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Résumé

L'objectif de ce papier est d’analyser la place et le réle du secteur informel dans une économie en dével oppement
ou les mécanismes de marché sont désormais le mode privilégié d’ allocation des ressources. Cette téche passe d' abord par
uneréflexion conceptuelle et empirique dégageant | es principesd’ une approche macroéconomique du secteur informel. Elle
passe aussi par le choix d un outil approprié, les modéles d’' Equilibre Général Calculable, permettant d’expliciter les
mécani smes de marché. Deux conceptions du secteur informel ont ainsi été envisagées. La premiére considére un secteur
de large taille, relativement bien inséré dans le reste de I' économie et s'inscrivant dans une logique concurrentielle. La
seconde, en revanche, envisage un secteur plusrestreint, faiblement inséré et s inscrivant dans une logique de subsistance.
L’ Equateur sert de cadre général d' application. Deux Matrices de Comptabilité Sociale, incorporant chacune le secteur
informel selonlesdeux conceptionsenvisagées, sont construitesen 1994 et servent de support empirique adesmodélesEGC
détaillés, permettant de simuler les réactions de cette économie et de son secteur informel face a des chocs
Mmacroéconomiques.

Abstract

Our purpose is to examine the place and the role of the informal sector in the macroeconomic adjustment
mechanisms of under-developed economies where the Market can henceforth be considered as the magjor way of resource
alocation.Starting from one theoretical and empirical though about we provide a conceptual framework to adopt a
macroeconomic approach of the informal sector. Then, we choose one specific tool alowing to explain the market
mechanisms : the Computable General Equilibrium (CGE) models. Two conceptions of the informal sector have been
developed. The first shows one sector formed by microenterprises of less than five workers, well integrated in the whole
economy and acting with competitive considerations. The other shows the informal sector formed by self-employed
workers, barely integrated, and acting with traditional logic. Ecuador isthe general framework of our analysis. Two Social
Acounting Matrix s are built, integrating the Ecuadorian informal sector in each alternative way for 1994. They serve as
the database for large CGE model s destinated to show the macroeconomicsrole of theinformal sector such asits effect on
the macro-adjustment process or the impact of macro-shocks on these activities.
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7. Introduction

A partir des années soixante-dix, la présence
d’une multitude de petites activités se déroulant en
marge des cadres institutionnels et en dehors des
normestraditionnellesde production oud emploi, est
rapidement apparue comme une réalité
soci oéconomique incontournable des zones urbaines
éguatoriennes. Dans les années quatre-vingt-dix,
I’ Equateur reste encore |’ un des pays sud-américains
lesplusconcernéspar ce phénomenedel’informalité.
D’ autre part, durant ces deux derniéres décennies, ce
pays s est engagé, comme nombre de ses voisins
latino-américains, dans un processus de
déréglementation et de libéralisation de ces marchés
a travers la mise en place de différents Plans
d’ Ajustement Structurel (P.A.S). L’ objectif de cette
étude est de réunir ces constats autour d’ une méme
perspective, en anaysant la place et le réle
macroéconomique du secteur informel dans une
économie éguatorienne oulles mécanismesde marché
sont désormais le mode privilégié d'allocation des
ressources.

La littérature abondante autour du secteur
informel en Amériquelatine' révéle cependant que ce
concept souffre d’une réelle fragilité théorique tant
chacun s’ est approprié le terme avec des ambitions
différentes. Certains le considérent comme un
symptéme du dualisme? (Tockman [1990]), d autres
yvoient!’ expressiond uneexploitationfonctionnelle
au sein du mode de production capitaliste latino-
américain (Portes[1995]), d’ autres, enfin, préférenty
reconnaitre un “ autre sentier ” du développement
dans un cadre ingtitutionnel inadéguat (De
Soto[1986]). Compte tenu de ces divergences
d interprétations, ¢’ est finalement ladéfinition méme
du secteur informel qu'il devient difficilede saisir. Il
est ains alternativement envisagé en terme de secteur
de production, de segment particulier du marché du
travail, de modalité particuliéere d'utilisation de la
main-d’ cauvre ou de la relation de sous-traitance, ou
encore comme |'ensembl e des activités échappant au
controle de I’ Etat. Face a ce caractére insaisissable,
certainsauteursrefusent alorsdelui conférer le statut
de concept théorique (Little et al [1987], De Miras
[1990], Lautier [1994]). Pour notre part, nous avons
choisi de le conserver et de I'utiliser dans le cadre
équatorien, en prenant toutefois soin d’ expliciter les
modalités retenues pour le définir et mesurer son
importance dans I'économie.

1 Pour une synthése de ces débats, voir Moser,

Rakowski [1994].

2 LeBIT[1972] le définit comme“ unefagon defaire
des choses avec les caractéristiques suivantes: absence de
barrieres a I'entrée, recours aux ressources locales, propriété
familiale des ressources, échelle de production limitée,
technologies adaptées et a forte intensité de main d’ caivre,
qualifications acquises en dehors du systeme scolaire officiel,
mar chés de concurrence sans réglementation ”.

La premiére section est essentiellement
destinée a exposer les principes méthodologiques
retenuspour adopter une approche macroéconomique
du secteur informel. Ils concernent les criteres de
définition choisis, les conceptions théoriques
envisagées mais également  I'outil d'analyse
privilégié (les modéles d Equilibre Généra
Calculable). La deuxieme section est ensuite
I" occasion d' appliquer ces différents principes au cas
équatorien en construisant un modele EGC détaillé et
une Matrice de Comptabilité Sociale incluant le
secteur informel selon chague conception théorique
retenue. La derniére section, enfin, est destinée a
révéler lesmodesd’ ajustement macroéconomique de
I’ économi e équatorienne et de son secteur informel a
travers la simulation de différentes politiques
économiques.

2. Vers une approche
macroéconomique du secteur
informel

1. Modalités d’appréhension du secteur
informel

La définition du secteur informel envisagée
dans cette étude, repose sur deux hypothéses
théoriques préalables. La premiére consiste a
considérer que la segmentation observée sur les
marchés du travail latino-américains s explique plus
par I’ hétérogénéité de la demande de travail (et donc
I” hétérogénéité des processus de production) que par
lasegmentation del’ offredetravail®. Cette hypothése
implique alors d' orienter I’ analyse du cbté des unités
de production informelles plutdét que du c6té des
actifsinformels. Le second postulat sousjacent est de
considérer que les différences de taille entre les
entreprisesest un critére satisfai sant pour appréhender
cette hétérogénéité des processus de production. La
microentreprise apparait ainsi comme le “ candidat
naturel " pour caractériser I’ établissement informel
parce gqu'elle évolue dans un environnement
particulier et qu'elle semble posséder ses propres
normes de comportement. Le secteur informel est
donc finalement envisagé comme un secteur de
production exclusivement constitué par des
microentreprises possédant un mode de
fonctionnement spécifique. Supposer une adéquation
parfaite entre le groupe des établissements informels
et le groupe des microentreprises, ou encore postuler
I’homogénéité de ce secteur, sont des hypothéeses a
I" évidence fortes qui constituent une limite inhérente
de ce type de définition®. Elles nous semblent

3 Roubaud [1994].
* Morrison et Mead [1996] relévent eux auss cette
limite.
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cependant pouvoir étre justifiées par |’ approche
retenue dans cette analyse.
Ladéfinitionchoisieoffreeneffet |’ intérét defaciliter
une approche macroéconomique du phénomeéne. Sur
un plan empirique, lecriteredelataillerend plusaisé
le repérage des établissementsinformels. En ce sens,
la notion de microentreprise présente un caractére a
priori plus opérationnel que le concept de secteur
informel. Sur un plan méthodol ogique, uneanayseen
terme de secteur de production autorise I’ utilisation
des concepts traditionnels de la Comptabilité
National e et notamment |e concept de branches. Dans
un tel cadre, il devient envisageable de construire les
comptes d’ opérations des “branches informelles™
pour appréhender, dans une perspective
macroéconomique, les logiques de fonctionnement
spécifiques des microentreprises. Enfin, sur un plan
théorique, il est désormais possible d envisager
plusi eurs conceptions macroéconomiques du secteur
informel en fonction du seuil detaille choisi pour les
microentreprises et des modalités retenues pour leur
insertion dans | e reste de I’ économie.

2. Deux modéles EGC stylisés pour deux
conceptions théoriques du secteur
informel

Les deux conceptions alternatives envisagées
pour le secteur informel sont exposées atravers deux
modeles d’ Equilibre Général Calculable. Ce type de
modélisation présente |'avantage de mettre en
évidence les logiques macroéconomiques Qui
conditionnent lefonctionnement d’ une économie sans
toutefoisnégliger certainsaspects microéconomiques
liés au fonctionnement des marchés ou aux relations
intersectorielles. Le cadre danayse est ici
volontairement épuré pour recentrer |’ attention sur le
réle du secteur informel. 1l s'agit d' une économie
urbaine fermée, comprenant un seul agent et deux
secteurs de production. Le secteur informel y est
considéré commeunebranche productive, fourni ssant
deshienset services sur lesmarchéset distribuant des
revenus a ces acteurs. Conformément aux choix
précédents, il se distingue par la taille de ses
établissements maisaussi par |les particularités de ses
processus de production, la nature des marchés gu'il
atteint, ou encore le type de relations qu'il entretient
avec le reste de I’économie. La nature de ces
distinctions caractérisent en outre chague conception
théoriqueretenue. Un premier modéle, dit“ dualiste”,

5 Comme de tradition en Comptabilité Nationale, ces
branches informelles sont alors supposées homogenes. Cette
problématiquedel’insertion du secteur informel danslescomptes
nationaux a déja été explorée a plusieurs reprises (Charmes
[1991], Roubaud [1989], etc.). Elle fait partie d’ une approche
statistique plus large s attachant a appréhender “I’ économie non
enregistrée” dansles PVD (Roubaud et Serruzier [1991]).
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I’ envisage sous une forme minimale et s inscrivant
dans une logique de subsistance. Un second modele,
dit “ concurrentiel ", le comprend comme un secteur
plus large s'inscrivant dans une logique
concurrentielle visavis du secteur formel. Ces deux
model es stylisés sont présentés dans |’ encadré 1.

Dans les deux modeles, le secteur formel est
composé d’ entreprises qui combinent du travail et du
capital dont le niveau est supposé fixé a court terme
(équations 1, ou 1). La fonction de demande de
travail formel (éguations 2, ou 2) découle d’'une
hypothése de maximisation du profit. Le modéle
dualiste suppose implicitement qu’il n’existe qu’ une
seule unité de travail par établissement informel
(équation 3,) et qu’ elle n’ utilise pas defacteur capital
(Kelley[1994])®. La productivité physique du travail
est fixée et les microentrepreneurs informels sont
rémunérés par latotalité de lavaleur gjoutée dégagée
par leur entreprise. Le modéle concurrentiel, en
revanche, envisage unebrancheinformelleconstituée
de microentreprises embauchant des salariés et
utilisant du capital (équation 3)). Les entrepreneurs
informels sont & présent percus comme des agents
maximisateurs qui cherchent a tirer profit des
conditions de production particuliéres prévalant dans
ce secteur et, notamment, de la faiblesse des codts
salariaux. Lafonction de demandedetravail informel
(équation 4) decoule alors dune hypothese de
maximisation du profit.

Lesalaireformel et le niveau global del’ offre
de

5 Cette hypothése peut sejustifier par I’ échelle réduite
des activités informelles ou le fait que leur financement ne
mobilise que I’ épargne personnelle des microentrepreneurs.
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Figure 1 - Equilibre partiel initial sur le marché du travail

travail sont supposés fixés. Dans la conception
dualiste, c'est le volume de I’emploi informel qui
permet d' assurer I’ équilibrede plein-emploi (équation
9,) laissant apparaitre le secteur informel comme un
réservoir de main-d’ cauvre ou un segment refuge sur
lemarchédutravail. Danslemodéleconcurrentiel, en
revanche, cet équilibreest atteint graceaux variations
du salaire informel (égquation11,) supposé flexible et
inférieur au taux de salaire formel”.

Lademande totale sur les marchés des biens et
services est le fait d'un seul consommateur
représentatif. Son niveau dépend du revenu total lui
méme déterminé par laval eur ajoutée dégagée par les
branches productives (équations 4, ou 5). Dans le
modéledualiste, lespropensionsaconsommer chague
bien formel et informel sont supposées exogenes
(équations5, et 6,) et lesmarchéss’ équilibrent par les
prix (équations 8, et 9,). Dans le modée
concurrentiel, lesproduitsinformel ssont susceptibles
deconcurrencer lesproduitsformels. Uneformulation
d’ Armington® spécifie lanature de cette concurrence
et la demande est supposée s adresser a un produit
composite’ (équation 6,) en fonction des prix relatifs
et de I'éasticité de substitution entre les produits
(équation 7,). La condition d’ équilibre sur le marché
des biens composites est donnée par I’ équation 9..
Chaguemodéledécrivant I’ équilibresur troismarchés
mais ne comportant que deux prix indépendants
conformément a la loi de Walras, un numéraire est
introduit sous forme d' une combinaison linéaire des
prix formel et informel’® (équation 10, et 12).
L’ équilibrepartiel initial surlemarchédutravail peut
alors étre représenté comme sur lafigure 1.

" Fields[1990] justifie ce type de segmentation par des
causes institutionnelles (salaire minimum, syndicats, régimes
particuliers des multinationaes, etc.) et des raisons tenant au
marché (“salaire d' efficience” dansles grandes entreprises, €tc.).

8 Armington [1969].

9 Kelley[1994] ainsi que Cogneau et al [1996] utilisent
auss ce méme type de spécification.

10 Ainsi, letaux de salaire exogéne des modéles est un
salairerédl.

Lesdroitesf, et n, représentent respectivement
les productivités marginales en valeur du travail
formel et informel. Dans e modéle concurrentiel, le
taux de salaire informel est suppose inférieur au taux
desalaireformel, |ui-méme supposé supérieur au taux
desalairew,qui assurerait |’ équilibredepleinemploi.
Dans chaque modéle, compte tenu de I’ hypothése de
plein emploi desfacteurs, I’ ensemble des différentes
zones ombrées représente a la fois le PIB, la valeur
totale des revenus du travail et du capital et la
demande totale de |’ économie :

Lf, Ln,

J'pfo Of, Cit + J'pno h, Cdt
0 0

=p¢ OF¢ /d) 0t +p, &,/ a) Lt
=pg K¢ +py Ky
:Y0

3. L’ajustement macroéconomique du
secteur informel selon chaque
conception : analyse graphique

Supposons, par exemple, une augmentation de
la population active. Dans un premier temps, les
raisonnements se font a prix constants en fixant les
prix a leur niveau initial avant le choc. La figure 2
décrit les gjustements partiels sur le marché du
travail.

Dans le modéle dualiste le surplus de main-
d'oavre est directement absorbé par le secteur
informel (AL,=0 et AL =AL°>0). Les revenus
informels augmentent (p,,,.T.AL,>0). L'augmentation
du revenu total qui en découle (AY=p,,.T.AL,>0)
desserre la contrainte budgétaire et |e consommateur
peut atteindre un niveau d'utilité supérieur
(Pio- ACHP,.-AC, =AY >0). Si I’ on suppose de plus que
ni les biensformelsni les biensinformels ne sont des
biens inférieurs, cette augmentation du revenu se
traduit, a prix ~constants,
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Figure 2- Ajustements partiels surle marché du travail (Prix constants )
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Modele dualiste
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Figure 3 - Ajustements partiels sur le marché du travail (prix variables)

par une augmentation de la demande de chague
produit (AC>0 et AC >0). Tous les prix et variables
étant positifs, le marché des biens informels est en
situation d’'offre excédentaire
(Pro-&X =Pro- T.AL >p,..AC,) €t le marché des biens
formels en situation de demande excédentaire
(Pro-AX;,=0<p;,-AC;). Lesprix informel sdoivent donc
S gjuster alabaisse et les prix formels ala hausse.

Danslemodéle concurrentiel, I’ équilibresur le
marché du travail est assuré par laflexibilité du taux
de salaire informel qui permet |’ absorption de I’ offre
de travail supplémentaire (AL=0, AL,=AL>>0 et
Aw,<0). L’ effet sur lesrevenusdu capital informel est
positif. En revanche, I’ effet sur les revenus du travail
informel est ambigu compte tenu de la baisse des
salaires et de I'augmentation de la main-d’ cauvre
informelle. Autotal, toutefois, aprix constants, I’ effet
sur le revenu total est positif (AY=p,,.AX,>0). On
déduit une augmentation de la demande totale.
Comme dans le cas précédent, le marché des biens et
services informels est en situation d offre
excédentaire (p,,.AC,<p,.-AX,) et lemarchédesbiens
et services formels est en situation de demande
excédentaire (p;,.AC>pPro-AXp).

Dans un second temps, réintroduisons les
mouvementsde prix relatifsdans!’ analyse (figure 3).

Dans le modéle dualiste, la baisse des prix
informels diminue le niveau de rémunération réelle
des microentrepreneurs informels (n)). A taux de
salaire fixé, la hausse des prix formels augmente la
demande detravail formel et ladroite de productivité
marginale en valeur se déplace verslehaut (f,). Cette
demande de travail formel ampute d’ autant la main-
d’ oauvre qui se dirige vers le secteur informel. Le
nouvel équilibredu marches établit au point E,. Dans
le modéle concurrentiel, le secteur informel joue
toujours son réle d’ employeur en dernier ressort mais
c'est la variation du salaire informel qui assure
I"équilibre.

Enfin, pour achever cette analyse graphique, la
figure 4 montre une représentation possible des
variationspar rapport al’ équilibregénéral initial dans
le modéle dualiste. Elle décrit I’ équilibre simultané
desmarchésdesbienset servicesformelsetinformels
(cadran 1), les fonctions de production de chague
branche (cadrans 11 et 1V) et la condition d’ équilibre
de plein emploi sur le marché du travail (cadran I11).

La variation relative des prix formels et
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Figure4 — Variation del’ Equilibre Général aprés augmentation de la population active

provoque un déplacement de la demande vers les
biensinformelsatraversun seul effet revenu. Dansle
modeél e concurrentiel, enrevanche, cet effet revenu se
renforce a travers un effet prix et provogue une
subgtitution de la demande vers les produits
informels, conformément a la spécification
Armington. Au total, la situation de demande
excédentaire sur les marchés informels est inférieure
dans la conception concurrentielle a celle percue la
conception dualiste. Celase traduit par une variation
des prix informels moins forte.

3. Application de la démarche au
cas du secteur informel
équatorien

1. L’économie équatorienne et son
secteur
informel dans une Matrice de
Comptabilité Sociale

Les structures actuelles de I'économie
équatorienne sont largement influencées par une
histoire contemporaine faite de ruptures et de
changementsradicaux dansleschoix despolitiquesde
développement. Jusqu'en 1972, |’Equateur
apparaissait essentiellement comme un pays
faiblement diversifié ayant choisi la voie du
développement par un modeéle agro-exportateur. Les
années soixante-dix ont alors représenté une époque
charniére pour ce petit pays latino-américain aux
ressourceslimitées. Ladécouverteet |’ exploitation de
gisements d’ hydrocarbures dans |e bassin amazonien
lui ont en effet permis de financer une véritable
politique d'industrialisation par substitution aux

importations. Si cette politique a modelé de fagon
durable les structures productives et contribué a
I’émergence d'un tissu économique relativement
structuré et cohérent, elle a toutefois rapidement
montré ces limites':. Les années quatre-vingts
marquent ainsi I'entrée de ce pays dans la crise
économique. Dans une conjoncture internationale
défavorable et face a des déséquilibres
macroéconomigues incontournables, les autorités
éguatoriennes ont finalement amorcéleviragelibéral
de I'Ajustement Structurel pour introduire des
mécanismes de flexibilité dans cette économie®?.
L’ année de référence choisie pour notre analyse est
1994. Elle caractérise une périoderel ativement stable
au milieu des différents chocs successifs qui ont
conduit al’ effondrement de |’ économie équatorienne
alafin des années quatre-vingt-dix*®. En 1994, les
contributionsau PIB du secteur pétrolier et du secteur
agricol e sont toujoursrespectivement de 17% et 15%.
Lesoldedelabalance commercia e est positif maisle
détail de la structure des échanges révél e toutefois la
faible insertion de ce pays dans la Division
Internationale du Travail : 40% desimportations sont
desbiensde capital fixe et 80% des exportations sont
des hiens issus du secteur agroalimentaire ou du
secteur pétrolier. Le taux de croissance du PIB
équatorien est de4,3% et letaux d'inflation de 27,3%.
Le solde budgétaire est positif (gréce aux recettes
pétroliéres représentant prés de 42% du budget de
I Etat) et le niveau de |a dette totale atteint prés de

1 De Janvry, Sadoulet [1991] parlent alors d'un
véritable “Dutch disease”.

12 Ces mécani smes nous semblent a ors suffisants pour
garantir la pertinence de I’ utilisation de modeles EGC.

18 |"année 1995 aurait pu étre choisiesi le conflit armé
contrele Pérou nelui avait pas conféré un caractére exceptionnel.
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M odéle dualiste
Criteresde définition
Géographique
Nature

Sphére urbaine
Auto-emploi indépendant

Evasion fiscale

Encadré 2 - Spécificités du secteur informel équatorien dans chaque modeéle

M odéle Concurrentiel

idem

Auto-emploi et entreprises de
moinsde cing salariés

idem

Informalité juridique

Processus de production

Capital Humain Faible

Nature des biens produits

Liens avec les biens formels
Nature des marchés Atomistique

Insertion sur le marché du travail

Pas d’utilisation du capital

Insertion sur le marché des biens et services
Biens de consommation finale

Pas de recours aux services
commerciaux

Biens non exportables

Pas de concurrence avec les
biens formels

Parfaite flexibilité des prix

Role du seament IRRLITED _ iSRRI VPG A 6t ok BPARLGESI B PHARIRR. oo

chaque branche informelle non

Non-respect de la législation
du travail (salaire minimum)
Utilisation du capital

idem

Biens de consommation finale
et biensintermédiaires
Idem

idem

Concurrence avec les biens
formels

idem

idem

variations du salaire informel

Revenus informels

Liaison formel-informel

commerciale Concurrentiel

Valeur ajoutée de |’ activité
VA

Parfaite mahilité eftde

suppbsélistafaitement flexible
Revenus du travail et revenus
Part (%)

Part (%)du caldidal

idem ()

Secteur formel urbain segments form eP563280drme®9.4 26546401  93.6
Insertion sugdatemranédréndiesrbamitaux 2719849 9.6 1806249 6.4
Dont Aucune idem
A utr es com por tieduen es rsprédatigrieessinfor melles 581480 20 304275 17
Entrepreneurs irBatimesiset travaux flicsiméxime$sation @8167&fit 81 axiniDsati®dn du préfit
Restaurants et hotels informels 106970 4 70696 4
Transports e communi cationsinformels 248044.5 8 185949 10
Services personnelsinformels 378544 13 200328 11
Commer ceinformel 1421179 48 939242 52
Ensemble Branchesinformelles 100 100

(1) en millions de Sucres

15000 Millions de dollars US™.

L'une des premiéres exigences de notre étude
est d'isoler et de mesurer le secteur informel dans
I’ économie éguatorienne puis de l'insérer dans une
M atrice de Comptabilité Sociale™ qui puisseservir de
support empirique a des modéles EGC détaillés
appliqués. Le point de départ de l'analyse est
I’enquéte emploi équatorienne de 1994*. Celle-ci
présente |’avantage de couvrir la totalité de la
population active urbaine du pays et dinclure
explicitement lathématique du secteur informel selon
une conception proche de notre vision lapluslarge'’.
L esprincipaux résultats sont présentésdans|etableau
1

Dans un deuxieme temps, les hypothéses de
comportement des microentreprises équatoriennes
individuelles et de moins de cing salariés, ont été

14 Banco Central del Ecuador [1996].

5 L’ ensemble des options méthodol ogiques retenues
pour I'élaboration des MCS incluant le secteur informel en
Equateur est explicité dans Montaud [1999].

15 INEC[1994].

7 Selon I'INEC, I'emploi informel est constitué par
“les travailleurs occupés a leur propre compte, les travailleurs
familiaux non rémunérés, les patrons et salariés des
établissementsd’ au pluscingsalariéssauf si labranched' activité
ne peut étre classée dansI’informel” . Un critére supplémentaire
lié alanature de |’ activité est donc envisagé.

Calculs propres d'apres INEC [1994]

affinées et complétées a partir d'une enquéte
établissement menée par I’ OCDE™. Cette enquéte
souligne la précarité deleurs conditions d’ exercice et
le caractere hautement concurrentiel de leur
environnement. Elleconfirme également leur capacité
aéchapper largement aux régul ations étatiques et leur
faible degré dinsertion sur les marchés. Dans ce
contexte, il devient possible de supposer que leur
compte de production et de revenu sont extrémement
simplifiés. L’'hypothése que ces microentreprises
échappent a la régulation étatique, par exemple, se
traduit par un compte d exploitation sans impats,
subventions ou charges sociales. De méme, le constat
gu’ elles n’ont pas recours aux marchés financiers, a
Iintermédiation bancaire ou aux entreprises
d’ assurances, se traduit par un compte de revenu
épuré des intéréts, des revenus de la propriété ou des
opérations d’ assurance-dommage. A la maniéere de
Roubaud [1989], cela nous autorise findement a
supposer que la valeur gjoutée brute des branches
informelles peut étre estimée a partir des revenus
informels. Les données de I’ enquéte emploi sur ces

8 Andrade et al [1992]. Voir aussi Morrison et Mead
[1996].
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Figure 6 — Spécificités des branches marchandes non commerciales

revenus' permettent al orsdedéduirelaval eur ajoutée
de chaque branche informelle, selon chaque
conception envisageée (tableau 2).

Dans un troisiéme temps, I'insertion de la
valeur gjoutée informelle dans|es comptes nationaux
équatoriens se fait a partir du T.E.S équatorien de
1994. Moyennant quel ques g ustements, notamment
la réduction du nombre de branche, il va servir
d’ ossature principale achaque MCS. A cestadedela
démarche, undernier choix méthodol ogiques impose
cependant. A la maniére de Kelley [1994], il est
supposé qu’ une grande partie delasphéreinformelle
est d§ja inclue dans les comptes nationaux officiels.
Nousexcluonsdonc apriori laproduction informelle
non prise en compte par les comptabl es nationaux. Ce
choix conduit évidemment a sous-évaluer
I"importance du secteur informel dans I’économie
mais c'est la seule voie possible pour maintenir la
cohérence initiale du TES. |l reste alors a désagréger
la valeur goutée officielle de chague branche
d activité entre les parts formelles et informelles. Le
reste des données concernant la sphére informelle est
inséré moyennant certaines hypotheses
supplémentaires, tirées de I’enquéte OCDE, sur le
comportement des entreprises informelles et sur la
nature desbiensinformels: typesde marchésatteints,
destination des produits, utilisation de services
commerciaux, etc. Le TEE équatorien de 1994 fournit
enfin les dernieres informations nécessaires pour
achever lesMCS. Celles-ci sont présentéesen annexe.
Au total, compte tenu des limites de notre démarche
et des approximations simplificatrices retenues, elles
nous semblent largement suffisantes pour assurer la
base empirique de modeles EGC appliqués a

19 Le revenu annuel des patrons est estimé a4 M de
Sucres (9760 FF), celui desactifsacompteproprea3 M de sucres
(7310 FF), celui des salariésa 2.5 M de sucres (6100 FF).

I'économie équatorienne et
problématique du secteur informel.

incorporant la

2. Caractéristiques des deux modéles
détaillés

Latotalité des équations ainsi que la liste des
variables et des paramétres des modél es détaill és sont
fournies en annexe. Conformément aux options
retenues dans les MCS, les model es distinguent trois
types d' agent résident et un agent extérieur. Du coté
de I'offre, 15 branches marchandes et une branche
non marchande sont retenues. Compte tenu du role
moteur accordé al’ épargneet desdifférentesrigidités
introduites sur les marchés, leur logique de
fonctionnement suit largement les principes de
I Ecole Néo-Classique structuraliste?®. De méme, ils
reprennent les principaux élémentstraditionnelsdela
modélisation EGC appliqués dans les PVD?. Il faut
distinguer, par exemple, pour chaque branche i, la
production vendue sur les marchés domestiques (D)),
la production exportée (E), les importations en
provenance du reste du monde (M,) et les produits
composites sur les marchés intérieurs (MD; et Q).
Sans revenir sur le détail des modéles, certains faits
stylisés méritent toutefois d' étre soulignés. Ils
concernent quel ques caractéristiques structurelles de
I’ économie éguatorienne, la nature particuliére de
tellesou telles activités ou encore certainesmodalités
d’insertion du secteur informel qui ne pouvaient pas
étre envisagées dans les petits modéles de la section
précédente. L’ encadré 2 résume ainsi comment, dans
ce cadre désagrégé, chague conception du secteur
informel sest enrichie des hypothéses de

% Robinson [1989].
2 Dervis, De Melo, Robinson [1982].
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comportement posées pour les microentreprises lors
delaconstruction des MCS ainsi que des principales
hypothéses concernant le mode de bouclage des
marchés.

La figure 6 explicite les différences entre les
branches non commerciaes formelles et informelles
qui concernent lanature des processus de production,
lespossibilitésde substitution entre produits, lanature
des marchés atteints ainsi que les composantes de la
demande qui leurs sont adressées dans chague
modéle.

Les offres des branches Pétrole et Electricité,
pour leur part, sont supposeesfixéesacourt terme. En
effet, la production pétroliére équatorienne est
acheminée a travers les Andes vers les raffineries de
la cbte via un pipe-line a la capacité limitée. De
méme, la production électrique dépend en grande
partie d une seule centrale hydroélectrique souvent
sujette a des pannes et nécessitant de procédures de
rationnement dans le pays.

Les services commerciaux font également
I’ objet d'un traitement particulier dans les modéles.
Compte tenu que le volume de cette activité est
déterminé par le volume de production des autres
branches, un mécanisme de fixation du prix des
margescommerciaesdoit étre ajouté. Danslemodéle
concurrentiel, il est spécifié un comportement
de marge sur les salaires. Dans le modéle dualiste,
cette hypothese n’est retenue que pour la branche
Commerce Formel. En revanche, pour la branche
Commerce Informel, formée essentiellement par les
petits marchands ambulants des zones urbaines
éguatoriennes, il est spécifié un comportement de
marge sur les consommations intermédiaires
permettant d’ assurer un bénéfice alarevente.

Il est également sUppoSé une séparation nette
entre les zones urbaines et rurales équatoriennes.
Deux voies de segmentation sont envisagées dansles
modéles. La premiére concerne le marché du travail
oulesegment rural sedistingue du segment urbain par
une offre de travail spécifique et un taux de salaire
flexible. La seconde concerne le marché des biens et
services ou une distinction est faite entre les marchés
formels non agricoles et les marchés formels
agricoles. Farrel [1990] souligne en effet que les
politigues macroéconomiques éguatoriennes des
dernieres décennies ont essentiellement favorisé le
secteur moderne urbain en incitant ala concentration
et en créant des barriéres a I’ entrée pour les autres
producteurs. Sur ces marchés oligopolistiques, les
entreprises formelles urbaines sont alors supposés
adopter un mécanisme de fixation des prix par mark-
up sur les colts salariaux. Le taux d'utilisation des
capacités de production est laissé endogene dans les
modéles pour assurer les gjustements. Les marchés
agricoles, commelesmarchésinformels, s’ équilibrent
par les prix selon le processus d'gjustement

walrassien classique. Au total, compte tenu de ces
choix, le volume de production de la sphére rurale
éguatorienne est entierement déterminé par ses
contraintes structurelles que sont le volume de capital
agricole et I'offre de main-d'ocaure. Seule la
variabilité des prix et du salaire assure une certaine
flexibilité dans cette sphére.
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Tableau 3- Simulation de politiques économiques génér ales

(Base 100 en 1994)

S S
Dualiste Concur. Dualiste Concur. Dualiste Concur.
Production en volume
Production formelle urbaine 99.37 98.99 101.06 101.20 100.04 100.01
Production informelle 102.70 105.16 102.78 105.97 99.60 99.82
Production totale 99.82 99.59 101.03 101.45 100.03 99.99
PIB marchand en valeur
PIB formel urbain 104.97 101.45 104.43 101.50 100.02 100.28
PIB informel 75.64 82.04 76.25 93.66 101.24 100.93
PIB agricole 99.32 100.64 101.19 103.59 100.14 100.05
PIB total 102.47 99.47 102.33 101.03 100.11 100.31
Emploi
Emploi formel 96.75 92.56 105.53 101.74 100.7 100.22
Emploi informel 105.87 107.19 104.64 108.55 99.88 99.79
Revenus primaires
Revenu du travail formel 104.36 103.02 95.10 93.53 99.47 100.02
Revenu du capital formel 103.82 100.93 104.08 101.76 100.15 100.27
Revenu du travail informel - 80.71 - 92.74 - 100.99
Revenu du capital informel 75.64 85.55 75.25 96.08 101.24 100.80
Revenu des agents
Revenu des ménages 102.10 99.26 100.66 99.60 100.09 100.30
Revenu des entreprises 103.78 100.80 104.71 102.29 100.19 100.28
Revenu des APU 102.10 100.67 102.63 129.14 97.81 97.88
Utilisation du revenu
Epargne des ménages 102.10 99.26 100.65 99.60 100.09 100.30
Epargne des entreprises 103.78 100.80 104.71 102.29 100.19 100.28
Epargne des APU 108.13 101.97 130.43 129.14 91.84 52.022
Cons. finale des ménages 102.10 99.26 100.65 99.60 100.09 100.24
Revenu salarié moyen par téte
Secteur agricole 98.32 100.64 101.19 103.59 100.16 100.05
Secteur formel non agricole 111.58 114.52 97.91 100.25 98.95 99.81
Secteur informel 71.44 75.29 72.87 85.44 101.37 101.20
Solde budgétaire 147.66 111.55 278.35 270.79 52.17 -181.18
I nvestissement privé 86.86 103.75 109.35 111.86 99.38 98.76
Relations avec lereste du monde
Exportations en volume 97.29 97.92 99.17 99.87 100.03 100.01
Importations en volume 101.70 99.54 103.73 101.72 99.88 99.91
Bal. commerciale en valeur 62.30 85.03 63.15 85.20 101.17 100.77

S1: Augmentation de 10% des salaires formels

S2: Réduction de 20% de I’ effectif des fonctionnaires

S3: Réduction de 10% du taux de TVA

Enfin, dans la conception dualiste, la nature
désagrégée du modéle impose de formaliser un
mécanisme d’ allocation du surplus de main d'cauvre
libéré par le secteur formel entre les différentes
branchesinformelles. Uneclef derépartitionexogene,
calibré sur I’ année de base et pouvant étre interprétée
comme un indicateur des barriéres & I’ entrée dans
chague branche? est gjoutée. Le bouclage final du
marché du travail dans cette conception se fait alors
sur I’emploi informel commercial. Dans cette
branche, qui représente prés de 52% des actifs
informels égquatoriens, il est supposé quelesbarrieres
a l'entrée sont nulles, compte tenu de la nature de
proximité de cette activité, de la faible formation
gu'elle nécessite ou encore du faible volume de
I’investissement initial. Le volume de production de
cette branche étant déterminé par le volume de la
demande, c'est le paramétre de productivité qui est
laissé libre.

4 L "ajustement
macroéconomique
du secteur informel en
Equateur

Chaguemodéledétailléest calibrésur sapropre
MCS censée représenter |’équilibre général de
référence de I’économie. Tous les paramétres ne

2 Kelley [1994].

pouvant pas étre déduits de cette phase de calibrage,
certaines valeurs ont du étre posées de maniére
arbitraire®. L’ ensemble de ces choix est présenté en
annexe. En gardant en mémoire que les résultats
guantitatifs doivent étre interprétés avec prudence et
guec’ est avant tout le sens des variations qui doit étre
analyse, cette derniére section est I’occasion de
simuler les gustements macroéconomiques de
I” économie équatorienne et de son secteur informel.

1. Simulations de politiques économiques
générales

Les années quatre-vingt-dix ont vu la question
de I'impact des politiques macroéconomiques sur le
dével oppement des microentreprisesrevenir au centre
des préoccupations concernant le secteur informel.
Lieldhom [1994] recense ains la multitude de
politiques qui peut étre envisagée et montre les effets
de discrimination quelles entrainent sur les
microentreprises. Francks[1994] insiste, pour sapart,
sur lanécessité d’incorporer le secteur informel dans
la conception des politiques macroéconomiques.

Augmentation de 10% des salaires formels

Ce type de mesure est parfaitement
envisageable en Equateur compte tenu de I'influence

2 Pour minimiser cette part d’ arbitraire, la plupart des
parametres de la sphere formelle sont tirés, moyennant quelques
corrections, de De Janvry et Sadoulet [1991].
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Tableau 4 Ted de sensibilité au mode de bouclage « mark-up » dansle modéle concurrentiel

Avec mark-up  Sansmark-up

Production
Production formelle en volume
Production informelle en volume
Production totale en volume
PIB marchand en valeur
PIB formel en valeur
PIB informel en valeur
PIB total en valeur
Emploi
Emploi formel
Emploi informel

98.99 99.78
105.17 104.52
99.59 100.18
101.42 101.33
82.01 834
99.45 100.07
92.54 93.63

107.21 106.15

Tableau 5-Test de sensibilité aux élasticités de substitution entre les produitsfor mels et informels dansle
modéle concurrentiel

0=0.3 0=0.8 0=2

Production
Production formelle en volume
Production informelle en volume
Production totale en volume

PIB marchand en vaeur
PIB formel en valeur
PIB informel en valeur
PIB total en valeur

Emploi urbain des secteurs marchands
Emploi formel
Emploi informel

99.54 98.99 98.00
10404 10517 106.43
99.95 99.59 98.88

102.86 101.42 99.91
70.94 82.01 89.73
99.55 99.45 98.79

94.14 92.54 90.82
105.66 107.21 108.87

desrégulations

institutionnellessur le mode deformation dessalaires
dans|e secteur privé*. Une augmentation dessaaires
réels sest dailleurs effectivement produite en
Equateur en 1994. Elle perturbe sans ambiguité le
fonctionnement du marché du travail (a travers la
demande de travail) et le fonctionnement du marché
des biens et services (atravers la formation des prix
formels et I'impact sur la demande). Cette premiére
simulation est surtout I'occasion de fournir une grille
de lecture du comportement du secteur informel dans
chaque modéle. Les résultats (exprimés en statique
comparative) sont présentés dans le tableau 3.

Quel que soit le modéle, le secteur informel connait
une évolution contra-cyclique en termed'empl oi et de
production par rapport au secteur formel. Dans les
deux cas, il joue son rdle régulateur du marché du
travail en absorbant la main d'cauvre libérée par le
secteur formel. Toutefois, compte tenu de la faible
productivité des branchesinformelles, il n'ajamaisla
capacité suffisante de se substituer totalement a la
production formelle. Au total, l'augmentation du
salaire réel formel a donc un effet négatif sur le PIB
total en volume. Bien qu'obtenu par des voies
différentes, nous retrouvons ici un résultat dga
observé pour le Pérou par Kelley [1994] ou encore

2 Unorganismeparitaire e CONADES) fixelesalaire
minimum (le SMV G) servant de référence de négociation pour les
grillesde salaire par secteur et par profession. Des rémunérations
complémentaires obligatoires viennent ensuite s ajouter a ce
sdlaire de base. En juillet 1994, le SMVG mensuel est de
70000sucres, soit environ 170 Francs.

pour le Cameroun par Cogneau et al [1996].

Les prix informels et formels connai ssent eux
auss les mémes évolutions contra-cycliques les
premiers sgjustant a la baisse aors que les second
augmentent quasi-mécani quement sous|'hypothesede
mark-up. Si dans les deux cas, les effets prix
compensent les effets volume dans chaque secteur,
une premiére distinction doit toutefois étre faite entre
les modeles. Dans le modéle concurrentiel, nous
assistons a une baisse du PIB nominal : I'économie
équatorienne entre dans un processus de récession.
Dans le modéle dudiste, en revanche, le PIB
équatorien augmente en valeur du fait de la forte
hausse du PIB formel. Cette différence est, nous
semble-t-il, I'enseignement majeur decettesimulation.
Son explication doit étre recherchée du cété du
marché des biens et services. Dans la conception
concurrentielle, I'augmentation del'emploi informel se
traduit par une augmentation du volume de la
production informelle qui possede la caractéristique
de pouvoir concurrencer les produits formels. Cette
capacité dépend, dune part, du prix relatif des
produits. Or, nousavonsdéjasoulignéquel'hypothése
de mark-up provogue une hausse mécanique des prix
formels aors, qu'en revanche, la parfaite flexibilité
desprix informelsleur permet de sajuster alabaisse.
Cette distorsion des prix relatifs incite alors les
consommateurs a substituer des produits informels a
des produits formels. Nous tenons la |’ occasion
d effectuer un test de sensibilité du fonctionnement
dumodéleconcurrentiel pour évaluer I'importancedu
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mode de bouclage de type mark-up (tableau 4).
L' équation de mark-up est supprimée et les taux
d'utilisation du facteur capital deviennent des
variables exogénes. Cette analyse montre que la
distorsiondesprix relatifsest moindrelorsquelesprix
formels sont laissés s guster librement. Les
entreprises informelles sont donc moins susceptibles
de gagner des parts de marché sur leurs homologues
formelles. L'impact sur la croissance est méme
sensiblement différent puisque |’'économie
équatorienne n'entre plus dans un processus de
récession.

La capacité des branches informelles a
concurrencer les branches formelles dépend, d'autre
part, de I'élasticité de substitution entre les produits
formels et informels. Une analyse de sensibilité a ce
paramétre est effectuée dans le tableau 5. Elle
confirme que les effets dentrainement sur la
production informelle augmentent avec la
substituablilité des biens formels et informels. Dans
I'hypothése la plus haute, les effets prix ne
compensent méme plus les effets volume et nous
constatons une baisse du PIB formel. Dansle modéle
dualiste, en revanche, les gjustements sur le marché
des biens et services se font exclusivement par les
prix. En effet, la faible productivité du travail limite
la capacité de production des branches informelles.
De méme, leur positionnement sur des marchés
spécifiqgues ne leur permet pas de concurrencer
directement les produitsformels. Cet effet serenforce
dautant plus queles élasticités-revenu delademande
de biens informels ont éé délibérément posées
faibles. Enfin, en ne produisant que des biens
essentiellement destinésalaconsommation finaledes
ménages, |es branches informelles ne bénéficient pas
des effets d'entrainement que procurent la demande
intermédiaire et la demande dinvestissement. Au
total, la demande persiste a se diriger en priorité vers
les produits des branches formelles. Celles-ci
réagissent alors en réembauchant une partie du
personnel licencié, maissurtout enrelevant leursprix,
selon un mécanisme classique dinflation par la
demande. Cette tension supplémentaire explique en
partie la plus grande variations des prix formels dans
ce modéle.

Enfin, les relations avec le reste du monde
subissent I'influencedecesdistorsionsdeprix relatifs.
Dans les deux cas, I'augmentation des prix informels
incite les producteurs formels a privilégier les
marchésdomestiques. Delamémemaniére, elleincite
les consommateurs a substituer des importations aux
produits domestiques. C'est d'autant plus vrai dansle
modél edualiste, car lesproduitsinformel sne peuvent
se substituer aux produits formelsimportés. Autotal,
le solde de la balance commerciale éguatorien se
dégrade. Nous retrouvonsici un effet classique d'un
scénario de relance de la demande qui se heurte a la

contrainte extérieure.
Réduction de 20% du nombre de fonctionnaires

Dés la deuxiéme moitié des années quatre-
vingts, I'Equateur a expéimenté des Politiques
d' Ajustement Structurel (P.A.S). Farrel [1990]
souligne comment ces P.A.S ont entrainé une baisse
des revenus des microentrepreneurs éguatoriens et
contribuéaaccroitrelataille du secteur informel dans
I’économie. Les modéeles permettent de simuler
certaines de ces mesures d’ gjustement en Equateur.
Laréduction du nombre desfonctionnaires peut alors
étreinterprétée comme unetentative deréhabilitation
delarentabilité du secteur public ou comme un effort
de rediriger la main-d’ cauvre vers des activités
susceptibles de créer plus de richesses. Cette mesure
a des conséquences immédiates sur I’ offre de travail
urbaine et sur larépartition desrevenus. Leseffetssur
I"'emploi et la production semblent relativement
similairesentrelesmodeles. llsaugmentent danstous
les secteurs. Dans la conception concurrentielle,
cependant, compte tenu de la plus forte capacité
d'absorption des branches informelles, les
g ustements en volume sont plus marqués dans ce
secteur. |Is s'accompagnent d'une baisse du salaire
informel, entrainant partiellement une baisse des
revenus d'ensemble des ménages, et d'une
augmentation des prix formels. Dans la conception
dualiste, en revanche, les gjustements se font surtout
a travers les variations de prix. L'augmentation du
nombre de microentrepreneurs informels provoque
une forte baisse des prix informels réduisant leur
pouvoir d achat mais ne suffisant pas a diminuer le
revenu global des ménages.

Réduction de 10% des taux d’imposition
sur la valeur ajoutée formelle

Levolet fiscal est une mesure clef du dispositif
des P.A.S mis en place en Equateur. L'idée sous
jacente de cette troisieme simulation est de diminuer
lesdistorsions structurellesintroduites par le systéme
fiscal sur le marché des biens et services. Son effet
immédiat est de diminuer le prix ala consommation
des produits formels concernés® et d’ augmenter leur
compétitivité vis-a-vis des produits importés. Cette
mesure profite essentiellement a la sphere
formelle qui voit sa production et sa demande de
travail augmenter. Si |’ investissement privé bénéficie
de I"augmentation du revenu global, et donc de
I’ épargne privée des agents, il subit d’ un autre coté,
un effet déviction important lié a la chute de
I’épargne publique. Cette réduction de I'une des

% Cest-a-dire tous les produits formels & I’ exception
des produits du secteur Agricole, du Bé&timent et de la branche
Commerce.
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Tableau 5- Simulation de politiques économiques spécifiquement destinées au secteur informel (Base 100

en 1994)
S, S S
Dualiste  Concur. Dualiste Concur.
Production en volume
Production formelle urbaine 100.00 100.04 100.55 100.34
Production informelle 99.99 99.89 102.13 102.18
Production totale 100.00 100.03 100.56 100.45
PIB marchand en valeur
PIB formel urbain 100.00 100.01 102.67 100.46
PIB informel 99.16 99.00 81.77 97.51
PIB agricole 99.96 99.95 100.90 101.31
PIB total 99.95 99.91 101.20 100.30
Emploi
Emploi formel 100.01 100.03 103.20 100.49
Emploi informel 99.98 99.97 9.21 99.52
Revenus primaires
Revenu du travail formel 100.01 99.99 101.23 100.42
Revenu du capital formel 99.99 100.00 102.48 100.58
Revenu du travail informel - 99.07 - 98.75
Revenu du capital informel 99.17 98.83 81.77 94.25
Revenu des agents
Revenu des ménages 99.94 99.90 100.92 101.23
Revenu des entreprises 99.99 100.00 102.57 100.59
Revenu des APU 100 100.69 101.65 100.54
Utilisation du revenu
Epargne des ménages 99.94 99.90 100.92 100.23
Epargne des entreprises 99.99 100.00 102.57 100.59
Epargne des APU 100.10 102.60 103.68 101.70
Cons. finale des ménages 99.94 99.90 100.92 100.23
Revenu salarié moyen par téte
Secteur agricole 99.96 99.95 100.90 101.31
Secteur formel non agricole 100.01 99.97 98.89 100.05
Secteur informel 99.19 99.10 86.79 99.22
Solde budgétaire 100.29 100.64 104.74 102.42
Investissement privé 100.21 115.24 121.56 109.98
Relations avec le reste du monde
Exportations en volume 100.00 100.03 99.42 99.91
Importations en volume 100.01 100.04 102.43 100.57

Bal. commerciale en valeur

99.93 99.93 75.61 94.69

S4: Extension de |’ assiette fiscale aux entreprises informelles
S5 : augmentation de 10% de la productivité du travail informel

S6: augmentation de 10% du stock de capital informel

sources de la demande est alors une incitation
supplémentaire pour que les prix formels s gjustent a
labaisse. Dans la sphére informelle nous

constatons les mouvements contraires. Dans les deux
cas, larémunération informelle augmente atraversla
hausse des prix informels dans le modéle dualiste et
atravers I’ augmentation du salaire informel dans le
modele concurrentiel. En ce qui concerne le role
macroéconomique joué par ce secteur, peu de
différences notabl es apparai ssent entreles deux types
de modéles.

2. Simulations de politiques économiques
concernant le secteur informel

Les résultats de statique comparative de |'effet
des différentes politiques destinées au secteur
informel sont présentés dans le tableau 5.

L’ ajustement par |’ extension de I’ imp6t
aux établissements informels

Une politique d’ g ustement passe autant par la
réduction de la pression fiscale existante que par
I"élargissement de I’ assiette aux entreprises qui y
échappent. Dans nos modeles, il est possible de

soumettre chagque branche informelle al’impot sur la
production en lui appliquant le taux en vigueur dans
la branche formelle homologue. Cela se traduit
principalement par la réduction du prix a la valeur
gjoutée et par une nouvelle recette fiscale dans les
comptesdesadministrations publiques. Danslesdeux
modeles, I’extension de la base fiscale a un effet
récessif sur la production informelle. Toutefois, les
effets en volume sont faibles et I'impact sur les
sphéres informelle et formelle apparait limité. Ce
constat peut s expliquer par un effet de taille que
sembl e confirmer I'impact supérieur de cette mesure
dans le modéle concurrentiel. D’ autre part les effets
de cette mesure sont largement absorbés par la forte
flexibilité des prix informels. Au total, ces résultats
semblent remettre en cause |’ opportunité de mener
une telle politique de fiscalisation des activités
informelles, car non seulement elle entrave des
entreprises informelles déja caractérisées par leurs
faibles capacités a dégager de lavaleur gjoutée mais,
de plus, elles ont un faible impact en terme de
ressources budgétaires.
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Politiques de soutien des activités informelles

A partir de la deuxiéme moitié des années
quatre-vingts, les microentreprises sont
progressivement apparues comme une cible
privilégiée des aides internationales. Dans le cas de
I’Equateur de multiples actions ont été menées, a
travers un véritable programme gouvernemental
d’ appui aux microentreprises®. |l sagissait alors de
“formaliser I'informel " en desserrant les principales
contraintes qui péesent sur ces établissements :
formation et éducation des actifs informels,
amélioration de I’information, facilitation de |’ acces
au crédit ou de I’ augmentation du capital, etc.

Lacinguiemesimulation est destinée amesurer
I'impact d'une augmentation du paramétre de
productivité du travail informel dans le modéle
dualiste. Cette mesure aun effet clairement positif sur
I” économi e éguatorienne. Touslessecteursvoient leur
production augmenter et les revenus des agents
progressent. L'effet d entrainement sur la sphere
formelle est adors particulierement important. Les
firmes formelles voient la demande qui leur est
adresséeaugmenter et ellessont incitéesaembaucher.
Les actifs étant supposés se diriger prioritairement
vers le segment formel du marché du travail, nous
assistons, au total, a une baisse de I’ emploi informel
et a un redéploiement de la main-d’ cauvre vers le
secteur formel. Enfin, dans ce contexte,
I”augmentation de la productivité, permet au secteur
informel d’augmenter le volume de sa production et
de diminuer ses prix. Au total, ¢’ est ce dernier effet
qui I’ emporte puisquelePIB informel chuteenvaleur.

La difficulté d'acces au facteur capital est
souvent citée comme une contrainte majeure des
microentreprises informelles. Favoriser cet acces a
longtemps été I'un des credo des partisans d'une
extension de ce secteur (par des politiques de crédit
par exemple). 1l est possible de mesurer |'impact
d’une telle mesure dans le modele concurrentiel en
augmentant significativement et de maniére exogéne
le stock de capital de cesentreprises. C'est I’ objet de
la sixieme simulation. La encore, |'effet global
appardit nettement positif sur I'ensemble de
I” économie et nous assistons aux méme phénomenes
gue précédemment, mais avec une ampleur atténuée.
La sphére formelle bénéficie de I’ augmentation des
revenustotaux des agents. Elle augmente sademande
de travail, ce qui incite les salariés informels a se
diriger prioritairement vers ce secteur. Le secteur
informel voit sa production en volume augmenter
mais ses prix s ajuster a la baisse. Au total, nous
assistons a une bhaisse de I'emploi et du salaire
informels.

% | e CONAUPE (Corporacion Nacional deAyudaalas
Peguenas Unidades Economicas). Otero [1994].

5. Conclusion

L'approche développée ici est avant tout une
illustration de la possibilité d'adopter une analyse
macroéconomigue du secteur informel qui parted'une
réflexion conceptuelle et empirique pour déboucher
sur une analysethéorique atraverslamodélisation en
Equilibre général Calculable. Si ce type d'approche
présente évidemment quelques limites, son
application au cas équatorien révele malgré tout que,
dans le cadre de cette économie, les activités
informelles n’ ont pas comme simple réle de soul ager
lapauvreté ou de permettre une meilleure distribution
verticale des revenus. Au total, les résultats nous
semblent ére des arguments en faveur de
I'incorporation du secteur informel danslaconception
des politiques macroéconomiques. Tout d'abord,
parce que, quelles que soient les modalités de son
insertion dans|’ économie équatorienneet lestypesde
comportementsspécifiés, il est affectédemaniérenon
négligeable par les chocs macroéconomiques. |l peut
donc ainsi apparaitre comme une cible potentielle de
ces politiques. De plus, parce qu'il affecte lui méme
I'efficacité des politiques économiques. Ne pas
prendre en compte ce constat lors de leur élaboration,
risque alors certainement de leur enlever une part de
leur crédibilité.
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Raerudspmibledsnéregs
Reeutad desatrgrises
Raerutad dssAPU
Reverutad desméreges
Vdurecelaprodction celabrandrei
Prod.ctivité cars le sectaur infamd comrercid
Rrix desmargescammercidescanposites (MocHe CONOUR)
Vduredelanarge comrercidecanpositear lebienf (Modde GONCUR)
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Peararéres

& Hadticté ceabitution entrecaaitd et travail darslabranchei

fod Paardrefedtarid celafordionceprodudtion celabrandre

A Praréredednmendonck lafotioncdepradution e lalrandre

o Hadidtécetrarsfamnrationare B et

o Paravérecelafoction CET ce labrarchef

A Paaretrecednmendonck lafaction CET celabyandef

foit Hadticté ceabitution entreM et Df danslafondtiond Amingonce labranchef

an Parardarecelafadiond Amingondelabrandet

(} Paarerededmensoncelafationd Amringion celakbradhef

& Hadtigtédea bditution entre radLitsfomrelset infomels dearslafactiond Amrington 1.k labrandef
(MocHe GONOLR)

o Paardrecelafadtiond Amingon 1celabradref (MaHe GCONOUR)

A Pravétrededmendoncklafactiond Amrington 1 celabrandef (Moce GCONOUR)

& Hadtictédeabditution entrecammrerce famd e infamd denslafondtiond Armingtan 2 pour leprodLiit
f (MaHe GCONOLR)

o% Paardrecelafadtiond Amingon2paur leprodlit f (Modde GONCOLR)

A% Praréredednmendonck lafactiond Amringion 2paur lepradit f (Modele GCONOUR)

Qnin, Vdurede lacosonmetioninoonpresshleenbienhdes méreges
(2008 Fropensan mergrdleaconsomer lebienh desméreges

I Qefscergmtition del' Invedissarert Rblic ertreleshiersh

I Qefsderématition del’ Invedtissarert privé etreleshiensh

Y, Porddationsce ' indoegingrd desprix

my Tax cermak-Updaslabratdhei

m Paarétred dlocation dusuplusceneind cemedarslesbranchesinfamdlesnon comrerdides
A Barigresal’ etréedemaind ceme daslestrandheinfamelesnn conmerddes

& Coffidert tedriquesce Leatievenhienhpar labradei

g3 Taxdenagecameddefandlesr lesproduitscelabratef (modde DUAL)

e Taxdenageaameddeinfandlear lesprodiitscelabrachef (modde DUAL)
jig(re’ Tax demargeconradde conpastear lespraduitscelabrachef (mocle GCONCOUR)

S Rropenson myemeadag e CESITENEgES

tom Pat destrandartsoouratsreditribiésaux meneges

tope Pat destrandatscouratsreddribiésax atrgrises

(00 Pat dsstrandatscouratsredigtribiésax APU

o Pat destrandatscouratsreddribiésauresedumonde

oy Pat destrandatscouratsversspa lesméeges

toe Pat dsstrandetsoouratsversspa lesentrarisss

tosg Pat dsstrandetsoaurantsverssper lesAPU

toy Pat dstrandatsocouratsvergspa leretedunone

m Taxdimpagtionindredear lesinpatatios M

va Tax celataealavder Ajoutéear lebienprodlit per labrachef
D Taxdimpagtionindredear laprod.diondestrandhesfomrdles
t Pat dssrevieusprineiresfonds reddriblésatrelesagarts

tym Taxdinmpodtiondredear lerevenu desméreges

tye Taxdinmpostiondredear lereenudseatrgrises

rku Pat dssreeusducapitd famd detinésaux néneges

rku Pat dssreeusducapitd famd detinésax entrerises

Paramétres des modées dont la valeur est fixée arbitr airement

Branches ou produits Agri. Pé&r. Elec. Mod. BTP  Tpt. Hot.  SceP. Inf. BTP  Tpt. Hot. SceP Com Com
For. For. For. For man. __Inf. Inf. Inf. Inf. For. Inf.
Indice 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15
Elasticité-revenu (sur les produits)
Dualiste 0.8 0.75 0.8 11 - 0.9 11 11 05 - 0.4 05 05
Concurrentiel (Produits composites) 0.8 0.75 0.8 1.05 - 085 105 1.05 id* - id* id* id*
Elasticité de production (CES)
Dualiste 0.8 0.7 0.7 09 0.9 0.8 0.8 0.8 - - - - - 09 -
Concurrentiel 0.8 0.7 0.7 0.9 0.9 0.8 0.8 0.8 05 05 05 05 05 0.9 05
Elasticité des importations (CES)
Dualiste et Concurrentiel 0.7 0.8 - 0.85 - 0.6 - 0.6
Elasticité des exportations (CET)
Dualiste et Concurrentiel 0.7 0.9 - 0.75 - 0.8
Elasticité de substitution entre commerce
Concurrentiel variante 1 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8
variante 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2 2
variante 3 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2
Elasticité de substitution entre produits - - - 0.8 0.8 0.8 0.8 0.8 id* id* id* id* id* -
Concurrentiel (Produit. composites)
variante 1 - - - 2 2 2 2 2 id* id* id* id* id*
variante 2 - - - 0.2 0.2 0.2 0.2 0.2 id* id* id* id* id*

*id = méme dasticité quei — 5



