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Flash
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Resultados das Investigacoes do SIMA-Dest e Departamento de Andlise de Politicas
MADER-Direccdo de Economia

Producao e Comercializacao de Culturas Alimentares. Que Expectativas para o
Presente Ano? O Ponto de Vista dos Comerciantes Rurais de Pequena Escala no Norte

e Centro de Mocambique *
Por: Equipa Técnicado SIMA

INTRODUGCAOQO: Pelo terceiro ano consecutivo, aequipa
do SIMA - Sistemade Informacdo de Mercados Agricolas-
do Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural
(MADER ) redliza o Inquérito de Janela. Estes inquéritos
consistem em entrevistas formais com peguenos
comerciantes rurais de produtos agricolas, ao longo das
principais estradas ligando as principai s zonas de producéo
€ 0s principais centros consumidores do norte e centro de
Mocambique.

A presente rondadeinquéritos decorreu entre osdias 21 de
Maio e 1de Junho de 2003, e teve por objectivo avaliar as
expectativas dos comerciantes rurais de pequena escala
sobre a época agricola de 2002/03 nas &reas do inquérito.

Como tem sido referido em todas as edigbes do flash
relativas aos resultados dos Inquéritos de Janela, estes
inquéritos ddo uma informagdo qualitativa sobre as
expectativas dos pequenos comerciantes rurai s de produtos
agricolas, e um conjunto de outras informagdes rel evantes
sobre a colheita e comercializagdo agricolas.

Esta edic&o do flash apresenta a metodol ogia do estudo, as
caracteristicas dos entrevistados, indicagcbes dos
comerciantes sobre a oferta observada e esperada, nivel de
procura e destino do produto, e os pregos observados e
esperados. Além destestdpicos, o flash apresentatambém
a perspectiva dos comerciantes sobre as estradas e
transporte, e 0 conhecimento e prevencdo contra o
HIV/SIDA .

METODOLOGIA: A metodologia seguida na
redizacdo dos inguéritos de Janela consiste numa
"amostragem oportunistica’ (" convenience sampling"), em
gue se procura atingir o objectivo de se ter informagéo
através de conversas formais com informantes chaves.
Como foi explicado no ano passado (videflash 30P e 32P),
esta abordagem foi escolhida porque permite que se
produzaumavisdo geral, rapidae abaixo custo sobre uma
realidade actual e complexa.

Para maximizar os resultados preconizados com esta
abordagem, foi entrevistado o maior nimero possivel de
comerciantes que foram encontrados a comprar, a
concentrar ou a procura de comprar produto. Nos anos
anteriores, os inquéritos de Janela desenvolvidos pelo
SIMA utilizaram a mesma abordagem, e permitiram
prognosti cos correctos sobre as expectativas de producéo,
colheitae comercializac8o de produtos agricol as nas zonas
rurais.

As entrevistas da presente ronda do inquérito de Janela
foram readlizadas ao longo de trés rotas previamente
seleccionadas, nomeadamente: Nampula - Entre-Lagos
passando por Maema e Cuamba; Nampula-Milange,
passando por Mocuba, e Beira - Tete, passado por
Chimoio, e pel ostrogos Chimoio - Machipandae Chimoio
- Sussundenga.

CARACTERISTICAS DOS ETREVISTADOS :
Ao todo, foram entrevistados 131 comerciantes rurais e
peri-urbanos de pequena escala nas provincias de Niassa,
Nampula, Zambézia, Tete, Manica e Sofala.

Conforme a Tabela 1, das trés rotas, aguela em que foi
entrevistado o maior nimero de comerciantes foi a de
Beira-Tete (48% do total de entrevistas), seguida darota
Nampula-Milange, (41% do total dos entrevistados). A
rota Nampula- Entre-Lagos foi aguela onde foi
entrevistado o menor nimero de comerciantes, apenas 14.

A Tabela 1 apresentaresumidamente as caracteristicas dos
comerciantes entrevistados, nomeadamente tipo do
comerciante, sexo, idade e nivel de ensino concluido, por
rota.

'As opinioes aqui expressas sdo da inteira responsabilidade dos autores, ndo reflectindo de
maneiraalgumaaopinido oficial do Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural (MADER).
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Tabela 1. Caracteristicas dos Comerciantes
Entrevistados
Nampula- Nampula- | Beira-
Caracteristicas Entre-Lagos | Milange Tete
--------- Percentagem --------
Tipo de | Grossista 43 83 81
comerc. | Retalhista 57 13 14
Sexo Masculino 92 93 76
Feminino 8 7 24
Menosde2lanos | 8 25 7
Idade 21 -40 anos 83 69 82
Mais de 40 anos 8 6 11
Nivel de Sem Ensino 14 11 12
Ensino Primario 12 Grau 57 52 35
Conclui [ Primério 2° Grau | 29 24 37
do Secundario 0 13 16

Em relacdo a dltimaronda do ano passado, o nimero total
de entrevistados desta ronda representa um aumento em
13%. Por rota, o nimero de entrevistas na presente ronda
representa um aumento nas rotas da Beira-Tete (31%) e
Nampula-Milange (23%), e um decréscimo na rota
Nampula-Entrelagos (-42%).

Quanto ao tipo de comerciantes entrevistados, foram
encontrados mais grossistas ambulantes do gque as outras
classes de comerciantes. Dos 131 comerciantes
entrevistados, 85% s30 do sexo masculino, mas na rota
Beira-Tete, quase 24% sdo mulheres. Ao todo, 85% dos
comerciantes sabem ler e escrever, com menor taxa de
afabetizacdo narota Nampula- Entre-Lagos. Quanto ao
grupo etério, amaior parte destestem idades comprendidas
entre 0s 21 e 40 anos de idade.

Adiciona mente, mai s de metade dos comerciantes no norte
de Mogambique (rotas Nampula- Entre-Lagose Nampula-
Milange) ndo tem mais do que o ensino primé&io do
primeiro grau, enquanto que no centro de Mocambique
(rota Beira-Tete) aparece um ndmero rel ativamente maior
de comerciantes que concluiram o0 ensino primario do
segundo grau ou o ensino secundario. Contudo, mesmo
aqueles que afirmam que nuncaforam a escola, dizem que
sabem fazer contas, o que lhes permite fazer os seus
negacios sem ajuda de outrem.

OFERTA OBSERVADA E EXPECTATIVAS
SOBRE A COLHEITA: Quanto aoferta de produtos,
esta variou muito de local paralocal. Ao longo da rota
Beira- Tete, houve muito pouco produto em varioslocais.
Os Unicos locais onde havia uma oferta comparavel com a
do ano passado foi na sede do distrito de Nhamatanda,
provinciade Sofala, e nos mercados de concentragéo de
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Chuale e do Cruzamento de Macossa, ambos no distrito
de Guro, provincia de Manica.

Por outro lado, houve locais onde ndo havia nenhum
produto este ano mas haviano ano passado (por exemplo,
vilade Sussundenga, provinciade Manica), e outros onde
ndo havia produto nem no ano passado nem este ano
(Posto fronteirico de Machipanda).

Em todas as rotas, o milho foi o produto mais vendido.
Contudo, e contrariamente a0 ano passado, ndo havia
nenhum armazém das grandes empresas a comprar
produto. A granderazéo apontadapelosfiéisde armazém
dosdiferentes postos de compra é afraca oportunidade de
seexportar parao Malawi, o maior e mais seguro mercado
para o milho produzido no norte de Mogambique.

Em termos de volume de produtos na posse dos
comerciantes na atura do inquérito, o SIMA constatou
gque houve maior quantidade de produtos durante o
inquérito de 2002 do que em 2003. Assim, enquanto no
ano passado entrevistamos menos comerciantes, mas cada
um deles com muito produto, este ano havia muitos
comerciantes, mas cada um com pouco produto.

A maior parte dos entrevistados (86% na rota Nampula -
Entre-Lagos, 50% na rota Nampula - Milange e 49% na
rota Beira - Tete) disse que houve maior facilidade de
comprar produto no ano passado.

Esta percepcdo dos pequenos comerciantes rurais sobre o
nivel de negécios nas rotas do inquérito condiz com a
avaliacdo que estesfazem sobre acol heita este ano quando
comparada com a do ano passado. A maioria dos
entrevistados em todas as rotas acredita que a colheita do
milho ser& menor este ano em relagdo ao ano passado
(Tabela.2).

Tabela 2: Expectativas dos Comerciantes sobre a
Colheita

Nampula- Nampula-

Entre-Lagos [Milange Beira-Tete
MilholMand Milho [Mand [Milho [Mand
Como sera a % de Respostas
produgéo Maior |7 60 17 52 6 3

deste ano em|Menor |93 27 72 26 83 14

reagdo  afaa— o o |6 7 5 |3

ano passado?
N&o sabe|O 14 6 16 6 79

Nota. Mand = Mandioca
Fonte: Dados do Inquérito de Janela Maio 2003

No norte, também havia quantidades consideréveis de
mandioca seca nos mercados de concentragdo ao longo da
via gue liga as cidades de Mocuba (provincia da




Zambézia) ea Cidade de Nampula. Naguelazona, este era
0 segundo produto mais abundante na altura das
entrevistas, e é o principa substituto do milho como
aimento base. A maioria dos pequenos comerciantes do
norte acredita que a colheita de mandioca este ano podera
ser melhor que a do ano passado.

As previsdes sobre aproducdo em geral vao deacordo com
aquilo que foram as chuvas durante a campanha agricola.
Com efeito, embora a maior parte dos comerciantes no
norte de M ogambique acreditem que as chuvas ndo foram
muito més para a producdo de milho e mandioca, eles
esperam uma col heita ndo muito boa.

NiIVEL DE PROCURA E DESTINO DOS

PRODUTOS: O movimento de pequenos comerciantes
procurando comprar produtos foi consideravel e tendia a
aumentar embora muitos deles, especialmente no norte de
M ogambiqueindicassem que este poderiater sido maior se
houvesse certeza de mercado de exportacao.

Quanto aos locais onde o produto vai ser vendido, em
geral, o principal destino do produto naalturado inquérito
eram as principais cidades do centro e norte de
Mocambique. Assim € notério o facto de poucos
comerciantes operando ao longo darotaBeira- Teteterem
dito que véo vender o seu produto na cidade de Maputo ou
no sul de Mocambique. Para o caso dos comerciantes que
operam nas rotas do norte, amaior parte dos entrevistados
operando na rota Nampula - Milange disseram que véo
vender (ou pretendem ir vender) o seu produto no Malawi.
Isto é consistente com a observacdo obtida no Posto
fronteirico de Milange, por onde sdo informalmente
exportadas entre 25 e 40 toneladas de milho por dia desde
Abril dltimo.

A Tabela 3, apresenta 0s pontos mais importantes de
destino do produto.

Tabela 3:; Locais Onde os Produtos Vao ser Vendidos

Rota

Ot g v o [Tge TR T st
% de Comerciantes que Indicaram o Local

No local de compra 39 2 5

Cidade de Nampula 31 43 0

Cidade daBeira 0 0 22

Sul de Mogambique 0 0 27

Malawi 8 48 0

Outro local 22 7 46
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Quanto ao aparecimento de comerciantes malawianos a
comprar produtos agricolas em Mocambique, a maior
parte dos entrevistados no norte de M ocambique disse que
estes ndo tém aparecido, o que é também consistente com
o que foi observado na primeira ronda do Janela do ano
passado. Naguelaaltura, muitos dos entrevistadostinham
dito que ainda ndo havia malawianos a comprar em
Mocambique, mas ja em Julho havia entradas de
comerciantes malawianos no territério mogambicano a
procura de milho.

PRECOS OBSERVADOS E EXPECTATIVAS
SOBRE A SUA EVOLUCAOQO: Os precos em vigor
nas zonas do inquérito sdo apresentadosnaTabela4. Essa
tabela mostra que houve diferencas entre as rotas em
termos de produtos comercializados. Na rota Nampula -
Entre-Lagos, encontraram-se milho, feijéo nhemba e
amendoim grande, mais s6 milho na rota Beira-Tete.
Mandioca seca estava disponivel na rota Nampula-
Milange.

Tabela 4: Pregos Actuais e Esperados Daqui a Dois
M eses para Alguns Produtos

Preco Pregos Esperado
Rotas Produtos Actual (Mt/kg)
(Mt/kg)  [Minimo |Mé&ximo
Milho 1588 2012 2274
Nampula: e hemba [ 1789 1258|1509
Entre-Lagos
Amend grande | 3245 6985 7860
Nampula- Milho 1193 1662 1973
Milange Mandioca seca | 1248 1214 1667
Beira-Tete Milho 2150 2986 3437

Fonte: Dados do inquérito de Janela de Maio 2003.

O preco do milho é mais baixo no norte de Mogambique
do que no centro. Segundo os comerciantes, 0s precos
baixos observados no norte este ano devem-se afalta de
mercado, pois (1) podera ndo haver exportacdes formais
para o Maawi; (2) aguns dos grandes comerciantes
formais do norte de M ogambi que aindatém stocks do ano
passado que ndo conseguiram exportar para o Malawi,
pelo gue ainda ndo comecaram a comprar este ano; e (3)
ainda ndo ha comerciantes estrangeiros a comprar para o
Malawi.

Em relac8o ao ano passado, os pregos de milho em vigor
este ano representaram uma descida nas trés rotas. Essa
descida é mais acentuada no norte do que no centro de
Mocambique (Figura 1). Em termos de pregos reais, 0s
precos deste ano sdo mais baixos ainda devido ainflacao.
Por outras palavras, o poder de comprados produtores de
milho diminuiu muito.



Fig. 1: Comparag&o de Pregos de Milho
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Relativamente aos precos de milho esperados dagui adois
meses, a grande maioria dos comerciantes entrevistados
acredita que estes iréo subir. O nivel de subida varia de
local para local, mas as médias por rota sugerem
expectativas de subida entre 27% e 43% narotaNampula -
Entre-Lagos, entre 39% e 65% narotaNampula- Milange,
e entre 39% e 60% narotaBeira- Tete.

Quanto aos restantes produtos que estavam a ser
transacionados, os comerciantes da rota Nampula - Entre-
Lagos esperam uma descida do preco do feijdao nhemba, e
uma subida do preco do amendoim grande. Por seu turno,
os comerciantes darotaNampula- Milange esperam que o
preco da mandioca seca pudesse ter uma variagéo
caracterizada por algumadescida (-3%) ou umasubidaem
34%.

CONHECIMENTO DOS PRECOS EM VIGOR
NOUTROS LOCAIS: Segundo a Tabela 5,
aproximadamente dois em cada trés comerciantes nas trés
rotas tém informacdo de precos praticados em locais
diferentes daguelas em que eles se encontram a
comerciaizar.

Para quase todos os comerciantes que tém conhecimento
dos pregos praticados em outros locais, essa informagéo é
restringidaarotaonde operam, especial mente entre o local
onde estdo a fazer as compras e o principal mercado de
destino. Em segundo lugar, ainformacéo de pregos que a
maioria dos pequenos comerciantes rurais tem € obtida
através de seus colegas que se encontram nos locais sobre
os quais lhes interesse obter alguma informaco.

Tabela 5: Informacéo sobr e Precos de Produtos

Conhece Ouve programa .
L Tem rédio-
Rotas precos doutros | de rédio sobre receptor aqui?
locais? precos? (% de (% de'Sim)
(% de'Sim) 'Sim) 0
Nampula -
Entre-Lagos 64 S0 69
Nampula- | 2 26 48
Milange
Beira-Tete 65 30 35

Em relagdo aaudicéo de programas de rédio quetratam de
precos de produtos agricol as, a percentagem dos pequenos
comerciantes rurai s que escutam esses programas chegaa
50% nas zonas proximas da cidade de Nampula e 30%
perto da cidade de Chimoio, onde estes programas de
radio sdo editados.

Sobre os contelidos desses programas, 0S comerciantes
gue ostém escutado acham-nosem geral bons, masacham
gue ainformagc&o ndo tem sido actual, devido ao espaco de
tempo que vai entre a recolha dos precos e a leitura dos
programas nasradios, aliado ao facto de que os precosdos
produtos geralmente mudam muito.

ESTADO DAS ESTRADAS E ACESSO A

TRANSPORTE: O estado de conservacdo das estradas
que ligam os principais centros consumidores as areas de
producdo € um factor fundamental para um bom
desempenho dos mercados agricolas, pois estasjogam um
papel crucial no escoamento dos produtos. Também é
notdrio que ha mais comerciantes com rédios receptores
no norte do que no centro. Tal como no ano passado
(Flash 30P), apercepcdo dos comerciantes sobre o estado
das estradas variamuito do centro parao norte. Emgeral,
0s comerciantes inquiridos ao longo da rota Beira - Tete
indicaram que a estrada era boa, havendo uma pegquena
percentagem que indicou que estastinham alguns buracos.
Com efeito, uma parte da estrada Chimoio - Tete estava
em reabilitagdo na atura do inquérito, o quejustifica que
0S comerciantes que operam no trogo que ainda ndo tinha
sido reabilitado tenham indicado esse mau estado da
estrada.

Por seu turno, as estradas do norte de M ogambique estéo
em piores condi¢des que as da zona centro do pais. Na
rota Nampula - Milange, existem dois grandes trogos de
terrabatidae com muitas covas, e arotaNampula- Entre-
Lagos é toda ela de terra batida, e ndo foi reabilitada
depois da ultima época chuvosa. Por esta razéo, todos os
comerciantes entrevistados nesta rota indicaram que a
estrada tem muitas covas (Tabela 6).




Tabela 6: Estado das Estradas

Rota
Tipo de Estradae seu estado | Nampular Nampula- _
Entre- - Beira-Tete
Milange
Lagos
% de comerciantes que responderam
L Boa 0 34 74
Primaria _
Muitascovas | 100 66 26
Secun- Boa 0 7 50
daria Muitascovas | O 93 50
oy Boa 0 0 33
Terciaria _
Muitascovas | O 0 67

Quanto a disponibilidade de transporte, em gera os
comerciantes indicaram que este é disponivel, embora
alguns figuem mais de 7 dias a espera de um carro para o
transgporte do seu produto. NarotaNampula-Milange, onde
perto da metade dos comerciantes compra nas estradas
secundérias, a espera pode ser mais prolongada. Narota
Nampula-Entre Lagos, a utilizagdo do comboio facilita o
escoamento a tempo.

Tal como foi referido nos anos anteriores, ndo existem
transportadores especializados para o transporte de
produtos agricolas, sendo que todos os comerciantes
indicaram que ficam a espera de camides que tenham
espaco para carregamento de retorno, ou carrinhas que
fazem transporte de passageiros (Tabela 7). Por estarazéo,
0 nimero de dias a esperade transporte aumenta amedida
gue se esta distante das grandes cidades, ou se esta numa
altura com pouca circulagdo de camides e/ou carrinhas.

Tabela 7: Acesso ao Transporte pelos Comer ciantes

Nampula-  |[Nampula- .
Entre-Lagos |Milange Beira- Tete
% de comerciantes que responderam
Em que tipo|EStrada primaria (100 53 94
de  estradalEgirada secundéria |0 47 2
compra 0s
produtos? |EstradaTercidria |0 0 4
Tipo de Camizo 33 69 84
transporte  |Carrinha 33 25 16
tilizad
HHizao 1 omboio 33 6 0
Nimero de|Até 7 dias 88 59 91
dias a espera— -
detransporte|Mais de 7 dias 13 41 9

Nota. Estrada priméria= liga duas cidades capitais
Estrada secundaria = ligaaum distrito do interior
Estradatercidria= ligaaum povoado do interior
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PREVENCAO CONTRA O HIV/SIDA: Ta como
aconteceu em 2001 e 2002, o SIMA perguntou aos
comerciantes rurais de peguena escala se estes tém
conhecimento do HIV/SIDA e, em caso afirmativo, que
tipo de medidas preventivas el es tomam contra a doenca.

Quanto ao conhecimento da doenga, todos os comerciantes
entrevistados nas trés rotas afirmaram gque a conhecem.
No que diz respeito a prevencdo contra a doenca, quase
todos os entrevistados disseram que adoptam algum
método para se prevenir contra ela. O que varia, no
entanto, sdo os métodos de prevencdo. Emboraamaioria
afirme que o principal méodo éterem apenas um parceiro,
outros preferem usar o preservativo. Infelizmente, ainda
existem aguns comerciantes que afirmaram que ndo
fazem nada para se prevenirem.

CONCLUSOES: A maior parte dos comerciantes
afirmou que em relag&o ao ano passado, na zona norte do
pais espera-se baixa producdo de milho branco e uma
melhoria para a mandioca, enquanto que na zona centro
espera-se umabaixa paraambos produtos. Estas previsoes
tem a ver com os volumes transacionados por estes
comerciantes até a atura das entrevistas. O volume do
produto em poder dos comerciantesfoi menor nestaronda
de inquérito comparativamente a do ano passado.

Os precos em vigor na altura do inquérito, nas trés rotas,
s80 mai s baixos do que os praticados em igual periodo do
ano passado. Esta situagcdo € mais evidente no norte de
Mocambique devido a falta de mercado, pois o sector
formal ndo esta a comprar devido & impossibilidade de
vender parao Malawi.

A baixa de preco ao produtor associada a inflacdo nos
precos gerais, torna o poder financeiros dos produtores
cada vez mais baixo. Contudo, a maior parte dos
comerciantes acredita que nos préximos meses, Julho-
Agosto, os pregos de milho branco irdo subir pois a
escassez deste produto comecard a se fazer sentir.

Relativamente ao comércio transfronteirico, tal como o
ano passado na fronteira de Machipanda a equipe do
SIMA né&o observou exportacdes de produtos agricolas
para 0 Zimbabwe. Para 0 Maawi, embora fale-se de
reservas alimentares, continua a haver exportacOes
informais de milho branco, embora em quantidades
menores que as oObservadas no ano passado.

Contactos: SIMA/MADER, tel. (01) 46 01 31; FAX (01) 46 01 45/ 46 02 96
Email: sima@map.gov.mz Website: www.aec.msu.edu/agecon/fs2/mozambique




