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1. Probleemsteliing

Hoe komt het dat de macro-economische prestaties van landen of regio’s zo sterk
kunnen verschillen over een langere tijdsperiode? Dit is en Blijit een interessante
vraagstelling. R.J. Barro (1996) onderzocht dit probleem aan de hand van een
steekproef van 100 landen voor de periode I1960-1990. Hij schrijft de macro-
economische groei toe aan een zeer breed gamma van verklarende factoren zoals:
scholingsgraad, vruchibaarheid, ovetheidsconsumptie, rechiszekerheid, politieke
vrijheid, onathankelijkheid van de cenirale bank, enz.. R.E. Hall en C.I. Jones (1997,
1999} hebben de originele determinanten verengd tot wat zij de ‘infrastructuur’ van
een land nocmen. Volgens hun definitie bevat de infrastructuur drie niet voor de hand
liggende elementen, nl. de overheid, de kultuur en het klimaat. Een land met een
gunstige infrastructuur zou meer fysiek en menselijk kapitaal aantrekken zodat een
hogere produktiviteit wordt bereikt. Hierdoor kunnen ze % van de variatie van de
output per arbeider verklaren in een steekproef van 133 landen.

De keuze van de verklarende variabelen in deze twee studies illustreert de hernieuwde
sandacht voor de rol wvan instituties, Het cruciate belang van de institutionele
omkadering waarbinnen het economisch proces plaatsvindt, wordt steeds meer
erkend. Het wordt dan ook steeds duidelijker dat imstituties de witkomst van het
proces, nl. de macro-economische performantie, beinvlioeden. Dit volgt ook uit de
wijze waarop institituties algemeen gedefinicerd worden zoals bijvoorbeeld in het
handboek van W, Kasper en M.E. Streit (1998): “Instituties zijn regels voor
menselijke interacties die mogelijk opportunistisch individueel gedrag beperken, die
daardoor het menselijk gedrag meer voorspelbaar maken en zodoende de
arbeidsverdeling en de creatic van welvaart vergemakkelijfken”

In inter-individuele relaties worden deze regels als een extern gegeven ervaren dat
niet in vraag wordt gesteld. De instituties van de gemeenschap waartoe men behoort
spelen dus een belangrijke rot in inter-individuele relaties. Dit staat in scherp contrast
met het traditionele beeld in de handboeken van de homo economicus die niet
“embedded” s in een culturele gemeenschap.

Uit de bovenstaande definitie volgt dat een gemeenschap met een gepaste set
instituties bevoordeeld is in een eng ecomomische zin, Doordat instituties een
voorspelbare richting geven aan het menselijk gedrag kunnen de schaarse middelen
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specifiek ingezet worden in het eigenlijke economische proces. Een gepaste set
instituties kan dus mnEnm_,Eﬂnm& worder als “maatschappelijk kapitaal” van een
gemeenschap. In de volgende sectie worden deze ideeén verder uitgewerkt tot een
denkkader dat de invioed van instituties op de economische performantie tracht te
verklaren,

Ben analyse van de impact van instituties op de economische prestaties kunnen we
vinden in de transactickosten-literatuur. Deze literatuur richt zich voornamelijk op
farmele instituties zoals bijvoorbeeld het rechissysteemn. Een recentere literatqur
benadrukt echter de rol van ongeschreven gedragsiegels of informele instituties. Het
geheel van deze ongeschreven regels vormt de kultuur van een gemeenschap. Een
kultuur die gekenmerkt wordt door een hoge maie van eerlijkheid en vertrouwen zou
bijzonder stimulerend werken voor de economische prestatie omdat in een dergelijke
kultwur de transactiekosten laag niet te hoog oplopen. In sectie 3 wordt een overzicht
van de belangrijkste argumenten voor dit standpunt gegeven.

Vooraleer de impact van vertrouwen op de globale macro- mnonom.:mn:a prestatie
empirisch te onderzoeken, wordt een maatstaf ontwikkeld om deze te meten. Daartoe
wordt in sectic 4 een synthetische indicator voor macro-economische performantie
voorgesteld die alle relevante informatie in &€n statistisch kengetal uitdrukt.

Met deze synthetische indicator, LIMEP (Leuvense Indicator voor Macro-
Economische Performantie) genvemd, wordt vervolgens de relatie onderzocht tussen
de macro-economische performantic en vertrouwen. Berst wordt de impact van
vertrouwen op de macro-economische prestaties geschat met gegevens voor 20
OESO-landen in de periode 1992-1996, Deze resultaten worden in sectie 5 besproken.
In sectie & wordt een Europese dataset met gegevens op regionaal niveau gebruikt
omdat kulturen ook binnen Janden sterk van regio tot regio kunnen verschillen.

Het belang van instituties voor de Emnqo-noozonzmn_.ﬁ performantie heeft strategische
beleidsimplicaties vooral omdat het gebriik van de conventionele macro-economische
instrumenten in Ewropa minder efficiént zal worden. Met de introductie van de Euro
blijft er immers minder ruimte over voor het bepalen van een autonome budgettaire
?ng_:n:mwmoc of monctaire (Buropese Centrale Bank) politiek, of voor
wisselkoersaanpassingen. Nationale en regionale overheden zullen enkel nog met de
kwaliteit van hun instituties kunnen wedijveren. Deze beleidsimplicaties worden
besproken in de concluderende sectie.




2. Instellingen en performantie: een algemeen kader

In deze sectie verduidelijken we hoe instituties de economische performantie kunnen
befnvloeden. Het is duidelijk dat een individu niet geisoleerd leeft maar constant
geconfronteerd wordt met anderen. Mensen zijn dus verplicht om relaties met elkaar
te onderhouden om zo hun doelstellingen te bereiken. Ben probleem in deze relaties is
dat mensen niet over volledige kennis beschikken. Dit betekent niet dat individugn
niet ratjoneel kuonaen zijn maar wel dat hun capaciteit om rationeel te handelen
beperkt is (bounded rationality).

De onvolledige kennis veroorzaakt echter fricties in inter-individuele interacties
omdat men de tegenpartij nooit volledig kent. Economisten noemen deze fricties
transactickosten, Deze definieren we als de onvermijdelijke individuele kosten die
ontstazn door het nastreven van individuele voordelen door inter-individuele

{ransacties.

Dez transactiekosten hebben een invioed op de economische performantie. Dit is een
intuitief resultaat, Als de kost van transacties toeneemt zullen er minder transacties
plaatsvinden. In het ergste peval zal er zelfs heleinaal geen handel plaatsvinden, ook
al zov dit voor ledereen beter ziju, zoals in de bekende “market for lemons” van
Akerlof.

De inter-individuele transacties vinden echter plaats binnen het kader van een
samenleving met een bepaalde kultvur, De kultunr van gen samenleving dient
geinterpreteerd te worden als de set van waarden en regels van de samenleving. Twee
individuen die tot dezelfde kultuur behoren delen dus dezelfde set van aangeleerde
regels en waarden, Deze regels, of instituties, beperken dus de mogelijke
handelwijzen, met name de mogelijkheden voor opportunistisch gedrag, in inter-

individuele interacties. Dit wordt bereiki door individuen die de regels overtreden’

steeds te sanctioneren.

Doordat ze de ruimte voor opportunistisch beperken, beinvloeden instituties de ex
ante transactickosten. Een moEnnnmn:munom.“w.w kultuur maakt het menselijk gedrag
voorspelbaarder zodat het probleem van onvolledige kennis verkleint en de
transactiekosten dalen. Het kultureel-institutionele kader waartoe van een land heeft
dus een fundamentele invloed op de economische prestaties,

Een kultuur van cerlijkheid zal ook leiden 1ot een toename van het vertrouwen. Dit
moeilijk bepaalbare begrip definiéren we als de oéREmE@ van individuen ten
aanzien van de waarschijnlijkheid dat andere agenten niet opportunistisch zullen
handelen als ze daar de kans toe krijgen. Dit vertronwen is noodzakelijk in het licht
van de beperkte kennis van andere individugn.

We kunnen dus concluderen dat een goede kultuur, namelijk een kultuur die er voor
zorgt dat de basisvoorwaarden voor vertrouwen aanwezig zijn, een positief effect
heeft op de economische prestaties van een land of een regio. Dit positief effect wordt
vercorzaakt door een daling van de iransactiekosten ten gevolge van een tocname van
het vertrouwen. Tenslotte dient nog opgemerkt dat een kultuur niet statisch is, maar
wel constant evolueert onder invloed van externe gebenrtenissen of door contacten
met andere samenlevingen. De notie dat een kultuur kan veranderen houdt in dat deze
eventueel ook gestuurd kan worden. Hierop wordt verder i ingegaan in de laatste sectie
waar we de beleidsimplicaties van ons onderzoek bespreken.

3. Vertrouwen en economische performantie

Instituties genieten een groeiende aandacht, Algemeen wordt aangenomen dat
verschillen in economische prestaties kunnen toegeschreven worden aan verschillen
in economische instituties. De transactiekosten-literatuur analyseert het effect van
formele instituties op de economische prestatie,

De transactiekosten-literatuur gebruikt veelal het kader van het prisoner’s dilemma.
Dit illustreert hoe vrije competitie leidt tot een sub-Pareto optimaal resultaat. Om dit
te vermijden is het aangeraden om een contract af te sluiten dat alle partifen bindt tot
een codperatieve oplossing. Dt vereist echter het bestaan van formele instituties die
de afdwingbaarheid van dit contract garanderen. De cerste bekommernis van de
transactiekosten-literatuur is  het minimaliseren van transactiekosten via de
manipulatie van deze formele instituties.

Meer recent wordt aandacht besteed aan de informele instituties, dit is de kultuur, van
een samenleving, Deze vormen een meer fundamenteel instrument voor ket selecteren
van Pareto-supericwre uitkomsten doordat ze ervoor zorgen dat de economische
agenten elkaar kunnen vertrouwen. In plaats van codperatie te verzekeren door een




beroep te doen op kostelijke contracten en formele instituties bevorderen informele
instituties de economische prestaties door de economische agenten betrouwbaarder te
maken. Dit is vooral belangrijk omdat het besef groeit dat het zeer moeilijk is om
waterdichte contracten op te stellen. Zo betogen P.H. Huang en H.Wu (1994) dat de
rol van het recht in het dagelijkse leven nict moet overdreven worden. In het oplossen
van disputen doen de meeste mensen niet onmiddellijk beroep ap het formele recht als
laatste hulpmiddel maar veeleer op informele regels of sociale normen.

Dit wijst erop dai informele instituties, dus de kultwur van een samenleving, de
belangrijkste determinagten zijn van de economische prestatite. M Casson (1991)
toont binnen een speltheoretisch kader aan dat een sterke kultuur transactiekosten
reduceert en prestaties bevordert, Om die reden betoogt hij dat het succes van een
economie afhankelijk is van de kwaliteit van de kultuar. De belangrijkste elementen
van dege kultour zijr het vertrowwen en reputatie.- Deze zijn belangrijk omdat
cotperatie tussen vreemdelingen van cruciaal belang is voor het succes van een grote
enderneming, zoals empirisch werd aangetoand door F. Fukuyama (1995).

Er is een duidelijk wverschil met de transactiekostenbenadering. Terwijl de
transactickosten-literatuur de nadruk legt op het belang van een aan gepast contract om
het vertronwensprobleem op te lossen, betogen de andere auteurs dat een gunstige
kulturele omgeving het vertrouwensprobleem kan veorkomen. Dit kan eenvoudig
geillustreerd worden binnen het kader van het prisoner’s dilemma, Twee individuen, 1
en 2, moeten beslissen om een eerder aangegane overeenkomst na te leven (E) of om
de tegenpartij te verraden {B). De mogelijke uitkomsten worden in onderstaande tabel
weergegeven, Het Nash-evenwicht (B,B) is Pareto-suboptimaal. Valgens de
transactiekostenbenadering kan de uitkomst (E,E) bereikt worden door middel van
een afdwingbaar contract. Dit contract is echter zelf kostelijk en deze kosten
overstijgen vaak de beoogde baten.

Figuur 1: Uitkomsten in de basissituatie
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Indien beide individuen echter deel uitmaken van een samenleving met een kultuur
die pgebaseerd is op solidariteit, vertrouwen, empathie en eerijkheid dan is de
relevante uitkomstenmairix eerder zoals in figuur 2. Het verraden van de tegenpartij
roept allerbande negatieve emoties op zoals schuld en een verlies van teputatie. Deze
mmé,&m:m veriminderen het nutsniveau dat door bedrog bereikt kan worden. Indien de
negatieve emoties sterk genoeg doorwegen, zoals in het voorbeeld, wordt de
oo.cwmnmaaé oplossing (B,E) bercikt. Aangezien dit eenvoudige kader model kan
staan voor verscheidene economische interacties toont dit het potentiéle belang van
kultuur voor de plobale economische prestatie aan,

Figuur 2: Uitkomsten in een “goede” kulturele omgeving
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Een tweede voorbeeld is het twee-fasen spel ontwikkeld door P, Dasgupta. (1990). Dit
spel beschrijft de mogelijke transactie tussen een autoverkoper en een consument. De
autoverkoper beschikt zowel over degelijke wagens als over ‘citroenen’, wagens die
hun prijs niet waard zijn. Uiterlijk zijn de slechte wagens echter niet van de goede te
onderscheiden zodat de consument de verkoper moet vertrouwen vooraleer hij bereid
is om een wagen te kopen. Dit spel toont de centrale rol aan van overtuigingen in
economische transacties. In afwezigheid van volledige kennis moet de consument
terugvallen op subjectieve indrukken over de betrouwbaarheid van de verkoper.
Hierbij is het algemene vertouwensklimaat van groot belang, Een klimaat van
vertrouwen en eerlifkheid stimuleert positieve overtuigingen die op hun beurt het
totale volume aan transactics vermeerderen.




Samengevat kunnen we stellen dat theoretische inzichten een positieve relatie
voorspeflen tussen een vertrouwenskultuur en de globale econcinische prestatie.
Bovendien tonen de studies van R. Axelrod (1684), R. Sethi en E. Somanthan (1996)
en P.H. Huang en H. Wu (1994) aan dat de overheden over middelen beschikken om
de kultuur van een samenleving te sturen. Indien empirisch kan bevestigd worden dat
kulturele waarden de economische prestatie bevorderen, wordt een interessante piste
blootgelegd voor bijkomend beleidsgeoriénteerd onderzoek.

4. Naar een synthetische indicator van macro-economische performantie

Om empirisch te toetsen of vertrouwen een betekenisvoile invloed heeft op de globale
economische prestatie, is een maatstaf nodig die de globale economische prestatie van
een land weergeeft. Traditioneel worden vier indicatoren gebruikt die elk één
dimensie van de macro-economische prestatie meten. Deze zijn de groeivoet van het
BBP, de inflatievoct , de werkloosheidsvoet en het saldo op de lopende rekening.
Voor we uit deze indicatoren een synthetische maatstaf voor de macro-economische
prestatie ontwikkelen bespreken we eerst deze eenvoudige indicatoren en de Okun- en
de Calmfors-index,

D¢ tmacro-economische performantie van een land wordt gewoonlijk gemeten als de
maie waarin de doelstellingen van het macro-cconomische beleid gerealiseerd
worden. Een eerste doelstelling is het bereiken van een hoge BBP-groei. Dit is des te
wenselijker als die groei samengaat met een hoge graad van inkomensgelijkheid
{Asher, Defina en Thanawala, 1994), Idealiter dient de rezle BBP indicator dan ook
gecorrigeerd te worden met een maatstal voor gelijkheid zoals de Gini-cotfficiént,
maar de beschikbare pegevens hiervoor zijn beperkt en er is geen Gvereenstemming
over de optimale graad van inkomensgelijkheid. Inkomensgelijkheid levert immers
ook noodzakelijke incentieven in een Buawgono:o_.E.o.

Ock een lage werkloosheid is cen belangrijk beleidsobjectief. Daarom wordt de
werkloosheidsvoet als een tweede indicator gekozen. Een lage werkloosheidsvoet kan
echter bereikt worden ten koste van een hoog nivedu van inflatie, de korte termijn
relatie die wordt voorgesteld door de Philips-curve. Qok inflatie is nadelig voor de
economie, Deze idee is terug te vinden in de ‘miserie’-index (Mc Cracken, e.a., 1977)
0ok gekend als de Okun-index naar de ontwerper ervan. Deze index is de som van de

werkloosheids- en de inflatievoet, De interpretatie is eenvoudig: een hogere waarde
duidt op een zwakkere performantie,

De betalingsbalans is de vierde prestatie-indicator geintroduceerd door Tinbergen
(1952). Hij betoogt dat deze indicator veeleer een technische nitdrukking is van een
gezond economisch beleid dan dat ze een element is van welzijn. Niettemin wordt de
lopende rekening courant gebruikt als een maatstaf van macro-economische prestatie.
Zo wordt ze door de OESO opgenomen als een element van de ‘magische vierhoek’
die de vier indicatoren in één diagram voorstelt (zie ook Melyn en Moesen, 1991;
Moesen en Cherchye, 1997). Een andere maatstaf voor economische performantie die
de lopende rekening opneemt is de Calmfors-index geconstrueerd als de som van de
werkloosheidsvoet en het deficit op de lopende rekening (Calmfors en Driffill, 1988).
Deze index straft landen dic een lage werkloosheidsgraad nastreven door een
expansief beleid dat leidt tot cen deficit op de lopende rekening.

Tabel 1 bevat de vier individuele indicatoren voor 20 OES0O-landen voor de periode
1992-1996. De symbolen y, p, u en £ stellen respectievelijk de gemiddelde groeivoet
van het BBP voor, de gemiddelde verandering in de BBP-deflator, de gemiddelde
werkloosheidsvoet uitgedrukt als percentage van de actieve bevolking en het
gemiddelde surplus (+) of deficit (-) op de lopende rekening als ‘een percentage van
het BBP. Deze notaties zullen in deze sectie verder worden gebruikt. Hoewel alle
indicatoren afzonderlijk interessante informatie leveren is het meeilijk om de landen
te rangschikken volgens hun globale meacro-economische performantie, Het komt
vaak voor dat een land beter presteert volgens de ene indicator terwijl het omgekeerde
blijkt volgens een andere indicator.




Tabrel 1: enkelvoudige indicatoren voor macro-economische wmn?gu:nm
1992-1996 (gemiddelde waarden per jaar)

¥y P u f
Australig 39 1.7 9.7 -4.2
Belgis 1.2 2.6 12.3 5.1
Canada 22 i.1 104 -2.5
Denemarken 23 1.8 11.0 2.3
Duitsland 6.2 6.2 13.8 0.7
Finland 1.4 L5 16.6 -0.9
Frankrijk 1.3 1.8 117 0.8
Ierland 1.5 2.8 9.2 -0.9
Italig 20 3.0 9.0 -0.9
Japan 1.4 0.4 2.8 25
Nederland 2.2 1.8 6.7 43
Nieuw-Zeeland 32 2.0 8.1 -2
Noorwegen 3.8 1.8 56 3.9
QOostenrijk 1.7 3.0 59 -1.0
Portagal 1.5 6.2 6.2 -0.4
Spanje L3 4.7 223 -0.9
Zweden 0.9 2.1 7.4 -0.1
Zwitserland -0.1 [.8 4.1 7.1
Ver. Koninkrijk 10 44 10.9 13
Ver. Staten 26 24 6.3 -1.83

Bron: OECD, Economic Qutlook, Juni 1997

Het lijkt dus aangewezen om een synthetische indicator te ontwerpen die de
verschillende indicatoren combineert. De Okun- en de Calmforsindex zijn twee zulke
indicatorerr. Deze indicatoren hebben echter hun tekortkomingen. Een eerste is dat ze
beide slechts twee van de vier indicatoren opniemen. Ten tweede zifn ze ontworpen als
de som van deze indicatoren zodat ze de facto deze indicatoren een gelijke weging
toekennen. Het lijkt echter meer realistisch te veronderstellen dat een overheid haar
privriteiten kiest, of met andere woorden dat ze een verschiiend gewicht toewijst aan
de indicatoren,

Dit leidt tot de vraag welk gewicht er dan wel moet toegekend worden aan de
verschillende indicatoren. Deze moeten aangepast worden aan de objectieven van de
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overheid maar hoewel de overheid deze officieel bekend maakt, is het B.onmc.w om er
een numerieke waarde aan vast te hechten. Men kan zich hiervoor baseren op het
overheidsprogramma dat wordt aangekondigd maar dit vergt veel informatie en is
bijzonder tijdrovend. Daarenboven is het steeds mogelijk dat de aangekondigde
prioriteiten niet overeenstemmen met de werkelijke prioriteiten.

Wegens deze problemen gebmiken we een mathematische methode die toelaat om
relatieve gewichten toe te kenpen op basis van beperkte informatie. De gebruikte
technick is gebaseerd op de DEA-methode, voor het eerst geintroduceerd door
Charnes, Cooper en Rhodes (1978,1979,1981). Sedertdien werd de DEA-methode
reeds meermaals aangewend voor het meten van de macro-economische prestaties van
een land (Fire, Grosskopf, Norris en Zhang, 1994; Lovell, 1995; Lovell, Pastor en
Turner, 1995; Lovell en Pastor, 1995),

Deze technick weegt de componenten van de synthetische prestatie-indicator zodanig
dat elk land het voordeel van de twijfel krijgt. De hoogste gewichten worden namelijk
toegekend aan die indicatoren waarvoor het land relatief beter presteert. Het feit dat
een land goed presteert in een dimensie van het economisch beleid wordt dus
beschouwd als een signaal dat dit een prioriteit is van de overheid. Deze methode
vereist enkel informatie over het feitelijk gedrag van de overheid. Het lijkt plausibel
dat de feitelijke cijfers de werkeli jke prioriteiten weerspiegelen',

Om onze synthetische indicator, LIMEP genaamd, te berekenen dient voor elk land
een lineair programmeringsprobleem te worden opgelost (Melyn cn Moesen 1991),
De onbekenden zijn de gewichten a,, a;, a3 en a4 die moeten worden toegekend aan de
vier afzonderlijke indicatoren. Voor elk land worden de gewichten zodanig toegekend
dat de objectieffunctie wordt gemaximaliseerd. Er zijn twee beperkingen, namelijk dat
de som van de gewichten gelijk moet zifn aan 1 en dat er prioriteiten moeten worden
toegekend. De laaiste beperking betekent dai de gewichten waarden aannemen van
0.10,0.20,0.30 en 0.40.

In een eerste fase worden de gegevens genormaliseerd”. Voor elk land i gaat de
procedure als volgt. Voor y en f wordt het verschil genomen tussen de feitelijke
presiatie van een land en de minimumprestatie van de steckproef. Vervolgens wordt
dit verschil gedeeld door het verschil tussen de maximum- en de minimumprestatie in

' Deze procedure negeert de invloed van asymmetrische schokken; zie 0.a. Easterly, Kremer, Pritchett
en Summers (1993),

® De normalisatiemethode die hier wordt gebruikt, werd reeds eerder azngewend door J. Smets (1985).
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de steekproef. De genormaliseerde waarde y" en f* kunnen als volgt worden

uitgedrukt:
u\_.__ = C} i,%:::v / O:._._mx - uxﬂgv »:.. = Q,._ - WB.:._V { (Fpax — m_.i:u

Een hogere numerieke waarde weerspiegelt een betere relatieve prestatie, met 0 en 1
als de viterste waarden. De economische “bads”, p en u, worden getransformeerd tot
economische “goods™ zodat ook hier hogere waarden een betere relatieve prestatie
weerspiegelen. Verder verloopt de narmalisatie analoog als bij v en f:

ﬁam = (P — pi) Qu.::._ ~ Pmax} c_._m = (Wnin = U) / (Upgin - Winax)

Het model dat we gebruiken laat toe voor elk land de gewichten te berekenen zodat de
LIMEP wordt gemaximaliseerd, Geen andere combinatie van gewichten zou
resulteren in een hogere LIMEP-waarden. De reflecteerd duidelijk de “voordeel van
de twijfe meting”. Een ander aantrekkelijk kenmerk is dat 1 = LIMEP 2 0. Hoe
dichter bij 1 de numerieke waarde ligt des te beter is het globale macro-economische

resultaat.

De LIMEP-resultaten voor de 20 OESO-landen zijn weergegeven in tabel 2. De tabel
vermeldi eveneens de gewichten die werden gebruikt ter berekening van de scores.
Deze berichten reveleren belangrijke informatie, aangezien ze een indicatic geven
voor de beleidsprioriteiten van elk fand. Merk op dat de genomaliseerde waarden p*
enw” beide 1 zijn voor Japan, De gewichten dic aan deze indicatoren zijn toegekend
zijn dan ook onderling inwisselbaar,

De beste prestaties worden geleverd door Zwitserland en Japan gevolgd door Ierland
op de derde plaats. Dit laatste land kan inderdaad prat gaan op een opmerkelifke
ommekeer in het economisch beleid in de receniste jaren. Belgie neemt de zesde
plaats in achter Noorwsgen en Nederland, Op de vijf laatste plaatsen staan in dalende
orde respectievelijk Italig, Duitsland, Portugal, het Verenigd Koninkrijk en tot slot
Spanje.

12

Tabel 2: LIMEP-resultaten

1992-1996
Gewichten
LIMEP g, (y") az (p") a3 (u”) ag (9
1. Zwtserland 0.8729 0.0 0.2 0.3 0.4
2. Japan 0.824 0.1 0.3* 0.4% 0.2
3, Terland 0.782 0.4 0.3 0.1 0.2
4. Noorwegen 0.773 0.1 0.3 0.4 0.2
5. Nederland 0.732 0.1 0.3 0.4 0.2
6. Belgia 0.637 .01 0.3 0.2 0.4
7. Australié 0.631 02 0.4 0.3 0.1
8. Ver. Staten 0.630 0.2 0.3 0.4 0.1
9. Denemarken 0.626 0.1 0.4 03 0.2
10. Nieuw Zeeland 0.622 0.2 0.3 0.4 0.1
11. Canada 0.618 0.2 0.4 0.3 0.1
12, Zweden 0,602 0.1 0.3 04 0.2
13. Qosstenrijk 0585 02 0.3 0.4 0.1
14, Frankrijk - 0.576 0.1 0.4 0.3 0.2
15, Finland 0.536 0.1 0.4 0.2 0.3
16. Italig 0.534 0.2 0.3 0.4 0.1
17. Duitsland 0.519 0.1 03 0.4 0.2
18. Portugal 0.479 0.2 0.1 0.4 0.3
19, Ver. Koninkrijk (457 0.1 0.2 0.4 0.3
20. Spanje 0.240 0.2 0.3 0.1 0.4

*: Gewichten zijn onderling verwisselbaar.

Opmerkelijk is de lage Duitse positie. De Dujtse retle BBP-groei is met 1.2 percent
lager dan het steekproefgemiddelde dat 2.1 percent bedraagt. Met een inflatievoet van
2.9 percent tegenover een gemiddelde van 2.5 percent presteert Duitsland eveeens
slecht op het domein van de prijsstabiliteit. Het presteert gemiddeld wat de
werkloosheid betreft met een werkloosheidsvoet van 9.2 percent tegen een QESO-
gemiddelde van 8.5, Duitsland bevindt zich echter vooral achteraan omwille van de
slechte prestatie voor de lopende rekening. Duitsland noteert een deficit van 0.0
percent tegen cen gemiddeld surplus van 0.7 voor de ganse steekproef,

Landen verwerven blijkbaar een teputatie op basis van nog andere dan de in de
LIMEP opgenomen indicatoren. De repulalie wat betreft macro-economische
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performantie wordt mee bepaald door kwalitatieve kenmerken zoals de werkethiek,
respect voor regels, afwezigheid van corruptie, enz. Hierdoor kan verklaard worden
dat de studie een aantal contra-intuitieve resultaten oplevert (Verenigde Staten,
Canada) naast meer verwachte resultaten zoals die van Japan, Zwitserland en Italié.

5. Empirische resultaten

In deze sectie zal de relatie tussen vertrouwen en de macro-economische prestatie van
eent land empirisch worden onderzocht op basis van de eerder beschreéven LIMEP-
maatstaf, De LIMEP- waarden worden verklaard aan de hand van variabelen die het
niveau van vertrouwen in een economie weergeven.

D¢ gebruikie gegevens zijn afkomstig uit het World Competitiveness Report 1995,
een multi-dimensionale analyse van de competitiviteit van 49 landen die werd
uitgevoerd door het Institute of Management Development (IMD)} en het World
Economic Forum (WEF, Gengve)®.,

In ons onderzogk gebruiken we een controlevariabele die bestast wit wat we de
‘waarden van de mmEnq._.ni:H (VAL) noemen. Een lage score weerspiegelt dat de
waarden van een samenleving - niet bijdragen tot de competitiviteit van de
ondernemingen (arbeidsethos, loyauteit, ...} terwijl een hoge score op het tegendeel
wijst. A priori kan men een positieve relatie verwachten. Twee bijkomende variabelen
die worden opgenomen weerspiegelen het vertrouwen in de publieke sector
(TRUSTPUB) en het vertrouwen in de private sector (TRUSTPRI). Deze variabelen
stellen oas in staat het argument opgebouwd in sectie 2 empirisch te testen. Beide
variabelen werden berekend als het gemiddelde van twee indicatoren uit het World
Competitiveness Report, De TRUSTPUB-waarden is het gemiddelde van een
indicator voor de mate waarin het averheidsbeleid gesteund wordt door de publieke
opinie en een indicator voor het publiek vertrouwen in het gerechtelifk apparaat. De
TRUSTPRI-waarden worden berekend uit een indicator voor het publick vertrouwen
in de financiéle instellingen en een indicator voar het vertronwen in de bedrijfswereld.
Uit deze definities volgt dat voor de twee vertrouwensindicatoren pusitieve

cogfficiénten kunnen verwacht worden. De berekende TRUSTPUB- en TRUSTPRI-

* De gebruikte methodologie wordt toegeticht in het IMD-WEF World Competitiveness Report 1995,
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waarden voor de 20 OESO-landen die in de vorige sectie vermeld werden zijn
voorgesteld in tabel 3.

Tabel 3: Verklarende variabelen

VAL TRUSTPUB TRUSTPRI TRUST TRUSTVAL

Australie 5.0600 7.1600 6.1500 6.6750 12,0110
Belgié 6.1400 5.4950 6.2800. 5.8875 12.3624
Canada 6.1200 6.6550 6.5300 5.5925 13.0463
Denemarken 5.4200 7.1150 6.8050 6.9600 12.6756
Duitsland 6.1900 7.2600 6.4200 6.8400 13.3676
Finland 6.8100 6.7950 5.9550 6.3750 13.5564
Frankrijk 5.4600 5.6650 5.5550 56100 11.3678
Terland 5.3500 67000 6.1150 6.4075 12.0493
Ttaliz 4.8600 3.6300 4.5450 4.0875 9.2126
JTapan 7.3800 5.8350 6.3050 6.0700 13.8525
Nederland 5.8400 £.9850 6.7450 6.8650 13.0235
Nieuw Zeeland  6.6900 7.5000 6.8950 7.1975 14.2524
Noorwegen 5.5700 77150 5.8400 6.7775 12.6513
Oostenrijk 6.0000 6.9150 6.6250 6.7706) 13.0973
Portugal 5.6200 4.9800 5.1600 54375 11.3640
Spanje 4.4800 4.2600 5.1600 47100 9.4344
Zweden 5.1100 6.4750 6.3650 6.4200 11.8087
Zwitserland 7.0400 7.3400 7.1800 7.2600 14.6840
Ver. Koninkrijk  5.0700 52200 5.1100 5.1650 10.5115
Ver. Staten 6.5100 6.0950 6.1100 6.1025 12.9676

Bron: IMD-WEF, “World Competitiveness Report 1995”, De verschillende waarden werden
berekend als volgt: de VAL waarden zijn afkomstig uit tabel 8.56; de TRUSTPUB wanrden werden
berekend ais de gemiddelden van de waarden yit tabetlen 3.50 en 3.52; de TRUSTPRI waarden werden
bekomen als de gemiddelden van de waarden uit tabellen 4,32 en 6.20.

De | vertrouwensindicatoren worden verbonden aan de  macro-economische
performantie zoals die door de LIMEP wordt gemeten, Hoswel deze wordt berekend
op basis van de periode 1992-1996 terwijl de vertrouwensparameters gvergenomen uit
een studie van 1995 lijkt het redelijk om aan te nemen dat vertrouwenswaarden niet
aanzienlijk veranderen in de korte of middellange termijn.

15




In ecn eerste regressie wordt de macro-economische performantie verklaard aan de
hand van de TRUSTPUB- en TRUSTPRI-indicatoren. De VAL variabele wordt
toegevoegd als controlevariabele. De resultaten worden weergegeven in tabel 4. Na
het berekenen vau de t-statistieken blijkt dat het vertrouwen in de publicke sector een
meer uitgesproken effect heeft dan het vertrouwen in de private sector. De VAL-
cofficiént is statistisch  significant tot op 0.05. Geen van beide
vertrauwensindicatoren blijkt echter significant op een significantieniveau van 0.1.
Een mogelijke verklaring hiervoor is de hoge correlatie tussen de vertrouwens-
indicatoren, die 80% bedraagt.

Tabel 4: regressieresultaten

Regressie Coitficiént

intercept VAL TRUST TRUSTPUB TRUSTPRI R? Adj. R

1 0913 0084 0.055 -0.006 0571 0.491
0.230)  (0.036) (0.034) (0.065)

z 0212 007s 0.071 0.560 0.508
©.191)  ©03)  (0.031)

3 0205 0083 0.053 0571 0.520
©177 (003D (0.022)

4 0300 0078 0074 0.560 0535
(0231)  (0.039) (0.045)

Noot: standaardfouten tussen haakjes

Om dit probleem van multi-collineariteit te vermijden, worden de scores van de
macro-economische prestatie geregresseerd over-een globale vertrouwensparameter
(TRUST). Deze is geconstrueerd als een gemiddelde van de twee andere
vertrouwensindicatoren. De VAL-variabele wordt opnieuw als controlevariabele
opgenomen. De resultaten staan in tabel 2. De VAL-coéfficignt blijft statistisch
significant tot op (.05, wat nu eveneens geldt voor het effect van vertrouwen. Het
argument uit sectic 3 dat vertronwen een positief effect heeft op de globale prestatie
van eeit fand wordt dus bevestigd.

Om na te gaan of het vertrouwen in de publicke sector relevanter is dan het
vertrouwen in de private sector werden twee bijkomende regressies uitgevoerd met
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respectievelijk TRUSTPUB en TRUSTPRI ats onathankelijke variabelen en met VAL
als controlevariabele. De TRUSTPUB-coéfficiént is statistisch significant tot op 0.03,
terwijl de TRUSTPRI-coéfficiént marginaal insignificant is op 0.1. Het vertrouwen in
de publieke sector speelt dus de voornaamste rol.

Hoewel het opnemen van de VAL-waarde als controlevariabele intuitief logisch lijkt,
kan men zich toch de vraag stellen of het opnemen ervan statistisch kan worden
verantwoord. Om een antwoordt te vinden op deze vraag werd een bijkomende
regressic vitgevoerd waarbij enkel de gezamenlijke vertrouwensparameter als
verklarende variabele werd opgenomen; Hen vergelijking van de van de R*waarden
van deze regressie met die van regressie twee levert een test voor de relevantie van
VAL als een verklarende variabele. De aangepaste R? bedraagt slechts 0.400, wat
duidelijk lager is dan 0.508. We besluiten dat VAL inderdaad een relevante
controlevariabele is. . .

Men kan zich de vraag stellen of het nodig is de in de vorige sectic uitgewerkte
procedure te volgen. Volstaat het immers niet, om de invioed van vertrouwen op
economische prestatie van een land te meten, slechts rekening te houden met de
groeivoet als enige variabele? Indien immers dezelfde of zelfs sterkere resultaten
bekomen kunnen worden enkel en alleen gebruik makend van de groeivaet van het
BBP, zou men kunnen stellen dat het niet nodig is om een synthetische indicator te
ontwikkelen. Indien echter regressic 2 herhaald wordt met de groeivoet als
afhankelijke variabele, dan wordt een R? van slechts 0.129 bekomen®. We kunnen
derhalve besluiten dat, voor de voltedige beoordeling van de invioed van vertrouwen
op de economische prestatie, het nuttig is om verschiliende dimensies van
economische prestatie te combineren in een synthetische prestatie-indicator eerder
dan zich te beperken tot één dimensie.

Uit de regressies volgt als algemene conclusic dat een positieve relatie tussen
vertrouwen en globale macro-economische prestatie niet kan worden ontkend. In het
bijzonder blijkt het vertrouwen in de publicke sector relevant.

* Het geschatie intercept, de VAL- en de TRUST-co#fficiénten in deze regressie zijn respectievelijk
0.251, -0.418 en 0.686. De overcenstemmende standaardfouten zijn respectievelijk 2.668, 0.417 en
0.433. Dit betekent dat geen van deze cosfficignten significant van nul verschilt op het 0.1
significantie-niveau.
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6. Regionale groei

Binnen een land kunnen er aanzienlijke kultuurverschiflen zijn van regio tot regio.
Daarom onderzocken we of het vertrouwensklimaat ook op het regionale niveau een
impact heeft op de economische performantie. In tegenstelling tot de vorige sectie
wordt nu de economische groei als afhankelijke variabete gebruikt omdat er meestal
geen regionale cijfers beschikbaar zijn over inflatie en de lopende rekening. Daardoor
is het niet mogelijk om regionale LIMEP-waarden te berekenen.

Deze beperking maakt ons echter meer vergelijkbasr met de recente empirische
literatuur over economische groei en de relatie tussen groei en instituties. De recente
literatuur over economische groei begint met het bekende ariikel van R. Barro, Het
centrale aandachtspunt van deze literatuur is de convergentichypothese die kan
afgeleid worden uit de neo-klassicke groeitheorie. Voor onze studie is vooral hot
concept B-convergentie van belang. Dit concept wordt gebruikt om na te gaan of
armere landen of regio’s sneller groeien dan rijkere. Het prefix f§ verwijst naar de
coéfficiént van het initigle inkomenspivean in een regressie die de groei in een
bepaalde periode verkiaart voor een cross-sectie van observaties. De basisvorm van
een dergelijke regressie kan als volgt weergegeven worden:

(UT) log (yiolyier) = ot + B log (yser) + gy

De convergentichypothese voorspelt dat de B-codfficitnt negatief is. Het
bovenstaande model beschrijft onconditionele B-convergentie. De verklarende kracht
van dergelijke regressie neemt doorgaans echter toe door het opnemen  van
bijkomende variabelen, Hiernaar wordt verwezen als conditionele B-convergentie. Dit
betekent dat de convergentichypothese enkel opgaat conditioneel op het niveau van
andere controlevariabelen. Anders gezegd, de geobserveerde landen kunnen zich op
structureel verschillende groeipaden bevinden waarbij het groeipad van een land
bepaald wordt door factoren zoals het scholingsnivean, politicke en institutionele
indicatoren of door het aanwezige maatschappelijk kapitaal.

In deze studie nemen we een indicator voor het vertrouwen op als een bepalende

factor yoor het structurele groeipad. De studie van Knack en Keefer (1997) waarin zij
een significant effect vinden van vertrouwen en “civiele normen™ op de groei van een
land heeft hierbij als inspiratiebron gediend.

Voor de constructie van een variabele die het vertrouwen meet doen we een beroep op
gegevens uit de European Values Study (EVS) van 1990, Onze indicator van het
vertrouwensniveau is gebaseerd op de vraag “Zou u algemeen durven stellen dat de
meeste mensen vertrouwd kunnen worden of dat men niet voorzichtig genoeg kan zijn
in de omgang met mensen?’ Onze vertrouwensvariabele (TRUST) is dan het
percentage respondenten dat antwoordt dat “de meeste mensen vertrouwd kunnen
worden.

Deze variabele is uiteraard geen exacte maatstaf van vertrouwen maar ze is wel te
verantwoorden als een benradering ervan. Een potentieel groter probleem dat vaak
voorkomt in dit soort studies is dat TRUST een endogene variabele kan zijn. Het is
asnnemelijk dat een beter presterende economie zelf leidt tot een hogere graad van
vertrouwen. Dit probleem wordt echter beperkt omdat we de groeivoet in de periode
1990-1995 regresseren op een vertrouwensindicator gebaseerd op gegevens uit 1990.

De vertrouwensparameter en vergelijkbare EVS-indicatoren zijn berekend voor een
subset van 28 landen en regio’s uit de volledige EVS dataset (zie appendix 1 voor
meer details). Deze gegevens zijn overgenomen van F. Delmartino en M.
Schoenmakers (1998) die dezelfde dataset bestudeerd hebben. De verder besproken
regressies meten niet exclusief het effect van vertrouwen op de regionale
economische performantie omdat de dataset zowel nationale als regionale gegevens
bevat. De resultaten hebben echter .een indicatieve waarde, zeker aangezien een
specifiek Europese dataset gebruikt wordt,

De economische groei wordt berekend met gegevens over het nationaal en regionaal
per capita BBP uitgedrukt in koopkrachtstandaarden zoals die gepubliceerd worden
door Eurostat®. Bij gebrek aan regionale prijsgegevens is cr geen “kosten” varizbele in
de regressies opgenomen hoewel deze doorgaans als een significante
controlevariabele wordt opgenomen in groeivergelijkingen op een nationaal niveau.

* Vrang 241 in de EVS-studie van 1990,

* De gemiddelde groei van het per capita BBP in koopkrachtstandaarden in de periode 1990-1995
werd volgens de ERECO-methodologie berekend als 100*exp[In{BBPys/BBPy)5]. e koopkracht
standaard maatstaf (pps) corrigeert vaor verschillen in nationale prijsniveans ~er zijn geen regionale
pps data- die niet noodzakelijk door de wisselkoers gereflecteerd worden.
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Tabel 5; determinanten van per capita inkomensgroei
1996-1995

Regressiemethode Constante  BBP90 TRUST TRUSTFAM Adj. R2

). 0.308 -0.030 0.059 0.17
OLS (1.788) (-1,668) (2.022)

2 0.237 -0.022 0.028 oo
OLS (1.493) (1.365) (1.679)

3 0.320 -0.032 0.082 0.16
TSLS (1.853) (-1.757y (1.794)

4 0.394 -0.040 0.072 0.16

(1.837) {-1.778) (2.432)

Noot: De instrumenten voor TRUST in vergelijking 3 zijn de constante, BBP9Q en TRUSTFAM, De
iastrumenten in regressie 4 zijn de constante, BBP90, TRUSTFAM en de rang van TRUST in de
dataset. De t-statisticken zijn tussen haakjes weergegeven. Deze zijn berekend op basis van (White)

Heteroskedasticiteit-consistente standaardfouten,

De resultaten van onze studie zoals weergegeven in tabel 5 wijzen op een positief
effect van vertrouwen op de per capita inkomensgroei. In de meerderheid van de
regressies is de TRUST-cogfficiént significant positief tot op 0.05 en in alle gevallen
tot op 0.1. De coéfficiént van 0.059 in de basisvergelijking, geschat volgens de
Kleinste kwadraten - methode (OLS), betekent dat een stijging  van et
vertrouwensniveau met 10 procentpunten overeenkomt met een groeistijging van drie-
vijfden van een procentpunt van het per capita inkomen in koopkrachtstandaarden. Dit
effect neemt nog toe wanneer licht verschillende modelspecificaties of
mn:mﬁzmmann._omm.s gebruikt worden. Het effect van het vertrouwen dat de
respondenten hebben in hun familieleden (TRUSTFAM) is veel minder sterk, zowel

in termen van grootte als in termen van significantie,

Omwille van het patentisle endogeniteitsprobleem  hebben we TRUSTFAM ook
gebruikt als instrumentele variabele. Dit betekent dat we veronderstellen dat de enige
invloed die TRUSTFAM hecft op de grociprestaties via het effect op het algemene
vertrouwen verloopt. Regressie 3 is dus de instrumentele variabele variant van
regressie 1. Daarnaast werd ook een model geschat waarin de rang van TRUST als
instrument werd opgenomen (regressie 4).

7 TRUSTFAM waarden zijn gedefinicerd als het percentage respondenten dat hur familjeleden
volledig vertrouwt,
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Het dient opgemerkt te’ worden dat onze resultaten wijzen op de m?..nmmm:ni van
convergentie binnen Europa tussen 1990 en 1095. De geschatte co&fficiént van
BBP90 is wel steeds negatief zoals de convergentichypothese voorspelt, maar in geen
enikele tepressie is deze coéfficiént significant. Deze resultaten komen overcen met de
conclusies van R. Paci (1997). Bij vond dat gedurende de jaren 1980 er geen
opvallende convergentie was van het per capita inkomen tussen Europese regio’s. Op
basis van onze dataset lijkt het alsof deze situatie niet veranderd is in de eerste helft
van de jaren 1990,

7. Beleidsimplicaties

Tenslotte onderzoeken we welke tmplicaties onze resultaten hebben voor het beleid.
In de inleiding werd reeds vermeld dat de overheden steeds minder ruimte hebben om
de traditionele macro-economische beleidsinstrumenten te gebruiken. Dit geldt des te
sterker indien we ook de regfonale overheden in overweging nemen. Deze overheden
beschikken niet over de instrumenten om de stabilisatietaak op zich te nemen, Door
de steeds toememende factormobiliteit is ook de wimte om een autonome
belastingpolitiek te voeren beperkt. Daardoor zijn ook de mogelijkheden om de
gewenste herverdelingsgraad te bereiken beperkt, De laatste van de traditionele taken

‘van de overheid is de allocatieve taak. Indien we de institutionele omgeving

beschouwen als een specifick type publiek goed, dan benadrukt de neo-institutionele
school vooral deze taak van de dvetheid. In deze visie dient de overheid niet enkel als
laatste redmiddel om markifalingen bij te sturen, maar dient ze ook om het
marktmechanisme te ondersieunen met een goede set van instituties zoals
afdwingbare eigendomsrechten en een stabiele munt.

Anders gezegd, ook op het regionale niveau kan de overheid een acro-economisch
beleid voeren, namelijk door het invoeren van formele regels die bestemd zijn om
interindividuele reiaties te beinvloeden. Deze studie bevestigt dat de kenze van de
regels inderdaad de witkomst van keuzes binnen deze regels beinvioedt. De overheid
moet dus nog steeds interventionistisch optreden maar dan meer Op een €x ante wijze
dan bij traditioneel interventionisme. In deze visie moet de overheid de werking van
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het economisch proces ntet door comigerende maairegelen beinvloeden maar wel
door goede voorwaarden te creéren (prae-conditions)®.

Wat betreft de praktische beleidsrichtlijnen die van het gebruikte denkkader kunnen
afgeleid worden, dienen we eerst op te merken dat het niteraard onmogelijk is om een
groter vertrouwen op te leggen enkel omdat dit de economische m..nm.nmmmm kan
verbateren, Vertrouwen is binnen ons denkkader gedefinieerd als een subjectieve
ovettuiging zodat deze per definitie niet kan worden opgelegd. In hetzelfde denkkader
veronderstellen we echter dat de agenten (beperkt) rationeel zijn, Dit impliceert dat
subjectieve overtvigingen zullen aangepast worden in het licht van eerdere
ervaringen. Het is dus van belang om betrowwbaar te zijn omdat dit de kans vergroot
dat de tegenpartij zich cotiperatief opstelt. De eigen betrouwbaarheid van een grote
organisatie zoals de overheid kan dus het vertrouwensniveau in de samenleving
vethogen. Door zelf betrouwbaar te zijn kan de overheid de prestaties van de

economie verbeteren.

De factoren die de betrouwbaarheid van de overheid bepalen zijn de “bekwaamheid”,
zijn “goede wil” en zijn “integriteit” (zie bijvoorbeeld Mayer, Davis en Schoorman,
1995). Deze factoren, die grotendeels door de beleidsmakers gecontroleerd worden,
kunnen aangewend worden als instrument om vertrouwen op te bouwen. Vooral de
integriteit is hierbij van groot belang. Het naleven van acceptabele principes is des te
belangrijker voor degenen die de regels voor de samenleving moeten ontwerpen en
controleren. Bovendien moeten de beleidsmakers er voor zorgen dat de formele
instituties die ze ontwerpen geschikt zijn in hun functie om de inter-individuele
relaties te vergemakkelijken.

Dankzij de symbolische rof als weerspiegeling van de samenleving is het mogelijk dat
de waarden van de overheid geinternaliseerd worden in de kultuur van de
samenleving zelf. Volgens deze redenering is de betrouwbaarheid van de overheid
zelf een instrument van het economisch beleid omdat dit het maatschappelijk kapitaal,
dat in de samenleving aanwezig is, verhoogt. Dit geldt vooral in een mﬂ..ﬁémn
economie waar de publicke en de private sector nauw met elkaar in contact staan. Het
is dus de kwaliteit van de overheid eerder dan de kwantiteit die de prestaties van een
economie bepaalt.

¥ Merk op dat we verwijzen naar de “werking™ in plaats van naar de “vitkomst” van het economisch
proces. Het bereiken van een sechtvaardige verdeling noodzaakt nog steeds het pebruik vaneen
traditioneel herverdelingsbeleid, ook ats gelijkheid van kansen als criterium voor gelijkheid binnen een
samenleving wordt gebrulkt.
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