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Abstract

The microeconomic literature has for a long time asserted that homos economicus act ration-
ally i.e. the choices she makes in life are based upon the fact that she always seeks to maxim-
ize her own welfare. By the available information she is capable of calculating which alterna-
tive of consumption possibilities that gives her the highest utility subject to its costs and
hence, she always makes optimal choices. The assumption is foundation for most economic
models on consumption and these models are in turn used as bases for political decisions.
Research and empirical facts show however that not all types of consumption follow this ra-
tional pattern, which may have implications for political decision making. By introducing
modern behavioral economic theory | aim to show the importance of new theory as an alterna-
tive to the traditional in the cases where it fails to explain certain consumption behaviors. The
analysis is applied to a framework of addictive goods and cigarette consumption in particular,
where the behavioral approach proves inconsistency. This fact changes the results of inci-
dence analysis on excise taxes on cigarettes and has in fact quite different implications for
political decision making than do the rational approach.



Innehallsférteckning

1.

INTEANTNG e 4
I T 1o 1 o PSSRSO 4
1.2 SYEE s 4
1.3 Metod 0Ch @aVGranSnINQar ..........cccvereeiieieereeieeseeseesie e e e see e eneeas 4
L2 SEIUKLUL ottt st et sne e 5

LI PSP R TR RPOR 5
2.1 Teorin om rationella val — konsumtion 6ver tid .........ccccooceveienininienne. 5
A \Y/ oo (=] T (=T o USSR TURRTRTRUR 5

2.2.1 En modell dver sjalvkontrollproblem ...........ccccocovveiiiieiicic i, 7

Beroendeframkallande Varor ... 9
3L THAIGAIE TEON .ttt 9
3.2 Gruber och Koszegis modell ..o 10

3. 2.1 MOUBHEN ..t 11
3.2.2 EMPIFISK Strategi ....cccvveeeiiiecieeie e 11
3. 2.3 RESUIAL ...t 12
3.2.4 Frammatblickande beteende — Sverige som exempel.................. 13

Frammatblickande beteende och tidsinkonsistenta preferenser hos rokare ... 15

Losningen pa sjalvkontrollproblemet...........c.cceeeveviieeeececceceee e, 16
5.1 Den fria marknadens [0SNING........cccoovieiiiinieniieeee e 16
5.1.1 Fall 1: Tvadelade avgifter..........ccccovevvviveveieerieeeeee e 16

5.1.2 Fall 2: Tvadelade avgifter och konkurrerande spotmarknad ....... 17

5.1.3 Fall 3: Icke-linjara kontrakt ..............cccovveiieiiiiieiie e 17

5.2 Staten som 16sning — PUNKESKALEr ...........ccccoviiiiiiiiiccece 18
5.2.1 Punktskatter pa cigaretter i SVErige ........cooveveveveeceeeieserecenenans 19
Sammanfattning och disKUSSION..............cociieiiiiii e 20
ReferensforteCKNING ........covoviii e 22
BIlAQOT ... i e e 24



1 Inledning
1.1 Bakgrund

Den mikroekonomiska litteraturen har lange havdat att homos economicus handlar rationellt.
Det vill siga; de val hon gor i livet baseras pa att hon alltid forsoker maximera sin egen
vélfard. Genom den information som ar tillganglig for henne ar hon formogen att berakna
vilket alternativ av konsumtionsmdjligheter som skapar henne hdgst nytta givet dess
kostnader och pa sa sétt gér hon alltid optimala val. Antagandet ligger som grund for manga
ekonomiska modeller, bland annat av konsumtionsmonster och dessa modeller anvénds i sin
tur som underlag for politiska beslut.

Forskning och empirisk fakta visar dock att inte alla typer av konsumtion foljer detta
rationella monster, vilket kan ha implikationer for det politiska beslutsfattandet rérande denna
typen av varor.

1.2 Syfte

Syftet med denna uppsats &r att visa att traditionell ekonomisk teori ibland misslyckas att
forklara vissa iakttagna konsumtionsmonster. Jag behandlar de situationer da konsumtion ger
en negativ och en positiv effekt vid olika tidpunkter i livet. Eftersom somliga individer,
istallet for att diskontera framtida nyttor exponentiellt, verkar ha déverdrivna preferenser for
omedelbar beldning riskerar de att konsumera i proportioner som ar skadliga for dem sjélva.
Litteraturen referera till dessa varor som intertemporala och exemplifierar dem med tobak,
alkohol, spelande, fet och s6t mat men ocksa for lite traning och éverdrivet lantagande. Jag
amnar redogora for den nyare, beteendeekonomins teorier som battre tycks forklara
individens konsumtionsmonster i dessa specifika fall.

Vidare avser jag presentera den moderna teorins alternativ till I6sningar pa problemet
med denna typ av konsumtion, i hop om att skydda individen fran att skada sig sjélv. Jag
undersoker ocksa om det finns grund for forandringar i det politiska beslutsfattandet kring
konsumtionen.

1.3 Metod och avgransningar

Genom att presentera neoklassisk teori och de delar av den beteendeekonomiska teorin som ar
relevant for min analys &mnar jag pa ett sa enkelt satt som mojligt visa vikten av ny teori som
alternativ till den traditionella, i de fall da den misslyckas. Min analys &r avgransad till de
situationer som galler beroendeframkallande varor i allménhet och cigarettkonsumtion i
synnerhet. Genom att redogdra for ett empiriskt test och applicera dess resultat pa svensk data
analyseras huruvida det finns bevis for modern teori eller ej.

Trots att delar av det ekonomiska forskarsamhéllet har argumenterat for behovet av
psykologi inom ekonomin sedan ldnge och sarskilt sedan bérjan 1980-talet bor 1&saren kédnna
till att forskningen om tidsinkonsistenta preferenser har varit tdimligen begransad. Den
litteratur som jag har funnit om cigarettkonsumtion, och sarskilt forslag pa statliga
interventioner kommer mestadels fran det senaste decenniet.



1.4 Struktur

| avsnitt 2 presenterar jag den traditionella ekonomiska nyttoteorin samt beteendeekonomins
alternativa perspektiv. | avsnitt 3 presenteras den &ldre teorin éver konsumtionen av
beroendeframkallande varor med rékning som empiriskt exempel for analys. Har redogors
ocksa for ett empiriskt test 6ver individens formaga till framatblickande som har antagits vara
ett beteende och bevis for rationalitet. Vidare appliceras testets resultat pa svensk data for att
finna ytterligare stod for dess konsekvenser for teorin. | avsnitt 4 presenteras empiriskt bevis
for rokares tidsinkonsistens och huruvida detta har implikationer for politiskt beslutsfattande.
Avsnitt 5 presenterar beteendeekonomisk teori om hur man skulle kunna na en I6sning pa
sjalvkontrollproblemet och empirisk fakta for hur Sverige har gatt till vaga. | avsnitt 6
sammanfattar och diskuterar jag.

2 Teori

2.1 Teorin om rationella val - konsumtion 6ver tid

Den mikroekonomiska litteraturen om individens beslutsfattande domineras av "teorin om rationella
val". Rationalitet inom den ekonomiska teorin innebér att manniskan tar sina beslut utifran ett nytto-
och kostnadsperspektiv. Nar hon stélls infor ett val begrundar hon forst vilket alternativ som
maximerar hennes nytta och minimerar hennes kostnad. | rent ekonomiska termer innebdr det att hon
ar medveten om att en summa pengar i dag ar vard mer an samma summa pengar om ett ar, eftersom
hon vet att om hon far en summa pengar idag kan hon satta in dem pa banken och den ranta hon far
gor att hon kommer att vara rikare, eller atminstone lika rik, om ett ar. Detta resulterar i att hon
kommer krava en ersattning for tid nar hon gor en avvagning mellan att fa en omedelbar
konsumtionsmdjlighet eller att vanta pa den. Pa samma satt diskonterar hon nyttan av en framtida
konsumtionsmdjlighet for att bestdmma om hon ska vanta eller om hon istéllet ska vélja en mer
narstaende tillgang. Denna diskontering gors med en exponentiellt avtagande diskonteringsfaktor,
d(t) = &t dar § ar ett tal mellan 0 och 1 och ¢ &r tiden. Att faktorn dr exponentiell innebar att den ar
densamma 6ver alla perioder vilket gor att individen &r villig att, med samma kvot, substituera
konsumtion i period tva for konsumtion i period tre, vare sig hon befinner sig i period ett eller period
tva nar beslutet tas. Valen beror ocksa pa individens preferenser. Den ena personen kan satta ett hogre
varde pa dyra klader medan den andra hellre lagger sina pengar pa att resa (Camerer & Loewenstein
2004 s. 22f).

Genom att anta att individen agerar utifran detta "rationella monster"”, snarare &n ett
slumpmassigt, majliggér man for skapandet av ekonomiska modeller och pa sa sétt framtida
prognoser. Teorin om rationella val utgar fran en mycket forenklad verklighet med antaganden som i
vissa fall kan ses som orealistiska. Men denna forenkling &r ibland nddvandig for att underlatta
prévning av relationer och samband som inte hade varit mojlig om man hade forsokt att inkludera
samtliga variabler. Den forenklade modellen kan dock utokas beroende pa vad man vill testa.
Forskaren valjer intuitivt variabler som kan tros paverka resultatet och testar dess signifikans, varpa de
antingen inkluderas eller exkluderas. Det ar nar hypoteser fran dessa mer komplexa modeller testas
som teorin om rationella val ibland misslyckas att beskriva verkligheten. Variabeln tid, som jag
inkluderar, tycks vara ett av de fallen.

2.2 Modern teori

Hur riktigt det &n ma lata att individen borde diskontera framtida nyttor exponentiellt sa visar
experimentell data att diskonteringen i manga fall ar tydligt éverdriven (Camerer 2004 s. 22f).
Horowitz (1992) testade detta genom att auktionera ut obligationer med utdelningar under
olika tidshorisonter och fann att folk diskonterar framtida utbetalningar hardare &n mer
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narstaende. Detta kallas for hyperbolisk diskontering. Strotz (1955) var den forsta att
uppmarksamma detta fenomen och diskuterade behovet av en alternativ diskontering till den
exponentiella. I borjan av 1990-talet konstaterades ett sa kallat hyperboliskt beteende i vissa
konsumtionsmonster (Ainslie 1992). Tester som gjordes bade pa manniskor och djur visade
undantag framst i fall da kostnaden och férdelen fran konsumtionen uppstar vid olika
tidpunkter. Exempelvis kan onyttig mat ge dig en omedelbar belatenhet medan du i framtiden
kan fa lida av fetma och ohélsa. Traning kan ses som plagsamt nu men ger dig battre fysik
senare i livet. En cigarett, en flaska vin eller en joint ger somliga tillfallig njutning men kan
vara forédande pa manga sétt om det leder till missbruk. Den hyperboliska diskonteringen
karaktériseras av en “omedelbar effekt” med relativt hog diskonteringsfaktor pa kort sikt och
en relativt 1ag pa lang sikt (Laibson 1997 s. 449). Exempelvis visar experiment att en stor
andel personer som blir erbjudna 500 kronor idag eller 1000 kronor om ett ar skulle vélja
pengarna idag. Men om samma personer blev erbjudna 500 kronor om fem ar eller 1000
kronor om sex ar skulle de flesta valja 1000 kronor om 6 ar. Tidshorisonten & densamma
(1ar) och valet stammer darfor inte 6verens med en individ som skulle utéva exponentiell
diskontering i sitt konsumtionsmonster. En person som diskonterar hyperboliskt ségs vara
tidsinkonsistent. Hon har en idé om vad som &r béast for henne sjalv och utifran detta har hon
skapat en plan 6ver framtida handlingar. Men nér framtiden val kommer valjer hon att bryta
mot sin plan och istédllet maximera den omedelbara nyttan. Detta beteende beror pa bristande
sjalvkontroll; du vet vad som &r bast for dig pa lang sikt men pa kort sikt véaljer du att handla
annorlunda (Varian 2006 s. 556fT).

Den nationalekonomiska litteraturen har sedan 1960-talet foreslagit hyperbolisk
diskontering som alternativ till den exponentiella men den senare litteraturen refererar framst
till Laibson (1997) da han utvecklade den med en approximation kallad kvasihyperbolisk
diskontering. Rent matematiskt skiljer sig diskonteringsmetoderna pa foljande satt sa att
nyttan vid tidpunkten t ser ut som foljer

Exponentiell diskontering

T—t
Z 51U, (1)
i=0

Kvasihyperbolisk diskontering

T-t
. @
Ue+B ) 6 s
i=1

dar U, ; ar hennes dgonblickliga nytta i period t + i. Den kvasihyperboliska ekvationen &r en
enkel modifiering av standardmodellen med exponentialdiskontering. | ekvation 2 ar 6 den
vanliga diskonteringsfaktorn vid exponentiella preferenser och 5 representerar
tidsinkonsistensen. Om B = 1 (da individen &r tidskonsistent, eller rationell, och handlar
efter sin tankta plan) reduceras ekvationen till standardmodellens, men om individen daremot
ar tidsinkonsistent & 8 < 1 och nyttovardet reduceras, individen varderar framtida bel6ning
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lagre an omedelbar vilket 0kar risken for att sjalvkontrollen brister och man t.ex. gor ett
impulskop.

Thaler och Shefrin (1981 s. 394ff) beskriver sin syn pa tidsinkonsistens genom en
organisationsanalogi. De forsoker forklara den ekonomiska individens paradoxala beteende
genom en person med tva jag. Den ena; planeraren, ar den langsiktiga manniskan med syfte
att maximera livsnyttan, och den andra; verkstallaren, existerar enbart under en period och ar
fullstédndigt sjélvisk, eller "nérsynt”. Verkstéllaren, eller de manga verkstdllarna som verkar
under livets manga oberoende perioder, har direkt kontroll enbart dver sin egen periods
konsumtion, och forsoker darfor maximera nyttan under denna. Planeraren daremot
konsumerar inte utan forsoker harleda nyttan fran verkstéllarna och maximera den pa lang
sikt, givet den livslanga budgetrestriktionen. Planerarens optimala konsumtionsplan &r inte
genomforbar sa lange verkstallarna far handla fritt. Resultatet hade blivit att verkstéllaren i
period ett hade anvant sig av kapitalmarknaden och lanat och anvant ett belopp motsvarande
hela budgetrestriktionen. For att hindra verkstéllarna att handla egoistiskt behéver planeraren
anvanda sig av atagandehjalpmedell. Med andra ord maste den rationella delen av jaget utdva
patryckningar pa den impulsiva delen s att hela individens sjalvkontroll inte brister.

Trots att konsumenten oftast &r formdgen att avgora nuvarande och framtida nyttor och
gora rationella avvagningar mellan dessa sa hamnar hon ibland i situationer dér hon beter sig
tidsinkonsistent. Det ar da sjalvkontrollen har brustit. Men varfor hander det att individer
ibland handlar tidsinkonsistent, mot sitt eget battre vetande? Hoch och Loewenstein (1991 s.
498) beskriver sjélvkontroll som en “kamp mellan de tvd psykologiska krafterna begér och
viljestyrka”. Ibland, ndr en omedelbar beloning &r tillgénglig, t.ex. en frestande bakelse eller
en cigarett, 6vervarderar individen denna relativt dess motpol (hér: god halsa). De tror att
tidsinkonsistenta preferenser beror pa ett plotsligt okat begar orsakat av ett skift i
konsumentens referenspunkt. Detta skift kan t.ex. framkallas av marknadsforing, dofter och
narheten till en vara i en butik och far henne att handla impulsivt. Vissa varor framkallar
denna typ av beteende mer frekvent &n andra varor, dvs. det ar ganska vanligt att individer
diskonterar nyttan av de hér varorna mer hyperboliskt dn andra varor. Jag kommer
fortsattningsvis att hanvisa till dessa som intertemporala varor dér tobak, fet- och salt mat ar
exempel pa varor vars framtida skada undervarderas och traning och grénsaker ar exempel pa
varor vars framtida nytta undervérderas.

2.2.1 En modell éver sjalvkontrollproblem

For att ytterligare forklara hur beteendeekonomin tanker sig att tidsinkonsistenta individer
med sjalvkontrollproblem handlar redogor jag for en modell av Kdszegi (2005 s.41T). |
modellen finns en konsument som lever i tre perioder, t = 0,1,2. Uppdelningen i dessa ar
nddvéandiga for att illustrera hur individens preferenser forandras dver tiden och jag kommer
att referera till var och en av periodernas personligheter som personlighet 0, 1 och 2.
Konsumtionen pagar enbart under period 1. Varan b, kan upplevas som trevlig att konsumera
under period 1 (t.ex. en bakelse) eller otrevlig (t.ex. traning), och ger negativ nytta (dalig
halsa) eller positiv nytta (god hélsa) i period 2. Jag kommer fortsattningsvis kalla dessa varor
skadliga respektive goda. Vara a &r en helt vanlig vara som inte har nagon effekt pa senare
perioders nytta. Individens nytta fran de olika perioderna ser ut som féljer:

0 t=1 t=2

t=
Nytta u; 0 a + u(b) -h-b

! Egen dversittning fran engelskans “commitment device”, d3 jag inte har kunnat finna annan limplig fackterm.
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| period 0 konsumeras inget och bringar darfér ingen nytta, i period 1 konsumeras den
skadliga/goda varan och ger individen omedelbar bel6ning alternativt orsakar henne negativ
nytta och i period 2 far hon ta konsekvenserna av sin konsumtion i form av skada eller
fordelar, h. Eftersom individens preferenser fordndras 6ver perioderna ser personligheternas
nyttofunktioner olika ut?:

Personlighet O: Uy + fSuy + BS%u, (3)
Personlighet 1: u; + fou, 4

Delta, 3, dr den vanliga diskonteringsfaktorn och 8 &r tidsinkonsistensen, bada ligger mellan
noll och ett. Se hur modellen reduceras till den exponentiella om det inte finns nagon
tidsinkonsistent (8 = 1). Eftersom personlighet Os diskontering &r hgre mellan period 1 och
2 an personlighet 1s kommer personlighet 1 att konsumera mer (eller mindre i fraga om en
god vara) i period ett an vad personlighet 0 féredrar. Om personlighet O har mojlighet
kommer hon inféra nagon typ av atgard for att &ndra personlighet 1s konsumtionsheteende.
For att finna individernas optimala nyttomax Iéser vi forsta ordningens derivata for de olika
personligheternas nyttofunktioner, givet budgetrestriktionen. Antag att budgetrestriktion &r |
= a— pb dar I ar inkomsten, a &r den vanliga varan och p ar priset pa vara b, som ar den
intertemporala varan. Eftersom hon inte konsumerar i period 0 och 2 kommer hon att anvanda
alla sina pengar i period 1, a = | — pb. Vi substituerar in detta i personlighet 1s nyttofunktion
och maximerar:

max [ — pb + u(b) — BShb (5)
vilket ger 16sningen
W' (b*) = p+ B6h (6)

Och om vi gor samma sak for personlighet O far vi fram hur hon skulle vilja att personlighet 1
konsumerade:

max B8[I — pb + u(b)] — B6*hb (6)
16sning
u'(b*) = p + 6h (7)

Eftersom personlighet O varderar skadan i period 2 annorlunda &n personlighet 1 anvander
hon en annan diskonteringsfaktor. Mérk att individens marginalnytta &r priset inklusive den
skada som konsumtionen medfor. | standardteori dar skadeaspekten inte &r inréknad &r
marginalnyttan endast lika med priset. Om varan &r skadlig (h > 0), &r b" > b" och individen
konsumerar mer an vad personlighet 0 ser som optimalt. Pa samma satt kommer hon att
underkonsumera (b” < b") en nyttig vara dar h < 0.

Modellen har ytterligare nagra antaganden. Det forsta galler personlighet 1. Hon kan vara
antingen naiv, sofistikerad eller delvis sofistikerad i sitt konsumtionsbeslut. Den sofistikerade

2 F6lj Laibsons (1997) ekvation



personligheten vet i period O att nar period 1 kommer hon att vara mer otalig och vilja dndra
sitt konsumtionsmanster fran det optimala. Hon forsoker berdkna hur hon kommer att bete sig
och efterfraga nagon typ av atagandehjalpmedel for att inte begéret ska fa henne att avvika
fran den optimala konsumtionsnivan. Den naiva personligheten ar daremot helt omedveten
om att hon kommer bli utsatt for frestelser och ar séker pa att hon kommer handla optimalt i
period 1. Den halvsofistikerade personligheten star nagonstans mitt emellan de tva
presenterade extremerna. Pa grund av dessa antaganden modifierar vi personlighet etts
nyttofunktion till:

uy + pou, (8)

£ stér nu for hur personlighet O tror att hon kommer vardera framtida konsumtion. Med andra
ord, 3 &r vad hon tror att hennes B ar och kommer darfor speglas i henne nyttofunktion.

S = [ innebér att individen &r sofistikerad medan 8 = 1 betyder att hon &r fullstandigt naiv.
For den delvis sofistikerade galler § < f < 1.

3. Beroendeframkallande varor

Den forskning som jag hittills redogjort for behandlar det generella
tidsinkonsistensproblemet. Emellertid maste varje enskilt fall behandlas individuellt. Det
galler saval rokning och traning som éverkonsumtion av fet mat.

3.1 Tidigare teori

Den nationalekonomiska litteraturen har tidigare satt alla beroendeframkallande varor i en och
samma grupp och fram till mitten av 1980-talet antogs att missbrukande beteende vara icke-
rationellt eller myopiskt®. Konsumtionen berodde pa tidigare konsumtion s& att ju mer man
brukat varan tidigare desto mer brukar man den nu. Den myopiske missbrukaren lyckas inte
se konsumtionens paverkan pa framtida nytta eller konsumtion och kan darfor inte ses som
rationell.

Men 1988 kom Gary Becker och Kevin Murphy med en banbrytande artikel som havdade
att &ven en missbrukare beter sig rationellt i sin konsumtion. Ar 1994 (tillsammans med
Grossman) bevisade de sin teori med ett empiriskt test. P& grund av den popularitet och det
medhall som den fatt fran andra ekonomer har teorin ofta setts som standard for politiskt
beslutsfattande i fraga om beroendeframkallande varor.

Becker och Murphy férklarar intuitionen bakom resonemanget pa féljande satt. En
individ som ar beroende av en vara (jag kallar henne rokare fortsattningsvis eftersom det ar i
denna kontext jag skriver, men det kan likaval handla om en alkoholist eller narkoman) &r
precis som foér annan konsumtion nyttomaximerande. Daremot, som &ven den myopiska teorin
antar, har hennes nuvarande konsumtion ett samband med tidigare konsumtion. Hennes
tidigare rokning paverkar dagens rokning pa sa satt att marginalnyttan av att roka idag ar
hogre ju mer hon rokt tidigare. Man séger att tidigare konsumtion ar forstarkande for
beroendeframkallande varor. Men konsumtionen beror inte bara pa vad som har hant tidigare.
Individen forstar dessutom framtida kostnader fran rokningen, bade ekonomiska och fysiska.
Hon &r framatblickande® och diskonterar dessa kostnader med en konstant, exponentiell faktor

*p3 engelskan anvander man begreppet myopic som betyder myopisk eller narsynt
* Fran engelskans forward-looking



vilket innebdr att hon beter sig rationellt trots sitt beroende. Eftersom marginalnyttan av
dagens rokning har hojts pa grund av den tidigare konsumtionen 6vervager denna nuvardet av
den framtida skada som konsumtionen bringar rékaren.

Om detta ar sant innebar det att om den framtida ekonomiska kostnaden av rékning
forandras, sag hojs, tar individen in detta i sina berakningar for hur mycket hon bor roka idag.
Det vill siga; rent teoretiskt fragar sig rokaren om marginalnyttan av dagens konsumtionsniva
fortfarande &r hogre, eller lika hog, an nuvérdet av den framtida kostnaden nér priset nu hojs.
Ett rationellt beteende i denna modell innebér att individen sanker sin konsumtionsniva nar
priser pa cigaretter stiger. Det ar genom att empiriskt testa detta beteende hos rokare som
Becker, Grossman och Murphy (1994) hévdar att missbrukande individer faktiskt beter sig
rationellt och inte myopiskt.

Becker, Grossman och Murphy (BGM) tittade pa forandringar i cigarettpriser och hur
forsaljning av cigaretter forandrades fore dessa prisforandringar. Man kom fram till att det
finns ett samband som tyder pa att konsumenter forutser forandringarna och hojer eller
sanker sin konsumtion till f6ljd av detta. BGM resonerade som sa att om konsumenten kan
forutse att priset pa cigaretter gar upp nasta ar och sanker sin konsumtion idag kan vi saga att
hon har ett framatblickande beteende och detta i sin tur &r en egenskap som rationella
individer besitter.

3.2 Gruber och Kdszegis modell

I sin artikel ”’Is Addiction *Rational’? Theory and Evidence” (2001) modifierar Jonathan Gru-
ber och Botond Koszegi BGM:s modell. Jag kommer fortsattningsvis att redogéra fér denna
modell och det empiriska test som visar framatblickande beteende och detta med hjélp av
Gruber och Kdszegi (2001), eftersom deras test &r mer aktuellt och stammer battre 6verens
med verkligheten. Gruber och Koszegi belyser férst och framst nagra brister i BGM:s modell

1. Individer ma forsoka forutse framtida prisforandringar men man kan inte forutsatta att
de gor det sarskilt vél. En framtida skattehdjning pa cigaretter skulle kunna ses som
en mojlighet for konsumenterna att inkludera priseffekten i sitt konsumtionsmonster
men BGM:s modell bygger pa arliga observationer och det &r sallan som
skattehojningar kungors sa langt i forvag.

2. Den beroende variabeln i BGM:s modell &r cigarettforsaljning, inte konsumtion. Om
nu individer kan forutse framtida prishdjningar kan man ténka sig att de koper upp
cigaretter och lagger pa lager, vilket innebér att forséljningen av cigaretter faktiskt
skulle kunna 6ka infor en prishgjning.

3. Den korrekta beroende variabeln att anvanda i testet &r inte priser pa cigaretter utan
skatter. Eftersom variationen i pris endast beror till 80 % pa skatteforandringar finns
det risk for att dvriga rorelser i priset skapar en bias.

4. BGM forutsatter att nar de ser en minskning i cigarettforsaljningen sa beror det pa att
konsumenterna har forutsett att priset kommer att 6ka i nasta period. Men i enlighet
med Showalters (1999) resonemang skulle en tobaksproducent med oligopolmakt
kunna hoja cigarettpriset om denne sag att efterfragan dalade (Gruber & Kdszegi
2001 s. 1265ff).

Ar 2000 gjorde Gruber och Készegi om BGM:s test genom att bland annat byta ut

prisférandringarna i deras data mot skatteforandringar. Testet visade nu mycket lagre
signifikans och BGM:s resultat ar inte robust pa sa sétt att det klarar av alternativ data. Pa
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grund av dessa brister foreslar Gruber och Koszegi istallet foljande modell, som till stor del
bygger pa BGM:s men forsoker ratta till problemen.

3.2.1 Modellen

Gruber och Kdszegi borjade med att samla in uppgifter 6ver datum da lagférandringar éver
nya cigarettskatter hade offentliggjorts i USA och de datum da dessa lagar sedan tradde i
kraft. Cigarettkonsumtionen mellan offentligg6randet och ikrafttradandet skulle sedan
andvandas som data for att testa for framatblickande beteende, vilket borde vara mer passande
an BGM:s metod da konsumenterna helt sakert hade mojlighet att kdanna till den framtida
prisférandringen. Tva typer av data dver cigarettkonsumtion samlades in. Den forsta var
manadsdata over registrerad cigarettforsaljning i alla USA:s stater under perioden januari
1982 till december 1996. Men som beskrivet ovan ar inte férsaljningssiffror samma sak som
konsumtion och det &r just hur konsumtionsnivaerna forandras som man ville undersoka.
Darfor samlades dataset nummer tva in. Gruber och Kdszegi fann registrerad manadsdata Gver
cigarettkonsumtion hos en grupp individer som kunde anvéndas som approximation for hela
befolkningen. National Center for Health Statistics registrerar alla fodslar i USA:s stater och
om mamman réker och hur mycket. Gruber och Készegi kunde anvanda sig av ca fyra
miljoner fodslar per ar som stickprov men anmarker dock att detta inte ma vara en
representativ population men sambandet mellan rokande médrar och barnets hélsa kan vara en
av de externalitet som mest paverkar rokarens beteende. En rokande gravid kvinna kanske ar
den som har mest att forlora pa sin rokning och borde da vara extra kanslig for en prishéjning
pa cigaretter. De papekar aven att de ar medvetna om att modrar kan rapportera lagre
konsumtion &n den faktiska men att detta inte leder till ndgon systematisk bias savida det inte
ar korrelerat med prisforandringar, vilket verkar osannolikt. Datasetet omfattade aren 1989-
1996.

3.2.1 Empirisk strategi
Gruber och Kdszegi utforde foljande regression
SMOKgy, = a + 8 X EFFECT,, +y X ENACTp, + 8 X My, + ¢ X Sg + € (9)

dar SMOK ér ett matt pa rokning i stat s i manad m; EFFECT ar den raddande skattesatsen i
den staten och manaden; ENACT ar den offentliggjorda framtida skattesatsen i den staten och
manaden; och M och S ar dummyvariabler for alla manader och stater i stickprovet. ENACT
tar samma véarde som EFFECT forutom nér en skatteférandring har offentliggjorts och inte
annu inforts. Bade manaderna da framtida skatteforandringar offentliggjordes och da de
tradde ikraft exkluderades eftersom dessa tillfallen kan uppsta nar som helst i manaden.
Gruber och Koszegi anvande dven laggade varden av den radande skattesatsen eftersom
manaden for skatteférandringen hade tagits bort.
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3.2.3 Resultat

Figur 1. Effekt av meddelandet av skatteforandring pa rékning
EFFECT OF TAX ANNOUNCEMENT ON SMOKING—FIXED EFFECTS MODELS

Aggregate sales data Natality consumption data
(1982-1996) (1989-1996)

Effective rate —7.998 —14.13 —0.660 —0.215
(0.306) (1.664) (0.050) (0.226)

[—0.803] [—1.502] [-0.347] [—0.113]

Enacted rate 2.307 —0.344
(1.066) (0.142)

[0.232] [-0.181]

Effective rate 4.001 —-0.118
(=2) (1.330) (0.180)
[0.402] [~0.062]

Number of obs B6TA 8676 4342 4341

Coefficients are from regreasion of consumption on listed variables, as well as a full set of dummies for
state of residence and calendnr month of data, Standard errors are in parentheses; implied price elasticities
are in square brackets. Regressions for aggregate packs/capita data are in the first two columns; regressions
for natality cigarette conaumption data are in the second two columns, All regreesions exclude month of
enpetment of tax increase and month that it 1 effective.

Kalla: Gruber & Kdszegi (2001) s. 1272

| figur 1 visas resultaten for hur offentliggdranden av skatteforandringar paverkar rokning.
Rad ett visar radande svar pa radande skatt. Rad tva visar radande svar pa skatten i nasta
period. Rad tre visar laggat svar pa radande skatt och rad fyra visar antalet observationer.
Kolumn ett och tva visar resultat fran det forsta datasetet med registrerad forséljning av
cigaretter och kolumn tre och fyra har médrarnas rokning som underlag. Koefficienternas
standardavvikelser star inom parantes och priselasticiteten inom hakparanteser. For det forsta
datasetet och kolumn ett ser vi att radande skatt har en stark negativ effekt pa forsaljningen,
med en priselasticitet pa -0,8. Denna koefficient ar skattad med hjalp av enkel regression utan
den nya skatten och laggen inkluderad och visar det normala sambandet som pris har pa
efterfragan. Att sambandet och priselasticiteten ar negativa stammer 6verens med att en
prisokning minskar efterfragan och att priselasticiteten ar negativ for en normal vara.

| kolumn nummer tva da regressionen i ekvation 9 &r utford forandras
parameterskattningarna. Sambandet mellan konsumtion och efterfragan pa radande skatten
blir starkare negativt och likasa priselasticiteten. Effekten av den nya offentliggjorda skatten
liksom den laggade skatten har positiva effekter pa efterfragan. Mark att dessa dven har
positiv elasticitet vilket innebér att nar priset nu dkar efterfragas mer av varan. Gruber och
Koszegi forklarar detta med att det visar manatlig timing av inkop. Forséljningen okar
manaderna fore en prisdkning da konsumenterna hamstrar cigaretter. | manaden for
prisokningen minskar forséljningen kraftigt nar rokarna forbrukar sitt lager och nér lagret ar
slut borjar de handla i normala kvantiteter, vilket visar sig som ett positivt samband da
forséljningen 6kar samtidigt som priset hojs.

Den tredje och fjarde kolumnen visar koefficienterna da konsumtionen istéllet for
forsaljningen anvands som dataunderlag. Nér endast den radande skatten anvands &r
sambandet ocksa negativt men inte alls lika starkt. Pa samma satt ar priselasticiteten inte lika
negativ. Detta forklaras med att kvinnor som foder barn férmodligen inte &r lika priskénsliga
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som populationen i 6vrigt. N&r vi inkluderar den offentliggjorda skatten visar sig sambandet
mellan den radande konsumtion och det framtida priset vara negativt. Vi ser alltsa att, med
dessa data som grund, finns starka bevis for framatblickande beteende. N&r den
offentliggjorda skatten och det laggade priset inkluderats blir det negativa sambandet mellan
konsumtionen och den radande skatten svagare. Detta skulle kunna forklaras med en
efterslapning i anpassning till det nya priset vilket ocksa skulle kunna vara forklaringen till
skattningen -0,118 som &r det laggade svaret pa den radande skatten.

Testet visar alltsa pa framatblickande beteende, men det behdver nodvandigtvis inte
innebéra att den framtida nyttan diskonteras exponentiellt. Med andra ord hindrar inte det
faktum att manniskan har egenskapen att kunna géra avvagningar for framtida handelser i sitt
nuvarande beteende oss fran att anta att hon gor detta tidsinkonsistent. Framatblickande
beteende &r inte heller nagot hinder for att framtida nyttor diskonteras hyperboliskt.

3.2.4 Framatblickande beteende — Sverige som exempel

Figur 2

Skatteutveckling pa cigaretter i Sverige aren 1980-2009
i 2009 &rs priser
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Figur 2 visar skatteutvecklingen pa cigaretter i Sverige under perioden 1980-2009. Skatten anges i 2009
ars priser for att illustrationen av skattehdjningarna ska bli sa tydlig som majligt. Skattesatsen har under
delar av perioden angetts som andel av detaljhandelspriset vilket hade visat stegringar i skatten pa grund
av inflation trots att riksdagen inte lagstadgat om nagon hgjning. Den Ipande hojningen av
cigarettskatten pa grund av inflationen borde dock inte ha ndgon paverkan pé individers
konsumtionsmanster, vilket gor att analysen inte paverkas av min deflatering. For 1988 saknas uppgift.
Datakalla: Skatteverket

| detta avsnitt visar jag hur cigarettférsaljningen har forandrats i Sverige fore och efter en
prisférandring. Eftersom mojligheten att aterskapa Gruber och Koszegis empiriska test inte
funnits, da de ekonometriska metoderna som anvants ligger utanfor mitt kompetensomrade
samt att manadsdata 6ver konsumtion inte har gatt att fa tag pa har jag valt att med deskriptiv
statistik illustrera att det i Sverige skulle kunna finnas stdd for Gruber och Kdszegis
resonemang om framatblickande individer. Skatteverket har bistatt med manadsdata over
cigarettforsaljningen i Sverige fran januari 1995 till och med oktober 2009 liksom
skattesatser for dessa ar. Skatteforandringar ar den faktor som mest paverkar priset pa
cigaretter och ocksa med en mer drastisk forandring i jamforelse med andra faktorer sa som
en hojning fran producenternas sida. Eftersom offentliggorandet av forandringen sker senaste
den 15 september aret fore ikrafttradandet, i och med att budgetpropositionen laggs fram av
regeringen, har konsumenterna atminstone tre och en halv manad pa sig att vdga in det nya
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priset i sitt konsumtionsmonster (om den nya skatten borjar gélla redan den forsta januari).
Under den undersokta perioden (1995 till idag) har cigarettskatten hojts vid fyra tillfallen: 1
januari 1997, 1 augusti 1997, 1 januari 2007 och 1 januari 2008. | foljande diagram visas
cigarettforsaljningen (tunn linje) fore och efter hojningarna (fet linje). Den streckade linjen
visar genomsnittlig manadsforsaljning for den forestadende tolvmanadersperioden innan
hdjningen.

Figur 3 och 4.
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Figur 5 och 6.
1 januari 2007 1 januari 2008
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| samtliga fall ser man en 6kad cigarettforsaljning manaden innan skattehéjningen, en skarp
nedgang i manaden for hojningen och sedan en atergang till mer normala nivaer. Detta &r
samma resultat som Gruber och Készegi kom fram till och skulle, som tidigare nd&mnt, kunna
forklaras med att folk lagger cigaretter pa lager vid det lagre priset precis innan
skattehdjningen, konsumerar dessa precis efter hdjningen och sen tvingas att handla till det
hogre priset nér lagret tagit slut. Detta innebér att det ar mojligt att det skulle kunna ga bevisa
att svenskarna ar framatblickande.

Forsaljningen okar med 40 % fran november till december 1996 och forsaljningen i
december ligger 46 % Gver den genomsnittliga manadsforsaljningen under de tolv
forestaende manaderna. Likasa steg forsalningen med 26 % mellan juni och juli 1997
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samtidigt som forsaljningen i juli var 13 % 6ver genomsnittliga manadsforsaljningen. For
januari 2007 och 2008 ar motsvarande siffror 57 %/85 % och 68 %/63 %.

4. Framatblickande beteende och tidsinkonsistenta preferenser hos rokare

Né&r Gruber och Koszegi (2001) utfort sitt empiriska test och bevisat att rokare ar
framatblickande, precis som Becker, Grossman och Murphy havdade, applicerade de
tidsinkonsistenta preferenser pa modellen. Trots att de var oférmdgna att bevisa att individer
diskonterar det framtida vardet av rokning just kvasihyperboliskt tar de upp nagra empiriska
fakta som visar pa att rokare beter sig tidsinkonsistent:

e Flera experiment visar att konsumenter diskonterar pa sa satt att nuvardet av en
framtida nytta ar lagre an en mer narstaende nytta (Ainslie 1992).

o Kalibrering av konsumtionsmodeller som innefattar tidsinkonsistens stammer i vissa
fall battre 6verens med verkligheten & modeller som antar rationellt beteende.

o | ett ekonometriskt test som gjordes av Gruber och Mullainathan (2001) jamférdes
sjalvrapporterat valbefinnande med information om cigarettskatter. Om individen har
ett rationellt konsumtionsmonster borde de rapportera ett sankt valbefinnande till féljd
av hogre cigarettpriser men for en tidsinkonsistent individ kan det hégre priset ha en
sjalvkontrollframjande effekt som Okar hennes valbefinnande. Testet visade att rokare
rapporterade hojt valbefinnande, dock inte icke-rokare, vilket kan ses som empiriskt
std for tidsinkonsistens.

o Det sista beviset hanvisar till anvandningen av sjélvkontrollhjalpmedel eller
sjalvkontrolltekniker. Dessa sdnker nyttan fran att roka och kan t.ex. vara att du
berattar for dina vanner att du forsoker sluta vilket innebar att du om du bérjar igen far
sta ut med att folk ser att du har misslyckats. | ett experiment rev rokaren sonder en
dollarsedel varje gang hon rokte en cigarett mer an sin dagligt uppsatta grans. Dessa
typer av tekniker ar frekvent anvanda av rékare som vill sluta och beskrivs ofta i
bocker om sjalvhjélp. Ett hojt cigarettpris skulle fungera pa samma satt. Vi skiljer
dessa tekniker fran rokavvanjningsprodukter sa som nikotinplaster. Dessa sanker
istéllet ”onyttan” fran att inte roka. En tidskonsistent, eller rationell, individ skulle
kunna anvanda rokavvénjningsprodukter men det &r osannolikt att hon skulle anvanda
ett sjalvkontrollhjalpmedel. En rationell individ forséker alltid maximera sin nytta, sa
varfor anvénda en teknik som sanker den? Eftersom sjalvkontrollhjalpmedel
forekommer kan vi anta att det finns individer som forsoker bekdmpa sitt
tidsinkonsistenta beteende (Gruber & Kdszegi 2004 s. 1962f).

Med dessa empiriska fakta som grund argumenterar Gruber och Kdszegi att tidsinkonsistens
bor vara ett standardantagande vid skapandet av modeller av beroendeframkallande
konsumtion. Och eftersom det inte finns nagra som helst empiriska bevis for att missbrukande
individer diskonterar sin nytta exponentiellt bor de rationella modeller som tidigare legat till
grund for politiskt beslutsfattande bytas ut for att beréttiga att staten griper in for att reglera
den interna skada som individen orsakar sig sjalv (2001 s. 1294).

Nar man, som i Becker och Murphys modell, antar att individen handlar rationellt
berattigas endast ingripande fran statens sida i fraga om rokarnas externa paverkan pa icke-
rokare (Gruber & Kdszegi 2004 s. 1961). Eftersom modellen lange varit den vedertagna som
grund for beslutsfattande har statens regleringar i stor utstrackning handlat om att férbjuda
och kontrollera rokning pa offentliga platser sa som skolor, arbetsplatser och serveringar for
att minska de negativa effekter som passiv rokning har pa icke-rokare. Gruber och Koszegi
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(2004 s. 1980) argumenterar dock for att den interna kostnaden pa individen relativt den
externa hon medfor pa andra ar sa pass stor att den optimala regleringen inte enbart kan

omfatta de senare. De estimerade 2004 att ett cigarettpaket kostar US$35,64 i termer av

forlorade levnadsar®. Det innebar 281SEK® i dagens penningvérde och motsvarar ca 100
ganger hogre kostnad inford pa sig sjalv an pa andra.

5. Losningen pa sjalvkontrollproblemet

5.1 Den fria marknadens I6sning

Nar ett land beslutar sig for att fora en interventionspolitik bor det ha i atanke att det alltid kan
skapas vissa negativa effekter till foljd av atgarden. Interventioner &r alltid kostsamma och
darfor kan det vara intressant att undersoka om den fria marknaden har ndgon majlighet att
sjalv l6sa problemet.

Foljande avsnitt bygger helt pa Koszegis (2005) resonemang huruvida den fria
marknaden kan erbjuda atagandehjalpmedel sa att individen med hjalp av dessa ska kunna
I6sa sina sjalvkontrollproblem och konsumera optimalt. Léasare bor ha sin utgangspunkt i
modellen dver sjalvkontrollproblem som presenteras i avsnitt 2.2.1. Kdszegi tar upp tre
marknadssituationer for att illustrera hur marknaden och konsumenter interagerar da vi antar
tidsinkonsistenta preferenser. Dessa &r da foretag tar ut tvadelade avgifter’, da foretag tar ut
tvadelade avgifter och det finns en konkurrerande spotmarknad och da foretagen erbjuder
icke-linjara kontrakt.

5.1.1 Fall 1: Tvadelade avgifter

| det forsta fallet kan foretag erbjuda tvadelade kontrakt (T, p) i period 0. T &r startkostnaden
och p &r priset per konsumerad enhet. Konsumenten kan inte kopa fran andra foretag nar hon
val har valt att inga kontraktet. Den har delmodellen berdr verkliga situationer da foretag och
konsumenter kan skriva personliga kontrakt men ocksa da transaktionskostnaden for att byta

foretag (har i form av startkostnaden T) &r sa pass hog att den hindrar en konsument fran att
byta foretag. Personlighet O tror att personlighet 1 kommer konsumera i enlighet med

u'(b) = p + Bsh (9)
Och I8sningen for F.O.D® ar kvantiteten hon tror att hon kommer konsumera

bE (p) (10)

medan

> Berdkningen bygger pa Viscusis (1993) livsvarderingsberakningar dar en arbetares liv varderas till mellan 3 och
7 miljoner amerikanska dollar (i 1990 ars penningvarde) och att en rokare dor i genomsnitt sex ar for tidigt
(Cutler et al., 2001).

® Beriknat med hjalp av ackumulerad genomsnittlig vaxelkurs for den amerikanska dollarn under 2004

(www.riksbank.se) och KPI (www.scb.se). :Eii X US$35,64 x KPI2009 _ 7,3496 X 35,64 X 29966 281,195

KPI 2004 279,14

’ Engelska termen “two-part tariff”
8 .. . .
Forsta ordningens derivata
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b* (p) (11)

ar vad hon faktiskt konsumerar. Det vinstmaximerande foretaget sétter jamviktspriset p och
har i jamvikt féljande palagg:

p —c = K[bP(p) — bP(p)] + L[(1 - B)5h] (12)
exploatering efterfragan pa
av falska antaganden sjdlvkontroll

Dar K och L ar positiva reella tal. Eftersom foretagets palagg ar nolldah =0eller g = 1
speglar dess tecken och storlek hur marknaden svarar pa konsumentens sjalvkontrollproblem i
fradga om en produkt med framtida konsekvenser. Marknaden gor i ekvationen ett palagg for
de individer som efterfragar sjalvkontroll, samtidigt som foretaget inser att de kan utnyttja de
konsumenter som har brist pa insikt angaende sin konsumtion. For en sofistikerad konsument

galler att = B och bP (p) = bP (p) vilket gér att den forsta termen i héger led &r noll och
L = 1, vilket ger den nya ekvationen p — ¢ = (1 — )&h. FOr den naiva konsumenten géller
att f = 1 s& att den andra termen i hdgerled blir noll. Hon inser inte att hon kommer férandra
sitt beteende i period 1 och accepterar darfor inte ett hogre pris for att 6ka sin sjalvkontroll.

Hon konsumerar b? (p) > b# (p) vilket ger foretagen méjlighet att exploatera hennes
missbedémning av denna framtida konsumtion; genom att erbjuda ett lagre T och hogre p
lurar de henne att inga ett kontrakt som framstar som fordelaktigt for henne men som
egentligen inte ar det. Den delvis sofistikerade konsumenten ger foretaget mojlighet till
prishdjningar bade pga. att de kan exploatera hennes falska antaganden och for att hon
efterfragar sjalvkontroll. Mark, att om h > 0 kommer bada termerna i ekvationen vara icke-
negativa och atminstone en av dem att vara positiv. Darfor ar foretagens palagg positiv for
naiva saval som for sofistikerade konsumenter. Kdszegi menar att i denna marknadssituation
erbjuds sjalvkontroll till alla konsumenter, for sofistikerade blir den fullstandig medan naiva
tillhandahalls den av misstag da foretagen forsoker exploatera deras naivitet.

5.1.2 Fall 2. Tvadelade avgifter och konkurrerande spotmarknad

Det hér fallet handlar om situationer dar konsument och féretag kan skriva likadana kontrakt
som i forra stycket, ([T, p]), men da konsumenten &ven har méjlighet att handla pa en
konkurrensmaéssig spotmarknad till jamviktspriset p = c. Detta innebar att foretagen som
erbjuder kontrakt ocksa maste ha ett enhetspris som uppfyller p < ¢ for att hindra
konsumenten fran att kdpa varan pa spotmarknaden. | fragan om en god varada h < 0
forandras inte ekvation (12) da jamviktspalagget anda ar negativ i detta fall. Konsumenten
kommer inte att kopa produkten pa spotmarknaden dér priset ar lika hogt eller hogre.
Traningskort ar ett bra exempel pa denna typ av vara dar konsumenten ofta betalar en hog
medlemsavgift med gratis traning eller till 1aga avgifter. Nar det galler en skadlig vara med
h > 0 blir daremot jamviktspalagget positivt och konsumenten kommer att valja att kopa
varan pa spotmarknaden till ett lagre pris. Foretaget skulle kunna erbjuda samma pris som pa
spotmarknaden men i sa fall finns inget utrymme till att besvara den efterfragan pa
sjalvkontroll som krévs for att l6sa vart problem.
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5.1.3 Fall 3: Icke-linjara kontrakt

Det tredje fallet ar ett orealistiskt men anda for analysen anvandbart scenario da resultatet gar
att applicera pa handelser pa den verkliga marknaden. Om foretagen och konsumenten kan
inga kontrakt i period 0 om konsumtionen i period 1 kommer den optimala konsumtionsnivan
att uppnas, med forutsattningen att foretagen inte erbjuder kontrakt som bryter mot den
optimala konsumtionsnivan. Det ingangna kontraktet kommer ha formen (b*, b*c) dar b*ar
den optimala konsumtionsnivan och b*c ar transaktionskostnaden (T) for att ga 6ver till
foretaget. Har ar skillnaden fran de tidigare fallen att den enda kostnaden forknippad med att
byta foretag ar att kopa den forsta varan till spotmarknadspris. Konsumenten behéver saledes
inte betala en hog startkostnad innan hon bérjar konsumera.

Antag istéllet att parterna i period 0 kan kontraktera om en uppséttning alternativ som
personlighet 1 kan valja mellan, {(b;, T;),(b,, T>)}. Eftersom den fullstdndigt sofistikerade
konsumenten vet vad hon kommer valja i period 1 ger detta kontrakt samma resultat som ett
kontrakt utan valmojlighet och den optimala konsumtionsnivan uppnas.

Om konsumenten déremot inte &r fullstandigt sofistikerad kommer hon inte konsumera
optimalt. Foretaget har i den har situationen mojlighet att géra en positiv vinst till féljd av
alternativen. Intuitionen bakom forklaras sahar. Foretaget erbjuder ett kontrakt med tva
konsumtionsalternativ, det optimala nagot billigare, e > 0, &n om konsumenten valjer ett
kontrakt utan valméjlighet {(b*, b*c — €), (b%, T — €)}. Eftersom hon &r 6vertygad om att hon
kommer att halla sig till den optimala konsumtionsnivan i framtiden ingar hon givetvis
kontraktet. b* ar personlighet 1:s faktiska foredragna konsumtionsniva till priset ¢, och T
valjs sa att personlighet 1 ar indifferent mellan (b*, b*c — €) och (b%, T). Nér period 1
kommer vill hon trots allt byta konsumtionsnivan till b* och ar beredd att betala mer an
(b* — b*) x ¢ for det. Namligen T — (b*c — €) = (b* — b*) X ¢ + k forett k > 0, sa att
T = b%c + k — e. Med ett tillrackligt lagt e > 0 kommer foretaget géra en vinst pa att
erbjuda det flexibla kontraktet.

| detta fall kommer alltsa ett vinstmaximerande foretag som saljer ett kontrakt som ska
verka som sjéalvkontrollhjalpmedel istéllet inte skapa nagon sjalvkontroll alls. Kdszegis
modell haller aven for en konsument med mycket liten del naivitet och konsumenter med
B ~ B vet att de kommer ha svart att hlla sig till den optimala konsumtionsnivan i framtiden
och darfor efterfraga sjalvkontroll, men trots det inte kunna képa nadgon pa marknaden.

Som empiriskt exempel skulle jamfora denna situation med erbjudanden fran kasinon.
Kasinon tar ofta laga priser for sina rum och konsumenter som inte ar fullstandigt
sofistikerade lockas av detta samtidigt som de tror att de inte kommer spendera speciellt
mycket pa spel. Men val dar véljer de att andra sitt konsumtionsmanster och spela mer an de
tankt.

Dessa tre fall visar hur den fria marknaden i stor utstrackning misslyckas att erbjuda
konsumenterna sjalvkontroll. Sammanfattningsvis kan ségas att for skadliga och saval som
nyttiga varor kan dock marknaden erbjuda sjalvkontroll, om kostnaden for att bryta kontraktet
ar stort, som i fall 1. Men om konsumenterna samtidigt har tillgang till en konkurrensmassig
spotmarknad kan marknaden inte erbjuda sjalvkontroll for skadliga varor. Och fall 3 visar att
marknaden misslyckas med detta om foretagen inte ar begransade till att erbjuda kontrakt med
tvadelade avgifter och konsumenten inte ar fullstandigt sofistikerad.
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5.2 Staten som l6sning — punktskatter

Som jag har visat genom Kdszegis resonemang har marknaden i vissa fall mgjligheten att
erbjuda sjalvhjalp for den som vill kontrollera sin tidsinkonsistens. Men om marknaden ocksa
kan gora vinst pa att erbjuda de varor som Okar frestelsen och pa sa satt far individer att bryta
mot sitt 16fte sa kommer den ocksa att gora det. En losning pa problemet kan vara att inféra
regler pa alla marknadstransaktioner och for det har staten en unik mojlighet (Kdszegi 2005 s.
25). Punktskatter pa alkohol, tobak och fet mat har blivit vanligare och vanligare i den
vasterlandska delen av vérlden dar konsumtionen av skadliga varor blivit allt hogre och ett allt
storre samhallsproblem.

Punktskattens antagonister argumenterar for att punktskatter pa denna typ av varor ar
regressiva, da lagre inkomstgrupper ofta far bara en storre skatteborda an hogre
inkomstgrupper eftersom bruket av intertemporala, skadliga varor (som cigaretter, alkohol
och onyttig mat) har bevisats vara storre ju langre ner i inkomstgrupperna man kommer.
Tidigare fordelningsanalys pa punktskatter har dock alltid antagit att konsumenten har
tidskonsistenta preferenser. Resultatet av analysen blir dock annorlunda om vi utgar fran att
individen handlar tidsinkonsistent.

Ar 2004 utforde Gruber och Kdszegi en fordelningsanalys av punktskatter pa cigaretter.
Man anvande sig aterigen av Becker och Murphys modell men med antagandet om
tidsinkonsistens istallet. De kom fram till att skatterna &r mycket mindre regressiva &n om
man antar rationalitet och kan till och med vara progressiva. Da den rationella modellen inte
kalkylerar for tidsinkonsistens utelamnades sjalvkontrolleffekten som punktskatten medfor.
Eftersom laga inkomstgrupper har hogre priselasticitet &n hogre inkomstgrupper tenderar de
forsta att roka mindre vid en prisdkning och darfor reduceras deras skattebdrda (s. 1978).

En annan utbredd kritik mot punktskatter ar att nar konsumentpriser stiger till foljd av
skattehdjningen tenderar de att generera en svart marknad for produkten. Risken &r att varor
smugglas in fran lander med lagre priser och den halsoeffekt som skatten amnar skapa
undermineras da konsumenten har latt att fa tag pa billigare produkter (Kotakorpi 2009 s.
125). Mottagarlandet paverkas aven i form av lagre skatteintékter och risken till en mer
utbredd organiserad brottslighet.

5.2.1 Punktskatter pa cigaretter i Sverige

| Sverige har hojningar i tobaksskatten gjorts vid flera tillfallen sedan bérjan pa 1990-talet. |
regeringens budgetproposition for 1997 foreslas en hojning av tobaksskatten om 29% fr.o.m 1
augusti samma ar. Anledningen var att skatten skulle finansiera de i propositionen féreslagna
atgarderna men aven hojas pga folkhalsoskal (prop 1996/97:150D2 punkt 7.6.1). Och det &r
ocksa med folkhalsan man motiverar 2007 ars hojning av punktskatten pa cigaretter (prop
2006/07:1 punkt 5.7.3).

Men precis som teorin forutspar fick Sverige problem med smuggling. | och med den
relativt stora prishéjningen pa cigaretter 1997 steg siffran for Tullverket beslagtagna cigaretter
mellan 1995 och 1997 med ca 550% (Arnberg & Danielsson 2008 s. 9). | januari 1998 sanktes
cigarettskatten igen. Men trots detta tros de kriminella distributionskanalerna nu vara
etablerade och bara en liten dndring i relativpriser mellan Sverige och de lander som
smuggelcigaretterna har visat sig komma fran tros kunna 6ka utbudet pa den svenska
marknaden mycket snabbt. Dessutom uttryckte Polisen oro i samband med skattehdjningen pa
cigaretter 2007, da man misstankte att en 6kad efterfraga pa icke-taxerade cigaretter skulle
finansiera den redan etablerade organiserade brottsligheten i landet och pa sa satt dka risken
for annan kriminell brottslighet (Arnberg & Danielsson 2008 s.13).
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6. Sammanfattning och diskussion

Mitt syfte med denna uppsats var att presentera modern teori, som alternativ till den
traditionella, i hop om att battre kunna forklara vissa konsumtionsménster. Jag har visat hur
beteendeekonomins teorier utgar i fran att, istallet for att individer alltid diskonterar nyttor
exponentiellt, tycks ha en dverdriven kérlek fér omedelbara beldningar. For min analys har
jag foljt beteendeekonomerna Jonathan Gruber och Botond Kdszegis artiklar om rokning. | ett
test fran 2001 visar de empiriska bevis for Becker och Murphys teori om rationella
missbrukare och deras framatblickande beteende. Men det faktum att rokare lyckas blicka
framat och forandra sitt nuvarande beteende pagrund av framtida forandringar i kostnader
behover nddvéndigtvis inte innebéra att den framtida nyttan diskonteras exponentiellt. Och
inte heller hindrar det oss fran att anta att hon ibland handlar tidsinkonsistent. Faktum &r att
Gruber och Kdszegi faktiskt presenterar flera empiriska bevis for att rokare ar
tidsinkonsistenta.

Nar Gruber och Koszegi utforde sitt test for framatblickande samlade man in manadsdata
over hur konsumtionen forandrades over tid. Siffrorna kom fran nya modrar i USA som svarat
pa hur mycket de rokte vid tiden for fodseln. Jag hade tyvarr inte méjlighet att ta del av
motsvarande svensk data trots att den finns. Barnmorskor i Sverige journalfor ndmligen
cigarettkonsumtionen pa samma satt som i USA. Nar jag tog reda pa detta fick jag ocksa veta
att man under de forsta samtalen med de gravida fragar dem om deras cigarettkonsumtion tre
manader fore graviditeten. Tyvarr hade socialstyrelsen ingen sammanstallning dver
konsumtionsmangden som jag kunde ta del av, men jag vill anda papeka att det vore
intressant att aterskapa Gruber och Koszegis test med hjélp av datan for konsumtionen fore
graviditeten. FOr rent intuitivt kan man ténka sig att det faktum att modern har blivit just
moder inte gor henne till en representativ grupp. Hon ar med storsta sannolikhet medveten om
att hon inte borde roka och nér hon erbjuds ett hjalpmedel att sluta, i form av hojt pris, borde
hon vara mer benagen att ta tillvara pa det erbjudandet an vad en person som inte &r gravid ar.

| avsnitt 3.2.4 applicerade jag svensk data pa antagandet om framatblickande beteende.
Sverige som exempel visade stod for Gruber och Koszegis teori. De genomsnittssiffror som
jag fick fram 6ver hojningar i forsaljningen manaden fore ikrafttradandet &r dock
anmarkningsvart hoga, i synnerhet for 2007 och 2008. Risken finns att det inte bara ar
konsumenterna som har framatblickande beteende utan &ven aterférséaljarna. Manadsdatan
fran skatteverket ar namligen 6ver forsaljningen fran grossisterna till butikerna. En tanke ar
att aterforséljnarna lagger cigaretter pa lager tiden fore en skattehojning sa att de ska kunna
konkurrera med andra butiker genom att erbjuda ett Iagre pris under en period efter hdjningen.

Under punkten 4 visar jag hur Gruber och Kdszegi ater anvander sig av Becker,
Grossmans och Murphys modell for att géra en fordelningsanalys av punktskatter pa
cigaretter. Man kommer fram till att punktskatter inte alls &r sa regressiva som tidigare har
trots och kan rentav vara progressiva. Detta resonemang tar oss till att politiskt beslutfattande
kring rokning inte bara bor omfatta de externa effekter som rokare skapar for icke-rokare utan
ocksa de interna effekter som de skapar pa sig sjalva. Detta innebér inte nédvandigtvis att
punktskatter pa alla typer av intertemporala varor ar berattigade. Punktskatter pa cigaretter
paverkar enbart rokaren sjalv, men i fallet da individer 6verkonsumerar onyttig mat skulle
punktskatter paverka dven dem som konsumerar varorna i lagom mangd.

Politiska interventioner &r ofta kostsamma sa darfor utreds huruvida den fria marknaden
har mojlighet att erbjuda en 16sning pa sjalvkontrollproblemet i punkten 6.1. Trots att teorins
tre olika fall till stora delar verkar orealistiska kan de appliceras pa verkliga
marknadssituationer. Kdszegi menar att marknaden sallan lyckas erbjuda den hjalp som
behovs for att 16sa problemen vilket verkar rimligt da folk dverkonsumerar fet mat, dor av
rokning och blir spelberoende i stor utstracking.
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Jag vill slutligen hoja ett varningens finger for anvandandet av punktskatter som politisk
metod for att 16sa sjalvkontrollproblemet. | avsnitt 5.2.1 visar jag hur Sverige har fatt stora
problem med smuggling sedan skattehdjningarna 1997. Sa for att ett land ska kunna utfora
framgangsrik punktskattepolitik, med minskande rékning som vinst och 6kande smuggling
som forlust, bor skattesatsen vara noggrant kalkylerad.
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Bilaga 1

Tabell 1. Historiska skattesatser pa cigaretter 1980-2009

Historiska
skattesatser
pa cigaretter

Ar (kr/st)

1980 |0,26

1981 |0,28

1982 |0,28

1983 |0,28

1984 |0,35

1985 |0,37

1986 [0,37

1987 |0,41

1988

1989 |0,46

1990 |0,51

1991 |0,56

1992 |0,56

1993 |0,75

1994 |0,78

1995 |0,75

1996 | 0,53+15,3% av DHP®

1997 |0,66+16,4% av DHP (jan-juli)
0,85+17,8% av DHP (aug-dec)
1998 |0,2+39,2% av DHP

1999 |0,2+39,2% av DHP

2000 |0,2+39,2% av DHP

2001 |0,2+39,2% av DHP

2002 0,2+39,2% av DHP

2003 |0,2+39,2% av DHP

2004 |0,2+39,2% av DHP

2005 |0,2+39,2% av DHP

2006 |0,2+39,2% av DHP

2007 |0,28+39,2% av DHP

2008 |0,31+39,2% av DHP

2009 0,31+39,2% av DHP
Kallor: Skatteverket och SCB

? Detaljhandelspris
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