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Tama tutkimus selvittéa artistin tulojen kotiuttamismuotoja. Musiikkialan, ja etenkin
aanitemyynnin murros, on pakottanut muusikoita ja yhtyeita I6ytamaan uusia tulo-
muotoja elantonsa takaamiseksi, tai ainakin toimintansa rahoittamiseksi. Niin uusien
kuin vanhojenkin tulomuotojen lainmukainen kotiuttaminen vaatii kuitenkin tiettya
talous- ja verotusasioiden hallitsemista, mita varsinkaan aloittelevalla artistilla ei
valttamatta ennestaan ole. Taman opinnaytteen tarkoitus on kuitenkin tarjota artis-

tille perustietamys yleisimpien tulonlahteiden kasittelysta.

Tutkimuksen ensimmaisessa osassa tutkitaan, mita erityispiirteita artistin yleisimpiin
tulonlahteisiin liittyy tulojen kotiuttamisen nakoékulmasta. Taman lisaksi tutkimuk-

sessa luodaan katsaus myos uuteen joukkorahoituksen muotoon.

Tutkimuksen toinen osa tarkastelee laskutuspalveluita ja yrittdjyytta tulojen kotiutta-
misen keinoina. Paapaino on kuitenkin artistin yrittdjyyden tarkastelussa.

Opinnaytetyon lopuksi pohditaan rahan merkitysta nykyajan musiikkibisneksessa ja

musiikin tekemisessa seké kasitellaan musiikkibisneksen nykyista tilaa yleisesti.

Avainsanat: Artistin tulonlahteet, Tulojen verotus, Yrittdjyys, Musiikkibisnes, Ar-

tisti palkansaajana, Tulojen kotiuttaminen.
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This thesis examines the different possible methods for an artist to realize income.
The recent evolution of music industry, and especially of the record market, has
forced the musicians and bands to look for new forms of revenue to ensure their
livelihood, or to at least finance their occupation. However, to legitimately realize the
income, be it from one of the more traditional or the modern forms of revenue, must
the artist possess a certain financial and tax-related knowhow. Though in the case
of beginner artist, the lack of needed knowledge may be presumable. In addition to
mere examination of the subject, aims this thesis to give the artist a basic knowledge

of how to manage some of the most common revenues.

First part of this research looks into what special characteristics are related to some
of the more traditional revenues when it comes to realizing the income. In addition

to that the research addresses one of the most recent forms of crowdfunding.

The second part of the research examines billing services and entrepreneurship as

ways to realize income. The main focus remains in the entrepreneurship.

The final chapter of this thesis is dedicated to reflecting on what influence money

has to making of music and the status of present day music business in general.

Keywords: artist revenue, income taxing, entrepreneurship, music business, art-

ist as an employee, realization of income
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Kaytetyt termit ja lyhenteet

Rosteri

Artisti

Yleisnimitys esimerkiksi ohjelmatoimiston, agentuurin,
levy-yhtion tai manageritoimiston edustamasta artistivali-

koimasta yhtena kokonaisuutena.

Yleisnimitys esittavalle taiteilijalle. Opinnaytteen asianyh-
teydessa artistilla tarkoitetaan yhdesta tai useammasta
henkilosta koostuvaa, musiikkia tekevaa ja esittavaa yhty-

etta
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1 JOHDANTO

Sain kipinan taman opinnaytetyon tekemiseen, kun yhtye jossa soitin alkoi ensim-
maisia kertoja olla tekemisissa rahan kanssa. Saimme ensimmaiset palkkiot esiin-
tymisistamme ja suunnittelimme alkavamme myyda aanitteitamme esiintymisiemme
yhteydessa. Térmasimme kuitenkin heti haasteisiin. Kuinka meidan olisi mahdollista
kotiuttaa tulot laillisin keinoin yhtyeelle tai meille, sen jasenille? Kuinka muut yhtyeet
hoitavat ndma asiat? Vaikka, kuten yhtyeellani, rahan ansaitseminen ei olisikaan
ensisijainen tarkoitus yhtyetoiminnassa, paasee perinteisessa yhtyetoiminnassa
melko pian tekemisiin my6s rahan ja taloudenhoidon kanssa.

Yleisin ongelma lienee rahan puute, mutta myds toiminnasta kertyvien tuottojen ka-
sittely voi olla aloittelevan yhtyeen nakdkulmasta pulmallista. Jos kaytetaan esi-
merkkind vaikkapa esiintymispalkkioiden kotiutusta, ei aloittelevilla artisteilla usein
ole omaa yritysta tai ohjelmatoimistoa taustalla, jonka kautta laskutuksen voisi hoi-
taa, mutta silti esiintymispaikat vaativat laskua esiintymispalkkion maksua varten.
Jaljelle jadvana vaihtoehtona ovat esimerkiksi laskutuspalvelut, mutta harmittavan
usein aloittelevien yhtyeiden esiintymispalkkiot saattavat paatya yhtyeelle tavalla tai
toisella pimeana rahana. Pienen perehtymisen jalkeen artistien tulojen kasittely ei
ole kovinkaan monimutkaista. Tietamattomyys saattaa kuitenkin tehda rahan kasit-
telysta vaikeamman tuntuista kuin mita se todellisuudessa on, mika taas johtaa hel-
posti ndkokulmasta riippuen puolitahattomaan tai puolitahalliseen harmaan talou-

den harjoittamiseen.

Tata tekstia kirjoittaessani kokeilin tiedonhakua sivustolla www.google.fi. Ironisesti
ensimmainen osuma hakusanalla "keikkapalkkio laillisesti tilille” oli blogikirjoitus
"Nain jatat laillisesti verot maksamatta tai et maksa Suomeen”. On my6s mielenkiin-
toista, etta kyseisella hakusanalla I16ytyneet osumat eivat kasitelleet, tai edes sivun-
neet, milla&n tapaa muusikon talousasioita. Tama haku kuvastaa vallitsevaa ongel-
maa varsin hyvin. Aloittelevat muusikot ja yhtyeet kohtaavat samoja ongelmin, joihin
olen myo6s itse tormannyt, mutta ratkaisut naihin ongelmiin eivét aina I0ydy pikaisella
tiedonhaulla internetista. Siispa nekin artistit, jotka haluavat ottaa selvaa talousasi-

oista, joutuvat nakemaan hieman vaivaa tiedonhankinnassa. Nain tarkean osaamis-
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alueen haltuun ottamiseksi tulisikin toki nahda vaivaa, mutta kun puhutaan artis-
teista, poikkeuksia lukuun ottamatta rajalliset aikaresurssit kaytetddn usein mie-
luummin itse soittamiseen ja musiikin tekemiseen kuin talousasioiden opetteluun.
Koska jokaisessa yhtyeessa ei valttamatta ole jasenid, joille talousasioiden hoito ja
niihin liittyva tiedon haku olisi mieluisa haaste, olisi varmasti kaikkien etu, etta artis-

tien tulojen kasittelyyn I6ytyisi tietoa myds kootusti ja kohdennetusti.

Taman opinnaytetyon pyrkimys onkin vastata kysymyksiin: mitéa vaihtoehtoja artis-
teilla on tulojen kotiuttamiseen” tai "kuinka eri tulomuodot kayttaytyvat kotiutta-
essa?”. Mikaan vaihtoehto tulojen kotiuttamiseen ei valttdmaéttéa ole oikotie onneen
ja vaurauteen, mutta tarkoitus on, ettd tAmé&n opinnaytteen luettuaan lukijalla olisi

kuitenkin perustietamys siitd mita vaihtoehtoja hanella on.
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2 MUSIIKKIBISNEKSEN MURROS

Musiikkialalla on nyt puhuttu jo pitemman aikaa alan murroksesta, tai musiikkialan
rakennemuutoksesta. Karhumaa, Lehtman ja Nikula (2010, 19) kokoavat alan ra-
kennemuutoksen syiksi tekniikan kehittymisen, markkinapaineen, yksinoikeuksien
uuden maarittelyn, piratismin seka musiikin jakelun helpottumisen digitalisoitumisen
my6ta. Se miksi alan rakennemuutos puhututtaa edelleen, johtuu murroksen rikko-
mista alan perinteisistéa ansaintamalleista, joille ei ole vield 16ytynyt selkeaa yksit-
taista korvaajaa. Musiikkibisneksen tulot ovat olleet vahvasti sidonnaisia fyysisten
musiikkitallenteiden myyntiin, mutta fyysisten tallenteiden markkinaosuus laskenut

huomattavasti etenkin sitten 2000-luvun alun huippuaikojen.

Vuonna 2002 Suomen aanitemyynnin markkinoiden arvo oli 64 788 639 euroa, josta
97,5 % muodostui cd-levyjen myynnista. Tuolloin Suomessa ei edes tilastoitu muuta
kuin fyysista levymyyntia. Vuonna 2006 aanitemyynti oli jo kdantynyt laskuun 59 357
707 euron arvolla. Talléin musiikin digitaalisen myynnin osuus myyntimaarista oli
noin 24,1 % jaaden arvoltaan kuitenkin vain noin 2,75 %:iin &&nitemyynnin koko-
naisarvosta. Cd-levyjen osuus aanitteiden myyntimaarista vuonna 2016 oli noin
69,7 %. Vuonna 2015 digitaalisen myynnin osuus oli kasvanut jo 63,14 %:iin, ohit-
taen kirkkaasti fyysisten aanitteiden myynnin arvon. Digitaalisten aanitteiden myyn-
nin ottaessa vallan markkinoista, on kuitenkin &anitemyynnin arvo vuonna 2015 las-
kenut l&ahes puoleen vuoden 2002 arvosta 36 097 623 euron kokonaisarvolla. (IFPI
Finland Ry 2015.)

Itkeméatté voin kertoa, ettd nakyvatkin artistit (siis ylipdataan, ei tama
vain meita koske) tienaavat tana paivana ehka noin 20 % siita mita tie-
nasivat viela kymmenen vuotta sitten, jos sitdkaan. Etenkin, jos ei kiin-
nosta tehda huumorikeikkaa telkkarissa (ja monelleko niitdkdan tarjo-
taan, vai ootko viime aikoina ndhny suomalaisia artisteja tekeméssa
musahommaa teeveessa?), tai yrittda raivona miellyttad kaikkia (eli ei
ketdéan) jotain yleishuttua leipomalla. (Yrjana 2012.)

Yrjanan (2012) valotus CMX yhtyeen ja muidenkin suomalaismuusikoiden talousti-
lanteeseen kuvastaa alan tilannetta muutaman vuoden takaa. Jos jopa maan suo-
situimpiin kuuluvilla artisteilla oli selkeitd ongelmia toimeentulon kanssa, niin kuinka

aloitteleva artistit voivat edes pyrkia ammattimaisuuteen? Onneksi alan ilmapiiri on
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muuttunut hieman valoisammaksi sitten vuoden 2012. Millaan tapaa vaittamatta,
etta artistien tulot olisivat aikaisemminkaan olleet ehdottoman sidonnaisia pelkk&an
fyysisten aanitteiden myyntiin, voidaan nyt kuitenkin katsoa muiden tulomuotojen,
kuten esimerkiksi esiintymispalkkioiden, muodostuneen &anitemyyntia tarkeam-
maksi tulonlahteeksi (Elo 2014).

Perinteisten ansaintakaavojen vanhentuminen on pakottanut artisteja uudenlaiseen
luovuuteen myos talouden saralla. Tasta uusimpana esimerkkina australialainen
metalliyhtye Ne Obliviscaris, joka keksi hyddyntda Patreon nimista taiteellisten si-
sallontuottajien joukkorahoituspalvelua. Yhtyeen tavoitteena on keraté joukkorahoi-
tuksena kuukausittain 17 079 Australian dollaria, joka jaettuna yhtyeen kuuden ja-
senen kesken vastaisi Australian minimipalkkaa. Jos joukkorahoitus onnistuisi he
voisivat keskittya yhtyetoimintaansa taysipaivaisena palkkatyona. (Besanko 2016.)
Palvelun kautta yhtyeen kannattajat voivat alkaa kuukausilahjoittajiksi saaden raho-
jensa vastineeksi yhtyeen tuottamaa sisalt6éa, kuten yhtyeen musiikkia ja yhtyee-
seen liittyvia uutisia ennakkoon seka sisaltéa, kuten esimerkiksi tervehdysvideoita,
soitonopetusta, kiertuevideoita ja paivakirjoja yksinoikeudella. Musiikkiala ei siis ole
suinkaan tuhoon tuomittu, vaan ainoastaan hakemassa uutta ajanmukaisempaa

muotoa.

Musiikkialan murroksen tuottama tulovirtojen jakautuminen vaatii kuitenkin artisteilta
laajempaa talousasioiden tuntemusta. Perinteisista tulonléhteista syntyvien tulojen
kasittelyn ohella on muusikoiden tunnettava esimerkiksi joukkorahoitukseen ja apu-
rahoihin liittyvat kaytdnnot. Muun muassa niita kasitelladn seuraavissa kappaleissa.
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3 ARTISTIN TULONLAHTEET

3.1 Esiintymispalkkio

Puhuttaessa artistin tuloista on musiikin esittdaminen niista perinteisin. Kun aanen
tallentamiseen vaadittavaa tekniikka ei ollut viel&a olemassa, oli musiikin esittdminen
ainoa tapa saattaa artistien teoksia yleison kuultavaksi. Vastaavasti edelleen kayn-
nissd olevan musiikkialan murroksen seurauksena on tallennemyynnin hiivuttua
musiikin esittdmisesta tullut jalleen yha merkittavampi tulonlahde artisteille. (Karhu-
maa, Lehtman & Nikula 2010, 27.)

Karhumaan, Lehtmanin ja Nikulan (2010, 27) vaitteesta huolimatta esiintymispalk-
kiot eivat valttamattd muodosta laheskaéan kaikille artisteille paatoimiseksi ansiotu-
loksi riittavaa tuloa, mutta vaittaman voidaan katsoa olevan siina suhteessa oikea,
ettd esiintymispalkkiot voivat olla artistille merkittavampi tulonl&hde kuin aanite-
myynti. Suhteellisen tasaisin véliajoin julkaisevat eri lehdet uutisia joissa kasitellaan
artistien suuria ja/tai nousevia esiintymispalkkioita. Usein nhama uutiset lahestyvat
aihetta eraanlaista kohua tavoitellen. Esimerkkina tasta vaikkapa Taloussanomien
(2009) uutinen "Rokkarit nostavat hurjia keikkapalkkioita”, jossa tuodaan esille ta-
louden taantumasta huolimatta kasvaneita esiintymispalkkioita ottamatta kantaa
palkkioiden nousun syihin ja sivuuttamalla taysin artistin netto- ja bruttotulon ero.
Joissakin uutisissa sivutaan myo6s palkkioiden nousun syitéa (Karhu 2015), mutta
usein nama uutiset saattavat jattda lukijan mieleen kuvan, jossa artistit nostavat

palkkioitaan enemmankin vain ansaitakseen enemman rahaa.

Kaytannossa esiintymispalkkoihin, ja siihen jadko esiintymispalkkiosta kulujen va-
hentamisen jalkeen artistille merkittavaa tuloa, vaikuttaa moni asia. Vaikuttavia osa-
tekijoitd ovat muun muassa palkkiomuoto, esiintymisesta aiheutuvien kulujen jako-
suhde, esiintymispaikan koko, yleisbmé&ara, esiintymisen tyyppi kuten festivaali- tai
klubi esiintyminen ja niin edelleen. Seuraavissa alaluvuissa kasitellaan esiintymis-

palkkion muodostumiseen liittyvia tekijoita seka esiintymispalkkion kasittelya tulona.
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3.1.1 Palkkiomuodot

Esiintymispalkkioille on vakiintunut muutama eri muodostumistapa, jotka vaihtelevat
usein esimerkiksi artistin suosion tai esiintymistilaisuuden mukaan. Mita suositumpi
artisti, sen todennakdisemmin artisti voi neuvotella itselleen kiintean esiintymispalk-
kion, tai ainakin takuupalkkion, kun taas aloittelevat artistit joutuvat usein esiinty-
maan lipunmyyntiin sidonnaisella palkkiolla. Tama on selitettavissa silla, etta mita
suositumpi ja tunnetumpi artisti on, sen varmemmin myos maksavaa yleis6a saapuu
artistia katsomaan, jolloin myods esiintymisen jarjestajan tulot ovat varmemmat ja
suuremmat. Samoin festivaaleilla kiintea palkkio on yleinen, kun taas klubeilla takuu
tai lippusidonnainen palkkio on yleisempi. Esiintymispalkkion tyyppi on tavanomai-

sesti jokin seuraavista vaihtoehdoista:
o Kiintea esiintymispalkkio

Artisti saa esiintymisestd saman palkkion riippumatta siita paljonko
esiintymisella on yleis6a. Tama hinnoittelutapa on yleisin festivaaliesiin-

tymisien hinnoittelussa.
e Takuupalkkio seka sovittu prosentuaalinen osuus kertyneista lipputuloista

Artisti saa siis esiintymisestaan vahintddn sovitun takuupalkkion
rippumatta yleisomaarasta. Lopullinen palkkio maaraytyy lipputuloista

tulevasta prosenttiosuudesta.
e Lipputulosidonnainen palkkio

Tama esiintymispalkkiomuoto on artistille kaikkein riskialttein, silla
tdssad palkkiomuodossa artistin esiintymispalkkio koostuu suoraan
lipputuloista. Jos paikalle ei saavu yhtdan yleis6a, on palkkio nolla.
Jos paikalle saapuu tuhat henkil6a, on palkkio sopimuksen mukaan

joko tuhat kertaa yhden lipun hinta, tai prosenttiosuus tasta tulosta.

(Ritonen 2014.)
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3.1.2 Esiintymisen hinnoittelu

Esiintymiseen liittyy tiettyja vakiintuneita kuluja. Yleisimmat hinnoitteluun vaikuttavat

kuluerat ovat:
e matkakulut
e majoitus
e tekninen toteutus, eli paasaantodisesti &dnentoisto- ja valotekniikka
e muusikkojen palkkiot
e agentin / ohjelmatoimiston komissio
e catering, eli ruoka ja virvokkeet
e aputyodvoima, kuten esimerkiksi aaniteknikko, tai valoteknikko

Naiden kustannusten jako eri osapuolille on sopimuskysymys. (Karhumaa ym.
2010, 37-38.) Se, kuinka suuri osuus néaisté kuluista jaa artistin maksettavaksi, vai-
kuttaa suoraan verrannollisesti silhen paljonko artistin tulee laskuttaa keikasta paas-
téakseen voitolle, tai ainakin kattaakseen esiintymisesta aiheutuvat kulunsa. Ritonen
(2014) summaa kuitenkin esiintymisen hinnoittelun perusidean kysynnén ja tarjon-
nan lailla. Taman tarkoittaa kaytannossa sita, etta vaikka artistin ei ole taloudellisesti
jarkevaa lahtea esiintymisiin jotka tuottavat tappiota, ei esiintymispalkkiota voi
myoskaan hinnoitella korkeammalle, kuin artistin kysynta sallii. On tarkeaa, etta
my0Os esiintymisen tilaaja kokee saavansa rahoilleen vastinetta. Ritonen (2014)
maarittelisikin nousevan artistin esiintymiselle ihanteelliseksi hinnaksi summan, jolla

kulujen kattamisen jalkeen saavutettaisiin jonkinlainen, vaikkakin pienehko voitto.

Kela (2010) antaa seuraavat kaksi esimerkkia Anssi Kela -yhtyeen esiintymispalk-
Kioista ja siita mist& osista veloitetut palkkiot koostuvat:

"Ohjelmatoimistosta kaivettiin pyynnéstani esiin esimerkkeja vuosien
takaisia erittelyja tilityksista, en mainitse mista keikoista on kyse. Keik-
kapalkkiot ja kulut ovat kuitenkin todellisia, muutamia vuosia sitten teh-
dyilta keikoilta.
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ESIMERKKI 1:

Kaksi keikkaa perakkaisina paivina, palkkiot 5200 ja 4500 euroa. Keik-
kapalkkio kahdelta keikalta siis yhteensa 9700 euroa.

Tasta ohjelmatoimisto ottaa aluksi 15 %, eli 1455 euroa. Sen jalkeen
maksetaan seuraavat kulut:

Paivarahat: 12 x 29 €

Teknikoiden palkat: 6 x 200 €

Finnair: 904 €

Bussivuokra: 600 €

Bensat: 117 €

VR: 73 €

Taksi: 104 €

Naiden jalkeen jaljella on 4899 euroa. Tama jaetaan viiteen osaan itseni
ja bandin kesken.

Oma osuuteni tuosta 9700 euron keikkapalkkiosta on siis lopulta 980
euroa. Tastd maksan luonnollisesti viela verot seka tyteldke- ja vakuu-
tusmaksut.

ESIMERKKI 2:

Yksittainen keikka, palkkio 5000 euroa.

Ohjelmatoimiston osuus 15 %, eli 750 euroa. Kulut:

Paivarahat: 7 x 30 €
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Teknikoiden palkat: 2 x 200 €

Maijoitus: 354 €

Bensat: 40 €

PA/valolaitteiston vuokra: 531 €

Taksit: 127 €

Kulujen jalkeen jaa 2597 euroa, joka jaetaan bandin kesken viiteen
osaan.

Minulle jaa 519 euroa, josta pulitan jalleen verot ja muut maksut.”

Kelan (2010) esittamassa esimerkissa yksi ei huomioida ollenkaan esimerkiksi ca-
tering-, tai tekniikkakuluja, joten naiden kulujen voidaan olettaa kuuluneen esiinty-
mispaikan maksettaviksi. Myoskin esimerkista kaksi |0ytyvat majoituskulut puuttuvat
esimerkista yksi, mutta sen sijaan esimerkisséa yksi majoitus on luultavasti tapahtu-
nut vuokratussa keikkabussissa. Sivuhuomautuksena todettakoon, ettéa edella mai-
nituissa laskelmissa paivarahojen maksu on esitetty hieman virheellisesti. Lain mu-
kaan paivarahat maksetaan palkan ohessa, eiké niita néain ollen voi siis lainmukai-

sesti vahent&é suoraan laskutetusta kokonaispalkkiosta.

Kela (2010) toteaa itsekin esimerkkien olevan keskenaan hyvin erilaiset, mutta sa-
malla tasta voidaan huomata, ettei esiintymisien hinnoittelu vaihtelee hyvin tapaus-
kohtaisesti, eika siihen voida siis valttamatta soveltaa tarkkaa mallipohjaa. Nama
esimerkit valottavat hyvin myos artistien todellisia tuloja, joista musiikkialan kaytan-
toja syvallisemmin tuntemattomat ihmiset saattava helposti saada vaaristyneen ku-
van eri medioiden mahtipontisista artikkeleista (Lankolainen, 2015). Kun tavallinen
kuluttaja lukee artikkelin suosituimpien suomalaisartistien tuloista, unohtuu helposti,
etta kyseessa on todellakin vain valikoitu kourallinen artisteja jotka esitettyihin raha-

summiin toiminnallaan yltavat.
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Aloitteleva, vain pienen kannattajajoukon tuntema artisti ei voi realistisesti toivoa
saavansa esiintymisesta samanlaista korvausta kuin asemansa vakiinnuttanut pit-
kan linjan artisti, jonka kysynnasta on olemassa selkeita todisteita esimerkiksi aikai-
sempien esiintymisien, artistin sosiaalisen median kanavien seuraajaméarien ja

vaikkapa suoratoistokuuntelutilastojen valossa (Elo 2014).

Suomessa tilanne on artistille siind m&arin edullinen, ettd monessa vakiintuneessa
esiintymispaikassa on danentoisto- ja valotekniikka seka tata tekniikkaa kasitteleva
ammattimainen henkilokunta jarjestettyna esiintymispaikan puolesta. Tama osal-
taan laskee esiintymisesta koituvia kuluja, eli tekee esiintymisista kannattavampia
artisteille. Samoin monet vakiintuneet esiintymispaikat tarjoavat esiintyjilleen ruokai-
lun ja joissain tapauksissa jopa majoituksen. Esimerkkeina tallaisista paikoista toimii
Bar 15 Seindjoella ja Hevimesta Oulussa. Vakiintuneilla esiintymispaikoilla tarkoite-
taan tassa yhteydessa esimerkiksi klubeja ja baareja, joissa kdy esiintymassa artis-
teja viikottain ja joitten yhdeksi paapalveluksi yleisesti mielletaan elavan musiikin

konserttien jarjestaminen.

3.1.3 Esiintymispalkkion kotiuttaminen

Monesti olettamus on se, etta kun esiintymispaikka tilaa artistin esiinty-
maan, niin palkkio esiintymisestd maksetaan laskua vastaan. Jos artis-
tilla ei ole esimerkiksi agentuuria tai ohjelmatoimistoa hoitamassa las-
kutusta, vaan artisti hoitaa sen itse, voi yrityksen perustaminen olla jar-
kevaa. Etenkin jos yhtyeen jasenille maksetaan esiintymisesta palkkaa,
silla kaytanndssa kukaan tilaajan asemassa oleva yritys ei suostu otta-
maan vaikkapa kuutta erillista verokorttia palkanmaksujarjestelmaansa
yhden palkkion maksua varten. (Willamo 2015.)

Edella Willamo (2015) tiivisti osan esiintymispalkkioiden kotiutusmuodoista. Naista
artistille kevyin muoto on olla tydésuhteessa ohjelmatoimiston kanssa. Kun artisti sol-
mii ohjelmatoimiston sopimuksen esiintymismyynnista, siirtyy h&n samalla myo6s
tydsuhteeseen ohjelmatoimiston kanssa. Talldin ohjelmatoimisto voi esiintymisen
myyvana yrityksena laskuttaa esiintymispaikkaa ja maksaa esiintymisesta koituvien
kulujen jalkeen artistin osuuden esiintymispalkkiosta palkkana. Talléin myés tuloista
maksettavat sivukulut, kuten verot tulevat maksetuksi ilman, etta artistin tarvitsee

niista huolehtia. (Suomen Muusikkojen Liitto ry.)
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Jos artisti ei taasen ole ohjelmatoimiston rosterissa, jaavat tulojen kotiutusvaihtoeh-
dot kaytdnnossa joko oman yrityksen perustamiseen tai laskutuspalveluiden hyo-
dyntamiseen. Oman yrityksen perustaminen mahdollistaa kaikkien artistitoimin-
nasta kertyvien tulojen kotiuttamisen ja oman yrityksen kautta laskuttaessa jaavat
my0Os saadut tulot kokonaisuudessaan artistille ilman provisioiden maksua, mutta
samoin jaa myos vastuu tulojen lainmukaisesta kasittelysta. Teoreettisesti yrittajyy-
den voitaisiin katsoa olevan vaihtoehto aikaisintaan siina tilanteessa, kun artistin
toiminta on jatkuvaa ja aktiivista, kun tulomuotoja on mahdollisesti useampia ja kun
toiminnasta kertyvét tulot alkavat muodostaa merkittdvan osan artistin elannosta.
Toki kaytannossa yrityksen olisi syyta tuottaa myds voittoa, jotta yrittdjyys olisi myos
mielekasta ja jarkevaa. Yrittajyyden etuja ja vastuita kasitellaan tarkemmin kappa-

leessa 5.1 Yrittajyys.

Jos artisti ei ole ohjelmatoimiston palkkalistoilla ja jos yrittajyys suljetaan pois vaih-
toehdoista, jaa jotakuinkin ainoaksi realistiseksi vaihtoehdoksi tulojen lailliseen ko-
tiuttamiseen laskutuspalvelut. Laskutuspalveluiden kautta artistin on mahdollista
laskuttaa esiintymispalkkio laskutuspalvelun perimaa palvelumaksua vastaan. Las-
kutuspalveluita 16ytyy useita erilaisia. Osa laskutuspalveluista veloittaa laskutuk-
sesta kiinted euromaaraista palvelumaksua, osa veloittaa prosenttiosuutta laskun
verottomasta summasta. Palvelumaksun tyypista riippumatta palvelumalli on sama,
eli laskutuspalvelu laskuttaa pyynnostasi esiintymispaikan kanssa sovitun esiinty-
mispalkkion ja maksaa sen artistille joko palkkana tai tyOkorvauksena. TAma tarkoit-
taa sita, ettd laskutuspalvelu hoitaa myds laskutetusta palkkiosta maksettavien ve-
rojen ja tydnantajakulujen maksun artistin puolesta. Laskutuspalveluista tarkemmin

kappaleessa 5.4 Laskutuspalvelut.

3.2 Oheistuotemyynti

Yksi musiikkialan liiketoiminnan alue on oheistuotemyynti, josta puhekielessa kay-
tetdan muun muassa termeja merchandise-myynti tai paitamyynti, vaikka oheistuo-
temyynti pitddkin sisallaan paljon muutakin kuin vain paitojen myyntia. Vaikka oheis-

tuotemyynnill& on vain |6yha suhde itse musiikkiin, on Karhumaan ja muiden (2010,
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117) mukaan oheistuotemyynti laskettava musiikkiteollisuuden liiketoiminta-alu-
eeksi, koska tuotannon kohteena on kuitenkin yleisélle tarjottava artistin tuote.
Oheistuotemyynti on monelle artistille merkittava tulonlahde (Brewer 2016). Tulon
suuruuteen vaikuttaa kuitenkin olennaisesti, kuka tuotteet suunnittelee, valmistaa ja

myy ja kuka hallitsee mitakin oikeuksia.
Oheistuotemyynnin jarjestamiseen on kaytannossa kolme perusvaihtoehtoa, jotka

on esitetty seuraavassa taulukossa.

Taulukko 1. Oheistuotemyynnin jarjestaminen
(Karhumaa ym. 2010, 117).

Oikeuksien omistus Tuotevalikoima Myynti ja markkinointi
Artisti Artisti tuottaa itse Artisti hoitaa itse
Artisti Tuotetaan lisenssein Hoidetaan lisenssein

Levy-yhti6/management | Levy-yhti6/management | Levy-yhti6/management
tuottaa itse tai lisenssein | hoitaa itse tai lisenssein

alihankkijalla alihankkijalla

Edella olevasta kaaviosta voidaan helposti paatella tulo- ja kulusuhteet. Jos artisti
tuottaa, myy ja markkinoi oheistuotteensa itse, saa artisti tdssé tapauksessa myos
voiton kokonaan itselleen. Vastaavasti tdssa tilanteessa lankeavat myos kaikki kulut

artistin maksettaviksi.

Toinen mahdollisuus on ulkoistaa oheistuotetuotanto ja myynti esimerkiksi jollekin
oheistuoteliiketoimintaan keskittyneelle yritykselle (Karhumaa ym. 2010, 122-124).
Tassa tapauksessa luovutetaan lisenssisopimuksen valityksella oikeudet artistin ni-
men, artistin logon sekd mahdollisten tavaramerkkien kaytt6éon oheistuotteiden

suunnittelussa, valmistuksessa ja myynnissa.

Kolmannessa tilanteessa oikeudet oheistuotantoon on lisensoitu levy-yhtitlle. Tama
tapahtuu yleisimmin levytyssopimuksen yhteydessa. Tassa tapauksessa levy-yhtio
hoitaa oheistuotteiden tuotannon, markkinoinnin ja myynnin joko itse, tai ulkoistaa
taman toiminnan lisensoiden saamansa oikeudet edelleen ulkoiselle alihankkijalle.
(Karhumaa ym. 2010, 124.)
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Oheistuotemyynnista kertyvien tulojen kasittelytapa vaihtelee huomattavasti riip-
puen siitd, hoitaako artisti oheistuotemyynnin itse, vai onko myynti lisensoitu ulkoi-
selle osapuolelle. Jos myynti tapahtuu lisensoidusti, kdy tulojen kotiutus artistille

varsin yksinkertaisesti.

Lisensointisopimusten kautta tulevat tuotot ovat rojaltituloja, eli lisenssimaksuja te-
kijanoikeudellisten materiaalien jalleenkaytosta. Tasséa tapauksessa rojalteja kertyy
siis esimerkiksi artistin logon tai muun artistin suunnitteleman sisallon kayttamisesta
myytavissa oheistuotteissa, jolloin myyntituotoista maksetaan artistille lisenssisopi-
muksessa erikseen maaritelty osuus (Hill & Hill). Oheistuotemyynnin tapauksessa
rojalteja kasitellaan artistien tilanteessa lahes poikkeuksetta ansiotulona. Rojaltitulot
muuttuvat padomatuloksi tilanteessa, jossa rojaltien korvausperuste, eli aineeton
oikeus tuotteeseen, on saatu perintdna, testamentilla tai hankittu vastiketta vastaan.
(Myhrberg 2013.) Nama oheistuotekaupan tai esimerkiksi levy-yhtion kanssa tehdyn
lisensointisopimuksen kautta tulevat rojaltitulot voidaan siis kotiuttaa esimerkiksi si-
vutuloverokortilla, tai erillisella freelancer-verokortilla. Rojaltitulo eroaa varsinaisesta
palkkatulosta siten, etta siitd ei makseta palkan sivukuluja, vaan ainoastaan verot.

(Verohallinnon ohjeistus 2015c.)

Kuten aiemmin mainittiin, itse tapahtuvassa myynnissa artisti kerdd myynnin voitot
kokonaisuudessaan itselleen, mutta samoin artisti joutuu tassa tapauksessa huo-
lehtimaan myds oheistuotemyynnin kuluista. Oheistuotteiden teettamiskulujen li-
saksi artistin on tunnettava myyntia koskeva verotuskaytanto ja huolehdittava myos

verojen maksusta.

Yksityishenkilon tavaroiden myyntiin sovelletaan kirpputorimyynnin verotusohjetta,
jonka mukaan yksityishenkild voi myyda omassa kaytossa olleita tavanomaisia ta-
varoita verovapaasti, jos myynnista saadut voitot ovat yhteensa enintadn 5000 eu-
roa vuodessa. Jos myyntivoitot ylittavat 5000 euroa, on rajan ylittdvasta osasta mak-
settava luovutusvoittoveroa. (Verohallinnon ohjeistus 2015a.) Myyntivoitolla tarkoi-
tetaan myyntihinnan ja ostohinnan erotusta. Edella mainittu ei kuitenkaan pade ar-
tistien oheistuotemyyntiin. Verohallinnon (2016a) kanta asiasta on, ettd artistien
oheistuotemyynti on aina veronalaista toimintaa, silla kyseessa on toisen valmista-

mien ja toiselta ostettujen uusien tavaroiden myyntid ansaintatarkoituksessa, joka
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samaisen kirpputorimyynnin verotusohjeen mukaan luokitellaan satunnaisenakin

toimintana veronalaiseksi.

Niin kauan kuin artistilla ei ole yritysta, taytyy oheistuotemyynnista saadut tulot il-
moittaa artistin henkilokohtaisessa verotuksessa (Verohallinto 2016a). Talléin on
syyta pitaa yksinkertaista kirjanpitoa oheistuotekaupan tuloista ja menoista. Kuittien
sailyttamisen lisdksi myos ostojen ja myyntien paivamaarat kannattaa kirjoittaa ylos.
Verovuoden lopuksi oheistuotemyynnista syntynyt myyntivoitto ilmoitetaan henkil6-
kohtaisessa veroilmoituksessa kohdassa "muut ansiotulot”. limoitettava myyntivoitto
lasketaan kirjanpidosta vahentamalla menot tuloista. (Flinkkila 2015.) Riionheimo
(2016) ohjeistaa, ettéd esimerkiksi monijasenisesta yhtyeesta puhuttaessa on jarke-
vaa mahdollisuuksien mukaan jakaa myyntivoitot yhtyeen jasenten kesken, jolloin

tulojen ohessa myos verotaakka jakaantuu tasaisesti.

Yrityksen perustaminen pelkastaan oheistuotemyynnin vuoksi ei ole siis valttamatta
pakollista, mutta jos myyntitoiminta on jatkuvaa, ammattimaista ja sité tehdaan va-
kaasti tulonhankkimistarkoituksessa, voidaan oheistuotemyynti talléin joka tapauk-
sessa katsoa elinkeinotoiminnaksi (Verohallinnon ohjeistus 2015a). Talléin oheis-
tuotemyynnista saatuja tuloja myods verotetaan elinkeinotoiminnan tulona ja saadut

tulot taytyy ilmoittaa elinkeinotoiminnan veroilmoituksella.

Verotusmuotoon vaikuttaa siis oheistuotemyynnin lisensoinnin tai itse hoitamisen
sijaan muun muassa myos se kuinka ammattimaista toiminta on. Jos artistilla on
kuitenkin vaikeuksia itse méaaritella mita verotusmuotoa hdnen myyntitoimintaansa
tulisi soveltaa, on kaikkein varmin keino olla yhteydessa verohallinnon neuvontapal-
veluun, jotta esimerkiksi ohjeiden vaaran tulkinnan aiheuttamilta virheilta voitaisiin

valttya.

3.3 Aanitteiden myynti

Aanitteiden digitalisoituminen ja siita johtunut aanitemyynnin arvon lasku, jota sivut-
tiin jo kappaleessa 2.Musiikkibisneksen murros, on puhuttanut artisteja, medioita ja

alan toimijoita jo kuluvan vuosituhannen alkumetreiltda alkaen. Ta&ma kiistanalainen
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iImio on jakanut mielipiteiden lisaksi artistien tulonmuodostusta huomattavasti laa-
jemmaksi kasitteeksi, kuten muun muassa tasta opinnaytteesta kay ilmi. Muiden
vaikutusten ohella, on etenkin fyysisten aanitteiden myynnin lasku luonut markki-

noille mielenkiintoisia ilmi6ita ja aaritapauksia.

Vuonna 2011 levymyynnin lasku oli johtanut jo tilanteeseen, jossa Iso-Britannian
suurin levykauppaketju HMV péaéatyi sulkemaan jopa 60 liikettd&n ja Yhdysvaltojen
albumilistan artistien myyntimaarat olivat kautta linjan pienimpia vuosikymmeniin
(Jarvinen 2011). Levykauppojen hiljalleen kadotessa ja musiikin kulutuksen digitali-
soitumisesta huolimatta vuonna 2015 saatiin todistaa jalleen taysin painvastaista
esimerkkid, kun Adelen albumi 25 rikkoi myyntiennatyksia myymalla julkaisuviikol-
laan 3,38 miljoonaa kappaletta, joka on suurin luku siita asti, kun Nielsen Music
aloitti levymyyntilukujen tilastoinnin vuonna 1991. 25 on myds samaisen tilastoinnin
mukaan ainut albumi, joka on myynyt kahtena perakkaisena viikkona yli miljoona
kappaletta. (Maattanen 2015.)

Tietyt artistit ovat menneet jopa niinkin pitkalle, ettd ovat paattaneet lakata julkaise-
masta kokopitkia albumeita laisinkaan. Tasta esimerkkina vaikkapa kotimaiset ar-
tistit JVG ja Softengine (Mattila 2016). Mattila (2016) tekee Helsingin Sanomien ar-
tikkelissaan "Poptahdet eivat tarvitse albumeita” hyvia huomioita aiheesta. Hittiar-
tisteille yksittaisten kappaleiden tai muutaman kappaleen siséltavien ep-julkaisujen
julkaiseminen on huomattavasti kannattavampaa, silla sita yleisé paaosin kuitenkin
heiltd odottaa: hittikappaleita. Lis&ksi yksittaisten kappaleiden julkaisu ei sido artistia
perinteiseen albumijulkaisun ymparilla pyorivaan aikataulujen oravanpyéraan, vaan
antaa artistille vapaammat kadet musiikin julkaisuaikataulujen ja kiertueaikataulujen

toteuttamiselle.

Perinteisen mallin mukaan ensin savelletaan albumin verran kappaleita, tehdaan
albumin esituotanto, danitetaan itse albumi, miksataan ja masteroidaan albumi,
markkinoidaan albumia ja vasta kaiken taméan jalkeen itse albumi julkaistaan, minka
jalkeen artisti siirtyy tekemaan esiintymisid usein 1-3 vuodeksi ennen seuraavan
albumin tekoa. Kun itse albumin saattaminen savellysvaiheesta julkaistavaksi voi
itsessdan viedd muutamasta kuukaudesta muutamaan vuoteen, voi artistin keski-
maarinen levynjulkaisuvali olla n.2-5 vuotta. Yksittaisi& kappaleita on huomattavasti

nopeampi saveltdd, aanittaa ja julkaista, kuin kokopitkdd albumia. On my6s toki
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mahdollista saveltaa ja &anittda monta yksittaista kappaletta kerralla ja julkaista niit&
sitten yksi kerrallaan pitemman ajanjakson aikana, esiintyen ja saveltaen lisda kap-
paleita aikaisemmin aanitettyjen kappaleiden julkaisujen lomassa. Toisin sanoen
yksittaisia kappaleita julkaiseva artisti pystyy parhaimmillaan tekemaén julkaisuja ja
esiintymaan lahes samanaikaisesti jopa ympari vuoden, joka on artistien nykyisen

ansaintalogiikan mukaan todennakdisemmin taloudellisesti kannattavampaa.

Tama ei kuitenkaan tarkoita sita, etteikd taysimittaisilla albumeilla olisi enaa sijaa
nykymarkkinoilla. Taméan voi paatella jo aiemmin esitetysta, Adelen 25 -albumia ka-
sitelleesta esimerkista. Liséksi, kuten Mattila (2016) artikkelissaan jatkaa, monissa
muissa kuin kaupallisen pop-musiikin lajeissa albumijulkaisu on edelleen hyva idea.
Albumi voi sitoa yhteen tiettynd ajanjaksona syntynyttd musiikkia tai tarjota kokoel-
man jostakin muusta syysta toisiinsa liittyvia kappaleita. Teema-albumeilla taasen

voidaan kertoa yhtenainen tarina tai vaikkapa ottaa kantaa tiettyyn aihealueeseen.

Albumi voi siis olla kokonaisuutena enemman kuin tekijoidensa summa ja tarjota
kuulijalleen kokonaisuutena paljon voimakkaamman kokemuksen, kuin yksittainen
kappale ikina voisi. Siksipa albumimuotoinen julkaisu sopii artisteille, joilla on oike-
asti jotakin sanottavaa, tai jotka muuten vain toimivat enemman taiteellisten kuin

taloudellisten motiivien innoittamina.

Mutta missd muodossa levymyynnista kertyva tulot paatyvat artistille? Kuten oheis-
tuotemyynninkin tapauksessa, myos levymyynnin tulojen kotiutus riippuu oikeuksien
omistussuhteista ja siita, kuinka myynti on jarjestetty. Elo (2007) rajaa opinnayte-
tyossaan levyjulkaisut kolmeen kategoriaan. Isojen levy-yhtididen kautta tehtyihin
julkaisuihin, pienlevy-yhtididen kautta tehtyihin julkaisuihin ja omakustanne julkai-

suihin.

Naista perinteisimpana pidetd&n niin sanotun ison levy-yhtion kautta tehtya julkai-
sua. Tassa vaihtoehdossa levy-yhtio kustantaa albumin tekemisen ja pitéda oikeudet
master-nauhaan albumin valmistuttua. Levy-yhti6 maksaa siis artistille "ennakkoa”
levyn valmistusta varten, joka peritdan myohemmin takaisin artistin osuudesta levyn
myyntituloja. Artistille tilitetd&n siis rojalteina yleensa n.8-14 % levyn tukkumyynti-
hinnasta ja tdsta osuudesta vahennetdan aikaisemmin mainitut ennakot seka esi-

merkiksi levyyn liittyvid pakkaus ja markkinointikuluja.
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Toisen kategorian, eli pienlevy-yhtididen kautta tehtyjen julkaisujen tapauksessa
vastuut ja oikeudet jakaantuvat hieman toisella tavalla. Yleisen kaytannon mukai-
sesti ndissa tapauksissa artisti kustantaa levyn tekemisen itse ja lisensoi valmiin
master-nauhan pienlevy-yhtidlle maaraajaksi. Sopimuksen yksityiskohdista riip-
puen, antaa tama lisensointi levy-yhti6lle usein yksinoikeuden julkaista ja levittaa
albumia tietylla alueella ja tietyn ajan. Koska tdssa sopimusmallissa levyn tuotan-
nosta ja julkaisusta koituvat kustannukset jakaantuvat valmiiksi paljon tasaisemmin
artistin ja levy-yhtion valille, jd& tulonjaossa artistillekkin suurempi osuus. Elon
(2007) mukaan jopa 50 %-50 % -tulonjako ei ole lainkaan mahdotonta. Tassakin

tapauksessa artistin osuus myyntituloista tilitetaan rojalteina.

Kolmas vaihtoehto on omakustanne julkaisu. Tassa tapauksessa artisti luonnolli-
sesti kustantaa itse koko levyn aanitys- ja julkaisuprosessin, mutta samoin jaavat
myyntivoitot kokonaan artistille. Aanitetta voidaan myyda esimerkiksi esiintymisien
yhteydessa tai nettisivujen kautta postimyyntina olettaen siis, etta artistilla on netti-
sivut. Kuten jo kappaleessa 3.2.1 Oheistuotemyynnista kertyvien tulojen kasittely
kaytiin lapi, artistin toimesta tapahtuva oheistuotemyynti on aina veronalaista toi-
mintaa ja omakustanne aanitteiden itse myynti lukeutuu my6s oheistuotemyynnin
piiriin. Lyhyesti kerrattuna, jos artistilla ei ole yritystéa ilmoitetaan nama myyntitulot
artistin henkilokohtaiseen verotukseen ja jos artistilla on yritys, voidaan aanitemyyn-

nin tulot ja menot ohjata yrityksen kautta.

3.4 Suoratoistopalveluista kertyvat tulot

Musiikin suoratoistopalveluilla tarkoitetaan musiikin kuuntelemista varten tehtyja so-
velluksia, jotka toimivat joko internet-selaimen valityksell&, tai tietokoneelle ladatta-
van sovelluksen kautta. Osa palveluista on maksullisia ja osa ilmaisia. Maksullisista
palveluista saattaa |0ytya eri tasoisia paketteja, jotka avaavat erilaisia ominaisuuk-
sia ja ilmaiset palvelut sen sijaan sisaltavat usein joitakin rajoitteita tai mainoksia.
Musiikin kuluttajan n&kdkulmasta suoratoistopalveluiden etu on se, ettd kuluttajan

ei tarvitse ostaa eiké ladata erikseen jokaista haluamaansa aanitettd, vaan maksa-
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malla yhden kuukausimaksun, tai jopa ilmaiseksi han paasee kasiksi valtaviin mu-
siikkikirjastoihin. Vaikkakin monet suoratoistopalvelut tarjoavat mahdollisuuden

my0s soittolistojen lataamiseen. (Musiikinpuolesta.fi.)

Suoratoistopalvelut ovat kuinenkin saaneet paljon kritiikkia artisteilta. Muun muassa
pop-artisti Taylor Swift veti pois kaiken musiikkinsa Spotifystd vuonna 2014 ilmoit-
taen syyksi, ettad Spotify halveksuu hanen taiteensa arvoa antamalla asiakkaidensa
kuunnella sita ilmaiseksi (Sherwin 2015). Fear Factory yhtyeen laulaja Burton C.
Bell vertasi Spotifyn ja Pandoran kaltaisten suoratoistopalvelujen toimintaa mur-

haan, josta he eivat saa syytetta (Blabbermouth.net 2015).

Muusikoiden taholta noussut kritiikki kohdistuu siis suoratoistopalveluista tilitetta-
vien korvausten pienuuteen, etenkin verrattuna menneitten vuosien levymyynnin
tuomiin tuloihin. Kallio (2014) avaa suoratoistopalveluiden ansaintamallia Spotify -
suoratoistopalvelua esimerkkind kayttaen. Spotifyn ansaintamalli perustuu palvelun
kayttomaksuihin ja sovelluksen ilmaisen version mainostuloihin. Spotify ottaa tu-
loista noin 30 % ja 70 % jaetaan musiikin oikeuksien omistajille. Naista tuloista jae-
taan osuudet sen mukaan, mita musiikkia kayttajat kuuntelevat. Spotify laskee maa-
kohtaisesti kaikkien palvelusta I6ytyvien kappaleiden kuukausittaiset kuuntelukerrat
yhteen ja vertaa sen jalkeen yksittaisen artistin kuuntelukertoja edella mainittuun
kokonaislukuun. Nain saadaan laskettua yksittdisen artistin keraamien kuuntelujen
prosenttiosuus kaikesta kuunnellusta musiikista, mika maarittda musiikin oikeuksien

omistajalle tilitettdvan osuuden suuruuden.

Jatkaen Spotifyn esimerkkina kayttamista on kaytannallisesti katsoen mahdotonta
sanoa etukateen, paljonko artisti tienaa yksittdisen kappaleen yhdesta kuunteluker-
rasta, vaikkakin se voidaan helposti laskea jalkikateen tilitettyjen tulojen mukaan.
Kuuntelukertojen lisaksi artistille loppujen lopuksi tilitettdvadn osuuteen vaikuttavat
viela musiikin oikeuksien omistussuhteet. Useissa tapauksissa oikeudet omistaa
levy- tai kustannusyhti®, jonka kautta artisti on musiikkinsa julkaissut. Artistille mak-
settavaa tuloon vaikuttaa siis viela erikseen levy- tai kustannusyhtién kanssa tehdyn
sopimuksen rojaltiehdot. Jos artisti on julkaissut musiikkinsa omakustanteisesti suo-
ratoistopalveluihin agregaattipalveluita hyddyntéaen, eli ilman levytyssopimusta, riip-

puu artistille tilitettava tulo agregaattipalvelun veloittaman provision suuruudesta.
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(Kallio 2014.) Summan suuruudesta tai pienuudesta riippumatta, tilitetadn suora-
toistopalveluista kertyvat tulot artistille siis rojalteina, joiden kasittelya artistin tulona
kaytiin lapi jo kappaleessa 3.2.1 Oheistuotemyynnista kertyvien tulojen kasittely. Ta-
man lisdksi myos tekijanoikeusjarjestd Teosto kerdd suoratoistopalveluissa toiste-
tusta musiikista tekijanoikeustuloja (Rytmimanuaali), joiden kasittelya esitellaan

kappaleessa 3.5 Tekijanoikeustulot.

Aiemmin kasitelty musiikkibisneksen murros ei ole aiheuttanut vaikeuksia ainoas-
taan artisteille, vaan muun muassa myos levy-yhtidille. Luonnollisesti levy-yhti-
Oidenkin taytyy saada tulonsa jostakin, ja jos tama ”jostakin” on osuus ennestaan
pienista suoratoistopalveluiden korvauksista, on tietty katkeruus artistien taholta
varsin ymmarrettavaa. Etenkin jos artisti on tehnyt uraansa jo fyysisten aanitteiden

valtakaudella, kuten Burton C. Bell.

Néakokulma, joka usein tuntuu kuitenkin jaavan peittoon, on se, etta suoratoistopal-
veluiden noustua suosioon aaniteteollisuudessa kuitenkin liikkkuu jalleen raha. IFPI:n
julkaisemien tilastojen mukaan, vuonna 2009 alle 30-vuotiaista norjalaisista 80 %
latasi kuuntelemansa musiikin laittomasti verkosta. Vuonna 2016 vastaava luku oli
enda 4 %. Samaisen tutkimuksen mukaan vuonna 2014 Norjan aaniteteollisuuden
tuloista 75 % tuli suoratoistopalveluista. (Ingham 2015.) Suomessa vastaava luku
vuodelta 2015 oli 63,14 % osuus markkinoista (IFPI Finland Ry 2015). Vaikka kaikki
artistit eivat ansaitsisikaan valtavia summia suoratoistopalveluiden kautta talla het-
kella, nayttaa tulevaisuus valoisammalta naiden lukujen valossa. Ainakin ne raha-
virrat, jotka katosivat &dnitemyynnista piratismin myota, tekevat paluuta musiikin oi-

keuksien omistajille.

Suoratoistopalveluiden kautta on mahdollista saada siis my6s asiallisen suuruista
tuloa. Tasta esimerkkina vaikkapa Anssi Kelan kappale Levoton tytt6 ja Kelan talla
kappaleella ansaitsema tulo. Kela (2013) julkaisi pitamassaan blogissa Levoton
tyttd kappaleeseen liittyvat tilitykset:

"Eri striimauspalveluita ei oltu eritelty tilityksessa, joten esittdmissani
summissa kummittelee Spotifyn lisdksi muitakin palveluita. Niiden
osuus on kuitenkin niin marginaalinen, etta tassa yhteydessa lienee re-
levanttia puhua yleisella tasolla Spotify-tilityksista.). Seuraavassa Le-
vottoman tyton kuukausittaiset strimausmaarat seka niista minulle
maksetut korvaukset:
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MAALISKUU 2013

186 317 striimausta

458,7 euroa

HUHTIKUU 2013

415 353 striimausta

878,6 euroa

TOUKOKUU 2013

300 524 striimausta

618,3 euroa

KESAKUU 2013

156 119 striimausta

381,3 euroa

YHTEENSA
1 058 313 striimausta

2 336,9 euroa”

Kela tienasi siis kappaleensa 2 116 626 kuuntelukerralla 4673,8 euroa. Kela (2013)
painottaa kuitenkin, etta tasta tulosta hanen taytyi maksaa viela verot ja ettd hanen
levytyssopimuksessaan maaritelty rojaltiprosentti on selkeasti keskiméaraista pa-

rempi.

Suoratoistopalvelut voivat siis olla artistin suosiosta ja artistin tekemistd sopimuk-

sista riippuen joko hyva tai huono tulonlédhde. Kallio (2014) toi kuitenkin esille huo-
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mion, etta olipa artisti vaikkapa Spotifysta henkilokohtaisella tasolla mitd mielta ta-
hansa, artistin musiikin puuttuminen Spotifysta tuskin kuitenkaan ainakaan edistaa
artistin uraa. Vaikka artisti ei suoratoistopalvelujen kautta paasisikaan rikastumaan,
ovat suoratoistopalvelut silti myds oivia markkinointikanavia ja jopa erdénlainen ar-

tistin uskottavuuden tae.

3.5 Tekijanoikeustulot

Tekijanoikeus tarkoittaa tekijan lahtokohtaista yksinoikeutta paattaa te-
oksensa kaytosta. Talléin muilla ei ole oikeutta kayttaa teosta ilman te-
kijan lupaa. Tekijanoikeus suojaa vain teoksen persoonallista ilmaisu-
muotoa. Se ei suojaa ideaa, teoksen tietosisaltda tai teokseen sisalty-
vaa teoriaa — nama ovat vapaasti muiden kaytettavissa. (Tekijanoikeu-
den tiedotus- ja valvontakeskus ry.)

Tekijanoikeudet kuuluvat niin sanottujen immateriaalioikeuksien piiriin. Immateriaa-
lioikeudet tarkoittavat oikeutta "aineettomaan esineeseen” ja ne jaetaan useimmiten
kahteen eri paaalueeseen, tekijanoikeuteen ja teollisoikeuteen. Naista padalueista
tekijanoikeus on kirjaimellisesti tekijan oikeus luomukseensa, eli vaikkapa séavelta-
jan oikeus savellykseensa. Teollisoikeuksilla sen sijaan tarkoitetaan patenttioi-
keutta, mallioikeutta, tavaramerkkioikeutta ja toiminimioikeutta. (Verohallinnon oh-
jeistus 2015c.)

Suomessa on kaksi musiikin tekijanoikeusjarjestdoa, Teosto ja Gramex. Yksinker-
taistettuna tekijanoikeusjarjestdjen tehtava on valvoa asiakkaidensa (artistien) teki-
janoikeuksia, kerata tekijanoikeuskorvauksia asiakkaidensa teosten kaytosta tai
esittAmisesta ja tilittaa niitd edelleen tekijanoikeuksien omistajille. Naista kahdesta
tekijanoikeusjarjestdsta Teosto edustaa musiikin séveltdjid, sanoittajia, sovittajia ja
kustantajia, ja Gramex kapellimestareita, &anitteiden tuottajia ja danitteilla esiintyvia
muusikoita. Teoston ja Gramexin lisaksi kolmas olennainen tekijanoikeusjarjestt
suomalaisille artisteille on NCB, eli Nordisc Copyright Bureau, jolta haetaan aanit-
teiden tallennusluvat. Teoston asiakkaana tekijanoikeustuloja kertyy seuraavista

lahteista:

e esiintymisista
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e teoksen tv- ja radioesityksista

e suoratoistopalveluissa toistetusta musiikista. Esimerkiksi Spotify, Youtube,

Yle Areena.
e ulkomailla esitetysta musiikista
e diskoissa, yokerhoissa, klubeilla ja DJ -keikoilla soitetusta musiikista
e esimerkiksi kaupoissa ja likennevalineissa soitetusta taustamusiikista.
(Rytmimanuaali.)

Gramex sen sijaan keraa tekijanoikeuskorvauksia asiakkailleen, kun Gramexin asi-
akkaiden teoksia esitetadn julkisesti radiossa, televisiossa, yleisétilaisuudessa,
asiakas- tai tyotiloissa, tai jos jostakin Gramexin asiakkaan &anitteesta tehdaan ko-

pio muuhun kuin yksityiskaytt6on. (Gramex a.)

Tuloverolain 528:sta kay ilmi, etta aineettomista oikeuksista saatava tulo on aina
joko veronalaista ansiotuloa tai veronalaista pddomatuloa (Tuloverolaki 1992). Te-
kijanoikeudet ovat ansiotuloa silloin, kun kyseessa on itse luotuun oikeuteen perus-
tuvat tulot, eli esimerkiksi silloin kun musiikkikappaleen saveltanyt henkilé saa Te-
ostolta tekijanoikeuskorvauksia musiikkikappaleen radioesityksista. Paaomatuloiksi
tekijanoikeuskorvaukset muuttuvat, kun aineettomat oikeudet teokseen on saatu
perintdnd, testamentilla tai hankittu vastiketta vastaan. (Verohallinnon ohjeistus
2015c.)

Tekijanoikeustulot ovat artistille siind mielessa helppoa tuloa, etta tekijanoikeusjar-
jestoon liittymisen jalkeen tulojen saanti vaatii vain sen, etta artisti muistaa tehda
iimoitukset teoksistaan ja Teoston tapauksessa myds esiintymisistaan (Rytmimanu-
aali). Teosto hoitaa tilittAmistadn tekijanoikeuskorvauksista maksettavat ennakkopi-

datykset (Teosto, Verotus). Samoin toimii Gramex (Gramex b).

Jotta asia ei menisi lilan yksinkertaiseksi, taytyy kuitenkin ottaa my6s huomioon ar-
tistin asema tyollisyysmarkkinoilla. Jos artisti on tyoton ja aikoo hakea tyottomyyset-
uutta Kelasta tai tyottémyyskassasta, tulee hanen tassa yhteydessa ilmoittaa myo6s
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tekijanoikeustulonsa. Tekijanoikeuskorvaukset otetaan huomioon soviteltua paiva-
rahaa laskettaessa. Kaikeksi onneksi tekijanoikeustulot on mahdollista jaksottaa te-
kijanoikeuskorvausten maksutiheyteen perustuvasti, jolloin tekijanoikeustulojen vai-
kutus ei kohdistu yksittaisen maksukuukauden etuuksiin, vaan jakaantuu koko jak-

sotusajalle. (Kansanelakelaitos 2016.)

3.6 Apurahat

Apurahat ovat muusikoille ja yhtyeille jaettavia avustuksia. Apurahoja mydntavéat
paadasiassa erilaiset saatiot ja rahastot. Apurahat ovat tavanomaisesti johonkin tiet-
tyyn kayttotarkoitukseen suunnattuja. Esimerkiksi Musiikin edistamissaatio MES
myodntaa tukia muun muassa &éanitetuotantoon tai artistin markkinointiin (Musiikin
edistamissaatio). Yksi merkittava myontamiskriteeri useimmille muusikoitten apura-
hoille on hakijan ammattimaisuus. Nain oletettavasti varmistetaan, etta apurahoilla
saadaan aikaan laadukkaita ja arvokkaita tuloksia. Apurahojen haku ja kaytt6 toi-
minnan rahoitusmuotona onkin nykyaan arkipaivaa useimmille tunnetuille (ja hie-
man vahemmankin tunnetuille) suomalaisartisteille. Taman vaittaman voi kukin
osoittaa toteen tarkastelemalla apurahaséaéatioiden ja rahastojen tilastointeja myon-
netyistd apurahoista. Koska apurahoja harvoin mydnnetaan taysimaaraisina (Ryt-
mimanuaali), eik& varsinkaan kattamaan hakukohteen koko kustannusarviota, eivat
ne sindnsa ole artistille minkaanlainen oikotie onneen, mutta apurahoilla voidaan
keventaa artistin kulutaakkaa eri projekteissa. Kun artistin ei tarvitse kayttaa puh-
taasti omia varojaan esimerkiksi &anitteen tekoon tai esiintymiskiertueen rahoittami-
seen, paranevat mahdollisuudet, ettd artistitoiminnasta saaduista tuloista jaa artis-

tille myds voittoa.

Tuloverolain 828 mukaan taiteellista toimintaa varten saadut apurahat eivét ole ve-
ronalaista tuloa. Tuloverolain 828 2 momentin perusteella tama koskee kuitenkin
vain julkisyhteistolta tai Pohjoismaiden neuvostolta saatua apurahaa, jotka ovat ve-
rovapaita ilman ylarajaa. Julkisyhteistoiksi lasketaan seuraavat tahot:

e valtio

e kunnat
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e kuntayhtymat

e evankelis-luterilainen kirkko ja ortodoksinen kirkkokunta
e Suomen Pankki

e Kansanelakelaitos

e taiteen keskustoimikunta

e alueelliset taidetoimikunnat

e valtion tieteelliset toimikunnat, joista kaytetddn yhteisnimitystda Suomen
Akatemia

e sosiaali- ja terveysministerion valvonnassa toimiva tyosuojelurahasto.

Huomioitavaa on, etta esimerkiksi seuraavat tahot eivat lukeudu julkisyhteiséjen pii-

riin:
¢ ulkomaiset valtiot
¢ ulkomaiset julkisyhteisot

¢ valtion tai kunnan omistamat yhteisot, esimerkiksi osakeyhtiot, koska ne eivat

ole julkisoikeudellisia oikeussubjekteja.

o yksityistaloudelliset yhdistykset ja saatiot, rekisterdidyt yhdistykset ja

poliittiset puolueet
e Suomen Kulttuurirahasto.
¢ Vyliopistot ja korkeakoulut

Talloin esimerkiksi kaikki saatiot ja rahastot, joilta artistit useimmiten apurahoja ha-
kevat, luokitellaan verottajan mukaan tuloverolain 828:ssa mainituiksi yksityisiksi ta-
hoiksi. Myds yksityiselta taholta saadut apurahat luokitellaan verottomaksi tuloksi,

silla edellytykselld, etta ndiden yksityisen tahon myontamien apurahojen seka jul-
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kisyhteis6iltéa ja Pohjoismaiden neuvostolta stipendien, muiden apurahojen, opinto-
rahojen ja palkintorahojen kokonaissumma tulon hankkimisesta ja sailyttdmisesta
koituneiden kulujen vahentamisen jalkeen jaa alle valtion vuotuisen taiteilija-apura-
han. Eli jos apurahojen yms. nettosumma ylittda verovuoden aikana kyseisen vuo-
den taiteilija-apurahan enimmaismaaran, on ylimeneva osa veronalaista ansiotuloa.

(Verohallinnon ohjeistus 2016a.)

Artistien onneksi tilanteet, joissa apurahoista jaisi verotettavaa, ovat suhteellisen
harvinaisia. Esimerkiksi Musiikin edistamissaation myontamat apurahat kattavat
enintddn 30-50 % apurahakohteen kustannusarviosta, mutta ei missaan tapauk-
sessa 100 % (Musiikin edistamissaatit). Sama periaate patee myds muihin artistien
yleisimpiin apurahoihin, vaikkakin kaikki apurahan myontajat eivat valttamatta julki-
sesti ilmoita tarkkaa prosenttihaarukkaa apurahojen enimmaismaaralle. Nain ollen
apurahoista ei kaytannossa pitaisi olla mahdollista jadda niin sanotusti ylimaaraista
tuloa. Jos artisti saa kuitenkin useita erilaisia apurahoja tai siihen tuloverolain
828:ssa rinnastettuja tuloja, on etenkin silloin apurahoihin liittyvista tuloista ja me-
noista suositeltavaa pitaa erittain tarkkaa kirjaa ja seurata, ylittavatko tulot valtion
taiteilija-apurahan enimmaismaaran. Valtion taiteilija-apurahan suuruus ilmoitetaan
muun muassa Taiteen edistamiskeskuksen verkkosivuilla ja Verohallinnon verkko-
sivuilla apurahojen verotusta koskevassa ohjeistuksessa osoitteessa. Joka tapauk-
sessa, jos apurahojen veronalaisuus yhtaan mietityttaa, on varmin keino ottaa yh-
teyttd suoraan verottajaan ja selvittda heilta, kuuluvatko haetut tai saadut apurahat

verotuksen piiriin.

3.7 Joukkorahoitus

Joukkorahoitus, jota joissain yhteyksissa kutsutaan myos yleisdrahoitukseksi, on
tullut tunnetuksi erilaisten innovaatioiden ja varsin monimuotoisten hankkeiden uu-
tena rahoitusmuotona. Viime vuosina joukkorahoitus on l8ytanyt myos tiensd mu-
siikkibisnekseen. Haapasen (2014) tekemassa haastattelussa yksi suomalaisen
Mesenaatti.me joukkorahoituspalvelun perustajista, Tanja Janicke, kertoo, etta jour-
nalismin ja valokuvauksen ohella menestyneimpia joukkorahoitushankkeita on tehty

musiikkiin liittyvissa hankkeissa.
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Joukkorahoituspalveluita [6ytyy useita ympari maailmaa, mutta periaatteessa kaikki
palvelut voidaan jakaa kahteen kategoriaan. On olemassa yleisia joukkorahoitus-
palveluita, joitten kautta voi pystyttaa ja rahoittaa melkein minkélaisia hankkeita vain
kulttuurista teknisiin innovaatioihin, ja erikoistuneet joukkorahoituspalvelut, jotka
ovat keskittyneet vaikkapa pelkastaan musiikkiin, tai valokuvaukseen liittyviin hank-
keisiin (Mesenaatti.me.) Suomalaisiin joukkorahoituspalveluihin Mesenaatti.me:n
ohella lukeutuvat muun muassa Venture Bonsai, Invesdor ja Vauraus Suomi Oy,
mutta ndméa kolme ovat keskittyneet enemmankin yrityssijoittamiseen. Mese-
naatti.me sen sijaan toimii edella mainittuna yleisena joukkorahoituspalveluna,
jonka kautta on mahdollista rahoittaa joustavammin muusikoille ja taiteilijoille tavan-

omaisia hankkeita.

Mesenaatti.me:n (Mesenaatti.me) oman ohjeistuksen mukaan rahoitusta voi hakea
kahdella tavalla. Ensimmainen vaihtoehto edellyttda, ettd hakijatahon tulee olla
yleishyodyllinen yhdistys, jolla on poliisihallituksen mydntadma rahankerayslupa. Toi-
nen, huomattavasti paremmin artisteille sopiva vaihtoehto, on tarjota rahoittajien si-
joittamaan rahasummaan kohdennettu vastike. Tama vastike voi periaatteessa olla
mika vain, mutta yleensa se on hankkeeseen tai hankkeen perustajaan liittyva ta-
vara, palvelu, elamys, osuus tai jasenyys. Esimerkkina siita mit tama voisi tarkoit-
taa artistin perustamassa joukkorahoituskampanjassa voidaan kayttda vaikkapa
Devin Townsend-nimisen kanadalaisen muusikon vuonna 2014 aloittamaa joukko-
rahoituskampanjaa, jolla Townsend rahoitti Casualties of Cool -nimisen albuminsa.
Kampanjan vastikkeina oli muun muassa itse levy erilaisina julkaisumuotoina (esi-
merkiksi digitaalinen tai fyysinen julkaisu), rajoitettu era t-paitoja, levyn sanoitukset
kirjan muodossa, Townsendin aanittama puhelinvastaajaviesti, Townsendin henki-
|6kohtaisesti rahoittajalleen saveltama syntymapaivéalaulu, Skypen valityksella pi-
dettyja kitara- ja laulutunteja ja jopa itsensé Devin Townsendin tuhansien eurojen
arvoinen kitara. Tarjolla olleita vastikkeita I10ytyi siis paljon erilaisia aina 11€ arvosta
kalleimpaan 3997€ vastikkeeseen. Townsendin joukkorahoituskampanja saavutti

544 % tavoitellusta rahoitussummasta. (Pledgemusic.com.)

Devin Townsendin levynrahoituskampanja on muutenkin mielenkiintoinen esimerk-
kitapaus, silla sen kautta on mahdollista peilata muusikoiden joukkorahoituskam-

panjoita monesta nakokulmasta. Ensinnéakin kampanja oli erinomaisesti toteutettu,
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silla vastikkeisiin oli todella panostettu ja vastikkeiksi oli onnistuttu keksimaan asi-
oita, jotka olivat kiinnostavia Townsendin varsin omistautuneelle kannattajakun-
nalle. Kampanjaa mainostettiin myos hyvin ja kampanjan etenemisesta tiedotettiin
tasaisin valiajoin. On silti tarkeaa tehda my6s muutamia kriittisia huomioita. Suurin
syy kampanjan menestykseen oli varmasti Townsendin kulttimainen kannatus. Mo-
net Townsendin kannattajat pitavat hanta puolivitsikk&asti jopa erdanlaisen jumalan
asemassa, mika kertoo jotakin kannatuksen intohimoisuudesta. Kuka tahansa artisti
ei voi olettaa yltavansa samoihin tuloksiin joukkorahoituskampanjallaan, tai ainakin
joku toinen artisti olisi joutunut tyoskentelemdan huomattavasti enemman ja ole-

maan viela paljon luovempi vastikkeissaan paastakseen samaan tulokseen.

Tavoitteen ylittyminen moninkertaisesti nostaa esiin myés moraalisen kysymyksen.
Mita tapahtuu tavoitteen ylittévalle rahalle? Tassa esimerkissa Townsend ilmoitti ai-
kovansa kayttaa ylijadman suuren Casualties of Coolia seuraavan Ziltoid 2 -levyn
tekemiseen, seké lahjoittavansa osan rahoista eri eldainkodeille (Rosenberg 2014).
Townsendin tapauksessa tama ei tuntunut hairitsevan ketédan, mutta jossain toi-
sessa tapauksessa tdma olisi voinut aiheuttaa vastareaktioita. Teknisesti ottaen ih-
miset lahjoittivat rahaa nimenomaan Casualties of Cool -levyn tekemiseen, eivat
muuhun. Olisiko siis ollut tasapuolisempaa keskeyttéda rahoituskampanja hetkella
jona 100 % kampanjan tavoitteesta tayttyi, tai olisiko ylijgadmaraha tullut palauttaa
takaisin lahjoittajille? Nama ovat kysymyksia joiden vastausten voidaan katsoa riip-
puvan vahvasti kampanjan tavoitteista ja kampanjan perustajan suhteesta lahjoitta-
jiin (tai lahjoittajien suhteesta kampanjan perustajaan). Townsendin kannattajajou-
kon maineen perusteella voidaan tulkita, etta he lahjoittivat rahaa yhta paljon myos
Townsendin taiteellisen toiminnan yleinen tukeminen mielessaan, kuin pelkka levyn

rahoittaminen, joten ristiriitaa ei tassa yhteydessa paassyt syntymaan.

Yksi uusi kiintoisa joukkorahoituksen muoto on sisallontuottajille suunnattu Patreon,
johon viitattiin jo kappaleessa 2 Musiikkibisneksen murros. Patreonin kautta kannat-
tajat voivat alkaa kuukausilahjoittajiksi haluamalleen artistille. Vastikkeeksi tast4, ar-
tisti sitoutuu tuottamaan tasaisin valiajoin lisasisalt6d, joka jaetaan lahjoittajille Pat-
reonin artistisivun kautta. Luonnollisesti tahan sisaltoon paasevat kasiksi siis vain
lahjoittajat (PatreonCommandCenter 2013.) Patreonissa vastikkeet voivat olla hyvin

samantyylisia kuin normaalissakin joukkorahoituskampanjassa, mutta vaikkapa Ne
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Obliviscaris-nimisen yhtyeen esimerkin mukaan tasaisin valiajoin tuotettu monipuo-
linen videomuotoinen siséaltd, esimerkiksi alennukset oheistuotteista ja konserttili-

puista, seka erilaiset vip-sisall6t, lienevat toimiva ratkaisu (Ne Obliviscaris).

Koska Mesenaatti.me on todennakoisin alusta suomalaisen artistin joukkorahoitus-
hankkeelle, on loogisinta kayttaa sita erimerkkinad perinteisemmastéa joukkorahoituk-
sesta. Mesenaatti.me:n kampanjoissa minimitavoite hankkeelle on 1000 €. Jos ta-
voite ei tayty asetettuun maarédaikaan mennessa, palautuvat lahjoitukset lahjoitta-
jille. Usein hankkeille asetetaan minimitavoitteen lisaksi myds korkeampia vélitavoit-
teita, mutta myos pelkdn minimitavoitteen asettaminen on hyvaksyttyad. Myods hank-
keen kesto on taysin itse maariteltavissa, mutta Mesenaatti.me:n suositus on 3-6

viikkoa. (Mesenaatti.me.)

Mesenaatti.me:n (Mesenaatti.me) ohjeiden mukaan arvonliséavelvollisten hakijoiden
tulee lisata vastikkeisiinsa arvonlisavero. Mygds arvonlisaveron luokka tulee olla
esilla. Jos et ole arvonlisavelvollinen, tulee myos tdma mainita. Joukkorahoituksesta
saadut tulot ovat hankkeen perustajasta riippuen joko henkilokohtaista tai yhteisén
veronalaista tuloa ja sita tulee kasitella sen mukaisesti. Tarkemmat verotukseen liit-
tyvat ohjeet on aina syyté tarkistaa tilannekohtaisesti verohallinnolta. Artistin ta-
pauksessa joukkorahoituskampanjasta tulevat tulot ovat siis esimerkiksi yhden yh-
tyeen jasenen henkilokohtaista tuloa, tai yhtyeen yrityksen, jos heilla sellainen on,

riippuen kenen nimissa rahoitusta haetaan.
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4 VEROVAPAAT KORVAUKSET JA VEROVAHENNYKSET

Artistien tulot koostuvat usein monista eri lahteista. Osa tuloista on tekijanoikeuksiin
perustuvia, eikd apurahojen tai joukkorahoituksenkaan hyddyntaminen ole miten-
k&aan poikkeuksellista. Tietyt tulot tulevat kuitenkin palkan muodossa ja esiintyvélle
artistille, jonka nakdkulmaa tassa opinnaytteessa on kaytetty painopisteena, yleisin
palkkatulon lahde on nimenomaan esiintymisistéd saatava palkka. Palkan lisaksi
maksettavat verottomat korvaukset kuten kilometrikorvaukset, ateriakorvaukset tai
paivarahat ovat herattaneet julkista keskustelua artistien palkanmaksuun liittyen. Ar-
tistien tyon liikkuvan luonteen vuoksi naita korvauksia kertyy aktiivisella esiintyjalla
vuositasolla helposti ja varsin merkittavia maaria. Alalle on vakiintunut tapa, jossa
ohjelmatoimistot laskuttavat esiintymispaikoilta saman vakiosumman artistien esiin-
tymisista, mutta maksavat sitten tuosta laskutetusta palkkiosta artistille ensin kilo-
metrikorvaukset ja paivarahat, ja varsinaisen palkan vasta, jos mainittujen korvaus-
ten maksun jalkeen laskutetusta palkkiosta jaa maksettavaa (Yle.fi 2012). Edella
mainittu toiminta on virheellista, silla nama korvaukset ovat palkan liséaksi makset-
tavia verovapaita korvauksia. Jotta naitd korvauksia voisi saada, taytyisi siis saada
ensin palkkaa, ei toisinpain. Joka tapauksessa, useimpien artistin tyo sisaltda paljon
matkustelua, joten jokaisen artistin on hyva olla tietoinen seuraavien alaotsikoiden

alla kasitellyista korvauksista ja niiden maksuperiaatteista.

4.1 Kilometrikorvaukset

Kilometrikorvaukset ovat julkisessa keskustelussa eniten kiistanalaista huomiota
herattadnyt korvausmuoto. Kiistanalaisuudesta huolimatta, kilometrikorvaukset ovat
muusikoille tarke& korvausmuoto. Verohallinnon (Verohallinnon ohjeistus 2015b)
vuodelle 2016 antaman paatbéksen mukaan tydnantajan on mahdollista korvata ve-
rottomasti tilapaisesta, autolla tehdysta tydomatkasta aiheutuvista kustannuksia seu-

raavasti.

e 43 senttia kilometrilta, jota korotetaan

e 7 senttida kilometriltd perdvaunun kuljettamisesta autoon
kiinnitettyna
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e 3 senttid kilometriltd sellaisista autossa kuljetettavista
koneista tai muista esineista, joiden paino ylittaa 80 kiloa tai
joiden koko on suuri. (Verohallinnon ohjeistus 2015b)

Artisti voi perid kilometrikorvaukset tydnantajaltaan matkalaskua vastaan. Matkalas-
kulla ilmoitetaan myds mahdolliset majoituskulut ja matkakulut silloin, kun matkus-
tus tapahtuu esimerkiksi junalla tai lentaen, jolloin kilometrikorvauksia ei tietenkaan
erikseen makseta. Majoitus- tai matkakuluja laskutettaessa mukaan tulee liittd& ku-

lut toteen osoittavat kuitit.

4.2 Ateriakorvaukset

Alan ammattimaistuttua on artistin realistista odottaa, etta esiintymisen tilaaja (esiin-
tymispaikka) kustantaa artistille ainakin yhden aterian. Tama siis yleistyksené alan
vakiintuneista esiintymispaikoista. Joskus vastaan voi kuitenkin tulla tilanne, etta
esiintymispaikka ei tarjoa artistille ruokaa erikseen omaan lukuunsa, mutta maksaa
silti keikkapalkkion. Tallgin on hyva tietda, ettd tydnantajan velvollisuuksiin kuuluu
maksaa ateriakorvaus silloin, kun tyontekijalla ei ole mahdollisuutta ruokailla tavan-
omaisella ruokailupaikalla (Verohallinnon ohjeistus 2015b). Artistien tapauksessa
tama koskee siis kaytanndssa jokaista esiintymisien yhteyteen liitettavaa ruokailua,
silla harva artisti esiintyy yleisolleen kotonaan.

Huomioitavaa on kuitenkin, etté ateriakorvauksen edellytyksena on, ettei tyomat-
kasta makseta paivarahaa. Ateriakorvauksen enimmaismaara on 10,00 euroa,
mutta tilanteessa jossa palkansaaja joutuu ruokailemaan saman tydmatkan aikana
kaksi kertaa tavanomaisen ruokailupaikkansa ulkopuolella, on ateriakorvauksen

enimmaismaara 20,00 euroa. (Verohallinnon ohjeistus 2015b.)

4.3 Paivaraha

Taytyy olla todella varma, etta artisti vetaa yleisoa keikkapaikkaan, ellei
sieltd saa muuta kuin lippuriskidiilin. Teen niita tosi harvoin. Yleensa
muusikot haluavat, ettd miksaajalle jad varmasti liksa tai ettd he itse
saavat edes paivarahat. (Ritonen 2014.)
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Kuten kohdassa 4.1 Kilometrikorvaukset jo asiaa sivuttiin, kuuluvat paivarahat nai-
hin kiistanalaisiin korvausmuotoihin, joita on verottajan nakemyksen mukaan usein
vaarinkaytetty artistien palkanmaksussa. Verohallinnon (Verohallinnon ohjeistus
2015b) ohjeiden mukaan tybnantaja voi maksaa palkansaajalle korvausta tilapéai-
sestd tyomatkasta aiheutuneista kustannuksista. Naméa korvaukset ovat verottomia
silloin, kun ne perustuvat todellisiin kuluihin, tai Verohallinnon voimassa olevaan

vuosittaiseen paatbkseen paivarahoista.

Paivaraha on korvausta tavanomaista suuremmista ruokakuluista ja maksamisen
ehtona on, ettd matkakohde on yli 15 kilometrin paassa palkansaajan asunnosta tai
varsinaisesta tydpaikasta. Jos tydmatkaan sisaltyy ilmainen tai tydnantajan kustan-
tama ateria, maksetaan paivarahasta vain puolet. Vuoden 2016 paatoksessa osa-
paivaraha (tydmatka alle 6 tuntia) on 19 euroa ja kokopaivaraha 40 euroa (tytmatka
yli 10 tuntia).

4.4 Artistin vAhennykset verotuksessa

Monissa taman opinnaytteen kappaleissa kasitelladn veronmaksua. Verohallinnon
kanssa ei ole kannattavaa joutua riitoihin, silla tappio on lahes varma ja muun mu-
assa siksi on verotukseen liittyvat asiat syyta ottaa asianmukaisella vakavuudella.
Samalla on kuitenkin tarkeaa muistaa, etta veroja ei makseta minkaanlaisena sak-
kona saadusta tulosta, vaan veroille on olemassa myds jonkinlainen vastike. Artistin
tapauksessa tama konkretisoituu varsin suoraan muun muassa erilasten tulonhank-
kimisvdhennysten mahdollisuutena. Tulonhankkimisvéahennykset, tai verovéhen-

nykset ilmoitetaan verohallinnolle erillisella veroilmoituksella.

Verohallinto lahettdd esitaytetyn veroilmoituksen luonnollisille henki-
I6ille ja kuolinpesille, joilla voidaan veroviranomaisella olevien tietojen
perusteella olettaa olleen verovuonna veronalaista tuloa tai varalli-
suutta taikka velkoja. Jos tiedoissa on puutteita tai virheita, verovelvol-
linen on velvollinen korjaamaan ja tadydentamaan tiedot seka palautta-
maan veroilmoituksen tallaisissa tapauksissa Verohallinnolle. (Verohal-
linnon ohjeistus 2014.)
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Pienistakin kuluista voi vuositasolla kasvaa merkittdva summa. Nain ollen kaikki pie-
netkin tulonhankkimiseen liittyvat kulut kannattaa kirjata ylos ja sailyttaa niihin liitty-
vat kuitit (Luostari 2015.) Tyontekijana, eli esimerkiksi artistina jolla ei ole yritysta,
tulonhankkimisvahennyksia voi tehda ainoastaan palkkatuloista. Jos muusikkous on
paatoiminen tulonldhde, voidaan vahennykset tehda tuloihin kohdistuvista tulon-
hankkimiskuluista. Jos tulot ovat sivutoimisesta ja paa ansiotulonl&ahde on jokin muu
kuin muusikkous, lasketaan ensin toiminnasta aiheutuvat tulot ja kulut. Jos tasta
sivutoimisesta muusikkoudesta aiheutuvat kulut ovat suuremmat kuin tulot, katso-
taan toiminta harrastamiseksi, jolloin artistin tulonhankkimiseen kohdistuvat kulut ei-
vat ole vahennyskelpoisia. Jos taasen sivutoimisesta muusikkoudesta, esimerkiksi
satunnaisesta keikkailusta jaa kulujen vahentamisen jalkeen voittoa, on tama voitto
veronalaista tuloa ja talléin myds siihen kohdistuvat tulonhankkimiskulut ovat va-

hennyskelpoisia. (Verohallinto 2016b)

Jos verrataan palkansaajan ja yrittdjan vahennyksia, voidaan huomata tiettyja eroja.
Yrittdjan vahennykset ovat periaatteen tasolla yhta yksinkertaisia kuin palkansaajan
tulonhankkimisvahennyksetkin, mutta kaytannéssa yrittdjan vahennykset ovat huo-
mattavasti laajempi kasite. Yrittdjan tapauksessa koko yritystoiminnan vahennys-
kelpoiset menot vahennetddn suoraan tuloista (Verohallinnon ohjeistus b).

Yrityksen menojen vahennyskelpoisuus ei ole riippuvainen menon tuottamasta tu-
losta, vaan menoon kohdistuva vakaa tulonhankkimistarkoitus riittda (Villa, Ossa &
Saarnilehto 2007, 178).

Lahtokohtana on, etta kaikki elinkeinotoimintaa suorasti tai epasuorasti
edistavat menot ovat vahennyskelpoisia. Vahennyskelpoisia ovat elin-
keinotoiminnassa tulon hankkimisesta tai sailyttdamisesta johtuneet me-
not ja menetykset. (Villa, Ossa & Saarnilehto 2007, 178.)
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5 YRITTAJYYS JA LASKUTUSPALVELUT
KOTIUTTAMISVAYLINA

Tulojen kotiuttaminen on periaatteessa hyvin yksinkertainen asia. Lainmukaisia
vaihtoehtoja jokaisen tulomuodon kotiuttamiseen l6ytyy, joskin kotiuttamiseen ja eri
tulomuotojen kayttaytymiseen verotuksessa joutuu hieman perehtymaan, etta naita
vaihtoehtoja osaa hyotdyntdd oikein. Ongelma tulojen kotiuttamisessa syntyykin
usein tulojen epasaannoéllisyydesta ja vahyydesta. On ymmarrettadvaa kuinka koh-
tuuttomalta artistin nédkdkulmasta voi tuntua, ettéa esimerkiksi esiintymispalkkiosta,
joka monissa tapauksissa juuri ja juuri kattaa esiintyjan matka-, ruoka- ja majoitus-
kulut, taytyy maksaa verot sek& muut sivukulut. Esiintymispalkkiot ovat palkkana
kuitenkin nykypaivana suhteellisen yksinkertaisesti kasiteltavaa tuloa, kuten kappa-
leessa 3.1.3 Esiintymispalkkion kotiuttaminen kay ilmi, mutta esimerkiksi yhtyeiden
oheistuotemyynnisté kertyvien tulojen kotiuttaminen vaatiikin hieman enemman pe-

rehtymista.

Edella mainitut ongelmat koskevat kuitenkin lahinnd muusikoita ja yhtyeita, jotka
toimivat omaan lukuunsa. Jos artisti on tydsuhteessa ohjelmatoimiston kanssa, hoi-
taa ohjelmatoimisto laskutuksen ja maksaa bandille palkan. Oheistuotemyynti sen
sijaan on esimerkiksi mahdollista lisensoida edelleen oheistuotemyyntiin keskitty-
vélle yritykselle. Samoin levymyynnin tulot ovat edelleen, levytyssopimusta edellyt-
téaen, mahdollista tilittda levy-yhtion kautta rojalteina. Talla tavoin tulojen kotiuttami-
sessa onnistuneen artistijoukon ulkopuolelle jaa kuitenkin suuri maara yhtyeita ja
muusikkoja, jotka hoitavat eri tulojensa kotiuttamisen itsenaisesti. Heille eri tulojen
lailliseen kotiuttamiseen jaavat vaihtoehdot ovat kaytannodssa tulojen liittAminen
henkilokohtaiseen verotukseen ja laskutuspalvelujen hyédyntadminen tai yrityksen

perustaminen.

Yrittajyys voi olla hieman pelottavakin asia, mutta kaikki muusikot tai yhtyeet eivat
valttamatta nde yrityksen perustamista mitenkdan negatiivisessa valossa. Naita
henkil6ita voidaan kuvailla mahdollisuusyrittajiksi, eli yrittdjiksi, jotka nakevét toimin-
taymparistossaan liiketoimintamahdollisuuden ja tarttuvat siihen. Harmillisesti mu-
kaan mahtuu myo6s vastentahtoisia yrittajid. Vastentahtoisella yrittgjalla tarkoitetaan

tyypillisesti henkil6d, joka kokee, ettd tydomarkkinoilla ei ole muuta mahdollisuutta
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kuin itsensa tyollistaminen. (Kautonen 2007, 17-18.) Artistien tapauksessa alalle
tyollistyminen ei valttdmatta ole ongelma, mutta artistin uran edettya tiettyyn pistee-
seen, tulovirtojen kasittelyn yksinkertaistaminen ja yhtenaistaminen yrityksen talou-
den alle voi olla loogisin vaihtoehto, vaikka artistilla ei muuten halua yrityksen pe-
rustamiseen ja pyorittdmiseen olisikaan. Seuraavissa kappaleissa kaydaan tarkem-
min l&pi yrittajyytta ja laskutuspalveluita artistin ndkokulmasta.

5.1 Yrittajyys

5.1.1 Yrittajyyden haasteet ja mahdollisuudet

Yritys kannattaa perustaa, kun yrityksen toiminnasta kertyvat tulot kat-
tavat yrityksen perustamisesta ja pydrittdmisesta koituvat menot. Moni
asia helpottuu yrityksen kautta toimiessa ja esimerkiksi apurahojen ha-
kuun tarvitaan monesti yritys. (Jukarainen 2015.)

Jukarainen (2015) tiivistaa haastattelussaan hyvin, milloin yritys on aikaisintaan jar-
kevaa perustaa. Artistilla tulee olla mielellaan useampi, suhteellisen vakaa tulon-
lahde, ennen kuin yrityksen perustamista kannattaa harkita. Lisaksi yrityksen olisi
toki syyta myos tuottaa voittoa, ei pelkastaan kattaa kulut, jotta yrityksen toiminnan
voitaisiin katsoa olevan jarkevaa pitkalla tahtaimelld. Viljanen (2015) korostaa, etté
on tarke&da huomata, etta yrityksen perustaminen ei ole taysin valttamatonta. Se on

monessa tilanteessa suositeltavaa, mutta myds muita vaihtoehtoja on olemassa.

Yrityksen perustamista harkitessa on tarkeaa pitdd mielessa myds, etta yrittajaksi
ryhtyminen muuttaa henkilon asemaa tyomarkkinoilla merkittavasti. Yrittdjan ja
tyontekijan oikeudet ja velvollisuudet eroavat toisistaan merkittavasti ja nama erot
on syyta tuntea ennen kuin yrityksen perustaa. Toisin sanoen yritysta ei valttamatta
ole jarkevaa perustaa vain rahavirtojen yhtenaistavéksi kanavaksi, jos tarkoitus ei
todella ole alkaa yrittdjaksi nimityksen perimmaisessa merkityksessa, eli tuloshakui-
nen liiketoiminta mielessa. Vaikka artistin tulot olisivatkin riittavat maaraltaan ja va-
kaudeltaan, vaikuttaa silti yrityksen perustamisen tarpeellisuuteen (tai tarpeetto-

muuteen) moni muukin tekija. Toisille yrittdjyys voi olla mahdollisuus, toisille taakka.
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Muusikon yrittajyytta kasittelevassa opinnaytteessaan Laakso (2012) listaa yritta-

jyyttd miettivalle muusikolle seuraavia haasteita ja mahdollisuuksia.

Yrittajyyden haasteita:

Omaatko riittavasti yrittajyyden vaatimaa tietotaitoa ja osaamista?
Onko sinulla riittavat sosiaaliset vuorovaikutustaidot?

Kestatkd hyvin stressia ja epavarmoja aikoja, vai haetko mieluummin

vakautta ja turvallisuutta?

Kuinka suhtaudut ulkopuoliseen, kuten esimerkiksi lainarahoitukseen,
toiminnan jatkuvuuden takaamiseksi? Entd oletko valmis sijoittamaan

tarvittaessa omaa omaisuuttasi lainan takaamiseksi?

Oletko valmis luopumaan vapaa-ajastasi ja tekemé&an pitkia tyopaivia
yrityksen parissa? Hyvaksytko, ettd joudut tekemaan paljon kaikkea muuta,

kuin itse musiikkiin liittyvaa tyota yrityksen menestyksen takaamiseksi?

Pystytkd toimimaan luontevasti eri rooleissa ja luomaan rajat naiden valille?

Esimerkkeja: myyjan, markkinoijan, johtajan ja taiteilijan roolit.

Yrittdjyyden mahdollisuuksia:

Rahan ansaitseminen puhtaasti, voiton tavoittelu ja tulovirtojen

virtaviivaistuminen.
Mahdollisuus nopeaan ja itsendiseen paattksentekoon.
Suurempi vapaus toiminnan aikataulutukseen.

Pienemmat ulkopuoliset rajoitteet omalle kunnianhimolle. Mahdollisuus

itsensa ylittamiseen.

Oman luovuuden kehittaminen.
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e Voimakkaampi verkostoituminen ja uuden oppiminen.

e Paremmat yhteistydmahdollisuudet muiden alojen toimijoiden kanssa.
e Itsensa tydllistaminen.

e Toimintojen ulkoistamisen helppous.

Muun muassa naita tekijoitd punnitsemalla tulisi artistilla olla selkedmpi kasitys siitd,
haluaako han tai onko hanen jarkevaa perustaa yritysta. Asiaa voi pohtia myos tu-
levaisuuden nékodkulmasta. Mitka ovat tulevaisuuden nakymat artistin edustaman
genren sisalla? Entd musiikkibisneksessa yleensa? Onko artisti valmis sitoutumaan
toimintaansa taysin pitkalla aikavalilla? Voi olla hyvin mahdollista, etta yrityksen pe-
rustaminen ei syysta tai toisesta ole juuri nyt jarkevaa, mutta edella mainittuja seik-
koja punniten voi olla helpompi kartoittaa milloinka yrityksen perustaminen voisi olla
aiheellista.

Mita yrittajan ja tyontekijan eroavaisuuksiin tulee, yksi ero on esimerkiksi palkka-
turva. Palkkaturvajarjestelmalla turvataan tydntekijan oikeudet tydsuhteesta kerty-
viin saataviin tilanteissa, joissa tydnantaja on syysta tai toisesta estynyt saatavia

maksamaan. Tallaisia tilanteita voi olla esimerkiksi seuraavat:
e Tyobnantaja on asetettu konkurssiin.
¢ Tyobnantaja on kykenematon maksamaan ulosotossa olevia velkojaan.

e Tybnantaja on jattanyt ajallaan maksamatta palkan ennakkopidatykset tai
tyonantajamaksut

e Tybnantajan maksukyvyttomyys on  jollakin muulla keinolla

palkkaturvaviranomaisen selvasti todettavissa.

Vain tyosuhteinen tyontekija on oikeutettu palkkaturvaan. (Elinkeino-, liikenne- ja
ymparistokeskus 2016). Yrittdja ei siis kuulu palkkaturvan piirin, vaan joutuu sen
sijaan perimdan saataviaan joko itse, jonkin perintatoimiston kautta. Jos pelkka pe-
rinta ei tuota tulosta, on eraat saatavat, kuten verot ja tietyt vakuutusmaksut vieta-
vissa suoraan ulosottoon. Muut saatavat voidaan saattaa ulosottoon oikeusteitse.
(Oikeus.fi 2014.)
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Palkkaturvan puuttumisesta huolimatta yrittdja on kuitenkin tietyin ehdoin oikeutettu
esimerkiksi tyottomyysturvaan. Yrittaja katsotaan tyottoméaksi, jos yritystoiminta on
ollut keskeytyneena vahintaan nelja kuukautta. Luonnollisesti yrittajasta tulee tyoton
mya0s, jos han lopettaa yritystoiminnan. Yrittajalla on myés mahdollisuus liittya yrit-
tajien tyottomyyskassaan ja saada sita kautta ansiopaivarahaa yritystoiminnan paa-
tyttya. Yrittdjan on kuitenkin taytynyt olla tyottdomyyskassan jasen vahintaan 15 kuu-
kautta saadakseen ansiopdivarahaa. Tyottomyyskassaan kuulumaton yrittéja voi
hakea edellda mainittujen ehtojen taytyttyd peruspéivarahaa ja jos yrittaja ei ole oi-
keutettu peruspaivarahaan, on han kuitenkin oikeutettu tydmarkkinatukeen, silla
edellytyksella, etta han kuuluu Suomen sosiaaliturvan piiriin. Tydmarkkinatuen suu-
ruuteen ja saantiin vaikuttaa kuitenkin yrittajan kokonaistilanne ja mahdolliset muut
tulot. Sairastuessaan yrittdja voi hakea Kelasta sairauspaivarahaa, jos tyokyvytto-
myys kestaa alle vuoden. Yrittdjan sairauspaivarahaan on ehtona myés omavastuu-
aika, joka on sairastumispaiva ja sitd seuraavat kolme arkipaivaa. (Infopankki.fi
2016a.) Yrittajakaan ei siis ole taysin vailla tukiverkkoa, vaikka yrittajyyteen liittyykin
suurten mahdollisuuksien ohella myds huomattavasti suurempia velvollisuuksia ver-

rattuna tyontekijaan.
Yrittdjalla on muun muassa seuraavanlaisia velvollisuuksia:

e Perustamisilmoitus: Yrityksen perustamisesta tulee tehda ilmoitus Patentti-
ja rekisterihallituksen kaupparekisteriin. limoitus tapahtuu virallisella
lomakkeella, jolla voit samalla ilmoittaa yrityksen perustamisesta myos

verohallintoon.
e Vakuutukset:

o Yrittajaelakevakuutus on pakollinen 18-67 vuotiaille yrittgjille, joiden

tybtulo yritystoiminnasta on vahintaan 7557,18€ vuodessa.

o Jos yrityksellda on myo6s tyontekijoitd, tulee heille ottaa eldkevakuutus
sekd ryhmahenkivakuutuksen ja tyottomyysvakuutuksen sisaltava
tapaturmavakuutus. Tyonantaja on velvollinen huolehtimaan myds

tyontekijan sosiaaliturvamaksuista.
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o Pakollisten vakuutusten lisaksi myos esimerkiksi vapaaehtoinen yrittajan

tapaturmavakuutus on harkinnan arvoinen.

¢ Kirjanpito: Kirjanpidon voi hoitaa itse, tai sen voi ulkoistaa tilitoimistolle, mutta

yhta kaikki, jokainen suomalainen yrittdja on kirjanpitovelvollinen.
e Verot:

o Yritysmuoto vaikuttaa siihen, kuinka yrityksen toimintaa verotetaan.
Yrityksen perustamisilmoitusta tehdessd voidaan ilmoittautua myos
ennakkoperintarekisteriin. Verot maksetaan tulosta joka yritykselle jaa
myynnista vahennettyjen yritystoiminnan kulujen jalkeen. verot
maksetaan etukateen arvioidun verotettavan tulon mukaan. (Infopankki.fi
2016a)

o ALV: Vaikka esiintymispalkkioista ei tarvitse maksaa arvonlisaveroa, voi
artistin yritykselld olla muita tulonldhteita joista arvonlisavero on
maksettava. 1.1.2016 ja sen jalkeen alkaneiden 12 kuukauden tilikausien
ALV-velvollisuuden raja kulkee 10 000€ liikevaihdossa (Verohallinnon

ohjeistus a)

e Tybnantajan vastuu tyontekijan turvallisuudesta ja perehdytyksesta:
Tybnantajana yrittajan vastuulla on perehdyttaa tyontekija tehtaviinsa seka

tydpaikan olosuhteisiin.
(Infopankki.fi 2016a.)

Tyontekijan oikeudet ja velvollisuudet sen sijaan ovat hieman toisenlaiset. Tyonte-

kijan oikeuksiin kuuluu:

e Tybehtosopimuksen mukainen palkka ja muut ty6ehtosopimuksessa

maaritellyt vahimmaisehdot
e Lakien ja sopimusten antama suoja.
e Vapaus jarjestaytya

e Tybymparisto joka on turvallinen ja terveellinen



45(67)

Tyontekijana velvollisuuksiisi taasen kuuluu:

e Tyo6n suorittaminen huolellisesti

e Sovittujen tydaikojen noudattaminen

e Tyobnjohdon ohjeiden noudattaminen

¢ Kieltaytya kilpailevasta toiminnasta

e Liike- ja ammattisalaisuuksien pitaminen

e TyOnantajan edun huomioonottaminen
(Infopankki.fi 2016b.)

Yrittajyyden ja tyontekijyyden ei tarvitse olla toisensa taysin poissulkevia tekijoita.
Viljasen (2015) mukaan monilla ammattimuusikoilla on firma tiettyja tilanteita varten,
joissa oma firma helpottaa tulojen kasittelyd, mutta jotka muutoin toimivat alalla tyo-
suhteissa. Yksittaisen esiintymisen tapauksessa muusikko on aina joko tydntekija
tai yrittaja. Muusikko voi kuitenkin esimerkiksi toimia jossakin yhtyeessa tyontekijan
asemassa ja vaikkapa esiintya sooloartistina haissa, tai muissa juhlatilaisuuksissa,

laskuttaen nama esiintymiset yrityksensa kautta.

Vaikka yrittgjan ja tyontekijan valiset erot ovatkin tarkea vaikuttaja, se tuskin yksi-
naan on suurin tekija artistin paatoksessa perustaa yritys. Karkeasti yleistettyné on
olemassa kahdenlaisia ihmisia: yrittdjahenkisia ja ei-yrittajahenkisia. Kuten kappa-
leen alussa jo todettiin, toiset ihmiset nédkevat toimintaymparistdssaan mahdolli-
suuksia ja tarttuvat niihin riskeja tai haasteita kaihtamatta, kun taas toiset suuntau-
tuvat mieluummin riskittbmampiin vaihtoehtoihin. Kumpikaan piirre ei ole oikea tai
vaara, mutta tama vain tarkoittaa, etta toiset eivat ole kiinnostuneita yrittdjyydesta

ja toiset tahtovat perustaa yrityksen heti kun ndkevat sen mahdolliseksi.

5.1.2 Yritysmuodot

Kun yrittdjyyden tarve ja hyoty ovat silla asteella, etta yrityksen perustaminen voi-

daan katsoa jarkevaksi, taytyy artistin viela maarittaa itselleen sopiva yritysmuoto.
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Jokaisen artistin tarpeet ja tilanne musiikkialan markkinoilla voivat vaihdella suu-
resti. Yksin toimivalle laulaja-lauluntekijlle toiminimi voi olla jarkevin yritysmuoto,
kun taas viisihenkiselld rock-bandille yksittédisen toiminimen perustamiseen ei ole
mahdollisuutta. Pitkalle ehtineelle, vakaat tulonlahteet omaavalle yhtyeelle osake-
yhti6 voi olla loogisin vaihtoehto, kun taas jollekkin toiselle osuuskunta ja niin edel-
leen. Onneksi my6s yritysmuotoja 10ytyy erilaisiin tarpeisiin ja toimintamalleihin.
Muusikon yrittajyytta kasittelevassa opinnaytetydssaan, Laakso (2012) asettaa yri-

tysmuodon valinnalle seuraavia kriteereja:
e Yrityksen perustajien maara?
e Yrityksen toiminnan laajuus ja yrityskoko?
e Yrityksen perustamiseen tarvittavan pddoman maara?
e Liiketoimintaan liittyvat riskit?
e Taloudellisen vastuun jakaantuminen yrityksen sisalla?
e Yrityksen jatkuvuus?
e Yrityksen toiminnan mahdollinen laajentuminen tulevaisuudessa?

e Yritysmuotoon ja yrityksen toimintaan liittyvat verotustekijat?

Yrityksen brandi ja uskottavuus?

Vahintaan naihin edella mainittuihin kysymyksiin vastaamalla pitéisi yritysmuodon
valinnan helpottua ja sopimattomien yritysmuotojen karsiintua pois mahdollisuuk-
sien joukosta. Laakson (2012) mukaan yritysmuodon valinta tulisi tapahtua aina tar-
veldhtoisesti. Jokainen yritysmuoto vastaa hieman erilaisiin tarpeisiin ja sopii hie-
man erilaisiin lahtotilanteisiin, mutta mikaan yritysmuoto ei teoriassa ole vaihtoeh-
tona artistilta poissuljettu. Edell&a mainittuihin yritysmuotoihin liittyen Laakso (2012)

listasi seuraavia erityispiirteita ja ominaisuuksia:

Toiminimi:
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e Soveltuu yhden henkilon liiketoiminnan harjoittamiseen. Esimerkiksi
sooloartistille, tai useissa ja vaihtelevissa projekteissa tydskentelevalle

muusikolle.

¢ Mahdollistaa muun muassa esiintymisien laskutuksen suoraan esiintymisen

tilaajalta ilman valikasia.
e Toiminimella voi olla myds palkkasuhteessa olevia tyontekijoita.

e Yrittaja ei voi maksaa itselleen palkkaa, josta johtuen yrittdja ei voi antaa
itselleen luontaisetuja, maksaa itselleen verottomia kilometrikorvauksia tai
paivarahoja. Toiminimellisen yrittajan ”palkka” koostuu toiminimen tililta
tehtavista yksityisnostoista, eli toisin sanoen toiminimen varallisuus on

samaan aikaan yrittajan varallisuutta (Verohallinnon ohjeistus b.)

e Toiminimella toimiva yrittdja voi kuitenkin tehdad matkakuluista vahennykset
verotuksessaan. Matkapaivien osalta on mahdollista tehda myos
lisdvahennys, joka vastaa normaalin palkansaajan paivarahaa

(Verohallinnon ohjeistus b.)
e Soveltuu myds henkilélle, jolla on yritystoimintaa palkkatyon ohella.

e Perustaminen tapahtuu elinkeinoharjoittajan  perustamisilmoituksella.
Toiminimen on rekisterdidyttdva myos kaupparekisteriin, jos toiminimi
harjoittaa luvanvaraista toimintaa, jos toiminimella on elinkeinotoiminnalle
omasta asunnosta erillinen pysyva toimipaikka, tai jos toiminimen
palveluksessa on muita henkilditd kuin aviopuoliso, lapsenlapsi, alaikéinen

tai muuten holhouksenalainen lapsi. (Laakso 2012.)

e Toiminimellda on lainmukainen velvollisuus pitdd toiminnastaan
yhdenkertaista kirjanpitoa. Liikkeenharjoittajien on kuitenkin oikaistava

kirjanpitonsa kahdenkertaiseksi verotusta varten (Verohallinnon ohjeistus c.)

Esimerkkina artistin perustamasta toiminimesta voidaan kayttaa Cheekina parem-

min tunnetun Jare Tiihosen Tmi Poskiviihdetta (Yritystele.fi).

Avoin yhti6:
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e Avoimen yhtibn perustamiseen tarvitaan kaksi tai useampi yhtiomiesta.

Jokainen yhtiomies on osakkaana omalla panoksellaan.
¢ Avoimella yhti6lla ei tarvitse valttamatta olla hallitusta tai toimitusjohtajaa.

e Avoin yhtid perustetaan yhtiosopimuksella. Yhtiosopimuksesta taytyy kayda
ilmi, minkalaisella osuudella kukin yhtiomies on mukana. (Laakso 2012.)
Yhtion perustamisesta tulee tehda myos ilmoitus kaupparekisteriin (Patentti-

ja rekisterihallitus a.)

e Avoin yhtid voidaan perustaa myo6s ilman rahapanosta. Myds tydpanos

voidaan katsoa yhtiomiehen tarjoamaksi panokseksi.

e Kukin yhtibmies on henkil6kohtaisella omaisuudellaan vastuussa yhtion

veloista ja velvoitteista.

o Ellei asiasta ole erikseen kirjallisesti toisin sovittu, voi kukin yhtiomies tehda

sitovia oikeustoimia, joista muutkin yhtidmiehet ovat vastuussa.

e Yhtiomiehille on mahdollista maksaa palkkaa, mutta myos yksityisotot ovat
mahdollisia.

¢ Kirjanpito tehddan voimassaolevan lainsaadannén mukaisesti. Jokaisella
yhtibmiehella tarkastaa ja tutustua yrityksen kirjanpitoon. Avoimella yhtiolla
tulee olla my6s vahintaéan yksi tilitarkastaja. (Laakso 2012.)

Esimerkkinad artistin perustamasta avoimesta yhtiostd voidaan kayttaa yhtye Maj
Karman kauniiden kuvien avointa yhtiéta Yhtye Maj Karman Kauniit Kuvat Avoin
Yhti6 (Kauppalehti.fi a).

Kommandiittiyhtio:

o Kommandiittiyhti6 muodostuu aina vastuunalaisesta ja aanettomasta

yhtiomiehesta. Molempia voi olla useampia, mutta vahintaan yksi kutakin.

e Vastuunalaiset yhtiomiehet ovat vastuussa yhtion kaytdnnon toiminnasta

sekéa velvoitteista henkilokohtaisella omaisuudellaan.
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e Aanettomat yhtiomiehet toimivat ainoastaan rahoittajina. Aaneton yhtiomies
on vastuussa yhtion velvoitteista ainoastaan sijoittamallaan padomalla ja saa
vastineeksi padaomalleen vuosittain maaratyn koron, jos voittoa syntyy.
(Laakso 2012.)

¢ "Avoimen yhtidn ja kommandiittiyhtion on aina tehtava perustamisilmoitus
kaupparekisteriin. llmoitus on tehtava ennen toiminnan aloittamista. Vuoden
2016 alettua avoin yhtio ja kommandiittiyhtid syntyvat rekisteréimisella. Jos
perustamisesta on sovittu aikaisemmin eika yhtiota ole viela rekisteroity,
liittyy asiaan siirtymasaannds. Yhtio on ilmoitettava rekisteréitavaksi kolmen
kuukauden kuluessa yhtiosopimuksen allekirjoittamisesta tai yhtion
perustaminen raukeaa. Ennen vuotta 2016 perustettu rekister6imaton yhtio
on ilmoitettava rekisterditavaksi kahden vuoden kuluessa vuoden 2016
alkamisesta tai yhtio purkautuu. Yhtio purkautuu myos, jos rekisterginti
evataan edella mainitun maaraajan paattymisen jalkeen.” (Patentti- ja
rekisterihallitus a.)

e Sopimuksesta kay ilmi kunkin aanettoméan yhtiémiehen sijoittama paaoma,

kuin my6s hanen osuutensa voitoista.

e Yrityksella voi olla toimitusjohtaja, mutta lain maardamia pakollisia
toimielimia ei ole.

e Vastuunalaisille yhtiomiehille on mahdollista maksaa palkkaa, mutta myos

yksityisotot yrityksen tililtéd ovat mahdollisia.

e Avoimen yhtion tapaan kullakin yhtiomiehella on oikeus tarkistaa ja perehtya
yrityksen  kirjanpitoon,  kirjanpito  on  tehtavd  voimassaolevaa
kirjanpitolainsaadantéd noudattaen ja yrityksella on oltava vahintaan yksi
tilintarkastaja. (Laakso 2012.)

Esimerkkina artistin perustamasta kommandiittiyhtiosta voidaan kayttaa rock-yhtye
Hurriganesin Hurriganes Company Ky:ta (Kauppalehti.fi c).

Osakeyhtio:

e Osakeyhtion lahtokohtaisena tavoitteena on voitontuotto

osakkeenomistajille.
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e Suuri alkupddoman tarve ja perustajien maara voivat olla perusteena
osakeyhtion perustamiselle.
e Perustamiseen vaaditaan yksi tai useampi henkil® tai oikeushenkilo.
e Osakkaat ovat vastuussa yhtiosta sijoittamallaan rahamaaralla.
e Osakas voi olla myds tydsuhteessa yrityksen kanssa.

e Yhtion perustamista varten taytyy pitdd perustamiskokous, mutta juridisessa
mielessa yhtio perustetaan rekisterdimalla se kaupparekisteriin.

e Vaikka osakkaat ovat periaatteessa vastuussa yrityksestaan vain
sijoittamallaan paaomalla, joutuvat yrittajaosakkaat kuitenkin kaytannossa

takaamaan yrityksen velkoja tarvittaessa myds omalla omaisuudellaan.
e Osakeyhtidlla on oltava yhtiokokouksen valitsema hallitus.

e Hallitus valitsee toimitusjohtajan, jonka vastuulla yhtiobn kaytannon

paatoksenteko on.

e Osakkeenomistajat voivat saada palkkaa tyopanoksensa mukaan,

osinkotuloja tai lainaa vakuutta vastaan.

e Osakeyhtion perustamiseen tarvitaan vahintaan 2500€ osakepaaoma, joka

maksetaan yrityksen tilille. Osakepddoma voi olla myds omaisuutta.
¢ Osinkoja maksetaan voitollisen tilinpaatdksen jalkeen.

e Yhtiobn on ilmoitettava tilinpaatostietonsa kaupparekisteriin asetetun

madaraajan sisalla.

¢ Yhtidlla on oltava ainakin yksi tilintarkastaja, josta on kirjallinen suostumus ja

merkinta kaupparekisterissa. (Laakso 2012.)

Esimerkkin& artistin perustamasta osakeyhtiosta voidaan kayttaa pop-artisti Sannin

Sanni Music Oy:ta (Kauppalehti.fi a).
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Naiden lisdksi myds osuuskunta voi olla harkitsemisen arvoinen vaihtoehto. Osuus-

kunta:

e Perustamiseen vaaditaan vahintaan kolme jasenta. Perustajan on liityttava
osuuskunnan jaseneksi. Perustajat allekirjoitettavat osuuskunnan

perustamiskirjan.

e Osuuskunnan osuuspddoman maara on ennalta maaraamaton, mutta kunkin
jdsenen on otettava vahintaan yksi osuus. TA&man osuusmaksun suuruus

maaritelladn osuuskunnan saanndissa.

e Osuuskunnan jasenyytta ei voi ostaa. Jaseneksi taytyy hakea kirjallisesti.
(Lehto & Holopainen.)

e “Osuuskunnan osuuskuntalakiin perustuvana tarkoituksena ei ole tuottaa
voittoa jasenilleen, vaan sen tarkoituksena on jaseniston taloudenpidon tai
elinkeinon tukeminen harjoittamalla taloudellista toimintaa siten, etta
osuuskunnan jasenet kayttavat hyvakseen osuuskunnan tarjoamia
palveluita.” (Villa, Ossa & Saarnilehto 2007, 120)

e Osuuskunnan perustamisesta tulee tehda perustamisilmoitus

kaupparekisteriin.

e Sopii hyvin myos henkil6ille, joille yrittdjyys ei ole paatoimista. (Lehto &

Holopainen.)

e Osuuskunnalla on erikseen osuuskunnan kokouksessa valittu edustajisto
(Villa, Ossa & Saarnilehto 2017, 120-138.)

e Osuuskunnan jasenena et ole lahtdkohtaisesti vastuussa henkilokohtaisesti
osuuskunnan velvoitteista, ellei osuuskunnan saannoissa ole erikseen

saadetty lisamaksuvelvollisuudesta.

e Osuuskunnan jasenena voit harjoittaa toimintaasi tydsuhteessa
osuuskuntaan, joka voi vuokrata jasenensa tilapaiseen tai urakkaluonteiseen
tehtavaan. Osuuskunnan jasenena sinut voidaan katsoa yrittajaksi, jos olet
velvollinen vakuuttamaan itsesi p&atointasi varten yrittdjien elédkelain

mukaisesti.
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e Osuuskunta on kirjanpitovelvollinen.

e Osuuskunnan ei ole valttAméatonta valita tilintarkastajaa, jos osuuskunnan
taseen loppusumma on yli 100 000€, liikevaihto tai liikevaihtoa vastaava
tuotto on yli 200 O000€, tai jos osuuskunnan palveluksessa on

keskimaaraisesti yli kolme henkil6a. (Lehto & Holopainen.)

Esimerkkind osuuskunnasta voidaan kayttda vuonna 1996 perustettua Lilith-osuus-
kuntaa, jonka jaseniin kuuluu laaja kirjo muun muassa musiikkialan toimijoita (Li-
lith.fi).

Edella on esitetty jokaisesta yritysmuodosta vain yksi kaytannon esimerkki kustakin,
mutta tastad huolimatta on kuitenkin selvaa, etté kukin yritysmuoto soveltuu artistin
tarpeisiin. Luonnollisesti esimerkiksi freelancerina toimivan yksittdgisen muusikon on
luultavimmin jarkevinta perustaa toiminimi osakeyhtion sijaan ja vaikkapa avointa
yhtiéta kyseinen muusikko ei yksindan edes voisi perustaa. Yhtyeelle, tai jopa use-
amman yhtyeen muodostamalle kokonaisuudelle vaikkapa oman osuuskunnan pe-

rustaminen voi olla hyva vaihtoehto.

Vihreiden entinen puheenjohtaja ja Helsingin kaupunginvaltuutettu Osmo Soinin-
vaara (2009) esitti blogissaan idean, jonka mukaan muusikoiden olisi jarkevaa pe-
rustaa kustannustoimintaan keskittyvia osuuskuntia, joiden toiminnan paapaino olisi
musiikin myynti ja jakelu nettikaupan kautta. Toki tallaisen osuuskunnan kautta olisi
mahdollista hoitaa myo6s esiintymisien laskutus ja oheistuotemyynti kokonaisuudes-
saan. Samainen Soininvaaran (2009) blogimerkinta aiheutti keskustelua, jossa tuo-
tiin esille my6s ajatukseen kohdistuvaa kritiikkid. Kritiikissa tuotiin muun muassa
esille huomio esimerkin mukaisen osuuskunnan sisédisesta hierarkiasta ja dynamii-
kasta, tarkennettuna siitd kuinka kenenkin osuuskunnan jasenen tuotetta markki-
noidaan ja kuinka kunkin jasenen ty6panos ja menestys otetaan huomioon. Nama
ovat seikkoja jotka voivat pahimmillaan johtaa vakaviin sisdisiin kiistoihin ja eriarvoi-
suuteen, mutta samaan aikaan toimivimmillaan osuuskunta voi erittdin tehokas ja

kevyt muoto toimia yrittajana.

Mitd kappaleen alussa mainittuihin artistin tarpeisiin siis tulee, voivat ne vaihdella

eri artistien valilla, joten yleistyksia tietyn yritysmuodon sopivuudesta kaikille artis-
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teille tulisi valttda. Johtopaatoksena todettakoon, ettd kullakin yritysmuodolla on hy-
vat ja huonot puolensa, joten yrittdjyyttéa on turha valtella yrittdjyyden mahdollisiin
riskeihin liilkaa takertuen. Sen sijaan jaa artistin vastuulle tarkastella omia tarpeitaan
seka tilannettaan, ja punnita niiden perusteelta milla yritysmuodolla olisi eniten tar-
jottavaa. Vaikka ilman yritystakin on taysin mahdollista parjata, ei yrittajyytta ole
myoskaan periaatteenomaisesti valtelld, jos yrittdjyyden tarjoamat edut ylittavat sii-
hen liittyvat riskit.

5.2 Laskutuspalvelut

Suomessa toimii talla hetkella useita eri laskutuspalveluita. Laskutuspalveluista voi-
daan eri yhteyksissa kayttad myos nimityksia palkkiopalvelu tai laskutuskanava. Ar-
tisti voi hyddyntaa laskutuspalvelua esiintymispalkkioiden laskuttamiseen. Jos palk-
kio maksetaan artistille palkkana, sisaltyy laskutuspalveluiden tarjoamiin palveluihin
laskuttamisen lisaksi myds palkan tydnantajakulujen maksu. Periaatteessa moni ti-
litoimisto pystyy tarjoamaan samat palvelut, mutta tilitoimistoista laskutuspalvelut
erottaa toisistaan se, etta laskutuspalvelua kayttédessa artisti ja laskutuspalveluyritys
voivat sopia myos tydsuhteen muodostumisesta vélilleen. (Verohallinnon ohjeistus
2016b.)

Laskutuspalveluiden valilla on pienia eroja, joita kasitellddn myohemmin téssa lu-
vussa, mutta riippumatta palvelusta, on toimintaperiaate kaikilla paapiirteittain seu-

raava:

e Luonnollinen henkild (tyontekija) tekee tydsopimuksen laskutuspalvelua
tarjoavan yrityksen (laskutuspalveluyritys) kanssa, joka on oikeudelliselta
muodoltaan osakeyhtio tai osuuskunta.

e TyOntekijd tarjpaa omaan ammattitaitoonsa perustuvaa palvelua
rajoittamattomalle  asiakasjoukolle  (toimeksiantajat), joka koostuu
kotitalouksista ja/tai yrityksista.

e TyoOntekija vastaa itse tyon suorittamisesta asiakkaalle.

e TyOntekijd vastaa itse palvelunsa markkinoinnista ja asiakkaiden
hankinnasta.
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e Asiakkaat maksavat korvauksen tehdysta tydstéa laskutuspalveluyritykselle.

e Laskutuspalveluyritys maksaa asiakkaan maksaman korvauksen edelleen
omalla palkkiollaan vahennettyna tyontekijalle.

e Korvaus voidaan maksaa palkkana, josta laskutuspalveluyritys hoitaa
tydnantajan velvoitteet eli toimittaa ennakonpidatyksen, maksaa tydnantajan
sosiaaliturvamaksun ja antaa vuosi-ilmoituksen. (Verohallinnon ohjeistus
2016b.)

Musiikkialalla ja artistitoiminnassa osapuolten suhteiden ja sen myéta velvollisuuk-
sien maarittely voi olla toisinaan sekavaa. Laskutuspalveluita kayttadessa artisti voi
saada rahansa palkkana tai tyokorvauksena riippuen eri osapuolten suhteista toi-
siinsa, tai tehdyn tyon tydsuhteisuuden tunnusmerkkien tayttymisesta. Palkan mak-
suun liittyy olennaisena osana tytnantajavelvoitteiden hoitaminen, joka lisda yhta-
|66n viela yhden tason. Verohallinnon ohjeistuksen (2016b) mukaan, jos asiakkaan
ja tyontekijan valinen toiminta tayttaa tyosuhteen tunnusmerkit, tulee talloin asiak-
kaan maksamasta suorituksesta palkkatuloa, josta asiakkaan on talléin maksettava
tydnantajakulut. Jos asiakkaan ja tyontekijan valille sen sijaan ei synny tydosuhdetta,
on tydntekija vapaa sopimaan tydsuhteesta laskutuspalvelun kanssa, jolloin palkan
sivukulujen maksamisen vastuu ja tyonantajan rooli siirtyy laskutuspalvelulle. Sel-
vennyksen vuoksi, elavan musiikin maailmaan siirrettyna tassa esimerkissé artisti

on tydntekija ja esiintymisen tilaaja asiakas.

Friman ja Komi (2010) antavat esiintyvalle artistille suunnatussa sosiaaliturvaop-

paassaan tydsuhteelle seuraavanlaisia tunnusmerkkeja.

e Tyon tekeminen tydnantajan lukuun palkkaa tai muuta vastiketta
vastaan.

e TyOnantaja maaraa tyonteon ajan ja paikan.

e TyOnantaja antaa yleensd tyohon tarvittavat laitteet ja muut
tarvikkeet, mutta poikkeuksiakin l6ytyy. Esimerkiksi muusikoilla
on omat instrumenttinsa.

e Tybnantaja valvoo ja johtaa tyota esimerkiksi antamalla ohjeita
ja maarayksia tyontekoon.



55(67)

e \Vuokraty6ssa tata oikeutta kayttda tyOnantajan puolesta
kayttajayritys (esim. ravintola, jonne ohjelmatoimisto on myynyt
muusikon keikalle).

e Oikeus saada palkkasaatavansa palkkaturvasta, jos palkkaa ei
makseta.

e Oikeus sairausajan palkkaan.

e TyOnantaja paattaa mahdollisesta sijaisesta.

e TyOnantaja ottaa tyontekijalle tydelakevakuutuksen.

e Tyo6skentelya muille tydnantajille on tydsuhteen aikana rajoitettu.

e Oikeus tyottomyysturvaan tyosuhteiden valilla.

Yrittdjyys sen sijaan on maaritelty seuraavin tunnusmerkein:
o "Tyota tehdaan asiakkaalle tai toimeksiantajalle.

e Tyo6sta maksetaan palkkio tai tydkorvaus, jonka yrittaja yleenséa
laskuttaa toimeksiantajalta.

e Jos palkkio jaa saamatta, sen voi laittaa perintaan.

e Tyo6skentelysta aiheutuvia kuluja ei korvata erikseen, vaan ne

siséllytetaan palkkioon.

e Jos yrittdja ei tee sovittua tyota esimerkiksi sairauden vuoksi,

korvausta ei makseta.
e Mahdollisuus kayttaa apulaista tai sijaista.
e EityOaikasuojaa eika erillisia vuosilomakorvauksia.
e Toimeksiantaja ei rajoita muille tydskentelya.

e Taydellinen taloudellinen riski.
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e Yrittajan elakevakuutus.
e Ennakkoverolippu ja ennakkoperintéarekisteriote.

e Yrittdja hankkii itse tarvittavat laitteet, tyovélineet seka tytssa

tarvittavat materiaalit.”

Tata listausta tarkastellessa voidaan huomata, etta artistin nakokulmasta seka yrit-
tajyydesta ettd tydsuhteisuudesta l6ytyy piirteitd. Kun puhutaan artistin ja yksittaisen
esiintymisen tilaajan, eli esimerkiksi baarin valisesta sopimuksesta, tilaaja maarittaa
tydnteon ajan ja paikan. Muusikoilla voi olla omat soittimet, mutta tilaaja tarjoaa
esiintymistilan lisdksi usein muun muassa &anentoiston ja esiintymisvalaistuksen,
joiden voidaan katsoa olevan tydhon tarvittavia "tarvikkeita ja muita laitteita”. Tilaaja
harvoin puuttuu siihen, kuinka ja mita musiikkia artisti esittdd, mutta tilaajalla on
muuten oikeus johtaa tyota esimerkiksi keskeyttamalla esiintyminen tarvittaessa.
Artistin tyohon ulottuu my6s esiintymislavan ulkopuolelle ja tilaajalla on mahdolli-
suus antaa ohjeita ja maarayksia esimerkiksi siitd, kuinka artistin tulee toimia ennen
ja jalkeen esiintymisen. Tilaajalla on my0Os oikeus paattaa sijaisesta, eli hankkia so-
vitulle ajankohdalle toinen esiintyja, jos artisti on syysta tai toisesta estynyt suoritta-

masta esiintymistaan.

Toisaalta voidaan ndhda, etta esiintymispaikka/tilaaja on asiakas tai tyon toimeksi-
antaja. Tilaaja vaatii lahes aina esiintymispalkkion laskuttamista, ja alalle vakiintu-
neen tavan mukaisesti tydskentelystéa aiheutuvat kulut sisallytetaan usein palkkioon.
Jos artisti joutuu perumaan esiintymisensa vaikkapa sairauden takia, ei tapahtumat-
tomasta esiintymisesta tavanomaisesti makseta palkkiota. Yhtyeen tapauksessa,
jos joku jasenista kuitenkin on estynyt esiintymasta, on yhtyeen mahdollista kayttaa

sijaista. Artisteilla ei yleensa ole myodskaan minkaanlaista tydaikasuojaa.

Esiintymisen tilaaja vaatii useimmiten siis palkkion laskuttamista ja kieltaytyy siten
tyonantajan roolista, vaikka esiintyminen tayttaisikin tydsuhteen maaritelmét. Esi-
merkiksi Suomen Palkkiopalvelu (Palkkiopalvelu.fi) niminen laskutuspalveluyritys
taasen ilmoittaa verkkosivuillansa, ettei toimi miss&éan tilanteessa tydnantajan ase-

massa, mutta sisallyttaa silti palveluihinsa laskutetun palkkion maksamisen palkan
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muodossa, jolloin Suomen Palkkiopalvelu maksaa palkkiosta myo6s palkan tyonan-
tajakulut. TAméa kertookin jo paljon suhteiden sekavuudesta artistin tapauksessa,

joka tuo esille my6s mainittuja laskutuspalveluiden eroja.

Kuten Verohallinnon ohjeistuksesta (2016b) kay ilmi, on artistin ja laskutuspalvelun
mahdollista sopia tydsopimus keskenaan. Koska Suomen Palkkiopalvelu (Palk-
kiopalvelu.fi) kuitenkin varsin selkeasti kieltaytyy esiintymasté tyonantajana, ei hei-
dan kanssaan liene olevan kaytanndssa mahdollista solmia tydsopimusta. Suomen
palkkiopalvelun oma ndkemys maksettavan korvauksen muodosta on, etté se mak-
setaanko korvaus palkkana vai tydkorvauksena riippuu siita, tehdaanké tyo tyésuh-
teessa vai toimeksiantona. Laskutuspalvelu Ukko (Ukko.fi) taasen ilmoittaa ainoas-
taan maksavansa laskutetut esiintymispalkkiot muusikoille palkkana. Tosin tydsuh-

teen muodostumisesta ei ole mainintaa mydskaan laskutuspalvelu Ukon ohjeissa.

Sekavaa tilannetta pyrkii tiivistAmé&an aiheen parissa aktiivisesti toimiva Freelan-
cemuusikot Ry, jonka verkkosivuilla julkaistiin alun perin Lehtisen (2009) kirjoittamia
vastauksia muusikoiden yrittajyyteen liittyvistd kysymyksista. Kyseisissa vastauk-
sissa sanotaan, ettd muusikon on mahdollista sailyttaa tydsuhteinen, eli palkansaa-
jan status, vaikka kayttaisikin laskutuspalveluita, mutta talléin vain tarkan tyonanta-
jan méaarittely voi olla hankalaa.

Muusikkojen liiton verkkosivuilla julkaistiin kuitenkin tuoreempi Kuoppaméen (2016)
kirjoitus, joka antaa vuoden 2016 tilannekuvan, eika se nayta jarin valoisalta artistien
nakokulmasta. Kaytanndssa tilanne on se, ettd viranomaisilla ei edelleenkaan ole
yhtendistd voimassaolevaa ohjeistusta, mika tarkoittaa sita, etta on entista enem-
man tulkitsevasta viranomaisesta kiinni, katsotaanko artisti tyontekijaksi vai yritta-
jaksi. Kuoppamaéki (2016) jatkaa, etté jo yksittdinen vastaanotettu tydkorvaus tai las-
kutuspalvelun kautta saatu palkka vailla selke&sti osoitettavaa tydnantajaa voi tehda
artistista viranomaisen silmissa yrittajan. Kuoppamaki (2016) ohjeistaakin artisteja
siis nykytilanteen vallitessa ainakin varmistamaan, etta jokaiselle tydsuhteelle pys-
tytddn osoittamaan tybnantaja ja, ettd saatu korvaus on varmasti palkkaa eika tyo-
korvausta olettaen siis, etta artisti on halukas tulemaan kohdelluksi tyontekijana

myds viranomaisten taholta.
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6 LOPUKSI

Mika lopulta on rahan rooli musiikissa? Valttdmaton paha? Uhka vai mahdollisuus?
Vastaus riippunee paljon siitd kenelle nama kysymykset esittaa. Toiset artistit van-
novat puhtaiden taiteellisten motiivien nimeen ja toiset taas eivat vaivaudu juurikaan

peittdmaan rahan merkitysta ja vaikutusta.

Totuus on kuitenkin se, etta esimerkiksi esiintyessaan tai aanittaessaan ja julkais-
tessaan musiikkiaan artisti joutuu vakisinkin tekemisiin my6s rahan kanssa, halusi
sita tai ei. Valttamaton on siis varmasti oikea vastaus, mutta hyvyys tai pahuus on
tulkinnanvaraista. Kun tama on todettu, voisi ilmeisena johtopaéattksena pitaa aja-
tusta siita, etta koska rahan kanssa joutuu olemaan tekemisisséa, niin miksi ei myos
opettelisi kasittelemaan sita oikein? Mielenkiintoinen esimerkki tasta on kanadalai-
nen metalliyhtye KEN Mode. Heidan l&ahestymistapansa yhtyetoimintaan on kasi-
tella yhtyetta yrityksena (Matthewson 2015). Matthewsonin (2015) artikkelista kay
ilmi, kuinka hyvin yksinkertaisilla ja pienilla teoilla rahan kasittelyd voidaan helpot-

taa, kunhan vain raha-asioiden hoitoon on ensin otettu oikeanlainen asenne.

On kuitenkin hyvin ymmarrettavda miksi muusikot eivat valttdamatta ole kiinnostu-
neita artistiuden taloudellisesta puolesta. Musiikkiharrastus aloitetaan usein innos-
tuksesta musiikkiin ja palavasta halusta ilmaista itsedéan ja luoda musiikkia. Soitta-
minen aloitetaan myds useimmiten nimenomaan harrastuksena. Harva musiikkia
soittava henkild on aloittanut soittamista yksinomaan rahan tienaaminen tai paivatyo
muusikkona mielessaan. Myonnettakoon, etta "tahteys” on varmasti monen aloitta-
van ja pitemmalle ehtineen muusikon haaveena, mutta harva tuskin yhdistaa tata
haavetta yrittdjamaiseen tulostavoitteellisuuteen ja suunnittele uraansa kayttaen ra-

haa menestyksen mittarina.

Vaistamatta vaikuttaa kuitenkin silta, ettda musiikkibisneksen murroksen myota artis-
tien on nykyisin vield entista tarkeampaa kartoittaa jo hyvin aikaisessa vaiheessa
tavoitteensa ja aloittaa rakentamaan uraansa néiden tavoitteiden pohjalta. Se, soit-
taako artisti vain omaksi ilokseen, vai pyrkiikd artisti esiintym&an julkisesti ja julkai-
semaan &anitteita, vaikuttaa suuresti siihen minkalaista osaamista hanelta vaadi-
taan. Kuten on jo todettu, jalkimmaisen vaihtoehdon my6ta artisti joutuu tekemisiin

rahan kanssa, ja artistitoiminnasta kertyvien tulojen kasittely voi olla pahimmillaan
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hyvinkin sekavaa, kuten luvusta 5.2 Laskutuspalvelut kavi ilmi. Tallgin vaaditaan
kasvavissa maarin tietamysta esimerkiksi tdssa opinnaytteessa kasitellyista ai-
heista. Ja vaikka ei puhuttaisikaan pelkastaan tulojen kasittelystd, vaaditaan artis-
teilta ammattimaisuutta yha aikaisemmin, jos artistilla on kunnianhimoa menestya

musiikkialla.

Nykyaan pitdd tehda enemman itse ja myyda niin sanotusti valmista
pakettia levy-yhtion julkaistavaksi tuudittautumatta yhtaan siihen valta-
vaan tukirakenteeseen, joka tassa jarjestelmassa oli vielad joskus ole-
massa. Tama pakottaa myos oppimaan erilaisen paletin muita musiik-
Kiin liittyvia taitoja: tuotantoa, sovitusta, miksausta ja niin edelleen.
(Niemi 2016.)

Niemi (2016) viittaa mainitsemallaan tukirakenteella musiikkibisneksen toimijoihin,
jotka etenkin ennen musiikkibisneksen murrosta hoitivat nykyista suuremman osan
muun muassa aanitetuotantoon liittyvistd vastuista. Onneksi alan kehittymisen
myo6ta myos aiheeseen liittyvaa koulutusta on enemman tarjolla. Esimerkiksi Joen-
suun Popmuusikoiden hallinnoima Pumppu013 -hanke pyrkii tarjoamaan koulutusta
suurelta osin samoista aiheista, kuin mita tdssa opinnaytteessa on kasitelty (Haa-
palainen 2014). Artistitoiminnan voidaan siis katsoa jatkuvasti ammattimaistuvan ja
kallistuvan enemman liikketoiminnan suuntaan, jolloin vastuu omasta menestyksesta

on yha kasvavissa maarin artistin omissa kasissa.

Artistitoiminnan taloudellisen puolen haltuunotto ei kuitenkaan siis valttamatta ole
kaikille mieluisa asia. Vastauksena tdhan ongelmaan voidaan pitda vihdoin Suo-

meenkin rantautunutta manageritoimintaa.

Artistien tulot eivat enaa tule vain levymyynnista ja keikoista, vaan nii-
den oheen pitdd keksid uusia ratkaisuja. Meidan rooli on |6ytaa niita.
Samalla pitdéd pyorittaa artistin brandia ja toisinaan myads artistin yhtiéta.
(Hautala 2015.)

Kuten Hautalan (2015) tiivistyksesta voidaan pé&éatelld, on artistien siis mahdollista
ulkoistaa musiikin saveltamiseen ja esittamiseen liittymattomiad toiminnan osia ma-
nagerille. Talléin artisti voi keskittyd toimintansa taiteelliseen puoleen, jota l&hes

poikkeuksetta voidaan pitaa artistien vahvuutena.
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Tunnetusti Suomesta on l&ht6isin etenkin useita raskaan musiikin artisteja, jotka
ovat menestyneet hyvin myds ulkomailla. Artistin talouden ja muiden toimintaan liit-
tyvien asioiden hoito kotimaan sisélla on itsessaan paljon tietoa ja taitoa vaativa
asia, mutta monien artistien tavoitteena on myds kansainvélinen toiminta, jolloin
myo6s vaaditun tiedon ja taidon mittasuhteet kasvavat entisestaan. Talléin myés ma-
nagerin tarve ja merkitys toiminnassa korostuu. Manageritkin saavat kuitenkin tu-
lonsa muiden musiikkialan toimijoiden tapaan artistin tuloista (Jukarainen 2015), jo-
ten ehka tasta syystd managerit ovat toistaiseksi olleet padasiassa keskivertoa suu-

rempaa suosiota nauttivien artistien yksinoikeus.

Taman opinnaytteen johdannossa esitettiin vaittama, ettei mikaan tulojen kotiutta-
mismuoto ole valttamatta oikotie onneen ja vaurauteen. Tuolla véitteella viitattiin iro-
nisesti siihen, etta mikaan kotiuttamismuoto ei poista sita, etta esimerkiksi esiinty-
mispalkkiosta joutuu maksamaan verot, olipa palkkio kuinka suuri tai pieni tahansa.
Sama koskee vaikkapa oheistuotemyyntid. Samoin tdssa opinndytteessa on esitetty
kahdensuuntaisia vaittamia tulojen kotiuttamisen helppoudesta. Naita vaittamia voi-
daan perustella ja avata toteamalla, etta periaatteen tasolla tulojen kotiuttaminen on
yksinkertaista, mutta tietyt osa-alueet voivat kayda hyvinkin monimutkaisiksi. Tama
korostuu sellaisten artistien kohdalla, joilla ei ole yritysta, tai joilla ei ole ohjelmatoi-
mistoa tai vaikkapa levy-yhtiota taustaorganisaationa. Usein téhan joukkoon kuulu-
vien artistien artistitoiminnasta kertyvat tulot ovat myds satunnaisia. Vaikka se voi
kuulostaakin varsin synkalta, talle itsenéisesti toimivalle artistijoukolle ei etenk&an
nykytilanteessa tunnu todellakaan olevan oikoteitd menestykseen. Ja vaikka suuri
menestys ei olisikaan tavoitteena, vaaditaan silti etenkin heilta tata usein mainittua

tietoa ja osaamista toiminnan lakienmukaiseen harjoittamiseen.

Yleiseksi ohjeeksi ndille itsendisesti toimiville artisteille voidaan antaa suhtautua ar-
tistitoimintaan KEN Moden esimerkin mukaan yritystoiminnan tapaan (Matthewson
2015). Taméan ei valttamatta tarvitse tarkoittaa yrityksen perustamista, tai kaupalli-
suuteen pyrkimista, jos se ei sovi artistin brandiin, vaan esimerkiksi toiminnan suun-
nitelmallisuutta ja budjetointia sek& ajan tasalla pysymista toimintaan vaikuttavista
laeista ja alan ilmi6ista. Vaikka artistin musiikki edustaisi kuinka marginaalista tyyli-
lajia tahansa, ei ammattimaisuudesta voi nykypaivana olla haittaa yhdellekaan ar-

tistille, joka pyrkii luomaan itselleen kestavaa uraa alalla.



61(67)

Elamme musiikkibisneksessa viela ajanjaksoa, jota vuosituhannen vaihteen murros
vahvasti leimaa ja on mielenkiintoista seurata mihin ala kehittyy vaikkapa seuraavan
kymmenen vuoden aikana. Kuten sanottu, tietyt tahot karsivat nykytilanteesta toisia
enemman, mutta on hyvin hankala vetaa tarkkoja johtopaatoksia siita, onko ongel-
mien ydin alan rakenteessa ja toimintamalleissa vai lainsdadanndssa. Molemmat
ovat kehittynee pitk&n ajan saatossa, eikd kummankaan rakenteita ole enda tassa
vaiheessa kovin yksinkertaista muuttaa. Vaikka musiikkialalla tapahtuneet muutok-
set aiheuttavat viela osallisille padnvaivaa, ei musiikin kuluttaminen ja siita nauttimi-
nen liene koskaan ollut yhtéa vaivatonta kuin vuonna 2016. Ehka kehittynyt teknolo-
gia ja helpottunut musiikin kulutus johtavat kuitenkin aikanaan musiikkibisneksen

uuteen kultakauteen, kunhan sen kasvukivuista on ensin selvitty.
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