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POVZETEK

Zaradi zapletenosti poslovanja na tujih trgih in zaradi tveganj, ki se pojavljajo v
mednarodni menjavi, so se razvili finan¢ni instrumenti, ki podjetjem olajSajo nastop na
tujih trgih. V diplomskem delu obravnavamo financiranje mednarodne trgovine s
faktoringom in forfaitingom. Izvozniki se pri izvozu blaga ali storitev sreCujejo z
razlicnimi zahtevami uvoznikov, ki pa jih zaradi obravnavanih dveh instrumentov
financiranja lazje obvladujejo in tako povecujejo svojo konkurencnost.

V teoreticnem delu diplomskega dela opisujemo splosne znalilnosti faktoringa in
forfaitinga kot instrumentov financiranja mednarodnih poslov, njune prednosti in
slabosti, vrste faktoringa v mednarodni menjavi, tveganja, ki jih lahko obvladujemo z
njuno uporabo, ter stroSke obeh instrumentov.

Zaradi redkih poslov forfaitinga v empiricnem delu obravnavamo le faktoring kot
obliko financiranja mednarodne menjave. Ugotavljamo povezavo med visino
mednarodne menjave in vi§ino mednarodnega faktoringa za ¢lanice EU. V nadaljevanju
empiri¢ne analize ugotavljamo povezavo med BDP in deleZem faktoringa v mednarodni
menjavi. Primerjamo tudi stroSke financiranja s faktoringom v primerjavi z ban¢nim
kreditom in predstavljamo pogodbo o faktoringu ter njene znacilnosti.

Kljuc¢ne besede: mednarodna menjava, financiranje, faktoring, forfaiting, tveganja,
stroski.

ABSTRACT

Due to the complexity of business in foreign markets and due to the risks that arise in
international trade, financial instruments that facilitate the performance of businesses in
foreign markets were developed. In this thesis we discuss the financing of international
trade with factoring and forfaiting. In the process of exports of goods and services
exporters meet with various requirements of importers, however, due to the discussed
two instruments of funding they manage them easier and thus, enhance their
competitiveness.

In the theoretical part of the thesis, we describe the general characteristics of factoring
and forfaiting as instruments of financing international transactions, their advantages
and disadvantages, types of factoring in international trade, risks that can be managed
by their use, adn the costs of both instruments.

Due to the scarce forfaiting transactions, the empirical part deals only with factoring as
a form of financing international trade. We establish a link between the amount of
international trade and the level of international factoring for the EU. In the
continuation of empirical analysis we investigate the link between the GDP and the
share of factoring in international trade. We compare the cost of financing through
factoring with a bank credit and present contract on factoring and its features.

Key Words: international trade, financing, international factoring, forfaiting, risk, costs,
factoring contract.
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1 UVOD

1.1 Opis podroc¢ja in opredelitev problema

Nastopanje podjetij na tujih trgih je kljunega pomena, vendar ne brez ustreznih
finan¢nih instrumentov, s katerimi se zavarujejo pred morebitnimi izgubami iz naslova
neplacil kupcev v tujini. Placilni pogoji so temeljni element konkurencnosti v
mednarodnem poslovanju (Falatov, 1997).

Faktoring in forfaiting sta instrumenta financiranja in zavarovanja poslov. Mednarodni
faktoring je pogodba med faktorjem in izvoznikom, kjer faktor odkupi kratkorocne
terjatve izvoznika. Je alternativa zavarovanj izvoznih kreditov, kreditiranja banke ter
kratkoro¢nih premostitvenih kreditov. Faktoring odpravlja neplacila s strani tujih
kupcev in omogoca izvozniku izboljsati likvidnost ter njegovo konkurenénost na trgu.
Faktoring se uporablja za financiranje kratkoro¢nih terjatev z zapadlostjo med 180 in
360 dni (Kenda 2001, 115).

Pri forfaitingu gre za prodajo srednjerocnih in dolgoro¢nih izvoznih terjatev. Forfaiting
je finan¢ni instrument, ki se uporablja za posel prodaje izvoznih terjatev banki, pri
¢emer prodajalec terjatve ne prevzema nobenega tveganja. Forfaiting je primeren za
financiranje izvoza kapitalskih dobrin, financiranje projektov in investicijske opreme s
srednjero¢no in dolgoro¢no zapadlostjo od 180 dni do 7 let (Export.gov, 2015).

S faktoringom in forfaitingom podjetja tudi upravljajo poslovna tveganja. S faktoringom
se zmanjSuje valutno tveganje ter tveganje neplacila terjatve. Prav tako je izvoznik
zavarovan pred morebitno uvoznikovo insolventnostjo in pred politicnimi ter
transfernimi tveganji. Tudi s forfaitingom podjetja zmanjSujejo politi¢no in komercialno
(kreditno, transferno) tveganje.

V teoreticnem delu diplomskega dela bomo predstavljali pojmovno razliko med
mednarodnim faktoringom in forfaitingom ter razliko glede smotrnosti uporabe teh
dveh finan¢nih instrumentov.

V empiri¢ni analizi bomo preverjali povezavo med viSino mednarodne menjave in
viS§ino mednarodnega faktoringa za ¢lanice EU, prav tako bomo iskali povezavo med
BDP-jem in delezem faktoringa v mednarodni menjavi. Primerjali bomo tudi stroske
financiranja s faktoringom v primerjavi z ban¢nim kreditom in predstavili pogodbo o
faktoringu ter njene znacilnosti.



1.2 Namen, cilji in hipoteze raziskave

Namen diplomskega dela je raziskati in pojasniti pojma faktoring ter forfaiting ter njun
pomen v mednarodnem poslovanju. Tema je zanimiva za tiste, ki se pri svojem delu
srecujejo s prodajo na tuj trg ali z nabavo blaga iz tujine. Tako v vecini primerov
procesa nabave blaga iz tujine podjetje nastopa kot tvegani subjekt, saj si tuji dobavitelji
ne morejo dovolj hitro pridobiti bonitetne ocene in drugih finan¢nih podatkov podjetja
uvoznika, ki vplivajo na ugodnost ali neugodnost placilnih pogojev ter na nabavno ceno
blaga. Podjetje — izvoznik se sreCuje tudi s tveganji neplacila izvozenega blaga.

V diplomskem delu bomo prikazali razliko med faktoringom in forfaitingom, opredelili
njune prednosti in slabosti, na kratko opisali razvoj obeh instrumentov, predstavili
subjekte, ki sodelujejo pri poslih ter naredili primerjavo kljucnih znacilnosti obeh
finan¢nih instrumentov. V empiricnem delu diplomskega dela bomo izvedli Studijo
primera pogodbe o faktoringu faktorja »x« in prikazali ponudbo — izra¢un stroskov
faktoringa za dejanski posel prodaje blaga v tujino in primerjavo stroskov faktoringa s
stroski kratkoro¢nega kredita. Analizirali bomo tudi podatke o ustvarjenem prometu
faktoringa v mednarodni menjavi drzav ¢lanic Evropske unije (EU) in jih primerjali s
celotnim obsegom mednarodne menjave ter velikostjo BDP-ja ¢lanic EU.

Cilj diplomskega dela so:

opredelitev pojmov faktoring in forfaiting;

e opredelitev subjektov, ki sodelujejo pri poslih faktoringa in forfaitinga;

e opredelitev pomena faktoringa in forfaitinga za podjetja, ki so aktivna v
mednarodni menjavi;

e analiza prednosti in slabosti mednarodnega faktoringa ter forfaitinga;

e Studija primera mednarodnega faktoringa, vklju¢no z analizo stroskov;

e analiza podatkov o ustvarjenem prometu z mednarodnim faktoringom v drzavah
¢lanicah EU.

V diplomskem delu bomo preverjali naslednje hipoteze:

o HI: Visja kot je mednarodna menjava, vecji je delez prometa ustvarjenega z
mednarodnim faktoringom.

e H2: Visina in sprememba BDP-ja v EU-10 sta povezani z delezem
mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi.

o H3: Faktoring je drazji od kratkorocnega kredita.

! Drzave, ki so se EU pridruzile leta 2004: Ciper, Ceska, Estonija, Latvija, Litva, Madzarska, Malta,
Poljska, Slovaska, Slovenija.



1.3 Predpostavke in omejitve

Predpostavke:

e Zaradi vse vecjega pomena mednarodne trgovine predpostavljamo, da sta
poznavanje in uporaba instrumentov mednarodnega faktoringa ter forfaitinga pri
vstopu na tuje trge za podjetja zelo pomembna.

e Prednosti, ki jih faktoring in forfaiting prinasata kot instrumenta zavarovanja, so
klju¢nega pomena za zavarovanje pred tveganji, ki se pojavljajo s prodajo blaga
in storitev na tuje trge.

e 7 mednarodnim faktoringom in forfaitingom se podjetja izognejo Stevilnim
tveganjem, ki se pojavijo ob sklenitvi posla na tujem trgu.

Omejitve:

e V diplomskem delu se bomo omejili na faktoring in forfaiting kot instrumenta
financiranja mednarodne trgovine.

e Pri mednarodnem faktoringu in forfaitingu je treba upostevati tudi pravni vidik,
vendar se bomo bolj omejili na obravnavo njunih ekonomskih vidikov.

¢ Omejitev nam predstavlja pridobivanje empiricnih podatkov, iz katerih bi bilo
mogoce izvedeti, v kakSni meri se dejansko podjetja (na globalni ravni) odloc¢ajo
za mednarodni faktoring in forfaiting.

e Ena od omejitev je tudi ta, da se pri svojem delu Se nismo srecali s konkretnimi
posli mednarodnega faktoringa ter forfaitinga, ki so predmet diplomskega dela.

e Kot omejitev bomo upoStevali tudi relativno slabSo razvitost faktoringa ter
forfaitinga v Sloveniji.

e Empiri¢ni del diplomskega raziskovanja bo obsegal zgolj faktoring. Forfaiting
bo v empiri¢nem delu izvzet, saj so posli forfaitinga v Sloveniji redki.

1.4 Uporabljene metode raziskovanja

V diplomskem delu bomo uporabili tako sekundarne podatke iz domacih in tujih
spletnih ter knjiZnih virov ter primarne podatke iz domace poslovne prakse. Pri pisanju
diplomskega dela bomo uporabili naslednje metode raziskovanja:

Za preverjanje Hipoteze 1 bomo uporabili metodo komparacije. Primerjali bomo viSino
mednarodne menjave z obsegom mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi za
drzave EU. Preverili bomo, ali se z vi§jo mednarodno menjavo visa tudi obseg
mednarodnega faktoringa.

Za preverjanje Hipoteze 2 bomo uporabili metodo komparacije. Primerjali bomo delez
mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi z viSino BDP-ja drzav EU-10.
Hipotezo bomo potrjevali, prvi¢ z iskanjem povezave ali pove¢anje BDP-ja pomeni tudi
povecanje deleza faktoringa v mednarodni menjavi (in obratno) ter drugi¢ ali vi§ji BDP
pomeni vi§ji delez faktoringa v mednarodni menjavi.

Za preverjanje Hipoteze 3 bomo uporabili metodo komparacije. Primerjali bomo ceno
faktoringa z drugo obliko financiranja. V primeru, da so stroSki faktoringa visji od
stroSkov najema kratkoro¢nega kredita pri poslovni banki, bomo hipotezo potrdili.
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2 FINANCIRANJE MEDNARODNIH POSLOV

2.1 Tveganja v mednarodnem poslovanju

Dubrovski (2006, str. 147) tveganje opredeljuje kot moznost nastopa nepri¢akovanega
dogodka, moznost nastopa drugacnega dogodka, kot se je predvidevalo ali nastopa
dogodka ob drugem casu.

Literatura obravnava naslednja tveganja v mednarodnem poslovanju:

Nekomercialna tveganja so tveganja, ki so tezko predvidljiva ter jih tezko preprecimo.
KaZzejo se kot vi§ja sila in ne izhajajo iz poslovnega obnasanja kupca oziroma dolZnika.
To so predvsem tveganja, ki so znacilna za poslovanje v ekonomsko manj razvitih in
politicno manj stabilnih drzavah — lahko pa se pojavijo tudi v razvitih gospodarstvih
(SPIRIT, 2015). Med nekomercialna tveganja spadajo tudi riziki neplacila in razdrtja
pogodb s strani drzav, vlad in drugih javnih institucij, moratorij na placila, prepoved
uvoza blaga in storitev.

Zbasnik (2001, str. 231) opredeljuje nekomercialna tveganja kot politicna tveganja v
ozjem smislu, kot so nacionalizacija, revolucija, vojna, revolucija, politi¢na tveganja v
SirSem smislu, kot so valutno tveganje, transferno tveganje in tveganje naravnih nesrec.

Komercialna tveganja pa izhajajo iz subjektivnih razlogov dolznika. Med te sodi
neizpolnjevanje pogodbenih obveznosti, ki lahko Skodi njegovemu poslovnemu ugledu
in boniteti. Zgodijo se lahko zaradi njegove volje ali zaradi sprememb na trgu. Med
komercialna tveganja spadajo tveganja neplacila zaradi insolventnosti, steCaja ali
prisilne poravnave, tveganje podaljSanje zamude placila ter tveganje enostranske
odpovedi pogodbe ali neprevzema blaga (SPIRIT, 2015).

Zbasnik (2001, str. 231) definira komercialna tveganja kot mozne Skodne dogodke, ki
lahko ogrozijo finan¢no izpeljavo mednarodnega posla.

Omeniti $e velja?;

Kreditno tveganje, ki pomeni, da dolznik ne bo mogel odplacati svojih obveznosti v
roku. To tveganje lahko zmanjSamo s preverbo bonitete kupca ali z zavarovanjem
izvoznega kredita.

Transferno tveganje izhaja iz morebitne nezmoznosti, da tuja stranka v poslu ne bo
mogla poravnati svojih obveznosti v tujino zaradi drzavnih ukrepov. Na te ukrepe kupec
ne more vplivati. Sprejme jih drZzava. Transferno tveganje nastane zaradi embarga,
moratorija placila — ki nima soglasja upnika ali drugega administrativnega
upocasnjevanja.

2 Povzeto po Zbasnik 2001, str. 231.



2.2 Pomen financiranja mednarodnih poslov

Mednarodna menjava pomeni menjavo dobrin ali storitev med dvema ali ve¢ drzavami.
Samuelson in Nordhaus (2002, str. 673) izpostavljata, da mednarodna trgovina
pospesSuje specializacijo, ta pa poveCuje produktivnost. Na dolgi rok mednarodna
trgovina ter vi§ja produktivnost visata zivljenjski standard drzav. Odprtost gospodarstev
prinasa napredek ter gospodarsko rast.

.....

poslovne transakcije, ki na trgovinski ali na netrgovinski ravni zajemajo dve ali vec
drzav (Dubrovski 2006, str. 15). V domaci in tudi v mednarodni menjavi se vrs$ijo posli
menjave izdelkov ali storitev, ki jih ponujajo podjetja doma ali na tujem. Pri obojnih
poslih gre za podobno tehniko pridobitve, sklepanja in izpeljave poslov, podobne
tehnike obracunavanja in placevanja (Hrastelj 1990, str. 28; povzeto po Dubrovski
2006, str. 15).

Dubrovski (2006, str. 15) navaja, da je mednarodna menjava, ker se vrsi preko meja
domace drzave, bolj zapletena od trgovanja znotraj meja domace drzave. Financiranje
izvoznega posla ni enako kot financiranje posla doma, saj je obseg potrebnih finan¢nih
sredstev vecji. Kdo in kako bo posel financiral je odvisno od dogovora med
prodajalcem (izvoznikom) ter kupcem (uvoznikom). Za financiranje mednarodne
trgovine je mogoce uporabiti zunanje ali notranje vire financiranja.

Porast mednarodne trgovine je doprinesel k razvoju sodobnih finan¢nih instrumentov za
njeno financiranje. Mednarodno poslovanje lahko opredelimo kot poslovanje podjetij
izven domacih meja. Porast globalizacije, odpiranje meja ter razvoj hitro rastocih trzisc,
so podjetjem prinesli nove moZnosti razvoja.

Financiranje zunanjetrgovinskih poslov je pomemben del mednarodne menjave. Zaradi
specificnega okolja in nepredvidljivih dogodkov ter tveganj na tujih trgih so podjetjem v
pomo¢ banke ali druge finan¢ne institucije, ki s svojimi instrumenti in strokovnim
znanjem prevzemajo financna tveganja. Financiranje mednarodne transakcije je lahko v
domeni uvoznika, izvoznika, banke ali katere druge specializirane finan¢ne institucije
(Zbasnik 2001, str. 187).

2.3 Oblike financiranja mednarodnih poslov

V izvoznem poslovanju gre za dve obliki financiranja, in sicer za kratkoro¢no izvozno
financiranje in za dolgoro¢no izvozno financiranje ali kreditiranje. MoZnost kreditiranja
in financiranja poslov je za izvoznika temeljni element konkuren¢nosti (Dubrovski
2006, str. 325).

Za financiranje mednarodnih poslov lahko podjetja uporabijo notranje ali zunanje vire
financiranja. Navadno so placilni roki v mednarodnem poslovanju daljsi, zato so bolj
primerni zunanji viri financiranja. Finan¢ne institucije so za potrebe financiranja izvoza



razvile razlicne finan¢ne instrumente. Financiranje se zagotavlja iz dveh razlogov, in
sicer zaradi vzdrzevanja likvidnosti in zaradi zmanjsanja tvegan;j.®

Hrastelj (1990, str. 234; povzeto po Dubrovski 2006, str. 325) navaja, da se financiranje
mednarodne trgovine nanasa na:

e splosne okvire financiranja, katerih osnova so mednarodni placilni sporazumi;

e finan¢ne organizacije, ki s svojimi instrumenti posredujejo financiranje in tudi
kontrolirajo njihovo izvajanje financiranja;

e oblike in instrumente financiranja;

e neposredne subjekte financiranja.

Financiranje lahko razdelimo na kratkoro¢no in dolgoro¢no.

e  Oblike kratkoro¢nega financiranja (od 30 do 90 dni):
o Avansiranje placil,
Banéni limit,
Akreditivni kredit,
Rembursni kredit,
Diskontiranje in indosiranje menic,
Akceptni kredit,
Faktoring,
o Avalni kredit.
e  Oblike dolgorocnega financiranja (nad 90 dni):
o Financiranje izvoza z zavarovanjem izvoznih kreditov,
Odkup menic¢nih terjatev,
Forfaiting,
Menicni lombard,
Mednarodni leasing,
Sindicirani kredit,
Roll-over krediti ban¢nih konzorcijev.

0O O O O O O

0O O O O O O

2.4 Pladilni instrumenti v mednarodnem poslovanju

Dogovor med izvoznikom in uvoznikom o placilnih pogojih je obvezna sestavina
vsakega izvoznega posla. Ni dovolj, da uvoznik sprejme izvoznikovo prodajno ceno,
potrebno se je tudi dogovoriti o koli€ini blaga, valuti, placilnem roku, instrumentu
placila, instrumentu zavarovanja placila, o skontih in rabatih ter o transportnih
klavzulah. Posel med uvoznikom in izvoznikom se smatra konc¢an takrat, ko izvoznik za
prodano blago prejem placilo (Dubrovski 2006, str. 334).

Da pride do uresnicitve placila, so v pomo¢ tudi banke, ki preprecujejo in nase
prevzemajo finan¢no tveganje pri transakciji. Vloga bank v zunanjetrgovinskem poslu je
razli¢na, vcasih prevzamejo celotno tveganje likvidacije posla, vCasih pa samo
poskrbijo za prenos placila z ra€una uvoznika na racun izvoznika. Glavno vlogo pri

3 povzeto po Contessi in de Nicola, 2012.



financiranju transakcije ima vcasih uvoznik, izvoznik, banka ali tretja oseba (Zbasnik
2001, str. 188).

Transakcije, ki jih financira izvoznik (Zbasnik 2001, str. 188-201):

placilo na odprt racun,
izvozni kredit,
konsignacija,
dokumentarni inkaso.

Transakecije, ki jih financira uvoznik:

e placilo ob narocilu,
e delno predplacilo,
e placilo ob predaji dokumentov.

Ban¢no financiranje: odobritev negativnega stanja na racunu, meni¢ni avansi, forfaiting,
akreditivno poslovanje, ban¢ni akcepti, faktoring, trampa, kompenzacije itd.

Senk Ilersi¢ (2013, str. 385) navaja, da so pla¢ilni pogoji in izbira ustreznega placilnega
instrumenta kljucna elementa vsake poslovne transakcije. Poznavanje in uporaba
placilnih instrumentov v mednarodni trgovini zagotavlja izvozniku majhno tveganje pri
placilni sposobnosti tujega podjetja.

Placilne instrumente loc¢imo glede na to, kako dobro §¢itijo i1zvoznika pred placilnim
tveganjem in kako minimizirajo tveganje neplacila uvoznika. Najpogostejsa placila v
mednarodnem poslovanju so (Senk Tlersi¢ 2013, str. 394):

Placilo na odprt racun

Imenujemo ga tudi nedokumentarno placilo. Blago se dostavi na dogovorjeno mesto,
kupnina se poravna glede na dogovorjen placilni rok, ki je naveden v kupoprodajni
pogodbi. Za izvoznika (prodajalca) ta instrument ni tako ugoden, saj obstaja tveganje,
da kupec (uvoznik) terjatve ne bo poravnal v dolo¢enem roku ali je pa je sploh ne bo.
Placilo je odvisno od placilne spodobnosti kupca.

Placilo s ¢ekom

Cek je vrednostni papir. Izdajatelj Geka (trasant), da nalog banki, da remitentu z
njegovega racuna izplaca doloCen znesek. Gre za takojSnje placilo. Ko je kupec tujec,
domaca banka poslje ¢ek tuji banki unovcenje. Banka prejme placilo s strani tuje banke
in obvesti podjetje o prispelem placilu. Prodajalci banka zaraCuna stroSke unovcitve
¢eka. Prejem placila lahko traja tudi mesec dni ali vec.

Izvozni kredit

Z izvoznim kreditom, izvoznik reSuje problem nelikvidnosti, ki lahko nastane zaradi
Casovnega razmika med dobavo ter placilom blaga. Iz stroskovnega vidika je tale
instrument dokaj neugoden. Izvozni kredit je predvsem namenjen za financiranje
opreme, storitev.



Dokumentarni inkaso

Banka kot posrednik ne jamci za placilo, ampak skrbi samo za izvedbo placila in
prevzema dokumentov. Izvoznik opravi dostavo ter uvozniku izro¢i blagovne
dokumente. Izro¢itev dokumentov je vezana na takoj$nje placilo blaga.

Menica

Opravlja tri funkcije, in sicer kot instrument zavarovanja placila, kreditni instrument in
placilni instrument. Z izdajo menice se izdajatelj (trasant) zaveze, da bo imetniku
menice (remitentu) placal doloceno vsoto denarja. V primeru menice gre za odloZzeno
placilo oziroma za kredit.

Dokumentarni akreditiv

Akreditiv izstavi akreditivna banka (kupCeva banka) na zahtevo izvoznika, torej
prodajalca blaga ali storitve. Banka se torej zaveze, da bo izvozniku — upravi¢encu
izplacala akreditivni znesek ali akceptirala menico, ko bodo izpolnjeni akreditivni

pogoji.
Predplacilo — avans

Pomeni placilo blaga ali storitve Se pred dobavo. Podlaga za placilo je predracun. V
kolik$nem znesku se placa je odvisno od dogovora med obema strankama.

Na Sliki 1 imamo prikazano razporeditev tveganj glede na instrument placila. Najvecje
tveganje za izvoznika predstavlja placilo na odprt ra¢un. Izvoznik — prodajalec dostavi
blago uvozniku — kupcu, ne da bi takoj zahteval placilo blaga. Placilni rok je
dogovorjen v kupoprodajni pogodbi. Placilo je odvisno od plac¢ilne sposobnosti kupca.

Poslovanje s ¢ekom lahko predstavlja visoko tveganje, saj so Ceki lahko nekriti ali celo s
ponarejenim podpisom, prav tako so lahko podatki na ¢eku nepravilni.

Menica je dokaj zanesljiv instrument zavarovanja placil. Ko podjetje prejme menico, s
tem dobi tudi zagotovilo, da bo kupec placal kupnino. Tudi akreditiv je dokument, ki se
uporablja za zavarovanje placil v mednarodnem prometu. Za izvoznika predstavlja
podobno stopnjo tveganja kot menica.

Dokumentarni inkaso nudi prodajalcu visjo stopnjo zavarovanja kakor nakazilo na odprt
racun, vendar nizjo kakor pri akreditivu.

Akreditiv je najbolj pogost placilni instrument v mednarodnem poslovanju. Osnovni
namen uporabe akreditiva je zavarovanje izvoznika pred placilnim tveganjem. Tveganju
se 1izogne tudi prejemnik blaga, saj bo placilo opravil Sele po prejemu blaga.

Predplacilo ali avans za izvoznika ne predstavlja tveganja, saj bo blago odposlal Sele, ko
bo kupnina placana. Iz strani uvoznika blaga — kupca pa je avans najbolj tvegan placilni
instrument, saj placa blago ali storitev pred prejemom oziroma dostavo. Placilo na odprt
racun pa uvozniku ne predstavlja tveganja, saj bo poravnal kupnino po prejemu blaga
ali storitev. Znesek racuna lahko Se zmanjSa za dobropise v primeru reklamacij.



Slika 1: Razporeditev tveganja glede na placila

Tveganje prodajalca - Tveganje kupca - uvoznika
izvoznika
visoko tveganje .. . nizko tveganje
Placilo na odprt racun
Cek
Menica

Dokumentarni inkaso
Dokumentarni akreditiv
Predplacilo ali avans

nizko tveganje visoko tveganje

VIR: Prilagojeno po Senk Ilersi¢ 2013.



3 POJEM FAKTORINGA IN FORFAITINGA

3.1 Faktoring

Faktoring se je v Evropi razvil pred dobrimi Stiridesetimi leti za zagotavljanje
financiranja domace in mednarodne trgovine.

Beseda »factor« v angles¢ini pomeni posrednik, zastopnik. Pri faktoringu gre torej za
posel, kjer podjetje proda Se nezapadle terjatve posebni financni instituciji (banka,
faktorinska podjetja), torej faktorju. Pri faktoringu gre predvsem za kratkorocne
terjatve. Faktoring pomeni tudi zavarovanje za podjetja, ki se s to obliko posla
zavarujejo pred tveganji na trgu, saj se faktor zaveze, da bo prevzel tveganje neplacila
kupcev ter da bo podjetju poravnal terjatev pod dolo¢enimi pogoji. Faktor koristniku
faktoringa zaracuna provizijo in obrestno mero.

Jurko (2002) opredeljuje faktoring kot trajen pogodbeni odnos med faktorjem in
klientom, kateri prodaja blago ali storitve z odlozenim rokom placila. Faktor prevzema
oziroma odkupuje vse terjatve za takojSen denar. Pomeni, da prodajalec ne ¢aka na
placilo prodanega blaga ali storitev do dospelosti racuna, ki je dolocen kupcu, ampak
mu ga faktor proti proviziji izplaca takoj. Prodajalec terjatve je s pogodbo zavezan, da
bo vse terjatve prenesel na faktorja, ta pa se zaveze, da jih bo sprejel in mu izplacal 80
% do 90 % celotne fakture. Ostalih 10 % do 20 % faktor nakaze prodajalcu po placilu
kupca. Odstopnik terjatve Se mora predvideti stroSek za dogovorjeno provizijo.

Nepredvidljivo ravnanje kupcev povzroca negotovosti v poslovanju prodajalca. Ta
lahko ima zaradi placilne nediscipline kupca tezave pri odplacilu ban¢nih kreditov in
drugih obveznosti zaradi slabe likvidnosti. Prodajalec si zmanjSuje boniteto pri drugih
dobaviteljih — izguba dobrih placilnih pogojev, pogojev dobave itd. Z uporabo
faktoringa se lahko tem teZzavam izogne. Faktoring je torej tudi vzvod za pridobitev
likvidnih sredstev z odkupom terjatev na podlagi dobave blaga ali storitev (Konda 2012,
str. 214).

Faktoring je primeren za mala ter srednja podjetja, ki prodajajo svoje produkte ve¢jemu,
rednemu Stevilu odjemalcev. Prav tako predstavlja atraktivno moZnost za podjetja, ki so
v Casu hitre rasti, saj se ohrani denarni tok in se odpravijo nekatera tveganja.

Faktoring se izvaja na dva nacina. V prvem primeru faktor prevzame tveganje neplacila
kupca nase, v drugem primeru pa faktor odgovornost za neplacilo kupca prenese na
prodajalca oziroma izvoznika blaga ali storitev (Trifunovi¢ 1988, str. 6).

Salinger (1991, str. 1) razlaga definicijo faktoringa, ki je sprejeta v ZDA, da gre pri
faktoringu za dogovor med faktorjem ter prodajalcem blaga in storitev, da bo ob prodaji
Se nezapadlih terjatev faktor poskrbel za:

nakup vseh terjatev ter jih pretvoril v gotovino (v dobro odstopnika),
zagotovil knjigovodstvo,

prevzel izterjavo morebitnih neplacil,

prevzel tveganje in izgubo, ki lahko nastane zaradi nezmoznosti placila kupca.
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Funkcije faktoringa

Faktoring ima naslednje funkcije (FCI 2004, str. 8 in Markovi¢ Hribernik 2004, str.
185):

e Funkcija financiranja

Lahko re¢emo, da faktor kreditira klienta (prodajalca) do zapadlosti terjatve, na tak
nacin klient vzdrzuje likvidnost. Faktor da predujem klientu v vrednosti 70-95 %
vrednosti fakture. Preostanek se izplaca kasneje, kateri sluzi za potrebe reSevanja
reklamacij ali drugih znizanj fakturne vrednosti (skonta). Preostala razlika se izplaca, ko
kupec (uvoznik) poplaca celotno terjatev. Kot prednost financiranja lahko izpostavimo,
da s prejemom sredstev faktorja lahko prodajalec dobi na trgu od svojih dobaviteljev
boljse placilne pogoje ter ugodnejSe cene materiala, blaga in storitev. Z vzdrzevanjem
ali veCanjem likvidnosti prodajalec ne izgublja kapitala in posledi¢no ne potrebuje
zunanjih virov financiranja, s katerimi bi lahko izgubil ali zmanjSal nadzor nad
podjetjem.

e Del credere funkcija oziroma funkcija zavarovanja placila

Gre za prevzem bonitetnega tveganja. Faktor odkupi terjatev brez pravice regresa. V
tem primeru faktor preverja boniteto kupcev (dolznikov) in na podlagi tega sam odloca,
od katerih dolZznikov bo kupoval terjatve.

e Funkcija storitev

Zajema vse aktivnosti v zvezi z opravljanjem terjatev. Gre za storitve, ki jih faktor
ponuja klientu: vodenje knjigovodstva, opominjanje, izterjava terjatev, revizija
poslovnih knjig, finan¢ne analize kupcev itd. Prodajalec je na tak nac¢in redno obvescen
o aktivnostih svojih kupcev. Prednost prevzema izterjave dolga je, da se prodajalec
lahko osredoto¢i na normalen proces dela v podjetju in ne rabi izgubljati Casa ter
denarja za izterjavo morebitnih neplacil. Prav izterjava lahko povzro¢i nelagodje pri
kupcu. Tak nacin izterjave (da terja faktor) je boljSi za morebitno prihodnje sodelovanje
med njim ter kupcem.

e Funkcija kreditnega kritja/zavarovanja*

V primeru neplacila kupca bo faktor prevzel odgovornost ter prodajalcu povrnil 100 %
odobrenih terjatev, ampak le ob naslednjih predpostavkah:

- Ce je kupec insolventen,
- terjatve so ze zapadle, 90 dni po zapadlosti racunov.

Zgoraj nesteto velja za non — recourse faktoring oziroma za faktoring brez regresa, kar
pomeni, da faktor v primeru neplacila kupca ne terja prodajalca, ampak v primeru
insolventnosti nosi posledice sam. Obratna situacija je, ko je vklju¢ena klavzula z

4 Povzeto po FCI, 2004.
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regresom oziroma with recourse, kar pomeni, da ne obstaja kreditno zavarovanje in
posledice neplacila nosi izvoznik sam.

3.1.1 Vrste faktoringa
Faktoring lahko razdelimo glede na:

e ponudbo storitev faktorja:
o pravi faktoring
o nepravi faktoring.

O pravem faktoringu govorimo takrat, kadar faktor izvaja za odstopnika terjatev
vse tri funkcije faktoringa, in sicer funkcijo financiranja, funkcijo storitev in del
credere funkcijo. Ce manjka del credere funkcija, govorimo o nepravem
faktoringu (Markovi¢ Hribernik 2004, str. 186).

e prevzem bonitetnega tveganja (del credere funkcija):
o regresni faktoring
o neregresni faktoring.

Faktoring s pravico regresa (with recourse) pomeni, da ima faktor v primeru
neplacila ali insolventnosti kupca pravico, da od klienta (odstopnika terjatve)
zahteva kreditno zavarovanje.

Pomeni, da v primeru, ¢e kupec svoje obveznosti ne poravna, se lahko faktor
poplaca pri stranki, ki je terjatev odstopila.

V primeru, ko faktor prevzame vsa tveganja v zvezi z neplacilom, govorimo o
faktoringu brez regresa (without recourse). Faktor za neplacilo s strani kupca
blaga/storitev sam prevzema tveganje.

Jurko (2002) navaja, da v praksi obstaja vec¢ razli¢ic na raun regresne pravice.
Faktor lahko dolo¢i prodajalcu/izvozniku limit, do katerega bo prevzemal
odgovornost za neplaCane terjatve. Zraven lahko dolo¢i Se krog kupcev za
katere jamc¢i pred neplacilom obveznosti.

Faktoring z regresno pravico ali brez regresne pravice je lahko prikriti ali odkriti
faktoring (Trifunovi¢, 1988, str. 22)

e obveznosti do kupca:
o prikriti faktoring,
o odkriti faktoring.

Znacilnost odkritega faktoringa je, da klient — odstopnik terjatev obvesti kupce o
prenosu terjatev na faktorja in da naj terjatve poravnajo le-temu. Prav taks$na
oblika faktoringa je danes v praksi najbolj razsirjena.

Prikrit faktoring je kompleksnej$i od odkritega faktoringa. Gre za faktoring, kjer
faktor kupi blago ali storitve od klienta za gotovino. Prodajalec/klient preide v
vlogo agenta, da izvr$i prodajo v faktorjevo korist. Prodajalec kupcem odobri
kredit, pri ¢em kupci ne vedo za tretjo osebo, ki sodeluje v poslu prodaje.
Tveganje prodaje se prenese na faktorja, njegov zasluzek pa je razlika v ceni.
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¢ (Glede na domicil:
o domaci faktoring,
o mednarodni faktoring.

Pri domacem faktoringu gre za aktivnosti, kjer so prodajalec, kupec in faktor iz
iste drzave. Ta mehanizem je enostaven, saj ne predstavlja valutnega tveganja,
predpisi in zakoni so poznani, komunikacija poteka v domacem jeziku in ni
potrebe po poznavanju mednarodnega prava (Trifunovi¢ 1988, str. 21). Pri
mednarodnem faktoringu se eden od udelezencev nahaja v tujini. Lo¢imo med
uvoznim in izvoznim mednarodnim faktoringom.

Ostale vrste faktoringa so naslednje (Dubrovski 2006, str. 327):

e agentski faktoring (brez upravljanja terjatev),
e faktoring ob dospelosti (brez financiranja),
e preprosti faktoring (diskont racunov).

V diplomskem delu se osredoto¢amo na faktoring v mednarodni menjavi.

3.2 Forfaiting

Tudi ta vrsta finan¢nega instrumenta se je razvila v Evropi pred dobrimi Stiridesetimi
leti z namenom, da se izvoznikom zagotovi, omogoci, financiranje prodaje — izvoza v
drzave v razvoju. Proti koncu devetdesetih let so forfaiting transakcije znasale 3050
milijard oziroma skoraj 5 % mednarodne menjave letno. Forfaiting se je razvil v Evropi
predvsem za ustvarjanje prihodkov izven meja Evrope (Lustig 1998).

Forfaiting na sploSno pomeni odkup izvoznih terjatev. Makovec Brenci¢ (2009, str. 180;
povzeto po Senk Ilersi¢ 2013, str. 408) navaja forfaiting kot metodo financiranja
izvoznih poslov, pri kateri izvoznik (forfaitist) proda svoje terjatve (z diskontom) do
kupca specializirani finan¢ni instituciji (forfaiterju). Tu gre za terjatve srednjero¢ne
dospelosti z rokom zapadlosti ve¢ kot 120 dni. Enako kot pri faktoringu gre tudi pri
forfaitingu za zavarovanje placil, saj forfaiter prevzame riziko neplacila kupca. Kot
razliko med faktoringom in forfaitingom Makovec Brenci¢ (2009, str. 180; povzeto po
Senk Tlersi¢ 2013, str. 408) navaja, da mora biti pri poslu forfeitiranja terjatev vedno
zavarovana z menico ali ban¢no garancijo. V tem primeru forfaiter prevzame vsa
placilna tveganja in druge morebitne stroske.

Moran (2002) opisuje forfaiting kot nakup serije kreditnih instrumentov, kot so
akreditivi, menice, zadolZnice ali drugih prenosljivih instrumentov na podlagi
neregresnega ucinka. Forfaiter terjatev zmanjSa za obresti (jo diskontira) po vnaprej
dogovorjeni obrestni meri. DolznisSke instrumente izda prodajalec (izvoznik), ki jih
akceptira uvoznik. Zaradi klavzule brez regresa forfaiter zahteva ban¢no garancijo, ki jo
izda kupceva (uvoznikova) banka (avalni kredit). Izjema so lahko uveljavljene
gospodarske druzbe z dobrim finanénim zdravjem. Proti placilu forfaiter prevzame
odgovornost za izterjavo dolga od uvoznika. Moran Se v ¢lanku navaja, da se forfaiting
uporablja predvsem za mednarodne transakcije, vrednost teh pa je po navadi najmanj
100 tiso€ dolarjev.
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Dubrovski (2006, str. 328) razlaga, da gre pri forfeitiranju za odkup dolgoro¢nih
menicnih terjatev, pri poslih, ki so vi§je vrednosti, pri katerih je kot garant ali avalist
vkljuc¢ena uvoznikova banka, regresna pravica do odstopnika terjatve pa je izkljucena.

Vsebinsko je torej forfaiting prodaja nedospelih terjatev, ki izhaja iz prodaje blaga in
storitev. Bistvena stvar je, da je izkljuCena pravica do regresa proti prodajalcu terjatve.
Forfaiter se odrece regresiranju proti prodajalcu terjatev, ¢e se izkaze, da terjatve ne bo
mozno izterjati v celoti ali delno.

Kenda (2001, str. 113) navaja, da forfeitiranje pomeni diskontiranje terjatev, pri ¢em
forfaiter z diskontom odkupuje terjatve in da gre pri tej vrsti posla za odkup terjatev
brez priziva, torej forfaiter prevzame vso odgovornost neplacila. Te terjatve so
zavarovane s prenosno banc¢no garancijo dolznikove poslovne banke Se navaja Falatov
(1999, str. 79)

Forfaiting je v nasprotju s faktoringom primeren za financiranje, zavarovanje ter
pospesevanje izvoza za izvoznike investicijske opreme (Kenda 2001, str. 113).

Falatov (1999, str. 79) navaja, da Zeli prodajalec terjatev — forfaitist s poslom
forfeitiranja dosec¢i dve stvari, in sicer da s prodajo storitev ali blaga s srednjero¢nim
kreditom preoblikuje v prodajo s takojSnjim placilom ter da se izogne morebitni
neuspeli izterjavi terjatve ob njeni zapadlosti in drugim tveganjem.

Na splosno je forfeitiranje izraz za nakup obveznosti, ki zapadejo v prihodnosti.
Obveznosti izhajajo iz dobav blaga ali storitev, predvsem gre za izvozne transakcije,
brez uporabe pravice regresa pri izvozniku oziroma odstopniku terjatve. Izvoznik na tak
nacin pretvori prodajo na kredit v prodajo na gotovino (Finanz AG Ziirich, 1998).

Tabela 1 nam prikazuje dobe financiranja za razli¢ne vrste poslov. Kot smo ze omenili,
gre pri financiranju s forfaitingom po navadi za srednjero¢no financiranje nakupa
investicijske opreme, visoko tehnoloSke opreme, kapitalnih dobrin, gradbeniskih
projektov, projektov na klju¢ ter nakupa blaga (npr. premog, nafta, itd.). London
Forfaiting Company nudi financiranje od 90 dni do 7 let (London Forfaiting Company
Ltd, 2016).
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Tabela 1: Primeri uporabe forfaitinga in doba financiranja

Predmet nakupa Doba financiranja
Blago (nafta, premog, zita, riZ ...) 90 dni do 18 mesecev
Storitve inzeniringa, projektiranja,

y . od 180 dni do 3 let
vzdrzevanja ...

Tehnologija (programska oprema,

racunalniki, komunikacije ...) od 180 dni do 5 let

Kapitalska oprema, kot je strojno orodje,

generatorji, traktorji ... od 2 let do 7 let

Projekti na klju¢ (proizvodnja energije,

proizvodnja asfalta ...) od 3 do 7 let

Gradbeniski projekti, gre za gradnjo

bolnisnic, letalis¢, tovarn ... 0d 3 do 7 let

Vir: London Forfaiting Company Ltd, 2016.

3.2.1 Splosne znatilnosti forfaitinga®

Ena od glavnih znadilnosti forfaitinga je odpovedati se dolo¢enim pravicam. Gre za
nepreklicno odpoved do zakonitega povracila proti izvozniku, pomeni, da forfaiter
prevzame vso tveganje neizterljivosti terjatve. Forfaiting je je instrument financiranja in
instrument zavarovanja placil (SBV Finanz AG; povzeto po Samastur 2004, str. 7).

V nadaljevanju so predstavljene Se ostale znacilnosti forfaitinga.
Odplacila

V vecini gre za odplacila v periodi¢nih obrokih. V primerih, kjer gre za zavarovanje z
menico, se odplacila izvajajo na vsakih 6 mesecev. Forfeitira se zneske od 500 tiso¢
dolarjev in vec.

Denarna valuta

Obicajno se dolg izraZza v ameriSkih dolarjih, Svicarskih frankih ali evrih, ¢eprav se
lahko izrazi v katerikoli valuti. StroSki forfeitiranja so navadno doloceni na podlagi
forfaiterjevega stroSka financiranja, v tem primeru bi Sibka valuta forfaiting transakcijo
zelo podrazila. Bistveno je, da se placila izvajajo v stabilnih denarnih valutah.

Diskontiranje

Forfaiter bo diskontiral vrednostne papirje po izvoznikovi dostavi blaga uvozniku in po
izro€itvi potrebne dokumentacije. Diskontirajo se minimalni zneski racunov glede na
dospelost, nato izvoznik nemudoma prejme placilo v celoti za dobavljeno blago.
Regresiranje proti izvozniku ni mogoce.

® Povzeto po Finanz AG Ziirich, 1998.
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Menice

Vecina terjatev je zavarovanih z menico, in sicer z lastno (izda jo uvoznik) ali trasirano
menico (izda izvoznik, akceptira uvoznik). Terjatve se Se zavarujejo z garancijo ali
dokumentarnim akreditivom. Razlog za uporabo teh je predvsem v dobrem poznavanju
teh instrumentov in zaradi dolgoletnih izkuSenj z njimi. Uporaba teh instrumentov je
tudi zakonsko urejena.

Klavzula »brez regresa«
Izkljucitev regresne pravice kupca je osnovna znacilnost forfaiting posla.
Net of deduction klavzula

Vklju¢ena mora biti klavzula, ki zahteva, da se placilo izvede v dogovorjeni in ne
domaci valuti. Ne glede na dodatne stroske, ki jih prinese placilo v doloceni valuti, se
placilo izvrsi, tako kot zahteva klavzula.

Akreditivi

Predmet forfeitiranja so lahko tudi akreditivi s klavzulo »odlozena placila«, vendar so
transakcije veliko bolj kompleksne, ker vse zapadlosti dokazuje en sam dokument v
korist upravi¢enca. Obveznost ni prenosljiva, razen v primeru odobritve dolznika.

3.2.2 Primarni in sekundarni forfaiting trg

Primarna forfaiting transakcija predstavlja odkup instrumenta zavarovanja forfaiterja od
izvoznika. Primarni forfaiter lahko terjatev zadrZzi ali jo proda naslednjemu
sekundarnemu forfaiterju z namenom zmanjSanja tveganja.

V primeru, ko forfaiter proda terjatev drugemu forfaiterju, se imenuje to sekundarni
forfaiting (Willshere 1995).

Ker so zapadlosti terjatev pri forfeitiranju dolgoro¢ne ali srednjero¢ne, lahko tudi
forfaiter te proda drugemu forfaiterju — sekundarnemu forfaiterju. S tem si pridobi
likvidnostna sredstva, porazdeli tveganje.

Pojavi se vprasanje, kako je z regresom do primarnega forfaiterja, ¢e ta dolznik ne
poravna obveznosti. Sekundarni forfaiter se odpove regresni pravici do primarnega
forfaiterja, lahko v primeru neizterljivosti terjatve zahteva placilo te od primarnega
forfaitista na temelju nepogodbene odgovornosti. Cetudi je terjatev zavarovana, se bo v
tem primeru forfaitist Ze v prvi pogodbi o forfeitiranju, v primeru takSnih situacij
(zahtevki drugih forfaiterjev), zavaroval tako, da bo primarnega forfaiterja zavezal k
sklenitvi pogodbe o sekundarnem forfaitingu pod pogoji, ki ne omogocajo take
zahtevke.®

® Povzeto po GVIN 2004.
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3.3 Vrste terjatev forfeitiranja

Predmet odkupa forfaiterja so terjatve, ki so preproste in razumljive brez dodatnih
pogojev ter dokumentacije. Navadno forfaiter odkupi terjatve, ki so nesporne, terjatve,
ki glasijo na stabilne valute in ki so zavarovane z ustreznimi instrumenti (Samastur
2004, str. 17).

Falatov (1999, str. 79) navaja, da so predmet forfeitiranja navadno menicne terjatve
(zavarovane z ban¢nim avalom ali ban¢no garancijo dolznikove poslovne banke),
terjatve iz naslova akreditivne obveze banke in knjizne terjatve.

Menicne terjatve

Menica v praksi opravlja tri funkcije (Senk Iler§i¢ 2013, str. 398), in sicer funkcijo
instrumenta zavarovanja placila, funkcijo kreditnega in pladilnega instrumenta.
Vsakodnevna poslovna praksa potrjuje, da se v mednarodni trgovini najveckrat
uporablja lastna menica (promisorry note) (Falatov 1999, str. 73).

Najvec forfaiting poslov se v praksi izvede na podlagi forfeitiranja menic (Falatov 1999,
str. 80). Razlog za to je v tem, da je menica abstrakten vrednostni papir in obveznost,
inkorporirana v njej, ni vezana na pravno problematiko osnovnega posla (Falatov 1999,
80). Prav tako so navodila forfaiterjem glede vsebine finan¢nih obvez in o nacinu
uveljavljanja meni¢nih zahtevkov jasna, ne glede na pravni sistem. Tudi v primeru
prenosa terjatve na novega upnika je menica s svojim institutom indosamenta jasna in
enostavna.

Knjizne terjatve

To so terjatve na osnovi izdanih faktur za blago ali storitve. Prenos terjatev na forfaiterja
se izvrsi s poslom civilnopravne cesije, hkrati pa se prenese tudi ban¢na garancija kot
instrument zavarovanja osnovne terjatve.

Terjatve iz naslova akreditivne obveze banke

Mozno je forfeitirati le tiste vrste akreditivov, ki se nanaSajo na srednjerocne
transakcije. Forfaiterjeva zahteva je, da mora biti akreditiv, ki ga odpre uvoznik,
nepreklicen in odprt v uvoznikovi drzavi, ki pa mora biti sprejemljiva za forfaiterja.
Forfaiter od imetnika terjatve ne zahteva prenosnega akreditiva, vendar zahteva
dokumente, ki so potrebni za izplacilo akreditiva (Samastur 2004 str. 17).

3.4 Tveganja forfaiterja in instrumenti zavarovanja terjatev
3.4.1 Tveganja forfaiterja

Avtorji izpostavljajo klavzulo brez regresa kot najznacilnejsi element v pogodbi o
forfaitingu. S to klavzulo forfaiter prevzame tveganja, kot so (Falatov1999, str. 80):

e Politicno tveganje otezi ali onemogocCi izterjavo odstopljene terjatve. To so
tveganja, ki nastanejo zaradi revolucij, stavk, vojn. Ta tveganja se zavarujejo pri
drzavnih institucijah.
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e Monetarno tveganje zajema transferno tveganje, tveganje nezmoznosti pretvorbe
valute v eno od konvertibilnih valut.

e Valutno tveganje oziroma tveganje spremembe obrestne mere (cena blaga ali
storitve je izraZzena v eni valuti in se lahko do placila spremeni. Obstaja tudi
takrat, ko je cena blaga ali storitev izrazena v eni valuti, placilo pa se izvrsi v
drugi valuti).

e Del credere tveganje predstavlja tveganje, da je kupec (uvoznik) insolventen in
je izterjava dolga ni mozna.

3.4.2 Instrumenti zavarovanja terjatev pri forfaitingu

Kot smo omenili, se forfaiter srecuje z razlicnimi tveganji. Pred temi tveganji se zasciti
z razli¢nimi instrumenti zavarovanja terjatev (Trifunovi¢ 1988, str. 52):

lastna menica,

trasirana menica,

aval,

garancija banke,
dokumentarni akreditiv.

Lastna in trasirana menica

Najvec¢ poslov se zavaruje z menico, ki jo je izdal dolZznik — izvoznik (trasant) v korist
upraviCenca ali ga izda upravicenec in jo akceptira dolznik. Razlog za najpogostejSo
uporabo tega instrumenta zavarovanja je njegov dolgoletni obstoj in posledi¢no dobro
poznavanje tega. Zavarovanje z menico omogoca hitro ter enostavno transakcijo. Kot
prednost pri Suiss Bank izpostavljajo tudi mednarodno sprejet pravni okvir, ki temelji
na Zenevski meniéni konvenciji (1930).

Pri uporabi trasiranih menic (izda izvoznik — prodajalec, akceptira uvoznik — dolznik) se
trasant (izdajatelj menice) pojavlja kot remitent (upravicenec) in kot prvi indosant
(dosedanji imetnik menice), banka forfaiter pa kot prvi indosatar (novi upravicenec).

Pri lastni menici je kupec blaga/storitev v vlogi trasanta in glavni meni¢ni dolZnik,
prodajalec — izvoznik pa v vlogi remitenta oziroma prvega indosanta (Falatov 1999, str.
81).

Bancna garancija, ki jo izda banka uvoznika (garancija, aval)

Navadno je garant mednarodno dejavna banka iz drzave uvoznika, kar prinasa prednost,
da lahko preveri uvoznikovo boniteto. Zavarovanje je pomembno za izvoznika, saj
potrjuje, da je kupec (uvoznik) zmoZen poravnati svoje obveznosti. Z ban¢no garancijo
se torej izdajatelj garancije (garant) zaveze, da bo upravicencu, ob izpolnjenih dolocenih
pogojih, izplacal doloc¢eni znesek. Garancije in avali so preprosti instrumenti
zavarovanja terjatev, ki zagotavljajo poplacilo dolo¢enega zneska na dolofen datum, v
primeru neplacila dolznika.

Za instrument zavarovanja so primerne le brezpogojne ban¢ne garancije, kar pomeni, da

bo banka vnovcila garancijsko vsoto na prvi poziv upravicenca, v primeru, da kupec ne
poravna svojih obveznosti.
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Kot naslednjo zna¢ilnost se izpostavlja (Hrastelj 1990, str. 252; povzeto po Senk Ilersi¢
2013, str. 404) nepreklicnost bancne garancije, kar pomeni, da se banka zavezuje, da bo
na prvi poziv, brez ugovorov izplacala znesek.

Menica z avalom zavaruje forfaiterja oziroma banko pred tveganjem, da uvoznik ne bo
zmozen poravnati vseh obveznosti. Tako avalist (banka) prevzeme obvezo do placila
dolga na osnovi avala (Samastur 2004, str. 22).

Pri avalu je avalna banka je prvi dolznik, pri garanciji ne. Aval je prav tako prenosljiv, v
primeru garancije mora biti to izrecno navedeno.

Aval je zaradi svoje preprostosti ter jasnosti najbolj uporabljen instrument zavarovanja
terjatev pri forfeitiranju (Finanz AG Ziirich 1998, str. 6).

Dokumentarni akreditiv (redka uporaba)

Osnovni namen dokumentarnega akreditiva je zmanjSanje izvoznikovega tveganja v
primeru neplacila, prav tako pa se tudi uvoznik izogne tveganju, saj bo placilo
opravljeno, ko bo to odposlano ali bo blago prejel v dolo¢enem casu, pod dolocenimi
pogoji in zahtevami (Senk Ilersi¢ 212, str. 401).

O dokumentarnem akreditivu govorimo takrat, kadar mora izvoznik — prodajalec s
predlozitvijo dokumentov  dokazovati, da je kupcu — uvozniku, blago dostavil
pravodasno, v dogovorjeni kakovosti, dostavil kupcu (akreditivni nalogodajalec). (Senk
Ilersi¢, 401). Ta vrsta akreditiva se uporabi takrat, ko je bil takSen nacin placila
dogovorjen ze v naprej (dogovor med izvoznikom in uvoznikom). Ko forfaiter poplaca
proizvajalcu dolg, prenese na akreditivno banko vso dokumentacijo, ki jo je prejel od
izvoznika — s tem dokazuje, da so bili izpolnjeni pogoji za izplacilo zneska, ki je
naveden v akreditivu (Trifunovi¢ 1988, str. 60).

3.5 Potek posla forfaitinga in dobe financiranja

Izvoznik in uvoznik se dogovorita o poslu. Forfaitist — izvoznik poisce forfaiterja in si
pridobi okvirno ponudbo. Forfaiter izvozniku posreduje pogoje poslovanja, doloci
diskontno stopnjo. Izvoznik posreduje forfaiterju podatke o poslu. Seznani ga s podatki
o uvozniku, drZavi uvoznika, prodajnimi pogoji, o blagu, plailnimi pogoji, obrestno
mero, datumu izvoza blaga itd.

Forfaiter potrebuje naslednje informacije:

Forfaiter za sklenitev posla potrebuje naziv kupca, od kod prihaja, katero blago se
prodaja, koliko je nakupna vrednost blaga, katera valuta je dolocena v kupoprodajni
pogodbi, datum in trajanje pogodbe, Cas kreditiranja, Stevilo placil (obrokov) in roke
odplacila. Za forfaiterja je pomembno, kateri vrednostni papir se bo uporabil kot dokaz
za dolg (menica, akreditiv) in garant placila oziroma naziv avalne banke (Credite
Europe Bank, 2015).

Katere dokumente potrebuje forfaiter od izvoznika?
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Navadno se zahteva:

kopija kupoprodajne pogodbe ali placilni pogoji;

kopija podpisane dobavnice, fakture;

kopije prevozniskih dokumentov;

odstopno pismo, obvestilo garantu;

garancijsko pismo avalne banke (z dobro boniteto in mednarodno priznane).

V praksi forfaiting poteka na slede¢i nacin (prodajalec — izvoznik, forfaitist ter kupec —
uvoznik, odstopljeni dolznik, sta iz razli¢nih drzav) (ITFA 2016):

1.
2.

Prodajalec in kupec skleneta posel. Uvoznik naprosa odobritev kredita.

Sledi dogovor med izvoznikom ter forfaiterjem. Gre za stroSkovni pregled posla.
Forfaiter potrebuje informacije, od kod je uvoznik, podatke o firmi, za kaksne
vrste blaga gre, vrednost blaga, predviden datum naklada/odposiljanja, kaks$ni so
placilni pogoji in ali za obveznosti uvoznika jam¢i banka ali kakSna druga
finan¢na institucija.

Forfaiter poda informacijo o stroSkih. Do tu Se ni nobene obveze za katero koli
stranko.

Po dogovoru o vseh podrobnostih pogodbe, pred njenim podpisom, izvoznik
prosi forfaiterja za odkup obveznosti dolga (zadolznice, menice), ustvarjene na
podlagi posla.

Forfaiter se zaveze s pogodbo (izvoznik sprejme pogoje), ki je zavezujoca za
obe stranki. Ta pogodba vsebuje naslednje tocke: podrobnosti posla, vrsto
dolZzniSkega instrumenta, obrestno mero in druge stroske, dokumente, ki jih
zahteva forfaiter za dokaz izvr§ljivosti dolga, datum za dostavo zahtevanih
dokumentov.

Forfaiter ter izvoznik (forfaitist) podpiseta pogodbo.

V zameno, ¢e je potrebno, si uvoznik pridobi ban¢no garancijo, ki zajema
dokumente, ki jih izvoznik potrebuje za dokoncanje posla. Te navadno priskrbi
banka z akreditivi in s tem zmanj$a tveganje za izvoznika.

Izvoznik dostavi dokumente forfaiterju. Ta jih preveri ter poravna kupnino tako,
kot je doloc¢eno v pogodbi.

Zaradi klavzule brez regresa 1zvoznik ne tvega neplacila, to tveganje prevzame
forfaiter, ki mora izterjati morebitni dolg od uvoznika.
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4 FINANCIRANJE MEDNARODNE TRGOVINE S
FAKTORINGOM’

Uporaba faktoringa se je v zadnjih letih zelo povecala. Prav tako je faktoring postal
pomemben vir zunanjega kratkoroCnega financiranja na podlagi obratnega kapitala.
Primeren je predvsem za mala ter srednje velika podjetja.

Vecina uvoznikov zahteva od prodajalca blaga/storitev prodajo na odlozen rok (30-90
dni). Veliko malih podjetij se ob tem sreca s problemom, kako financirati prodajo na
kredit uvozniku. Tako izvozniki, prodajalci blaga/storitev prodajo svoje terjatve do
kupcev posredniku, ki je lahko banka ali specializirana financna institucija. Odstopnik
terjatev si na tak nacin zagotovi denar takoj in obdrzi likvidnost.

Privlac¢nost faktoringa je tudi v tem, da je ta oblika financiranja odvisna od kvalitete
odstopljenih terjatev in ne od kvalitete posojilojemalca. Tako je faktoring zanimiv tudi
za podjetja z visokim tveganjem, ki nimajo visoke bonitetne ocene.

Pri financiranju poslov z mednarodnim faktoringom moramo upostevati dejstvo, da so
dolzniki tujci, kateri delujejo v drugacnem ekonomskem okolju, torej za njih veljajo
pravila mati¢ne drzave.

Funkcija zavarovanja in funkcija storitev faktoringa (izterjava dolga) sta zelo pomembni
prav v mednarodnem faktoringu, saj zmanjSujeta tveganja mednarodne trgovine in
izterjave dolga.

4.1 Mednarodni faktoring®

Mednarodni faktoring deluje podobno kot domaci faktoring, izvoznikom pomaga ostati
ali postati bolj konkuren¢en na mednarodnem trgu. Uporaba faktoringa v mednarodnem
okolju je priporocljiva za ponavljajoce se kratkoro¢ne prodaje na odprte racune. Lo¢imo
uvozni in izvozni faktoring. O uvoznem faktoringu govorimo takrat, kadar je prodajalec
terjatev tuje podjetje, kupec pa domace podjetje. V primeru izvoznega faktoringa je
prodajalec terjatev domace podjetje, kupec pa tuje podjetje.

Pri poslovanju zunaj meja mati¢ne drzave se podjetja srecujejo z veliko tezavami.
Raznolikost kultur, jezik, zakonodaja, ekonomska stabilnost in druga tveganja
predstavljajo bariero v nemoteni mednarodni menjavi.

Ena od glavnih teZzav, s katerimi se srecujejo izvozniki, je uvoznikovo vztrajanje, da bo
blago ali storitve poravnal na odprt racun, kar pomeni, da bo placilo izvedeno nekaj
tednov ali nekaj mesecev po dostavi. Iz tega sledi zmanjSanje denarnega toka za
izvoznika.

Mednarodni ~ faktoring predstavlja alternativo zavarovanj izvoznih kreditov,
dolgoro¢nega financiranja banke, dragih kratkoro¢nih premostitvenih kreditov, s

" Povzeto po Klapper 2005.
8 Povzeto po Hawkins 1993, str. 162—174.
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katerimi se ustvarja dolg v bilanci stanja. Ta metoda je bolj uporabna za izkuSene
izvoznike, ki so vkljuceni v ve¢ mednarodnih poslov in imajo doloc¢eno koli¢ino letne
mednarodne prodaje. Faktoring ni primeren za nova izvozna podjetja, pri katerih gre za
enkraten posel, saj faktor zahteva doloc¢eno koli¢ino izvoza na leto.

Mednarodni faktoring se pojavlja v razli¢nih oblikah, in sicer kot (Salinger 1991, str.
116):

e dvofaktorski sistem,
e enofaktorski sistem,
e direktni uvozni faktoring,
e direktni izvozni faktoring.

4.1.1 Dvofaktorski sistem®

Dvofaktorski sistem je oblika mednarodnega faktoringa in vkljuCuje Stiri subjekte:
prodajalec (komitent), izvozni faktor (domicil v drzavi prodajalca), uvozni faktor
(domicil v drzavi kupca blaga) ter kupec blaga.

Izvozni faktor prevzema kreditno tveganje, tecajno tveganje in nudi celovito ponudbo
upravljanja terjatev ter denarnega toka. Zadolzen je za prodajalca v vseh pogledih.
Pravimo, da nudi popolno storitev. Prav tako spremlja bonitetne ocene kupcev. Uvozni
faktor prevzema tveganje neplacila kupca, vodenje knjigovodstva kupca in spremlja
dogajanje na tujem trgu.

Kot prednost lahko navedemo, da stranka, torej prodajalec komunicira samo z domacim
faktorjem, od katerega dobi vse podatke v svojem jeziku, ne glede na cilj izvoza. Enako
lahko re¢emo za uvoznika. Tudi on komunicira samo s svojim domacim faktorjem
(uvoznim), v svojem jeziku — tudi pri izterjavi terjatev. Komunikacija med izvoznim ter
uvoznim faktorjem poteka v angleS¢ini. V primeru, kadar je kakSna informacija v
drugem jeziku, mora biti priloZen tudi angleski prevod.*

V dvofaktorskem sistemu je izterjava terjatev v domeni uvoznega faktorja. Uvozni
faktor lahko zacne z izterjavo ne da bi si moral pridobiti privolitev izvoznega faktorja,
vendar mora biti izvozni faktor o teh dejanjih obvescen.

Osnovna pravila mednarodnega faktoringa dolocajo, da morajo biti placila terjatev s
strani dolZnika uvoznemu faktorju placana v valuti ratuna v ekvivalentni neto vrednosti,
ki jo je prejel na ban¢ni racun, plaana takoj — po dnevu valute (ali datuma ban¢nega
obvestila) izvoznemu faktorju. V primeru zamude placila uvoznega faktorja —
izvoznemu faktorju, mora prvi placati slednjemu obresti.

Prav tako pravila doloc¢ajo, da mora uvozni faktor skrbeti za dolznikovo glavno knjigo
in za obvesScanje izvoznega faktorja o postavkah v tej knjigi.

Kot slabost velja izpostaviti stroske faktoringa. V dvofaktorskem sistemu sta torej na
vsaki strani po en faktor, kar pomeni, da morata biti poplacana oba. To zviSuje ceno

® Povzeto po Salinger 1991, str. 117.
10 FCI (Factors chain International) pravila mednarodnega faktoringa — GRIF (general rules for
international factoring).
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storitve. Tudi transakcije sredstev potekajo pocasneje, kakor, da je izvozni faktor
poplacan neposredno s strani kupca blaga. V tem sistemu se sklene medfaktorska
pogodba — skleneta jo uvozni ter izvozni faktor.'!

Potek dvofaktorskega sistema®?:

1.
2.
3.

o

7.
8.

9.
10.

11.
12.

13.

14.

4.1.2

Dogovor o sodelovanju med uvoznim ter izvoznim faktorjem.

Izvoznik blaga ali storitev dolo¢i uvoznika (kupca).

Izvoznik poisc¢e izvoznega faktorja, s katerim se dogovorita o sodelovanju,
podpise pogodbo in zaprosi za kreditno linijo.

Izvozni faktor zaprosi uvoznega faktorja za bonitetno oceno uvoznika.

V primeru zadovoljive bonitetne ocene, uvozni faktor odobri kreditno
zavarovanje/kritje.

Ko se uvoznik strinja o nakupu blaga/storitev, izvoznik odposlje blago/storitev
kupcu (uvozniku), prav tako ra¢un za nakup. Vsak racun ima navedeno klavzulo,
da se ti odstopijo uvoznemu faktorju.

Uvoznik potrdi racune in kopije dostavi izvoznemu faktorju.

Izvozni faktor potrdi prejete dokumente in sporoc¢i podatke o racunih uvoznemu
faktorju.

Izvozni faktor nakaze del sredstev (del racuna) prodajalcu (izvozniku).

Na dan zapadlosti racuna kupec izvede placilo uvoznemu faktorju, ta pa dalje
izvoznemu faktorju.

V primeru neplacila uvozni faktor pri¢ne z izterjavo terjatev.

Ce kupec ne pla¢a v 90 dneh od datuma zapadlosti, mora uvozni faktor pladati
dolg kot garant.

Izvozni faktor nakaZe znesek sredstev izvozniku, zmanjSan za predhodno
nakazan znesek.

V primeru spora med kupcem ter prodajalcem se za hitro reSitev angazirata oba
faktorja.

Enofaktorski sistem

Vcasih je enofaktorski sistem poimenovan tudi kot eno in pol faktorski sistem.
Enofaktorski sistem je v bistvu reSitev za pomanjkljivosti v dvofaktorskem sistemu.
Odpravlja tezave glede casovnega dosega transakcij — zamude s placili, saj ta v
dvofaktorskem sistemu potekajo dokaj pocasi. Kot prednost Se lahko izpostavimo, da je
pri enofaktorskem sistemu potrebne manj administracije.

V enofaktorskem sistemu je kupec obvescen o prisotnosti tretje osebe v poslu — faktorju.

Faktor,

ki je vpeljan v posel, je izvozni faktor.

Po navadi se uporablja v primerih prodaje izvoza v sosednje drzave, katerih sistem je
podoben kot v drzavi izvoznika. Enofaktorski sistem je uporaben tudi v primeru, kadar
prodajalec ne sprejme stroSkov dvofaktorskega sistema.

1 Priloga 1.
2 Povzeto po GRIF.
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4.1.3 Direktni uvozni faktoring

Ze samo ime napelje, da direktni uvozni faktoring pomeni skleniti faktoriniko pogodbo
s faktorjem v drzavi uvoza. V tem primeru je prodajalec tujec, kar pomeni, da
neposredno posluje s faktorjem v drzavi kupca. Prodajalec/izvoznik odstopi racune
neposredno uvoznemu faktorju.

Pri tej vrsti posla se uvoznik izogne tezavam zaradi zakonov in drugim omejitvam v tuji
drzavi, saj komunicira samo s faktorjem iz iste drzave — torej sta izvoznik in faktor
neposredno povezana. Ker je faktor na domacem terenu, ima izkuSnje z odobritvami
kreditov in tudi u¢inkoviteje izterja morebitne dolgove.

4.1.4 Direktni izvozni faktoring

Direktni izvozni faktoring pomeni neposredno povezavo med izvoznikom ter izvoznim
faktorjem. Ureditev je podobna domacemu faktoringu, razen da je kupec tujec in da so
fakture lahko v drugi valuti (FCI 2005, str. 78).

Izvoznik torej sodeluje s faktorjem iz svoje drzave. Pri tej vrsti faktoringa klient uziva
prednosti, kot so komunikacija v domacem jeziku, sistem enega faktorja, ne ukvarja se s
tveganjem neplacil, saj le-te prevzame izvozni faktor. Kot prednost stejemo tudi to, da
ja terjatev placana direktno faktorju in ne prihaja do zamika placil. Slaba stran
direktnega izvoznega faktoringa pa je, da se faktor giblje v okolju, katerega ne pozna
najbolje. Predvsem lahko pride do tezav z izterjavo terjatev oziroma placila.
Priporoceno je dobro poznati zakonske predpise drzave uvoznika, kar pa zahteva veliko
napora, ¢e izvoznik izvaza v veliko Stevilo drzav.

V tem primeru faktoringa prodajalec/izvoznik sklene pogodbo z izvoznim faktorjem. Ta
vkljucuje celotni izvoz. Izvoznik odstopi racune izvoznemu faktorju, kateri prevzame
izterjavo terjatev in vodi knjigovodstvo. Veliki izvozniki lahko tudi predajo celoten
izvozni posel (vse, kar se izvaza na tuje) izvoznemu faktorju. V nekaterih primerih
izvozni faktor omogoca izvozniku zavarovati kreditno tveganje, drugace se izvoznik
zavaruje pred tveganjem s pomo¢jo zavarovalnice — v tem primeru izvozni faktor
poskrbi za kreditne linije (FCI 2005, str. 78).

Ena izmed prednosti direktnega izvoznega faktoringa je, da posel izpelje samo ena
organizacija — faktor. Prav tako je dobra stran, da je faktor iz iste drzave kot izvoznik,
tako je manj administracije in stroSkov. Izvoznik v tem sistemu hitreje dobi nakazana
sredstva. V¢asih je direktni izvozni faktoring edina reSitev, ¢e pogoji za dvofaktorski
faktoring ne obstajajo ob predpostavkah, da se izvaza v drzave, kjer ni mogoce dobiti
uvoznega faktorja ali ta ne more zagotavljati zadostnega kritja tveganj (FCI 2006, str.
16).

Kot slabosti te oblike faktoringa lahko izpostavimo, da je za izvoznega faktorja tezje
izterjava kupca, bodisi zaradi nepoznavanja zakonov, predpisov in jezikovnih barier.

4.1.5 Delovanje izvoznega faktoringa

Faktoring je dokaj nezapleten instrument financiranja. Nudi skupek storitev, ki olajSajo
tezave pri mednarodnem trgovanju. Nudi storitve, kot so: preverjanje kreditne
sposobnosti — bonitete kupca, predvidevanje in prevzemanje tveganj in popolno zascito
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prodajalca pred neplacilom terjatev oziroma kupnine. Ko pri poslu faktoringa sodelujejo
¢lani FCI®-ja, poteka proces navadno v Sestih etapah:

1.

2.

Izvoznik podpiSe faktorinSko pogodbo, kjer preda vse terjatve izvoznemu
faktorju. Posledi¢no postane odgovoren za celoten posel faktoringa.

Izvozni faktor izbere uvoznega faktorja (¢lana verige FCI), ponavadi ga izbere v
drzavi, kamor je namenjeno blago. Terjatve so tako prenesene na uvoznega
faktorja.

Socasno uvozni faktor razis¢e boniteto kupca blaga in vzpostavi kreditno linijo
oziroma kreditni limit. To dovoljuje kupcu realizirati nakup blaga na odprt
racun, brez da odpre akreditiv.

Kakor hitro je blago odposlano, lahko izvozni faktor placa izvozniku (na primer)
80 % celotne vrednosti racuna.

Ko je nakup izvrSen, uvozni faktor poplaca ob dospelosti izdan racun in opravi
placilo izvoznemu faktorju, kateri Se prejme preostanek kupnine.

V primeru, da v devetdesetih dneh po dospetju ra¢un Se ni poravnan, bo 100 %
znesek racuna poravnal uvozni faktor.

Izvozni faktoring poteka po spodaj navedenih korakih. Na Sliki 2 so naSteti koraki
prikazani s smernim diagramom.

BOoo~NoOThwWDE

Izvoznik prejme narocilo.

Izvoznik poslje uvozniku odobritev kredita.

Izvoznik preveri uvoznikovo boniteto s pomocjo FCI partnerja.
Sledi izvoznikova ocena uvoznika ter odprtje kreditnega limita.
Izvoznik poslje blago uvozniku.

Izvoznik predlozi fakturo in drugo dokumentacijo.

Izvozni faktor placa 80 % fakture.

Izterjavo dolgov prevzame uvozni faktor.

Uvozni faktor nakaZe sredstva izvoznemu faktorju.

. Izvozni faktor nakaZze 20 % neporavnanega zneska izvozniku, zmanjSanega za

druge stroske.

13 Factors Chain International (FCI); mednarodno faktoriniko zdruZzenje, s sedezem v Amsterdamu.
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Slika 2: Slikovni prikaz delovanja izvoznega faktoringa

1 5
IZVOZNIK 5 UVOZNIK
71102 |6 8
IZVOZNI —Z> UVOZNI
FAKTOR 49_ FAKTOR

G

VIR: FCI, 2015a.

4.1.6 Razlike med domacim ter mednarodnim faktoringom
Predstavili bomo razlike med domacim faktoringom in mednarodnim faktoringom.

Kot glavna razlika med domac¢im in mednarodnim faktoringom je drZava prodaje blaga.
O mednarodnem faktoringu govorimo takrat, kadar sta prodajalec — izvoznik ter kupec —
uvoznik iz razli¢nih drzav (Salinger 1991, str. 121). V primeru domacega faktoringa sta
pa prodajalec — izvoznik in kupec — uvoznik iz iste drzave. V mednarodni posel,
financiran s faktoringom se lahko vkljuci tudi dodaten subjekt. V primeru, kadar gre za
dvofaktorski sistem, se vkljuci Se uvozni faktor, ki ima sedez v drZzavi uvoznika.

Navadno so posli, ki se izvrSujejo v isti drzavi izrazeni v domaci valuti, pri
mednarodnem faktoringu je pa valuta odvisna od drzave izvoznika. Kadar gre za
domaci faktoring, domaci faktor prevzema kreditno tveganje in odgovornost za
ugotavljanje kreditne sposobnosti, v poslu z mednarodnim faktoringom izvozni faktor
zagotavlja zaS¢ito pred kreditnim tveganjem, uvozni faktor pa je pristojen za
ugotavljanje bonitete kupca (uvoznika).

Razlika je tudi v uporabi regresne pravice. Na domaci ravni se v vecini izvaja faktoring
z regresno pravico, kar pomeni, da lahko faktor v primeru neplacila uvoznika, za placilo
terja izvoznika — odstopnika terjatve. Na mednarodni ravni se pa posli faktoringa v
vec€ini izvajajo brez regresne pravice. V obeh primerih so izjeme.

Kot prednost domacega faktoringa je ta, da za posel veljajo zakoni in predpisi iste
drzave, domace, medtem ko je v primeru dvofaktorskega sistema prisotna zakonska
ureditev najmanj dveh drzav. Prav tako morebitna izterjava placil je v domacem
faktoringu odvisna samo od enega faktorja, medtem ko je pri dvofaktorskem sistemu za
izterjavo odgovoren uvozni faktor. Tudi pri zagotavljanju kakovosti storitev je pri
domacem faktoringu ta odvisna od samo enega faktorja, medtem ko je pri
mednarodnem faktoringu (dvofaktorski sistem) ta odvisna od izvoznega in od uvoznega
faktorja (Chakraborty in Sonmale 2015, str. 86—87).
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5 PRIMERJAVA FAKTORINGA IN FORFAITINGA

5.1 Temeljne razlike med faktoringom ter forfaitingom

Tako kot faktoring je tudi forfaiting instrument financiranja, ki zmanjSa tveganje v
mednarodnem poslovanju. Obema instrumentoma je skupno to, da gre za odkup Se ne
zapadlih terjatev. Kot najvecjo razliko lahko izpostavimo, kaj je predmet posla in
rocnost terjatev. Kot smo ze omenili, gre pri forfaitingu za financiranje nakupa
investicijske opreme — blaga z visoko vrednostjo, medtem ko se pri faktoringu trguje z
izdelki in storitvami. Faktoring se uporablja za financiranje kratkoro¢nih terjatev,
forfaiting za financiranje srednjero¢nih terjatev (do 5 let).

V poslu faktoringa je predmet nakupa vec terjatev ali vse terjatve, medtem ko pri
forfaitingu volumen prodaje ni dolocen; lahko gre samo za odkup enkratnega posla in se
ne zahteva kontinuiran posel. Falatov (1999, str. 87) navaja, da je pravni temelj za
izvedbo faktoringa globalna cesija terjatev do dolo¢enega dolznika, ki temelji na
trajnem pogodbenem razmerju, in ne indosament ali cesija posamezne konkretne
terjatve, kot je to primer pri forfeitiranju.

Kot glavno znacilnost moramo omeniti klavzulo brez regresa. Ta klavzula je glavna
znaCilnost forfaitinga in pomeni, da forfaiter prevzema placilno tveganje v celoti. Pri
poslu faktoringa pa ima faktor moZznost uveljavljati pravico do regresa nasproti
prodajalcu terjatve. Izjema je le, ko faktor prevzame del credere funkcijo, to pomeni
bonitetno tveganje (boniteto podjetij preverja faktor sam), takrat gre za odkup terjatev
brez pravice regresa (Markovi¢ Hribernik 2004, str. 187).

Naslednja razlika je, da forfaiter za stranko ne opravlja aktivnosti v zvezi z
upravljanjem storitev, medtem ko faktor (pri pravem faktoringu) opravlja za stranko
knjigovodske storitve, fakturiranje blaga ter storitev, revizijo poslovnih knjig (Markovi¢
Hribernik 2004, str. 186).

Omenimo $e, da za faktoring ne obstaja sekundarni trg, kar pomeni, da se s terjatvami
ne trguje in prodaja drugim faktorjem, v primeru forfaitinga pa sekundarni trg obstaja,
torej lahko forfaiter proda terjatev drugemu forfaiterju — sekundarni forfaiting
(Willshere 1995).

Opisane razlike med faktoringom ter forfaitingom na kratko povzemamo v Tabeli 2.
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Tabela 2: Primerjava faktoringa in forfaitinga

faktoring forfaiting
v . Financiranje kratkoro¢nih Financiranje srednjero¢nih
Rocnost terjatev . .
terjatev terjatev
Pravica do regresa da ne
Vodenje poslovnih knjig da ne
Predmet posla blago, storitve Kapitalne dobrine

Razpon financiranja 75-100 % vrednosti fakture 100 % vrednost fakture
Zavarovanje terjatve ne da
Sekundarni trg ne da

Prilagojeno po: Kumar R., 2014.
5.2 Prednosti in slabosti (mednarodnega) faktoringa in forfaitinga
5.2.1 Prednosti in slabosti faktoringa

Mednarodna menjava proizvodov/storitev je tvegana. NajveCkrat iz razlogov
nepoznavanja kupca, natan¢nih ekonomskih razmer, razlik v kulturi, zakonodaje v ciljni
drzavi prodaje.

Kot prednosti financiranja menjave s tujino s faktoringom lahko izpostavimo*:

enostaven in hiter proces,

maksimira denarni tok,

poveca dobicek,

minimizira tveganje poslovanja,

minimizira tveganje neplacila,

zmanjSa teCajno tveganje,

izvoznik lahko ponudi bolj konkurenéne prodajne ter placilne pogoje,
ni potrebe po zadolzevanju.

Slabosti faktoringa

Faktoring je obiCajno drazji od banc¢nega kredita, prav tako ni razSirjen v nerazvitih
drzavah, kar je vzrok za oteZitev uporabe mednarodnega faktoringa. Je pa faktoring
omejen s tega vidika, da ga ne morejo koristiti podjetja, ki prodajajo za gotovino in na
zelo kratke ali na zelo dolge placilne roke. Prav tako ni za podjetja, ki proizvajajo hitro
pokvarljivo blago in obstaja moZnost veliko reklamacij in kompenzacij. Faktoring posel
se lahko sklene samo s pravnimi osebami in ne s fizicnimi. Kot slabost lahko
1zpostavimo pogoj, da obstaja najniZja meja vrednosti posla, to je 5000 €.

Slabost je tudi ta, da poziv faktorja kupcu blaga, da naj placa kupljeno blago na nek
drug racun, izzove nelagodje. Faktoring ima Se vedno nekoliko negativen prizvok pri
kupcu blaga/storitev, da je prodajalec v finan¢nih — likvidnostnih tezavah. V primeru,
kadar pride do morebitne izterjave dolga s strani faktorja, je pod vprasajem odnos
prodajalec kupec in tudi nadaljnje poslovno sodelovanje (CareerRide, 2013).

14 Povzeto po Surbhi 2016.
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5.2.2 Prednosti in slabosti forfaitinga
Prednosti forfaitinga

Nedvomno lahko recemo, da je ena od glavnih prednosti ta, da forfaiting eliminira
tveganje neplacila terjatve s strani tujega kupca. Prednost je tudi ta, da se s pomocjo
forfaitinga podjetja odlocajo za izvoz kapitalnih dobrin v drzave tretjega sveta, kjer je
tveganje neplacila visje. S poslom forfeitiranja se izvoznik zas¢iti pred tveganji, kot so:
politi¢no, valutno, del credere, monetarno. Velika prednost je tudi ta, da forfaiting
zagotavlja sredstva izvozniku takoj in tudi vsa uporabljena dokumentacija v poslu je
razumljiva, kratka in jedrnata. Forfaiting Se ima ugoden vpliv na denarni tok, poveca se
likvidnost, fleksibilnost in preprostost koris¢enja instrumenta financiranja. Kot prednost
Se velja omeniti to, da ni omejitve glede porekla izvoza.

Prednosti forfeitiranja za izvoznika (Das 2009, str. 324)
Izlo€anje tveganja:

e Izvoznika zavaruje pred politicnim ter komercialnim tveganjem.
e Izvoznik je varen pred zviSanjem obrestne mere ter pred valutnimi tveganji.
e Terjatev je financirana v celoti.

Pri Finanz AG Ziirich (1998, str. 3) navajajo kot prednost koris¢enja forfaitinga popolno
zavarovanje pred tveganji za odstopnika, kot so:

e DezZelno tveganje: stranka je zaSCitena pred politicnim tveganjem brez regresne
pravice, naj bo vojna, politiéni nemiri, revolucije ali karkoli, kar bi lahko
ogrozilo poplacilo terjatev. Dezelno tveganje se opredeljuje kot tveganje
izvoznika, da ne bo dobil placila za dobavljeno blago ali da njegov donos na
vlozeni kapital ne bo doseZen zaradi politicne, gospodarske ali financne
nestabilnosti v drzavi (Kenda 2001, str. 99; povzeto po Senk Tlersi¢ 2013, str.
95).

e Valutno tveganje: nihanje vrednosti tecaja valut, ki lahko vplivajo na vrednost
posla. Gre za tipicno tveganje v mednarodni trgovini. Tecajne razlike, ki
nastanejo so lahko v korist ali v izgubo forfaiterja (Samastur 2004, str. 22).

e Komercialno ali kreditno tveganje: nezmoznost dolZnika, da izpolni svoje
dolznosti.

e Tveganje obrestnih mer: stroski posla (diskont, provizija ...) se skozi proces ne
spremenijo.

Povecanje konkurencnih prednosti:
e Omogoca poslovanje v drzavah, kjer je kreditno tveganje previsoko.
Povecanje likvidnosti:

e Forfaiting »pretvarja« kreditno transakcijo v gotovinsko transakcijo.
¢ Bilanca stanja ni obremenjena s terjatvami, ban¢nimi krediti.

Hitrost transakcije:
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e Ni omejitev iz vidika porekla izvoza.

e Razbremeni izvoznika vse administracije ter izterjave dolga.

e Ker je financiranje zagotovljeno proti zadolznici ali menici in je dokumentacija
jasna ter jedrnata, omogoca hitro zakljucitev posla.

Ostalo:

e Izvoznik zlahka kreditira uvoznika, kar povecuje njegovo konkurencnost na
trgu.

e Izvoznik prejme gotovinsko placilo takoj ob odpremi blaga in se hkrati izogne
izterjavi terjatev pod tujimi ureditvami, zakoni.

e Sam sistem je zelo prilagodljiv, tako da ustreza vsem zahtevam izvoznika.

Prednosti forfaitinga za uvoznika:

e Ugodnejsi pogoji nakupa.

e Mozen nakup visoko tehnoloskega blaga, katerega nakup ni moZzen v domaci
drzavi.

e Fiksna obrestna mera za kreditiranje.

e Dokumentacija posla je enostavna.

Prednosti za forfaiterja:

e Sestava dokumentacije posla je enostavna in ni obseZzna kot pri komercialnih
posojilih.

e Slabost, kot je visoka cena financiranja (marza), je prednost za forfaiterja.

e Kupljena sredstva so prenosljiva in z njimi ni mogoce trgovati na sekundarnem
trgu.

Slabosti forfaitinga

StroSki forfeitiranja so po navadi vi§ji od komercialnih posojil. Prav tako ne obstaja
noben pravni okvir, ki b1 §¢itil forfaiterja (kupca terjatve) pred politiénim in te€ajnim
tveganjem. Slabost je tudi ta, da se za posel forfaitinga ne morejo uporabljati vse
svetovne valute, temvec le tiste, ki so mednarodno likvidne. V vecini se uporabljajo
valute zahodnih drzav.

Forfaiting se uporablja le za posle za odkup dolgoro¢nih terjatev. Za izvoznika je slabost
tudi ta, da lahko ima uvoznik tezave pri pridobivanju garancije. Stroski forfeitiranja so
vi§ji, kot pa pri najemu kredita.

V primeru neustreznosti kupljenega blaga, ko je terjatev zavarovana z menico, le to ne
vzdrzi pladila uvoznika izvozniku. Tezave iz tega naslova mora uvoznik resiti na drug
nacin (Shah 1995).

Tudi za forfaiterja obstajajo slabosti, izpostavimo lahko to, da mora dobro poznati
zakone, predpise, ki urejajo menice in poroStva na tujem. Forfaiter tudi nosi
odgovornost za preverjanje kreditne sposobnosti garanta in prevzema obrestno tveganje
ze v zacetnih fazah posla.

Forfaiter nima pravice regresa proti kupcu, v primeru neplacila terjatve.
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5.3 Subjekti v poslu faktoringa in forfaitinga

5.3.1 Subjekti v poslu faktoringa

Pri domacem faktoringu so udelezene tri osebe, in sicer prodajalec, kupec in faktor.
Faktor je lahko posebna finan¢na institucija ali banka.

Proces faktoringa poteka na naslednji nacin: prodajalec (v nadaljevanju klient) proda in
dobavi kupcu blago ali storitev ter mu izstavi raCun. Prodajalec blaga ali storitve izroCi
faktorju kopijo racuna in odstopno izjavo, ki je podpisana s prodajalc¢eve in kupceve
strani.

Faktor nakaze prodajalcu — klientu predujem, ponavadi gre za 75-90 % odkup,
zmanj$an za faktorinsko provizijo.

Kupec placa terjatev pred zapadlostjo faktorju. Faktor obracuna placilo za odstop
terjatve ter prodajalcu/klientu izplaca razliko do polne vrednosti raCuna zmanjSano za
obresti.

Ce povzamemo, prodajalec priskrbi blago, ga proda kupcu in mu izstavi radun.
Prodajalec odstopi terjatev do kupca faktorju. Faktor prodajalcu izplaca dogovorjen
znesek, zmanjSan za provizijo. Ob zapadlosti terjatve, kupec placa znesek na racun
faktorja.

UdeleZenci mednarodnega faktoringa

Pri poslu mednarodnega faktoringa se vklju¢i Se uvozni faktor, vendar tudi razli¢no
glede na obliko faktoringa. Pri direktnem uvoznem faktoringu se pojavljajo prav tako
trije subjekti, saj izvoznik sodeluje neposredno z uvoznim faktorjem. V poslu direktnega
izvoznega faktoringa gre prav tako samo za sodelovanje treh subjektov, komitenta,
1zvoznega faktorja in kupca blaga ter storitev.

Po osnovnih pravilih za mednarodni faktoring FCI so sodelujoce stranke v
dvofaktorskem sistemu:

e dobavitelj (klient ali prodajalec) — stranka, ki izstavlja fakture za dobavo blaga
ali opravljene storitve;

e dolznik (kupec ali stranka) — stranka, ki je odgovorna za placilo terjatev iz
naslova dobavljenega blaga ali storitev;

e izvozni faktor — stranka, kateri dobavitelj odstopi terjatve;

e uvozni faktor — stranka, kateri so terjatve odstopljene s strani izvoznega faktorja.

5.3.2 Subjekti v poslu forfaitinga®®

Pri tem poslu navadno sodelujejo trije subjekti, lahko pa Se drugi.

15 povzeto po Turk, Spec 1996, str. 141.
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Forfaiter: odkupi terjatev in se s tem odpove pravici do regresa. Forfaiter je ponavadi
finan¢na institucija, mednarodno priznana banka, neodvisna financna institucija ali
drugi finan¢ni posredniki. V primeru, ko gre za zelo velik posel in velike terjatve, kjer
forfaiter financno sam ne zmore prevzeti terjatve, se lahko vkljuci Se drug forfaiter ali
vec¢ subjektov, ki se povezejo v konzorcij.

Forfaiter mora izpolnjevati naslednje tri pomembne pogoje:

e zadostna finan¢na moc¢ za odkup terjatev,
e moznost financiranja kupljenih terjatev na domacem ter tujem trgu,
e mednarodni ugled.

Torej forfaiting lahko izvajajo posebej specializirane finan¢ne institucije ali imajo banke
oddelke, ki se ukvarjajo s poslom forfeitiranja. Ponavadi forfaiting organizacija posluje
kot samostojna organizacija, ki deluje v svojem imenu.

Forfaitist: je izvoznik/proizvajalec blaga (predvsem gre za investicijsko opremo), na
kredit. Iz tega sledi, da forfaitist proda Se nezapadlo terjatev forfaiterju.

Odstopljeni dolznik: kupec oziroma uvoznik blaga ali storitev, v poslu je dolznik
forfaiterju in ne ve¢ forfaitistu. V poslu forfaitinga je kupec investicijske opreme
subjekt, s katerega dolgom se trguje.

Ostali se pojavljajo kot garanti, avalisti, akreditivna banka, potrjujoca banka, ¢e so
terjatve posebej zavarovane.

Po Zbasniku (2001, str. 201) forfeitiranja vklju€uje pet oseb, in sicer uvoznika,
1zvoznika, uvoznikovo banko, forfaiting organizacijo in investitorja, ki kupi terjatev.

5.4 StroSki faktoringa in forfaitinga
5.4.1 Stroski faktoringa
Cena faktoringa je sestavljena iz (FCI 2005, str. 11):

o faktorinSke provizije, ki se obracuna v % od viSine odkupljene terjatve (fiksni
stroSek). FaktorinSka provizija se obicajno obracunava od zneska
odstopljenih/financiranih faktur;

e obrestna mera, ki se spreminja glede na nihanja na trgu (variabilni strosek);

e administrativni stroski, ki so stroski obdelave dokumentov.

Faktorinska provizija

Zajema stroske storitev, zaraCuna se v odstotku celotnega bruto prometa (ne glede na
vrednost dobropisov). Vklju€uje tudi stroSke glede na koli¢ino odstopljenih racunov ali
dobropisov, na primer 0,85 % plus 10 €/raun, dobropis. Tak nacin obracunavanja je
predvsem pri mednarodnem faktoringu, kjer uvozni faktor ne more predvideti koliCine
racunov in dobropisov.

Pri enem izmed vecjih faktorjev v Sloveniji nam pojasnjujejo, da je faktorinska
provizija odvisna od placilnega roka, obsega sodelovanja, bonitete kupca, strukture
terjatev, drzave kupca in od tega ali so terjatve odstopnika/dobavitelja zavarovane.
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Nekatera faktorinska podjetja Se vkljucijo strosek za minimalno obdelavo, ¢e je obseg
faktorskega prometa manjsi od sprejemljivega minimuma.

Obrestna mera

Obrestna mera se racuna na izpostavljenost glede na sredstva, ki jih stranka koristi.
Administrativni stroski

Administrativni stroski zajemajo:

e Stroske obdelave (workload), Stevilo racunov, dobropisov in kupcev.

e Volumen prodaje, celoten promet (volume, sales turnover). V sploSnem pomeni,
da vedji, kot je volumen prodaje, manjsi je procent. V primeru velikega Stevila
kupcev in veliko manjs$ih racunov je lahko cena zelo visoka, kar je nezazeleno
tako za faktorja kot za izvoznika. V vecini je dolocena meja spodnjega
minimuma, katera doloca, do kam je smiselno sprejeti posel iz stroSkovnega
vidika s strani faktorja.

Kreditno tveganje kupca

Kreditni oddelek oceni portfelj kupcev in dolo¢i ceno (odstotek prometa), katera bo
krila kreditno izgubo ter marzo za strosSke administracije. Ta ocena temelji na oceni
industrijskega sektorja in moci kupcev. V primeru, ko faktor uporablja kreditno
zavarovanje, bo provizija za to kritje vraCunana v provizijo.

Glede na podatke iz leta 2005 (Vozel 2005) nekatera faktorinSka podjetja razlikujejo
provizije glede na domicil faktoringa. Provizije doma so znaSale od 0,5 do 2,5 %. Za

posle v tujini pa od 0,7 do 2,2 %. Obrestna meja je znasala od 7 do 9 % za domace
posle, za tuje pa EURIBOR plus 3 do 5 %.

5.4.2 Stroski forfaitinga
Ceno forfaitinga sestavljajo trije stroski (Moran 2002):

e stroSek sprejetja obveze (commitment fee),
e diskontna ali obrestna mera (discount fee),
e stroSek administracije (documentation fee).

Turk, Spec (1996, str. 141) nastevata naslednje stro§ke, na katere mora radunati
prodajalec terjatve:

e diskont ali obrestna mera,

e management fee oziroma provizija za izpeljavo posla (stroSek administracije in
organiziranja posla),

e commitment fee oziroma provizija za pripravljenost odkupa terjatve,

e option fee oziroma provizija za pripravo refinanciranja (za tveganje forfaiterja v
¢asu opcije, da bo do transakcije prislo),

e grace days oziroma dodatni dnevi (dnevi, ki jih doda forfaiter k datumu
zapadlosti zaradi morebitne zamude placila).

33



Diskont ali obrestna mera:

Strosek forfeitiranja (za izvoznika) je odvisen oziroma dolo¢en z diskontno stopnjo, ki
je osnovna sestavina forfeitiranja. Visina te je doloCena na podlagi vsote LIBOR-ja,
Casovne zapadlosti terjatve in marze, katere viSina je odvisna od tveganja. Stopnja
tveganja se razlikuje glede na drzavo uvoznika, dolzine kreditiranja, valute, v kateri se
glasi vrednost posla in strukture financiranja. Visje kot je tveganja, visja bo diskontna
stopnja.

Druga sestavina, ki sestavlja stroske obrestne mere je marza, ki pokriva politicno,
komercialno ter transferno tveganje. ViSina marze variira od drzave do drzave.

Management fee oziroma provizija za izpeljavo posla

So stroski, ki jih forfaiting organizacija zaracuna za administracijo ter organiziranje
posla izvozniku. Zaracuna se od trenutka prevzema obveznosti.

Commitment fee ali provizija za pripravijenost odkupa terjatve

Gre za provizijo, ki se zaracuna za obdobje med datumom ponudbe in datumom
dejanskega odkupa (Lovrin, 2005). Provizijo placa izvoznik forfaiterju, gre za znesek
zaracunan od nominalne vrednosti terjatve za ¢as od sprejetja obveze forfaiterja do
dejanskega odkupa terjatve (Turk, Spec 1996, str. 141). Te provizije se gibljejo od 0,5 %
do 1,5% in se zaraCunavajo na letni osnovi.

Option fee ali provizija za pripravo refinanciranja

To je provizija katero forfaiter zaraCuna izvozniku za obdobje med podpisom pogodbe
in do izplacila sredstev izvozniku. Zaracunava se mesecno, predstavlja pa nek procent
od odkupljene terjatve (provizija se giblje med 0,5 % in 1 % terjatve). S to provizijo se
forfaiter zavaruje v primeru, da izvoznik odstopi od pogodbe (Financial services 2011,
str. 533). Lovrin (2005) navaja, da je ponudba forfaiterja izvozniku obvezujoca, vendar
forfaiter ne ve ali jo bo izvoznik sprejel, zato si s to provizijo forfaiter zagotovi
povracilo stroSkov refinanciranja in se zasciti v primeru, da se posel ne bo sklenil.

Grace days ali dodani dnevi

Strosek dodatnih dni nastane v primeru, ko terjatev ni pravocasno poravnana (dnevi se
dodajo k datumu zapadlosti). Rezervni dnevi se dodajo k obroku odkupljene terjatve, za
njih se obracuna diskont.

Stroski forfaitinga so odvisni od obrestnih mer, valute dolocene v pogodbi, casa (ki
preteCe medtem ko se forfaiter obveze za izvedbo posla), ocene kreditnega tveganja v
drzavi uvoznika ter avalne — garantne banke. (Moran, 2002). Stroski povezani z izvedbo
forfaiting posla so tudi stroSki za obrestna tveganja forfaiterja.
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6 EMPIRICNA ANALIZA

Za pridobivanje empiricnih podatkov smo kontaktirali finan¢ne organizacije, ki se
ukvarjajo s trzenjem faktoringa in forfaitinga. Ker je ponudba forfeitiranja v Sloveniji
zelo omejena in je tezko pridobiti kvalitetne podatke, se bomo v tem delu omejili zgolj
na faktoring.

Na zacetku empiri¢nega dela se bomo ukvarjali s primerjavo obsega mednarodnega
faktoringa in BDP-ja kot kazalnika razvitosti gospodarstva.

Preverjali bomo naslednje:

e Povezavo med vi§ino mednarodne menjave in vi§ino mednarodnega faktoringa
za drZave €lanice EU.
e Iskali bomo povezavo med BDP-jem in delezem faktoringa v mednarodni
menjavi, na dva nacina:
o ali sprememba BDP-ja vliva na spremembo deleza faktoringa v
mednarodni menjavi,
o ali je viSina BDP-ja povezana z viSino deleZa faktoringa v mednarodni
menjavi.

Nadalje bomo primerjali ceno faktoring storitve s ceno najetja kratkorocnega ban¢nega

kredita za izbrano podjetje. Na koncu bo sledila predstavitev pogodbe o faktoringu z
nekaterimi znacilnostmi iz prakse.

6.1 Delez mednarodnega faktoringa v €lanicah EU
V Tabeli 3 so zbrani podatki o obsegu mednarodne menjave po posamezni drZavi,

obsegu mednarodnega faktoringa in delezem mednarodnega faktoringa v mednarodni
menjavi. Omejili se bomo na ¢lanice Evropske unije. Podatki so za leti 2013 in 2014.
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Tabela 3: Delez mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi v EU

Obseg Obseg Mednarodna | Mednarodna Delez Delez
mednarodnega | mednarodnega menjava menjava mednarodnega | mednarodnega

faktoringa faktoringa . . faktoringa v faktoringa v

- - 2013 (mio 2014 (mio . .

2013 (mio 2014 (mio EUR) EUR) mednarodni mednarodni

EUR) EUR) menjavi 2013 | menjavi 20148

Belgija 11921 13844 692982 695418 1,7% 2,0 %
Bolgarija 320 413 48100 48236 0,7 % 0,9 %
Ceska 1628 1707 230805 245641 0,7 % 0,7 %
Danska 3573 5500 155626 158354 2,3 % 3,5%
Nemcija 40660 48100 1990308 2049867 2,0 % 2,3 %
Estonija 232 281 26183 14954 0,9 % 1,9 %
Irska 1407 1529 50445 141918 2,8 % 1,1 %
Gréija 1881 2154 74367 74930 2,5% 2,9 %
Spanija 14750 15567 258809 514386 5,7% 3,0 %
Francija 38615 56973 950471 948658 4,1% 6,0 %
Hrvaska 66 58 26112 27150 0,3 % 0,2 %
Italija 41225 40499 751217 753111 55% 54 %
Ciper 23 16 4906 6434 0,5 % 0,2 %
Latvija 235 100 24344 24271 1,0 % 0,4 %
Litva 1715 3352 50753 50932 34% 6,6 %
Luksemburg 125 8 21475 34476 0,6 % 0,0 %
MadzZarska 318 275 156320 162373 0,2 % 0,2 %
Malta 71 148 7344 7001 1,0 % 2,1 %
Nizozemska 18200 8100 949620 948223 1,9 % 0,9 %
Avstrija 3957 4595 132020 270841 3,0 % 1,7 %
Poljska 4848 3700 310661 328576 1,6 % 1,1 %
Portugalska 2637 2802 104165 107031 2,5% 2,6 %
Romunija 626 675 10485 111036 6,0 % 0,6 %
Slovenija 259 241 50743 52847 0,5 % 0,5 %
Slovaska 428 415 126108 126993 0,3 % 0,3 %
Finska 2699 3134 114453 113600 2,4 % 2,8 %
Svedska 926 849 247078 246143 0,4 % 0,3 %
VB 20447 22008 901132 895612 2,3 % 2,5%

Vir podatkov: FCI 2014a, FCI 2015b; Eurostat 2013a, Eurostat 2014a; lastni izracun.

Iz Tabele 3 razberemo, da je v letu 2013 menjava s tujino (seStevek izvoza in uvoza) v
Sloveniji znasala 50.743 mio €. Vrednost mednarodnega faktoringa, ki so ga ustvarila
podjetja, je znasala 259 mio €. PreraCunano v odstotke to znasa 0,5 %, kar pomeni, da je
bil s faktoringom sklenjen vsak 200. posel.

V letu 2014 je znasala mednarodna menjava 52.847 mio €, kar je za 4 % veC kot leto
prej. Obseg mednarodnega faktoringa je znasal 241 mio €, kar predstavlja 0,5 %.

16 Mednarodna menjava = uvoz + izvoz

17

Delez mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi 2013

izrazeno v odstotkih.

18

Delez mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi 2014

izrazeno v odstotkih.
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Mednarodni faktoring se je ob zveCanem izvozu in uvozu v letu 2014 zmanjsal, vendar
je delez faktoringa v mednarodni menjavi $e vedno enak kot v letu 2013.

V nadaljevanju preverjamo, ali viSina mednarodne menjave pomeni tudi vecjo uporabo
mednarodnega faktoringa in obratno.

Leta 2013 ima najvecji obseg mednarodne menjave Nemcija, Francija, Nizozemska,
Velika Britanija. Najmanj$i obseg mednarodne menjave je bil ustvarjen na Cipru, Malti
in v Romuniji.

Najvecji delez mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi ima v letu 2013
Romunija, ta delez znasa 6 %, sledijo ji Spanija s 5,7 %, Italija s 5,5 % ter Francija s 4,1
%. Najmanj$i delez mednarodnega faktoringa pa ima Madzarska z 0,2 %, sledita ji
Hrvaska in Slovaska z 0,3 %.

V letu 2014 so najvi$jo mednarodno menjavo ustvarile Nemcija, Francija, Nizozemska
ter Velika Britanija — vrstni red je enak kot leto prej. Najnizjo mednarodno menjavo so
ustvarili Ciper, Malta, Estonija in Latvija.

Najvecji delez faktoringa v mednarodni menjavi, leta 2014, imajo Litva s 6,6 %,

oo

(8 mio od 34476 mio), Madzarska, Ciper ter Hrvaska z 0,2 % in Slovaska ter Svedska z
0,3 %.

Ugotavljamo, da vi§ja mednarodna menjava ne pomeni tudi vi§jega deleza
mednarodnega faktoringa. Ce pogledamo primer v letu 2013, kjer imajo Nemc¢ija,
Francija, Nizozemska in Velika Britanija najvi§jo mednarodno menjavo, je samo delez
mednarodnega faktoringa pri Franciji visok 4,1 %, pri ostalih treh pa zgolj v povprecju
delezZ (6,0 %) mednarodne menjave, ustvarjen z mednarodnim faktoringom, Malta je na
16. mestu, Ciper pa na 22. mestu od 27-ih ¢lanic.

V letu 2014 je stanje podobno, in sicer pri drzavah z najvi§jo mednarodno menjavo ima
Francija visok deleZ mednarodnega faktoringa (6,0 %) za ostale tri je deleZ primerljiv z
letom 2013.

Drzavi z najniZjo mednarodno menjavo sta Ciper in Latvija prav tako med drzavami z

e

povprecjem EU (1,88 %).

Ugotavljamo, da vi§ja mednarodna menjava ne pomeni vi§jega deleza mednarodnega

ey

ey e

V zadnjih letih predstavlja placilna nedisciplina velik problem. Zato nas podatki o tako
majhni rabi mednarodnega faktoringa presenecajo. V strahu, da obveznosti ne bodo
poplacane, se podjetja vseeno ne odlocajo za to obliko financiranja. Podjetje, kjer sem
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zaposlena, je v veliki meri v odnosu do tujca kupec — uvoznik (promet s tujino znaSa
skoraj 1,5 mio €), vendar smo samo v enem primeru dobili obvestilo’® o odstopu
terjatev nasega dobavitelja iz Madzarske. Dobaviteljem iz Nemcije, Italije, Portugalske,
Makedonije, Avstrije, MadzZarske, Nizozemske, Hrvaske in Spanije se dobave pladujejo
na odprt racun ali vnaprej po predracunu. Vse dobave so kontinuirane, torej ne gre za
enkraten posel. So se pa v nekaj primerih dobavitelji odlo¢ili, da so posel zavarovali z
bancno garancijo.

V Sloveniji se z mednarodnim faktoringom ukvarja podjetje Prvi faktor, ki je tudi ¢lan
ene najvedjih faktorinskih mrez na svetu, Factors Chain International?®® (FCI) in
International Factors Group (IFG). FCI je bila ustanovljena leta 1968 kot krovna
organizacija za faktorinSka podjetja po svetu. Danes imajo po svetu ve¢ kot 400 Clanov
v 90 drzavah (FCI, 2015). V Sloveniji imamo tri ¢lane FCI, to so: Afaktor, Prva
finan¢na agencija in Prvi faktor (FCI, 2014). Faktoring ponujajo tudi banke.

V nadaljevanju ugotavljamo povezavo med BDP-jem in med delezem mednarodnega
faktoringa, saj nam viSina BDP-ja (uvoz ter izvoz sta komponenti BDP-ja) sporoca
gospodarsko aktivnost drzave. Imenujemo ga indikator zdravja ekonomije drzave. Z
njim se ocenjuje kakovost oziroma standard Zivljenja. Kadar se doloc¢a stopnja
ekonomskega razvoja drzave, se primerja BDP na prebivalca. Z njim merimo celotno
uspesnost ter delovanje gospodarstva??,

V prvi tabeli bomo ugotavljali povezavo med spremembo BDP-ja in spremembo deleza
faktoringa v mednarodni menjavi.

Primerjava je narejena med clanicami EU, ki so vstopile v Unijo v istem letu kot
Slovenija (2004), zaradi istoCasnega odprtja mednarodnega trga, ki jim je omogocil
lazjo menjavo na evropskem trgu. Iz tega razloga v raziskavo nismo vkljucili ostalih
drzav EU. Zanima nas sprememba BDP-ja v letu 2014 glede na predhodno leto kot tudi
sprememba deleZa mednarodnega faktoringa v istem opazovanem obdobju. Preverili
bomo, ali sta ti spremembi med seboj povezani.

19 Priloga 2.
20V nadaljevanju FCI.
2L Povzeto po Samuelson, Nordhaus (2002, str. 390).
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Tabela 4: BDP in delez mednarodnega faktoringa za leti 2013 in 2014

Delez Delez
BDP na BDP na Sprememba | mednarodnega | mednarodnega
prebivalca v | prebivalcav | BDP iz 2013 faktoringa v faktoringa v
2013 (EUR) | 2014 (EUR) v 2014?2 mednarodni mednarodni
menjavi 2013 | menjavi 2014
Ciper 20950 20500 -2 % 0,50 % 0,20 %
Ceska 14400 14700 2% 0,70 % 0,70 %
Estonija 14350 14800 3% 0,90 % 1,90 %
Latvija 11800 12100 2% 1,00 % 0,40 %
Litva 12050 12400 3% 3,40 % 6,60 %
MadzZarska 10100 10500 4% 0,20 % 0,20 %
Malta 17950 18600 4 % 1,00 % 2,10 %
Poljska 16050 16600 3% 1,60 % 1,10 %
Slovaska 13550 13900 2% 0,30 % 0,30 %
Slovenija 17550 18100 3% 0,50 % 0,50 %

Vir podatkov: Eurostat 2013b, Eurostat 2014b; lastni izracun.

zmanjSal v primerjavi z letom 2013 za 2 %, prav tako se je zmanjSal delez
mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi. BDP Slovenije se je v letu 2014 zviSal
za 2 % v primerjavi s predhodnim letom, delez faktoringa pa je ostal v primerjavi s
predhodnim letom nespremenjen. Podobno kot za Ciper velja Se za Estonijo, Litvo in
Malto, medtem ko pri ostalih — Ceski, Latviji, Madzarski, Poljski, Slovaski in Sloveniji
—to ne velja.

V Tabeli 5 bomo iskali povezavo med viSino BDP-ja in viS§ino mednarodnega
faktoringa. Opazujemo iste drzave kot v Tabeli 4.

Drzave so razporejene glede na viSino BDP in glede na viSino deleza mednarodnega
faktoringa v mednarodni menjavi, posebej za leti 2013 in 2014.

22 Sprememba BDP iz 2013 v 2014 = 222 narrebivalcay 2013

- — 1, izrazeno v odstotkih.
BDP na prebivalca v 2014
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Tabela 5: BDP in delez mednarodnega faktoringa za leti 2013 in 2014

BDP na Delez BDP na Delez
. mednarodnega . mednarodnega
prebivalca . prebivalca .

faktoringa v faktoringa v

2 mednarodni el mednarodni

{2y menjavi 2013 SRS, menjavi 2014
Ciper 20950 Litva 3,40 % Ciper 20500 Litva 6,60 %
Malta 17950 Poljska 1,60 % Malta 18600 Malta 2,10 %
Slovenija 17550 Malta 1,00 % Slovenija 18100 Estonija 1,90 %
Poljska 16050 Latvija 1,00 % Poljska 16600 Poljska 1,10 %
Ceska 14400 Estonija 0,90 % Estonija 14800 Ceska 0,70 %
Estonija 14350 Ceska 0,70 % Ceska 14700 Slovenija 0,50 %
Slovaska 13550 Slovenija 0,50 % Slovaska 13900 Latvija 0,40 %
Litva 12050 Ciper 0,50 % Litva 12400 Slovaska 0,30 %
Latvija 11800 Slovaska 0,30 % Latvija 12100 Ciper 6,60 %
Madzarska 10100 Madzarska 0,20 % Madzarska 10500 Madzarska 2,10 %

Vir podatkov: Eurostat 2013b, Eurostat 2014b; FCI 2014a, FCI 2015b; lastni izracun.

V Tabeli 5 so v prvem stolpcu drzave razdeljene glede na velikost BDP-ja v letu 2013, v
tretjem stolpcu glede na velikost deleza mednarodnega faktoringa v mednarodni
menjavi in v naslednjih stolpcih enako za leto 2014.

Ciper kot drzava z najve¢jim BDP-jem je pri delezu mednarodnega faktoringa skoraj na
repu tabele. Naslednja na lestvici BDP, Malta je pri delezu mednarodnega faktoringa na
vrhu. Po vi§ini BDP-ja sledi Slovenija, ki je pri delezu mednarodnega faktoringa v drugi
polovici drzav. Ce preverimo $e tri drzave z najmanj$im BDP-jem, vidimo, da ima Litva
delezu mednarodnega faktoringa na sredi uvrScenih (4. in 7. mesto). Madzarska, ki ima
najmanj$i BDP, ima tudi najman;jsi deleZ mednarodnega faktoringa.

Ce povzamemo, preverjali smo, ali je vidina in sprememba BDP-ja posamezne drzave
povezana tudi z delezem mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi. Na vzorcu
izbranih desetih drzav ugotovimo, da sprememba BDP-ja (zvecanje ali zmanjSanje) ni
povezana z deleZzem mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi. V izbranem
vzorcu se je tako izkazalo v 60 % primerih.

Do iste ugotovitve pridemo na podlagi Tabele 6, kjer smo preverjali, ali je viSina BDP-
ja na prebivalca povezana z deleZem mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi.
Za izbrani vzorec lahko trdimo, da vi§ja razvitost drzave, ki se meri z viSino BDP-ja, ne
pomeni vi§jega deleza mednarodnega faktoringa v mednarodni menjavi in obratno.
mednarodnega faktoringa, bi bil Ciper v vrhu tabele tudi z delezem mednarodnega
faktoringa.

6.2 Primer izracuna stroSkov faktoringa

V tem podpoglavju bomo predstavljali ponudbo enega od vodilnih faktorjev na
slovenskem trgu. Izracun stroskov nam je posredoval faktor, ki ne zeli biti imenovan,
nadaljevanju Faktor »X«.

V prvi fazi si faktor po kontaktiranju odstopnika pridobi naslednje podatke:
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e odstopnik,

e kupec,

e rok placila,

e zavarovanje terjatev: DA/NE,

e obseg sodelovanja — promet letno,
¢ limit financiranja.

Na Faktorju »X« nam razlozijo, da so pogoji, ki jih ponujajo faktorji v Sloveniji, zelo
razliéni in se gibljejo od 0,8 do 2 % za faktoring terjatev do 60 dni (kar je pod
povprec¢jem), to pomeni EOM priblizno 5 do 12 %. Stroski odobritve so od 0,05 do 0,5

% in ti so odvisni od limita financiranja.

Predstavljen je dejanski izracun stroskov faktoringa (Tabela 6), ki bi ga lahko ponudili
odstopniku/dobavitelju DEPORTIVO, d. o. o., pri prodaji domacim ali tujim kupcem.
Podjetje DEPORTIVO, d. o. o, posluje na domacem in tujem trgu. Bruto promet znasa

priblizno 5,6 mio € na letni ravni.

Tabela 6: Primer izracuna financiranja s faktoringom

IZRACUN STROSKOV FAKTORINGA

Odstopnik: DEPORTIVO D.O.O.
Visina odstopljenih terjatev 50.000 €
Faktorinska provizija 300 €
Strosek financiranja (obresti) 263 €
Strosek obdelave in odobritve

Skupaj strosek 563 €
Financiran znesek 45.000 €

Skupni str0.§ek. faktoringa (v %) glede na financiran znesek in 125 %
dneve financiranja ’
Dnevi financiranja 60
EOM (v % na letni ravni) 7,60 %
Povprecni placilni rok kupcev (dni) 60
EURIBOR (%) 0,00 %
Obrestni pribitek (%) 3,50 %
Visina fakt. provizije (%) 0,60 %
Delez financiranja terjatev (%) 90,00 %
Structuring fee: 0,20 %

Vir: Faktor »X«, 2016.

Odstotek financiranja je odvisen od strukture posla in tudi, ali gre za enkratne odkupe.
Odvisen je tudi od tega, ali je terjatev zavarovana, za kakSen faktoring gre (regresni ali
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neregresni) in ali ima kupec moznost znizevanja placil. Odstotek financiranja se giblje
med 80 in 90 %, izjemoma 100 %.

Delez financiranja, ki izhaja iz opazovanega podjetja, znasa 90 %. Tako bi faktor
nakazal na ra¢un odstopnika 45000 €. Glede na viSino odstopljene terjatve znasa znesek
faktorinske provizije 0,6 %, kar znaSa 300 €. Stroski financiranja (obresti) za znesek
45000 € za 60 dni, po letni obrestni meri 3,5 %, znasajo 263 €.

Pri stroskih faktoringa ima pomembno postavko faktorinska provizija, ki je odvisna od
placilnega roka, obsega terjatev, ali ima stranka Ze sama zavarovanje (v tem primeru je
od 0,3 do 0,35 % v primeru 60 dnevnega placilnega roka) in drugih dejavnikov.

»Structuring fee« je enkratni stroSek obravnave limita (stranka ga placa 1x letno),
vklju€uje pa pregled bonitete odstopnika, pregled portfelja kupcev in druge storitve, ki
jih potrebujejo pri presoji limita financiranja stranke. Pri pregledu bonitet strank
koristijo javno dostopne vire in placljive ponudnike, ki ponujajo analizo finan¢nega
stanja stranke.

Na Faktorju »X« pravijo, da je njihov cilj, da so stroSki faktoringa nizji od »cassa-
scontov, ki jih lahko dobavitelj unov¢i ob predcasnem placilu.

Faktor »X« je ustvaril priblizno 60-odstotkov prometa v letu 2015 kot direktni izvozni
faktoring, kjer se spremlja prodaja vecjih slovenskih podjetij in tudi doloen segment
malih in srednje velikih podjetij (MSP).

6.2.1 Primerjava stroSkov ban¢nega kredita ter financiranja s faktoringom

Za primerjavo cene financiranja izvoza za podjetje DEPORTIVO, d. o. o., bomo
uporabili stroske kratkoro¢nega kredita. Podjetje je komitent banke; v nadaljnjem banka
»X«.

Karakteristike kredita:

Obdobje odplacila: 12 mesecev

Znesek kredita: 50000 €

Veljavna obrestna mera: EURIBOR 6 m + 4,1 %

EOM: 5,03 %

Glavnica: 4166,67 €

Stroski odobritve kredita znaSajo 200 €, znesek obresti, ki bi jih placali je 1127,97 €.
Skupaj strosek kredita znasa 1327,97 €.

Ce primerjamo stroske faktoringa za dospelost 60 dni, pridemo do naslednjih izsledkov:

Obdobje financiranja 60 dni
Znesek financiranja 50000 €
EOM 7,6 %

42



Najboljsi kazalnik vseh stroSkov kredita, torej temelj za primerjavo cen posojil med
razliénimi ponudniki, je efektivna obrestna mera. V naSem primeru vidimo, da je pri
financiranju s faktoringom vi§ja kot v primeru najetja posojila. Potrditev sledi z
izraCunom v Tabeli 7:

Tabela 7: Primerjava med stroski ban¢nega kredita in financiranja s faktoringom

Financiranje s kreditom Financiranje s faktoringom

Znesek kredita: 50000 € Znesek financiranja: 50000 €

Stroski odobritve: 200 € Stroski (financ. + provizija): 563 € (za 60
dni)

Obrestna mera: 4,1 %
Obrestna mera: 3,5 %

EOM: 5,03 %
EOM 7,6 %
Strosek odobritve + obresti (1 leto) =
1327,97 € Stroski (1 leto) =3378 €

Povzeto po: Faktor »X«, Banka »X«.

Stroski so zaradi primerjave preracunani glede na obdobje placila kredita, to je 12
mesecev. V izra¢unu smo zanemarili stroSke obdelave in stroske obravnave limita.

V nasem primeru je financiranje s faktoringom draZje od ban¢nega kredita.

Velja pa izpostaviti, da je pri najemu kredita za podjetja pomembna njihova boniteta.
Odobritev kredita temelji na finan¢nih podatkih oziroma na podrobnem pregledu in
analizi bilance stanja ter izkaza uspeha. Slabo finan¢no zdravje podjetja kredit podrazi
ali pa v celoti onemogoc¢i njegov najem. Pri faktoringu je drugace, saj je takSna vrsta
financiranja mogoca tudi za podjetja z visokim tveganjem, faktoring namre¢ temelji na
kvaliteti kupcev in ne samo na boniteti podjetja prodajalca (izvoznika). Na »x« faktorju
nam pojasnijo, da se posel sicer odobri skladno z ban¢nimi standardi, vendar je
verjetnost odobritve faktoringa vecja, prav tako obseg odobritve, ¢e ima podjetje dobre
kupce. Faktorji poskuSajo biti konkurenéni bankam, ampak vseeno je Se faktoring za
zdaj draZji od ban¢nih virov v znesku provizije.

6.3 Pogodba o faktoringu

Mednarodni faktoring ureja Konvencija UNIDROIT (Mednarodni inStitut za unifikacijo

zasebnega prava) o mednarodnem faktoringu. Sprejeta je bila leta 1999 v Ottawi.?

V nadaljevanju predstavljamo pogodbo o faktoringu, ki smo si jo pridobili od finan¢ne
institucije. Zaradi zaupnosti podatkov ne razkrivamo pravega naziva, imenovali jih
bomo Faktor »Y «.

23 Naloga instituta UNIDROIT je unifikacija mednarodnega zasebnega in gospodarskega prava med
drzavami. Ustanovljen je bil leta 1926 v Rimu (Senk Iler$i¢ 2013, str. 325).
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Pogodba je primer mednarodnega faktoringa z regresno pravico proti izvozniku, torej
odstopniku terjatev. V poslu ne sodeluje drug faktor — uvozni faktor, kar pomeni, da gre
za direktni izvozni faktoring. Kot sestavni del pogodbe je navedena Se specifikacija
faktur s posameznimi zapadlosti, ki so predmet prodaje. Sodelujocih ne razkrivamo,
ravno tako ne faktorja in vrednosti posla. Gre za podjetja v gradbenistvu. Valuta v poslu
je evro.

Pogodba o faktoringu Faktorja »Y« je obsezna pogodba, zajema kar 17 strani.
Razdeljena je na ve¢ podrocij:

e razlaga izrazov,

e odstop terjatev,

obracunski racun,

odstopnikove obveznosti,
odstopnikova jamstva in zagotovila,
obveznost faktorja,

odpoved pogodbe,

krsitve pogodbe,

ostalo.

Na samem zacetku pogodbe so obrazlozitve izrazov, ki se pojavljajo v nadaljevanju
pogodbe.

V naslednjem ¢lenu pogodbe je doloCeno ravnanje s terjatvami, in sicer: odstopnik ter
faktor se dogovorita o odstopu vseh obstojecih in bodocih terjatev do vsakega dolZnika
v obdobju, ki je dolofeno v pogodbi. Slika 3 nam prikazuje obrazec za odstopljen
seznam dolZznikov. V zameno odstopa bo faktor odstopniku izplacal sredstva pod
pogojih, ki so doloceni s to pogodbo. Hkrati se Se soglasa, da ima banka pravico
odstopiti terjatve, ki jih prejme od odstopnika, tretji osebi.
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Slika 3: Seznam dolznikov

PRILOGA A1 k Pogodbio factoringu §t - - - SEZNAM DOLZNIKOV
Kupec / dotnik Predvid. letni Placilni Zavarovani Odstotek Absolutni Provizija Stro3ek obdelave Nominalna obr. Zatetni Konéni Konéni datum
obseg prodaje pogoj mesek financiranja limit (v %) na odstop / mera datum datum zapadlosti
(v%) financiranja fakturo (v EUR) (v % letno) odkupa limita
1 2 3 4 5 6 7: 8 9 10 1 12
. ((MTM) EUR EUR EUR EUR
s asioy] .| BEUR | o | BUR | o | BUR | el oe |l ooe | 2006
D DDV-SI e = dni o | 0% | | % s - % e 2006 e 2008
Meaticna $t
((MTM) EUR EUR EUR EUR 2006
—(naslov) .
Daa DDV- S [ —..dni 0o | - 0% | % o 22 e 2006 e 2006
Maticna §t

V primeru zamude placila s strani dolnika se zapadie obveznosti prvih 15 dni po zapadiosti obrestujejo z nominaino obrestno mero, nato pa z zakonsko zamudno obresino
mero. Za datum pladila se Steje datum zapadiosti na odstopnih iziavah. Odobreni odiog pladia na odstopnih iziavah mora biti skladen z dogovorjenimi placiinimi pogoji
navedenimi v prilogi k tej pogodbi. V nasprotnem primeru si banka pridrzuie pravico da obratunava zamudne obresti za vsak dan zamude nad opredeflenim datumom v tej
prilogi.

. Korﬁidammodlmpajedaun,dokaeregaselarkoredzﬁjo odkupi terjatev po predioZenin fakturah s strani odstopnika terjatev.
¢ Konéni datum zapadlosti limita je datum, katerega ne smejo presegati valute odkuplienih fakfurin do katerega se poplacajo vse obveznosti iz odstoplienih terjatev.

FAKTOR:
Faktor Y ... (datum)
ODSTOPNIK:

......... (datum)

VIR: Faktor »Y«, 2016.

V delu obracunski racun gre za knjigovodsko vodenje posla, vodi se v breme
odstopnika in v dobro odstopnika.

V breme odstopnika se vpisuje:

zneske financiranja, ki se jih izplaca odstopniku,

obracunane zneske obresti,

zneske obracunane provizije,

zneske stroSkov in davkov, ki jih je odstopnik dolzan povrniti.

V dobro odstopnika se vpisuje:

e dospele zneske kupnine,

e zneske, ki jith Faktor »Y« prejme od odstopnika ali druge osebe zaradi
zmanjSanja negativnega salda na obracunskem racunu,

e druge zneske, ki so pogodbeno doloceni.

V nadaljevanju bomo razlagali pogodbeno dolocilo o odstopnikovih obveznostih, ena
od teh je zahteva, da mora odstopnik terjatve obvestiti dolznika o odstopu terjatve. Slika
4 nam prikazuje prilogo — potrdilo o odstopu terjatev.

45



Slika 4: Potrdilo o odstopu terjatev

PRILOGA B1- POTRDILO O ODSTOPU TERJATEV
Balimy. .oesane

ID za DDV: SI

(Ime in nasiov doiznika)

OBVESTILO O ODSTOPU TERJATEV

Obves¢amovas, dasmov skladu s Pogodbo o factoringu 8t. - -...ccceeevereenn, Ki SMO jO

sklenilis FAKTOR, omenjeni banki odstopili in na njo v celoti prenesli nase terjatve do vas v
skupnem znesku:

ki so izkazanez............. racuni, nastetimi v prilogi k temu obvestilu.

Prosimovas, dazapadle obveznostipo zgoraj navedenih odstopljenih terjatvah poravnate s
plaéilom v korist Faktorja Y. na njihos racun st., sklic na st. -...c.ocvecervenens pri Banki Slovenije. Le
tista pladila, ki bodo izvrsena v skladus temi navodilise bodoupostevala kot placila z uéinkom
prenehanja obveznosti.

Prosimovas tudi, da s podpisom izjave dolZnika na spodnjem delu tega obvestila potrdite vaso
privolitev v zgoraj navedeni odstop terjatev in v vsebino omenjene izjave.

Zahvaljujemo se vam za sodelovanje in vas lepo pozdravljamo.

(Odstopnikova Stampilks
in podpis pooblaséene osebe)
IME in PRIIMEK TISKANO

IZJAVA DOLZNIKA

Potrjujemo, da smo seznanjeniz odstopom terjatev, na katerega se nanasa zgomje obvestilo, in
z njim brez pridrzka soglasamo.

Potrjujemoin priznavamo tudi obstoj odstoplienihterjatev, kot so izkazane z racuni, nastetimi v
prilogi, innepreklicno izjavljamo, da proti novemu upniku, Faktorju Y , ne bomo uveljavljali
ugovorov, reklamacijin nasprotnihzahtev, oziroma terjatev, ki bi izvirale iz nasih razmerij proti
prvotnemu upniku. V primeru, ¢e bo katera od odstopljenih terjatev zarubljena zaradi poplacila
terjatev tretjih oseb do prvotnega upnika ali bo v zvezi z njimi predlagan ali uveden kakrSenkoli
postopek, se zavezujemo o tem nemudoma obvestiti novega upnika.

Izjavljamo tudi, da upniku nismo odstopili nasihterjatev dotretjih osebnamestoizpolnitve nasih
obveznosti po odstopljenih ali kakSnih drugih terjatvah.

Potrjujemotudi, da med namiin upnikom ne obstaja dogovor, ki bi prepovedoval odstop in prenos
terjatev.

Datum:

{Dolznikova stampiljks
in podpis pooblastene osebe)
IME in PRIIMEK TISKANO

VIR: Faktor »Y«, 2016.

Da se odstopljene terjatve lazje dokazujejo, mora odstopnik skladno s pogodbo, izrociti
faktorju naslednje:

1. Izvirni izvod potrdila o prenosu terjatve, kateri mora vsebovati naslednje
sestavine:
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podatke o preneseni terjatvi. Pomemben je znesek glavnice terjatve, datum
zapadlosti terjatve ter Stevilko in datum racuna, s katerim se terjatev izkazuje
(slika 5).

Slika 5: priloga k obvestilo o odstopu terjate

PRILOGA K OBVESTILU O ODSTOPU TERJATEV Z DNE

Terjatve do dolZnika, ki jih odstopnik odstopsa Faktorqu

Racun st. Datum racuna Znesek Zapadlost placila
ODSTOPNIK: DOLZNIK:

(Odstopnikova Stampiljka {Dolznikova tampilks

in podpis pooblastenea osebe) in podpis pooblaséene osebe)
IME in PRIIMEK TISKANO IME in PRIIMEK TISKANO
IZPOLNI DOLZNIK:

Ime.inpriimek podpisnika izjave:

Funkcija v podijetiy:

FAKTOR

VIR: Faktor »Y«, 2016.

Obvestilo odstopnika dolzniku o odstopu terjatve, ki mora biti podpisano.
Podpisano izjavo dolznika glede odstopa terjatve.
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2. Racun, s katerim je izkazana terjatev.
3. Vse kar dokazuje obstoj terjatve.

Pomemben del pogodbe je tudi opredelitev stroskov, provizije. Stroski so opredeljeni na
naslednji nacin:

Provizija in stroski obdelave

Kot placilo faktorju se placa provizija za prevzem tveganja, ki izhaja iz morebitnega
neplacila terjatve. ViSina te tarife je doloCena po veljavni tarifi. V to provizijo so prav
tako vsteti vsi davki, ki jih mora faktor v zvezi s tem placati. Dodatno mora izvoznik —
odstopnik terjatve faktorju placati (gre za vsako odstopljeno terjatev) Se stroSke
obdelave. Visina teh je spet dolocena po veljavni tarifi faktorja.

Ti stroski se pripiSejo v breme obracunskega racuna in dospejo na dan potrditve prenosa
terjatve.

V primeru, da se ne opravi noben prenos terjatve ali se Se uvrsti v pogodbo dodaten
dolznik in odstopnik ne opravi nobenega odstopa terjatve, je dolzan nemudoma placati
provizijo za storitve faktorja. Faktor jo pripiSe v breme obracunskega racuna. Ostali
stroski so Se placilo obresti za negativni saldo.

Odstopnik terjatve mora faktorju tudi povrniti stroske placilnega prometa, ki nastanejo
pri izpolnitvi obveznosti, skupaj z zneskom vseh davkov.

Obresti

V primeru negativnega salda, se ta obrestuje po doloceni obrestni meri faktorja. V
primeru, ko negativni saldo presega skupni limit financiranja, mora odstopnik
nemudoma placati ta znesek, ne da ga faktor pozove.

Zavarovanje bancnih terjatev

V obravnavanem primeru mora klient faktorju izrociti 5 bianko podpisanih menic z
menicno izjavo odstopnika ter 5 bianko podpisanih menic z meni¢no izjavo direktorja
odstopnika.

Odstopnikova dolZnost je tudi obveSc¢anje faktorja glede terjatev do dolznika. Faktor si
lahko pridobi podatke tudi na zahtevo. Odstopnik Se posreduje podatke o obsegu posla z
dolznikom, o placilnih pogojih, ki jih je zagotovil dolzniku, o datumih dobav itd.

Regresna pravica

V obravnavani pogodbi imamo opravka s faktoringom z regresno pravico (recourse
factoring) kar pomeni, da ima v primeru neplacila obveznosti dolZnika/ uvoznika faktor
pravico (regresno) obveznosti izterjati od uvoznika ali izvoznika.

Obveznosti faktorja

Faktor je dolzan izplacati kupnino za vsako potrjeno terjatev. Odstopnik terjatve lahko
od faktorja zahteva, da mu dolo¢eno kupnino placa v naprej. V primeru, da ima
odstopnik terjatve do faktorja kakrSne koli obveznosti iz drugega poslovnega razmerja,
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lahko faktor te poravna s placilom kupnine dolZznika. Prav tako mora faktor vse podatke
o naravi posla varovati kot poslovno skrivnost.

Preklic in krsitve pogodbenega razmerja

Obe stranki lahko kadarkoli prekineta pogodbo o sodelovanju tako, da obvestita
drugega. V obravnavanem primeru gre za 30-dnevni odpovedni rok.

Faktor lahko odpove pogodbo, ¢e ugotovi, da terjatve, ki so predmet te pogodbe niso
bile odstopljene faktorju. V primeru prekinitve sodelovanja faktor klientu ni dolzan
povrniti stroSkov — provizije.

Klient, odstopnik terjatev lahko faktorja z opominom opomni o morebitni neizpolnitvi
obveznosti, naj jo nemudoma izpolni — za faktorja velja enako.

Za krsitev se smatra, ¢e stranka 15 dni po opominu ne izpolni obveznosti. Prav tako je,
¢e katera koli stranka zamudi s placilom, dolzna oskodovani stranki placati zamudne
obresti. V primeru krSenja pogodbe je stranka, ki jo krsi, odSkodninsko odgovorna.

Sprememba pogojev financiranja

Pri ostalih dolo¢bah lahko izpostavimo, da lahko faktor odstopniku (ko ga obvesti)
spremeni pogoje financiranja, v primeru, da se kasneje izkazejo druge okolis¢ine, ki so
vplivale na viSino absolutnega limita financiranja, zavarovanega zneska ob sklenitvi te
pogodbe.

Sprememba pogojev prodane terjatve

Odstopnik s podpisom soglasa, da lahko faktor po lastni presoji dolzniku zmanjSa
glavnico ali spremeni katere koli pogoje prodane terjatve. Sprememba se lahko zgodi le,
¢e soglasa faktor.

Obvescanje strank

Pogodba tudi ureja medsebojno obvescanje strank. Obves€anje poteka v pisni obliki, po
faksu, vendar podpisano s strani dolo¢enega podpisnika. Obvestilo v pisni obliki mora
biti poslano priporoceno na zadnji znani naslov prejemnika. Obvestilo preko faksa mora
imeti potrdilo o uspe$ni dostavi.
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7 SKLEP

Cilj podjetij, ki nastopajo na tujih trgih, je nedvomno minimizirati vsako tveganje, ki bi
lahko ogrozilo njihovo poslovanje ali kako drugace v negativni smeri vplivalo na
poslovanje podjetja. Za prodajo na tuj trg so znacilni zahtevani dolgi roki placil blaga
ali storitev s strani uvoznika. Zaradi prilagajanj izvoznika uvozniku si mora prvi
zagotoviti zadostno koli¢ino sredstev, ki bo zadostovala za kreditiranje uvoznika in ne
bo ogrozila njegovega obstoja. Velikokrat uvoznik ne more posla financirati iz notranjih
virov, tako da se prodajalec za financiranje posla odlo¢i za zunanje vire financiranja.
Mednarodni faktoring ali forfaiting sta posebni obliki financiranja, namenjeni
financiranju in zavarovanju pred tveganji, ki jih prinasa prodaja na tuj trg.

Glede na prednosti, ki jih prinaSa faktoring v mednarodni menjavi, je ta premalo
uporabljen. Razlog za njegovo Se vedno premajhno uporabo je preprosto premajhni
poudarek na trzenju tega instrumenta in njegova majhna prepoznavnost. Enako lahko
reCemo za forfaiting, ki je Se manj prepoznaven. Prav tako se faktoring velikokrat
zamenjuje z veriznimi kompenzacijami. Zaradi nedostopnosti podatkov o forfeitiranju v
Sloveniji ali v Evropi smo bili v analiticnem delu omejeni na faktoring. Podjetje, iz
katerega smo pridobili podatke za izracun stroSkov faktoringa, obstaja Ze od leta 1992
in se pri prodaji na tuj trg Se nikdar ni odloc¢ilo za financiranje s faktoringom.

Ugotavljali smo tudi, ali sta obseg mednarodnega faktoringa in mednarodna menjava
med seboj povezana. To smo ugotavljali z izratunom deleza med obsegom
mednarodnega faktoringa in mednarodno menjavo. Velika gospodarstva Evrope
(analizirali smo ¢lanice EU za leti 2013 in 2014), ki imajo velik obseg mednarodne
menjave, nimajo visokega deleza faktoringa v mednarodni menjavi. So nekje v
povprecju, enako lahko reCemo za drZzave z nizkim delezem mednarodne menjave. Iz
primerjave smo ugotovili, da vi§ja mednarodna menjava ne pomeni tudi vi§jega obsega
poslov z mednarodnim faktoringom. V tem primeru ovrzemo Hipotezo 1.

Tudi primerjava na podlagi velikosti BDP-ja drZav (za ¢lanice, ki so v Unijo vstopile v
2004) nam ne potrdi, da imajo gospodarstva z visokim BDP-jem tudi vi§ji delez
mednarodnega faktoringa. K tej primerjavi nas je vzpodbudila predpostavka, da visji kot
je BDP, ki je kazalec uspeSnosti ter razvitosti gospodarstva, vi§ja bo tudi uporaba
faktoringa v mednarodni menjavi. Povezave nismo naSli. Prav tako nismo nasli
povezave (obravnavane so iste drzave kot v prej$nji primerjavi) med spremembo BDP-
ja in spremembo deleza faktoringa v mednarodni menjavi. Iz ugotovljenega ovrzemo
Hipotezo 2.

V razmerah placilne nediscipline, ki je na Zalost na domacem trgu prisotna v zelo veliki
meri, bi pri¢akovali vecjo uporabo faktoringa v mednarodni menjavi, predvsem v tistih
poslih, kjer izvozniki kupcev in njihove bonitete ne poznajo. Ve¢jo uporabo
mednarodnega faktoringa bi tudi pri¢akovali, ker se tega instrumenta financiranja lahko
posluzujejo podjetja, ki so tvegana in jim verjetno bancni kredit ne bi bil odobren
(nimajo visoke bonitete), imajo pa dobre kupce. Faktoring je Se vedno drazji vir
financiranja kakor ban¢ni kredit. S tem je potrjena Hipoteza 3.

Faktoring prinaSa tudi druge ugodnosti, in sicer se odstopniku terjatev ni potrebno
ukvarjati z izterjavo placil, s problemom nelikvidnosti, prav tako je zavarovan pred
morebitnimi tveganji neplacila kupca blaga. Z odstopom terjatev lahko ponudi
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ugodnejse placilne pogoje svojim kupcem. Zaradi takojSnjega nakazila sredstev faktorja
jim lahko nudi daljSe placilne roke, torej pospesuje prodajo. V vecini primerov, kjer
lahko dobavitelj ponudi daljsi placilni rok, kupci vec kupujejo.
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PRILOGE

Priloga 1: Medfaktorska pogodba

FCI MEDFAKTORSKA POGODBA

Pogodba sklenjena dne ~ mesec_ leto  med

xxxxx d.o.0., Ulica, §t., Mesto, Drzava
in

GEFA, Gesellschaft fiir Absatzfinanzierung mbH

42013 WUPPERTAL, GERMANY

PODPISANO S STRANT:

GEFA, Gesellschaft fiir Absatzfinanzierung mbH in xxxxx d.o.0., ki bosta od ¢asa do
Casa uporabljali storitve druge pogodbene stranke kot Import Faktorja z ozirom na
prodajo blaga ali opravljenih storitev do dolznikov (kupcev) lociranih v drzavi(ah) kjer
Import Faktor deluje. Zaradi tega se s tem medsebojnim dogovorom pogodbeni stranki

dogovorita kot sledi:

1. Obe stranki se strinjata in dogovorita da bosta spoStovali in se zavezali vsem
casovnim rokom in predpisom, ki jih vsebujejo: GRIF (osnovna pravila za
mednarodni factoring), pravila za EDIFACToring.com in Pravila za arbitrazo in
jih je izdal FCI, in ki so od Casa do Casa uradno revidirana, razen naslednjih

modifikacij:

NIKAKOR NE



2. Storitve, ki jih kot Import Faktor opravlja GEFA, Gesellschaft fiir
Absatzfinanzierung mbH ali xxxxx d.0.0. morajo biti opravljene z obzirom na
prodajalce imenovane s strani pogodbenih strank in za provizije ali druge stroske ki
se medsebojno dogovorijo za vsakega posameznega prodajalca.

3. Nobena od strank ni obvezujoca jamciti storitve drugi, vendar bi obe stranki naj
bili pripravljeni sodelovati pri storitvah katerikoli drugi faktorinski organizaciji,
situirani v drzavi, kjer stranki izvajata storitve faktoringa.

4, Ta pogodba stopi v veljavo z dnem, navedenim zgoraj in velja vedno. Prekinitev
pogodbe je mogoca le, ¢e katerakoli stranka s pisnim obvestilom 60 dni prej
obvesti drugo o prekinitvi. Vendar ta prekinitev ne pomeni, da se spremenijo
obveznosti stranke po pravilih GRIF-a, pravil za EDIFACToring.com in Pravil za
arbitrazo. Stranka je dolZna Se naprej spoStovati transakcije, odstopljene terjatve
ali dolgove, ki so nastali pred datum kon¢ne prekinitve.

Razen za odstopljene terjatve pred 1. julijem 20 , vkljucuje ta pogodba vse
pri¢ujoce zadeve dogovorjene med strankama v povezavi z terjatvami vkljuenimi
v 3. ¢len GRIF-a, kakor tudi vse dogovore, garancije, ugovore in druge izjave
bodisi s strani import ali export faktorja drugemu faktorju pred nastankom te
pogodbe. Prav tako so izkljuCene vse vrste pomoc€i pri uporabi in sami praksi

izvajanja storitev.

KOT DOKAZ K TEMU, da stranki uveljavljata ta instrument (pogodbo) so podpisi

pristojnih usluzbencev obeh strank na dan in leto navedena zgoraj.

S strani; XXxxx

Title: International Factoring

Manager



Priloga 2: obvestilo o odstopu terjatev dolZzniku

2 P

Appendix No. 2.
of the Pledge Agreements on-Receivables concluded under cjkv. No. of CF478/0198/14/KOV and CF478/0039/15/KOV and
CF478/0038/15/KOV.

To : DEPORTIVO d.0.0
2370 SlivenskaBristrica (Slovenia)
Trgovska ulica 11

RE: Notification on Pledge over receivables

We notify you of the fact that we have pledged our receivables specified below and owed to you, including also receivables
arising from the basic relationship in the future, in favour of the Budapest Bank Zrt. (Hungary, 1138 Budapest, Véci it 193.)
as pledgee on the basis of the contracts concluded on 18™ of, December, 2014 under cjkv. No. of CF478/0198/14. and on
14 ™ of April, 2015 under CF478/0039/15/K0V and CF478/0038/15/KOV.

You are kindly requested to transfer your debt payable to us to the bank account numbers HUF: HU60 10104789-08264600-
02004004 of Budapest Bank Zrt. on the basis of the receivables arising out of the legal relations between us following the
receipt of this notification and after having fulfilied your payment obligation to the bank you will be released towards us.

Dated, Szombathely, 01th, September, 2015

Yours faithfully,

On behalf of Cseng Kft. (Pledgor) P

e[V

{3

Name: Csenka Erné
Position: managing director

Dated, Budapest, 01th, September, 2015

BUDAPEST BANK 2rt.
On behalf of Budapest Bank Zrt. (Pledgee)

/
Signature: \J \\C\Mm(}n\_/ . & %///-%

4
Name: ighné Sztercsa Mdria Name: Hey almi Béla Zoltan
Position: manager

Position:



