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CAPITULO1
OBJETIVOS Y METODOLOGIA

1 Introduccion

El pilar fundamental de la teoria de Comercio tradicional - generado a partir de los
postulados de Ricardo y posteriormente de Heckscher-Ohlin (H-O) - era que la principal
razon por la cual los paises s¢ encontraban motivados a comerciar entre si estaba dada por
los aumentos del bienestar generados por la especializacion en la produccion de productos
en las cuales los paises tenian ventajas competitivas, ya fueran éstas diferencias
tecnolégicas (Ricardo) o de las dotaciones factoriales (H-O). En este esquema, los paises
exportaban aquellos productos en los cuales tenian ventajas comparativas, € importaban

aquellos productos en los cuales no las tenian.

Esta teoria se vio claramente cuestionada por la evidencia empirica de la década del ‘60,
especialmente para el caso europeo, que demostré que algunos paises estaban comerciando
productos de caracteristicas similares entre si — generando de esta forma Comercio
Intraindustrial — en vez de especializarse en la produccion de productos segin sus propias

ventajas comparativas.

Diversos economistas — Balassa (1967), Dixit & Stiglitz (1977), Grubel (1970) y Grubel &
Lloyd (1975), entre otros — intentaron explicar ¢l nuevo marco empirico existente, pero sélo
hasta las innovaciones teoricas desarrolladas por Krugman (1979)', realmente se pudieron
establecer alternativas tedricamente sélidas para explicar el porqué paises industrializados
similares, tanto en dotacidon como en tecnologia, podrian presentar fuertes patrones de
comercio, siendo que exportaban e importaban las mismas categorias de bienes (Comercio

Intraindustrial).

! Aunque Dixit & Stiglitz (1977) desarrollan formalmente el modelo de Competencia Monopolistica con
Bienes Diferenciados su documento no esta orientadoa a la problematica del Comercio Internacional.



La nueva teoria de comercio desarrollada por Krugman — conocida como Teoria del
Equilibrio General — establecié un marco conceptual que explica la coexistencia de paises
con comercio de productos relativamente similares entre si — Comercio Intraindustrial — con
otros paises manteniendo un patrén de comercio especializado — Comercio Interindustrial —
para lo cual determiné un conjunto de variables que conceptualmente explican este
comportamiento — estas variables, de corte keynesiano, se¢ basan en mercados no

competitivos o diferencias en preferencias (distancia econémica).

A partir de este punto, varios autores se sumaron en distintos campos para dar avance a esta
linea de investigacidn, centrandose preferentemente en dos frentes: con nuevos modelos
que presentaran economias de escala, variedad de productos, etc.; ¢ en la creacidén de

metodologias de medicidn para establecer caracterizacion del comercio.

Con las metodologias tradicionales de medicién del comercio intraindustrial — G&L,
Balassa- la Teoria del Equilibrio General explica razonablemente bien los patrones de
comercio de los distintos tipos de paises. Sin embargo, un grupo de economistas del Centro
de Estudios de Prospeccién y de Informacion Internacional de Francia, mas conocido como
CEPIL, desarrollé una innovadora metodologia de calculo del Comercio Intraindustrial, la
cual fue aplicada para el caso de la Comunidad Europea en un estudio realtzado en 1997, de
donde se pueden extraer algunas limitaciones interesantes a la hora de corroborar la teoria.
Atn asi fue posible observar que el anidado tedrico tenia una alta correspondencia con las
mediciones realizadas, siendo un trabajo con un armado metodoldgico estructurado, que

puede ser aplicado en un estudio para otro grupo de paises.

Chile por su lado, que ha sido un pais considerado un verdadero innovador en las politicas
econémicas, ha basado gran parte de su politica econémica reciente en desarrollar una
economia altamente permeable al comercio exterior, lo cual se ha traducido en que en 1999,

el nivel de comercio total del pais supera el 40% del PIB.

’A partir de los trabajados desarrollados por los autores Lionel Fontagné y Michael Freudenberg del Centre
d’Etudes Prospectives et d’Informations Internationales. Para mayor informacion, visitar www.cepii.fr.



El alto nivel de comercio exterior chileno, contraresta con €l bajo nivel de comercio
intraindustrial que mantiene con oftros paises, encontrandose principalmente en la
exportacion de materias primas y otros productos de bajo valor agregado — Cobre y otros
productos mineros, productos forestales, agropecuarios, harina de pescado, entre otros —

importando productos manufacturados y de capital.

Por la importancia del comercio exterior para el caso chileno, como por la necesidad de
disponer de sélidos patrones de comparacion de tecnologias modernas de analisis de la
realidad, esta tesis se centra en establecer un acabado estudio del Comercio Exterior de

Chile, utilizando las tiltimas metodologias aplicados al caso Chileno.

A continuacidn s¢ presentan los objetivos y las metodologias utilizadas para llevar a efecto

esta investigacion.

2. Objetivos

El objetivo central de esta investigacion es establecer ¢l nivel y los determinantes del
Comercio Intraindustrial chileno en funcién de la evidencia empirica existente entre los

afios 1995 y 1998.

Los objetivos especificos de esta tesis son los siguientes:

¢ Establecer las principales teorias explicativas del comercio internacional entre los
paises.

e Determinar los principales modelos teéricos que scan mdas aplicables a las
caracteristicas del comercio internacional chileno.

e Describir las principales politicas econdémicas aplicadas en Chile durante su historia
reciente.

e Cuantificar el volumen de comercio exterior chileno en términos de tipos de

productos y destino/origen de sus exportaciones e importaciones.



e Determinar el nivel de Valor Agregado de las Exportaciones € Importaciones de
Chile.

® Describir los principales Flujos de Inversion desde y hacia Chile.

¢ Determinar el nivel de comercio intraindustrial chileno, caracterizando el nivel de
calidad de los productos comercializados.

o FEstablecer el nivel de comercio intraindustrial en los diferentes seciores
economicos.

e Diferenciar los productos comercializados en funcion de sus calidades respectivas,
tanto a nmivel de zonas geograficas como por sectores econdémicos.

» Determinar los indices de Grubel & Lloyd para los comercios con las diferentes
sectores econdmicos y zonas de comercio.

e FEstablecer un modelo econométrico que determine la relacidén existente entre el
volumen de comercio intraindustrial chileno y las caracteristicas de sus principales
socios comerciales.

e Determinar la aplicabilidad de las teorias de comercio internacional a la realidad
empirica del comercio chileno.

e Aplicar la metodologia desarrollada por el CEPII para la medicion de los

determinantes del comercio intraindustnat chileno

3 Metodologia

Para desarrollar esta tesis se realizé en primer lugar una revisién bibliogrifica de las
principales teorias del Comercio Internacional, considerando las tradicionales y aquellas
desarrolladas mas recientemente, en funcién de las nuevas evidencias empiricas existentes,

que han afectado notablemente la teoria moderna del Comercio Intemnacional.



Conjuntamente con lo anterior, se efectué una extensa investigacion respecto a las politicas
de Comercio Exterior chileno, recurriendo a los autores mas connotados en ese campo
como son French-Davis et. al. (1991), Butelmann & Meller (1992), Celedon & Séez (1995),
Agosin & French-Davis (1998), Diaz & Ramos (1998), Alvarez & Fuentes (1998) entre
otros. Asimismo, se efectué una exhaustiva descripcién de la actual estructura de comercio

exterior chilena,

Para otorgar a esta tesis de una sélida base metodolégica para su realizacion, se utilizd
como base principal de analisis la metodologia desarrollada por los investigadores de CEPII
quienes basan su estudio en una base de datos de un nivel de agregacion, la cual no estaba

disponible en las estadisticas publicas generadas por las autoridades chilenas competentes.

Para suplir la falta de informacién estadistica al nivel exigido para aplicar la metodologia
del CEPII al caso chileno, se procedié a la compra de la informacién necesaria a una
empresa consultora privada®, que procesa y vende informes a partir de la informacién
puesta a disposicién del publico por la Direccion de Adunmas de Chile. Dicha
documentacion sélo estaba disponible desde el afio 1995, motivo por el cual el periodo en
estudio debié concentrarse en 4 afios, y no en 15 como la investigacion desarrollada por el
CEPIL En todo caso, dado la importancia del anélisis y como de todas formas se disponia
de una base de datos altamente atractiva, se decidié acotar el estudio al periodo en los

cuales se disponia de los datos.*

3 Grupo Editorial Publitecsa. Para mayor informacion, visitar www.publitecsa.cl

* CEPII realiza una investigacién que abarca desde 1980 a 1994, pudiendo establecer todo el desarrollo
histérice de los montos de comercio entre los integrantes de la Comunidad Europea. En este caso, pese a que
se cuenta con menor cantidad de informacién disponible el ajuste logrado es mds que razonable para un
estudio de panel. Ademas de presentarse como un andlisis muy conservador en términos de los resultados
derivados, lo que es en si la fortaleza de toda la investigacion.



Para confeccionar la base de datos requerida para la aplicacion de los modelos
econométricos que permitieran validar los modelos tedricos, en adicion a los datos de
comercio generados por la Direccion de Aduanas, se obtuvieron los datos de
caracterizacion de las variables econémicas de los paises en estudio desde el Banco Central

de Chile, el FMI° y la CEPAL.®

De la Base de datos de la Direccion de Aduanas, se obtuvo la informacion de las
exportaciones y las importaciones por partida a 8 digitos del Sistema Armonizado (que
utiliza Aduana) desde 1995 a 1998. Esta informacién estd separada por el pais de destino
en el caso de las exportaciones y por pais de origen para las importaciones. La muestra de
25 paises captura aproximadamente el 80% tanto de exportaciones como de importaciones
y representan bien las édreas economicas de NAFTA (México, EE.UU. y Canada),
MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay), Unién Europea (Alemania, Austna,
Bélgica, Dinamarca, Espafia, Finlandia, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia,
Luxemburgo, Portugal y Reino Unido) y Algunos det Asia (Corea del Sur, Japén, Singapur

y Taiwan).

Para verificar la validez interna de los datos obtenidos de la consultora privada, se procedié
a cotejar sus datos con los datos entregados por el organismo oficial en Chile para estos
efectos, el Banco Central, a través de sus publicaciones e informacion on-line.® Los
resultados obtenidos reflejaron una coincidencia casi total en la informacién proporcionada,
existiendo pequefias diferencias, que basicamente estuvieron explicadas por importaciones

clasificadas de las Fuerzas Armadas.

Es importante considerar que las conclusiones y resultados de politicas estan restringidos al
grupo de paises considerados en la muestra. Asi, la brecha de comercio que no fue cubierta
estd muy relacionada con los Paises del Pacto Andino y otros de Latinoamérica, pero estos

no presentan flujos muy importantes en términos de comercio.

’ Fondo Monetario Internacional. Anuario de Estadisticas Financieras Internacionales 1999.

® Comisién Econdémica para América Latina y El Caribe.

’ Aungue fue posible contar con datos mas actualizado (1999) del Comercio chileno de parte de Aduana, estos
no podian ser validados con Cuentas Nacionales, por lo que se optd por dejarlo fuera de la investigacion.

® Visitar www.bcentral.cl.



Por otro lado, se recogieron datos de cuentas macroeconémicas para todos los paises
incluidos en el analisis’ del Anuario del FMI. Estas variables son medida del PIB, Tipo de
Cambio y Poblacién. Y utilizando el sistema on-line de la Direccién de Asuntos
Econdmicos'® informacién de los flujos de Inversién Extranjera Directa, que Chile recibe y

coloca en todos y cada uno de los paises de la muestra.

A través de un conversor desde Sistema Armonizado a CIIU a 4 digitos'', disefiado y
validado en CEPAL, presentado en los Cuadernos de Estadistica, se pudo incorporar a la
base de Comercio informacion del sector industrial de cada partida. En consideracion a que
de que la categoria de CIIU solo proporciona la informacién de la industria a la cual
pertenece un determinado producto, y no entrega informacidn sobre las caracteristicas de
valor agregado de los mismos, se utilizé una categoria disefiada por CEPAL que permite
ligar la notacién de CIIU a 4 digitos con 9 clasificaciones por nivel agregado, denominada

GCE."?

Con lo anterior se construyé una base de datos que posee todas las partidas comerciadas
entre Chile y cualquiera de los 25 paises de la muestra, en todas y cada una de ellas es

posible distinguir:

¢ El monto monetario de las exportaciones (fob) y de las importaciones (cif) de cada

partida arancelaria.

» Los volumenes fisicos de ambos flujos.

® El caso de Taiwan fue obtenido de publicaciones propias de ese pais, ya que su informacién no estd
disponible en organismos de Naciones Unidas.

"% Visitar www.direcon.cl

" Clasificacién Industrial Internacional Universal. En el caso de mayor cantidad de digitos se habla de una
mayor desagregacidn. Asi por ejemplo ¢l trabajo desarrollado por Selaive (1998) sobre el Comercio
Intraindustrial chilene considera como unidad de productos este mivel de agregacion, con lo cual se
incrementa artificialmente los montos de Comercio Intraindustrial.

2 La Clasificacion GCE (Grandes Categorias Econdmicas) es una division estructurada en CEPAL a cargo de
la Divisién de Estadistica, para detalles revisar Cuadernos Estadisticos de la CEPAL N°18. Por otro lado, las
categorias CITU (Clasificacion Industrial Internacional Uniforme) fueron tomadas de acuerdo a la divisién
presentada por el INE (Instituto Nacional de Estadisticas), bajo la Revisién 2.



o El pais con el cual se realiza la comercializacion, asi como todos sus “antecedentes”
econdmicos. Esto es PIB, PIB percapita, Inversién Extranjera Directa que tiene
dicho pais en Chile, Inversiones chilenas en el pais extranjero y si existe algun
acuerdo comercial firmado.

¢ El sector industrial a la que pertenece la partida, asi como también el nivel de Valor

Agregado que representa.

Una vez concretada dicha base, era necesario contar con un programa economeétrico lo
suficientemente versatil para poder ingresar toda la informacion (25 paises con informacion
por categoria a 8 digitos de exportaciones e importaciones, para 4 afios) y luego realizar un
estudio de panel’ con la informacién disponible. Para estos efectos se decidié utilizar el
programa STATA, en su version 6.0'", con lo cual todos los calculos, estimaciones de
panel, cross section y realizaciones no paramétricas' de esta tesis fueron utilizando esta
aplicacion. Todos los graficos descriptivos fueron construidos en Excel, basicamente por la

facilidad de uso v su grafica mas “clasica”.'®

Una restriccion tecnologica necesaria de superar fue la capacidad de la Computadora
Personal que debia trabajar con los datos de panel en las realizaciones de los modelos, fue

. .. . . . 17
necesario entonces adquirir un nuevo equipo destinado exclusivamente a estos fines.

"* Ver Capitulo VL

"* Visitar www.stata.com

'* Mas precisamente hablando de los kernels.

'® Aunque STATA posee toda una libreria grafica, solamente por motivos de comodidad, el autor prefirié
utilizar Excel para estos efectos.

'" En primer lugar STATA, no sélo estd en versién para Windows, sino que también para LINUX, de este
ultimo no se contaba con la licencia, por tanto la posibilidad de conectarse al servidor no era valida. Segundo,
cada una de las estimaciones de panel implica un minimo de 64 Megabytes en memoria RAM, lo que llevd a
la adquisicién un equipo de mayor envergadura {Celeron 400 con 128 Megabytes en memoria RAM).



El modelo final analizado sigue la trayectoria de analisis de CEPII, esto es con una
especificacion tipo Jog-log, en las variables de volimenes. Basicamente es la especificacion
que mejor acomoda los datos y la que permite hablar de elasticidades estimadas. Por
ultimo, todos los resultados obtenidos estan considerados con un nivel de significancia del
90% y las conclusiones fueron efectuadas en consideracion de toda la recopilacidén

acumulada al final de esta investigacion.

4. Capitulos

En el Capitulo II se presenta el Marco Teorico relacionado con la Teoria del Comercio
Internacional, presentado como resultado principal una sintesis bibliografica de las
principales teorias de Comercio Exterior, como también la justificacion tedrica de la

seleccion de los modelos analiticos utilizados en el desarrollo de esta investigacion.

En el Capitulo TII se presenta un resefia cronoldgica de las politicas aplicadas en la historia

econdmica reciente chilena.

En el Capitulo IV se realiza un pormenorizado andlisis de la actual estructura de comercio

exterior chilena.

En el Capitulo V se presentan los indicadores estandares utilizados para medir ¢l nivel de
comercio intraindustrial chileno — de Grubel & Lloyd (G&L) y la metodologia presentada
en CEPII — basados en los antecedentes empiricos recolectados para desarrollar esta

investigacion.

En el Capitulo VI, que es sin duda el cuerpo analitico de esta investigacion, se intenta
establecer los determinantes del Comercio Intraindustnial chileno, basados en los

antecedentes empiricos recolectados para desarrollar esta investigacion.

En el Capitulo VII se presentan las principales conclusiones derivadas de la realizacion de

esta investigacién.



CAPITULO II
MARCO TEORICO DEL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Introduccion

El Comercio Internacional ha sido desde tiempos inmemoriales un tema que ha despertado
grandes pasiones en todas las comunidades humanas, no tan sélo por los cuantiosos
recursos que éste genera, sino que también por los sentimiento de libertad y de aventura que
la materializacion de negocios entre personas de culturas, idiomas y caracteristicas

diferentes lleva consigo aparejados.

Por las mismas razones anteriores, ya desde los tiempos de Adam Smith, en el Siglo XVIII,
han existido estudiosos de este tema, que han dedicado sus esfuerzos en darle una
explicacion tedrica a los motivos y las consecuencias econdmicas que esta actividad tiene

para el genero humano.

En este capitulo, se realiza una descripcion de las principales tendencias tedricas que han
afectado la forma de explicar las motivaciones y caracteristicas del Comercio Internacional.
En funcién de la actual estructura de comercio extertor chilena, se otorgd especial
relevancia al estudio de las teorias tradicionales, Ricardo y Heckscher-Ohlin, por cuanto el
comercio exterior chileno todavia responde a un patron de tipo especializado, o Inter

Industrial.



2. Objetivos

El Objetivo Principal de este capitulo es caracterizar las principales teorias de comercio
internacional actualmente existente, de forma tal de proporcionar un adecuado marco

tedrico al desarrollo de esta tesis.
Los objetivos especificos de este Capitulo son:

o Establecer las principales teorias explicativas del comercio intemacional.

* Determinar las principales caracteristicas tedricas de la teoria tradicional.

e Determinar las principales areas de interés académico en los cuales los estudiosos
actuales estan centrando sus trabajos de investigacion.

e Determinar los principales modelos tedricos que sean mas aplicables a las
caracteristicas del comercio internacional chileno.

e Seleccionar los modelos tedricos a ser contrastados con la evidencia empirica para

el caso chileno.

3. Metodologia

La metodologia utilizada para desarrollar este Capitulo consistié en realizar una extensa
revision bibliografica de las principales teorias explicativas del tipo de comercio realizado

entre los paises.

Se decidid otorgar un énfasis especial a la investigacion de la importancia y de los
determinantes del Comercio Intraindustrial para el Caso Chileno, de forma tal proporcionar
elementos comparativos a la linea de investigacion de los tipos de comercio de Espafia con
otros paises de la Comunidad Europea desarrollada por el investigador del Departamento de
Economia Aplicada de la Facultad de Ciencias Economicas y Empresariales de la

Universidad de La Corufia, Académico Sr. Julio Sequeiros Tizén.
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4. Bases de las teorias de Comercio Internacional

La teoria clasica de comercio internacional tiene sus raices en las proposiciones de Adam
Smith, quien en su magistral obra “La riqueza de las naciones” (1776)" establece que los
flujos comerciales entre paises vendran dados por las posiciones absolutas en costo de cada
pais en determinados bienes. Asi un pais exportaria aquellos bienes que pudiera producir a
un costo absoluto mas bajo, y a la vez importaria aquellos en que otros paises tuvieran
ventajas absolutas en costo. A pesar del atractivo intuitivo de dicha proposicién, ¢sta
implica que paises ineficientes en relacién a todos sus socios comerciales solo importarian

bienes y no exportarian nada.

Posteriormente Robert Torrens (1808) y David Ricardo (1821)* proponen que no es
necesaria dicha ventaja absoluta en costos para que exista comercio que beneficie a ambos
paises, siendo necesarias solo ventajas comparativas. De esta manera se establece uno de
los mas famosos resultados de la teoria del comercio y es que los patrones de comercio

seran basados en la eficiencia relativa y no absoluta.

4.1 Modelo Ricardiano

Para demostrar su proposicién, Ricardo formulé un modelo con los siguientes supuestos:
» Existen dos paises y dos productos
e Se cumple la teoria del valor del trabajo, es decir el precio de un bien viene dado
por el nimero de horas-hombre que incorpora.
e Movilidad de factores al interior de cada pais, pero inmovilidad interacional de
factores.
¢ Costos unitarios constantes.

* No existen costos de transporte ni barreras al comercio internacional.

! Smith 1776, libro IV, Cap. 1 y 2

12



de esta manera:

ar,Y +a,X=L Pleno empleo del factor

Donde a;, y ar, son los requerimientos de mano de obra para los respectivos productos, y
el costo de oportunidad viene dado por la relacion de las productividades marginales, en

este caso constantes.

Como el trabajo es el tinico factor de produccién y existe competencia perfecta (cero

beneficio), el precio viene dado por:

P, - wy ary Py-wyary

Como el salario de cada sector viene dado por el precio multiplicado por la productividad
marginal, todos los factores de produccién se desplazaran al sector con salarios mas altos,
terminando con una completa especializacién a no ser que los salarios sean iguales en

ambos sectores.

En una economia sin comercio internacional, la relacion de precio se moverd hasta
igualarse al costo de oportunidad, dado por la retacién de productividades, llegando a una
igualacién de salarios en ambos sectores. En autarquia ambos paises, el local y el

extranjero, tendran lo siguiente:

P./Py - apy/ary con wy=wy,  para el pais local

P, /Py - arxary” con wy'=w,"  para el pais extranjero

Asi, el pais local se especializara y exportara el bien X siempre que los precios relativos de
autarquia sean menores a los precios de autarquia del pais extramjero y viceversa,

terminando importando el bien Y que sera producido por el pais extranjero.

? Torrens 1808, Ricardo 1821 cap. 7, primera edicion 1817
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Por lo tanto, las diferencias en la productividad del trabajo en los paises determinara el
patrén de comercio internacional, beneficiando a la sociedad a través de la especializacion
de cada pais en el bien en que se es relativamente mas eficiente, permitiendo a nivel

mundial una mayor produccion y consumo que en una situacion de autarquia.

Para la determinacién del precio relativo de equilibrio a nivel mundial, es necesario
desarrollar un modelo de equilibrio general que incorpore las posibilidades productivas de

ambos paises con las diferencias en productividades relativas que permitan el intercambio.

X
oe
YE
At
A
c X
ce ¥
¥
0 Y
X
Figura 2.1

En la Figura 2.1, se supone que: aj/aiy > ar, /ar,” de manera que el pais local tiene unos
precios relativos de autarquia mayores en el bien X. En el equilibrio comercial, €l precio
relativo mundial P~ debe caer entre el rango comprendido entre los precios de autarquia de
ambos paises, para cualquier otro precio ambos paises se intentaran especializar en la
produccién del mismo bien. Queda claro entonces que aunque uno de los paises tenga una
tecnologia superior, es decir ventajas absolutas, de todas maneras el patrén de comercio es

determinado por las ventajas comparativas.
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Bajo el supuesto de preferencias idénticas y homotéticas, ambos paises consumen iguales
proporciones de su ingreso en un bien determinado, por lo que el equilibrio esta dado en
cualquier punto de la recta oo®. El punto A representa el consumo del pais local en
autarquia y la senda AC representa la senda de consumo deseado cuando el precio relativo
del bien X disminuye mas alla de su nivel de autarquia, asi las ganancias del comercio
quedan claras ya que cada pais consume mas alld de lo que permiten sus posibilidades

productivas.

4.1.1 Ventaja comparativa con muchos bienes

Se puede establecer que la tecnologia de cada pais puede ser descrita en base a los

requerimientos de mano de obra necesarios para la produccién de un bien determinado, asi:

arj numero de horas hombre para producir el bien 1 en el pais local

a5  nimero de horas hombre para producir el bien i en el pais extranjero

Al calcular ag;*/a;; para todos los bienes existentes, ordenando dichas relaciones en orden
creciente y conociendo la relacién de salarios w/w®, se podria saber quien produce que bien,

ya que si ar;*/ar; > w/w® el bien i sera producido en el pais local.

La complicacion derivada de esta reformulacién viene dada porque, a diferencia de dos
bienes, en este caso la determinacion del salario ya no es tan trivial como calcular el valor
producto marginal del trabajo. Teniendo en cuenta que la demanda por trabajo es una
demanda derivada del nivel de produccién, y que ésta descenderd cuando aumente la
relacion salarial entre nuestro pais y el extranjero (ya que al hacerse mas caro el trabajo en
relacién al extranjero, los bienes producidos interiormente también son mas caros
descendiendo la demanda por estos). El efecto final de dicho aumento en una traslado de la
demanda por bienes internos hacia el exterior, reduciendo la produccion en el pais local y

por lo tanto la contratacién del factor trabajo.
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En la Figura 2.2 la oferta relativa de trabajo OR, queda determinada por las magnitudes de
las fuerzas laborales de ambos paises que en este caso se supone no varian con el nivel de

salario.

Bajo este contexto de dos paises y multiples bienes la conclusién es la misma,
produciéndose una especializacién extrema pudiéndose dar el caso que solo un bien sea

producido en ambos paises.

whwt
OR
wiwt ™
N\ DR
LA® LA’
Figura 2.2

En un reconocido articulo de Rudiger Dornbusch, Stanley Fischer y Paul Samuelson dicha
complicacién es reducida bajo el supuesto de una cantidad infinita de bienes, reformulando

la proposicién anterior como sigue:

L y L° disponibilidad de mano de obra nacional y extranjera respectivamente y a(z) y a(z)
requerimiento de mano de obra local y extranjera respectivamente para producir el bien z,

se define:

A(z) = a°(2)/a(z)

pudiendo ordenar en forma decreciente los valores de A(z)

A > AQ2)>A(3) > ...
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Asi para que produzca el pais local, se debe cumplir que: wa(z) < wa(z) o

equivalentemente A(z) > w/w°.
Al suponer que la demanda esta compuesta por personas que gastan proporciones

constantes de su renta en consumo, entonces el gasto en el bien z es la fraccién b(z) del

total de renta mundial, por lo que:

G(¥) = b(1) + b(2) + ... + b(¥)

es la fraccidn de la renta mundial gastada en la produccion nacional.

whart

" S~
Alz)

GGw) z
Produccién nacional Produccidn extranjera

Figura 2.3
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De donde se deduce que la renta del pais local viene dada por:

wL=G(P)*(wL+w°L")

Derivandose la relacion entre el salario local y extranjero:
wiw®= (GEP)(1-G(F))) * (L°/L) = B(¥)*(L/L)
w ot

B@)(LLY

W'{WE \
/ Alz)

Gy z
Produccidn nacional Produccidn extranjera

Figura 2.4
Los modelos desarrollados hasta ahora, solo establecen la direccion de los flujos
comerciales, pero nada dicen en relacién a la magnitud, a no ser que establezcamos el
supuesto irreal de idénticas y homotéticas preferencias (como se hizo en la figura 1). John
Stuart Mill, Alfred Marshall y F. Y. Edgeworth (1894) incorporan el lado de la demanda,
estableciendo que la relacién real de intercambio de equilibrio quedaria determinada por la
demanda reciproca, es decir la relacién de precios de intercambio que equilibra las ofertas y
demandas por exportaciones entre paises, enunciando el principio que mientras mas lejos
esté la relacion real de intercambio de equilibrio de los precios de autarquia mayor sera el

beneficio para el pais derivado del comercto internacional.

18



4.2 Reformulacion neocldasica al modelo de ventaja comparativa

La teoria clasica basada en el valor del trabajo, ha sido criticada basicamente por el
supuesto que existe solo un factor productivo, el que es totalmente homogéneo de tal
manera que pueda ser desplazado de un sector a otro sin costo, generando una igualacién de
salarios en distintos sectores del pais en autarquia y una especializacion extrema en un pais

que comercia.

El modelo clasico predice, incluso en sus reformulaciones mas modernas, que los paises
tenderan a la especializacion extrema en funcion de las ventajas comparativas, situacion

que esta lejos de explicar la realidad.

La escuela neoclasica considerando la débil capacidad explicativa de la teoria clasica, que
la hizo el centro de las criticas por la irrealidad de sus supuestos, reformula la teoria de las
ventajas comparativas, esta vez no basado en el valor del trabajo, sino en el valor de la
produccion alternativa al que se ha de renunciar para producir un determinado bien o

mercancia.

El nuevo enfoque tiene sus inicios en Marshall y Edgeworth para luego ser refinado y
depurado por James Meade (1952), concluyéndose que la teoria de la ventaja comparativa
sigue siendo valida luego de incorporar el costo de oportunidad en reemplazo del valor del

trabajo.

El poderoso instrumental tedrico de la escuela neoclasica, basado principalmente en curvas
de indiferencia social y frontera de posibilidades de produccidn concavas, incorpora
diferencias en gustos y rendimientos decrecientes a un factor en las posibilidades
productivas de los paises enriqueciendo el analisis, pero permitiendo derivar las mismas
conclusiones que el analisis ricardiano con la notable diferencia que €sta ya no predice una

especializacién extrema debido a los costos de oportunidad creciente.
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Como se observa en la Figura 2.5, el comercio permite un nivel de consumo de al menos el
punto de autarquia de las cantidades F y E respectivamente para los bienes Y y X, pero
dado el precio relativo internacional el intercambio asegura que ¢l consumo este mucho
mas alla de lo que permiten las posibilidades productivas, alcanzando un nivel de bienestar

social mas alto que sin comercio.

El analisis de equilibrio general que permite determinar la relacién real de intercambio de
equilibrio, mostrado en la Figura 2.6, requiere de un instrumental ya mencionado y
e¢laborado por Mill llamado curva de oferta o demanda reciproca, la que muestra la cantidad
ofrecida de un bien (exportacidon} a cambio de otro (importacién) de ambos paises para cada

relacion real de intercambio.
La forma de la curva de oferta reciproca es debido a los costos de oportunidad creciente con

el nivel de produccidn, la que debe pasar por ¢l origen reflejando el hecho que en él, si los

precios internacionales son iguales al costo de oportunidad local el comercio no existe.
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Figura 2.6

La condicion de estabilidad y unicidad de la relacion real de intercambio es que en ambos
bienes el efecto sustitucién domine al efecto ingreso ante variaciones de precio relativos, es
decir, que ante movimientos favorables en la relacién real de intercambio se produzca tanto
un aumento de la oferta de exportaciones como de la demanda por importaciones. Asi la
violacién de una de estas condiciones llevaria a que el equilibrio no existiera o que las

curvas se cruzaran mas de una vez.

4.2.1 Condicion de estabilidad

Si se define E,, E, como los excesos de demanda en los mercados de X e Y, entonces seguin

la ley de Walras:
(Px/Py)Ex + By -0
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Como la relacion de precios es mayor a cero, si E, =0 = E, =0 por lo que se puede

analizar la condicién de equilibrio en solo un mercado cuando existen dos.
E,=E. + E, =0 con E, <0 (exportacién) y E,> 0 (importacién)

Como la condicidn de estabilidad esta dada cuando la derivada del exceso de oferta con
respecto a la relacion de precio es menor a 0 y como se tiene que E, = -E,° entonces:
€£-1°<0
g+n°>0
donde:
¢ : elasticidad de oferta de exportaciones del pais local

n° : elasticidad de demanda de importaciones del pais extranjero

Alternativamente se puede derivar la condicién de equilibrio obteniendo:

ni +n°>1
que es la condicién de Marshall lerner: El equilibrio en el comercio internacional sera

estable si la suma de los valores obsolutos de las elasticidades de demanda de

importaciones del pais local y la correspondiente del pais extranjero excede la unidad.

4.3 Modelo de Heckscher-Ohlin

El modelo ricardiano y la posterior reformulacién necocldsica, basada en el costo de
oportunidad, establecen que el patréon de comercio entre dos paises vendrd dado de las
diferencias en las productividades relativas de los paises en los distintos bienes que se
comercian. El modelo anierior, por lo tanto, sélo permite establecer la direccion de los
flujos, pero nada dice acerca de porque existen las diferencias en productividades entre los

paises.
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Este modelo desarrollado bajo competencia perfecta permite establecer una razén para las
razones de las diferencias en productividad, las diferencias de dotaciones factoriales. Los

supuestos bajo los cuales el modelo esta desarrollado son:

e Existen dos paises (A y B) dos bienes (X ¢ Y) y dos factores (K y L)

e No hay barreras comerciales, es decir, los bienes son perfectamente moviles
entre los paises.

e Los factores pueden ser desplazados de un sector a otro en la economia sin
costo, pero dicha movilidad es imposible entre dos paises.

e Las tecnologias son idénticas y conocida plenamente por ambos paises y es
caracterizada por rendimientos constantes a la escala y rendimientos
decrecientes a un factor, la elasticidad de sustitucién de factores son iguales, de
manera que las intensidades factoriales no se reviertan en algun punto.

¢ Competencia perfecta tanto en ¢l mercado de bienes como en el de factores.

e Las preferencias de los consumidores en ambos paises son idénticas y
homotéticas, es decir, dados los mismos precios relativos de los bienes, ambos
paises consumirdn los dos bienes en las mismas proporciones independiente del

nivel de renta.

Las conclusiones obtenidas a continuacion se rigen estrictamente a los supuestos

establecidos, se verd mas adelante como éstas pueden cambiar al relajar dichos supuestos.
Para comenzar se supondra que el pais A es capital abundante y por lo tanto el pais B es
relativamente abundante en trabajo. Asumiendo ademas, que ¢l bien X es capital intensivo.

Un bien sera capital intensivo, cuando este sea producido con una relacion capital-trabajo

mas alta a una misma relacion de precios de factores.

(K/L)a > (K/L)s
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en donde K y L son las dotaciones fijas de factores con las que cuentan los paises. Junto a
la anterior definicién (fisica), existe una definicién altemativa (precios) que afirma que el
pais A serd abundante en capital si:

(r/'W)a < (t/W)g
donde w y r corresponden a las remuneraciones de los factores trabajo y capital

respectivamente.

)

Rb

Xb Xa X
Figura 2.7
En la Figura 2.7 se observa que (dadas las distintas dotaciones factoriales) las fronteras de
posibilidades de produccidn son sesgadas, dependiendo de cual es el factor mas escaso en
cada pais, asi la produccion del bien X (intensivo en capital) es mayor en el pais A (capital
abundante), los que indica que a una misma tasa de produccion de (Y/X) los costos de
oportunidad son distintos y considerando la igualdad y homoteticidad de las preferencias,

existird un precio de autarquia menor en el pais A, dado por la relacién de precios RA-RA.

Queda claro entonces, que cada uno de estos paises se vera beneficiado del comercio
internacional si exporta el bien en el que los precios de autarquia son menores, € importa el
bien en el que su precio de autarquia es mayor, terminando de esta manera consumiendo

mas alla de lo que permite sus posibilidades productivas.
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4.3.1 Teorema de igualacion de precios de factores

Una importante conclusién derivada del analisis que considera dos paises y dos factores es
que una vez comenzado el comercio entre ellos, debe haber una tendencia a la igualacion en
el precio de los factores en ambos paises, que se dara tanto en términos absolutos como

relativos.

Para llegar a la conclusién anterior es necesario suponer que no existe especializacion en la
produccién, pudiendo establecer que en una situacién competitiva los precios de los

productos vendran dados por:

ar(Z)w + ag;(Z)r = p;

en donde Z es la relacion (w/r), asi, si ambos bienes son producidos, se tendra para dos

1% Y P

1272 V) I—
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— \ o—
(), (ciw) g (rfw)g riw
Figura 2.8

bienes un sistema de ecuaciones (no lineales) de 2*2 en donde las tinicas incégnitas son w y

I.
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Figura 2.9

Para derivar el porqué el pago relativo de los factores tiende a una igualacion entre los
paises que comercian, se debe observar la dinamica descrita en la Figura 2.8. Las lineas Dx
y Dy de la Figura 2.9, representan la relacién inversa entre intensidades factoriales y
precios de los factores para cada bien, donde como se habia supuesto, el bien X es capital
intensivo para todos los precios posibles de los factores. Las lineas (K/L)a y (K/L)s
representan las distintas dotaciones factonales de los paises A y B, que como se habia
supuesto era mayor en el pais A que es capital-abundante. En la Figura 2.8 se tiene la
relacién directa entre la relacidn de precios y la relacidn de pago a los factores que se da en

el marco competitivo que estamos suponiendo.

Hay que recordar que el comercio lleva a exportar el bien en el que ¢l precio de autarquia es
menor e importar €l bien en el que el precio de autarquia es mayor, lo que termina con una
igualacion en la relacién de precios internacional al nivel (p«/py)e. Si a lo anterior se suma
el supuesto de tecnologias idénticas en ambos paises (los coeficientes técnicos son idénticos
para una misma relacidon de pagos de factores), se termina concluyendo que en equilibrio
los pagos a factores deben ser iguales tanto en términos absolutos como relativos ya que las

productividades marginales relativas también se igualan en el equilibrio.
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Este potente resultado es limitado por las caracteristicas de 1a tecnologia y las diferencias
en las dotaciones de factores de las economias que comercian, que podrian terminar en una

economia especializada y con diferencias en los pagos a factores.

En la Figura 2.9, nétese que la tinica manera que los precios de factores se igualen en
equilibrio, es que la gama posible de variaciones de precios de factores de ambos paises se
solapen, es decir, que los segmentos P-Q para A y R-S para B estén solapados, de otra
manera la tendencia a la igualacién de precio nunca llegaria a concretarse ya que antes de
esto cada economia terminaria especializada en el bien que goza ventaja comparativa. Para
que la posibilidad de especializacion sea menor o mejor dicho la posibilidad que la
tendencia a la igualacion de precios de factores llegue a concretarse, depende que tan
similares sean los paises en términos de sus dotaciones factoriales (que tan cerca estan las
lineas de razén capital-trabajo en la Figura 2.9) o de que tan diferentes sean los bienes en
términos de las intensidades factoriales necesarias para la produccién (cuanto méas lejanas
estén las rectas Dx y Dy en la figura 2.9). Ambas situaciones aumentarian la posibilidad de
solapamiento del rango de variacién de precios de factores en ambos paises y por lo tanto,

que el teorema de igualacion de precios se cumpla.

En la Figura 2.10 se han graficado las isocuantas unitarias para los dos productos dada una
relacion de precios de equilibrio en el mercado de los bienes. La minimizacién de costos
por parte de los productores implica, que la combinacion de insumos realmente utilizados
sera la que iguale la tasa marginal de sustitucién técnica entre factores y la relacion de

pagos a los factores.
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Como hemos dicho en equilibrio competitivo {(cero beneficios) y con la condicién de que
ambos bienes son producidos, cada isocuanta serd tangente a la misma relacion de precios

de factores.

K Kx
X
aky /
W Y
E
alx aly L
Figura 2.10

La existencia de un unico punto de tangencia es imprescindible para que la igualacion de
precios de factores se produzca, ya que si la isocuanta coincide en un rango o si ésta corta
la recta isocosto en mas de un punto, existiria mas de un par de precios de factores

consistente con la relacidn de precios de los bienes.

4.4 Teorema de Heckscher-Ohlin

Para derivar e} teorema de HO, se supone que el teorema de igualacién de precio se cumple
ya que de otra manera, como se acaba de concluir, cada economia quedaria especializada en
la produccion del bien en el que goza ventaja comparativa, quedando claro cual seria el

patrén de comercio dominante.
Una vez concretada la apertura al comercio entre dos paises y de esta manera determinada

la relacidn real de intercambio de equilibrio, se puede establecer que factor determina el

patron de comercio en el modelo recién descrito.
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Como las preferencias de ambos paises se han asumido idénticas y homotéticas, dada la
relacidon de precios de equilibrio, cada pais consumird las mismas proporciones de los
bienes, asi:

Di=a(Dj+Di*)=a ( Xj + Xj°)
donde o representa la proporcidn del ingreso mundial que tiene el pais local, por otro lado
las condiciones de pleno empleo de la economia viene dada por:

axX ta,Y=L

agx X +agyY =K
pudiendo definirse la produccién en términos de las proporciones factoriales y las
dotaciones y luego expresar la produccidn nacional como:

Xj=Bi(Xj +Xj°)

terminando con que en equilibrio se tiene:
Bi =((kn-k)LY @
@ = (kp-k)L + (kyk)L° conjyh=A,B A=B

Al definir Mj = Dj-Xj = (a-Bj) Xj-Xj°), el pais local importara (exportara) el producto j
cuando a > (<) B o lo que es lo mismo cuando:

k-K) @ >(<)0

Es decir, si un pais es relativamente abundante en capital (k>k®) entonces B > o. > Pp y por
lo tanto exportara (importard) el producto intensivo en capital (mano de obra), que es la

version cantidad del teorema de Heckscher-Ohlin.
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4.4.1  Relajacion de los supuestos

Como se ha visto, el modelo de HO permite obtener conclusiones bastante poderosas, pero
es importante analizar que pasa con ellas cuando los supuestos (bastante restrictivos) son
relajados, para ver el efecto sobre las principales proposiciones derivadas del anélisis. El
analisis posterior estara sujeto a los temas de interés para la determinacion de los flujos
comerciales, dejando de lado temas como los efectos que produce el comercio en la
distribucion del ingreso y los efectos sobre el comercio derivados del crecimiento

economico.

Supuestos relativos a la tecnologia: Para derivar las conclusiones del modelo, se supuso
que las elasticidades de sustitucion eran iguales para ambos productos, es decir, siempre era
posible caracterizar los bienes ya sea como capital intensivos, o mano de obra intensivos
para todas las relaciones posibles de precios de factores. La reversion en las intensidades
factoriales de los bienes producidos (cruce de las curvas Dx y Dy en la Figura 2.9) llevaria
a concluir que un bien puede ser capital intensivo para una relacién de precios de factores y
mano de obra intensivo para una relacién de precios de factores distinta, perdiendo de esta
manera la relacion monotonica necesaria entre el precio relativo de los productos y la
relacion de pago de factores. Entonces a modo general se puede concluir que cuando existe
reversién de las intensidades factoriales no existe la posibilidad de relacionar en forma
correcta, la abundancia factorial con ventaja comparativa, perdiéndose la validez del

teorema de HO en cualquiera de sus versiones (precio y cantidad).

Con relacion a la igualdad de las tecnologias en ambos paises, la igualacion en la relacién
real de intercambio a nivel internacional, no ileva a una igualacién en el precio de los
factores en ambos paises si existen diferencias tecnoldgicas, incluso si ambos bienes son
producidos, ya que en el punto de equilibrio las productividades marginales de los factores
no llegarian a igualarse. En el caso de diferencias tecnolégicas podemos ver en el modelo
ricardiano que dichas diferencias proveen una base para el comercio, incluso aunque dos
paises cuenten con las mismas dotaciones factoriales ya que estos tendrian un diferente mix

de productos a los mismos precios relativos.
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Costos de transporte: El modelo supone que no existen costos de transporte y seria
interesante ver que pasa si se incorporan dichos costos, incluso aquellos bienes que no son

comercializables en la economia.

Se pueden considerar tres aspectos de los bienes que no son comercializables:

e Debido a que cada pais debe tener su propia produccion, ninguno puede desligarse de
destinar recursos en ellos, aunque tenga desventajas comparativas en su produccién.

¢ La dotacion para la produccion de bienes transables estara compuesta por la dotacion
total menos la destinada a la produccion de bienes no transables, siendo esta la dotacion
relevante para determinar el patrén de ventaja comparativa.

e Como cada pais produce y consume los bienes no transables, debemos suponer que el

mercado intemo funciona de tal manera que los precio internos vacian el mercado.

La conclusién general es que si el comercio internacional 1guala ¢l pago a los factores
internacionalmente, entonces los costos de los bienes no transables también son igualados
internacionalmente, con lo que terminamos (dada la igualdad de tecnologia) con una
igualacidn total del precio de los bienes tanto transables como no transables a nivel
mundial. Destacable es el hecho que la igualacién de precios de los bienes no transables no

seria esperada cuando el numero de factores excede al nimero de productos.

Igualdad y homoteticidad en las preferencias: El teorema de HO tenia una definicién fisica
y una definicién precio equivalente dado el supuesto de igualdad y homoteticidad de las
preferencias (mapa de preferencias comiin para ambos paises). Al considerar €l caso del
pais intensivo en capital que tiene un gran sesgo en el consumo del bien capital intensivo
(elevando el precio del bien X por sobre el del pais B) se puede llegar, al contrario de los
que se ha concluido en la Figura 2.7, que el precio relativo p,/py de autarquia del pais A
sera mayor que la relacidn de precios de autarquia del pais B, llegando a que la definicidén
fisica de abundancia factorial contradice a la definicioén precios. Ante este problema lo mas
conveniente es usar la definicién precios ya que esta nos da una relacion unica o no
ambigua entre la dotacion factorial relativa de los paises y el precio relativo de los bienes

en autarquia que en definitiva determina el patron de comercio.
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Competencia perfecta: este supuesto es clave para la validez del teorema HO, ya que al no
existir, los precios de los bienes no se igualan a los costos marginales de produccion con lo
que los precios de los factores ya no coincidiran con el valor producto marginal,
rompiéndose en enlace entre precios de factores y precios de los bienes no pudiéndose
afirmar que se producird una igualaciéon de precios de factores a nivel internacional.
Aungque todavia el precio determinara la direccidn de los flujos comerciales, dichos precios

no reflejan los costos con lo que el teorema de HO no esta garantizado.

4.5 Planteamiento de Prebisch

Un analisis derivado del Modelo Clasico de Comercio, desarrollado por Rail Prebisch
(1950), afecto significativamente el modelo de desarrollo econdmico de la mayoria de los
paises Latinoamericanos, y especificamente el caso chileno, ente las décadas del 1950 hasta
mediados de los ‘80. Bajo esta vision del comercio, las ganancias generadas por el
Comercio Internacional, segin los modelos tradicionales, no eran tales, por cuanto a
consecuencia de la existencia de diferencias en las clasticidades de importacién por parte de
los paises mas desarrollados (Norte o Centro) con respecto a los menos desarroliados (Sur o
Periferia), los paises menos desarrollados industrialmente, y por tanto mas pobres,

tenderian siempre a perder posiciones en relacion a los mas desarrollados.
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De este modo las politicas econémicas de los paises en vias del desarrollo se orientaron
hacia sustitucién de importaciones como motor del crecimiento, estancando la naturaleza
del comercio. Findlay (1980) recoge esta visién y en consideracion de los avances en teoria
del crecimiento iniciado por Solow (1956} incorporando a la visién del Norte y el Sur un
contexto dinamico.’ Se extrae de su analisis que en el largo plazo los salarios percapitas
reales del Norte crecerian y los del Sur experimentarian una baja medidos en términos de
manufacturas. Sefiala ademés que este efecto desfavorable seria compensado con el
incremento en empleo si es que las elasticidades de demanda por importaciones fueran lo
suficientemente alta. Claramente una composicién de las importaciones son bienes de
capital necesarios para el desarrollo del pais, en consecuencia no lo suficientemente
clasticos. Esto se veria aumentado por el pago de licencias, pago de patentes de invencion y

otros royalties.

5. Desarrollo de las teorias modernas de Comercio Internacional

Los hechos evidenciaron desde finales de la década de los “60, que paises industrializados
con similares dotaciones y tecnologias, tenian patrones de comercio muy elevados. Mas atin
este comercio estaba localizado dentro de lo que se denomina intraindustrial o two way
trade, vale decir, intercambio de bienes provenientes de una misma industria. En busqueda
de una respuesta alternativa a este fendmeno el mundo académico optd por cuestionar el

conjunto de supuestos expuestos en el modelo neoclasico.

Los supuestos que han sido levantados para explicar el comercio intraindustrial son:

e Todos los agentes tienen el mismo nivel de informacion.
e Existe competencia perfecta.

e Los productos que se producen son idénticos.

* Es posible encontrar en Edwards (1992) una discusién sobre la sustentabilidad de estas ganancias estaticas
bajo la incorporacion de crecimiento economico.
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De este modo integramos a la teoria del Comercio Internacional los avances tedricos
logrados en el campo de la Organizacion Industrial. En el caso del primer punto, nos
refeimos a que los agentes no conocen todos los mercados tecnolégicos por lo tanto se
produce una suerte de expansidn ineficiente del conocimiento tecnoldgico, por otro lado,
incorporando algo de incertidumbre, la inversion en investigacion y desarrollo productivo
esta por debajo, en la soluciéon de mercado, que el 6ptimo social, lo que genera diferencias
tecnolégicas en las funciones de produccién. Pasando al segundo punto contamos con la
existencia de monopolios y economias de escala, lo que evidencia equilibrios de segundo
mejor. Y por ultimo, y tal vez como consecuencias de las diferencias productivas en cada

; . ; . 4
pais, los bienes varian de acuerdo a los atributos que presentan.

Bajo la vision de Helpman y Krugman (1985) de un equilibrio integrado suponemos
movilidad internacional tanto de bienes como de insumos.” Sumado a la existencia de
variedad de bienes es posible explicar una relacion negativa entre el nivel de comercio
intraindustrial con respecto a la distancia econémica, que mediria la dotacién econdémica de
cada pais. Desarrollaremos un modelo de economias de escala, introduciendo la literatura
de bienes diferenciados a fin de aproximar una idea “contable” de lo que corresponde al
comercio intraindustrial. Posteriormente se comentara la literatura empirica al respecto y

los cAnones que seran tomados para el desarrollo de la presente investigacion.

* En los titulos siguientes describiremos cada una de estas secciones que conforman la “nueva” teoria del
comercio, el comercio intraindustrial.
> La idea que se tiene es la de contenido factorial del comercio.
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5.1 Fconomias de Escala

Representan una problematica de la tecnologia. Se pueden encontrar en la literatura tres
tipos de economias de escala: Externas, Internas y Dinamicas. La primera de ella tiene su
origen cuando las empresas actuando competitivamente, generan externalidades positivas al
nivel de industria, por tanto el “tamafio” de la externalidad depende sdlo del nivel del

tamaiio de la industria.®

La segunda de ellas, tal como su nombre lo indica, tiene su origen al interior de la firma y
son de naturaleza de costos medios decrecientes. En este caso st importa el tamafio de la
planta.” Por dltimo, las economias de escala dindmicas que tienen relacién con curvas de

aprendizaje.®

Al hablar de las economias de escala internas a la firma nos encontramos con la teoria de
juegos como herramienta de anélisis para el comportamiento no cooperativo que pudiera
presentarse entre las empresas. De este modo hablaremos de comportamiento estratégico

bajo competencia a la Cournot, Bertrand o Stackelberg.

 Un ejemplo de ellas es el modelo de crecimiento endégeno de Lucas (1988) que se alimenta de la
externalidad que genera la acumulacion del Capital Humano.

’ Mas adelante se presentara un modelo de equilibrio general iniciado por Chamberlin y desarrollado en
Krugman. '

® Un paper relacionado con el tema de comercio internacional puede ser visto en Young (1989), en donde se
examina el efecto dindamico de la produccién y comercializacién de bienes que generan spillovers, para la
economia. De este modo, el autor sefiala que una liberalizacién comercial generaria que los paises menos
desarrollados sélo produzcan los bienes que no generan externalidades, lo que en lo sumo llevaria a una
menor tasa del progreso técnico en consecuencia tasa de crecimiento menores o iguales que la situacion de
autarquia.
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Entrando netamente a lo productivo, diremos que las empresas estaran interesadas en
producir una determinada variedad del bien si es que existen las barreras suficientes como
para obtener algiin grade de poder monopdlico. Consecuencia de lo anterior es que es de
interés de los empresarios el apropiarse de un mercado lo mas grande posible a fin de
aprovechar al maximo las economias de escalas, razon por la cual les resulta favorable
abrirse al Comercio Internacional. Dicha apertura trae aparejada un aumento en la cantidad
de variedad a las cuales el consumidor puede recurrir. Suponiendo una tecnologia lineal con

un costo fijo y otro costo variable unitario constante, podemos desarrollar la demanda por

el unico factor productivo (/) como:
(1} I, =T+¥x,

Si suponemos que existe libre entrada a la industria a fin de que los beneficios del
empresario scan nulos bajo la produccion exclusiva de determinado bien, la condicion de

equilibrio seria la igualacién del Ingreso Marginal® con el Costo Marginal.]0

Si queremos desarroilar un modelo de equilibrio general en autarquia deberemos considerar
el equilibrio en ¢l mercado de factores (pleno empleo) y de bienes, como lo describen las

ecuaciones (2) y (3):

(2) L= 1=>" (T+¥x)

(3) x. = Lc, i=1,.,n

1 i

® Se puede derivar de considerar el Ingreso de la empresa como IT=P(Q)-Q, ya que el precio depende de la
cantidad existente, asi si 1} es la elasticidad demanda:

grz=P+Q'g=[3'[l+gvg]=P[l—l]
oQ oQ oQ P n

'® Suponiendo un salario fijo para el factor trabajo w, corresponderia simplemente a w'P.
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Derivando la condicién de cero beneficio de largo plazo en la ecuacién (4) como ZZ vy la

condicidn de maximizacién como PP presentada en (5):

(4 x=

‘f'n
5 by =
(5) W ol

Sumado a la ecuacion (3) podemos mostrar un equilibrio en el plano salario real y consumo

percapita, como se describe en la Figura 2.11.

Figura 2.11

phe

{phwly

5.2 Bienes Diferenciados

En un contexto de competencia monopolistica, con existencia de bienes genéricos divididos
en variedades, es natural imponer una estructura de preferencias que recoja de una manera
adecuada la conducta de los consumidores, asi como también permita realizar analisis
marginales. En este campo lo que se utiliza en la literatura son los aportes desarrollados por
Dixit & Stiglitz (1977) y Lancaster (1980) denominados gusto por la variedad y preferencia

por una variedad ideal, respectivamente.'’

"' En particular el modelo que se desarrollara posteriormente con la incorporacion de economias de escala, es
el referido al gusto por la variedad.
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El sustento tedrico se basa en la construccion de una funcion de utilidad que contiene

subutilidades derivadas del consumo de un bien genérico, vale decir como
U=U [ul ()u, ().K ,u,;().K ,u, (-)]. Asi si el bien j es un homogéneo entonces la funcidon
u;(") s6lo depende de la cantidad producida del bien j pudiendo incluso ser del tipo

u;()=c;. En cambio, si el bien j es diferenciado u;(-) depende de la cantidad de cada

variedad que esta siendo consumida.

Ademas, esta funcidn de subutilidad puede ser simétrica, con lo cual todos los bienes son
igualmente sustitutos con cualquier otro dentro del grupo o asimétrica si es posible
ubicarlos dentro de un intervalo de atributos que son valorados por el consumidor. 2
Imaginemos, por ejemplo, que el espectro de preferencias es representado por una

circunferencia como en la Figura 2.12

Figura 2.12

Afributo 1

A

Atribute 2

En algunos casos se ha impuesto estructura tipo Cobb-Douglas a U y # en una forma aditiva

general permitiendo mas sustitucion intrasectorial.

" Griliches desarrolld la teoria de los Precios Hedénicos (1971) con el fin de estimar cambio de calidades en
los productos, su especificacion tenia sélo un fin cuantitativo, aunque resulta muy Gtil cuando se quiere
valorar monetariamente algunos atributos.
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El enfoque de preferencias de gusto por la variedad se encuentra en Dixit y Stiglitz (1977) y
su objetivo era analizar el bienestar de la economia generados por el trade-off entre

diversidad y cantidad en un contexto de economias de escala internas a la firma.

Por ¢jemplo, si se supone que la funcion de utilidad U es del tipo Cobb-Douglas, la
fraccion de gasto £ es fija para cada tipo de bien genérico j, entonces en este caso el
consumidor toma su decision en dos etapas:

1. Maximiza su utilidad U sujeto a que su ingreso M sea agotado y luego.

2. Maximiza su subutilidad u sujeto a que la fraccion de gasto £ sea completamente

) 1
gastada, asi » puede tomar la forma: u; = [ZL el ]/p con0<p<l.

Por otro lado, el enfoque desarrollado por Lancaster (1980) se justifica en el hecho de que
existen muchos bienes en los que el consumidor prefiere una variedad determinada. Es
decir, si se le da a elegir entre una cantidad igual de bienes diferenciados, siempre elegira

su variedad ideal, a no ser que se le compense por no elegir dicha variedad.

La funcién de subutilidad puede ser de la forma: u; = u(x(v) h(v))’ donde x(v) representa

el nimero de unidades consumidas de la variedad ubicada a una distancia v de su variedad
ideal de la Figura 2.3, y A{v) corresponde a la compensacién de Lancaster, que indica el
nimero de unidades de unidades de la variedad consumida que se debe compensar al
individuo por dejar de consumir una unidad de su variedad ideal, siendo un tipo de
descuento a las unidades que no pertenecen a la variedad ideal. Se supone que () es una

funcién convexa y ademas h(0)=1, #'(p)>0 con p>0.

39



Figura 2.13

h(v)

Ambos enfoques deben ser trabajados en un contexto agregado para lo cual en el primer
caso es posible directamente hablar de preferencias por la variedad a nivel agregado o a
nivel individual. Sin embargo, en el desarrollo formal del modelo de variedad ideal la

denvacion de la demanda agregada y la elasticidad es algo méas compleja.

3.3 Elmodelo de Equilibrio General

Si establecemos que exista una funcion de utilidad cédncava del tipo u=u(c), de un agente
maximizador restringido a su set presupuestario la condicién de primer orden seria como la
descrita en (6), utilizando ¢l teorema de la envolvente para derivar nuevamente con
respecto al consumo encontramos la relacién (7), con la definicién de la elasticidad de

demanda y la ecuacidn (6), se desarrolla la expresion (8).

© 2Oy,

dc;
*u() op,
7 =hL
7 dc? dc,
—i
dp, ¢ u
® n=—[ﬁ-5—] =-—
oc; p; ci
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Al abrirse la economia al comercio internacional, bajo el supuesto de que no existen costos
de transporte, las preferencias son iguales, la tecnologia esta disponible en ambos paises y
existe demanda para toda la variedad de productos, se produce un efecto procompetitivo,
que se deriva al desarrollar el modelo de equilibrio general “integrado”, por lo que aumenta
la dotacién del factor productivo generando un desplazamiento de la curva ZZ hacia el
origen (Z'Z’), como se muestra en la Figura 2.14, provocando una serie de efectos de

interés:

* Aumento de la variedad de bienes que recibe el consumidor, derivado simplemente
del aumento de productores exclusivos.

e (Caida del consumo percépita de cada variedad, en consideracion que ¢l mercado es
mas grande que el aumento de consumo para cada una de las variedades.

* FEl aumento del tamafio del mercado para cada productor genera una caida en los
Costos Medios, sumado a los puntos anteriores incrementaria el salario real.

¢ De la condicién (8) se establece que existe una relacién negativa entre la elasticidad
de demanda y el consumo con lo cual el aumento del mimero de sustitutos haria
aumentar la elasticidad, en consecuencia, caer ¢l poder de mercado de las empresas.

Esta proposicion es la que establece Chamberlin.

Figura 2.14

Otros puntos de interés son la movilidad de factores productivos desde las regiones de mas
bajos salarios y pocas variedades hacia las regiones con un mercado mas grande. Este
efecto se vera aumentado en la medida que existan no transables diferenciados, lo cual

llevaria a que el pais grande contaria con una mayor gama de variedades mejorando las
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posibilidades de eleccion de consumo de sus habitantes. Adicionalmente, el mismo
Krugman (1980) demuestra que existirian diferencias en los salarios nominales de cada pais
en presencia de costos de transporte. De este modo el pais grande tendria salarios tanto

nominales como reales mas altos que incentivarian la movilidad de factores.

Bajo el modelo que se presentara ahora se muestran patrones de comercio, pero de caricter

mtraindustrial en bienes diferenciados para dos paises de iguales dotaciones y preferencias.

Suponiendo una funcion de utilidad idéntica entre paises como se describe en (9), donde
existen dos bienes de consumo diferenciados. Asi ¢;; es el consumo del i-ésimo producto
de la industria 1 y N; es el mayor nimero de potenciales productos de la industria 1. Sin
embargo, la cantidad de bienes producido en dicha industria es #;. Notemos que la mitad
del gasto esta enfocada a una industria, por otro lado como la cantidad de productos en cada
industria es grande entonces cada productor enfrenta una elasticidad de demanda 1/(1-6).
Existen dos tipos de factores especificos a la industria, asi las dotaciones de cada pais
corresponderian a las presentadas en (10) donde * indica el pais extranjero y se supone que

existen diferencias en la abundancia relativa de factores especificos de distintos sectores.

L
9) U= ln(z::i‘l ¢ )%’ + 1“(27:1 c5 j)/e con0<B<1

w0 L=>"l,=2-z L,= L, =z con0<z<l1

i=1

L=z L,=2-z

En principio el equilibrio en autarquia esta descrito a través de las ecuaciones (11} a (14),
que con libre entrada encontraremos para cada industria una solucién de tangencia a la
Chamberlin, donde los beneficios son cero. Al abrirse al comercio internacional las
economias experimentarian la igualacién de salarios nominales de factores, ecuacién (15),
en consideracion a las similitudes tanto de preferencias, tecnologia y dotacion.
Adicionalmente, la condicidon de cero beneficio para todas y cada una de las empresas
seguird siendo valida. Y la condicién de pleno empleo, asi como la cantidad de firmas en

cada industria y pais queda sefialada en la ecuacion (16).
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(11) pl:T P, = )
r 3]
12 X, =x,=—+| ——
(12) 1 =% @ (1—9)
2—-z z
13 n, = n, =—
(13) ) 2=
w z
14 1=
%) w, 2-z
(15) W,o=W =W, =W,
2"‘2 » zZ *
(16) n = ] =H, n, =7=n1

Lo interesante de la apertura al comercio, es que por construccién de la funcién de utilidad
de los consumidores ellos gastan la mitad de su ingreso en cada una de las industrias. Asi
para el bien que proviene de la industria 1, obviando su variedad, el gasto serd una medida

de ingreso (PIB por ejemplo) en un 50% sobre el total de variedades producidas en total
(n, +1,). Asi tanto las exportaciones e importaciones corresponderian respectivamente a

este gasto ponderado por la variedad producida internamente y extermamente, como se

muestra a continuacion:

l/z-PIB‘_n mp = 2P .
nl+n; l l n,+n; :

(17) EXP =

Adicionando que ambos paises tienen la misma dotacién y tecnologia su PIB es el mismo y

el patrén de comercio seria genéricamente descrito como sigue:
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De este modo, paises que son exactamente iguales en términos de preferencias y tamafio,
tendran un patron de comercio dependiente del valor de z que indica las diferencias en
composicion de la dotacidén de factores. Lo interesante de este parimetro es que permite
caracterizar ¢l comercio entre interindustrial e intraindustrial, esto es cuando z=1, los paises
contarian con exactamente la misma dotacion de factores, siendo el comercio sélo del tipo
intraindustrial. En el caso que el valor del parametro sea nulo, lo que ocurrira es que por
efecto de las dotaciones especificas de cada pais se producira una suerte de especializacion

en cada industria, estableciéndose patrones de comercio de orden interindustrial.
Con lo anterior notaremos que los paises seran exportadores netos del bien que es intensivo
en el factor abundante e importador neto del bien intensivo en su factor escaso. Resultado

que es consistente a los postulados del modelo de proporciones factoriales.

6. Constatacion Empirica

Se ha desarrollado un importante instrumental tedrico para explicar el comercio
intraindustrial, pero se puede considerar que la teoria ain estd en una etapa inmadura,
principalmente porque las investigaciones lejos de dar una conclusion clara e inequivoca de
la aceptacidn o rechazo de la teoria, dan solo resultados parciales y en algunos casos estos

resultados, aiin no cuentan con una explicacion tedrica sélida.

Como un trabajo importante se puede destacar el realizado por Helpman (1987), quien
tested una hipdtesis sobre la relacién existente entre el volumen de comercio y el tamafio
relativo de los paises, para lo cual en un modelo de regresidon simple, encontrd que ¢l
volumen de comercio relativo al PNB estaba fuerte y positivamente correlacionado con una
medida de similitud del tamafio de los paises y con un gran poder explicativo dado por €l
R2? Un interesante detalle, es que la ecuacion estimada ajusta perfectamente a las derivadas
de los modelos de gravedad'’, con lo que queda la duda si lo que realmente se esta

testeando es uno de estos modelos o uno que considera economias de escala. Ademads en el

¥ Modelos sin una base tedrica sélida, pero con un gran poder explicativo y que usan como regresores
variables de ingreso, costos de iransporte, barreras, distancia, etc. Para explicar los volumenes de comercio
VTU = f(Y[ ) Y], Z)
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modelo testeado no se incorporan medidas de economias de escala o diferenciacidn de
productos como tal, por lo que si bien es cierto es posible considerar que el tamatfio de los
paises es importante, no se sabe si es debido a las economias de escala o a otro fenémeno

no observado por los economistas empiricos y tedricos.

En un intento muy similar, Hummels y Levinsohn (1993) contrastaron basicamente la
misma hipdtesis de Helpman, pero con técnicas econométricas mas eclaboradas. La
conclusién principal, derivada de sus estimaciones, fue la misma para igual muestra de
paises, pero lo que cuestiona la hipdtesis que se pretende probar, fue que ellos encontraron
resultados significativos para una muestra de paises previamente clasificados como no-
industrializados, donde se esperaba que los patrones comerciales se comportaran segun la
teoria tradicional y por lo tanto el tamafio relativo de los paises no deberia ser un

determinante del volumen de comercio.

Los mismos autores en un intento por generalizar el estudio empirico, pero ahora
incorporando ambas teorias (tradicional y nuevas) estimaron dos modelos, los que
utilizaron como variable explicada el indice G&L'" y como regresores: 1) valor absoluto de
la diferencia de los PNB percépita'® y tamafio relativo de los paises y 2) diferencias en las
dotaciones de capital y tierra relativas a mano de obra entre paises. Adicionalmente
plantean un modelo de panel que incorpora nuevas variables a los modelos de gravedad
enfocadas a caracterizar de mejor forma la diferenciacion de productos. Su evidencia
estadisticas no resulta ser muy interpretativa aunque obedece a un gran poder explicativo,

que permite explicar dos grandes hechos estilizados para esta area geografica:

1. Existencia y aumento del Comercio Intraindustrial consecuencia de la cercania
economica de los paises (esto es PNB similares).
2. Dicho aumento es del tipo Comercio two way Vertical, esto es, que las calidades de

los bienes que se comercian son distintas.

'* Indice desarrollado por Grubel & Lloyd en 1975 dado por G&L= comercio intraindustrial/comercio total
donde 0<G&L<]
'* Como proxy de diferencia en dotacién factorial (distancia econémica)
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7. Trabajo del CEPII'®

En esta misma linea de investigacién, es importante destacar el trabajo desarrollado por
CEPII (1997), donde analizan el impacto de la integracién comercial europea a la luz de
las nuevas teorias, principalmente porque la integracién se ha llevado a cabo sin una notoria
reestructuracién interna de los paises y con cambios minimos en la distribucion de ingreso,
lo que les llevo a pensar que esta integracion se ha llevado a cabo en el nuevo contexto de

la economia internacional.

Como era de esperar entre paises con dotaciones similares de factores, la integracion ha
llevado a un aumento sostenido en los niveles de comercio intraindustrial medidos por el
indice G&L, manteniendo e incluso bajando el nivel de comercio interindustrial. Un
aspecto interesante y relevante, derivado de sus indices, es que si bien es cierto el indice
G&L ha tenido un aumento sostenido entre 1980 v 1994, este aumento ha venido dado por
lo que ellos llaman two way trade en productos diferenciados verticalmente (diferenciacion
en calidades), mientras la diferenciacién horizontal se ha mantenido estable. Estos
resultados indicarian una division cualitativa de los factores y una especializacion de paises

en rangos distintos de calidad.!’

Estos autores elaboran una metodologia bastante interesante desde el punto descriptivo y
con una base tedrica bastante solida'®, que elimina serios problemas de sesgos en la
estimacion de los indices. En la etapa explicativa si bien es cierto incorporan las variables
proxy de las que tec')ricam.ente especifican el modelo tanto a nivel de industria y pais,
incorporan otras variables derivadas de los modelos de gravedad (que ya se ha dicho tienen
un gran poder explicativo), lo cual podra generar posibles problemas de especificacién en

el modelo.

' A partir de los trabajados desarrollados por los autores Lionel Fontagné y Michael Freudenberg del Centre
d’Etudes Prospectives et d 'Informations Internationales. Para mayor informacion, visitar www.cepii.ff.

'" Teéricamente este tipo de diferenciacidn tendria costos de ajuste muy parecidos (y acumulativos) a la
especialtzacion Interindustrial.

'® Para mayor detalle acerca de las proposiciones metodologicas de estimacién de indices, consultar el
documento de trabajo 97-01 y 97-07.
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Lo atractivo del modelo del CEPII es que atin cuando su interés no era probar la teoria en
forma explicita, sino mas bien medir el impacto de la integracidon comercial separando el
impacto causado por la relacién normal de libre comercio del impacto en la baja en las
barreras comerciales, sus conclusiones pueden ser vistas como un interesante aporte a la
nueva teoria del Comercio Exterior, por cuanto si bien los resultados obtenidos respecto de
las variables que determinan el nivel de Comercio Intraindustrial estin de acuerdo con los
signos previstos por las otras investigaciones realizadas, determinan una interesante
correlacion existente entre las calidades de los productos comerciados y el mivel de

desarrollo existente entre los paises.

En este estudio se establece claramente que los paises tienden a especializarse en la
produccion de productos de mayor calidad {medidos en términos de precios relativos) en
funcién del grado de desarrollo de cada pais miembro de la Comumnidad Europea. Es asi que

!9 _ mantienen consistentemente exportaciones de productos de

Irlanda, Alemania y Francia
alta calidad; Reino Unido, Holanda y Bélgica, se sitlian en un nivel de calidad intermedia;
mientras que los paises menos desarrollados — Grecia, Portugal y Espafia — se especializan

en la produccion de productos de baja calidad.

' Irlanda es una excepcién digna de destacar, por cuanto segiin sus indicadores macroecondémicos deberia
encontrarse en el grupo de los paises de comercio de baja calidad. Una explicacion a este fendmeno puede
estar dado por las exitosas politicas de atraer inversionistas extranjeros, lo cual ha generado un tipo de
comercio de mayor calidad.
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La clave en el analisis del CEPIl es la metodologia utilizada para definir Comercio
Intraindustrial. Ella se basa en una comparacion de las exportaciones e importaciones de un
mismo producto, medidos entre partidas arancelarias al maximo nivel posible de
desagregacion — 8 digitos en el Sistema Armonizado — con lo cual se tienden a eliminar los
sesgos existentes de las agregaciones de productos que se producen por las clasificaciones
de producto mas agregadas, tal como la Clasificacién CIIU de las Naciones Unidas,

comunmente utilizadas por los otros estudios para medir el Comercio Intraindustrial.

Como ejemplo de lo anterior, es interesante destacar un trabajo recientemente desarrollado
por Jorge Selaive (1998) donde, usando la metodologia propuesta por Greenaway y Milner
(1981 y 1983), realiza una estimacién de la importancia del comercio intraindustrial para el
sector manufacturero chileno, mostrando que para Chile a nivel agregado el comercio
intraindustrial alcanza cerca del 38% con los paises del MERCOSUR, pero con los demas
bloques NAFTA, Union Europea y Algunos paises de Asta alcanza niveles que se pueden
considerar no significativos. Sin embargo, las mismas mediciones realizadas por el autor de
esta Tesis, (y que se presentan en detalle en el Capitulo V), muestran niveles de comercio

intraindustrial significativamente inferiores a los presentados en el trabajo de Selaive.
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8. Conclusiones

A la luz de los antecedentes presentados anteriormente, podemos obtener las siguientes
conclusiones:

» [Larevision de las principales modelos teéricos modernos y trabajos recientemente
desarrollados para explicar las determinantes del Comercio Exterior, claramente
muestran que la teoria tradicional no explica los patrones de comercio de los paises
mas industrializados, pero alin explica relativamente bien, el patron de comercio

entre paises econémicamente lejanos.

¢ El Modelo Integrado de Krugman explica bastante bien los patrones de comercio
entre los distintos tipos de paises — basados principalmente por los efectos de la
competencia monopolistica o de diferencias en preferencias de los individuos

(dados por la distancia econdmica existente entre los paises).

e Las principales areas de investigacién actual en Comercio Exterior estan
preferentemente centrada en dos frentes: desarrollo de nuevos modelos que
presentaran economias de escala, variedad de productos, etc.; ¢ en la creacion de

metodologias de medicién para establecer caracterizacion del comercio.

¢ Con las metodologias tradicionales de medicién del comercio intraindustrial —
G&L, Balassa- la Teoria del Equilibrio General explica razonablemente bien los
patrones de comercio de los distintos tipos de paises. Sin embargo, los cambios
introducidos por el CEPII en la metodologia tradicional de medicion del comercio

intraindustrial — G&L y Balassa — abre un interesante area de investigacion.
¢ En la actualidad no existen estudios de la situacion de comercio intaindustrial y de

la aplicabilidad de las nuevas teorias de Comercio Exterior para el caso de Chile,

por lo cual es de alto interés académico desarrollar una investigacion en esta area.
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CAPITULO NI
POLITICAS ECONOMICAS APLICADAS EN CHILE

1. Introduccion

La economia chilena actual, que en los ultimos afios se ha-caracterizado por mostrar
excelentes resultados macroecondémicos — medidos en términos de crecimiento, inflacidn,
apertura de su eccnomia, etc. — es el resultado de la aplicacion de una serie de medidas
economicas a lo largo de su historia, que dependiendo de las tendencias politicas
prevalecientes en los diferentes momentos del tiempo, fueron radicalmente diferentes entre
si.

Es por ello que se considero pertinente presentar una breve resefia histérica con las politicas
econdémicas aplicadas, de forma tal que el lector pueda disponer de bases mas sélidas para

analizar la situacion actual del comercio exterior chileno.

2, Objetivos

El Objetivo Principal de este capitulo es proporcionar una visién de la evolucién de las

politicas comerciales aplicadas en Chile durante su historia reciente.

Los objetivos especificos de este capitulo son:

» Describir las principales caracteristicas de periodo de desarrollo orientado a la
sustitucion de importaciones (1930-1973).

» Descnbir las principales caracteristicas econdmicas que orientaron el periodo de
liberalizacidon econdmica durante el régimen militar chileno (1973-1990)

» Describir las principios de la politica comercial chilena durante desde el retorno

a la democracia (1990 a la fecha)



3. Metodologia

Para la realizacion de la primera parte de este Capitulo, se efectud una extensa
investigacion bibliografica de los principales investigadores econdmicos chilenos — tales
como como son French-Davis et. al. (1991), Butelmann & Meller (1992), Celedon & Saez
(1995), Agosin & French-Davis (1998), Diaz & Ramos (1998), Alvarez & Fuentes (1998)
entre otros— de forma tal de poder presentar cronologia representativa de las principales

politicas econdmicas aplicadas en Chile.

4. Descripcion de las politicas economicas chilenas

4.1 Estrategia Comercial: 1930 — 1973

Chile es uno de los paises mas pequefios de Latinoamérica, con una poblacién de
aproximadamente 15 millones de habitantes, localizada en el extremo sur-oeste de América
del Sur. Historicamente, Chile fue una de las colonias espaifiolas mas pobres, que por su

lejania fisica, se mantuvo relativamente alejada de los grandes flujos de inmigrantes.

Durante muchos afios, Chile fue un pais que dependié casi exclusivamente de sus
exportaciones de cobre, lo cual provocaba grandes distorsiones en la economia local cada
vez que los precios de este producto variaban en los mercados internacionales, causando,

asimismo, una situacion de escasez casi crénica de moneda dura (divisas).

La situacién de escasez de divisas llevd a la autoridad a establecer severas restricciones a la
importacion de productos. Asimismo, se dio un fuerte impulso a la industrializacién de la
economia, de manera tal de establecer la infraestructura tecnolégica para producir

localmente los bienes de consumo requeridos por la poblacion.
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El modelo de desarrollo econdémico implementado en Chile hasta principios de la década

del “70, se tradujo en una situacion de casi total aislamiento de la industria nacional de la

competencia externa. Para visualizar la situacién que regulaba las importaciones chilenas, a

continuacion se presentan la estructura arancelaria existente en Chile durante el segundo

semestre de 1973:

e Tarifas nominales ad valorem con rango de 0% a 750%.

e La tarifa promedio era 105% y la moda 90%.

o El 8% de las posiciones arancelarias tenia tarifas iguales o superiores a 220%; el
50% de las tarifas era superior a 80%.

e Solo un 4% de las posiciones arancelarias era inferior a 25%.

Adicionalmente, durante 1973 las importaciones enfrentaban barreras no arancelarias:

Para mas del 60% de las importaciones habia un requerimiento de un depdsito
previo (sin pago de intereses) por 90 dias por un monto igual al 10.000% del valor
CIF de las importaciones. El Banco Central tenia un poder discrecional para
suspender esta restriccién.

Habia una lista de importaciones prohibidas que alcanzaba a 300 bienes.

Casi el 50% de las importaciones requeria de una aprobacién explicita del Banco
Central para poder efectuar la importacion.

Habia 290 medidas especificas de exenciones que favorecian a empresas, personas,
sectores productivos, regiones geograficas, etc.

Habia 8 tipos diferentes de tipos de cambio oficiales con un diferencial superior al

1000% entre el tipo de cambio superior e inferior.

Este periodo se caracterizé por una politica econdomica en la cual el Estado tenia un rol

preponderante en la economia, jugando un papel fundamental en la creacién y

administracién de empresas, establecimiento de incentivos a inversionistas, fijando precios

y de cuotas de importacion, entre otras actividades econdomicas.
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4.2 Nuevo enfoque de desarrollo econémico: 1973 - 1990

En 1973, lnego de un violento golpe de estado militar, en donde se eliminaron la mayoria
de los derechos civiles de los ciudadanos, se dio inicio a un programa econémico que ha
sido considerado como el ejemplo mas puro de una liberalizacién econémica en el Tercer

Mundo.

El equipo econémico del régimen militar establecié como politica de desarrollo un esquema
de mercado, en ddénde se esperaba poder eliminar el poder discrecional del Estado,
terminando con aquellos elementos que tendieran a producir cualquier tipo de incentivos

artificiales en cualquier sector de la economia, fueran estos transables o no transables'.

Los principales reformas implementadas por el gobierno militar fueron:

e Liberalizacién de los mercados de bienes, desmantelando el sistema de proteccién y
eliminando los controles de precios.

¢ Desregulanzacidon de los mercados financieros, permitiendo de esta manera que los
bancos y financieras colocaran sus créditos en tasas reales positivas.’

e Se produjo una desregularizacion de los mercados del trabajo, producto de la
abrupta eliminacidn de las organizaciones sindicales.

¢ Se dio inicio a un profundo proceso de estabilizacién de precios, de forma tal de

eliminar el déficit fiscal.

Durante los primeros afios del gobierno militar, la autoridad econémica se concentrd en
eliminar el endémico déficit fiscal, que en 1973 alcanzaba al 25% del PIB, se dio inicio a
un profundo proceso de hiberalizacion de precios internos, lo que condujo a alcanzar niveles
de inflacién anualizadas cercanos al 1000% a fines de 1973, y se dio inicio a un proceso de

liberalizacion de las barreras no-arancelarias a las importaciones.

'En esta época, se eliminaron todos los derechos sindicales, se establecieron persecuciones politicas y se
llevaron a la practica conceptos econdmicos nunca antes aplicados en el pais.
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La implementacién de las politicas anteriores se tradujo en una brusca caida del PIB, que
cayé en un 12,9% en 1975. Sin embargo, a partir de ese afio, se comenzé a experimentar

uno de los periodos de mayor crecimiento historico vividos por el pais hasta esa fecha.

4.2.1 Primer Periodo de liberalizacién del Comercio Exterior

Consecuentes con los conceptos de eliminacion de los incentivos discrecionales del Estado,
en 1974 se dio inicio a un ambicioso programa de hiberalizacion del comercio exterior. En
un periodo de 5 afios - 1974 - 1979 - se eliminaron todas las restricciones de importacion
(cuotas, lista de productos prohibidos, concesiones especiales de importacién para ciertas
regiones o empresas, entre otras) y se redujeron drasticamente los aranceles de importacion
de todos los productos importados. Los aranceles se¢ redujeron de un promedio de 105% en

1973, a un arancel plano de 10% en 1981.

Esta politica de liberacion de comercio exterior se realizé en forma unilateral, es decir sin
negociar rebajas reciprocas con otros paises. Mas aun, esta decision llevd al gobierno de la
época a tener que retirarse del Pacto Andino - tratado de libre comercio creado en 1969 por
Bolivia, Colombia, Chile y Ecuador y Peru, al cual se incorporora posteriormente
Venezuela - por cuanto la politica liberalizadora chilena era incompatible con las politicas
de los demas paises miembros. Asimismo, durante este periodo Chile s6lo mantuvo una
participacién nominal en la ALALC (actual ALADI), pero no desarroll6 ninguna iniciativa

de caracter bilateral o plurilateral en la region.

“Este cambio elimind uno de los problemas que existian con la fijacién de tasas de interés que permitian a
ciertos agentes econdmicos a obtener créditos a tasas nominales menores que la inflacion, con lo cual los
prestamos concedidos no se recuperaban en términos reales.
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En la Tabla 3.1 se presenta los valores promedios de los aranceles en Chile desde 1973

hasta 1979.

Tabia 3.1
Aranceles de Importacion promedio en Chile, 1973-1979 (%)

1973 1975 1977 1979

105% 49% 22% 10%

Fuente: Banco Central de Chile

Esta nueva politica de comercio exterior tuvo un enorme impacto en el sector industrial
tradicional de la economia, que producia basicamente bienes para el mercado local, que
habia estado fuertemente protegido por altas barreras arancelarias y no arancelarias, y que
intempestivamente se vio enfrentada a una gran competencia de productos importados.
Estos situacidn llevé a las empresas a tener que adecuarse rapidamente a los cambios del
medio y a incrementar significativamente sus niveles de eficiencia, o simplemente

desaparecer.’

La reforma comercial implementada significé un importante cambio en los precios relativos
internos de la economia, que condujo a una reasignacidn de recursos productivos desde los
sectores substituidores de importaciones, en los cuales el impacto de la apertura comercial
tuvo sus mayores impactos, hacia los sectores productores de bienes orientados hacia el

sector externo.

*En el estudio "Liberalizacién comercial en Chile y su impacto en la eficiencia técnica: 1971-1986" de Isabel
Marshall, se muestra que la apertura comercial fue un elemento determinante en el aumento de la eficiencia
de las empresas industriales en Chile,
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Los efectos de la apertura comercial unilateral implementada por la autoridad econdmico
fue nivelada por la mantencién de un tipo de cambio real alto, por cuanto ésto permiti6
incentivar el desarrollo de nuevos sectores exportadores, y contuvo el impacto que la
liberalizacion de las barreras arancelarias y no arancelarias produjeron en los diversos
sectores economicos. Cabe destacar, eso si, que la velocidad de ajuste de los sectores
productivos e importadores fue significativamente diferente, siendo este ultimo el mas
rapido en adaptarse a los cambios de politica, y toméndole a los sectores exportadores un

tiempo bastante superior en desarrollar las nuevas areas de negocios.

Este proceso liberalizador produjo un fuerte impulso para el desarrollo del sector
exportador chileno, que fue considerado como el motor para el crecimiento de la economia
y se comenzo un rapido proceso de desarrollo de sectores econémicos que hasta la fecha se
habian desarrollado, especialmente los sectores productores de recursos naturales: fruta

fresca, mineria no tradicional, productos del mar y posteriormente el sector forestal.

4.2.2  Segundo Periodo de liberalizacion del Comercio Exterior

La politica de comercio exterior chilena se vio fuertemente amenazada en 1982, cuando
producto de un inadecuado manejo de la politica del tipo de cambio, agravado por la crisis
de la deuda extema que afectd a la mayoria de los paises latinoamericanos, se produjo un
enorme desequilibrio en las cuentas externas del pais. Esta situacion levé a una caida del

PIB del 13,5% en 1982 y en una caida adicional del 3,5% en 1983.

La situacién de crisis en la Balanza de Pagos obligé a la autoridad a establecer fuertes
controles de acceso a divisas y la llevd a aumentar los aranceles. Adicionalmente,
implement6 una nueva estrategia de elevar el valor real del tipo de cambio, lo cual produjo

un nuevo incentivo para el sector exportador®.

“La politica de mantencién de un elevado nivel de tipo de cambio real se ha visto alterada en los iltimos afios,
producto de una importante acumulacion de superdvit comerciales, inversién extranjera y otros elementos que
han producido importantes excedentes de divisas y por tanto se ha producido un aumento del precio relativo
de la moneda chilena (Peso).
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En la Tabla 3.2 se muestra las variaciones que experimentaron los aranceles durante el

periodo 1982 - 1991.

Tabla 3.2
Aranceles de Importacion promedio en Chile, 1982-1994 (%)

1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994

10% 20% -35% 20% 15% 15% 11% 11%

Fuente: Banco Central de Chile

4.3  Evolucion de las Exportaciones Chilenas

Las politicas econdmicas implementadas desde 1974 en Chile tuvieron un fuerte impacto
en el desarrollo de un fuerte sector exportador no tradicional, el cual permitié el desarrollo
de nuevos sectores economicos ortentados practicamente en forma exclusiva hacia el
comercio exterior y que permitieron convertir a este sector en uno de los pilares del

crecimiento econdémico chileno.
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Tabla 3.3

Monto de Exportaciones Chilenas: 1950-1997
(en US$ millones)
Producto Mineros Mineros Pescados y Forestal y Agricola Otros Total
Afio Cobre No Cobre Productos Madera
del Mar
1950 137.5 83.9 0.1 6.8 27.6 4.6 260.5
52.8% 322% 0.0% 2.6% 10.6% 1.8% 100.0%
1960 341.8 85.1 03 2.0 235 316 484.3
70.6% 17.6% 0.1% 0.4% 4.9% 6.5% 100.0%
1970 839.8 110.6 1.4 10.2 30.1 119.6 1,111.7
15.5% 9.9% 0.1% 0.9% 2.7% 10.8% 100.0%
1980 2,152.5 619.4 290.8 591.3 281.2 7355 4,670.7
46.1% 13.3% 6.2% 12.7% 6.0% 15.7% 100.0%
1990 3,9134 834.0 915.0 869.3 961.9 1,086.7 8,580.3
45.6% 9.7% 10.7% 10.1% 11.2% 12.7% 100.0%
1997 6,986.3 1,217.7 1,923.6 1,923.6 2,801.1 2,238.1 17,0004
40.9% 7.1% 11.3% 11.3% 16.4% 13.1% 100.0%

Fuente: Banco Central de Chile

En el periodo previo a 1970 se estimaba que las ventajas comparativas chilenas estaban en

el cobre y en otros minerales. Entre 1950 y 1970, la participacién de los productos

minerales no bajé del 85% del total de las exportaciones, teniendo el cobre una enorme

incidencia en este rubro, siendo los volimenes de exportacion de los otros productos

marginales en el total.

A partir del cambio en la politica comercial chilena en 1974, comienza a experimentarse en

Chile un intenso proceso de desarrollo de exportaciones no tradicionales - frutas frescas,

harina de pescado, productos forestales, entre los mas importantes - y que permitieron

aumentar las exportaciones desde US$ 1.300 millones en 1973 a US$ 3.800 millones en

1979. Ademas, este proceso exportador permitid reducir la importancia del cobre en el total

de exportaciones desde un 82,2% en 1973 hasta un 48,8% en 1979.
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Durante el segundo periodo liberalizador, las exportaciones anuales chilenas crecieron
desde US$ 3.800 millones en 1981 a US$ 8.300 millones en 1990, aumentando las
exportaciones no cobre desde US$ 2.200 millones (1981) a US$ 4.700 millones en 1990.

Adicionalmente, se ha experimentado otro fenémeno que constituye un importante
- elementos diferenciados en la estrategia exportadora chilena, es cual es que se ha logrado
diversificar en forma significativa el destino de los productos exportados. En efecto, tal
como se muestra en la Tabla 3.4, la Unién Europea constituia el 40% del total de las
exportaciones chilenas en 1980, reduciéndose su participacion a sélo un 24.4% en 1997. En
cambio, las exportaciones con destino a Latino Ameérica, NAFTA, Japon vy los otros paises

asiaticos han aumentado considerablemente su participacién.

Tabla 3.4

Destino de las Exportaciones Chilenas

Destino/Afio 1980 1993 1997
América Latina 226% 19.6% 206%
Unidn Europea 404% 260% 24 4%
NAFTA 14.0% 196% 18.9%
Japon 10.8% 16.9% 15.7%
Asia sin Japon 48% 14.2% 183%
Fuente: Banco Central de Chile

Lo anterior refleja una diversificacién de los destinos comerciales, lo que en cierta manera
es positivo por las perspectivas de intercambio, ya que se puede traducir en acceso a
mayores mercados, tanto en nimero de personas, como en poder adquisitivo de las mismas;
otro elemento a considerar es la menor dependencia de una sola area comercial, lo cual
contribuye a reducir el impacto de los ciclos econdmicos que estas areas econdmicas

puedan producir sobre el desarrollo del sector exportador nacional.
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Dos hechos son destacables de la politica comercial chilena del periodo, el primero como se
ha mencionado, es la diversificaciéon de mercados y de los bienes exportados. Sin embargo,
existe otro hecho relevante, la importancia adquirida por €l Comercio Internacional en la
economia nacional; los volumenes alcanzados por las exportaciones e importaciones son
superiores al 40% del PIB (Tabla 3.5), situacidn que ratifica que la politica de liberalizacién
comercial ha alcanzado una madurez importante, y que ha sido uno de los elementos

principales en el crecimiento del PIB durante la década de los “90.

Tabla 3.5
Apertura Comercial de Chile, 1990-1997

509% 47.7% 1$5.2% 436% 42% 471% 161% 156%
275% 260% B 20.7% 228% 206% 23% 9%
3% 07 nr 229% 14% 25% n8% 226%
75% 7% 6.7% 70% 66% 61% 58% 6.0%)
143% 130% 11.2% 10.3% 10.0% 86% 90% 85%
B8% 323% 201% 2.5% 284% 4% 271% 7%
30.5% 0% T5% 87% 263% 75% 2% B8%
35.0% BI% H0.2% 276% 4% 07% 82% 279%
6% 6% 329% 3B2% 4% 1% 328% 321%
54.2% 545% 519% 472% 516% 522% 183% 48.2%)
458% 45.5% 481% 526% 484% 478% 517% 518%
66.5% 6758% 645% 609% 64.3% 625% B8% 58.6%
£0.9% 7% 610% 65.9% 0.9% 586% 634% 632%
304 U4 27 445 509 652 692 771

* Datos de Comereio de Sawvicies corsidern Servizios No Financiems

" Datos de Comercio de Sewvicios considera Sexvicios No Financieros y Financieros

Foente: Bonco Cental de Chle, Mstoio ds Hocieds y MIDEPLAN

4.4 Politicas Comerciales de la década del ‘90

Desde el retorno a la democracia en 1990, ha habido un cambio significativo en la
estrategia comercial, por cuanto se ha estimado que los beneficios que pueden obtenerse en
términos de eficiencia de una continuacién de la liberalizacién comercial unilateral serian
relativamente pequefios y, en cambio se ha privilegiado continuar con una apertura sujeta a
la reciprocidad. Esto es, en forma negociada a través de la celebracién de acuerdos de libre

comercio (ALC).

* Ver Celedoén y Séez (1995).
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El primero de los acuerdos comerciales establecido fue con México en 1991; le han seguido
acuerdos comerciales con Venezuela y Colombia en 1993, Ecuador en 1994, y en 1996
acuerdos con MERCOSURS, y Canada. En la actualidad, representan alternativas visibles
en el mediano plazo el establecimiento de acuerdos comerciales con Estados Unidos (o el
ingreso a! NAFTA'), a la Unién Europea y algunos otros paises de la region
centroamericana. Ademas, existen expectativas de rebajas arancelarias con los paises del
Asia Pacifico en el marco del APEC®, en particular durante el afio 1999 se iniciaron

negociaciones preliminares para establecer un acuerdo bilateral con Corea del Sur.

Chile durante la década de los ‘90 ha enriguecido su politica comercial, pasando, como se
ha mencionado, de una politica de apertura untlateral iniciada en 1975, y que tuvo un
pequefio retroceso en 1982, a una politica comercial donde se han privilegiado el
establecimiento de acuerdos bilaterales o multilaterales. Dado lo anterior es importante

preguntarse, si estas dos estrategias se complementan o son excluyentes entre si.

(Por qué privilegiar la apertura selectiva y no profundizar la unilateral?. Ambas estrategias
ciertamente no son excluyentes; pero, ademas, con la apertura selectiva se capturan
beneficios que no estan presentes en la apertura unilateral. En efecto, en un ALC ambas
partes se comprometen a reducir o eliminar las barreras comerciales, lo que determina
ganancias evidentes en ¢l sector exportador, en términos de acceso a los mercados del

socio, que no se obtienen con la apertura unilateral.”

® MERCOSUR es la abreviacién del acuerdo de integracion suscrito por los 4 paises sudamericanos mas
importantes — Argentina, Brasil, Uruguay y Paraguay — y significa Mercado Comun del Sur, y del cual Chile
es pais asociado.

"NAFTA es la abreviacién de Zona de Libre Comercio de Norteamérica, al cual pertenecen EE.UU., Canada
y México.

¥ APEC representa la abreviacion del Foro para la Cooperacién Econdmica en Asia-Pacifico

? Este efecto se denomina “Creacién de Comercio”.
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Hay varias razones que sefialan la conveniencia de la actual politica comercial seguida por
Chile.'® Una primera razén tiene que ver con la actual tendencia a escala mundial al
establecimiento de “bloques econémicos”. Estos pueden imponer importantes costos
asociados a mantener una politica comercial pasiva, ya que las preferencias otorgadas por
un socio comercial de Chile a otro pais afectan la posicién competitiva de productos
nacionales exportados hacia esos mercados. En el caso del MERCOSUR, el no haber
establecido un ALC'' con este conglomerado podria haber generado una importante
desviacién de comercio en contra de los exportadores nacionales. Ademas, la entrada en
vigencia del arancel externo comuin dejaba sin efecto las preferencias arancelarias previas
que se le habian otorgado a Chile en el marco de la Asociaciéon Latinoamericana de

Integracion (ALADI).

Una segunda razon importante tiene que ver con las ganancias potenciales en acceso a
mercados para los productos mas elaborados. En general, los aranceles que afectan a los
productos primarios son relativamente bajos.'? Sin embargo, las barreras arancelarias y no
arancelarias, tienden a ser mayores mientras mas elaborados sean los productos exportados.
Existe evidencia de “escalonamiento arancelario” para las exportaciones chilenas, lo que
dificultaria el acceso de productos mas elaborados a mercados como los del Asia Pacifico,
Estados Unidos, o la Union Europea. En este sentido, el establecimiento de ALC, pueden
permitir un mayor desarrollo en los sectores exportadores de productos industriales, que

serian aquellos en los que las rebajas arancelarias tenderian a ser mayores.

' Ver Agosin y French-Davis (1998).

'" Chile no participa como miembro directo del MERCOSUR, sino que solamente actia como socio
comercial.

"> Una importante excepcion la constituye el sector agropecuario en ta Unién Europea.
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No obstante, los beneficios que puedan esperarse de los ALC, también debe tenerse en
consideracion el impacto negativo sobre el bienestar que ellos pueden imponer, ya que los
ALC pueden generar costos en bienestar por desviacién de comercio. Estos costos pueden
ocurrir porque la reduccidn selectiva de aranceles puede originar una sustitucion del origen
de las importaciones a favor de proveedores menos eficientes, que se transforman en
artificialmente competitivos al no extenderse las preferencias arancelarias al resto del
mundo. Sm embargo, el arancel chileno ya es bastante reducido, lo que limita las

posibilidades de desviacién de comercio.

4.5  Resultados de las politicas economicas en Chile

Durante la segunda mitad de la década de los noventa, los indicadores macroeconomicos de
Chile, experimentaban niveles sobresalientes, tanto en el plano de los paises en vias de
desarrollo, como en el concierto mundial. El PIB, tal como se muestra en la Tabla 3.2,
alcanzaba cifras por sobre el 7% anual; los niveles de desempleo eran particularmente
bajos, los flujos de capitales extranjeros a la economia chilena alcanzaban niveles de 8.8%
del PIB para el afio 1996", de ésta cerca del 5% del PIB correspondia a Inversién
Extranjera Directa (IED).'"*  En este contexto, los flujos comerciales también
experimentaban niveles importantes, tanto de volimenes, como en el grado de
diversificacién alcanzado.
Tabla 3.6

Indicadores Macreeconomicos Chilenos

Crecimiento [ Inflaciéon |  Déficit Déficit | Términosde | Tasade [ Inversién
PIB (%) Gobierno | Cuenta | Intercambio | Desempleo | Bruta
(%) (%) Corriente | 1980~100 (%o} (% PIB)

(% PIB)

I 1960-64 36 33 47 39 837 75 153
196570 41 20.6 21 T4 1920 5.0 14.5
1971-73 0.7 I52.1 6.1 290 1752 Y| 133
197481 30 1639 1.6 3.0 1216 I5.1 15.8

| 198Z-84 36 90 85 34 837 80 130

I 198593 6.0 197 13 36 998 10.0 213

Fuente: Banco Central de Chile

'* Este valor excluye prepago de deuda publica.
"* Ver Agosin y French-Davis (1998),
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5. Conclusiones

A la luz de los antecedentes presentados anteriormente, podemos obtener las siguientes

conclusiones:

¢ Las politicas de liberalizacion econdmicas implementadas en los tiempos del
gobierno militar durante la década del ‘70 y del ‘80, establecieron las bases del
modelo econdémico actual de Chile, y que en términos generales han permitido un

s6lido crecimiento economico basado en un modelo de libre mercado.

¢ El sector exportador chileno ha logrado conseguir un lugar privilegiado en su aporte
a la economia del pais. Sin embargo, para continuar su desarrollo se requiere de

mejorar su capacidad de exportar productos con mayor valor agregado.

¢ El proceso de liberalizacion econdmica produjo un fuerte desarrollo de los sectores
econoémicos orientados a la exportacion, con lo cual se redujo la dependencia casi
exclusiva en las exportaciones de productos minerales, cobre especialmente, que

historicamente caracterizaron a Chile.

e La politica de apertura unilateral del comercio, desarrollada en los tiempos del
gobierno militar, ha variado hacia la integracion en diferentes tipos de acuerdos de
libre comercio, lo cual esta en la misma direccion con las tendencias de integracion

actualmente existentes en €l mundo.
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CAPITULO IV
ESTRUCTURA DE COMERCIO EXTERIOR CHILENA

1. Introduccion

Chile ha sido un pais considerado como un verdadero innovador en las politicas
econdmicas, ha basado gran parte de su politica econdmica reciente en desarrollar una
economia altamente permeable al comercio exterior, lo cual se ha traducido en que en 1999,

el nivel de comercio total del pais supera el 40% del PIB.

El alto nivel de comercio exterior chileno, contraresta con el bajo nivel de comercio
intraindustrial que mantiene con otros paises, encontrandose principalmente en la
exportacidén de materias primas y otros productos de bajo valor agregado — Cobre y otros
productos mineros, productos forestales, agropecuarios, harina de pescado, entre otros —¢

importando productos manufacturados y de capital.
En este Capitulo se presenta un pormenorizado analisis de la actual estructura de comercio

exterior chilena, de forma tal de proporcionar una clara visidn del patrén de comercio

chileno.

2, Objetivos

El Objetivo Principal de este capitulo es proporcionar una completa descripcion de la actual

estructura de Comercio Exterior Chilena.



Los objetivos especificos de este capitulo son:

e Describir los principales productos exportados e importados por Chile durante
los afios 1995 a 1998.

¢ Cuantificar el volumen de comercio exterior chileno en términos de tipos de
productos y destino/origen de sus exportaciones ¢ importaciones.

e Determinar el nivel de Valor Agregado de las Exportaciones ¢ Importaciones de
Chile, de acuerdo a la Clasificacién GCE que confecciona CEPAL.'

¢ Describir los principales Flujos de Inversion desde y hacia Chile.

3. Metodologia

Para la realizacion de este Capitulo, se utilizé la base de datos desarrollada para realizar las
estimaciones empiricas de los determinantes del comercio exterior chileno.

Los datos de volumenes de comercio corresponden a los siguientes paises:

NAFTA: México, EE.UU. y Canada
MERCOSUR: Argentina, Brasil, Paragnay y Uruguay
Union Europea: Alemania, Austnia, Bélgica, Dinamarca, Espafia,

Finlandia, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia,
Luxemburgo, Portugal y Reino Unido

Algunos Asia: Corea del Sur, Japon, Singapur y Taiwan.

Es importante considerar que los voltimenes de comercio establecidos en esta recopilacién,
solamente corresponden al grupo de paises considerados en la muestra. Por tanto, existe
una brecha de entre ¢l comercio total chileno y el comercio establecido en nuestro analisis
de aproximadamente un 20%. En todo caso, esta diferencia no modifica significativamente

las conclusiones aqui presentadas.

' La Clasificacién GCE - Grandes Categorias Econémicas - puede ser revisada en los documentos de
estadisticas de Comercio de CEPAL (Comision Econdmica para América Latina v el Caribe).
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4. Composicion del Comercio Exterior Chileno

En las Tabla 4.1 se presenta el volumen total de exportaciones e importaciones chilenas,
para los paises comprendidos en esta investigacion para los afios 1995-19982.

Tabla 4.1
Exportaciones e Importaciones, en categoria CIIU (a tres digitos)
Clasificacion Industrial Internacional Uniforme ‘199-5 1996 1997 1998
Revisién 2 M X M X M X M X

Produccion Agricola. 305,731.9 888,750.9 466,451.0 1,021, 21203 307,983.3 062,381.8 311,113.0 1,047,235
(Caza Ordinaria, repoblamiento de animales. 715 1,512.0f 1929 3,794.9 398.9 2,785.1 2303 6,486.
Silvicultura. 5,546.8 91,2309 11,078.7 104,149.2] 74835 102,165 80783 118,715.5)
Extraccién de madera, 559.0 374,211 2| 546.4 283,378 307.6 260,861.7] 510.2 158,353
Pesca. 67,4240 816,090.7| 53,263.0 828,774.6 6,616.1 052,134.9) 39947 1,012,244
Explotacién de minas de carbsn. 10,050.7 43.7 B1,790.6 124.9 44,580.0 12.9] 28,687.4 44,
Produccidn de Petréleo crude, Gas Naharal. 513,317.3 25,3622 656,753.4 6,647.8) 720,169.3 2,706.4] 683,223.4 493.
Extraccién de minerales metalicos 103,106.0 1,514,848.0] 37,6132 1,787,920.0] 40,890.2 1,970,040.04 36,7889 1,401,055,
Extraccién de olros minerales 24,7180 53,806.3 31,1722 76,527.5] 30,076.8 70,965.1 29,1511 61,061.
Fabricacion de productos alimenticios 568,556.2 1,106,704.9] 585,640.7 1,130,317.7| 639,954.2 1,011,464.6| 79,7021 794,619
Industria de bebidas 39,447.3 152,521.2] 24,585.8 249,520.5) 35,8811 361,861.7| 42,9797 472,007,
Industria del tabaco 2,440.7 843.1 4,668.1 1,073.2 2,186.4 939.5 2,325.5 528.5
Fabricacion de textiles 412,475.3 232,064.24 384,200 100,679.3] 374,337 .8 §8,749.4 317,689.0 71,730
Fabricacién de prendas de vestir 99,187.1 62,247 9| 131,281.8 89,162.6 139,873.5 39,121.0 140,685.0 32,823,
Industria del cuera 39,5415 33,6700 37391.7 10,749.7 42.2949 15,029.8 36,2248 11,631.
Fabricacién de calzado 19,237.6 18,710.8] 86,812.4 16,363.5 67,608.5 11,396.9 58,996.8 9,009.1
Industria de la madera 22,361.6 326,900.4; 84,2268 492,364,9 72,033.6 486,328.8 80,6549 378,145.
Fabricacién de muebles y accesorios 36,8922 414(3.7J 39,8718 173,595.0 58,084.5 49,715.7 64,9499 50,678
Fabricacién de papel y sus productos 455,539.3  1,416,756.0] 414,124.8 713,884.1 349,299.7 646,466.5] 343,042.9 612,067.1)
Imprenta, editoriales e industria conexas 34,4961 135,1420.3 121,827.1 164,694.3 83,738.6 125,650.5 89,015.0 113,306,
Fabricacién de sustancias quimicas industriales 1,079,534.0 436,1311 1,299,479.0 445,287 3] 1,256,386.0 567,147.0 1,136,192.0 549,524,
Fabricacién de otres productos quimicos 365,854.4 50,640.7 504,682.1 71,030.2; 530,337.4 38,188.3 548,033.5 . 31,183,
Refinerias de petrolea 139,678.2 56,4121 178454.3 61,863.2 226,501.0 24,3933 177,1030 38,932.08
Fabricacién de derivados del petraleo y carbsn 7,806.4 4,355.7) 16,688.4 1,118.7 127138 79.7 17,365.8 G42.3
Fabricacién de productos de cauche 821126 22,0379 319,6298 28,492 9 240,903.2 26,466.4 246,046.8 25,738.4]
Fabricacién de productos plisticos, ne.p. 149,299.9 £2,425.0 150,576.9 5G,211.4] 191,078.3 30,548.7] 176,7896 33,759.00
Fabricacién de objetes de barro, loza y porcelana 13,1523 1L096.8 14,413.6 24,968.8| 20,274.6 8,382.5) 19,4202 10,7521
Fabricacién de vidrio y preductos de vidrio £8,045.2 4,472.8 93,4104 33,024.6 81,9835 8,334.7] 85.979.1 6,894.7]
Fabricacién de otros productos minerales ne metilicos 113,907.5 8,797.5] 82,700.6 6,464.6 137,692.5 6,899.9] 114,650.8 8,916.1]
Industrias basicas de hierra y acero. 36,763.3 33,177 523,674.2 84,411.5] 482,366.5 65,918.5) 487,242 6 69,3016
Industrias basicas de metales no ferrosos 55,721.7 2,108,603.0 143,555.8 3,881,658.0] 111,150.2 5,001,600.0 104,011.2 4,233,686.0)
Fabricacion de productos metalicos 291,574.4 54,6064.4] 635,073.4 145,4i9.4 565,690.6 74,677.7| 541,828.9 74,641.8]
Construccién de maquinaria, exceptuando la eléctrica 2,584,358.0 118,071.2 3,056,259.0 307,292.0 3,394,412.0 117,906.5| 3,225,122.¢ 101,390.1
[Construccién de maquinaria elécirica 880,250.6 36,876.3 1,432,387.0 143,438.2] 1,299,831.0 32,937.01 1,467,718.0 32,406.6)
Construccién de material de transporte 2,100,134.0 488,406.5 2,350,488.0 134,433.8 2,457,616.0 136,175.1/ 2,028,685.0 171,831.09
Fabricacitn de equipo profesional y cientifico 271,508.8 17,508.1 245,634.8 20,631.3 289,070.4 4,792.6 271,134.2 4,193.1
Otras industrias manufactureras 162,666.6 43,411.4 220,470.2 74,361.2| 219,8284 39,379.6 211,466.9 31,6433
Setvicios Generales 23150 7388 6,764.8 16,013.5) 4,727.5 902.8 4,988.2 1,342,
Mo bien especificados. 3,387.8 41,106.3] 13,716.0 106,442.0 9,546.6 72,053.3 15.793.7 89,148.2)

0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Total 11,498,171.6  10,913,290.6] 14,541,5682.5 12,900,500.0; 14,555,908.0 13,417,496.4] 13,887.614.2 11,867,942.7)

X: Monto de Exportaciones {miles de d¢lares corrientes)
M: Monto de Impartaciones (miles de délares corrientes)

Fuente: Elaberacian propia en base a datos de la Direccion de Aduanas

Claramente se observa que Chile aun depende grandemente de las exportaciones de la
extraccion de minerales, y de otras materias primas, tales como la pesca, minerales
metalicos y de la produccién agricola. Las importaciones chilenas, en cambio, se
caracterizan por ser del tipo de equipos para la construccion, maquinarias, material de
transporte, entre otros productos de mayor valor agregado.

Asimismo, se puede obtener una visién inicial del bajo nivel de comercio intraindustrial,
chileno, por cuanto claramente existen areas en las cuales Chile es un exportador neto, y
otras en las cuales Chile es un importador neto.

? En el Apéndice 4 se presenta el detalle de las exportaciones e importaciones agrupadas por capitulos del
Sisterna Arancelario.
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5. Origen/Destino del Comercio Exterior Chileno

El comercio exterior chileno se ha desarrollado basicamente con las siguientes areas

comerciales del mundo;

e MERCOSUR, area econdémica de mayor cercania geografica, y por ende, socio
“natural” de Chile, ademas esta condicién aumentada por el hecho de ser paises con

niveles de desarrollo similares.

e NAFTA, 4rea econdémica compuesta por EE.UU, Canad4 y México; y con la cual
Chile a mantenido permanentes conversaciones para una pronta incorporacion, sin

embargo, alin no se concreta esta posibilidad’.

* Unién Europea, mercado que por su considerable poder adquisitivo es altamente

atrayente.

¢ Algunos paises del Asia, dentro de los cuales destacan Corea del Sur, Japén y
Taiwan. Con respecto a estos ultimos los contactos establecidos mediante el APEC,

abren importantes perspectivas de mayores intercambios futuros.

* A pesar de no pertenecer al NAFTA, Chile tiene ALC con 2 de sus paises miembros: México y Canada.
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5.1 Destino de las Exportaciones Chilenas

Los principales destinos de las exportaciones chilenas son la Unidn Europea y el bloque de
Asia; ambas regiones presentaban comportamientos semejantes, creciendo a niveles
constantes hasta el afio 1997; sin embargo Asia registré un significativo cambio pasando
de los US$4600 millones, ¢l monto méas alto del periodo y de las dreas econdmicas en
estudio, para caer posteriormente a los US$3100 millones en 1998; esta situacién puede ser
explicada por los efectos negativos de la crisis sufrida por los paises asiaticos a partir del
afio 1997, lo que se tradujo en una importante contraccion de la demanda de bienes
transables, y en desaceleraciones significativas de los ritmos de crecimiento de esa Area
economica. Por su parte, la Unién Europea mantuvo su tendencia al alza, llegando a los

US$4000 millones en el afio 1998 (ver Grafico 4.1).

Grifico 4.1°
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Fuente: Elaberacion propia en base a datos de la Direccion de Aduanas

Por el contrario, los envios a2l MERCOSUR se¢ han inclinado a una disminucién,
presentando una variacion negativa entre 1996 y 1998; la explicacion a esta disminucién en
los flujos comerciales se asocia a problemas externos provocados por la crisis asiatica, y a
las crisis cambiaria sufrida por Brasil, principal pais miembro de este bloque, que puede
haber significado un sesgo anti importador importante. NAFTA, en cambio, ha mostrado
un comportamiento mas estactonario, manteniéndose alrededor de los US$3000 millones en

los ultimos tres afios.

* Los graficos y tablas presentados a continuacién son de elaboracién propia basandose en la informacién
entregada por Grupoe Editorial Publitecsa.
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Para el caso de las importaciones, las regiones econémicas como la Unién Europea y Asia
registran una tendencia estable con leves tasas de crecimiento, bordeando los US$3000
millones y US$2000 millones respectivamente en el afio 1998. Por otra parte, las
importaciones desde el MERCOSUR presentan notorios descensos, pasando de US$8734
millones en 1996 a US$3130 millones en 1998. También se redujeron nuestras compras a
NAFTA, pero la variacién entre afios fue menor a la experimentada por el MERCOSUR
(ver Grafico 3.2).

Grdfico 4.2

0 el e e cwrrbartea)

o
™ »
o PN
o » N
: N
AN
§m . ﬁ*-—;_.
ww - S
- o g -4
X0 Yo ek —
P
200 /
¢
n Afo

| —+-Nata - 8 MO e Uit ol s gos G0 AZE2

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Direccion de Aduana
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5.2 Andlisis de la Composicion Exportacion/Importacion

En esta seccidn revisaremos algunas estadisticas porcentuales de los flujos de comercio con

las distintas zonas comerciales.

. Unidn Europea: en esta area los principales paises de destino de las exportaciones,
de un total de 15, son: Reino Unido, (con 28.4%), Italia (con 16.6%), Alemania
(14%) y Francia (11.1%). Con respecto a las importaciones Alemania (22.5%),
Francia e Italia (18.9%) y Espafia (18.2%), son los mas relevantes para el afio

1998, comportandose relativamente estable en los afios anteriores (ver Tabla 4.2).

o NAFTA: En este caso Estados Unidos es el principal socio comercial, tanto para las
exportaciones como para las importaciones, con un 782% y 74.9%
respectivamente sobre el total del intercambio entre Chile y dicha area, ademas de
poseer las mayores y mas estables participaciones. A pesar de lo que muestran las
cifras en cuanto a que Estados Unidos es el principal socio comercial de Chile, las
intenciones de Chile de ingresar como miembro permanente en el NAFTA, han

sido principalmente detemidas por decisiones politicas provenientes desde este pais.

Tabla 4.2
Participacion de los paises de la Union Europea en las

exportaciones e importaciones (porcentajes)

X: Exportaciones

Fuente: Elaboracién propia en base a datos de ta Direccian de Aduana
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Tabla 4.3
Participacion de los paises de NAFTA en las

exportaciones e importaciones (porcentajes)

1985
T

Mportaciones

X: Exportaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Direccion de Aduana

¢ MERCOSUR: cn esta area econdmica los socios comerciales son Argentina y
Brasil, con participaciones de 43.8% y 49.3% en exportaciones, y con 60.7% y
34.9% para las importaciones respectivamente (Tabla 4.4). Es importante
seflalar que se ha exportado a este bloque méas de US$1500 millones
anualmente. Es relevante considerar con respecto al MERCOSUR, que los
beneficios de un eventual ingreso de Chile al mismo, deben ser ponderados
cuidadosamente; Chile es un pais con una politica comercial més avanzada con

respecto al grupo de paises que forman MERCOSUR®.

Tabla 4.4
Participacion de los paises del MERCOSUR en las

exportaciones e importaciones (porcentajes)

mportaciones

X: Exportacienes

Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Direccidn de Aduana

* Ver Alvarez y Fuentes (1599).
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e Otros Asia: en este bloque Japon es el pais mas relevante, ya que tiene una
participacion relativa de 66.9% sobre las exportaciones y de 55.6% sobre las
importaciones (Ver Tabla 4.5). Con relacion a estas ultimas, las importaciones,
Corca del Sur también desempeiia un rol importante, de 30.5% en 1998,
mostrando resultados similares en afios anteriores. La participacion relativa de
los paises asiaticos ha ido incrementandose en ¢l tiempo, es decir, cada vez mas
exportaciones nacionales son enviadas. Los productos exportados corresponden

principalmente a Materias Primas, en particular minera (Cobre y sus derivados).

La caida fuerte de la demanda en los paises afectados por la crisis asidtica,
durante 1997-1998, tuvo un impacto significativo en Latinoamérica y en
particular en Chile, produciéndose una importante caida en la actividad interna,
que solo en ultimo trimestre de 1999, repunt6. Aunque no podemos solo atribuir
a los efectos externos los desequilibrios internos, queda demostrada la

significancia de las relaciones comerciales dentro del nmivel de actividad del pais.

Tabla 4.5
Participacion de los algunos paises de Asia en las

exportaciones e importaciones (porcentajes)

mportaciones

X: Expottaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Direccion de Aduana

La diversificacion de las exportaciones nacionales es un hecho evidente a la luz de los
indicadores respectivos (ver Tabla 4.2).° De la comercializacién de bienes primarios, es
decir, principalmente recursos mineros y agricolas, se ha producido una transicién hacia
bienes primarios pero con cierto grado de elaboracién, como son algunos productos

derivados del cobre. También, ha existido un avance de productos industriales no mineros,

S Para otras estadisticas ver Agosin y Ffrench-Davis (1998).
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que son exportados principalmente a paises del MERCOSUR. Por ¢jemplo, productos

industriales como quimicos, textiles y metalmecanicos (ver Tabla 4.6).

Tabla 4.6

Composicién de Exportaciones de Algunos Productos Industriales

Sector 1986 1991 1994
Quitnico ] 14% 56% 6.6%
' ' | 30.0% 16% 16%

28% 25% 46%

4.5% 9.7% 128%

Fuente: Banco Central de Chile

3.3 Valor Agregado de las Exportaciones Chilenas

El andlisis de los contenidos de valor de las exportaciones chilenas (VA) es muy
importante, pues es un claro indicador del nivel de desarrollo relativo de su comercio, por
cuanto es esperable que un alto contenido de VA en sus exportaciones le permita enfrentar
mas competitivamente a potenciales productores de las exportaciones nacionales, lo que se

f s 7
traduce en mayores ingresos para el pais.

e Union Europea: Observamos del Grafico 4.3 que las exportaciones chilenas
basicamente corresponden a Materias Primas, mientras que las exportaciones de
bienes de mayor Valor Agregado permanecen en valores pequefios. Por el lado de
las importaciones se aprecia un significativo e importante incremento en el flujo de
Bienes de Capital, conforme a la gran brecha econdémica que existe entre ambas

areas economicas.

7 Las tasas arancelarias tienden a aumentar conforme aumenta el grado de procesamiento de los productos
exportados. Este fendmeno se ha presentado para las exportaciones chilenas a Asia Pacifico (ver Clark 1996),
Estados Unidos (véase Andrea Butelmann y Maria Campero, “Medicién del escalonamiento arancelario de las
exportaciones chilenas a los Estados Unidos”, en Estrategia Comercial para la década de los "90: Elementos
para el Debate, CIEPLAN, 1992), y la Unién Europea (véase Roberto Alvarez, “Beneficios y Costos de un
Acuerdo de Libre Comercio con la Unién Europea”, Documento de Trabajo N°143, Departamento de
Economia, U. De Chile,1996); tienden a desincentivar la exportacion de bienes de mayor valor agregado
hacia esos mercados. Dado lo anterior, es importante profundizar los vinculos de integracién que permiten
aumentar el grado de elaboracion de los productos exportados por Chile).
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* NAFTA: En el Grifico 4.4 podemos apreciar la relacién entre Exportaciones e
Importaciones que evidencia el bajo nivel de Valor Agregado que se entrega a las
Exportaciones que tienen como destino esta drea econdmica. Por otro lado, se
muestra claro que los mas altos flujos de importacion estin en los Bienes de
Capital, lo que debiera evidenciar un bajo nivel de Comercio Intraindustrial
explicado intuitivamente por la distancia econ6émica, al igual que en el caso
anterior. Sin embargo, el caso de México podriamos hablar de tamafio de mercado,

como variables explicativas del bajo Comercio Intraindustrial que se realiza.?

¢ MERCOSUR: Se evidencia (ver Grafico 4.5} que las exportaciones para este bloque
econémico no presentan una clasificacion tan sesgada como aquella que se da con
los paises mas desarrollados, Por ¢l lado de las importaciones el resultado es

similar salvo con un salto discreto para el afio 1996.°

» Algunos Asia: el comercio con este bloque no varia mucho del intercambio que se
evidencia (ver Grafico 4.6) en los paises mas desarrollados. En particular si
consideramos que la mayoria de estos paises son importadores netos de Materias
Primas (y en general bienes de bajo Valor Agregado) y por contraparte

exportadores netos de bienes de alto Valor Agregado.

¥ Para el detalle por paises ver Apéndice N° 1.

? Las comparaciones sélo pueden ser efectuadas dentro de un aiio, debido a que las cifras no estan deflactadas.
El Instituto Nacional de Estadisticas (INE, ver www.ine.cl) consta de una serie de deflactores sectoriales que
debieran ser ajustados a la Clasificacién de CEPAL, la inquietud queda abierta para futuras investigaciones.
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Grdfico 4.3
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Grifico 4.4

Evolucidn Exportaciones Chfle- NAFTA
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Grdfico 4.5

Evolucidn Exportaclones Chile- Mercasur
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Grdfico 4.6

Evoluciin Exportaciones Chile- Algunas de Asia
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5.4 Composicion del Comercio Exterior chileno

Para realizar un analisis del comercio exterior en términos de actividades econdémicas
productivas, utilizaremos como base de analisis la Clasificacion Industrial Uniforme
(CIIU), cuyo proposito general es ofrecer un conjunto de categorias de actividades que
puede utilizarse en la clasificacion de las estadisticas de acuerdo con esas actividades y
presentar dicho conjunto de categorias de actividades de tal modo que las entidades puedan
clasificarse segun la actividad econdémica que realizan. CITU vincula las categorias con la
estructura de proceso productivo en las unidades econdémicas y la descripcidon de ese
proceso en las estadisticas. Las categorias son: Agricultura; Forestal, maderero y derivados;
Pesca, Mineria; Alimentos y bienes de consumo; Manufactura de equipos y bienes

industriales; Sustancias quimicas y derivados; Otros no especificados.

Realizando un seguimiento de las importaciones de las distintas categorias ya mencionadas,
se puede ver en la Tabla 4.7 que las importaciones de manufactura de equipos y bienes
industriales provenientes desde el NAFTA han aumentado significativamente durante el
periodo en estudio de US$1107.5 millones en 1995 a US$3409.7 millones en 1998
convirtiéndose en la principal categoria CIIU que es importada desde esta zona econdmica.
En lo que se refiere a las exportaciones, por su parte, un rubro importante lo constituye la
mineria con US$939.3 millones en promedio. Cabe seiialar también que nuestros envios de

agricultura han mostrado un crecimiento constante llegando a los US$583.4 millones en

1998.

Tabla 4.7
Chile-NAFTA

131.07 500.78 504,74
137.47 22292 146.10 364.49 236.72 318.64 240.25 365.48
19.18 205.64 19.26 247.93 008 | 287.01 015 | 351.50

200.09 631.89 205.44 | 1062.37 396.58 | 1122.34 330.60 940,73
12918 336.54 190.04 408.55 302.58 420.79 285.96 366.22
1107.47 81.34 | 1641.32 196.52 | 3658.07 104.99 | 3409.73 160.65
414.20 201.18 438.68 117.88 | 1007.77 167.86 966.65 22360

2.70 10.30 1477 3582 7.01 16.80 12.85 22.58

M: Fmportaciones
X: Exportaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Direccién de Aduana
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Para el caso Chile-MERCOSUR (Tabla 4.8), nuestras principales exportaciones la
constituyen la categoria de mineria, que ha presentado un crecimiento importante en los
ultimos afios con un promedio de US$522.4 millones. El sector Forestal, Maderero y
Derivados ha declinado sus envios pasando de losUS$639.8 millones a US$250.4 millones.
Nuestras principales compras la constituyen Manufacturas de Equipos y Bienes
Industriales, Sustancias Quimicas y Derivados, y Alimentos y Bienes de Consumo, cuyos

promedios alcanzan los US$2418.3, US$1606.1 y US$678.2 millones respectivamente.

Tabla 4.8
Chile - MERCOSUR

122.37

344 3.75 42,09 1.63 48.82
538.28 326.33 602.05 306.47 503.50
381.07 633.96 290.11 661.10 267.95
489.90 | 504.78 (432744 | 562.83 (116045 | 269.58 695.33 227.92
573.27 | 33231 (238245 | 376,58 (129277 | 24251 |1175.82 | 189.11

1.37 20.49 0.76 60.86 0.25 38.78 0.568 23.79

X: Exportaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de la Direccion de Aduana

Con respecto a la Unién Europea, las compras de manufacturas de equipos y bienes
industriales lideran las importaciones desde esta zona econdmica {ver Tabla 4.9),
experimentando un aumento de US$ 1.000 millones aproximadamente desde 1995 a 1998.
Las sustancias quimicas y derivados presentan un porcentaje importante con US$468.2
millones. Por el lado de las exportaciones, la participacion mas importante la posee el rubro
de la Mineria con un aumento de mas de US$1400 millones entre 1995 y 1998, le sigue en
importancia el sector Forestal, Maderero y derivados; Alimentos y Bienes de Consumo; y

Agricultura con US$374.5, US$ 382 y USS$ 337.1 millones respectivamente.
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Tabla 4.9

Chile- Union Europea

1585 1896 1997 1598
L] X ™ 4 M X .} X
griculiura o454 | 322.80 | 4517 [ 35628 [ 17.B0 [313.97 [ 17.78 | 355.46
Forestal 74.97 | 549.44 | 150.87 | 321.34 | 188.44 | 303.32 | 216.57 { 323.98
Pesca 24.02 1 133.62 | 10.82 | 117.07 2.02 130.46 2.09 167.16
Mineria 80.75 [1172.73 | 106.28 |2005.31| 209.47 |2570.55| 205.86 [2584.91
Alimentos 336.73 | 420.19 | 165.77 | 355.52 | 273.25 | 391.65 | 305.39 | 360.80
Manufecturas  |1370.94 | 169.18 |1648.37| 57.81 |2032.10!| 18.66 [2209.96 | 25.05
Sustancias . i 323.24 | 120.39 | 266.29 | 149.73 | 643.29 | 237.69 | 639.70 | 218.54
1.29 8.20 4.53 23.36 6.75 12.91 6.02 38.06

: mportacmnes
X: Exportaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de 1a Direccion de Aduana

Por ultimo, en ¢l comercio con algunos paises Astaticos (ver Tabla 4.10), es importante
destacar que, por el lado de las importaciones el principal sector lo constituye la
Manufactura de Equipos y Bienes Industriales, con montos muy superiores al resto de las
categorias iinportadas de esta zona con aumentos de mas de US$1100, millones en los 4
afios en estudio. Para las exportaciones, el sector Minero ¢s ¢l mas relevante, con
US$2093.5 millones en promedio; seguido estan: Pesca; Alimentos y Bienes de Consumo;

Forestal; Maderero y derivados; y Agricultura son los mas relevantes, con montos

promedio de US$454.7; US$439.4; US$382.5 y US$332.4 millones cada uno.

12.28
24.01
148.93
322.18
26.30

0.34

Tabla 4.10
Chile- Algunos de Asia

21.01
11.05
47.04
323.19
38.84

042

396.76
429.37
2289.14
452,73
B.42
29.46

241

0.76
16.62
92.36

1375.83
144.25

0.26

492.58
2837.21
426.02
12.63
41.48

447

0.12
63.00
76.14

1430.94
202.58

1.34

444.77

1762.57
397.38
249
48.81

6.07

X: Exportacnones

Fuente: Elaboracitn propia en base a datos de la Direccitn de Aduana
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Un analisis similar al anterior, pero a nivel de paises (ver Tablas 3.10-3.12) es necesario
para explicar de mejor forma el comercio intermacional de Chile. Para los paises del
NAFTA se puede concluir que EE.UU. explica en su mayoria las importaciones de
Manufacturas de Equipos y Bienes Industriales con un 79,89% de participacién en el total
importado. Las importaciones de Sustancias Quimicas y derivados han tenido un
crecimiento en los ultimos afios al igual que las exportaciones de Agricultura a dicho pais.
Asi también la Mineria presenta importantes montos sobre la totalidad de lo exportado a
dicho pais, asi por ejemplo, para el afio 1996 éstas explicaron €l 88,58% de nuestros envios.
Algo similar a lo anterior sucede en el sector Forestal que representa el 94,67% de las

exportaciones en el mismo afio. Con respecto a Canadd y Meéxico, se destaca las

importaciones del sector de Manufactura de Equipos y Bienes Industriales.
Tabla 3.10
Chile- Canada

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de ta Direccion de Aduana

Tabla 3.11
Chile- EE.UU

N
X

[eo]

xportaciones

Fuente: Elaboracién propia en base a datos de 1a Direceion de Aduana
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Tabla 3.12
Chile- México

19895 1996 1997 | 1998
Categorias Ciu L X M X M X M X
Agricultura 2.71 22.38 3.51 2250 559 3166 470 4520
Forestal 59.40 17.79 50.73 12.47 25.58 9.42 27.36 11.90
Pesca 0.12 0.94 0.05 1.54 0.01 3.76 0.03 6.41
Mineria . 56.96 35.45 94.17 58.54 170.18 192.01 137.36 290.52
Alimentos- -0 : 40.47 68.54 4237 53.33 98.80 68.95 71.39 63.88
i 79.62 763 117.44 16.26 587.79 39.05 | 421.3% 60.32
137.97 46,73 104.32 13.02 187.74 24.70 187.07 2287
%tw} ﬁiﬁm@ a 0.13 1.91 204 1.77 0.55 1.62 0.58 3.06
mm{eé :

X: Exportaciones

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de ta Direccién de Aduana

Con respecto a los paises que forman parte del MERCOSUR, Argentina es el principal
proveedor de Manufactura de Equipos y Bienes Industriales explicando el 43.5% de
nuestras compras a dicho bloque econoémico; a su vez, en Sustancias Quimicas y derivados
constituye el 69.6% de las importaciones. Brasil, por su parte, se ha convertido en un
importante proveedor para Chile tanto en el sector de Manufactura de Equipos y Bienes
Industriales, como en Sustancias Quimicas y derivados. Un hecho importante de destacar es
la drastica disminucién de las importaciones provenientes del sector de Manufactura de
Equipos y Bienes Industriales provenientes de Paraguay que han caido de US$1337.3
millones en 1995 a US$0.5 millones en 1998, produciéndose una disminucién similar en el
resto de las categorias de importacion pero no tan marcadas como en el caso anterior. Un
hecho similar al anterior lo encontramos en las importaciones provenientes de Uruguay en
¢l mismo sector de Manufactura de Equipos y Bienes Industriales con una fuerte caida

4 . ol - I
marcada en el dltimo afio analizado.'’

* Ver Apéndice N°3 para las estadisticas aqui comentadas.
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Para los paises pertenecientes a la Unidn Europea, el intercambio con Austria es minimo
en la mayoria de las categorias en analisis excepto en Manufactura de Equipos y Bienes
Industriales, sin embargo el monto mas alto de importaciones no sobrepasa los US$35
millones, monto que es marginal en relacion a lo importado en el mismo sector desde este
bloque economico. Algo similar ocurre con Dinamarca, Fintandia, Luxemburgo, Portugal y
Grecia. Con respecto a Alemania, destaca en importaciones el sector de Manufactura de
Equipos y Bienes Industriales, con montos bastante superiores al resto de las categorias

importadas desde este pais europeo, llegando incluso al orden de los US$530 millones en
1998.

Por el lado de las exportaciones, s¢ destaca los envios de mineria hacia Alemania, con un
monto maximo de US$551.7 millones en 1997. Por el lado de Bélgica, es necesario
destacar que las exportaciones forestales representan un 44.9% del total enviado a esta
region econdmica. En lo que a Espafia se refiere, se destaca una disminucién en las
importaciones del sector Alimentos v Bienes de Consumo, pasando de US$187.9 millones
en 1995 a US$20.4 millones en 1996. El sector més importante del comercio con Espafia lo
constituye Manufactura de Equipos y Bienes Industriales, cuyo monto importado no baja
de los US$240 millones durante todo el periodo en estudio. Con Francia, nuestras compras
de Manufactura de Equipos y Bienes Industriales crecieron desde US$137.8 en 1995 a
US$482.4 en 1998; las exportaciones de Mineria también han crecido de US$153 en 1995 a
US$303 millones en 1998. Algo similar a lo anterior ocurre con las exportaciones de
Mineria a Holanda que crecieron de US$65.1 millones en 1995 a US$161.8 en 1998; las
exportaciones del sector Agricultura hacia Holanda representan un 36.9% del fotal
exportado a la Unién Europea. Para Italia, destaca un continuo crecimiento en los envios
del sector Mineria, pasando de US$139.9 en 1995 a US$506.7 en 1998; por el lado de las
importaciones se sigue el mismo patron del resto de los paises de la Unién Europea
importando principalmente Manufactura de Equipos y Bienes Industriales y Sustancias
Quimicas y derivados. Para Reino Unido, podemos mencionar que lo mas destacado es el
crecimiento que han tenido las exportaciones del sector Minero de US$164.6 millones en

1995 a US$906.4 en 1998.
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Pasando a realizar un andlisis de algunos paises de Asia, se puede decir que, en su mayoria,
los montos importados y exportados son inferiores al de los paises de otras areas
econdémicas. En el caso de Corea del Sur las importaciones de Alimentos y Bienes de
Consumo en 1995 explicaron el 89.7% de nuestras compras de ese sector; en las
exportaciones, por su parte, en ¢l sector Mneria se ha experimentado una constante alza,
que solo presenta un descenso en el ultimo afio del andlisis. Con respecto a Japon se puede
sefialar que constituye el principal mercado de esta regién explicando mas del 50% de
nuestros envios de mineria en el afio 1997, a su vez, el sector Agricultura representa el
85.6% de las exportaciones sobre el total enviado a Asia; las exportaciones del sector de
Alimentos y Bienes de Consumo representan en 1998 un 82% del total enviado a esa zona.
Por el lado de las importaciones, el sector mas importante lo constituye el de Manufactura
de Equipos y Bienes Industriales con altos monto que sobrepasan el orden de los US$850
millones en 1998. Con respecto a Taiwan, se puede mencionar que los montos importados
y exportados son en general inferiores a los presentados por Japén, sin embargo se destacan
nuestras exportaciones del sector Mineria llegando a sobrepasar los US$ 500 millones en

1997.
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6. Flujos de Inversion Extranjera desdey hacia Chile.

6.1 Inversion Externa en Chile

Dentro del proceso de liberalizacién y apertura de la economia chilena, ocurrido a partir de
mediados de la década de los setenta, una de las medidas més importantes fue la apertura de
la Cuenta de Capitales, lo que en términos simples se tradujo en el acceso al crédito
internacional, y en importantes flujos de inversién externa directa — IED — del resto del

mundo en Chile.

El rol de la IED ha sido protagénico en el desarrollo nacional desde fines de la década de
los ‘80s. La mineria del Cobre ha absorbido aproximadamente el 60% de la IED desde fines
de los ochenta. Los tinicos otros sectores que tienen alguna importancia relativa son las
manufacturas y los servicios. El destino de la mayoria de las inversiones en el sector
manufacturero ha sido la industria forestal, ¢l papel, Ia celulosa y los alimentos procesados,

industrias orientadas fundamentalmente a los mercados externos.

El sector Electricidad, Gas y Agua ha mostrado un notorio auge, creciendo en mas de
US$1300 millones entre 1995 y 1997 (ver Tabla 4.13); Agricultura, por su parte, ha
experimentado un leve aumento, de USS$4 millones entre los mismos afios. El sector Pesca
y Acuicultura, en cambio, ha disminuido lentamente durante los afios en estudio.

Tabla 4.13

Inversion extranjera materializada D.L.600, por actividad econdmica
(millones de dolares de cada afio)

s ¢ 1$97. [l Ede'Sepeaser o Ene Sdprif90:
9,8 16,3 14,3 12,5 11,0
59.3 27,5 117.7 60,0 92,7
54,1 386,5 1378,2 1271.,5 389.,7
318,68 9231 495,5 381.0 374.7
17098 995,0 1626,8 12761 15151
43,1 21,4 11,86 11,2 9,0
365.8 1832,4 1189.0 972.4 15662,7
55,3 19,5 27,9 19,4 33,5
4121 478,7 170,2 112,7 174,6
3028,0 4800,5 5041,2 4116,8 4163,0

Nota: Las materializaciones incluyen montos autorizados en cada afio como afios anteriores y en todas las modalidades

aceptadas por el D.L. 600.
Fuente: Comité de Inversiones Extranjeras.
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Los origenes de los flujos de inversién en Chile provienen principalmente del NAFTA y
los paises de la Unidn Europea, cuyos niveles de inversién superan los 1.000 millones de
ddlares por afio en promedio (ver Tabla 4.14). MERCOSUR, a pesar de la cercania
geografica alcanza montos muy por debajo estas cifras, sélo llega a montos que no superan
los 200 millones de ddlares en promedio. La inversién de los paises Asiaticos, se reduce
principalmente a la inversién realizada por Japén, sin embargo es destacable el hecho de

que los montos de inversidn se van incrementando sostenidamente en el tiempo.

Tabia 4.14

Inversion Extranjera Materializada D.L 600
(millones de ddolares de cada ario)

i
SE i R S R :
2080.70 2624.90 1723.40 1055.80
530.80 359.80 678.80 0.00
1549.30 2263.80 913.40 936.10
0.60 1.30 131.20 119.70
153.30 259.30 189.40 207.40
76.80 129.60 94.70 103.70
41.80 96.90 58.50 87.80
19.70 16.30 25.90 15.60
15.60 16.50 9.30 0.30
272.10 1306.70 2145.80 1190.10
56.30 -6.80 26.20 18.50
0.00 0.00 0.00 0.00
-0.80 80.00 0.10 85.40
0.00 0.00 0.00 0.00
55.10 489.70 1497 80 662.60
0.00 0.00 0.00 0.00
26.30 65.80 56.00 62.90
0.00 0.00 0.00 0.00
39.70 121.20 362.20 13.20
0.00 Q.00 0.00 0.00
5.20 324.90 18.50 5.50
0.00 0.00 0.00 0.00
0.00 0.00 0.00 0.00
80.30 231.70 185.00 342.00
16.40 152.00 158.70 214.80
Q.30 3.80 4.30 0.00
15.80 147.50 154.40 214.70
Q.20 0.70 0.00 0.10
0.00 0.00 0.00 0.00
2522.50 4342.90 4217.30 2668.10]

Fuente: Cémara de Comercio de Santiago
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6.2 Inversion de empresas chilenas en el exterior

En afios recientes también se ha dado un flujo significativo de IED de empresas chilenas
hacia otros paises de la regién, lo que representa una nueva forma de internacionalizacién
de la economia nacional. La mayoria de estas inversiones se ha concentrado en el sector

servicios de las economias vecinas.

Entre las razones que motivan a empresas chilenas a invertir en el extranjero figuran
principalmente la necesidad de expansién ante el limitado tamafio del mercado local'! y la

intensificacion de las privatizaciones en América Latina.

Los niveles de inversién chilena en el exterior, alcanzaron niveles por sobre los 6 mil
millones de délares en el afio 1996. Los sectores mas destacados son Energia e Industria,
con montos promedios de US$1770.3 millones y US$1221 millones respectivamente (ver
Tabla 4.15). Los demés sectores de inversion presentan montos relativamente menores, y

cuyo comportamiento no muestra una tendencia clara.

Tabla 4.15
Inversion detectada de Chile en el Exterior por sector de destino
{millones de ddlares corrientes de cada aiio)

2.010,2 2708,5 2.362,4
1.165,5 2.324.3 1.073.4 320,6
380,1 628,2 418,3 3702
4964 2211 561,9 101
248,2 139,9 28,8 25
: 124.4 346,0 286,1 120,1
TOTAL 2.795,1 6.368,0  4.730,9 1.604.,8

Fuente: Camara de Comercio de Santiago

" Ver Fuentes (1995).
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La inversion de Chile en el exterior (ver Tabla 4.16) se reduce principalmente al
MERCOSUR. El principal pais destinatario es Argentina, que representa mas del 80% del
monto total invertido en esa zona econdmica. Estos flujos se han concentrado

principalmente en el area de Energia, y en el area servicios.

Tabla 4.16

Inversion Chilena en el Exterior
(millones de dolares de cada afie)

50 — 27.4 93 ’ 0

30 75
20 27.4 18
2780.6 4452.7 3545.8 1205.9
2611.2 3432.5 2298.6 513.2
112.4 977.3 1221.8 689.7
51 25 12 3
6 17.9 13.4
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 Y 0 0
0 Y 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 o 0 0
0 0 0 0
2830.6 4480.1 3638.8 1205.9

Fuente: Cimara de Comereio de Santiago
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7. Conclusiones

A la luz de los antecedentes presentados anteriormente, podemos obtener las siguientes

conclusiones:

e La estructura de exportacion chilena se encuentra en una fase de desarrollo muy
primaria, en donde las principales productos comercializados son Materias Primas y
productos de muy bajo valor agregado, con lo cual la economia esta severamente

expuesta a los vaivenes de los mercados de este tipo de bienes.

e Existe una alta diversificacion en términos de bienes y destino de los productos
exportados, por lo cual los impactos de las crisis econémicas sectoriales, tal como la

reciente crisis asiatica, pueden ser absorbidas de mejor forma en la economia.

e La mayor parte de las exportaciones chilenas consisten de materias primas bésicas y
de materias primas elaboradas, presentando muy bajos niveles de exportaciones de

productos elaborados y de bienes de capital.

e Existen diferencias significativas en las composiciones de los productos
comercializados con los paises mas cercanos econdmicamente, especialmente
aquellos pertenecientes al MERCOSUR, que permiten intuir la validez de los
postulados de las nuevas teorias de comercio, en el sentido de la existencia de

variables de pais que explican la existencia de distintos patrones de comercio.

¢ Chile ha mantenido un activo nivel de inversiones externas materializadas, tanto de
empresas transnacionales en Chile, como de empresas chilenas en el exterior. La
principal area de inversiones extranjeras de empresas chilenas ha sido
Latinoamérica, MERCOSUR en especial. Asimismo, EE.UU. ha sido ¢l pais mas

activo en la inversion materializada, seguido muy de cerca por Espafia.
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CAPITULOV
COMERCIO INTRAINDUSTRIAL EN CHILE

1 Introduccion

Continuando con el anlisis de los patrones de comercio exterior chileno, en esta seccion se
realiza una detallada descripcién de los indicadores de comercio intraindustrial

experimentados en Chile entre los afios 1995 y 1998.

En este Capitulo se presentan los indicadores estindares utilizados para medir €l nivel de
Comercio Intraindustrial — de Grubel & Lloyd (G&L) y la metodologia presentada en
CEPIl — basados en los antecedentes empiricos recolectados para desarrollar esta

ivestigacion.

2. Objetivos

El objetivo principal de este capitulo es caracterizar ¢l comercio intraindustrial chileno por

medio de los indicadores presentados en la literatura.

L.os Objetivos especificos son:

e Determinar el nivel de comercio intraindustrial chileno, caracterizando el nivel de
calidad de los productos comercializados.

e Establecer el nivel de comercio intraindustrial en los diferentes sectores
econdmicos.

¢ Diferenciar los productos comercializados en funcion de sus calidades respectivas,
tanto a nivel de zonas geograficas como por sectores econémicos

¢ Determinar los indices de Grubel & Lloyd para los comercios con las diferentes

sectores econdmicos y zonas de comercio.



3. Metodologia

3.1 Definicion de Comercio Intraindustrial

En un nivel conceptual se entiende Comercio Intraindustrial como la existencia de flujos
simultdneos de Exportaciones € Importaciones entre dos paises para una determinada
industria. El indicador recolectado por Grubel & Lloyd es aquel que relaciona el espacio
continuo entre 0 y 1 con Comercio Interindustrial e Intraindustrial. Este indicador fue
utilizado de acuerdo a los criterios de agregacion de los flujos en Pais, Area Econdmica,
Pais/CIIU, Area/CIIU, Pais/GCE y Area/GCE. De este modo si denominamos a la

agrupacidn j, el indice seria:

G&L:l_w_{[
! X, +M,

de donde X; es el monto total de Exportaciones de la Agrupacion, anilogo para Mj.

La ventaja de este indice es que su interpretacion es sencilla y se puede hablar directamente
de porcentajes de incidencia. El problema, es que cualquier evidencia de flujos en dos
direcciones (two way trade) seria considerado como Intraindustrial, de este modo la
metodologia resumida en CEPII es un mas rigurosa en este sentido y nos permite ademas
presentar un detalle de la Calidad de los bienes que se estan comerciando, a continuacién

indagaremos en esta metodologia.

La idea basica para llegar a la definicion de patrén de comercio intraindustrial consiste en
unir la teoria econdmica con la realidad empirica. En un nivel conceptual se entiende por
comercio intraindustrial el intercambio de productos similares y al mismo tiempo se
distingue entre diferenciacion vertical y horizontal de los productos. Operacionalmente,
para comprender el concepto de “comercio intraindustrial” es necesario definir el concepto
empirico de “producto” y cudles son considerados “productos similares”, para luego

analizar los patrones de comercio internacional. De este modo las definiciones serian:
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a) Producto: 1a composicién detallada de la clasificacion de productos es la mejor
garantia para solucionar el problema de agregacion por sectores. Los datos
obtenidos a través de la Consultora Publitecsa de acuerdo a los informes que
publica la Direccién de Aduanas, quien emplean una clasificacién de 8 digitos

denominada “Sistema Armonizado (SA)”.

b) Productos similares: ain dentro de un item de la “Nomenclatura combinada”
los productos pueden diferir claramente dependiendo de sus calidades. El
supuesto asumido es que las diferencias en precios (valores unitarios) reflejan
distintas calidades. Por lo tanto, productos que tienen valores unitarios cercanos,
es decir, st los valores unitarios de las exportaciones e importaciones difieren
como maximo en un 15% (en una primera consideracién se sigue este threshold
o 0%, pero en analisis posteriores de la etapa de estimaciones de panel se
cambian estos valores), son considerados similares o diferenciados

horizontalmente. La condicidén a cumplir es la siguiente:

X

L U

1+ UV)Y

okt

<l+a

donde
UV, : Valor Unitario de Exportaciones del producto p, con el socio & en el afio «.

uvit

.« - Valor Unitario de Importaciones del producto p, con el socio & en el afio ¢.

Cuando Ia relacidn anterior no se cumple, los productos son considerados diferenciados
verticalmente. De este modo si el cuociente supera el limite superior se dira que la calidad

es alta, analogamente en el caso de que el valor este por debajo de la cota inferior.
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c) Comercio traslapado (overlap): el comercio es considerado intraindustrial (fwo
way) cuando el valor de los flujos minoritarios (por ejemplo importaciones)
representa al menos un 10% de los flujos mayoritarios (exportaciones en este

caso), es decitr, si ellos cumplen la siguiente condicion:

min(X p,“,M p,“)
max{ X oo™ i)

>10%

Bajo este ratio los flujos minoritarios al 10% no son considerados significativos para
establecer Comercio Intraindustrial, de este modo se agrupan en la categoria de
Interindustrial. Asi por ejemplo si los flujos de comercio de un producto en particular con
un pais socio cumplen los dos criterios (productos similares y comercio traslapado), el
intercambio de ese bien p, con el socio & en el periodo ¢ se pueden clasificar como

“comercio intraindustrial con diferenciacion horizontal”.

En sintesis el comercio internacional de cada afio se puede clasificar de acuerdo a la

similitud en valores unitarios y el overlap en comercio; las categorias son:

e Comercio Intraindustrial (fwo way) con diferenciacion horizontal: el overlap es
significativo (superior al 10%) y existe similitud entre los valores unitarios de los
flujos transados.

¢ Comercio Intraindustrial (fwo way) con diferenciacién vertical: existe overlap

significativo y no hay similitud en los precios de los productos transados (alta

diferencia entre los valores unitarios de Exportacion e Importacion).

Comercio Interindustrial (one-way): no existe overlap, o bien, éste es inferior al

10%. Para nuestro caso este flujo es considerablemente alto.
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3.2 Consideraciones

Tal como se acaba de sefialar se utilizaron distintas agrupaciones para las mediciones de
Comercio. Esto ultimo quiere decir que a partir de una categoria de Sistema Armonizado a
8 digitos (considerado el maximo nivel de desagregacién, virtualmente hablando de
producto) se procedié a sumar los flujos de comercio' de estos distintos “productos”
(indexado con i y con un universo de n). Por ejemplo las exportaciones de la categoria j

queda definido como sigue:

Xj = Z:;l X"

Una vez obtenidos estos flujos agregados se calcularon los indices de G&L.2 El proceso
para aplicar la metodologia planteada por el organismo CEPII requeria en primera instancia
obtener ¢l ratio de Valores Unitarios de Exportacién sobre V.U. de Importacidn, los cuales
debian ser obtenidos previamente de los montos y voltiimenes (exportacién ¢ importacion)
entregados por la Direccién de Aduanas (a nivel de 8 digitos SA). Luego se calculaba el
ratio a fin de proceder a la clasificacién explicita de todos y cada uno de los flujos para

posteriormente proceder con la agregacion de flujos de comercio diferenciados.’

! Sin lugar a discusién la literatura considera como flujo de Comercio (o intercambio comercial) la adicion de
Exportaciones mas Importaciones.

2 En el caso de obtener agrupaciones combinadas {como por ejemplo Pais/CIIUY) se utilizé una tabulacion de
dos entradas incluida en el paquete estadistico/econométrico STATA.

* Es importante hacer notar que debido a que los datos presentaban agregaciones temporales (resultado de
adiciones anuales) los precios observados podrian presentar algunas perturbaciones no deseadas. Sin embargo
como se comenta en pie de pagina de la tesis esto es imposible de evitar al utilizar Cuentas Nacionales y el
esfuerzo realizado por el autor es el maximo posible en consideracidn de las restricciones existentes.
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4. Cuantificacion del Nivel de Comercio Intraindustrial Chileno

4.1 Comercio Intraindustrial Chileno

Los resultados obtenidos para el nivel de comercio intraindustrial chileno para los afios
1995-98 se presentan en la siguiente tabla:

Tabla 5.1
Tipos de Comercio

Llama la atencién el bajo nivel de comercio intraindustrial Chileno, sobretodo con los
paises de la Comunidad Europea y los asidticos. También se desprende que existc una
diferencia significativa con los patrones de comercio sostenidos especialmente con los
paises del MERCOSUR, en el cual a pesar de existir un volumen no muy elevado, es

significativamente superior a la de los otros paises. También es preocupante la baja
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sostenida que el comercio intraindustrial estd presentando durante el periodo analizado,

especialmente con los paises de la Comunidad Europea y Asia.

4.2 Nivel de Comercio Intraindustrial por Sector Economico

Es interesante obtener una vision sectorial de la economia, de forma tal de establecer cuales
son aquellos sectores que mas contribuyen a la generacion de este tipo de comercio. Para
estos efectos, en la Tabla 5.2 se presentan los niveles de comercio intraindustrial separados
por sectores economicos para ¢l periodo en estudio.

Tabla 5.2

Tipos de Comercio por Areas/Sectores Economicos

it
Fuente: Elaboracion propia en base a datos de 1a Direccién de Aduanas.
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De la Tabla 5.2 destaca el sector Forestal que ha mantenido un alto nivel de comercio
intraindustrial con todas las zonas geograficas durante todo el periodo. En cambio, los otros
sectores econdmicos han tenido un comportamiento un poco mas variable, con una clara

tendencia a la disminucién de los porcentajes de este tipo de comercio.

Asimismo, es interesante destacar que justamente en aquel sector en donde mas se han
realizado inversiones chilenas en el exterior, Sector Forestal, es en donde se estan

produciendo los mayores niveles de comercio intraindustrial.*

* Esta ultima intuicién debe ser revisada con cuidado una vez que son obtenidas las estimaciones empiricas
por medio del instrumental econométrico.
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4.3 Indices de Grubel & Lloyd

Tal como era esperado, los indices de Grubel & Lloyd presentan valores bastante bajos para

el comercio chileno con sus socios comerciales, segin se muestra en la Tabla 5.3.

Tabla 5.3
ndices de Grubel & Lloyd
1995 F e 996 Bl 1097
0.04
0.04
0.04 0.05 0.03
0.07 0.09 0.07
0.10 0.10 0.06
013 011 0.07
0.07 0.07 0.02
0.06 0.08 0.02
0.13 0.10 0.10
0.05 0.05 0.01
0.03 0.03 0.01
0.03 0.10 0.00
0.03 0.07 0.00
0.07 0.07 0.02
0.04 0.03 0.01
0.02 0.02 0.00
0.04 0.04 0.02
0.03 0.06 0.01
0.04 0.05 0.03
0.01 0.01 0.00
0.04 0.04 0.01
0.12 0.15 0.00
0.04 0.04 0.01
0.08 0.11 0.00
.08 0.06 0.00
0.01 0.02 0.00
0.00 0.05 0.00
0.07 0.09 0.07
0.06 0.08 0.02
0.15 0.05 0.00
0.05 0.04 0.01
0.01 0.02 0.00
0.02 0.02 0.00
0.01 0.02 0.00
0.01 0.12 0.00
Taiv 0.02 0.03 0.00 0.00

Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Direccién de Aduanas
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En la Tabla 5.4 se presentan los indices de G&L para los diferentes sectores econémicos.

Tabla 5.4

Indices de Grubel & Lloyd por sectores econdmicos

NAFTA ‘ I o

Categoria . - | 1995 | 19% | 1997
' 13.09 12.91 7.28
8.46 8.74 6.34

5.28 4.57 3.27

19.54 21.70 17.31

10.94 10.24 8.24

27.92 31.45 42.87

14.45 9.52 14.42

0.31 0.87 0.27

100.00 100.00

100.00

3] 100.00
Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Direccién de Aduanas.
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3. Analisis de diferenciacion de calidades

3.1 Diferenciacion de Calidades de Productos por Zonas Geogrdficas

Las calidades de los productos comercializados por Chile varian significativamente en
funcién de la zona geografica que se evalie’. En primer lugar, encontramos el grupo
conformado por el NAFTA y el MERCOSUR, que se caracteriza por mantener mayores
niveles de comercio vertical (ver Graficos 5.1 y 5.2), tanto de alta como de baja calidad, en
rangos que varian para ambos casos; y por ofra parte muestran niveles de comercio
horizontal de calidad media en niveles relativamente menores, y con un comportamiento

estacionario en el tiempo.

El segundo tipo de conducta es la que mantienen los paises de la Union Europea (UE) y los
paises asiaticos considerados en la muestra. El comportamiento se caracteriza por un nivel
mayor de comercio vertical de baja calidad, que en el tiempo se ubican en niveles
relativamente altos, para a partir de 1996 caer significativamente, podemos decir que
tienden a converger a los rangos en los cuales se ubican el comercio vertical de calidad
media y de calidad alta, a partir del afio 1997 (ver Gréficos 5.3 y 5.4). Estos dos ultimos
tipos de comercio se caracterizan por su nivel bajo, tantos en términos relativos como en

términos absclutos.

En las préximas secciones se presenta una descripcion de las calidades de los productos

comercializados por cada zona de comercio analizada.

’ Tal como se establecié en la seccion metodoldgica, las calidades de los productos comercializados se
determina solamente en aquellos productos en los cuales efectivamente se estad produciendo comercio
intraindustrial. Por tanto, es importante destacar que los valores presentados en esta seccidn estan calculados

102



NAFTA:

P
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Tal como se muestra en el Grafico 5.1, los flujos comerciales con ¢l NAFTA estian
caracterizados por ser del tipo vertical de alta y de baja calidad principalmente, mientras
que en una escala mucho menor el comercio horizontal de calidad media. Esta
configuracion es la esperada por cuanto los flujos enviados desde Chile son mas bien de
poca elaboracion en términos relativos, y en general, por ser del tipo de materias primas de
baja elaboracién, los valores unitarios que pueden alcanzar en esa zona econdmica estan
completamente acotados en un rango bajo, dada la naturaleza misma del producto (Materia

Prima), y el poco valor agregado que poseen, como ya se ha mencionado.®

sobre el porcentaje efectivo de comercio intraindustrial, que tal como se presentd en la seccidn anterior, no
son muy altos.

® Ver Capitulo VI para extensiones a los paises de la muestra.
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MERCOSUR:

Grdfico 5.2

Evoluclén del comercio intralndusirial Chile- MERCOSUR
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Del Grafico 5.2, claramente se observa que los mayores montos comercializados con
MERCOSUR corresponden a productos diferenciados verticalmente, los cuales son casi

equivalentes tanto en alta como en baja calidad.

Ha existido una gran variacion en los niveles de comercio diferenciado con el
MERCOSUR, que ha mostrado una constante tendencia a la baja. En cambio, ¢l comercio

horizontal ha mostrado una relativa continuidad a lo largo de los afios.
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Union Europea:

Grdfico 5.3

Evolucién del comercio intraindustrial Chile- Unidn Europea
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Esta regidn se caracteriza por mantener niveles de comercio vertical alto, alcanzo niveles
significativos en el de calidad baja, el cual alcanzd mveles por sobre el 5% durante el afio
1996 (ver Grafico 5.3). Esta situacién es bastante justificable, toda vez que los estandares
de produccion son superiores, en particular los referidos a niveles tecnolégicos, lo que hace
que los productos, que a pesar de que pertenecen a una misma categoria, presentan

calidades superiores.

105



Algunos de Asia:

-
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El comercio intraindustrial con esta zona es practicamente inexistente, y el poco que existe

de corte vertical de calidad baja.
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3.2 Diferenciacion de productos segiin sector economico

El analisis recién hecho a nivel de regiones econdmicas, nos entrega una vision global del
comportamiento del comercio intraindustrial y de su comportamiento en el periodo 1995-
98, sin enibargo es interesante profundizar este anilisis, en particular, evaluar el
comportamiento de los distintos sectores que componen la economia, de tal manera de ver
los sectores mas dinamicos, los menos participativos, determinar los mercados a los que

van dingidos los distintos productos, etc.

5.2.1 Sector Agricola

Grdfico 5.5: Diferenciacion de Productos para Sector Agricola
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En el Sector Agricola entre Chile y Nafta, categoria vertical baja calidad, sélo en 1997 se
alcanzo (ver Grafico 5.5) un porcentaje superior al 8.5% de comercio intraindustrial; el
resto de los afios en estudio no se super6 el 1.3%. En el caso Chile- Union Europea se paso
desde indices cercanos al 6% en 1996-97 a una cifra inferior al 3.3% en 1998.
MERCOSUR también muestra una caida desde 1995 hasta 1998 que va desde el 5.3% al
0.8%. El porcentaje mas regular corresponde al comercio entre Chile y algunos paises de

Asia donde el indice nunca supera el 0.4% a través de los afios en estudio. En la categoria
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horizontal calidad media se puede observar claramente una fuerte caida en el afio 1997
para todas las areas econémicas donde no se supera el 0.1%, situacién que empieza a

repuntar en 1998 pero sin superar el 0.7%.

Con respecto a la categoria alta calidad, se puede apreciar una baja en los indices de CII
con respecto al MERCOSUR, la Unién Europea y el bloque asidtico ya que el NAFTA que
pasé de un 2.8% en 1995 aun 2.9% en 1998 .

3.2.2  Sector Forestal Maderero y derivados

Grdfico 5.6: Diferenciacion de Productos para Sector Forestal
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Este sector es la actividad econdmica chilena con mayor participacién porcentual de
comercio intraindustrial durante el periodo 1995-98.7 En la categoria vertical baja calidad
se observa (ver Grafico 5.6) una fuerte disminucidn en los indices de CII con respecto a la
Unién Europea y el bloque asiatico, pasando de un 38.3% y 30.6% respectivamente en
1996 a un 0.5% para ambos bloques en 1997; situacion que se mantuvo, con una pequeiia
variacion en 1998. En la categoria horizontal calidad media, sélo el CII con MERCOSUR

mostro indices superiores al 8% durante 1996-97; sin embargo, en el afio 1998 se produjo

7 El sector forestal en general ha mostrado un notable crecimiento en cuanto a monto de exportaciones,
pasando de US$23.9 millones en 1975 a US$629.1 millones en 1995 (Diaz & Ramos 1998). Ademas ha
generado importantes ingresos por productos procesados, en particular el desarrollo de manufacturas, las que
para el afio 1995, generaron ingresos por US$3492.2 millones.
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una caida del CII con todas las areas econémicas en analisis, alcanzando niveles inferiores
al 0.8% en dicho afio. En la categoria vertical alta calidad, el bloque MERCOSUR muestra
un comportamiento oscilante que se mueve entre un rango del 4%(1997) al 14% en 1998.
Del resto de los bloques, solo el NAFTA presenta un porcentaje relativamente importante

en 1998, con un 3.2%.

5.2.3 Sector Pesca

Grdfico 5.7: Diferenciacion de Productos para Sector Pesca
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Un patrén similar de comercio intraindustrial se presenta en las categorfas vertical alta y
baja calidad, ya que en ambos casos ¢l afio 1997 marc6 una fuerte caida en el CII con el
MERCOSUR (ver Grafico 5.7) y la Unién Europea hasta llegar a un nivel inferior al
0.25%; porcentaje cercano al obtenido con el NAFTA y el bloque asidtico en ese afio.
Durante 1998, sélo MERCOSUR muestra un leve repunte hasta alcanzar un 0.4% y un
(.8% en las categorias baja y alta calidad respectivamente. En la categoria horizontal, este
sector s6lo mostréd porcentajes significativos en 1995 en el comercio con el MERCOSUR,
con un indice de 29.1% ese afio. Sin embargo, durante el ‘96 se produjo una fuerte baja
hasta el 0.07%.Porcentaje similar al presentado por las demés areas econémicas durante el

periodo en estudio.
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5.2.4 Sector Mineria

Grdfico 5.8: Diferenciacion de Productos para Sector Mineria
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Las dos 4reas econdmicas con mas altos indices de CIL, en la categoria vertical baja catidad
de este sector corresponden a NAFTA y MERCOSUR. En el primer caso, desde 1995 hasta
1997 se produjo un alza desde un 1% a un 4%, para posteriormente caer levemente en 1998
a un 3.7%. En el caso de MERCOSUR, la tendencia muestra una caida sostenida desde
1995 a 1998 pasando desde un 3.6% a un 1.1%. El bloque Asiatico y la Unién Europea

presentan indices bajo el 0.7% en todos los afios de analisis.

En las otras categorias, horizontal calidad media y vertical alta calidad, se observa que
existe un mayor porcentaje de comercio intraindustrial con el MERCOSUR; sin embargo,
como se obsefva en el Grafico 5.8, las tendencias de las dos categorias no se semejan, ya
que, mientras en la categoria horizontal calidad media se observa una baja hasta 1996,
luego se experimenta un alza en el porcentaje, no asi en el caso de la categoria vertical alta
calidad, donde encontramos un alza hasta 1996 y luego observamos una baja en los afios
siguientes; un hecho similar es posible apreciar en el CII con el NAFTA, pero con
porcentajes menores. Con respecto a las otras dos areas econdmicas bajo estudio, podemos

observar que mantienen indices de CII més bajos que las 4reas anteriormente descritas.
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5.2.5 Sector Alimentos y Bienes de Consumo

Grifico 5.9: Diferenciacion de Productos para Sector Alimentos
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El afic 1997 marcé una caida en todos los indices de CII en el sector Alimentos para todas
sus categorias. L.os mayores porcentajes de CII corresponden a la categoria vertical (alta y
baja calidad), que en ambos casos corresponden al comercio entre Chile- MERCOSUR.
Los porcentajes mas bajos son exhibidos por la Union Europea y el bloque asiatico con

valores cercanos al 0.0% en 1998.(ver Grafico 5.9).

3.2.6  Sector Manufactura de Equipos y Bienes Industriales

Grifico 5.10: Diferenciacion de Productos para Sector Manufacturero
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El sector manufactura no indica tendencias claras, exceptuando al bloque asiatico en la

categoria vertical (alta y baja calidad) con valores inferiores al 0.6% durante el periodo en
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estudio. Tal como en otros sectores analizados, el afio 1997 muestra una baja en los indices

de todas las categorias y en todas las ireas econdmicas. En términos generales los mayores

indices de CII corresponden al intercambio Chile- MERCOSUR. (ver Grafico 5.10).

5.2.7 Sector Sustancias Quimicas y derivados del petréleo

Gridfico 5.11: Diferenciacion de Productos para Sector Quimicos
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Este sector, muestra (Grafico 5.11) en la categoria vertical baja calidad una tendencia a la
baja para el comercio intraindustrial Chile- MERCOSUR que va desde un 10% en 1995 a
un 3.3% en el 98. La Unién Europea y el bloque asidtico sufren una caida en 1997,
situacién que no se revierte el afio siguiente. Por su parte, el comercio con el NAFTA

muestra un repunte en el porcentaje de CII a partir de 1996 (2.2%) hasta 1998 (6.2%).

El afio 1997 también afecto el CII de alta calidad con el Nafta , la Union Europea y el
bloque asiatico; no asi al MERCOSUR, que desde 1996 aumentd su porcentaje de un 4.3%
a un 6.5% en 1998. En la categoria horizontal calidad media, el caso mas relevante
corresponde al intercambio entre Chile- Algunos de Asia, ya que se pasé de un 10.5% en
1996 a un 0.0% en 1997 y 1998 . El resto de los bloques se ha mantenido estable durante el

periodo en andlisis con indices bajo el 2.9%.
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Conclusiones

A la luz de los antecedentes presentados anteriormente, podemos obtener las siguientes

conclusiones:

Chile mantiene un patrén de comercio tipico de un pais subdesarrollado,
especializandose en la produccion de materias primas e importando productos de valor
agregado desde los paises mas desarrollados. Producto de lo anterior, mantiene bajos

niveles de comercio intraindustrial.

Existen diferencias significativas entre los niveles de comercio intraindustrial que
mantiene con paises mas cercanos economicamente, especialmente con aquellos del

MERCOSUR, lo cual tiende a respaldar las nuevas teorias de comercio desarrolladas.

En aquellos sectores que Chile mantiene comercio intraindustrial, tiende a
especializarse en la produccion de bienes diferenciados verticalmente de baja calidad.

Esto es especialmente marcado para el caso de los paises mas desarrollados.

Existen sectores mas dinimicos en la economia chilena, el sector forestal
principalmente, que tienen un patrén de comercio intraindustrial mas desarrollado que

¢l resto de los sectores.

Existe una marcada tendencia hacia la reduccidon de los niveles de comercio
intraindustrial en el periodo analizado, lo cual podria estar explicado en parte por las
recientes crisis econdmicas experimentadas en Asia y América Latina, y que han

producido importantes efectos en los patrones de comercio desarrollados.
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CAPITULO VI
ESTIMACION EMPIRICA PARA EL CASO CHILENO

i Introduccion

Aun cuando las estadisticas de comercio exterior chileno mostradas en el Capitulo anterior
claramente indican que [a economia chilena mantiene un bajo nivel de comercio
intraindustrial, especializdndose en la produccién de materias primas y de bienes de bajo
valor agregado, es importante establecer aquellas variables que explican su volumen,
determinando si el caso chileno se enmarca dentro de los postulados de las nuevas teorias

de comercio.
En este Capitulo se intenta establecer los determinantes del Comercio Intraindustrial
chileno, basados en los antecedentes empiricos recolectados para desarrollar esta

investigacion.

2. Objetivos

El objetivo central de este Capitulo es establecer los determinantes del comercio
mtraindustrial chileno en funcidn de la evidencia empirica existente entre los afios 1995 y

1998.

Los objetivos especificos de este Capitulo son los siguientes:.

¢ Establecer un modelo econométrico que determine la relacion existente entre el
volumen de comercio intraindustrial chileno y las caracteristicas de sus principales
socios comerciales.

¢ Determinar la aplicabilidad de las teorias de comercio internacional a la realidad
empirica del comercio chileno.

e Aplicar la metodologia desarrollada por el CEPII para la medicion de los

determinantes del comercio intraindustriat chileno



3. Metodologia

3.1 Ambito del Estudio

En esta imvestigacion se analizan los flujos de comercio de Chile con sus principales socios
comerciales, que representan aproximadamente el 80% del total de las exportaciones y de

importaciones chilenas, para el periodo comprendido entre los afios 1995 y 1998.

Los paises comprendidos en esta investigacidn, agrupados por zonas comerciales, son los

siguientes:

NAFTA: ' México, EE.UU. y Canada
MERCOSUR: Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay
Unién Europea: Alemania, Austria, Bélgica, Dinamarca, Espaiia,

Finlandia, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia,
Luxemburgo, Portugal y Reino Unido

Algunos Asia: Corea del Sur, Japdn, Singapur y Taiwan.

- Es importante considerar que las conclusiones y resultados de politicas est4n restringidos al
grupo de paises considerados en la muestra. Asi, la brecha de comercio — 20% estd
relacionada con el comercio de Chile con los otros paises latinoamericanos y con el resto

del mundo.
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3.2 Fuente de los Datos

Para la realizacién de esta investigacion, se requeria informacién de cuatro 4reas basicas:

a) Datos de exportaciones e importaciones chilenas desagregadas del Sistema

Armonizado a 8 digitos para un periodo de 15 afios.

b) Datos Macroeconémicos de los paises comprendidos en el estudio.

¢} Datos de Inversiones Extranjeras directas de empresas chilenas y extranjeras

fuera de Chile y en Chile respectivamente.

d) Conversores de partidas arancelarias para poder realizar analisis de comercio

mas desagregados — por sector econdmico y por tipo de productos exportados.

La informacién de las exportaciones e importaciones chilenas desagregadas a 8 digitos no
estaban disponibles en las estadisticas publicas generadas por las autoridades econdmicas

competentes.

Para suplir la falta de informacion estadistica al nivel exigido por la metodologia a utilizar,
se procedié a la compra de la informacién necesaria a una empresa consultora privada’, que
procesa y vende informes a partir de la informacién puesta a disposicion del piblico por la
Direccién de Adunas de Chile. Esta informacion sélo estaba disponible desde el afio 1995
hasta 1998, motivo por el cual ¢l periodo de anilisis debid concentrarse en 4 afios, y no en

los 15 que se pretendieron inicialmente.

En todo caso, dado la importancia del analisis y como de todas formas se disponia de una
base de datos altamente atractiva, se decidid acotar el estudio al periodo en los cuales se

disponia de los datos.?

' Grupo Editorial Publitecsa. Para mayor informacién, visitar www.publitecsa.cl
? Recordemos que CEPII realiza una investigacién que abarca desde 1980 a 1994, pudiendo establecer todo el
desarrollo histérico de los montos de comercio entre los integrantes de la Comunidad Europea. En este caso,
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De la Base de datos de la Direccion de Aduanas, se obtuvo la informacién de las
exportaciones y las importaciones por partida a 8 digitos del Sistema Armonizado (que
utiliza Aduana) desde 1995 a 1998.° Esta informacién esta separada por el pais de destino
en el caso de las exportaciones y por pais de origen para las importaciones. La muestra es

de 25 paises, segun lo establecido en el ambito de este trabajo.

Para venificar la validez interna de los datos obtenidos de la consultora privada, se procedid
a cotejar sus datos con los datos entregados por el organismo oficial en Chile para estos
efectos, el Banco Central, a través de sus publicaciones e informacién on-line.* Los
resultados obtenidos reflejaron una coincidencia casi total en la informacién proporcionada,
existiendo pequefias diferencias, que basicamente estuvieron explicadas por importaciones

clasificadas de las Fuerzas Armadas.

Por otro lado, se recogieron datos de cuentas macroecondmicas para todos los paises
incluidos en el analisis® del Anuario del FMI. Estas variables son medida del PIB, Tipo de
Cambio y Poblacion. Y utilizando el sistema on-fine de la Direccién de Asuntos
Econémicos® informacién de los flujos de Inversién Extranjera Directa, que Chile recibe y

coloca en todos y cada uno de los paises de la muestra.

pese a que se cuenta con menor cantidad de informacién disponible el ajuste logrado es mds que razonable
para un estudio de panel. Ademds de presentarse como un anilisis muy conservador en términos de los
resultados derivados, lo que es en si la fortaleza de toda la investigacion.

> Aunque fue posible contar con datos mas actualizado (1999) del Comercio chileno de parte de Aduana, estos
no podian ser validados con Cuentas Nacionales, por 1o que se opté por dejarlo fuera de la investigacion.,

* Visitar www.bcentral.cl.

* El caso de Taiwan fue obtenido de publicaciones propias de ese pais, ya que su informacién no estd
disponible en organismos de Naciones Unidas.

S Visitar www.direcon.cl
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A través de un conversor desde Sistema Armonizado a CIIU a 4 digitos’, disefiado y
validado en CEPAL, presentado en los Cuadernos de Estadistica, se pudo incorporar a la
basc de Comercio informacion del sector industrial de cada partida. En consideracién a que
de que la categoria de CIIU solo proporciona la informaciéon de la industria a la cual
pertenece un determinado producto, y no entrega informacidn sobre las caracteristicas de
valor agregado de los mismos, se utilizd una categoria disefiada por CEPAL que permite
ligar la notacién de CIIU a 4 digitos con 9 clasificaciones por nivel agregado, denominada

GCE (Grandes Categorias Economicas).

Con lo anterior se construyé una base de datos que posee todas las partidas comerciadas
entre Chile y cualquiera de los 25 paises de la muestra, en todas y cada una de ellas es

posible distinguir:

e El monto monetario de las exportaciones (fob) y de las importaciones (cif) de cada
partida arancelaria.

e Los volimenes fisicos de ambos flujos.

o El pais con el cual se realiza la comercializacion, asi como todos sus “antecedentes™
econémicos. Esto es PIB, PIB percapita, Inversion Extranjera Directa que tiene
dicho pais en Chile, Inversiones chilenas en el pais extranjero y si existe algin
acuerdo comercial firmado.

¢ El sector industrial a la que pertenece la partida, asi como también el nivel de Valor

Agregado que representa.

7 Clasificacion Industrial Internacional Universal. En el caso de mayor cantidad de digitos se habla de una
mayor desagregacién. Asi por ejemplo el trabajo desarrollado por Selaive {1998) sobre el Comercio
Intraindustrial chileno considera como unidad de productos este nivel de agregacion, con lo cual se
incrementa artificialmente los montos de Comercio Intraindustrial.
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3.3 Analisis y Procesamiento de los Datos

Para la realizacidn del procesamiento de la base de datos generada, se requirié disponer de
un programa econométrico lo suficientemente versatil para poder ingresar toda la
informacién (25 paises con informacion por categoria a 8 digitos de exportaciones e
importaciones, para 4 afios) y luego realizar un estudio de panel con la informacién

disponible.

Para estos efectos se decidié utilizar el programa STATA, en su versién 6.0%, con lo cual
todos los calculos, estimaciones de panel, cross section y realizaciones no paramétricas’ de
esta tesis fueron utilizando esta aplicacidén. Todos los graficos descriptivos fueron

construidos en Excel, basicamente por la facilidad de uso y su grafica mas “clasica”.'®

Una restriccion tecnolégica necesaria de superar fue la capacidad de la Computadora

Personal que debia trabajar con los datos de panel en las realizaciones de los modelos, fue

necesario entonces adquirir un nuevo equipo destinado exclusivamente a estos fines."'

# Visitar www.stata.com

® Mas precisamente hablando de los kernels.

" Aunque STATA posee toda una libreria grafica, solamente por motivos de comodidad, el autor prefirié
utilizar Excel para estos efectos.

"' En primer lugar STATA, no sélo est4 en versién para Windows, sino que también para LINUX, de este
ultimo no se contaba con la licencia, por tanto la posibilidad de conectarse al servidor no era valida. Segundo,
cada una de las estimaciones de panel implica un minimo de 64 Megabytes en memoria RAM, lo que llevd a
la adquisicion un equipo de mayor envergadura (Celeron 400 con 128 Megabytes en memoria RAM).
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3.4 Aplicacion de la Metodologia del CEPIT

Tal como se establecié en el Marco Teérico de esta tesis, la metodologia utilizada por el
CEPII presenta un excelente base de trabajo para establecer los determinantes del comercio
intraindustrial, por lo cual en la realizacién de esta investigacién se decidio adaptar, en la

medida de lo posible, la metodologia utilizada por el CEPII para el caso chileno.

La principal adaptacién que se debio realizar para aplicar la metodologia del CEPII, fue
que se debid restringir el analisis de los datos a los flujos de comercio de Chile con todos y
cada uno de los paises considerados en la muestra, no pudiéndose realizar comparaciones
entre los flujos de comercio de estos paises entre si, como fue el caso del estudio del CEPII
para la Comunidad Europea. Esto tiene relevancia al utilizar los indices presentado en su

articulo, ya que deben ser modificados de acuerdo al alcance de esta investigacion.

Las principales diferencias entre la metodologia del CEPII y las utilizadas en esta

investigacién se presentan a continuacion:

o CEPII utiliza una muestra de 10 mil productos. En este caso se utilizan todas las
partidas comerciadas con los 25 paises, llegando a poco mas de 5 mil productos, que

estan desagregados a 8 digitos del Sistema Armonizado.'?

» CEPII trabaja la diferenciacion de productos a través de un indice que genera una
proxy de diferenciacidn por productos. En este estudio se pone mayor énfasis en los
resultados que se obtienen de las distintas especificaciones de variables

dependientes.

12 Aunque los datos en general son trabajados en una desagregacién de ocho digitos, la transformacién que
presenta CEPAL para agrupar bienes de distinto Valor Agregado y ubicaciones sectoriales esta disefiada para
seis digitos, por tanto las interpretaciones deben hacerse de acuerdo a las restricciones que se estén
imponiendo.
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e CEPI considera una medida de los Costos de Transporte. Esto es distancia
geografica desde una ciudad capital a otra. En el modelo que se presentard dicha
variable no es claramente importante de ser incorporada a razén de que en la
estimacién de panel su efecto seria fijo'’, con lo cual desaparece
intertemporalmente. Es importante sefialar que los resultados que a continuacién se
presentaran en los paneles'* son resultado de estimaciones con efecto fijo (OLS) y

aleatorio (GLS)."

e CEPII trabaja con dotaciones y composicién de las firmas para ¢l core de paises
{Alemania, Francia, Italia y Reino Umido). En este caso no es posible de desarrollar
este topico. Ademas el analisis presentado en CEPII permite construir desviaciones
de precios de las exportaciones con respecto al promedio de la Comunidad, este

ultimo ¢jercicio estd fuera de ser materializado para la muestra de paises analizada.

e (CEPII trabaja con un modelo final de panel con 19034 observaciones y controlando
por multicolinealidad de las variables explicativas a través de la razon entre valores
propios. En este caso se da intuicién a la especificacion del modelo y la
significancia estadistica, dando prioridad en el caso del panel a los estadisticos

within.

Sin embargo, se adoptdé de CEPII toda la metodologia que fue posible de aplicar para Chile.
Esto implica que la construccién y especificacién de las variables y modelos fueron

capturadas en su integridad en este documento.

" A través del test de Hausman se puede testear si los pardmetros tienen o no patrones sistematicos. Vale
decir si el modelo corresponde a una especificacion de Efecto Aleatorio o no. Como se mostrard mas adelante
esa hipdtesis es rechazada fuertemente, inclinando la especificacion hacia Efecto Fijo.

" En Apéndice N°1 se puede encontrar alguna referencia sobre el manejo de datos de Panel, para un
desarrollo acabado del tema ver Greene “Andlisis Econométrico”(3* Edicion).

'* El programa utilizado (STATA version 6.0) genera seudo nimeros aleatorios para la estimacién del modelo
de panel por GLS, estos parten de una semilla seleccionada dentro del proceso que entrega nimeros
uniformes que con transformaciones trigonométricas generan un ruido gaussiano. Se asume que estas
perturbaciones no estan correlacionadas con la matriz de variables independientes.
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3.5 Definiciones Operacionales de Comercio Intraindustrial y de Calidades de los

Productos Comercilizados'®

Para los efectos de esta investigacion, se consideré que existe Comercio Intraindustrial,
overlap, entre un par de paises cuando la suma de Exportaciones mas Importaciones de un

determinado bien como min(X,M)/max(X,M) es superior al 10%.”

Adicionalmente, en aquellos casos en que se determind la existencia de Comercio
Intraindustrial, se procedié a medir las diferenciacién de los productos, a través de una
aproximacion a las calidades de los bienes comerciados, en funcién de las relaciones de

precios de las exportaciones € importaciones realizadas entre un par de paises.

CEPII habla de un threshold de un 15% para el cuociente de Valor Unitario de las
Exportaciones sobre Valor Unitario de las Importaciones. De este modo, es posible agrupar
los productos comercializados en Comercio Horizontal, para todos aquellos productos
cuyas calidades fueran homogéneas, en términos de precios, y en Comercio Vertical, para
aquellas en las cuales existiese una diferencia de precios mayor. Este a su vez, se dividié en

Comercio de Alta Calidad y de Baja Calidad.

El criterio de diferenciacién de las calidades de los productos es totalmente correcta si es
que consideramos que se satisfacen todos los supuestos microecondmicos de los modelos
tedricos de Comercio Internacional citados en la seccidn tedrica de este documentols, sin
embargo no hay que olvidar la existencia de descuentos por cantidad, estrategias de
penetracion de mercados, preferencias tarifarias y el problema de la agregaciéon de

categorias.’ ?

' Para mayor detalle respecto de las definiciones operacionales, referirse al Capitulo V, seccién 3.1.

"7 Esta definicién hace una diferencia respecto al Indice de G&L quien determina un intervalo entre Comercio
Interindustrial (valores cercanos a 0) y Comercio Intraindustrial (valeres cercanos a 1).

'* Un libro muy acabado es “Rethinking of International Trade” (Krugman 1994).

" En lo que concierne a la importaciones Chile presenta arancel parejo por lo cual el hecho de querer obtener
beneficios tributarios con el cambio de categorias de algunos bienes o servicios es una practica que carece de
valor util.
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En particular esta ultima es de interés cuando se consideran categorias del Sistema
Armonizado a ocho digitos en donde aiin sobreviven agregaciones de ciertos productos
relacionados®, lo que genera mayor variabilidad de los precios haciendo poco probable que
se den eventos para lo que definimos como Comercio Horizontal®' Por este motivo, y
siguiendo la sugerencia de CEPII?, decimos cambiar el threshold que define los tipos de
comercio intraindustrial. La idea es generar la mayor cantidad de casos para lo que se
entiende por Comercio Intraindustrial diferenciado Horizontalmente, esto porque en el caso
de un threshold del orden de un 15% se trabaja con un 99% de casos que son nulos
haciendo que cualquier variable explicativa sea no significativa. De esta forma los
resultados a presentar contienen un andlisis adicional al que se desarrolla en CEPII, al

investigar estos threshold.

* En las clasificaciones de productos realizadas por Aduanas muchas veces se incorporan en una misma
categoria productos similares, pero fisicamente distintos.

?! Entendemos en esta categoria a aquellos flujos que tienen un cuociente de Calidad Exportacién/Importacién
entre (1+a)"' y (1+a), donde o es el threshold.

2 Ver documento CEPII 97-01, nota al pie niimero 11 (pagina 29).
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3.53.1 Consideraciones a las definiciones utilizadas

Tal como se acaba de sefialar se utilizaron distintas agrupaciones para las mediciones de
Comercio. Esto ultimo quiere decir que a partir de una categoria de Sistema Armonizado a
8 digitos (considerado el maximo nivel de desagregacion, virtualmente hablando de
producto) se procedié a sumar los flujos de comercio” de estos distintos “productos”
(indexado con i y con un universo de r). Por ¢jemplo las exportaciones de la categoria j

queda definido como sigue:

Xf = Z:‘; Xf

Una vez obtenidos estos flujos agregados se calcularon los indices de G&L.?* El proceso
para aplicar la metodologia planteada por el organismo CEPII requeria en primera instancia
obtener el ratio de Valores Unitarios de Exportacion sobre V.U. de Importacion, los cuales
debian ser obtenidos previamente de los montos y voliumenes (exportacion ¢ importacion)
entregados por la Direccion de Aduanas (a nivel de 8 digitos SA). Luego se calculaba el
ratio a fin de proceder a la clasificacion explicita de todos y cada uno de los flujos para

posteriormente proceder con la agregacién de flujos de comercio diferenciados.”

¥ Sin lugar a discusion la literatura considera como flujo de Comercio (o intercambio comercial) la adicion de
Exportaciones mds Importaciones.

* En el caso de obtener agrupaciones combinadas (como por ejemplo Pais/CIIU) se utilizé una tabulacion de
dos entradas incluida en el paquete estadistico/econométrico STATA.

» Es importante hacer notar que debido a que los datos presentaban agregaciones temporales (resultado de
adiciones anuales) los precios observados podrian presentar algunas perturbaciones no deseadas. Sin embargo
como se comenta en pie de pagina de la tesis esto es imposible de evitar al utilizar Cuentas Nacionales y el
esfuerzo realizado por el autor es el maximo posible en consideracién de las restricciones existentes.
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4, Estimacion de los Determinantes del Comercio Intraindustrial Chileno

Esta parte del estudio se concentrara en testear las caracteristicas de paises en relacién a su
efecto en el comercio intraindustrial chileno. Esta estimacién no pretende realizar
inferencias ni predicciones, sino que solamente testear el signo de las variables estudiadas

en relacion a la teoria existente,

En la primera aproximacion utilizada para establecer el modelo fue la siguiente:

W v, =a+ BGDP + 3,GDPD, + g.PCI, + 5,PCID, +
B FDI+ B.HDI+y'V+8'S +f(gl.gl)+u, +e,

En donde y; representa una medida de Comercio Intraindustrial (CIT) que puede ser:

Monto o Nivel del CII o logaritmo del Monto del CII. Ademas, se realiz6 una separacién

por tipo de Comercio Intraindustrial (Vertical y Horizontal), la idea esta recogida de CEPIL

y se basa en que algunas variables explicativas tienen efecto distinto sobre ¢l flujo de un

determinado tipo de Comercio Intraindustrial *®

Dicha variable tienen como regresores:

e GDP; Representa el tamafio de mercado y segun lo fundamenta CEPII constituye
una medida del tamafio de mercado que enfrentan los bienes. Segiin Bergstrand (1990)
esta variable es necesaria de construir basandose en el promedio de los PIB de ambas
ecconomias. De este modo se espera que en paises grandes presentan mayores
variedades de productos, con esto se esperaria que esta variable tuviese un efecto
positivo en lo que es el Comercio Intraindustrial. En esta oportunidad solo se utilizo el
PIB producido por cada pais de la muestra en consideracién que el analisis era Chile

Versus sus socios comerciales.

% También se considerd educativo examinar el flujo total de Comercio, que puede ser revisado en el Apéndice
N°2, junto con algunas otras estimaciones.
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GDPD,: Las diferencias en el tamafio de los paises fue representada bajo la
formulacidon planteada por Balassa (1986), Balassa y Bauwens (1988), y que fue

presentada en ¢l documento de investigacion CEPII (97-07):

- [win(w) + (1 — w) In(1 — w)]’ o donde w = GDP,

(2)GDPD,,. = - __GDR
) GDP, + GDP,

La idea central de este indicador es proporcionar un nimero escalado de 0 a 1 que
relacione a Chile (k) con los 25 paises de la muestra (k"). El argumento es que la
existencia de diferencias en tamafio constituye un obsticulo para el desarrollo del

Comercio Intraindustrial en productos similares.
En el Grafica 6.1, puede apreciarse este indicador.

Grifico 6.1

GDPD

PCIL: al igual que el andlisis sobre el PIB, el Ingreso percapita nos permite
acercarnos a los estandares de vida de los socios comerciales. Suponemos que el signo
de esta variable es positivo, debido a que paises ricos debieran tener mayores niveles

de Comercio Intraindustrial.
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PCID,: esta variable fue tratada de igual forma que ¢! PIB ponderado (GDPD) y lo
que pretende medir es la Distancia Economica entre Chile y los paises que comercian
con ¢l. Aunque CEPII termina eliminado esta variable por multicolinealidad,
argumenta que debiera esperarse un efecto positivo cuando se analiza el Comercio

Interindustrial y negativo para aquellos flujos diferenciados horizontalmente.

FDI,: construida como el ratio de la inversién desde ese pais hacia Chile sobre el
total global de la inversion extranjera directa que se materializa en Chile. Suponemos

que esta variable debiera tener un efecto positivo en el flujo total de Comercio.

HDI,:  construida como ¢l ratio de la inversion desde Chile hacia ese pais sobre el
total global de las inversiones que Chile mantiene en el extranjero. Intuitivamente esta
variable no debiera presentar un efecto distinto que el que se pudiera encontrar con el

ratio anteriormente explicado.

V: es una matriz de 1 y O (dummies) que capturan el efecto de la categoria de
Valor Agregado a la cual pertenece un determinado producto. No se tiene una
explicacion a priori sobre ¢l signo esperado de estas variables. De todas maneras su

efecto desaparece en las estimaciones por efecto fijo.
S: es una matriz de 1 y 0 (dummies) que capturan el efecto de la categoria de

Sector Economico a la cual pertenece un determinado producto. El anélisis debe ser

entendido de igual forma que la matriz que captura el efecto de Valores Agregados.
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o flgl,gl): constituye una funcién de los indices de Comercio Intraindustrial (G&L)

tanto a nivel de producto (g/;) como por pais socio {(g/;). La idea de esta funcioén es
“controlar” por otras caracteristicas que en equilibrio nos llevan a observar los flujos
de Comercio Intraindustrial con distintas areas econdémicas. Por la forma de construir
ambos indices debiéramos esperar una alta correlacion entre el porcentaje de CII
agregados y los indices de G&L (agregados), tal como se presenta en CEPIIZ, en
donde ellos cruzan 15 afios, 11 paises y 14 industrias (2310 datos) para comercio
bilateral agregado, mostrando la relacién entre el porcentaje de Comercio
Intraindustrial y el indice de G&L. En nuestro caso, se trata de 4 afios, 25 paises y 8
sectores econdémicos (800 datos). Observamos (ver Grafico 6.2) que para este caso se
observa una relacién cdéncava en la relacién Porcentaje del CII e indice de G&L,
notemos dos hechos: primero una concentracidn en torno al origen, lo que prueba los
bajos niveles de comercio intraindustrial que presenta Chile con estos 25 paises® y

segundo la existencia de outliers basicamente explicados por la diferencia

metodolégica que radica en la construccion de cada uno de los indicadores.

Grifico 6.2

Relaclén GAL con KCU

%oech

¥ 4 b B B ¥ 8 & B

" L)

Fuente: Elaboracién propia en base a datos de la Direccidn de Aduanas.

Esperamos signos cambiados para el indice al nivel de producto, esto es para el caso del
Comercio Intraindustrial positivo el elemento lineal y negativo el componente cuadratico.
En el ambito de pais solo se incorpord el componente lineal dada la ausencia de
significancia del elemento cuadratico, su signo esperado es desconocido y esperamos

poder darle intuicién una vez presentados los resultados.

* CEPII 97-01 pagina 44.
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3. Distribucion Estadistica de los Datos

La estadistica nos ha ensefiado que es importante conocer la distribucién tedrica que genera
los datos. En este caso, sabemos que los flujos de comercio, medidos como la suma de
Exportaciones mas Importaciones no corresponderian a una distribucion tipica, de hecho tal
como se muestra en los Grafico 6.3 los Kernel Density™ de, por ejemplo los volimenes de
Comercio Interindustrial (1-way) y el Comercio Intraindustrial Horizontal.*® Este dilema
fue resuelto a través de la aplicacion del logaritmo natural (que constituye una
transformacién céncava no decreciente®’) sobre el flujo de comercio, considerandose la
siguiente transformacion: si x es el flujo de comercio en niveles y = In{(x+1) corresponderia
al monto en log, de esta forma se traspasa el hecho de que el nivel podria ser nulo. El
resultado de estas transformaciones nos permite construir los Kernel Density de estas

variables.**

Lo interesante de estos resultados graficos es la forma de la distribucién que se obtiene de
la transformacion logaritmica. Esto es su forma simétrica y con colas pequefias, similar a la
distribuciéon normal, por tanto si suponemos que el modelo puede ser descrito de la

siguiente forma: y = Bp'x+u, siendo x un vector exdgeno de variables no estocasticas,

# El estudio de CEPII considera las relaciones bilaterales para los 11 paises de la Comunidad Europea.

¥ Es una forma no paramétrica de describir una distribucién empirica con los datos que se recogen de la
muestra. Para mayores detalles ver Wong (1983). Una manera sencilla de obtener de un paquete estadistico un
resultado similar es a través de los histogramas que muestran frecuencias muestrales, con alguna metodologia
para suavizar las curvas como smooth.

* Debide a la gran cantidad de cifras en cero la estimacién no paramétrica fue restringida a valores
estrictamente positivos. Las variables presentadas estin definidas con un threshold de un 15%. En la
subseccidn de threshold, se presenta un ejercicio realizado sobre los limites que definen a los tipos de
Ceomercio.

3! Como usualmente se tealiza en los métodos de Maxima Verosimilitud que requieren utilizar la condicional,
para la estimacion de los parametros de la distribucién. Una aplicacion “tipica” de esta transformacion es
utilizada para los Modelos de Capital Humano, en donde la variable dependiente es log del ingreso. Mas ain,
el estudio de CEPII presenta los resultados de un modelo log-log, similar a la especificacidn a la que se llega
en este ¢aso.

72 Las variable son iyl (log del Comercio Interindustrial), &2 (log del comercio intraindustrial diferenciado
Verticalmente con Calidad Baja), /y3 (log del comercio intraindustrial diferenciado horizontalmente), iy4 (log
del comercio intraindustrial diferenciado Verticalmente con Calidad Alta), &5 (log del comercio
intraindustrial de diferenciacion vertical, ie. Baja mas Alta Calidad) y &6 (log del comercio intraindustrial
total, ie. Vertical mas Horizontal).

129



entonces y sigue la misma distribucion que u. De lo anterior, diremos que la estimacion en

logs nos permitira hacer inferencia sobre la distribucién A

Grdfico 6.3
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Recapitulando, las variables dependientes son tipos de Comercio Intraindustrial, Comercio
Total (/y0), Comercio Interindustrial ({y1) y Comercio Intraindustrial Total (/y6). Notemos
que el flujo de comercio es tradicionalmente definido como la suma de Exportaciones mas
Importaciones. Ahora cuando hablamos de Comercio Interindustrial nos referimos a una

razon de flujo de un determinado producto inferior a un 10%.%

3 Como es usual en la estimacién OLS la matriz de Varianza y Covarianza es estimada con los residuos del
modelo ajustado. Por tanto el ratio para medir la significancia del parametro (estimacion sobre error estdndar)
sigue una distribucion ¢

* La definicion algebraica correspondiente a Comercio Interindustrial es la suma de Exportaciones mas
Importaciones de un determinado bien si es que el overlap, definido como min(X,M)/max(X,M), es inferior al
10%, lo cual hace una diferencia respecto al Indice de G&L quien determina un intervale entre Comercio
Interindustrial (valores cercanos a 0) y Comercio Intraindustrial (valores cercanos a 1).
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6. Resultados

6.1 Determinantes del Comercio Intraindustrial Chileno

En la Tabla 6.1 se muestran las estimaciones del Panel 95-98 por Efecto Fijo y por Efecto

35

Aleatorio. Notemos que el test de Hausman™ nos permite rechazar la hipétesis de una

especificacion del tipo GLS.

Tabla 6.1: Flujo de Comercio Intraindustrial.

Efecto Aleatorio Efecto Fijo
Glosa Coaf. Glosa Coof,
Constante -1.260 Constante «1.100
+22.890 45,793
G&L (pais) 0.310 G&L (pais}) 0.352
13.188 14.750
Ga&L {producto) 34,860 G&L {producia) 35.060
581.070 564.920
G&L {productof 26,480 G&L (producto} -26.764
-357.297 -357.110
In{GDP) 0.153 In(GDP} 0.159
22.197 21.640
GDPD 0.817 GDPD -0.883
-23.060 23708
PCI 0.002 PCi 0.004
0.865 1.790
PCID 0.168 PCID 0.038
1.262 0.261
Inv. Extranjera Directa -0.857 Inv. Extranjera Directa 0.840
-21.283 -19,231
Inv. en el Extranjero -0.696 Inv. en el Extranjerg -0.731
-29.767 -28.474
Acuerdo 0.230 Acuerdo 0.224
19.950 17.526
M. P, Basicas 0.085
5860
M. P. Elaboradas 0.053
4.080 Estadistico x* 219.870
Bns. de Capital 0.140
8.730
Agricultura 0.255
5140
Forestal 0.265
5.000
Pesca 0.408
8.730
Mineria 0.166
3200
Alimentes 0121
2.400
Equipos 0.003
0.060
Quimicas 0.286
5.650
R within 0.8166 R2within 0.817
N° Obs 179264 N° Obs 179261

NQTAS: En negrita se presenta el valor estimado del pardmetro {5LS para el caso e la estimacidn
por efecto aleatodd y OLS para el efecto fin). Debajp de la estimackdn de efecto fijo el t
estadistico, z (normaf) para la estimacidn GLS.

La hipdtesis nula del test de Hausman as diferencias en Ips coeficigntes no sisteméticas.

** Se presenta el estadistico x2, que indica que se rechaza el modelo GLS.
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El ajuste es del orden de un 82%, la variable tamafio de mercado (log de GDP) tiene el

signo esperado por la teoria (positivo).

Si observemos las variables dummies tanto relacionadas con Categorias de Valor Agregado
como aquellas que describen €l Sector Industrial tienen un impacto positivo (ver Efecto
Aleatorio), pero este “muere” al estimar el modelo por medio de Efecto Fijo, lo que nos
indica basicamente la poca importancia que revisten este tipo de variables, como Distancia

Geografica e Idioma.*®

Las variables relacionadas con indices percdpita, esto es PCI y PCID son no significativas.
Interesante es la relacidn entre la variable dependiente (logaritmo del Comercio
Intraindustrial} y los indices de G&L, tal como se mostrd en la proposicién de comparar el
porcentaje de Comercio Intraindustrial con el indice (Grafico 6.2) la relacién era céncava,
lo que es avalado por los parametros estimados. Mas aun encontramos para el indice
agregado por pais un signo positivo que nos indica la importancia de lo que Selaive
sefialara en su articulo sobre ¢l Comercio Industrial Chileno, el Balance. Esto es una
variable que controla por el monto del flujo de comercio con determinado pais. Por el lado
de las Inversiones Extranjeras nos sorprende el signo estimado (negativo) que al igual que
la variable de acuerdo se relaciona directamente con el espectro tecnoldgico en que el pais
se encuentra inmerso. Intuimos que los mayores fiujos de inversidn provienen de regiones
capitalistas, paises tecnologicamente mas avanzados que no comercian intraindustrialmente

con Chile.

% El problema presentado por los tedricos més antiguos referente a la importancia del Costo de Transporte ha
sido superado en importancia por otras variables que presentan una dindmica mds interesante desde el punto
de vista de la politica econémica como son los flujos de Inversion Extranjera Directa e Inversiones en el
Extranjero. Un hecho interesante que caracteriza a este siglo es el uso del Comercio Electrénico que en un
futuro no muy lejano puede constituir una herramienta que levante fronteras y lo mas importante acerque
distancias.
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6.2 Determinantes del Comercio de Productos Diferenciados

Siguiendo el desarrollo de CEPII a continuacién se presentan los resultados de panel que
separa €l Comercio Intraindustrial en los diferentes tipos a través de un concepto de
calidad, los calculos fueron realizados para distintos intervalos de Comercio Horizontal. La
ecuacion (3) nos sefiala dicho intervalo. Para todos aquellos flujos en que el cuociente entre
el Valor Unitario de las Exportaciones (UV¥) y el Valor Unitario de las Importaciones
UV se ubique dentro de los limites presentados en la Ecuacién hablaremos de Comercio
Horizontal. Si el cuociente esta por debajo del limite inferior diremos que el flujo es del
tipo Intraindustrial con diferenciacién Vertical Baja, analogamente cuando el cuociente esta
por arriba de del limite superior hablamos de Intraindustrial con diferenciacién Vertical

Alta.

X
3) LS UVM
l1+a UV

Ll+a

La Tabla 6.2 nos muestra la estimacién a través de panel®’ con efecto aleatorio, que deben
ser contrastados con la metodologia de Efectos Fijos (Tabla 6.3), nuevamente utilizando el
test de Hausman concluimos a favor de esta ultima metodologia. De la primera de estas
tablas es util comentar que el modelo debe ajustar bastante los casos nulos, que representan
el Comercio Interindustrial para cada partida. Nuevamente el indice de G&L toma la forma
clasica esperada para el Comercio Intraindustrial y sobrevive el indice que considera la

agregacién al nivel de pais, como un efecto positivo.*®

S1 nos concentramos en las variables de mercado (como tamatfio y diferencia) los signos son
los esperados.®® Ahora cuando entramos al andlisis de la variable acuerdos el efecto es el

esperado, vale decir corroboramos la hipétesis de que la existencia de dreas tecnolégicas.

" En Apéndice N° 3 pueden encontrarse estimaciones de cross section y panel, con cambios en el threshold,
’¥ Notemos que para el caso del ComercioVertical Bajo y Horizontal esta variable es no significativa.

¥ Aunque CEPII argumenta que la variable GDPD tiene un efecto negativo en el Comercio de diferenciacién
Horizontal, la evidencia nos muestra que ese efecto es generalizado al Comercio Intraindustrial.
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Tabla 6.2: Finjo de Comercio Infraindustrial, separado por tipos.

134

Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio
Threshold de 15% Threshold de 15% Threshold de 15% Threshold de 15%
Vertical Baja Coef, Horizontal Coef. Vertical Alta Coef. Vertical Caef.
Constante 0.268 Constante -0.187 Constante 0810 Constante -1.084
-3.411 -4.291 -10.118 -16.755
GE&L (pafs) -0.014 GE&L {pais} 0.034 GAaL (pais) 0.283 GE&L (pais} 0.271
0.427 1.856 8.631 9.693
G&L (producto) 16.225 G&L {preducto) 2.918 G&L {producta) 15.701 G&L (producto) 31.934
188.580 61.338 184.98% 451.065
G&L {productop 12.443 GAL {productay +2.131 GalL (produciol -11.802 GAL (productoy 24,347
-117.053 -36.249 -113.658 -278.31
In{GDP} 0.000 In{GOP} 0.015 In{GDP) 0,139 I{GDP} 0,138
-0.005 2.676 14219 17.116
GDPD 0.022 GOPD 0.078 GDPD £.758 GDPD 0.742
0.434 2791 -15.093 -11.747
PCI 0.014 PCI 0.002 PCI 0.015 PCI 0.000
4.442 0.916 4.518 -0.019
PCID -1.003 PCID -0.185 PCID 1.362 PCID 0.374
-5.267 -1.755 7.220 2.383
Inv. Exiranjera Directa -0.620 Inv. Extranjera Direcla  -0.170 Inv. Extranjera Directa  -0.062 nv. Exiranjera Directa 0,687
-10.742 -5.322 -1.089 -14.450
tnv. en el Extranjero «0.271 Inv. en el Extranjero «0.086 Inv. en el Extranjero  =0.340 Inv. en el Extranjero -0.608
-8.086 -4.659 -10.244 -22.049
Acuerdo 0.052 Acuerdo 0.014 Acuerdo 0.166 Acuerdo 0.218
3112 1.467 10.047 15,873
M. P. Basicas 0.110 M. P, Basicas 0.025 M. P, Basicas -0.043 M. P. Basicas 0.089
4,807 2.002 -1.831 3.645
M. P. Elaboradas 0.069 M. P. Elaboradas «0.018 M. P. Elaboradas 0.001 M. P. Elaboradas 0.070
3.731 =727 0.046 4.589
Bns. de Capital 0.055 Bns. de Capitat 0.005 Bns. de Capital 0.078 Bns. de Capital 0.137
2639 0.408 3638 8.020
Agricuitura 0.191 Agricultura 0141 Agricultura -0.036 Agricultura 0.160
2.402 3.208 -0.443 2438
Forestal 0.417 Forestal 0176 Forestal 0.313 Faresial 0.102
5.484 4.183 -4.013 1.638
Pesca 0.398 Pesca 0.152 Pesca 0,116 Pesca 0274
4.580 3.161 -1.285 3.784
Mineria 0.239 Mineria 0.123 Mineria £0.176 Mineria 0.05%
3.219 2.991 -2.324 0.958
Alimentos 0127 Alimentos 0.180 Alimentos 0,180 Alimentos -0.054
1.749 4.747 -2.426 -0.902
Equipas -0.088 Equipos 0.044 Equipos 0.065 Equipos 0,027
-1.239 1118 0.894 -0.463
Quimicas 0.27¢ Quimicas 0.164 Quimicas -0.133 Quimicas 0.137
3721 40718 -1.784 2.250
R2within 0.325 R within 0.048 Rewithin 0.312 R within 0.722
N° Obs 179281 N° Obs 179261 N° Cbs 179261 N* Cbs 179261
Tabla 6.3: Flujo de Comercio Infraindustrial, separado por tipos.
Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fijo
Threshoid de 15% Threshotd de 15% Threshoid de 15% Threshold de 15%
Vertical Baja Coef. Horizontal Coef. Verticat Alta Coef. Vertical Coef.
Constante <0.205 Censtante -0,098 Constante -0.802 Conslante -1.007
-5.9%9 -5.044 -23.823 -35.006
G&L {pais) 0.054 G&L (pals) 0,031 G&L (pais) 0.266 GAL (pais} 0.320
1.596 1.615 7.974 11.224
GA&L {producto) 16.425 GAL (producte) 2.934 G&L (producto} 15.695 Ga\ {producto) 32120
186.451 58542 180.908 433.118
G&L (producto)® -12.629 GAL (productoy® 2,161 GE&L {producto) -11.968 G&L (producta)? -24.596
-118.711 -35.707 -114.239 -274.657
I{GDP) 0.005 In{GDP) 0.023 In{GDP} 0.133 In(GDP) 0137
0.431 3.894 12.903 15.606
GDPD 0.077 GLCPD 0.129 GDPD -0.682 GDPD -0.758
-1.449 -4.302 -13.086 -17.028
PCi 0.019 PCI 0.000 PCI 0.015 PCI 0.004
5.517 0.011 -4.458 1.339
PCID -1.096 PCID -0.044 PCID 1.204 PCID 0108
-5.377 -0.377 5,996 0.627
lnv. Extranjera Directa  -0.646 Inv, Extranjera Directa  -0.187 Inv, Extranjera Directa  -0.009 Inv. Exiranjera Directa  -0.656
-10,384 -5.293 -0.152 -12.512
Inv. en el Extranjero -0.271 Inv. en et Exiranjero -0,090 Inv. en el Extranjero  -0.366 Inv. &n el Extranjero - -0.638
-7.453 -4.357 -10.210 -20.797
Acuerdo 0.045 Acuerdo 0.01¢ Acuerdo 0.162 Acuerdo 0.207
2.486 1.554 9.086 13.582
Estadisticox®: 444.400 Estadisticox®: 92.950 Estadisticen®: 450.730 Estadisticoy®: 108.050
R within 0.326 R within 0.048 Rewithin 0312 Rewithin 0722
N° Obs 179261 N° Obs 179261 N° Obs 179261 N° Obs 179261



La extension del ejercicio del threshold nos permite de algiin modo “repartir’” la Bondad de
Ajuste de los tipos de Comercio Intraindustrial, a manera de ¢jemplo la Tabla 6.4 nos

muestra los resultados utilizando un threshold de 40% para un modelo con Efectos Fijos.

Tabla 6.4 : Flujo de Comercio Intraindustrial, separado por tipos.

Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fijo
Threshold de 40% Threshold de 40% Threskold de 40% Threshoid de 40%
Vertical Baja Coef. Horizontal Coef. Vertical Alta Coef, Vertical Coef.
Constante -0.148 Caonstante -0.232 Constante 0.724 Constante 0,872
-4.455 -8.397 -22.313 -26.873
GAL {pais) 0.055 GBL (pais) 0.059 G&L (pais) 0.236 GA&L (pais) 0.291
1.672 2.166 7.362 9.064
GE&L (producte) 14.397 G4&L (producta) 6.938 GA&L (producto} 13.718 G&L {producto) 28115
168.199 97.180 163.868 335901
G&L (producto¥ 11116 Gé&L {productoy -5.176 G&L (producte)® «10.465 GE&L (producio)* «21.581
-107 545 -60.034 -103.521 -213.518
In(GDP) 0.014 In{GDP) 0.054 In{GDP}) 0.120 In{GDP} 0.106
-1.386 6.422 12.096 10.681
GDPD 0.004 GOPD -0.277 GDFD 0.614 GDPD -0.610
0.081 -6.472 -12.224 -12.143
PCI 0.021 PCI ¢.000 PCI 0.017 PCI 0.004
6.327 -0.144 -6.154 1,315
PCID -1.183 PCID +0.084 PCID 1.33% PCID 0.148
-5.972 -0.507 6.869 0.763
Inv. Extranjera Directa -0.487 Inv. Extranjera Directa  -0.434 Inv. Extranjera Direcla  0.078 Inv. Extranjera Directa  -0.410
-8.054 -8.592 1.310 -5.926
Inv. en el Extranjero -0.228 Inv. en et Extranjero 0.170 Inv, en el Extranjero  -0.330 Inv. en el Extranjero £0.558
-6.433 -5.759 -9.543 -16.123
Acuerde 0.058 Acuerdo 0.011 Acuerdo 0.154 Acuerdo 0.212
3.306 0.733 8.956 12.33%
Estadisticox® 355,180 Estadisticax*: 88.940 Estadisticox®: 774.500 Estadisticox®: 4533.750
RZwithin 0281 R within 0121 R within 0.271 REwithin 0.609
N°® Obs 179261 N* Obs 179281 N°® Obs 179261 N® Obs 179261

Notemos que aunque existen cambios en las magnitudes de los pardmetros observamos la
persistencia de su significancia. Esto es cuando de algin modo cambia la regla que define a

que tipo de diferenciacion pertenece cada flujo, s6lo hay cambios en ¢l ajuste de los datos.

6.3 Determinantes del Comercio de Productos de Valor Agregado

Para complementar esta investigaciéon nos introducimos en las exportaciones a fin de
observar como respondian estos fiujos al mismo set de variables explicativas construidos
para los flujos de Comercio a priori esperamos que los flujos de exportacion estén
fuertemente correlacionados con variables de mercado y estandares de calidad de vida. Los
resultados relacionados con importaciones solo demostraron que este set de variables no

permite aproximar correctamente patrones de preferencias.
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La Tabla 6.5 muestra el modelo general estimado sobre el panel de datos de flujos de
exportacion e importacién de Chile con los 25 paises de la muestra, evidenciamos una
fuerte correspondencia de los signos de las variables de este modelo con los que tienen

lugar en el modelo de Comercio Interindustrial.

Tabla 6.5: Exportaciones de Chile.

Efecto Aleatorio Efecto Fijo
Glosa Coef. Glosa Coef.
Constante 7.180 Constante 8.36
14.520 212.313
IN(GDP) -1.130 I{GCP) -1.12
-96.310 -95.33
GDPD 5.210 GDPD 521
79.770 79.543
PCI 0.021 PCI 0.02
5.180 4.633
PCID -2.720 PCID : 2.6
-11.120 -10.631
Inv. Extranjera Directa  6.970 Inv. Extranjera Directa 6.93
94.440 93.556
Inv. en el Extranjero 7.080 Inv. en el Extranjero 7.1
165.982 165.901
Acuerdo -0.403 Acuerdo -0.411
-18.065 -18.344
M. P. Basicas 0.711
-4.612
M. P. Elaboradas 0.217
1.631
Bns. de Capital 0.188
1.110
Agricultura 3184
5.980
Forestal 1.410
2.660
Pesca 5.020
8.190
Mineria 0.069
0.140
Alimentos 0.506
1.024
Equipos 0.182
0.376
Quimicas -0.679
-1.366
R®within 0.2644 R® within 0.264
N* Obs 179261 N* Obs 179261

NOTAS: En negrita se presenta el valor estimado del pardmetro (GLS para el caso de la estimacion
por efecto aleatorio y OLS para el efecto fijo). Debajo de la estimacion de efecto fijo el t
estadistico, z {normal} para la estimacién GLS.
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Lo que nos indicaria a ciencia cierta algo que la intuicion nos confirma las exportaciones se
mueven en la direccion Ricardiana, esto es el motor de exportacién esta lejos de la tercera
fase de exportacién. Continuando con el analisis se realizaron tres estimaciones a nivel de
Valor Agregado™, la idea es buscar si se gana algo mirando desde los distintos angulos de
Valor Agregado. La verdad es que la respuesta presenta en la Tabla 6.6, muestra evidencia

a favor una semejanza de los patrones de exportacidn al Comercio Interindustrial.

Un hecho interesante sin embargo es que las variables PCI y PCID resultan ser no
significativas lo que revela que estadisticamente hablando no existe una explicacion por el
lado de los estandares de vida (PCI) y distancia econémica (PCID) para explicar los

patrones de exportacion.

El hecho anteriormente sefialado no se presenta en las exportaciones de Materias Primas
Elaboradas, que al parecer serian afectadas por estas variables. Intuitivamente, a medida
que aumenta la distancia econdmica (medida en PCID) los montos de exportacion de

Materias Primas Elaboradas caen considerablemente.

Por ejemplo, si las diferencias entre el ingreso percapita de Chile con su socio se hacen
fuertemente significativas al punto que el indice de PCID comienza lentamente a acercarse
a la unidad, se produce un efecto positivo en el monto de exportaciones, debido a que el
efecto que entra directo (PCI) es mas fuerte.”! De este modo cuando el ejercicio se hace
exactamente al reveés, esto es, considerando paises con ingresos percdpita inferiores a

Chile, entonces el flujo de exportaciones cae.*?

* También puede ser 1til examinar los flujos desde un punto de vista de su origen, pero lo que aqui se tiene
en mente es mostrar la composicién de exportaciones en términos de Valor Agregado.

' 8i consideramos el caso de que Reino Unido pase de un ingreso percdpita de 30 a 40 US$ (como
Luxemburgo) significa un aumento en las exportaciones por un monto de 1.83 millones de délares (corrientes
de 1998).

“2 Por ejemplo si Chile comercia con un pais con igual ingreso percdpita y este tiene una crisis que hace caer
esa cifra al 50%, entonces observaremos una caida de 36 mil ddlares (corrientes de 1998).

137



Tabla 6.6: Exportaciones

M.P. Bdsicas M.P. Elaboradas Bienes de Capital
Efecto Aleatorio Fijo Aleatorio Fijo Aleatorio Fijo
Glosa Coeficiente Coeficiente Coeficiente Coeficiente Coeficiente Coeficiente
Constante 7.5 7.5 8.81 9.32 5.83 771
8.01 69.42 33.82 125.75 1236 106.78
In(GDP) -0.711 -0.69 -1.28 -1.28 -1.18 -1.17|
-23.311 -22.57 -57.63 -57.18 -53.41 -52.85
GDPD 2.76 271 5.76 5.77| 5.82 583
16.636 16.31 4473 44.69 4936 49,27
PCI 0.004 -0.001 0.05 0.05 -.012 -0.013
041 -0.05 6.5 6.34 -1.58 -1.71
PCID -1.093 -0.869 -6.5 -6.43 0.23 0.33
-1.678 -1.33 -14.02 -13.85 0.49 0.71
Inv. Extranjera Directa 4.23 415 7.22 7.21 8.22 813
2272 2225 46.15 45.87 66.43 65.42
Inv. en el Extranjero 5.65 5.64 6.73 6.75 8.49 854
53.391 53.098 81.57 81.64 109.06 109.23
Acuerdo -0.2034 0.2 -.56 -0.56 -047 -0.47
-3.607 -3.644 -12.93 -13.03 -11.46 -11.58
Agricultura 093 # #
0.968
Forestal # 0.9 386
275 5.72
Pesca 358 # #
0.978
Mineria -1.82 -1.19 -3.42
-1.925 -3.53 -1.31
Alimentos -2.28 # #
-2.413
Equipos 1.095 012 1.3
0.57 0.37 2.78
Quimicas -1.76 -0.76 242
-1.673 -2.67 3.01
R? within 01725 0173 0.2957 0.296 03204 0.320
N° Obs 28062 28062 44678 44678 53881 53881

NOTAS: En negrita se presenta &l valor estimado del parametro {GLS para el caso de la eslimacion por efeclo aleatorio y OLS para e efecto
fijo}. Debajo de la estimacidn de efecto fijo el t estadistico, z (normal) para la estimacion GLS.
Las dummigs simbolizadas con un # fuercn eliminadas por el programa al realizar la eslimacion restringida a la muestra de Valor

Agregado correspandiente.
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7. Conclusiones

A continuacion se presentan las principales conclusiones de los resultados obtenidos, a la
vez que se presentan nuevas interrogantes que pueden ser desarrolladas en futuras

investigaciones.

e Utilizando un modelo de gravedad adaptado del instrumental de CEPII pudimos
concluir por medio de la estimacidn de paneles que la especificacién que mejor
se ajustaba a los datos correspondia a Efecto Fijos.*” Con esto se puede mostrar
que las variables que no cambian en el tiempo,** no tienen efectos sobre los

flujos de Comercio (variable dependiente).®’

e Al variar los threshold, que determinan la diferenciacion de Calidad de los
productos comerciados, nos dimos cuenta que las variables del modelo son
capaces de explicar los flujos de las distintas calidades transadas y quedara para
futuras investigaciones el desarrollo de un modelo de ecuaciones simultaneas

que permita incluir el truncamiento de los datos.*®

e Las variables incluidas en el modelo son consistentes con los signos esperados.
De las Tablas 6.1 a 6.4 podemos observar que existe una relacién c¢oncava entre
el fluyjo de Comercio y el indice de G&L, tal como se habia mostrado

previamente en el Grafico 6.2,

# Con un estadistico y* de 219.9 se rechaza la hipétesis nula de que el modelo esta caracterizado por Efectos
Aleatorios, la Bondad de Ajuste registrada es de 81.7% (Ver Tabla 6.1).

* Explicitamente distancia geografica ¢ idioma.

“ En el Apéndice N° 1 se muestra que al considerar el Comercio Total como un todo el modelo no se ajusta
adecuadamente, con lo cual damos paso a que las variables no pueden tomar su correcto signo, dando paso a
la Paradoja de Yule.

% Basicamente los modelos en los cuales la variable dependiente presenta una alta proporcién de
observaciones nulas requiere de una especificacién de una ecuacion adicional como se presenta, por ejemplo,
en los modelos de oferta de trabajo en donde existe una ecuacidn de salarios y otra de participacion y bajo la
metodologia de Heckman (1979) es posible realizar una estimacion con informacion completa a través del
ratio de Mill
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La variable acuerdo favorece el flujo de Comercio Intraindustrial (Tabla 6.1),
siendo basicamente una extrapolacion del efecto que se evidencia de los flujos

que presentan calidad diferenciada (Tablas 6.2 a 6.4).*’

La variable de Inversién Extranjera Directa toma un valor negativo significativo
en la ecuacidn que caracteriza a los flujos de Comercio Intraindustrial, con
excepcion de aquellos caracterizados como flujos de diferenciacion de Calidad
Alta, lo cual nos muestra que los inversionistas extranjeros estin explotando
aquellos productos caracteristicos de paises en vias de desarrollo, esto es, de
bajo Valor Agregado. Este efecto se produce también en los flujos que van
desde Chile hacia los pai’se§ socios, sin embargo como se mostré en el Capitulo
IV, la mayoria de los paises de destino de dichas inversiones estan dentro del

drea tecnologica, como la hemos denominado.

Las variables de tamafio de mercado (GDP) y diferencias en el tamafio de
mercado (GDPD) obedecen a los signos esperados, cuando son significativas,
aunque su valor puntual estd muy por debajo del encontrado por CEPII para la
Comunidad Europea. La razdén que hemos encontrado de esta diferencia esta en
los flujos que cada una de las investigaciones analiza, de este modo, los valores
puntuales de las variables de mercado aqui encontrados guardan una relacién

similar entre ellos como lo hacen los valores encontrados por CEPIL.

“ En Apéndice N° 1, el resultado para el Comercio Total muestra un coeficiente negativo para la variable
dummy de Acuerdo Bilateral, con esto podemos realizar una conjetura respecto a que se podria considerar que
los Acuerdos presentan un efecto negativo en el flujo de Comercio, lo cual seria contraproducente al espiritu
de este tipo de contratos, sin embargo y como se aprecia en los resnltados (ver Apéndice N° 1) los acuerdos
juegan en contra de los flujos de Comercio Interindustrial, de modo que al ser estos relativamente mas
importantes se captura en el flujo total el efecto negativo.
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+ (on respecto a las variables de Estandar de Vida (PCI) y Distancia Econémica
(PCID) los resultados encontrados juegan en contra de lo planteado en la
literatura, ya que se observan parametros significativos en los bienes
verticalmente diferenciados, pero el efecto es inverso si se trata de una
diferenciacién de Baja Calidad (en donde los productos que se exportan

presentan una calidad inferior a los que se importan) versus una diferenciacion

de Alta Calidad.*

* El estudio sobre el flujo de exportaciones s6lo vino a reforzar un hecho
fuertemente arraigado en todos los analisis ejecutados en ¢l trabajo: el comercio
chileno es casi en su totalidad de tipo Interindustrial, por tanto, los signos
esperados para las variables deben ser los que esperariamos de un analisis de
este tipo de comercio. Cuando se realiza una apertura de flujos de exportaciones
con nivel de Valor Agregado de éstas no podemos extraer una conclusién
genérica distinta a la obtenida de los analisis de comercio. Pese a ello resulta
mteresante que los flujos caracterizados como Materias Primas Elaboradas estén
fuertemente influenciados por indices de estandares de vida y distancia
econdmica. Para desarrollar algo mas este analisis en la Tabla 6.7 se presentan
los porcentajes tanto de exportaciones como de importaciones en un cruce Area
Econdmica/Valor Agregado.

Tabla 6.7
Composicion de las Exportaciones e Importaciones (%)

Exportaciones M. P. Basicas M. P. Elaboradas Bienes de Capital Bienes de Consumo

MNAFTA 1.B4 428 270 9.68
Mercosur 1.18 27.41 54,39 7.79
U. Europea 2.50 1.48 14.18 533
Asia 94.48 66.83 10.73 76.89
TOTAL 100.00 100.00 100.00 100.00

Importaciones M. P. Basicas M. P. Elaboradas Bienes de Capital Bienes de Consumo

MNAFTA 18.92 26.20 27.09 21.46
Mercasur 60.32 3333 2957 41.35
U. Europea 960 17.31 21.16 2137
Asia 11.16 2316 2218 15.82
TOTAL 100.00 100.00 100.00 1G00.00

Fuente: Elaboracitn propia en base a datos de la Direccién de Aduana, para el aiio 1998,

* Con una mejor especificacién de Calidad de los productos se podria desarrollar un modelo mas general para
testear la relevancia de las variables presentadas, por problemas de informacién no es posible desarrollar,
como lo plantea CEPII, una calidad promedio de los intercanibios.
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CAPITULO VII
CONCLUSIONES GENERALES

Las principales conclusiones que se derivan de la realizacion de esta investigacién son las

siguientes:

La evidencia empirica reciente ha validado la necesidad de establecer nuevas teorias
que expliquen de mejor forma los distintos patrones de comercio en los diferentes

paises.

Los modelos de comercio tradicionales, basados en los postulados de Ricardo o de
Heckscher-Ohlin, estdn cuestionados para explicar la situacién de comercio de los
paises mds desarrollados, pero todavia sirven para explicar los patrones de comercio

de los paises menos desarrollados.

El Modelo Integrado de Krugman explica bien los patrones de comercio entre los
distintos tipos de paises — basados principalmente por los efectos de la competencia
monopolistica o de diferencias en preferencias de los individuos (dados por la

distancia econdmica existente entre los paises).

Las politicas de liberalizaciéon econdmicas implementadas en los tiempos del
gobierno militar durante la década del ‘70 y del ‘80, establecieron las bases del
modelo econémico actual de Chile, y que en t€rminos generales han permitido un

sélido crecimiento econdmico basado en un modelo de libre mercado.

El proceso de liberalizacién econdmica produjo un fuerte desarrollo de los sectores
econdémicos orientados a la exportacién, con lo cual se redujo la dependencia casi
exclusiva en las exportaciones de productos minerales, cobre especialmente, que

historicamente caracterizaron a Chile.



La estructura de exportacion chilena se encuentra en una fase de desarrollo muy
primaria, en donde las principales productos comercializados son Materias Primas y
productos de muy bajo valor agregado Producto de lo anterior, mantiene bajos

niveles de comercio intraindustrial.

La politica de apertura unilateral del comercio, desarrollada en los tiempos del
gobierno militar, ha variado hacia la integracion en diferentes tipos de acuerdos de
libre comercio, lo cual estd en la misma direccion con las tendencias de integracion

actualmente existentes en el mundo.

Existen diferencias significativas en las composiciones de los productos
comercializados con los paises mas cercanos economicamente, especialmente
aquellos pertenecientes al MERCOSUR, que permiten intuir la validez de los
postulados de las nuevas teorias de comercio, en el sentido variables de pais

explican la existencia de distintos patrones de comercio.

Se ha dado inicio a un interesante proceso de internalizacion de la economia chilena,
generando importantes inversiones directas de empresas chilenas en los principales
paises latinoamericanos, lo cual podria convertirse en factor importante para

diversificar y aumentar el valor agregado de las exportaciones.

En aquellos sectores que Chile mantiene comercio intraindustrial, tiende a
especializarse en la produccion de bienes diferenciados verticalmente de baja

calidad. Esto es especialmente marcado para el caso de los paises mas desarrollados.
Existen sectores mas dinamicos en la economia chilena, el sector forestal

principalmente, que tienen un patrén de comercio intraindustrial mas desarrollado

que el resto de los sectores.
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Existe una marcada tendencia hacia la reducciéon de los niveles de comercio
intraindustrial en el periodo analizado, lo cual podria estar explicado en parte por las
recientes crisis econdmicas experimentadas en Asia y América Latina, y que han

producido importantes efectos en los patrones de comercio desarrollados.

Utilizando un modelo de gravedad adaptado del instrumental de CEPII pudimos
concluir por medio de la estimacién de paneles que la especificacion que las
variables que no varian en el tiempo, tales como Idioma y Distancia Geografica, no

tendrian efectos significativos sobre los flujos de Comercio.

Se generd un modelo econométrico que explica en buena medida, R>=0.82, los
determinantes del Comercio Intraindustrial chileno. Las variables incluidas en el

modelo fueron consistentes con los signos esperados por la teoria.

Los acuerdos comerciales favorece el flujo de Comercio Intraindustrial, por lo cual
se deberia seguir incentivando este tipo de medidas de politica para fomentar el

comercio chileno.

La Inversion Extranjera Directa de extranjeros en Chile se relaciona en forma
negativa con los flujos de comercio intraindustrial, lo cual es un indicador que éstos

estan explotando productos caracteristicos de bajo Valor Agregado.

Los flujos de comercio intraindustrial se encuentran directamente relacionados al
tamafio de mercado (GDP) y a las diferencias en el tamafic de mercado (GDPD)
seglin lo esperado por la teoria. En todo caso, los valores de esta relacién estan muy

por debajo del encontrado por CEPII para la Comunidad Europea.
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» El] estudio sobre el flujo de exportaciones sélo vino a reforzar un hecho fuertemente
arraigado en todos los analisis ejecutados en el trabajo: el comercio chileno es casi en
su totalidad de tipo Interindustrial, por tanto, los signos esperados para las variables

deben ser los que esperariamos de un andlisis de este tipo de comercio.
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APENDICES



APENDICE N° 1: Estadistica Descriptiva Complementaria.
Introduccion

A continuacion se presentan estadisticas desarrolladas para todos y cada uno de los paises

de la muestra a partir de la informacién recogida de la Direccién de Aduana.

Tipos de Comercio por pais

A: Vertical baja calidad

B: Herizontal catidad media
C: Vertical alta calidad

D: Interindustrial

Tablas de Exportacion e Importacion por Valor Agregado a nivel de paises
(millones de dolares corrientes)
Tabla n°1 Chile-Alemania




Tabla n°3 Chile-Austria
. . 1995 199 1997 : 1998 .
Catégoria Importaciones | Exporiaciones | Importaciones | Exporinciones. | Imperiaciones | Exportacionss- | Importaciones | Exporfaciones
M.P. Basicds: 324 9.58 124 6.47 6.24 430 293 2.56
M.P. Elabora 6.35 0.05 11.77 256 12.45 0.27] 10.89 0.09
Bs. De capitall 217 0.03 3141 015 2945 016 14.84 0.05
Bs. Deconsil’ 3.95 1.29 6.11 0.85 6.31 0.90 5.56 1.28

Tabla n°¢ Chile-Bélgica

50015
150.56

28.76
148.56

"Tabla n°8 Chile-Dinamarca

14.77

18.74




Tabla n"9 Chile- Espaita

] ’ 1995 199 1997 . - 1998 -
Categoria . Tmportaciones . | Exportaciones. | Importaciones | Exportaciones | Importaciones | Expartaciones | Tmportacienss | Exportaciories
M.P. Basicos 13.71 153.64 27.35 160.37] 40.34 20945 43.77 149.78
M.P.Elabora 29.83 19.46 64.89 15.59 165.62] 2335 173.53 23.99
[Bs, Decapitall 219.28 5.63 494,40 33.35 324.68 6.61 339.91 11.11
Bs. De consii 226.95 §3.05 54.65 83.58 90.43 95.00 98.63 9522

Tabla n°10 Chile-EE.UU.

0.20
0.30

247

53.56

Tabla n°12 Chile- Francia

189.43
55.56)
130,79
48.44

355.93
3284
3.02
58.41

Tabla n°14 Chile-Holanda




Tabla n°15 Chile-Irlanda

N o 1995 ] ) 1996 _ 1897 - ] 1998 o
Categoria | Importacipnes | Expoctaciones | Importacionss | Exportaciones | Importaciones | Exportaciones | -Importacionss -1 Exporiacionss

M.P. Basicos 1.37 1.74 8.71 314 3.07 111 341 145
MP: Elabora. 0.78 0.47 0.79 0.01 8.52 0.00 945 0.02
Bs. De {:alj'itiil 128.48 10.60 141 0.05 8.64 0.01 15.46 0.03
Bs. De consu | 1.33 2.94 1.33 5.06 25.87, 7.09 17.32 8.94

Tabla 1n°16 Chile- Italia

251.19
123.32
1.73
45.02

291.90 4216 361.66 4241
65.63 92.39 125.18 95.22 104.09 100.91
175.21 545 43418 136 426.06 215
26.93 51.56| 98.02 39.24 107.70 26.79

0.15 0.02 0.46 0.00 0.25 0.02
0.70 0.07 1.57 0.02 0.68 0.03
1.50 0.01 0.05 0.06 0.02 011




Tabla n°21 Chile- Portugal

. 19950 0 . 1996 T 1997 1998 . N
Categoria | Importaciones Exporiaciones. | Impartzciones | Exporiaciones .| Imporiaciones | Exportaciones | Impotaciones | Exporfaciones
M.P. Basicos 0.74 10.58| 1.27] 10.52 1.89 6.74 202 7.39
M.P. Elabora 2,72 0.56 291 0.53 1.70 0.17| 5.57 0.59
Bs. De-capital 3.02 251 2.52] 0.07 17.17| 0.05) 12.47 0.05
Bs. Deconsu 242 4.71 26.27| 331 24,51 210 2578 3.05

Tabla n°22 Chile- Reino Unido

B m
B Decohen

33.15
26.53

25.39




Exportaciones e Importaciones por Sectores Economicos a nivel de paises
(millones de dolares corriente)

Tabla n®1 Chile- Alemania

264 7.25 52.60]
14.39 33.10 26,04 16.38] 26.89 1276/ 70 12,53
0.18 2542 025 21.74 0.01 25.63 .00 279
1195 399.99 10,14 481.25 46.19 551.68 50.68 40194
30.52 91.59 34.16) 101.85 17.30] 106.82 29 66.19
366.02 6.59 298.82] 434 470.29 443 534.67, 4.16
63.01 17.08] 44.21 17.14 125.84 1337, 162.91 8.22)
0.59) 0.51 0.60] 1.38 1.56 0.57 1.06 0.94

M: Importacicnes ~ X: Exportaciones

Tabla n°2 Chile- Argentina

66.48 89.29) 55.93 137.3¢ 4411 151.34] 46.85
156.74 175.62| 279.08 34.46 128.52 36.02 12788
6.46 0.28 781 3.70 19 131 11.00
7342 52093 125.48 112.00 117.66 158.68 113.63
160.28 446.80) 215.44 431.53 150.12] 42194 151.59
437.84 2622.84 47755 147.53 211.60] 162.74 169.03
140.64 14%4.92 185.03 971.23 79.45 967 .94/ 92.90
19.41 0.51 60.54/ 0.11 37.31 0.48 21.64/

M: [mportaciones ~ X: Exportaciones

Tabla n°3 Chile- Austria

0.80 [Herd

4.62 241 007
0.00] .00 2.00 0.00
239 0.63 329 235
226 4.80 234 0.83
381 3290 1821 0.06]
5.28 6.80 7.81 0.53
0.00 0.00 0.06 0.03]

M: Importaciones  X: Exportaciones

Tabla n°4 Chile- Bélgica

187 5.60 13.62
13.02 10.87] 116.51
0.1t 0.00) 1.30 Q.00 34
323 581 87.73 7.33 106.36
19.11 936 15.21 ped:] 2087
28.05 2171 1.20 38.60 .20
1949 3435/ 44.16] 38.44 76.09
0.05 0.01 0.00] 0.27 0.4

M: Importaciones X: Exportaciones



Tabla n°5 Chile- Brasil

1995 - - 199% - w7 199 o
T T = = v I B VEES B i -
Agmicultvra 0 - - %2 113.43 40.08 14268 2154 108.45 27.55 10911
staf, Maderera y derivados © 0] 4216 153.79 81.69 125.68 5613 119.64 63.96 101.90
' 0.5 16.30 0.95 2470 0.01 30.26 0.00 35.88
100.36 356.37 77.19 392.59 197.56 a7y 145.92 30,57
96.36 135.07 108,90 103.83 1047 91.61 123.63 8081
454.39 23.26 509.86 4274 656.40) 30.05 528.94 4235
2501 14963 381.62 129.00 20676, 127.63 20.26 76.27
0.02 .64 0.03 0.07 012 0.30 0.09 115

M: Importaciones

5347
102
9.47
1269
16.37
262,25
17.75
0.07

3.50
5.61
9%
2263
49.21
710
591
1.8t

186.19
503
9.23
349
72.97
289.17
10.34
0.11

X: Exportaciones

Tabla n°6 Chile- Canada

294 54.72 4.15
251 0.06 4.66
B’nN 41.89 63.21
77.58 5.36 67.52
4.36 264.45 312
153 54.24 1.70
1.22 3.90 0.63

M: Importaciones

X: Exportaciones

Tabla n°7 Chile- Corea

M: Importaciones

078
255

0.1t
a4
Q.45
58.34
1227
0.01

837
A
5.28
0.01
123
Q16
001
1.80

X: Exportaciones

817
36.01
1.9

0.00

7.39
0.23
317
0.10
17.62
035
001
0.53

Tabla n°8 Chile- Dinamarca

M: Importaciones

X: Exportaciones



Tabla n°9 Chile- Espaiia

1995 199 1997 )
M X M| Lx_ MO X X
153 28.35 3.63 2997 1.74 2505 3918

7.5 1536 .75 1226 56.26 878 20.84
759 6059, 984 6083 19 58,37 6144
©.52) 112.40 11.70, 113.86 51.03 167.10 89.24
187.89) 25.76 2037 2784 5941 7.7 74.72 4058
241.70) 6.80 511,66 3443 36254 7.30 368.63 1125
18.90 12.39) 5226 1283 87.17] 19.35 2379 16.24
0.9 013 0.09] 0.86 1.00 .76 077 0%

M: Importaciones

258.49
2,50

199.53
202.74
573.80
213.80
66.62]
148.54
6.57]

X: Exportaciones

Tabla n°10 Chile- EE.UU.

63.20, X 467.36
90.34 181.13 307.29)
9.98 0.07 280.79)
107.78 175.62 892.22
7471 293.83 186.44 274,27
1235.01 176.47| 2843.03 61.58
324.03 102.49 863.94 141.64
12.62) 30.01 6.03 13.95

63.06
15817|
0.06
15135
189.22]
2723.89)
72533
8.36

529.37|
3944
340.43
$87.00
234.82]

97.21
199.02]

18.89

M: Importaciones

X: Exportaciones

Tabla n°11 Chile- Finlandia

0.00
1.84
0.00
4.53
0.84
33.83
6.26
0.00

0.00
1.79
0.00
248
1.02
88.56
615
0.02

M: Importaciones

X: Exportaciones

Tabla n°12 Chile- Francia

2570
31.52
14.78
238.47|
2347
4.69)
9.85
15.84

9.67
11.56
0.28
1478
13.00
269.62
1347
1.83

M: Importaciones

X: Exportaciones



Tabla n"13 Chile- Grecia

N A

Categorlas Giu - Mo.ELX ML X
0.05) 544 0.28 o1 0.56 312 024
0.68) 0.0 361 1.14 0.00 021 0.00
0.06) 051 0.02 0.06) 002 155 0.02
0.00 .00 0.80 1214 312 49.69 412 63.31
15.28 0.03) 6.00 296 047 166 129 041
46.65 4.86) 5.06, 092 130 010 0.90) 0.09
1031 6.7, 418 0.42 026 0.77] 040 0.63
0.00; 3.87 0.00 2.62) 0.00) 059 0.0 329

A: Importaciones B: Exportaciones
Tabla n*14 Chile- Holanda

3.26
5.53
Q.20
12.62)
13.90
90.19)
26.37

.16

811 .
252 in
012, 199
423 110.22]
13.68 43.96)
54.43 202
41.2% 4361
138 0.84

232
.00
3.20
2046
38.59
41.29)

0.29)

2885
102
112.08
206

285
0.00
361
243
3714,
38.15
041

89.28
1.58

M: Impertaciones

0.00
0.70
128.03)
1.69

0.00

.26
.00

X: Exportaciones

0.21
0.00
0.00
0.77
1.54
6.63
0.00

Tabla n"15 Chile-Irlanda

0.03
0.00}
8.90;
0.03
0.05]
0.00]

M: Importaciones

5.08]

0.10
1084
4033

149.15
107.31
0.14

X: Exportaciones

n
12.96
0.00
40.62]
25.57
213.35
29,13
.04

27.04
89.58]
5.72]

155.19

48.47|
5.75
Q.51
0.04

Tabla n*16 Chile- Italia

M: Importaciones

X: Exportaciones




Tabla n®17 Chile- Jap6n

) 1995 - 1996 ) . 1997
oM b e T x0T M. . X §
6.20 28234 2233 1791 119 210.30 0.29
1341 255.48) 1039 175.28, 80 208,22 7.39
245 437.60 11.33 418.40 0.76 4773 on
1233 1081.70, 8.87 1348.72) 7.02, 1487.01 7.1
12.42§ 32073 2431 283.52 633 274.54 3.58
261.67] 0.87] 277.56 0.72 693.84 1.02] 854.89
5.94 1743 18.56/ 22.82) 67.66, 33.42 99.93
0.21 144 0.42 1.78) 0.17 3.10 1.24)

M: [mportaciones  X: Exportaciones

Tabla n°18 Chile- Luxemburgo

0.00 0.09

0.0t 0.02] 003 0.01 0.00 0.00} 0.00] 0.01
0.00] 0.00 0.00] 0.00 0.00 0.04 0.00 0.06|
0.07 0.00 203 0.00 4.28 0.00] 1.21 0.00]
1.90 0.01 155 0.02 0.13 0.02] 0.16 0.06
0.00 0.00; 0.70 0.07 0.50] 0.00] 0.32] 0.00
14.94 0.00; 0.08 0.00 149 0.00} 0.46 0.00]
0.00] 0.00 0.00] 0.00 C.00] 0.02] 0.00] 0.03]

M: Importaciones X Exportaciones

Tabla n°19 Chile- México

391
50.73

0.05
94.17]
42.37

117.14
104.32

2.04
M: Importacicnes X: Exportaciones

Tabla n°20 Chile- Paraguay

16.18 1.50
4241 47.24 2.05] 11.54 210 1280
090 0.40 0.00 0.60 0.00 0.79
36.23 1209 002 3.76) 0.00 3.08
216.27| 40.14 49.27 2497, 56.30 21.81
808.23 2435 0.92 8.22 0.49 7.48
196.36] 29.97 0.26 1320 017 11.31
0.04 0.15 0.00] 0.03 0.00 0.05

M: Importaciones  X: Exportaciones

10



Tablan®21 Chile- Portugal

195 199 T ager -
Categorias Cig 7. . S M X M. X M '. T x
Agticulturar © ’ 0.62 10.58 0.69 1045 046 6.66
Foresial Ma 078 0.15 1841 016 2 0.06
» ' 0.26 142 013 261 000 184 !
035 0.01 1.50 043 075 016 209 013
319 0.36 .80 0.34 2.69 012 XY 0.17
362 255 334 019 7.7 ol 129 0.08
0.07 0.29 0.10 0.3 161 012 374 017
0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 000 0.00

A: Importaciones

144
1229

032

349
13.26
8378
19,20
015

40.98
76.11
624
164.55
41.39
122
8.54
1.62]

B: Exportaciones

297
25.49
017
11.30
1851
110.66
2575
055

54.86
48.57
474
619.21
63.03
345
9.29
1.18

Tabla n°22 Chile- Reino Unido

4.78 39.39 14.54 36.43
0.01 4.9 0.74 1414
1099 841.20 13.65 906.38
30.29 92.39 2815 107.04
128.27 207 129.08 4.34
63.77 7.63 66.24 822
2.89 6.90 172 29.55

M: Importaciones

X: Exportacicnes

11



Tabla n°23 Chile- Singapur

= — o= e —
Categorias Ciy N C M M X M ER M E

Agricultira.. 077 641 0.7 983 01 10.43 003 230

Faresia, Madeterg yid 122 015 01y 015 0.15 0.2 016 0.30

i 0.00 0.97 0.00 045 0.00 0.33 0.00 126

019 4210 119 54.63 0.08 82,63 026 4534

0.36 13.93 028 1514 223 16.34 160 655

6.00 255 1019 7.45 4,05 5.80 38.03 145

6.30 0.3 234 0.40 173 0.05 10.20 019

0.00 0.45 0.00 0.04 001 0.03 0.05 003

389
943
978
251
19.94
249

177

0.03

M: Importaciones

X: Exportaciones

Tabla n°24 Chile- Taiwén

64.23
4.77
396.03
62.33
012
0.43
0.0¢

M: Importaciones

447
118.57
9.50
30.60
60.21
181.00
151.05
0.35

10.51

1511
199
919
40.19
18.68
19.06
0.27

X: Exportaciones

Tabla n°25 Chile- Uruguay

314)

033
0.87
59.23
315
6.45
0.00

M: Importaciones

X: Exportaciones

12



APENDICE N°2: Datos de Panel

El trabajo con datos de panel implica la utilizacién de dos tipos de ordenamientos de las
observaciones que componen la muestra. La primera, denominada Cross-Section, y en la
cual el nimero de observaciones corresponden a distintas vaniables medibles, pero dentro
de un mismo periodo de tiempo. El segundo ordenamiento corresponde al de Time Series,
en la cual el conjunto de datos se generan para una misma variable, pero abarcando varios

periodos de tiempo.

Un panel de datos sera interpretado en este contexto como una serie de tiempo en la cual la
unidad asociada a cada periodo de tiempo, es un cross-section. La incorporacién del factor
temporal, puede ser interpretada como “transiciones” o cambios en los estados especificos,
es decir, se puede capturar un elemento especifico, asociado a cada cross-section, para cada

periodo de tiempo en particular.

El desarrollo de técnicas asociadas a la estimacién con datos de panel, ha permitido la
resolucién de problemas econdmicos que ni las técnicas de inferencia de series temporales
ni las de cross-section, en forma individual, han sido capaces de solucionar
satisfactoriamente. Un ejemplo que caracteriza esta situacién es el analisis de funciones de
produccion, en las cuales no habia sido posible distinguir o separar adecuadamente los
efectos de un progreso tecnoldgico, y de la presencia de economias de escala de manera

clara e independiente. Los datos de panel permiten realizar esta distincién en forma exacta'.

La utilizacion de datos de panel, presenta ventajas sobre la técnica de cross-section
utilizada en forma individual, principalmente debido a que permiten al investigador un
mayor grado de flexibilidad para caracterizar el comportamiento de los distintos individuos,
firmas, paises, etc. La obtenciéon de un efecto individual asociado a cada cross-section y

mantenida constante en el tiempo, es una importante informacién adicional.

! Ver estudio realizado por Greene (1983)



El modelo basico de un panel viene dado por al siguiente forma:

Y. =; +B'X,, +&, ey

Existen K regresores en X;, sin considerar el término constante. El efecto individual es o,
que como mencionamos es constante en el tiempo t, y especifico para cada cross-section i.
Si hiciéramos que los «; fueran iguales para cada unidad, se conseguirian estimaciones

consistente y eficientes mediante la utilizacién de Minimos Cuadrados Ordinarios.

El modelo de Panel puede ser utilizado bajo la utilizacién de dos enfoques distintos. El
primero el enfoque de Efectos Fijos, en el cual a; es considerado como un término
especifico para cada grupo (cross-section) dentro del modelo de regresidén. El segundo
enfoque es el de Efectos Aleatorios, en el cual se especifica o como un error especifico del
grupo, similar a g, con la diferencia de que para cada grupo existe una Unica extraccion

muestral, que aparece repetida en la regresion muestral para todos los periodos.

Efectos Fijos

Una manera de formular el modelo implica asociar las diferencias de cada unidad al
término constante, es decir, este termino permitiria capturar adecuadamente las
caracteristicas especificas de cada cross-section. Este supuesto, implica que los distintos

valores que toma o; deben ser estimados.

Sea y; y x; las T observaciones de la i-ésima unidad, y sea g; el vector de Tx1 de errores

asociados, entonces podemos escribir (1) como:;

yi=ie+ XB+5g ¥

Reagrupando tenemos



y| i 0A O] g

¥ 0 i A 0] | X,
M
Q

yv| [0 0 A i

a
y=[d d, A d, X] [ﬂ}g (3
Donde di es una variable ficticia que indica la i-ésima unidad. Sea la matriz nT x n,

D =[d; d; ... d;] . Entonces, reuniendo las nT filas se obtiene:
yv=Da+Xp+e¢ (4)

El modelo es ahora el de regresiéon clasico, por lo tanto pueden aplicarse MCO. El

estimador de B esta dado por:
b=[xMx]" [xM,y] (5)
donde

M =1-D(D'D)'D

Efectos Aleatorios

Este modelo es razonable aplicarlo cuando estamos seguros que las diferencias entre
unidades se pueden interpretar como un desplazamiento paramétrico de la funcién de

regresion. Considérese la siguiente forma del modelo:

Yi=a+B'X, +u+g, (6)



donde hay K regresores ademas del término constante. El componente pi es el error

aleatorio, que puede ser interpretado como el conjunto de factores no incluidos en la

regresion, y que son especificos a ese cross-section.

El modelo caracteriza datos en bloques de T observaciones. Para estas T observaciones

definamos

W, =& t 4,

j— L]
w, = [w“,wl.z,....,w”n]

ademas se tiene que

E[W§2]=0'§+0'i
E[wf,wis] = o‘i,t # 5

Para las T observaciones de la unidad 1, sea £ = E[w; w;’]. Entonces,

2 2 2 2 2 ]
.70, o, O, A o,
2+ 2 2 A 0_2 R 5
Q= O 0.70. O, H =g l+o it
M ¢ “
2 2 2 2 2
| O, . O, C.70,

Donde 1 es un vector columna Tx1 de unos. Como las observaciones de 1 y j son

independientes, la matriz de varianzas y covarianzas de los errores para las nT

observaciones es

0A O
0 A O
M

0 0 0 Q



Para realizar directamente la estimacién de los parametros del modelo, se utilizaran

Minimos Cuadrados Generalizados, para los cuales necesitamos V2 =1 ® ™% donde ¢l

-1/
valor de Q' es

g,

£

) 0
Q= - —ii'donde 0= 1- ——tes
1/TO',,+O'#

Por tanto, la transformacién de y; y X; para MCG es

)_’il_e _a

Yo | Ya 8 ¥
Qi Yi M

sz_g}_;t

Y de la misma forma para las filas de Xi. MCG se calculan regresionando estas

desviaciones parciales de y; sobre las mismas transformaciones de x;-



L]

APENDICE N° 3: Estimaciones Econométricas Complementarias
Introduccion

En esta seccion se presentan las estimaciones de cross section que resultan de variar el
threhold que determina la diferenciacién de los bienes. En negrita se encuentra la
estimacion puntual de cada una de las variables y abajo su respectivo ¢ estadistico. Las
variables gli miden el indice de Grubel & Lloyd a nivel de producto, glj a mivel de pais,
lgdp es el logaritmo del GDP, pci un indice de Calidad de Vida pcid (distancia economica)
y gdpd es una ponderacién (ver texto). Las variables se* y va* son dummies sectoriales y
por Valor Agregado, agree es acuerdo bilateral (dummy), i_ex Inversion Extranjero, i_en
Inversion en el Extranjero y _cons el intercepto estimado. Posteriormente se muestran los
resultados obtenidos de algunas estimaciones de panel, para finalizar con el resultado de la

estimacion por panel del modelo con variable dependiente flujo de Comercio.

Threshold para el Comercio Vertical Baja Calidad (a=15%)

1995 1996 1997 1998
Iy2_15 Coef. Iy2_15 Caef. ly2_15 Coef. 15 Coef.
_cons 0.112 _cons -0.555 _cons 0175 _cans -0.051
-1.497 : -8.933 3.308 -4.184
gli -0.188 ali 0.446 se? 0141 se2 D205
-1.902 -5.054 5.292 6.942
gli 16.993 gli 16,476 gli 16470 gli 17.598
865642 103.530 92.840 102622
gli2 “13.081 gliz -12.833 gliz -12.080 gli2 +13.382
-55.749 -67.051 -52.701 -59.857
se3 0.292 lgdp 0.049 Igdp 0.112 se4 0.066
2.097 2.492 -9.306 2489
gdpd 0.681 se7 0.599 gdpd 0.413 se3 0.117
4913 16628 6.624 2.135
se5 -0.270 pei -0.016 pei 0.036 sef 0.072
-5.553 -2713 8.045 4.018
peid =0.900 pcid 0.602 peid -2.033 val 0.049
-5.857 1.759 -7.476 2.466
iex 0.576 i_ex «0.257 i_ex 0.168 i_ex 0,226
-4.314 -2.123 1.821 -2.242
i_en -0.271 i_en 0.158 sed 0195 seb 0.037
-3.846 2343 5934 2.086
seb -0.485 se5 0324 agree £.059 agree -0.059
-10.860 B.979 -2.376 -3.887
val 0.343 se2 0.893 se§ 0.110
6.198 14.951 4.049
vaz2 0.096 sed 0.536 va2 0.072
2.214 10,966 3.332
sel 0.384 583 0.752 va3 0,049
-3.762 6.978 1.885
sel 0.708 sel 0211
9.034 4.412
se2 0.162
4233
se3 0201
3.047

R? Ajustado 0.304 R? Ajusiado 0.292 R? Ajustado 0.39% R? Ajustado 0.403
N° Obs. 38313.000 N° Obs. 58485.000 N° Obs. 40710,000 N® Obs. 41753.000



¢

Threshold para el Comercio Vertical Baja Calidad (¢=25%)

1985
ly2_25 Cosf.
_cons 0.166
-2.183
alj 0.164
-1.686
gli 16.032
82543
gli2 -12.228
53110
sef -0.480
-0.556
gdpd 0.845
4.703
seb 0.274
-5.508
pcid -0.805
-5.292
i_ex 0.538
-4.087
i_en 0.220
-3.162
sed 0.351
2.532
val 0.374
6,684
va2 0.134
2796
val 0.103
1855
sel -0.382
-3.779
R? Ajustada 0.285
N* Obs. 38313.000

1996
y2 25 Cosf.
_cons 0,124
2.7
gl 0.3
5176
gli 15.885
100.066
qli2 12.263
64.917
sef -0.246
-7.018
sa7 0.304
7.300
pci <0.004
2233
sel 0.419
5212
se3 0.485
4.279
i_en 0.168
3.509
sa2 0.572
0.086
sed 0.232
4,371
R Ajusiado 0.275
N° Obs. 58485.000

1997
25 Coef,
_ctons 0.123
2,952
sa7 0.126
4.784
gli 15.288
87.253
gliz -11.070
48884
gdp 0,108
8.675
gdpd 0.405
6,654
pi 0.038
8.798
peid -2.179
8,082
583 0.188
2.865
i_en -0.248
-3.801
se4d 0.175
5.408
5e5 0.083
3470
vaz 0.076
3541
va3 0.046
1.812
sel 0.215
4 565
se2 0.154
4086
R? Ajustado 0.375
N® Obs, 40710.000

1693
ly2_25 Coef.
_cons -0.03%
-3.529
S8t 0.0589
3499
o 16.692
98,661
iz -12.881
-58.323
agree <0055
-3.675
sel 0.167
5811
vail 0.055
) 2801
se3 0.108
1.866
i_ex 0203
-2.044
sed 0.056
2.276
R? Ajustado 0.378
N°* Obs. 41753.000

Threshold para el Comercio Vertical Baja Calidad (a¢=30%)

ly2_30
_cons

glj
gli
gli2
sed
gdpd
sef

pcid

i_en
agree
val
vaz2
val
sel
seb

R2 Ajustado
N® Qbs.

1985

Coef.
-0.177
-2.315
-0.183
-1.852
15.586
B0.756

-12.004
-52.058

0.349

2535

0.669

4.823
-0.461
9238
-0.764
-5.038
«0.555
4221
0177
-2.482

0.178

1,795

0.359

6.470

0.120

2.502

0.102

1.857
-0.368
-3670
-0.285
-5.829

0.275
38313.000

Iy2_30
_tans

gl

gli
gli2
lgdp
se?
sel

se2

sed
agree
sed

se6

R? Ajustado
N° Obs.

1996

Coef.
0.418
-5.585
-0.391
4797
15.306
97.703

«11.973
-63.550

0.037

2835

0.314

7.589

0.439

5491

0.591

9.436
-0.216
-1.964

0.475

4,394

0177

4.957

0.257

4.873
-0.207
-5.907

0.267
58485.000

lyz_30

pci
peid

sed

se2
se5
vaz
sel

sei

R? Ajustado
N° Obs.

1997

Coof.
0.202
5.058
0.086
3853
14.672
84.266
«10.516
-46.721
«0.113
-9.593
0.437
7231
0.040
9.196
2,273
-8.482
0.142
5038
+0.239
-3.689
0.138
3.785
0.050
2.530
0.063
3.209
0431
217
0.185
4.300

0.384
40710.000

ly2_30

_cons

se2

pci

se7

R? Ajustado
N° Obs.

{1998

Coef.
-0.104
B.777

0.166

5811
16.428
98.189

-12.808
-58.516

0.057

3.012

0.057

2322

0.003

3.654

0.059

3.525
220
-2.230

0.108

1.982

0.368
41753.000



Threshold para el Comercio Vertical Baja Calidad (a=40%)

1995 1908 1957 1898
ty2_40 Coef. Iy2_40 Cosf. Iy2_40 Coef. Iy2_40 Coef.
_cons 0.201 _cons £.164 _cons 0.308 _cons -0.088

-2.925 -3.702 6.013 -6.449
sed 0328 gl 4,209 se6 0.039 se2 0.150
-3.317 -4.900 2078 5.330
gl 14.837 gli 14,508 gli 13.068 gh 15641
77.085 94.307 81.006 94.893
gli2 11477 gli2 14335 gliz -10.077 gti2 42,377
-60.455 £1.132 45244 -57.308
seb 0.308 sefl 0.338 lgdp 0.121 se3 0.104
-6.331 8.271 -9.780 1.975
gqdpd 0.488 seb 0.146 gdpd 0.471 sed 0.056
4.317 -4.251 7.448 2.284
sef 0.424 poi 0.004 pai 0.038 pd 0.003
-8.826 -2.147 8.175 3.724
peid -0.702 sed 0.480 pcid -2.308 se? 0.050
-4.899 4.502 -8.676 3.031
iex 0.484 sel 0.400 se2 0.088 i_ex 0.254
-3.744 5068 287 2620
i_en 0,208 i_en 0145 i_en 0,135 val 0.049
-3.068 3.189 -1.847 2.660
sed 0.317 se2 0.559 agree £.050

2334 6.046 -1.817

- val 0.348 s5e4 0.2982 se? 0.043

6.335 8612 1.774

va2 0.141 va2 0.060
3.000 3.109

vad 01N sed 0.094
2045 3.156

se1 0.129

2951

R? Ajustado 0.269 R? Ajustado 0.252 R? Ajustado 0.345 R? Ajustado 0.345
N* Obs. 38313.000 N° Obs. 58485.000 N* Obs. 40710.000 N* Obs. 41753.000

L ]
Threshold para el Comercio Horizontal (a=15%)

1995 1996 1997 1988
ly3_15 Coaf. Iy3_15 Coef. ly3_15 Coef. ly3_15 Coef.
_cons -0.128 _tons -0.181 _cons -0.064 _cons -0.006

-3.475 -7.681 -2.798 .621
se7 0.094 val 0.041 val 0.024 ses 0.053
2.600 1.877 1.736 5.269
gli 3an gli 2,738 gli 3.055 gli 3148
30.067 32.028 30.234 31.436
gli2 -2.566 gi2 -1.988 gli2 +2.004 gli2 1913
-19.450 -19.404 -15.288 -14.551
585 0.128 sed 0,247 lgdp 0.035 se4 0.030
3.610 4.103 5212 2105
gdpd 0.108 sed 0175 gdpd 0.158 gdpd -0.043
2228 5716 -4.533 -2872
seb -0.078 pei 0.004 pci 0.011 sel 0.059
-2.258 1.880 -4.288 2.681
va2 -0.055 pcid <0.343 peid 0,557 se? 0.036
-2.276 -2.632 3.6256 3.302
iex £0.158 i_ex 0.095 506 0.040
-2.157 -1.688 -4.243
se2 0161 ses 02m sel -0.058
3.220 10.859 -2.145
vai 0.082 sel 0.251
2592 5.576
sa7 0.200
B.504
se2 0.238
6.895

R!Ajuslado 0050  R%Ajustade 0045  RPAjustade 0076  RPAjustade 0083
N*Qbs. 38313000  N°Obs. 58485000 N°Cbs.  40710.000 N°Obs.  41753.000



Threshold para el Comercio Horizontal (=25%)

19585 1996 1997 1898
y3_25 Coef. ly3 25 Coef. ly3_25 Coef. ty3_25 Coef,
_cons 0.255 _cons 0,399 _cons «0.200 _cons -0.005

-5.821 -3.753 -5.635 -0.467

seb 0.305 se6 0.203 se? 0.041 sef 0.036
7.834 2141 2.204 2.883

gli 5.051 gli 4.313 gli 5.256 gl 4.718
37.411 41.344 42479 33.671

gliz -3.872 gliz -3.150 g2 -3.902 ali2 -2.760
-23.973 -25.106 -24.383 -17.270

sed 0.131 se3 0.533 Igdp 0.087 pei £0.001

2.763 4.509 7.975 -2.522

gdpd 0.239 se5 0.640 gdpd 0.303 sef 0.063

3.182 6.535 -6.973 5.300

val 0,075 se4 0.465 pei 0.017
-2.028 4.637 -5.445
peid -0.185 peid 0.268 pid 0.889
-1.862 -2.003 4.738
i_ex -0.232 I_ex 0124 se6 <0.027
-2.581 -1.826 -1.648
se2 0.356 i en 0.089 se1 0.058
6.478 2527 -1.698
se’ 0.240 agree £0.110 agree 0.031
6.360 -2.581 1.814
sel 0.198 se2 0.575 val 0.029
2.891 5.626 1.680
vaz 0.121 se? 0.522 585 0.046
-3.871 5.337 2.641

vad 0.052

1.855

se1l 0.558

5.178

R? Ajustado 0.079 R? Ajustado 0.073 R? Ajustado 0.116 R? Ajustado 0.127
N° Obs. 38313.000 N°Obs. 58485000  N°Obs. 40710000  N°QObs.  41753.000

Threshold para el Comercio Horizontal (a=30%)

1995 1996 1997 1998
ly3_30 Coef. ly3_30 Coef, fy3_30 Coef, Iyd_30 Coef.
_cons -0.307 _cons -0.435 _cons -0.159 _cons -0.020

-6.562 -3.824 -5,329 -1.634
seb 0.362 se? 0.568 sel 0.077 se? 0.048
B.691 5432 -2.385 3.610
gli 5.887 gli 5.029 gli 6.304 gli 5.428
40,711 45103 47723 42.410
gliz -4.469 gliz -3.691 ghi2 4,744 gli2 =3.149
-25.834 «27.520 -27.782 -18.739
se2 0.446 sel 0.632 Igdp 0073 se5 0.087
7.570 5.780 8.133 6.839
gdpd 0.275 se6 0.204 gdpd -0.326 gdpd -£.041
3417 2010 -7.114 -2.128
se? 0.274 sed 0.483 pci -0.020 sed 0,032
6.784 4.503 . 6,164 1.753
peid -0.226 pcid «0.285 peid 1.102
-2.123 -1.992 5417
i_ex -0.244 i_ex 0.170 seb +0.087
-2.529 -2.329 -7.381
sel 0.257 i_en .10 i_en 0.100
3.501 2.668 2.031
vad -0.080 agree 0.111 se2 -0.085
-2.032 -2.438 -3.346
sed 0.156 se3 0.564
3.065 4.468
vaz 0.116 seS 0.716
-3.450 6.842
va3 0.054
1.881
sel 0.587
5.098

R? Ajustado 0.095 R? Ajustado 0.086 RZ Ajustado 0.139 R? Ajustado 0.149
N"Obs. 38313000 N°Obs. 58485000 N*Obs. 40710000  N°Obs.  41753.000



Threshold para el Comercio Horizontal (a=40%)

1995 1996 1897 1993
ty3_40 Coef. ly3_d40 Coef. Iy3_40 Coef. ly3_40 Coef.
_oons 0.3 _cons 0.580 _cons -0.318 _cons -0,023

-6.841 -4.685 -8.065 -1.758
sed 0.186 seb 0.809 sed 0.060 se7 0.056
3.245 7.849 2.652 3777
gli 7.533 gli 6.575 gli 7.714 gli 7321
47,263 53.266 53.695 51.551
gli2 -5.714 ali2 -4.924 ah2 5,730 gli2 -4.492
-29.981 -33.168 -30.831 -24.094
sel 0.295 sed o.618 Igdp 0.088 se5 0.105

3.607 5.200 9.062 7.409
gdpd 0.324 se? 0.720 gdpd £0.392 gdpd £0.053

3.656 6.221 «7.766 -2.520

se? 0.319 se2 0.867 pci -0.022 sed 0.047

6.977 7.168 -6.156 233

peid -0.302 peid -0.300 peid 1.230
-2.574 -1.863 5.583
i_ex «0.298 i_ex 0261 sed 0.085
+2.804 -3.232 1.669
582 0.580 i_en 0.128 se5 0123
8.903 3.053 7.788
sed 0.224 agree -0.124 agree 0.036
1.942 -2.460 1,795
se5 0.448 sef 0.272 se? 0.088
9.400 2.418 5.342
va2 -0.151 sed 0.755
-4.030 5.399
va3 0111 vad 0.073
-2.440 2323
sel 0.832
6.527

R? Ajustado 0124 R Ajustado 0.1 R? Ajustado 0.172 R? Ajustado 0.1983
N® Qbs. 38313.000 N° QObs. 58485.000 N” Obs. 40710.000 N* Obs. 41753.000

Threshold para el Comercio Vertical Alta Calidad (a=15%)

. 1995 1996 1997 1898
e
Iy4_15 Coef. Iyd_15 Coef. Iyd_15 Coof. Iy4_15 Coef.
_tons -0.710 _cons -0.428 _cons -0.659 _cons -0.083
10848 -4.198 -16.961 -2.045
val 0.093 alj 0,344 va2 £0.051 va3 0.040
1745 4028 -2.965 2516
gli 15.284 gli 16.537 gli 15.952 gt 15.251
80.538 104301 03.208 89.957
gh2 -11.759 gli2 -12.576 gli2 -12.260 g2 -11.341
’ 51419 -65.016 -55.392 -51.233
lgdp 0140 tgdp 0.070 lgdp 0.202 lgdp 0.036
£6.559 3477 17.360 2819
ndpd 4212 gdpd £0.372 gdpd 0.854 ndpd -0.15%
-7.837 -3.433 -14.359 -2.632
pei £0.022 sed «0.366 pei =0.086 pei -0.013
-2911 «6.450 -13.452 -3.143
peid 2.446 se7 «0.352 peid 4,077 peid 0.655
5.431 g2 15.466G 2.677
sel 0278 seb5 -0.480 56 0.103 i_ex 0.241
2.890 -10.015 6776 2188
i_en 02 i_en -0.188 i_en 0.205 se5 -0.032
-2.571 -2.010 3.210 -1.796
seb 0269 agree 0176 se2 -0.148
§.730 -2.656 -5.061
val -0.242 se3 -0.282 sed -0.060
4,449 -2.511 -2.464
vaz2 0077 va2 0.093
-1.785 2.423
val 0,162
3.668
sel -0.239
«2.828
582 ~{.805
4213

R? Ajustado 0.275 R? Ajustado 0.303 R? Ajustado 0.361 R? Ajustado 0.352
N°QObs.  38313.000 N°Obs. 58485000 N°Obs. 40710000 N"Obs.  44753.000



Threshold para el Comercio Vertical Alta Calidad (a=25%)

1985 1896 1997 1998
ly4_25 Coef. tyd_25 Coef, iy4_25 Coef, Iyd_25 Coef.
_cons 0,724 _cons -0.385 _cons -0.624 _cons -0.051

-12.064 -3.811 -16.248 -1.214

va3 01N glj 0.345 vaz -0.042 se7 -0.044
2741 4.078 -2.461 -2.523

gli 14.558 ot 15.740 gli 14.929 gli 14.575
77.594 100.292 88.601 87.434

gli2 -11.165 gli2 -11.982 g2 -11.374 gz -11.001
-49.693 -£53.448 -52.198 -50.538

Igdp 0.139 Ilgdp 0.072 lgdp 0.186 lgdp 0.034

6.604 3.600 16.220 2.698

gdpd -1.245 gdpd 0,374 gdpd -0.769 gdpd -0.155
-8.188 -3.489 -13.471 -2.598
pei -0.026 sed -0.393 pei -0.062 poi 0013
-3.397 -6.890 -14.698 -3.037
peid 2,692 ses «.569 pcid 3.8M pcid 0.638
6.082 -12.002 14.916 2.650
sel 0.258 se? 0.411 sel 0.069 i_ex 0.226
2729 -9.082 1.669 2.087
i_en -0.210 i_en -0.224 i_en 0.211 se2 0.172
-2.588 -2.418 3.365 -5.993
5e6 0.321 agree -0.162 sef 0.114 seb -0.069
6.951 -2.447 7.456 ' -4.423
val 0,180 se3 0313 se4 0,092
-3.688 -2.820 -3.906
va2 0.090
2.379
va3l 0.154
3.538
sel -0.298
-3.548
se2 -0.855
-13.018

R? Ajustado 0.260 R? Ajustado 0267 R? Ajustado 0.341 R? Ajustado 0.332
N°Obs.  38313.000 N°Obs. 58485000  N°Qbs. 40710000 N°Obs.  41753.000

Threshold para el Comercio Vertical Alta Calidad (a=30%)

1995 1996 1997 1998
Iya_30 Coet. lya_30 Coef. Iy4_30 Coet. Iy4d_30 Coef.
_cons -0.736 _tons -0.378 _cons -0.602 _tons -0.045
12216 -3.767 -15.861 -1.080
sel 0.224 gl 0.332 sef 0.115 sed -0.100
2.382 3955 7.718 -4.253
ofi 14,167 ofi 15426 gti 14.501 ali 14.117
76.155 98.910 86.729 85,199
gliz -10.888 gliz -11.752 gz -11.092 gliz -10.654
-48.873 -62.622 -61.296 +459.244
lpdp 0,138 todp 9072 lpdp 0.180 lgdp 0.033
6.634 3.618 15.852 2.673
gdpd -1.259 gdpd -0.339 gdpd 0.766 pdpd -0.152
-8.348 -3.182 -13.189 -2.567
pei -0.026 se7 -0.4M pai -0.060 pai -0.012
-3.454 -9.597 -14.452 -2.857
poid 2,746 se5 -0.607 peid 3,781 peid 0.586
6.257 -12.668 14.682 2.450
seb 0.348 se4 -0,398 va2 -0.042 i_ex 0.195
7.606 -7 -2.506 1,809
i_en -0.206 I_en 0.222 i_en 0.187 se2 -0.166
-2.561 +2.409 3170 -5.878
vad 0.132 agree -0.160 ses -0.080
2.780 -2.439 -4.803
val -0.162 583 «0.330 se7 -0.050
-3.348 -2.087 -2.879
vaz 0.090
2.3681
val 0.150
3.473
sel -0.313
-3.755
se2 -0.888
-13.759

R? Ajustado 0.253 R Ajustado 0.262 R? Ajustada 0.330 R? Ajustado  0.321
N*Obs. 38313000 N°Obs. 58485000 N°Obs. 40710000 N°Obs.  41753.000
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Threshold para el Comercio Vertical Alta Calidad (a=40%)

1895 1996 14997 1938
lyd_40 Coef. tyd_40 Coef. yd_40 Coef. yd_40 Coef.
_cons 0.747 _tons 0,308 _cons -0.579 _cons £0.034
-12.109 3079 -15.469 -0.820
val 0.152 gl 0.327 seb 0.118 se5 -0.090
3.265 3.938 8075 -5.523
gli 1327 gli 14.669 gli 13,792 gli 13.050
72.592 96227 83,743 79980
gli2 10,171 gliz +11.149 gli2 «10.542 gliz 8775
-46.456 -60.149 -49.496 -46.056
Igdp 0.133 lgdp 0.067 lgdp ¢.170 lgdp 0.032
6.511 3418 15.234 2.608
qdpd -1.262 gdpd .316 gdpd Q.721 gdpd 0.123
-8.521 -3.003 -12.602 : 2130
pei 0026 sed 0.431 pei -0,058 poi -0.011
-3.597 «7.816 +14.103 -2.623
peid 2.845 se5 0.659 prid 3.656 peid 0.463
6.595 -14.146 14.412 1.929
seb 0.375 se7 0.472 va2 0.041 I_ex 0.192
8.350 -10.643 -2.465 1.796
i_en -0.190 i_en 0213 i_en 0.205 i_en 0.119
~2.402 -2.337 3.342 -1.915
sel 0.186 agree -0.184 se2 3,157
2.019 -2.829 -5.623
val <0.138 se3 -(.389 se¥ +0.046
-2.863 -3.564 -2.718
vaz 0.099 sed 0,107
2.650 4,648
vad 0.145
3.379
sel -0.383
-4 649
se2 -1.965
-14.972

R? Ajustaco 0.238 R? Ajustado 0.270 R? Ajustada 0.315 R2 Ajustado 0.299
N°Obs, 38313000  N°Obs. 58485000  N°Obs.  40710.000 N°Obs.  41753.000



Threshold para el Comercio con PANEL (a=25%)

Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fijo Efecto Fljo
Threshold de 25% Threshoid de 25% Threshotd de 25% Threshold de 25%
ly2_25 Coaof. ly3_25 Coef. Iyd_25 Coaf. ly5_25 Coef.
Canstanie TT85 Constane L1533 Tonstante 78T Consiante U552
-5.482 £.472 -23.091 31113
G&L (pais) 0.048 GaL {pais} 0.050 G&L {pals) 0.253 GEL (pais) 0,301
1.447 2.120 7.687 9840
GaL (producto) 15.574 G&L (producto) 4.584 GAL (procucto) 14.898 GAL (produicto) 20.470
178.686 75329 173.864 386.156
GAL {producio)2 11.895 GAL {producto)2 -3.380 GAL {producto)2 -11.382 GE&L {producte)2 23377
-113.965 -46.003 -110.078 -245.339
lgdp £.002 lgdp 0.034 ladp 0.428 Igdp 0127
-0.161 4.697 12.622 13518
gdpd £0.048 gdpd £0.180 gdpd 0,650 gdpd o707
-0.925 -4.941 -12.614 -14.627
pei 0.020 pei 0.000 pei 0.016 pei 0.004
5776 0.028 -4.734 1.244
peid 1113 peid 0.065 peid 1242 peid 0129
5517 0.460 6.265 0.705
iex 0.586 i_ex -0.285 i_ex 0.028 iex -0.558
9511 -6.625 0.455 -10.013
i_en -0.254 i_en 0117 i_en 0.356 i_en -0.610
-71.060 -4 667 -10.070 -18.715
agree 0.053 agree 0.015 agree 0.155 agree o208
2965 1.180 8.817 12.842
R¥whitin 0307 RZwhitin 0.077 R*whilin 0.294 R whitin 0673
N° Obs 179261 N* Obs 179261 N® Obs 178261 N°® Obs 1792681
Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio
Threshold de 25% Threshold de 255 Threshold de 25% Threshold de 25%
1y2_25 . 1y3_25 Cost. 1y4_25 Coef. Iy5_25 Coef.
Canslante 7 Constame BIX Tonstante 0,737 Constante 057
-2.729 -6.044 -8.525 -13.825
GEL {pais) -0.021 G&L (pa’s) 0053 GEL {pais) 0.272 G&L (pais) 0.252
-0.647 2.378 8.403 8651
. GEL {producto) 15378 G8L (producto) 4.559 G&L (producto} 14.912 GaL (preducto) 30.293
180.754 78.642 177.968 402 685
GE&L {producto)2 “11.814 GEL (producta)2 .33 G&L {producto)2 -11.323 G&L (preducto)2 -23.138
-112.396 -46.615 -109.433 -248.945
lgdp 0,005 Igdp 0.024 lgdp 0.435 lgdp 0.131
-0.482 3.540 14.005 15072
gdpd 0.043 gdpdt £.118 gdpd £0.745 gdpd £0.704
0859 -3.400 -15.080 -15.847
pei 0.015 poi 0.002 pei £.016 pei -0.004
4676 0.964 -4.912 -0.181
peid 1.002 peid 0.25¢ peid 1.444 peid 0.447
-5.317 -2.018 7.776 2.686
i_ex <0.568 i_ex -0.258 iex -0.020 iex -0.588
-9.944 -6.640 -0.5613 -11.849
i_en -0.252 ien 0.113 i_en -0.330 ien <0.581
-7.604 -4.987 -10.115 -16.854
agree 0.060 agree 0.008 agree 0.162 agree 0.222
3.645 0.831 5.854 15.226
val 0,108 val 0.023 vail -0.037 vat 0.071
4.767 1.480 -1.662 3.656
va2 0.067 vaz2 <0.021 va2 0.008 va2 0.073
3.674 . -1.702 0.3562 4.538
va3 0.049 val 0.013 va3d 0.078 va3d 0.128
2.387 0.643 3814 7.080
sel 0143 sel 0.240 sel 0,088 sel 0.081
1.883 4.480 -1.432 0.871
se2 0.345 s5e2 0.301 se2 0.367 se2 0022
4.580 5873 -4 800 0.338
se3 0.350 sed 0.243 sed -0.166 sed 0.180
4.071 4.143 -1.83 2.368
se4d 0183 sed 0.214 sed 0.214 sed -0.032
2485 4273 -2.631 -0.500
se5 0.059 se5 0.233 se5 -0.255 ses -0.1%6
0.820 £.614 -3.571 -3.068
seb -0.105 seb 0.087 sef 0.036 sef -0.070
-1.498 1.818 0.520 -1.130
se? 0.221 se? 0.274 sal 0.195 se? 0.027
3.082 5.601 2717 0.417
R whitin 0.307 R whitin 0.077 RZwhitin 0.264 R?whitin 0.873
N*® Obs 178261 N° Obs 179261 N* Obs 176261 N" Cbs 178261
8




Threshold para el Comercio con PANEL (a=40%)

Efacto Aleatorio Efacte Aleatorio Efecto Aleatorio Efecto Aleatorio
Threshold de 40% Thresheld de 40% Threshold de 40% Threshold de 40%

Iy2_40 Coef. Iy3_d0 Codf, tya_40 Coaf. IyS_40 Coef.

Consfante T Corstante RIX-CS| Constante 500 Constante THIT
-1.788 -7.056 -9.020 -11.371

GBL {pals} L2043 GAL {pals) 0.063 G&L (pals} 0.254 G&i. {pals) 0.243

0.405 2.362 8.014 7.856

GBL {producio} 14.218 GRL (producto) 6.877 GEL (producto) 13.753 GAL {producto} 27.976
170.360 108,529 167.730 350,460

GAL {producto)2 -10.857 GAL (procucto}2 -5.088 GAL (producto]? -10.430 GAL {producto)2 -21.388
-106.272 50202 -103.048 -216.867

lgdp 0014 Igdp 0.037 1gdp 0.130 Igdp 0417
-1.431 4.732 13.786 12.720

gdpd 0.080 gdpd £0.175 gdpd 4719 gdpd £0.645
1.620 -4.339 -14.841 -13.685

pei 0.017 poi 0.002 pi £2.017 pei £.001

5,256 0.902 -5.578 0.244

peid -1.074 peid -0.338 peid 1.568 poig 0.525

-6.815 -2.218 8723 2.968

i_ex -0.473 iex -0.415 i_ex 0.034 i_ex 0.441

B8.449 -8.048 0.623 -8.235

i_en -0.22¢ ien -0.157 ien -0.309 ien -0.537
-7.045 -5.812 -6.652 -17.266

agree 0.083 agree 0.005 agree 0.164 agree 0227

3.882 0.339 10.282 14.661

val 0.104 vail -0.001 val £.010 val 0.095

4.693 +0.038 -0.458 4.458

va2 0073 vaz -0.041 vaz 0.021 vaz 0.093

4076 -2.778 1.148 5.422

va3 0.048 va3 0.008 val 0.085 val 0136

23493 0.361 4.188 7.047

sel 0.089 sel 0.374 sel 0183 sel £0.073

1.149 5.002 -2.102 -0.883

se2 0.248 se2 0.458 se2 0.423 se2 0178

3345 7.545 -5.656 -2.519

sed 0.278 se3 0.338 se3 0187 sed 0.084

3.302 4.896 -2.189 1.045

sed 0129 se4 0.209 sed 0.244 sed 0.118

1.789 5.065 -3.372 -1.707

sed 0.02¢ seb 0474 se5 0.308 5e5 0.338

-0.407 8.230 -4.359 -5.024

sef 0.12¢ seb 0111 sef 0.037 sef -0.094

+1.871 1.969 £.536 -1.431

se? 0.180 se? 0.2689 se7 0.227 se7? -0.068

2.266 6.3 -3.205 -1.016

R whitin 0.281 REwhitin 0.121 REwhitin 0.271 R2 whitin ¢.609
N® Obs 179261 - N° Obs 179261 N" Obs 179261 N* Qbs 179261
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Flujo de Comercio Total.

Efecto Aleatorio Efecto Fijo
Glosa Coef. Glosa Coef.
Constante 7.538 Constante 9.752
28.103 339.071
G&L (pais) -0.863 G&L {pais) -0.873
-30.370 -30.651
G&L (producto) -2.719 G&L (producto) -2.839
-36.756 -38.275
G&L (producto)? 1.628 G&L (producto)* 1.735
18.206 19.372
In{GDP) 0.004 In{(GDP) 0.008
0.480 0.923
GDPD 2.525 GDPD 2.547
56.894 57.197
PCI 0.024 PCI 0.024
8.385 8.091
PCID -3.637 PCID -3.610
-21.274 -21.024
Inv. Extranjera Directa 1.699 Inv. Extranjera Directa 1.684
32.595 32,133
Inv. en el Extranjero 1.483 Inv. en el Extranjero 1.506
48.644 4911
Acuerdo -0.165 Acuerdo -0.178
-10.911 -11.644
M. P. Basicas 0.398
4.803
M. P. Elaboradas 0.318
4.465 Estadistico ¥* 711.680
Bns. de Capital 1.056
11.758
Agricultura 1129
3.916
Forestal 1.901
6.623
Pesca 1.534
4.625
Mineria 1.590
5.827
Alimentos 1.186
4.431
Equipos 1.159
4.423
Quimicas 1.714
6.371
R? within 0.089 R? within 0.089
N° Obs 179261 N° Obs 179261

NOTAS: En negrita se presenta el valor estimado del pardmetro {GLS para el caso de la estimacién
por efecto aleatorio y OLS para el efecto fijo). Debajo de la estimacién de efecto fijo el t
estadistico, z (normal) para la estimacion GLS.
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APENDICE N° 4: Exportaciones e Importaciones, en categoria Sistema Arancelario

r
(por capitulo)
1995 199%6 1997 1993

INDICE ARANCELARIO M X M X M X M X

ANIMALES VIVOS Y PRODUCTOS DEL REINC ANIMAL 324,041 889,887.5 136, 7006 B69,6855 2242356 1022, 787.7 20,6447 1,097,594
Animales Vivos 5691.5 208228 19156 83794 52003 74382 4,216.1 14,5292
(Carnes y despojos comestibles 188,751.4 15,807.6 81,2463 16,4014 1891949 394178 172,687 8 47437
Pescados, Crustdceos y otros invertebrados acudticos 67,415.5 815,437.7 53,2144 B828,3524 6,996.2 951,867.1 39293 1,011,872.0,
Leche y productos licteos; huevos de ave; miel natural; etc. 53,0483 32,1633 11,789.2 11,379.2] 13,6406 16,350.0 27,838.8 17,335.6,
Otros productos de arigen animal 9,147.4 56561 8,535.1 5173.2) 96136 77145 11,9528 6,420.4
PRODUCTOS DEL REINO VEGETAL 2578549 1.041,739.3 471,878.2 1,202,634.1 2948494 1,116,428.9 3,258 1,231,763.7|
Plantas Vivas y productos de la floricultura 897.5 43859 3,689.7 7,549.2 15138 5819.9 1,984.6 6,954.2§
Legumbres y Hortalizas, plantas, raices y tubércules. W77 82,0733 39,803.0 70,1458 14,259.2 66,986.7) 15,8841 79,068.5
Fruots comestibles, cortezas de agrios o de melones. 3.908.0 760,796.3 48199 8974934 23253 810,949.0 4,518.5 8553646
Café, té, yerba mate y especias. 76 14,9408 40,746.4 13,1611 27,6843 21,165.6] 29,6123 21,301.6)
Cereales, 1763233 24,9958 37505 37,527.7| 07,0309 50,383.8 00,5683 80,664.7|
Productos de la moliner(a, 3,508.7 10,095.8 7,706.3 6,853.3 4,731.3 3,005.5 100125 6,098.7]
[Semillas y frutos oleaginosos, 11,6185 104,403.7 19,8319 nea 20,5274 1HKB8 30,5271 136,045.5
Gomas, resinas y demds jugos y extractos vegetales. 5.246.7 38,0608 11,2823 473158 71167 47,621.04 78025 42,086.8
Materiales trenzables y demas praductes de origen vegeta). 1869 1.986.8 2393 5496.7) 2599 54975 3t5.9 4,179.1
GRASASY ACEITES ANIMALES ¥ VEGETALES 114,804.5 57.081.9 1319415 54,169.8, 123, 7664 21,2801 164,501.5 3,979.2
Grasas y Aceites Animales y Vegetales 114.804.5 57.081.9 1319415 54,3698/ 123,766.4 21,2801 164,501.5 3,979.2
PRODUCTOS DE LAS INDUSTRIAS ALIMENTARIAS 2294355 10573759 60194 1,204,9620 333483 1,220426.4 3728752 1,111,370.1
Preparaciones de came, pescados o moluscos 2405.1 131,886.7 8,058.2 143,730 8,054.4 172,133.4 80269 143,765.7
Azicares y articulos de confiteria. 72,813.1 13,948.7 35,9627 12848.0 62,618.8 9,447.3 64,349.7 11,189,2]
[Cacao y sus preparaciones 13.373.1 20.582.0 33,2532 9595.7 26,8451 B654.6 28,8255 9,793.5
Preparaciones a base de cereales 2.670.7 190921 20,531.5 20,829.2 19,359.6 21,531.2 11,616.9 14,824.5
Preparaciones de legumbres u hortalizas 22,048.8 224,284 4| 36,116.2 255,124.5 20,9801 195,846.2 29,961.4 153,251.2
Preparaciones alimenticias diversas 35,239.5 28114.5 43,093.9 575121 37,1846 36470.3 44,577.2 41,778.3|
Bebidas, liquidos alcohdlicos y vinagre 39,160.5 145.649.0) 32,0434 245,534.7 40,7364 360,507 8 41,671.0 467,677.0
Residuos y desperdicios de las industrias alimentarias 29,586.8 4603441 126,7350 412,278.8| 93,241.3 404,591.2 121,335.7 258,400.7|
[ Tabacos y suced del tabaco elaborad 41338 13,474.4 10,2253 16,908.5 4,327.9 11,244 4] 12,011.0 10,690.0
PRODUCTOS MINERALES 793,057.3 1.617,1240 999,027,1 1,888411.0 1,090,851.5 2,045,350.2 968,627.6 1,527,812.8)
Sal; azufre; tierras y piedras; yesos, cales y cementos 38935 15584.1 53,086.5 37583.5 64,5622 30,9628 48,390.1 23,694.6
Minerales escorias y cenizas 103,168.1 1514950 381353  1,783,080.0 42,2782 1,988,031.0 37,119.3 1,464,480.0
[Combustibles minerales, aceites minerales, ceras minerales. 657.995.7 86,580.9 H7.805.3 62,4475 9840111 26,356.3; 883,118.2 39,638.3
PRODUCTOS DE LAS INDS. QUIMICAS 938,092.7 495,668.4 1.493,241.8 549,373.2|  1,347,4558 6323377  1311,186.9 596,957.7,
Productos quimicos inorganicos 168,89.2 189,155.8 98,269.6 216,767.2 146,4833 272,035.7: 134,486.8 316,778.8
Productos quimicos organicas 287,336 143,620.4 200,560.6 121,759.7 223,0754 16,3387 2022861 145,473.3
Productos farmacéuticos. 41,6759 6,936.5 1789913 10,938.7 142,0190 74140 1602311 4,527 8|
Abonos 59.717.8 97,708.9 1897583 80,895.2 1157187 84.057.5 135.005.4 54,643.3
Extractos curtientes o tintéreos $6,083.9 6,218.4 2522163 10,429.2 197,192 74322 159.654.9 5.449.5
Aceites esenciales y resinoides 109,648.3 18,507.6 74,658.5 26,390.2 106,796.5 14,8900 1178399 14,145.4]
Jabones, preparaciones para limpieza, ceras, etc. 41,3633 5479.7 53,704.3 10,1361 61,6191 63241 63.889.1 3,332.9
Materias albumindideas. 11,085.7 1,089.1 46.760.1 10,929.1 31,349.6 3,267.2 326617 3,804 4
Pélvoras y explosivos; cerillas; matetias inflamables; etc. 2,2881 4,176.8 32144 4773 28014 3,720:2 22034 4,917.4)
Preductos Fotegrafices o cinematogrdficas 89,921.4 6,758.0 45461.5 17,504.1 735172 1,116.8 69,4120 1,304.9)
Productos diversos de lasindsutrias quimicas 90,126.0 15017.2 355,646.1 40,146.4 246,951.5 15,7411 2335156 12,579.6)
MATERIAS PLASTICAS, CAUCHO. 688,867.4 133,789.3 760,769.6 123,17.2 842,658 70,803.7| 783,586.3 £0,710.2]
Materias Plasticas y manufacturas de estas materias 592,874.4 110.882.9 4273185 88,403.0 592,2002 43,5704 534,366.8 54,2729
Caucho y manufacturas de caucho 95,993.0 22,9064 3334511 353121 2504580 27,233.3 249,219.5 26,437 4
FIELES CUERQOS, PELETERIA 53,8202 17,207.0 32,6725 12,3247 48,0469 20,1015 40,570.7 13,1964
Pieles {excepto peleterla) y cueros 34,2715 10,557.7 15,5043 7,921.3 24,961.2 16,4891 18,383.2 11,113.5
Manufacturas de cuero 24.919.6 3,869.0 16,227.2 1,696.6 19,6668 w91 21,0599 677.5)
Peleterta y confecciones de peleterfa. 629.1 2780.3 541.0 2,706.8 34189 2,681.3 1,127.6 1,405.4
MADERA, CARBON VEGETAL, CORCHO, CESTERIA. 18,663.0 74,3412 70.773.5 699,453.6 59,6543 08,1629 65,2012 581,029.3]
Madera, carb6n vegetal y manufacturas de madera 17.362.6 744,166.8 41,6098 £99,192.4 34,8194 8080693 37,5793 580,542.8
Corcho y sus manufacturas 1,100.7 112.9 28,8766 207.5 24,4311 57.9 27,3849 4514
Manufacturas de esparteria o de cesteria. 197 615 287.1 53.7 403.5 5.8 171 34.9]
PASTA DE MADERA, PAPEL. 504,280.7 1,506,736.1 535,044.0 824,408.9 4398489 708.151.2 436,1203 674,138.3
Pasta de madera ¢ de otras materias fibrosas. 66,945.4 941,386.5 1087076 549.711.5 14,6254 495,2749 50259 476,293 .8
Papel y cartén manufacturas de pasta de celulesa. 405,369.7 441,826.5 3154626 126,340.4 361,21456 95,340.8 350,3163 90,728.7)
productos editoriales. 31,4656 123,5431 1108738 148,357.0 74,008.7 117,535.5) 80,778.2 107,116.2




MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
Seda

Lana y pela fino u ordinarie

Algodon

Las demds Fibras textiles vegetales

Filamentes sintétices o artificiales

Fibras sintéticas o artificiales déiscontimias

Guala, fieliro y telas sin tejer; cordeles, cuerdas
Alfombras

[Tejidos especiales; encajes; tapiceriajpasamaneria
[Tefidos impregnados, recubiertos, revestidos
[Tejfidas de punte

Prendas y complementos de vestir, de punto
Prendas y complementos de vestir, excepto

Los demads articulos textiles confeccionados
CALZADO, SOMBREREREA, PARAGUAS
Calzaso, palainas, botines y articulos andlogos
Articulos de sombrerer(a y sus partes

Paraguas, sombrillas, quitasoles, latigos, bastones.
Plumas y plumon preparados y articulos de plumas
MANUFACTURAS DE PIEDRA, CERAMICOS, VIDRIOS
Manufacturas de piedra, yeso, cemento, amianto, mica
Productos cerdmicos

Vidrio y manufacturas de vidrio

PERLAS FINAS O CULTIVADAS, MONEDAS
Perlas Finas o Cultivadas; monedas .
METALES COMUNES Y SUS MANUFACTURAS
Fundicién, hierro y acero

Manufacturas de fundicién, de hierro o de acero
Cobre y manufacturas de cobre

Niquel y manufacturas de niquel

Aluminio y manufacturas de aluminio

Plomo y manufacturas de plomo

Cinc y manufacturas de cinc

Estafio y manufacturas de estafio

Los demds metales comunes y sus manufachuras
Herramientas y uitiles, cubiertos de mesa y cuchillos.
Maufacturas diversas de metales comunes
MAQUINASY APARATOS ELECTRICOS
Reactores nucleares, méquinas, calderas, partes
Méquinas, aparates y material eléctrico y sus partes
MATERIAL DE TRANSPORTE

Vehiculos y material para vias férreas.

Vehiculos automadviles, tractores, ciclos

Navegacion aérea o espacial

MNavegacidn maritima o fluvial

INSTRUMENTOS Y APARATOS DE OPTICA
Instrumentos y aparatos de dplica, fotografia o cine.
Relojeria

Instrumentos de misica

ARMAS Y MUNICIONES

ATmas y municiones y sus partes y accesorios
MERCANCLIAS ¥ PRODUCTOS DIVERSOS
Muebles; Anuncios, letreros, luminosos

Juguetes, juegos y articulos para recreo o para deporte
Manufacturas diversas

Objetos de arte.

NQO ESPECIFICADAS

No especificadas

603,889.9 301,694.7, 586,746.4 182.6574

4920 00 5423 00
30.894.9 26,5165, 439165 18,4445
1239899 91,7240 93,8954 14,925.9)
36488 16094 L2047 1,403.5
78,9341 19,8320 65.304.7 23,406.0
1219192 23,111.2 60,380.3 19,236.0
43,1197 181238 513396 2971.7
70532 155.1 421176 1.640.0
57130 98264 14,1513 6.399.7
48,2727 2125.0 41,2909 73524
10,566.9 20,7125 126090 48207
479876 19.860.4 53,1737 28,597.4
28,5629 39,6003 61.864.5 48,6321
52,7253 27,4982 43,9459 18276
29.819.5 40,805.8 1055090 22,9602
24,2979 39,9258 93,798 4 21,356.2
27573 189.5 4.166.3 209.2)
1.863.2 603.4 867.6 13172
9211 87.1 676.6 775
158,528.4 21611 6 157,530.3 34,3424
30.916.6 48916 335495 51493
81,3402 13,3924 38,3105 26,066.4
46,071.7 33274 85.670.3 23,1264
4034.2 456,202.3 11,2753 358,053.4
4,03.2 456,202.3 11,2753 358,052.4
591,186 1,743,978 6| 1,156,248.4 3,555,960.5
278,654.5 17.376.5) 339.006.5 64,558.0)
139,3028 41,4506 411,2425 105,077.7]
8,905.9 1,662,939.0 10.379.8 3,326,120
28737 26.2 951.2 120
724401 96984 222.737.5 31,262.7]
501.% 7606 993.2 1,987.6
24368 5.0 17925 439.0|
4575 199 32419 0.1
581.2 08 29135 5.748.1
61,1292 6,385.0 88,8275 81711
23,8320 14,8168 74,1624 124921

3.585,269.7 170,9320) 4.358,861.0 497,425.0
26102720 119,003.1 3,014,426.0 258,056.2

9749977 51,9289 1,544,435.0 1593688
1,%47.557.9 488,064.2 2,191,699.9 1335742
17.7229 1698 1133391 13996
18151930 476,786.6| 1,998,018.0 10,6922
68%.9 24257 29,6554 12.608.2
107,75t.1 8,682.2 50,687.4 88743
291,387.3 190156 36,1131 26,4624
2620918 17,0513, 3294289 23,3489
251782 5975 98210 26856
4,114.3 1.366.3 6.863.2 428,01
15708 2700, 70343 24341
1,570.8 2700 70343 24341
177,088.0 68,7593 2341252 3310505
70,164.5 47,7041 96,4529 307.754.4
47,0549 12,9063 78,6834 16,2728
58,933.6 B.0252 55,060.6 6426.3
5.1 1187 39193 7.0
79,1786 40,9854 1824133 106439.7
179,1786 40,9854, 1824133 106439.7
00 00 00 0.0

[TOTAL

11,498,1716 109132906 14,541,5825  12,500,500.0]

4,0426
1,506.0

183.004.5
43357
716705
66,0062

B,3524
B,35L8

994,191.2

306,863.3

3570632
11,670.6

3,225.4
166,813.1
7644
1,7515
4,788.5

190,675.3
1906753

14,555,908.0

1327360
0.0
24,024.0
13,4025
2,7106
14,850.4|
20,7080
34350
250.7]
5,735.3
1,238.4
6,410.3
14,2931
21.509.6|
4473.0)
15,135.7]
14,634.9)
2044/
253.0]
134
20,3559
51469
8,948.6|
6,260.4/
501,722.1
501,721
4,/630,258.8
44,684.8
58,997.6
4,494,284.0]

196.0
16,044.9
1,451.0
1273

0.0
6,326.6
3,530.0
4,616.8
172,309.6,
119,121.5
53,183.1
134,657.7
363.6
120,914.5
9,631.5
3,748.2
5.568.1
50160
301.2)
250.9)
358.6
358.6]
66,4972
55.078.7]
70029
4,192
223.4;
72,046.0
72,046.0
0.0
134174964

514,066.3
639.2
16,3352
79,1793
2,1383

56,3223
36,6525
30,7705
104740
47,946.2

97754
60,8279
60,029.7
42,7706
778882

31839
1,594.5
707.2
1709754
434274

13.887.614.2

107,5139
4082}
20,7596
3.813.5
2,125.6
12,0842
13,356.9
4,559.61
1,960.7]

148,040 4]
18,587.1
2,942.6
4,761.24
4,414.6]
212.2
134.4]

11,867,543,7|

X: Monto de Exportaciones {miles de délares corrientes)
M: Monto de [mportaciones {miles de délares corrientes)
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