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CURSO : Integracion Econdmica Internacional
CODIGO : AN8O

CICLO : 202201

CUERPO ACADEMICO - AzabacheMoran, CarlosAlberto

Barrueta Pinto, Mark Christhian
LlosaMorales, Jorge Enrique

M oscoso Cuaresma, Julio Ricardo
Oyarse Cruz, Javier Gustavo
Salvatierra Manchego, Victor Hugo
Vega Centeno Gamarra, Jose Emilio

CREDITOS : 3

SEMANAS : 16

HORAS : 3 H (Teoria) Semana

AREA O CARRERA : Administracion y Negocios Internacionales

[1.MISION Y VISION DE LA UPC

Misién: Formar lideres integros e innovadores con vision global para que transformen el Perd.

Visién: Ser lider en la educacion superior por su excelencia académicay su capacidad de innovacién.

[11. INTRODUCCION

Descripcion:

Curso de especiaidad en la carrera de Administracion y Negocios Internacionales, de caracter tedrico dirigido a
los estudiantes del 7mo ciclo, que busca desarrollar la competencia general de Ciudadania'y competencia
especifica de Formulacion de Proyectos Internacionales.

Los acuerdos comerciales son € instrumento primordial paralainsercion de un pais en la economiamundial, de
ali laimportancia de que el profesional en negocios internacional es compare cuidadosamente los beneficios y
la problemética actual de la integracion regional.

A través del curso de Integracion Econdmica Internacional, se promueve €l andlisis critico de los alumnos,
permitiéndoles contrastar participativamente los diferentes esquemas de integracion regional vigentes, tales
como la Unién Europea, ALADI y la Comunidad Andina, asi como los beneficios y retos de los Tratados de
Libre Comercio (TLC) que ha suscrito el Per(, y la agenda comercial pendiente de negociacion.

Propdsito:

La asignatura tiene como proposito ofrecer a los estudiantes herramientas que les permitan comprender los
fundamentos tedricos en los que se basan los diversos esquemas de integracion a los que el Perl pertenece y
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analizar los mecanismos que se derivan de los acuerdos comerciales, asi como sus implicaciones. Ademas,
realizaran aplicaciones de las herramientas adquiridas en situaciones comerciales concretas identificando, de
manera creativa y asertiva, las oportunidades que surgen de los acuerdos comerciales en los negocios
internacionales.

IV.LOGRO (S) DEL CURSO

Al finalizar el curso, los estudiantes elaboran en equipo un paper sobre alguna de las teméticas abordadas en
clase. Se solicitala busgueda de evidencia tedrica, cientifica, practicay la capacidad innovadora para analizar
un tema novedoso vinculado al contexto actual de la integracién econémicay comercial del Per( con sus
aliados estratégicos, debiendo incluir paraello un andlisis cuantitativo y cualitativo l6gico y bibliogréfico a base
de articulos de investigacion extraidos -preferentemente- de Scopusy Web of Science.

El curso desarrolla la competencia general de Ciudadania y la especifica de Formulacién de Proyectos
Internacionales:

Ciudadana (Nivel de logro 2): Capacidad para evaluar el sentido ético de las acciones y decisiones en su
relacion con la convivencia humana en sociedades pluralesy el respeto de los derechos y deberes ciudadanos.

Formulacién de proyectos internacionales (Nivel de logro 2): Capacidad para organizar, planificar, decidir y
controlar actividades, aplicando métodos analiticos cuantitativos y cualitativos con el fin de de gecutar las
alternativas de inversion seleccionadas.

V. UNIDADES DE APRENDIZAJE

UNIDAD N¢: 1 Teoriadelalntegracion Econémica

LOGRO
Competencia: Ciudadania.

Logro de laUnidad: Al finalizar la unidad 1, alumno identifica conscientemente |os elementos tedricos elemental es de
laintegracion econdémica regional, asimismo, lo que le permite contrastar cuidadosamente los distintos niveles de los
esquemas de integracion: zona de libre comercio, unién aduaneray union econémica.

TEMARIO
Semana 1: Teoriade la Integracién Econdmica:
- Teorias de la Economia Poalitica Internacional .
- Perspectivas del Comercio Internacional: Teoria Liberal del Comercio.
- Ventajas Competitivas: la produccion local y la produccion global: cadenas de valor regionalesy globales
- Creacion y Desviacion del Comercio: medidas arancelariasy no arancelarias.
- ¢Qué entendemos por integracién econdémica?
- Fases del Proceso de Integracion
- Explicacion sobre la elaboracion del trabajo final - paper

Bibliografia:

- BID (2017). ¢Qué son los acuerdos comerciales y cual es su importancia? En: Nuevas Tendencias en los Tratados
Comerciales en Ameérica Latina. Washington D.C. Médulo 1.

- FRAMBES-BUXEDA, Aline. (1993) Teorias sobre la integracion aplicables a la unificacion de los paises
latinoamericanos. En: Politica'y Cultura, nim. 2, primavera, pp. 269-306. Universidad Autonoma Metropolitana




Unidad Xochimilco. Distrito Federal, México. Disponible en:

http://www.redalyc.org/pdf/267/2670021 1. pdf

- GONZALEZ BLANCO, Raquel (2011). Diferentes Teorias del Comercio Internacional. Tendencias y Nuevos
Desarrollos de la Teoria Econémica del ICE. Enero - febrero 2011. N.° 858 pp. 103-117. Disponible en:
http://www.redalyc.org/articul 0.0a? d=26700211

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 1

UNIDAD N©: 2 El Sistema Multilateral del Comercio- OMC

LOGRO
Competencia: Ciudadania.

Logro de la Unidad: Al finalizar la unidad 2, alumno identifica concienzudamente los principios fundamentales y
principales Acuerdos de laOMC, en particular € principio de no discriminacién e identifica los desafios de |os nuevos
temas de la agenda comercial dela OMC post Ronda de Doha.

TEMARIO
Semana 2: El Sistema Multilateral del Comercio - OMC

- ¢Qué es el Sistema Multilateral del Comercio? Del GATT alaOMC.

- Organizacion. Principios fundamentales de la OMC: No discriminacién: Trato Nacional y Nacion Mas Favorecida -
Acuerdos Regionales.

- Nuevos temas de la agenda comercial de la OMC post Ronda de Doha: Bali, Nairobi y Buenos Aires. Acuerdo de
Facilitacion del Comercio, compras publicas, agricultura en los PMA, servicios y PYMES. Desafios en su
implementacién

- Resolucion de casos précticos.

Bibliografia
- ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO. Informe Anual 2017. Pag 2-43
- ORGANIZACION MUNDIAL DEL COMERCIO. Acuerdos Comerciales Regionalesy laOMC. Pags. 8-42

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana 2

UNIDAD Ne: 3 Estrategias exportadora del Peru paralaintegracién al mundo

LOGRO
Competencia: Ciudadania.

Logro de la Unidad: El alumno analiza el proceso de apertura comercial del Peréi a mundo, identifica con asertividad
los distintos planes que conforman el Plan Estratégico Nacional Exportador 2015 - 2025 con miras a lograr la
internacionalizacion de la empresa peruanay su relacion con la estrategia del pais paraingresar ala OCDE.

TEMARIO
Semana 3: Estrategias exportadora del Perti paralaintegracion a mundo

- El proceso de apertura comercial peruano.
- El Plan Estratégico Nacional Exportador 2015 - 2025




- El Plan Bicentenario - PCM.
- El Plan de Diversificacion Nacional - Produce.
- Retos del Pert através del comercio como medio paralainsercion en cadenas productivas regionalesy globales

Bibliografia:
- USTR: Agenda de Politica Comercial del Presidente Joe Biden (EEUU)
- MINCETUR (2015) Plan Estratégico Nacional Exportador 2015-2025.

Semana 4: Modernizacion de la Gestién Pablica:
- Laestrategiadel Perti paraingresar ala OCDE.
- LaPoliticaNacional de Modernizacion de la Gestién Publicaa 2021 - PCM

Evidencia de aprendizaje (CL):
Control de Lectura

Bibliografia

- Secretaria de Gestion Publica (SGP) de la Presidencia del Consejo de Ministros (PCM). Modernizacién de la Gestion
Pablicaal 2021. En: http://sgp.pcm.gob.pe/web/images/documentos/Cartilla_Modernizacion.pdf

- OCDE (2016) Estudio multidimensional del Perd. Volumen 2. Andlisis detallado y recomendaciones.
http://www.oecd.org/dev/americass RESUMEN_EJECUTIVO_MDCR_Peru.pdf

HORA(S) / SEMANA(S)
Semana3y 4

UNIDAD Ne: 4 Agenda de Negociaciones Comer ciales | nter nacionales

LOGRO
Competencia: Ciudadania.

Logro de laUnidad: Al finalizar la Unidad 4, el alumno analiza con rigurosidad los distintos acuerdos comerciaes de
los que el Per( es parte 0 que se encuentra negociando, y sus particularidades, identificando las principales
oportunidades de negocio y retos de |os referidos acuerdos a través de la exposicién de dichos acuerdos.

TEMARIO
Semana 5: Aladi y las Reglas de Origen
- El proceso de integracion en América Latina: Asociacion Latinoamericana de Integracion ALADI.
- Lasreglasde origen

Evidencia de aprendizaje:

- Lectura: Ytokazu, Gustavo. Integracion de Economias Regionales: perspectivas regionales con relacion alaAL.
- MESIAS, Luis. Lasreglas de origen

- MINCETUR. Guia paralaemisién de certificados de origen. (2010)

Semana 6: I ntegracion peruana en Latinoamérica
- Comunidad Andina- CAN

- ACEs de Perti con Chiley México.

- Alianza del Pacifico.

Bibliografia:
- KUNDMULLER, Franz y otro. Estrategias para la agenda econémico-social de la Comunidad Andina. Capitulo 3: El
comercio en el nuevo regionalismo. Capitulo 4: La evolucién de la inversion, la problematica en infraestructura y




desarrollo. Comision Andina de Juristas. Pag. 133 a 184

Semana 7: Primera Préctica Calificada: Debate sobre "L os efectos del conflicto de Ucraniaen € Sistema Multilateral
de Comercio"”.

Préctica Calificada 1 (PC1) (Debate). Desempefio de roles.

Semana 8: Examen parcial

Material de sesionesy las lecturas obligatorias del PENX (Mincetur) y Reglas de Origen (Mesias) y documentos
académicos entregados por |os profesores del curso através del aulavirtual.

HORA(S) / SEMANA(S)
Semanas5, 6,7y 8

UNIDAD N¢: 5 Agenda de Negociaciones Comer ciales I nter nacionales

LOGRO
Competencia: Ciudadaniay la especifica de Formulacion de Proyectos Internacional es.

Logro de laUnidad: Al finalizar laUnidad 4, el alumno analiza con rigurosidad |os distintos acuerdos comerciales de
los que el Perli es parte 0 que se encuentra negociando, y sus particularidades, identificando las principales
oportunidades de negocio y retos de |os referidos acuerdos.

TEMARIO
Semana 09: El Acuerdo de Promocion Comercial con EE.UU. y el marco de integracion del Pert en la Alianza del
Pacifico.

- Alianza del Pacifico.
- El Acuerdo de Promocién Comercia con EE.UU.

Bibliografia

- Camacho, E., Cieza, C., Julio-Rospigliosi, V., Castillo, J. y Moscoso, J. (2021). La Alianza del Pacifico: un enfoque
delas etapas en laintegracion internaciona y las bases de su constitucion. Integracion Econémica. Estrategias peruanas
paralalnternacionalizacién. Editorial UPC. Disponible en:

https://libreriaeditorial .upc.edu.pe/library/publication/integraci on-economi ca- 1639762385

- Acuerdo de Promocién Comercia Pert - Estados Unidos.

- Informes especializados de Alianzadel Pacifico

Semana 10: Préctica Calificada 2 (PC2) - El desarrollo sostenible y su impacto en los procesos integracion comercial.

Milla, J., Vazquez, E., Torres, L. y Moscoso, J. (2021). Actuales tendencias de investigacion sobre el desarrollo
sostenible, la erradicacion de la pobrezay el comercio internacional en Latinoamérica durante la década de 2010.
Integracién Econdmica. Estrategia peruanas para la internacionalizacion. Disponible en:

https://libreriaeditorial .upc.edu.pe/library/publication/i ntegraci on-economica- 1639762385

Semana 11: Integracion del Per( con paises europeos
- TLC Per'y Unién Europea
- TLC PerGy Reino Unido

Semana 12; Acuerdos comerciales del Per(:




- Tratado de Libre Comercio con EFTA.
- TLC Per(i - Canada

Bibliografia:
- Tratados de Libre Comercio disponibles en www.acuerdoscomerciales.gob.pe

Semana 13: Laintegracion comercial del Pert en Asia-Pacifico

- APEC

- TLC con China.

- TLC con Coreadel Sur.

- Acuerdo de Asociacion Econdmica con Japon.

TA1: Exposiciones grupales. Segun ribrica entregada por €l profesor.

Bibliografia:

- UNZUETA, Piero. Aprovechamiento de los Acuerdos Econdémicos de los paises del foro de APEC.

- APEC: Declaracion de la Reunion de Lideres de Lima 2016.Julio Chan Sanchez. APEC y el Pert Guia sobre el foro
de Cooperacion econdmica Asia-Pacifico y €l PerU. Universidad de Lima. Lima, 2008. Cap. 1. Pags. 29 a58

- Victor Torres. El TLC Pert - China: Posibles Implicancias parael PerQ.

Semana 14: Acuerdos comerciales del Peru:

- Acuerdo de Asociacion con Singapur.

- Protocolos con Tailandia

- TLC con Australia.

-CTPP

- TLCs con paises centroamericanos.

TA1: Exposiciones grupales. Segun ribrica entregada por €l profesor.

Semana 15: Exposicién del Trabajo Final

Revision de trabajos Finales.

Bibliografia:

- Moscoso, R., Acosta, J. Pardavé, R., Mgjia, A. y Neyra, F. (2021). Integracion Econémica. Estrategias peruanas para
lainternacionalizacién. Editorial UPC. Disponible en:

https://libreriaeditorial .upc.edu.pe/library/publication/i ntegraci on-economi ca-1639762385

Semana 16: Entregadel Trabajo Final.

HORA(S) / SEMANA(S)
Semanas 9, 10, 11, 12, 13, 14, 15y 16

VI.METODOLOGIA

El Modelo Educativo de la UPC asegura una formacion integral, la cual tiene como pilar el desarrollo de
competencias. Estas son promovidas a través de un proceso de ensefianza-aprendizaje donde el estudiante
cumple un rol activo en su aprendizaje. En este proceso dindmico, las competencias son construidas a partir de



la reflexion critica, €l andlisis, la discusion, la evaluacion, la exposicion y la interaccidn con sus pares, y
conectandolas con sus experienciasy conocimientos previos. Por ello, cada sesién esta disefiada para ofrecer al
estudiante diversas maneras de apropiarse y poner en practica el nuevo conocimiento en contextos reales o
simulados, reconociendo la importancia que esto tiene para su éxito profesional.

Laasignatura utiliza el proceso de participacion activay permanente de |os alumnos como técnica metodol 6gica
de aprendizaje. De acuerdo con el modelo de aprendizaje de la UPC, los estudiantes utilizan situaciones reales
de los negocios internacional es para fortalecer su pensamiento critico y, de esta manera, es necesario adquirir
conceptosy aplicarlos através del estudio y solucion de casos. El trabajo final constituye la aplicacién tedricay
préctica de los conocimientos adquiridos por los alumnos, el cual deberd ser expuesto y debatido en clase por
los alumnos.

iMantente a tanto de todas las novedades de tu carrera de Administracion y Negocios Internacional es!
Sigue las cuentas de todos | 0s equipos de carrera para enterarte de lo Ultimo en eventos, investigacion, noticiasy
tendencias:

Fan Page Oficia de carrera:

- Facebook: https://www.facebook.com/International BusinessUPC/

- Instagram: https://www.instagram.com/international business.upc/

Grupo de Investigacion:

Facebook: https.//www.facebook.com/Grupodel nvesti gaciondeNegoci osl nternacional esUPC

Global Talks

- Instagram: https.//www.instagram.com/globaltal ksupc/

- Facebook: https://www.facebook.com/Globa TalksuPC

VII. EVALUACION

FORMULA
10% (CL1) + 20% (EA1) + 10% (PA1) + 40% (TF1) + 5% (PC1) + 10% (TA1) + 5% (PC2)

TIPO DE NOTA PESO %

CL - CONTROL DE LECTURA 10
PC - PRACTICASPC 5

EA - EVALUACION PARCIAL 20
PC - PRACTICASPC 5

TA - TAREAS ACADEMICAS 10
PA - PARTICIPACION 10
TF - TRABAJO FINAL 40




VIIl. CRONOGRAMA

TIPO DE
PRUEBA

DESCRIPCION NOTA

NUM. DE
PRUEBA

FECHA

OBSERVACION

RECUPERABLE

CL

CONTROL DE LECTURA

1

Semana 4

Segun lecturas dejadas
por €& profesor del curso.

NO

PC

PRACTICASPC

1

Semana 7

Debate segun rdbrica 'y
lineamientos otorgados
por € profesor del curso.

Si

EA

EVALUACION PARCIAL

Semana 8

Todo lo visto entre las
semanas 1 a 7.

Si

PC

PRACTICASPC

Semana 10

Debate segun rubricay
lineamientos otorgados
por € profesor del curso.

Si

TA

TAREAS ACADEMICAS

Semanas
13y 14

Elaboracién de una
exposicion grupal de
acuerdo con rubrica
entregada por € profesor

NO

PA

PARTICIPACION

Semana 15

La participacion es
constante durante el
ciclo, se evalua la
interaccion directa con
el profesor y los
estudiantes del curso.

NO

TF

TRABAJO FINAL

Semana 16

El trabajo final consiste
en elaborar un paper de
naturaleza académica y
bibliogréfica. Se realiza

en grupos de trabajo.

NO

IX. BIBLIOGRAFIA DEL CURSO

https://upc.alma.exlibrisgr oup.com/leganto/r eadinglist/lists/78637636800033917institute=51UPC_INST
& auth=LOCAL

ANEXO

En este anexo, se encuentran | os reglamentos que todo alumno esta obligado aleer y a cumplir en su rol de estudiante

universitario en laUPC.
REGLAMENTO DE DISCIPLINA DE ALUMNOS::

https://sica.upc.edu.pe/categorial/r eglamentos-upc/sica-r eg-26-r eglamento-de-disciplina-de-alumnos
REGLAMENTO PARA LA PREVENCION E INTERVENCION EN CASOS DE HOSTIGAMIENTO SEXUAL- UPC:

https://sica.upc.edu.pe/categoria/nor malizacion/sica-r eg-31-r eglamento-par a-la-prevencion-e-
inter vencion-en-casos-de-hostiga
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