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RESUMEN

Las decisiones de los hogares suelen ser modificadas en base a diversos factores, ya que los
individuos suelen presentar diferencias sociodemograficas, socioeconémicas o psicoldgicas.
Si bien la Teoria de Eleccion Racional puede explicar el comportamiento de las familias
producto de una variacion negativa en el ingreso, las Preferencias Elementales (llamadas
desde ahora PE) pueden dar una explicacion méas especifica de estas actitudes considerando
una postura altruista. Tal premisa es estudiada en el actual trabajo de investigacion, el cual
se basa en la curva de Engel e indicadores relacionados con las PE para comprobar que no
todos los hogares poseen igual priorizacién y patron de gasto. Utilizando un modelo OLSy
comparandolo con un modelo Tobit, se comprueba que la tasa de dependencia econémica,
la pobreza, el total de miembros del hogar, el ingreso bruto del hogar y el sexo del jefe del
hogar cumplen un papel fundamental en las decisiones del hogar y poseen una explicacion

mas exacta en base a la Economia Conductual.
Clasificacion JEL: D11, D12, D91, H31, 130

Palabras clave: patrones de gasto; Ley de Engel; factores sociodemograficos,
socioeconémicos y psicolégicos; Economia Conductual; Preferencias Elementales;

altruismo.



ABSTRACT

Household decisions tend to be changed based on various factors, since individuals often
present sociodemographic, socioeconomic, or psychological differences. While the Rational
Choice Theory can explain the behaviour of households resulting from a negative variation
in income, the Elementary Preferences (now called EP) can give a more specific explanation
of these attitudes considering an altruistic stance. This premise is studied in the current
research work, which is based on the Engel curve and indicators related to EP to prove that
not all households have the same prioritization and spending pattern. Using an OLS model
and comparing it with a Tobit model, it is proved that the economic dependency ratio,
poverty, total household members, gross household income and sex of the household head
play a fundamental role in household decisions and have a more accurate explanation based

on Behavioural Economics.
JEL classification: D11, D12, D91, H31, 130.

Keywords: spending patterns; Engel's Law; socio-demographic, socio-economic and

psychological factors; Behavioural Economics; Elementary Preferences; altruism.



u201612135_Andres Jesus Osorio Bringas_Una Exploracién
desde la Perspectiva de las Preferencias Altruistas en las
Decisiones del Hogar

INFORME DE ORIGINALIDAD

O. Oy 5y, Qg

INDICE DE SIMILITUD  FUENTES DE INTERNET  PUBLICACIONES TRABAJOS DEL
ESTUDIANTE

FUENTES PRIMARIAS

hdl.handle.net 2
Fuente de Internet %
upc.aws.openrepository.com 2%
22 Fuente de Internet
www.scielo.org.co 1
Fuents de Internet %
blog.pucp.edu.pe 1
Fuente de [nternet %
chn.www.gob.pe 4 5%
uents de Internet
nulan.mdp.edu.ar 4
B Fuents de Internet < %

Torres Pabon, Giselle. ";Que Vamos a Comer? <1 %
Estudio de la Relacion entre Condiciones
Socioeconomicas y Consumo de Alimentos en
Colombia.", Pontificia Universidad Catolica de

Chile (Chile), 2020

H



TABLA DE CONTENIDOS

1 INTRODUGCCION ..ottt ettt et et e ettt et et et et eeee e 1
2 MARCO TEORICO ..o et ee et e e et e e e s e e e e e e e e e et e e s eree et e e eraeesareeane 5
2.1 AV (o] ) ={ @ I =01 =1 (00 I 5
2.1.1 ENfoque NEOCIASICO.......c.cieeiecie et 5
2.1.2 Enfoque CondUCTUAL ..........ccooiiiiiieiece e s 9

2.2 B STUDIOS PREVIOS ...ttt e e ettt e e e e e e e e e e e e e eeeeaans 13

3 APROXIMACION METODOLOGICA ..ottt 17
3.1 HECHOS ESTILIZADOS. ..o eeeee oottt e e e e e e e e e e e e e e eeeaenns 17
3.2 ESTRATEGIA METODOLOGICA . .ceeee ettt ettt e et e e e e e e e e e e e e ee e e neeenan 20
3.3 ANALISIS DE RESULTADOS ...ttt et et ee e e e e e e e e ae et e e e e e e e aaeeeeeeeeaeeeaaannnnees 23

4 CONCLUSIONES ...ttt e et e e e e e e e e e et teeeeeeeeeaaaae 26
D REFEREN CIAS ... et 29



INDICE DE TABLAS

Tabla 1 Peru: Evolucién del gasto real promedio per cépita anual segin grupos de gasto,

2016 — 2021 (Soles constantes base=2021 a precios de Lima Metropolitana).................... 18
Tabla 2 Proporcion promedio del Gasto en Alimentos del hogar por Total de Miembros del
Hogar y Sexo del Jefe del Hogar (A0 = 2022) .......ccooiiiiiiiiieieie e 19
Tabla 3 Proporciéon promedio del Gasto en Alimentos del hogar por Quintiles de Tasa de
Dependencia Econdmica y Sexo del Jefe del Hogar (A0 = 2022) ........cocoevieieicienciienns 19
Tabla 4 Tabla de VariabIes ... s 21
Tabla 5.Caracteristicas Socioecondémicas — Estimaciones OLSy Tobit ...........cccccceveeenene 23



INDICE DE FIGURAS

Figura 1 Mapa de opCiones A& CONSUIMO ......ccveiveeieiieiieeiieeeeseesreeseeseesreessesaesnaeseesreennens 12

Figura 2 PerQ: Estructura de gasto promedio mensual, segun nivel de pobreza a nivel

nacional, 2020 (soles constantes base=2020 a precios de Lima Metropolitana)................. 20
Figura 3 Histograma de densidad de Proporcion de Gasto en Alimentos............c.ccoceeveuenee. 22
Figura 4. Comparacion de coeficientes OLSY TODIt ........ccccoeiieiiiiiee e, 25
Figura 5. Curva de ENQel........oo o 26

Vi



1 INTRODUCCION

Los hogares tienen un rol fundamental en la economia como unidades basicas de la sociedad.
Estos se pueden definir como una persona o conjunto de personas que, independientemente
del parentesco, comparten vivienda y se asocian para atender las necesidades de
supervivencia de sus miembros (Instituto Nacional de Estadistica e Informatica [INEI],
2014). Como tomadores de decisiones, los hogares buscan maximizar su propio bienestar
satisfaciendo necesidades basicas a corto y largo plazo, lo que implica una serie de factores

psicoldgicos y sociolégicos que intervienen en la eleccién final (Jaunky et al., 2020).

El uso e interpretacion de dichos factores puede desembocar en diferentes enfoques que
explican el proceso de la toma de decisiones. Las motivaciones para la eleccion de
prioridades de gasto, ya sea desde una perspectiva subjetiva u objetiva, estan condicionadas
por variables socioeconémicas como la edad, el ingreso, la educacion, total de miembros del
hogar y lugar de residencia, lo cual resulta en una variabilidad de decisiones sesgada a cada
individuo (Aguiar & Hurst, 2005). De otro modo, también se contabilizan determinantes
relacionados con factores psicoldgicos. Al respecto, Tversky y Kahneman (1981) presentan
la Teoria de la Prospectiva, la cual afirma que los consumidores suelen ser mas propensos a

cambiar sus decisiones al enfrentar eventos que predominen pérdida o riesgo.

Si bien existen muchos determinantes que pueden llegar a tener un impacto significativo en
la decision de los hogares, algunas investigaciones como las realizadas por Jappelli y
Pistaferri (2014), y por Verva y Kudinova (2019) teorizan que la diversificacion del gasto
suele ser explicada, en mayor medida, por el ingreso y los posibles cambios en este. En otros
términos, el poseer diferente ingreso genera variadas limitaciones y, por consiguiente,

necesidad de concentracidn en algunos grupos de gasto.

Partiendo de esta premisa, Brown y Deaton (1972), Pizzolitto (2007), Barrientos-Marin y
Arango (2019), tomando como base la teoria de eleccion del consumidor, analizan las
variables que impactan en el gasto de hogares mediante la estimacion de curvas de Engel y
concluyen que las familias con ingresos mas bajos suelen diversificar menos y concentrar
mas en la categoria de alimentos, es decir, el gasto en alimentos tiende a ser menos elastico

al ingreso que el gasto en otros grupos.



Es posible subrayar que la homogeneidad que tiende a surgir en los patrones de gasto de los
hogares a medida que disminuye la renta. Es decir, este cambio refleja como la disminucién
de riqueza modifica los gustos de los hogares (Witt, 2001). Un hecho estilizado, segln
Banerjee y Duflo (2007), afirma que el gasto de alimentos representa alrededor del 50 — 70%
del presupuesto de familias pobres bulgaras, es decir, existe concentracion en este grupo de
gasto. Continuamente, la Ley de Engel establece que esta concentracion se reduce a medida
que la renta familiar se incrementa (Houthakker, 1957). De forma particular, dichos autores
discuten los peculiares resultados donde la totalidad de hogares no siguen un
comportamiento de concentracién, es decir, debaten el porqué de la heterogeneidad en

cuestion de preferencias ante condiciones de vida complicadas.

Sobre la base de la teoria clasica, Loxton et al. (2020) explica que, tomando en cuenta el
predominio de la satisfaccion de requerimientos relacionada a la Piramide de Maslow, los
individuos buscan la ocupacion total del primer escalén de necesidades sacrificando
escalones superiores. Considerando la Teoria de la Eleccion Racional, estos sujetos
maximizan su utilidad y beneficios mientras reducen costos y riesgo en blusqueda de mejores
condiciones de vida y bienestar y la estabilidad. En otras palabras, el acto racional de las
personas es el de decidir priorizando la supervivencia y bienestar sobre la gama de
posibilidades existentes, sin embargo, esto generaria la incognita del porqué un individuo
buscaria maximizar la utilidad de los integrantes de la familia, cuando esto no

necesariamente lo beneficia directamente.

Una interpretacion alternativa es brindada por la Economia Conductual, donde se plantea
que las decisiones de los individuos estan relacionadas con las PE y PF, ya que las primeras
reaccionan ante cambios objetivos y las segundas a cambios subjetivos; por consiguiente,
los hogares pueden tener decisiones independientes debido a la diferenciacion subjetiva de
prioridades egoistas o altruistas (Mir-Artigues, 2022). Asimismo, Mostenska et al.(2022),
menciona que los hogares alteran sus decisiones de gasto en alimentos tomando en
consideracion la tasa de dependencia economica, es decir, luego de una perturbacién en el
ingreso, estos priorizan la satisfaccion de necesidad alimentaria basandose en el bienestar de
los miembros de la familia. Segin Browning y Crossley (2001), los choques
macroeconomicos, como las recesiones economicas, pueden tener un impacto significativo
en variables como el ingreso, alterando los patrones de consumo o ahorro de los hogares al

influir en las preferencias de los individuos



Es importante sefialar que las perturbaciones macroeconémicas son eventos que alteran
significativamente la actividad econémica de un pais o region, generando cambios en la
mayoria de los agentes econdmicos. Un ejemplo de esto es la crisis financiera del 2008, la
cual, consistio en el colapso del sistema financiero, traduciéndose en una crisis crediticia.
Este acontecimiento generd una caida en los salarios y un aumento en el desempleo, lo que
altero significativamente el ingreso de los hogares, especialmente los mas afectados por la
crisis (Atkinson y Morelli, 2011).

Un caso similar ocurri6 en el afio 2020, como resultado de la pandemia del Covid-19 en Perd
y el mundo. En consecuencia, de un aumento del desempleo y un choque negativo en el
ingreso, existieron repercusiones en el patron de gasto de los hogares a medida que se
intensifico la pandemia (Finck & Tillmann, 2020). Segun INEI (2015), la evolucion del gasto
real promedio per cépita mensual segin grupos de gasto arrojo resultados donde,
considerando la variacion porcentual del 2019/2020, los hogares priorizaron la
concentracion de gasto en el grupo de alimentos consumidos dentro del hogar.
Sorprendentemente, estos resultados también sefialan que no solo se redujo el gasto
destinado a los demas grupos, sino que existié un aumento leve en el apartado de alimentos.
Asimismo, es interesante la valoracién del consumo de alimentos pese a las circunstancias

donde se dispone de una restriccion presupuestaria mas pronunciada.

Comparada con la literatura internacional, la produccion académica peruana en este campo
es limitada; sin embargo, es posible plantear una analogia con el articulo de Garcia y Rojas
(2021), el cual estudia los determinantes del gasto en salud. La conclusion principal del
estudio afirma que personas con menor cantidad de ingreso tienden a gastar mas en salud
considerando sus oportunidades adquisitivas. Los autores basan sus razones en la
importancia de este grupo de gasto, ya que impacta en el bienestar social y calidad de vida.
Igualmente, plantean que el gasto de bolsillo en salud tiende a generar efectos negativos en
la poblacién més vulnerable, en otras palabras, individuos en situacion de pobreza. Sobre la
base de la evidencia empirica presentada, es posible conjeturar que, si bien el ingreso afecta
en las decisiones de consumo, la eleccion final es influenciada por diversas razones donde,
aparentemente, no se busca la idea principal de la Teoria de la Eleccion Racional, ya que los

individuos en pobreza gastan mas a pesar de la situacion desfavorable.

Comprender qué variables socioecondémicas 0 comportamientos impactan mas en la decision

de concentrar el gasto de los hogares resulta de particular interés, esto debido a la basqueda



de bienestar y heterogeneidad de resoluciones que se puedan tomar en base a condiciones
particulares que repercutan al hogar y al altruismo o egoismo de los miembros. Por lo tanto,
el presente estudio examina como influyen las Preferencias Elementales de las personas
altruistas y la tasa de dependencia econdmica en las decisiones de gasto en alimentos de los
hogares en situaciones de shock econdmico. Asi, se plantea que los hogares tienden a
aumentar su proporcion de gasto en alimentos a medida que la tasa de dependencia
econdmica se incrementa. Esto se debe a que las personas, motivadas por su condicion
altruista, poseen diferentes Preferencias Elementales y priorizan el bienestar de los
miembros dependientes del hogar sobre la minimizacion de costos individuales, lo que

resulta en una mayor proporcion de recursos destinados a la alimentacion de la familia.

La justificacion de tal conjetura se basa en: (a) Desde una perspectiva teorica, si bien la
decision de un hogar sigue un patrén de consumo focalizado en la satisfaccion de
necesidades primarias, estas pueden ser influenciadas por factores psicoldgicos altruistas,
los cuales intervienen de forma racional; y (b) Segun la evidencia empirica peruana, los
hogares concentran el gasto en el grupo de alimentos y, posteriormente, poseen diversas PE
que desembocan en una diferente priorizacion independientemente de la significancia del

ingreso.

El actual documento inicia desarrollando la revision de la literatura y el marco teérico donde
se utiliza la Curva de Engel para mostrar la elasticidad con respecto al ingreso y una funcion
de utilidad altruista. Ademas, se plantea un enfoque relacionado a la Economia Conductual
en el que intervienen tanto preferencias como heuristicas relacionadas con la eleccion
racional no egoista. En los siguientes apartados se plantea una aproximacion metodoldgica
seleccionada con datos de la Encuesta Nacional de Hogares (ENAHO) del 2020. Finalmente,

se presentan las conclusiones alcanzadas por el estudio.



2 MARCO TEORICO

Para esta seccidn, se inicia planteando la teoria clasica de eleccion del consumidor. Al
maximizar la utilidad sujeta a una restriccion presupuestaria, se permite obtener la relacion
entre el ingreso y la cantidad demandada de un bien por parte de un individuo. Asimismo,
esta relacion expresa la participacion del gasto total y diversas variables socioeconémicas.
Si bien esta decision de consumo puede ser explicada de forma significativa por tal relacion,
la evidencia empirica promueve la intervencion el altruismo en los hogares, ya que este
tiende a explicar la maximizacion de utilidad considerando la dependencia familiar implicita.
Por tal motivo, se plantea un enfoque relacionado a la Economia Conductual donde
intervienen heuristicas, PE, PF o relacionados que son alteradas por la idea altruista para asi
expresa la decision final de los hogares. Posteriormente, se detallan los estudios previos méas
relevantes respecto a la concentracion del gasto por consecuencia de la variacion en el
ingreso, asi como la influencia de la tasa de dependencia econémica y su relacion con las PE
de los hogares. Entre estos se considera tanto el enfoque de la Economia Neoclasica como

el de la Economia Conductual para evaluar dicho efecto.

2.1 MODELO TEORICO

2.1.1 Enfoque Neoclésico

El modelo tedrico empleado en esta investigacion es el de Barrientos-Marin y Arango
(2019), el cual parte de la tedrica microecondmica clasica donde considerando una
restriccion presupuestaria, los individuos u hogares buscan optimizar sus beneficios. Esta

Gltima, llamada también riqueza determinada, es exdgena a la eleccion final de consumo.

Max U(X)
Sujeto a:



Donde U: X — R, es una funcién derivable y continua, X < R™ es el conjunto de consumo,
P =1 -,Pn) Y X = (x4, ..,X,) s0n los vectores de precios y bienes y el ingreso esta
dado por m € R. Esta clase de problemas presentan como solucion una funciéon de demanda
la cual, mediante el efecto de variables socioeconémicas vinculadas, explica la decision de

consumo.

Pese a que las demandas dptimas presentan influencia de los precios y el ingreso, este estudio
se concentra en la investigacién especifica de las curvas de oferta-renta, y, en consecuencia,
en el analisis de las curvas de Engel. Asi, en cada nivel de ingreso factible, se encuentran
distintos puntos éptimos en el proceso de maximizacion, lo que, l6gicamente, da lugar a
nuevas combinaciones de consumo de bienes, por ejemplo, nuevos niveles de demanda del

par de bienes (x;;m, x;f,m) a distintos niveles de ingreso m (asumiendo precios p,, y p; fijos).

Asi, La Curva de Engel se construye a partir de las demandas éptimas de bienes que son

expresadas por una funcion del ingreso (o gasto en el equilibrio parcial).

Xjgm = g (M)
Estas curvas ilustran la conexion entre los ingresos de las personas y las cantidades que
desean adquirir de un bien especifico o grupo de bienes. A partir de estas curvas, es factible

deducir la categoria del bien.

No obstante, la distincion entre el modelo previo y la formulacion empirica que se propone
requiere una redefinicién de la curva de Engel en funcion del gasto total, GT, y otras
variables socioecondmicas representadas por Z, que afectan el gasto de bienes especificos.
De esta manera, se demuestra que la proporcion del gasto total en el bien k, de un hogar
tipico i, se expresa como porcentaje por,

*
PrXikc

6T, =wikec = F(GT;, Z;)

Donde w; ¢ significa la proporcion del gasto total en el bien k del hogar i. Es esencial
destacar que la ecuacion anterior conduce a un modelo de regresion cuya configuracion
depende en gran medida de las suposiciones acerca de F(.), la estructura de datos
subyacentes y la distribucion de probabilidades de las perturbaciones asociadas al conjunto

del modelo de regresion, asi como la censura de la variable dependiente, w;, y la



correlacion entre el gasto total de los hogares y las perturbaciones del modelo de regresion,

lo que se refiere a la endogeneidad del gasto total.

En el contexto de la definicion de “hogar” proporcionada por el INEI en parrafos anteriores,
se indica que un hogar estd compuesto por miembros perceptores de ingresos y dependientes.
En otras palabras, dentro de la unidad familiar, parte de los miembros contribuyen
economicamente al hogar mientras que otra depende de los recursos y la estabilidad
proporcionados por los anteriores. Sin embargo, esta dinamica plantea un dilema interesante
cuando se analiza desde la perspectiva de la Teoria de la Eleccion Racional. En estas
circunstancias, cabe cuestionarse por qué los miembros perceptores de ingresos optarian por
mantener a sus familiares, especialmente en situaciones de crisis econdémica, donde la

presion de reducir costos podria ser atin mas intensa.

Tal cuestion es abarcada por Bell y Keeney (2009), quienes sugieren que las decisiones de
los individuos no estan totalmente centradas en ellos mismos, sino que voluntariamente estas
participan en las preferencias de los demads y el beneficio que traen consigo, por lo que es
posible distingue entre preferencias personales (egoistas) y altruistas. Estas ultimas poseen
seis propiedades: Un grupo de individuos deben tomar una decision conjuntamente, las
alternativas estan dadas de forma exogena, los individuos del grupo sufren las mismas
consecuencias, cada individuo tienen utilidad para las alternativas, cada individuo es altruista
con los demas (prefiere la felicidad de los demas a costa de la suya) y cada persona es sincera

al revelar sus preferencias. La funcion de utilidad se modela de la siguiente forma:

N
U (u1(a), Uz(a)), ., Un () = gy (@) + ) kiU (ay)
i=2

Donde u; y U;, i = 1, ...,N oscilan de entre 0 a 1, k; > 0 (la persona no es totalmente
altruista y los factores k,, ..., ky no son negativos para incorporar el altruismo que siente el

individuo I por los individuos I;, i = 2, ..., N.

La funcién de utilidad altruista del grupo Ug es una funcidon que incorpora las preferencias
de cada uno de los individuos del grupo. En general, los argumentos de esta funcion de

utilidad pueden ser la funcion de utilidad egoista y/o altruista.

N
Ug(a;) = ZKiUi(aj)
i-1



A continuacion, se presentaran los principales resultados analiticos. Estos se concentran en
decisiones altruistas tomadas por dos individuos para, posteriormente, integrar decisiones
con grupos de mas individuos. Para efectos de la investigacion, son se presentaran los

resultados principales.

Resultado 1: La funcion de utilidad altruista debe tener dos atributos, que son las funciones
de utilidad egoista de dos individuos. Esta debe ser multiplicativa o aditiva seglin

corresponda, por lo tanto:
Ul(a]) = klul(a]) + kzuz(a]) + k3u1(a]-)u2(a]-)
Uz(a]) = k4_u1(a]) + ksuz(a]) + k6u1(a]‘)u2(aj)

Donde las funciones de utilidad se escalan de 0 a 1. Todos los factores k; son positivos y
ki+ky, +k;=1yk, + ks + kg = 1. Estos factores indican la importancia de los rangos
de consecuencia posibles en la funcion de utilidad correspondiente. Vale la pena mencionar
que estos resultados se mantienen para los casos en los que k3 = 0 y/o kg = 0 aunque no
es necesario. Es muy posible que el nivel de altruismo de una persona varie en funcion de la

disparidad real en la utilidad egoista que cada persona obtiene.

Resultado 2: La funcion de utilidad altruista de grupo debe ser aditiva sobre los argumentos

de cada funcion de utilidad individual, por lo que:
UG(a]') = C1U1(aj) + C2U2 (a])

Donde la funcién de utilidad se escalade Oa 1y €4 + €, = 1. La omision del factor €3 que
representaria a la multiplicacion de U, (a]-) y Uz(a;) se debe a que ambas funciones de

utilidad ya incorporan todas las preocupaciones altruistas de ambos individuos, por lo que
estos no tendrian que sacrificar estas para preferir una alternativa con valores de utilidad mas

bajos lograr mas concordancia entre U, y U,.

Resultado 3: Las funciones de utilidad egoistas deben ser los argumentos de las funciones
de utilidad altruistas. Para simplificar la terminologia, se omitira el factor a;. Una manera
de pensar sobre los atributos apropiados para U; es destacar la presencia de la funcién
egoista y la funcion de utilidad del otro individuo, de modo que ambas funciones

individuales pueden representarse de la siguiente forma:

Uy(uy,U;) = hyuy + hyU,; + hzu, U,



U,(Uy,up) = hyUy + hsuy + heUju,

Ambas ecuaciones pueden conducir a problemas de doble contabilidad. Por lo aplicando una

sustitucion simple:
U1 (ul, Uz) = h1u1 + hz(h4_U1 + hsuz + h6U1u2) + h3u1(h4U1 + hsuz + h6U1u2)

Posterior a esto, encontramos términos al cuadrado al intentar sustituir U4 si h3 y hg no son
cero, lo cual no es razonable. El problema surge debido a que el primer individuo, al intentar
complacer al segundo individuo, que al mismo tiempo intenta complacer al primero, acaba
contando dos veces sus propios interesas. La intencion de cualquier funcion de utilidad es
maximizar su valor esperado, no maximizar su cuadrado. Por lo tanto, h3 y hg deben ser

estrictamente cero.
Uy(uy,Up) = hyuy + hy(hyUy + hsuy)
Luego, sustituyendo Uy :

U. = (hquy + hyhgu,)
1 1—hyh,

Esta funcion de utilidad puede acoplar funciones de distintos individuos asignando pesos
diversos dependiendo de cada preferencia. De esta forma, la capacidad de decision depende
de todos los miembros del equipo y, para efectos de la investigacion, del hogar. Asimismo,
la presencia del segundo individuo (o mas) sugiere la importancia de la intervencion de todos
los participantes, ya que sin esta la maximizacion de utilidad recaeria en la persona quien
decida, es decir, en el jefe de hogar, quien no tendria (o deberia tener) incentivos para pensar

en los demas miembros segln la Teoria de la Eleccion Racional.

La literatura revisada sugiere que el altruismo descrito puede medirse considerando variables
socioeconomicas o tipologicas. Entre estas, Sebald (2008) y Mostenska et al.(2022), Jiménez
y Martinez (2018) sugieren que la pobreza, el sexo del jefe del hogar, la tasa de dependencia
econdmica y el total de miembros del hogar pueden sugerir una explicacion altruista a la

decision en cuanto a la proporcion del gasto en alimentos.

2.1.2 Enfoque Conductual
El autor Mir Artigues (2022) profundiza méas en este topico, aportando una serie de
caracteristicas psicoldgicas que tienden a repercutir en la toma de decisiones, alterando estas

y desplazandolas de la comun eleccion.



Inicialmente, resulta fundamental plantear el concepto de heuristicas. Estas son atajos
cognitivos utilizados en la toma de decisiones con el fin de evitar acumular informacién
innecesaria. EIl uso de estos no necesariamente trae consecuencias inocuas, ya que no dafian
la integridad fisica de los individuos, causan graves pérdidas econdmicas, disminuyen su
nivel de bienestar, etc. El autor sefiala cinco heuristicas principales usadas en la toma de
decisiones econdmicas, no obstante, se presentan dos adicionales que, si bien son tan
importantes como las anteriores, no suelen ser tan usadas por la dificultad o facilidad que

requieren.

Sin un orden jerarquico preestablecido, la de Reconocimiento se basa en elegir la opcion
identificada a primera vista, es decir, la mas rapida que el individuo reconoce. Luego estan
las de Algoritmo y Ponderacion, que comparten la caracteristica de ser detalladas y seguir
una regla predispuesta, la diferencia radica en que mientras en la primera se necesita una
norma de seleccion donde la opcidn que sobrepase esta seréd la elegida, en la segunda se
comparan los atributos y se escoge el que presenta mejor valor. Posteriormente, la Social
basa la decision en la directriz de reciprocidad, donde se suele imitar el comportamiento
general de la poblacion. Finalmente, la de Satisfaccion, como su nombre lo indica, implica
determinar la alternativa final basandose en lo que més comodo mantiene al hogar; esta no

necesariamente necesita un analisis previo y orden de mérito en cuanto a rentabilidad.

Las dos ultimas heuristicas son la de Deliberacion y Cesion. Estas son dos extremos en
cuanto a los sesgos, por lo que su uso suele ser limitado a contextos no comunes. Por un
lado, la heuristica de Deliberacion es un analisis exhaustivo en el sujeto, en otras palabras,
el proceso de decision puede estar delimitado tanto por factores personales como externos y
resulta ser lento y sistematico. Por otro lado, la heuristica de Cesidn es un sesgo opuesto, ya
que esta es el traslado de la decision a un dispositivo aleatorio o a un tercero, de esta forma

el individuo ya no tiene responsabilidad sobre las repercusiones finales.

De forma complementaria, las preferencias son manifestaciones de atraccion bajo la
influencia de creencias, emociones e informacion almacenada en la memoria. Asi, son
apetencias subjetivas en el sentido de que son estrictamente personales y se comparan
constantemente. Si bien no es posible evaluarlas segun criterios objetivos, es de suma
importancia analizar los factores psicosociales o socioecondmicos que las originan o
modifican. El autor, en base a la psicologia econdmica, propone una doble distincion dentro

del término “preferencias”.
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e Preferencias Elementales o Finales, segun su grado de persistencia.

e Preferencias Brutas o Inferenciales, segin cémo surjan.

Todos los individuos mantienen preferencias definidas y persistentes a lo largo del tiempo,
sin embargo, tienen inclinaciones repentinas en momentos y lugares determinados. Por un
lado, las Preferencias Elementales tienden a cambiar cuando cambia el estado del mundo
(por ejemplo, el ingreso del individuo), mientras que las Preferencias Finales son
modificadas por estimulos que recibe la persona en proximidades del acto de consumo. Por
otro lado, las Preferencias Brutas estan asociadas a los gustos y deseos viscerales de cada
sujeto, asi, la eleccion se da de forma inmediata; esto es contrapuesto por el proceso que
toma la modificacién de una Preferencia Inferencial, donde la decision es el resultado de una

inspeccion cuidadosa sobre la gama de opciones disponibles.

Las heuristicas y preferencias se combinan de forma flexible y con distintos grados de
intensidad. Esto quiere decir que no necesariamente todas deben activarse al mismo tiempo,
sino dependiendo de la decision a tomar. De este modo, esta unién permite dimensionar los

distintos procesos de consumo. Para abordar la casuistica se emplea el siguiente esquema:
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Figura 1l
Mapa de opciones de consumo
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Nota. De “Combining preferences and heuristics in analysing consumer behaviour. Evolutionary and Institutional
Economics Review” por Mir-Artigues, 2022.

La Figura 1 muestra como la decision de consumo va a ser influida tanto por las preferencias
y heuristicas descritas. Asi, los aditivos como restricciones, métodos de persuasion y
creencias van relacionados con las Preferencias Brutas e Inferenciales, ya que estos suelen
estar sujetos al momento temporal en el que surgen y van a depender, en mayor medida, de
la actitud de los individuos. De esta forma, mientras las heuristicas estdn mas relacionadas a
la accion de decidir, las preferencias abarcan las razones por las cuales las personas eligen
las opciones, todo aquello bajo ciertos estimulos trascendentales o momentéaneos. Tal
sucesion tiene lugar dentro de un determinado contexto socioecondmico y bibliogréfico, el
cual genera mas peso en diversas variables especificas. Por ejemplo, en el contexto de una
recesion econdmica, las restricciones e informacion repercutirdn mas en la eleccion final de
los individuos u hogares. No obstante, cabe mencionar que la decisién no siempre tendra
todos los elementos mencionados, es decir, muchos contextos de eleccion pueden resolverse

solo con heuristicas, preferencias o algun otro determinante.

Partiendo de un contexto especifico, la eleccién de consumo viene siendo el resultado de una

lista de opciones expresadas de forma secuencial o jerarquica. Asimismo, es importante

12



subrayar gue la inspeccion de alternativas se da en base de un algoritmo lexicografico. Esta
regla consiste en jerarquizar las caracteristicas y/u opciones bajo las preferencias del
consumidor y elementos adicionales, para luego eliminar las que no cumplen los
requerimientos preestablecidos. Estas decisiones comparten dos caracteristicas importantes:
en primer lugar, la restriccion objetiva contiene variables como el precio, salario, nivel de
ingresos y aquellas que pueden medirse y, en segundo lugar, la restriccion subjetiva donde
se evallan determinantes relacionados con el estatus, estética, familiaridad, etc. Por
consiguiente, el jefe de familia de un hogar puede predominar la satisfaccién y bienestar de
sus miembros, dejando de forma secundaria la restriccion presupuestaria o el beneficio
individual. En otras palabras, la familia puede importas mas que el dinero para distintas

personas y hogares.

2.2 ESTUDIOS PREVIOS

La literatura relacionada con la investigacion presente suele implicar el principio de la
maximizacion de la utilidad. Este, segun la teoria microeconémica clasica, afirma que cada
sujeto busca el mayor beneficio posible mientras minimiza los costos atribuidos a las
decisiones que toma. Si bien este supuesto es significativo para explicar patrones de
consumo, es posible enfatizar la presencia de preferencias o sesgos que intervienen en la
eleccion final. Diferentes autores sefialan que los hogares, al buscar optimizar su bienestar o
beneficio, deciden cambiar su eleccion de gasto tomando en cuenta diversos determinantes
0 variaciones de estos. Autores como Brown y Deaton (1972), Blundell (1988) y Blow
(2003) destacan la importancia de estudiar como la eleccion suele variar dependiendo de las
caracteristicas socioeconémicas y demogréficas del hogar o del jefe, influyendo asi en la
distribucion final del gasto. Por su lado, Kurz-Milcke y Gigerenzen (2007) y Leibtag y
Lynch (2007) complementan al presentar la importancia del factor subjetivo del individuo,
asi, la comprension de las heuristicas y sesgos cognitivos explicarian significativamente el
comportamiento del consumidor y permitiria desarrollar estrategias efectivas en la toma de

decisiones.

En linea con la literatura, Zentkova y Hoskova (2011) y Kwon (2022) proponen la

importancia de comprender cémo las diferentes caracteristicas de los hogares, como los
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ingresos, tamafio de la familia, estrato socioecondmico, etc., influyen en el gasto y como este
afecta al bienestar econémico. Los autores destacan la importancia del nimero de miembros
del hogar, ya que esta variable suele repercutir de forma significante en las decisiones del
jefe del hogar y resaltan la importancia de esta predecir dicho comportamiento,
especialmente en el gasto en alimentos. Asi, resultan potencialmente interesantes las
conclusiones de Vernon (2004), ya que encuentra una relacion inversa entre el gasto en
alimentos y el numero de miembros del hogar. Este autor asegura que los hogares con mas
miembros suelen destinar mas tiempo a la preparacién de alimentos, por lo que su gasto
suele verse disminuido. Por otro lado, autores como Mercado Mejia et al. (2022) consideran
que el ingreso representa la variable mas significativa en cuanto al cambio de eleccion con
respecto al gasto en los hogares, es decir, suele ocasionar comportamientos muy
diferenciados entre las familias. Asi, esta diferenciacion, segin Witt (2001) puede cambiar
en base a que los deseos forman cdmo se desarrolla la demanda de bienes y servicios y
expectativas del consumidor, esto relacionado con sus ideales de altruismo o egoismo. El
autor enfatiza la importancia del aprendizaje social y cultural en la formacién de la demanda,
ya que los consumidores aprenden no solo de indicadores o variables, sino también a

interacciones y experiencias.

Una forma eficaz de analizar esta relacién implica el uso de curvas de Engel. Autores como
Banks et al. (1997), Pizolitto (2007), Barrientos y Arango (2019), Nsabimana et al. (2020)
utilizan curvas de Engel para relacionar el precio y/o el ingreso en relacion con el gasto de
los hogares en determinados bienes. En especifico, esta herramienta permite analizar como
la proporcion de gasto en alimentos cambia a medida que varian los ingresos de los hogares,
dando la elasticidad ingreso informacién sobre las preferencias de los individuos o familias.
Esta relacion de ideas es profundizada por Frijters et al. (2010) y Agarwal et al. (2017),
quienes plantean que variables como el ingreso, nivel educativo alcanzado por los padres y
género del jefe de hogar afectan a la asignacion de recursos, ya que cambias las PE de los
hogares. La justificacion recae en la necesidad de comprender el proceso de decision mas
alla del efecto en las variables, ya que de esta forma se puede influir en el desarrollo y

bienestar del hogar y sus integrantes.

Previo supuesto lo abarca Chai et al. (2015), los autores encuentran que los hogares que
presentan ingresos superiores de forma temporal suelen predominar menos los gastos

esenciales, como alimentos y bebidas o vivienda, mientras que al poseer un nivel de ingresos
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inferiores invierten el patron de consumo. Asimismo, Verba y Kudinova (2019) y Tran
(2022), complementan afirmando que la relacion entre la diversidad de gastos y el ingreso
no es lineal. En concreto, la relacion entre ambas es directamente proporcional, mas ingreso
se traduce como mas diversidad de gastos; sin embargo, los autores encuentran que este
incremento se limita solo hasta cierto punto. Luego de un determinado nivel, la diversidad
comienza a disminuir, asi, un ingreso inferior genera concentracion en bienes esenciales,
mientras que un ingreso superior es direccionado a gastos discrecionales, como ocio y
entretenimiento. Esto puede explicarse por medio de la investigacion de Mir-Artigues
(2022), ya que argumenta la existencia de un atributo lexicografico que jerarquiza las
opciones en base a las PE y PF de los individuos; por consiguiente, la importancia del estudio
radica en la expansion de las explicaciones que, si bien podrian necesitar mas profundidad y

revision conceptual, estan basadas en un marco conceptual sélido pero flexible.

Sibien el ingreso tiende a cambiar estas preferencias mencionadas, autores como Tchay Lio
(2002), Temimi (2001), Lawrence y Mancini (2008) y Himada (2011) afirman que las
personas poseen un parametro de altruismo, el cual permite que sus preferencias y
decisiones, asi como su comportamiento, gire en torno a la satisfaccion del projimo. Esto
considerando el desplazamiento de utilidad, es decir, los decisores no reciben beneficio
directo, sino mas bien satisfaccion al complacer. En adicion, Sebald (2008) complementa
que dichos hogares altruistas destinan una mayor proporcion de gasto en alimentos cuando
existe un mayor nivel de dependencia en el hogar, por lo que el consumo de alimentos
aumenta. La importancia de estos estudios radica en que los hogares donde el jefe de hogar
es altruista suelen poseer mejor nivel de educacion, asi como mas interés en los bienes
publicos y apoyo a caridad, asi, la tasa de dependencia juega un rol importante al influir en

tales decisiones de forma indirecta.

Investigaciones contemporaneas como las de Baker et al. (2020) y Finck y Tillmann (2020)
sefialan que a raiz de una variacion en el ingreso y condiciones de incertidumbre producto
de una perturbacion macroecondmica, las decisiones de los hogares cambian de tal forma
que el gasto en salud o alimentacion suele ser concentrado, independientemente del nimero
de miembros en el hogar. No obstante, Lo et al. (2020) y Roll et al. (2022) plantean que las
restricciones impuestas en contextos de crisis impactan més en las PE de los individuos, ya
que limitan sus decisiones, por lo tanto, estos son mas afectados por factores conductuales

como la aversion a la pérdida, procrastinacion o efecto anclaje. La importancia de estas
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investigaciones es justificada con el impacto ocurrido por parte del COVID-19, ya que
debido a los estragos causados por el confinamiento resulta significativa la busqueda de

soluciones e informacion que pueda ayudar a la recuperacién de la economia.

Estudios alternativos por parte de la Economia Conductual presentan diferentes perspectivas
para abordar los presentes temas. Loxton et al. (2020), presentan un andlisis variado donde
sefiala que el comportamiento de los hogares originado por la pandemia en torno al gasto del
hogar cambia por motivos sociales o influencias externas. Entre estos, destacan las compras
por panico, mentalidad de rebafio, cambio del gasto discrecional e influencia de medios de
comunicacion. Asi, Jiménez y Martinez (2018) sugieren que la mujer en el hogar presenta
un comportamiento particularmente altruista. Las mujeres que contribuyen en mayor media
en el ingreso del hogar prefieren destinar el gasto a alimentos, educacién y salud, ya que
benefician mas a los hijos, incluso si esto repercute en el dinero destinado al bienestar
individual de estas. La importancia que estos autores atribuyen a sus estudios se argumenta
por la necesidad de entender que las decisiones del hogar suelen verse influenciadas por
razones mas alla de las visibles, en otras palabras, las preferencias e influencias tienden a ser
diferentes y terminar en elecciones no necesariamente relacionadas con la maximizacion

objetiva de rentabilidad individual.

En Perd, no existen estudios empiricos que analicen la relacion entre la concentracion del
gasto de los hogares y la variacion del ingreso y/o preferencias individuales posterior a una
perturbacion macroecondémica. Por consiguiente, el propésito de esta investigacion es
aportar con informacion relevante por medio de una estimacion con curvas de Engel por
estructura de hogar, teniendo en cuenta tanto las variables socioeconémicas como las
psicoldgicas y el altruismo presente en los hogares. Ademas, se busca complementar con
una explicacion oriunda de la Economia Conductual, en la cual el analisis es predominado
por el cambio de PE que explique el comportamiento poco ortodoxo de los individuos

altruistas.
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3  APROXIMACION METODOLOGICA

Para esta seccion, se inicia planteando los Hechos Estilizados, en los cuales se presentan
pruebas para la confirmacién de la hipdtesis planteada. En base a la literatura expuesta, se
propone una conexion entre el nimero de miembros en el hogar y la tasa de dependencia
econOmica con las PE, asi como también hechos que pudiesen confirmar que los hogares
presentan diferentes patrones de consumo considerando a los participantes de la familia.
Posteriormente, se expondran las variables e indicadores pertinentes con los cuales se
realizarda una comparacién entre un modelo OLS y Tobit, ya que pueden existir
concentracion de valores en cero. Finalmente, se explicaran los resultados arrojados por el

estudio y se propondra una explicacion basada en la Economia Conductual.

3.1 HECHOSESTILIZADOS.

Para comprender mejor la hipétesis y los argumentos presentados, se explayaran una serie
de hechos estilizados sustraidos de la Encuesta Nacional de Hogares (ENAHO) realizada
por el INEI. Estos buscan complementar la evidencia empirica presentada en las secciones

anteriores.

Resulta de particular interés analizar el patron de gasto de los hogares observado en la Tabla
1. En lineas generales, se aprecia el descenso del gasto promedio en los diferentes grupos de
gasto (a excepcion del de Alimentos consumidos dentro del hogar), en otras palabras, puede
existir un comportamiento de priorizacion promedio a raiz del evento ocurrido. Si bien puede
interpretarse en base a la Ley de Engel, también podria ser significante la previa explicacién
en el Enfoque Conductual del Modelo Tedrico sobre las PE por Mir-Artigues (2020) en torno
al altruismo de los individuos. Ademas, es complementando con el estudio de Loxton et al.
(2020), el cual describe a los hogares como sujetos que tienden a priorizar satisfacer
necesidades en orden jerarquico ante una variacién en el ingreso, es decir, los individuos
satisfacen primero sus necesidades mas esenciales y, a medida que van satisfaciendo cada
una de ellas, van cubriendo otras necesidades que consideran importantes en su proceso de

satisfaccion progresiva.
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Tabla 1
Peru: Evolucién del gasto real promedio per capita anual segun grupos de gasto, 2016 —

2021 (Soles constantes base=2021 a precios de Lima Metropolitana)

2019 | 2020 | 2021

Nacional

Alimentos consumidos dentro del hogar
Bebidas alcohdlicas, tabaco y estupefacientes
Prendas de vestir y calzado

Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros
combustibles

Muebles, articulos para el hogar y para la conservacion
ordinaria del hogar
Salud

Transporte

Comunicaciones

Recreacién y Cultura

Educacion

Restaurarles y hoteles

Alimentos consumidos fuera del hogar
Servicios de alojamiento

Bienes y servicios diversos
Nota. Adaptado de “Evolucion de la pobreza monetaria 2011-2021”, por INEI, 2021. (https://goo.su/o1gPG2r)

La Tabla 2 presenta la proporcién promedio del gasto del hogar por total de miembros del
hogar y sexo del jefe del hogar. La evidencia sefiala que existe una posible relacion inversa
entre la proporcion de gasto en alimentos y el nimero de miembros en el hogar tanto para
contextos donde el jefe del hogar es hombre o mujer como argumenta Vernon (2004).
Asimismo, destacamos también que, en el caso de las mujeres, existe mayor concentracion
en la proporcion del gasto promedio en alimentos, lo que fue argumentado por Jiménez y
Martinez (2018).

Evaluando la Tasa de Dependencia Econémica por Quintiles en la Tabla 3, observamos que
el comportamiento es inverso a la Tabla 2, es decir, a mayor quintil de tasa de dependencia,
mayor proporcion promedio de gasto de alimentos, lo que generaria una respuesta ligera a

la hipotesis planteada en la actual investigacion. Este resultado resulta interesante, ya que
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presenta un comportamiento semejante a lo sugerido por Sebald (2008), por ende, resultaria

oportuno incluirlo en el anélisis.

Tabla 2
Proporcion promedio del Gasto en Alimentos del hogar por Total de Miembros del Hogar
y Sexo del Jefe del Hogar (Afio = 2022)

Sexo del Jefe de Hogar

Total de Miembros Hombre Mujer
del Hogar

1 34.3% 46.1%

2 44.7% 42.2%

3 39.6% 40.7%

4 38.9% 39.8%

5 38.9% 37.7%

6 38.2% 37.0%

7 37.9% 37.4%

8+ 37.7% 38.9%

Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEI, 2020. (https://goo.su/GTXiUUC)

Tabla 3
Proporcién promedio del Gasto en Alimentos del hogar por Quintiles de Tasa de
Dependencia Econdmicay Sexo del Jefe del Hogar (Afio = 2022)

Sexo del Jefe de Hogar

Quintiles de Tasa Hombre Mujer
de Dependencia
Econdmica

1 38.93% 41.04%
2 38.47% 38.82%
3 39.92% 40.27%
4 41.41% 41.19%
5 41.15% 44.17%

Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEI, 2020. (https://goo.su/GTXiUUC)

Si bien la investigacion actual no esta centrada en pobreza, el comportamiento de familias
en tal condicion puede arrojar resultados que faciliten la comprension de la conducta de
hogares con ingreso bajos luego de un shock en el ingreso. En la Figura 2, podemos apreciar
la concentracion de gasto de los hogares segin su condicion de pobreza en el afio 2020,
donde destaca claramente la preferencia de los hogares pobres por destinar una mayor

proporcién de su gasto en alimentos en comparacion con otras opciones. Este hallazgo es
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similar a lo mencionado por Banerjee y Duflo (2007), el cual presenta que el 70% de los
hogares belgas pobres priorizan el consumo de alimentos y, especificamente, diversifican en
menor medida con respecto a grupos alternos de gasto. Si bien existen diferencias
significativas en cuanto al pais del estudio previo con el Per(, bajo la especificacion de
satisfaccion de necesidades, podemos especular que el patron de gasto se repite en hogares

con cierta situacion socioecondémica.

Figura 2
Perd: Estructura de gasto promedio mensual, segun nivel de pobreza a nivel nacional,

2020 (soles constantes base=2020 a precios de Lima Metropolitana)

Gastos

i 38.0%
Alimentos 2 49.6%

Alquiler de Vivienda 'y
combustible

Transportes y comunicaciones

Cuidados de la salud

Esparcimiento, diversion y
cultura

Vestido y calzado

Otros gastos en bienes y
servicios

Muebles y enseres

® No pobre = Pobre

Nota. De “Nivel de ingresos y gastos en el Pera y el impacto de la COVID-19. Centro Nacional de
Planeamiento Estratégico”, por CEPLAN, 2021. (https://goo.su/fLB5Iv)

3.2 ESTRATEGIA METODOLOGICA

Para el actual estudio, se estard utilizando la base de datos de la ENAHO para el afio de 2020
recolectada por el INELI. La eleccion del afio de estudio fue evaluada partiendo del choque
en el ingreso de los hogares ocurrido. Las variables por utilizar seran descritas en la siguiente
tabla:
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Tabla 4
Tabla de Variables

Variable Tipo Nomenclatura Clasificacion
Proporcion de Continua
Gasto en porcentual prop_gasto_alimentos Enddgena
Alimentos
Tasa de Continua
Dependencia porcentual tasa_dep_economica Exdgena
Econdmica
Total de
Miembros del Discreta total_miembros_hogar Exdgena
Hogar
Pobreza Dummy pobreza_0_pobre Exdgena
Ingreso
Bruto/10,000 Continua ingreso_bruto Exdgena
Sexo del Jefe del
Hogar Dummy sexo_jefe_hogar_0_hombre Exdgena

Para usos practicos, se utilizara la metodologia econométrica de OLS, en el cual se

comprobaré la significancia de las variables exdgenas y su efecto marginal. Posteriormente,

se compararan estos resultados con un modelo de respuesta censurada, esto debido a la

concentracion en valores nulos de la variable endogena mostrada en la siguiente figura:
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Figura 3

Histograma de densidad de Proporcion de Gasto en Alimentos

Histograma
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Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEIL, 2020. (https://goo.su/GTXiUUC)

Si bien la concentracion de datos es pequeria, resulta necesario el uso del método Tobit para

la verificacion de resultados. A partir de ello, se plantea la siguiente especificacion sugerida:
Wl*:Xl’ﬁ-I_gl’ i= 1,...,N

w; =0 siw/<0

*
w; = w;

;i osiw >0

La estimacidn de los pardmetros de interés es por maxima verosimilitud, pues el modelo de
regresion subyacente es no lineal, de hecho, la esperanza condicional por estimar es,

E(Wl-*|Wl-* > O) = Xi,ﬁ + O-Ai

Donde a4, es el sesgo producido por la censura en la variable dependiente y A; se conoce
como el inverso de la razén de Mills. La influencia que tiene un cambio en la variable X;
sobre la variable w;" es afectada por el término o4;. Debido a esto, el uso de Tobit permite

obtener mayor cantidad de informacion en comparacion con el método OLS.

En base a la evidencia empirica presentada en apartados anteriores, el modelo a estimar para

la proporcion de gasto en alimentos se plantea como:
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IT
Wi = +<7) + xiB, + &;
l,k BO 10, 000 Bl lﬁz l
Donde x; es el resto de las variables explicativas. Para fines practicos, se utiliza una diez
milésima parte del ingreso bruto total, de esta forma, el coeficiente resulta alto y aligera el

analisis posterior.

3.3 ANALISIS DE RESULTADOS

Para la primera parte del analisis, se estima un modelo OLS incorporando como enddgena
la variable Proporcion de Gasto en el Hogar y, como exdgenas, las variables Total de
Miembros en el Hogar, Pobreza, Ingreso Bruto y Sexo del Jefe del Hogar. La omision a
priori de la variable Tasa Dependencia Econdmica radica en el posible problema de
endogeneidad con el Total de Miembros en el Hogar, por lo que se analizaran de forma

independiente.

Tabla b

Caracteristicas Socioeconémicas — Estimaciones OLS y Tobit

Variable dependiente (w)

Variables independientes OLS (total miembros) OLS (tasa dep) Tobit
total_miembros_hogar -0.0004286 - -
[-0.77] - -
tasa dep_economica - 0.0164716 0.0170458
- [3.79]* [3.9]*
ingreso_bruto -0.0140956 -0.0142753 -0.0142576
[-47.24]* [-51.44]* [-51.05]*
sexo_jefe_hogar_0_hombre 0.0118158 0.0120449 0.0120025
[5.49]* [5.6]* [5.54]*
pobreza_0_pobre -0.0479549 -0.0446152 -0.0445685
[-15.41]* [-14.77]* [-14.66]*
R2/Pseudo R2 0.1240 0.1245 -0.2064
# Observaciones 24,044 24,044 24,044
Prob > chi2/F 0.0000 0.0000 0.0000
Left-censored - - 168

* significativo al 5%
w: Proporcion de Gasto en alimentos

Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEI, 2020. (https:/goo.su/GTXiUUC)

Observamos que en la Tabla 5 las variables presentan un nivel de significancia en un
intervalo de confianza del 95%, sin embargo, el total de miembros de hogar resulta ser no

significativa con un pvalue mayor al 5%. Para efectos de la investigacion, se suplira tal
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variable por la tasa de dependencia econémica, ya que esta incorpora la anterior dentro de
su calculo. Asi, la variable incorporada es significante, por lo que podemos continuar con el
anélisis.

Los resultados arrojan que la proporcion de gasto en alimentos aumenta cuando aumenta la
tasa de dependencia econémica y el jefe del hogar es mujer, esto confirmado Sebald (2008)
y Jiménez y Martinez (2018), donde se sefiala que las familias suelen ser mas altruistas con
los miembros dependientes, ya que esto genera satisfaccion debido a las diferentes PE, asi
como también que las mujeres destinan mas gasto al bienestar de los hijos. Por otro lado, la
variable enddgena presenta una relacion inversa con el ingreso bruto y la pobreza, es decir,
las familias méas pobres y con menos ingreso bruto destinan mas proporcion de gasto a los
alimentos, esto comprobado en las investigaciones de Banerjee y Duflo (2007). Por el lado
de la tasa de dependencia econdmica, un aumento de 1 unidad en esta variable se impacta en
la proporcion del gasto en alimentos con un aumento del 0.017%. Esto confirma que tal
variable resulta ser importante para en cuanto a la decision de gasto de los hogares, lo que
podria interpretarse con un cambio en las PE que permite un cambio en la eleccion final,

como afirmaba Mir-Artigues (2022).

Si bien esta inferencia resulta estar alineadas con la evidencia empirica, es necesario
comprobar su eficacia utilizando un método de estimacién censurado, ya que los datos nulos
concentrados pueden ser un obstaculo. Esto esta representando en la tercera columna, donde
observamos que al usar un limite inferior de O los datos censurados alcanzan la cifra de 168,
por lo que no existe un cambio marginal significativo en las variables. La Figura 4 muestra
la comparacion de coeficientes de ambos modelos, esta muestra que existe una minima
diferencia entre los resultados de OLSy Tobit. Esto sugiere que la mayoria de los datos no
estdn censurados, por lo que no estan sujetos a un sesgo de seleccion y no es necesario
realizar una prueba de Heckman, ya que este sesgo no supone una preocupacion
significativa. Cabe resaltar que el Ingreso Bruto presenta una desviacion estandar minuscula,
por lo que no se aprecia en la figura, sin embargo, al utilizar una millonésima parte de tal

variable las bandas pueden ser mejor apreciadas.
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Figura4
Comparacion de coeficientes OLS y Tobit
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Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEIL, 2020. (https://goo.su/GTXiUUC)

Asimismo, vemos que un aumento en 10,000 en el ingreso bruto se asocia con una
disminucién de 0.014% en la proporcion de gasto en alimentos. Esta relacion negativa esta
verificada por la Ley de Engel, ya que a medida que aumenta el ingreso, la proporcion de
gasto de alimentos disminuye, como se describe en la Figura 5. Si bien este grafico muestra
una relacion inversa, confirma la teoria de Tran (2022), quien argumentd que si bien los
hogares disminuyen su consumo de alimentos mientras aumenta el ingreso, existe un limite
en el que este bien se mantiene estable, ya que las familias buscan priorizar otro tipo de

bienes. En otras palabras, los alimentos se convierten en un bien inferior.
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Figura 5
Curva de Engel
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Nota. Adaptado de “Encuesta Nacional de Hogares”, por INEI, 2020. (https://goo.su/GTXiUUC)

4 CONCLUSIONES

La Teoria Clasica presenta al individuo como un Homo Economicus, es decir, un ser racional
el cual busca maximizar su propia utilidad posterior a un analisis profundo en cuanto a las
opciones disponibles. Si bien este supuesto ha sido la base para el estudio de la
microeconomia (y el inicio de la investigacion actual), hoy en dia es posible evidenciar

comportamientos distantes a tal supuesto que generan mas preguntas que respuestas.

Por esto, la Economia Conductual alinea factores econdémicos y psicolégicos para brindar
informacion y explicaciones que respondan a tales preguntas que, en la mayoria de los casos,
los supuestos clasicos dificilmente aclaran. Cabe resaltar que el fin de esta rama
experimental no es necesariamente ir en contra de lo clasico, sino aportar a la teoria
especificando mucho méas el comportamiento del individuo. Tal finalidad es abarcada por el
estudio actual, el cual evalu6 el altruismo de las personas por medio de indicadores para
verificar si estas, por medio de las Preferencias Elementales, cambiaron sus decisiones en

torno al bienestar del hogar.
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Lo expuesto anteriormente sefialé que un individuo, dentro de su racionalidad, puede
considerar las preferencias de mas personas y, posteriormente, decidir en torno a este
bienestar general, lo cual fue nombrado como “altruismo” por Bell y Keeney (2009). Esto,
por medio de las PE y heuristicas explicadas por Mir-Artigues (2022) desglosaria en que los
individuos altruistas reaccionan menos por el ingreso y mas por el bien del hogar, por eso un
jefe de hogar prefiere priorizar una proporcion de gasto mayor en alimentos a pesar de que
directamente no lo satisface, ya que el individuo no ingiere mas alimentos siendo este quien

decide sobre la distribucion de gasto.

Una propuesta adicional es la de si el sexo del jefe de hogar importa, la cual no es respondida
por la Teoria Clasica. Sin embargo, como sugirieron Jiménez y Martinez (2018), la mujer
tiende a predominar mas el bienestar de los miembros que el hombre como jefes de hogar.
Esto fue aclarado previamente evaluando el coeficiente de la tasa de dependencia, por lo que
es posible aportar con que ambos sexos poseen diferentes PE pese a que en el afio de estudio
elegido se sobrelleva una crisis econdmica. Sin embargo, de forma coloquial ¢este resultado

no era el esperado?

Estas conclusiones anteriores responden a ideas generales que rondan sobre el
comportamiento de los individuos. Muchos supuestos son “evidentes”, empero no tienen
base tedrica para ser confirmados. Gracias a este analisis por medio del modelo teorico
utilizado, es posible dar un sustento necesario para confirmar dichos conceptos. Por ejemplo,
al igual que con el supuesto del sexo del jefe del hogar, como conjetura “evidente” se
comenta coloquialmente que cuando menos ingreso, mas proporcion de gasto en alimentos,
esto es confirmado en los resultados anteriores, sin embargo, la curva de Engel mostré una
parabola, es decir, esta proporcion aumento en un nivel de ingreso fijo para luego mantenerse

constante.

En lineas generales, las decisiones de los individuos son tan diversas y corresponden a tantas
motivaciones diferentes que es dificil (pero no imposible) encasillarse en grupos. El ingreso,
segun los resultados, es significativo, pero no es lo Unico evaluado al momento de elegir.
Todo aquel sigue lo expresado por la Teoria de Eleccion Racional, no obstante, la definicion
de “utilidad” tiende a ser variada para cada individuo. Por ende, se sugiere fragmentar este
concepto en “rentabilidad” y “satisfaccion”, considerando el factor objetivo y subjetivo

respectivamente.
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Finalmente, una de las limitaciones de la investigaciéon radica en la inexactitud de los
métodos econométricos, ya que ciertas variables podrian presentar problemas de
endogeneidad que alteren los coeficientes o la significancia. Ademas, puede existir una
relacion no lineal entre la variable enddgena y las exdgenas. Por consiguiente, para futuras
investigaciones se recomienda ampliar el desglose econométrico y aplicar, en la medida de

lo posible, un método de variables instrumentales o un modelo no paramétrico.
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