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UNIDROIT - DOPRINOS UNIFIKACIJI NEKIH
OD NAJVAZNIJIH PITANJA MEDUNARODNOG
TRGOVINSKOG PRAVA

Medunarodni Institut za unifikaciju privatnog prava (UNIDROIT) pred-
stavlja znacajnu medunarodnu, meduvladinu organizaciju, Ciji je zadatak da
radi na uskladivanju, harmonizaciji i unifikaciji materije privatnog prava u
medunarodnim okvirima. Izuzetno znacajan ucinak UNIDROIT je ostvario,
i konstantno ostvaruje, u oblasti medunarodnog trgovinskog prava, kao jed-
ne od najznacajnijih oblasti privatnog prava. U okviru rada na unifikaciji
materije trgovinskog prava UNIDROIT je ostvario znacajne rezultate u vise
razlicitih oblasti, pre svega, medunarodne prodaje, spedicije i transporta,
medunarodnog zastupanja, leasing poslovanja, franchising poslova, obezbe-
denja potrazivanja, bankarskih poslova. Koncipiranjem i usvajanjem opstih
nacela medunarodnih trgovinskih ugovora UNIDROIT je u velikoj meri do-
prineo procesu uskladivanja i harmonizacije ukupne materije trgovinskog
prava.

U ovom radu analizirana su neka pitanja i oblasti medunarodnog trgo-
vinskog prava u kojima je rad na unifikaciji od strane UNIDROIT pokazao
veoma znacajne rezultate.

UVOD

Medunarodni institut za unifikaciju privatnog prava (UNIDROIT)! je
osnovan multilateralnim sporazumom, zakljuenim 1926. god. u okviru
Drustva Naroda. Posle transformacije sprovedene 1940. god. UNIDROIT je
uspostavio danasnji oblik i strukturu nezavisne, medunarodne, vladine orga-
nizacije. Clanice UNIDROIT-a su drzave, a sediste mu je u Rimu.

! International Institute for the Unification of Private Law
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U skladu sa odredbama Statuta (ove) organizacije, Institut je “meduna-
rodno telo odgovorno vladama (zemalja ¢lanica) koje u njemu sudeluju”; u
radu UNIDROIT-a sve vlade, osim italijanske, zastupaju akreditovani diplo-
matski predstavnici. Institut je otvoren za ¢lanstvo svim drzavama koje pri-
stupe njegovom Statutu.

Najvisi organ Instituta je Generalna skupstina sastavljena od diplomat-
skih predstavnika svih drzava Clanica. Pored Generalne skupstine Institut
ima i Predsednika, Upravni savet i Sekretarijat. Upravni savet kontroliSe
sprovodenje utvrdene politike, postovanje Statuta i realizaciju programa ra-
da Instituta. Upravni savet je sastavljen od razliCitih eksperata (pravnika,
profesora pravnih nauka, sudija, saradnika u ministarstvima za pravosude
itd.) izabranih od strane Skupstine. Sekretarijat je izvrSni organ Instituta ko-
ji sprovodi utvrdeni program rada. Na Celu Sekretarijata Instituta nalazi se
Generalni sekretar.

Delatnost Instituta finansiraju zemlje ¢lanice uz pomoc italijanske vla-
de.

Osnovni zadatak Instituta je utvrdivanje 1 razmatranje potreba za mo-
dernizacijom, kordinacijom 1 unifikacijom privatnog prava, a narocito trgo-
vinskog, kao njegovog izuzetno vaznog dela. Od izuzetnog znacaja su razu-
me se 1 metodi koji se koriste za ostvarenje ovih zadataka. Kada utvrdi po-
stojanje potrebe za modernizacijom i unifikacijom pojedine oblasti ili pita-
nja, Institut preduzima radnje koje predstavljaju njegovu osnovnu i najzna-
¢ajniju aktivnost a to je koncipiranje nacrta unifikovanih pravila (bez obzira
na nacin unifikacije, koji moze biti razliCit u zavisnosti od toga koji se od
metoda proceni kao najefikasniji).

Institut je nacelno ogranicio svoj rad na unifikaciju materijalnih pravila
privatnog prava ostavljajuci pitanja sukoba zakona i jurisdikcija Haskoj kon-
ferenciji za medunarodno privatno pravo?. Pitanja koja spadaju u domen po-
morskog, vazduhoplovnog i radnog prava, zbog svoje specifi¢nosti su, tako-
de, izostavljana iz delokruga rada Instituta, buduci da se njima bave speci-
jalizovane (medunarodne) organizacije

Pored aktivnosti na polju modernizacije 1 unifikacije koje Institut oba-
vlja samostalno (u najvecem broju slucajeva), kod pojedinih specifi¢nih pi-
tanja Institut uspostavlja tesnu sardnju sa medunarodnim organizacijama

2 V. R. Vukadinovi¢, Medunarodno poslovno pravo (opsti deo), Kragujevac 2005, str.
182.
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specijalizovanim za te specificne oblasti i pitanja; kao plod ovakve funkcio-
nalne sardnje nastalo je ili je “usavrieno” viSe tekstova 3.

Definitivne verzije predlozenih unifikacijskih tekstova se usvajaju na
medunarodnim diplomatskim konferencijama.

Pored izrade nacrta unifikacijskih tekstova, delatnost UNIDROIT
ukljucuje i objavljivanje strucnih studija i analiza, pored toga redovno se iz-
daju i veoma znacajne strucne publikacije od kojih su najvaznije Godisnjak
Instituta (Unification of Law) i zbirke sudske i arbitrazne prakse (Uniform
Law Cases).

Sam proces unifikacije se odvija u dve faze: preliminarnoj (pripremnoj)
i diplomatskoj (pregovarackoj)*. U preliminarnoj fazi se razmatra potreba za
sprovodenjem pravnih reformi u odredenoj oblasti (po precizno odredenom
pitanju) kao 1 mogucnost odnosno izvodljivost sprovodenja reformi. U vezi
sa realnim mogucnostima sprovodenja reformi sastavlja se odgovarajuci iz-
vestaj koji sadrzi izbor ili bar predlog odgovaraju¢eg metoda unifikacije ko-
Ji strunjaci smatraju najoportunijim. Izvestaj razmatra Upravni savet; uko-
liko Savet smatra izvestaj zadovoljavajucim, posredstvom Sekretarijata, sa-
stavlja se studijska odnosno radna grupa koja ¢e pripremiti preliminarni na-
crt unifikacijskog dokumenta (najcesce je to konvencija, ali moze to biti i
drugi alternativni oblik unifikacije - model zakon, jednoobrazna pravila, mo-
del ugovor, nacela itd.). Posto se sastavi preliminarni tekst nacrta, razmatra
ga Komitet vladinih eksperata koji i usvaja definitivnu verziju teksta Sa go-
tovim nacrtom teksta konvencije (ili drugog unifikacijkog akta) se prelazi u
drugu fazu, a to je pregovaracka. Tokom ove faze razmatra se tekst nacrta
konvencije ili alternativnog unifikacijskog akta. U ovoj fazi se utvrduje ko-
nacni predlog teksta konvencije (ili alternativnog akta unifikacije) koji se
potom Salje na usvajanje na diplomatskoj konferenciji.

Sto se ti¢e ostvarenog doprinosa UNIDROIT-a u (medunarodnoj) uni-
fikaciji trgovinskog prava on je veoma veliki i znaCajan; narocito znacajan,

3 Recimo, UNIDROIT je saradivao sa UNCITRAL-om na reviziji Haskih jednoobra-
znih zakona o medunarodnoj prodaji (usvojenih na Haskoj diplomatskoj konferenciji). Do
potrebe za revizijom je doslo zbog brojnih sustinskih i formalnih primedaba. Revidirani
tekst zakona posluzio je kao osnov za donoSenje Becke konvencije. Saradnja UNIDROIT
-a1 UNCITRAL - a uspostavljena je i u vezi sa usvajanjem Konverncije o odgovornosti
preduzetnika transportnih terminala (lika, pristanista, acrodroma).

4 V. Guide to International Master Franchise Arrangements, UNIDROIT 1998, Study
LXVIII-Doc. 17, str. 1-3.



30 Strani pravni zivot 2/2009

moglo bi se rec¢i kapitalan, doprinos postignut je u oblasti medunarodne pro-
daje robe’. Znacajan doprinos na polju unifikacije ostvaren je i u oblastima
zastupanja (u medunarodnoj prodaji)®, medunarodnog prevoza robe’, odgo-
vornosti preduzetnika transportnih terminala. Znacajne domete unifikacija
je dostigla i u oblasti finansiranja investicija (finansijski leasing)®, zatim le-
asing poslovanja uopste (nacrt model zakona o leasingu, koji je u fazi dono-
Senja), u oblasti poslovnog odnosno bankarskog finansiranja (faktoring)’.
Pod okriljem UNIDROIT-a izvrSena je i unifikacija materije franchising po-
slovanja!®, u meri u kojoj je to u aktuelnom trenutku bilo moguée (unifika-
cija se odnosi samo na master franchising sporazum, koji je najslozeniji,
ostali jednostavniji oblici nisu obuhva¢eni medunarodnom unifikacijom). Iz
ukupnog korpusa materije franchisinga naknadno je izdvojeno pitanje otkri-
vanja podataka (disclosure) koje je izuzetno znacajno za franchising poslo-
vanje. Ovo pitanje (najpre obuhvaceno UNIDROIT Vodicem za franchi-
sing) unificirano je kao samostalno model zakonom'!. U materiji obezbede-
nja potrazivanja (na pokretnoj opremi) UNIDROIT je sproveo postupak za
medunarodnu unifikaciju koji je rezultirao donosenjem odgovarajuce kon-
vencije!2.

> UNIDROIT je koncipirao tekstove Jednoobraznog zakona o medunarodnoj prodaji
telesnih pokretnih stvari i Jednoobrazni zakon o zaklju€ivanju ugovora o medunarodnoj
prodaji telesnih pokretnih stvari, usvojenih na diplomatskoj konferenciji u Hagu 1964. god.,
a vrlo aktivno je saradivao i u procesu revizije tekstova ovih zakona i stvaranju osnova za
koncipiranje definitivnog teksta Becke konvencije.

6 Konvencija o zastupanju u medunarodnoj prodaji robe, usvojena u Zenevi 1973.
god.

7 Institut je sa¢inio nacrte konvencija o ugovorima o drumskom prevozu putnika i pr-
tljaga, kombinovanom medunarodnom prevozu, $pediterskom ugovoru o medunarodnoim
prevozu.

8 Konvencija o medunarodnom finansijskom leasingu, usvojena na diplomatskoj kon-
ferenciji u Otavi 1988. god.

9 Konvencija o medunarodnom faktoringu, usvojena u Otavi 1988. god.
10'Vodi¢ za medunarodne master franchisimng sporazume, usvojen 1998. god.
1 Model zakon o otkrivanju podataka u franchising poslovanju, donet 2002. god.

12 Konvencija o medunarodnom obezbedenju na pokretnoj imovini, usvojena u Kejp
Taunu (Cape Town), 2004. god.
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Pored nabrojanih pojedinih oblasti koje su uspesno harmonizovane tre-
ba narocito istaci jos jedan izuzetan podvig na polju unifikacije, a to je kon-
cipiranje Naéela medunarodnih trgovinskih ugovora!3.

U jednom radu ovog tipa naravno nije moguce opsirno govoriti o svim
unifikacijama koje su sprovedene u okviru UNIDROIT-a ili uz njegovu asi-
stenciju. U ovom tekstu Ce biti reci o unifikacijama koje je Autor smatrao

prioritetnim.

Oblici unifikacije trgovinskog prava

Jedno od metodoloskih pitanja, koje se namece kao prethodno kada se
pristupa unifikaciji'4, je pitanje oblika unifikacije koji treba izabrati. Pored
unifikacije koja se sprovodi usvajanjem medunarodnih konvencija, moguci
modeli unifikacije su 1 jednoobrazna pravila, model zakoni, model ugovori
koji sadrze standardne klauzule. Specificne vidove unifikacije predstavljaju
vodiéi (gides) kao i harmonizovana i sistematizovana nacela!>.

Medunarodne konvencije, kao vid medunarodnog zakonodavstva, sma-
traju se dosta “krutim” oblikom unifikacije, buduci da se moraju ratifikova-
ti na nivou drZava da bi se mogle primenjivati; imajuci u vidu sloZeni nacin
operacionalizovanja one su dosta nepodesne za brzu promenu i prilagodava-
nje, koje je Cesto neophodno kada se radi o materiji trgovinskog prava. Sa
druge strane, znacajna prednost medunarodnih konvencija lezi u ¢injenici da
su one najsveobuhvatniji oblik unifikacije, koji najvise vodi racuna o uspo-
stavljanju ravnoteze izmedu vodecih svetskih pravnih sistema (common i ci-
vil law-a, koji su jednako znacajni kada se radi o materiji trgovinskog pra-
va). Najveca prednost medunarodnih konvencija leZi u Cinjenici da one naj-
vise vode racuna o ravnotezi interesa strana ucesnica u trgovinskim poslo-
vima.

Jednoobrazna pravila, kao drugi oblik unifikacije, dosta su slicna medu-
narodnim konvencijama po materiji i na¢inu njenog uredivanja, ali im je na-

13 UNIDROIT Nagela medunarodnih trgovinskih ugovora; Nadela su doneta 1994 a
revidirana 2004. god.

14 O unifikaciji uopste, njenim metodima i modalitetima videti kod L. Spasi¢, Meduna-
rodna unifikacija trgovinskih ugovora, Arhiv za pravne i drustvene nauke, 2006, br. 3-4,
str. 1833 i dalje

15 0 oblicima videti 1. Spasi¢, Ugovor o laesingu, Beograd, 1990, str. 142-143.
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¢in usvajanja i primene nesto jednostavniji; jednoobrazna pravila se Cesto
vezuju za medunarodne konvencije odnosno “pretapaju u njih” (kao Sto je
to bio slucaj sa Haskim jednoobraznim zakonima).

Model zakoni 1 model (standardni) ugovori (sa standardnim klauzula-
ma) predstavljaju savremenije oblike unifikacije; oni se dosta koriste u obla-
sti trgovinskih ugovora upravo zbog svoje elasticnosti 1 pogodnosti za pri-
menu!.

Specifican vid unifikacije u trgovinskom pravu predstavljaju vodici; nji-
hova upotreba je narocito znaCajna u oblastima i po pitanjima u kojima ne-
ma jedinstvenih resenja, veC postoji vise alternativnih opcija. Samo utvrdi-
vanje i analiziranje vise ponudenih varijanata veoma je znacajno za ucesni-
ke u trgovackom prometu buduci da im pruza neophodne informacije i nu-
di alternativna reSenja.

Specifican oblik unifikacije u trgovinskom pravu predstavljaju i nacela;
da bi nacela mogla da se smatraju vidom unifikacije moraju obuhvatati naj-
vaznije principe vezane za odredeno pitanje ili institut i moraju biti sistema-
tizovana. Izradu (opstih) nacela obicno na sebe preuzimaju specijalizovane
organizacije ili tela iz odredene oblasti.

Za sve pomenute oblike unifikacije postoji vise konkretnih primera u
praksi UNIDROIT-a. Treba naglasiti da se nijedan oblik ne moze izabrati a
priori kao najbolji. Tek u konkretnom slucaju, u zavisnosti od toga koje se
pitanje medunarodno ureduje, moze se reci koji ¢e oblik unifikacije biti naj-
pogodnijil”.

Ovde c¢e biti reci o unifikaciji pojedinih pitanja trgovinskog prava zna-
cajnih za medunarodno trgovinsko poslovanje, koje su sprovedene pod okri-
ljem UNIDROIT-a, a koje pripadaju razlicitim kategorijama odnosno moda-
litetima unifikacije.

16 Primena model zakona i standardnih ugovora ne zahteva nikakve specijalne formal-
nosti, dovoljna je volja ugovornih stranaka.

17 Medunarodnim konvencijama su, recimo, uredena pitanja medunarodne prodaje ro-
be i finasijskog leasinga; placanje putem dokumentarnog akreditiva uredeno je jednoobra-
znim pravilima; unifikacija materije franchising poslova sprovedena je donosenjem Vodi-
Ca; za mnoge trgovacke poslove postoje standardni ugovori; Sto se, pak, opstih pitanja u
vezi sa trgovackim ugovorima tice, ona su unificirana usvajanjem (opstih) nacela.
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UNIDROIT NACELA MEPUNARODNIH
TRGOVINSKIH UGOVORA

Jedan od najznacajnih doprinosa UNIDROIT-a unifikaciji materije trgo-
vinskog prava, predstavlja donosenje Nacela medunarodnih trgovinskih ugo-
vora. Nacela su doneta 1994. god.. Koncepcijska resenja koja sadrze Nacela
odrazavaju medunarodnu trgovinsku praksu uspostavljenu u savremenom me-
dunarodnom poslovanju. Nacela sadrze osnovne principe koji se ticu meduna-
rodnih trgovinskih ugovora, njihovog zakljucenja, funkcionisanja, prestanka,
obezbedenja itd.; ove (osnovne) principe sadrze svi razvijeni pravni sistemi i
sve znacajnije kodifikacije u svetu.

U Preambuli Nacela data je sugestija da ona mogu posluziti kao model
doma¢im i medunarodnim zakonodavcima'8. Medunarodne trgovinske arbi-
traze (ve¢) imaju veoma veliku korist od donosenja Nacela; donoseci presude
u konkretnim slucajevima, arbitri se pozivaju na odredbe ovih Nacela 1°.

Kada se radi o (konkretnim) ugovorima koje zakljuCuju ugovorne strane,
pozivanje na odredbe Nacela je joS mnogo ucestalije. Medunarodne poslovne
asocijacije raspolazu podacima da se u velikom broju medunarodnih trgovin-
skih ugovora odredbe Nacela utvrduju kao pravo koje ¢e biti relevantno i ko-
je ¢e se primenjivati u slucaju spora (merodavno pravo).

Osim kod tumacenja ugovora, odredbe Nacela sluze i kao autonomno tr-
govacko pravo (lex mercatoria), te predstavljaju dopunu konkretnih ugovora.

U periodu koji je protekao od njihovog usvajanja Nacela su i dopunjava-
na, pa u novoj redakciji postoje 1 dodatna pitanja kojih nije bilo u osnovnom
tekstu?0.,

U tehnickom pogledu tekst Nacela je sistematizovan u Preambulu i se-
dam glava.

18 Nacela su, na primer, uzeta u obzir prilikom izrade gradanskih zakonika Ceske,
Estonije, kanadske provincije Kvebek kao i novih zakonika Ruske federacije i Holandije.
Americki Jednoobrazni trgovacki zakonik revidiran je kako bi se njegove odredbe usagla-
sile sa odredbama Nacela. Frankofonske drzave Afrike sacinile su svoj Opsti trgovacki za-
konik pod uticajem Nacela.

19U ¢lanku prof. J.Vilus Nacela medunarodnih trgovinskih ugovora, Pravni Zivot,
1998, br. 11, str. 415 citirana su dva slucaja resavana pred arbitrazama u Parizu (1995) i
Njujorku (1996). U oba slucaja arbitraze su primenile Nacela kako bi popunile pravne pra-
znine (po odredenim pitanjima) koje postoje u Beckoj konvenciji.

20 Nova dopunjena i izmenjena redakcija objavljena je 2004. god.
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UNIDROIT Nacela ureduju osnovna i najvaznija pitanja u vezi sa me-
dunarodnim trgovinskim ugovorima; a primenjuju se ako se ugovorne stran-
ke (u konkretnom ugovoru) saglase o njihovoj primeni.

U poglavlju koje sadrzi opste odredbe utvrdene su definicije najvaznijih
pojmova, pre svega, slobode ugovaranja2!, zatim forme, obaveznosti, izme-
na i tumadenja ugovora, kao i primene nacela savesnosti i postenja®2.

U poglavlju koje se odnosi na zakljuCivanje ugovora detaljno su razra-
dena pitanja nacina zakljucenja ugovora; to se, prvenstveno, odnosi na pita-
nje prihvata ponude, ali i na pitanja o njenom povlacenju, opozivu, odbija-
nju ponude, kao i na pitanja o tipskim klauzulama i neuobicajenim odredba-
ma i njhovom tumacenju.

U skladu sa odredbama Nacela koja se se odnose na punovaznost ugo-
vora za zakljuCenje, izmenu ili raskid ugovora dovoljan je prost sporazum
ugovornih strana. Nacela definisu i zabludu, prevaru i pretnju i njihov uticaj
na (ne)punovaznost ugovora.

U skladu sa odredbama Nacela o tumacenju, ugovor ¢e se tumaciti
shodno zajedniCkoj nameri stranaka.

Nacela utvrduju i sadrzinu ugovora, odnosno obaveze ugovornih strana.
U vezi sa pitanjem sadrzine ugovora Nacela prave vrlo znacajnu razliku iz-
medu obligacija cilja i obligacija sredstava??; obligacije cilja su takve obliga-
cije kod kojih duznik mora da obezbedi postizanje odredenog cilja, odnosno
da obezbedi taéno odredeni rezultat?*, kod obligacija sredstava duZnik je,
pak, obavezan da izvrsi ¢inidbu sa duznom paznjom razumnog lica?’; razli-
ka izmedu ove dve vrste obligacija leZi u stepenu paZnje koja se duguje®.

21 Sloboda ugovaranja se ogleda u pravu stranaka da zakljuce ugovor i odrede njego-
vu sadrzinu.

22 0 izuzetnom znacaju primene nacela savesnosti i postenja opsirnije videti kod J. Vi-
lus, op. cit. str. 416.

23 Opsirnije razlike izmedu ova dva tipa obligacija videti kod S. Perovi¢, Obligaciono
pravo, Beograd, 1973, str. 43 i dalje. Pravljenje razlike izmedu obligacija cilja i sredstava
uobicajeno je u pravnim sistemima Italije, Francuske, Belgije, Holandije.

24 Ukoliko nije postigao odredeni rezultat duznik nije ispunio cilj obligacije, pa se
smatra da (duznik) da nije izvrSio obavezu, Sto opet rada obavezu naknade Stete; v. S Pe-
rovi¢, op. cit. str. 43 1 dalje.

25 IzvrSenjem prestacije ne mora se postici i krajnji rezultat za poverioca, mora se sa-
mo uloziti odreden stepen paznje (duzna paznja) prilikom izvrsavanja prestacije. S. Pero-
Vic, op. cit. str. 44

26 Videti J. Vilus, op. cit. str. 424.
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Kod izvrSenja obaveza veoma znacajno je pitanje vremena i mesta izvr-
Senja ugovora. Imajuci u vidu moderne nacine (elektronskog) poslovanja od-
nosno elektronskog transfera sredstava, pitanje vremena i mesta izvrsenja
ugovora moze biti problem; moZze se, naime, postaviti pitanje kada (u kom
tacnom momentu) se prenos sredstava smatra obavljenim. Nacela ureduju i
ovo pitanje?” §to je svakako izuzetno znacajno.

Vezano za izvrSenje ugovora, Nacela sadrze i odredbe koje se ticu i iz-
vrsavanja nov¢anih obaveza.

Nacela su uredila i dejstvo promenjenih okolnosti na izvrsenje ugovora.
Promenjene okolnosti postoje kada (novo)nastale okolnosti sustinski prome-
ne ugovornu ravnotezu. U skladu sa odredbama Nacela strana koja je oste-
¢ena nastankom promene okolnosti ovlascena je da trazi ponovne pregovo-
re. Ukoliko strane ne postignu medusobni sporazum povodom promene
okolnosti svaka od ugovornih strana moze da se obrati sudu. Sud moze, ka-
da utvrdi sustinsku promenu okolnosti, ugovor raskinuti ili izmeniti.

Nacela ureduju i pitanja u vezi sa neizvrSenjem ugovora; najpre se od-
reduje Sta se sve smatra neizvrSenjem, manjkavim izvrSenjem i zadocnje-
njem sa izvrSenjem ugovora. U vezi sa izvrSenjem ugovora, uredena su i pi-
tanja vise sile kao razloga za oslobadanje duznika od odgovornosti za neiz-
vrsenje obaveze; pitanje raskida ugovora kao posledice neizvrSenja kao 1 pi-
tanje naknade Stete (kao posledice neizvrSenja ugovora). Nacela predvidaju
naknadu Stete za sve vrste neizvrSenja ugovora (naknaduje se stvarna Steta i
izmakla dobit).

Osim ovih najvaznijih pitanja detalno su uredena i pitanja dokazivanja
Stete, kamata, valuta u kojoj se odreduje naknada Stete.

Nova redakcija Nagela*® dopunjena je odredbama koje se odnose na za-
stupanje, zatim ustupanje prava kao i na pitanje zastarelosti2?,

Dopunjena verzija Nacela sadrzi prakticno sva sustinska pitanja od zna-
Caja za medunarodne trgovinske ugovore koja su, pri tome, sistematizovana

27 Kada se placanje vri prenosom sredstava obaveza duznika je izvriena kada se iz-
vrsi placanje finansijskoj instituciji poverioca.

28 Alktuelni podaci u vezi sa tekstom Naela i njihovim dopunama mogu se potraZiti
na Internet site-u UNIDROIT-a: www.unidroit. org

29 O dopunama prvobitnog teksta Nacela i njihovim specifi¢nostima videti u radu J.
Vilus, UNIDROIT nacela medunarodnih trgovinskih ugovora, 2004. god, Pravni Zivot,
2005, br. 11, str. 460 i dalje.
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i harmonizovana na najbolji nac¢in. Moglo bi se sa punim pravom rec¢i da
UNIDROIT Nacela svakako predstavljaju znacajan izvor novog meduna-
rodnog trgovinskog prava (lex mercatoria).

UNIFIKACIJA LEASINGA

Leasing poslovi predstavljaju veoma znacajan vid medunarodnog trgo-
vinskog poslovanja3?. U ukupnom korpusu leasing poslovnja naroéito su
znacajni finansijski leasing poslovi, buduci da se njima ostvaruje investicio-
no finansiranje; ovi poslovi omogucavaju efikasan i savremen nacin finansi-
ranja nabavke opreme koji ima niz prednosti u odnosu na ranije koriscene
“klasi¢ne” vidove nabavke opreme (kupovinu za gotovo ili kredit).

Leasing posao se pojavio u poslovnoj praksi SAD, pedesetih godina
proslog veka. Iz svoje maticne zemlje ovaj posao brzo se proSirio na sve
kontinente. Zbog velike potrebe za investicijama zakljuCivanje leasing po-
slova u medunarodnim okvirima je u stalnom porastu.

Poslovna praksa (naroCito americka) imala je dosta razradene metode
realizacije leasing poslova; bez obzira na odsustvo zakonskih pravila o fi-
nansijskom leasingu u matic¢noj zemlji leasinga, njegovo funkcionisanje se
odvijalo neometano. Sa Sirenjem leasing poslovanja u Evropu, neke evrop-
ske zemlje su, u skladu sa tradicijom civil law-a, zakonski uredile oblast le-
asing poslovanja (Francuska, Belgija). Sa narastanjem obima medunarodnih
leasing poslova dolazilo je do izvesnih poteskoca u njihovoj realizaciji pr-
venstveno zbog razlika koje su postojale u razli¢itim pravnim konceptima i
nacinima uredivanja odredenih pitanja. Kako je obim leasing poslova nara-
stao tako se uvecavala i potreba da se osnovni postulati njegovog funkcioni-
sanja urede u medunarodnim okvirima. Iz ove potrebe nastala je Konvenci-
ja o medunarodnom finansijskom leasingu. Celokupni posao oko meduna-
rodne unifikacije finansijskog leasing poslovanja sproveden je od strane
UNIDROIT-a.

Moglo se ocekivati da ¢e donoSenje medunarodne konvencije zadivolji-
ti potrebe na polju unifikacije; to se, medutim, nije dogodilo, barem ne u pot-
punosti. Bez obzira na usvajanje 1 ratifikaciju Konvencije 1 njeno potonje
stupanje na snagu Konvencija nije u potpunosti “zadovoljila” potrebe za ure-

30 O najznacajnijim karakteristikama leasing poslova videti I Spasi¢, Osnovni kon-
cepti leasing posla i ugovora, Strani pravni zivot, 2004, br. 2-3, str. 225 i dalje.
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denjem oblasti leasinga; narocito se to odnosilo na zemlje u razvoju i tran-
ziciji (koje nisu imale razvijenu tradiciju leasing poslovanja). Stoga je, opet
pod okriljem UNIDROIT-a, pokrenuta nova inicijativa za unifikacijom,
ovog puta ukupne oblasti leasing poslovanja (finansijskog i nefinansijskog
oblika leasing posla) Ova inicijativa ti¢e se prevashodno zemalja u razvoju i
tranziciji 1 treba da im pomogne da urede oblast leasing poslovanja prven-
stveno u nacionalnim okvirima; stoga je, kao oblik unifikacije, ovog puta
izabran model-zakon.

Konvencija 0 medunarodnom finansijskom leasingu

Imajuci u vidu ¢injenicu da je realizacija leasing poslova u medunarod-
nim okvirima bila skopcana sa prilicnim brojem poteskoca, u okviru UNI-
DROIT-a je pokrenut postupak unifikacije, koji je rezultirao donoSenjem
medunarodne konvencije.

UNIDROIT Konvencija o medunarodnom finansijskom leasingu je
usvojena na diplomatskoj konferenciji u Otavi 1988. god.. Konvencija je ra-
tifikovana od dovoljnog (mada ne i od ocekivanog) broja drzava i stupila je
na snagu. Razlog sto Konvencija nije masovnije prihvacena treba traziti sa
jedne strane u nedovoljnom poznavanju ove problematike (narocito u neraz-
vijenim zemljama i zemaljama u tranziciji), a sa druge u nedovoljnoj preci-
znosti nekih od usvojenih resenja.

Konvencija je uredila sva najznacajnija pitanja u vezi sa zaklju¢ivanjem
1 realizacijom finansijskog leasing posla.

Konvencija ¢e se primenjivati (samo) na trostrane finansijske leasing tran-
sakcije, kod kojih se pojavljuju tri subjekta ucesnika u poslu - davalac leasinga,
korisnik leasinga i isporucilac, koji su u medusobnim, direktnim ili indirektnim,
odnosima. Konvencija se nece primenjivati na odnose direktnog (dvostranog)
leasinga. Ova dualnost primene ima svoje opravdanje u ¢injenici da su trostra-
ne finansijske transakcije mnogo slozenije, kod njih postoji vise odnosa izme-

du udesnika, $to opet moze izazvati i najéesée izaziva probleme3!.

31 Imajuéi u vidu &injenicu da ne postoje trostrani ugovori, ve¢ se trostrana finansijska
leasing transakcija realizuje putem dva ugovora - ugovora o isporuci i ugovora o leasingu
(koji imaju zajednicki objekat i kauzu), ve¢ na pravi pogled se uocava problem medusobne
ugovorne komunikacije ucesnika u poslu koji nisu u direktnim ugovornim odnosima (kori-
snik leasinga - isporucilac opreme). Poslovna praksa je imala prakticne odgovore na ove
probleme ali do spornih situacija je dolazilo.



38 Strani pravni zivot 2/2009

Konvencija je uvela i definisala leasing transakciju kao posebnu katego-
riju. Shodno odredbama Konvencije, to je transakciju u kojoj jedna strana
(davalac leasinga), na osnovu specifikacije druge strane (korisnika leasinga),
zakljuCuje ugovor o isporuci sa treCom stranom (isporuciocem). Na osnovu
ovog ugovora davalac nabavlja opremu pod uslovima koje je odobrio kori-
snik leasinga; istovremeno davalac leasinga zakljucuje (i drugi) ugovor
(ugovor o leasingu) sa korisnikom leasinga, prenoseci na njega pravo da ko-
risti ovu opremu u zamenu za placanje naknade.

Konvencija ¢e se primenjivati bez obzira da li korisnik ima ili naknad-
no stekne opciju kupovine®2, ili produzi leasing ugovor za naredni period. Za
primenu odredaba Konvencije nije od znacaja da li je u pitanju nominalni
(neznatni) iznos cene odnosno naknade. Konvencija ¢e se, shodno njenim
odredbama, primenjivati samo na one ugovore ¢iji predmet - oprema sluzi
profesionalnim svrhama a ne licnim. Konvencija se moze primenjivati i na
odnose finansijskog pod-leasinga

Pored polja primene Konvencija je precizno utvrdila 1 uslove pod koji-
ma ¢e dolaziti do njene primene; Konvencija ¢e se primenjivati pod uslovom
da davalac i korisnik leasinga imaju poslovna sedista u razli¢itim drzavama
i da su ta poslovna sedista, kao i poslovno sediste isporucioca, na teritoriji
drZava ugovornica, ili da se na oba ugovora (ugovor o isporuci i ugovor o le-
asingu) primenju pravna pravila zemlje ugovornice.

Konvencija je uvela odredene zastitne mere u korist obeju ugovornih
strana, vodeci racuna o tome da se, koliko je to moguce, uspostavi ugovor-
na ravnoteza medu njima. Kao zastitne mere predvidene su, sa jedne strane,
pravosnaznost stvarnog prava davaoaca leasinga na opremi protiv stecajnog
upravnika i poverilaca korisnika leasinga, kao zastitna mera u korist davao-
ca leasinga, i zastita od evikcije (pravnog uznemiravanja), kao zastitna me-
ra u korist korisnika leasinga3, sa druge strane.

Najznacajniji deo Konvencije predstavljaju odredbe kojima se ureduju
prava i obaveze ugovornih strana (odnosno svih ucesnika u trostranoj finan-
sijskoj leasing transakciji).

32 Ovo pitanje bilo je veoma znaéajno utvrditi imajuéi u vidu sasvim razli¢it stav koji
su u vezi sa njegovim resenjem sadrzali neki nacionalni sistemi (recimo britansk) ili nacio-
nalni zakoni (recimo francuski zakon)

3 Clanovi 71 8 u Konvenciji
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U kontekstu prava 1 obaveza stranaka, a u vezi sa obavezom isporuke
opreme, veoma znacajno resenje, dato u Konvenciji, predstavlja utvrdivanje
obaveze isporucioca; Konvencija je, naime, predvidela mogucnost direktne
isporuke opreme korisniku leasinga*. Konvencija je utvrdila da ée isporu-
cilac dugovati obavezu isporuke opreme, koju ima na osnovu ugovora o is-
poruci (sa davaocem leasinga) 1 korisniku leasinga, kao da je on stranka u
tom ugovoru i kao da se oprema njemu direktno isporucuje, Sto se zapravo
u praksi redovno i desava. U vezi sa definisanjem ove obaveze isporucioca
naglaseno je da, u slucaju neizvrSenja ove obaveze, isporucilac nece biti od-
govoran 1 davaocu 1 korisniku leasinga. Ova odredba je unesena da bi se iz-
beglo dupliranje odgovornosti.

U vezi sa odredbama o izvrSenju isporuke stoje i odredbe Konvencije o
odgovornosti stranaka (davaoca 1 korisnika); ovim odredbama utvrdena su
(istovremeno) i prava druge (oStecene) strane, buduci da se radi o dvostra-
no obaveznim i teretnim ugovorima.

U slucaju neisporuke ili zakasnjenja sa isporukom opreme, Konvencija
je predvidela pravo korisnika leasinga da raskine ugovor ili odbije prijem
opreme, pri cemu je ovlascen i da obustavi placanje leasing naknade. Kada
je korisnik leasinga iskoristio pravo da raskine ugovor, bice ovlascen da po-
vrati sve placene iznose leasing naknade i ostale unapred placene iznose,
umanjene za odredenu svotu koja pretstavlja naknadu za koriscenje opre-
mom. Sem povracaja placene leasing naknade korisnik leasinga nema dru-
gih prava prema davaocu leasinga u vezi sa isporukom?3?; to prakti¢no zna-
¢i da korisnik leasinga nema pravo da trazi naknadu Stete od davaoca leasin-
ga. Istovremeno, Konvencija je ostavila mogucnost korisniku leasinga da se
obrati isporuciocu za naknadu Stete.

Od narocitog znacaja su reSenja koja je Konvencija predvidela za slucaj
da korisnik leasinga ne izvrsi svoju najvazniju obavezu - obavezu placanja
leasing naknade. U tom slucaju davalac leasinga ima vise mogucnosti. Op-
cije koje su date davaocu leasinga nisu sve podjednakog intenziteta ve¢ su
na izvestan nacin “stepenovane”, od najblaze do najstrozijih. TeZina “‘sank-
cije” po korisnika leasinga stoji u zavisnosti od tezine povrede ugovora, od-
nosno znacaja neizvrsenja obaveze Ono Sto u Konvenciji nije precizirano i

34 Moguénost direktne isporuke predvidena je ¢lanom 10 Konvencije.

35 Prava korisnika leasinga u sluéaju neizvrienja isporuke predvidena su ¢lanom 12
Konvencije
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Sto svakako predstavlja veliku manu ovog teksta to je odsustvo kriterijuma Sta
se smatra bitnim (ne)izvrSenjem obaveze (koje povlaci teze sankcije) a Sta ne.

U skladu sa odredbama Konvencije, davalac leasinga moze, najpre, zah-
tevati prispele neplacene iznose leasing naknade, zajedno sa troskovima i ka-
matama. Ako je, pak, neizvrSenje obaveze od strane korisnika leasinga bit-
no (pri ¢emu, kako je vec receno, nije nigde definisano Sta predstavlja bitno
neizvrsenje, to je evidentno ostavljeno proceni u konkretnom slucaju) dava-
lac leasinga moze zahtevati ubrzanu isplatu buducih iznosa leasing naknade
(kada je to leasing ugovorom predvideno) ili moze raskinuti ugovor, povra-
titi drzavinu na opremi i traziti naknadu Stete 3°.

Davalac leasinga ne¢e moci da se koristi pravima na ubrzanu isplatu ili
raskid ugovora ako nije obavestio korisnika leasinga, ostavljaju¢i mu isto-
vremeno pravo da ispravi gresku (dotle dokle je to objektivno moguce).

Kada je davalac raskinuo leasing ugovor nece moci da traZzi prisilno iz-
vrsenje odredaba koje predvidaju ubrzanu isplatu buducih nedospelih izno-
sa leasing naknade ali se ovi iznosi uracunavaju u naknadu Stete.

Uocljivo je da postoji izvesna neravnoteza u predvidenim mogucnosti-
ma stranaka u sluCaju neizvrSenja obaveza od strane njihovih ugovornih
partnera. Ova neravnoteza postoji naravno na Stetu slabije strane - korisnika
leasinga. Ovakva pojava inace je pravilo kod medunarodnih unifikacijskih
akata i veoma je tesko izbeci. U tom pogledu Konvencija o finansijskom le-
asingu nije nikakav izuzetak.

Bez obzira na izvesne manje nejasnoce i manjkavosti datih resenja, na
koje je ukazano, treba primetiti da je Konvencija o0 medunarodnoim finansij-
skom leasingu u prilicnoj meri uspela da uredi ovu oblast (najcesce na nacin
kako to 1 inaCe funkcioniSe u poslovnoj praksi).

Model zakon-a o leasingu
(Nacrt)

Kako je napred u tekstu ve¢ naglaseno, bez obzira na usvajanje Konven-
cije o leasingu i njeno stupanje na snagu, veliki broj zemalja, narocito neraz-
vijenih 1 onih u tranziciji imalo je probleme oko uredenja leasing poslovanja

36 Razli¢ite mogucnosti davaoca leasinga, u slu¢aju neizvrienja obaveze placanja na-
knade od strane korisnika leasinga, predvidene su odredbama ¢lana 13 Konvencije. Odred-
be ovog Clana izuzetno su znacajne.
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1 na nacionalnom nivou i u medunarodnim okvirima. Slabo poznavanje ma-
terije i odsustvo nacionalnih resenja odvracalo je mnoge zemlje od ratifika-
cije Konvencije o finansijskom leasingu. Stoga je UNIDROIT pokrenuo i
drugu inicijativu, ovog puta za koncipitanje teksta model zakona, prevashod-
no namenjenog zemljama u razvoju i onima tranziciji. Dok se unifikacija
materije finansijskog leasinga ticala medunarodnog aspekta posla, model za-
kon je namenjem prvenstveno leasing poslovanju u nacionalnim okvirima.

Resenja koja su predlozena u tekstu (nacrta) Model zakona o leasingu
veoma su slicna (ili i identi¢na) onima iz Konvencije o medunarodnom fi-
nansijskom leasingu’’.

Za razliku od Konvencije o leasingu, (nacrt) Model zakona je prosirio
polje svoje primene i na oblike leasinga koji nisu isklju¢ivo finansijski. Bu-
duc¢i Model zakon ¢e se (bar shodno sadasnjem stanju predlozenog teksta)
odnositi na finansijski, operativni leasing i na druge oblike zakupnog posla
u vezi sa dobrima odnosno opremom namenjenom trgovackom poslovanju.
Moze se eventualno postaviti pitanje da li je ovo prosirenje bilo neophodno,
naroCito kada se radi o drugim oblicima zakupa. Poznata je Cinjenica da sve
zemlje, pa tako i one u tranziciji (uglavnom) imaju obligacione zakone ili
ova pitanja reguliSu u (opstim) gradanskim zakonicima; imajuci sve to u vi-
du “sveobuhvatnost” Model zakona o leasingu moze donekle izgledati pre-
terana3®.

Tekst (nacrta) Model zakona sadrzi neke pozitivne eksplikacije i prosi-
renja (u odnosu na tekst Konvencije o finansijskom leasingu, prvenstveno)
ali ima i odredaba koje ne doprinose jasno¢i dokumenta, niti doprinose lako-
¢i uredenja oblasti leasing poslovanja. Ipak, traba stalno imati u vidu da se
radi o dokumentu koji je jo$ u fazi izrade i podlozan je promenama. U kon-
tekstu reCenog treba ista¢i da se znacajnija rezerva odnosi na (predvidenu)
mogucnost da (i) fizicko lice bude davalac leasinga Ovo se odnosi naravno
samo na finansijski oblik leasing posla. I u razvijenim (zapadnim) zemljama

37 Opéirnije o reSenjima predlozenim u tekstu (nacrta) Model zakona videti kod I. Spa-
si¢, Nacrt UNIDROIT model zakona o leasingu, Pravo i privreda, 2007, br. 5-8, str. 710 i
dalje.

38 Mozda je inicijativu trebalo ograni€iti na oblike finansijskog i operativnog leasinga,
kao oblike trgovackih poslova, a ne $iriti polje primene i na druge oblike zakupa (lease-a)

¢iji je predmet dobro koje se koristi u trgovackom poslovanju (budu¢i da i nema bas takvih
oblika).
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postoje ogranicenja u pogledu mogucnosti odredenih katagorija subjekata
da se pojave u ulozi davaoca leasinga. Ta ogranicenja se odnose na statusne
karakteristike kao 1 na visinu iznosa kapitala koja se zahteva da bi jedan pri-
vredni subjekat mogao da se bavi poslovima davanja opreme u leasing; ne-
ma nikakvog specijalnog razloga da se fizickim licima (potencijalnim dava-
ocima leasinga), u zemljama u tranziciji, daju Sire mogucnosti. U ovim ze-
mljama bi to stvorilo samo vec¢e mogucnosti zloupotrebe.

Jedna od prednosti teksta (nacrta) Model zakona (u odnosu na tekst
Konvencije o finansijskom leasingu) je izricito “prosirivanje” obaveze ispo-
rucioca i na korisnika leasinga; ne radi se zapravo ni o kakvom “prosiriva-
nju” ve¢ samo o jasnijem i direktnijem definisanju. Ova odredba je svakako
dobra buduci da jasno i nedvosmisleno definiSe stvari koje i inaCe egzistira-
ju u praksi .

Izvesnu novinu (u odnosu na tekst Konvencije o finansijskom leasingu)
predstavlja unosenje odredaba o nezavisnosti i neopozivosti obaveza iz ugo-
vora; misli se prvenstveno na finansijski leasing ugovor kod koga je neopo-
zivost 1 nezvisnost ugovornih obaveza pravilo, a kod ostalih vrsta leasing po-
sla neopozivost odredenih obaveza se moze izri€ito ugovoriti za svaku oba-
vezu pojedinacno. Smisao specijalnog isticanja nezavisnosti i neopozivosti
obaveza (kod finansijskog leasinga) lezi u tome da se istakne njegova stra-
gost. Obaveza koja je neopoziva mora se izvrsiti bez obzira na to da li je dru-
ga strana svoju obavezu izvrsila ili ne. Ova odredba je zapravo slika onog
stanja koje postoji u praksi leasing poslovanja, 1 odnosi se prvenstveno na
obavezu korisnika u vezi sa placanjem naknade. U tom smislu odredba o ne-
zavisnosti 1 neopozivosti obaveza iz ugovora predstavlja zamenu za izricito
regulisanje situacije kada korisnik ne izvrsi obavezu placanja leasing nakna-
de i prava davaoca u vezi sa tim.

Ono $to je svakako najupadljivije u predloZzenom (nacrtu) teksta Model
zakona je odsustvo posebnog Clana koji bi, na izricit nacin i na jednom me-
stu, uredivao prava davaoca leasinga u situaciji kada korisnik leasinga ne iz-
vrsi svoju obavezu placanja rata leasing naknade3®. Umesto toga tekst (na-
crta) Model zakona daje samo koncept nezavisnosti i neopozivosti korisni-
kove obaveze sa stupanjem ugovora na snagu (¢l. 10 Nacrta).

39 Clan ovakvog sadrzaja je inace po znacaju jedan od najvaznijih a ujedno i najrestrik-
tivnijih po prava korisnika leasinga, u Konvenciji o finansijskom leasingu.
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Kada se radi o pravima korisnika leasinga u vezi sa isporukom opre-
me on moze takode traziti primenu Clana 10 Nacrta (odnosno izvrSenje
obaveze. bez obzira na to da li je druga strana izvrsila sviju obavezu ili ne).
To je naravno samo jedna od mogucnosti koje on ima; druga mogucnost
koja mu stoji na raspolaganju je da prihvati opremu onakvu kakva jeste, uz
dobijanje naknade od isporucioca. U tom slucaju ne bi imao prava na dru-
ge zahteve.

Tekst (nacrta) Model zakona, kao i Konvencija, predvida zastitne me-
re u korist obeju ugovornih stranaka; davaocevo pravo u vezi sa steCajem
korisnika kao i zastitu od pravnog uznemiravanja (evikcije) u korist kori-
snika leasinga.

Odredbe teksta Nacrta u vezi sa prelaskom rizika i trosSkova, odrzava-
njem opreme i njenim vracanjem, naknadom Stete, na¢inom likvidiranja
Stete, obaveStavanjem, transferom odnosno ustupanju prava, raskidom
ugovora su uglavnom standardne i nesporne, identi¢ne su i u tekstu Kon-
vencije o leasingu, a uobicajene su i u poslovnoj praksi.

Predlozeni tekst (nacrta) Model zakona bi mogao, uz izvesne manje
izmene 1 pojasnjenja, korisno da posluzi zemljama u razvoju i tranziciji da
uvedu red u vezi sa problematikom leasing poslovanja u svoje zakonodav-
stvo.

UNIFIKACIJA FRANCHISNGA

U oblasti medunarodne unifikacije franchising poslovanja uc¢inak UNI-
DROIT-a bio je, takode, izuzetno veliki. Proces unifikacije u ovoj oblasti tr-
govinskog poslovanja nije rezultirao donosenjem medunarodne konvencije,
buduci da su strucnjaci UNIDROIT-a procenili da konvencija ne bi bila naj-
pogodniji oblik unifikacije; umesto rigidnog oblika (kakav je konvencija)
upotrebljen je vodic (gide), kao “najlabaviji” oblik (unifikacije).

Vodi¢ za franchising se odnosi samo na generalni sporazum o franchi-
singu (master franchising)*’, dok su ostali oblici franchisinga, kao mnogo
jednostavniji, ostavljeni nacionalnom regulisanju.

Posle usvajanja Vodica za franchising pokazalo se da pitanje otkrivanja
podataka (disclosure), koje je Vodi¢ dosta detaljno uredio, treba jos vise is-

40y I. Spasi¢, Osnovi franchising poslovanja, Strani pravni zivot, 2006, br. 1-3, str.
449-456.
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taci zbog njegovog jako velikog znacaja za zakljucivanje franchising poslo-
va; stoga je ovo pitanje izdvojeno 1 samostalno medunarodno uredeno - mo-
del zakonom, koji je takode izradio UNIDROIT.

Vodic¢ za (master) franchising sporazume

Vodi¢ za medunarodne master franchising sporazume donet je 1998.
god. Ve¢ je pomenuto da Vodic predstavlja jedan od “najlabavijih” vidova
unifikacije odredene materije, kome se pribegava kada neka oblast nije joS
uvek dovoljno usaglasena i profilisana te je tako nepodobna za “CvrScu” uni-
fikaciju. VodiC vise upoznaje zainteresovane strane sa specificnoscu materi-
je na koju se odnosi nego sto je ureduje. Materija franchisinga buduci da je
jako sloZena i heterogena nije jo$ uvek pogodna za drugaciji oblik unifika-
cije.

Vodi¢ za franchising se odnosi samo na master franchising sporazu-
me*! ne i na ostale oblike franchisinga, koji su znatno jednostavniji, pa im
iscrpne eksplikacije nisu ni potrebne. Vodic je istakao specifiCnosti master
franchisinga u odnosu na druge metode realizacije franchising posla (direkt-
ni franchising, filijale, joint-venture), ukazavsi na prednosti i mane (svih) po-
menutih oblika, ukazuju¢i i na nacin izbora najoptimalnijeg oblika franchi-
sing poslovanja, u zavisnosti od konkretnog slucaja i datih okolnosti.

Kada se radi o procesu zakljucivanja medunarodnog master franchising
sporazuma, VodiC je narocito istakao znacaj koji za davaoca franchisinga
ima izbor (potencijalnog) saugovaraca. Sa druge strane istaknuta je i obave-
za koju davalac franchisinga ima prema (potencijalnom) saugovaracu; ova
obaveza se odnosi na detaljno upoznavanje saugovaraca sa specificnostima
sistema poslovanja; to upoznavanje ostvaruje se kroz otkrivanje najvaznijih
podataka relaventnih za poslovanje, bez poznavanja ovih podataka potenci-
jalni saugovara¢ ne moze da proceni da li mu ponudeni odnos poslovne sa-
radnje odgovora ili ne, niti moze uspesno da se ukljuci u sistem poslovanja
davaoca franchisinga. Moglo bi se reci da otkrivanje podataka na strani da-
vaoca franchisinga 1 ispunjavanje odredenih uslova i kriterijuma na strani

41 Medunarodni master franchising sporazum je takav sporazum kod koga davalac
master franchisinga ustupa saugovaracu u stranoj zemlji ekskluzivno pravo da, na odrede-
noj teritoriji i za odredeno vreme, obavlja franchising poslovanje, ali i da ustupa ovo pravo
drugim licima (Sto je mozda i vaznije, buduci da su ugovorni odnosi u tom slu¢aju mnogo-
struki, pa se moze postaviti pitanje kako se ovi ugovori odnose medusobno).
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njegovog (potencijalnog) saugovaraca, pretstavljaju neophodni preduslov za
nastanak ugovornog odnosa. Kako je ve¢ napomenuto, pitanja otkrivanja po-
dataka (disclosure) koja su tesno povezana sa (uspesnom) realizacijom fran-
chising poslovanja su zbog svog velikog znacaja naknadno izdvojena iz ce-
lokupnog kompleksa pitanja koja obraduje Vodic i posebno uredena Model
zakonom o otkrivanju podataka u franchising poslovanju*2.

Jedno od najznacajnijih pitanja koje se vrlo detaljno razmatra u Vodicu,
je pitanje vrste, oblika 1 prirode prava koja se ustupaju franchising ugovo-
rom (ustupanje pomenutih prava predstavlja sustinu franchising posla); u
vezi sa tim Vodi¢ detaljno analizira ugovorne relacije koje nastaju kod ma-
ster ugovora, sa jedne strane, kao 1 pod-franchising ugovora, sa druge.

Kada se govori o pravima koja se ustupaju ugovorom, od najveceg zna-
Caja je Cinjenica o kome tipu ugovora se (konkretno) radi. Medunarodni ma-
ster franchising sporazum je najcesce franchising poslovnog formata (busi-
ness format franchising); kod ovog tipa ugovora dolazi do ustupanja niza
slozenih prava i znanja; ustupljena prava podrazumevaju metod obavljanja
posla na nacin kako to radi davalac franchisinga. Uz poslovni sistem obave-
zno idu 1 know-how i industrijska svojina (firma, zigovi, modeli, logo). Naj-
cesce se ugovorom prenose svi aspekti obavljanja posla, a obavezno oni naj-
znacajniji koji su naophodni za njegovo uspesno funkcionisanje. Potrebno je
da se veoma jasno preciziraju prava koja se ugovorom ustupaju, to je u in-
teresu obe ugovorne strane Imajuci prethodno receno u vidu, Vodic je de-
taljno utvrdio prava koja se ugovorom ustupaju; tu spadaju licenca (trgovac-
kog 1 poslovnog) zZiga, know-how, modeli, logo, priru¢nici o poslovanju (ma-
nuals). U zavisnosti od prirode konkretnog franchising posla know-how
ukljucuje (i) metode marketinga, recepture i produkcione formule, tehniku
isporuke, proceduru nabavke, higijenske i1 kontrolne standarde, obuku per-
sonala kao 1 mnoge druge operacije koje (u zavisnosti od vrste posla) pred-
stavljaju sastavni deo “poslovnog paketa”.

Osim odredivanja prava koja se ustupaju ugovorom, Vodi¢ ukazuje i na
to kako se ustupljena prava (pravilno 1 u skladu sa ugovorom) koriste.

Ustupanje ukupnog poslovnog sistema (ili eventualno njegovih glavnih
komponenti) moze biti teritorijalno ograniceno (na odredenu oblast) ili se
moze odnositi na celu drzavu, dok je vremensko odredivanje obavezno (spo-
razum mora imati odredeni rok). Prostorno- vremensko odredenje vazenja

42 Model Franchise Disclosure Law, donet 2002. god.
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ugovora najcesce je povezana sa ekskluzivnoscu (davalac uglavnom ustupa
ekskluzivno pravo korisniku za odredenu teritoriju 1 u odredenom vremen-
skom roku). Ekskluzivnost ustupljenog prava (kada postoji, a najéesce po-
stoji) mora biti definisana; utvrdivanje pitanja ekskluziviteta je u interesu
normalnog obavljanja poslova i funkcionisanja ugovora.

Pored analize specificnih odnosa stranaka - ucesnika u master i pod-
franchising sporazumima, Vodi¢ detaljno analizira i njihova specificna pra-
va i obaveze, kao i sa tim povezane posledice eventualnog neizvrsavanja ili
neurednog izvrSavanja tih obaveza (ugovornu odgovornost).

Pored osnovnih obaveza davaoca franchisinga koje se sastoje u ustupa-
nju odredenih prava (koriS¢enja firme, zigova, znakova razlikovanja) i zna-
nja (ustupanje konow-haw-a), Vodic je utvrdio, kao veoma znacajnu i oba-
vezu obucavanja odnosno treninga lokalnog saugovaraca; to se odnosi na
pocetnu obuku (osposobljavanje za preuzimanje posla odnosno uspostavlja-
nje sistema i primenu know-how-a), i na kasniju obuku kojom se lokalni sa-
ugovaracC osposobljava da vodi poslovnu jedinicu, uspostavlja franchising
mreZu, kao i da ustupa franchising paket svojim ugovornim partnerima. Pri-
likom obucavanja vrlo znac¢ajnu funkciju imaju uputstva sadrzana u tzv. pri-
rucnicima za poslovanje (manuals). Ovi prirucnici se koriste narocito kod
franchisinga poslovnog formata, a sadrze podatke koji ¢ine know-how i
ostala prava iz intelektualne svojine. Pored inicijalne i tekuce, moze posto-
jati 1 naknadna obuka i dodatni trening programi kako bi sub-franchisor bio
u toku sa savremenim trendovima u poslovanju. Imaju¢i u vidu karakter i
sloZzenost master franchising posla jasno je da on ne bi mogao da se odvija
bez asistencije i pomo¢i franchisor-a, kako one vezane za pocetnu fazu po-
slovanja tako i tokom Citavog trajanja ugoivora.

Korisnik franchisinga ima naravno kao primarnu obavezu da plati naj-
pre pristupninu (initial fee), a potom i redovnu franchising naknadu (royali-
ty). Pored obaveze placanja naknade korisnik je obavezan da koristi ustuplje-
na prava na ugovoren i propisan nac¢in, da ¢uva poslovnu tajnu i na “podno-
s1” stalan nadzor davaoca franchisinga.

U neposrednoj vezi sa pitanjem izvrSavanja (odnosno neizvrSavanja)
ugovornih obaveza stoji i pitanje okoncanja ugovora zbog neizvrsenja oba-
veza (vanredno okoncanje ugovora-raskid), kao i1 pravnih posledica takvog
okoncanja. Vodi¢ detaljno analizira i pitanje pravnih sredstava koja stoje
strankama na raspolaganju. Za raskid master franchising ugovora vaze ista
pravila koja se odnose na sve franchising ugovore samo sto su posledice ras-
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kida kod ovih ugovora znatno komplikovanije; naime, pored prestanka od-
redenih ugovornih prava 1 nastanka nekih obaveza, kod master ugovora se
postavlja 1 pitanje sudbine pod-franchising ugovora; pitanje koje se postavlja
u ovom slucaju je da li se pod-franchising ugovor, ili ugovori ako ih ima vi-
Se, automatski raskidaju ili ne. Odgovor na ovo pitanje varira od zemnlja do
zemlje. Potpuno izvesna i striktna pravila po pitanju sudbine pod-franchising
sporazuma ne postoje ni posle donosenja Vodica za franchising;

Pitanje odgovornosti stranaka za neizvrSenje ili manjkavo izvrsenje oba-
veza je od izuzetnog znacaja, pa je shodno tome dobilo i znacajno mesto u
Vodicu.

Posebna paznja u Vodicu je posvecena problematici intelektualne svoji-

ne, know-how-a i poslovne tajne (kao specificnog dela know-how-a), budu-
¢i da ove kategorije predstavljaju sustinski deo franchising poslovanja. Ka-
da je u pitanju franchising posao, intelektualna svojina obuhvata prvenstve-
no pravo na zig, ali i na izvesne oblike autorskog prava®’. Sve razvijene tr-
govacke zemlje predvidaju neki vid registracije zigova (kod nadleznih dr-
zavnih organa). Registracijom se konstituiSe pravna zastita Ziga. Sama teh-
nika izvodenja registracije 1 organi koji je sprovode se dosta razlikuje od ze-
mlje do zemlje. Registracija ziga garantuje vlasniku ekskluzivna prava kori-
SCenja Ziga i Stiti ga od moguceg ugrozavanja od strane trecih lica. U sluca-
jupovredivanja prava registrovanog ziga njegov zasticeni imalac je ovlascen
na pokretanje akcije protiv trecih lica koja ugrozavaju njegovo pravo.
Kod realizacije master franchising posla, davaoci franchisinga ustupaju lo-
kalnim davaocima pravo i licencu da koriste zig, ali i pravo i licencu da ustu-
paju taj zig i licencu na njemu i svojim saugovarac¢ima (pod-licenca Ziga).
Problem moze nastati zbog toga Sto je u nekim zemljama pod-licenca Ziga
zabranjena; u tim slucajevima moraju se koristiti alternativni putevi za rea-
lizaciju potrebnih ugovornih realacija; u vecini slu¢ajeva ovaj problem se
razreSava tako Sto davalac master franchisinga direktno prenosi licencu ziga
korisniku franchisinga iz pod-franchising sporazuma. Vodi¢ detaljno raz-
matra sve alternative koje se javljaju kod razreSenja ovog pitanja u praksi.

Pored intelektualne svojine Vodic tretira i pitanje know-how-a, kao sa-
stavnog 1 vrlo bitnog dela franchising poslovanja Pod know-how-om se ge-
neralno podrazumeva ukupnost profesionalnog znanja koje se odnosi na jed-
nu specificnu oblast i problematiku. To znanje je obicno kombinacija opsteg

43 Prvenstveno se radi o tzv. manuals odnosno priruénicima za poslovanje.



48 Strani pravni zivot 2/2009

(sa)znanja i iskustva ste¢enog kroz praksu**. Znanja i iskustva koja sa¢inja-
vaju know-how mogu biti veoma razliita po svojoj prirodi, mogu biti teh-
ni¢ka, komercijalna, administrativna, finansijska i druga®.

U kontekstu franchising poslovanja razlikuju se komercijalni i tehnicki
know-how. Komercijalnim know-how-om se smatraju znanja i metode orga-
nizovanja prodaje i plasmana robe i vrSenja usluga, pridobijanja potrosaca,
povecavanja prometa, Sirenja poslovanja; jednom reciju komercijalni know-
how sacinjava odredeni “metod” (sistem obrazac, formula) poslovanja. Sta
¢ini konkretnu sadrzinu komercijalnog know-how-a zavisi naravno od sva-
kog pojedinac¢nog slucaja, odnosno od sadrzine svakog franchising sporazu-
ma ponaosob. Komercijalni know-how, kao prepoznatljiv metod poslovanja
svojstven 1 karakteristiCan za davaoca franchisinga, ima esencijalni znacaj
za franchising poslovanje, on predstavlja samu njegovu sustinu. Tehnicki
know-how, takode nezaobilazan u franchising poslu, ¢ine metodi proizvod-
nje i vrSenja usluga koje je razradio davalac franchisinga (tu konkretno spa-
daju recepture, tehnoloski postupci, tehnicki propisi i standardi, tehnicka do-
kumentacija, planovi, specifikacije i slicno). Tehnicki know-how se najcesce
javlja kao akcesorni uz komercijalni.

Pored know-how-a uopste, VodiC apostrofira i institut poslovne tajne,
odnosno “neotkrivenih” podataka. Poslovna tajna i know-how su neraskidi-
VO povezani, naime, poslovna tajna predstavlja tzv. poverljivi (confidential)
know-how. Jasno je da je poslovna tajna znatno uzi pojam od know-haw-a;
to je samo deo know-haw-a koji je izuzetno znacajan i specifican, orugina-
lan 1 (specijalno) zasticen. U vezi sa tajnoscu know-how-a, jasno je da slu-
zbenici i saradnici korisnika franchisinga moraju biti upoznati sa podacima
koji ¢ine poslovnu tajnu kako bi poslovanje moglo normalno da se odvija.
Sa druge strane potrebno je da oni to znanje “saCuvaju” ne otkrivajuci ga
drugima tokom procesa poslovanja a ni kasnije po okoncanju ugovora (bar
za jedan odreden vremenski period). Stoga se u franchising ugovore unose
klauzule o poverljivosti podataka.

I lokalni davalac i korisnici franchisinga moraju postovati tajnost poda-
taka koji su im preneti.

Know-how je, zbog svog znacaja, zasticen specijalnim pravnim propi-
sima kao i (pojedinim) odredbama krivi¢énog prava; bez obzira na to u ugo-

44 V. R. Prica, Ugovor o know-how-u, Beograd, 1981, str. 11.
45 V. Ph. Bessis, Le contract de franchisage, Paris, 1986, str. 66.
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vore se unose klauzule koje stite know-how za vreme trajanja ugovora i po
njegovom okoncanjuS.

Klauzule o (ne)konkurenciji su takode vid zastite know-how-a po okon-
¢anju ugovora. Lokalni davalac i korisnici franchisinga (koji stupaju u odno-
se master franchisinga) se obavezuju da se nece, direktno ili indirektno, an-
gazovati na istom ili slicnom poslu, na odredenoj teritoriji i u razumnom vre-
menskom roku.

Osim ovih esencijalnih pitanja Vodic se detaljno bavi i nekim drugim
vaznim pitanjima koja stoje u neposrednoj korelaciji sa pomenutima; takva
su recimo pitanja osiguranja, reklamiranja, pribavljanja opreme, proizvoda i
usluga, pitanje ustupanja i transfera potrazivanja itd.

Pored podrobne analize najvaznijih pitanja, kao i sugestija za “izbor”
najpovoljnijih opcija ako ih ima vise, Vodi¢ sadrzi i eksplikacije “dopun-
skih” pitanja (recimo, uobicajenih klauzula, pratecih dokumenata, pribavlja-
nja dozvola, i slicno) tamo gde su neophodna kako bi §to preciznije upoznao
ugovorne strane i ostale korisnike sa specificnostima franchising posla.

Bez obzira Sto ne daje konkretne i precizne odgovore na mnoga pitanja,
postojanje Vodica ima veliki znacaj (i) sa stanoviSta konkretnog resavanja
mnogih problema skopcanih sa franchising poslovanjem, buduci da zainte-
resovanim stranama predocava potencijalna i alternativna resenja.

Model zakon o otkrivanju podataka
u franchising poslovanju

Jedna od znacajnih obaveza davaoca franchisinga je obaveza davanja
informacija u vezi sa franchising poslom. Ova obaveza se moze javiti kao
prethodna, u periodu zakljucivanja ugovora, ali se ona moze javiti i javlja se
i tokom celog trajanja ugovora; u tom slucaju davalac franchisinga je obave-
zan da permanentno informise korisnika o svim Cinjenicama koje omoguca-
vaju normalno funkcionisanje posla.

Kako je vec reCeno, zbog znacaja obaveze otkrivanja podataka (disclo-
sure) javila se potreba da se ova oblast franchising poslovanja uredi (1) sa-
mostalnim dokumentom (a ne samo u okviru Vodica za franchising); stoga

46 Ugovorne klauzule kojima se $titi know-how i druge poverljive informacije su: con-
fidentiality clauses (klauzule o poverljivosti podataka); klauzule o (ne)konkurenciji; grant-
back klauzule (klauzule o “uzvratnom” ustupanju); kao i klauzule o “polju primene”.
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je UNIDROIT preduzeo neophodne radnje koje su rezultirale usvajanjem
model zakona o otkrivanju podataka kod franchising poslova.

Model zakon je izabran kao najpogodniji vid uredenja ovog pitanja, bu-
du¢i da je veoma pogodan nacionalnim zakonodavcima kao primer “za
ugled” prilikom nacionalnog reglementiranja.

Model zakon ureduje kljucna pitanja vezana sa problem otkrivanja po-
dataka, pre svega utvrduje i definiSe osnovne pojmove, utvrduje izgled i for-
mu samog dokumenta, izuzetke od pravila (odnosno obaveze) urucivanja
dokumenta, podatke koji se unose, odnosno informacije koje sadrzi doku-
ment (Sto je i najvazniji deo model zakona), pravna sredstva koja stoje na
raspolaganju korisniku franchisinga u slucaju da se obaveza otkrivanja po-
dataka ne postuje, kao 1 vremensko vazenje dokumenta.

Model zakon je najpre precizirao definicije kljunih pojmova koji se po-
javljuju u ovom tekstu (1 u poslu franchisinga), to su pre svega definicije
franchising posla, master i pod-franchising posla, u¢esnika u poslu franchi-
singa (davaoca i korisnika), poslovnih jedinica (stranaka), dokumenta o ot-
krivanju podataka itd.

Kao najznacajniju obavezu davaoca franchisinga Model zakon je ista-
kao obavezu urucivanja dokumenta o otkrivanju podataka o poslovanju sva-
kom potencijalnom korisniku franchisinga. Sam dokument o otkrivanju po-
dataka (disclosure document) mora biti uruCen (potencijalnom) saugovara-
¢u zajedno sa tekstom (buduceg) ugovora bar Cetrnest dana pre potpisivanja
bilo kog franchise dokumenta od strane korisnika (osim eventualno doku-
menta o poverljivosti informacija); isto se odnosi i na eventualna placanja od
strane korisnika franchiisnga (koja ne mogu biti vrSena pre urucenja doku-
menta o otkrivanju podataka).

Dokumet o otkrivanju podataka (disclosure document) mora (uvek) bi-
ti azuran i sadrzati aktuelne podatke, stoga se mora azurirati krajem svake
fiskalne godine.

Disclosure document mora biti sacinjen kao jedinstven (celovit) doku-
ment, i to u pismenoj formi; Model zakon ne postavlja druge zahteve u ve-
zi sa izgledom ovog dokumeta.

Od striktne obaveze urucivanja dokumenta o otkrivanja podataka posto-
je izvesni izuzeci, to se, pre svega, odnosi na slucaj kada da se franchise pa-
ket ustupa osobi koja je bila poslovni operativac ili direktor u firmi davaoca
franchisinga ili u njegovoj filijali (barem godinu dana pre potpisivanja ugo-
vora); dokument o otkrivanju ne mora se uruciti ni u slucaju ustupanja ili
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drugog transfera korisnikovih prava po osnovu postojeceg ugovora, ukoliko
subjekat na koga se odnose prenesena prava stupa na mesto korisnika pod
istim uslovima (a uloga davaoca je pasivna, odnosno on samo daje pristanak
za pomenuti transfer). Dokumet o otkrivanju podataka se ne mora uruciti ni
u slucaju obnavljanja ili produZenja (postojeceg) franchising ugovora, pod
istim uslovima Takode, dokument o otkrivanju ne mora se (obavezno) uru-
Citi ni osobi (pravnoj ili fizickoj) koja se bavila istim ili slicnim poslom u
prethodne dve godine. Osim ovih, postoje i dva izuzetka vezana za ocekiva-
nu vrednost ostvarenog prometa na osnovu ustupljenog franchise paketa;
ove vrednosti nisu precizirane.

Naravno da se najvazniji deo Model zakona odnosi na informacije koje
se moraju uciniti dostupnim potencijalnim korisnicima franchisinga; te in-
formacije predstavljaju sadrzinu dokumenta o otkrivanju; ove informacije su
nabrojane u 1.6 Model zakona i imaju formu sliénu formularu*’. Prvenstve-
no se u disclosure formular moraju uneti precizni podaci o poslovnom ime-
nu odnosno firmi i poslovnom sedistu davaoca franchisinga; trgovackom
imenu, svim poslovnim imenima pod kojima davalac vodi poslovanje, po-
slovnom sedistu davaoca u zemlji gde se nalazi (potencijalni) korisnik fran-
chisinga, zigovima; opisu samog poslovanja koje ¢e (eventualno) biti ustu-
pljeno (uz naknadu) korisniku franchisinga; opis poslovanja mora biti preci-
zan; takode formular mora sadrzati precizan opis poslovnog iskustva dava-
oca franchisinga i njegovih filijala. Formular dalje mora sadrzati podatke o
rukovodecem kadru davaoca franchisinga (imena, poslovne adrese, pozicije
u rukovodenju, odgovornost). Disclosure formular mora dalje obavezno sa-
drzati podatke o eventualnim kriminalnim osudama ili postupcima vodenim
zbog postojanja odgovornosti u vezi sa franchising poslovanjem. Takode,
formular mora sadrzati podatke o postojanju stecaja ili insolventnosti dava-
oca franchisinga ili njegovih filijala (u prethodnih pet godina).

U disclosure formular moraju se uneti i podaci o svim korisnicima fran-
chisinga koji su u “franchising sistemu”, odnosno posluju pod imenom (fir-
mom) davaoca franchisinga (kako korisnici franchisinga tako 1 korisnici iz
pod-franchising ugovora).

Buduc¢i da je intelektualna svojina izuzetno znacajan element franchi-
sing poslovanja u formulare se moraju uneti podaci koji se odnose na obli-

47 Identi¢an nadin prezentacije koris¢en je recimo u Americi u veoma $iroko prime-
njenom UFOC formularu.
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ke intelektualne svojine prvenstveno na zigove, patente, autorsko pravo i
softver®

U disclosure formulare moraju se uneti i podaci o tome koje ce robe i
usluge korisnik franchiisnga morati da kupuje ili iznajmljuje, naroCito je, pri
tome, znacajno navesti da li ¢e korisnik ove robe i usluge nabavljati od da-
vaoca franchisinga ili od drugog lica.

U dokumente (formulare) o otkrivanju podataka unose se i podaci o naj-
vaznijim finansijskim pitanjima vezanim za franchising posao.

Pored ovih najvaznijih i obaveznih podataka i drugi podaci mogu biti
uneti u formular, najcesce se unose i podaci o rokovima (trajanja ugovora) i
uslovima za obnavljanje franchising ugovora; zatim podaci o uslovima pod
kojima moze doc¢i do okoncanja ugovora; podaci o ekskluzivitetu (iskljuci-
vosti) ustupljenih prava, kao 1 teritorijalnom dejstvu; podaci o inicijalnoj
franchising naknadi (“pristupnini u sistem”), kao i drugim placanjima, i ko-
nacno podaci o izboru merodavnog prava i suda (za slucaj spora).

Ukoliko se obaveza otkrivanja podataka ne postuje i podaci (u formula-
ru sadrzani kao bitni) ne saopste, odnosno formular se ne uruci u propisa-
nom roku, ili, pak, sadrzi pogresno prezentirane Cinjenice ili omaske kori-
snik franchisinga je ovlascen da, u roku od 30 dana po pismenom obaveste-
nju, okonca franchisaing ugovor i podigne zahtev za naknadu Stete. Osnov
za pokretanje postupka za naknadu Stete je vremenski ograni¢en na period
od 1-3 godine™.

Model zakon ¢e se primenjivati na sve franchising sporazume zakljuce-
ne ili obnovljene po njegovom stupanju na snagu.

Za razliku od Vodica za franchising, koji analizira najznacajnija pitanja
i daje alternative, Model zakon je naravno mnogo konkretniji buduc¢i da di-
rektno ureduje jednu mnogo uzu oblast franchising poslovanja. Buduci da je
pitanje otkrivanja podataka izuzetno vazno (a zloupotrebe su moguce i de-
Savaju se u praksi) Model zakon je izuzetno znacajan i koristan kako za me-
dunarodne franchising poslove tako i za nacionalne.

Bilo bi dobro da nacionalni zakonodavci unesu utvrdene odredbe Mo-
del zakona u svoje nacionalne privredne ili gradanske zakone (Sto ce svaka-
ko 1 biti slu¢aj u zemljama koje jos nemaju ovakve propise).

48 Podaci se odnose prvenstveno na registraciju, trajanje, zastitu itd.

49 Rok od jedne godine postoji za sluéaj da disclosure document nije bio uopste uru-
¢en; ukoliko je pak bilo propusta i omaski u obavestavanju o ¢injenicama vaznim za poslo-
vanje, rok za pokretanje postupka iznosi tri godine.
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UNIDROIT - UNIFICATION OF SOME OF
THE MOST INTERESTING QUESTIONS OF
INTERNATIONAL COMMERCIAL LAW

International Institute for the Unification of Private Law (UNIDROIT)
is very importante international inter-governmental organisation, with the
main task to work on harmonisation and unification of private law in inter-
national boundaries. Following this task UNIDROIT has done some very
significant results, especially in the field of international commercial law
(one of the most imortante and most vivid part of the internationale private
law). Many international convention, model laws, standard forms, guides
were created by UNIDROIT. The most importante areas and subjects of in-
ternational harmonisation and unification, which has been treated by UNI-
DROIT, are international sale of goods, transport, liability, agencies, lea-
sing, franchising, securyities, international factoring ect.

By creating the general principles of international commercial contracts
UNIDROIT gave a great contribution to the process of harmonisation of in-
ternational trade law.

This article analyses some of the most interesting unifications in the fi-
eld of international commercial law, done by UNIDROIT.



