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Recenzowana ksigzka dotyka ztozonej i praktycznie doniostej problematyki sposobu stoso-
wania zakazu porozumien ograniczajgcych konkurencje wzgledem porozumien wertykalnych.
Stanowi ona obszar intensywnej debaty przedstawicieli piSmiennictwa tak krajowego, jak i eu-
ropejskiego, skoncentrowanej obecnie przede wszystkim na kwestii wptywu okreslonych typow
tychze porozumien na konkurencje oraz prawidtowos$ci przyjetych regut oceny ich dopuszczal-
nosci. Nakreslone przez autora zatozenia opracowania odbiegajg jednak od tak sformutowane-
go gtéwnego nurtu dyskusji. Rozprawa zmierza bowiem do ,zbadania w sposéb kompleksowy
mechanizmu oceny przez przepisy prawne porozumien wertykalnych oraz tego, czy mechanizm
ten umozliwia wigzace zakwalifikowanie okreslonego porozumienia wertykalnego jako dopusz-
czalnego lub niedopuszczalnego z punktu widzenia unijnego prawa konkurencji” (s. 19). Z tym
zatozeniem koresponduje inny cel opracowania, rozumiany jako weryfikacja czy éw mechanizm
gwarantuje pewnos¢ prawng.

Takie nakreslenie zatozen i celow rozprawy, moze budzi¢ pewne zastrzezenia. Zarowno dla
praktykow, jak i teoretykdw prawa konkurencji oczywistym jest, nawet bez koniecznosci przepro-
wadzenia szerokich badan, ze niski poziom pewnosci prawnej stanowi jego immanentng ceche.
Wynika to przede wszystkim z koniecznosci stosowania narzedzi analizy ekonomicznej na potrze-
by oceny zgodnosci zachowan przedsiebiorstw z prawem konkurencji. Rezultaty zastosowania
tychze narzedzi, co zresztg podkresla i sam autor, sg z samej swojej natury niepewne. Mozna
takze zastanawiac sie czy zaproponowana przez niego metoda badawcza skupiona na analizie
sposobu sklasyfikowania porozumien wertykalnych przez przepisy prawne w oderwaniu od ich
ekonomicznych skutkéw, stanowi wiasciwy sposob weryfikacji postawionych przez niego pytan
badawczych. Ksztatt analizowanych w rozprawie rozwigzan prawnych, w tym poziom pewnosci
prawnej, ktory cechuje ich stosowanie, uwarunkowany jest przeciez bezposrednio przyjetg kon-
cepcjg wptywu na konkurencje poszczegoélnych typow porozumien wertykalnych.

Doktryna zwraca przy tym uwage na dylemat pomiedzy stosowalnoscig regut konkurencji
a prawidtowoscig rezultatow ich stosowania. Z jednej strony, szersze zastosowanie podejscia
skupionego na ocenie skutkow praktyk rynkowych przedsiebiorstw potgczone z wykorzystaniem
narzedzi analizy ekonomicznej sprzyja prawidtowosci osigganych rezultatow. Z drugiej zas —
niemal nieuchronnie prowadzi do pogorszenia ich stosowalnosci, a tym samym do obnizenia
poziomu pewnosci prawnej zwigzanego z ich stosowaniem. Wyzwaniem, z ktorym borykajg sie
ustawodawstwa antymonopolowe jest zatem takie nakreslenie regut konkurenciji, by jednoczes$nie
ustanawiaty one relatywnie klarowny podziat pomiedzy zakazanymi a dozwolonymi praktykami,
a przy tym, by ich stosowanie prowadzito do rezultatow prawidtowych z punktu widzenia przyjetej
koncepcji aksjologicznej. Konsekwencjg braku odniesienia sie¢ w opracowaniu, w szerszym zakre-
sie, do ekonomicznych skutkéw stosowania porozumien wertykalnych byto skupienie sie przez
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autora jedynie na jednej sposrod obu wymienionych wyzej i pozostajacych w opozycji wartosci,
tj. stosowalnosci. Takie ujecie nie pozwala na przedstawienie wszystkich istotnych czynnikéw
wptywajgcych na ksztatt analizowanych przez autora rozwigzan.

Opracowanie stanowi rzetelne kompendium wiedzy na temat europejskiej legislaciji i orzecz-
nictwa dotyczgcych stosowania europejskich regut konkurencji wzgledem porozumienh pionowych.
Opracowanie sktada sie z siedmiu rozdziatéw i wstepu obejmujgcego objasnienie celéw opracowa-
nia i uwagi metodologiczne. Rozdziat | (Porozumienia wertykalne jako przedmiot badan) zawiera
krotki, syntetyczny opis poglgdow doktryny na temat pro- i antykonkurencyjnych skutkow porozu-
mien pionowych. Catos¢ uzupetnia krotki rys historyczny ksztattowania sie europejskiej regulacji
porozumien wertykalnych. W rozdziale Il (Unijne reguty konkurencji a porozumienia wertykalne)
opracowanie zawiera omowienie poszczegolnych elementow konstrukcji europejskiego zakazu
porozumien ograniczajgcych konkurencje, w tym wytgczen od niego. Nadto, w tej czesci pracy
opisane zostaty uregulowania proceduralne i ustrojowe odnoszgce sie do stosowania art. 101
TFUE i zawartych w rozporzgdzeniu Rady nr 1/2003. W kolejnych dwoch rozdziatach autor do-
konat szerokiego opisu uregulowan europejskiego wytagczenia grupowego porozumien wertykal-
nych zawartego w rozporzgdzeniu Komisji nr 330/2010. W rozdziale 11l skupit sie¢ na przestankach
objecia porozumien wertykalnych zakresem tegoz rozporzgdzenia. W rozdziale IV omoéwione
zostaty uregulowania dotyczgce najczesciej stosowanych w praktyce porozumienh pionowych,
miedzy innymi franczyzowych, agencyjnych, cenowych oraz tworzgcych systemy dystrybucji
selektywnej i wytgcznej. W rozdziale tym autor bazowat przede wszystkim na analizie postano-
wien wytycznych Komisji w sprawie porozumien wertykalnych oraz decyzji Komisji Europejskiej
i orzecznictwa sgdow europejskich.

Zasadniczg czes¢ rozwazan dokonanych w opracowaniu uzupetnia zawarte w rozdziatach V
i VI omowienie uregulowan dotyczacych porozumien pionowych w sektorze pojazdow samocho-
dowych oraz porozumien w zakresie transferu technologii zawieranych przez przedsiebiorstwa
znajdujgce sie wzgledem siebie w relacjach wertykalnych. Na potrzeby rozwazan dokonanych
w rozdziale VI autor przyjat szerokg koncepcje porozumienia wertykalnego, odmienng od tej,
ktéra zawarta jest w definicji legalnej z rozporzgdzenia nr 330/2010. Jako przyktad porozumienia
wertykalnego o transferze technologii wskazat bowiem porozumienie polegajgce na udzieleniu
Jlicencji na wytwarzanie okreslonego rodzaju produktéw z wykorzystaniem okreslonej techno-
logii przedsigbiorstwu, ktore dziata na innych rynkach niz przedsiebiorstwo udzielajgce licencji”
(s. 327). Takie ujecie nalezy ocenic¢ jako ciekawe — stwarzajgce okazje do poréwnania sposobu
uregulowania warunkéw dopuszczalnosci porozumien wertykalnych w rozumieniu rozporzgdze-
nia nr 330/201 (dotyczgcych warunkéw zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy niektorych towardow
lub ustug) i porozumien o transferze technologii zawieranych miedzy niekonkurujgcymi ze sobg
przedsiebiorstwami. Pewien niedosyt budzi jednak, ze autor, okre$lajgc we wstepie zakres przed-
miotowy opracowania, nie wskazat, ze pojecie porozumienia wertykalnego rozumiane jest przez
niego w sposob szczegodlny, a przede wszystkim, ze nie uzasadnit przyjecia takiej koncepciji.

Szeroki zakres przedmiotowy opracowania i wyczerpujgce omoéwienie (wprawdzie dos¢ ska-
pych) decyzji Komisji i orzeczen sadéw europejskich, w zakresie zgodnosci z regutami konkurencji
UE porozumien pionowych, przektadajg sie na duze walory poznawcze opracowania. Na aprobate
zastuguje takze szerokie wykorzystanie przez autora literatury przedmiotu i dobry jezyk, ktorym
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sie postuguje. Dzieki recenzowanej ksigzce czytelnik uzyskat catoSciowe, syntetyczne zesta-
wienie dorobku prawa europejskiego w analizowanym przez autora zakresie. Podkresli¢ nalezy
przy tym, ze na rynku wydawniczym brakuje podobnych opracowan wydanych w jezyku polskim.
Opracowanie mozna zatem smiato poleci¢ praktykom zaréwno prawa, jak i zycia gospodarcze-
go, a takze studentom kierunkoéw prawnych i ekonomicznych, ktérzy zamierzajg pogtebi¢ wiedze
na temat waznego aspektu europejskiego prawa konkurencji, ktérym jest regulacja porozumienh
pionowych. Takiemu postrzeganiu ksigzki sprzyja takze jej gtdwnie opisowy charakter, wtasciwy
bardziej komentarzowi lub podrecznikowi anizeli opracowaniu naukowemu. Wrazenie to poteguje
fakt, ze autor rzadko i w sposéb lakoniczny przedstawia wtasne stanowisko odnosnie do poszcze-
golnych kwestii poruszanych w rozprawie oraz rzadko podejmuje polemike z prezentowanymi
w rozprawie pogladami Komisji Europejskiej i przedstawicieli doktryny.

Uwagi te dotyczg takze wnioskdw zawartych w ostatnim, podsumowujgcym rozdziale ksigzki,
liczgcym jedynie niepetne dziewie¢ stron. Autor dokonuje w nim gtéwnie podsumowania i stresz-
czenia dotychczasowych rozwazan na temat konstrukcji regulacji dopuszczalnosci zawierania
porozumien wertykalnych i poszczegoélnych jej elementow sktadowych. W podrozdziale zatytuto-
wanym Postulaty de lege ferenda, obejmujgcym jedynie niepetng strone, autor stawia zasadniczg
teze rozprawy, zgodnie z ktorg ,obecny system wytgczeh wertykalnych spod zakazu porozumien
ograniczajgcych konkurencje jest w duzym stopniu niedoskonaty i nie zapewnia pewnosci prawnej
przedsiebiorstwom” (s. 365). Czytelnika, ktéry liczyt, ze autor, na podstawie przeprowadzonych
w rozprawie badan, wskaze sposob rozwigzania tego problemu spotka jednak zawdd. Autor
wskazatl wprawdzie na trzy mozliwosci jego rozwigzania: rezygnacje z systemu wytaczen grupo-
wych potgczong z hierarchizacjg pro- i antykonkurencyjnych skutkéw porozumien wertykalnych,
pozostawienie obecnego systemu potgczone z powrotem do mozliwosci uzyskiwania od Komisji
atestu negatywnego oraz pozostawienie systemu wytgczen grupowych, przy jednoczesnym uza-
leznieniu mozliwosci zastosowania danego wytgczenia nie od przekroczenia putapu udziatow
rynkowych, ale od skutkow, jakie dane porozumienie powoduje. Autor nie okreslit jednak, ktére z
tych rozwigzan jest przez niego preferowane i z jakich powodoéw. Nie dokonat takze analizy wad
i zalet kazdego z nich ani nie zaproponowat tresci konkretnych rozwigzan prawnych.

Lektura wnioskéw koncowych rozprawy nasuwa takze pytanie, czy dla ich sformutowania
konieczna byfa tak obszerna analiza wszystkich zawartych w niej zagadnien zwigzanych ze
stosowaniem europejskich regut konkurencji? Dotyczy to miedzy innymi opisu regut procedural-
nych zawartych w rozporzgdzeniu Rady nr 1/2003, tresci pojecia ,przedsiebiorstwo” w rozumie-
niu europejskich regut konkurenciji oraz pojecia ,porozumienie”. Analize tych zagadnien mozna
oczywiscie uznac¢ za celowg dla petnego zilustrowania probleméw zwigzanych ze stosowaniem
art. 101 TFUE wzgledem porozumien pionowych lub dla okreslenia konsekwencji braku nalezytej
pewnosci prawnej w tym zakresie. Takich pogtebionych ocen jednak w opracowaniu zabrakfo.
Nadto, autor nie wyjasnit w sposob dostateczny zwigzku pomiedzy tymi elementami opracowania
a jego celami i konkluzjami. Czytelnik moze zatem odnies¢ wrazenie, ze poszczegdlne elementy
rozprawy sg ze sobg jedynie luzno powigzane. Z kolei dla realizacji celéw rozprawy wskazane,
a nawet pozadane, bytoby dokonanie analizy porownawczej przedstawionych w niej uregulowan
europejskich z analogicznymi rozwigzaniami przyjetymi na gruncie innych wiodgcych systeméw
prawa konkurencji na swiecie. Autor niestety analizy takiej nie przeprowadzit.
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Podsumowujgc, ksigzka zatytutowana Porozumienia wertykalne w prawie konkurencji Unii
Europejskiej autorstwa Aleksandra Maziarza stanowi ciekawg propozycje wydawniczg, pozwalajgca
zapetni¢ luke w dostepie do kompleksowych opracowan dotyczacych waznego, z punktu widzenia
teorii i praktyki stosowania prawa, zagadnienia zgodnosci porozumien pionowych z europejskim
prawem konkurencji. Stanowi tym samym uzyteczne narzedzie dla praktykow prawa konkurencji.
Nie posiada jednak waloréw rozprawy naukowej, do czego wydaje sie aspirowad.
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