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Summary  

 

 

Third-party funding of international arbitration is a means of dispute financing in which 
a non-disputing party provides funds or other equivalent support to the disputing party 
to cover arbitration-related costs in exchange for reimbursement or remuneration that 
is wholly or partially dependent on the outcome of the arbitration. Recent years have 
seen a growing academic discussion of third-party funding in international arbitration 
as well as in litigation. The role of third-party funding in facilitating access to justice 
and sharing the risk of disputing parties has also attracted increased attention during 
the COVID-19 pandemic. However, there is no doubt that the use of third-party funding 
in international arbitration also involves various ethical, procedural and transactional 
issues and risks. 

This research focuses on the ethical implications of third-party funders for the 
professional conduct of arbitrators and lawyers advising or representing clients which 
are seeking or have obtained third-party funding in international arbitration. These 
implications are specifically related to three areas: (a) in relation to the arbitrator’s 
independence and impartiality; (b) in relation to the lawyer’s independence and 
professional duties towards the funded client, the arbitral tribunal and the integrity of 
the legal profession; and (c) in relation to the lawyer’s duty of confidentiality towards 
the funded client and legal privilege. In this regard, this research examines and answers 
whether the existing international arbitration system can sufficiently address the main 
ethical issues arising from third-party funding and the closely related procedural legal 
issues in international arbitration. In addition, this research discusses the regulation of 
third-party funding of international arbitration to complement the existing 
international arbitration system to address the ethical issues mentioned above.  

This study is relevant to both international arbitration and legal professional ethics. It 
aims to address the micro-ethical issues raised by third-party funding in international 
arbitration in the ethics-related sociological and regulatory contexts. For the benefit of 
arbitrators, lawyers, funded parties and funders, it intends not only to contribute to the 
collective understanding of what constitutes appropriate and inappropriate conduct in 
dealing with arbitration involving a third-party funder, but also to provide ideas for 
policy-makers and law-makers to develop specialized professional standards or ethical 
rules for arbitrators and lawyers in relation to third-party funding as well as the 
introduction of appropriate regulation for third-party funders. 
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This book is comprised of 7 chapters, and in Chapter 1 it outlines the background, the 
research questions and aims, the concepts, the methodology, as well as the academic 
and societal relevance of this study. It adopts a doctrinal legal study and comparative 
law research. The former method is used to answer the question of ‘what is the law’ in 
relation to the ethical obligations of arbitrators and lawyers and of whether existing 
legal sources have sufficiently considered and responded to the implications of third-
party funders for the professional conduct of arbitrators and lawyers. The comparative 
law analysis is used, where appropriate, to assess the feasibility and desirability of 
possibly adopting all or some of the existing rules and practices as best practices for 
arbitrators, lawyers and funders. Different legal sources have been chosen for this study 
in relation to the different ethical issues under discussion, but the selection of these 
representative sources of law has taken into account both the balance between 
‘common law’ and ‘civil law’ as well as the level of development of international 
arbitration in these jurisdictions. 

Chapter 2 delineates the ethical issues arising out of third-party funding in international 
arbitration. It discusses the impact of third-party funders on the independence or 
impartiality of the arbitrator due to potential financial, business, professional or 
personal relationships with the arbitrator. Besides, this chapter has also addressed the 
influence of the involvement of a funder in a lawyer-client relationship on the lawyer’s 
fulfilment of his or her professional duties, such as independence, loyalty, integrity and 
confidentiality. The lawyer’s confidentiality is also related to whether confidential 
information shared by funded clients and lawyers with funders can be protected from 
evidentiary disclosure by privilege, which is also noted in this chapter.  

Chapter 3 discusses the international arbitration’s self-regulatory mechanism and 
argues that the ethical issues identified in Chapter 2 can be addressed within this 
mechanism. This chapter contends that the self-regulatory mechanisms of international 
arbitration can ensure that the sources of the ethical obligations of arbitrators and 
lawyers can be effectively implemented by the institution and/or the arbitral tribunal in 
the arbitral proceedings. This is because members of the international arbitration 
community have an incentive to ensure the integrity and professional conduct of their 
participants on the one hand, while, on the other, arbitral institutions and/or tribunals 
can enforce the ethical norms developed by members of the international arbitration 
community in the arbitral process. On this basis, it argues that the ethical issues in 
relation to third-party funding can be addressed in the procedural regime of 
international arbitration and its attached self-regulatory ethical regime by interpreting, 
refining and adapting existing sources of arbitral legal authorities and by introducing 
external regulation for the conduct of funders. Meanwhile, the self-regulation of 
international arbitration does not exclude national authorities from playing a backup 
role to facilitate the operation of this mechanism. National authorities may therefore 
help to ensure that the funded party’s retained lawyers comply with general ethical 
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obligations and introduce the appropriate regulation of third-party funders, which are 
matters that are beyond the reach of the self-regulatory mechanism of international 
arbitration. 

Chapter 4 focuses on the arbitrator’s independence and impartiality and conflicts of 
interest issues in relation to third-party funding. This chapter first discusses the 
mandatory disclosure of third-party funding in arbitral proceedings. This question 
relates to the possibility for the arbitrator to be aware of the identity of the funder in 
order to examine his or her own conflicts of interest. By examining the various legal 
sources in international arbitration, this chapter finds that there has been a trend 
towards the mandatory disclosure of the presence and identity of the funder but two 
main issues exist in introducing the disclosure model of third-party funding in 
international arbitration. One is the definition of a ‘third-party funder’ and ‘third-party 
funding’, and the other concerns the scope of any disclosure. Bearing these two issues 
in mind, this chapter provides corresponding recommendations. The chapter has also 
examined ethical norms in relation to the arbitrators’ disclosure and disqualification in 
the context of third-party funding. It finds that difficulties exist for arbitrators and 
arbitral institutions with respect to the application of the inconsistent and abstract 
disclosure and disqualification standards to deciding whether to make any disclosure 
and whether any potential conflicts of interest exist between an arbitrator and a funder. 
Based on the analysis focusing on the 2014 IBA Conflicts of Interest Guidelines, this 
chapter highlights the ambiguities that exist in relation to the funding-related 
guidelines therein and provides corresponding suggestions for revision. Besides, in the 
context of the trend towards increased transparency in the selection of arbitrators in 
international arbitration, this chapter proposes professional guidelines for arbitrators 
in relation to the disclosure and investigation of potential conflicts of interest by 
arbitrators and the factors that the decision-makers in arbitrator challenges may 
consider in assessing whether a conflict of interest exists between an arbitrator and a 
funder.  

Chapter 5 focuses on the professional obligations of the lawyer representing the funded 
client in relation to third-party funding transactions. It first discusses the question of 
whether existing international and national sources of lawyers’ professional obligations 
in relation to professional independence, loyalty, integrity and the fair administration 
of justice can provide sufficient guidance to lawyers in addressing various conflicts of 
interest arising out of the tripartite relationship between the funder, the funded client 
and the lawyer. Based on an examination of the selected legal sources, it highlights the 
role of the independence of lawyers in balancing the tripartite funder-client-lawyer 
relationship and the importance of carefully crafting funding agreements aligning the 
interests of the funder, client and lawyer to reduce potential conflicts of interest. This 
chapter proposes some specialized professional guidelines for lawyers at the 
international level to compensate for the lack of specialized professional guidance 
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available to lawyers on third-party funding at both the international and national level. 
This chapter moves on to discuss the lawyer’s confidentiality obligation in the context 
of third-party funding and the privilege issue in relation to the protection of case-related 
information or documents from being disclosed and shared with the funder because of 
having been used for obtaining funding and maintaining the funding relationship. 
Based on an examination of the framework for document production and the privilege 
defence in international arbitration and the national positions on the funding-related 
privilege issue, this chapter finds that there is a lack of certainty regarding privilege 
issues in international arbitration, and the national positions are divergent on the 
privilege protection for documents to be shared with the funder. In order to improve 
transnational consensus on funding-related privilege issues, this chapter argues that the 
privilege attached to the information or documents of the funded party should not be 
considered to have been waived simply because of sharing them with the funder for case 
evaluation and case monitoring in light of the aim of document production, the 
reasonable expectations of the parties, fairness, relevance and materiality in relation to 
privilege defences in international arbitration. In addition, this chapter discusses the 
role of formulating substantive transnational privilege standards to improve the legal 
certainty and predictability of privilege issues in international arbitration. In order to 
reduce the risk of waiving the privilege protection for the funded party, this chapter has 
also proposed professional guidelines to guide lawyers in addressing funding-related 
privilege issues without breaching their confidentiality obligations. 

Chapter 6 focuses on the regulation of third-party funders. It examines the existing 
national regulatory regimes for third-party funding in England and Wales, Hong Kong, 
Singapore and the EU. On this basis, this chapter finds that the formulation of the 
professional standards for funders is a core component of the national regulatory 
regimes, and the common challenge for all is to ensure that they can be effectively 
implemented in practice. The appropriate regulation for third-party funders is related 
to the fulfilment of the professional obligations of arbitrators and lawyers, the 
protection of the interest of the funded party and the fairness and integrity of arbitral 
proceedings. This chapter argues that the statutory regulation of funders will be the way 
forward, and until it comes into being, third-party funding will be subject to self-
regulation for some time to come with respect to the implementation of professional 
standards or ethical rules for funders. In this regard, this chapter has provided 
recommendations on ‘professional standards’ for the conduct of funders and for the 
drafting of the content of the funding agreement. Furthermore, in order to encourage 
and facilitate voluntary compliance with these guidelines by funders, this chapter 
proposes to resort to a market-based solution to drive the funders to embrace the higher 
standards of professionalism and expertise associated with market leaders. 

This book concludes in Chapter 7 that ‘the implications of third-party funders for the 
professional conduct of arbitrators and lawyers representing clients involved in third-
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party funding are currently not sufficiently addressed, but this does not mean that the 
international arbitration system is entirely dysfunctional in addressing these 
implications. The members of the international arbitration community can preserve the 
legitimacy of international arbitration from being compromised by the involvement of 
third-party funders by interpreting, refining, and adapting the relevant arbitral laws, 
rules and subject-specific guidelines, or by developing new ethical norms for arbitral 
participants, where necessary, within international arbitration’s self-regulatory 
mechanisms. At the same time, the external regulation of third-party funders, both 
statutory and market-based regulation, is necessary to support the good functioning of 
international arbitration self-regulatory mechanisms.’ In addition to providing a 
summary of the professional guidelines and best practices for arbitrators, lawyers and 
funders on third-party funding transactions in international arbitration proposed in 
previous chapters, this chapter provides general policy prescriptions for the 
international arbitration community and national authorities as well as specific 
recommendations on the relevant rule amendments and refinements, in order to reduce 
the risk posed by funders to the administration of justice and the interests of the parties 
to the dispute and to enable third-party funding to be better integrated into the 
international arbitration system in order to promote access to (arbitral) justice for 
parties. 
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Samenvatting 

 

 

Derdepartijfinanciering van internationale arbitrage is een vorm van de financiering van 
geschillen waarbij ‘een niet-betwistende partij fondsen of andere materiële steun 
verstrekt aan de betwistende partij om arbitrage gerelateerde kosten te dekken in ruil 
voor een terugbetaling of vergoeding die geheel of gedeeltelijk afhankelijk is van de 
uitkomst van de arbitrage’. De laatste jaren is de academische discussie over 
derdepartijfinanciering zowel in internationale arbitrage als in geschillen toegenomen. 
De rol van derdepartijfinanciering bij het vergemakkelijken van de toegang tot de 
rechter en het delen van het risico van de twistende partijen heeft ook tijdens de 
COVID-19-pandemie meer aandacht gekregen. Het lijdt echter geen twijfel dat het 
gebruik van de derdepartijfinanciering in internationale arbitrage ook verschillende 
ethische, procedurele en transactionele kwesties en risico’s met zich meebrengt. 

Dit onderzoek richt zich op de ethische implicaties van derdepartijfinancierders voor 
het professioneel gedrag van arbiters en advocaten die cliënten adviseren of 
vertegenwoordigen die derdepartijfinanciering zoeken of hebben verkregen in 
internationale arbitrage. Deze implicaties hebben specifiek betrekking op drie gebieden: 
(a) de onafhankelijkheid en onpartijdigheid van de arbiter; (b) de onafhankelijkheid en 
beroepsplichten van de advocaat jegens de gefinancierde cliënt, het scheidsgerecht en 
de integriteit van de advocatuur; en (c) de geheimhoudingsplicht van de advocaat jegens 
de gefinancierde cliënt en de ‘legal privilege’. In dit verband wordt in dit onderzoek 
onderzocht en beantwoord of het bestaande internationale arbitragesysteem de 
belangrijkste ethische kwesties die voortvloeien uit financiering door derden en de 
daarmee nauw samenhangende procesrechtelijke kwesties in internationale arbitrage 
voldoende kan aanpakken. Daarnaast bespreekt dit onderzoek ook de regulering van de 
financiering van internationale arbitrage door derden als aanvulling op het bestaande 
internationale arbitragesysteem om bovengenoemde ethische kwesties aan te pakken. 

Deze studie is relevant voor zowel internationale arbitrage als juridische beroepsethiek 
omdat het tot doel heeft de micro-ethische kwesties die door derdepartijfinanciering in 
internationale arbitrage aan de oppervlakte komen, te behandelen in ethisch-
sociologische en regelgevende context. Ten behoeve van arbiters, advocaten, 
gefinancierde partijen en financierders, wil deze studie niet alleen bijdragen tot een 
collectief begrip van wat gepast en ongepast gedrag is in de context van arbitrage waarbij 
een financierder betrokken is, maar ook ideeën aanreiken voor beleidsmakers en 



Samenvatting 

354 
 

wetgevers om gespecialiseerde professionele standaarden of ethische regels te 
ontwikkelen voor arbiters en advocaten in verband met derdepartijfinanciering, de 
invoering van passende regelgeving voor derdepartijfinancierders.  

Dit boek bestaat uit 7 hoofdstukken. In hoofdstuk 1 worden de achtergrond, de 
onderzoeksvragen en -doelen, de concepten, de methodologie, alsmede de academische 
en maatschappelijke relevantie van deze studie geschetst. Er wordt in de gehele studie 
uitgegaan van een juridisch doctrinair en rechtsvergelijkend onderzoek. De 
eerstgenoemde methode wordt gebruikt om de vraag te beantwoorden ‘wat is het recht’ 
met betrekking tot de ethische verplichtingen van arbiters en advocaten. Bovendien 
beantwoordt deze methode de vraag of de bestaande rechtsbronnen voldoende 
rekening hebben gehouden met en hebben gereageerd op de implicaties van 
derdepartijfinanciering voor het professioneel gedrag van arbiters en advocaten. De 
rechtsvergelijkende methode wordt daarnaast, waar nodig, gebruikt om de 
haalbaarheid en wenselijkheid te beoordelen van het eventueel overnemen van alle of 
een deel van de bestaande regels en praktijken als inspiratiebron voor best practices 
voor arbiters, advocaten en financierders. Voor deze studie zijn verschillende 
rechtsbronnen gekozen naargelang de verschillende ethische kwesties die worden 
besproken, maar bij de selectie van deze representatieve rechtsbronnen is zowel 
rekening gehouden met het vinden van een evenwicht tussen de ‘common law’ en de 
civielrechtelijke traditie als met het ontwikkelingsniveau van internationale arbitrage in 
de verschillende rechtsgebieden. 

Hoofdstuk 2 geeft een overzicht van de ethische kwesties die voortvloeien uit 
derdepartijfinanciering in internationale arbitrage. Het bespreekt de invloed van 
derdepartijfinancierders op de onafhankelijkheid of onpartijdigheid van de arbiter als 
gevolg van mogelijke financiële, zakelijke, professionele of persoonlijke relaties met de 
arbiter. Daarnaast behandelt dit hoofdstuk ook de invloed van de betrokkenheid van 
een financier in een advocaat-cliënt relatie op de vervulling door de advocaat van zijn 
of haar beroepsplichten zoals onafhankelijkheid, loyaliteit, integriteit en 
vertrouwelijkheid. De vertrouwelijkheid van advocaten houdt ook verband met de vraag 
of vertrouwelijke informatie die gefinancierde cliënten en advocaten met financierders 
delen, kan worden beschermd door een ‘privilege’ tegen de openbaarmaking van 
documenten, wat ook wordt opgemerkt in dit hoofdstuk. 

In hoofdstuk 3 wordt het zelfreguleringsmechanisme van internationale arbitrage 
besproken en wordt betoogd dat de in hoofdstuk 2 geïdentificeerde ethische kwesties 
binnen dit mechanisme kunnen worden aangepakt. In dit hoofdstuk wordt betoogd dat 
de zelfreguleringsmechanismen van internationale arbitrage ervoor kunnen zorgen dat 
de ethische verplichtingen van arbiters en advocaten door arbitrale instellingen of 
arbitragetribunalen in de arbitrageprocedure effectief kunnen worden toegepast. Dit 
komt doordat leden van de internationale arbitragegemeenschap enerzijds een prikkel 
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hebben om de integriteit en het professioneel gedrag van hun deelnemers te 
waarborgen, terwijl anderzijds arbitrage-instellingen of arbitragetribunalen de ethische 
normen die door leden van de internationale arbitragegemeenschap zijn ontwikkeld, in 
het arbitrageproces kunnen afdwingen. Op basis hiervan wordt betoogd dat de ethische 
kwesties in verband met derdepartijfinanciering kunnen worden aangepakt in het 
procedurele regime van internationale arbitrage en het daaraan verbonden 
zelfregulerende ethische regime, door bestaande bronnen van arbitrale juridische 
autoriteiten te interpreteren, te verfijnen en aan te passen, en door externe regulering 
van het gedrag van financierders in te voeren. Ondertussen sluit de zelfregulering van 
internationale arbitrage niet uit dat nationale autoriteiten een ondersteunende rol 
spelen om de werking van dit mechanisme te vergemakkelijken. De nationale 
autoriteiten kunnen er aldus toe bijdragen dat de door de gefinancierde partij 
ingeschakelde advocaten de algemene ethische verplichtingen naleven en de passende 
regulering van derdepartijfinancierders invoeren, hetgeen zaken zijn die buiten het 
bereik van het zelfreguleringsmechanisme van internationale arbitrage vallen. 

Hoofdstuk 4 gaat over de onafhankelijkheid en onpartijdigheid van de arbiter en over 
belangenconflicten in verband met derdepartijfinanciering. In dit hoofdstuk wordt eerst 
ingegaan op de verplichte openbaarmaking van derdepartijfinanciering in 
arbitrageprocedures. Deze kwestie houdt verband met de mogelijkheid voor de arbiter 
om op de hoogte te zijn van de identiteit van de financier om zijn of haar eigen 
belangenconflicten te onderzoeken. Door de verschillende rechtsbronnen in 
internationale arbitrage te onderzoeken, stelt dit hoofdstuk vast dat er een tendens is 
in de richting van verplichte openbaarmaking van de aanwezigheid en de identiteit van 
de financier, maar dat er twee belangrijke problemen bestaan bij de invoering van het 
openbaarmakingsmodel van derdepartijfinanciering in internationale arbitrage. Een 
daarvan is de definitie van ‘derdepartijfinancierder’ en ‘derdepartijfinanciering’, en de 
andere betreft de reikwijdte van de openbaarmaking. Op deze twee kwesties wordt in 
dit hoofdstuk een antwoord geboden. Dit hoofdstuk onderzoekt ook de ethische 
normen in verband met de openbaarmaking en diskwalificatie van arbiters in de context 
van derdepartijfinanciering. Er wordt vastgesteld dat er moeilijkheden bestaan voor 
arbiters en arbitrage-instellingen met betrekking tot de toepassing van de inconsistente 
en abstracte normen inzake openbaarmaking en diskwalificatie op de beslissing om al 
dan niet openbaar te maken en of er potentiële belangenconflicten bestaan tussen een 
arbiter en een financier. Op basis van de analyse die is toegespitst op de 2014 IBA 
Conflicts of Interest Guidelines, worden in dit hoofdstuk de onduidelijkheden belicht 
die bestaan met betrekking tot de daarin vervatte financiering gerelateerde richtlijnen 
en worden overeenkomstige suggesties voor herziening gedaan. Daarnaast worden in 
dit hoofdstuk, in het kader van de trend naar meer transparantie bij de selectie van 
arbiters in internationale arbitrage, professionele richtsnoeren voor arbiters voorgesteld 
met betrekking tot de openbaarmaking van en het onderzoek naar potentiële 
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belangenconflicten door arbiters en de factoren die de besluitvormers bij arbitrale 
aanvechtingen in overweging kunnen nemen bij de beoordeling of er sprake is van een 
belangenconflict tussen een arbiter en een financier.  

Hoofdstuk 5 richt zich op de professionele verplichtingen van de advocaat die de 
gefinancierde cliënt vertegenwoordigt met betrekking tot financieringstransacties met 
derden. Dit hoofdstuk bespreekt eerst de vraag of de bestaande internationale en 
nationale bronnen over de professionele verplichtingen van advocaten met betrekking 
tot professionele onafhankelijkheid, loyaliteit, integriteit en de eerlijke rechtsbedeling 
voldoende houvast kunnen bieden aan de advocaten bij het aanpakken van de 
verschillende belangenconflicten die voortvloeien uit de tripartiete relatie tussen de 
financier, de gefinancierde cliënt en de advocaat. Gebaseerd op het onderzoek van de 
geselecteerde juridische bronnen, benadrukt het de rol van de onafhankelijkheid van 
advocaten bij het in evenwicht brengen van de tripartiete financier-cliënt-advocaat 
relatie en het belang van het zorgvuldig opstellen van financieringsovereenkomsten die 
de belangen van de financier, cliënt en advocaat op elkaar afstemmen om potentiële 
belangenconflicten te verminderen. Dit hoofdstuk stelt een aantal gespecialiseerde 
professionele richtlijnen voor advocaten op internationaal niveau voor om het gebrek 
aan gespecialiseerde professionele richtlijnen te compenseren die beschikbaar zijn voor 
advocaten over derdepartijfinanciering op zowel internationaal als nationaal niveau. Dit 
hoofdstuk bespreekt vervolgens de beroepsgeheim van de advocaat in de context van 
derdepartijfinanciering en de kwesties van ‘privilege’ met betrekking tot de 
bescherming van zaak-gerelateerde informatie of documenten tegen openbaarmaking 
en uitwisseling met de financier omdat ze zijn gebruikt voor het verkrijgen van 
financiering en het onderhouden van de financieringsrelatie. Op basis van een 
onderzoek van het kader voor de openbaarmaking van documenten en de bescherming 
van het ‘privilege’ in internationale arbitrage en de nationale standpunten over de 
kwestie van ‘privileges’ in verband met derdepartijfinanciering, concludeert dit 
hoofdstuk dat er een gebrek aan zekerheid is met betrekking tot ‘privileges’ in 
internationale arbitrage, en dat de nationale standpunten uiteenlopen wat betreft de 
bescherming van de ‘privilege’ voor documenten die met de financier moeten worden 
uitgewisseld. Teneinde de transnationale consensus over ‘privileges’ in verband met 
derdepartijfinanciering te verbeteren, wordt in dit hoofdstuk betoogd dat het ‘privilege’ 
dat rust op de informatie of documenten van de gefinancierde partij niet als opgeheven 
mag worden beschouwd louter omdat zij met de financier worden gedeeld voor de 
evaluatie van en het toezicht op de zaak, in het licht van het doel van de 
openbaarmaking van documenten, de redelijke verwachtingen van de partijen, de 
billijkheid, de relevantie en het materiële belang in verband met de verdediging tegen 
‘privileges’ in internationale arbitrage. Daarnaast bespreekt dit hoofdstuk de rol van het 
formuleren van inhoudelijke transnationale normen voor ‘privilege’ om de 
rechtszekerheid en voorspelbaarheid van ‘privilege’ kwesties in internationale arbitrage 
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te verbeteren. Om het risico te beperken dat de gefinancierde partij afziet van de 
bescherming van ‘privilege’, worden in dit hoofdstuk ook professionele richtlijnen 
voorgesteld die de advocaten als leidraad kunnen gebruiken bij het behandelen van de 
‘privilege’ kwesties die verband houden met derdepartijfinanciering. 

Hoofdstuk 6 gaat over de regelgeving voor derdepartijfinancierders. Er wordt gekeken 
naar de bestaande nationale regelgevingsstelsels voor derdepartijfinanciering in 
Engeland en Wales, Hongkong, Singapore en de EU. Op basis hiervan komt dit 
hoofdstuk tot de bevinding dat de formulering van de professionele normen voor 
financierders een kernonderdeel van de nationale regelgevingsstelsels is en dat de 
gemeenschappelijke uitdaging voor allen erin bestaat ervoor te zorgen dat zij in de 
praktijk effectief kunnen worden toegepast. De passende regelgeving voor 
derdepartijfinancierders houdt verband met de nakoming van de professionele 
verplichtingen van arbiters en advocaten, de bescherming van de belangen van de 
gefinancierde partij en de eerlijkheid en integriteit van arbitrale procedures. In dit 
hoofdstuk wordt betoogd dat wettelijke regulering van financierders de weg voorwaarts 
zal zijn en dat, zolang die er niet is, derdepartijfinanciering nog enige tijd aan 
zelfregulering onderworpen zal zijn met betrekking tot de uitvoering van professionele 
standaarden of ethische regels voor financierders. In dit verband zijn in dit hoofdstuk 
aanbevelingen gedaan voor professionele normen voor het gedrag van financierders en 
voor het opstellen van de inhoud van de financieringsovereenkomst. Om de vrijwillige 
naleving van deze richtsnoeren door de financierder aan te moedigen en te 
vergemakkelijken, wordt in dit hoofdstuk bovendien voorgesteld een marktconforme 
oplossing te gebruiken om de financierder ertoe aan te zetten de hogere normen inzake 
professionalisme en deskundigheid te omarmen die met marktleiders worden 
geassocieerd. 

Dit boek concludeert in hoofdstuk 7 dat de implicaties van financierders voor het 
professioneel gedrag van arbiters en advocaten die cliënten vertegenwoordigen die 
betrokken zijn bij derdepartijfinanciering momenteel niet voldoende worden aangepakt, 
maar dit betekent niet dat het internationale arbitragesysteem volledig disfunctioneel 
is in het aanpakken van deze implicaties. De leden van de internationale 
arbitragegemeenschap kunnen ervoor zorgen dat de legitimiteit van internationale 
arbitrage niet in het gedrang komt door de betrokkenheid van derdepartijfinancierders 
door de relevante arbitragewetten, regels en onderwerpspecifieke richtsnoeren te 
interpreteren, te verfijnen en aan te passen, of door nieuwe ethische normen voor 
arbitrale deelnemers te ontwikkelen, waar nodig binnen de zelfregulerende 
mechanismen van de internationale arbitrage. Tegelijkertijd is externe regulering van 
derdepartijfinancierders, zowel wettelijke als marktconforme regulering, noodzakelijk 
om de goede werking van de zelfreguleringsmechanismen van internationale arbitrage 
te ondersteunen.’ Naast een samenvatting van de in eerdere hoofdstukken voorgestelde 
professionele richtsnoeren en beste praktijken voor arbiters, advocaten en financierders 
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met betrekking tot derdepartijfinanciering in internationale arbitrage, bevat dit 
hoofdstuk algemene beleidsvoorschriften voor de internationale arbitragegemeenschap 
en de nationale autoriteiten, alsmede specifieke aanbevelingen voor relevante 
regelwijzigingen en -verfijningen, teneinde het risico dat financierders vormen voor de 
rechtsbedeling en de belangen van de partijen bij het geschil te verminderen en 
derdepartijfinanciering beter te kunnen integreren in het internationale 
arbitragesysteem opdat de toegang tot (arbitrale) rechtspraak voor partijen bevorderd 
wordt. 
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