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Resumen

Las exportaciones estan tomando relevancia en la mayoria de paises del mundo,
debido a que se discute el tema de su influencia en el crecimiento econdmico global,
con posturas a favor o en contra que han sido de mayor interés para las economias
en desarrollo. El Perl empez6 su apertura comercial buscando ampliar su mercado
e incrementar las oportunidades de negocio para las empresas y empresarios.
Como en toda investigacion se ha identificado las variables y sus teéricos como es
el caso de las exportaciones con Daniels, Radebaugh y Sullivan (2013) y en el caso
de crecimiento econdémico con Galindo (2011), para ello se utilizaron datos
estadisticos que describan las variables mencionadas, estos datos fueron
recolectados de distintas bases de datos estadisticas, a su vez se utilizo e programa
SPSS para mediante un modelo de regresion lineal maltiple, demostrar si el valor
de exportacion, la exportacion tradicional y la exportacion no tradicional, afectan el
crecimiento de la economia peruana en el periodo 2000 — 2019.

Palabras clave: exportaciones, crecimiento econémico, exportacion tradicional y

exportacion no tradicional.
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Abstract

Exports are gaining relevance in most countries of the world, because the issue of
their influence on global economic growth is discussed, with positions for or against
that have been of greater interest to developing economies. Peru began its
commercial opening seeking to expand its market and increase business
opportunities for companies and entrepreneurs. As in all research, the variables and
their theorists have been identified, such as in the case of exports with Daniels,
Radebaugh and Sullivan (2013) and in the case of economic growth with Galindo
(2011), for this purpose statistical data describing the variables mentioned, these
data were collected from different statistical databases, in turn, the SPSS program
was used to, through a multiple linear regression model, demonstrate whether the
export value, traditional export and non-traditional export affect growth. of the

Peruvian economy in the period 2000 - 2019.

Keywords: exports, economic growth, traditional export and non-traditional export.
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N INTRODUCCION

Las exportaciones estan tomando relevancia en la mayoria de paises
del mundo, debido a que se discute el tema de su influencia en el crecimiento
econémico global, con posturas a favor o en contra que han sido de mayor
interés para las economias en desarrollo. El aumento de la economia, es decir
el crecimiento, generalmente se indica con relacion a tres elementos
principales: la acumulacion de capital fisico, capital humano y mejoras
tecnoldgicas. (Abosedra y Tang,2019).

El Peru, por ejemplo empezd su apertura comercial en los afios 90,
buscando ampliar su mercado e incrementar las oportunidades de negocio para
las empresas y empresarios, desde ese entonces se ha llegado a consolidar
como una politica de estado que nos ha permitido aprovecharnuestros recursos
naturales e ir fortaleciendo otros bienes y servicios producidos en el pais para
colocarlos en el extranjero. El Pert desde el inicio del afio 2000 ha tenido una
apertura comercial, basada en tratados de libre comercio con un gran niumero
de paises, siendo unos cuantos: Estados Unidos, Chile, Canada, Japon,
Panama, etc. Actualmente el Pert cuenta con un total de veintidds (22) tratados
de libre comercio (TLC’s) vigentes, cinco (5) por entrar en vigencia y cinco (5)
en negociacion.

Segun el Informe de Actualizacion de las Proyecciones
Macroecondmicas (IAPM), el MEF (Ministerio de Economia y Finanzas) calcula
gue el menor avance de Estados Unidos y Europa tendran un considerable
impacto en las exportaciones no tradicionales peruanas para este afio. (MEF,
2019). Los principales productos de exportacion en el Perd, observaron
actualmente un incremento en los ultimos afos, sobre todo debido al crecimiento
de la apertura comercial y la merma de barreras comerciales. Los beneficios que
nos da el reducir las barreras hacia la exportacion, a causa de una apertura
comercial, a pesar de los afios dificilesde crisis que se pasaron, nos dan a
pensar que el comercio hacia el exterior , es decir el exportar podria ser un
impulso y primordial pilar de la liberacion comercial, sumandole a esto los
beneficios de haber firmado distintos Tratados de Libre Comercio (TLC),
acuerdos que no solamente son de tipo comercial, también tienen un impacto

positivo para la economia del pais,



permitiendo mermar y en la gran mayoria de casos desaparecer las
barrerasarancelarias al comercio; aportan al crecimiento de la competencias
entre lasorganizaciones entre si; ya que , siempre existira la disponibilidad de
encontrarprecios en el mercado méas bajos, cuando se refiere a insumos,
materia primao maquinarias, aportan a la competiciéon en igualdad de
circunstancias entredistintos paises que logran vender gracias a los acuerdos
comerciales similarescon el motivo de obtener superioridad ante los
paises que no han podidoconcretar acuerdos comerciales ,también
los acuerdos comercialespromocionan el aumento de

puestos de trabajo para la poblacion, trabajo queesta en relacién a el
crecimiento de la actividad exportadora De esta manera,las exportaciones
generan una considerable unificacion del paisa la economiade todo el mundo,
generando una reduccion de la inestabilidad de la economia.Segun la Revista
Forbes Mexico, de acuerdo con la OMC (Organizacion Mundial del Comercio)
una realidad que se identificé segun esta fuente, es queChina se convertiria
en el mayor pais comerciante, ya que sumando lasexportaciones totales e
importaciones totales de China en el principal paiscomerciante. De

acuerdo a la suma de tanto comercio exterior, es decirexportaciones e

importaciones, este pais cuenta con el 11 por ciento delcomercio mundial,
posicionandose en mejor ubicacion con respecto aEstadosUnidos, quien
posee un 10.3 por ciento. Asi como las exportaciones de serviciosde China
aumentaron en un 52% al totalizar 3000 millones de ddlares, sinembargo,
Estados Unidos mantuvo su posicion como principal proveedor con
exportaciones valuadas en 82,000 millones de ddlares (2014).

México ha tenido un firme constante intercambio comercial con el mundo,
se han firmado varios Tratados de Libre Comercio con mas de cincuenta paises
en todo el mundo, durante el primer semestre del afio 2008 México tenia la
mayor participacion de comercio con Estados Unidos de América con un 80%
del total de sus exportaciones, seguida por las exportaciones con
Centroamérica que juntos representan un 5.38% y con Europa un 5.13%.
(Juarez, Villegas y Méndez, 2014).

Con respecto a Europa los ultimos veinte afios, el empleo sostenido por

las exportaciones de bienes y servicios aumentd de manera considerable en



Europa, Gracias al empleo generado por los servicios exportados por parte de
los productos con relacion al sector de la manufactura. (Rueda, Cernaty Sousa,
2019). Esto es un indicio para suponer que no es descabellada laidea de pensar
gue un gran numero del crecimiento econémico de un pais, son gracias a las
exportaciones o comercio internacional que estos tengan con los demas paises,
es una apertura comercial que ayuda y promueve el comercio en el pais, de
esta manera aporta al crecimiento.

Especificamente en América del sur, Chile por mas de treinta afios a
estado implementando una politica de apertura comercial con el resto del
mundo y muchos afios mas acordando tratados de libre comercio (TLC), esto
hizo posible que a mediados de los afios 1990 y 2012 sus exportaciones se
multiplicaran, este pais cuenta con veintidos acuerdos comerciales vigentes con
un total de sesenta paises alrededor de todo el mundo, representando el 85.7%
del pbi mundial.

Para mejorar el crecimiento econdmico uno de los enfoques es impulsar
las exportaciones, tanto en medianas y pequefias empresas de forma
descentralizada. Esto se debe de convertir en una necesidad primaria para el
sistema economico del Peru. De acuerdo a una ordenada y sistematizada
asignacion de las riquezas monetarias y la sociedad deben estar relacionadas
entre si con el crecimiento, asi mismo la estabilidad politica y econdmica del
Perua ofrece una oportunidad privilegiada que hay que saber aprovechar, tanto
por las 6ptimas condiciones de vida de sus habitantes y el progreso del pais.
Esto beneficiara a las empresas en una escala de pequefiaa grande, debido a
gue surgiran mucho mas oportunidades de progreso para estas. El comercio
exterior, no solo aporta al beneficio de los paises exportadores, empresas, etc.
También existen aportes que derivan a un mejor uso de los recursos, debido a
gue cada pais tiene la posibilidad de saber cual es la materia prima o recurso
gue exporta mas eficientemente.

El presente estudio de investigacion busca demostrar como las
exportaciones van de la mano con el crecimiento econémico del pais durante
el periodo seleccionado en esta investigacién, y de esta manera que del

presente estudio se logren las recomendaciones y propuestas para incentivar



al desarrollo de la exportacion para un mayor crecimiento de la economia del
pais.

Descrita la realidad problemética en los parrafos anteriores se formularan
los problemas que permitan dar solucién al término del presente proyecto de
investigacion. Ballester (2015) mencion6 que un problema es un reflejo de un
antes y un después de determinadas relaciones en estudio, asimismo para su
analisis se requiere métodos matematicos. (p. 18). En basea lo mencionado,se
procede a formular el problema general: ¢ Cual es la relacion existente entrela
exportacion y el crecimiento de la economia peruana en el periodo 2000 - 2019?

Hecha la formulacién del problema de la investigacion, se procede a dar
las justificaciones de la investigacion desde cuatro diferentes ambitos,las cuales
tedrico, metodoldgico, practico y social, segun esto: La justificacion tedrica para
la presente investigacion es la siguiente:: Las exportaciones tienenun rol
principal como motivo del crecimiento econdémico debido a quees un impulso
para el crecimiento de las naciones y generador de empleo. Mendéz (2016)
alude que la justificacion teorica se realiza para poder generar un contraste de
resultados, confrontar teorias y buscar soluciones de un determinado problema,
a su vez Sabaj y Landea (2012) mencionan que la justificacion es una idea
importante e indispensable en cualquier teoria del conocimiento, sus hipotesis
se basan unicamente en las realizaciones de un Unico individuo, omitiendo que
la generacion del conocimiento cientifico esuna practica eminentemente social.
Este estudio se realiza con el objetivo de contribuir al conocimiento ya existente
en relacion a la influencia de la exportacion y el crecimiento econémico, dicha
investigacion conllevara a que posibles nuevos investigadores, utilizaran los
aportes de este proyecto para obtener nueva informacion y resultados
produciendo una mayor contribucion para el pais.

Asimismo, Méndez (2016) afiade que La justificaciéon metodoldgica
permite proponer nuevas ideas, estrategias y métodos que generen
conocimientos confiables y validos. Mediante esta investigacion se llegara a
entender la conducta de las dos variables, exportacién y crecimiento econémico

en el periodo 2000 — 2019, debido a que se analizara la



correlacion de los datos Llegando asi a que este coeficiente explicara como la
variacion de las exportaciones influyen en la variacibn del crecimiento
economico.

Con respecto a la justificacion practica en la investigacion, se indica que
con la presente investigacidbn se quiere incentivar el entendimiento a los
beneficios que las exportaciones tienen con relacion al crecimiento econémico,
y de esta manera impulsar su apogeo en empresas a mayor y menor escala.
Bernal (2010) menciona que en una investigacion, la justificacion practica se
refiere a los motivos del porque y para que de la investigacion que se realizara,
es decir, demostrar una investigacion es exponer los motivos por los cuales es
relevante llevar a cabo la respectiva investigacion.

Segun Méndez (2016) sefialé que la justificacion social, es el aporte que
el trabajo ofrece a una ente 0 empresa con la premisa de solucionar demandas
presentesy futuras de la sociedad. De acuerdo a lo mencionado ,la justificacion
Social para la investigacion es demostrar que el estudio es importante en el
contexto social, ya que, favorecera a la poblacion de exportadores en la medida
gue les permitira tener a la mano, informacion directa que esta relacionada con
el aporte de las respectivas actividades de exportacion al beneficio del
crecimiento econdmico, ocasionado por la conducta dinamica de las
exportaciones, aportara a la socialmente por cuanto beneficiara a la poblacion
de empresas exportadoras, ya que se tendra informacion directa que estara en
relacion al aporte del trabajo de ellos mismos realizan mediante la realizaciéon
de exportaciones hacia el crecimiento de la economia peruana y favorece a la
poblacién, ya que contribuird a la mejoria de la calidad de vida de la poblacion.
Asimismo, tendremos un efecto multiplicador enorme en diversos sectores
economicos del pais, ya que se han formado empresas, gracias a las
exportaciones y el incremento que tienen con el correr y avance de los afios.

Realizadas las justificaciones, se hara mencion a cudl es el objetivo para
el desarrollo de la investigacion. Al respecto, Torres (2019) menciona que el
objetivo se tiene que expresar de manera clara y a su vez deben de ser

concretos, medibles, apropiados y realistas. (p. 42). En base a lo descrito, se



hara mencion de manera clara, concreta y apropiada un objetivo general el cudl
sera, Evaluar si el valor de exportacion, la exportacion tradicional y la
exportacion no tradicional, afecta el crecimiento de la economia peruana en el
periodo 2000 — 2019.

Resueltos el objetivo general en el parrafo anterior, se procede a formular
la hipdtesis general que determinara si existe una relacion entre variables y
dimensiones. Hernandez, Fernandez y Baptista (2014) mencionan que las
hipétesis son afirmaciones a futuro, suposiciones que el investigador adopta, y
a partir de esta situacion se puedan demostrar el impacto que existe entre las
variables de la investigacion. (p.104). En cuanto a lo expuesto en la
investigacion se plantea la hipotesis general: El valor de exportacion, la
exportacion tradicional y la exportacion no tradicional, afectan al crecimiento de

la economia peruana en el periodo 2000 — 2019.



I. MARCO TEORICO

Con el propésito de indagar estudios ya relacionados se podra observar
diferentes autores que se enfocaron en las exportaciones y el crecimiento
economico. En el contexto internacional para darle mayor soporte al presente
trabajo de investigacion, se hace mencion a Morales y Ramos (2016) en su tesis
titulada “Las exportaciones no tradicionales y su contribucion al crecimiento
economico ecuatoriano periodo 2007 — 2014: analisis comparativoecuador —
Colombia’, desarrollada en la Universidad Nacional de Chimborazo,la cual tuvo
como objetivo principal determinar la contribucion de las exportaciones no
tradicionales al crecimiento ecuatoriano en el periodo 2007 a2014, se tuvo como
muestra datos estadisticos sobre las variables presentadas de bases
estadisticas, se estima un Durbin Watson de 1.89 para Ecuador y 1.28 para
Colombia y el R cuadrado del 0,9984 (Ecuador) y 0.996869 (Colombia) mide la
bondad de ajuste del modelo, en los dos casos muestra que el 99% de la
variacion del Producto Interno Bruto es explicado por las exportaciones no
tradicionales, el trabajo y el capital. El trabajo de investigacion concluye, en que
la teoria a lo largo del tiempo desde diferentes enfoques, afirma que existe una

relacion directa entre las exportaciones y el crecimiento de la economia.

Limachi (2016) en su tesis titulada: “Las exportaciones de gas natural a
Brasil y su impacto al crecimiento econémico de Bolivia”, desarrollada en la
Universidad Mayor de San Andrés, tuvo como objetivo principal analizar el
impacto de la exportacion de gas natural al pais de Brasil sobre el crecimiento
economico de Bolivia, se utilizaron bases estadisticas con respecto al
crecimiento del PBI de Bolivia, bases de Cepal e informacion estadistica sobre
la exportacion de gas natural en el periodo comprendido, se obtuvo analizando
el Test de Dickey Fuller los valores de probabilidad un 0.000 menor al 0.05 de
confianza para el Producto Bruto Interno y a su vez también para las
exportaciones de gas natural a Brasil se obtuvo 0.000 siendo menoral 0.05. Se
concluyd en que la estimaciéon del modelo, donde la variable dependiente esel
crecimiento economico y las variables independientes la exportacion de Gas
Natural a Brasil, los términos de intercambio el crecimiento econémico, se prevé
una relacioén positiva entre ambas variables con un impacto del 0.02% sobre el

crecimiento econémico ante un incremento del 10% de la exportacion de Gas
7



Natural a Brasil.

En el @mbito nacional se hace mencién a Balcazar y Calva (2017) en su
estudio titulado “Las exportaciones no tradicionales y su contribucion al
crecimiento econdmico de Tumbes, 1999-2074" desarrollada en la Universidad
Nacional de Tumbes, tuvo como objetivo principal determinar en cuanto han
contribuido las exportaciones no tradicionales al crecimiento econémico de la
region de Tumbes, en el periodo 1999 — 2014, para la mencionada
investigacion se tuvo como muestra a las series estadisticas de sus variables,
las exportaciones no tradicionales y del crecimiento econdmico de Tumbes, en
el periodo especificado. Se obtuvo el valor de Durbin Watson entre 1.85y 2.15
a su vez se obtuvo un R cuadrado igual a 0.9829, indicando que el
comportamiento del pbi explica en un 98.3% en el modelo presente y que un
1.71% es bajo estudios de otras variables. Se concluy6 en la investigacion, que
existe una relacion favorable entre las exportaciones no tradicionales y el pbi
real en la region de Tumbes en el periodo indicado.

Guevara y Panduro (2016) en su tesis titulada "Las exportaciones y su
efecto en el crecimiento de la economia peruana en el periodo 2003-2013”,

desarrollada en Universidad Nacional de San Martin de Tarapoto, tuvo como

objetivo general dan a entender la relacién entre las exportaciones en el
crecimiento de la economia peruana en el periodo 2000 — 2013, para la
mencionada investigacion se tuvo como muestra todos los datos estadisticos
gue tengan relacién con los productos de exportacion, importados, valor
agregado, paises destino de exportacion, se obtuvieron datos sobre la
exportacion que reflejan que durante el periodo elegido ha experimentado un
crecimiento del 371.48%, registrando un nivel promedio anual de crecimiento
de 18.32%, mientras las exportaciones no tradicionales el 2003 represent6 un
28.8% y disminuyd al 25.8%, registrandose una caida del 10.4%. La
investigacion concluyé en que las exportaciones tradicionales forman parte de
un mayor componente total de las exportaciones tanto tradicionales como no
tradicionales, representando casi un 70 % en afios anteriores, a su vez la

evolucion del Producto bruto interno va con una tasa de crecimiento del 6.5%.



Yacub (2019) en su tesis titulada “La Exportacion Agricolay su Influencia
en el Crecimiento Economico del Peru, Periodo 2012-2018" desarrollada en la
Universidad Privada de Tacna, tuvo como objetivo principal determinar la
influencia que la Exportacién Agricola tiene en el crecimiento econémico del
Peru en el periodo 2012-2018, para ello se usd la siguiente muestra conformada
por series de periodos especificos representados en millones y miles de las
exportaciones agrarias en los periodos respectivos, se obtuvieron datos
estadisticos descriptivos tales como la prueba de Kolmogorov — Smirnov de
la variable exportacion agricola, demostrando el grado de significancia
equivalente a 0.05 de la variable, rechazando la H nula, de igual manera para
el crecimiento economico el grado de significancia equivalente a 0.05,
rechazando la H nula. EI ANOVA de las variables resulto
0.000 lo que refuerza aceptar la hipétesis alterna y rechazando la nula. Este
estudio concluyé que por medio del andlisis de regresion del R cuadrado
equivale en 55% de variacion, siendo este el motivo por el cual las
exportaciones agricolas tienen una influencia significativa en el crecimiento
economico del Pera.

Diaz y Torres (2016) en su tesis titulada “Elimpacto de las exportaciones
tradicionales en el crecimiento economico peruano para el periodo 1990-2015,
desarrollada en la Universidad Inca Garcilaso de la Vega, tuvo como objetivo
principal hallar mediante un analisis econométrico el impacto de las
exportaciones tradicionales y el crecimiento del PBI peruano en los afios1990 a
2015, para la mencionada investigacion se tuvo como muestra la serie de datos
estadisticos relacionados con las series de tiempo del PBI real , exportaciones
tradicionales y exportacion de productos mineros el cual cont6 con 25 datos por
variable, se obtuvo el coeficiente de correlacion de Pearson entre el PBIl y el
crecimiento de las exportaciones tradicionales, indicando el indice de
correlacién 0.58, lo que indica la correlacion de forma directa, para relacionar el

PBI y exportaciones de productos mineros el indice de correlaciones del 0.44.



Con respecto a los teoricos relacionados al tema, se mencionaron
algunos tedricos al respecto de la variable independiente, las exportaciones.

Las exportaciones son las acciones importantes en una visualizacién de
comercio internacional, ya que, dentro del mercado internacional, consistenen
la venta de los productos y servicios hacia fuera del pais de origen, el comercio
internacional es sinénimo de oportunidad de crecimiento, y a su vez riesgo es
por ello que conlleva un conjunto de procesos en el contexto mundial.(Lerma y
Marquez, 2010, p. 539).

La exportacibn es una via para las empresas a darse a conocer
internacionalmente, con el objetivo de ofrecer sus productos al mercado
internacional, esto implica comenzar procesos para producir, medidas
economicas y reformas legislativas que incentiven al comercio entre distintos
paises del mundo, de esta manera apoyando al incremento y crecimiento al PBI
del pais origen. (Coll, 2010, p. 19)

Con respecto a la clasificacion del tipo de exportaciones en el pais,
Garcia(2011) indica que, en el pais se clasifican en dos grupos, segun su
naturaleza que son los productos tradicionales y los no tradicionales (p. 75). Se
deduce que se clasifican en tradicionales y no tradicionales. Los productos
tradicionales son los que tienen una demanda usual y son considerados como
patrimonio del pais, son productos bandera, las materias primas como la
mineria, las frutas por ejemplo. Entonces, los productos naturales o
tradicionales para un estado o nacién, son de gran necesidad para la

satisfaccion de sus necesidades basicas. Son aquellos productos de materia

prima con poco valor agregado y cuyo precio se fija en los mercados mundiales.
(p. 76).

Se utilizé6 como tedrico principal a Daniels, Radebaugh y Sullivan (2013)
guienes indicaron que la exportacién es la tactica mas usada por las empresas
para comenzar a hacer negocios con otros paises.

Daniels et. al (2013), para medir las exportaciones indica al volumen,
al valor y al tipo de las exportaciones, con respecto al volumen de envios al
extranjero exterior en todos los casos, se conceptualiza por la capacidad de
envié se refiere al peso, en toneladas, kilos, libras de la suma de las salidas

de los productos al exterior. (p. 109)
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Segun Daniels et. al (2013) indica que el valor de exportacion e refiere
al dinero pagado por el pais o ente que adquiere el producto o servicio
exportado por el pais en mencién, que se coloca segun el precio en el mercado,
el cual se encarga de imponer un valor por producto dandose su valor en
distintas divisas. (p. 109). Pronuncié también con respecto al tipo de
exportacion, que es un indicador conveniente que indica la naturaleza del
producto exportado con relacion al pais de origen (p. 111).

Daniels et. Al (2013) indica sobre la teoria de la base de exportacion que,
las exportaciones son la tactica mas usada por las empresas para empezar a
realizar negocios con diversos paises. Debido a esto, las empresasque inician
realizando la actividad de exportar, lo hacen para aumentar su volumen de
ventas, incrementar el mercado en el que se encuentran y tienen y el
mejoramiento de la rentabilidad de la misma.

Con respecto a los tedricos relacionados al tema, para la variable
crecimiento econdémico se indico a los siguientes: El crecimiento econdmico es
un proceso sumamente necesario de todos los paises o0 estados en estos
tiempos, esto se fundamenta en el crecimiento de los sectores, que tienen que
ver mas que todo con las industrias, el acceso a nuevos recursos minerales y
energéticos y el progreso técnico. (Fakraoui y Bakari, 2019, p.1)

El crecimiento econémico es indicado como un avance de la produccion
y de la riqueza, para esto se sostiene que el logro del desarrollo econémico es
el aumento de la produccién y el acumulamiento de la renta y bienes en el
tiempo. Se define a la evaluacion y situacion de una economia en un corto
plazo, de acuerdo a la coyuntura econémica, y en un plazo largo se vincula al
desarrollo de la produccion y bienes. Vifias, Pérez y Sanchez, 2013,p. 22)

El crecimiento econdmico es el crecimiento del nimero de puestos de
trabajo que existen por area determinada, la renta o el valor de los bienes y
servicios que una economia produce. Generalmente se logra indicar mediante
la medicién en porcentaje de aumento del PBI real o PIB. (Guillen, Badii, Garza
y Acufia, 2015, p. 139). Para medir al crecimiento econdmico los autores
utilizaron los siguientes indicadores Producto Bruto Interno, Recursos
Naturales, Poblacion, Trabajo, Finanzas Privadas, Finanzas Publicas y
Competitividad. (p. 142)

El crecimiento econémico es un crecimiento de la valoracion de los
11



bienes y servicios de una economia un determinado periodo de tiempo. Galindo
(2011, p. 40). ElI auto mide el crecimiento econdémico con lo siguientes
indicadores: PBI y PBI per capita. Galindo (2011, p. 40) menciona que la
medicién del crecimiento econémico, normalmente se mide utilizando el PBI y
se suele determinar en términos reales para eliminar los efectos de la inflacion.
También, en funcién de las estadisticas disponibles también se suelen emplear
otros indicadores, como por ejemplo, el PIB per cépita, la productividad,
etcétera. Asi como estos indicadores son objeto de debates, que llegan a
concretarse en el hecho de la no consideracion de varios aspectos tales como
la desigualdad econdmica, las rentas no monetarias, la poblacién y el tema de
la economia informal, que de una u otra forma es un foco importante en los

paises de menor desarrollo.
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.  METODOLOGIA
3.1 Tipo y disefio de investigacion

El tipo de estudio de la investigacion fue aplicada, segun Hernandez,
Fernandez y Baptista (2014) indican que los procesos de investigacion de tipo
aplicada son aquellos que utilizan las teorias que anteriormente han sido
formuladas y probadas. Es por ello que la presente investigacion trabajaracon
las teorias de Daniels, Radebaugh y Sullivan (2013) en cuanto a la variable
exportacion y con Galindo (2011), en cuanto a la variable crecimiento
econémico, sera de tipo aplicada, buscando dar solucién a los problemas
identificados utilizando un enfoque cuantitativo.

Es de nivel descriptiva, Hernandez et al. (2014) sefialan que los estudios
descriptivos buscan determinar caracteristicas o diferenciaciones quepuedan
existir en determinados grupos, personas, procesos 0 cualquier otro concepto
gue se someta a un estudio especifico. (p.92). Esto quiere decir, que sepretende
realizar el estudio por variable o concepto del que se realizara la investigacion
a las que se indican.

La investigacion fue de nivel correlacional y longitudinal, Hernandez etal.
(2014), indica que el tipo de estudio correlacional tiene la intencidon de conocer
la relacion o grado de unidén que pueda existir entre dos a masconceptos o
variables en medicién. (p.93). Como describen los autores los estudios
correlacionales tienen la finalidad de conocer el comportamiento de una
variable, una vez conocido el comportamiento de otra relacionada. Es de tipo
longitudinal, ya que utilizaremos un periodo de tiempo determinado para la
evaluacion de los datos obtenidos, es decir investigaremos a lo largo del periodo
2000 a 2019 para dar solucion al objetivo del estudio.

Hernandez et al. (2014) menciona que el planteamiento es cuantitativo
en el momento que, se emplea la recoleccidén de datos para probar la hipotesis
y el analisis estadistico (p.4). Este enfoque trata de encontrar mediante la
medicion de datos estadisticos, generar informacion que indique la realidad y
lo que podria ocurrir.

Rodriguez (2011) menciona que un disefio es el sistema y objetivo que
tiene un investigador con el propdsito de general resultados confiables en base

a los problemas e hipoétesis presentadas en la investigacion. (p.143). En base a

ello, la investigacion se presenta como disefio explicativa correlacional, debido
13



a que se busca medir el grado de relacion entre las variables y dimensiones, y
la influencia que pueda llegar a existir entre una y otra.

Finalmente, el método utilizado para la presente investigacion fue el de
regresion lineal multiple, ya que se llegara a recopilar informacion estadistica de
instituciones nacionales tales como: INEI, BCRP y SUNAT, que nos logren dar
los datos de las variables y dimensiones indicadas, para de esta manera probar

la hipGtesis general.

3.2 Variables y operacionalizacion
En los siguientes péarrafos se mencionaran las variables que se estudiaran en
el presente trabajo de investigacién, donde las exportaciones son la variable
dependiente y el crecimiento economico es la variable dependiente. Hernandez
et al. (2014) menciona que las variables son una identidad que tienen valor y
gue se pueden cambiar, las variables llegan a adquirir un valor en la
investigacion cuando llegan a relacionarse, esto quiere decir que la variable
debe formar parte de la hipotesis y se llega a dominar construcciones
hipotéticas. (p.105)
Definicién conceptual:
Para la variable exportaciones, nuestros autores principales Daniels,
Radebaugh y Sullivan (2013) definen a las exportaciones como la tactica mas
usada por las empresas para comenzar a hacer negocios con otros paises. (p.
12).
En cuanto a la segunda variable y no menos importante, el crecimiento
econdmico, nuestro autor principal, Galindo (2011) quien hace mencién que la
definicion del crecimiento econémico es un aumento del valor de los bienes y
servicios producidos por una economia durante un periodo de tiempo. (p. 40).
Definicion operacional:
Para la variable exportaciones se contara con las siguientes dimensiones:
volumen de exportacién, valor de exportacidon y tipo de exportacion. En cuanto
a la segunda variable que es el crecimiento econémico se contara con las
siguientes dimensiones: PBI real y el PBI per capita.
Indicadores:
Los indicadores que permitirdn medir la variable por medio de las dimensiones,

con respecto a la variable exportaciones son: para la dimensién Volumen de

exportaciones se utilizaran los siguientes indicadores: Por pais de destino, por
14



producto y por sector; para la dimension Valor de exportacion se utilizaran los
siguientes indicadores: por pais de destino, por producto y por sector; para la
dimension tipos de exportaciones se utilizaran los siguientes indicadores:

Tradicional y No tradicional. Para la variable crecimiento

econémico: para la dimensién Producto Bruto Interno real se utilizaran los
siguientes indicadores: PBI por sector econdémico y para la dimension Producto
Bruto Interno per cépita se utilizaran los siguientes indicadores: Empleo y

Poblacion. Esto se vera reflejado en la matriz de operacionalizacion.

3.3 Poblacion, muestra 'y muestreo

En la investigacion la poblacion estuvo conformada por el andlisis de registro
historico de las exportaciones y el crecimiento economico del Perd. Segun Arias
(2012) indica que la poblacion, o en términos mas especificos poblacion
objetivo, es un conjunto finito o infinito de elementos con singularidades
comunes para los cuales seran extensivas las conclusiones de la investigacion.
Esta quedara delimitada por el problema planteado y por los objetivos de la
investigacion. Se excluiran los datos estadisticos que no correspondan al
periodo de afios designados entre 2000 a 2019, de igual forma se tomara la
informacion que trate sobre nuestras variables : las exportaciones y el
crecimiento economico.

La muestra del estudio estuvo compuesta por el registro histérico de las
distintas fuentes estadisticas nacionales tales como: INEl, BCRP SUNAT. Que
estan relacionadas al impacto de las exportaciones en el crecimiento econémico
del Peru en el periodo 2000 al 2019.

Segun Otzen y Manterola (2017) indicaron que en el tipo de muestreo
no probabilistico, la seleccion de los sujetos a estudio dependera de ciertas
caracteristicas, criterios, etc. que el investigador considere en el momento, por
lo que pueden ser poco validos y confiables; debido a que este tipo de muestra
no se ajustan a un fundamento probabilistico, es decir, no dan certeza que cada
sujeto a estudio represente a la poblacidn. A su vez, nos indican que la técnica
de muestreo no probabilistico por conveniencia, no permitira escoger nos
permite elegir aquellos casos accesibles que acepten ser incluidos. Esto
fundamentado en la conveniente accesibilidad y proximidadde los sujetos para

el investigador. En la investigacion se realizd el muestreo no probabilistico
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debido a que el investigador seleccionara muestras basadas en un juicio
subjetivo en lugar de hacer la seleccién al azar, y no probabilistico por
conveniencia, ya que se recopilaron datos estadisticos anuales relacionados
a las exportaciones y el crecimiento econémico en el Peru en el periodo 2000
al 2019.

3.4 Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos
Segun Morone (2013), las técnicas de investigacion son los procedimientos e
instrumentos que utilizamos para acceder al conocimiento, estas pueden ser:
encuestas, entrevistas, observaciones y todo lo que se deriva de ellas. En esta
investigacion se utilizara unatécnica de recoleccionde datos longitudinal, ya que
los datos a analizar son fundamentalmente las series cronologicas de las
exportaciones y el crecimiento econdmico en el periodo 2000 — 2019, para
ellose verifico dicha data estadistica en las paginas de instituciones nacionales,
tales como, INEI (Instituto Nacional de Estadistica e Informatica), SUNAT
(Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria), BCRP (Banco
Central de Reserva del Pert) y MTPE (Ministerio del Trabajo y Promocion del

Empleo).

El instrumento utilizado en la presente investigacion, fueron tablas y cuadros
realizados en formatos Excel , en donde se consignaron los datos estadisticos
del valor de las exportaciones, volumen de las exportaciones y tipos de
exportacion; asi como, datos del producto bruto interno real y producto bruto
interno per capita. Arias (2012), nos dice que los instrumentos son los medios
por el cual se adquiere, recoge u obtiene la informacion necesaria a investigar,

tales como, fichas, formatos, guias, listas, etc.

3.5 Procedimientos
En este punto se registro detalladamente en los cuadros y graficos elaborados
en Excel, la informacion obtenida por las bases de datos institucionales acerca
de las exportaciones a lo largo de los afios a estudiar, asi como, informacion del
crecimiento econdmico con respecto al producto bruto interno y sus variaciones.
A su vez se utilizé el programa SPSS. Para esto, se obtuvo la informacién de
fuentes como: INEI, SUNAT y BCRP.

3.6 Métodos de anélisis de datos
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El método de andlisis de datos que se realizara en la investigacion se lograra
mediante una estadistica descriptiva, utilizando la informacién ya obtenida de
las variables, dimensiones e indicadores del tema a estudiar, estos datos se
procesaran y registrardn mediante el programa Excel, para de esta manera
tener lainformacién relacionada y a su vez proceder con la interpretacion de las

tablas y cuadros realizados.

3.7 Aspectos éticos
El presente proyecto de investigacion se ha realizado con total transparencia y
confiabilidad pues, son basados en datos reales sin ninguntipo de alteracién
de por medio respetando las bases cientificas, metodologicas y tedricas. La
transparencia sera sustentada a través de un acta de autenticidad de autores,
supervisada por la Universidad Cesar Vallejo, ademas se contd con asesoria
metodoldgica y académica por parte de un experto en la materia. El estudio fue
ingresado en el programa Turnitin, para registrar que no exista plagio o similitud
con respecto a algun otro trabajo ya realizado, a ello se suma la firma del

documento de autenticidad que avala la transparencia del trabajo.
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V. RESULTADOS

Para la obtencion de los resultados, se procedio a realizar la busqueda de los
datos relacionados con las variables de investigacion dentro del periodo de
analisis especificado, para esto se acudio a fuentes estadisticas de informacion
tales como: Instituto Nacional de Estadistica e Informética (INEI),
Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT) y el Banco
Central de Reserva del Pert (BCRP), teniendo en cuenta que la recoleccion de

datos fue en el tiempo comprendido del 2000 al 2019.

Dimensiones de la variable exportacion.

Tabla 1. Monto anual de la variacion anual del valor de exportacion 2000— 2019.

_ VALOR
VALOR DE EXPORTACION PORCENTUIAL

ANO (EN $) %

2000 6,883,201,324.22 1.1
2001 6,956,101,049.51 1.2
2002 7,665,091,107.84 1.3
2003 9,040,620,179.65 1.5
2004 25,479,549,686.10 4.2
2005 17,299,923,405.18 2.9
2006 23,799,879,011.17 4.0
2007 28,084,586,754.98 4.7
2008 31,007,693,014.71 5.2
2009 27,074,016,528.96 45
2010 35,807,442,998.60 6.0
2011 46,386,027,181.62 7.7
2012 46,366,537,516.00 7.7
2013 42,568,947,141.14 7.1
2014 38,645,864,884.54 6.4
2015 33,668,979,869.64 5.6
2016 36,309,987,093.81 6.0
2017 44,237,949,423.09 7.4
2018 48,015,148,976.00 8.0
2019 46,131,564,760.00 7.7

Fuente: Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)
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Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimensién a
lo largo del periodo de analisis tal como se detalla en la figura 1 mostrada a

continuacion:

Grafico 1. Valor de exportacién 2000 — 2019.
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Interpretacion: En el grafico se puede apreciar que el valor de las

exportaciones mantuvo a través de los afios una tendencia de crecimiento a

partir de un alza en 2003 en adelante, con disminucién en el valor con respecto
al afos anteriores en los periodos 2005, 2013, 2014 y 2015, de esos afios en
adelante se volvié a incrementar el valor de las exportaciones en los afios

respectivos.
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Tabla 2. Monto anual de la variacion anual del volumen exportacién 2000 —
20109.

. VOLUMEN DE EXPORTACION (en VALOR
ANO ton) PORCENTUAL %
2000 13,522,282.8 21
2001 16,173,675.2 26
2002 16,331,215.8 2.6
2003 17,515,203.9 2.8
2004 37,701,382.2 6.0
2005 21,900,842.9 3.5
2006 22,098,788.3 3.5
2007 24,362,149.8 3.9
2008 25,404,848.7 4.0
2009 24,550,065.4 3.9
2010 29,112,304.5 4.6
2011 34,484,908.9 5.5
2012 37,173,120.4 5.9
2013 38,432,167.4 6.1
2014 40,902,256.4 6.5
2015 41,433,984.8 6.6
2016 45,237,143.7 7.2
2017 48,818,148.4 7.7
2018 47,896,526.7 7.6
2019 47,456,265.9 7.5

Fuente: Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)
Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimension a
lo largo del periodo de analisis tal como se detalla en la figura 2 mostrada a
continuacion:

Grafico 2. Volumen de exportacion 2000 — 2019
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Interpretacion: En el grafico se puede apreciar que el volumen de las
exportaciones mantuvo a través de los afios una tendencia de crecimiento del
2000 al 2003, y un alza en el volumen de exportaciones del 6% en el 2004 y a
su vez un decrecimiento del 3.5% al afio siguiente, de ahi en adelante en los
siguientes periodos comprendidos se observo un crecimiento apaciguado hasta
el afno 2019.

Tabla 3. Monto anual de la variacion anual del tipo de exportacién tradicional
2000 — 20109.

EXPORTACION. VALOR
_ TRADICIONAL PORCENTUAL _
ANO
2000 4,806,355,350.4 1.1
2001 4,730,596,631.6 1.1
2002 5,371,491,467.5 1.2
2003 6,369,809,929.5 15
2004 9,211,836,239.9 2.1
2005 12,949,564,150.5 3.0
2006 18,432,896,076.3 4.3
2007 21,666,451,913.3 5.0
2008 23,265,761,607.6 5.4
2009 20,721,236,374.9 4.8
2010 27,850,341,228.8 6.5
2011 35,896,294,220.1 8.3
2012 34,824,846,029.1 8.1
2013 31,264,309,299.2 7.2
2014 26,757,561,041.5 6.2
2015 22,684,463,771.2 5.3
2016 25,409,205,089.0 5.9
2017 32,403,652,817.6 7.5
2018 34,770,078,778.4 8.1
2019 32,319,073,480.1 7.5

Fuente: Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)
Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimension a

lo largo del periodo de andlisis tal como se detalla en la figura 3 mostrada a

continuacion:
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Grafico 3. Tipo de Exportacion Tradicional 2000 — 2019
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Interpretacion: En el grafico se puede apreciar que las exportaciones

tradicionales desde el inicio del 2000 se fueron incrementando porcentualmente

del 1.1% al 5.4% en el 2008, si bien decayo en 0.6% el 2009 a partir de ese afio

se incremento en casi el doble llegando al 8.3% el 2011. A partir de ese afio las

exportaciones tradicionales bajaron su porcentaje de exportacion durante 3

afios hasta el 2015 llegando al 5.3% e incrementandose de ese periodo en

adelante.

Tabla 4. Monto anual de la variacion anual del tipo de exportacion no

tradicional 2000 — 2019.

28



ANO EXPORTACION NO TRADICIONAL VALOR PORCENTUAL %

2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019

2,054,336,701.0
2,194,624,631.1
2,269,576,776.8
2,626,064,245.3
3,481,359,967.2
4,284,408,714.3
5,284,755,486.7
6,315,710,283.0
7,565,233,192.1
6,196,291,310.8
7,712,925,877.3
10,195,674,003.1
11,206,467,549.2
11,076,525,386.4
11,723,006,308.7
10,907,359,883.8
10,810,686,683.0
11,714,622,718.9
13,245,070,197.5
13,812,491,279.8

1.3
1.4
1.5
1.7
23
2.8
3.4
4.1
4.9
4.0
5.0
6.6
7.2
7.2
7.6
7.1
7.0
7.6
8.6
8.9

Fuente: Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)

Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimension a

lo largo del periodo de andlisis tal como se detalla en la figura 4 mostrada a

continuacion:

Grafico 4. Tipo de exportacion no tradicional 2000 — 2019
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Figura 4: Tipo de Exportacion No Tradicional 2000 — 2019 Excel

Interpretacion: En el gréfico se puede apreciar que las exportaciones no
tradicionales desde el inicio del 2000 se fueron incrementando porcentualmentedel
1.3% al 4.9% en el afio 2008, si bien decay6 en 0.9% el 2009 a partir de eseafio se
incremento6 en casi el doble llegando al 7.6% el 2014, a partir de ese afiose obtuvo
una curva de decrecimiento y ascenso entre el 2015 a 2017, y los ultimos 2 afios
se ha ido incrementando.

Dimensiones de la variable Crecimiento Econémico

Tabla 5. Monto anual de la variacion anual del Producto bruto interno (PBI) 2000
—2019.

) PBI (en millones de VALOR
ANO soles) PORCENTUAL %
2000 222,207 2.96
2001 223,580 2.98
2002 235,773 3.14
2003 245,593 3.28
2004 257,770 3.44
2005 273,971 3.65
2006 294,598 3.93
2007 319,693 4.26
2008 348,870 4.65
2009 352,693 4.70
2010 382,081 5.10
2011 406,256 5.42
2012 431,199 5.75
2013 456,435 6.09
2014 467,308 6.23
2015 482,506 6.44
2016 501,581 6.69
2017 514,215 6.86
2018 534,665 7.13
2019 546,161 7.28

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI)
Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimension a

lo largo del periodo de como se detalla en la figura 5 mostrada a continuacion:
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Grafico 5. Producto Bruto Interno (PBI) 2000 — 2019
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Figura 5: Producto Bruto Interno (PBI) 2000 —2019 Excel.

Interpretacion: En el grafico se puede apreciar que el producto bruto

interno a medida de los afios desde el 2000 ha ido mejorando en el porcentaje

anual desde estar en un 2.9% hasta llegar a mas del 7%.
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Tabla 6. Monto anual de la variacion anual del Producto bruto interno per
capita 2000 — 2019.

PBI PER
ANO CAPITA (EN VALOR
SOLES) PORCENTUAL %

2000 8,420 3.28
2001 8,369 3.26
2002 8,733 3.40
2003 9,011 3.51
2004 9,376 3.65
2005 9,883 3.84
2006 10,546 4.10
2007 11,368 4.42
2008 12,327 4.80
2009 12,382 4.82
2010 13,316 5.18
2011 14,055 5.47
2012 14,811 5.76
2013 15,556 6.05
2014 15,779 6.14
2015 16,103 6.26
2016 16,487 6.41
2017 16,602 6.46
2018 16,940 6.59
2019 16,998 6.61

Fuente: Banco Central de Reserva del Peru (BCRP)

Asimismo, se pone en evidencia el comportamiento de la dimension a
lo largo del periodo de analisis tal como se detalla en la figura 5 mostrada a

continuacion:
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Gréfico 6. Producto Bruto Interno per capita (PBI) 2000 — 2019
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Interpretacion: En el grafico se puede apreciar que el producto bruto

interno per capita a medida de los afios desde el 2000 ha ido mejorando en el

porcentaje anual desde estar en un 3.28% hasta llegar a 6.61%.
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Tabla 7. Pruebas de normalidad

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
VE 0.129 20 ,200° 0.903 20 0.046
ET 0.122 20 ,200° 0.905 20 0.051
EN 0.180 20 0.089 0.909 20 0.060
PB 0.117 20 ,200° 0.923 20 0.114

*. Esto es un limite inferior de la significacion verdadera.

a. Correccion de significacion de Lilliefors

. Interpretacion: En el tabla de prueba de normalidad se observa que

debido a la muestra que es menor a 30 se usara a Shapiro — Wilk, con esto

seobserva que la dimensién valor de exportacion (VE) tiene un sig. de 0.046,

guees menor a 0.05 siendo la muestra no parametrica. Por otro lado se observa

gue la dimension producto bruto interno (PB) tiene un sig. de 0.114, siendo este

mayor a 0.05 siendo la muestra parameétrica

Tabla 8. Estadisticos Descriptivos

Estadisticos descriptivos

Media Desv. Desviacion N
PB 374857750.00 111955121.700 20
VE 30071455.60 14291060.250 20
ET 21585291.20 10913299.246 20
EN 7733859.55 4020910.216 20

Interpretacion: En la tabla de estadisticos descriptivos se observa la

media de cada una de las dimensiones.
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Tabla 9. Matrizde Correlaciones

Correlaciones

PB VE ET EN

PB 1.000 0.902 0.881 0.983

Correlacion VE 0.902 1.000 0.976 0.945

dePearson  p7 0.881 0.976 1.000 0.931

EN 0.983 0.945 0.931 1.000

PB 0.000 0.000 0.000

Sig. VE 0.000 0.000 0.000

(unilateral) ET 0.000 0.000 0.000
EN 0.000 0.000 0.000

PB 20 20 20 20

\ VE 20 20 20 20

ET 20 20 20 20

EN 20 20 20 20

Interpretacion: En la tabla de matriz de correlaciones se observa que la

correlacion alcanzada entre el Producto bruto interno (PB) con el valor de

exportaciones (VE) es 0.902. Cuando se realiza la correlacion entre Producto

bruto interno (PB) con exportaciones tradicionales (ET) la correlaciénalcanzada

es 0.881, y al realizar la correlacién entre el Producto bruto interno (PB) con

exportaciones no tradicionales (EN) la correlacion alcanzada es 0.983. De las

tres correlaciones alcanzadas se infiere que esta propuesta de modelo tiene

una probabilidad de alcanzar los resultados mayores al 88%. De igual manera

con el Sig. (unilateral), segun la prediccion en el analisis de correlacion nos

indican que todas las relaciones en el modelo planteado son menores a 0.05.

Tabla 10. Variables entradas/eliminadas

Variables entradas/eliminadas?

Modelo Variables V_ar_|ables Método
entradas eliminadas
1 VEP Introducir
2 ETP Introducir
3 EN®P Introducir

a. Variable dependiente: PB

b. Todas las variables solicitadas introducidas.
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Interpretacion: En la tabla de variables entradas/eliminadas se observa

gue se han trabajado con las dimensiones Valor de exportacion (VE),

Exportacion tradicional (ET) y Exportaciones no tradicionales (EN), con

respecto a la variable dependiente Producto bruto interno (PB).

Resumen del modelo®

Tabla 11.
R Error estandar
Modelo R cuadrado cgadrado _de Ia_ ]
ajustado estimacion

Estadisticos de cambio
Cambio Cambio Sig.  Durbin-
enR enF gl1 gl2 Cambio Watson
cuadrado enF

1 9028 0.813

0.802 49759767.095
,902°  0.813 0.791  51202179.106
3 ,988°  0.975 0.971 19172180.075

0.813 78180 1 18 0.000
0.000 0.000 1 17 0.991
0.162 105.250 1 16 0.000 1.287

a. Predictores: (Constante), VE

b. Predictores: (Constante), VE, ET

c. Predictores: (Constante), VE, ET, EN
d. Variable dependiente: PB

Interpretacion: Sometidos los datos a regresion lineal se obtiene un R de

0.902, a su vez el factor que predice la validez del modelo el R cuadrado indica

gue al aplicar este modelo se tendra el 81% de efectividad que este modelo de

resultado. Ademas, obtenemos el coeficiente de Durbin-Watson, la teoriaindica

gue mientras mas se acerca el coeficiente a 2, se podra generalizarel resultado,

sabiendo eso deducimos que al obtener un coeficiente de Durbin- Watson de

1.287 no podriamos generalizar el modelo planteado a otras unidades

muestrales que tengan cierta similitud.
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Tabla 12. ANOVA

ANOVA?
Modelo cﬁg?rgggs gl cugﬂc?:lélgca F Sig.
Regresion 1.94E+17 1 1.94E+17
1 Residuo 4.46E+16 18 2.48E+15 78.180 ,000P
Total 2.38E+17 19
Regresion 1.94E+17 2 9.68E+16
2 Residuo 4.46E+16 17 2.62E+15 36.919 ,000¢
Total 2.38E+17 19
Regresion 2.32E+17 3 7.74E+16
3 Residuo 5.88E+15 16 3.68E+14  210.629 ,000¢
Total 2.38E+17 19
a. Variable dependiente: PB
b. Predictores: (Constante), VE / Valor de Exportacion

c. Predictores: (Constante), VE, ET / Valor de Exportacion, Exportacién Tradicional

d. Predictores: (Constante), VE, ET, EN/ Valor de Exportacion, Exportacion

Tradicional, Exportacion no Tradicional

Interpretacion: La tabla ANOVA nos da un Sig. de 0.000 por cadamodelo

propuesto, esto nos dice que los modelos son validos para la ejecucion en una

determinada situacion debido a que son menores que 0.05.

37



Tabla 13. Coeficientes

Coeficientes?

Coeficientes 95.0 % intervalo Estadisticas
Coeficientes no estandarizados estand d ) de confianza o _ Correlaciones de
Modelo standariza Cs . Sig. para B Limite superior colinealidad
B Desv. Error Beta Limite inferior Orden cero Parcial Parte Tolerancia VIF
(Constante) 162465129.656 26472842.170 6.137 0.000 106847752.072 218082507.239
VE 7.063 0.799 0.902 8.842 0.000 5.385 8.741 0.902 0.902 0.902 1.000 1.000
(Constante) 162513036.068 27557458.385 5.897 0.000 104371881.081 220654191.054
VE 7.020 3.806 0.896 1.845 0.083 -1.009 15.050 0.902 0.408 0.194 0.047 21.437
ET 0.057 4.984 0.006 0.011 0.991 -10.457 10.572 0.881 0.003 0.001 0.047 21.437
(Constante) 169726918.758 10342565.078 16.411 0.000 147801660.241 191652177.275
VE -0.498 1.602 -0.064 -0.310 0.760 -3.894 2.899 0.902 -0.077 0612 0.037 27.106
ET -2.201 1.879 -0.215 -1.171 0.259 -6.184 1.782 0.881 -0.281 0(546 0.046 21.736
EN 34.602 3.373 1.243 10.259 0.000 27.452 41.751 0.983 0.932 0.403 0.105 9.507

a. Variable dependiente: PB
Interpretacion: El andlisis de la tabla de coeficientes nos da como inferencia la propuesta de 3 modelos, para el 1ro si
relacionamos la variable constante con la dimensién el Valor de exportacién (VE) resulta una predicciéon Sig. de 0.000 menor
a 0.05, zes decir el modelo es valido si solo se evalua el valor de exportacion (VE), reforzando esta validacion el rango positivo
del limite inferior y limite superior, ya que ambos son positivos es decir es valido. Para el 2do modelo si se relaciona la constante

con las dimensiones valor de exportacién (VE) y exportaciones tradicionales (ET) resulta una
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prediccion Sig. de 0.083 para VE y 0.991 para ET, a su vez tienen limites
inferiores tanto negativos y positivos con respecto a los superiores, esto quiere
decir que el modelo no es valido para estas circunstancias. Para el 3er modelo
si se relacionan la constante con las dimensiones valor de exportacion(VE),
exportaciones tradicionales (ET) y exportaciones no tradicionales (EN) resulta
una prediccion Sig. de 0.760 para VE, Sig. de 0.259 para ET y Sig. de

0.000 para EN, dado estas predicciones se validara para la dimensién
Exportaciones no tradicionales (EN) ya que es menor que 0.05, a su vez en
los intervalos de confianza para VE son -3.894 en limite inferior y +2.899 en
limite superior, haciendo que no sea valido; de igual manera para ET los
intervalos son -6.184 en limite inferior y +1.782 en el limite superior. Caso
contrario con EN ya que sus intervalos son +27.452 en el limite inferior y
+41.751 en el limite superior, de esta manera se valida que el modelo es bueno
cuando solo se trabaja con las Exportaciones No Tradicionales (EN). Bajo estas
predicciones de acuerdo al analisis final las dimensiones Valor de exportacion
(VE) y exportaciones tradicionales (ET) no son validas para este modelo, caso
contrario con la dimension Exportaciones no tradicionales (EN) es valida para

este modelo con una explicacion del 98%.
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Tabla 14. Regresion Lineal

Modelos F R2 AR? p 1-B f2

Modelo 1 78,180 ,813 ,802 ,000 1,00 4,34

Valor de exportacion

Modelo 2 36,919 ,813 ,791 ,000 1,00 4,34
Valor de exportacion ,089
Exportacién tradicional ,991
Modelo 3 210,629 ,975 ,971 ,000 1,00 39,00
Valor de exportacion ,760
Exportacién tradicional ,259
Exportacién no tradicional ,000

Los resultados obtenidos del andlisis de regresion por pasos, muestra
gue al irse incorporando variables al modelo este tiene un mayor poder de
explicacion, como se detalla en la tabla, en el modelo 1 se observa que al
momento de relacionar la constante, que en este caso es el producto bruto
interno del Perq, con el valor de exportacion, se puede observar que el modelo
representa una explicacion al 81,3% representado por el coeficiente de
regresion (R2), con respecto a que tiene un ANOVA de 78,180, la potencia del
modelo 1 alcanza el 100%, siendo muy potente y se podra explicar el valor de
exportaciones totalmente con este resultado de potencia. El tamafio del efecto
es 4,34, superando largamente el 0,35 siendo el tamafio muy amplio, por lo
tanto los resultados estan explicados ampliamente en las dimensiones. En el
segundo modelo, al correlacionar el valor de exportacion y la exportacion
tradicional, se puede observar que el modelo 2 representa una explicacién al
81,3% representado por el coeficiente de regresion (R2), con respecto al

ANOVA es de 36,919 esto quiere decir que la dimensién que se ha
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agregado en este modelo le ha restado la varianza de la variable principal, el
valor p en el modelo 2 nos indica que el valor de exportacién tiene un sig.
bilateral de 0,089 y la exportacion tradicional tiene un sig. bilateral de 0,991 en
ambos casos son mayores a 0.05 esto quiere decir que se invalida el modelo,
con respecto a la potencia del modelo 2 alcanza el 100%, siendo muy potente
y se podra explicar el valor de exportaciones totalmente con este resultado de
potencia, a su vez el efecto alcanza el 4,34. Finalmente con respecto almodelo
3, el ANOVA se eleva a 210,629 quiere decir que al agregar la exportacion no
tradicional y combinarlas, a pesar de que hay algunas dimensiones que estan
restdndole la varianza a la variable principal, esta en elmodelo 3 ha tenido un
incremento notorio, esto quiere decir que se ha clarificado el panorama y se ha
determinado de que cada una de las dimensiones tiene una varianza especifica
diferente de la variable principal, eneste caso la exportacion no tradicional tiene
un valor significativo para que aumente este valor a 210,629. Con respecto al
coeficiente de regresion del modelo 3 tiene una explicacion del 97,5%
representado por el coeficiente de regresion (R2) al momento de agregar las
exportaciones no tradicionales, el valor p en el modelo 3 nos indica que el valor
de exportacion tiene un sig. bilateral de 0,760, la exportacion tradicional tiene
un sig. bilateral de 0,259 y la exportacion no tradicional tiene un sig. bilateral de
0,001, en este caso para el modelo 3 solo la exportacion no tradicional explica
el modelo y lo valida al ser su sig. bilateral menor a 0,05, de igual manera la
potencia alcanza el 100%, siendo muy potente y el efecto alcanzado es 39,00
siendo muy amplio, por lo tanto el efecto de la exportacién no tradicional es
determinante en el crecimiento econdémico, de esta manera el modelo 3 se
invalida cuando se toma en cuenta al valor de exportacion y a la exportacion
tradicional, sin embargo al tomar la exportacion no tradicional con la variable
constante demuestra el estudio al 97.5% y valida el modelo al tener el sig.

bilateral menor a 0.05.
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V. DISCUSION

La investigacion tuvo como finalidad evaluar la relacion que existe entre
las variables exportaciones y crecimiento econdémico en la economia peruana
en el periodo 2000 — 2019. Para ello se planteé el objetivo general relacionado
con: Evaluar si el valor de exportacion, la exportacion tradicional y la
exportacion no tradicional, afecta el crecimiento de la economia peruana en el
periodo indicado.

Para demostrar la hipotesis general, se planteé que el valor de
exportacion, la exportacion tradicional y la exportacion no tradicional, afectan
al crecimiento de la economia peruana en el periodo 2000 — 2019. Los
resultados sefialan que mediante la evaluacion histérica sobre el valor de
exportacion, la exportacion tradicional y la exportacion no tradicional desde la
perspectiva de efecto del crecimiento de la economia peruana se ha
determinado mediante regresion lineal multiple que el factor mas importante que
ha determinado el crecimiento de la economia peruana en los ultimos 19 afios
ha sido la exportacion no tradicional, dado que alcanzo el 97.5%, y esto también
en la evaluacion del modelo, si bien se explica en un 97.5%, cabe sefalar que
el valor de exportacion y la exportacion tradicional no tienen efectos
significativos en el crecimiento de la economia peruana en los ultimos afos,
dado que obtuvieron un valor p de 0.760 y 0.259, por lo tanto se acepta la
hipétesis nula y se rechaza la alterna, de que tienen efectos positivos en el
crecimiento de la economia peruana.

Los resultados obtenidos, tienen similitud con los antecedentes citados
en la investigacion tal es el caso de Balcazar y Calva (2017) quienes en su
investigacion planted la hipétesis a demostrar sobre la Exportacion Agraria
influye en el crecimiento econémico del Perd, periodo 2012-2018; los resultados
obtenidos sefialaron un R cuadrado igual a 0.9829, indicando que el
comportamiento del producto bruto interno explica en un 98.3% en el modelo
presente y que un 1.71% es bajo estudios de otras variables, por lo tanto
confirma que la exportacién y el crecimiento econémico si tiene relacion. Para
sustentar los resultados se recurrieron a Daniels, Radebaugh y Sullivan (2013)
guienes indicaron que la exportacion es la tactica mas usada por las empresas

para comenzar a hacer negocios con otros paises; condicionado
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por lo manifestado por Galindo (2011) quien indic6 que EI crecimiento
econdémico es un crecimiento de la valoracidén de los bienes y servicios de una
economia un determinado periodo de tiempo. El sustento te6rico ayuda a
cimentar los resultados estadisticos, tal como ocurre en Balcazar y Calva
(2017), quienes recurrieron a sus teoricos sefialando a Jiménez (2011), quien
manifestd que generalmente el crecimiento econémico se mide a través de
la tasa de crecimiento del producto bruto interno y se suele calcular en términos
reales considerando un afio base para eliminar efectos de la inflacién. Y sobre
las exportaciones no tradicionales, se refiere a los productos de exportacion,
que tienen cierto grado de transformacién o aumento de su valor agregado, y
gue historicamente no se transaban con el exterior en montos significativos. A
partir de la fundamentacion teodrica, podemos sefialar que las exportaciones no
tradicionales influyen de manera sustantiva al crecimiento de la economia, en
este caso representado por el producto bruto interno, de acuerdo a la apertura
comercial del Peru a principios de los afios

90 y promocion de productos a nivel internacional, han hecho que las
exportaciones no tradicionales aumenten considerable en las Ultimas 2
décadas, pasando de 2,054,336 miles de ddlares en el afio 2000 a 13,812,491

miles de dolares en el afio 2019, demostrando su avance a través de los anos.

42



VL. CONCLUSIONES

De acuerdo al analisis de la estadistica obtenida se pueden concluir las

siguientes proposiciones:

Primera

Se determind por medio del analisis de regresion lineal por pasos
gue el r cuadrado tiene una equivalencia 81.3%, siendo por este
motivo que el valor de exportacién tiene una influencia significativa
en el crecimiento econémico del Peru, en el periodo 2000 — 2019.
De la misma manera se observa que el p valor es de 0.000,
encontrandose por debajo del nivel de significancia por lo que
también podemos dar a conocer que la relacién entre el valor de
exportacion y el crecimiento econémico representado

por el producto bruto interno es positiva y directa en el primer
modelo, siempre y cuando solo se utilice los datos del valor de
exportacion, el valor minimo de las exportaciones en el periodo fue
de 6,883,201 miles de dolares a comparacion del maximo valor de
exportacion que fue un valor de 48,015,148 miles de ddlares, lo que
refleja el incremento de 41,131,947 miles de dolares a lo largo de
los afios, dandose este cambio por la mejora de la exportacion tanto
de productos tradicionales como no tradicionales en el Perd. Con
respecto al modelo 2 planteado al correlacionar el valor de
exportacion y la exportacion tradicional, se puede observar que el
modelo 2 representa una explicacion al 81,3% representado por el
coeficiente de regresion (R2), el valor p en el modelo 2 nos indica
gue el valor de exportacion tiene un sig. bilateral de 0,089 y la
exportacion tradicional tiene un sig. bilateral de 0,991 en ambos
casos son mayores a 0.05 esto quiere decir que se invalida el
modelo. Finalmente con respecto al modelo 3, el ANOVA se eleva
a 210,629 quiere decir que al agregar la exportacion no tradicional
y combinarlas, a pesar de que hay algunas dimensiones que estan
restandole la varianza a la variable principal, esta en el modelo 3
ha tenido un incremento notorio, esto quiere decir que se ha
clarificado el panorama y se ha determinado de que cada una de
las dimensiones tiene una varianza especifica diferente de la

variable principal, en este caso la exportacion no tradicional tiene
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Segundo.

un valor significativo para que aumente este valor a 210,629. Con
respecto al coeficiente de regresion del modelo 3 tiene una
explicacién del 97,5% representado por el coeficiente de regresion
(R2) al momento de agregar las exportaciones no tradicionales, el
valor p en el modelo 3 nos indica que el valor de exportacion tiene
un sig. bilateral de 0,760, la exportacion tradicional tiene un sig.
bilateral de 0,259 y la exportaciébn no tradicional tiene un sig.
bilateral de 0.000, en este caso para el modelo 3 solo la exportacion
no tradicional explica el modelo y lo valida al ser su sig. bilateral
menor a 0,05, de igual manera la

potencia alcanza el 100%, siendo muy potente y el efecto
alcanzado es 39,00 siendo muy amplio, por lo tanto el efecto de
la exportacion no tradicional es determinante en el crecimiento
economico, de esta manera el modelo 3 se invalida cuando se
toma en cuenta al valor de exportacion y a la exportacion
tradicional, sin embargo al tomar la exportacion no tradicional con
la variable constante el crecimiento econdémico representado por
el producto bruto interno, demuestra el estudio al 97.5% y valida
el modelo al tener el sig. bilateral menor a 0.05, de esta manera
se estaria rechazando la hipotesis alterna y aceptando la hipétesis
nula que manifiesta que afectan al crecimiento de la economia

peruana en el periodo 2000 — 2019.

En la investigacion, el acceso a lainformacion de calidad por parte
de instituciones del estado peruano con respecto a las variables y
dimensiones propuestas en la investigacion fueron ensu mayoria
de dificil acceso y busqueda, a su vez la unidad de medida de la
dimension valor de exportacién no era la debida con respecto al
producto bruto interno, esto imposibilitd su

inclusion en los modelos de regresion lineal maltiple elaborados.
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VI. RECOMENDACIONES

Planteadas

las conclusiones, se procede a plantear las

recomendaciones propuestas, a partir del andlisis de regresién lineal multiple.

Primero.

Segundo.

Como se observa, la politica de comercio de Peru con
respecto a afios anteriores, el monto de exportaciones han
ido mejorando, esto debido a la predominancia de los
productos tradicionales y no tradicionales, pero sobretodo de
los no tradicionales, ya que explican mejor el crecimiento
econdémico del Peru, desde un punto de vista del aumento del
producto bruto interno, siendo este resultado del modelo
planteado, se sugiere impulsar politicas econdémicas
orientadas al aumento de las exportaciones no tradicionales,
de la mano con el apogeo de la apertura comercial del pais

con el resto del mundo.

El crecimiento del producto bruto interno del Perd como ha
sido evaluado desde el afio 2000 con un pbi de 222,207
millones de soles a comparacién del afio 2019 llegando a
tener un pbi de 546,161 millones de soles, se logra observar
gue es mas del doble en casi 20 afios de apertura comercial,
gue ha generado el crecimiento de la economia, por ende El
gobierno del pais debe continuar con la implementacion de
nuevas estrategias y acuerdo que permitan el sostenimiento
y diversificacion de las exportaciones, de esta manera
enfocandose en los mercados extranjeros, de igual manera

realizar programas de incentivacién con el fin de aumentar
las exportaciones no tradicionales.
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ANEXOS

Anexo 1: Matriz de operacionalizacion de variables

VARIABLE DEFINICION CONCEPTUAL

DEFINICION OPERACIONAL

DIMENSIONES

INDICADORES

La exportacion es la tactica
mas usada por las
empresaspara comenzar a

"
Q hacer negocios con otros
8 paises.
i Por lo tanto, las empresas
e gue comienzan a exportar lo
o hacen con el objetivo de
aumentar sus ventas, su
mercado y tener mejor
rentabilidad. Daniels,
Radebaugh y Sullivan (2013)
_5 El crecimiento econdmico es
S
'Q un aumento del valor de los
Q . .. .
S bienes y servicios producidos
g por una economia durante
()
= unperiodo de tiempo.
©
8 Galindo (2011, p. 40).

La variable exportaciones puede
medirse a través de tres aspectos:
Volumen de exportacion, Valor de

exportacion y Precio de exportacion

La variable crecimiento econémico
se constituira por las siguientes
dimensiones: PBI real y el PBI per

capita

Valor de exportacion

Volumen de

exportacion

Tipo de exportacion

Producto Bruto
Interno real

Producto Bruto
Interno per capita

Por pais de destino
Por producto
Por sector
Por pais de destino
Por producto

Por sector

Tradicional

No tradicional

PBI por sector

economico

Empleo

Poblacién

Fuente: Adaptacion de Daniels, Radebaugh y Sullivan (2013) y Galindo (2011)



