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1. Johdanto

Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos jarjesti yhteistydssd Suomen Ammatti-
kalastajaliiton, Ahvenanmaan maakuntahallituksen ja Ruotsin Itdrannikon Ammat-
tikalastajien Keskusjérjeston (Svenska Ostkustfiskares Centralforbund) kanssa
suomukalojen kauppaa ja markkinoita koskevan kutsuseminaarin Turussa 27.8.2004.
Seminaarin aloitti pohjoismaiden ministerioneuvoston tukeman kolmivuotisen
projektin, jonka tarkoituksena on tutkia suomukalojen markkinoita Suomessa,
Ahvenanmaalla, Ruotsissa ja Virossa. Seminaarin jilkeen projekti jatkuu
tutkimusosiolla (Kuva 1).

Aloitusseminaari Aineiston keruu Kysyntaanalyysit

Tutkimussuunnitelma Markkina-analyysit Raportointi ja jakelu

2004 2005 2006

Kuva 1. Suomukalojen markkinoita koskevan projektin vaiheistus.

Seminaarin tavoitteena oli tuottaa tietoa alueen suomukalojen nykyisestd tuotannosta,
tuotantomahdollisuuksista, markkinoista, markkinoiden tarpeista ja elinkeinon
tulevaisuuden nikymistd jatkotutkimuksen pohjaksi. Yhtend keskeisend teemana oli
my0s arvioida mahdollisuuksia nostaa suomukalatuotannon ja —kaupan lisdarvoa.
Esitelmoitsijit  edustivat kalakaupan eri markkinasegmenttejd ja eri tyyppisid
kalastusyrityksid. Seminaarissa  esiteltiin @ my0s kokemuksia villin kalan
tuotemerkinndstd. Loppupaneelissa kéytiin kalastusjirjestojen ja hallinnon edustajien
valmisteltujen puheenvuorojen pohjalta yleiskeskustelu elinkeinon kehityksestd ja
toimintaedellytyksistd. Seminaarissa pidettiin myos lehdistotilaisuus (Lehdistotiedote
liitteessé 1).

Seminaariin osallistui ldhes viisikymmentd elinkeinon, tutkimuksen, jirjestdjen ja
hallinnon  edustajaa  Suomesta, = Ahvenanmaalta, Ruotsista ja  Virosta
(Osallistujaluettelo liitteessd 2). Noin puolet osallistujista oli yrittdjid. Seminaari
onnistui hyvin tehtdvissddn: esitelmit olivat kiinnostavia ja yleisd osallistui koko
seminaarin ajan aktiivisesti keskusteluun. Vuoropuhelun kautta syntyi hyva yleiskuva
elinkeinon, tuotannon ja markkinoiden nykytilasta.

Tamé raportti sisdltdd tiivistelmdt esitelmistd ja niiden yhteydessd kéydyistd
keskusteluista. Seminaarin tuloksista on tehty yhteenveto ja tuloksia on myds arvioitu
kalakaupan kehityksen ja talousteorian nédkdkulmasta. Lopuksi on esitetty
johtopéétoksii ja hypoteeseja jatkotutkimusten perustaksi.




2. Esitelmatiivistelmat ja keskustelu

Seminaarin avaus

Tutkimusjohtaja Juhani Kettunen

Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos, Helsinki

Elinkeinokalatalouden tdrkeimmét sektorit ovat viimeisten vuosien aikana olleet
suurten muutosten kourissa. Aiemmin taloudellisesti tirkeimpien Itdmeren
kalastustapojen, silakan troolauksen, lohen ja turskan avomerikalastuksen
harjoittaminen on vaikeutunut kalakantojen heikentyessd tai kalastusrajoitusten
tiukentuessa. Kaupan kansainvilistyminen kiristdd kilpailua kalamarkkinoilla, minka
vuoksi erityisesti lohen kalastus ja kirjolohen kasvatus ovat joutuneet sopeutumaan
nopeasti muuttuviin ja vaikeasti ennustettaviin markkinatilanteisiin. Kasvanut
lohikalan tuonti on vienyt markkinoita niin kirjolohelta kuin silakaltakin. Nuoret
arvostavat lohikaloja enemmin kuin silakkaa, jonka kysyntd on myods
dioksiinikeskustelun siivittdimadnd vahentynyt. Lisdksi kuluttajat asettavat uusia
tuotevaatimuksia elintarvikkeille, kuten tuotannon eettisyydelle ja
ympdristoystavillisyydelle.  Kilpailun kiristyessd sekd kalankasvatuksen ja
avomerikalastuksen tuotanto keskittyvét entistd harvempien késiin.

Rannikko- ja sisdvesikalastus ovat keskusteluissa jddneet usein lapsipuolen asemaan,
vaikka ndiden perinteisten pienimuotoisten kalastusmuotojen suhteellinen
taloudellinen merkitys on niin tydllisyyden kuin tulonsaannin nékdkulmasta monissa
maissa kasvanut. Monista luonnonkaloista ndyttdisi muodostuneen kausiluonteinen
erityistuote, jonka arvostus ja kysyntd ovat korkeita. Toisaalta kasvava punalihaisen
kalan tarjonta on avannut uusia jakelukanavia ja markkinamahdollisuuksia muullekin
kalalle. Mielenkiintoa makean veden lajien markkinoihin lisdd myos se, ettd monella
taholla tutkitaan mahdollisuuksia kaupallisen kasvatustuotannon aloittamiseen.

Tdmé seminaari on osa kolmivuotista pohjoismaiden ministerineuvoston projektia,
jossa tutkitaan makeanveden kalalajien (esim. muikku, siika, kuha, ahven, hauki,
made, lahna) ja lohen markkinoita Suomessa, Ahvenanmaalla, Ruotsissa ja Virossa.
Projekti alkaa télld elinkeinon toimijoille suunnatulla seminaarilla ja jatkuu tdmén
jilkeen kaksivuotisella tutkimusosiolla. Seminaarin  tarkoitus on muodostaa
monipuolinen kuva makean veden lajien tuotannosta ja markkinarakenteista pohjoisen
Itimeren maissa. Seminaariesitelmissdé eri maiden, tuotannon, kaupan ja
markkinasegmenttien  asiantuntijat  tdydentdviat  kdytinnon  kokemuksellaan
tutkimusten ja tilastojen antamaa kuvaa lajien tuotannosta ja markkinoista.
Tutkijoiden ja elinkeinon ammattilaisten vuoropuhelun liséksi seminaari antaa myds
tilaisuuden monipuoliseen keskusteluun, jossa toimijat saavat tietoa naapurimaiden
kalataloudesta, tuottajat markkinoiden tarpeista ja kaupan edustajat tuotannon
mahdollisuuksista. Yhdessd voidaan myds pohtia miten makean veden kalalajeista
saataisiin enemmaén lisdarvoa koko tuotanto- ja markkinointiketjulle.




Suomukalojen tuotanto ja markkinointi Suomessa, Ahvenanmaalla,
Ruotsissa ja Virossa

Tutkija Jari Setdld

Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos, Turku

Suomukalat, muikku, lohi ja ankerias muodostavat merkittdvdn luonnonvaran
pohjoisen Itdimeren maiden rannikon ja sisédvesien ammattikalastajille. Vuonna 2003
ndiden lajien Suomen, Ahvenanmaan, Ruotsin ja Viron yhteenlaskettu kaupallinen
saalis oli runsas 17 000 tonnia ja saaliin tuottaja-arvo noin 26 miljoonaa euroa. Yli
puolet kokonaissaaliin méadrdstd ja arvosta saatiin sisdvesiltd.  Madréllisesti
tarkeimmat lajit olivat kuha, ahven ja muikku, joita kaikkia saatiin yli 3 000 tonnia
kutakin. Kuha on selvésti arvokkain — sen arvo oli ldhes 7 miljoonaa euroa. Kuhan
jilkeen arvojérjestyksessd tulivat muikku, siika, ankerias ja ahven, joiden kaikkien
arvo oli yli 2 miljoonaa euroa. Suomen osuus oli yli puolet saaliin kokonaisméarista
ja -arvosta. Suomessa muikku oli maéraltddn ja arvoltaan merkittdvin laji, mutta myds
siika ja ahvenkalat olivat tirkeitd. Ahvenanmaalla ahventa saatiin eniten, vaikkakin
siitka ja kuha olivat arvokkaimmat lajit. Ruotsissa ankerias on sekd mééraltdén ettd
arvoltaan merkittiavin ja kuha vastaavasti toiseksi merkittdvin. Virossa kuha ja ahven
vastaavat kaksi kolmannesta saaliin méadrastd ja kolme neljdnnestd saaliin arvosta.
Viron saaliin arvosta puolet on kuhaa. Suomukalat ovat myds erittdin térkeitd
kotitarve- ja virkistyskalastajille ja heiddn saaliinsa onkin kaupalliseen saaliiseen
verrattuna moninkertainen. Esimerkiksi pelkdstddn Suomen ja Ruotsin vapaa-ajan
kalastajien suomukalan, muikun ja lohen yhteissaalis on runsas 70 000 tonnia. Tastd
madrdstd yli puolet on ahventa, haukea ja kuhaa.

Kansalaisten kalastusperinne on osaltaan luonut ja ylldpitinyt suomukalojen
kaupallista kysyntdd, minkd seurauksena pohjoisen itimeren maat ovat myos ndiden
lajien keskeinen markkina-alue. Suomessa kaupallisesti kalleimmat lajit ovat
jarjestyksessa siika, kuha, lohikalat ja muikku, mutta my0s ahvenelle, hauelle ja
mateelle on edelleen kysyntéd. Ahvenanmaalta pyydetty kala markkinoidaan paiosin
Manner-Suomeen, minké vuoksi alueiden hinnat ovat samantasoisia. Virossa hintataso
on yleensd alhainen, joskin hintavaihtelu on suurempaa kuin muissa tarkastelluissa
maissa. Ruotsissa ja Virossa ankerias on tuottajahinnaltaan arvokkain laji. Ruotsissa
ahvenkalat ovat erityisen arvostettuja, mutta sisdvesimuikusta saa Viron tapaan vain
rehukalan hinnan. Sen sijaan ruotsalaiset pitdvit erityisen paljon muikun médista.
Vuonna 2003 Ruotsissa maksettiin muikun maédistd ldhes 45 €/kg. Ruotsissa ja
Virossa siika ja made eivit ole kovin arvostettuja. Lohikalojen tuottajahinnat ovat
kaikissa maissa samalla tasolla, koska lohikalojen hinnat méérdytyvit kasvatetun
kalan mukaan maailmanmarkkinoilla.

Suomi on pohjoisen Itdmeren merkittdvin makean veden kalojen tuotanto- ja
markkina-alue. Suomessa on pitkdlle kehittynyt kalan jakelu- ja kauppajirjestelma.
Suurin osa jalostamoista kédyttdd raaka-aineenaan muikkua tai suomukaloja, vaikka
kirjolohi, tuotu kasvatettu lohi ja silakka ovatkin jalostuksen ja kaupan péélajeja.
Péddosa kotimaisesta suomukalasaaliista myydédadn tuorekalamarkkinoille fileind. Siikaa
ja lohta myds savustetaan. Muikun jalostus on lisdéntynyt tehostuneen kalastuksen ja
jédhdytyksen ansiosta. Suomessa kotimaan tarjontaa tdydennetddn merkittdvésti
tuontikalalla. Suomeen tuodaan vuosittain muun muassa vajaa miljoona kiloa
Kanadan siikaa ja ldhes kotimaan saalista vastaava miird kuhafiletti Virosta. Siikaa
my0s kasvatetaan yli 300 tonnia. Vienti on vihiistd — eniten viedddn ahventa Keski-
Eurooppaan. Ruotsissa kaupan pailajit ovat lansirannikon merikalat seka tuotu kala ja
suomukalat ovat kausiluonteisia erikoistuotteita. Rannikon kalastajat myyvét paljon
suoraan kuluttajille, koska kerdily- ja jakelujirjestelma ei ole yhtd kehittynyt kuin
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Suomessa. Virossa kotimarkkinoiden osuus kysynnistd on pieni ja pddosa saaliista
viedddn. Suuri osa ahvenkaloista myyddidn Eurooppaan, kuhasta merkittdvd osa
Suomeen ja Ruotsiin. Virossa myos jalostetaan muun muassa Vendjiltd ja Suomesta
tuotua raaka-ainetta.

Keskustelu:

Kaj Mattson, Abolands fiskarforbund rf: Suomukalojen kuluttajahinnat olisivat tuoneet
markkinatarkasteluun lisdd syvyyttd. Onko tarkoitus tutkia hinnanmuodostusta kaupan eri
portaissa?

Jari Setild, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Valitettavasti ainakaan Suomessa ei
tilastoida suomukalojen kuluttajahintoja. Tilastokeskus kerdd kylldkin lohikalojen
vahittdishintoja. Aikaisempien tutkimusten mukaan lohikalojen ja siian hinnat muuttuvat
yhtendisesti tuottajalta kalatukkuun asti. Kirjolohesta, josta on ollut analysoitavissa myos
vahittdishintoja, hinnat ovat yhtenevét vihittdiskauppaan asti, mikd merkitsee, ettd
kalakaupassa kilpailu toimii.

Nina Juvankoski-Laurell, Heimon Kala Oy: Heimon Kalassa seurataan hyvinkin tarkkaan
kuluttajahintoja. Kuluttajahinnat vaihtelevat tuottajahintojen tapaan sesonkivaihtelun mukaan.

Valdur Noormiigi, Eesti Kalaliit: Kuinka suuri on mustan markkinan osuus? Ainakin
Virossa se on suuri.

Jari Setilld, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Minulla on sellainen késitys, ettd 20-30
vuotta sitten harmaan kaupan osuus oli suuri. Nykyisin sen osuus on todennédkoisesti aiempaa
pienempi, mutta luotettavaa vastausta ei voi antaa. Silakalla ja muilla kiintiolajeilla seuranta on
tarkkaa ja harmaan kaupan osuus luultavasti hyvin pieni. Muillakaan lajeilla en usko
kuitittoman kaupan olevan endd kovin suurta, vaikka saalistilastointi ei nimenomaan
suomukalojen osalta ole tdydellinen. Suomukaloilla kaupan alueelliset ostotilastot saattavat
joskus néyttdd suurempia lukuja kuin saalistilastot.

Vesa Karttunen, Kalatalouden keskusliitto: Harmaan kaupan osuus vaihtelee Suomessa
alueittain. [tdisen Suomenlahden alueella tehdyn selvityksen mukaan harmaan kaupan osuus on
sielld suuri.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskares Centralforbund: Yksityisvesien kalastusta ei
Ruotsissa tarvitse raportoida saalistilastoon, minkd vuoksi viralliset saalistilastot saattavat
poiketa todellisesta saaliista, vaikka kauppa tapahtuisikin tdysin laillisesti. Esimerkiksi
vientitilastojen mukaan ankeriasta viedddn enemmidn kuin pyydetddn. Rannikon todellista
saalista on tdmén vuoksi vaikea arvioida.

Suomukalat suomalaisen kalatukun, jalostajan ja vahittaiskaupan
nakokulmasta

Toimitusjohtaja Nina Juvankoski-Laurell

Heimon Kala Oy, Renko

Heimon Kala Oy on v. 1980 perustettu kalanjalostukseen ja kalan tukkukauppaan
erikoistunut yritys. Toimintaa yritykselld on Rengon jalostuslaitoksessa (2700 m?),
Nauvon Gildingen kalasatamassa (500 m?, laajennus valmistumassa 2004 aikana)
sekd Kaskisten tuotantolaitoksella (890 m?). Suomukalan kerdily ja vastaanotto
tapahtuu pédasiassa Kaskisten laitoksessa (ahven, siika, hauki) sekd Nauvon
laitoksessa (kuha).




Suomukalan osuus Heimon Kala Oy:n liikevaihdosta on noin 15 % vaihdellen
vuosittaisen saalisvaihtelun mukaisesti. Suomukalakaupassa on edelleen monia
ongelmia. Kalakantojen vaihtelut, luonnonolojen muutokset ja kiinti6t heikentévit
raaka-aineen tasaista saatavuutta. Lisdksi raaka-aineen laatu saattaa vaihdella
puutteellisen kylmiketjun, vaihtelevan hygieniatason ja riittimattomén jaittdmisen,
perkauksen tai verestyksen seurauksena. Suomukalojen markkinointia vaikeuttaa
liséksi hintatason “sahaaminen” sekd kausittain vaihteleva menekki. Ongelmia
aiheuttaa my0s se, ettd kalastajat eivdt ole halukkaita investoimaan, minka
seurauksena tarjotut volyymit jadvit pieneksi. Ongelmista huolimatta suomukala on
tuoteryhmé, jonka tulevaisuuden odotusarvot ovat suuret. Osuuden odotetaan
kasvavan jopa 30 % vuoden 2005 aikana.

Heimon Kala hoitaa itse raaka-aineen kerdilyn ja kylmékuljetuksen. Kaskisten
kerdilyalue ulottuu Kaskisten seudulta Mustasaareen asti. Vastaanotettavan kalan on
oltava asianmukaisesti alkukésitelty: oikea tainnutus, verestys, nopea jadhdytys ja
perkaus. Yrityksen Kaskisten laitoksella on vahvan ostajan rooli: se pysyy
luotettavana yhteistyokumppanina ja se pitdd vakaat tuottajahinnat.

Tuorekalan kaisittelyssd fileointiprosessin hallinta on tdrkedd. Heimon Kalalla on
omavalvonnan ohjeet. Fileoinnin saannot samoin kuin vastaanotetun tavaran méaarat
kirjataan tarkkaan. Tuotteet kisitellddn kylmissd (alle +3 C®ssa), vakumoidaan ja
pakastetaan 300 gramman annospakkauksiin.

Heimon Kala tekee yhteistyotd kauppaketjujen kanssa. Yritys kehittdd kalatuotteita
véhittdiskauppaan, jolloin on tdrkedd, ettd tuotteella on uskottava pakkaus, oikea
hinnoittelu sekd sopiva pakkauskoko. Tulevaisuus on vakaalla pohjalla, silld
pakattujen kalatuotteiden markkinat ovat kasvamassa ja silld markkinasegmentilld
Heimon Kalalla on vahva asema kilpailijoihin ndhden.

Keskustelu:

Martti Suuriniemi, Paapuuri Oy: Onko kotimaisista luonnonkaloista pakasteita?

Nina  Juvankoski-Laurell, Heimon Kala Oy: Luonnonkaloista on tehty
vahittdismyyntipakkauksia noin vuoden verran. Kyseessd ei ole seihin verrattava massatuote,
silld se kuuluu eri hintakategoriaan. Pakasteet ovat kanava, jolla puretaan kausittaista
ylituotantoa. Tuotteen ongelmana on kalleus, mutta se on hyvi valikoiman taydentdja.

Jari Setili, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Saadaanko fileistd ruodottomia?

Nina Juvankoski-Laurell, Heimon Kala Oy: Ei ainakaan vield. Ruodottomuus tulisi
suomukalojen osalta liian kalliiksi, koska ei ole olemassa edullisia teknisid ratkaisuja ruotojen
poistamiseen.

Vesa Vihinen, kalastaja Kaarina: Miksi tuodaan markkinoille tuoretuotteita, kun tiedetidén
ettd raaka-ainetta ei ole riittdvisti tarjolla? Miksi suomalaista kalaa ei myydd pakasteena?
Pakaste olisi kanava, jolla koko kotimainen tarjonta voitaisiin markkinoida? Kalastaja ei pysty
tarjoamaan lépi vuoden kalaa vahittdismyyntiin.

Nina Juvankoski-Laurell, Heimon Kala Qy: Tuoretuotteilla on paljon kysyntdi, ja onhan
ainakin vield Suomessa suuri joukko kalastajia.

Anssi Piivirinta, Lansirannikon kala Oy: Kiitdin Heimon Kalaa, joka on tehnyt hyvaa tyota
suomukalojen eteen. Olen ndhnyt suomukalakaupan heikkoja aikoja, mutta nyt ndyttdd, ettd
kalakaupassa on nousemassa uusi polvi, joka tuo markkinoille tuotteita, mikd luo myos
mahdollisuuksia kalastajille.




Suomukalat suomalaisen kalatukun, jalostajan ja
suurkeittidasiakkaan nakokulmasta

Tehtaanjohtaja Timo Vetrid
Ab Chips Food Oy, Maarianhamina

Ab Chips Food Oy on Suomen suurimpia kalajalosteiden valmistaja ja tukkukauppa.
Konsernin liikevaihto on noin 50 miljoonaa euroa ja elintarvikkeita myydéain noin 9.5
miljoonaa kiloa vuodessa. Tuotevalikoimaan kuuluvat muun muassa tuore ja pakastettu
kala ja kalatuotteet, dyridiset, peruna, salaatit, kastikkeet ja erikoislihatuotteet.

Chips Food Oy:lla on Maarianhaminassa kalatehdas, joka valmisti kalasta noin 1600 ton-
nia elintarvikkeita vuonna 2003. Maarianhaminan tehdas on ISO 9001 ja ISO 14001 ser-
tifioitu tuotantolaitos. Yhtién kotimarkkina-alue on Suomi ja Ruotsi. Suomessa on myyn-
ti/logistiikkakonttoreita Helsingissé, Turussa, Jyviskyldssd ja Maarianhaminassa. Ruot-
sissa on oma myyntiorganisaatio. Yhtié myos vie elintarvikkeita Japaniin ja Eurooppaan.

Makeanveden kaloja ostetaan suoraan kalastajilta sekd yhteistydkumppaneilta eri
puolelta Suomea sekd pohjoismaista etti Baltian maista. Makean veden kalojen
kysyntd on kasvanut. Suurkeittidissd haetaan vaihtoehtoja punalihaiselle kalalle.
Suomukalojen laatu on selvdsti parantunut l&hivuosina verestdmisen, jdittdmisen ja
hygieenisemmén kisittelyn myot.

Makean veden kalojen jalostus on pédasiassa pelkdstdin fileerausta. Muita pidemmélle
jalostettuja tuotteita (esim. esipaistettu kuhapyorykkd) on myos viimevuosina tullut
markkinoille, mutta raaka-aineen saatavuus ja hinta ovat ongelmia, koska hintaa
kuitenkin verrataan aina vastaaviin Kkilpaileviin tuotteisiin kuten esim. liha- ja
broilerituotteisiin. Annoshinta ohjaa suurkeittion ostopaatosta.

Suomukalojen sesonkiluonteisuus on sekd ongelma ettd voimavara. Sesonkien
tiedostaminen koko ketjussa aina kalastajalta jalostuksen ja tukkukaupan kautta
suurkeittioon on avainasia makeanveden markkinoiden kasvattamiseksi Suomessa.

Makean veden kalojen markkinoiden hallitsemista edellyttdd myds tiukkaa kuria
kalastajalta suurkeittioon. Ohilydnnit toimitusketjusta aiheuttavat hintojen ja laadun
hallitsemattomuutta.

Makean veden kalojen arvoketjussa yhteistyd, joustavuus, laatu ja sesonkien
vahvistaminen ovat avaimia tulevaisuuden kannattavuuteen.

Keskustelu:

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Suomukalojen kausiluonteisuus ei ole vain
ongelma, vain se tulisi nihdd my06s vahvuutena. Sesongit voidaan markkinoinnissa ennakoida,
koska tarjonta kuitenkin vikisinkin vaihtelee.

Timo Vetrio, Oy Chips Food Ab: Kylld. Kausia tulisi kiyttdd enemmin hyvékseen.
Kéaytamme suurkeittiomarkkinoinnissa sesonkeja hyviksi, koska se on ainoa keino taata, ettd
tavaraa riittdd. Markkinoinnin my6td myos kuluttaja oppii odottamaan sesonkia.

Asmo Honkanen, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Sanoit, ettd kuhapulla on
hittituote. Onko suurkeittiopuolella tapahtunut muutoksia, kun aiemmin henkilosto- ja
laitosruokaloihin saatiin myytya vain kirjolohta ja silakkaa.

Timo Vetrio, Oy Chips Food Ab: Kuhapullat kehitettiin juuri tille segmentille. Annoshinta
saatiin sopivaksi ilman ettd menetettiin kuhan arvoa tai makua.




Suomukalat ruotsalaisen tukkukauppiaan ndkékulmasta

Toimitusjohtaja Thomas Ahlstrém

Lerdy Fiskgrossisterna AB, Ruotsi

Kiitdan kutsusta tdnne Turkuun ja mahdollisuudesta esittdd ruotsalaisen
tukkukauppiaan mielipiteitd ja ndkemyksid sisdvesikalojen kaupasta ja markkinoista.
Nimeni on Thomas Ahlstrom ja tulen Goéteborgista. Olen ollut alalla pitkdan, noin 40
vuotta, ja olen toiminut kalatukkukauppiaana 70-luvun lopusta ldhtien. Olin
perustamassa Allt i Fisk -yritystd ja olin myos Fisk Grossister -kalatukun omistaja
Tukholmassa. Néaméi yritykset ovat Ruotsin suurimmat kalatukut ja ne toimittavat
kaikenlaisia kalatuotteita niin kotimarkkinoille kuin ulkomaille. Yritysten liikevaihto
on noin 400 miljoonaa ruotsin kruunua (44 M €) ja yrityksissd on noin 80 tyontekijéa.
Ravintolat ja suurkeittiot, tukkuliikkeet, vihittdiskaupat ja pdivittdistavarakaupan
keskusliikkeet mukaan lukien COOP, ICA ja Axfood ovat yhtididen asiakkaita.
Norjan suurin kalakaupan yritys Hallvard Lerdy A/S osti nimaé ruotsalaiset yritykset
vuonna 2000, ja olen timén jéilkeen jatkanut yhtion toimitusjohtajana. Aion puhua
kummankin yrityksen sisdvesikalojen kaupasta ja markkinoista ottaen huomioon
yritysten erilaiset maantieteelliset toimintaympéristot.

Fiskgrossister kerdilee ja ostaa suurimman osan myymaéstidn sisdvesikalasta
Tukholman l&hialueen kalastajilta. Kalat noudetaan yrityksen omilla autoilla
kalastajilta Tukholman I&histon suurten jirvien alueelta. Fiskgrossisterilla on 15
kylméautoa, jotka jakelevat kalaa Maélarenjdrven ympéristossd. Samalla kalustolla
noudetaan myos paikallisten kalastajien saaliita. Mélaren ja Hjélmaren ovat isoimmat
jarvet. Kalastajat pyytévit, pakkaavat, jdittavit ja merkitsevét kalan nykysddnnosten
mukaisesti. Pyynnin jalkeen kalat sdilytetddn kylméssd kunnes ne noudetaan autoilla.
Mailaren ja Hjdlmaren kala on erittdin korkealaatuista. Osa toimituksista saadaan
rannikon kalastajilta. Kalastajien yhteistyohalu on kaikilla alueilla hyva. Sisévesikala
on aina ollut tirked osa Fiskgrossisterin asiakkaiden tuotevalikoimaa. Tavallisimmat
myytavét lajit ovat kuha, ahven, hauki, siika, jonkin verran myds lahnaa ja muita
lajeja. Viimeisind vuosina my0s Baltian maiden kuhafilee on ollut kysytty tuote ja
merkittdva osa sisdvesikalan myynnista.

Fiskgrossisterin kalaméairit Tukholmassa vuonna 2003

Hauki: 14 000 kg
Kuha: 45 000 kg
Ahven: 27000 kg
Siika: 6 000 kg

Kuhafilee: 34 000 kg
Lahna: 35000 kg

Alt 1 Fisk -yritykselld Goteborgissa ei ole samanlaisia sisdvesikalojen markkinoita ja
kayttokulttuuria kuin Tukholmassa, koska yritys sijaitsee Ruotsin lénsirannikolla,
jossa sisdvesikalalle ei samanlaista tarvetta ja kysyntdd kuin itdrannikolla. Merikalat
ovat merkittdvimpid lénsirannikon markkinoilla. Goteborg on hyvin keskeinen
kaupunki kaikenlaisten kalakuljetusten kannalta: Goteborgin kalasatama on
kalatoimitusten Mekka. Se sopii sijainniltaan erittdin hyvin kalan viejille ja tuojille,
koska sinne on Euroopan suurimmista maista kattavat ja tiheét lauttayhteydet. Suuri
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osa kalakuljetuksista kulkee Goteborgin kautta ja kaupunki onkin Ruotsin suurin
kalamarkkinapaikka. Kalastus, kauppa, jalostus, kuljetukset ja kalatalouden jérjestot
ovat keskittyneet samalle alueelle. Se edistdd tehokasta kilpailua toimijoiden vililld ja
takaa tdten parhaimman taloudellisen tuloksen elinkeinolle.

Alt 1 Fisk on tehnyt tarmokkaasti tyotd sisdvesikalojen Euroopan viennin eteen.
Tarkeimmat vientilajit ovat kuha, hauki ja ahven. Suurimmat vientikohteet ovat
Tanska, Saksa, Hollanti, Ranska ja Sveitsi. Sisdvesikalojen merkitys ruotsalaisille
kalatukuille on viimeisen viiden vuoden aikana kotimaassa kasvanut merikalojen
pyyntikiintididen supistuessa. Ruotsalaisten ravintoloiden ja véhittdiskauppojen
sisdvesikalojen, erityisesti kuha-, hauki- ja ahvenfileen, myynti on myds
huomattavasti noussut. Lisddntyneen kysynndn vuoksi timén pdivén hinnat ovat
selvisti muutaman vuoden takaisia korkeammat. Ajoittain kokonaisen kuhan hinnat
voivat olla yli 100 kr/kg, ahvenen yli 40 kr/kg ja hauen yli 35 kr/kg. Erityisesti kuhan
lisddntynyt kysyntd on johtanut merkittdvddn edelleen kasvavaan tuontiin Baltian
maista ja Hollannista. Hollantilainen kuha tulee alunperin Venéjélta ja Ukrainasta.

Alt i Fisk Goteborgin kalaméiérit vaonna 2003:

Hauki: 10 500 kg
Kuha: 23 000 kg
Ahven: 19 000 kg
Siika: 2 000 kg
Kubhafile: 22 000 kg

Goteborgin kalahuutokaupasta on tullut merkittidva sisédvesikalojen markkinapaikka.
Huutokauppayhdistyksen jddhdytetyt kuorma-autot noutavat sisdvesikalaa useista
kerdilypisteistd ympéri Keski-Ruotsia ja yhdistys on siten saanut suuria kalam&érid
myytédviksi hyvddn markkinahintaan huutokauppajéirjestelmén kautta. Jarjestelmén
avulla kalastaja on saanut tulonsa helpommin ja ennen kaikkea paremman hinnan
tuotteelleen. Géteborgin kalahuutokaupalla on noin 100 ostajaa paivittdin.

Kalaméiéirit vaonna 2003 Keskihinnat 2003
Kuha: 89 000 kg 52,48 kr/kg
Hauki: 48 000 kg 20,99 kr/kg
Ahven: 25000 kg 15,44 kr/kg
Siika: 25500 kg 23,08 kr/kg

Ruotsin sisdvesikalavarat ovat hyvét ja niitd my0s hallinnoidaan hyvin, minké vuoksi
tulevaisuuden saaliiden arvioidaan pysyvdn sekd merelld ja sisdvesilld nykyiselld
tasolla. Ruotsalaisen sisdvesikalan tulevaisuus on hyvé ja sisévesikalalle néyttéisi
olevan kasvavia markkinoita niin sisdmaassa kuin viennissikin. Merikalojen
pienentyvit pyyntikiintiot lisddvéit kaikenlaisen sisdvesikalan tarvetta jatkossa.
Tarkedd on, ettd sisdvesi- ja rannikkopyyntid ohjataan siten, ettd tarjonta vastaa
kysyntda ja kalastukselle saadaan paras mahdollinen taloudellinen tuotto.

Yhteenvetona voidaan todeta, ettd tulevaisuus néyttdd useimmille sisévesilajeille
hyviltd. Oikein hoidettu kalavarojen hallinto, korkea hygienia ja huippulaatu antavat
hyvédn kannattavuauden sekd sisévesikalan kalastukselle ettd kalatukkukaupalle.
Sisdvesikalan mahdollisuudet eivédt ole koskaan olleet niin hyvdt kuin nyt ja
toivottavasti sama kehitys jatkuu tulevaisuudessakin.
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Keskustelu:

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskares Centralforbund: Puhuit paljon perinteisesti
markkinoista - markkinapaikoista, joissa kalan voi nidhdi ja kokea. Mikd on mielipiteesi
kalakaupan toimijana tulevista sdhkdisistd kauppapaikoista, jossa ostaja voi olla kaukana
ostopaikasta? Meilldhén yksi perinteisistd kauppapaikoista on muuttumassa sahkoiseksi.

Thomas Ahlstrom, Leroy Fiskgrossisterna Ab: IT-kauppa on tulevaisuus. Markkinatieto
vilittyy jatkossa sdhkdisesti ja meidén tidytyy sopeutua kauppamuodon edellyttdmiin laatu- ja
kokoluokituksiin seké pakkaus- ja merkintévaatimuksiin.

Tom Abbors, Uudenmaan TE-keskus: Kalatukut ympéri maailmaa keskustelevat kestédvin
kayton periaatteista. Joissakin tukuissa ei esimerkiksi oteta vastaan alamitan tdyttiméattomia
kaloja. Miten on Ruotsissa?

Thomas Ahlstrom, Lerdy Fiskgrossisterna Ab: Yrityksessimme on tehty tiettyjd
periaatepadtoksid. Emme esimerkiksi kauppaa fileitd, jotka alittavat tietyn minimikoon. Myds
ostajan vaatimukset ohjaavat toimintaamme tdhén suuntaan. Esimerkiksi ICA ja COOP
vaativat turskafileelle tietyn minimikoon.

Anssi Pdivirinta, Linsirannikon kala Oy: Ruotsissa suomukalakauppa on mennyt
pikkuhiljaa alaspdin ja ldhtenyt uudestaan nousuun. Kuinka pitkd oli lamakausi ja onko
nimenomaan fileiden tulo markkinoille saanut kysynnén elpyméaén?

Thomas Ahlstrom, Leroy Fiskgrossisterna Ab: Kysynnén kasvu johtuu merikalan tarjonnan
viahenemisestd ja my0s korkeammasta jalostusasteesta. Kasvu on suurinta fileilld, jotka tulevat
Virosta ja Hollannista. Ravintolat ostavat paljon isoa ahventa, joka on esikisitelty ja fileoitu,
my6s ruodottomaksi. Tdmd markkina on hyvin suuri. Ruotsissa ei ole sisdvesikalan
kasittelyperinnettd eikd sisdvesikalan fileointilaitoksia, joten joudutaan turvautumaan
eurooppalaiseen tuontikalaan. Ilman esikésittelyd ja fileointia suomukaloille ei ole
tulevaisuutta.

Mika Kiuru, Nylands fiskarforbund: Taydennykseni vield edelliseen kysymykseen: Kuinka
kauan suomukalan alaméki Ruotsissa kesti?

Thomas Ahlstrom, Leroy Fiskgrossisterna Ab: Ruotsissa suomukalalla meni ennemminkin
aiemmin koko ajan huonosti, kunnes Euroopan markkinoilla kysyntd alkoi kasvaa ja sen
jalkeen vasta kotimarkkinoilla Ruotsissakin. Nyt ei ole nékyvissd loppua nousevalle trendille,
jollaisessa tilanteessa sisdvesikalan hinnat ldhtevét nousuun, jollei sisévesisaalis kasva. Ostajan
on pystyttivé tarjoamaan tasaisesti ja tarpeeksi kalaa, jottei mielenkiinto kauppatavaraan havia.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskares Centralférbund: Téaydennykseksi Thomasin
esitykseen kysyntdd on kasvattanut myods Ruotsissa kdyty yleinen keskustelu kalan
terveellisyydestd ja TV-kokkien aktiivisuus kalaruokien valmistuksessa.




Suomukalat vientituotteina

Toimitusjohtaja Valdur Noorméagi

Eesti Kalaliitt, Viro

Eestin kalanjalostusteollisuus kehittyi neuvostotalouden aikana Eestin suurimmaksi
elintarvikesektoriksi, 1/3 elintarviketeollisuuden tyOpaikoista oli kalanjalostusteollisuu-
dessa. Vuoden 1991 itsendistymisen jélkeen Eestin kalateollisuus on lépikdynyt rajuja
muutoksia, koska sekd Itd-Euroopan markkinat ettd kalan tarjonta romahtivat.
Vastoinkdymisistd huolimatta Eestin kalanjalostusteollisuus on pystynyt nopeasti sopeu-
tumaan uusiin olosuhteisiin, ja nykyisin sekd tuotanto- ettd vientimaérét ovat kasvussa.

Eestin kalatalous perustuu Pohjois-Atlantin ja Itdmeren kalastukseen. Kalansaaliin
vaihtelut johtuvat sekd kalankantojen ja kalastuskiintididen muutoksista ettd
markkinatilanteen vaihteluista. Suurin osa Itdmeren saaliista on silakkaa ja kilohailia.
Rannikolta pyydetdén arvokkaita murtovesilajeja: ahventa, kuhaa, kampelaa,
ankeriasta, taimenta ja lohta. Sisdvesikalastus keskittyy Peipsjarveen ja Vortsjarveen,
jossa kalastetaan l4dhinnd kuoretta, kuhaa, pasuria, ahventa ja ankeriasta. Eestin
sisdvesilld on my0s runsaasti vapaa-ajankalastusta ja sen merkityksen uskotaan
tulevaisuudessa kasvavan. Kalankulutus on noin 17 kg/henkilo.

Viron koko kalanjalostusteollisuuden arvo oli vuonna 2003 noin 200-250 miljoonaa
euroa ja suomukalojen osuus on siitd noin 20 %, eli 45-50 miljoonaa euroa.
Suomukaloja jalosti noin 35-40 yritystd, joista pddosa oli pienid. Viiden yrityksen
likkevaihto on yli 7 miljoonaa euroa ja ne tyollistivdt noin 100-150 henkil6a.
Liikevaihdon kasvuvauhti on niillad ollut noin 10 % vuodessa. Vain 10 % kéytetdan
kotimaassa ja loput menee vientiin. Suomukalojen padvientimaat olivat Sveitsi, Saksa,
Hollanti ja Tanska. Suomesta tuodaan enenevissd méirin ahventa, joka fileoidaan
Eestissd ja viedddn takaisin Suomeen. Jalostusteollisuuden tuoterakenne on
muuttumassa. Sdilykkeiden osuus vidhenee samalla kun pakasteiden, fileiden ja
valmisaterioiden médrd on kasvanut. Suomukalojen fileointiin erikoistuneet
jalostusyritykset ovat menestyneet hyvin, erdind esimerkkind “Japs” ja “Peipsi
Grupp”. Hyvéi tulosta ovat tehneet myos “Paljassaare Kalatdostus” ja Parnu Laht”,
jotka my0s jatkojalostavat suomukalafileitd valmisaterioiksi.

Menestyneimmét yritykset pyrkivét tuottajien kanssa tehdyin sopimuksin ohjaamaan
tuotantoa paremmin uusien kehittyvien markkinakanavien tarpeisiin.

Keskustelu:

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Kuinka paljon voi vield ottaa kalaa
Peipsjarvesta ja onko sielld enédd otettavaa? Paljonko ekologista kestdavyyttd pohditaan Virossa?

Valdur Noormigi, Eesti Kalaliitt: Parhaillaan on meneillddn kokous venildisten kanssa,
jossa arvioidaan seuraavan vuoden pyyntimédrét. Nyt kuvittelemme, ettd tdnd vuonna saamme
virallisesti sovitut 1200 tonnia kuhaa kummankin valtion puolelta. Itse luulen, ettd kalavarat
olisivat paljon isommat, koska pientd kalaa on paljon. Kalan alamitta on Eestin puolella 38
senttid ja Vendjalla vain 35 senttid. Harmaan pyynnin osuus on viralliseen saaliiseen nidhden
suuri ja kalasta maksetaan viralliseen tilastohinnan (1,2 €/kg) piille kéiteiselld ainakin 30
prosenttia.

Jari Setild, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Paljonko kuharaaka-ainetta tulee
Venijéltd ja muista vanhoista Neuvostoliiton maista?
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Valdur Noormigi, Eesti Kalaliitt: Peipsjarven lisdksi kuhaa tulee Asovanmerelti ja
Kazakstanista ja Ukrainasta, joka tulee Puolan tai Vendjdn kautta, koska Ukraina ei tdytd EU:n
hygieniavaatimuksia. Viro ostaa paljon Venijiltd. Kahtena viime vuotena Venijd on vienyt
itse isoa kalaa Eurooppaan ja hintakilpailu tulee kiristyméaan.

Kaj Matsson, Abolands fiskarforbund: Miten EU-jisenyys on muuttanut Viron
kalakauppaa?

Valdur Noormigi, Eesti Kalaliitt: Makean veden kalojen osalta muutos on positiivinen,
mutta jos otamme tarkasteluun kilohailin ja silakan, viennistd esimerkiksi Ukrainaan joudutaan
nyt maksamaan 20 prosentin tulli, kun aiemmin maiden vililld oli vapaakauppasopimus.
Suolakalan kauppa loppui kokonaan, ja muusta viennistd maksetaan nyt tullia huikeasti 35
miljoonan euron edestd. Kalatuotteiden hinta nousee ja kalateollisuudessa lomautetaan, minka
vuoksi tietyilld rannikkoalueilla sosiaaliset ongelmat pahenevat. Kdypdd pddomaa ei ole
tarpeeksi ja kun on investoitu paljon, velkaisuusaste on korkea. Uskon kuitenkin optimistina
tulevaisuuteen. Kylld me péarjdédmme, teidédn avullanne.

Kalastajalle lisdarvoa suomukaloista

Ammattikalastaja Vesa Vihinen

Kaarina, Suomi

Mind ymmérrén lisdarvon toiminnan tehokkuutena. Se on omaa osaamista, joka antaa
korvauksen hyvin tehdystd tyOstd. Lisdarvo voi muodostua esim. varsinaisesta
(kési)tyostd, nopeasta kierrosta (=hyvéd logistiikka) tai oikeasta markkinoinnista
(=brédndi). Yhteinen lisdarvo muodostuu yhteistyOstd, joka ei pyri pelkdstddn oman
osuuden maksimointiin. Toiminnan keskeisend ajatuksena on saada kaikille lisda. Jos
lisdarvon ainut mitta on raha, ollaan mahdollisesti vaikean yhtdlon keskelld.
Hyviksymilld yhteiselle tavoitteelle eri mittayksikot eri toimijoille, voi kuitenkin
lopputulemana olla kaikille yhteinen, eli lisd4 rahaa.

Lyhytndkdisen ajattelun  l&htSkohtana on n#hdd vain seuraava porras
laskunmaksajana. Tamé ajattelu johtaa maksimoimaan myyntihinnan, tekeméién vain
itselle sopivia asioita ja vaatimaan muilta sopeutumista omiin tarpeisiin. Yhtd hyvin
omia tarpeita voidaan vaatia my0s ketjun alkupéén lenkeiltd esim. alhaisen ostohinnan
muodossa tai kohtuuttomilla toimitustapavaatimuksilla. Kaikkien toiminnassa mukana
olevien tulisi kuitenkin mielti4, kuka maksaa lopullisen laskun (=lisdarvo).

Lisdarvon muodostuminen on mielestdni ammattimaisuutta. Se on koko toiminnan
jarkiperdistd hoitamista. Mikdli osa toiminnasta ei tiytd asetettuja kriteerejd, ei
lisdarvon syntyminen ole tasaista ja varmaa. Véhintddn yhtd tirked osa tuottavaa
toimintaa, kuin hyvd myyntihinta on mahdollisimman pieniksi jadvét kulut koko
toimintaketjussa, alkaen  kalastajasta  paéttyen loppukiyttdjadn. Kulujen
muodostuminen on yleensd kiinni koko logistisen ketjun toiminnasta ja
yhteensopivuudesta sen kaikkien osien viélilla.

Suuri osa kalastajista ja suomukalan kalastajat eritoten, ovat tottuneet toimimaan omin
pdin. My0s ostaja ovat pitineet suomukalan toimittajia homogeenisena ryhména, jossa
heikoin lenkki méadrdd suhtautumisen koko ryhméin. Paras tapa, jolla mielestdni
saadaan nopeasti lisdarvoa suomukalakauppaan, on kalastajien jakaminen eri ryhmiin
ostajien taholta. Taytyy tunnustaa, ettd toiset toimivat pddtoimisina yrittdjiné, ja toiset
osittain harrastuspohjalta lisdtuloja hankkien. Néilld ryhmilld on erilaiset tavoitteet ja
resurssit toimintansa pohjana.

Mikéli suomukalan kalastajat, jalostajat ja mahdollisesti my0s kauppa haluavat
menestyd yhdessa, tulee sopia yhteisistd pelinsddnnoistd niiden kesken, joilla sithen

11



valmiuksia ja halua. Viimeaikoina Suomessakin on ollut havaittavissa véhittdiskaupan
halu korottaa omaa osuuttaan myyntihinnasta. Jos tdimé on johtunut hévikin suuresta
madréstd, se on sinédllddn hyviksyttivai, ja selvé viesti toimittajille, kalastajat mukaan
lukien. Silloin toiminnan tasossa on vakavia puutteita, ja ne pitdd paikallistaa ja
korjata mitd pikimmin. Mutta jos on kyse vain omien (kaupan) tavoitteiden
saavuttamisesta muiden osuuksia pienentdmadlld, titd ei tule hyviksyé ja sitd pitdd
vastustaa yhdessa. Tietysti jos suomukalat mielletdin marginaalierdksi kalakaupassa,
niin miksi kantaa huolta koko asiasta.

Kuluttajin halu maksaa entistd korkeampia hintoja, eritoten elintarvikkeissa, on huono
ja edelleen laskeva. Kalastajien ja jalostuksen mahdollisuudet saada lisdarvoa
toiminnalleen tulee perustua tdssd markkinatilanteessa yhteistyohon kulujen
viahentdmiseksi. Mikéli suomukalakauppaa halutaan kehittdd, ammattikalastajat tulee
hyviksyd vakavasti otettaviksi sopimuskumppaneiksi, ja heididn kanssaan tulee sopia
yhteiset toimintatavat. Nididen toimintatapojen tulee ottaa huomioon kaikkien
osapuolten tarpeet tasapuolisesti.

Keskustelu:

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Edustanut nidkdkantaa, jonka mukaan
kalastajalle maksettu keskihinta voisi muodostua kiintedksi hinnaksi jollain aikavélilld, joko
vuodeksi tai lyhyemmaéksi ajanjaksoksi. Miten hyvin uskot sen onnistuvan suomalaisessa
rannikkokalastuksessa? Sind itse edustat Airiston aluetta. Mutta mikd kuva sinulla on muilta
alueilta?

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Ajatus kiintedstd hinnasta menee hirvittdvén huonosti lapi.
Siind vaiheessa kun olen téstd asiasta ruvennut puhumaan, minua on pidetty hulluna.
Esimerkiksi erds tddlldkin edustettuna oleva yritys erehtyi uskomaan, etti nédin se onnistuu.
Mutta yrityksessdkin on ymmarretty, ettd eihdn se ndin toimi. Tai ainakin sellaisen viestin he
ovat kentille valittdneet. Itse kuitenkin uskon, ettd kiintedhintaisina hommat toimii. Jos
puhutaan siitd, ettd muodostetaan logistista ketjua ja ettd pitdd olla sitoutumista, en nde mitdédn
muuta mahdollisuutta kuin aloittaa jollain aikavélilld keskustelut kiinteistd hinnoista. On se
kiintedhintaisuus sitten yksi kuukausi tai puoli vuotta tai jotain, mutta kuitenkin selkedsti
pidempi aikajakso kuin yksi viikko.

Valdur Normigi, Eestin kalakauppiasliitto: Kuinka paljon suomalaiset kalastajat kayttavit
EU-rakennetukia? Meilld Eestissd viranomaiset sanovat, ettd tdima tuki on kuin kultainen muna
meidéin kalastajille.

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Suomalaiset kalastajat kéyttavit sitd, mutta tuki on
enemmaén ja vihemman rajattu 35 %:iin hankinnan arvosta. Tdytyy sanoa, ettd sadnnot, mihin
tukea voi kdyttdd ovat joiltakin osin vdhan hassuja, minka takia joutuu tekeméén tarpeettomia
investointeja. Tukisdddoksissd on tiettyjd alarajoja, tiettyjd rajoituksia kaytetyn tavaran
kayttoon ja muita rajoituksia. Lahinnd EU:n byrokratian takia valvonta ja sd&nnokset ovat
tiukkoja.

Anssi Piivirinta, Linsi-Rannikon Kala Oy: Itse olen samaa mieltd Vesan kanssa siité, ettid
jos halutaan toimivaa teollista tuotantoa, niin hintojen pitdd olla suhteellisen kiinteat.
Esimerkiksi meidin yrityksessimme hinnat vaihtuvat vain kaksi - kolme kertaa kauden aikana.
Yrityksemme jéykdssd hinnoittelussa on vaan se ongelma, ettd aikana, jolloin kalaa tulee
paljon, sitd tulee aivan hurjasti meille, jos me maksamme selkedsti markkinahintaa
korkeamman hinnan. Toisaalta silloin kun meiddn hintamme on v#hidn markkinahintaa
halvempia, niin meille ei tule pdén péitd. — Niin, on siind hankala toimia. Mutta olen vakaasti
sitd mieltd, ettd meidén pitdisi saada sellaiset jaksot, jolloin hinta olisi ihan vakio. Paivittdisella
hinnan muutoksella ei ole tulevaisuutta.

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Mielestdni niin kalastajan kuin muiden toimijoiden
ndkokulmasta on hdlmda tuijottaa pdivéan hintaa. Ja mielestini, jos tehdddn yhteisty6td, niin sen
taytyisi olla vastavuoroista. Tietyssd tilanteessa yritys maksaa kalastajalle korkeampaa hintaa
kuin markkinahinta. Mutta sitten, kun hinta jaa alle markkinahinnan, ei kalastajan pitdisi ldhted
juoksemaan markkinahinnan perédn, jos kalastaja todella meinaa tehda yrityksen kanssa jatkuvaa
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yhteistyotd. Se yksittdinen kilohinta on mielesténi sivuseikka. Me tiedetdédn, ettd kalasta saa
helmikuussa - maaliskuun alussa hurjia kilohintoja. Mutta tuolloin kenelldkdédn ei ole myyda.
Syksylld ja alkukeviilld, jditten 1&hdon jélkeen, meilld on kiloja myydi. Tuolloin se raha
tehddén, vaikka kilohinta on alhaisempi. Ei sesongin ulkopuolella maksettavalla kilohinnalla
ole vaikutusta kalastajan vuosiansioon.

Martti Suuriniemi, Paapuuri Oy: Minulla on jonkun verran kokemuksia kalastajan
yhteistyon mahdollisuuksista ja olen ndhnyt sen hyvin negatiivisesti. Maanviljelyn puolella on
sopimusviljelyd. Miten nédette, sinun ja tddlld edustavien yritysten ndkokulmasta, onko
mahdollista puhua sopimuskalastajista ja sen tyyppisen organisaation rakentamisesta? Eli onko
siitd kokemuksia? Eli tdssd tapauksessa kalastaja tekee sopimuksen yritysten kanssa, eikd vie
hinnan noustessa 10 senttid saalistaan naapuriin?

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Kalastajien vélinen yhteistyd on suurelta osin
kirjoittamaton lehti. Siind on tiettyjd hankaluuksia. Mutta toisaalta se on oikeastaan
tulevaisuudessa ainut mahdollisuus pédrjatdi. Me olemme kaikki, varsinkin kun puhutaan
rannikkokalastuksesta ja tdstd suomukalan kalastuksesta, pienid yksikoitd. On hirvittivan
vaikeaa saada itsestddn vakavasti otettava sopimuskumppani yksindin. Ja olen itse yrittinyt
useammankin yrityksen kanssa téllaista sopimussuhdetta saada aikaiseksi. Mutta valitettavasti
minua ei ole hyviksytty sopimuskumppaniksi. Katsotaan mika tulevaisuus sitten on.

Nina Juvankoski-Laurell, Heimon Kala Oy: Tosi positiivista kuulla tillaisia lausuntoja
yhteistyOstd ja sen positiivisista puolista. Vastaus siihen, onko tdllaisia yhteistydmuotoja
kokeiltu: on kokeiltu. Mutta tilanne on sellainen, ettd heti kun hinta on jossain parempi, niin
sopimukset katkeavat sithen meidén ndkokulmasta. Mind lausuisin nyt julkisesti, ettd varmasti
kalastajien kannalta yhteisty0 on paras tapa edeté asioissa. Edelleen lausun yritykseni puolesta,
ettd hinnan pitdd olla joku. - Se on joku ja se neuvotellaan. Se on ndin. Kalastajan pitdisi ehki
itse laskea, mikd sen hinnan pitdi olla, ettd voi elda ja kehittdi ja ettd jdisi vield hilloa leivan
paille, ainakin védhdn. Than varmasti néilld markkinakanavilla, mitd Heimon Kalallakin on,
ollaan ihan valmiita neuvottelemaan pitkdaikaisiakin sopimuksia. - Ja kylld me annamme
télldkin hetkelld kuukauden hinnan kalastajille.

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Olen samaa mieltd. Olen tehnyt yhteisty6td myos kyseisen
yrityksen kanssa. Yhdessé vaiheessa puhuttiin kiintedstd hinnasta. mutta valitettavasti tdytyy
todeta, ettd tiettyd lyhytaikaisempaan hinnoitteluun siirtymistd on tapahtunut. Jos otetaan
historiallista ndkokulmaa, niin tdimén alueen kuhan kalastajille vuosi 1997 oli saalisméérissa
mitaten paras, ehki kautta aikojen. Ja hintataso oli silloin noin 2,50 — 2,60 €/kg. Vuonna 2001
kuhan hinta oli 1dhes 4 euroa, mutta saalismaérit oli 25 % vuoden 97 saalismaaristd. Tuolloin
el jddnyt mitddn. Ei kilohinta ole ainut autuaaksi tekevd asia, mutta jossain suhteessa
tarjontaan sen pitdisi olla, jotta siitd jad jotain. Esimerkiksi minun kulurakenne on aika kova.
Yli 50 % liikevaihdosta menee kuluihin. Tilanteessa, jossa liikevaihto jd4 alas ei jad muuta
kuin kulut peittoon.

Kaj Mattson Abolands fiskarforbund: Pitkdiaikainen luottamus kestii monta vuotta
kehitelld. Mutta mitd olen kentdltd kuullut, tdnd syksynd kalastajat katsovat ympérilleen ja
tuijottavat hintoja tarkemmin kuin ennen, koska kustannukset on mennyt ylospdin, esimerkiksi
polttoainekustannukset ovat nousseet. Minulla on sellainen tunne, ettd enemmén katsotaan sen
ylemman hinnan mukaan tiné syksyna.

Vesa Vihinen, ammattikalastaja: Ndin varmaan. Mutta kuten Ninakin sanoi kannattaisi ehka
laskea, miten se oma homma toimii.
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Jalostuksesta ja matkailusta lisdarvoa kalastukselle

Kalastaja Rune Wikstréom

Ab Wikstroms Fisk, M6ja, Ruotsi

Olen kalastaja ja tulen Mgjasta Tukholman itdisimmasté saaristosta. Mdja on noin 250
vakinaisen asukkaan saari. Olen kalastaja useammassa sukupolvessa ja olen aiemmin
kalastanut pédasiassa silakkaa ja turskaa. Jo 1980-luvun turskahuipun aikana
paitimme ruveta kalastamaan my0s perinteisid saaristolajeja, koska arvelimme, ettd
turskan kalastus ei ole pitkdaikaista.

Meilld on aina ollut pieni kalakauppa, josta myimme ihmisille savukalaa kesdisin.
Usein véki jdi syomédn kalat kotipuutarhaamme. Mietimme miksemme saman tien
tarjoilisi perunoita ja leipdd kalan kanssa. Vaimokin halusi merelld olon sijasta
kevyempid t0itd, ja niinpd aloimme kehittdd palveluja. Valtavasti viked virtasi meille.
Alussa pidimme vain kesdterassia. Talvipyhisin ajoimme markkinoille myyméén
paistettuja silakka- ja ahvenfileitd Skansenille perustamassamme katukeittiossa.
Ahvenfilee leiville, vdhdn kastiketta ja vihanneksia péélle ja siitd saatiin noin 35
kruunua. Tosin sanoen noin 70 kruunua ahvenelta, miké ei ole hassummin tienattu.

Alkuperidisajatuksen mukaan mind kalastan, vaimo valmistaa ruoan ja tytér tarjoilee
sen asiakkaille. Ndin toimimme monta vuotta. Tuli enemmaén ja enemmin ihmisié,
yritys kasvoi ja kesdisin meididn tdytyi palkata lisdd viked. Kun tytdr paitti
perheineen asettua kotisaarelle, pddtimme rakentaa kokonaan uuden nykyaikaisen
ravintolan, jossa on 120 istumapaikkaa sisétiloissa, ja jossa on mahdollisuudet
jérjestdd konferensseja, hditd ja muita tilaisuuksia. Koyhélle kalastajalle suuri
investointi, mutta oikeaksi osoittautunut. Alkuperdisajatus on edelleen voimassa,
mutta itsemme lisdksi meilld on ajoittain 12-15 tyontekijaa, jotka kaikki toimivat sen
kalan varassa mitd tuon rantaan.

Téllainen malli toimii parhaiten, jos kaksi perhettd tekee yhteistyotd. Meilld lisdksi
kolme perheenjisentd tekee yhteistyotd keskendédn. Kesédisin tarjoilemme ainoastaan
kalaruokia. Pddsesonkina olen seitsemén pdivad viikossa merelld. Silloin ravintolaan
padseekin vain poytitilauksella, usein pdivid etukdteen. Nyt alkaa hiljaisempi
konferenssikausi. Tdméd tietdd myOs naapurin charteryritykselle toitd, koska hén
yleensd noutaa vieraat mantereelta ravintolaamme. Konferenssin jidlkeen asiakkaat
toivovat usein paddsevidnsd opastetulle saarikierrokselle. Silloin saaremme
kuljetusyrittdjd ottaa heiddt bussiinsa ja kierroksen jédlkeen heilldi on myds
mahdollisuus saunoa ylellisessd kelluvassa saunassa, joka kulkee saarien lomassa, ja
ndin sai taas yksi yritys osansa kakusta. Tdmédn jélkeen he tulevat taas meille
illalliselle ja lopulta yopyvit naapureillamme, joilla on vuokramdkkejd. Néin koko
yhteiso saa yhdessd hyotyd. Ja kaiken kukkuraksi tillainen yhteisty6 on vield erittdin
hauskaa!

Keskustelu:

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Miten arvoketjun yhteisty6 rakentuu: onko
teilld yhteinen organisaatio, jossa mietitte asioita vai tapahtuuko kaikki asiat sitd mukaan kun
ne nousevat esiin?

Rune Wikstrom, kalastaja: Meilld on nyt osakeyhtid ja tapaamme sddnndllisesti paivittdin.
Kokeilemme paljon erilaisia kaloja ja tuotteita. Olemme muun muassa kehittdneet ns.
silakkalatyt, jotka ovat olleet erittdin kysyttyjd. Meilld on paljon yhteisty6td, mutta en paneudu
niinkddn ravintolapuoleen vaikka syonkin kalaa seitsemin pdivdd viikossa. Tapaankin aina
sanoa, ettd pdivé jona ei ole syonyt kalaa on huono péiva.
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Kaj Mattson, Abolands fiskarforbund: Elit kauan, jos syot kalaa. Paljonko suurin piirtein
pyydat eri kalalajeja vuosittain.?

Rune Wikstrom, fiskare: Pyydén vain sen verran kuin saan kaupaksi ja yritdn yllapitdd laajaa
tuotevalikoimaa, koska meilld on runsas kymmenkunta ruokalajia listallamme. Siikaa ehké pari
tonnia, ahventa ja silakkaa kumpaakin puolitoista tonnia. Pyydén kaikkia lajeja ja niin
sanoakseni pyrin noukkimaan rusinat kakusta. Monilajikalastus on itse asiassa paljon
mukavampaa kuin yksipuolinen turskan ja silakanpyynti. Hylkeet ja merimetsot ovat timéan
kalastuksen suurin huolenaihe nykyisin. Minulla oli tapana pyytdd ahvenia erdiltd matalikolta,
kunnes erddnd aamuna sinne ilmestyi toistasataa merimetsoa. Ne oleilivat sielld kymmenisen
paivad sydden koko alueen niin tyhjéksi, etten vieldkddn saa sieltd ahvenia. T&ama pieni
yhdyskunta sai pienessd ajassa paljon tuhoa aikaan. Meilld on nyt 5000 merimetsoa
Tukholman saaristossa ja voi vain arvailla kuinka paljon ne pistdvét poskeensa paivittéin.

Mika Kiuru, Nylands fiskarforbund: Onko vaaraa, ettd joudut lopettamaan kalastuksen?

Rune Wikstrom, fiskare: Minulla on vanha kollega Andn saarella, joka tiytti kevailld 81
vuotta ja on edelleen aktiivinen. Toivon, ettd saan kalastaa yhtd kauan kuin han. Minulla on
kuusivuotias tyttirenpoika, joka on hanakasti mukana kalastustouhuissa ja hdn vaittdd kiven
kovaan jatkavansa sitten kun isoisd lopettaa. Ehdin kylld opettaa hénelle perusteet.
Saaristokalastajaksi ei tulla vaan synnytdén. Itse en tiedd tarkalleen, koska aloitin kalastuksen,
koska olen ollut isdni mukana niin kauan kuin muistan.

Mika Kiuru, Nylands fiskarforbund: Ostatko my6s naapurin kalaa?

Rune Wikstrom, fiskare: En oikeastaan. Ainoastaan vdhan ankeriasta naapurilta, joka saa sitd
hieman liikaa. Pyydén itse yli 99 %.

Tuotemerkilla lisdarvoa suomukalalle? Ruotsalaisia kokemuksia
kalastetun kalan ymparistomerkinnasta

Anders Hjorth,
KRAYV taloudellinen yhdistys, Uppsala, Ruotsi

Projektin tausta ja sisilto:

Tyotd  ympdéristomerkittyd  kalastettua  kalaa  koskevien  sddnndsten  ja
valvontajérjestelmin kehittimiseksi on Pohjoismaissa tehty ainakin vuodesta 1996
lahtien. Useammista merkintdvaihtoehdoista kuten MSC (Marine Stewardship
Council), Joutsen merkisti keskusteltiin. Vuonna 2000 taloudellinen yhdistys KRAV
tarjoutui koordinoimaan villid kalaa ja &yridisid koskevan ympéristomerkinnin
sadnndskehitystd Ruotsissa. Projekti vieddén loppuun vuoden 2004 aikana.

Projektin piitavoitteita ovat:

- Kehittdd ymparistomerkittyd villid kalaa ja dyridisid koskevia sddnndksid,
valvontaa ja sertfiointia Ruotsin ja pohjoismaiden kalataloudessa

- Séantdjen, valvonnan ja sertifioinnin pitdé koskea koko arvoketjua
- Saintdjen tulee olla sekéd markkina- ettd ympéristotoimijoiden hyviksyttdvissa

- Taydellisen valvonta- ja sertifikaattijarjestelmén toimittaminen KRAV-
taloudelliselle yhdistykselle.
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Séadntoprojekti:

Projektin johto KRAV:sta, laaja ohjausryhmd, kaikki tidrkeimmaét tahot mukana
sdantdja kehitettdessd. Joukko viranomaisia ja jarjestdji on projektin taustalla ja
taloudellisena tukena: Maatalousministerid, Kalastusvirasto (Fiskeriverket), Léansi
Gotanmaan ja Hallandin l48nit, Lansi Gotanmaan ja Blekingen ldadninhallitukset,
Ruotsin kalastuselinkeino Svensk Fiskin ja EU:n kautta.

Ympiéristomerkittyi kalastusta koskevat salinnot:

Painopiste  kannanarviointia  koskevissa sddnndissd, valikoivat pyydykset,
jaljitettavyys, sadnnot koskevat pohjoismaisia vesia.

Ympiristomerkittyjen tuotteiden kysynt:i:

Tehtiin ympéristomerkittyd kalaa ja dyridisid koskeva kuluttajakysely, jonka mukaan
kiinnostus ympéristomerkittyd kalaa kohtaan on suuri. Kuluttajien mukaan sellaisen
kalan on oltava myrkytontd ja pyydetty kalakanta ei saa olla uhanalainen.
Ruotsalaiset kuluttajat ovat valmiita maksamaan 20-30 prosenttia enemmén
ympéristomerkitystd tavarasta, mutta laadun tiytyy olla korkea. Maailmalla ja myos
Ruotsissa kulutus kasvaa noin 20 — 30 % vuosivauhtia.

Kokemukset ympéristomerkitysté villisti kalasta:

KRAV sertifioi ensimmadisen aluksensa, katkaraputroolarin vuoden 2004 heindkuussa,
eli noin kuukausi sitten. On tirkedd yhdistdd kalastaja, tukkukauppias, kauppa,
ravintolat, elintarviketeollisuus ja kuluttajat toimintaan. Jostain syystd monet
kalastajat epérdivét liittymistddn, vaikka tukut ja kauppa haluavat ostaa tuotetta.
Voidaan ajatella, ettd ensin halutaan n&hdd miten asiassa kdy. Useat
katkarapukalastajat ovat toki luvanneet tulla mukaan. T&hidn mennessd KRAV-
merkityistd katkaravuista on saatu hyvd hintalisd. Useat pienkalastajat ovat olleet
kiinnostuneita ja pyyténeet lisétietoja. Sillin ja ravunkalastusta koskeva anomus on
todennikoisesti tulossa piakkoin.

Miti sertifiointiin vaaditaan:

Kalakannan tulee olla hyvéksytty ja kalastusaluksen tulee olla sdintdjen mukaisesti
sertifioitu.

Keskustelu:

Fredrik Lundberg, Alands fiskare: Minkilaisia kustannuksia sertifioinnista syntyy
kalastajalle?

Anders Hjorth, KRAV: Kalakannan arviointi maksaa 10 000 kruunua. Anoja ei omista
kantaa, vaan muutkin alukset voivat hyddyntdd kantaa, minkd vuoksi on jiarkevdd anoa
rahoitusta 144ninhallitukselta tai anoa yhdessd useamman kalastajan kanssa. Sen lisdksi on
10000 kruunun vuosimaksu + maksu, joka vastaa 0,9 % saaliin arvosta, toki kuitenkin
vahintdin 3 000 kruunua vuodessa. 6 000 kruunua on aluskohtainen minimimaksu vuodessa.

Vesa Vihinen, kalastaja: Suomessa kenelldakddn ei ole tietoa kuhakannan tilasta ja
biomassasta. Tutkimukseen menee 5-6 vuotta. Miten téllaiseen kalastukseen voi saada
hyvéksynnan?

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Miten kannat arvioidaan Ruotsissa?

Anders Hjorth, KRAV: Ruotsin linsirannikolla on tehty pilottiprojekti, jossa tarkoitusta
varten on arvioitu katkaravun ja sillin kantoja. Jos kaikki perustieto puuttuu, kannanarviointi
vie paljon aikaa.

Persson Per-Gunnar, kalastaja, Ruotsi: Onko vaarana, ettd vain suurilla aluksilla on varaa
tédhan jarjestelmaan?
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Anders Hjorth, KRAV: Ehki ndin. Tdman vuoksi on erityisen tirkedd, ettd pienyritykset
tekevit yhteisty6td. Meilld on ollut ilmoitus Yrkesfiskare-lehdessd, ja moni kiinnostunut saaristo-
ja rannikkokalastaja on ollut meihin yhteydessd. Meiddn tdytyy yhdessd miettid keinoja
pienyrittdjien kustannusten véhentdmiseksi.

Lars Berglund, Givle Fisk: 1.1.2001 annetun markkina-asetuksen mukaan
rakennetukikauden aikana EU:n keskushallinnossa tydstetdén ymparistomerkintdd koskevat
yleissddnnokset. Onko tdma tyo alkanut? Voidaanko ajatella, ettd tuottajajrjestd voisi
ympaéristo- tai laatuohjelman kautta anoa jasentensi kalalle KRAV-merkintdé. Siten voitaisiin
kiertdd pienyrityksille aiheutuvia taloudellisia ongelmia.

Anders Hjorth, KRAV: En tunne EU:ssa tehtdvdd tyotd. Téalld hetkelld sertifiointi on
aluskohtainen, eiké ole olemassa kollektiivista sertifiointia.

Olof Karlsson, Ahvenanmaan maakuntahallitus: Suhtaudun skeptisesti sertifiointiin. Olen
seurannut keskustelua pohjoismaissa, EU:ssa ja kansainvilisesti mm. FAO:ssa. Kaikki ovat
suhteellisen yksimielisid siitd, ettd ympéristomerkintd on tulossa, mutta kukaan ei tiedd missé
muodossa. Vaikuttaa kuitenkin siltd, ettd keskushallinnosta olisi tulossa ainakin
yleissddnnokset. Minulla on kaksi syytd skeptisyyteeni. Useimpien kalojen kalastusta
sdadellddn nyt jo kiintidin ja teknisin madrdyksin tiukasti, todennédkoisesti jatkossa jossakin
vaiheessa my0s makean veden kalojen kalastusta. Namé sddnnokset perustuvat tieteellisen
neuvonantoon, ja jos sddntdjd noudatetaan, on kalastus kdytdnnossd biologisesti kestdvaa.
Ympiristomerkintd merkitsee silloin padllekkdisté jarjestelmad, jossa kadytdnndssé sertfioidaan
vain ympdristéhallintoa, ei mitddn muuta. Toinen epdilyni koskee kustannuksia ja todellista
kysyntdd. Onko olemassa tarpeeksi suurta kuluttajaryhmédi, joka on valmis maksamaan
tarpeeksi korkeaa hintaa. Onko se myytti vai fakta? On lukuisia tutkimuksia, ettd viime
kadessd kuluttaja valitsee hintalapun perusteella. Maatalouspuolelta ei ole mistddn Euroopan
maasta erityisen hyvid kokemuksia. Pari viikkoa sitten pidetyn pohjoismaisen kokouksen
perusteella lyhyet kokemukset ruotsalaisesta katkarapukalastuksesta ovat olleet aika huonot.
Ympiristomerkintd on tulossa, mutta missd muodossa, siitd pitdd huolella keskustella.

Anders Hjorth, KRAV: Kalataloushallinto asettaa tietyn varovaisuusmittarin sille kuinka
paljon kantaa voidaan rasittaa, mutta KRAV voi nostaa rimaa ja mennd hyvissi
kalataloushallinnossa askeleen pidemmalle. Ympéristomerkintd muuttaa nédkokulmaa
positiivisempaan suuntaan: viranomaiset valvovat, mutta vapaachtoisella ympéristomerkinnalla
kalastaja haluaa tulla valvotuksi ja osoittaa, ettd hin harjoittaa kestdviad kalastusta. Uskon
ehdottomasti, ettd on kuluttajia, jotka haluavat maksaa. Viittaan 25 % kasvuun Ruotsin
markkinoilla ja maailmanmarkkinoiden myonteiseen kehitykseen. Ruotsissa lisdarvo on 20-30
% tuotteesta ja markkinoinnista riippuen. Esimerkiksi kananmunien kaupassa on panostettu
markkinointiin ja luomumunien markkinat ovat tuplahinnallakin suuret.

Anssi Piivirinta, Linsirannikon kala Oy: Minusta kaikki luonnonkalat ovat luomukaloja,
niin miten niistd tulee maksua vastaan kalastettava luomukanta, ja ne jotka kalastavat samaa
kantaa, mutta eivdt maksa, eividt kalastakaan luomukantaa. Miten kannat erotetaan
markkinoilla?

Anders Hjorth, KRAV: Ympiristomerkintd takaa, ettd kalastajan kala tulee sertifioidusta
kannasta. Jdljitettdvyys on kaiken ydin. Merkki seuraa tuotetta 1dpi markkinointiketjun.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskares Centralforbund: Olin mukana kun keskustelut
villin kalan ympéristomerkitsemiseksi aloitettiin Ruotsissa  1990-luvun lopulla. Silloin
keskusteltiin paljon siitd, mitd pitdisi tehdd niiden kantojen suhteen, joista ei ole mitdédn
virallista kanta-arviointia. Yksi oikotie on pédttdd, ettd nykyinen kalastus on kestdvilla
pohjalla ja kalastuspainetta ei ilman parempaa tietoa saa lisdtd. Tdmi voisi olla hyvi tapa
suomukaloilla, koska kaikista paikalliskannoista ei voi olla tdydellistd tietoa. EU seuraa
tarkasti ruotsalaisia ja pohjoismaiden ministerioneuvoston projekteista saatuja kokemuksia.
Ympéristomerkittyé kirjolohta on jo ollut markkinoilla jonkin aikaa ja ainakin sen menekki on
ollut hyvé. Ensi vuonna, riippumatta ympdristdsertifioinnista, astuu voimaan kaikkia kaloja
koskeva yleinen vaatimus kalan jdljitettivyydesté kalastusaluksesta kuluttajalle asti.
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Paneelipuheenvuorot ja loppukeskustelut

Paneelipuheenvuoro: Toimitusjohtaja Kim Jordas, Suomen Ammattikalastajaliitto

SAKL ry

Rannikko- ja sisévesikalastuksen arvostus on lyhyen ajan sisdlld noussut mer-
kittavasti. Kehitys ndkyy sekd EU:n tasolla, ettd tdalld Suomessa kéytdvassa keskus-
telussa tulevista kalastuspoliittisista linjauksista, sekd erilaisten kehittdmishankkeiden
muodossa. Taustalla ovat osin avomerikalastuksen ongelmat, osin suomukalojen
arvostuksen nousu. Lehdissd esitellddn herkullisia suomukaloista tehtyjd ruokia ja
TV:ssd huippukokit valmistavat suomukaloista hienoja annoksia. Menekinedista-
mistoimin, esimerkiksi Pro Kalan taholta, on my0s edistetty suomukalojen naky-
vyyttd. Kysymys kuuluukin; alkaako tdstd Suomen rannikko- ja sisdvesikalastuksen
kukoistuskausi tai onko kaikki vain silménlumetta ja tyhjié puheita?

On syytd ensin eritelld ne péélinjat, jotka erityisesti vaikuttavat tulevaan kehitykseen.
Tallaisia ovat ainakin seuraavat:

1. Onko edellytyksid toimia?
2. Onko tekijoitd?
3. Selvitadanko kilpailussa?

Perusedellytys koko toiminnalle on tietysti mahdollisuus kalastaa. Kalavesien saanti
on monella alueella, esimerkiksi tddlld Saaristomerelld ja sisdvesilld, ongelmallista.
Yhteiskunta kaventaa omilla paitoksilldén koko ajan kalastusyrittdjien liikkumatilaa.
Virkistyskalastus mielletddn jo tidnd péivand tdrkedmmaéksi toiminnaksi kuin
elinkeinokalatalous.

Suomessa tiukka lohenkalastuksen sédédtely on monen vuoden ajan pitinyt
rannikkokalastusta kuristusotteessaan. Mitddn mullistavia lievennyksid ei ole
nakopiirissd. Lohenkalastuksen sditely ei vaikuta pelkdstdén lohenpyyntiin vaan koko
rannikkokalastukseen. Erilaiset uudet silmdkokomédardyskaavailut vaikuttavat samaan
suuntaan.

EU on myos péatoksissdén arvaamaton. Pyoridisen suojeluun liittyvét toimenpiteet
ovat varmasti paras esimerkki siitd, miten elinkeinolta voidaan perusteetta viedd
toimintaedellytyksid. Suurimpana yksittdisend negatiivisesti vaikuttavana tekijana on
kuitenkin toiminut rdjahdysmadisesti kasvava hyljekanta. Hylje on tehnyt kalastuksen
mahdottomaksi monella alueella tai hylje lisdé kustannuksia niin paljon, ettd toiminta
pidemmaélla aikavalilld ei ole mahdollista.

Kalastajat ovat my0s loppumassa luonnollista tietd ammattikunnan ikdrakenteen
johdosta. Huono kannattavuus, yleinen yhteiskunnallinen tilanne ja ammatin imago
eivit houkuttele uusia yrittdjid. Tilanteessa on myds aistittavissa henkistd uupumista.
Kalastajia on viimeisten kymmenen vuoden aikana ly6ty niin rankasti, ettd kylld usko
alkaa mennd sitkeimmiltdkin. Ammattimaisesti toimivien kalastusyrittdjien maérd
alkaa olla todella pieni ja yrittdjéat ovat sen lisdksi hajallaan niin maantieteellisesti kuin
toiminnallisestikin. Tdma vaikuttaa negatiivisesti suomukalan kerdilyyn, edelleen
markkinointiin ja jalostukseen. Riittdko jalostustoiminnan usko suomukalan tulevai-
suuteen?

Kilpailu on myo6s kovaa. Lohikaloja tuodaan Suomeen tdnd vuonna melkein 20
miljoonaa kiloa. Vaikka osa korvaa védhentyneen kotimaisen kirjolohituotannon, on
vaistdmatontd, ettd tuonti vaikuttaa myo6s suomukalamarkkinoihin. Jalostusteollisuu-
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den ja kaupan on helpompi toimia toimitusvarman norjalaisen lohikalan kuin epéa-
varmasti saatavan kotimaisen suomukalan kanssa. Suomalaiset kalastajat joutuvat
my0s kilpailemaan Viron tuonnin kanssa ja kotimaassa lisddntyvd uusien lajien
kasvatustoiminta luo uuden tilanteen markkinoilla. Kasvatus voi toisaalta yllapitda
jakelukanavia ja markkinoita, mutta voi tietyssd vaiheessa myds vaikuttaa
hintatilanteeseen.

Kalakannat ovat toisaalta yleisesti ottaen hyvéssi tilassa ja markkinoilla ndyttéisi
olevan imua. Mité sitten tarvitaan lddkkeeksi? Lyhyesti sanottuna kokonaispaketti on
saatava kuntoon. Viranomaisten on luotava perusedellytykset ja tuottajien, jalostuksen
ja kaupan rooli on saattaa arvoketju iskukuntoon. Siind tarvitaan aimo annos
rakentavaa yhteistyotd. Tdmé kuulostaa jo loppuun kuluneelta fraasilta, mutta se taitaa
kuitenkin olla ainoa vaihtoehto, jos suomukalat halutaan pitdd kaupallisena tuotteena
taalla pohjoisen Itdmeren alueella.

Keskustelu:

Mika Kiuru, Nylands fiskarforbund: Mielenkiintoisinta olisi tietdd mistd uudet kalastajat
saadaan. Uudellamaalla keski-ikd on 52 vuotta, ja erittdin harva tulee alalle. Kalakauppa on
optimistinen ja raaka-aineesta on pula, mutta mistd kotimainen raaka-aine otetaan, jos ei ole
kalastajia?

Kim Jordas, Suomen Ammattikalastajaliitto: Signaaleita ammattikalastuksen havidmisesti
on jo ollut usean vuoden ajan ja tilanne olisi pitdnyt kyetd ennakoimaan. Valitettavasti
paitoksentekijat eivét ole muutosta panneet merkille, esimerkiksi oireellista on, ettei tadllakéaan
tdndén ole ketddn keskushallinnon edustajaa.

Paneelipuheenvuoro: Puheenjohtaja Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas
Centralférbund

Kalastaja on usein keskittynyt kalastukseen. Hén on onnellinen jos saa hyvén maksun,
mutta onnellisin hédn on silloin kun saa paljon kalaa. Mutta kalansaanti ei ole
itsetarkoitus. Kalastajankin tdytyy ymmartdd, keskustella ja tehdd yhteistyota
markkinoiden ja markkinatoimijoiden kanssa. Kalastaja eldd markkinoiden ehdoin: jos
kukaan ei osta tuotteita, toiminnan saa lopettaa. On péivinselvdd kenelld on
tulkintaetuoikeus — se on markkinoilla.

Tamén vuoksi kaikki se mitd tdnddn on puhuttu on erittdin oleellista, jotta voimme
ratkaista alan kannattavuusongelman ja sen myotéd edistdd myds alalle tuloa. Emme
voi houkutella nuoria siihen todellisuuteen missd useimmat rannikkokalastajat tdndén
elavit — raskasta tyoté, paljon raikasta ilmaa eikd yhtddn rahaa. Joten meidin tiytyy
yhteistyossd markkinoiden toimijoiden kanssa 16ytdd avaimet siihen, ettd kalastaja
tienaa enemmin, mieluiten siten, ettd kuluttajahinnat eivdt endd nouse. Tamén
tavoitteen saavuttamiseksi kalastajan tdytyy aivan eri tavoin kuin aikaisemmin
tyoskennelld markkinoiden ehdoin.

Myo6s markkinoiden ja kuluttajien pitdd oppia tiettyjd perustotuuksia: miksi kaikkia
kalalajeja ei ole kalatiskeissd 360 pdivdd vuodessa. Niiden ei edes pidd olla, koska
tiettyyn aikaan vuodesta tietyt kalat eivét ole erityisen maukkaita. On muistettava, ettd
suomukalat ovat herkkutuotteita, joista ei tule bulkkitavaraa kuten sillistd ja seista.
Osa kaloista on tuotteita, joista on pula, mikd on tietysti hyva ldhtokohta, silloin kun
halutaan kunnollisia hintoja.

Nyt voitaisiin aloittaa kalastajakunnan ja markkinatoimijoiden vélinen keskustelu siitd
miten luonnonvarojemme voitaisiin maksimaalisesti hyodyntdd siten, ettd kalas-
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tukseen saadaan erilainen kannattavuus. Keskeisid kysymyksid ovat silloin muun
muassa laatu, kalan kisittely ja kuluttajavalistus.

Rannikkokalastajien keski-ikd nouse samalla kun alalle tulee vdhén uusia yrittd;jia.
Moni aloittanut ei pysy kauan alalla, koska heilld ei ole varaa jatkamisen
edellyttdmiin suuriin investointeihin. Rannikkokalastuksen yhteydessd tulisi myo0s
huomioida toiminnan kerrannaisvaikutukset. Yksi alkutuottaja merelld tyollistdd
neljdstd viiteen maissa, jotkut jopa kaksikymmentd kuten olemme téndén saaneet
Rune Wikstromiltd kuulla. Kalastajien ty0panos voi olla hyvinkin merkittdvd muulle
saaristoyhteisolle, mika tulisi huomioida keskusteluissa ja padtoksenteossa.

Keskustelu:

Lars Berglund, Gévle Fisk: Muutaman vuoden takaisen hallituksen ympéristStavoitteen
mukaisesti meidén pitdisi tydskennelld eldvén saariston eteen. Minulle eldvd saaristo merkitsee
elinvoimaista kalaelinkeinoa, joka toimii useammalla tukijalan varassa kautta vuoden, eikd vain
neljand viikkona heindkuussa ja kahtena viikkona elokuussa. Suomukalakalastus ei voi seisoa
omin jaloin ja kohdata tulevaisuutta yksin. Harva-asutetulla rannikolla ei voi ylldpitdd
infrastruktuuria pelkdstddn suomukalakalastuksen varassa, eikd niiden varassa voi rakentaa
tulevaisuuden tuotteita markkinoille. Suomukalakalastuksen edellytykset riippuvat oleellisesti
paikallisesta kulutussilakan kalastuksesta, koska vain silakan avulla saadaan riittdvdn suuret
kalamédrdt jo nykyisin hyvin uhanalaisen infrastruktuurin yllépitdmiseksi. Liikkuvan
troolilaivaston ylikapasiteetti on suora ja epdsuora uhka paikalliselle kulutussilakan kalastukselle.
Meidén téytyy priorisoida paikallista silakan kalastusta, jotta voimme ylldpitdd suomukalastusta
jajéljelld olevaa infrastruktuuria. Muutoin saaristo eldd vain niind muutamina keséviikkoina.

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Suomessa ja Ruotsissa on useita osapuolia,
jotka puhuvat kalastuksen nimeen: mm virkistyskalastajat, osa-aikakalastaja ja
padammattikalastajat. ~ Ammattimaisimman  osan  elinkeinosta, = ammattikalastajien,
kalakauppiaiden ja kalankasvattajien jarjestojen tulisi perustaa yhteinen delegaatio tai muu
organisaatio, joka ajaa elinkeinon etua ja jonka kautta varsinaisen elinkeinon #dni tulisi
kuuluvaksi. Nykyisin kun yhteiskunta vaatii ja lainsdddantd pakottaa kalliisiin investointeihin,
ei voi endé ajatella, ettd markkinoilla voi jatkossa pysyd amatodrimdisesti toimien.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas Centralféorbund: Analyysi on varmasti oikea.
Mielestini olemme todennédkoisesti huonoja kertomaan siitd todellisuudesta jossa eldmme.
Ruotsissa ei todellakaan puutu poliittisia puheita rannikkokalastuksen puolesta, mutta sitten ei
kdytannossd kuitenkaan tapahdu mitddn tai tehdddn pdatoksid, jotka johtavat aivan
pdinvastaiseen suuntaan. Tdma viittaa siihen, ettd padtoksen tekijdt toimivat vastoin parempaa
tietoa ja eivét oikeasti tiedd tai ymmaérrd mitd on tapahtumassa. Témén vuoksi olisi tirkedd, etta
kalastajat ja markkinoiden toimijat yhdessé ja selkeésti kertovat ylimmaén tason paattéjille mita
on tapahtumassa ja etté elinkeinon eteen tiytyy tehdd jotain konkreettista.

Kaj Mattson, Abolands fiskarforbund: Kapitalismin isi Adam Smith sanoi, etti jos haluat
tulla rikkaaksi sinun pitdd myos antaa muiden rikastua. Tami sdinto patee koko arvoketjussa
niin kalastajiin kuin kalakauppiaisiin, joiden tdytyy ymmartii, ettd my0s toiset voivat hyotya
tyOstési ja halustasi rikastua.

Juhani Kettunen, Riistan- ja kalantutkimuslaitos: Muistuttaisin, ecttd kapitalismia ja
markkinataloutta ei pida sekoittaa keskenédn.

Kim Jordas, Suomen Ammattikalastajaliitto: Kari Ranta-ahon ajatus yhteistyodelegaatiosta
oli ajankohtainen runsas vuosi sitten kun Suomen Ammattikalastajaliitto esitti sitd muille
keskusjarjestoille. Valitettavasti ehdotus ei silloin johtanut tuloksiin. Meiddn tidytyy varmaan
vield palata asiaan.

Anssi Péivirinta, Linsirannikon kala Oy: Palaisin kalastajien uhkatekijoihin. 40 vuotta
sitten oli kokouksessa paikalla 40 kalastajaa ja 1 guru nyt paikalla on kymmenen kalastajaa ja
40 gurua. KRAV:n esittdmaista sertifikaatti aiheuttaisi kalastajalle suuren kustannuksen, pian se
vaaditaan kaikilta ja sen jdlkeen viranomainen kdy sen tarkistamassa ja vield laskuttaa
kaikilta.Teollisuuden puolella on vastaavasti vaadittu valtavia hygieniainvestointeja, joiden
tarkastamisesta ei ennen maksettu, mutta tdndén tulee jo jumalaton lasku perédssé. Pelkédén, ettd
kalastajan kdy samalla tavalla.
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Paneelipuheenvuoro: Toimistopaallikkdé Olof Karlsson, Ahvenanmaan
maakuntahallitus

Tanédédn on puhuttu paljon asioita myodnteisessd ilmapiirissd. Nyt loppukeskusteluissa
on tullut esiin myos kielteisid nidkokulmia, jotka ovat varmasti paikallaan, koska
tulevaisuus ei niytd kovin valoisalta. Olen tyoskennellyt 1980-luvun alusta alalla ja
osallistunut lukuisiin seminaareihin ja kehitysprojekteihin. Kun nyt katsoo ajassa
taaksepdin rannikon ja Ahvenanmaan saaliskehitysti, tulos ei ole ollut
kummoinenkaan. Néayttda siltd, ettd poljemme ongelmanasetteluissamme paikallaan
On helppo todeta ongelmia, etsid syntipukkeja ja olla yksimielisid siitd mitd tehdaén,
mutta siitd huolimatta emme ole saavuttaneet paljoakaan viimeisen viidentoista
vuoden aikana. Totta kai sité ja tdtd on tapahtunutkin ja elinkeino on kehittynyt, mutta
emme ole kyenneet pysdyttiméin elinkeinon laskusuuntaa: heikkenevéa
kannattavuutta, alalle ei saada uusi ihmisid ja elinkeino kutistuu kutistumistaan. Joten
voi hyvin kysyd miksi Ahvenanmaan maakuntahallitus jélleen kerran on mukana téssi
seminaarissa ja projektissa. Periksi emme halua antaa, kun vield on hyvid edellytyksid
ja mahdollisuuksia sille, ettd voimme pitdd kala- ja vesivarojamme hyddyntdmisen
nykyisell jollakin tavalla jarkevilld tasolla.

Ahvenanmaalla olemme kéytinndssd kokonaan menettineet merikalastuksemme, eli
silakkatroolarit ja lohen avomerikalastus ovat enemmaén tai vihemmén hévinneet.
Uskon, ettd tiltdi osin vanhaan ei ole endd paluuta. Viranomaisndkdkulmasta
pienimuotoinen saaristokalastus on itse asiassa ainut mitd meilld on jdljelld, ja sitd
meilld on tietty mahdollisuus kehittidé. Vaikka kalastuksen saaliskdyrét kokonaisuudessa
ndyttdvit masentavilta, on tirkeimpien suomukalojen, kuhan, hauen ja ahvenen,
saaliissa ja hinnoissa hienoinen nouseva trendi, ainakin jos katsotaan absoluuttisia
numeroita. Reaalihinnoissa olemme paljon jdljessd yleisestd kehityksestd. 1970-luvun
hintatasolla mitattuna lohesta tulisi tdnd paivana saada 25 euroa kilolta.

Kalastuselinkeinossa on monia eri tahoja, vililli ollaan yksimielisia ja wvalilld
erimielisid ja syntipukkeja on helppo 16ytd4. Viranomaiset eivit ehkd aina ole olleet
tarpeeksi aktiivisia, hoidetaan viranomaisille miéréttyjd pakollisia asioita ja eikd
valttdmattd panosteta tarpeeksi kehitystoimintaan. Mutta toisaalta voidaan todeta, ettd
elinkeinon, sekd yksittdisten kalastajien ettd jérjestdjen oma myoétévaikutus, kyky ja
luovuus eivét ole olleet sitd mitd voisi toivoa. Luulenpa, ettd meidén kaikkien on
syyta vilkaista peiliin kehityksen johdosta.

Ahvenanmaalla on ehkd muutamaa poikkeusta lukuun ottamatta vahvat kalakannat.
Jatkossakin tarvitaan kuitenkin ehké lisddntyvéssd médrin kalakantojen seurantaa,
arviointia, ennusteita, jotta voimme puolustaa nykyisin vield sangen sdételemitonti
suomukalojen kalastustamme. Kalavesien saatavuus on kohtuullinen, vaikka meilld on
vieldkin hyvin suuria vesialueita, joita hyddynnetddn huonosti. Periaatteessa meilld on
mahdollisuus ottaa vedet lainsdédéantoteitse kdyttodmme, mutta siihen ei ole ainakaan
vield poliittista tahtoa. On myos hallinnollisia rajoitteita, esimerkiksi tdalla mainittu
EU-politiikka, joka aika usein perustuu tietdmattomyyteen. Siksi tarvitsemme yhteisen
panostuksen  Itdmeriperspektiivistdi  saadaksemme  suurempaa  joustavuutta
padtoksentekoon ja tietimyksen sielld sellaiselle tasolle, ettd edes jossain méérin
hallitaan ne asiat joista puhutaan.

Mitd tulee ydinkysymykseen, kalastajien sukupolven vaihdokseen ja uusien
toimijoiden alalle tuloon, tdimé kysymys on hyvin ajankohtainen. Ahvenanmaalla on
selvd kehityssuunta pditoimisesta kalastuksesta sivutoimiseen. Kehitys koetaan
kielteiseksi, jos sivutoimisia kalastajia pidetdén epdammattimaisina ja epétoivottuina.
Uskon kuitenkin, ettd rannikkokalastuksessa meidén on vain hyviksyttiva tdma asia.
Se tarkoittaa myds sitéd, ettd meiddn tdytyy mahdollisesti tarkistaa sddnnost6ja, jotka
médrittelevdt perinteisen ammattikalastajan oikeuksia. Sukupolvenvaihdoksen onnis-
tuminen edellyttdd jo sindnsd, ettd kannattavuuteen ja kilpailukykyyn liittyvit
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ongelmat ratkaistaan. Ammattikalastus tulisi ndhdd muita toimialoja vastaavana
yritystoimintana, muutoin elinkeinoon ei saada uutta vdked. Harva endd syntyy
ammattiin, ja sen vuoksi ammattikalastuksen statuksen tiytyy muuttua: siitd tulee
tehdd ammatti muiden ammattien rinnalle. Rannikkokalastuksella on joitakin pysyvid
piirteitd: se on pienimuotoista, se on hajallaan niin maantieteellisesti kuin toimialan
sisdlld, saaliit vaihtelevat paljon kausittain ja vuosittain ja kilpailu tuontikalan kanssa
lisdéntyy. Néiden asioiden osittainenkin ratkaiseminen edellyttdd yhteistyota,
avainsana, jota on paljon viljelty tdalld ja muissakin yhteyksissi viimeisen viidentoista
vuoden aikana. Mutta entds sitten? Luulen, ettd tdm& projekti luo sindnsd jossain
madrin paremmat edellytykset yhteistydlle: se luo enemmén tietoa ja yhteyksid
osapuolten vilille, ja timé koskee erityisesti tuottajia, kauppaa ja jalostajia. Istutaan
samassa veneessd, mutta siitd huolimatta toinen koetaan usein enemméin tai
vihemman kilpailijaksi ja jokainen vetdd omaan suuntaansa. Viranomaisen tehtdva ei
ehkd rannikkokalastuksen yhteydessd ole se merkittdvin, mutta siellikin meilld on
paljon tekemisti ja yritimme laittaa kortemme kekoon.

Keskustelu:

Fredrik Lundberg, Alands fiskare: Se oli erittdin hyvi ja laaja analyysi pdivéin tilanteesta.
Jos haluamme paidstd eteenpdin pitdisi puhua tavoitteista. Kysyisin paneelilta miten tavoitteet
tulisi méadritelld? Minne suuntaan pitdisi mennd ja milloin ollaan perilld?

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas Centralférbund: Kalastuslaivaston tonniméaara
ja kalastajien lukuméérd on Pohjoismaissa vdhentynyt noin 5 % vuodessa viimeisen viiden
vuoden aikana. Jos tdméd tahti jatkuu, pian ei ole endd ketddn jéljelld. Niissd
kalastussektoreissa, joissa voidaan hyodyntdd suurtuotannon etuja, on kdynnisséd voimakas
rakennemuutos. Niin kdy riippumatta kaikista poliittisista aikomuksista. Kun puhutaan
suomukalakalastuksesta, on suurtuotannon etujen hankkiminen vaikeampaa, vaikka
rannikkokalastuksessakin ammatinharjoittajien méard vihenee. Yhd harvempi kalastaa
enemman.

Fredrik Lundberg, Alands fiskare: Meilld on varmaan monia erilaisia nikemyksid siitd,
mika on lopputavoite ja miten teemme yhteistyotd yhteisen vision eteen.

Olof Karlsson, Ahvenanmaan maakuntahallitus: Kysymys on hyvé ja aiheellinen, mutta
voidaan todeta, ettd tdlld hetkelld ei ole sellaista péédtoksentekopohjaa, ettd olisi
tarkoituksenmukaista asettaa konkreettisia numeroita tai tavoitteita vuodelle 200X. Niin
voidaan kylld tehdd, mutta silloin on enemméinkin kysymys numerosta paperissa ja
mahdollisesti kauniista poliittisesta tahdonilmaisusta kuin realistisesta tavoitteesta. Seuraavan
kolmen vuoden aikana tulisi yrittdd pysédyttda kielteinen kehitys ja pitdd jaljelld se kalastus mité
meilld on.

Kim Jordas, Suomen Ammattikalastajaliitto: Ykkostavoite on kielteisen kehityksen
katkaiseminen. Eris tdrked mittari on kalastusyritysten liikevaihto, joka on Suomessa laskenut
jo monen vuoden ajan. Ehkéd tdmén kehityksen pysdyttdminen olisi térkein konkreettinen
tavoite.

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Heittdisin Olofille haasteen. Seuraan usein
manneralueen ja Ahvenanmaan vilisid vertailuja. Jos ajatellaan, ettd kilpailemme keskenéén,
teilld on se etu, ettd voitte ajaa omaa kalastuspolitiikkaa, kun me taas olemme enemmén tai
vidhemmién koko poliittisen jarjestelmén vankeja. Mitd toimia aiotte tehdd Ahvenanmaalla,
mité teidén tdytyy tehdad ylipadtansa pitddksenne kalataloutenne hengissd. Mitd kauppa tekee?
Chips Food on avainasemassa. Koska teiddn on pakko tehdd johtopéditdkset ja muuttaa pois
Ahvenanmaalta, jollei mitddn tapahdu?

Olof Karlsson, Ahvenanmaan maakuntahallitus: Ensinndkin en halua ndhdd meitd
kilpailijana. Olet jossain méddrin oikeassa siind, ettd meilld on jonkin verran pelivaraa
paitoksenteon alemmissa portaissa ja enemmaén todellisuuden tajua ja vuoropuhelua elinkeinojen
kanssa. Toisaalta suomukala- ja rannikkokalastuksessa yhteiskunnan sdidnndstot eivit ole
pullonkaula tai kehityksen jarruja. Mahdollisuutemme vaikuttaa ovat aika véhiiset, voimme
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jakaa EU-rahaa, tukea investointeja ja tehdd sddnnokset joustavammaksi, mutta myds meilld
padosa vesistd on yksityisid, missd meilld ei ole padtosvaltaa. Meilld on myds huonoja puolia:
lahes olematon ldahimarkkinat, kaikki kalatuotteet joudutaan toimittamaan muualle.
Pienuudesta on myds se haitta, ettd vaikka meilld kalastuksella on suhteellisesti suurempi
merkitys kuin monilla muilla rannikkoalueilla, kysymys on kuitenkin hyvin harvalukuisesta
joukosta. Ja kun on kriisi ja elinkeino kutistuu, aina pienemmistd joukosta pitéisi 10ytya
johtohenkil6t ja vapaaehtoiset, joilla on kykya uudistumiseen ja jotka ovat valmiita laittamaan
ylimddrdistd tyotd yhteisen tavoitteen eteen. Elikki itsehallinnostamme on niin hyotyd kun
haittaa.

Timo Vetrio, Chips Food Ab: Karille, emme ole 1ahddssd Ahvenanmaalta mihinkaén. Meilld
on ollut hyvd keskustelu meiddn viranomaisten kanssa, tosin kylldkin niitd on kayty ehka
lilankin kauan ja asiat ovat pysyneet paikalleen. Yksi asioista on kalavesien saatavuus. Miksei
ole kehitetty laskentamenetelméd, jolla kalavesien omistajatkin saisivat sen mité heille kuuluu,
jotta siitd tulisi heillekin jonkinlainen bisnes. Sitd kautta saisi kalavedet kdyttoon, mutta asia
lienee poliittisesti hankala, koska asia ei ole edistynyt.

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Meilli on ollut kalavedet kayttoon
(Fiskevatten i1 bruk) projekti, jossa on yritetty vapaachtoista tietd yhdistda kalaveden omistajien
ja kalastajien edustajat. Projekti on tuottanut pienid tuloksia, mutta nayttdd siltd, ettd enemmén
mennéén sithen suuntaan ilmeisesti myds Ahvenanmaalla, ettd ei edes haluta tehdd kalavesista
bisnestd vaan ennemminkin halutaan vaan olla rauhassa. Kalavesilld ei endd ole sellaista
hintaa, etta sitd edes rahasta vuokrattaisiin.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas Centralférbund: Muutamia kommentteja siitd
miten itsendistd politiikkkaa Ahvenanmaalla voidaan harjoittaa. Itse asiassa yhteison
kalastuspolitiikka koskee meitd kaikkia. Brysselin ja jasenvaltioiden vililldi on ainainen
poliittinen ldhitaistelu siitd kuka padttdd ja mitd. Talld hetkelld Bryssel johtaa. Uusi
kalastuspolitiikka, joka hyvéksyttiin pari vuotta sitten ei itse asiassa anna uusia avauksia
alueelliselle paitoksenteolle. Alueelliset neuvoa-antavat komiteat perustetaan, mutta ne ovat
vain neuvoa-antavia, Bryssel tekee paitokset. Talld hetkelld ollaan vahvistamassa Itdmeren
kalastussdéntdja, jotka tédhén asti ovat ulottuneet merimailin pdéhén rantalinjasta. EU-komissio
on hyvin vakuuttunut siitd, etti tarvitaan yhteiset sadnnot rantaan asti. Jos me asianosaiset tahot
ja maat emme onnistu vakuuttamaan siité, ettei ndin tule menetelld, on meilld vuonna 2006
uudet sddnnokset, jotka koskevat kaikkia kalastusmuotoja rantaan asti. Olen todella peloissani
tistd. Jos tdmi taistelu hidvitddn, ei Ahvenanmaankaan itsendisestd kalastuspolitiikasta ole
mitéén jaljelld. Sen jdlkeen voimme vain lukea Brysselin kirjaa.

Timo Vetrio, Oy Chips Food Ab: Pydridisasia on tdysin kisittimaton. Miten ndin padsi
kdymain, voiko joku asiantuntija kommentoida? Lohen tuonti on paljon kasvanut Suomeen,
mutta punalihaisen kalan syonti ei voi idisyyksiin kasvaa. Kuluttaja on siirtynyt punaisesta
lihasta punalihaiseen kalaan, mutta nyt néyttaa siltd, ettd kuluttaja hakee muita vaihtoehtoja ja
meille menetyksend on jo siirtynyt broileriin, koska emme ole pystyneet tarjoamaan tarpeeksi
valkolihaista kalaa.

Anssi Piivirinta, Linsirannikon kala Qy: Kalaveden saatavuuden lisddmiseksi néden
kalavesien kaavoittamisen edelleen mahdollisuutena. Maita kaavoitetaan, sinne tehddidn Natura
alueita ja jokamiehen alueita maanomistajaa kuulematta ja valtio maksaa korvauksia. Myds
kalavesille voitaisiin samoin kaavoittaa alueet ammattikalastajien ja jokamiesten kayttoon.

Kaj Mattson, Abolands fiskarforbund: Abo Akademi on tehnyt tulevaisuuden tutkimuksen,
joka ulottuu 25 vuoden pddhdn. 75 % kyselyyn vastanneista halusi ammattikalastajia
saaristoon. Mutta samat ihmiset, jotka omistavat vettd eivét halua vuokrata vesidén. Timoa ja
Anssia neuvoisin maksamaan kalastajille korkeampaa hintaa, jotta kalastajilla olisi varaa
maksaa vuokraa vedenomistajille. Kaikki riippuu kaikesta.

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Uudenkaupungin vesialueita ollaan nyt
kaavoittamassa LIFE-hankkeessa muun muassa ammattikalastukseen, veneilyyn, matkailuun ja
mokkiasutukseen. Vaikka kaavoitetaan vesialueita, rannalle pddsy tulee koko ajan
vaikeutumaan. Saaristoasiain neuvottelukunta ajaa lisid mokkejd ja asukkaita saaristoon,
jolloin kukaan ei halua erityisesti rysékalastajia rannoilleen. Ilmid ndkyy jo Velkualla ja
Taivassalossa, siten etté rysékalastajat koetaan hairikoiksi.
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Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas Centralforbund: T4&illd kysyttiin miten
pyoOridispdatds oli mahdollista. Sitd voi todella kysyd. Ainakin Ruotsissa kaikki asianosaiset
ministereihin asti ymmarsivét, ettd pditds olisi mieleton. Ministerit tekivét kuitenkin puhtaan
poliittisen arvioinnin ja menivdt ymparistoliikettd vastaan. Pdatokselld ei ole mink&inlaista
tieteellistd pohjaa, eikd mitdidn neuvonantoa ICES:Itd. Me kaikki, jotka tiesimme jotain asiasta,
tulimme yliajetuiksi, lukuun ottamatta pientd tutkijaryhméa, joka odottaa, ettd itimeressé alkaa
pyorid pyoridisid kunhan vaan ajoverkot kielletddn. Taman jalkeen ei endd voi vaatia, ettd joku
uskoo poliitikkoihin. Liséksi minulla on vield kommentti vesialueiden suunnitteluun. Yksi
murheistamme on se, ettd kalastuksen pailld lepdd niin sanottu yhteisomaisuuden kirous:
nimittdin kaikki ja ei kukaan omistavat sen, kaikilla on mielipiteensd, kaikki haluavat olla
mukana péadttdmassa ja kdyttdmassd, mutta kukaan ei ota vastuuta. On paljon ryhmii ja tahoja,
jotka painostavat paatoksentekijoitd ja jotka my0s silloin télloin onnistuvat, ei vahdisimpéna
ryhména urheilukalastajat. Emme ole yksin timén luonnonvaran kanssa, mika tekee asiat aina
vaan monimutkaisemmaksi. Vesialueiden kaavoituksesta vield, olemme jo tdnd&n niin
sdanndsten kuristamia, ettei liséé enda tarvita, painvastoin.

Vesa Vihinen, kalastaja: Jos odotamme, ettd vesialueiden kaavoitus ratkaisee vesialueiden
saatavuuden ja sitd kautta rannikkokalastus ldhtee nousuun, niin eikéhédn pidetd saman tien
hautajaiset koko alalle, koska asia ei ratkea télld vuosisadalla.

Lars Berglund, Givle Fisk: Minulla oli kolme kysymysté tai kommenttia. Mind ymmarsin,
ettd 20.1.2002 voimaan astunut asetus pitkdn aikavidlin kestdvéstd resurssipolitiikasta
ennemminkin vahvisti 12 mailin rajan. Mielesténi viherpiiperoilld on Brysselissé ja komission
neuvoa antavissa ryhmissé yliedustus ja ainakin Suomen ja Ruotsin ammattikalastajilla selvd
aliedustus. Mikd on MU-3 tilanne?

Kim Jordas: Suomen ammattikalastajaliitto: Mitd MU-3:lle tapahtuu, vaikea sanoa.
Kiintidalueita ja niiden laajuutta tullaan késittelemédén Varsovan kokouksessa 7 syyskuuta.
Néyttaa siltd, ettd MU-3 saa uuden laajuuden mité tulee ruutuihin 30 ja 31.

Hugo Andersson, Svenska Ostkustfiskarnas Centralforbund: Ensimmdiiseen
kysymykseesi, Voit omistaa paljon vettd, mutta et kalastusoikeutta. Kysymys kuuluu, mitd on
jaljelld kalastukseen liittyvasta paitoksenteko-oikeudesta 12 mailin rajan sisdlld. Se hoidetaan
Brysselistd. He haluavat sdddelld ahvenverkkojen solmuvilin rantaveteen laituriin asti.

Kari Ranta-aho, Varsinais-Suomen TE-keskus: Mitd projektissa tutkitaan? Selvitetddnkd
esimerkiksi missd vaiheessa jalostuselinkeino nékee, ettd toimitusvarmuus tulee niin heikolle
tasolle, ettd se edellyttdd heiddn uudelleen sijoittumista, jotta investointien kayttdasteet
pysyisivat korkeina?

Jari Setild, riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos: Tiaméd ndkokulma voi nousta esiin
tutkimukseen liittyvissd kalanjalostusyritysten haastatteluissa. Pédosin markkinoita ja
hinnanmuodostusta koskevan tutkimuksen aineistona ovat kuitenkin suomukalojen saalis- ja
hintatilastot, joita tutkitaan aikasarja-analyysimenetelmin.

Paneelipuheenvuoro: Tutkija Jari Setéld, Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos, Turku

Seminaari avaa kolmivuotisen pohjoismaiden ministerioneuvoston rahoittaman
projektin, jonka tarkoituksena on tutkia suomukalojen, lohen ja muikun markkinoita
pohjoisen itdmeren maissa. Seminaariesitelmdt antavat tutkimuksen l&dhtokohdaksi
hyvéin poikkileikkauksen tarkasteltavien kalalajien tuotannon maééardstd ja
markkinoiden erityispiirteistd tutkimusalueella. Seuraavan kahden vuoden aikana
projekti jatkuu lajien markkinarakenteen ja hinnanmuodostustekijéiden tutkimuksella.
Suomukalojen markkinoita ei ole juurikaan aiemmin selvitetty, vaikka lajien merkitys
tutkimusalueella ollut perinteisesti suuri. Useat valtamerikalastukselle ja
kalankasvatukselle tirkeiden lajien kauppaa ja markkinoita koskevat tutkimukset
antavat kuitenkin hyvdn menetelméillisen perustan tutkimukselle. Suomalainen
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tutkijaryhmi on aiemmin osallistunut eurooppalaiseen lohimarkkinatutkimukseen,
josta saatua osaamista hyddynnetddn suomukalaprojektissa ja jonka tuloksia uusi
tutkimus osaltaan tdydentda.

Lohitutkimus osoitti, ettd eurooppalaisen punalihaisen kalan hinnat mairdytyvét
maailmanmarkkinoilla. Itdimerenkin kalastajat ja kalankasvattajat ovat timéin kokeneet
lohen ja kirjolohen hintojen vaihdellessa rajusti maailmanmarkkinasuhdanteiden
mukaan. Markkinatutkimuksen perusaineistoa ovat hinta-aikasarjat, joiden avulla
voidaan esimerkiksi tutkia markkinoiden yhdentymisté ja tuotteiden vélistd kilpailua.
Suomukalaprojektin tarkoituksena onkin muun muassa tutkia miten tuodun lohen
hinta vaikuttaa kalastettujen makeanveden lajien hintoihin. My0s suomukalojen
vilistd kilpailua tutkitaan. Yhtend térkednd tavoitteena on analysoida kalalajien
markkinoiden laajuutta kansallisten ja alueellisten hinta-aikasarjojen avulla. Liséksi
projektissa pyritddn selvittdimddn voitaisiinko tuotemerkinnidn avulla nostaa
pienimuotoisella rannikko- ja sisidvesikalastuksella tuotetun kalan arvoa. Tilastollisilla
analyyseilla saatuja tuloksia varmistetaan ja tdydennetidén suomukalakaupan yritysten
edustajia haastattelemalla.

Seminaarin lopetus: Tutkimusjohtaja Juhani Kettunen, Riista- ja kalatalouden
tutkimuslaitos

Vaikka olemmekin aikamme runsaasti ylittdneet, haluaisin meille toimitettujen
tiivistelmien pohjalta vield néin lopuksi kerrata seminaarin pdéviestit. Olemme olleet
suhteellisen yksimielisid siitd, ettd suomukalojen arvostus on korkea ja kysynnin
odotetaan edelleen kasvavan ja suomukaloihin liittyvdt mahdollisuudet tulisi kayttda
hyvéksi. Tuotekehitys toimii, koska monia uusia tuotteita on tulossa markkinoille.
Arvoketjun yhteistyon merkitystd on tdéllikin monissa esitelmissd ja kommenteissa
korostettu. Yhteiseen hiileen halutaan puhaltaa, kunhan tiedetddn kenelld hiili on ja
kenelle kaikille se kuuluu.

Olen ollut seminaaria puheenjohtajana seuratessani hyvin tyytyvéinen tdhin péivain.
Taalla on ollut yllattdvan paljon keskustelua suomalaiseksi seminaariksi ja my6skin
pohjoismaiseksi seminaariksi. Erityisen iloinen olen siitd, etti tiélld elinkeinon
harjoittajat ovat olleet aktiivisesti d4nessd, ja sitd palautettahan olemme nimenomaan
taéltd lahteneet hakemaan. Otamme palautetta my0s projektin kuluessa mielelldén
jatkossakin vastaan. Seminaari on mielestdni ollut hyvin onnistunut ja uskon ettd
kaikki voimme yhtyd siithen. Onnistuminen on pitkélle hyvien alustajien ja aktiivisen
yleison ansiota. Kiitéin teitd kaikkia tdstd ja toivotan teidit tervetulleeksi illalliselle
jatkokeskusteluihin.
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3. Yhteenveto seminaarista

Makean veden kalalajien suhteellinen merkitys kalastuselinkeinolle on Pohjoisen
Itdimeren maissa kasvanut. Suomessa, Ahvenanmaalla ja Ruotsissa kehitys johtuu
pddosin avomerikalastuksen ongelmista. Virossa taas suomukalakauppa hyotyi ja
silakka- ja kilohailiteollisuus kérsi EU-jdsenyydestd. Kaupan toimijoiden keskeisin
viesti oli, ettd makean veden lajien arvostus ja kysyntd ovat kasvussa. Suomen ja
Ruotsin markkinoilla kysyntd on vield péddosin tyydytetty kotimaisen kalastuksen
turvin, mutta tarjonta on muuttumassa. Tuonti ja kasvatus lisddvét ja tasaavat tarjontaa
sekd luovat uusia mahdollisuuksia markkinoilla.

Tuoreen kasvatetun lohikalan tarjonta on viimeisen vuosikymmenen aikana
voimakkaasti kasvanut sekd Suomessa ettd Ruotsissa. Lohikalojen tarjonnan
lisddntyminen on avannut uusia markkinakanavia, mikd on my0s lisdnnyt muiden
kalojen kysyntdd. Kuluttajat toivovat jo vaihtoehtoja punalihaiselle kalalle, minka
vuoksi valkolihaisen kalan kysyntd on kasvanut. Jalostusteollisuus on kehittanyt
suomukaloista uusia tuoreita ja pakastettuja kuluttajapakattuja tuotteita, mika
hyodyntéé aikaisempaa paremmin eri kuluttajaryhmien kysyntipotentiaalia. Pakasteet
mahdollistavat myos kausiluonteisen kalansaaliin tarjonnan tasaamista.

Suomukalat néyttdvit olevan entistd tdrkedmpi osa kalakaupan tuotteistoa. Ne, jotka
pystyvét tarjoamaan suurkeittio- ja véhittdiskauppaketjuille laajan tuotevalikoiman
mukaan lukien suomukalat ja muut erikoistuotteet, ovat hyvéssi asemassa kalakaupan
kiristyvassd kilpailussa. Suomukalojen merkitys ndkyy myds siitd, ettd kalakaupan
valtakunnalliset toimijat ovat alkaneet panostaa rannikko- ja sisdvesikalan keriilyyn ja
tuotekehitykseen. Tarjonnan véhidisyys on sekd Suomessa ettdi Ruotsissa
suomukalamarkkinoiden kehittymisen suurin este.

Seminaarissa puhuttiin paljon Suomen ja Ruotsin rannikkokalastuksen uhkatekijoisté,
jotka saattavat johtaa kotimaisen saaliin supistumiseen. Kalastajien méairan
viheneminen koettiin vaikeimpana ongelmana. Toimintaympéristdn muutokset
nopeuttavat kehitystid. Kaupan kansainvélistyminen lisdd tuontia ja kiristdd kilpailua.
Kilpailu vesiston muiden kdyttdmuotojen kuten virkistyskalastuksen kanssa kasvaa.
Hylkeet ja merimetsot lisddntyvét, verottavat saaliista, estivét pyyntid ja tirvelevit
pyydyksid. Yksityisilli vesilli kalavesien huono saatavuus estdd kalastuksen
kehittdmistd. EU:ssa ei ymmarretd rannikkokalastusta ja paitokset tehddén hatarien
tietojen pohjalta. Yhteiskunnan tiukentuvat vaatimukset ja kalastuksen séétely vievét
toimijoilta tulevaisuuden uskoa ja véhentdvdt toimialan houkuttelevuutta.
Alkutuotanto ei enédd kiinnosta tyomarkkinoilla eikd uusia yrittdjid saada sektorille.
Elinkeinon marginalisoituminen nékyy myos siind, ettd kalastuksen poliittinen
painoarvo on vdhentynyt niin paljon, ettd elinkeinon nikemykset jadvit yha useammin
paidtoksenteossa huomiotta. Seminaarissa oltiin yksimielisid siitd, ettd koko
markkinaketjun olisi viimeistdén nyt tiivistettdva yhteistyotddn, jotta elinkeinon &éni
tulisi kuuluvaksi.

Kalastajamiirdn vdheneminen uhkaa kalastusta ylldpitdvin infrastruktuurin kuten
kalasatamien ja kerdilyjarjestelmien yllapitimistd. Kalan kerdilyn loppuminen
merkitsisi suuria ongelmia haja-asutusalueiden kalastajille. Kalastajat joutuisivat
pohtimaan uusia toimintamalleja ja sivuelinkeinoja. Monet rannikkokalastajat
turvautuvat jo nyt entistd enemmaédn sivutoimiin ja pddammattikalastajien méaara
vihenee tdménkin kehityksen kautta. Seminaarissa esiteltiin kalastajan toimintamalli,
jonka avulla pienikin saalis tyollistdd perheen liséksi useita muita henkildité ja pitdd
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ndin my0s kyldyhteisod elinkelpoisena. Tukkuihin myyvd ammattikalastaja naki
puolestaan kalatukkujen edustajien lailla vastavuoroisen yhteistyon parhaimpana
tapana nostaa tuotannon kannattavuutta. Sopimustuotantoa ja nykyistd kiintedmpdd
hinnoittelua tarjottiin vilineiksi kalastajan ja tukkujen viliseen yhteistyohon. Oikea-
aikaisella markkinoinnilla tulisi sesonkeja hy0dyntdd kannattavammin. Seminaa-
rikeskusteluissa saaliin ympéristomerkintd leimattiin ennemminkin kustannuksia
nostavaksi uhaksi kuin kalastukselle lisdarvoa tuottavaksi tulevaisuuden
toimintamalliksi. Ruotsissa villin kalan ymparistomerkintdd koskeva projektin ei tissa
vaiheessa ollut vield motivoinut rannikkokalastajia liittymé&én jérjestelmén piiriin.
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4. Seminaarin tulosten pohdintaa

Kansainvilisen kaupan teorian mukaan vapaassa kilpailussa tuotantotoiminta
keskittyy maihin, joilla on suhteellinen kilpailuetu. Kalakaupan vapautuessa
kasvatettu norjalainen lohi onkin nopeasti vallannut Suomen ja Ruotsin markkinoita.
Kalakaupalle lohi merkitsi uusia kasvumahdollisuuksia, mutta alkutuotannolle tuonti
on ollut kohtalon kysymys, koska tuotu lohi kilpailee kasvatetun kirjolohen ja
kalastetun itdmeren lohen kanssa. Suomessa kirjolohen kasvatusméérd on supistunut
melkein puoleen ja lohisaalis viidennekseen huippuvuodesta. Elintarvikesilakan
menekki on myds laskenut ldhes samaa tahtia kuin lohikalan kysyntd on kasvanut
(Setéld ym. 2002, Setéld ym. 2003)

Seminaari vahvisti késitystd, ettd suomukalojen hinnat méérdytyvit pddosin eri
markkinoilla kuin lohikalojen. Tdmé&n wvuoksi rannikko- ja sisdvesikalastuksen
kehitysndkymédt ovat olleet paremmat kuin lohikalojen alkutuotannon, johon
kohdistuu  kired kansainvilinen kilpailu. Suomukalankin markkinat ovat
kansainvilistyneet, mutta tihdn mennessid tuotu ja kasvatettukin suomukala ovat
ennemmin tdydenténeet tarjontaa kuin vieneet markkinoita kotimaiselta kalalta.

Seminaari keskusteltiin paljon Suomen ja Ruotsin kalastuksen hiipumisesta, muttei
juurikaan  pohdittu miten houkuttelevaa ammattikalastus on Viron ja muiden
ldhialueiden elinkeinorakenteessa ja yhteiskunnallisessa kehitystilanteessa. Kalavesien
tuottavuus on Virossa korkea. Esimerkiksi Peipsijarven kalastaja voi kuukaudessa
saada saman madrdn kuhaa kuin saaristomeren kalastaja vuodessa. Peipsijarvessi
onkin tilla hetkelld niin paljon kuhaa, ettd kuhan alamittaa on jouduttu pienentdméién,
jotta vuosiluokat saataisiin tehokkaasti hyddynnettyd. Suomukaloja jalostava
teollisuus on nykyisin kannattavin osa Viron laajaa kalateollisuutta. Liséksi kotimaista
tarjontaa tidydennetddn raaka-aineen tuonnilla Vendjiltdi ja muista entisistd
neuvostotasavalloista. Viron jalostusteollisuus on myos tehnyt mittavia investointeja,
minkd vuoksi jalostamoiden hygieniataso ja tuotelaatu ovat nykyisin korkeat. Viron
tyovoimakustannukset ovat edelleen huomattavasti alhaisemmat kuin Suomessa ja
Ruotsissa.

Viron tuotannon kilpailukyky suomukalamarkkinoilla on nyt erittdin hyvd ja
mahdollisesti  entisestddn  vahvistuu, jos tuotantoedellytykset = Suomessa,
Ahvenanmaalla ja Ruotsissa edelleen heikentyvit. Virolla on siten ainakin
ahvenkalojen tuotannossa selvd suhteellinen kilpailuetu. Liséksi kun Suomen ja
Ruotsin kysyntd on kasvanut, pohjoisen itdimeren maiden vilille on kysynnidn ja
tarjonnan vélistd epdsuhtaa, joka markkinoiden yhdentymisen my6td ennemmin tai
my6hemmin purkautuu. Viron liittyminen EU:hun poistaa kaupan esteité ja saattaa
olla  kehitystd  laukaiseva  tekiji. Fileointitoimintaa on jo  siirtynyt
tuotantokustannuksiltaan  edulliseen Viroon, mutta myds yritysten muut
yhteistoimintamuodot ovat mahdollisia. Suomen ja Ruotsin muu elintarviketeollisuus
on jo voimakkaasti investoineet Viroon.

Yksi mahdollinen suuri muutostekijd kansainvélisilld markkinoilla liittyy Venijaén,
joka yksin tai yhteistydssd ulkomaisten yrittdjien kanssa hyOdyntdd entistd
tehokkaammin luonnonvarojaan. Vendjdlli on suuret suomukalavarat, se investoi
omiin kalanjalostuslaitoksiin ja vie yhd enemmén suomukalaa suoraan tai Puolan
kautta Keski-Euroopan markkinoille. Venijdn aktivoituminen saattaa muuttaa
Euroopan hintakilpailutilannetta. Jos Vendjdn kala kilpailee Keski-Euroopassa,
saattavat Skandinavia markkinat olla jatkossa entistd houkuttelevampia virolaisille.
Vendjdn kalaa saatetaan viedd myds suoraan Suomeen ja Ruotsiin. My0s Vendjin
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omat markkinat ovat kehittyméssd, joten osa kalasta tulee ohjautumaan
kotimarkkinoille. Tilanteen kehittymistd on vaikea ennakoida, mutta todennikoisesti
kaikki vaihtoehdot jossain méérin toteutuvat.

Elintarvikekaupan kehitys muuttaa myos kalakaupan toimintaympéristod. Kaupan
omat tuotemerkit ovat yleistymissd teollisuuden omien tuotemerkkien rinnalle.
Kaupan tuotemerkeissd valmistajan ja raaka-aineen alkuperdmaan merkitys tuotteiden
erilaistamisessa vidhenee ja tuotetta myydddn laatu- ja hintamielikuvan perusteella.
Jatkossa elintarvikkeiden kotimarkkinat ovat ennemminkin EU:n sisdmarkkinat kuin
jasenvaltioiden kansalliset markkinat. Kauppaketjut pyrkiviat keskittiméddn ostot
suurille toimijoille, jotka pystyvdt takaamaan tarpeellisen méérdn ja laadun
kilpailukykyiseen hintaan. Vastaavasti ketjujen kanssa toimivat suuret kalatukutkin
etsivit mieluiten isoja luotettavia tuottajia tai alihankkijoita, joiden kanssa voivat
sopia toimituksista. Norjalaisen lohen voittokulku perustuukin osin siithen, ettd se
sopii hyvin nykyaikaiseen kauppaan. Yhdeltd ja samalta toimittajalta saa kysynnén
mukaan tarpeellisen médrén kalaa. Myds kotimainen kalankasvatus ja merikalastus
ovat nopeasti keskittyneet vastaamaan ulkomaiseen kilpailuun ja kaupan vaatimuksiin.
Sopimukset kalatukkujen ja tuottajien vililld ovat yleistyneet. Sopimukset takaavat
tukuille kotimaista raaka-ainetta ja tuottajille pddsyn markkinoille. Keskittyminen ja
sopimukset luovat vakautta ja mahdollisuuden lisdarvoon koko arvoketjulle.

Seminaarissa  toivottiin  sopimustuotannosta  lisdarvoa my0s tukun ja
rannikkokalastajan véliselle yhteistyolle. Rannikkokalastusyritysten on nykyisessd
toimintaympéristossddn ollut hyvin vaikea kasvaa niin isoiksi, ettd ne olisivat yhtd
houkuttelevia  sopimuskumppaneita  kuin  suurimmat kalankasvattajat  tai
troolikalastajat. Useimmilla rannikkokalastajilla on  kuitenkin  vakiintunut
toimitussuhde johonkin tukkuun, joka sijaintinsa, hinnoittelutapansa, maksuaikansa,
kerdilyjarjestelménsd tai muiden palveluidensa kautta on kalastajalle sopivin
yhteistyokumppani. Kysymys on erdénlaisesta l0yhéstd sopimustuotannosta, joka
jatkuu niin kauan kuin osapuolet kokevat yhteistyon tarpeeksi hyddylliseksi. Kaupan
muuttuneet vaatimukset ovat johtaneet parempaan tyonjakoon kalatukkuyritysten
valilla. Kalan kerdilyyn erikoistuneet rannikon kalatukut ovat
vihittdiskauppasektorilla entistd selkeimmin isojen tukkujen alihankkijoita, koska
niiden omat mahdollisuudet myydd kalaa suoraan keskusliikesidonnaisiin
myymdloihin ovat vihentyneet. Valtakunnalliset toimijat ovat myos alkaneet ostaa
kalaa suoraan Kkalastajilta. Laajemmassa liiketoimintakonseptissa taloudelliset
mahdollisuudet sopimuksiin ja muihinkin uusiin yhteistydmuotoihin ovat entisti
paremmat.

Talla hetkelld suomukalojen hinnat vaihtelevat paljon vuoden sisélld. Hinnat yleensi
laskevat tarjonnan kasvaessa ja nousevat tarjonnan vihetessd. Seminaarissa sekd
teollisuuden ettéd kalastajien edustajat toivoivat, ettd hintojen kausivaihtelua voitaisiin
viahentdd. Hintavaihteluun voidaan vaikuttaa muun muassa tarjontaa tasaamalla tai
saalishuippujen aikaista kysyntdd lisddmalld. Yksittdisen kalastajan on vaikea
vaikuttaa kokonaistarjonnan ajoittumiseen. Tukut ja jalostamot voivat kuitenkin tasata
kalan tarjontaa jalostamalla ja varastoimalla. Suomukalaa onkin jo pitkdén fileoitu,
vakuumipakattu ja pakastettu. Nykyisin on paljon tehokasta pakastuskapasiteettia ja
korkealaatuisia tuotteita, mutta suomukalojen kysyntd néyttdd edelleen ensisijaisesti
kohdistuvan tuorekaloihin. Pakastefileiden markkinat ovat kehittyneet hitaasti, koska
hyvélaatuista tuoretta kasvatettua kalaa, siipikarjaa ja lihaa on entistd enemmén
tarjolla. Sesonkien vahvistaminen markkinoinnin avulla lisdd tuorekalan kysyntdd
saalishuippujen aikana. Asiakkaat saavat etukéteen tietoa tarjonnasta ja kausikohtaista
markkinointimateriaalia. Suurkeittiot ja véahittdiskauppa voivat ottaa sesongit
paremmin huomioon suunnittelussaan, ruokalistoissaan ja kampanjoissaan. Kuluttajat
ohjataan kalan kéyttoon silloin kun kalaa on tarjolla ja kuluttajat oppivat ajan mukaan
odottamaan kunkin kalastuskauden herkkuja.

Kiintedmpi hinnoittelu loisi yrityksille vakaamman toimintaympériston: parantaisi
ennakoitavuutta ja helpottaisi toiminnan suunnittelua. Kiinted hinta on kuitenkin
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markkinataloudessa ongelmallinen, koska se tulee pdédosin olemaan joko korkeampi
tai alhaisempi kuin markkinahinta. Sopiessaan kiintedn hinnan sekd yrittdja ettd
kalastaja ottavat tietoisen hintariskin. Vasta kalastuskauden jidlkeen tiedetddn oliko
sopimus toteutuneessa markkinatilanteessa hyddyllinen ja kuka sopimuksesta lopulta
hyotyi. Kilpailijan on helppo hyddyntdé tietoa yhden yrityksen kiintedstd hinnasta
omassa hinnoittelussaan. Sivutoimiset kalastajat hyddyntévét vain sesonkeja, jollei
heitd korkeilla hinnoilla saada houkuteltua pyyntiin. Useilla kalastajilla on myos
pienid mutta hyvin maksavia vakioasiakkaita, joille vé&hdt kalat péddasiallisen
kalastuskauden ulkopuolella toimitetaan. Sesongin ulkopuolella on siten kiintein
hinnoin vaikea kilpailla. Pédkalastuskauden aikana kiinted hinta on taas
markkinahintaa korkeampi. Kalaa saadaan paljon, mutta raaka-ainekustannukset ovat
muita yrityksid suuremmat. Kustannusero voi olla merkittidvi etu kilpailijoille silloin
kun markkinoilla on paljon kalaa.

Tukkujen ja kalastajien yhteisty0 on kuitenkin jo toimittajien vdhentyessd tiivistynyt
ja uusia yhteistydmuotoja on otettu kdyttoon. Muun muassa kalan esikésittely- ja
laatuvaatimuksista on kyetty jo sopimaan aivan erin tavalla kuin kymmenen vuotta
sitten. Seminaarissa kavikin ilmi, ettd tukuilla on kiinteiden hintojen huonoista
puolista huolimatta edelleen valmiuksia ja halukkuutta hintasopimuksiin. Kilpailu
harvenevista toimittajista kiristyy, jos kotimaisen raaka-aineen saatavuus halutaan
jatkossakin turvata. Kuluttaja arvostaa kotimaisuutta, kunhan vain erottaa kotimaisen
kalan tuontituotteesta.. Tuonnin kasvaessa kotimaisen kalan erilaistaminen
esimerkiksi tuotemerkinnélld on kalastajan kannalta jatkossa entistdkin tdrkedmpaa.

Raaka-ainetuotantoon  keskittyvd toimintamalli takaa toimeentulon entisté
pienemmiélle yrittdjdjoukolle. Tdmén takia monitoimiyrittdjyys on noussut yha
vahvemmaksi vaihtoehdoksi maaseudulla ja saaristossa. Monitoimiyrittdjan on
pystyttivd hyodyntdméan ldhiympériston mahdollisuudet. Kalastusta voidaan
laajentaa elintarvike-, ravitsemus-, majoitus- tai eldmystuotantoon, jotka perustuvat
laadukkaisiin tuoreisiin raaka-aineisiin, eldmyksellisiin luonnonolosuhteisiin ja
vaikuttaviin kokemuksiin. Monitoimiyrityksen on kalastuksen ja kalankasittelyn
lisdksi hallittava asiakaspalvelua ja markkinointia sekd kyettdvd yhdistiméin ne
persoonalliseksi ja myyvéksi kokonaisuudeksi. Monitoimiyrittdjyyden mahdollisuudet
ndyttdviat hyviltd, koska yhd useampi kuluttaja toivoo eldmyksid ja selkeitd
vaihtoehtoja massatuotettujen elintarvikkeiden rinnalle. Kalastajayrittdjd voi tarjota
pienimuotoisesti tuotettua sesongeittain vaihtelevaa ldhiruokaa aidossa ympéristossa.
Itse asiassa tuotemerkin, jonka rakentamista sekd yrityksen toiminta ettd ympéristd
luontaisesti tukevat.
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5. Johtopaatoksia tutkimusta varten

Tutkimuksen keskeinen tarkoitus on analysoida suomukalojen markkinoiden
rakenteita ja yhdentymistd, mikd ainakin seminaarin annin perusteella on entisti
mielenkiintoisempi ja ajankohtaisempi tutkimusalue. Markkinat ovat muutostilassa ja
tarkasteltavien maiden kysynnén ja tarjonnan vililli ndyttdisi olevan epitasapainoa.
Tuotteiden hinnat kertovat markkinoilla tapahtuneista tarjonnan ja kysynnin
muutoksista, minkd vuoksi kansalliset ja alueelliset hinta-aikasarjat ovat saalistietojen
ohella  tutkimuksen keskeisintd tutkimusaineistoa. Hintoja  analysoidaan
yhteisintegraatiomenetelmailld, jolla tutkitaan muuttuvatko alueiden tai tuotteiden
hinta-aikasarjat pitkdlld aikavélilldi yhdenmukaisesti. Jos hinnat kayttaytyvat
yhdenmukaisesti, markkinat ovat yhdentyneet.

Seminaarin perusteella viralliset tilastot eivét kaikilta osin ole luotettavia, miké tdytyy
ottaa huomioon tutkimusta suunniteltaessa, aineistoja analysoitaessa ja tuloksia
tulkittaessa. Etenkin Viron tilastot ovat epéluotettavia, koska harmaan talouden osuus
on suuri. Suomukalojen saalis- ja ostotilastot eivét ole tdysin kattavia muissakaan
maissa. Ruotsissa yksityisvesien saaliit eivdt tule tdysin tilastoiduksi ja myynti
suoraan kuluttajille ja ensikdden ostajiin kuulumattomille yrityksille lienee suuri.
Makean veden lajeja koskevissa ulkomaankauppatilastoissa ei eri kalalajeja ole
eroteltu, minkd vuoksi luotettavia lajikohtaisia tilastoja kauppaméérista ja hinnoista ei
ole.

Seminaarin perusteella lohen ja ahvenkalojen markkinat ovat kansainvilisimmait.
Aiempien tutkimusten perusteella kasvatetun lohen maailmanmarkkinahinta
médrittelee punalihaisten kalan hintoja. Itdmeren lohikalojen saaliit ovat kuitenkin
siind maddrin vdhentyneet, ettd kalastetun lohen hinta saattaa olla eriytyméssd
kasvatetun kalan hinnasta. Pohjoisen Itdmeren maissa on merkittivdd omaa
ahvenkalojen tuotantoa. Ruotsin ja Suomen tuotantoa tdydennetddn virolaisella
kuhalla. My6s Venijin ja vanhojen neuvostotasavaltojen tuotantoa myydadn samoille
markkinoille. Liséksi hollantilaiset vilittdvit Viron ja Vendjén kuhaa muun muassa
Ruotsiin. Tdmin kaiken perusteella voidaan asettaa hypoteesi, ettd kuhamarkkinat
olisivat yhdentyneet, jolloin kuhan hinnat kéyttiytyisivéit tarkastelluissa maissa
yhdenmukaisesti.

Myoés ahvenen markkinat lienevét osin yhdentyneet, koska kaikki tarkasteltavat maat
vievit ahventa Eurooppaan. Isoa ahventa myds tuodaan Virosta Suomeen ja Ruotsiin.
Ruotsin ja Suomen siian ja muikun hinnat saattavat olla osin yhdentyneitd, koska
lajeja tuodaan ajoittain Ruotsin rannikolta Suomeen. Todenndkoisesti tuonnin
vaikutus on kuitenkin véhéinen, koska lajien hinnat ovat eri maissa kovin eri tasolla.
Hauen, lahnan ja mateen hinnat madraytyvdt todennékoisesti kansallisilla
markkinoilla, koska lajien saalismiérit ovat pienid ja maiden keskindinen kauppa on
véhdista.

Ahvenanmaalta pyydetty kala kaupataan Manner-Suomeen, minkd vuoksi
Ahvenanmaan ja muun rannikon hinnat ovat hyvin samalla tasolla. Todennékoisesti
alueelliset hinnat Suomen sisdlld kéyttdytyvdat muutoinkin  yhteneviisesti.
Yhteisintegraatioanalyysilla saadaan selville myds minkd alueen hinnat méérddvat
muiden  alueiden  hintojen  kehitystd.  Luultavasti  hinnat  méardytyvit
paituotantoalueiden tarjonnan mukaan.

Tutkimuksessa analysoidaan myd6s mitkd kalalajit kilpailevat keskenddn. Lahto-
hypoteesina on, ettd punalihaisten kalalajien hinnat midrdytyvit samoilla
markkinoilla. Talloin tuodun lohen hinta vaikuttaisi kalastetun lohen ja taimenen
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hintoihin. Makean veden lajien hinnat maardytyvét todenndkdisesti padosin oman
tarjonnan kautta. Luultavasti keskeisten valkolihaisten makean veden lajien hinnat
vaikuttavat ainakin ajoittain toisiinsa.

Suomukalojen hinnanmuodostus arvoketjussa ja kalamarkkinoiden kilpailullisuus
ovat kalastajien  keskuudessa yleinen puheenaihe ja nousivat myds
seminaarikeskusteluissa ajoittain esiin. Aikaisempien tutkimusten perusteella
kalamarkkinat ndyttiisivdt pddosin toimivan kilpailullisesti joskin véhittdiskaupan
markkinavoima on viime vuosina kasvanut. Markkinoiden kilpailullisuuttakin voidaan
tutkia  yhteisintegraatioanalyysilla. Talousteorian mukaan arvoketju toimii
kilpailullisesti, jos tuottaja-, tukku- ja vihittdishinnat muuttuvat yhtendisesti (Asche
ym. 2002). Projektin aikana selvitetiin suomukalojen tukku- ja véhittéishinta-
aineistojen saatavuutta ja mahdollisuuksia tutkia asiaa.

Suomukalojen ympéristomerkintd ei saanut kannatusta seminaarivden keskuudessa,
mika ei puolla siti, ettd asiaa kannattaisi timén projektin yhteydessa tutkia.
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LITE 1

Lehdistotiedote

Makean veden kaloilla kysyntaa markkinoilla

Suomukalat, muikku, lohi ja ankerias ovat merkittiivii luonnonvara pohjoisen Itimeren maiden
rannikolla ja sisdvesilld. Suomen, Ahvenanmaan, Ruotsin ja Viron yhteenlaskettu kaupallinen
saalis oli vuonna 2003 runsas 17 000 tonnia ja saaliin tuottaja-arvo noin 26 miljoonaa Euroa.
Niiiden lajien suhteellinen merkitys ammattikalastukselle on kasvanut avomerikalastuksen
keskittyessd. Useimpien makean veden lajien hinta ja kysynti ovat kiristyneessd kansainvilisessdi
kilpailussakin pysyneet hyvind.

Makean veden kalojen suhteellinen merkitys kalastukselle on kasvanut, koska silakan, turskan ja
lohen kalastusta sdddellddan entistd tiukemmin ja avomerikalastus keskittyy harvojen toimijoiden
késiin. Kaupallisesti merkittdvimmat rannikko- ja sisdvesilajit ovat kuha, muikku, siika, ankerias ja
ahven. Suomen osuus on yli puolet kokonaissaaliin méérastd ja arvosta. Suomessa merkittavin laji
on muikku, Ahvenanmaalla siika, Ruotsissa ankerias ja Virossa kuha. Suomi on tirkein makean
veden lajien markkina-alue. Kotimaisen saaliin lisdksi Suomessa kulutetaan runsaasti myos
kotimaassa kasvettua ja Kanadasta tuotua siikaa sekd Virosta tuotua kuhaa. Pddosa Viron kuha- ja
ahvensaaliista viedddn muualle Eurooppaan. Ahvenanmaan saalis markkinoidaan pddosin Manner-
Suomeen ja Ruotsissa saalis myyddén ensisijaisesti kotimarkkinoille.

Suomessa kasvatettujen lohikalojen tarjonnan huimasta lisdéntymisestd huolimatta perinteisten
makean veden lajien kysyntd on pysynyt vakaana. Suomessa arvostetuimmat lajit ovat kuha, siika ja
muikku. Ruotsissa ja Virossa ankerias on kallein laji. Ruotsalaiset arvostavat myds kuhaa ja ahventa
sekd erityisesti muikunmaétid, josta tuottajalle maksetaan perdti 45 €/kg. Muutoin muikkua ei
juurikaan arvosteta Ruotsissa, ja myOs siian ja mateen hinnat ovat sielld selvidsti suomalaisia
alhaisemmat. Itdmeren lohen hinta on kaikissa tarkastelluissa maissa samalla tasolla. Aiempien
tutkimusten perusteella lohikalojen hinta madrdytyy enemmén maailmanmarkkinoiden kuin
kansallisen tarjonnan perusteella.

Makean veden kalalajien merkitystdi ja markkinoita pohditaan riista- ja kalatalouden
tutkimuslaitoksen, Suomen ammattikalastajaliiton, Ruotsin Itdrannikon kalastajien keskusjérjeston
sekd Ahvenmaan maakuntahallituksen jirjestiméssd suomukalaseminaarissa Turussa. Seminaari
avaa Pohjoismaiden ministerioneuvoston rahoittaman kolmivuotisen projektin, jossa tutkitaan
makeanveden kalalajien markkinoita. Seminaariin osallistuu  kalastajia, kalanjalostajia,
kalakauppiaita, jédrjestojen edustajia ja tutkijoita Suomesta, Ahvenanmaalta, Ruotsista ja Virosta.
Seminaarissa kala-alan toimijat miettivdt yhdessd miten rannikko- ja sisdvesikaloista saataisiin
lisdarvoa koko tuotantoketjulle.

Seminaarin jidlkeen projekti jatkuu Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitoksen vetdmalla
tutkimusosiolla, jossa tutkitaan makean veden kalojen markkinarakenteita ja hinnanmuodostukseen
vaikuttavia tekijoitd. Projektin kulusta saa lisdtietoa riista- ja kalatalouden tutkimuslaitoksen
internet sivuilta www.rktl.fi ja tutkimuksen tuloksista tiedotetaan vuoden 2006 lopussa.

Lisdtietoja:  Riista- ja kalatalouden tutkimuslaitos, tutkija Jari Setdld, puh. 0405308103
tutkija Asmo Honkanen, puh. 0405293699

Suomen Ammattikalastajaliitto, Toimitusjohtaja Kim Jordas, puh. 0400720690

Ahvenanmaan maakuntahallitus, Toimistopddllikko Olof Karlsson, tel. 0405409772

Svenska Ostkustfiskarnas Centralforbund, Ordforande Hugo Andersson, tel. 9904612220155
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OSALLISTUJALISTA

NIMI

Abbors Tom Uudenmaan TE-keskus Nylands TE-central

Ahlstrém Thomas Fiskgrossister Altt | Fisk

Aho Teija Fiskeriverket Kustlaboratoriet

Andersson Hugo

Ruotsin Itdrannikon ammattikalastajien keskusjérjesté

Svenska Ostkustfiskarnas Centralférbund

Asplund Gunnar

Kalastaja

Fiskare

Berglund Lars

Gavle Fisk

Granstrom Olof

Abolands Fiskarférbund

Gustaffson Tiina

Hermeneus / tulkki

Hemmild Esa

Suomen Kongressitekniikka Oy / tulkkauslaitteet

Hjort Anders

KRAV-projekti

Honkanen Asmo RKTL VFFI

Jordas Kim Suomen Ammattikalastajaliitto Finlands Yrkesfiskarférbund
Juvankoski-Laurell Nina Heimon Kala

Kankainen Markus RKTL VFFI

Kantonen Marja RKTL VFFI

Karlsson Olof

Ahvenanmaan maakuntahallitus

Alands Landskapsregering

Karlstrém Fredrik

Alands Fiskare

Karttunen Vesa

Kalatalouden Keskusliitto

Centralférbundet fér fiskerihushallning

Kettunen Juhani

RKTL

VFFI

Kiuru Mika

Nylands Fiskarférbund

Kyllébnen Seppo

L-S Kalatalouskeskus ry

Lahtinen Esa Kalaset
Laitinen Jukka Abo Akademi
Laukkanen Tero Kalapriima Oy

Lundberg Fredrik

Alands Fiskare

Mattsson Kaj

Abolands Fiskarférbund

Nerdrum Leif

Hermeneus / tulkki

Noormégi Valdur Eesti Kalaliit

Nylander Eija RKTL VFFI

Partanen Katriina Pro Kala ry.

Partanen Seppo Suomenlahden ammattikalastajat Finska Vikens Yrkesfiskare
Persson Per-Gunnar Kalastaja Fiskare

Péivérinta Anssi L&nsi-Rannikon Kala

Rannikko Petri Lounais-Suomen Kalatalouskeskus ry

Raitaniemi Jari RKTL VFFI

Ranta-aho Kari

V-S TE-keskus

Egentliga Finlands TE-central

Saarinen Maria

SAMPI-projekti

Saarinen Timo

Lounais-Suomen Kalatalouskeskus ry

Saarni Kaija RKTL VFFI

Sahlsten Olavi Saaristomeren ammattikalastajat

Setéla Jari RKTL VFFI

Suuriniemi Martti Paapuuri Oy

Svanback Guy Osterbottens Fiskarférbund
Tschernij Vesa Iconex LTD

Turta Ville V-S TE-keskus Egentliga Finlands TE-central
Uusiméki Jari Kalastaja Fiskare

Wallin Karl Ake Kalastaja Fiskare

Vetrié Timo Ab Chips Food Oy

Vihinen Vesa Kalastaja Fiskare

Virtanen Jarno RKTL VFFI

Wikstrom Rune

Ab Wikstréms Fisk

Aberg Ossi

Salmon Farm Ab






