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Introduccidn

Existe una variedad de definiciones de ''economia ', La m3s comin es
aquella que ve en ella el estudio de la asignacidén de recursos esca=-
sos entre fines alternativos. Detrds de esta definicidon estd implicito
el supuesto que hay varias formas de utilizar los recursos escasos, da-
da una tecnologla constante. Por otro lado, la_escasez de recursos _se:
da_en _cuglquier tipo de sociedad, sino no habria que preocuparse de la
existencia de un ''problema econdmico''. Dada esta escasez puede afirmar-
se que po_existe nada gue sea gratuito para la sociedad como un todo.
AGn el "mand que cae del cielo'' puede considerarse bien econdémico dado
que existe un recurso escaso (el tiempo, por ejemplo) que es necesario
para consumirlo.

La_economia suele dividirse en 'positiva" y ''normativa'’. La primera
parte de lo que se da mientras que la seqgunda parte de lo gue deberfia
darse. tn términos generales, la_economia positiva trata de como 10s
recursos _son de hecho utilizados, mientras que 13 economia normativa.
trata de como los recursos deberian ser utilizados. Por ejemplo. el
economista que parte del supuesto que las empresas maximizan beneficios
est3d efectuando un an3lisis positivo mientras que el economista que
afirma que las empresas deberian maximizar beneficios esta hacnendo un
analisis normativo. -

En cuanto a la _separacion de la economia por 3reas, se suele divi-
dirla en mi nomia nomia. No existe una separacién clara o

tajante entre las dos. Para los fines del curso, se puede definir micro-
egonomia como aguella gue estudia fundamentalmente los efectos de la
variacién en precios relativos y 1a _macroeconomia como aquella gue estu-

dia las variaciones en precios absolutos zpor ejemplo, por efecto de un

aumento en la masa monetaria). Fsta distincién es importante ya que fre-
cuentemente se comete el error de confundir variaciones en precios rela-
tivos con variaciones en precios absolutos o del nivel general de precios.

Se ha discutido mucho sobre la metodologia a emplearsé_al estudiar
problemas econdémicos. Podemos d;sgigggi: un_enfoque ‘‘directo’’ que cues-

tiona o desea establecer la valcdg; de lg§ supuestos de un determinado
modelo o _teoria vy un enfoque ''indirecto’ que no cuestlg a la validez de
los supuestos sino gue la validez de un modelo o teoria estd basada en su

aplicabilidad a_la realidad. Dentro de este segundo enfoque podrfa contar-
se a Milton Friedman (''Metodologfa de la Economfa Positiva'', en Breit, W.
y Hochman, H., Microeconomia; México: Ed. lInteramericana, 1973) que condi-
dera que toda teoria es casi por definicién 'irreal"” o basada en supuestos
irreales. La prueba final de la teorfa es cuando esta es confrontada con
datos de la misma economia, esto es, con la realidad. fonsidera también
que toda teoria es necesariamente provisional y sujeta a cambio dado el

avance en el conocimiento. Por lo tanto, l3 fungnon de la teorla no es re-
_‘ a2 I3 3 . -f. 2 , _ e la rea ad

Finalmente es importante considerar el supuesto de la racionalidad de
los agentes econdmicos. En este sentido, se considera que 16s inteqrantes
de 1a sociedad toman decisiones racionales.
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Para simplificar puede asumirse la existencia de sélo dos bienes: x
ey (o un bien x y "todos los demis bienes'' agregados en y). Para deri-

var las "curvas de indiferencia'' de un individuo es necesario conocer teo-
1 bi - e bi 1 : L inAivid

d . A

mismo nivel de ytilidad total. Todas estas combinaciones se encuentran lue:
go sobre una misma curva de indiferencia. En el caso general o tfpico las
curvas de indiferancia tienen la forma siguiente:

D A S

]

]

]

]

[}

i
X

Q
.1( b s = v -

Como puede apreciarse, x, de x y y., de y es equivalente en utilidad

ax, dex vy Yy de y. Por ello es que los puntos correspondientes a es-

tas combinaclones se encuentran sobre la misma curva de indiferencia U,.

Las curvas de indiferencia de tipo general (o "'tfpicas’) tienen las carac-

teristicas siguientes:

a) Son de pemdiente negativa: esto se debe a que “mids es mejor a menos’.
Si los dos bienes x e y son '‘buenos’’ mayor consumo de ambos lleva a
mayor utilidad. Si las curvas de indiferencia fueran de pendiente posi-
tiva, esto implicaria que mds x Yy mds y es equivalente en utilidad a
menos X y menos y.

b) No _se ¢ruzan: esto se puede probar por el absurdo asumiendo to contra-
rio. -

4
s En el grafico de la izquierda los

puntos A y C se encuentran en la mis-
ma curva de indiferencia, por lo tan-
to son equivalentes. 3 y C también se
encuentran en la misma curva de indi

ferencia por lo que también son equive
lentes en cuanto a utilidad obtenible.
Consecuentemente A y R son equivalente
lo que es contradictorip ya aue Ay B
se encuentran en curvas de indiferen-
- cia diferentes. Por lo tanto, las cur:
0 X vas de indiferencia no se pueden cruz:
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c) Son convexas con respecto al origen: Esto no puede demostrarse en ba-

se a un principio. Esta caracteristica se basa en la sustitucidn de

un bien por otro. La idea es que si se tiene bastante del bien y {con
relacidn a x) se estar3d dispuesto a intercambiar relativamente bastan-
te de y por relativamente poco de x. m_fmamm&m@_se

dc_inii_f_mi_'

UMgX: Utilidad marginal de

[TMgs = uMgx / umgy| x
) UMgY: Utilidad marginal de

Y

La tasa marginal de sustitucidn decreciente dice tan sSlo que cuanto

m3s se avance a lo largo de la curva de indiferencia (esto es. de iz-
quierda a derecha) menor serd el angulo formado por tangentes sucesi-
vas a la curva:

y 4 ‘\
R}

0 g

son las tres caracteristicas basncas de las curvas de mdtferencsa
bién en_un_''m de indiferencia'' pueden
o ) - mdlferencla (para algunos economistas, esta

»ﬂ - caracterlstlca adicional).

e

Las curvas de indiferencia en general se derivan a partir de una ''syper-
- ficie de utilidad'' que simplemente muestra la utilidad total obtenible si

e comsume una cierta cantidad de x y de

0
Zomo puede verse Jla g!;urg viene dada por lg ytilidad que viene medida en

widades (por ejemplo, en ''Gtiles'’). Es mds apropiado trabajar con curvas
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de indiferencia ya que medidf tp estas no se requuere una medicidn car-
dinal de la utilidad (sdlo- $ Mecesario saber si una combinacién de x
y de y ofrece mayer, igual § me

. mgpar. utilidad que otra satisfaccién), es-
to es, de su cuan;ificacfon ;Lai curvas de indiferencia resultan de cor
tar horlzontalmente la supc#fg&e de utilidad,

\?‘,
5

nalog : n_m :'” fico. En_vez de medir la altura en
’ ' [les''. El mapa de curvas de indiferen-
cia tiene entonces la forma’ Slgu qn:e

,"*A«tall - Avea \V

Punfo de saturacion

Area l o Arec T
P - ’
Y 3 X

Se puede dividir el mapa en cyatro dreas o partes, cada una de las cua-
les dice algo sobre el tipo de bien x 6 y. En_el drea | se obtienen cur-
vas de indiferencia normeles (esto es, tipicas). En el drea || se obtie-
nen curvas de indiferencia ¢o pondlente positiva 1o que implica que el
bien x es malo en esa reg(éﬂ ientras que el bien y es ''bueno''. El area
111 representa el caso en que el bBien x es bueno y el bien y es malo. Fl
irea IV es lo opuesto al Srea }: an este caso x e y son ‘“malos” (esto es
mayor consumo de ambos lleva, § ungor utilidad total!). Un ejemplo de cur-
vas de indiferencia con pendisate: positnva como el representado por la
regién |l puede ser el sigul;gec

Retormg |

0 5 Riesgo

Fuera de las curvas de ondlfbfencla ‘tipicas'' pueden existir curvas de
indiferencia "atipicas’. Lag jtguientes gréficos muestran este tipo de
curvas de indiferencia: R
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€l grafico*a'muestra el caso de los bienes perfectamente sustitutos
(por ejemplo, teniendo ''billetes de $ 100" en un éje y ''billetes de
$ 10" en el otro). E1 b muestra el caso de los bienes perfectamente
complementarios (para que un bien dé utilidad es necesario que se le
combine con otro). El ¢ ,muestra el caso de una curva de indiferencia
cdncava. Los gréficos d ey f muestran a su vez otras formas que
puede adoptar la curva de indiferencia, En realidad la curva de in
diferencia puede adoptar cualquier forma.

Como -una anotacidén a Io anterior puede decirse que )3 g;;;;gag_m?;gg;
nal_iﬂﬂgl i las primeras diferenci o la tangente) de

. La Utilidad-Total de
tndependiente de Y o cuando Y = 0) y la utilidad total de Y (indee
pendiente de X o cuando X = 0) forman _los "Mlados' de la superficie de
utilidad graficada anteriormente,

s =

. La restriccidn

Las curvas de indiferencia muestran {inicamente lo que el consumi-
dor 9 el individuo~en consideracidn desea consumir. La restriccion pre=-
supuestaria muyestra lo gue el individuo puede consumir. En el caso més
sencillo la restriccidn presupuestaria estd representada por:

Px X + Py Y = Ingreso Total

Esto Gnicamente dice que el gasto debe igualar el ingreso o que el qasto
no puede ser mayor al ingreso (esto es, el individuo debe ajustarse a

sus posibilidades). Si los preci filos se obtiene una restriccién
presupuestaria que es una linea recta (la "'recta de presupuesto'’). Cada

recta esta dibujada para un nivel de ingreso nominal determinado.



El corte o cruce de la recta de presupuesto con la abscisa estd dado
por el ingreso total (IT) dividido por el precio de x mientras que el
corte o cruce de la recta con la ordenada est3 dado por el ingreso to-
tal dividido por el precio de vy,

* - e . s - -

taria. Cualquier forma es posible (como por ejemplo. una restriccidn
i r 8 or:
dy . IT/Py B Px
dx 1T/P Py

Como puede notarse, la pendiente de la recta de presupuesto refleja las
precios relativos-existentes, dado un ingreso nominal constante. Si el
precio de x disminuye mientras que el de y permanece constante, se pre-
senta el caso de una rotacion hacia le. derecha de la recta de presupues-
to. Si el precio de x aumenta, la rotacidon es hacia la izquierda. Fn cam-
bio si ambos precios permanecen constantes y sélo el ingreso nominal
aumenta, entonces la recta de presupuesto se desplaza a la derecha en
forma paralela. Esto se muestra en los grdficos siguientes: =

-
v

X

P‘ disminuye, P constante P ammenta, P constante P_y P constante
Ingreso nominal’ constante lngreso nomind!l constante lngresx nominal
aumenta

ww
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Es importante distinguir claramente la diferencia entre el ingreso no~
minal y el ingreso real, Cuando la recta de presupuesto rota hacia la
derecha dada una -disminucidén en el Precio de x manteniéndose constante
el de Y el ingreso nominal no ha cambiado mas si lo ha hecho el real.

El aumento en el ingreso real estd medido en unidades de x por la canti-
dad adicional de x que puede ser consumida dada la reduccién en P

El_ingreso real constante se muestra grificamente de la siguiente for-
ma:

y 4

°

En este caso, la recta de presupuesto ha rotado a partir del punto A
(nuestro punto de maximizacidén, por ejemplo, tal como se vera a conti-
nuacién). Esto_um;Lu;LJuuL_gda la_variacién qgmg;ggjggwgglaxixga_amm
es posible consumir la misma combinacion anterior de bienes x e v
dada poar el punto A. Es-en este sentido que el ingreso real no ha cam-

e Y
biado. Se regresard a este punto cuando se vean las distintas curvas
de demanda posibles.

Lg maxim aclidn
Es preciso ahora combinar las curvas de indiferencia con la_restri-
ccidn presupuestaria. De estd forma se puede relacionar lgs deseos del
consumidor por un lado (o sus preferencias) can sus pasibilidades. El
resyltado es la maxnmn;acnon de la utilidad.
yh

U

—y

indi-

entre_la recta de presupyesto y la-

y Lyl
§ gy i 7
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La condicidén se deriva directamente de las curvas de indiferencia y de

la restriccién presupuestaria. Como fue sefala eriormente, la_pen-
diente de la recta de presupuesto estd dada por|P_/P ! Igualando esta

pendiente a la pendiente en un punto dado de la C6TvE de indiferencia
(dada pcr la tasa marginal de sustitucién = UMgX/UMgY) se obtiene e!
resultado. El resultado también puede ser obtenido a partir de la fun:
cién de utilidad y formando una funcién L a ser maximizada:

Max L= L[ ulx, y) - AP x+P Y - 17)]
Derivando e igualando a cero:

oL _ .a..g.._.A?xr.O

-

Tox 9%

L AV _y\p, =0
- oy Y
OL L opx 4 PyY = IT
= % y

y el resultado es el mismo.

En el caso de tener curvas de indiferencia '"atipicas' (o que no siguen
las caracteristicas sefaladas anteriormente) la maximizacidn es también
particular:

\’

Recta de presupuesto

Recta d
pvesupu%s-io

) % ' i
Maximizacidon en uno de los ejes Maximizacién en ambos ejes



0 7%

Maximizacion a lo largo de toda
una ''curva'' de indiferencia (en
este caso la recta y la ''curva'
se funden en una sola l7nea)

a4

0 ? X
Maximigzacidén idéntica indepen-
diente de la relacion de precios
prevaleciente

CURVA de
Qndi(!etenciu

0

Maximizacién de una curva de in-
diferencia cbncava con una res=-
triccion presupuestaria también

cOncava

Yy 4

o >x
Caso de maximizacién en la que -
la parte coéncava de una curva de
indiferencia MYondulada' no sera

observada dada una recta de pre-
supuesto.

Como puede verse, hay una variedad de casos de maximizacién debido a
la cantidad de formas que puede adoptar la curva de indiferencia y la

restriccién presupuestaria.

L. Variedad de curvas de demanda: Ingreso nominal constante, inareso

real constante y utilidad constante

Entre los diversos tipos de demanda posibles la del ingreso nominal
constante es la menos adecuada. La razdén es que el ingreso real no se
mantiene constante si varia el precio de un bien manteniéndose constan-
te el del otro y se requiere una curva que mantenga constante el ingre-
so real. Ciertas variables han de ser mantenidas constantes, entre ellas

los gustos y el ingreso.
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Antes de derivar las distintas curvas de demanda es apropiado deri-
var la curva consumo-precio y la curva consumo-ingreso. La curva consu~
mo precio se deriva a partir de los puntos de maximizacién creados por
variaciones sucesivas en el precio de uno de los bienes. En el grifico
siguiente el precio de x ha disminuido 1o que ha rotado a la derecha
la recta de presupuesto:

Y

Curva  Consumo- precio

—=3
0 X

La derivacidn de la curva consumo ingreso es similar, excepto que lo que
se mantiene constante en este caso son los precios relativos de los bie~
nes y lo que se varia es el ingreso:

y A

_ (UG CONSUMO- ingreso

Es apropiado considerar ahora las diferentes interpretaciones de ingreso
real existentes. Como se verd estas interpretaciones estén relaclonadas
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con los tipos de demanda. Se considerardn dos definiciones: la de Hicks
y la de Slutsky.

Para Hicks un cambio en precios relativos implica cambio en el ingreso

N
real dependiendo de si la recta de presupuesto que rige luego del cambio
es_tangente a Ta curva de inditerencia inicial:

o ' X

Como puede apreciarse los puntos A y B se encuentran sobre la misma cur-
va de indiferencia UO’ La ilidad r | _ i -
5 738

El caso de jggreso real constante ''a la Slutsky' ya fue visto anterior-
mente. Se trata de la rotacion de la recta de presupuesto utilizando

el punto inicial A como punto de rotacién.Esto es, si en el periodo 1
rige la recta de presupuesto RP_ y tras el cambio en precios relativos
rige la recta RP, se dird que e} ingreso real ha permanecido constante
con respecto: al“periodo 1 si RP, pasa por el punto inicial A, Si no

lo hace, entonces el ingreso rea% en los dos periodos es distinto. Esto
puede verse a continuacién:
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Para diferenciar las distintas curvas de demanda es importante dis-
tinguir un "efecto precio'' de un "efecto ingreso''. Esto puede verse
graficamente de la siguiente manera:

E.Precio E.dngreso

. Total
La disminucidon en el precio de x se refleja en la nueva recta de pre-

supuesto RP_, que es tangente a la curva de indiferencia U,. La recta
RP_ es para%ela a la recta RP_. La idea es que el pase de A a C esta
diéidido en dos: un pase de A“a B v otro de B a C. El pase de A a B
es el efecto precio o el efecto sustitucidn, mientras que el de B a C
es el efectoingreso.

Esta diferenciacién entr
te va gue

n | _
te) combina ambas, mientras que L3 ;u;¥§ de demanda de ingreso real
constante aisla el efecto precio del efecto ingreso (esto es, no_toma

en cuenta el efecto inEresoi.

Vale decir que para diferencias infinitamente pequefias la distincidn
entre curva de demanda ‘'a la Hicks' y curva de demanda '‘a la Slutsky'

es también pequefia y para fines practicos pueden considerarse iguales.
Es as? que cuando se haga referencia a curvas de demanda de ingreso

real constante (Slutsky)} o utilidad constante (Hicks) se estard hablando
de curvas de demanda ''compensadas''. En otras palabras, se distinguiréan
bisicamente dos tipos de curvas de demanda: la ordinaria y la compen-
sada.

En el grafico siguiente se derivan las tres curvas: la ordinaria, la

de ingreso real a la Slutsky (o !la curva de demanda de ''ingreso real
aparente'' como la !lama Milton Friedman) y la de ingresc real a la
Hicks (o la de utilidad constante). Las tres curvas se derivan a par-
tir del mapa de indiferencia. En el caso presentado el bien en cuestidn
es '"normal"' (esto es, mayor ingreso determina mayor cantidad consuml-
da del bien).

Como puede verse, la curva de demanda a la Hicks se deriva utilizando
la definicién de ingreso real dada por Hicks (esto es, la recta de
presupuesto con la nueva relacidn de precios es tangente a la curva

de indiferencia inicial!). La curva de demanda de Slutsky se deriva uti-
lizando la definicidn de ingresc real constante de Slutsky.



o

: Curva de demanda ordi-
naria

: Curva de demanda a la
Hicks

: Curva de demanda a la
Slugsky

s 4

La curva de demanda a la Slutsky tiene la ventaja que no es nece-
sario el conocimiento previo de las distintas curvas de indiferencia.
Lo inico que es necesario conocer son los puntos de maximizacién (esto
es, lo observado). '

Del:.andlisis anterior se deriva que la curva de demanda compensada
no puede tener pendiente positiva dado que el efecto precio siempre
es negativo (ya que las curvas de indiferencia tienen pendiente nega-
tiva). La curva de demanda ordinaria, en cambio, puede tener pendien-
te positiva ya que combina el efecto precio (negativo) y el efecto in-
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greso (que puede ser positivo o negativo).

Dado el signo que puede adoptar el efecto ingreso, se pueden distin-
guir diferentes tipos de bienes:

Efecto sustitucidn o pre~- neg neg neg neg
cio
. . neg
Efecto ingreso pos cero neg (pero ma-
{(pero menor .
al efecto yor a
recio) efecto pre-
P cio)
Efecto total (EP + EI) aumento aumento aumento disminucién
Tipc de bien normal normal inferior Giffen

Vale anotar que el término "inferior'' es técnico y no implica que gl
bien en cuestidn sea realmente inferior. A los bienes normales se les
suele llamar también superiores.

Con curvas de demanda compensadas el efecto precio y el efecto ingre-
so puede verse de la siguiente forma:

CD0: Cuwa de demanda ovdinavia
CDC: Curva cle demanda compensada

T by 0a) 0@y "y

¢po

€. Precio - E.ingweo

Para un bien normal Para un bien inferior

En los dos grdaficos anteriores nGtese la distinta pendiente de la

curva de demanda ordinaria acorde con el tipo de bien. Para el caso

de! bien Giffen (en que ambos efectos son negativos y el efecto ingreso
es mayor al sustitucién o precio) la curva de demanda ordinaria es de
pendiente positiva.
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El efecto precio y el efecto ingreso para un bien inferior puede
werse en un mapa de indiferencia en la forma siguiente (la pagina 12
mmestra el caso de un bien normal):

para un aumento en el puciodex)

eI LEP

El caso del bien Giffen es de la forma siguiente:

(Pava un aumento en el precio dex)

A>8B ET -

3¢ EP ©
F‘C~>l?’ ETl o EIVEP

5. Elasticidades de demanda: precio, ingreso y cruzada

- - e I - . . . . . [
En lenguaje no técnico el término elasticidad implica eensibilidad,
esto es variacidon en una variable dada la variacion en otra. En este
caso las variaciones toman la forma de cambios porcentuales.

La elasticidad precio de la demanda se define como la variacién porcen-
tual en la cantidad demandada debido a una variacidén porcentual en el
precio del bien en cuestién. La elasticidad ingreso es la variacidn por-
centual en la cantidad demandada dada una variacién en el ingresoc (tam-
bién porcentual). La elasticidad cruzada a su vez se define como la
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variacion porcentual en la cantidad demandada de un bien x dada una va-
riacidén porcentual en el precio del otro bien vy.

Cabe diferenciar la elasticidad "arco' de la elasticidad ''punto'’. La pri-
mera se refiere a variaciones finitas mientras que la segunda se refiere
a variaciones infinitamente pequeiias {esto es, en un punto dado de la
curva de demanda).

Las definiciones son, por lo tanto:

dXx
“dX < Px ) X __ _ dlog X
Ex p-  dP X __;‘:5 d log Px
6 Eyp = % X donde LA : varacion porcentual

| dX  dlogX

ax_ I . = 297
X Tar
1

dgl

e kX
° XTI AT .

oL o4x p ., dx  dlex
Xby T APy X d log Py

Py

/ o, X

0 EXP - /oA

I vy

En cuanto a la elasticidad precio de la demanda esta puede adoptar
las siguientes magnitudes en valor absoluto:

> Elastica
=| Unitaria

' InelasStica
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A los bienes con elasticidad menor a 1 (en valor absoluto) se les suele
1lamar bienes ''necesarios'' (este es un término técnico).-Son bienes que tie-
nen pocos sustitutos (la sal, por ejemplo). Los bienes con elasticidad ma-
yor a 1 (en valor absoluto) suelen tener relativamente bastantes sustitutos.
Esto implica que ante una subida en el precio del bien la cantidad disminuird
en mayor proporcidén: el aumento en el precio ha dado lugar a una fuerte
sustitucidn del bien en cuestidén por otros bienes similares.

Por la forma como se encuentra definida la elasticidad precio de la de-
manda puede observarse que una 1Tnea recta tiene tres ''rangos'' en cuanto
al valor que puede adoptar la elasticidad:

7 x
dP.)k . it "
Como zasz— es la pendiente de la '‘curva'' de demanda en este caso
P
y es una constante, la elasticidad dependerd de .f_"_ Ex;:x= k-f—

dcnde K = 1/&P7§Idx

Por analogfa una curva de demanda con una elasticidad constante igual a 1
tendrd una forma de hipérbola equilatera:

P b

~ )

° X
Esto se debe a que esta curva implica un ingreso total (Px x) constante

Px x =k por lo que Px = k/ x.
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La elasticidad ingresoc de la demanda est3 relacionada con la Curva de fn-
gel. Esta curva relaciona el consumo de un bien con el ingreso:

s T>i :

Mot

1

O (R ke ! Exr =1
pencaent? i Er ¢Ste punte =X L
A i et
\‘\/3 s st g r . e
asnanadt ) .
N ' Y ’y///
A Y )
\;_'-\."'i/\(‘ger‘\Z. ! :_,-.
ST ANE Lt . -
AN DY ; < i ,/

) o - -
saancondy 1~ Lot
in evieT b I " f_j[

La elasticidad ingreso adopta un valor acorde con ia forma de la curva
de Engel en un punto determinado.

£n cuante a la elasticidad cruzada de la demanda esta ayuda a determi-
nar el tipo de bien con respectc a otro:

Si
E. -~
X Py f>'g; entonces x e y son
sustitutos
£ 0
x P ~ 2ntonces X € y son
Y complementarios

Obviamente hay elaesticidades para la curva de demanda ordinaria y para
ia curva de cdemanda compensacde. Se denotard la elasticidad ce la curva
se demanca ordinaria como £ ¥ la elasticidad de 'a curva de demands cor-

i

pensade como £'.

Como puede apreciarse del andlisis de ia curva de demanda esta mantiene
ciertas vaeriables constantes (''ceteris paribus''). La curva de demanda
a2 » POr ejemplo, mantiene el ingreso nominal constant s

Ldshes. Lo curve de demanda compensads mantiene el ingreso real an-

oo gustos (refleiados en la.forma ce.ras.curvas de indiferencia).
~! variar el ingreso real se obtendrad por o tanto otra curve de demanda

1

i
‘estc es, un desplazamiento) compensada, Al variar el nomina! se obten-
dra otra curve de demanda ordinaria.
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6. Relaciones entre la elasticidades de demanda

Se dan las siguientes relaciones entre las elasticidades:

Aj

8)

c)

D)

E)

P X
donde Sy = {vaccion delgasto en X = 7T
- _ PY

Sy = {raccion del gasto btaleny = X~

I
(Sx'l's\/ = l)

Sx (14 EXP,() + Sy (Eypx) =0

vy

‘ - ]

Exm' ExPx - SxExg
Exty = Elxey - Sy Exs
Eyey = Eypy - Sy Eys

Eym = Eym T SxBys
donde F e la elashcidad de demand3 ompensada
Si hay 3 bieves X, Y y2:
Expc+ Expy + Expy ¥ Exz =°

0
/ ! _

Ex fx + Exey + Expp =©

si los elashcidader ssn compensadas

i
Sx Eyxpy= Sy Eyex
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La relacion A resulta de la restriccidén presupuestaria con precios fijos

Mut&xphc&ndo 1 = dx T + P V dg I
o por 21 2 d1 I a1y

Y b por ,

y I | - X Py>
v Lt Ty

—~ —

SX Sy

for o Yanto

1= S, Exp,t Sy Eyey

La relacion B resulta también de la restriccidn
/\Ac-‘/\ c’

et

d ~AN
-Fxgjﬁ*x b Py A, \/O‘F"

orresupuestaria:

Cj“' C*T CiJ. J Eri.*
moth por AT @ por X b por IX fx por ¥y d por 2 e obhene
T’ x Px Y Py
dl dI _xp, dx AT xPx AT by gy 4T Py APyl
T AT ol >&0‘3~+ wa dl ’%‘ aly 4%—\133#@
4l ex &y s dfx g dY L gy APy
4 X RX }f Y
reu thplicande fodo por Px/dPx u haciendo AT 2o Y dfy_ o
Se pbnere Pg
0 = ox Expg T Sx ™ °¥ Ty Py
0 = S+ Expy) 75y Eypy
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La relacidon C resulta de la existencia del efecto precio y el efecto in-
- . '
greso. El término Ex Px es el efecto total (positivo o negativo), E x Px

es el efecto Rrecio (siempre negativo) y S Ex 1 s el efecto ingreso.

Puede verse que Ex puede ser positivo si el efecto ingreso es mayor en
valor absoluto a x Ja elasticidad precio de demanda compensada. Este
es el caso de los bienes Giffen.

La relacién D resulta de la condicién de homogeneidad (que dice que si

el ingreso y los precios de los distintos bienes suben en la misma propor-
cidén la cantidad demandada de los distintos bienes no variard, el efec-

to serd cero por lo tanto). El término E (1a elasticidad ingreso) desa-
perece si hablamos de elasticidades prec?o de demanda compensada por el
hecho que estas curvas de demanda no toman en cuenta en efecto ingreso.

La relacién E no es tan obvia, pero no ser3d derivada. S6lo la elasticidad
cruzada compensada mostrard si los bienes en cuestidn son sustitutos o
complementarios netos.

Vale mencionar finalmente que una curva de demanda puede ser representada
en la forma siguiente:

X = X ( F%/Py, Tngreso real, gustos)

Zsto solo dice que la cantidad demandada de un bien estard en funcidn del
precio relativo del bien, el ingreso real y los gustos. Para una curva

de demanda compeng@sada tanto el ingreso real como los gustos son constan-
tes. Como se dijera anteriormente, la curva de demanda ordinaria mantiene
tan s6io el ingreso nominal constante. Y este hecho origina que no se di-
ferencie el efecto precio y el efecto ingreso en una curva de demanda ordi-
naria.

AsT, una curva de demanda puede tener, por ejemplo, la formaa siguiente:

X = ap? €pd
X y

donde a es una constante cualquiera, b es la elasticidad precio de la
demanda de x (en valor absoluto), ¢ es la elasticidad ingreso y d es la
elasticidad cruzada. Como puede verse esta ecuacidn refleja una curva de
demanda con elasticidades precio, ingreso y cruzada constantes.
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Nota sobre la relacién C:
La relacién C se deriva de la forma siguiente:

Se tiene que ET = EP + EI

Sea AXT la variacién total en x
A X la variacién en x debido al cambio en el precio
P Gtnicamente

) la variacién en x debido a un cambio en el in-
ZSXW greso real Gnicamente

Por lo tanto:
AX; = AXy + AX;

Sea también
- APX= /AL : Cambio en el ingreso real

(Esto se debe a que gl disminuir el precio aumenta el in-
greso real: vor ejemnlo si antes se consumian 10 unidades
de x a un precio de § 1 ¢/u y despues el precio baja a

50 centavos el aumento en el ingreso real es de 5 ¥ (Y1

10 - & .50 x 10) que ahora puede ser usado para com-

prar otras cosas).

Dividiendo vor AP, y multiplicando el Gltimo término por
Al ¢

— — se obtiene:

AN |
ARt AXe o AXC D ¢

-—

APy L Py AP AL <

Multiplicando ahora ambos lados por Px
. se obtiene:

X

AXr Px _ DXe Px . AX A Px C

sty

APr N DX X AP DU x <

3

Sustituyendo A ?’7:\)\ por —O¢ ya que ~-AKK=AD L se

obtiene:
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AXy P M P _ Axi AL U R
APx X OPx X Al AL ¢

Multiplicando el dltimo término por x / x se obtiene:

AXT f:(_ - AXE _f_g_(___ _é)(( \ Px X
APy X bPx X AL XL

Y de aqui:
ExPx = Be T % PBn
- X — %
ET EP L
ya que ) AXT+ Px
Ex'Px APx XK
E.XP - A)LP ' P)(

x APx X

AL X
B X




- 24 -

El anélisis hecho sobre efecto ingreso y efecto ﬁrecio puede
ser resumido en la forms siguiente:

kn el caso del bien normal:

Efecto precio:

Al disminuir el precio de x, aumenta la cantidad de x
(esto debido a la convexidad de la curva de indiferencia)
Se da relacién inversa, por lo tanto, el efecto precio es
negativo

Efecto ingreso:

Al aumentar el ingreso real (dado que el precio de x dis-
minuyé) aumenta la cantidad demandada de x (por definicién
de bien normal).

Se da relacién directa, por lo tanto el efecto ingreso es
positivo.

Tanto el efecto precio como el efecto ingreso ha llevado a
un aumento en la cantidad demandada de x, por lo tanto el
efecto total es de '"aumento".

En el caso del biemn inferior:

Efecto precio:

Al disminuir el precio de x, aumenta la cantidad demandada
de § (esto debido a la convexidad de la curva de indiferen-
cia). , e

Se da relaciédn inversa: nor lo tanto, el efecto precio es
negativo

Efecto ingreso:

Al aumentar el inecreso real (dado que el precio de x dismi-
nuyd) la cantidad demandada de x disminuyé también (por de-
finicién de bien inferior). Se da relacidn inversa: vor lo
tanto el efecto ingreso es negativo.

Si el efecto vrecio lleva a un aumento en la cantidad deman-
dada de x v el efecto ingreso lleva a una disminucién en 1la
cantidad demandada de x, el efecto total es ambiguo, esto
es, devende de las magnitudes del efecto precio y del efecto
ingreso: , -

Si el efecto ingreso es menor al efecto precio entonces el
bien es estrictamente inferior.

3i el efecto ingreso es mayor al efecto precio entonces el
bien es Giffen.

Y utilizando la ecuacién

o ' ‘ s
ExPX ExPy Sx xI
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puede verse como el signo de ExP estd en funciébdn del
signo de ExI‘ esto es, del x signo del efecto in-
ereso:

Si el efecto ingreso es positivo:

]
ExPx = ExPx - 8 Exr
N~
| (=) =) (+)
(Bien normal) —
(=) (=) (-
Si el efecto ingreso es negativo y menor en magnitud al
efecto precio: () —~—
—~ =) _ -
E TR E
xP_ - = xP_ T Sy “xI

(Bien estrictamente inferior)

Si el efecto ingreso es negativo y mayor en magnitud al
efecto precio:

Ep. = Flyp - Sy Ex1

ooy 23
(Bien Giffen) -+ (= ———
Si el efecto ingreso es cero: +

ExPx = E'xPx - ?x Ee1

\,\/\_)
o: O
Exp. = E'yp

Por otro lado, no se puede decir con certeza si la elasti-
cidad precio de la demanda ordinaria (ExP ) seré alta (en

valor absoluto) cuando la elasticidad x  ingreso (E'xI)
es alta (y poeitiva). La razén es que s puede ser muy
pequefio y esto puede neutralizar una ExI alta. Hay

varias combinaciones posibles.
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7. E1 problema de los nlmeros {ndice

La existencia de f{ndices de precio y de cantidad se debe
al deseo de medir las variaciones en el ingreso real del
piblico en su totalidad o de ciertos grupos en la sociedad
Gnicamente. Para ello se confeccionan "canastas" de bienes
que incluyen todos los bienes existentes o sélo de bienes
calificados como "representativos”. Puede haber as{, por
ejemplo, una canasta tipica para obreros, otra para emplea-
dos o una canasta "general" para ambos,

Dos de los indices existentes son el Paasche y el
Tespevres que se subdividen en indice de precio de Paasche,
indice de cantidad de Paasche, indice de precio de Lasveyres
e indice de cantidad de Laspeyres. Estén definidos asi:

5 P°Q

qu = Z Po &o
ZPa°

L =

P Z POQO

. gpa

q ZP1&0

yARES
)o szn>(Q1

el preclo (o los precios) existentes en el
periodo O, QO }a cantidad (o cantidades, de cada bien)
en el oerlodo O P gl precio (o los precios) existen-
tes en el berlodo 1y Q' es la cantidad (o cantidades, de
cada bien) consumida en el periodo 1.

donde PO es

El problema de los nfimeros indice llega a un extremo cuando
mediante un indice se observa un aumento en el ingreso real

v mediante otro indice se observa una disminucién en el
ingreso real. O, si los dos indices muestran un aumento

en el ingreso resl lo que los diferencia es la magnitud de
este aumento.

El problema en su forma extrema puede ser visto medlante un
gréfico:
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v~ Relacion de pucios del ano 1976

\

Obsevvado en of ano 19Fe
<

Relacién de pwUOS
de
~< ano 1235

utilizando como base los precios existentes en 1975 pue-
de verse que el ano 1976 muestra un ingreso real mayor.
Utilizando como base los precios existentes en 1976 se da
lo opuesto: el ingreso real ha sido menor en el afio 1976
queéen el afio 1975. Se forma, vor lo tanto, una contradi-
ccidén.

El caso siguiente muestra como la utilizaciédn de una base
distinta lleva una diferencia en la medicién de la varia-
cién porcentual en el ingreso real:

felacnon de p\ecios del 16

obserwvodo en el ano 1933
punto obsewado en [936

. relacié _
> T Fos der T

~

— A -——-él*%*le- < ~€4e~p~;i>

El indice de cantidad Lasneyres utiliza como base los pre-
cios existentes en el afio 1975. En el afo 1976 el ingreso
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real ha aumentado y en porcentaje 1o ha hecho en

D

A + B + C

El indice de cantidad Paasche, en cambio utiliza los pre-
cios existentes en 1976 como base mor lo que el au mrento
porcentual segin este indice es

B
A

(Advertencia: en este tipo de grdficos no se nueden com-
narar niveles o cambios absolutos, tan sb8lo cambios por-
centuales)

Como puede verse, en este caso ambos indices nos muestran

un aumento en el ingreso real en 1976 con respecto a 1975

pero se diferencian en la variacién porcentual de este in-
greso.

En el caso siguiente:

A
k - 2\auén de phuos en \33C

/ observado en et ano 46
N punto obsewado en 197

h relucdn de praos en
et ars

ole— B — At *

< B e A —H
se podré comnrobar aque el indice de cantidad lasneyres
es A/B y el {ndice de cantidad Paasche es A'/B'.

La pregunta cue surge de este anflisis es: Cuéndq se sabré
con certeza si los consumidores estin en mejor » peor vo-
sicibén en un afio con resvecto a otro? ’
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La respuesta es la siguiente:

Y Ap—elacon de peuos en 19%S

punto obsevw ade en 1935
7 Punto obsevoado en 1936

o~ relacion de pecios en 1936

xV

0

Como se ve en el grifico anterior, el punto observado en
el afioc 1976 es mejor en ingresc real que el punto observa-
do en el afio 1975, Se ha utilizado 1los precios existentes
en 1976 como base por lo que se trata del indice cantidad
Paasche. Por lo tanto si

4
Py D
(‘eh 19?6 g
el consumidor estari en mejor prosicién.
En cambio si se tiene el caso sizuiente
. (acion de puuos en 19I5
¥y oo / relacio

N punto obsewade en 1935
punts observade en 1976

[ye)adf;’vw de pucios en 1916

>
0 X

el indice de cantidad Lasvpeyres (que utiliza como base los
precios existentes en 1975) seré menor a 1 y el consumidor
estaré en vpeor posicién. Por lo tanto si

Lq < 1
Len (91

el consumidor estard en peor posicién., Estos resultados
no son ambiguos, esto es, se puede tener certeza en cuanto
a ellos.
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Se da una estrecha relacién entre l6s indices de ovrecio
Y los de cantidad.

Como Pq >> 4

maestra una mejora, entonces

Z P’l G'\ > Z p‘1 @0
dwidiendo pey & P°Q° se gohene
s s PAR°
ZP°Q° T P°Q°
N Y

< ;_P
& > L

el consumidor o meyorado.
Por analogia, si L, Z 1

for lo gue s

P

muestra un empeoramiento entonces (div por zPah)

ZPQ@T < ZPO&o
ZFG e
~

A1 4
_ < —_—
Pe £

pot lc que £ < PP

moestya ur empearamient.

io anterior implica que si el ingreso nominal ha aumenta-
do en mayor proporcién gue el aumento en los precios el
ingreso real del consumidor ha aumentado (v viceversa).

Vale anotar que la condicién Pq >1 para una mejora y
la condicibén L g <1 para un empeoramiento son sélc su-
ficientes, esto es, se esti seguro que estas condiciones
implican mejora o empeoramiento pero puede darse estas
situaciones ain sin que se cumnlan estas condiciones.
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Del andlisis anterior, empero, no puede concluirse (en sen-~
tido estricto) cue si el 1ngreqo nominal aumenta pronorcio-
nalmente més que 16s precios, el consumidor ha visto aumen-
tado su ingreso real. Hayv otros factores que se deber tomar
en cuenta, por ejemvlo,

a) Ta calidad de los bienes: el precio puede haber sumenta-~
do vero también lo pudo hsber hecho la calidad. Enton-
ces, ha aumentado verdaderamente el precio?

b) La composicidén de 1s canasta de bienes: el indice vuede
basarse en una canastas de bienes cue no es consumida real-
mente por un consumidor en particular.

¢) En los bienes que entran en la canasta pueden haber algu-
nos sujetos a controles de precios o subsidios. Esto da
lugar a imprecisibén en el cllculo del {ndice.

d) La existenciz de racionamiento también crea un sesgo en
los resultados. el precio de las papas, por ejiemplo
puede ser de I 5 pero se requiere un cubén para adquirir-
las. Cémo se puede incluir la existencia de este cupoh
en el indice?

Como puede verse, hay una variedad de factores gue obligan

a pensar que un indlce de precios es tan sblo una medida
parcial de un cambio en el ingreso real. Lo mismo se arlics
a cambios persistentes en el nivel de precios: algunos pai-
ses se jactan de haber eliminado la inflacién pero es que
realmente la han eliminado? Lo mAs probable es gque la pobla-
cién no vueda obtener los bienes que demanda dada la exis-
tencia de controles de precio o que el bajo precio se rela-
cione directamente con lz calidad del producto. Se regresa-
rd a este punto méAs adelante.
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8, Incertidumbre y riesgo

Hasta ahora el andlisis ha sido hecho asumiendo certe-
za., E1 andlisis siguiente es una extensidn de lo anterior.
Antes que nada es necesario definir una funeibén de utili-
ded total de dinero o de ingreso. Esta funciédn relaciona
el nivel de utilidad obtenible con el monto de dinero o
ingreso de cada consumidor. El gréfico siguiente muestra
como se deriva la funcidn de utilidad total de dinero o
del ingreso a partir del mapa de indiferencia:

x N
Ty 4
0 O 30 MP1dos los demds
uT A : ' : : bient)s
! ! 1
A
'
§ ' !
200t == = ---p-w - oo —s s —=o= '
180'*“"""‘:""""‘8"’ ) '
sof-m--- o= L
] N :
]
1 : :
100 = -~ =" t ' 1l
{ : ' Y
i ' ] '
1 ¥ 3 1
y ¥ : 2 N
‘ nareso en Todos los
9 dems bienes

Tn este caso se tiene "Todos los demAs bienes” en 1la
abscisa que puede ser puesto eaquivalentemente en d@nero
o ingreso. Por lo tanto en la abscisa del grifico infe-
rior se tiene dinero exnresado en "todos los demés bie-
nes" o simplerente el ingreso de una persona en varticu-
lar.
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La curva de utilidad total puede ser creciente, decrecien-
te o en forma de l{nea recta. Si la curva es creciente la
versona en consideraciédn no tiene aversiédn al riesgo (en
otras palabras, le gusta el riesgo), si es decreciente 1la
pgzsona tiene aversién al riesgo. Esto se verd a continua-
cién.

En general el valor esperado se define como C = P1 A+ P2 B

La utilidad esperada del ingreso es:
UD) =P, U (A) + (1 -P,y) U (B)
Ia utilidad dél ingreso esmeradoc es:
ulc =P a+1-p,) 8]
donde A, B ¥y C estén medidos en soles,
Por ejemplo si hay 40 % de probabilidad de ganar § 100 ¥

60 ¥ de probabilidad de perder Y 200 entonces el ingreso es-
verado es:

(.40) (+ & 100) + (.60) (- § 200) = - § 80

Esto es, si se repite el evento una infinidad de veces se
perderd en promedio ¥ 80.

Funaon de
UT UGB - ce mm e kS bad
, U |- -
B-50(8) =UM)}---
17\
0 A D'C B ngreso
L Dinero

(2a+4iB)
Bn el grifico anterior se presenta el caso de una curva
de utilidad total del ingreso (o dinero) decreciente. Una
apuesta leal o "limpia" es aquella bajo la que en promedio

pi se gana ni se pierde, esto es, el ingreso esperado es O.
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E]l nivel de ingreso C muestra unaapuesta leal o limpia ya
que

(5)(B = C) + (.5) (=(C = 4)) =0

(es decir hay un 50 % de probabilidad de ganar (B - C) y
‘50 % de probabilidad de perder (C - A) donde C -~ A = B - C)

De aqui:

C = .SJ(A) + .5 (B)

La Utilidad esperada es por lo tanto:
5 U (A) + .5 U(B) = U (D)

Como puede verse en el gréfico anterior, el ingreso D con
certeza es equivalente en utilidad a un 50 ¥ de A y un

50 % de B. Por lo tanto si la prima del seguro es menor a
(B - D) el individuo preferiré comorar ese seguro. Si exis-
te competencia en el mercado la diferencia (C - D) seri el
excedente del consumidor, ya que la comnetencia entre las
compatfifias de seguros llevard a que se reduzcan las primas
hasta el punto en que estas ni hagan beneficios ni hagan
pérdidas (asumiendo que la Compafifa no incurre ningin cos-
to administrativo).

En el caso en que la funcidn de utilidad sea una linea
recta U (D) = U (C) el individuo se muestra indiferente en
asegurarse o no si la prima es B - C (C es igual a D en
este caso). No se asegurari si la prima es mayor a (B- C).
Este caso se muestra en el grafico siguiente:

ur 4
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OB e e el _
!
PHAN 3 UB= ) =U | o oo oo — oo :
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| |
73] IR - i
; | !
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3i la funcidén de utilidad es creciente entonces no habré
prima posible que satisfaga al asegurador y al asegurado,
vor lo que el individuo en consideraciédn no se asegurari.
La razbén es que como se ve en el grifico siguiente D se en-
cuentra a la derecha de C, por lo que un ingreso de D con
certeza seréd igual a una probabilidad de 50% de A y una
probabilidad de 50% de B. Se oreferiré correr el riesgo.

En otras palabras, una ganancia de (B - C) daré mayor
gtil%dad a%icional que la reduccidn implicada por la vérdi-
a C"‘Ao
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Hasta qué punto este andlisis explica el hecho que un indi-
viduo se asegura para ciertas avuestas pnero no lo hace para
otras? Friedman y Savage (en "The Utility Analysis of
Choices Involving Risk"”, Journal of Political Economy,
Agosto 1948) trataron este caso considerado como imposible
vpor muchos economistas antes de la publicacién del arti-
culo mencionado. E1 hecho de que el individuo se asegura
vara algunas apuestas y no lo hace nara otras muestra que
la curva ni es decreciente ni es creciente a todo lo largo
de ella sino que més bien es de la forma como se muestra en
el gréfico siguiente:
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En este caso si A y B se encuentran dentro del rango
dado por A' ¥ B' el individuo preferiri correr el ries-
go. 81 A y B se encuentran fuera del rsngo A' y B' enton-
ces el individuo preferiri asesurarse. La razén es que la
utilidad esperada serid mayor a la utilidad del ingreso con
certeza si A vy B se encuerntran entre A' ¥y B'. La curva de-

be volverse cédncava (visto desde abajo) & partir de cierto
vunto.

El andlisis anterior implica que la versona no obtiene
utilidad por el juero o la apuesta misma (esto es, la ver-
sona obtiene utilidad de los resultados, mas no del mismo
acto de jugar o anpostar).

Ejemnlo:

Una persons vpaga § 400 al afio vor seguro de automdvil aue
cubre el dafio si atropella a alguien en la calle. La nro-
babilidad gue esto suceda es 1/1000 (el sabe esto) v si
sucede la indemnizacidén serf{a del orden de § 100 000. Si
la curva de UT es cdncava (esto es, la Utilidad Marginal

del ingreso es decreciente) es esta persona racional al
comprar el seguro?

Se calcula inicialmente el valor esperado que es:

(-Sl'looooo—,m-%o— +30 283 = - & 100

Este es el valor "limpio" del seguro, esto es, si la com-
narifia de seguros cobra X 100 vor la prima ¥ no existen
costos administrativos, la compafifia no tendrd utilidedes.

£l caso puede ser mostrado erificamente de la forma sigunien-
te: S
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) —valov ¢operndo del evento

.a recta que une los dos puntos A ¥y mide el valor e=z-
~erado, esto es, la utilidad esverada. Como puede verse
la persona en cuestidn no es irracional ya que pagando

¥ 400 de prima obtiene uns utilidad mayor que la utilidad
esperada que obtendria ( U(B - % 400) > Utilidad esvera-.
da de B - § 100). Afin mAs, la persona estarfa dispuesta =
~ggar hasta Y 800 por la prima ya que con un ingreso con
~erteza de (B - ¥ 800) 1la utilidad que se obtiene es l=
misma gque con la utilidad esperada. Ls comnania asesura-
dora se asegura un ingreso neto (si no existen costos ad-
ministrativos) de § %00 si la nrima es ¥ 400 (asumiendo
que hay miles de personas cue se aseguran). Si hay com-
~etencia, la prima serd de ¥ 100 o un noco mayor a ¥ 100
si existen costos administrativos.

Utro ejemplo:

Zaso del crimen: Asumiendo que los ladrones en general

+ijenen aversién al riesgo. Serda una probadbilidad de salir

inmune y otra probabilidad ser enviado a la carcel. 5i

logra escapar obtiene un ingreso dado por B, si es cavtura-

do su ingreso es A. Su ingreso honesto esté entre A v 3B

y (en el caso aficado) su ingreso promedio (esto es, el

valor esperado%resté dado vor § lo que determina uns uti-

lidad esperada que se encuentra sobre la recta que une

Ay B.

Zn el caso presentado el robo "naga", esto es la utilidad

esperads del robo es mayor a la utilidad que obtiene cor

un ingreso con certeza (dado ror el ingreso honesto).

Qué nuede hacerse para que el robo en este caso no nague?

Ygy varias posibilidades:

- Mover el ingreso promedio (esto es, €) 2 la izauierda,
lo que imvlica aumentar la probabilidad de cavotura

- Mover el ingreso honesto (esto es, D) a la derechsa.

-~ Disminuir B (no dejando el auto con las llaves nuestias,
por ejemplo)

- Disminuir 4 (reduciendn =1 dinereso en la carcel)
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Pars més detalles sobre el caso del crimen, véase Becker,
Gary, "Crime and Punishment: AN Economic Approach”", en

Breit, W. y Hochman, H. Readings in Microeconomics (hay
edicién en esparnol).

Incertidumbre y la teoria de la "bfisqueda”

La presencia de incertidumbre nuede dar lugar a que la perso
na prefiera cambiar parte de su ingreso por mayor seguridad.
Es as{ que para evitar robos, un individuo puede instalar un{
alarma o si compra un automévil puede hacerlo revisar por un
mecénico antes de utilizarlo. Otro ejemplo serfa si el indi-
viduo prefiere comprar bienes de "renombre" en vez de bienes

con marca desconocida pese a gue los nrimeros pueden ser més
caros.

En la realidad se encuentra una variedad de nrecios distinte
por un mismo producto devende de la tienda o del sector de 1
ciudad en aque uno se encuentre. Cémo se explica este hecho s
los consumidores prefieren comprar bienes al menor vrecio? T
plica esto irracionalidad por narte de los consumidores?

Una explicaciédn posible es que la informacién es un dbien eco
némico como cualguier otro y se consume igual como cualouier
otro bien. La bisgueda de vrecios més bajos implica un costo
de tiemvo: un individuo puede visitar 10 tiendas distintas n
ro a partir de cierto nunto no vale la pena ya visitar otra

mids, se gasta més tiempo en ir a la otra tienda que lo que s
obtendria como beneficio en un menor precio. Esto puede ser

aplicado también a los avisos clasificados en los neriddicosld
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El hecho de que los turistas en general siempre salen pagando
més por lo que compran concuerda con lo anterior: los turis-
tas se encuentran sélo "de paso", su tiempo es limitado y por
lo tanto no estédn dispuestos a invertir mucho de su tiempo en
*bisgueda". Los beneficios de la béisqueda se relacionan con
la dispersién de los precios y la fraccidn del gasto total ocu-
vado por el bien que se desea. Por ejemplo, no vale la pena
visitar varias tiendas para comprar un libro de ¥ 25 pero si
vale la pena visitar varias tiendas si se desea comprar una
encicloredia de § 50 000. Igualmente si 1a dispersién en los
orecios de tienda en tienda es pequefia no vale la pena rela-
tivamente el efectuar mucha bisqueda.

Si la fraccién del gasto total en bienes de "lujo" es alta
para locs gruvos de ingresos altos puede suponerse que estos
'se dedicardn a mayor biisqueda er este tino de bienes, obte-
niendo precios més bajos para estos bienes. Lo inverso vpuede
ser cierto para los grupos de ingresos bajos, esto es, estos
gruvos pagaran precios mAs bajos por los bienes de primera ne-
eesidad. Esto debe ser alin verificado emviricamente. Por su-
vuesto otros factores deben ser tomados en cuenta.

Za cantidad de informaciédn disnmonible esté relacionada con 1la
vublicidad. La publicidad es en este sentido informacién, ¥y
reduce el costo de la bisqueda. La informacién es oues un bien
econémico como cualquier otro.



- 40»«
APENDICE

4. Derivacidén geométrica de 1la elasticidad precio (punto) de
la demanda y la elasticidad ingreso (punto) de un bien x.

Elasticidad precio:

P 4
s
p
C‘>\
0 M, T 7 X
s . dx  Px _ Py _ _Mr QP _ _MP
xPx 4dPx x

a x 0P OM OM

Elasticidad ingreso:

T 4

0 M 7 X
dx I 4 T oM OA OA
EXI == = — = =
dIx ko)
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2. Construccidn de un indice de utilidad ses?in el método
Neumann-Morgenstern

Desarrollado en : Theory of Games and Economic Behavior
(Princeton: Princeton, Univ, Press, A047)

Parte de que las nersonas no toman riesgos nor el dinero
esperado sino por la utilidad esnerada del dinero.

Ia construceién del indice se efectha interrogando a una
nersona. Seé desea saber cuéndo esta versona se encuentra
indiferente arte un juego o ante una cantidad de dinero
con certeza. Por ejemnlo, se le pregunta qué cantidad de
dinero con certeza es equivalente a un 50% de ganar

¥ 10000 y S0% de no ganar nada. Se hace la Utilidad de

¥ 10000 igual a 10 (Gtiles por ejemnlo). este 10 es ar-
bitrario ya que se desea construir un {ndice. I.a utilidad
de & O se hace igual a3 0. Si ls nercsona dice que 5 4C00
es el equivalente con certeza al juego antes mencionado
antonces esto imnlica que

.5 (U(10000))+ .5 (U(0)) = U (4000)
es decir,

vpor lo que U (4000) da 5 de utilidad en el i{ndice.

3e le presenta luego otro juego:

70 % de ganar I 10 000

30% de no ganar nada. La versona dice aue Y 6000 es el
squivalente con certeza a este newo. Por lo tanto,

.7 (U(10000)) + .3 (U(0)) = U (6000)
es decir,

.7 (10) = 7 (A000), por le que & &OOO da 7.

>i el jueeo es ahora

233 de probabilidad de ganar I 20000

66+ de no ganar nada

y la nersona dice que Y 4000 es el equivalente con certe-
za, se tiene

.33 (U(20000)) + .66 (U(0)) = T(4000)
J3% (20000) = 5
U(20000) = 15

Estos juegos se van haciendo uno tras otro, obteniéndose
distintos puntos de la curva de utilidad total:
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En este andlisis ha de tenerse cuidado al comparar

los Gitiles en el indice. No se puede decir, rfor ejem-
plo que ¥ 20000 da tres veces mds utilidad que § 4000
de la misma forma como 96°F no implica que esté hacien-
do tres veces mids calor que si la temperatura fuera de
32° ¥ (los equivalentes en grados C son 30°C y 0° ¢).
Lo importante son las diferencias. ‘rambién no puede
hacerse comparaciones con otras personas.

Este método fue avnlicado por Martin Weitzmann a las
carreras de caballos en Nueva York. Véase su "Utility
Analysis and Group Behavior: An Empirical Study", en
Journal of Political Economy, Vol. 73, No. 1, 19865,

. 18-26
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Ceso del subsidio en esrecie vs, subsidio en dinern

la regls general es que es mejior nara el consumidor
el recibir dinero en vez de que se le subsidie. %sto
puede verse gréficamente de la forma siguiente:

e
A

El consumidor esté inicialmente en A. Ta alternati-
ve es rebajarle el orecio de x (esto es, subsidi=zr
el bienx) o darle dinero ern cambic (nor el misms mon-
to del subsidio al bien x)}. Ls rebaja en el precio
se refleja en una nueva recta de presupuesto con un
nuevo punto de maximizacién B. E1 darle mayor dineroc
implica desvlazar la recta de presupuesto inicial.
<sta recta debe pasar por B para que el monto gasta-
do en el subsidio en esrecie sea igual &l del subsi-
dio en dinero. 3i nasa por B entonces cor déndole
dinero el consumidor puede llegar a C oue se encuen-
tra en una curva de indiferencia surerior. Es nor
ello que en este caso muv simple es mejor el dinero
aque el subsidio En esvecie.

E1 caso nuede ser hecho también si 1la alternative

egs en darle un reealo (bien x) o darle dinero en cam-
bio. Nuevamente la conclusidn serd aque es meior el
dinero cue el regalo (18 ra~7dn intuitiva es gue a la
personaz no nuede gustarle el resalo vero si el dine-
ro dado aue 1n puede gastar como desee). Esto nuede
verze grificamente en la forma sicuiente:



N

X

Surbéngase (para hacer el caso lo més sencillo posible)
que el consumidor estsba inicialmente en A. ahora se
desea hacer un regalo de X,, por lo que el valor del
regalc serd P, X4+ El consumidor no puede.adquirir

mas de Y ya qué ei regalo es sblo de x y no de y. Por
lo tanto las posibilidades de consumo dados por el
tridngulo ABC no estén a su alcance. Por lo tanto ma-
ximiza en B. En cambio, si recibe dinero, las vosibili-
dades de consumo dados vor el triéngulo ARC si estén a
su alcance y vodréd llegar a D, un punto sobre una cur-
va de indiferencia més alta que la correspondiente al
‘punto §. Por lo tanto el regalo seré inferijor alterna-
tiva al dinero. Por sunuesto, puede darse el caso en
que el recalo y el dinero sean equivalentes pero en ge-
neral las vosibilidades de consumo se ven aumentadas
con el dinero .

Por supuesto, el anélisis anterior es sencillo ¥ no
toma en cuenta otros factores. Se han presentado arsu-
mentos para dar regalos o subsidios en especie en vez
de dinero o regalos monetarios.
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. i2 oroduccién y la oferta
#. Ia ‘uncién de produccidbdr

., Z2 ®*uncién de produccidn muestra la relacidn existen-
RBe e-tre el nroducto ¥ los factores de produccibn:

X = {(Fq, Fp, Fz, ...)

lo~vie X es el producto y F1, F?, etc. son los distintos
fs-“-ores. -

B2 se tiene gue

i(t.?,‘, th, tF300.> = th £<F1,F2’F3g.-')

#&~mde t es una constante nnsitiva

ee darin

retoTnos 2 escels crecientes si h>» 1
decrecientec si h< 1
constantes si h =1

este ec una funcidn de nroduccibdn homoeénea de¢ grado h,.

-

o _trabajo)
X = AYK L {A es una constante cualquiera)

31 E=1y L= 1 entonces X=A
' Si los factores K y L aumentan en un 100%

K=2 L=2 entonces X=2A
1l producto también ha sumentado en 100%, vor lo
tanto, la funcidn de produccién es linealmente
homogénea o de grado 1.

e X=¥XT/X+1
Luego

Ziev-los: (¥ y L son los factores: capital y mano de obra
[ 1

£(4K,6T) = 4KtT/ £K+tL = £ KT/t(K+T)
= t f(¥,1)

Tsta funcidn de produccidn es nor lo tanto homo-
eénea de grado uno o de retornos a escala conctan-
tes

e X = 2A XL

Tuerc 2 >
[(tK,tL) = 2AtKtL = 2At“KL = t° [(K,1)

Esta funcibén de produccidn es de grado 2 v muestra
retornos 8 escala crecientes.
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La analogia con las curvas de indiferencia en el anflisis
del comportamiento del consumidor son las isocuantas. La
restriccién estéd dada por la recta isocosto, lo que da lu-~
gar a un dptimo de nroduceidn:

(Para el caso de dos factores, K y L)

Isocosto: wL + rK = C (w:precio de L, r:precio de K,
C:costo)

K F
c
r
M
r Mo
) Clr L
La tasa técnica de sustitucidn (M7S) estéd definida como
1s tangente a la isocuanta: KA
d¥  _  PMgL %
aL PMgK

H
o) ' d
que en equilibric debe ser igusl a w/r, donde w es el
rrecio de I, r es el precio de K, PVg L es dX/dL (per-
maneciendo K constante) y PMgK = dX/dK (permaneciendo L
constante).

£l dptimo esté dado mor lo tanto vor la condicidn

PMeL  PMeK

w r

en el caso de dos factores, X v L.

Puede mencionarse de naso que r (el vrecio del capitsl)

no es igual 2 12 tasa de interés (el precio debe sér medido

en soles. y no en %),
Ly pracaion de X

r=iP, +§F - AP

ec ls tasa de interés

s la tasa de deoreciacidn

e cualquier eanancia resultante del sumentn en

1 velor. del ¥
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Esta ecuacién puede ser puesta de la forma siguiente:
iPpK = TR - OPpK  + AP

donde ahora

rK: retorno bruto de K (un nGmero dado de méquinas,
nor ejemnlo)
SP K:"Evaporacién" de K debido a depreciacién

AP K:Ganancia de canital al subir Py (o pérdida al bajar)

1PKK lo que se ganaria si ¥ P K fuera invertido a una
tasa de i% al afio

L2 relacibén cavnital-trabajo (K/I) estéd dada grificamen-
te pror la recta que parte del origen y que une el origen
con cualquier punto de la isocuanta:

i\

o ro Wy
A
// \\\\\\ 5 (Kﬁ)g
0 L

La elasticidad de sustitucidn se define como

d(K/L) w/r
d(w/r) K/L

(esto es, como un cambio norcentual de (¥/L) dividido
nor un cambio norcentual en (w/r))

La elasticidad de sustitucién es vositiva y se ve eréfi-
camente asi:



0 7
L
Otra forma de expresar la elasticidad de sustitucién es
por lo tanto

a (K/L) S dlog(X/L)
0= ~—§ 778 K/ = "dlog(PTS)

Con el fin de observar como la fraccidén wL/rK 8§ rK/wL
(6 wL/X / rK/X) cambis con la elasticidad de suastituciédn
se puede definir la elasticidad a su vez como

d (K/L) (r/w) dlog(X/L)
4 (r/w) (K/L)  alog(r/w)

¢ = -

(el signo menos es vara hacer la elasticidad positiva se-
gin esta definicién). ILa fraccidén rK/wl variaréd entonces
acorde con el valor de la elasticidad:

r4_7 (o

7\ ' : 4 T 71 Y4K1/M4L4 < rQKv,NOLO
G =1 0K Wiy -"Yoko}%i-g
T <1 GG WAk D Ko wolg

Bt
Wy
Wo
£ > K
¢ Ky Ko T
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La forma de las isocuantas variaré acorde con el valor de
la elasticidad de sustituciédn:

T | A
K K Kt
0=0 =0

\\ S~

/L o 7‘- 7
(a) (b) (¢ ~
En el gréfico (a) ¢ = (0 nrorque la TTS no cambia por lo
tanto se obtiene un cambio dividido sobre O y esto dadD.
El gréfico (b) presenta el caso opuesto. En este caso en
el nunto A, la relacién (X/1L) no cambia pero si lo nuede

hacer la TTS. E) gréfico (¢) muestra el caso de una hinér-
bola equilétera, aqui ¢ = 1.

Gg=1

Una funcién de producciédn muy conocida es la "Cobb-Douslas":

X = A L2K®  donde A es una
constante cualquiera
Derivando ASo
PMgL = a A aLa'qu = W
b=

PMgK. = b A L2 bK° 7 '= r

PMeL T _  aAL®K =wl

PMgK K bAIZK® rK

wlL wl./X

por lo que a
b rK ¥ /X

v g = 1.

Si a+ by retornos a escala crecientes
a+ b1 retornos a escala decrecientes
a +b =1

retornos a escala constantes

En logaritmos: o
Jog X = Tog A + a Tog L + b Log K

dL/dt, X = dK/dt

LI/}

si i = dX/dt (t:tiempo), A = dA/dt, L



se tiene que

>
il B
=

si a+ b =1 se cumnle el teorema de Fuler que dice que

PMgL I + PMgK K = hX, donde h es el grado
de la funcidn de rroduccién homogénea.
Si a + b =1, entonces h=1 ¥

wlL + K = X

El teorema de Fuler esta relacionado al problema de que

si se dan retornos a escala decrecientes habréd un remanente
o que si hay retornos a escala crecientes no habré su-
ficiente de X para pagar a los factores. Por lo tanto se
pensé que los retornos a escasla constantes fenia que darse.
El problema fue recuelto por Hicks-Samuelson que sostu-
vieron que el teorema estaba relacionado a la existencia

de competencia perfecta donde no se hacen ni vérdidas ni

se tienen beneficios. .

La elasticidad de sustituciédn fue estimada para el Pert :
en los trabajos de Clague, C.K, "Capital-Labor Substitution
in Manufacturing in Underdeveloped Countries" (Econometrica,
Julio 1969, pp. 520-37) y Witte, A.D., "Employment in the
Manufacturing Sector of Developning Economies: A Study of
Mexico, Peru and Venezuela” (Ph.D. Dissertation, North
Carolina State Univ., 1970) y "Alternative Estimates of
Cavital-Labor Substitution in Manufacturing in Developing
Economies: Comment on Prof. Clague" (Econometrica., Noviem-
bre 1971, pp. 1053-54). )

Clague encontré que el sector "moderno” tenia una elasti-
cidad de sustitucién de aprox. .2 y Witte encontré que el
sector "tradiciocnal™ peruano tenia una elasticidad de sus-
titucién de aprox. 1.0. Esto pod{a ser reflejo del "dualis-
mo tecnolégico”: tan pronto la tecnologia sumenta la elas-
ticidad de sustitucién disminuye. Estos resultados podrian
implicar asimismo que cuando el pais se desarrolla la
posibilidad de sustituir K por L disminuye.

La curva de producto marginal y producto medio puede
ser derivado a partir de la curva de producto total de
la forma siguiente:
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PNMo =
N ., £
E;.‘ —
i wwg;PMeL/”">‘
Vi + . vl
i . Pl (K L)
s ! '
/S f i
/ H
&ﬂﬂbde‘/’:75$ ! 3
inflexion 4 ! 1
! | i
i :
t
\ |
' i
0 T : e
y | L (dado K)
) ! i i En e);\'a )
SML ‘ ; etapa zee
« L | ;PWXht ’
me K"S\ n= ‘_, ¢
/ N\
\ PMQ L
. ETAPA . ETApA | ETAPA ETAPA
S I —><«0I7'<1I 1y —
\

:‘PMQL L'(dado K)

B se cumple el teorema de Euler se tiene a su vez que
¥ h=1 (retornos a escala constantes)

PMgl, . + PMgK K = X
siividiendo mror L se obtiene

ek ¥ X - PMgL = PMel - PMgl

-

; L
w dividiendo nor X se obtiene

PMeL L _ X _ pMgK = PMeK - PMgX
¥ v

b
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por lo que se da la siguiente relaciédn entre las curvas
de PTotall, PTotalK, PMgL, PMgK, PMel, y PMeK 8i h=1:

A
| { .
& Enesfachpase
ﬁﬁ?ﬁL = ot P ‘
PMg L : |
PTolal K : //”7;\?’1'0%’& L=PMeK
PiMe K S VN
P\ ! / |
NaK - ! / :
, 1 : \-\‘( 1
4 | \:'\PMe L= PTokl K
* S
e
c PMgl. — 7 L dado K

Las relaciones entre estzs curvas variarédn si h>1 o
h 1.

£1 hecho que el producto marginal de un factor (mante-
niendo el otro constante) es decreciente a vpartir de

un cierto ounto esté relacionado cor la "Ley de los ren-
dimientos decrecientes'. Esta Lev no se basa en ninguns
provosicibn cient{fica sino méAs bien en la evidencis
empirica. 3i no fdera cierta, toda la produccidén de
trigo del mundo nodria ser cultivada en 1m2 de tierra,
por ejemplo. v

A partir de las isocuantas puede ser derivada la senda
de expansidn:

k1 ,
\ ~ Sevla de expansion

N¥
NN

! §:z$g?\\

L ,
Esta senda seré en forme de linea recta si la funcion
de nroduccidn es homogénea v de grado 1.

41 igual aue con l1z3s curvas de indiferencia se identifi-
chd un "efecto rrecio" ¥y un "e“=cto ingreso” se ohservs
algo semeiante con las isocuantas: el "eYecto sustitu-
cidn" o "efecto vprecio” v el "efecte escala,

4

N
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=n cuanto al progreso técnico se pueden distinguir tres
tivos y dentro de cada uno de estos tipos tres formas
{ahorradores de K, neutral o ahorrador de L). La forms
dependeréd de como el progreso téecnico afecta el PMgL

y el PMgK. '

El vrogreso técnico (B) a la Hicks devenderé& de si

es ahorrador de capital, neutro o ahorrador de L depen-
diendo de si la TPTS cambia 0 no al martenerse la relacién
¥/L constante, esto es,

8i d TS d PMgL/PMgK
Bps= ——— | =
dt |g dt K
L L

>0 Ahorrador de K
=0 Neutral
{0 Ahorresdor de L

¥1 procreso técnico a la Harrod es semejante sélo que
ahora es la relacién K/X la gue se mantiene constante:

By, - 4 TS _ d PMgL/PMgK |
dt d ¢
K ¥
X X

7C>' Ahorrador de X
=0 Neutral
£ 0 Ahorrador de L

T vrogreso técnico a la 3olow mantiene la relacién
L/X constante:
A7TS | d PMgL/PMeK |

dt‘i T at |

L T

{ .

;X ,X

Si Bg =

>0 Ahorrador de K
=0 Neutrsal
{0 Ahorrador de L
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Progreso técnico neutral a la Hicks, a la Harrod y a la
Solow se pueden mostrar grificamente de la forma sicuien-~
te: _

0 [3 TKiL
Progreso técnico neutral
Hicks

> K /L
Trogreso técnico neutral
Harrod
2 3
X
K (..’/
Pt
R
RS
\ o '
- > L
o Progreso *écnico neutra. /K

Solow
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Bay varias formas de medir el estadn de la tecnologfa. Una
de ellas es asumiendo retornos a escala constantes y exis-
tencia de competencia:

3i se tiene X = f£(K,L,A) donde K y L son los factores
¥y A es un parémetro que mide el estado de la tecnologia
s& tiehe - gud dax!
P
3 dX = fK dK + fL dL + fA dA
‘donde £, =0, 2= M3l , £,- 5

élhltiplicando los términos relevantes por K/K y 1L/L se
' obtiene

E 3K ¥ 3L L R
e £ dA
Eluv1diendo todo por X: A
dX . K3X K+ L)X 4L . _dx'

X XJK K X oL L X
X Y \E/—J \'v; \/EY'- Vr.ﬂ v;(; pio
1 K { moi
simvlificando 16 notacisn 5§ obtiene*t L A 4CAPQYC$‘Y\‘U'3‘
é e :
’ fecnologia
- Lo — X"= EXK K"+ By 10 4+ A" pmauchvidad

 poscentual

> A"= X" = Eg g K" - Ep [ L7

i=l el caso de retornos a escala las elasticidades de

¥L suman 1 ¥y v
{ S}
EX . KaX _ rK E _ WL
L DY X XL %
i-r lo que el cambio tecnolégico

Sg= rK/X

A= X" - 8y KM sy, "
S1= wL/X

m&s orobable es que no se conozcan las elasticidades

v EX 1, pPor lo que se puede obtener un estimado del
io tecnolégico conociendo s, ¥y s,. Por suvnuesto,
se conocieran las elasticidades n% se Hecesitar{s ha-
el supuesto de retornos a escala constantes o comoe-
ia,
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Otra forma de estudiar el e¢ambio teecnolémico fue presen-
tado por D. Joreencon v 4. Griliches (”g;e Explanstion
of Productivity Chenges", Rev1ew of Eeoj - Studies
Julio 1967, op 149-8%), ’

Se varte del equilibrio comvetitivo que impllca

PX = rK + wL (Aqui r y w estén en soles
en vez de magnitudes fisicas). De aqui resulte

P" + X" = (rK + wl)" = rK/rK+wl (rK)"
+ wl/rK+wl (wL)"

v de aoui:

P"+X"= vK/PX (r"+K") + WL/PX (w"+1L")e SK‘”*SK7"+SLV"+SLLH
— g Vo
° K S,
X"_S K"-S I!"= __Pn + s’ru + 8. W"
K L K L
—

es decir: A= -P“+sKr” + st"

1o cue implica cue 3i no se tiene inforwpeddn sobre centidadd
se nuede usar la informasién de 1os Ry pare mwedir el
cambio en ls nroductividad, Es decir, 1¥: & e~ el precio
del ~roducto no atribuible a una caida en w y r debe ser
debido a otro factor: cambio de productlvidad o cambio tec—

nolégico.
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2. Costos e ingresos: total, marginal y medio

En el corto plazo la empress tiene costos fijos y
costos variables. Los costos variables son aquellos
que cambian al variar el nivel de voroduccién (vor eiem-
nlo contrataciédn de trabajadores, a mayor producciébn
mayor nfmero de trabajadores, en general). Los costos
fijos no cagbian cuando varfia la producecidn en el corto
vlazo (depreciacibdn, por ejemplo). En el lareo vlazo
todos los costos son variables,

El cocsto medio es el costo total dividido entre la can-
tidad, el costo marginal es el cambio en el costo total
debido a un cambio en la cantidad, es decir,

CMe= CT/X, CVMe= CV/X, CMg= dCT/dX y CT=CF + CV

De aqui se obtiene:

((ORT0 PLAZO)

AN

cT
CF
cv

CMe
CVMe
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El costo total es vréActicamente la recta isocosto:

Ct = rK + wl

Si K es el factor fijo en el corto plazo y L es el fac-
tor variesble entonces

CT = rg (=CF) + wL (=CV)

En cuanto al ingreso total, este seré en forma de linea
recta si el precio del producto esté dado, esto es, si la
empresa no puede afectar el precio (se verf més adelante

a qué tivo de modelo de mercado se refiere esto). F1 Ingre-
so marginal es el cambio en el Ingreso total debido & un
cambio en la cantidad y seré& una costante. E1 Ingreso Me-
dic es el Ingreso Total dividido por la cantidad y seré
también una constante. Esto se ve en el grafico siguien-
te:

T |
T
O >
| X
N |
»
IMg= iMe=F

o 7 X

8i el Ingreso total ez uns curva, entonces el vrecio no
es fijo cuando varis 1la nroducciéns es decir ls emvpresa
puede afectar el precioc. 3i el ingreso total es una nari-
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bola como se muestra en el gréfico siguiente entonces
la curva de demanda seréd una linea recta, La ecuacién
de una curva de ingreso total puede ser

| PX =IT = aX - bX°

Si se divide esto entre X, se obtiene el ingreso medilo
o la curva de demanda =linea recte en este caso):

N P = IMe= a ~ HX
‘El Ingreso marginal seri por lo tanto
Iﬁgs a - 2bX

Es decir, la "curva" de IMg cortar& la "curva" de IMe
en la mitad.

M
e

6 \6%lMg G- LbX X
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2. La maximizacién

Si se desea maximizar el beneficio de la empresa
(dado por la diferencia entre el ingreso toteal y el
costo total, es deecir B = IT -CT) la condicién es la
siguiente:

CMg = IMg

Esto dice tan sélo aue convendréd aumentar la vroduccién
si el Costo marginal es menor al Ingreso marginal esto
es, si sumentando la nroduccién en una unidad lo que

se le suma al costo es menos gue lo que se le suma al
1ngreso. Para que la condicién sea vilida, empero, es
necesario también que ‘

dCMg . dIMg
dx ax

Esto implica que si se da maximizacidn IMg=CMg pero
si IMg=CMg no necesariamente se maximiza. Esto se veri
més adelante.

La maximizacibén se ve gréficamente de la siguiente
forma mediante el uso de curvas de IT, CT, CMe, CMg,
IMg y IMe, en el caso en que el preelo esté dado para
la emvpresa:

T oA

~
[}
i

N

~ae A
\,;«18 - B@ﬂé’i«(‘o

I T RN
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Si el precio no esté dado sino que varia con la cecanti-
dad producida la maximizacién se ve gr&ficamente de la
forma siguiente:

(Caso en que la demanda es una linea recta)

cr

ct A
v

\r

- wal - - -

- ol W - - -

i w00 s o o A A O ar e G D W - o v gy - -

'
\
¥
! .
0 1 ] ] ¥
N ) H X
B % s :
[ 4
N !. {
: ah :
' N 1
; Vo 3
] Lol X
: b ]
0 —H Dereh >
't ¢ i
Mgt | ALY X
?
cme |\ T | [Me
§
1 Vol .
Vg . !
I I ! !
1 :a '
b -
' )
i ': !
i
B » :
X !
'
g
o R - ¢

De aqui se puede ver porqué la maximizacién implica que
CMg=IMg pero el sentido de causalidad no es a la inver-
sa necesariamente, Si el Clg es decreciente,siempre no
habré equilidbrio de producciédn (asumiendo ei precio como
dado 2 la empresa), ya que expandiendo alin mds la produ-
ccibén se aumentaré el ingreso total y el beneficio total:



- 62 -

CMg
M9 aqui CMg=1Mg pevo no se maximiza
4 Ma=P=1Me
Pévdidas €t | IMg=¥=
Se produce !
: z
i
'
0 x, “x

En este caso, el beneficio aumenta c¢uanto mds se aumen-
te la2 produceidn. No se da realmente un equilibdrio,

Desarrollos recientes har dado lugar a que se altere

un tanto la teorfia de la meximizacién del beneficio:

nor ejemplo, la expansién de empresas niblicas, el aumen-
to en la regulaciédn »nldblics de las empresas, la creacién
de empresas "sin fines de lucro” o la misma existencia

de "egustos"” dentro de las emvresas convencionales. Una
forma de incornorar estos desarrollos es definiendo una
funcién de utilidad (U) de la empresa que depende de
variables fuera de la del beneficio:

USU(BeneficiOS ’ X,‘ XQQ P Y Z 9 )
dende x,, X5 son las otras variables al igual gue Z.

Por sunuestn en el caso de ls2 maximizseién de benefi-
cios Yinicamente:

U= B

Con syuda de uns funcibén asi se pnuede explicar.:la maximi-
zacién si la empresa vnrefiere contratar cierto tipo de
gente, o0 si las universidades prefieren tener estudiantes
de buena calidad, etc.

para més detalles nuede verse: Becker, G. "The FEconomics
of Discrimination" (Chicago: UofC Press, 19747 o

Alchian, A. v Kessel R., "Competition, Monovnoly and the
Pursuit of Pecuniary Gain", en Asnects of Labor Economics
(Princeton: Princeton Univ. Presg, 1962). ‘ ‘

4, La curva de oferta de la empresa ¥y de la industria
en el largo y corto nlazos,

la ofertsz para una emnresa se da si la empresa no
nuede afectar el precio. Se veré mis adelante a qué mo-
Aelo(s) de mercado corresponde esto., En el corto n»nlazo
la curva de oferta de un empresa entre muchas es jgual
a su curva de costo marginsl:



Pr e w ® - n---—-

; :
' '
4 Y ,_> 2 ’
0 % XaXempresa O Xy X empreda
"Ba el largo plaze la curva de Costo Medio a largo pnla-

20 ¥ la curva de Costo Marginal a largo plazo se forman
" a vartir de las distintas curvas de Costo Medio y Costo

Bareinal a corto nlazo:

CMolP

Ohg (P,

i

v v
foonomias de Escala beaeconomiasdetscala

Como puede verse, la curva de Costo Marginal a Largo
Plazo (es decir, la curva de oferta de la empresa a
‘largo plazo) es més eléstica que las curvas de Costo
Bareinal a corto plazo (es decir, la curva deoferta
s corto plazo). Esto puede ser visto més fhcilmente en
1a forms siguiente:

P e aun o

L

) Xemprena
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Sy A £cuniade olertm muy cordo plazo
. Y P
~
P, ><---~,\._ Rcunr de okrin Lawo pao
N
c - ——
N
AN
\\ N .
e W20
~
\\1" bemanda
>
0 Xo X, xde mdusma o de emprena
El vprecio es inicialmente PO’ se produce X.. La demanda
#e desnlazs hacia la dere - cha vy esto =~ da lurar a

un pre~ic F, en el muv corto plazo, ya que ls empresas
trabaja con wns cap~cidad de planta dada en el corto
vlazo, cn el larpo » mediano nlazo, empero, la empresa
nuede resnonder a estz aumento en la demandarsi este
sumentc se muestrs nermanente: por lo tanto la cantidad
rroducida por las emnresacs se hace X,, bajando el pre-
~in a P, (ron respecto = P,). Por " supuesto, en este
giemno Hpudo haberse dzdo otro desplazamiento de la deman-
a.

Fer le tanto Ev OMeE™ < Ty CMeTD

Tara 12 industris enomn un todo (comnuesta de una serie
de emnresas) l= oferta de mercado o de la industria no
es necesariamente igual 2 la suma de las ofertas indivi-
Analec (e= decir, la suma de los CMg de cada empresa).
Tz razén es oue, por eiemnlo, al aumentar el precio to-
das las empresas pueden resvonder & este aumento en el
nrecio aumentando su rrodnccién lo que origina que la de-
mands por los factores ses mavor. Oi la oferta de todos
estos factores es eléstice el precio de estos factores
no ~e slterars pern como reels general es diffcil que

se nresente este caso. 3Jiendo el c¢aso que los precios de
Toz factores vari{e, la curva de oferts de la industria
ne serf isual a la suma de las ofertas individuales.

ii existen "economiass externas" (esto se verdmés adelan-
te,; la curva de la oferta de la industria serd més
eidstier que la curva nue suma las ofertas individuales.
21 rce den "deseconomiss evternas" la oferta de la indus-
+rir 3er$d mhg inelhgtics ocue la curva cue suma las ofer-
+aa individuales. Podri{a darae el c¢aso oue la oferta de
mercado o de la industrisa sea de pendiente negativa ¥y

1e aume de las ofertas individuales dé una curva con
nendiente nocitive, Esto mostraria sencillamente el ca-
2n hipatético en cue lr exnansiédn de la industria lleve
s uns dieminucidén en los costos de cada emnresa.

Za+sc nasos se muestran grificamente a continuacidn:
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Z(My  ZCMo' de la
¥ r > okrh mdushia
P’T : ECONOMIAS
1 ! EXTERNAS
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} ] 4 > .
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i
° Xo %2 m&ushﬁa

La curva de costo total a %argo plazo se formsa tam-

bién a partir de las curvas de costo total a corto
vlazo:
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La razén por la cual una curva de costo a corto pla-
z0 no puede estar debajo de una a largo plagzo es gque
enn el largc plazo siempre se produciré con el menor
costo posible. La curva de costo msdio a Zergo pla~

z0 no pasa, empero, por el punto minime de las curvas
de costo medio a corto plazo. Esto estd# relacionado al
problema que tuvo el dibujante de Viner cuando este

le pidié graficar la "envolvente" (es decir ia curva
de costo medio a targo plazo) a las curvas de gcosto
medio a corto plazo. E1 dibujante no pudo hacerlo
(véase: Viner, J., "Cost Curves and Supply Curves”, en
Zeitschrift fiur NationslSkonomie, Septiembre 1931, pp
4-56, algunos llaman a este caso "El teorema de la
envolvente Viner-Jong" ~-Wong era el dibujante-).

-3
0% X3 X evpena

Y fwwn e -
-t

Entre el Ingreso Marginal y la elasticidad de demanda
y entre el Losto Marginal y &a elasticidad de costo me-
dio se dan las siguientes relaciones:

IT= PX,-por lo que

Sl . mg - P T

:P(1 +1/E.

(Nétese que la elasticidad tiene signo negativo)

CT= X:CMe, por lo que

dcT ax . dCMe
ax = Cl*ig = CMe de + X-—-———-—dx
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de aqui:

CMg = CMe (1 + 1/ Ey, ay,)

Si Ex P = o©  entonces IMg= P, igualmente si ExeCMe‘cp
entonces CMg= CMe (en el largo plazo).

En el corto plazo a su vez se dan las siguientes rela-
ciones entre producecién y costos:

CMgCP = dCT/dX

Supbéngese que se tienen 2 factores, K y I, manteniéndo-
se fijo el canital:

CMgCP = dCT/dL dL/dX = dCT/dX

como dCT = dL-w (ya que L es el finico factor variable)
CMgCP = w/ PMgL (ya que dL/dX = 1/ dX/dL)

Igualmente si

CVMe = CV/X ¥y CVe w L (y2 que L es el tinico factor
variable en este caso)

v se expresa X = IX/L, se obtiéne

CVMe= Iwn/ ILX/L = w/ ¥/L = w/ PMeL (ya que X/L=PMel).

En el caso especielen que w= 1 se obtiene

CMgCP = 1/PMgL y  CVMe= 1/ PMel

es decir, se da una perfecta simetria entre nroduccién
y costos. Esto implica que el vunto minimo de la curva
de costo variable medio corresvonderi al punto méximo
de la curva de vroducto medio del factor variable. Esto
se ve a8 continuacidn: ’



PMel

.. - ew -

'
é N
) : 7L, Ko
CVMe A Z % Pt
CMg P ojs - diskinta escald
: ' CVMe
I 1 4
T
P
i s
o ' S >
Eiapali

La etapa de produccidédn II seri la Gnica etapa de pro-
duccidn si h=1,

Una curva de costo medio a largo plazo en forma de li-
nes recta y horizontal a la abscisa implicaréd vor lo
tanto que la funciédn de produceidn es de grado 1 o de
retornos constantes a escala. La curva de costo total
serd vor lo tanto en forma de linea recta gue varte
del origen. Eso se puede ver también mediante las iso-~
cuantas y la recta isocosto: _

1 | Senda de expansidn
\

30
7.}

i0
S
0 ' 1«
8i las isccuantas 10, 20, 30 estén esvaciadas oronor-
cionalmente entonces la funcidn de vroduccidn seré de
retornos constantes a escala., La senda de expsnzidn

serd por lo tanto una linea recta que vparte del origen
(nétese que no necesariamente una senda de expansién
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en forma de linea recta imnlica que la funcién de pro-
ducciédn es de retornos constantes, esto puede wverse si
se sustituye 20 por 200 y 30 por 5000, por ejemplo, por
lo que se obtienen retornés esc.crecientes, o a la in-
versa si 30 se sustituye por 22, por ejemplo, por lo que
se obtienen retornos a escala decrecientes).

Ejemplo de dos empresas competitivas y su curva de ofer-
ta de. de mercado (cqnjunta):

Empresa 1: Empresa 2:
. ‘ o
0Ty= aXf-bXy+cXsX CT= aX; -bX, +cX,X

donde X, es la produccibén de la empresa 1, X2 es la pro-
duccién de la planta 2 y X=X, + X,.

Como las empresas son competitivas. P=IMg= CMg (en equi-
librio) por lo que

P - 2ax4+b;cxso P -2aX,+b=cX = O
>3
si X=Xy 57X = ig en equilibrio
P+d

»* —
X4 = X; ® 2(a + ¢)
v la oferta de la industria seré
ey 24D
a8 + ¢

Si ¢ O habrén deseconomias externas, si ¢ (O habrén
economias externas (8i ¢ es negativo las economias ex-
ternas son tan fuertec que la curva de oferta es de pen-
diente negastiva, es decir, las reducciones en costo de-
bido a la expansién de la industria son més fuertes que
los aumentos en costo debido a la expansidén de la empre-
8a). Obviamente si ¢ = O, no hay nife cto.

Se verd més sobre externalidades s continuscién.



5. Las externalidades

Lz curva de costo medio a larro nlazo permite identi-
ficar economf{ss de eccala y deseconomias de esecala, Las
economias de escala se subdividen a su vez en internas y
externas.

Las economias internas se dan por ls expansién de la mis-
me emoresa lo que permite reducir costos (nor ejemplo, la
mayor divisién del trabsjo). Las economias externas se dan
nor la exrancidn de toda la industria que da lugar a que
la empresa individual reduzca sus costos, lLasdeseconcnfas
intéernsas se dan s6lo dentro de la empresa (por ejemvlo,
falta de coordinscibédn dentro de la empresa) mientras que
las deseconomias externas se dan cuando la expansidm de
toda la industria lleva s un szumento eh los costos de la
empresa individuval, Las deseconomfas externas estén rela-
cionadas al costo soeial, esto es,cuando el ecosto social
diverge del costo privsdo.

El problema de las externalidades esté mé=s relscionade a
las deseconomias extermas,

Una de las perscnas gue estudid el prcoblema de las sxter-
nalidades fue R. Cozse {"The Problem of Social Cost",
Journal of Law and Economics, Octubre 280, pp. 1-44),
Inicialmente el prezenta un ejemplo pars explicar porqué
si los costos de transaceién sén minimos, no impdrtaiz
quién recibe los derechos de explotar un recursec {(es de-
cir, el resultade seré el mismo). Para ello presents el
caso de un ganadero y un azricultor (G y A). Ambos son
vecinos y entre elios existe un tarrenc que no es propie-
ded de ambos . El agricultor puede plantar en ese terre-
no (T) o el genaderoc puede dejar pastar su gsnado en T.
Por supuesto si el ganadero deja paster su ganado en T,
el sgricultor no podré plantsr nada. El problema puede
ser resuelto asignando derechos al agricultor ¢ 21 gana-
dero. La conclusidn serid 1z misma si los costos de transa-
ccidn son minimos, esto es, no necesariamente si el agri-
cultor recibe los derechos de usar T se plantard en T.
Supdngase gue I(A) es la ganancia del sgricultor de usar
T ¥ I%G) es la ganancia del ganadero de usar T, Si I(A)
es mayor a 1 (Gi esto eg si I(A) > I(G) entonces la
tierra serd usada por el agricultor afin si el agricultor
no recibe los derechos de utilizar la tierra. Esto seré
vidlido si los costos de transaccidn son bajos.

Por eijemnlo, =i I(A)= Y1000 v I{G)= Y600 y el ganadero
recibe los derechos de uso de la tierra T entonces el
ganadero esté dispuests a dejar que 4 use la tierra si
racibe Y600 del agricultor. A estar{s dispvuestc a dar
SY600 a G ya que usandc T obtendria Y1000 en ganancia.
Por lo tanto G v A nueden vonerse de acunerdo si el costo
de transaccién es de H4C0 o mencs., Si el agricultor re-
cive los derechos de usar T sntonces este lo usaré ya
que el gansdero no puede ofrecerie & 1000. Comc puede
verse, el uso de T seré independiente de guien recibe
los derechos, Lo que si variaré es le distribucidén del
ingreso: Si I(A)< I(G) =2ntonces G usaré la tierrs y A
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_recibird el vago, ror lo nue A serf més rico. Le ides bési-
“ea es que si los derechos nermanecen sin asicnarse avare-
leer& el ~roblema de las extermalidades. Fn el caso nresen-~
| t=de la asipnacién de derecho= 1leva a una posicidn més
Feficiente. en el gne ninpurs narte estéd en veor situscidn
@esvués de la asiensciédn de derechos.

I3 volucidén es un buen eiemvlo de externalidad. Como nadie

tiene derechos sobre el aire (v esto no imnlice aue el aire
me se2 bien econdmico) se da una contaminacién ambiental

'« u» nivel no éptimo. Lxiste pues un grado "épvtimo" de vo-

; ién. Esto por supuesto no imnlice ague en nun momento da-

la polucidn existente serd 6mtime.

 3r-éngase que son los automéviles los que dan lugar a la
Baclnc16n. La polucidn puede ser eliminada si se eliminan
%lge autormdéviles, vern es éste 12 solucién? Probeblemente

1o sea y2 que loc autombviles dan utilidad v por lo tan-
un heneficio. Lo mismo nuede verse con otro ejemrlo:
Anpase que es una fAbrica la cue contamina el ambiente.
sontaminacién serf4 nule si se cierra la fébrieca nero

o da lugar a que ¥s no se venda el nroductc en cuestién,
~ue se reduzca el emnlen, ete, El1 beneficio del aire lim-
lwic trae corsiego también un costo. El &ntimo estard dado
w210 el beneficio del aire limnio ses igual al costo de
crue se sacrifica para tener ese aire limpnio.

~roblema de las externslidsdes ouede wverse en el siguien-
e‘emmlo de la vesca. Existe un laso que no es onroniedad
nadie v cada vez hav méc vescadores en el. Comn existe
~fimero determinadoc de peces en un momento dado, a mavor
ro de vescadores menor seréd la cantidad de neces aue

dz uno loere Sescar. Estn nuede mostrarse con las curvas
Producto medio y Producto marcinal:

A ..

e ' cional ie agvega 3l

e lo que un pescador adi 3| le agr 3 3
{ lo que pesca cada uno

¢ gosrc
' ¢
:‘ Me, OPOY\’umddCi
, PMg
t : R
0 pe P! No.de pescadores

hhﬁ‘ﬁ?ase cue los pesc2dores tienen un cocto de onortuni-
Bee dado nor OC (por eifemnla, debidn a ane e~ verz de
Pe*cer rnodrisn ec+tapr hagisndm manatns 7 rocihir 1 emndivalons
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te OC). Si no se eccbre por el derechc de pescar habrén P!
pescadores en el lago. Esto no es Sptimo desde el opunto

de wvista social. P¥ es el 4ptimo ya que justo a ese nivel
PMg es iguel & costo de orcortunidaed OC. 3i un pescador més
entra a pescar, entonces el nescard menos que lo que DO-
dr{a estar produciendo en otro lugar (dado nor 0C), es de-
cir se perderé wis de_lo que se gana si hay méds pescadores
que el nivel éptimo P

Coro nuede verrce, cuando ne exiaste un precir adecusdo por
ur recurso. este recurso serd utilizado en forma nc Sptima,
As{, es perfectamente racional lz extensidn de ls scbera-
nfa maritima de los vaises. Lo que se estfé haciendr es sen-
cillamente nreservar el recurso. Las vedzs son 28lo nr refle
del anflisis anterior.

Otro ejemplo de externalidad es el de las corcestionec de
tréncito. Como laes mnistas ne nertensecsn a2 nadie {o si le

i

son no se cobra nor usarias) ~e& da nuevamente el nroblems
de 1»s externslidade~, En este caso, cade conductor le cres
una externalidad al otro, vi{a, vor ejemplo, un aumento

en el tiemmo necesaric narz lieear s su destino. Sumdnesse
aue existen dos rarreteras A v B, Ta carretere A ec directsa
nero relativamente estrecha, la carretersz B no nresenta
problemas de conges*idn were es mfs larea y nor leo tanto se
recuiere de mayor tiempo para transitarla. Sundngase aque
los costos del conductor son fundamentalmente de tiempo,

de esta forma puede nonerse "cocto Adel tiemno™ en 1= ~rde-
nadz del oréfico siguiente:

4]

INigg

:?‘«‘\gg

H
] :
{ §
H
i W
|
L 7 i { 5
6 o V! No. de automoviles

0C est# dadc en este caco por el tiermo renuerido nars
+ranciter en 1la carretera B (nue, como vz se diin, requie-
re de mAs tiempo que A). 5i no se cobra neaje, V' serd el
ntimero de zutomdviles que trancitarin nor A. Pero este
nfimero no ec ol 4ntimo vz aue un conducter termine ectorbant
al otrn. =l &ptims ezt dado nmor VT, gue e3 21 ~unto donde
el CMe (Ane er ecte enno es el gnctn cacinl) ae iousl s
0C. Asimiacmo, el peajie » ec =nvel ~ne maximi
cp= del que cobra mor o1 uca de = errreters (ane nuede ser

3
s

7o 1ae inove
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£l estado). Nuevamerte el recurso es conservado. Ejemnlos
similares npueden hacerse para otras actividades (la tala
de Arboles, por ejemnlo).

El ejemplo de economfas externas "ti{nico" es €1 de las abe-
jas y el jardin de flores cercano al panal. Tanto el duefo

de las flores como el duefio de las abejas se heneficia, pe-
ro la cantidad producida de amboc en este caso es subdntima.

Cémo vuede resolverse el nroblema de las externalidades?
Para muchos la solucidén serf{a poner-mun-impuesto al bien cuyo
precio no refleja adecuadamente su valor social (esto es,

un impuesto tal que igueale los costos privados con los so-
cialec). Asf, por ejemplo, si la produccidn de zanratos lleva
a una deseconomia que no se internaliza y el precio es § x
entonces un impuesto puede elevar el precioc a § X + alego.

De esta forma, el consumo de zavatos se reduce y nuede llegar
a ser 6ptimo (no se hablard de las dificultades de calcular
este impuesto adecuado). Para otros economistas, empero, el
impuesto no necesariamente resuelve el problema vporaque puede
no ser el correcto. Esto se verd a continuacibén mediante un
ejempln:

Supndngase que cerca a un aeronuerto existe una urbanizacidn
a cuyos residentes les molesta el ruide que cresan los avio-
nes. E1 valor de un aterrizaje pasra los pasajeros es ¥ 500,
el dafic a los residentes por el aterrizaje (sin la instala-
cién de equivo para reduccibédn de ruido) es de ¥ 450 (dicho
en otra forma, los residentes pararfasn ¥ 450 con el fin de
no tener el ruido) v el costo de instalar equivo de reduccién
de ruidos es de § 400 por cada aterrizaje. Si el zobiermo
pone un impuesto de ¥ 450 por cada aterrizaje ruidoso enton-
ces la zernlinea instalari el eaquino de reduccibdn de ruidos
(zastando ¥ 400 en el eaqnivo en vez de perder I 500). Sunén-
gase empero que los residentes pueden evitar el ruido si
protegen sus casas contra el ruido (instalando eguinc contrs
el ruido, vor ejiemplo) vy esto les cuesta ¥ 200 (o este es el
costo de mudarse a otro lugsr). Se dan varias alternativas
que se vresentan en la tabla sisuiente:

0 STO
! ' ‘Ide la serolfnea de los residentes

1. 51 se rrohibe el aterri-
zaje § 500 o4 0
2., Aterrizaje con instalacion
de equino de reduccibn de
ruido (para el avién) S 400 Y n
2. Se permite el aterrizaie
v los residentes se mudan
o instalsn eruirns de redu-
ceibdn de ruidn (en sus
casas) ' 4 N 200
L Se nermite el sterrizaje Y0 T A4%0
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3i 1ns costos de transaccidn son bajios o nuloe entonces

la aerolinea y 1ns residentes se nodrén noner de acuerdo

v 12 serolinea podrd nagar ¥ 200 =2 ln= residentec vara

que estos inctalen equino de reduccibdn de ruido. Esta es

la alternativa 3 que refleja el éptimo social. Sin embargo,
=i los costos de transaccidn son altos entonces ests no
serf 1z solucién. i ahorz se none un impuesto, y este
impuesto es iguel 21 dafio por el ruido (esto es, ¥ 450)

no neceszariamente ce habré logrado el éptimo socisl. El
impuesto puede no cer el correcto., En ecte caso no lo es,
El irpuesto correcto serfs ¥ 200 ya que con este impuesto
siguen habiendo aterrizajes (con un valor de ¥ S00) y los
residentes instalarian eauipo de reduccibédn de ruido en sus
casas (o se mudarfan a otro luger) con esos ¥ 200. De aqui
se puede concluir que puede haber un caso para la interven-
cién estatal si es oue los derechos estén mal fijados o

si los costos de transaccidn con tan altos que la defini-
cién por parte del gobierno de los derechos y obligacio-
nes es mis bajo. Del ejemplo anterior se ve también la idea
esencial de Coase: que si existen costos de transacciédn,
entonces la asignacibédn de derechos es importante para cues-
tiones de eficiencisa.

Desde el punto de vista téorico, pues, no necesariamente se
da que el impuesto resuelve el problema de las externali-
dades. Devende de cuél sem este impuesto., E1l célculo de este
impuesto adecuado puede resultar muy difi{cil en la vida

real,
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APENDTICE

1.
Si Costo total = wL + rK

vy si este es minimizado para una produccidén X=f (X,L)
entonces formando el lagrangiano se obtiene:

L =wh+ 7k + A(X ~ £(K,L))

de aqui
E_Es T - AfK = 0
oK
oL
= w - 3\f. =0
3T NTL
oL . x - £(X,1)= 0
E)) ’
vo= N\fy
acT _ aL r ax
d X dX dXx
w r
Cmgz +
PMgL PMoK
5
dL dK

CMg= A PMgL

+ ) PMeK -

si h=1 entonces por el teorema de Euler se tiene que

X = wLlL + K
dX: 1 rﬂ.-&w ...El_}‘_..
ax X ax

vor lo que



CMg = ) w oL +,\rd-g—-

ax ax
= A (1
1 _ PYg K _ PMgL |
Clig T W

vor 1o que se da una relacidn ertre el costo marginal y
las productividades marginales de cada factor, ademés
de sus precios,

2. Lerntro de 1r teorfs de los coécstos, puede distinguirse
un ‘nunto muerte” ¥ un "runto de ménima explotacidbdn'.,
Estos ountos estén dados por el minimo de la eurva de
ensto medio ¥ el minimo de la curva de costo variable
medio, respectivamente. La idea es que la empresa pue-
de operar z%n si tiene vnérdidas (en el corto plazo)
ye que de estz forma cubre narte de los costos (esto es,
g se encuentrz entre el "runto muerto” v el "nurto de
mi{nima exnlotascidn™,

' M
CMe
i S, U CVMe
s¢
minien-
23n
oérdidas

l

: *’uf“c de -
s explofacen

>
) x

Ts esta forme, dade ane <e tienen co<tos fijos, las

rérdids~ g2 minimizan.



N

Si

aCTi # 0

d X4

(dondefC'I‘i es el costo total de la empresa i y xj es
la canti ~ ded producida vor la emnresa J) o
entonces se dird que la empresa j le impone externali-

dades a la emoresa i.

El costo total de undé emnresa i estard en funcidn de
su cantided proeducida x,y de lo oroducido vor toda la
industria, X:

de aqui:
omg (xg, X) = 75 . 201y , 90Ty 4X
4 x; d x4 X dxy
ya que:
dor, =2 ax, + 29T ax
9% oX
(manteniéndose constante 35)
1
v I
acTy pCT;  YOMy 4X

— gy

+ —
dxi <3xi 3 X dxi

CMQ = }C'L‘i , 80‘1‘1
Qxi + 3 X
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4., Divisidbn de la vroduccidn en dos vlantas

Habiéndose fijado de 2ntemazne laz vroducecidn de eomnili-

brio v teniéndose do= nlantas, el nroblema es el de di-
vidir correctamente la nroduccidn entre ecstas dos nlan-
tas. 3i locs enstos marginales de estas dos nlantaas gon

crecientes se tiene gue el costo tota) serd minimizado

si los costos marcinales son igualsdos:

CMad
CMg4 CMs ACM9d
Costo total \
A1

{1
i
i
:

5 - 4’_ Uth - l . p

01 Mg 72- Ol

Tn este grdfico =e mide la nroduneccidn de la svlanta -2
de derecha a izauierda y la nroduceiédn de la planta 1
de izouierds a derecha. El 4reas debajo de las curvas
de costo mar~inzl es el costo total (dejando de lade
1o eoctos fijos).

21 unza nlanta tiene coctos mareinales decrecientes v

l2 otrs tiene coctoc merminales crecientes, no necesa-~
riamente ecto imvliceré cue se onroducirf todo el x en
1a nlanta con los costos marcinales decrecientes. En

oY rpéfico airuiente ée munectrs el &aso en~aue no con-
vendré producir todo en la planta con los coctos mar-
zinales decrecientes:

CMg4 A CMgd
il
4
04 X, X %

Xz
To rezdn es oue nuevarmente el fres debzic de lsc cur-
vas Ae eostos marcinal cerf el menor nosihle, =% ge
rmaduce ¥, en 1z nlanta 1 ¥ v, en 7= nlanta 2.
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I1TI. Los mercados de bienes
1. Oferta v Demanda

En la primera narte se derivd la curva de demznda v
en la serundz parte se derivd la curvs de oferta. Es
necesario ahora combinar estas dos curvas:

Precio? ' Ta curva de demanda de merca-
Exceso de Okvfa do es simnlemente la suma ho-

a _________ rizontal de las distintas cur-~
vas de demanda individusles
_____ (esto es, ze suma lo oue cada
individuo desez demahdesr 2
cade nivel de »recio). Ta
curva de oferts, como se vio,
EXxcesd dk demandx D no necesariamente ec igual 2

. lz csuma de las curvas de ofer-
0 XX vawnddo ta (o CMg) individunles.

Usualmente las curvas de oferta v demanda tienen la for-
ma del gréfico enterior. E<to lleva & lo referente a la
estabilidad. Ze ertiende vor estabilidad en este caseo 1-
tendencis ove exicte »ara llerar al equilibrio, es deecir,
el nunto E. %n este nunto E tantn lns demsndantes romo
los ofertantes estén satisfechos., A un nrecio mesyor al
de eouilibrin (vor eiemnln, Pq) ce da un exceso de ofer-

ta) hav una tendenciz a ~ue Aiaminuva 1 nrecio. 33
el »recio es menor 21l de ecnilibrio (P?, por eiemnlo).
hay una tendencis a aqve =1 nrecio ) aumente debido

2 aue se da un evceso de demanda.

Existen dos definiciones de estabilidad: la estabilidad
septin Walras y la est:=hilidad sectn Marshall. Iz ~rimere
toma el precio como el munto de nortida, la secunds tomm
e~ cambio la cantidad como vunto de vartida. Ecto <e —wmes
de ver en el grifico sismiente:

Tn eete caso, si el precioc es
. oferta ez mavor a2 le

dgmanﬁa por lo aue hsbrf o

tendencia a que d19m1nuya.

Bl ecruilibrio I nuede ser

aleanzado, nor 1o aue o' =is

ma ec estable seclin =lras,

Par otro lado, =2 un ~ivel de
cantidad X,, 1la demand= es i
vor aue lz oferts. Por M
tanto hay una tendencia a el
la cantidad aumente, nor 1o -
s oue el punto de equilibrie ]
X Cann. TNO es alcenzado, El cictews ™
! &'dgd es inestable cectin 2rshall.

Las otras posibilidades son las siguientes:

[ o2
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P # g
0 0
o D
0 & o >
Estable segiin Walras Inestable sechn Walras
Inesteble segfin Marshall Estable segfin Marshzll

o 7R
Inestable seegtin Walras
Estsble segin Mershall

En general, si las curvass de demanda y oferta son
lineales:

"h
]
o

+ hP (¥d= cantidad demandada)

¥° = ¢ + d»  (¥°= cantidad ofertada)

Si
b < d el sistema serd estable sesfin
Marshall
4 1
"; <T el sistema seri estable sectin
Welras

Es importante tener presente aue tante la eurvs de
oferta como la curva de demanda mantiene ciertas variables
constantes, es decir. 10 cue <e relaciona econ la con-
Aieihn "ceteris varibu="., Ta eurvs de demends nor ejem-
plo mantiene constante 21 inereso, 1lne gustos v el
vrecin de loc demés bienec. Ia oferta mantiene conetan-
te la oferta de los factores, los imnuestos o subsi=
dios v lz tecnoloefa. Este imnliea aue cada curva de
nferta o demanda esti graficads nara u~ determinado
nivel de estas otras varisbles, nivel aune se mantiene
constarte a lo larco de enz cnrvz de oferts o demand=a,
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Se tiene asf{ nue
¥ = f (:x, PTIDB, In#reso, Gustos, ete.)
¥° = ¢ (F., Oferta de factores, Tecnolo-

S

efa, impuestos, etc.)

0o, alternctivamente:

Xd = f (Py) "ceteris paribdbus”

o . .
X = f (PX) "ceteris vparibus"

a . .
donde X es la cantidad demandada del bhien x, P., @7 =u
nrecio ¥ PTLDB ec el nreecic de "todos los demfs bienes".

s

7sto imnlica que desvlagzamientos (2 diferencia de movi=
mientoc) de la curve de ofarta pueden deberse 2 cambios
en costos (oferta de factores) o cambis en tecnolosfa o
camhios en irpuestos y subsidios. Desplazamientos de 1la
curva de demanda nueden deberse a cambios en gustos,
cambio en el precio de lons "todos los démés bienes" o
cambios en el ingresn. FTeto sze volverfé anasrente =n los
casos y ejemplos que se precentarin mfs adelante.

Habiéndose combinado la curva de demand=z con la curva de
oferta vruede distinpuirse inmediatamente la "renta de los -
nroductores" y el "excedente del consumidor":

Excedente
del
consumidor

Renta
del
nroductor
D N
7.
° x* cantidad

El "excedente del con<umidor” ya2 fue exnlicado znterior-



- P2 -

mente, Ls rente del nroductor es andloro al excedente del
consumidor para el caso del nrodustor,

54 se denota 1s elasticidad de 12 demanda como EiPx v la

elasticidad de oferta como E° se tiene que

un desnlazamiento de le2 demanda en 1 % llevard a un cambio
en el nrecio en

Esto puede mostrarse de la forma siguiente:

duroniendo curvas de demsands con elasticidad constante

se tiene que 4
E
x3 o ap XPX
B?
en eanilibrio Xi = XZ v el nrecio de equilibrio:Pe
20 g4
“xPx xPx
bPe = aPe
o} .4
orxPx = Expx %
‘e b
. -0 o}
I = - \ Txpx = Bxpx
o —
\ o/
64 en cambios porcentuales,
[ e [ ]
P, 1 , a b )

34 el desvlazamiento es sblo de 1ls demanda, entonces

= 0O = se obtiene e! resultado anterior.

w[as

Te utilided de lo snterior se verd s continuaciédn median-
te un é6iemnlo sencillo:
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Supédnzase que se rone un impuesto al ingreso, de tal forma
que el ingreso disponible del pfiblico disminuye en 2%. Su-
péngase también cue la elasticidad de inesreso por autombévi-
les es 2, la elasticidad de la demsnda es = 2 y la elastici-
dad-"dé~oférta es 2.

En base a la elasticidad inereso nodr{a vpensarse que el
efecto sobre las ventas de auvtoméviles seré de 4%, es de-
cir, dado el impuesto se habrén de vender 4 % menos auto-
méviles. Esto seria correcto sblo si la curva-dé oferts
fuers una recta perfectamente horizontal. Esto, empero, no
se cumple en el caso anterior ya que la elasticidad de
oferta es 2. Por lo tanto, las ventac de autombéviles no dis-
minuirdn en 4% sino en un vorcentaje menor. Esto se ve
ecréficamente a continuacién:

Precio /]

N

H

|

Lo
Is) P 7 ,
ch Canhdad de avtos

T1 camhio en el nrecin de eouilibrio debido a2 un desvla-~
zamiento de 1% en la demanda seri de

1 1

+ 2 + 2 4

Je sabe entonces que el precio ha disminuido en 1 %, va
cue la cantidad ha disminuido en 4 % a cada nivel de nre-~
cio (esto es lo que implica un "desnlazamiento"” de 4%).
Dado aue la elasticidad precio es de-2, esto ha llevado =
un aumento en el nfimerc de autos vendidos en un 2%. TPor

lo tanto, el - percentaje de disminucién de ventas de autes
no es de 4% sino de (4% - 2%)= 2%,

Fl resultado puéde ser dividido por lo tanto en dos var-
tes: 1) la disminucidn en el ingreso lleva s una diesmi-
nucién de 4% en lac ventas v 2) la disminucién de laz deman-
da lleva a que el precio 8e equilibrio baie en 1% lc aque
1leva a8 ocue las ventas aumenten 2%. Combinando 1) ¥ 2) se
concluye que el efecto neto es (4% - 2%) lo acue da 2% de
disminucibén en las ventss,
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Por supuesto, si por otros motivos la curva de oferta se
desnlaza a la izquierda en 4% (debido a un aumento en los
costos de produccidén por ejemnlo) entonces

.2-: 4% ¥ el precio de equilibrio no se altera, nor 1lo que
las ventas disminuirén efectivamente en 4%.

A continuacidén se considera el problema de la "telarafia",
as{ llamado norque la unién de los puntos en los que uno

se encuentra de periodo a veriodo forma un dibujo muy si-
milar al de una telarafia. La idea bésica es gue los nroductna
res ajustan su nroduceidn de nn neriodn dado *omando cormo
dato el precio del nroduc+o en el neriodo anterior. Esto re

ve en el gr&fico siguiente: fo.
\
0 pA
A
p
Paish -
i
{
\ : v/ .
o v oo wo—— !
7 : p o Ci
i 0
Ratg - —-===-=f N
I —
t ! | H '
i ' i H
o b |
2 2 :
0 i 4 —y
a) Xma§ X936 Can édad ° Q
X978 Trigo '

Sunénease aue el hien en cuestidn es el trieo. Los aeri-
rultores nlanearin la cantidad vor producir en el afo 197¢
serfin el precio de 1975, Esto lleva a una nroducciédn X40mg,
que sblo ~ndré venderce 2 un orecic Pygnc. Lo produ- B
ccidr en 1977 =se hace en base a '

F1°76’ v esta cantidasd X.!Q,.,,7 d2 lugar a un nrecio P1°7n. 51

se continla haciendo esto de afio a afio s¢ obtiene 1= "tel=a-
rafia”. E1 error de este anflisis es gue asume ignorancisa
vor narte de los aesricultores (o de los asentes econdmi-
cos en general), es decir, que los agricultores no avrenden
de sus errores. Dado que el precio fluctla bastante de ano
en afo los agricultores tienen un incentivo en invertir en
informaciédn y, tal como se vio, la informacién es un bien
econbdmico como cualouier otro.

El sréfico a) muestra el caso en que la'"telarafa" es con-
vergente, b) muestra el caso de la "telarana" "divergente"
v ¢) el caso de la "telarafia" constante. El resultado de-
nende de la pendiente de la demonde y de la ofertsa.
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Hay infinidad de casos gue nueden resolverse utilizando
los conceptos de oferta y demanda. Un ejemplo es el de

la venta de pescado fino y ordinario durante la segunda
auincena de csda mes (lo que coincide con el término de
la veda de carne). El precio de los pescados finos tien~
de a disminuir en la segunda quincena pero el precio de
‘los pescados ordinarios, en cambio, se mantiene préctica-
mente constante. 1o que sucede es que aparentemente el
pescado fino es un buen sustituto de la carne, y el térmi-
no de la veda da lugar a que la demanda por este tipno de
pescado se desplaze & la izquierda. Por otro lado, 1l=a
demanda por pescado ordinario no muestra variaciédn consi-
derable. Si el pescado es fresco, puede esperarse que la
oferta es bastante ineléstica (o perfectamente inelésti-

ca).

2. F1 interesmbio v comercio entre individuos

Le demanda y la oferta muestra cbmo los arentes econdmi-
ros (productores Yy consumidores) comercian entre si. Esto
mismo puede ser visto mediante la "caia de Edgeworth"., Si se

saumen dos nersonas o partes, A v

2, ecada una de ellas ten-

Ard sus preferencias en cuanto 2 un bien X ¥ un bien y (que

puede ser el dinero o "todos lo= demés
origen de la persona A se coloca en la
ouierds v el orisen de 12 nersona B se
na sunerior derecha entonces obtenemos

g/. p» 5/69 N

o o
S TLD
TLoB | )
| of

Ug

bienec”). Si el
esquina inferior iz-
coloca en la esgui-
la "cada":

X >X
03 Percsona A OB Persona B
X Og
y S
. Posicic | v
o] 133175
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8
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La unibén de los puntos de tangencia de las curvas de indi-
ferencia forman la "curva de contrato". Si la posicidn ini-
cial es 2 entonces este punto es 1nef101ente ya que puede
haber mejora de una de las nartes sin gue haya emneoramiento
de la otra parte. El comercio da lugar a que se slcance b §
¢ o0 cualquier punto sobre la curva de contrato entre b v ¢.
Si el nuevo punto es ¢, entonces A ha mejorado su vposicidn
¥ B no se ha visto verjudicado; c es mor lo tanto un punto
més eficiente, dado que se narflé de z.

Sunédngase que A es el consumidor y B es un agricultor de
papa. Supbdngase también que la situacién inicial es a, nue

se encuentra sobre la ordenada. El consumidor desea intercam-
bisr "todos los demés bienes" § dinero nor cierta cantidad de
vapa. Si se introducen los precios, entonces la unién de 1a
recta de presuvuesto con las curvas de indiferencia del consu-~-
midor A lleva a la "curva de oferta” del consumidor. ILa unién
de los puntos de tangencia de la recta de vresunuesto ccn

las curvas de indiferencia del aesricultor lleva a la "curva
de oferts" del asricultnr. Esto a su vez da lugar a la curva
de oferta y demanda en el gréfico inferior. El punto de corte
de las curvas de oferta en 12 caja ¢Aincide con el runto de
intersececidn de la oferta y demands. E1 vunto de corte de

las curvas de ofertz en la caja debe estar snbre 1z curva de
contrato, lo acue implica una q1fuac16n eficiente.

a - Punto inicial 909ﬁculi‘or
mgab zxmvad%ékda
agriculfor
TLDB o
CURVA
de
CONTRATO
wa 7 ’
%onﬂm | 2edu
coﬂawmdor % P&$@1usha
R i
1
]
cgns ; ‘%#
A ! Ton de papa
Precie !
de i
pepa i
fon \ oferta
o i
a
Proie .
i
E Demanda
|
[
;

0 Ton de Papa
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Ho debe confundirse una curva de indiferencia con la curva
de oferta. En el erédfico anterior no se han inclufdo las
curvas de indiferencia, pero estin impnlicitas en la curva

de oferta. Las curvas de oferta cambian al alterarse el punto
iniciel.

El problema de los subsidios en esvecie v los subsidios en
dinero visto en la parte I, nuede verse también mediante

la caja de Edgeworth. Continuando con el caso anterior, un
cubsidio en esnecie immlicariz rotar la rectes de presvmuesto
a la derecha. Esto da lugar a un nrunto ecomo a nue se encuen-
tra sobre la curvaz de oferta del agricultor, Este punto no
es eficiente, ya aue no se encuentras sobre la curva de con-
trato. Si en cambio se le da dinero al consumidor, enton-
ces a puede ser su nuevo nurto inirial, Se forman nuevas
curvas de oferta, cuyo nunto de corte da lugar a un nuevo
8ntimo. Mediante el dinere, se ha =zlecanzado un »nunto mée
eficiente,

,f-ﬂnﬂuieral 03
Ppero eund de elertn a
DB ¥ agecutter eV iy
contrado
Nuevo punto inicial
o
e
cuni
consumidor
0a Tonde Papa

Le caja de Edgeworth se utilizs también pnara snélisic de
eonilibrio general. En el ¢2so de le producciébn, la cai=2 de
Edgeworth nermite derivar 12 curva de transformacidn » 1=
curva de nocsibilidades de »nroduceidn. En este caso e tiene
cantidad de factores en los ejes:

KM »
{urva de Bleny

Contrate

*a \i?_

dragonal

r \:QMN..«. —
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De aqui puede derivarse fAcilmente la curva de posibilida-
des de produeccidn, que muestra las distintas combinaciones
de x y de y que pueden ser producidas,

&« Curva de transformacion

I
S S,

|

!

!

R T sl ol hablil she e
! 1 | |
[ | i
| | ;
JE S I . S
Yo ] I '
I ! ! o

A X2 X3 Xy £4

Esta curva puede ser cdncave o lineal vara el caso de re-
tornos 8 escala constantes (la curva serd lineal =i 1la
curva de contrato es iguzl a ls diagondl).

La caja de Edgeworth es itil para analizar el comercio en-
tre naises vy nars la teorfas del equilibrio general.

-

%. La competenciz perfecta y el mononolio
\

Parte del modelo de comvetencia perfecta ya fue visto
préicticamente con anterioridad. Ahora debe formalizarse el
modelo. FEste modelo muestra finicamente oue se daré el
Aptimo si se cumvlen ciertas condiciones o supunestos. Es-
tns sunuestos, en el modo!a de comne+encwa nerfecta mis
simple, son los cirnientes

- Hay infinidad de empresas en el mercado, de tal forma que
el mercado es "atomistico" (en el sentido que coexisten
emnresas pequefias gue no tienen poder vara alterar el
nrecio), el precioc esté dade.

- Hav movilidad nerfecta de factores y libre entrada y sa-
lida del mercado

- Tos agentes econémicos son racionales y hay inforwacién
comnleta

- lo= bienes son homogéneo=. es decir, no hay diferencia
entre el bien nroducido »or una emvresa y el bien pnrodu-
cido por otra empresa, <i ambas trasbajan er Ta misma in-
dustriz

Iz diferencia del modelo de competenciz nerfecta con

otros modelos (mononolio, oligomolio v commetencia mono-
nol{stica) puede verse en parte er la tabla siemiente:

Nfimero de empresas Producto homoséneoi Producto diferen-
* ciado
Muehas Comn, Perfecta . Comm, mononolisti~
4 C2
Foeer Oligorolic homo- Oligomnlio di-
céneg ferengisdo
i Una Mononolic -
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El sunuesto de que el bprecio esti dade para la empresa es
bésico. Empero, debe tenerse nresente cue la existenciza

de comnetencia no imvlica, necesariamente, que hava un
gran nimero de empresas en la industria. De esta manera,
una industria ccmpuesta de una sola firma o empresa po-
dr{a ser competitiva si la demanda de la industria es ho-~
rizontal o si se diera una entrada considerable de empre~
sas a un nivel de precio més alto. Por el otro lado, una
industria con varias empresas no serfa competitiva si
estas empresas se unen o forman un cartel (esto se veré
més adelante). Sin embargo, una industria con muchas empre-
sas implica que hay mayor probabilidad que esta industria
sea competitiva, ya que los costos de unirse y de formar
un cartel son mayores a mayor cantidad de empresas indi~
viduales. Esto explica en parte el uso de "indices de
concentracidn™ (es deciT, que tan "concentrado”™ €S €l mer-~
cado) como una medida del grsds de comvetencia exicstente.
Estos indices deben émphlearse con mucho cuidado.

La~ empresas en una industria en commetencia verfecta

no necesitan tener los micmos costos. E1 heecho que exista
una renta imnlica que unas empresas son més eficientes
cue otras,

Inicialmente puede csuponerce cue todas las empresss tienen
los mismos costos., Se ilustra esto mediante un grifico

de un2 emprese "tfnice" (vz oue todas son idénticas) ¥y

un crifico de oferts v demarda de mercado:

N {asumiendo que no hay ex-i?malidades‘) .
¢ 4 o ,0
gm Mg °
cMe
L T e Rt TR D AESp AP S 'Y ‘
! evta de
Po bommmeoSmmyld s .. o : (?&\rgo plazo
P! Pl
v '
' ' 1 ;
P \ ty P s
] . . q' ) (o] 4
Empress “Hpica” erm mdusima

Tnicialmente todas estas empresas estfn en equilibrio, es
decir, todas producen de tal forma que el costo marginal
es igual al ingreso marginzl. Si el »recic es P,, emneroc,
hav ircentivo nera que otras emnresas entren a2l mercado,
va oue estas otras ernresac desean obtener beneficios.
Lste entrada de nuevas empreses da lugar a cue 1la oferta
ce desnlaze hacia la derecha, hasta el ounto en cue las
empresas no obtengan beneficinc. La surva de oferta a
larro plazo es una horizontzl perfecta.

24 las distintas emnpresas en 1la industriz no tienen los
‘mi~mor costos, entonce~ la oferta de larco vlazo seré de



vpendiente positiva, Esto se ilustra a continuaeiédn:

Emprvesa
"infromarginal®
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Ahors no hay una "empresa tivicz" sino varias emnresas cue
tienen distintas estructuras de costo. Las empresas "infra-
marginales" gozan de una renta si no hay incentivo para

entrar a la industria a un aivel de vrecio P_ o0 =i las nue-~
vas empresas tienen costos como la de la empresa %,

Por lo tanto, es vosible gue en el largo plazo algunas emnresas
én commetencia perfeecta no se encuentren produciendo en el
punto minimo de sus eurvas de costo medio.

Algunas empresas tienen costos marginsles y medio menores
vorque son més eficientes. Esto puede deberse a recursos
ecnecizles o a diferentes crnacidader, Si estos recursos
vueden cer vendidos entonces la renta es més que nada un cos-
to v pvuede ser arrerado a8 la curva de costo medin tradicio-

nal: )
; tme
My o)’ 0

e A
Pe |-c-- -~

0 Lmprna infromowmindl "0 Empresa mawyina! 3
' En esta forma, todas las empresas se encontrarfian en su

runto minimo de la curva de costo medio CMe' que es 1=

cue toma en cuenta estz renta. Estza curva CMe', emmero, no
determina el equilibrio cino més bien ectf determinad~ nor

el equilibris, Desde este munts de vista es mejor no consi-
derav esta curva de CMe' wa cue no avuda a determinar el
ennilibrin. 3810 aguellons eoatos oue determinan el eouilibrio
dohepfinn cer tomados en cuentr en las curvas de cocto.

L~ o1 andli=ie an*terior ne ~e hen ~onsideradn 1n- efantos
de laa externalidede~, Eatn wvr ce wio anteriormente. Lan

lareo nlozo de ls indu~trie mweden a2lterar-
ce i lz expcnsidn de la industria (por 1= er*trada de nue-

ves empresas o la exmancidn de ls- exictenten) da Tuger 2
uns reduecidn o aumento en lac co~te~ de anda emmrecss.

eurvees de nfarks g
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En el caso del mononolio sblo se tiene una empresa que
es a su vez tods la in&ustria. No existe curva de oferta
va que e] monopolista impone el vrecio nue maximiza su be-
neficio. Esto se ve en el gréfico ciguiente:

D -
CMe
Py
A
Mo=CNg ¥~ - -~ - —X&E
!
|
F AN D=1Me
° %, “Mg 2

Al monorolista se le presenta una curva de demanda de pen-
diente negativa ya que es la inica empresa en el mercado.

Al igualarse el Ingreso marginal con el costo marginal se
obtiene la cantided s ser oroducida, X,, lo aue determina el
nrecio P1 sobre ls curve de demanda (en este sentido la
"oferta” del mononolista es =810 ur vunto sobre la curva
de demenda). '

El1 beneficio del mononolista est%4 dado por el recténpgumlo
AP,BC o alternativamente por el &rea DEF (si no existen
costos fijos). El nivel de produceidn, emnero, no es el
Aotimo desde el punto de vista social ya que se da una
vérdida social dado por el 4reaz BGE. La razén es gue los:
consumidores valoran unidades adicionales(del bien en
cuestidn) més que lo que cuesta nroducirlas, Vale anotar,
empero, que el 4rea BGE eg sblo una medida pareial de 1a
pérdida social, ya que no consideras los gastos en los que
se incurre para mantener el mononolio.

Arnold Harberger (en "Monovoly and Resource Allocation”,
imerican Economic Review, mayo 1954, pp. 77-87) traté .
de estimar la nérdida social debido a los efectos del mono-
polio en la industria, para el caso de la economfia de los
Estados Unidos. E1 procedimiento que empled fué sencillo,
Asumib gue los costos medios eran constantes y vor lo tanto
12 curva de costo medio era horizontal e igual a la curve
de costo marginel:
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Iuego, mediante datos de costos y beneficins para 7% indus-
trias diferentes, estimb la diferencia porcentual entre el
precio v el costo medio. Esto implica calcular (P, - PO)
en el grificc anterior. Luego Harbercer calcul$ ’

la expansién (X, - Xﬁ) de la produccibén que resultaria si
los precios bajarsn 2 sus niveles competitivos (P.). Para
esto el asumibd una elasticidad de demanda constan@e irual

a -1.0. Inego el calculd el 4drea ABC, que es una medida

de la pérdida social debido a la existencia de monopolio.
Por ¢iemnlo, para el caso de la industria de cemento, Har-
berser observd que el precioc excedia el vosto medio en 8.4%,
Si la 2lastiecidad de demanda era icual a - 1.0 entonces una
cafda de 8.4% en =1 precio debi{a llevar a un aumento de

R, 4% en 1la cantidad demendada. ¥l £rea ABC era vnor lo tanto
ignal a: 1/72 (P, - Pn) (XO - XQ) 1o aue daba § 420 00O
nara el caso de I=s i industria de cemento,

en el nerindo 10P4-22, Haciendo lo mismo vara las otras 72
industrias, Harberz:r concluvd ane 2a pérdida eaeizl por 1la
existencia de monon»slions era de § 300 millones, lo aue er=
un 0.1%0 del P¥B duranteel nerinde, FEctos resultados fueron
criticados nor Georegs Eticler (en "The Statistics of Monomoe
lv and Mercer”, Jourmal of Politiecal Economy, Vol. &4,
febrero 1058) mie mroth ~us un mononolista racional produce
sdlo en el rango de la demanda en que la elastiecidad de
demanda es mayor (¥ no igual a ) la unidad (asumiendo

la existencie de costos). Ademés, era dudosa lz calidad de
los datos referentes a las tasas de beneficio. Més tarde

D. Earerschen (en "An Estimation of the 'elfare lLosses'
from Mecnonoly in the Ameriecan Leonomy®, Western Economie
Journal, Vol. 4, Verano de 1966) estudib el periodo 1956-61
haciendo suruestos distintos a los de Harberger. BObtuvo co-~
mo resultado un &% de nérdida social como porcentaje del
PNB, MZc tarde avin, D, Worcester (en "New Estimates of the
Welfare Ioss to Mononoly, United States: 1956-69", Southern
Teonomie Journal, Vol., 40, octubre 1973) hizo un nuevo estu-
dio asumiendo unz elasticidad de la demands constante igual
a « 2. Su resultado fue ocue la pérdida soeial no podfa ser
menor a(,5% del PKB.

Es imnortante tener clera la idea de 1o gue representa 1la
nérdida social:

© N A |
E1l recténgulo rayado es tan sélc una trensferencis de°éonsu7
midores al monopolista. wsto no imnlica ineficiencia o pérql-
da. Bl Area cuadriculadz es 1o rérdida vz gue nadie la reci-
s. Parte de ectz Arsz es renta del mroduchor y parte es
sxcedente d=1 consumidor.
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A. P. Lerner (en"The Concent of lMorovnoly and the Measurement
of Monopolvy Power", 6 en Review of FEconomie Studies, iunio de
104%  pp. 157-75) desarrolld una forme de medir el erado de
monopolio vy 1o definio como:

. . 1
m = _trecio T'CMg v =i CMe = TMg entonces m = -~
Precio ExPx

Para el caso de la comnetenciz nerfecta el precio es igual

8l costo marginal (o la elasticidad de demands dirigida a ca-
da empresa es infinito) por lo que m=0.

El uso de m es diffcil en la vida real. En los trabajos empi-
ricos se asume usualmente que el CMe es igual al CMg lo que
implica que el grado de monovolio segfin Lerner mide los bene-
ficios como porcentaje de las ventas, Los problemas derivados
del monopolio pueden subsistir alin si este monopolio no pre-
senta beneficios. Ademéds, en un momento dado, puede haber
divergencia temporal (por una mala decisién de la empresa,
por ejemplo) entre el precio y el CMg afin en competencisa
perfecta. - '

En cuantc a la objecién de que el monovolio lleva a una dis-
tribucién més desigual del ingreso esto no necesariamente es
cierto (depende de qué grupos organizan el monovolio), Ts posi-
ble oue el monopolic lleve & una mayor igualdad en 1z distri-
bucidn del ingreso. Esto derenderé de cads cac<o.

La diseriminacién de precios es unz forma de obtener
mavores beneficios mero £8lo nodré ser hecha ci se nueden
seperar adecuadamente los dictintos mercados. La ides

ec nue los distintos mercados (por el mismo producto)
presentan curvas de demenda disztintas. E1l monorolista se
vale de esto nara cobrar precios distintos en cads
merczdo. Esto nueds verse =2 continnacidn., asumiendo 2

mercados:

xmé , 7 BTN
ERCADO 4 %gEQcADo;L
™ msnopolista esterd meximizardo =i

- SPY‘ -
IMg1 = *fg? = Cﬁg1+2' lineales
o alternativamente ai:
| gl 4
P — —— = OM
Pt +7gm) = Pp(1 +7735) = CMeq,p
TxPw ‘ “xPx

(Nétese que las elasticidades tienen signo negative)



- 94 -

Io an?erior muestra que el precio serd mayor en el mercado
que tiene unz2 elasticidad vrecio de la demanda menor (esto
es, si la demandes es més ineléstica).

Algunos distinguen tres tipos de discriminacidén de pre-
cios, Le "discriminaciédnm de tercer erado” es aquella que
determina precios distintos acorde con el mercado (por
ejemplo, una tarifa de electricidad para consumidores y
otra para les fabricantes). La"discriminaecién de segundo
grado” implica cobrer a8 los consumidores en forma escalo-
nade (por ejemplo, cierta tarifa:paia los primeros x Kwh,
otra tarifa pera los siguientes y Kwh, etec.). La "discri-
minacién de primer grado” es la discriminaciédn perfecta.

En este caso el monovolista le extrme el "excedente del
consumidor” a cadz concumidor. En este caso, el monopolista
cobra un precio por la primers unidad del hien en cuestién,
otro precio vor laz sesunda unidad, ete. Esto significa
"hajar" por la curva de demanda del consumidor:

"4 .

. i~ Pemonda ge 08 . dor
0 ‘9k

Como puede verse, el monovnlista estd absorbiendo el exce-
dente del consumidor (nétecze ocue el 4rea debajo de la curva
de demands es el valor que el consuridor le asigna al
consumo del bien en cuestidn: el excedente del consumidor
esteréd medido adecuzdamente sflo =i 1as curva de demanda ers
compensada o =i 1a elasticidad ingreso es cero). lo inte-
resante del caso del moronolio cue efectfie una diserimina-
cibdn verfecta (o de primer grado) es que su punto de equi-
1ibrio final serd A, y este es el punto donde se situaria
lz empresa competitiva (pornue en A el ClMg=IMe=P). Este
resultado es un tanto varadbiico ya oue implies oue sblo
los monopolicstas oue no nueden explotar completamente su
rosicifn producirén menoc que las erpresas comvpettitivas,
Debe tenerse presente, empero cue afin algunos recursos
‘pueden _estar mal asignados (en el caso de la discriminacién
de primer grado, o perfecta) ya gue el monopolista incurre
en ciertos costos derivados de mantener el monovrolio (ade-
més, la distribucién del ingreso puede hacerse més desi-
gual, auncue ne necesariamente).

Ta diseriminacié4n de vrecios se da pues vor la nosibilie
dad de cobrar precios distintos. Nbtese que no' se diré-
gue una empresa ectd discrimineando si los precios son dis-
tintos debido a diferencias en costos (por ejemplo, cos-
tos de transporte o costos de transaccidn).

Ya se dio un ejemplo de discriminacién de precios (1=a
electricidsd). La rebaja recibida por comorar en grandes
cantidades es otro ejemplo (as{ se extrae el excedente).
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Otro ejemplo de discriminacién de precios es aauel en

oue el monovoliste vende su producto en el nais v en el
extranjero. Supéngase aue el mercado interno es monondii~-
co ¥ el mercado extranjero es comvetitivo (vor ejemplo,
debido a aque en los otroc naf{ses hav empresas similares).
Esto implica une curve de demanda con nendiente neeativa
para el mercalo interno v unz demanda horizents) para el
externo. Ecto ce ve erféficamente a continuacidn:

nda
/ , (W%kaa

i Demanda \nfema

frecao
exiermno

Be "-’//’

cios del |
OO P ‘no X X2

s \g { rod. .. .
coMns) ‘-—‘"r‘\o ; el exterior Cantidad del bien

El monorolista tiene una demanda interna y una demanda
externa. En equilibrio, =i desea maximizar beneficiosy,
producird X, para el mercado interno y(X, - Xﬂ) seréd
producido para el exterior, Esto se - dedbe a
1a condicidn de maximizacidén vista anteriormente
(IMg,=IMgo= CMzy ). |

o s

~
Como ce verd mAs adelante, el mononolio tiene una estre-
cha relacién cor el cartel. As{, otro ejemnlo de discri-
minacibén de precios ec el del cobro pror servicios médiecos
acorde con el ingreso de una nersona. Lo interesante es
que en este caso los de ingresos relativamente bajos pue-
den beneficiarse con la discriminacién de precios (en el
sentido que la discriminacidén les vermite consumir mayor
cantidad de servicios médicos que lo que vodrfan si no
exictiera tal diseriminacién). La diseriminaeidn es posi-
ble porque los médicos pueden separar adecuadamente los
mercados (esta es una condicién importante para que la
diseriminacién tenga éxito, sino habria reventa del bien
en-cuestidn). Ios diferentes precios segi» la edad en
los pasajes aérees es otro ejemplo: los jévenes pagan
usuzlmente menos (aunque aqui interviene otro factor: el
hecho gque los aviones vuelen medio vacfos o que la tari-
fa aérea esté regnlada por el gobierno). E1 cobro de
un "cover" o una entrada a ciertos restaurantes es unhea-
forma de extraer el excedente del consumidor. Hay una
infinidad de ejemplos posibles,

Debe considerarse ahora el caso del monovolio "natural”.
Este tivo de mononolio implica que la curva de costo
marginal es decreciente (se dice que esto se dé en el
servicio de correos, teléfonos, electricidad), por lo

ene la empresa competitiva no produciréd en este tramo
(esto va se vio snteriormente), =ino nodria aumentar su
ingreso al aumentar la oroduccién. El arrumento es que
ectac empresacs vodrian volverse suficientemente egrandes
cono para dejar de ser comnetitivas v ejercem™ noder sobre
1= determinacidén del precio. Ls coneclusifn pers mnchos



- 0/ -

es que esto derivarfa en un monovoliec nor lo que es ne-

eserip la reculscidn nor parte del Fstado. Esto se ve~-
ré més adelante cuando se trate 1o relacionado 2 la in-
tervencién del Estado.

El modelo del monopolio se puede aplicar también a otros
casos, como por ejemplo el de la recolecciédn de impues-
toz por perte del gobierno. Esto puede verse a continuna-
cidn:

0 Xy X2 Cantidad de bebidas

Supéngase que el gobier"o coloca un impuesto 2 las
bebidas alcohdlicas. Esto equivale a decir (en forma
figurativa) que el gobierno "compra" estas bebidas

v las "vende" de nuevo a un vrecio mayor. El1 gobierno
puede tener el propésito de maximizar su ingreso y es
en este sentido en que el modelc del mononolio es.
aproniado. El1 impuesto que maximiza el 1ngreso del mo-
nannliste (el cobierno mismo en este casn) es T

que darfé lugar a nue <e consuma X1 de behridas aicohﬁll-
cas., £i el imnuvesto fuera menor se consumirfa X, de be-
bidas zlcohdlicas vpero esto no e= bheneficioso ~ para
el gobierno ya cque este recsudz LI vero el costo adicio-
nel es E + 7,

Muchas veces ce haeen comvaraciones entre el modelo

del mononolio v el de la comnetencia verfecta, Por
eiemplo, se dice que si la demandes es lineal y los cos-
toc marsinales son constantes (eo decir, la curva de
costo mareinal es una2 horizontal), entonces la pro-
duceidn del monononlio cerf 12 mitad de 12 nroducciébn

de competencia vnerfects:

P
(3%@:”%9
i 1 CM9
H !
I i
! ! .
° Xpnonopolie Reomp. perfecinn X

Tasta aué nurto estas crmmaracionec ~on anrrectas?



Ias comparaciones no toman en cuents2 una variedad de facto-
res como, por ejemnlo, las razone= nor las cuales una em-
presa es o se volvid monopn&lica., T2 estructurs de cnstos
nuede variar al volverse unz =mprresz un mononolio, Eston
puede deberse a 12 forma comn un monorolio retribuye a

los factores de produccidn (esto se verd mis adelante: 1la
idea es que una empresa competitiva iguala el orecio del
factor a su PMg multiplic=2do nor el precic del n»nrodueto,
mientras aue la empreca mnropdlica iguala el nrecio del
factor a su PMg rultiplicado nor el ingreso marginsl) o la
forma distinta en que unes empresa monopdlica invierte en
nuevas técnicas-de produeccidn (inrovaciones o inver=ién en
nuevos conocimientos referentes 2 12 nroduccién). Las obje-
ciones a las comparaciones entre competencia perfecta ¥
monopolio pueden encontrarse en The Econonics of Imperfect
Competition por Joan Robinson (Primera Edicidn, 3§3§5
-exis%e versidén castellana-. Puede consultarse esta obra
para mayores detalles (esrecizlmente el capitulo 14),

Finalmente puede discutirse hzsta qué punto los modelos

de competencis perfecta ¥ monoprnlio se pueden anlicar a

la realidad de los pafises subdesarrollados. Ze dice, por
ejemplo, que en estos vpaises 1o limitado del mercado da
mayor facilidad narza que se ectahlezcan mononolios, Esto
dehe estudiarse con cuidado va cue debe tenerse en cuenta
cue muchas veces los mismos gobiernos han incentivado la
aparicién de monorolios al imponer sltas tarifas (o simple
prohibiecién) 2 los preducto~ imnortsdos.

Se hablaré nuevamente de esto~ modelos cuando 3se trate lo
referente a 12 i~tervencidr del enbierro v la reculacién
ectatal del mononolion, ’

4, 71 cartel. el monnmsonio v el mononolin hilaterzl

El caso del cartel es similar al del monorolio. La idea
es que los nroductores de cierto bien se unen entre ={ ¥y
acuerdan dividirce lz produccidn v actuar como un monono-
lin. Esto nuede verse a continuacidén, asuriendo que todeas
las empresss ocue forma» &1 cartel nresentan l2 micmz e=-
tructura de costos (es decir, tienzn la miema curve de
costo mareinal): -

4 ZIJAS
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Tr. sucencie de un acuerio nor novie de las emnreczs Ads unir-
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de la industria seris Qq4 nue es simnlemente nX, siendo

n el nimero de emoresas en la industria (ya que se asu-
mid oue todas las empresss nresentahan la misma estruectura
de costoes). Al formesrse el cartel por acuerdo entre lons
vroductores 12 cantidzad nroducida vor cada empresa =e re-
duce a X, v la nroducecibdn de l2 industria pasa a ser Q,.
P, seré gl nuevo precio y este nrecio maximizaré el berie~
fgcio del cartel., Dado cque todas las empresas son igusales
cse maximizaréd también el beneficio de las empresas (en e?
sentido que las gananciass son mavores tras la formacién
del cartel).

Puede verse oue el cartel es en a2f{ inestable. Cade emnpresa
tiene un gran incentivo vara aumentar la »reducecidn a un
nivel de precio P, (ece es précticamente el "ingreso margi-
nzl% de cads emnrgsa tras la formacibén del cartel), pero si
todas las empresas hacen lo mismo (es decir, aumentan la
produccidn) entonces el cartel deja de serlo. El incentivo
de aumentar la prodnccidn se debe z aue a un nivel de
precio P, cada empresa podria obtener beneficios adiciona-
les tdiedides nor el érea ABC, ~rndnciendo X,.

33 las emnreca~ tienen distintocs cocstos mareginales enton-
ces nueden aparecer conflintos entre los productores scbre
lo cue debe nroducir cadz uno. Zn este caso un productor
estarf{a interesado en un nprecio mientras cue el otro vro-
Auctor estarfa intere -adec en otro precio. Esto tendria oue
resolverse mediantes la neernciacidn pero es otra fuente de
inestahilidad. :

Para saber si existe incentivo para formar el cartel se
dsbe de ponderar los costos de formar el cartel con los
beneficios derivados de é1. lLas ganancias estén inverse-
niente relacionades con la elasticidad de demanda de le in-
dustria y relacionazdas directamente eon la elseticidad de
12 curva de ¢Qsto mercin~? d4e lz industria. Si los costos
son &ltos con respecto de los benefiediss v gzmencias no ha-
brifa incentivo nars formar el cartel. Los costos deben in-
cluir los gastos de cuidar ane todzs lgs empresas cumnlsn
con el acuerdo (esto es, que no ze engsfien mutuamente). i
muchas empresas violan el acuerdo 7 los costos v beneficios
son relativamente altos ertonces nrobablemente el precio
del vroducto estzri entre el precio que vprevaleceris en
susencia del cartel v el nrecin cue prevalecer{s si ninsu-
nz empresa vinlaria el aenerdo,

Nétese aue nuevamente €& cdz wn2 nérdida socisl cuvo monto
se snbestima va que debe incluirse an el costo social el
casto cue realiza el cartel para que este subsista (cui-
dando que todos 1los miembros del cartel cumplan con el
acuerdo, mar eiemnlo).

Nuizés =1 cartel ~mAs nublicitade en 1ns NAltimos afios es el

de les OPEP,.nue logrd 2umertar dréaticamente el nrecio del
netrdlen. T1 hecho ouve en 12c reuninnes de lz OPEP uro~ =nf-
ces han deceado aumentar o disminuir la nroduccién ¥ lo=
precios es sédlo urn refleio de 1= conflictos oue pueden dar-
se cuando se forms un cartel. Hasta aué punte es vosible que
el cartel sobreviva sn el lar~ o vlazn devende de varios facto-
res, entre ellos el descubrirnientn de netrhleo en otros lu-
gares, la aparicidn de sustitutos del petrdleo y las pns3ibi-
lidades de los miembros d21l cartel de permanecer unidns,
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En el siguiente gréfico se puede ver que serf beneficio-
so formar el cartel si el 4res A es mayor al 4rea C. Por
supuesto, si la curva de costo marginal de la industria
es comnletamente elbstica (horizontal) entonces el £rea
C no existe (ecuarto mayor sea la elasticidad de ests
curva de costo marginal mavor serd la ganancia va ague
esté 4rea C se hace més pequefa),

»

Mg

..

6 Empresa Hpica \‘"49 ndusina

Fn lz realidad se encuertra ura variedad de casos de car-
teles. Cuando ur grupo de profesionsles se unen narz for-
mar una asociacién e imponern barreras s la entrada de mme-
vos profesionale= 21 mercado, vor eiemplo, se tiene un ce-

o de intento de formar ur cartel, Esto exnlica la asocie-
cién de médicos n el de lo~ economistas. Todos los gruvos
ave forman un cartel deben cactar recursos nzra mantener
este cartel (tratando que ninen nueveo entrante venza las
barreras, vor eiemplo) v, ~omo se dijo anteriormente, este
es un costo social, El 1ncent1v0 varse entrar al mercszdo
esté dade por los beneficios., La analorfa con el caso del
monorolio es considerabdble.

e

£l cass del monovsonioc es narecido al del mononolio: en
vez de tener un 38lo productor se tiene ahora un sélo comm
dor. Este comprador tiene el noder de fijar el precio de
compra. Esto puede verse en el grifico siguiente:

CMg (pova el movopsonista)

e A.

Excedente 7%
céei consumi- __55 89 OFERTA (CMe para
( Faximo) 7 monopsog.q

Xms Contidad
Cuando se tiene mononolio lz demanda dirigida a la empresa

es la demz2nda de la industria. Fn €l monorsonio al compra- «
dor se le presenta la curve de oferta. Si la cferta es de
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.pendiente positiva, entonces si se desea adquirir uns mayor
cantidad de un bien, factor o servicio el precio subiré., Al
igual que en el caso del mononolio no existfa una curva de
efégta en el caso del monovsonioc no existe una curva de de-
manda.

La curva de oferta es la curva de CMe para e) momepsenista

v ce nuede derivar de aqui una curve de C¥g (pars el monopso-
nista). To que desea maximizar el mononsonista es su exceden-
te vy esto lo lograrfé a un nivel‘XMS en el gréfico snterior.
El precio que deberé pagar es ng que ha de estar
snbre la curva de oferta (21 ipusl oue en el caso del
mononolio el precio deb{a estar sobre la curva de demands).
%1 érea ABCD en el gréfico enterior muestra el excedknte que
es maximizado. Ruevamente se tiene una nérdida social medi-
da por el &res BCE,

El monopolio bilateral implica la existencia de ur solo com-
prader (el mononsonio) y un solo productor (el monopolion).
Esto puede verse en el gréfico sicuiente:

CMg del Moropsoni sta

h

precio

CMgdel monopolista

Pris ! “demanda’ del
Yo monopsonisto
E I {Mg del monopolista
. N
° Xus Xwmp Cantidad

El monovolista maximizaré su benafiecio si el CMg (pars el
mononolista) es iguzl a su IMg., Por lo tanto el precio aque
cobraré sera Pyp- El monopsoniste maximizard su ercedente
cuande el ' CMg (pera el monopsonista) es igual®en
"demanda” (en comillas npuecto oue el monopsonio no tiene
curva de demanda), es decir a un nivel de precio Py,. E
resultade es una divergencis de intereses que R de-
beréd ser resutlta por negociacidén mutua. E1 drea ABCD es
el "4rea de negociacién” por lo que el precio que habréd de
regir al final es indeterminado en el sentido que depen-
deré del poder de nepociacibpn.4juet posea cada parte.

El caso del menopsonio y del mononolio bilateral se ds més
que nadz en el mercads de factores. Mis adelante se hablaré
de nuevo del moriopsonisd y del moronoclio bilateral cuardo

se trate la existencis de sindicatos y de un scle emplesdor,

Los modelos vistos en estas dos Wltimas vartes no sédlo tie-
nen apliszaeibdn 2 problemas tradicionzlmente considerados ¢o-
mo migroecondmicos. E1 modelo del monorolio, por edjemnlo,
puede ser svplicado 2 problemas considerados como "mscroeco-
némicos" como el de la inflaeidn. En este ea2so el ecobiernc
actz monovdlicamente a2l eritir dineroc (via el banco cen-



tral). Este puede mostrarse créficamente mediante unszcurva
de demsnda de dinero (M/P, es decir, en términes resles):

ingreso por la inflacion
3 e elQShC\dad |

0 A C.&/’p
la ordenada mide la tasa de inflaecifn esperade. Conecreta-
rente este modelo sencillo asume que l2 irflacidn esrerada
es ienmal a la actual y que no se da ni crecimiento del pro-
ducto nacional ni crecimiento de poblaciédn (estos dos Glti-
mos supuestos son t{r~icos de una "economis estacionaria”).
La base impositive del zobierno en este caso es M/P y la tasa
imnositiva es la tasa de inflecidn, T . Si se asume que el
costo de impresién de dinern es cero, entorces lz maximiza-
cién del ingreso por la inflaeidn se da cuando la elastici-
dad de demsnda es iguzl & 1, en el modelo sencillo (en mo-
delos més complicados se distingue un "gobierro honesto" de
un "gobierno negligente”). ILea inflacién que maximiza el ine
grego del gobierno es . E1 costo social es el éres ARC,
Fav tode una literatura cobre la maximizaciédn del inereso
del gobierno via el "impuesto inflacionario".

S, Otros medelos: Fl oligonolio ¥ la competencia monoepolisti-
ca

Prieticamente los modelos vistos con anterioridad sen los

mAcs importantes. Ahora se verd el modelo del olipovelio ¥

el de la competencia monopol{stica. El fltimo fue desarrolla-
doc especialmente por E.H, Chamberlin en e Theo of

Monopolistic Competition (Cambridge, Mass: . Press,
3330;. o

Picho en la forma més sencilla oligorolio implica competen~
cia entre pocos. Debe tenerse cuidado al interpretar esto

vz aque come se vio con anterioridad el niimero de las empre-
sas no determina necesariamente el tipo de modelo o cémo
onera un mercado. En el caso en que existen dos empresas el
modelo se reduce al del "duopolio". Los bienes producider
nueden ser heterogéneos o homogéneos. Si son homogéneos cada
empresa oroduce un bien idéntlco al de la otra empresa.

3i =on heterogéneos los bienec presentan diferenclas de em-
rTess a empresa. Ectas diferencizs pueden ser vequefas. Nue-
vemente se dan barreras a la entrada de nuevas empresas al
mercado,



- 102 -

El modelo "cléisico" del oligopolio (o més bien duonolio)
es el de Cournot. Se asume que existen dos emnresas que
venden agua mineral siendo el costo marginal igual a O.

Le idewm bésica detrés de este modelo de Cournot es que ca-
da emnr#sa asume cue 1= otra mantendrd constante su nro-
dnecién. El1 resultade final es aue eada empresa oroduciri
un tercion del totasl, =siendo el total la cantidad que fuera
vendidea si el mercade fuers competitive. Estn se ve 2 con-
tinuacidn:

A
8).]
! DAIND
% X, | X2 Xo 0B (anhdad

X3
Su~éngase que inicialmente sélo una emnress (ls empresa A)
se ~ncuentra en el mercado. Esta empresa produciré XO va oue
ests cantidad maximizaréd sus beneficios., Es ahora aque
la otra empress (lz empresa B) entra al mercado. La emnresa
A sigue produciendo ) O 1z demanda dirieida 2 la2 empresa B
es D(B) que es la demandz totsl inicial D menes
1a cantidad producida nor la emnresa A. Ta empresa B maximi-
za =obre la curva de demanda D/B) en el punte B, vendiendo
X,. La emoresa A reacciona ¥ ssume‘que'B nroduciré Z, ror lo
aue la demenda dirigida & lz emnresa A se vuelve D{A).
oroduciends « 1a empresa B reaccions ante esto y asume
me A continuird produciendo X,. Le rueva demanda diricida
a 15 emvresa B-ee ahora D'(R) © ¥ =u preduccién seré X,.
Si ce continfia eoh este procesn indefinidamente se
1'egard al resunltado que la produccidn de la empresa A -eré
iguel 8 un tercio de la produccidn total (que existiris en
competencia perfecta) y ls produccién de B serd también un
tercio de la produccién total.

Existe une variedad de otros modelos de oligopolio. El Ade

la "demanda cuebrada® es uno de ellos. En este modeln, cuan-
do una ermpresa reduce el precio las otras empresas en lz
industria también lo hacen. Cuando una empresa aumenta el
nrecio, en cambie, las otrcc empresas en la industria no 1lo
hacen. Este es la idea bésica detrds de la demanda "quebrada"”,
la que se muestra en el gréfico dé ta-nfgina siguiente, Ie
idea &3 gue si el precio es P, todas las empresas harén lo
mismo aue esta emmress v la demznda seré menor. Si el nrecio
es P, las empresas no ceguirin a la emnreca en cuestiédn v

12 demanda nuevamente serd menor. DD e« précticamente la de-
manda marshallisna, lg demanda vi~ta arteriormente., 44 en
cambio es la demanda que muestra &a reaceidn de las otras
empresas.
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El precio es P,. El ingrese marginal muestra una disconti-
nnidad a un d nivel de cantidad Xo.
\

N
7

0

Huevamente puede verse“@%e la interdependencia en el gue
se encuentran las distintas empresas es bésico. Por su-
ruesto, si estas empresas deciden unirse, entonces se ob-
tiene el case del cartel visto con anterioridad.

A continuacién se veré el caso del "liderazgo de precies”.
Er este caso una empresa acta como "l{der" y fija el
precio, mientrss que las demés la siguen. Este puede ver-
se en el siguiente gréfico:

A (Mg de la empresa lider

R Z(Mg de las ‘ohas empresas”

W A w e - —— - - - -

Demanda demevcado

[4 H

wgidoa la em-
| Mg O3S AN aer o .
0 Xu ‘Kt i X2 i’ )
Se tiene una demanda de neregdo y una oferta de las “"otras
enpresas” (es decir todas los empresas excepto la empreaa
l1{der). De agui puede derivarse una curva de demanda dirigi-
da fniczmentz a la empresa lider y una corresvondiente cur-
va de ingreso marginal, El corte del ingreso mareinal con
la curva de costo marginal de la empresa lider lleva = un
precio tal como P.. El resultado ez gue la emnresa lider
ofreceré vy las’ T"otras emrresas" ofreceréin(X, - X,) lo
que 42 un total de X2. ‘ -

Comad
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En el caso de la competencia monopolistica, existen infini-
dad de empresas perc cada uns de estas empresas producen
un bien ligeramente diferenciado. En el certo plazo la em-
presa en competencia monopolistica puede tener beneficies:

¢ {anhdad
En el largo plazo, smpero, la demands dirigida a la empre-
sa se-gd¥splaza hacia la izguienda hasts el punto en que se
agotan los benefdcios, debido a gue los beneficios anterio-
res llevan a que nuevas smpresas entren al mercado:

P 7 \ ~
s (MG P
/cmxeup
4
_________ ’,/,/}’ﬂ‘;
<& S~
~
\D‘ =~ D
& (fmhdad

La empresa en competencia monopolistica puede recuperar sus
beneficios si logra que la demanda se desplaze de nuevo a
la derecha. Esto podria hacerlo mediante la publicidad.

Puede verse gue el equilibrio de largo plago no es Sptimo en
el sentido que la empresa esté operando en un punto distinto
al del punto minimo de la curva Ge costo medio (de largo pla-
20) que refleja la escala de planta Sptima. La produceidn
serd menor al de le competencia perfecta y el precio es més
alto.

Un comentario que se ha hecho a este modelo es que las empre-
sas-deberian tener incentivo a unirse pare producir el mismo
producto en una plantia (utilizando Sptimamente la capacided,
es decir, se estaria en el punto minimo del CMb) pero este

producto serf{a vendido separademente y con ligerssg diferen-
cias. Le resédn por le cual estc no ocurre enm la realidad pue-
de ser porgue existen costos de transaccién relativemente al-
tos.
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Antes de terminar con lo referente a los modelos de merca-
do (en el apéndice se les complementa con algunas extensio-
nes) es apropiado tratar lo relacionado a las fusiones que
pueden ser horisontales o0 verticales.

La fusién horizontal se da cuando una empresa adquiere otras
erpresas de la wisma irndustrie. Esto puede dar lugar a un
monopolio. La idea es que es posible que la fusién pueda
producir el bien en cuestién a un costo menor (dado gue evi-
ta la multiplicacién) por lo que puede darse el caso que la
fusién lleve & una ganancia social neta en vez de a una
pérdida pars la sociedad. Esto se ve a continuacién:

0 X, contidad

D es la curva de demanda de 1la industria. Antes de la fu~
sién se tiene una curva de costo marginal de la industris
(ignal a la oferta) dado por O (se asumen costos constan-
tes pare simplificar el problema)., La produccidn es I, y el
precio es P,. Después de darse la fusidén los costos ddsmi-
nuyen y se obtiene una nueva curva de costo marginal
igual a O'. El érea A es tan s6lo una transferencia de los
consumidores al productor (el monopolista). El Area B es 1=
pérdida socisl (tranaferencia del consumidor a nadie) peroc
a esta 4rea B hay que contraponer el érea C gue es uns ganan-
cia derivada de la reduceidn en los costos de produceidn.
Si C es mayor & B la fusién da lugsr a una ganancia social
neta. En el caso en que la reduccién en los costos fuers
Q'' ge observa gue no hay una pérdida social (dado que no
se forma un tri o B) pero si ganancia. Para mis deta-
lles véase John S. McGee, In Defense of Industrial
Concentration {New York: Praeger, e El anéliszis
antericr guarda una cierta relacidén con lo diche anterior-
mente en el sentido gue es dif{cil efectuar comparaciones
entre el caso competitivo y el de monopolic.

Zn el caso de las fusiones verticalies una empresa adquiers
las empresas que lé proveen de insumos o bienes intermedios.
Hay varias razones pera que esto ocurra. La fusidn vertical
puede rontrarestar un poder monondliico por parte de lios
orodurtores. La fusidn tembién puede hacer mas dificil 1ls
entrads al mercado de otras empresas, ya que la:s nuevas
empres:s tendrisn que hallar las fuentes avroniadas de nro-
ductos intermedios (es decir, tendrfan que ebrir una “fori-
ca vroductora de bienes intermedios’i. Ls “usién tambien
nuede facilitar la diseriminacidn de precios: un febrican-
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teVun bien intermedio que ve que los productes en los que
se emplea este bien intermedio tienen elasticidades de
demandes distintas puede beneficiarse si adquiere estas em-
presas de productos finales. Las fusiones verticales se re-
fieren también cuando una empress que produce un bien in-
termedio sdquiere une empresa que produce el dien final,

El caso de la fusidn verticsl puede werse gréficamente a
continuacién:

\

P A‘

Or

| B
s
‘ re ‘.
R Og
A

¢ p L ON,

V4
0 Xy, % Xz Cantidad del bien inlermedio

DN es la "dewanda neta", es decir, la demanda por sl produc-
to intermedio de tal forma gque el é&rea debajo de esta ourva
mide los beneficios derivados de la utilizacién de este
producto intermedio. OI es la curve de oferta del bien in-~
termedio cuya produ- ~ cecién es realiszadea por el mismo
demandante del bien en cuestién. O, es la oferta de los
otros productores del bdien intermedlo. La pregunta es si la
empresa que produce el bien final debe sdguirir el dien ine-
termedio de su propia subsidiaria (dado por:oI),o de las
otras 3nproaas produstoras del bien interme dio (dado
por 00 .

La empresa en cuestidén deberfesdquirir el bien intermedio
de la empresa que lo wends al menor precio. Esto implica

que upa eEpresa no necssariamente debe adquirir el ‘bien in-
- termedio de su propia subsidiaria, si es que desea maximi-
gar beneficios. La regla es gue debe comprarlo de la empresa
que vende el producto intermedio 2l precio més bajo, es de-
cir, lo que ocurriria si tanto las empresas productoras de
bienes intermedios y las empresas productoras de bienes fi-
nales fueran independientes. Esto puede mostrarse en el
gréfico anterior: Si lz regla fuers “comprer el bien inter-
medio Gnicamente de la subsidieria" la empresa adquiriria

X los beneficios serfan igual al tridngulo ABC. En cambio
39 {a regla fusra “comprar el bien intermedio de las empresas
que lo ofrecen al menor precio” entonces se adquiriria X,
de la subsidiaria y (X, - X,) de las demés empresas. El
beneficio seria el tridngulo ABC + el triéngu-
lo DBE. Por lo tanto es mejor comprar el bien intermedio

del que lo vende al precio més bajo.

Si en cambio OB esté por encima del punto de interseccién
de{DR con Oi entonces a la subsidiaria le conve
vender parte del Lhien intermedio. Esto puede verse median-
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te el gréfico siguiente:

A

A

e m e Ao A7

C DN

0 X; Xo Xz ?Cankdad del blen .
La-subsidiawis deberia vender X, a la empresa matrisz y miermedio
(X, = X,) a otras empresas. " De esta forma el be-

neficio es igual al trifingulo ABC y el tridngunlo DEE.

Si la empress matriz en cambio decide comprar todo a la
ewpresa subsidiaria (productorsdel bien intermedio), en-
tonces estaria obtemiendo beneficios medidos por el Area
ABC mas no los beneficiosz dados por DEBE. Is regla es pues
nuevamente que la subaidiaria opere independientenente
de la empresa matriszs productors del bien final. "

Con esto précticamente se concluye lo referente a los
modelos de mercado. En el apéndice se presentan algunas
extensicnes a lo visto anteriormente.



6. La intervencién del Estado

Hasta ahora se ha asumido précticamente la no existencia
de un sector gubernamental. Esto debe complementarse ahora
con un corto anflisis de los efectos de algunas medidas fis-
cales como, por ejemplo, los impuestos, los controles de
precio, los sudbsidios, las tarifas, las cuotas, ¢l raciona-
miento y la regulacién del monopolio natural.

El gréfico siguiente muestra los efectos de un impuesto
especifico al productor. El impuesto especifico traslada la
curva de oferta paralelamente (siendo el ingreso del gobierno
igual a tQ, donde t es el impuesto en soles y Q es la cantidad,
por ejemplo ¥ 2 por unidad de producto hsce t igual a 2) a
diferencia desl impuesto "ad-valorem" (o impuesto a las ven-
tas, siendo el ingreso del gobierno igual a ¢tPQ, donde t es
el impuesto expreseado en porcentaje, P es el precio del pro-

ducto Yy Q es la cantidad). o' =o¢t
Precio 1] 0
P ROK POR
EL W{
1? !
: §
4 |
i D
6 Cantidad

Puede verse gue dependiendo de la elasticidad de demanda y

la elasticidad de oferta el consumidor o el productor pagard
una proporcién mayor o menor del impuesto. Si las curves son
normales (esto es, formen una crus) una parte del impuesto
reacerd sobre el productor y otra psrte recaeré sobre el con-
sumidor, pese & gque el impuesto es colocado sobre el productor.
Estas proporcionez estém determinadas por: ‘

Elasticided de Oferts Parte pagada por los Comp.

Elasticidsd de Demanda Parte pagada por los Prod.

(Por ejemplo, si la elasticidad de oferta es 2 y la elastici-
dsd de demanda es 1, entonces los consumidores pagarén dos
veces més que los productores).

81 el impuesto es colocado sobre los consumidores la curva
de demanda se desplaza hacia la izquierda. Esto se ve en el

gréfigo siguiente:
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Nuevamente el eonsumidor paga una parte del impuesto y el
productor paga ptra parte de el, La ides clave es que no im-
porta & quién se ccloca el impuesto, el resultsdo final es.
el mismo (es decir, los consumidores y los productores se
reparte> el pago - dél idpuwesto t). Por supuesto puede ser més
féecil coloear el impuesto a los productores ya que estos
son uspslwmente menores en nGmero que os consumidores (el
costo de recaudacién del impuesto es por ende menor).

Lo anterior muestre que, por oaeuplo,;nn impuesto & los ingre-
308 y que o8 pagado aparentemente por el smpleador es en parte
trasladado hacia el ewpleado (por ejemplo, el caso del seguro
social). Puede darse as{ el caso que pese a que empleador
tiene que abonar el impuesto sea mwéis bien el empleado gue lo
pege {ntegrsmente. El resultado dependeri nuevamente de las
elasticidades de oferta y demands,

El impuesto lleva a una pérdida social que esté representa-
da por el conoeido triéngulo: '

PRECIO A SFERTR
PERDIDA SOLIAL
(DEMANDA
o) . . 7 CQY“'"\dOd

El caso de los subsidios es el opuesto al de los impuestos.

El gobierno wés bien tiene que desembolsar dinero con el fin
de subsidiar un producto. La oferta (si el subsidio ec al
producter o a los productores en general) se desplaga hacia

ia deredha. . Précticamente el gobierno compra el bien x

a un precio comoc P, (en el gréfico de la pégina siguniente)

Yy lo vuelve & - vender a un precio P8 que e €l pre-
cio subsidiado. La cantidad produvcida es Xs que e3 justa-
merte la cantidad que los productores estar{an dispuestos

a producir a un precio Fy. El monto del subsidio (es decir,
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el gasto total por el subsidio) es el Area ABCD. Nuevamente
se presenta el triéngulo de pérdida social (si tanto la eur-
va de oferta como la curve de demanda son las correctas),

BCE; o
A
PRECIO o'

- AN

g laemm—coo s Ce oo
!
"
|
! 0

0 Xs “CANT\DAD

En el caao del monopolio el uesto puede ser tal que afec-
ta la curva de costo marginal (y consecuentemente ls curva
de comto medio). Es%o sce ve en el gréfico siguiente:

. CMg'
/
PRECIO CMg
P, '
Py |- o=t
!
a g
t Voo
J, Lo
~ : '
to Ingreso Margihal \ Demandc
o X, Xo ) > tanhdad
Con anterioridad al impuesto el precio es Po, con el impuesto
el precio sube a P,. El monopolista ha trasladado on
este caso parte del impuesto al consumidor (aunque en

sste caso no 1o ha hecho en su totalidad, es decir, parte del
impuesto lo pega el smonopolista).

El impuesto que no afecta la curve de costo marginal pero si
afecta 12 curva de costo medio es un impuesto de monto fijo

o un impuesto & las utilidades. Fl precio y la cantidad produ-
cida no se alteran. Esto puede verse en el grifico siguien-
te:
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Por supuesto, el impuesto & las utilidades puede ser lo su-
ficientemente elevado como para hacer nulos los beneficios.

En el caso del impuesto "ad-valorea” la curva de oferts no se
desplasa paralelamente, ya que por definicién este toma la
forma de un porcentaje.

A continuacién se veré lo referente a las tarifas. En este
caso, se da un impuesto al producto importado. Pars simplifi-
car se puede asumir que el pais es pequefio o que el precio
internacionel estéd dsdo: Ademés se tiene una curva de demanda
por el bien en cuestifmry también una curva de oferta nacio-
nal. Esto se puede ver en el siguiente gréfico:

meco | & OFERTA NACIONAL
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Antes de la imposicién de la tarifa, el precio es P, (el pre-

¢io internacional) y se produce en el pais Yy

x1 - xn conformen las impertacio nes del bien en cuestién.
la tarifa da lugar a que aumente el precio del bien

en cuestién en el mercado interno, por lo que el nuevo precio
pasa a ser P, + T (donde T es la tarifa), la cantidad produ-

cida en el pafis aumenta a Xy las importaciones disminu-
yen en (Ia - xn) + (xt - Ii). Tos consumidores del bdbien
en cuesti © 6n pierden parte de su excedente

del consumidor (el &rea ABCD en el gréfico anterior).



- 112 -

El A4rea AFFD es una transferencia de consumidores a producto-
res (se vuelve renta de los productores nacionales). El recténgu-
lo EBHG es el monto recaudado por el gobierno por concepto de

las tarifas (es una transferencia de los consumidores sl go-
bierno). los triéngulos EGF y BHC reflejan una transferencia

de los consumidores a nadie: es pérdida social.

Es interesante observar que los mismos resultados obtenidos
por la tarifa pueden ser cbtenidos mediante impuestos a los
consumidores naciorales y subsidios a los productores nacio-
nales. Esto se ve a continwacién: .

D

PRECIO OFERTA
0‘
Pt
k» ' T
P. | T
1 X E ‘1\\*"%00 INTERNACIONAL
1 ! t
| .' e
j} E\\ D PEMANDA
e 4
0 IMPORIACIONES CANTIDAD

El impuesto +t desplasza la curva de demanda hacia la izquier-
da mientras que el subsidio 8 (=t) desplasa la curva de oferta
hacisa la derechs. Puede verse que es ffcil durlar acuerdos de
reduccidén de tarifas de esta forma.

En el caso de las cuotas el gobierno fija una cantidad méxime
que habréd de ser importada en un periodo determinado. Pese a
que la cuota y la tarifs tienen carasteristicas comunes, exis-
ten diferencias entre-ellas.

En el gréfico siguiente se muestran los efectos de la cuota
que restringe la importacién del bien en cuestién a M,. Esto
lleva a que zumente el precio del producto en el netcldo do~
méstico hasta un nivel P, (Pi es el precio internacional). Nue-
vazente el consumidor piexrde el érea ABCD en forma
de excedente del consumidor. Los productores nacionales odbtie-
nen- el &rea AEFD (transferencia de los consumidores a los
prodnctortslzaeionale:;.)Hueva:eg:;ag;ugér%éga sogial g:éuius
¢ s son las correctas) es e + : o
3357‘31 recténgulo EBGH puede ser absorhgdo por fostig-
portadores del bien en cumestiém (ya que comprsn el bien a un
precio Py y lo venden a P. en el mercado interno), por el
gobierno” (si este vende al mejor postor las licencias o permi-
sos para importar la cantidad M,) o por los productores ex-
tranjeros.

No se hablara més de cunotas y tarifas ya que més bien estos
temas son propios de um curso deé economfa internacionsal.
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El caso de los controles de precio se muestra en el gréfico
siguiente:
PRECID / OFERTAR
Py f=s--
" T ; \
s |
0 “ CANTIDAD

Se establece ig orecio tope igual a PT y a este precio se da
un exceso de demanda sodbre oferta. Si el control es su-
ficientements estricts como pare descartar la posibilidad de
un mercado negro la cantided ofrecida y adquiride por los consu-
midores cerd Iy. los consumideres, empero estarian dispuestos

& pagar hasta P@ vor esta cantidad. E1 precio %ope no les
permite pagar el axceso (P, ~ ,D per lo que los consumi-
dores tendrén que arreglérselas de otra manera., Esta
otre menors puede ser la de la colas lo que implica un desper-
dicio de recursos ya que el tiemro perdido podria ser dedicado
s algs preductive o algo agradable., Por lo tanto, si la curva
de oferte es la corrects (es dacir, no existen otras distorsio-
nes) eutoncas ls pérdida social no serié sblo el triidmgulo

ABC sino tambibn el recténgulo FPoABPy. Por ejemplo, si com~
prer ¢l bien x cuesta {(en soles) §¥ 10 (el precio con-
trolado) entonees si wna hora de tiempo esté valorads en § 60
y se necesita 10 minutos de espera para sdguirir el bien el
precioc realmente pagado es de ¥ 20, Podris argumentarse gue

el precio tope tiene como fin el beneficiar a los grupos de
ingresos bajos ya gue estos no valoran mucho su tiempo. Debe
tomarse €n cuenta, empero, que los grupos de ingresos altos
pusden enviar & otras perscnas (cuye valor del tiempo es me-
noy) | que hazan las compras. Esto puede traer consigo co-
las més la»gas pero el resultado nc se altera (esto es, al
final leos consumidorss pagarén efectivamente PO por el bien en
cuestién).
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Se puede extender el anilisis anterior si se asume gque existe
un mercado negro del bien en cuestién. Si un productor o umn
vendedor es capturedo vendiendo el bien a un precio mayor gue
el legal (el precio tope) este productor debe pagar una mul-
ta. La existencis de esta multa al productor implica gque 1la
curva de oferta se desplaza o se vuelve m&s empinada. La ra-
sén es que esta multa represents un meyor costo debido al
riesgo que se corre por vender en el mercado negro.

iy

7

CANTIDAD

Si la curva de oferta es 0'' entonces la cantidad vendida es
igual a la legal. Los consumidores podrian estar pagando PO
por el bien en cuestién mediante sobornos, por ejemplo.

En el caso del racionamiento el consumidor no sélo tiene una
restriccidn presupuestaria. El racionamiento en su forma més
sencilla puede tomar la forma de una restricecién en la can-
tidad gue puede ser consumida:

Y b
ARER DE
Posr& 1LIDRDES

% A U,
B Uo

/// > } -

v Kx X ¢ Rx X

Caso (a) Caso (b)

En este caso, no 3¢ puede consumir més de Rx unidades de

x. Puede ser gue el racicnemiento no afecte™ 1la decisién

de cuanto consumir, este es el caso (a). El caso (b) mues-

tra uns situacidén en que el cornsumidor no puede llegar al

punto A sino debe permanecer en B, el méximo alcanzable da-

do que existe la resiricecidn Re.

El racionamiento puede ssumir la formes de cupones. Por ejem-~
plo al consusidor se la da ¥ cupones y los bienes tienen
precios en soles y en cupones. Esto da lugar a una nueve res-
triccidén que se puede observar en el gréfico siguiente:
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4~ RESTRICCION PRESUPUESTARIA

¢ RESTRICCION DE CUPONES

\
7

0 X
Las posibilidades de consumo estén determinadas por:

X + PY & I

Py X+ D § é; . §

1‘2;() Y ;;;0

donde Px es el precio del dbien X en soles, P_ es el precio
del bien T en soles, I es el ingreso¥ Py o8 el pre-
cioc del bien X en cupones, p_ es el precio del bien Y en
cuponez y N es el Y  nfmero de cupones., Se asu-
me que los cupones no pueden ser comerciados, esto es, los
cupcnes son ‘intransferibles, Si los cupones son transferi-
bles, esto es, vendibles entonces la restriccién puede ser
expresada en soles tnmicamente.

Lo importante en el caso del racionamiento es si los cupo-
nes son comerciables o no. Si los cupones no son comercia-
bles entonces puede haber pérdida social ya que los que va-
loran un bien bastante no podrén comprar més que lo que pue-
den con sus cupones (y viceversa). Si los cupones son co-
merciadbles y la cantidad de cupones es la adeacuada entonces
;1 pr;pio del cupdn estaré dado por la diferencia entre

45 Tt

' '
Precio o)

a -

Fr

o Yo ? Cankidad
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5i se emite una cantidad desproporcionada de cupones entonces
el precio de estos en el mercado puede sar menor a (P, - Pm )

o hasta cercano a O si hay abundancis de cupones con rosSocto
a la cantided recionads del biem.

Finalmente es apropiado tratar 1o referente a la regulacién

del monopolio. El gréfico siguiente muestra el resultado que

i; gbtiene si se c¢oloca un precio tope igusl a P& al monopo-
sva:

Mg

¥
i
J

La cantidad producida es X, con anteriorided a la imposicién
del precio tope. Con el 2::010 tope el monopolio mite-
ra su nivel de producciédn llegéndose a X,. Si el precio tope
corresponde al punto donde el CMg intersécta la curva de In~
greso Medio entonces esta serfa la solucién competitiva, El
precio tope da lugar a gue la nueva curve de ingreso marginal
sea P . los beneficios tras la imposicibén del precio tope
son ménores que en la situacidén puremente monopdlica y pueden
ser nulos., Hay que anotsr, empero, que una situacién en la que
el monopolio es obligedo 2 no tener beneffiecios puede no ser
Sptima desde el punto de vista social (se podria dar un nuevo
trifngulo de pérdida sccial).

¥s importante mencionar que el monopolio implica la existencia
de una distoriién. ILa introduecién de uma nueva distersién
debe tomar en cuenta la existencia de esta distorsibén inicial.
De esta forma, la situzcién puede mejorar con respecto a la
situescibn inicial distorsionada,

Con respecto al monorolio natural se presenta una paradoja.
Esto se muestrs en el gréfico siguiente:
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La existencia del monopolio natural se basa en que la curva de
costo medio es decreciente, como se vio anteriormente. Un precio
tope que persiga eliminar los deneficios de este monopolio natu-
ral no eliminaré por leto la pérdida social. Esto se muestra
ror el &rea ABC en el:§:2fico snterior. Un precio P, que si
elimina esta érea de pérdids social en cambio lleve & que la
empresa tenges pérdidas lo que tampoco es una solucién de largo
plazo. Aqui redicea la parsdoja. La solucién puede basarse en

la sicibén de un subsidio al monopolio natural (lo que es
una nueva oT8i6n, empero) o en la introduceién de un siste-
za de precios (o tarifas, en el caso de I1d eléctricidad) wblti-
rles, esto es, la discriminaciédn de precios. En esta forma la
empresa puede producir X, y no tener pérdidas,

En el caso de la regulacidén del monopsonio se presenta lo si-

S‘ioszlfa‘:\'o (Mg para el Monopsonio
Flr 4\
OFERTA
Wy
wo
Wy
e
Ly e & > L

Supéngese que el monopsonio se da en el mercado de tradajo. Hay
una sola empresa en el mercado que es el fmico empleador. Ed

se da una situacién de monopolio sino sélo de monopsonio. El
precio (es decir, el salario en este caso) que el empleador es-
taré dispuesto a pagar seré L 51 se introduce un salario mi-
nimo menor a ¥, pero mayor s we-el empleo tenderé a awmen-
tar (nétese la anslogia con el caso del monopolio
visto anteriormente). El1 empleo serd el méximo posible si el
salario es w,. Si el salario es mayor a w,, por ej lo w,, en=-
tonces el olglco disainuiré, Esta es la solucién tradi-
cionel si el mercado es competitivo: un sealario minimo por emci-
ma del punto de corte de la oferta y la demanda lleva a desempleo.
En el caso del monopsonio esta conclusién no necesariamente

es cierta: depende del rango en gue se encuentre ese salario
ninino .
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PERDICE
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1. Monopolio multiplantas

En el oaso del monopolio multiplantas se presenta una si-
tuacién similar a la observada en la pégina 78 (Apéndice A
de la parte II). El monopolista maximiza su beneficio total
de la siguiente manersa en el ceso de dos plantas:

BT = IT (X4 + I) - CX(X,) - CR(X,)

siendo la cantidad producida en la planta 1 ¥y 12 la cantidad
producids en le planta 2. Esto implica que lsa condicién
de maximizacién sea

Mg (X4 + Xy) = CMg (X,) = CMg (X,)

siendo CMg (12) el costo marginal de la primera plante y
CMg(X,) el costo marginal de la segunde planta.

Nétese la diferencis sntre este resultado y el resultado cuando
se presenta le discriwminacién de precios:

Mg (X; + I,) = INg (X4) = IMg (Xp) -

2. Cartel con empresas que presentan distintos costos margi-
nales

El caso presentado al analizarse el cartel fue de empresas
que se caracterizaban por tener las mismas curvas de costo
parginal, Para hacer el caso sencillo, puéde asumirse la exis-
tencia de 86lo dos cng:o-as. Estas empresas A y B acuerdan
dividirse la produccidn, es decir, cada empresa produciré la
mitad de la demanda total. E1 caso puede ser representado
por el gréfico siguiente:

LCMg
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D es la demanda total y d es la demanda dirigida =2 cada em-
presa. IMg es el ingreso marginal correspondiente & 4, El
costo marginal de la empresa A esté dado por GHgA y el costo-
marginal de la empresa B estéd dado por la curvs CMgy.

El precio Sptimo para la empresa A seria P, yel pre-
cio Sptimo para la empresa B seria en camdbio P,.

P, Y Py en este caso no representa el Sptimo para el
cirtel como un todo. P, €8 el precio que maximiza los bene-
ficios de amdbos, a ese precio le corsesponde el punto
donde la suma de los CMg de ambes empresas es igual al Iﬂg

de la curva de demanda total D (Qsten::g:eeo marginal es d).
En este caso las empresas no sélo te que discutir cuénto
producirg cada una sino también el precio que deberé imponer
el cartel.

3. Fijacibén de precios en la reslidad

Se argumenta que en la realidad las empresas no igualan
expresarsnte el costo nal al ingreso marginal sino que
més bien se le agregs un % sobre el zosto. For ejemplo si el
costo medio es Y 10 se agrega un 25% por lo que el precio
resultante seria ¥ 12,50, Si el CMg = CMe esto implica que
la empresa estfé "tantesndo”, es decir estd adivinando la
elasticidad de demanda de su producto.

Se tiene que 4

IHG-P(“ -‘—E’)
Expx
derx")

-
Exrx

= P (

Y el CMg = CMe por lo que en equilibrio IMg = CMe

P = CMe ( xPx

d
ExPx - 1

St

por lo que si el porcentaje es de 25 % la elasticidad precio
de la demanda del bien es S:

P = CMe ( 5/4) = CMe + .25 CMe
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IV. El1 mercado de factores de producecién
1. La oferta de trabajo y su derivacién

Pars derivar la curva de oferta de trabajo nuevamente se
utilizan las curvas de indiferencia. En la orfdenada se tiene
el ingreso total (por dis, por ejemplo) y en la abscisa se
tiene el némero de horas de trebdajo. Ademés se presents uns
restriceién R _que implica que no se puede tradbajar més
de 24 hores al dia, por ejemplo). Las curvas de indiferemcia
serén de pendiente positiva (aunque puede darse el caso que
sean de pendiente negativa en un rango y de pendiente positi-
va en otro rango):

td

INGRESD |
TOTAL

nh-‘n*—**”"“‘

HORAS OE TRABAJ0

La "recta de presupuesto” muestrs el salario por hora w. El
hecho que no parta del origen refleja la existencia de un in-
greso que no depende directamente del trabajo (ingreso por
una herencis, por ejemplo). La curva que une los puntos de
tangencia entre esta "recta de presupuesto” y las curvas de
indiferencia es andloge a la curva "consumo-precio” en la
teoria del comportamiento del consumidor. Detréis de esta cur-
va esta implfcita la curve de oferta de trabajo:

A~

0

P e R e

wr
WafF--===-=-"

[

OFERTA DE L

~» HORAS DE TRABAJO

En el anflisis puede identificarse también un efecto ingreso
y un efecto sustitucién. Si la curve de oferta es de pendien-
te positiva, esto implica que el efecto sustitucién es mayor




- 121 -

al efecto ingreso. El1 efecto sustitucién tiende a aumentar

el némero de hores trabajadas al aumentar w.

El hecho que la curva de oferta se vuelve de pendiente negati-
va a un cierto nivel de v pretende explicar la experiencia

de los peises dessrrollados. Como la curva de oferta de todos
los trabajsdores es la sums horizontal de estas curvas de
oferta individuales, lo més probadble es que la curva de ofer-
ta de mercado no muestre usualmente esta caractertistioca.

La existencia de un salario v distinto para horas extras se
puede refloaag_’n ol gréfico de iz forma siguiente:

A
INGRESO TolAL

o
by
L
o N M

R Roras oe
TRABAJO
Al trsbajador se le psga un salerie w, por las N primeras
horas y otro salario w, (w, siendo mayor a w,) por las
(M - §) horas rcstantog. Da esta forma el monto sa?arial,pa-

g2do e3 menor que 2i por las M horas de tradbajo se pagars un
salario constente w, (es decir w,M > woN + w, (¥ - NY».

Una forma anélogs de presentar las curvas de indiferencia en
el caso de la oferta de trabajc es mediante la medieidn de
las horas de ocio en la abscisa. lLas conclusiones son las
mismas que en el case anterior:

A ‘\ §

iN6RESO
Terat

. — — o ah— —— - >t

o R ” HORAS DE Ocio

El sumentc en el salario aumenta el precio del ocio por lo
que por este motivo hay uns tendencia a que se "consuma” menos
ocio y se trabaje més. Por el otro lado, un maycr salario
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incentiva un mayor ocio (este es el "efecto ingreso”, préctica-
mente). En este caso, el efecto ingreso y el efecto sustitu-
cibén operan en sentides contrarios. El resultado dependerés de
la fuersa de cada uno, lo que se vio anteriormente.

2. la Demanda por Trabajo

La regla general es contratar un factor hasta el punto en
que el ingreso = nal debido al uso del factor es igual al
costg marginal debido al uso del factor. En el caso del trabajo
se tiene

El costo marginal de L es el salarioc por lo que resulta lo si-
guiente:

417 dIT 4
v = - =
aL ax 4L
- ms * mgL

En el caso de la competencia perfecta el IMg = P por lo que

w = P’ msz'

En general:
w A

IMg-PMg 7~ FMO

o L
Estas curvas estén graficadas para un nivel determinado del
otro factor.
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La curva de demanda por un factor en el largo plazo pars
une empresa serd més eléstioca:

0 L

Si el salario baja se utiliza més L lo que lleva a una
mayor utilizacién de K si los factores son compliementarios.
El uso de mayor K traslada la curva d hacia la derecha.
La curva de largo plazo se obtiene as{ uniendo los puntos
A y C. En el caso que los factores sean independientes, es
decir, que mayor uso de uno no implica mayor uso del otro,
la curva de demanda de largo plago no se diferenciaré de
la de corto glaso, d. Finalmente, asumiendo la existencia
de factores "anti-complementarics”, la curva de largo pla-
zo también serd més eléstica (igual que en el caso comple-
mentario). Porqué? (Hacia qué direccién se treslada la
curva d cuando disminuye el uso del otro factor?).

En el largo plazo la curva de demanda por un factor,lL,
para la industria como un todo, es méds ineléstica:

'{NDUSTRIA
DLP

e W e e W e - - - e -

dl

Zd

N

v

L
EMPRESA INDUSTRIA
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La rasén es que si todas las empresas expanden la produ-
ceién, entonces el precio del producto tenderd a bajar.
El nuevo precio (més dajo que el anterior) determinard un
desplazamiento de d (para simplificar se estd asumiendo
que los factores son independientes, por lo que la curwva
de largo plazo para la empresa es:la misma que la de
corto plazo). De aqui resulta que la curva de demanda
por un factor en el largo plaszo pars una industria es més
t;:l&itica que la sumatoria horizontal de la curvas indi-
uales.

En general puede decirse que la demanda por un factor es
més eléstice

- cuanto més eléstica sea la demarda del bien final

- cuanto més eléstica sea la oferta de los otros factores

- c:an:o menos fuerte sea la ley de rendimientos decre-
cient=s

-~ cuanto mayor sea la elasticidad de sustitucién,d

- cuanto mayor sea la fraccién del factor en el gasto total
s{ la elasticidaed de demanda del bien final es mayor a
la elasticidad de sustitucién, ¢

Lo anterior resulta de la relacién siguiente:
Elasticidad precio del bien final

Elasticidad de oferta del otro factor
Elasticidad de sustitueién
Elastiecidad ' 4

del factor T 6"74-6[5\_”7"'("5;_ 7

L con res- - -
pecto a v [s ¢+ (l'SL)’?:H- e

nii&mccién del factor L en

Si e—>» el costo total

e = S+ -8 )@

Sie=0

A
[
w0
L
|‘;
+
\
N
R
'
-
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Para lo anterior puede consultarse Hicks, John, The Theo
Istas

of Wages o Allen, R. Anflisis Matemftico para Econom
Zespecialmente parte 14.8).

Les relaciones anteriores pueden también explicarse intui-
tivamente,

Es apropiado considerar lo referente a 1a "diferencia
compensatoria”. Esta se refiere al Lecho que el trsbajo no
es homogéneo sino més dbien que existen trabajos agradebles
y desagradables. Un mayor salario as{ puede compensar por
un trabajo desagradable y viceversa. Trabajos de mayor ries-
g0 pusden tamdién dar lugar a mayores salarios. :

En las recesiones econdmicas puede resultar més rentable

no alterar el nivel de empleoc en una smpresa c¢uandc el em-
pleo desciende. 1La razén es que puede resultar ser més costo-
80 la re~contratacién o el re-entrensmiento més adelante

por lo que resultaria mfis econdémico mantener el empleo.

Esto es carscteristico de loe paises industrisliszades. La
ley de Okun se relaciona a esto: se ha observado en el caso
de los Estsdos Unidos, que un cambio de 1 % en el smpleo

se asocis & un camdio de aproximadamente 3 % on el producto.

En cuanto al entrenamiento, este puede ser tanto especifico
como general. La ‘empresa tendré incentivo en invertir en
entrensmiento especifico ya gque en el genersl el trabajador
vuede retirarse de la empresa tras el entrenamiento.

%, Oferta y Demanda de oiros factores de produccién

En el caso de los otros factores de produccién nuevamente el
precio (de cada uno de los factores) debe ser igusl a su
Productividad marginal multiplicado por el precio del dien
final (en competencia perfecta).

En el caso del capital se vio en la segunda parte que

r= 4P+ é;Pk_
(si se deja de lado APy, véase pp. 46-7)

donde r @8 e) precio del capital, es la depreciacién y
Py es el valor del capital (una méquina, por ejemplo).

Si la depreciscién es O entonces

por lc que
r
-~ P
i K

En competencia perfecta el alquiler de una mégquine &s equi-
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valente a su compra (en el largo plaso).

Se tiene:
rA\

?NQK'F

0 >

K

Si hay sélo dos factores, L y K y se dan retornos a escala
constantes, es decir .

X +wL = X (por el Teorema de Euler)

entoces el triféngulo A debe ser igual al rectéingulc B en el
gréfico siguiente:

[ Bl tiadnbdig

VUSSR ST e —

N 7
L. Ke K
Ademés, el trifingulo C debe ser igual al recténgulo D.

Si se deja de lado la depreciacién la compra de una méquina
seréd rentable si el Valor Presente del retormo de la miguinsa
es mayor al precio de la mfiquina, es decir si

R R R

—_— _— o« o o P
(1 + 1) +(1+i)2* +(1+i)n> K

donde R es8 el retorno, VP es el valor presente de los retor-
nos durante n periodos y i es la tasa de interés (se asume que
el primer R se da en el primer periodo).
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4, E1 capital humano

La inversién en educacién representa inversién en cspital
humano. En este sentido la educacién es un recurso més y el
snélisis se efectla como si se estuviera evaluando un Proyecto
de Inversién:

Costos / //E,—\{ OCUPACION A
Wngresos " ~—~oCuPACION B

!

v ol

]

{

{

B |
:

~

A T i
'to A | tTh  Tempo

En ¢l periodo t, se presenta la alternativa de tradbajar o
soguir‘invirtiegdo en capital humano. El costo directo por

la inversidn es A, el costo de oportunidad es B y el retorno
bruto es C. La inversién en capital humano seré econdémicamente
rentable si el valor presente de los beneficios netos es mayor
al de los costos netos.

3i los ingreéos no varf{an a 1o largo del tiempo se puede sim-
nlificar el gréfico:

v ’
b . i
Yo —
Y, ' |
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| >
\ T tn
tb
Nuevamente el afio t se presenta ls alternativa de trabajar o
estudiar (el estu- dio duraria(T =~ to) afios en este caS0). .-
El ingreso si se trabaja a partir de t. es YO. 51 2
se estudia el ingreso puede ser menos, por ejemglo ~ Y, 7

durante los (T - to) y Y, durante les (tn - T) afios restan-
tes. .

Hay tres formas para evaluar este "provecto de inversidém':
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1. Calcular Valor Pf‘;ente de las dos alternativas:
=N
Y
VP(1) = 0
1 (1 + ji)_t/ Taso de \‘Y\kva
. t=T t=n
V() = T, | s
" + Tt
+=1 (1 + 1) =T (1 + i)
Si VP (2) es mayor a VP (1) la inversidn es rentable.
. Calcular Valor Presente de 1la inversién:
't'"-T {—:y‘
VP - - Y . 2 = %
‘ : t t
Bl isr D) g7 (D
f't-‘ .
Si VP es mayor a cero la inversién es rentable
%5, Calecular la tase interna de retorno:
T Y, - Y t=n 5 _ ¢
Ei 2 L =zz. 2 0 Tasa nferna

£So 1+ [Fq 1;)_*_’/ de vetormo

3i r es mayor a la tasa de interés del mercado entonces.
la inversién es rentable.

Qué conc’usiones generales nueden extraerse en 1o que resvecta
# la rentsbilidad de lacs snverciones en canitsl humano?

La rentatilidad tenderé a cer mavor

a) si la inversidén es hecha por nerconas jdvenes

b) en sociedades con tasacs de mortalidad méAs bajas

c) con aquellos individuos que se mantienen més tiempo en la
fuerza laboral '

d) cuando los costos de oportunidad son bajos.

e ha argumentado que el modelo deja de lado otros factores
como el ingreso de los padres, su educacibn asi como la inte-
ligencia o la motivacién.

Al igual que en los otros mercados, en el mercado de capnital
humano pueden presentarse divergencias entre lo privado y lo
social via las externalidedes. De esta forma en un momento
dado puede haber una cantidad distinta a la 6ptima,





