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RESUMEN

El presente trabajo de investigacion titulada “Factura Negociable y su
influencia en la Situacion Financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia,
Yungay - periodo 2019”, la empresa se encuentra en un proceso de desarrollo de
extraccion y comercializacion de cal, cuyo objetivo fue analizar la influencia de la
factura negociable como una alternativa de financiamiento de la empresa

Negociaciones Santa Julia, Yungay - periodo 2019.

El tipo de investigacion fue cualitativo con un disefio interpretativo, la técnica
que se utilizé6 fue la guia de entrevista y el analisis documental, asimismo el
escenario de estudio fue la misma empresa investigada, el estudio es de tipo
descriptivo ya que los datos que se investigaron se obtuvieron de manera directa de
la empresa, el disefio de investigacion que se utilizé es no experimental de corte
transversal. Segun los resultados se analizé las tasas de intereses a 3 entidades
Bancarias, Interbank con una tasa de interés del 23%, BCP con un 20.5% vy
Scotiabank con un 29% para efectuar la factura negociable mediante el factoring el
mas accesible es el BCP, en cuanto a los requisitos y procedimientos para el uso
de la factura negociable mediante el factoring para las 3 entidades son similares,
primero se tiene que contratar este servicio, evaluar al cliente y al deudor, asimismo
el requisito principal es tener cuentas corrientes de la entidad de preferencia, elegir
la modalidad y tendrdn que cumplir con las clausulas del contrato firmado.
Concluyendo que el uso de la factura negociable como alternativa de financiamiento
si influye en la Situacion financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia, ya
que el indice de la prueba absoluta mejoré considerablemente de 0.94 a 1.36,
asimismo el ratio de endeudamiento patrimonial ha disminuido en un 5%. En cuanto
a la rentabilidad sobre el Patrimonio se sigue manteniendo en un 35% vy la
rentabilidad sobre los activos mejoro de 36% a 38%, mostrando la eficiencia de la

entidad en el uso de los activos para producir utilidades antes de impuestos.

Palabras clave: Factura, Negociable, Situacion, Financiera.
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ABSTRAC
The present research work entitled "Negotiable Invoice and its influence on the
Financial Situation of the company Negotiations Santa Julia, Yungay - 2019", the
company is in a process of development of extraction and commercialization of lime,
whose objective was to analyze the influence of the negotiable invoice as a financing

alternative of the company Negociaciones Santa Julia, Yungay - period 2019.

The type of research was qualitative with an interpretive design, the technique
used was the interview guide and the documentary analysis, the study setting was
also the same investigated company, the study is descriptive since the data that was
investigated were obtained directly from the company, the research design used is
non-experimental, cross-sectional. According to the results, the interest rates of 3
banking entities were analyzed, Interbank with an interest rate of 23%, BCP with
20.5% and Scotiabank with 29% to carry out the negotiable invoice through factoring,
the most accessible is the BCP, Regarding the requirements and procedures for the
use of the invoice negotiable through factoring for the 3 entities they are similar, first
you have to hire this service, evaluate the client and the debtor, also the main
requirement is to have current accounts of the entity preferably, choose the modality
and they will have to comply with the clauses of the signed contract. Concluding that
the use of the negotiable invoice as a financing alternative does influence the
financial situation of the Negotiations Santa Julia company, since the absolute test
index improved considerably from 0.94 to 1.36, the equity debt ratio has also
decreased by a 5%. As for the return on equity, it continues to be 35% and the return
on assets improved from 36% to 38%, showing the entity's efficiency in the use of

assets to produce profits before taxes.

Keywords: Invoice, Negotiable, Situation, Financial.

viii



I. INTRODUCCION

Numerosos son los instrumentos de financiamiento, la factura negociable es
uno de ellos, esta herramienta se usa en diferentes paises de Latinoamérica como
Uruguay, Argentina, Chile, México, entre otros y puede ser utilizada por las Micro y
pequefias empresas. Esta herramienta financiera va a permitir que las empresas
puedan adquirir financiamiento a corto plazo y pueda seguir operando sin ningun

problema. (Guerrero y Valentin, 2016, p. 1).

Dentro de la realidad problematica a nivel Internacional, en Colombia los
empresarios de las Micro y pequefias empresas necesitan hacer uso de dinero que
esta dentro de sus cuentas por cobrar, ya que tienen politicas de facturacion que
son de 30, 60, 90 y 120 dias, a pesar de que la factura es emitida en 30 dias hay
retrasos en cuanto a los pagos de las facturas, por ello las micro y pequeias
empresas necesitan acudir a un financiamiento como el crédito o préstamos. Si bien
es cierto en Colombia tienen una Ley N°1231 conocida como Ley del Factoring esta
es una herramienta de financiamiento que va a permitir a empresas a acceder al
pago de manera anticipada de sus facturas por cobrar, obteniendo liquidez y cumplir
con sus respectivas obligaciones, pero las micro y pequefias empresas no tienen

conocimiento de esta Ley. (Bahamon, 2018)

Dentro del pais, el Estado Peruano es el encargado de promover leyes que
favorezcan a las Micro y pequefias empresas (Mype), por ello encontramos la Ley
N°29623, que es la encargada de promover el financiamiento mediante la factura
negociable. En la participacion niumero XII de la Cumbre Micro y pequefias
empresas en el 2019, el viceministro de las micro y pequefias empresas e Industria
del Ministerio de la Produccién (Produce) Oscar Graham indicé que solo el 6% de
la Mype tienen acceso a un sistema financiero, es por ello que se esta trabajando
para el aumento el nimero de Mype al financiamiento a través de la mejora del
Factoring (Pérez, 2019)

En tal sentido la empresa, “Negociaciones Santa Julia”, se encuentra ubicada
en el centro poblado de Tumpa, del Distrito de Mancos, Provincia de Yungay, en la
region de Ancash, esta acogida al Régimen Mype Tributario y tiene mas de 4 afos



perteneciente al sector de la pequefia mineria artesanal, en el cual la entidad se
dedica a la extraccion y comercializacion de cal. La empresa, al transcurrir de los
afos ha ido creciendo en cuanto a produccion y ventas, el 46% de las facturas que
emite son al crédito, con el fin de seguir manteniendo el reconocimiento y la

confianza de sus principales clientes.

Los problemas se originan por la falta de liquidez, esto se debe a que la
empresa no tiene muchas opciones para la cobranza a sus clientes, asi mismo
otorgan créditos a clientes recurrentes en el atraso de sus pagos y no hay
seguimiento a los créditos otorgados, por ello no se cuenta con efectivo para cumplir
con los pagos puntuales a sus colaboradores. Asi mismo la empresa no esta
informada en cuanto al uso de las facturas negociables y cuales son las ventajas de
usarla. Esto genera un problema para la obtencion de liquidez. Como en el afio
2019, tenia un monto S/. 240,269.68 de facturas por cobrar y no hacian el
seguimiento a los créditos otorgados, no contaba con efectivo para cumplir con los

pagos puntuales a sus colaboradores.

Por ello se plante0 la siguiente pregunta, ¢ Cudl es la influencia de la factura
negociable como alternativa de financiamiento en la Situacion Financiera de la

empresa Negociaciones Santa Julia; Yungay - periodo 20197

Para responder a dicha pregunta se plantea como objetivo general: Analizar
la influencia de la factura negociable como una alternativa de financiamiento de la
empresa Negociaciones Santa Julia, Yungay - periodo 2019. Como objetivos

especificos de la presente investigacion son:

Determinar el nivel de cuentas por cobrar en la empresa Negociaciones
Santa Julia para el periodo 2019.

Indagar con tres bancos los requisitos y procedimientos que aplicarian las
facturas negociables en la empresa Negociaciones Santa Julia del Periodo 2019.

Analizar de manera comparativa la Situacién Financiera inicial y

considerando el factoring de la empresa Negociaciones Santa Julia- periodo 2019.

Sobre la Justificacion del estudio por conveniencia, la investigacion va a

permitir conocer a detalle, como se debe trabajar con la factura negociable, para



gue asi la empresa Negociaciones Santa Julia pueda negociar sus facturas. A parte
de eso se justifica de manera practica ya que la investigacion es importante, porque
nos permitird determinar las razones por la que las empresas caleras deben hacer
el uso de las facturas negociables y asi pueda mejorar la disponibilidad de liquidez,
para poder cumplir con sus obligaciones. La justificacion en términos de relevancia
social contribuird a hacer el uso de la factura negociable y tener en cuenta las
normas, leyes y decretos que emite el estado a favor de las empresas, para que asi
la empresa se mantenga informada y pueda hacer el uso de las mismas a su favor.
Asi mismo la empresa Negociaciones Santa Julia tenga mas liquidez y pueda seguir

con sus actividades cotidianas.



Il. MARCO TEORICO

En cuanto al antecedente a nivel internacional Alvarado y Flores (2016) en
su investigacion titulada “Propuesta del factoring como fuente de liquidez a corto
plazo en la empresa Mercalimsa S.A. periodo 2016, desarrollado en la Universidad
de Guayaquil, para la obtencién del grado de Ingeniero en Tributacion y Finanzas,
su objetivo general fue proponer la ejecucion del factoring como fuente de
financiamiento en un corto plazo, periodo 2016. Esto con el fin de que la empresa
pueda obtener liquidez para que cumpla con sus respectivas obligaciones
financieras. Su enfoque de investigacion fue cualitativo, su tipo de investigacion fue
descriptiva, con disefio no experimental. En cuanto a los resultados que se
obtuvieron se recalca que el 92% de los colaboradores de la empresa se encontrd
de acuerdo en implementar el factoring como un instrumento de financiamiento. Las
autoras llegaron a la conclusion de que la propuesta de implementar el factoring
como una alternativa de financiamiento a corto plazo, se consideraria una
proyeccion al afio 2016, la solvencia daria como resultado 1.71 y la prueba &cida
1.27, mientras el capital de trabajo aumentaria de $77,539.83 a $82,539.83, es decir
gue se pudo conocer que la empresa obtuvo mayor liquidez con la aplicacién del

factoring y poder cumplir con sus obligaciones pendientes.

En cuanto a los antecedentes nacionales Aredo (2017) en su investigacion
“Factura Negociable como fuente de financiamiento y su incidencia en la liquidez de
la entidad Bus Metalica S.A. Trujillo, periodos 2014-2015” desarrollado en la
Universidad Nacional de Trujillo para obtener el grado de Contador Publico. Su
objetivo general fue determinar la incidencia de la factura negociable como una
fuente de financiamiento en la liquidez de la empresa Bus Metalica, el tipo de estudio
fue aplicada y tuvo como diseiilo no experimental, la poblacion y muestra fue la
misma empresa. El autor concluyé que las fuentes de financiamiento van
directamente a los proveedores a un plazo por pagar de 50 dias, con instituciones
financieras a corto y largo plazo, respecto a sus cuentas por cobrar, usando la
factura negociable se negocia con el banco ya que se obtiene liquidez en corto
plazo. El efectivo aumentd de manera considerable en el afio 2015 a comparacion
con el 2014, esto fue gracias al uso de la factura negociable. Por altimo, la factura

negociable incide positivamente como fuente de financiamiento de Bus Metalica.



Jara (2018) en su investigacion “Las facturas negociables y su efecto en la
liquidez de la empresa “Molino Grano Dorado SAC”, Lambayeque, 2017”
desarrollado en la Universidad Sefior de Sipan para obtener el grado de Contador
Publico. Su objetivo General fue determinar el efecto de las facturas negociables en
la liquidez del “Molino Grano Dorado SAC”, Lambayeque 2017. La autora obtuvo
como conclusion que al utilizar las Facturas Negociables se obtienen muy buenos
resultados en la situacion financiera de la empresa, ademas de ayudar a agilizar la
ejecucion de cobranza. Asi mismo la aplicacion de la Factura Negociable es una

alternativa para la obtencion de liquidez inmediata.

Murga, (2017) en su investigacion titulada “Factura Negociable como una
alternativa de financiamiento y su efecto en la situacion financiera de la entidad
Inkabex S.A.C. Trujillo, periodo 2017” desarrollado en la Universidad César Vallejo,
para obtener el grado de Contador Publico. Su objetivo general fue, determinar el
efecto de la Factura Negociable como una alternativa de financiamiento en la
situacion financiera de Inkabex, la investigacion tuvo como disefio no experimental,
transversal, su poblacion y muestra fue la misma empresa, el autor obtuvo como
resultado que la empresa realiza el canje de las facturas con el banco BCP y
Scotiabank, con el fin de cubrir sus obligaciones a corto plazo. En cuanto a la
situacién financiera de la empresa, se obtuvo un incremento del 26% de activo
corriente en relacion al afio anterior, el aumento significativo es debido al canje de
facturas negociables. Como conclusién, las facturas negociables es una buena
herramienta de financiamiento, debido a que esta generd liquidez y ayudé a cubrir
con sus cuentas a corto plazo. En la situacién financiera hay resultados positivos,
ya que se obtuvo mejor resultado respecto al afio anterior, el efecto fue determinado
comparando los estados financieros con y sin protestos, se determiné que la

situacion mejoraria ain mas, si no hubiese mas protestos.

Segun Quezada (2018) en su tesis “La factura negociable y su efecto en la
situacion financiera de la empresa Inversiones y Negocios Alfa EIRL de la ciudad
de Truijillo, afio 2017” desarrollado en la Universidad César Vallejo para la obtencion
del titulo de Contador Publico. Tuvo como objetivo general determinar el efecto de
la factura negociable en la situacién financiera de la empresa Inversiones y

Negocios Alfa E.I.R.L. de la ciudad de Trujillo afio 2017. Como conclusién la factura



negociable como herramienta de financiamiento a tenido un efecto positivo para que
la empresa obtenga liquidez a corto plazo, mediante el analisis financiero
determinaron que la situacion financiera de la empresa habia llegado a poseer un
indice de liquidez de 1.89 y una solvencia patrimonial de 0.59, a lo que hay una
diferencia sin el uso de la factura negociable en el indice de liquidez obtuvo un 1.54
y 0,56 en cuanto a la solvencia patrimonial. El efecto se determind al realizar una
comparacion del Estado de Situacion Financiera con el uso de la factura negociable
y sin el uso de la misma, obteniendo un efecto positivo en la situacién financiera de

la empresa.

La autora Quiroz (2019) en su investigacién que tiene como titulo, “Factoring
como alternativa de Financiamiento en la entidad confeccion Amparo S.A.C. Truijillo,
Periodo 2018” desarrollado en la Universidad Privada del Norte para obtener el
grado de Contador Publico. En el cual tuvo como objetivo general: Determinar
cudles son las caracteristicas del Factoring como alternativa de financiamiento en
la entidad textilera. La autora concluye que se debe evaluar las tasas de interés que
ofrecen las entidades bancarias, la factibilidad, los requisitos y procedimientos que
se debe seguir para efectuar al Factoring. Asi mismo se demuestra que el Factoring
es una buena alternativa de financiamiento debido a que se obtiene una liquidez de
manera inmediata, por ende, mejoro el indicador de liquidez de 1.74 a 2.74, el indice
de la prueba &cida fue de 2.01, en el capital de trabajo de S/. 118,365.00 a S/.
118,895.00, respecto al endeudamiento de 69% disminuy6é a 58% y por ultimo
aumento su rentabilidad de un 21% a 28%, por ello el Factoring es una alternativa

de financiamiento, ya que contribuye a obtener liquidez de manera inmediata

Prado, (2013) en su tesis titulada “Incidencia del Factoring en la Situacion
Financieray Economica de la entidad Minenco Contratistas Generales S.R.L., 2010-
2011” desarrollado en la Universidad Nacional de Cajamarca, para optar el grado
de Contador Publico. Donde su objetivo principal fue analizar la incidencia del
factoring en la situacion financiera y econémica de la entidad Minenco Contratistas
Generales S.R.L., periodo 2011. Asimismo, concluye que el factoring ha incidido
positivamente en la situacion financiera de la entidad Minenco Contratistas

Generales S.R.L., para el periodo 2011, esto se debi6 a que muestra una mejora en



cuanto a los niveles de liquidez corriente y en consecuencia tiene mayor capacidad

de poder cubrir sus deudas a corto plazo.

Asi mismo Ruiz, (2019) en su investigacion “Factoring como fuente de
financiacion a corto plazo para la entidad Quimpac S.A., de la Provincia
Constitucional del Callao — Peru, afio 2018”. Cuyo objetivo general fue analizar
como el uso del Factoring genera liquidez a corto plazo para la entidad. Con
respecto al tipo de investigacion fue cuantitativo y el método fue descriptivo-
explicativo; el disefio de la investigacion fue no experimental y la poblacidén estuvo
constituidos por 15 personas que trabajan en el area de contabilidad. El autor obtuvo
como resultado que el 40% respondi6é que no hace el uso del Factoring, el 33% dio
a conocer que usa otros medios de financiamiento, por ultimo, el 27% indic6 que la
empresa obtiene liquidez de acuerdo a los plazos de crédito que otorga a su cliente.
Como conclusion se obtuvo que el personal de la empresa tiene dificultades para el
uso del Factoring, por otro lado, aplicacién del antes y después de utilizar el
Factoring evidenci6 que hubo un aumento del ratio de liquidez y la prueba acida que

seria beneficioso para la empresa.

En cuanto a las bases tedricas de las Facturas Negociables, define el articulo
2 de la Ley N° 29623, Ley que promueve el financiamiento mediante la Factura
Comercial, el cual esta representado fisicamente o a través de su anotacion en
cuenta en el sistema de una Institucion de Compensacion y Liquidacion de Valores.
La factura negociable para Linklater y Osterling (2016) es un titulo valor para su
transferencia o cobro ejecutivo, donde la empresa sede el derecho al cobro de
determinados créditos, una factura o documento de crédito, a un intermediario

financiero a cambio de un anticipo financiero total o parcial, a un interés preestablecido.,
pudiendo este asumir 0 no el riesgo de la operacion (p. 36)

Asi mismo, la define Echaiz (2011) como titulo valor en la cual se produce
por la compraventa, de modalidades contractuales de transferencia de un bien o
servicio incorporando el derecho de crédito con respecto del saldo de precio o
contraprestacion pactada entre clientes y proveedores (p. 38)

La factura negociable segun Matsuda (2018) es una manera de financiacion
a corto plazo donde las empresas pueden acceder. Consiste en traspasar los
derechos de facturas a otras empresas, la cual estan encargadas de hacer el cobro

correspondiente, asimismo retienen un porcentaje a manera de comision (p. 1)



Para Sweet y Maxwell (2012) es la compra de deudas o facturas por cobrar,
al adquirir un bien o servicio, a fin de proporcionar financiacién o librar al vendedor
de realizar dichos cobros y asi la empresa funcione con normalidad y cumpla con

sus obligaciones. (p.18)

En cuanto a los Objetivos de la Factura Negociable segun la Ley N°29623 es
promover el financiamiento a proveedores de servicios y bienes mediante la factura
comercial. Por otro lado, los beneficios de las facturas negociables es que va a contar
con liquidez de manera rapida, permitiendo asi obtener financiamiento a través de sus
facturas, lo cual ayuda a las empresas a disponer de efectivo y cumplir con sus
obligaciones de pago a su personal de trabajo, proveedores, entre otros. Es de mayor
facilidad la negociacion de cartera de deudores y avala los cobros a todos ellos, al
realizar la negociacion de la cartera de deudores, las ventas se enfocan mas en su labor
comercial y no en la del cobro.

Segun Bulaki (2018) las ventajas de la factura negociable, acceso de efectivo
de manera inmediata, la atencién hacia operaciones comerciales y crecimiento,
proporcién de fondos rapido a través de las entidades intermediarias a la factura
negociable, no se requiere garantia, se considera como venta mas no como un
préstamo, ademas va a permitir que las micro y pequefias empresas negocien sus
facturas en el mercado para obtener liquidez de manera inmediata. (p. 9)

Dentro de la Ley N°29623 en el articulo N°7 sefala la fecha de aceptacion
ya sea a cierto plazo o plazos desde su aceptacion.

Desde dicha emision, la modalidad de pago de la factura negociable se pact6
de una a mas cuotas, facultara al adquiriente de dicha factura negociable a, dar por
vencido todos los plazos y se exigira el pago del monto total de la factura negociable.

También se exigira el pago de cuotas vencidas en la fecha de vencimiento
de cualquiera de las siguientes cuotas, exigira asi mismo el pago de las cuotas
vencidas en la fecha de vencimiento de la Ultima cuota que se pacto.

Para ello es necesario efectuar la formalidad sustitutoria o diligencia judicial

o notarial por incumplir con el pago de cualquiera de las cuotas adecuadas.

Para vender la factura negociable es mediante el factoring, las formas de
negociar son las siguientes modalidades segin Brachfield (2019) nos menciona que
existen varias modalidades por las que se dé un contrato de Factoring, segin dicha
clasificacién, estas son con recurso y sin recurso el cual depende de que la empresa
que ofrece Factoring asume los riesgos de incobrabilidad.

Factoring con recurso: consiste en que el cedente o proveedor hace entrega de
las facturas a la empresa que brinda servicios de Factoring, al mismo tiempo ésta hace
entrega del dinero inmediato al cedente, descontando un pequefio porcentaje por el
interés y los gastos de operacion. En caso de que el deudor de dicha factura no pague
el documento pactado, la empresa de Factoring tiene derecho a reclamar al cedente de
este dinero de la factura.

Factoring sin recurso: consiste en contratar un servicio de Factoring sin que el
cedente o proveedor de dichas facturas sea responsable en caso de que el deudor no
proceda al pago del documento pactado. Esta responsabilidad la tiene la empresa de
Factoring a la cual cedieron dichas facturas.



Segun la Ley N° 30308 modificaciones para la promocién de Factoring. Las
imprentas que estan autorizadas por la Superintendencia de Administracion
Tributaria (SUNAT) deben incorporar una tercera copia, que es denominada “factura

negociable”.

En caso de que las empresas manejen factura electrénica, la SUNAT es la
encargada de dictar los procedimientos para que se emita dicha factura negociable,
indica como se debe llevar a cabo la operacion necesaria para transferir a terceros.

Las facturas electrénicas, para que sea considerada como una factura
negociable se necesita una verificacion por parte de una Institucion de
Compensacién y Liquidacion de Valores. Para ello existe un servicio de ayuda virtual
en la Superintendencia de Administracion Tributaria.

Segun la Ley N°27287, el Titulo Valor es un documento que expresa una
determinada obligacion y contiene una promesa que es el derecho a cobro y pago,
este documento es transferible porque pasa de una persona a otra.

Aquellos valores materializados que incorporen los derechos patrimoniales
tendran el atributo de ser considerados como un titulo valor, siempre y cuando estén
destinados a la circulacion y presenten requisitos formales que le corresponde por
ley; si faltara algun requisito esencial esta no tendré efecto alguno.

Asi el titulo valor resultaria sin efecto alguno del acto juridico a los que dio
origen su emision.

De acuerdo al articulo de la Ley N°29623 la Factura Negociable tiene la calidad

de Titulo Valor por ser transmisible; esta goza de naturaleza circulatoria, ya que atiende

el criterio de aquellos que alcanzan clasificarse en Titulo Valor al portador (transmisible

por la entrega fisica). Titulo Valor a la orden (estas son transmisibles por el proveedor,

es decir que no sujeta a la entidad bancaria a la excepcion personal que el obligado

habria podido oponer al cliente). Por ello la Factura Negociable es un Titulo Valor a la

orden que es transmisible por endoso, siendo el endosante el proveedor de bienes o
prestacion de servicios y el endosatario va a ser el banco.

En la Ley de Titulo Valor el art. 34.1 indica que el endoso debe de contener en
el reverso del titulo respectivo, la cual presenta cuatro requisitos.

La primera es el nombre del endosatario, (persona quien recibe el Titulo Valor),

El segundo es la clase de endoso. El tercero, la fecha del endoso y el ultimo

el nombre, nimero del documento oficial de identidad y la firma respectiva del

endosante, es decir, quien va a realizar el endoso, el cual constituye el Unico

requisito formal esencial.



En cuanto al Financiamiento para Hayes (2020) son aquellos mecanismos en los
que la entidad incide para proveerse de recursos, de un bien o servicio, en determinados
plazos que por lo general poseen un costo financiero. Alguna de las primordiales
necesidades de financiamiento que se generan son: Para operar de manera normal,
para adquirir activos, pago de deudas, crecimiento y desarrollo en la empresa, para
empezar un nuevo negocio. El objetivo del financiamiento es lograr suficientes fondos
para el progreso de las actividades de la entidad en un periodo, de manera segura y
eficiente. (p. 14)

Por otro lado, las formas de financiacion a corto plazo en el cual se encuentra
el Crédito comercial segun Panos (2017) esta consiste en que el proveedor ofrece
crédito de sus productos a sus clientes, asi ellos puedan pagar mas adelante. Las
dos partes determinan una fecha para el respectivo pago en el cual el cliente debe

cumplir, de no ser asi, puede tener problemas legales.

Segun Song, (2020) los préstamos y créditos bancarios a corto plazo: el
préstamo es la entrega total de dinero a la otra persona, con el fin de que el dinero sea
devuelto incluido los intereses; por otro, lado el crédito es una cantidad de dinero, y este
no es entregado por completo al cliente, sino que este dinero sera utilizado de acuerdo
a la necesidad que tenga el cliente. Por dltimo, el Factoring: permite realizar el cobro
adelantado de las facturas del cliente, para asi obtener liquidez a corto plazo. (p. 28)

Segun el Centro de la Informacion para la Economia (2011), el Factoring se
considera como una forma de financiacion a corto plazo que se basa en la venta de los
activos no garantizados, es decir el Factoring es una compra de reclamos de otras
deudas que puede ser de la venta de bienes o servicios a nivel nacional o extranjero, la
empresa que realiza el Factoring es la encargada de realizar la compra de dichas
facturas por una tarifa, antes de la fecha de vencimiento del pago, ademas de asumir
toda la responsabilidad para realizar el cobro de la factura. (p. 3)

Asi mismo lo indica Borad (2018) el Factoring es una venta, a diferencia
de otras formas de financiamiento y este no tiene un impacto negativo en la
empresa, debido a que solo implica la conversién de las deudas en efectivo.
Ademas, la empresa de Factoring ofrece informacion clara y precisa para que
se pueda negociar las facturas sin ninguna dificultad, asi mejorando las condiciones

para futuros contratos.

En cuanto a la Factura Negociable como alternativa de Financiamiento Segun
Paragén (2020) menciona gue esta consiste en un contrato donde la entidad traspasa
sus facturas de ventas y su proceso de cobranza, recibiendo asi, de manera anticipada,
el dinero por esas facturas de ventas, con su respectiva rebaja por el plazo pendiente
para su cobranza. Si la entidad realizé una venta por un monto determinado y emite una
factura que esta se pagara en un plazo futuro, mediante el uso de Factoring, de dicha
factura se recibira de manera anticipada el valor de la venta, descontando un monto
parecido a la cantidad de dias que faltan para su cobro. También al realizarse dicho
plazo de vencimiento, el factor se encarga de hacer la cobranza al pagador,
manteniéndolo informado al emisor de la factura sobre el estado del proceso. Dicha
ventaja es que tiene un flujo de pago directamente asociado, donde se compara de
manera positiva con otras herramientas de financiamiento, ya sean los préstamos con
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vencimiento mensual, al no generar desgaste gerencial para que se gestione las fuentes
de pago por cada vencimiento. (p. 16)

Tasas de interés para (Ortiz, 2014) es aquel monto que se debe recompensar
por hacer el uso de dinero ajeno. Para ello, debe haber dos partes: el inversionista
y un deudor; asi el inversionista debe estar dispuesto a negociar.

En tal sentido la tasa de interés es aquel beneficio ganado a base de
comercializar con el producto que sera el dinero.

Por ello las entidades bancarias tienen como producto a negociar el dinero y
la deuda viene a ser su producto principal, por esto es necesario que incluyan dentro
de sus actividades las tasas de interés, el cual les va a permitir obtener sus
ganancias (p. 3)

Tasa de comision segun (Roldan, 2017) es la cantidad que empresas
bancarias cobran por servicios prestados. Esta puede ser cobrada en un solo cargo
o0 de manera separada, es decir se tendra un cargo individualizado por cada servicio.

Asimismo, las empresas bancarias puedan solventar sus costos y gastos de
administracion. Se tiene en cuenta que las empresas bancarias tienen que hacer
las publicaciones respecto a las comisiones y gastos de manera actualizada.

Esta informacién esta en la pagina web del banco, asi mismo la informacion
debe estar a disposicién de sus clientes, referida a las comisiones frecuentes.

Las empresas bancarias no deberan cargar aquellas comisiones o gastos por
el servicio prestado, ya que todo va a depender del contrato que ha sido firmado por
las dos partes. (p. 14)

Facturas por cobrar para Bragg (2019) representan derechos exigibles
originadas por ventas o prestacion de servicio que se recuperara en dinero en
sumas parciales. Tipos: corto plazo, donde la disponibilidad del dinero es no mayor
a un afno. A largo plazo esta es mayor a un afo.

Morales y Morales (2014) definen a la politica de cobranza como el
procedimiento que una entidad sigue en el momento de cobrar aquellos créditos
gue dio a sus clientes al realizar una venta. (p.165)

En cuanto a la definicibn de la Situacion Financiera segun Wild,
Subramanyan y Halsey (2007) es otro elemento de la prediccion de las utilidades

que mide el desempefio de una compafiia de generar efectivo suficiente. Para
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diagnosticar la situacion financiera de una empresa se debe partir del balance
general, también conocido como el estado de situacion financiera (p. 516)

Roman (2019) la situacion financiera va a mostrar informaciones relativas a
los recursos y obligaciones financieras de la empresa a una fecha determinada;
siendo necesario conceptualizar las partes que lo integran. El activo, pasivo y capital
contable.

En cuanto a las definiciones de los Estados Financieros bajo las Normas
Internacionales de Contabilidad Estupifian (2017) menciona que estas van a
constituir una representacion de manera estructurada de la Situacién Financiera,
para que los mismos sean comparables con los estados financieros de la misma
empresa como con otras empresas.

Del mismo modo Roméan (2019) en su libro “Estados Financieros Basicos
2019” define que también se le conoce como balance general, esta se presenta un
reporte de informe necesario para la toma de decisiones tanto como en las areas
de financiamiento como las de inversion.

Muestra también la situacion financiera de una empresa econdémica en un
periodo determinado, respecto a la relacion de sus obligaciones, recursos y
patrimonio, apropiadamente valuados en términos monetarios (p. 61).

En cuanto a la finalidad de estos Estados Financieros Estupifian (2017)
menciona que la NIC 1 est4 conformada por una representacion financiera de una
entidad con dicho objetivo, que es brindar informacién sobre la situacion financiera.

Suministran informacién como el pasivo, activo, patrimonio neto, gastos e
ingresos. De la misma forma que la informacién de las notas permite a las entidades
estimar el flujo de efectivo futuro.

En cuanto al estado de resultados segun Roman (2019) muestra ingresos
gue son identificados con sus gastos y costos correspondientes, para asi determinar
la utilidad o pérdida neta (p. 62).

Los Ratios Financieros estos son indicadores que va a permitir a las
entidades un analisis detallado en cuanto a su comportamiento y va a permitir
ayudar en la toma de decisiones.

Asimismo, Amat (2017) lo considera como indices que muestran valor con

magnitudes en funciones de otras, sea dividiendo un valor por otro (p. 388).
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Del mismo modo segun Laitinien (2018), menciona que son llamados también
indices financieros que son utilizados por analistas, gerentes, inversores y otras
personas interesadas, para asi poder evaluar el desempefio de la entidad.

El analisis es de vital importancia para los interesados, debido a que el estado
financiero publicos es la principal fuente de informacion. (p. 2).

Los objetivos de los Ratios Financieros como lo menciona Amat (2017), estos
indicadores son Utiles para analizar lo financiero y el patrimonio (p.389).

En los tipos de Ratios Financieros encontramos: Ratios de Liquidez: donde
el autor Mountain et al. (2019) menciona que mide la liquidez general, asi mismo
este ratio muestra la capacidad de pago que posee toda entidad para poder asi
contribuir todas sus deudas en un corto plazo. También encontramos dichas

formulas que son las siguientes:

Prueba Absoluta: Efectivo v equivalente de efectivo

Pasivo Corriente

Ratios de solvencia/Endeudamiento: informa sobre el grado de endeudamiento de
la entidad en relacion a su patrimonio neto. Sus dos férmulas son las siguientes:

Ratio de endeudamiento total: Pasivo Total
Activo Total

Ratio de endeudamiento patrimonial: Pasivo total

Patrimonio neto

Las ratios de Rentabilidad: indican la capacidad de generar ganancias y
trabajar de manera eficiente en cuanto a los gastos. Asi mismo esto va ayudar a

obtener una vision de la situacion de la entidad. (p. 3)

Rentabilidad sobre el Patrimonio: Utilidad Neta
Patrimonio

Rentabilidad sobre los Activos: Utilidad antes de Impuestos
Activo Total
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En el marco conceptual encontramos:

Situacion Financiera: Avolio (2012) representa el valor monetario que tiene la
empresa y la capacidad que tiene la misma para cumplir con sus obligaciones.
(p.46)

El Factoring: Es una alternativa de financiamiento, esta orientada mas a pequefas
y medianas empresas y consiste en un contrato donde el cual una entidad traspasa
el servicio de cobranza futura de facturas y créditos existentes a cambio de eso se
obtiene dinero de manera inmediata, aunque tienen un pequefio descuento. (Educa,
2020, p. 2)

Liguidez: Es la capacidad de una inversion para que sea transformada en dinero en
efectivo sin producir una pérdida de su valor. Es decir, cuanto mas facil sea convertir
un activo en dinero en efectivo, indica que es mas liquido. (Banda, 2016, p. 1)
Ratios Financieros: son unidades contables y financieras de medida y comparacion
de los Estados Financieros, asi mismo esta herramienta es una fuente de valiosa
informacion para lo de decisiones. (Mifiano, 2016, p.3)

Financiamiento: Es un mecanismo ya que se aporta dinero o se concede un crédito
a una entidad o persona, para lograr llevar a cabo un proyecto o actividad, como
puede ser el desarrollo de un negocio, adquirir bienes o servicios, cubrir sus
obligaciones financieras o cumplir con el pago a sus proveedores. (Garcia, 2017, p.
3)

Endoso: Consiste en que un individuo transfiera a otra la capacidad de realizar
actos de mando a su nombre o transferir la propiedad de un documento, esto se da
a través de una firma realizada en el reverso del documento. (Caballenas, 2020 p.
5)

Factura Negociable: Es la tercera copia de los comprobantes de pago, tiene la
calidad de titulo valor, ademas poseer caracteristica que va a facilitar su

negociacion. (Fernandez, 2015, p.2)

Titulo valor se denomina a un conjunto de documentos como son la letra de cambio,
los pagarés, los cheques, certificado de depdésito, etcétera, que atribuyen a originar
la actividad econdémica. (Torres, 2018, p. 8)
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lI.LMETODOLOGIA

3.1. Su tipo y disefio de investigacion

La presente investigacion es de enfoque cualitativo, porque utilizara el
analisis y la recoleccion de datos para afinar las diferentes preguntas que
surgen debido a la investigacidon o también para la revelacion de nuevas
interrogantes en cuanto al proceso de interpretacion (Mufioz, 2015).

Su tipo de disefio que se va a utilizar es interpretativo, ya que se realizara
el uso de diversas fuentes de evidencia, el cual se ajusta al estudio de caso
(Hernandez et al, 2014).

Por su finalidad: Segun Yin (2009) una investigacion es intrinseca debido
a que se pretende tener un mejor y mas amplio entendimiento de un caso
concreto de estudio.

Por unidad de analisis: Segun Yin (2009) viene hacer un caso unico, se
refiere a que se centra en un solo caso, justificando las causas del estudio, de
caracter critico y Unico, dada la peculiaridad de la investigacién y objeto de
estudio, que hace que el estudio sea irrepetible.

Por el tipo de datos recolectados: viene hacer mixto, debido a que la
investigacion “implica combinar los métodos cuantitativo y cualitativo en un
mismo estudio” (Hernandez, 2014, p.33).

Por su temporalidad: Transversal, ya que la informacion se recolecté en
un solo momento (Hernandez et al, 2014).

Por su alcance: Explicativo, debido a que se busca especificar
propiedades y caracteristicas importantes de cualquier fendbmeno que se
analice. (Hernandez et al, 2014, p.92).

3.2. Categorias, Subcategorias y matriz de categorizacién aprioristica.

Analizar la influencia de factura negociable como alternativa

OBJETIVO de financiamiento en la situacion financiera de la empresa
GENERAL o _ _

Negociaciones Santa Julia; Yungay - Periodo 2019.
OBJETIVOS . . UNIDADES DE
ESPECIEICOS CATEGORIAS |SUBCATEGORIAS ANALISIS
Analizar las facturas Factura Unidad de andlisis 1:

_ Titulo valor _

de cuentas por| Negociable Entrevista
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cobrar en la empresa
Negociaciones Santa
Julia para el periodo
2019

Analizar las tasas de
interés de tres
entidades bancarias
e indagar los
requisitos y
procedimientos que
aplicarian las
facturas negociables
de la  empresa
Negociaciones Santa
Julia. del Periodo

2019.

Facturas por cobrar

Unidad de analisis 2:
Facturas de cuentas
por cobrar (facturas
al crédito)

Politica de
cobranza
Alternativas de

financiamiento.

Tasas de interés

Unidad de andlisis 3:
Evaluar las tasas de
interés de las
empresas
intermediarias del
factoring mediante

andalisis documental.

Analizar de manera
comparativa la
Situaciéon Financiera
inicial y considerando
el factoring de la
empresa

Negociaciones Santa
Julia- periodo 2019.

Situacion

Financiera

Ratio de liquidez

Ratio de solvencia

Ratio de
rentabilidad

Unidad de andlisis 4:
Estado de Situacion

Financiera

llustracién 1: Matriz de categorizaciéon

Fuente: Elaboracion propia

3.3. Escenario de estudio

El presente trabajo de investigacion tendra como principal escenario a

la empresa Negociaciones Santa Julia, teniendo como domicilio fiscal Av.

Miguel Grau S/N Pueblo de Tumpa (a dos cuadras del inicial Sol Naciente)

Ancash — Yungay. La empresa tiene como actividad principal la extraccion y

comercializacion de cal para uso agricultura y mineria.
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3.4. Participantes
Para la investigacion se va a considerar las siguientes participantes o

unidades de andlisis que son la siguiente:

Unidad de analisis 1: Sera el contador de la empresa Negociaciones Santa
Julia, a quien se le aplicara una entrevista.

Unidad de analisis 2: Facturas de cuentas por cobrar (Facturas al crédito).
Se va a realizar un analisis documental.

Unidad de analisis 3: Evaluar las tasas de interés de las empresas
intermediarias del Factoring. Valores porcentuales, se realizard una tabla
comparativa de tasas de interés de entidades intermediarias del Factoring.

Unidad de analisis 4: Analisis de los Estados Financieros (Estado de
Situacion Financiera), ratios financieros (Ratio de liquidez, Ratio de solvencia,
Ratio de rentabilidad)

3.5. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

Tabla 1: Tabla de especialistas
INSTRUMENTO VALIDADORES

Guia de entrevista Mg. CPC Jauregui Flores Cesar Moisés
Mg. CPC Mucha Paitan Maribel Eulogia
Mg. CPC Salazar Quispe Victor Abel

Dra. Moore Torres Rosa Karol

Fuente Elaboracion Propia

Ficha Técnica

Es el documento donde consta la metodologia y el proceso que se ha seguido para
realizar un estudio. Segun Garcia (2014), la ficha técnica, permitira exponer a
manera de tabla. Asimismo, se refiere a un cuestionario donde se expondra de

manera resumida las particularidades del estudio en desarrollo.

A continuacion, se muestra la siguiente tabla de la ficha técnica de la

categoria de la Factura negociable.
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Tabla 2: Ficha técnica del instrumento: Guia de entrevista
FICHA TECNICA

Categoria Factura Negociable

Técnica Entrevista

Instrumento Guia de entrevista

Fuentes Contador

Nombre Guia de entrevista para

especialistas en referencia a

finanzas (Factura Negociable)

Autor Aguilar Conco Yulisa y Salazar
Depaz Merly

Afio 2020

Extension Consta de 10 items

Correspondencia Los items del instrumento son:

respecto a las subcategorias:
Titulo Valor, Facturas por cobrar,
Politica de cobranza,
Alternativas de financiamiento,

Tasas de interés.

Duracion 10 a 15 minutos por cada
persona
Aplicacién Un total de un especialista,

Contador de la empresa
Negociaciones Santa Julia

Administracion Solo una vez

Fuente. Elaboracion propia

3.6. Procedimiento

La presente investigacion aplico lo siguiente:

Se revisaran investigaciones, documentos, articulos, todo sobre tema
de estudio, para asi realizar la investigacion.

Se definié conceptualmente la teoria.

Se realizé el planteamiento de problema

Se determinaron el objetivo general y objetivos especificos
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Se solicita a la empresa la informacion de su Estado de Situacion
Financiera, asi mismo la informacién de su factura por cobrar de la empresa
Negociaciones Santa Julia.

Solicitud de la aplicacion del cuestionario al contador de la empresa
Negociaciones Santa Julia.

La Triangulacién de sujetos segun Hernandez (2014) este criterio es
aplicable siempre en cuando exista una utilizacion de fuentes y métodos de
recoleccion de datos. Se realizara con el propésito de indagar la consistencia
de datos obtenidos del tema de investigacion, a partir de las unidades de
analisis, siendo: el Contador, las facturas por cobrar, tasas de interés de las

empresas intermediarias al factoring y Estado de Situacion Financiera.

> Analisis
Documental

/
/
/
. /

Factura Negociable y su influencia en la Situacion Financiera
de la empresa Negociaciones Santa Julia; Yungay - periodo

A
N

Entrevista

\
\

Z

2019

N B /

[ Analizar el ratio de Liquidez, ]

rentabilidad y solvencia

N/
v

llustracién 2: Triangulacion como proceso de veracidad en la investigacion
Fuente: Elaboracién propia
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En este sentido la triangulacion se ha realizado, tal como se sefiala a continuacion:

Triangulacion global de instrumentos: Este se realiz6 al momento de efectuarse el
cruce de informacién en base a la aplicacién de los instrumentos utilizados en la

presente investigacion, tales como guia de entrevista.

Triangulacién de los sujetos: Se desarrollo este proceso con el propdsito de indagar
consistencia de los datos recabados sobre el tema de investigacion, a partir de los
sujetos estudiados, como el contador, facturas por cobrar y estado de situacion
financiera. La triangulacion se basa en el uso de 3 0 mas perspectivas ademas de
diversas fuentes de datos. (Graham, 2012, p.139)

La combinacion de instrumento aplicados de instrumentos aplicados en la presente
investigacion y sujetos el contador, facturas por cobrar y estado de situacién
financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia, permitieron la obtencion de los

resultados y la realidad percibida de la investigacion.

3.7. Rigor cientifico

Segun Naupas, Mejia, Novoa y Villagbmez (2014). Esta basada en la
teoria para la adecuada y coherente interpretacion, la que es equivalentes a la
validez y confiabilidad (p. 420).

Dependencia segun Norena, Alcaraz, Rojas y Rebolledo (2012) la
dependencia es la estabilidad de los resultados y aportes de la presente
investigacion, se puede definir también como el grado de similitud que existe
con otras investigaciones que recolectan datos en el campo y efectien
similares analisis (p. 268)

Credibilidad segun Arias y Giraldo (2011) Credibilidad es dar valor a las
situaciones investigadas para que puedan ser reconocidas como verdaderas
apoyandose en diferentes aspectos. (p. 503)

Transferibilidad Segun Vasilachis (2019) se refiere a determinar el
grado de similitud entre contexto de la investigacion y otros contextos. (52)

Conformabilidad: Segun Hernandez (2014) Este criterio es
directamente vinculada a la credibilidad y se refiere a demostrar que se ha

minimizado las tendencias del investigador.
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3.8. Método de analisis de datos
En el presente trabajo de investigacion, como primer punto realizo la
entrevista al contador de la empresa Negociaciones Santa Julia, la que sera
contrastada con la guia de analisis documental de Estado de situaciéon
Financiera, facturas de cuentas por cobrar, tasas de interés de la factura
Negociable.
Después de todo el andlisis se obtuvo los resultados conforme a los

objetivos que se propuso alcanzar en la investigacion.

3.9. Aspectos éticos
El trabajo de investigacion va a cumplir con estandares de
responsabilidad, honestidad, confiabilidad, ser4 oportuno, verdadero,
respetando principios de sinceridad y originalidad ya que la informacion
obtenida no sera manipulada, ni alterada en funcién de demostrar resultados
deseados. Ademas, se va a tomar en cuenta lo siguiente, principio de ética,
toda la informacion que se va a obtener seré de caracter confidencial, principio

de respeto a la dignidad humana y principio de anonimato.
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IV. RESULTADOS Y DISCUSION
Mediante el desarrollo del caso, se dara a conocer de qué manera la factura
negociable como alternativa de financiamiento influye en la situacion financiera de

la empresa Negociaciones Santa Julia; Yungay - Periodo 2019.

Ficha técnica

Razon Social : Negociaciones Santa Julia

N° RUC : 10443800153

Régimen : MYPE

Fecha de Inscripcion : 11 de abril del 2013

Estado Actual : Activo y Habido

Direccion : Av. Miguel Grau S/N Pueblo de
Tumpa Yungay — Yungay — Ancash.

Actividad Econ6mica : Principal: la extraccién y comercializacion
de cal.

Sistema de Contabilidad : Computarizado

Resefia Historica

La empresa Negociaciones Santa Julia fue creada el 11 de abril del 2013
ante la Notaria Regulo V. Valerio Sanabria Abogado — Huaraz; fue inscrita en
Registros Publicos el 20 de abril del 2013 e inicio su actividad el 21 de abril del 2013,
tiene como gerente a Rolando Eber Aguilar Diaz, asimismo la empresa tiene como
actividad principal la extraccion y comercializacion de cal para uso agricola y minera.
La empresa con 11 trabajadores, La empresa esta inscrita como pequefia y mediana

empresa.
Mision

Es una empresa que se dedica a la produccion y comercializacion de cal que tiene
estandares altos en calidad y con unos precios competitivos. Esta orientada a
proceso de una mejora continua donde va a permitir satisfacer las necesidades y

expectativas de sus clientes, cuidando mucho el medio ambiente. De igual manera

se preocupa por sus colaboradores, clientes, proveedores y su comunidad.
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Vision
Ser la empresa productora de cal mas grande a nivel local y nacional en la

produccién y comercializacion de Oxido de Calcio, Hidréxido de Calcio, Cal de Obra,

Cal nieve y piedra caliza.
Organigrama

Organigrama estructural de la empresa “Negociaciones Santa Julia”

Gerente
general

ContabilidadH

[ |
Area de Area de
Produccion ventas

llustracion 3: Fuente de funciones y Organizacién
Fuente: Elaboracion propia

4.1. Determinacion del Objetivo General y los Objetivos Especificos

4.1.1. Determinacion del primer objetivo especifico

“Analizar las facturas de cuentas por cobrar en la empresa Negociaciones Santa

Julia para el periodo 2019”

A continuacion, se va a responder el primer objetivo especifico, para ello se utilizo
la guia de entrevista respecto a sus facturas por cobrar, también la relacion de sus

facturas al crédito.

En la entrevista que se realiz6 al contador de la empresa, menciono no tienen un
registro de sus respectivos clientes a quienes dan mercaderias al crédito, estas no
se cobran en el tiempo acordado, se debe a que mayormente trabaja con sus
clientes al crédito debido a que son de confianza o clientes frecuentes, no hacen
seguimiento para la cobranza respectiva, por lo tanto, perjudica a la empresa

directamente a su efectivo y equivalente de efectivo y liquidez de la empresa.
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Tabla 3: Importe de facturas al crédito de cada cliente durante el periodo 2019

Cuentas por cobrar — Comerciales

RUC Ventas al
i Fechade Fechade o Crédito
Cliente ., o Vencimiento . .
emision Vencimiento incluido
IGV
Sociedad
20217427593 Minera 24/03/2019  23/04/2019 30 dias 44,512.36
Corona S.A.
Sociedad
20100037689 Minera 24/03/2019  23/04/2019 30 dias 41,349.49
Corona S.A.
20505274896 '\S’“Rera IRL 17/04/2019  15/06/2019 60 dias 28,578.64
20604328358 '\S’“Rera IRL " 17/04/2019  15/06/2019 60 dias 30,425.31
20530553541 '\S’“Rera IRL 17/04/2019  15/06/2019 60 dias 30,421.51
20603830416 g'i”ca Poli  15/05/2019  10/08/2019 90 dias 41,592.12
20131312017 g'i”ca Poli  1o/05/2019  10/08/2019 90 dias 23,390.25
TOTAL 240.269.68

Fuente: Registro de cuentas por cobrar de la empresa Negociaciones Santa Julia periodo 2019

Elaboracion propia

Se detalla la relacion de clientes que la empresa Negociaciones Santa Julia durante

todo el afio 2019, asi mismo detalla la politica de crédito que la empresa estipula

con el cliente y se observa que para el afio 2019 los importes totales de sus ventas
al crédito fueron de S/ 240,269.68

Tabla 4: Importes de las facturas que son emitidas por cada mes durante el periodo

2019

MESES Base imponible 1GV TOTAL, S/.
ENERO 15,857.80 2,854.40 18,712.20

FEBRERO 21,864.54 3,935.62 25,800.16

MARZO 22,620.00 4,071.60 26,691.60

ABRIL 12,421.94 2,235.95 14,657.89

MAYO 24,219.18 4,359.45 28,578.64

JUNIO 19,822.25 3,568.00 23,390.25

JULIO 12,809.60 2,305.73 15,115.33
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AGOSTO 12,974.56 2,335.42 15,309.98

SETIEMBRE 11,773.21 2,119.18 13,892.39
OCTUBRE 14,007.72 2,521.39 16,529.11
NOVIEMBRE 19,029.36 3,425.28 22,454.64
DICIEMBRE 16,218.20 2,919.28 19,137.48
TOTAL 203,618.38 36,651.31  240,269.68

Fuente: Registro de ventas de la empresa Negociaciones Santa Julia periodo 2019
Elaboracion propia

La siguiente tabla detalla las ventas al crédito totales obtenidas de cada mes por un
importe total de S/240,269.68 que representan un 37% del total de ventas, los
documentos fisicos proporcionados por la empresa del afio 2019. Los meses de
febrero, marzo y mayo 2019 se obtuvo la mayor cantidad de ventas al crédito con
un total de S/. 68,703.72

4.1.2. Determinacién del segundo objetivo especifico

“Analizar las tasas de interés de 3 entidades bancarias e indagar los requisitos y
procedimientos que aplicarian las facturas negociables de la empresa

Negociaciones Santa Julia del periodo 2019”

Se evalud las tasas de intereses de las 3 entidades bancarias asimismo se indago

los requisitos y procedimientos de estas:
El Banco de Crédito del Pera (BCP)

Requisitos: tanto la empresa como el proveedor se suscribiran a través de la
solicitud de afiliacién que es aprobado por el Banco de Crédito del Perd. Asi mismo

tener una cuenta corriente en el BCP.

Las formas de prestacion del servicio de Factoring de las facturas: estas deberan
de presentar contenido crediticio, tiene que ser libre de disposicion por parte del
proveedor, no tiene que estar vencida, no deben haberse originado con entidades

del sistema financiero.

El procedimiento para un adecuado registro de dichas facturas tiene que contener:
el nimero de Registro Unico de contribuyente del proveedor; el nimero de la

factura; la fecha de pago; el importe a pagar y modalidad de pago.
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Modalidad de pago que existen 3: la primera es el adelanto total, donde el Banco de
Crédito del Peru adelanta el pago al proveedor del importe neto de la factura, ya
realizado la tasa de descuento y haber realizado los tributos, comisiones incluso si
hubo gastos que pudieran ser aplicables, de conformidad con la tarifa del BCP.

La segunda es el adelanto en linea: el BCP realizara el pago correspondiente al
proveedor del importe neto de dichas facturas que hayan sido elegidas en linea
durante la vigencia de contrato.

Por ultimo, se encuentra pago al vencimiento, en esta modalidad el BCP realizara
al proveedor del importe neto de dichas facturas en la fecha de vencimiento, a través
del abono en la cuenta corriente del proveedor, con cargo en la cuenta corriente de

la empresa.

Tabla 5. Tasas y comisiones de la factura Negociable de la empresa BCP

CONCEPTO Moneda Nacional (MN) Moneda Extranjera (ME)
Tasa Minimo Maximo Tasa Minimo  Maximo
TASAS
Tasas de interés 20.5% 24%
Factoring Electronico
COMISIONES
Comision 3.5 US$ 1.00

Fuente: Tarifas generales del BCP

Interbank

La entidad financiera Interbank se encargara que se realice el pago de documentos
de créditos a sus proveedores de manera adelantada. Por otra parte, también hay
requisitos para esta prestacion de servicios, lo cual la entidad y el proveedor tienen
gue encontrarse afiliados al servicio, esto se realiza a través de una solicitud de

afiliacion que es aprobada por la entidad financiera Interbank.

La forma de prestacion del servicio que brinda Interbank a la entidad y al proveedor,
la empresa enuncia que el envio de la comunicacién por la que especifica las
facturas e importes a pagar, va a implicar de su conformidad y aceptacion a la cesion
de derechos realizada por el proveedor a favor de Interbank, asumiendo asi pagar

la factura en el plazo acordado y el monto que se establecié en los documentos de
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crédito. Al autorizarse esto la empresa asume toda responsabilidad por esta

delegacion frente a Interbank.

Los documentos de crédito tienen que cumplir con lo siguiente: Estas deben de ser
libre disposicion del proveedor; no tienen que estar vencidas; que no haya operacion
de financiamiento con empresas del sistema financiero; de acuerdo a lo establecido
en la Ley N°29623, tienen que contar con el endoso a favor de Interbank, asi como
también tiene que tener la constancia de aceptacion irrevocable de la factura
negociable con todos sus términos. La modalidad de pago en Interbank, la empresa
tendra que reconocer que el monto que Interbank desembolse al proveedor por
adquisicién de documentos de créditos tendra que ser depositado en una cuenta de
Interbank que es designada por el proveedor.

Tabla 6: Tasas y comisiones de la factura Negociable de la empresa Interbank

Moneda Nacional (MN) Moneda Extranjera (ME)

CONCEPTO
Tasa Minimo Maximo Tasa Minimo Maximo

TASAS
Tasa o!e mteres, _ 2304 2204
Factoring Electronico
COMISIONES

L Uss$
Comision 35 1.00

Fuente: Tarifas generales del Interbank.
Scotiabank

Da a conocer los beneficios que brinda el uso de las facturas negociables, para las
empresas pagadoras, van a mejorar la condicion de pago a los proveedores,
tendran mayor eficiencia en cuanto al pago de sus facturas y reducir sus gastos
operativos. Para las empresas proveedoras, la liquidez se dard de una manera
inmediata a través de un bono en una cuenta corriente u otros medios. Los
requisitos para las empresas pagadoras: afiliarse a Telebanking, servicio de pago a
los proveedores y Factoring. Seguidamente los requisitos para las empresas

proveedoras, el cual es afiliarse a al Factoring electrénico y asi firmar un contrato.
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El procedimiento para acceder a la solicitud del producto, es acudir al banco y ahi

sera proporcionado la informacion requerida.

REQUISITOS
El comprador debe de tener una linea de crédito de aceptante para que proceda la
operacion de factoring.

El proveedor y banco tienen que firmar el contrato

Se debe de llenar la planilla de letras y facturas que se va a entregar al banco,
seguidamente la carta de aviso al comprador y carta original de confirmacion de
pago de comprador al Banco.

PROCEDIMIENTOS
El cliente debe solicitar el financiamiento bajo la modalidad de factoring, una vez
aceptado el banco va a otorgar el financiamiento donde va a adquirir los derechos

gue contiene el documento.

El importe de documentos, se va a fijar previa evaluacion y calificacion por parte del
Banco.

El Banco, previa aprobacion va a adquirir los documentos por el importe que se
obtenga al restar lo siguiente: la aplicacion de la tasa de descuento, comision y

gasto.

Por ultimo, el cliente tendra que firmar el contrato en la Planilla de Factoring y el
endoso de los titulos valores para que garantice la validez que cada uno de los

documentos que se han cedido.

Tabla 7: Tasas y comisiones de la factura Negociable de la empresa Scotibank
Moneda Nacional (MN)  Moneda Extranjera (ME)

CONCEPTO
Tasa Minimo Méaximo Tasa Minimo Méaximo

TASAS
TasaQe_lnteres Factoring 29% 21%
Electronico
COMISIONES

L Us$
Comision 3.5 1.95

Fuente: Tarifas generales de Scotiabank.
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Tabla 8. Resumen de las tasas de interés de las tres empresas intermediarias de
Factoring.

TASAS DE INTERES  COMISION

BCP 20.5% 3.5
INTERBANK 23% 3.5
SCOTIABANK 29% 3.5

Al evaluar a los 3 bancos a la empresa le conviene negociar con el banco BCP,
porque es el banco que ofrece tasas de interés mas accesible, también se tiene que
la empresa bancaria Interbank ofrece una tasa de interés del 23% que es algo

considerable para que la empresa puede considerar negociar.

Tabla 9: Andlisis de las tasas de interés de los tres bancos a 60 dias

DESCRIPCION INTERBANK BCP SCOTIABANK
Importe de las facturas a 89,425.46 89,425.46 89,425.46
financiar

TEA 23.00% 20.5% 29%
Fecha de Vencimiento de la 15/06/2019 15/06/2019 15/06/2019
Factura

Fecha de emision 17/04/2019 17/04/2019 17/04/2019
Dias de Adelanto 60.00 60.00 60.00
TED (Tasa efectiva Diaria) 0.057520% 0.051813% 0.070759%
Interés Descontado 3,086.28 2,780.06 3,796.59
Importe abonado 86,339.18 86,645.40 85,628.87
(-) comision por transferencia 3.50 3.50 3.50
Importe neto a desembolsar 86,335.68 86,641.90 85,625.37

En el cuadro se refleja los montos a desembolsar, los intereses que aplica cada
entidad bancaria, el Interbank aplica una tasa de 23% por las facturas de 60 dias
genero un interés del 3,086.28 con una comision de 3.50. por otro lado, el BCP
ofrece una tasa de interés anual del 20.5% esta genero un interés de 2,780.06. por
altimo, el banco Scotiabank ofrece una tasa de interés del 29% asi mismo
generando interés por el monto de 3,796.59, Analizando los resultados se determina
que ala empresa le conviene negociar con el banco BCP al tener una tasa de interés

mas comoda.
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Tabla 10: Analisis de las tasas de interés de los tres bancos a 90 dias

DESCRIPCION INTERBANK BCP SCOTIABANK
Importe de las facturas a

financiar 64,982.37 64,982.37 64,982.37
TEA 23.00% 20.5% 29%
Fecha de Vencimiento de la

Factura 10/08/2019 10/08/2019 10/08/2019
Fecha de emision 12/05/2019 12/05/2019 12/05/2019
Dias de Adelanto 90.00 90.00 90.00
TED (Tasa efectiva Diaria) 0.057520% 0.051813% 0.070759%
Interés Descontado 3,364.03 3030.26 4138.28
Importe abonado 61,618.34 61,952.11 60,844.09
(-) comision por transferencia 3.50 3.50 3.50
Importe neto a desembolsar 61,614.84 61,948.61 60,840.59

En el cuadro se refleja los montos a desembolsar, los intereses que, aplicada cada
entidad bancaria, el Interbank aplica una tasa de 23% por las facturas de 90 dias
genero un interés de 3,364.03 con una comision de 3.50. por otro lado, el BCP
ofrece una tasa de interés anual del 20.5% esta genero un interés de 3,030.26; por
altimo, el banco Scotiabank ofrece una tasa de interés del 29% asi mismo
generando interés por el monto de 4,138.28 Analizando el resultado se determina

que a la empresa le conviene negociar con el banco BCP al tener una tasa de interés

mas comoda.
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4.1.3. Determinacion del tercer objetivo especifico

“Analizar de manera comparativa la Situacidon Financiera inicial y considerando el factoring en la empresa Negociaciones Santa Julia,

periodo 2019”

Se efectu6 un analisis e interpretacion de los Estados Financieros de la empresa Negociaciones Santa Julia, para el

concerniente analisis de la situacion financiera aplicando el uso del factoring y sin la aplicacion del factoring se trabajé con el

periodo 2019. Anexo 8y 9

Andlisis de ratios

Tabla 11: Razones Financieras

Ratios financieros Afio 2019 Interpretacion
No aplica Si aplica
Liquidez
Ratios de Liquidez Absoluta Para el afio 2019 aplicando la
Efectivo y equivalente de efectivo 106,584.28 =0.94 112548.28 =1.36 factura negociable la empresa
Pasivo Corriente 112,889.00 82,889.00 arrojo un resultado positivo del 0.42
por lo que se pudo determinar que
la empresa cuenta con 1.36 para
cubrir cualquier deuda a corto plazo
con respecto a sus pasivos.
Solvencia
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Ratio de endeudamiento Total

Pasivo Total
Activo Total

112,889.00
520,977.91

=0.22 82,889.00

491,125.60

=0.17

Para el afio 2019 al aplicar el ratio
de endeudamiento indica que el
activo estéa siendo financiada en un
22% por capital de terceros, al
aplicar la negociacion de la Factura
del

Factoring se obtuvo que solo 17%

Negociable haciendo uso
esta financiado por terceros, esto
quiere decir cuanto menor sea el
resultado sera mas favorable para

la empresa.

Ratio de endeudamiento Patrimonial

Pasivo Total
Patrimonio

112,889.00
408,088.91

=0.28 82,889.00

408,236.60

=0.20

Para el afio 2019 dio un resultado
de 28%, del patrimonio esta siendo
financiada por terceros, al aplicar la
Factura
del

Factoring se obtuvo que solo el

negociacion de la

Negociable haciendo uso
20% del patrimonio estd siendo

financiado por terceros.

Rentabilidad
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ROE Para el afo 2019 este indice

Utilidad Neta 143,275.44 =0.35 143,423.13 =0.35 muestra que los aportes de los
Patrimonio 408,088.91 408,236.60

accionistas estan generando un
rendimiento de 35% de utilidad
sobre el capital. al usar la
herramienta financiera la

rentabilidad se sigue manteniendo.

ROA Para el afio 2019, este resultado
Utilidad antes de Impuestos 186,009.44 =0.36 186,012.13 =0.38 expone que el beneficio obtenido
Activo Total 520,977.91 491,125.60

por el activo total representa un
36% sin aplicar el factoring, vy
aplicando da un resultado de 38%,
este indice muestra la eficiencia de
la entidad en el uso de los activos
para producir utilidades antes de

impuestos.

Fuente: Elaboracion Propia

La tabla muestra el calculo de algunos ratios para evaluar la capacidad de la empresa al utilizar la Factura Negociable haciendo
uso del factoring, asimismo, se identificd que la empresa al usar esta herramienta de financiamiento se obtiene un resultado
positivo en cuanto al ratio de liquidez absoluta. Respecto endeudamiento la empresa ha disminuido en un 5% el endeudamiento

por terceros. En cuanto a la rentabilidad sobre el patrimonio en ambos sigue manteniendo un 35%.
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4.2. Determinacion del objetivo General

“Analizar la influencia de factura negociable como alternativa de financiamiento en
la situacion financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia; Yungay - Periodo
2019

Para el desarrollo del objetivo general de acuerdo a la investigacion realizada, se
observo que existe un efecto positivo lo cual lo detalla en la tabla 14 con el andlisis
e interpretaciones de los estados financieros simulados con el uso y sin el uso de

esta herramienta financiera. Ver anexo 8y 9

Tabla 12: cuadro comparativo del indice de liquidez absoluta

Situacion Situacion
Periodo Financiera sin Financiera con Diferencia Interpretacion
el uso del el uso del
factoring factoring
Ratios de 0.94 1.36 0.42 Para el periodo 2019 al
Liquidez aplicar el wuso del
Absoluta factoring la empresa

incremento en un 0.42;
por ello la empresa
cuenta con 1.36 indica
que la empresa va a
tener la capacidad
dineraria para afrontar

sus obligaciones.

Fuente: Elaboracion Propia

El siguiente cuadro muestra que al emplear el factoring como una herramienta de
financiamiento va a influir positivamente en la liquidez de la empresa Negociaciones
Santa Julia, a pesar de tener un efecto positivo, los estados financieros simulados
aplicando el factoring se determin6 que los gastos financieros después de realizar
el canje fueron de mucha utilidad para que la empresa pague menos impuesto a la

renta anual.
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DISCUSION

Respecto a los resultados en el presente informe se logra deducir lo siguiente en

discusiones y conclusiones:

Del objetivo general, analizar la influencia de factura negociable como alternativa de
financiamiento en la situacion financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia,;
Yungay - Periodo 2019, se determind la influencia de la factura negociable mediante
el Factoring; la empresa en el periodo 2019 tuvo 240,269.68 de cuentas por cobrar,
mediante el empleo del factoring se puedo negociar 148,590.52, de acuerdo a esto
la empresa puede tener liquidez a corto plazo para poder cumplir con sus
obligaciones, respecto a la situacion financiera de la entidad hay resultados
positivos en su indice de liquidez, solvencia y rentabilidad. Esto tiene relacion con
la tesis de Murga, (2017) en su investigacion titulada Factura Negociable como una
alternativa de financiamiento y su efecto en la situacion financiera de la entidad
Inkabex S.A.C. Trujillo, periodo 2017, la factura negociable es una buena
herramienta de financiamiento, debido a que esta genero liquidez y ayudo a cubrir
con sus cuentas a corto plazo. En la situacion financiera hay resultados positivos,
ya que se obtuvo mejor resultado respecto al afio anterior, el efecto fue determinado
comparando los estados financieros con y sin protestos, se determind que la
situacion mejoraria aln mas, si no hubiese mas protestos. Asi mismo Prado (2013)
titulada Incidencia del Factoring en la Situacion Financiera y Econdmica de la
entidad Minenco Contratistas Generales S.R.L., 2010-2011, concluyo que el uso de
esta herramienta ha incidido de manera positiva en la situacion financiera de la
entidad, para el periodo 2011, esto se debié a que, muestra una mejora considerable
en los indices de liquidez corriente y por consecuente tiene una mayor capacidad

de cubrir sus deudas a corto plazo.

Del primer objetivo especifico analizar las facturas de cuentas por cobrar en la
empresa Negociaciones Santa Julia para el periodo 2019; se determind que la
empresa en el periodo 2019 las facturas al crédito que emitié fue por el monto de
S/240,269.68 que representa el 34% del total de ventas. Del cual, las ventas al
credito mas elevado que emitio fue a la empresa Minera IRL S.A. Asi mismo, Aredo

(2017) en su investigacion Factura Negociable como fuente de financiamiento y su
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incidencia en la liquidez de la entidad Bus Metalica S.A. Truijillo, periodos 2014-2015
tuvo como conclusion que el 94% de las cuentas por cobrar comerciales estan
concentrados en una empresa relacionada que es Diveimport S.A. La gerencia
considera el riesgo crediticio es bajo ya que sus transacciones se realizan
principalmente con su empresa relacionada, no habiéndose presentado problemas

de cobranza.

Respecto al segundo objetivo especifico, analizar las tasas de interés de 3
entidades bancarias e indagar los requisitos y procedimientos que aplicarian las
facturas negociables de la empresa Negociaciones Santa, se analizo las 3 entidades
Bancarias, las cuales fueron Interbank, con una tasa de interés del 23%, BCP con
un 20.5% y Scotiabank con un 29%, ademas se encontré los requisitos y
procedimientos que se deben de tener para negociar mediante el factoring, respecto
a las tasas de interés se determind que el banco BCP fue el mas accesible para
efectuar el factoring. La autora Quiroz (2019) en su investigacién que tiene como
titulo, Factoring como alternativa de Financiamiento en la entidad confeccion
Amparo S.A.C. Trujillo, Periodo 2018 desarrollado en la Universidad Privada del
Norte. La autora concluye que se debe evaluar las tasas de interés que ofrecen las
entidades bancarias, la factibilidad, los requisitos y procedimientos que se debe
seqguir para efectuar al factoring. Asi mismo se demuestra que el factoring es una
buena alternativa de financiamiento debido a que se obtiene una liquidez de manera
inmediata, por ende, mejoré el indicador de liquidez de 1.74 a 2.74, el indice de la
prueba acida fue de 2.01, en el capital de trabajo de S/. 118,365.00 a S/. 118,895.00,
respecto al endeudamiento de 69% disminuyé a 58% y por Ultimo aumentd su
rentabilidad de un 21% a 28%, por ello el factoring es una alternativa de

financiamiento, ya que contribuye a obtener liquidez de manera inmediata.

Finalizando con el Gltimo objetivo especifico que es analizar de manera comparativa
la Situacién Financiera inicial y considerando el factoring, se aplicé el uso del
factoring con la tasa de interés mas cémoda, en este caso fue el banco BCP.
Obteniendo como resultado de 0.34 a 1.36 en la prueba absoluta, el ratio de
endeudamiento disminuye en un 0.05 de 0.22 a 0.17, asi mismo el endeudamiento
patrimonial disminuye en un 8% de un 0.28 a 0.20., la rentabilidad sobre el

patrimonio se mantienen en un 0.35 y por ultimo la rentabilidad sobre los activos
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totales aumenta en un 2% de 0.36 a 0.38. Asimismo Quezada (2018) en su tesis La
factura negociable y su efecto en la situacién financiera de la empresa Inversiones
y Negocios Alfa EIRL de la ciudad de Trujillo, afio 2017 el hacer uso de esta
herramienta de financiamiento ha sido eficiente ayudando a la empresa a disponer
de liquidez inmediata para cubrir con sus obligaciones a corto, la situacion financiera
de la empresa con el uso de esta herramienta hay resultados favorables ya que el
indice de liquidez era 1.54 y aumento a 1.89, asi mismo la solvencia patrimonial de
0.56 aumento a 0.59.
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V. CONCLUSIONES
El informe de investigacion nos permite determinar las siguientes

conclusiones:

De acuerdo al objetivo general planteado se ha llegado a la conclusion que el uso
de la factura negociable como alternativa de financiamiento si influye en la Situacion
financiera de la empresa Negociaciones Santa Julia, la influencia se determiné al
realizar la comparacion de los Estados Financieros con la aplicacion de la factura
negociable y sin la aplicacion de la factura negociable mediante el factoring para el
periodo 2019, se determind que el empleo de la factura negociable ayudo a
disminuir sus cuentas por cobrar que era S/. 240,269.68 disminuy6 a S/. 85,861.85
generando liquidez para que pueda cubrir sus obligaciones a corto plazo y también
se pudo realizar los pagos pendientes como cuentas por pagar a sus proveedores

y colaboradores; sin embargo, al usar esta herramienta generé gastos financieros.

De acuerdo al primer objetivo especifico planteado, se ha llegado a la conclusién de
gue la empresa no hace seguimiento al crédito que otorga sus clientes y no lleva un
registro adecuado de sus cuentas por cobrar, segun la tabla 3, se pudo evaluar el
importe de facturas al crédito que cada cliente le debe a la empresa que es un total
de S/. 240,269.68 ademéas, no tiene sus politicas de cobranza muy bien
establecidas, por otro lado, casi la mitad de sus ventas son al crédito, asi mismo, la
empresa emite la mayoria de sus facturas al crédito entre 60 y 90 dias, siendo el

mas frecuente 60 dias.

Respecto al segundo objetivo especifico se analizé las tasas de intereses a 3
entidades Bancarias, las cuales fueron Interbank, con una tasa de interés del 23%,
BCP con un 20.5% y Scotiabank con un 29%, se ha llegado a la conclusion de que
el banco mas accesible es el BCP para que la empresa Negociaciones Santa Julia
pueda efectuar, ya que solo tendria que desembolsar un interés de S/. 5,831.31 mas
la comision S/. 7.00; referente a los requisitos y procedimientos para el uso de la
factura negociable mediante el factoring para las 3 entidades son similares, primero
se tiene que contratar este servicio, evaluar al cliente y al deudor, asimismo el
requisito principal es tener cuentas corrientes de la entidad de preferencia, elegir la

modalidad. Y tendran que cumplir con las clausulas del contrato firmado.
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Respecto al tercer objetivo especifico planteado, el analisis de los Estados
Financieros aplicando y sin aplicar el uso de la factura negociable mediante el
factoring se obtuvo diferentes resultados, se analiz6 costo - beneficio y menor tasa
de interés, siendo la mas factible el BCP, en cuanto al analisis de los ratios
financieros, el indice de la prueba absoluta mejoré considerablemente de 0.94 a
1.36, asi mismo el ratio de endeudamiento de 22% disminuyo a 17% y el indice de
rentabilidad aumento de 36% a 38% con la diferencia de 2%, favorablemente para

la empresa.
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VI. RECOMEDACIONES

Se recomienda a la empresa Negociaciones Santa Julia, emplear la factura
negociable como alternativa de financiamiento porque va a permitir reducir sus
cuentas por cobrar para que asi pueda cubrir sus obligaciones en corto tiempo y

mejorar el estado de situacion financiera.

Se recomienda a la empresa Negociaciones Santa Julia a mejorar sus politicas de
cobranza que asegure la recuperacion de sus cuentas por cobrar en los plazos
establecidos y también realizar un seguimiento al comportamiento de sus clientes a
quienes les otorga crédito. Los plazos deberian de ser entre 30 a 60 dias para que
asi la empresa evitara el pago de intereses y costos adicionales con montos fuertes
al realizar el factoring. Asimismo, contara con una liquidez eficiente para que pague

sus deudas a corto plazo.

Se recomienda a la empresa negociaciones Santa Julia que, al momento de decidir
por la opcion del contrato de la herramienta, se debe de tener en cuenta, el plazo,
la tasa de interés que le estan ofreciendo, las comisiones que seran descontadas
por los procesos y los intereses que seran cobrados por parte de la entidad
financiera.

Se recomienda al contador de la empresa negociaciones Santa Julia analizar y
evaluar constantemente los resultados mediante los ratios para ver la eficiencia del
uso de factura negociable, ya que gracias a esta herramienta se obtendran liquidez

de manera inmediata.
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Anexo 3. Matriz de consistencia

TiTULO

Factura

Negociable y
su influencia
en la Situacion
Financiera de
la empresa
Negociaciones
Santa  Julia,
Yungay -
periodo 2019

PROBLEMA
GENERAL

¢Cudl es la
influencia de la
factura
negociable como
alternativa de
financiamiento en
la Situacién
Financiera de la
empresa
Negociaciones
Santa Julia;
Yungay- periodo-
20197

OBJETIVO
GENERAL
Analizar la
influencia de

facturas
negociables
como alternativa
de financiamiento
en la situacion
financiera de la
empresa

Negociaciones

Santa Julia;
Yungay- Periodo
2019

OBJETIVO ESPECIFICO

Determinar el nivel de cuentas por
cobrar en la empresa Negociaciones

Santa Julia para el periodo 2019

Indagar con tres bancos los requisitos y
procedimientos que aplicarian las
facturas negociables en empresa
Negociaciones Santa Julia del Periodo

2019

Analizar de manera comparativa la

Situacién Financiera inicial y
considerando el factoring de la empresa
Negociaciones Santa Julia-

2019.

periodo

CATEGORIAS/SUBCATEGORIAS

Factura Negociable:

Titulo Valor

Facturas por cobrar

Politica de cobranza
Alternativa de Financiamiento

Tasas de Interés

Situacion Financiera:
Ratio de Liquidez
Ratio de Solvencia

Ratio de Rentabilidad



Anexo 4. Instrumento de Recoleccion de Datos

&Ii UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD
ENTREVISTA

NOMERE DE LA ENTREVISTADA: Amelia Carolina Conco Vega

FECHA DE LA ENTREVISTA:13/10/2020

Instrucciones: Se solicita a través de las siguientes preguntas manifestar su
opinion autoriza acerca de la Factura negociable como alternativa de financiamiento
en la empresa MNegociaciones Santa Julia ya que es de mucha ayuda para la

presente investigacion.

ITEMS Respuesta Comentarioc
Ventas Al Credito 5l [a]
: Cree que |a facturs negociable es un Titulo| X
[\Valor?
Politica de Cobranza
;Cres gue es importante que las empresas| X Porque tode disefic u organizacion

disenien politicas de cobranza?

le=s bueno y te garantiza que todos tus

clizntes te paguen.

;Cres gue es importante tener un control x Porque con eso s2 puede ir viendo
de la velocidad en la gue se cobra a sus los vencimientos de s factura.
clientes?

Factura por cobrar

;i Cree gue es imporiante que las empresas| X pero depende mucho de la cantidad
llewven un registro de sus facturas paor ide clientes con los que trabsjzs sl
cobrar? crédito.

Alernativa de financiamiento

iUsted cree gue la factura negociable as x Porque si necesitas liquidez es ung

uma buena alternativa de financiamisnto?

buena sltemativa, =i no &5 ung

lempress sostenible y scolvente, eg

muy buena.




;Msted cree que | factura negociable as
mejor gue otras alternativas da

financiamienio?

Porque el interas &l menor v a largd

plaza.

;Cree gue el canje de |a factura negociablel
ayuda a controlar el iempo de creédito

ptorgado a sus clientes?

Porque con eso tene mayor liquidez §

menor iempa.

;Cree gue el uso de la factura negociable

ayudara a reducir los cobros a los clientes?

porque el cliente es evaluado v 4

weces las enfidades aceptan.

Tasas de interés

;Usted cree que el procedimisnto para

efectuar 2l Factoring es accesible?

Por s competencia si el cliente tizng

historial crediticio.

;Cree gue los gastos y comisiones que el
banco cobra por &l canje de |as facturas

negociable es adecuado para la empresa?

Paorque son accesibles y estan a librg

leleccion.




Anexo 5. Criterio de Rigor Cientifico

CARTA DE PRESENTACION

S
CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a): Mg. CPC. Salazar Quispe Victor Abel

Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Mos es muy grate comunicamos con usted para expresarle nuestros saludos v asi mismo,
hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la carrera profesional de Ciencias Empresariales
perteneciente a la escuela Profesional de Contabilidad de la UCY, en la sede de Huaraz, reguerimos
validar los instrumentos con los cuales recogeremos la informacion necesaria para poder desarrollar
nuestra investigacion v con la cual optaremos el titulo profesional de Contador.

El titulo nombre de nuestro proyecto de investigacion es: Factura Negociable y su
influencia en la Situacion de la empresa Megociaciones Santa Julia Yungay, periodo 2019 v
siendo imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para poder aplicar los
instrumentos en mencion, hemos considerado comveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia.

El expediente de validacion, que le hacemaos llegar confiens:

- Carta de presentacion.

- Matriz de consistencia

Expresandole nuestros senfimientos de respeto v consideracion nos despedimos de usted, no sin
antes agradecere por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
sy P
Firma Firma
Aguilar Conco Yuliza Magdalena Salazar Depaz Merly Ximena

DM 77668510 DM 72102638
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RESULTADO DEL RIGOR CIENTIFICO

NOMBRE DEL INSTRUMENTO: Cuestionario de Facturas Negociables

OBJETIVO:

DIRIGIDO A: Salazar Quispe Victor Abel

VALORACION DEL CUESTIONARIO DE LA ENTREVISTA:

DEFICIENTE

REGULAR

BUENO

MUY BUENO

EXCELENTE

X

APELLIDOS Y NOMBRES DEL EVALUADOR: Mg. CPC. Salazar Quispe Victor Abel

GRADO ACADEMICO: Magister

r - P ',.i-" "
}), 06 de Octubre del 2020

Firma del Experto Informante,

DINT: 18039488




S

CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a): Dra. CPC. Mucha Paitan Maribel Eulogia
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Mes es muy grato comunicamoes con usted para expresarle nuestros saludos ¥ asi misma,
hacer de su conocimiente que siendo estudiante de la carrera profesional de Ciencias Empresariales
pereneciente a la escuela Profesional de Contabilidad de la UCY, en la sede de Huaraz, requerimos
validar los instrumentos con los cuales recogeremos la informacion necesaria para poder desarmmollar
nuestra investigacion v con la cual optaremos el titule profesional de Contador.

El titulo nombre de nuestro proyvecto de investigacion es: Factura Megociable y su
influencia en la Situacion de la empresa Negociaciones Santa Julia Yungay, periodo 2019 v
siendo imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para poder aplicar los
instrumentos en mencion, hemos considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia.

El expediente de validacion, que le hacemos llegar contiene:

- Carta de presentacion.

- Matriz de consistencia

Expresandole nuestros senfimientos de respeto y consideracion nos despedimos de usted, no sin
antes agradecere por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
jacy A
Firma Firma
Aguilar Conco Yuliza Magdalena Salazar Depaz Merly Ximena

DMl 7768510 D Ml 72102638
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Ui RESULTADO DEL RIGOR CIENTIFICO

Gl izl

NOMERE DEL INSTRUMENTO: Cuestionario de Facturas Negociables
OBJETIVO:
DIRIGIDO A: Mucha Paitan Maribel Eulogia

VALORACION DEL CUESTIONARIO DE LA ENTREVISTA:

DEFICIENTE REGULAR BUENO MUY BUENO EXCELENTE

APELLIDOS Y NOMBRES DEL EVALUADOR: Dra. Mucha Paitan Maribel Eulogia

GRADO ACADEMICO: Doctora.

03de Octubre del 2020.

p

Firma del Experto Informante.

DN1: IB06ETS2



S

CARTA DE PRESENTACION

Sefior{a): Mg. CPC. Jauregui Flores Cesar Moisés
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Mos es muy grato comunicamos con usted para expresarle nuestros saludos v asi mismao,
hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la carrera profesional de Ciencias Empresariales
perteneciente a la escuela Profesional de Contabilidad de la UCY, en la sede de Huaraz, requerimos
validar los instrumentos con los cuales recogeremos |a informacion necesaria para poder desarrollar
nuestra investigacion vy con la cual optaremaos el titulo profesional de Contador.

El titulo nombre de nuestro proyecto de invesfigacion es: Factura MNegociable y su
influencia en la Situacion de la empresa Megociaciones Santa Julia Yungay, periodo 2019 y
siendo imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para poder aplicar los
instrumentos en mencion, hemos considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia.

El expediente de validacion, que le hacemaos llegar contiene:

- Caria de presentacion.

- Matriz de consistencia

Expresandole nuestros senfimientos de respeto y consideracion nos despedimos de usted, no sin
antes agradecere por la atencion que dispense a la presente.

Afentamente.
D s
Firma Firma
Aguilar Conco Yuliza Magdalena Salazar Depaz Merly Ximena

DML 77e68510 O.M: 72102638
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et RESULTADO DEL RIGOR CIENTIFICO

CPLAR VAL

NOMBRE DEL INSTRUMENTO: Cuestionario de Facturas Megociables
OBJETIVO:
DIRIGIDO A: CPC. Jauregui Flores Cesar Moises

VALORACION DEL CUESTIONARIO DE LA ENTREVISTA:

DEFICIENTE REGULAR BUENO MUY BUENO EXCELENTE

X

APELLIDOS ¥ NOMBRES DEL EVALUADOR: Mg. CPC. Jauragul Floras Cesar Molses

GRADO ACADEMICO: Maestro

04 de Octubre del 2020

Firma del Experto informante.



S

CARTA DE PRESENTACION

Sefior{a): Dra. Moore Torres Rosa Karol
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Mos es muy grate comunicamos con usted para expresarle nuestros saludos ¥ asi mismo,
hacer de su conocimiente que siendo estudiante de la carrera profesional de Ciencias Empresariales
perteneciente a la escuela Profesional de Contabilidad de la UCY, en la sede de Huaraz, requerimos
validar los instrumentos con los cuales recogeremos la informacion necesaria para poder desarmollar
nuestra investigacion v con la cual optaremos el titulo profesional de Contador.

El titulo nombre de nuestro proyecto de investigacion es: Factura Megociable y su
influencia en la Situacion de la empresa Megociaciones Santa Julia Yungay, periodo 2019 v
siendo imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para poder aplicar los
instrumentos en mencion, hemos considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia.

El expediente de validacion, que le hacemos llegar contiene:

- Carta de presentacion.

- Matnz de consistencia

Expresandole nuestros senfimientos de respeto y consideracion nos despedimos de usted, no sin
antes agradecere por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
Firma Firma
Aguilar Conco Yuliza Magdalena Salazar Depaz Merly Ximena

D.M.I: 77668510 DML 72102635
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RESULTADO DEL RIGOR CIENTIFICO

MOMERE DEL INSTRUMENTO: Cuestionario de Facturas Negoeiables
OBJETIVD:
CIRIGIDO A: Dra. Moore Torres Rosa Karpl

VALORACION DEL CUESTIONARIO DE LA ENTREVISTA:

DEFICIENTE REGULAR BUENO MUY BUEND

EXCELENTE

X

APELLIDOS ¥ NOMBRES DEL EVALUADOR: Dra. Moore Torres Rosa Kargl

GRADO ACADEMICO: Doctora en Administracicn

£ /
W
A

Firma del Experto Informanta.

4 da octubre dal 2020




Anexo 6. Analisis de Cuestionario de Entrevista, Realizado al Contador de la Empresa.

ITEMS Respuesta Hallazgo Causa
Ventas Al Crédito
Sl Se sabe lo Linklater y Osterling (2016) es un titulo valor para su
¢,Cree que la factura . : .
_ ] que es la transferencia o cobro ejecutivo, donde la empresa sede el
negociable es un Titulo . .
or> factura derecho al cobro de determinados créditos, una factura o
Valor~
negociable. documento de crédito, a un intermediario financiero a cambio

de un anticipo financiero total o parcial, a un interés
preestablecido., pudiendo este asumir o no el riesgo de la

operacion.

Politica de Cobranza

¢,Cree que es
importante que las
empresas disefien

politicas de cobranza?

Si, porque todo
disefio u
organizacion es
bueno y te
garantiza que
todos tus clientes

te paguen.

La empresa
tiene
de

no
politicas

cobranza.

Morales y Morales (2014) definen a la politica de cobranza que es el
procedimiento que una entidad sigue en el momento de cobrar

aguellos créditos que dio a sus clientes al realizar una venta.




¢Cree que es
importante tener un
control de la velocidad
en la que se cobra a

sus clientes?

Si, porque con eso
se puede ir viendo
los vencimientos

de la factura.

La

tiene un control de

empresa no
velocidad en la que

cobra a sus

clientes.

Rotacion de cuentas por cobrar: se mide el nimero de

rotacion de las ventas al crédito.

Factura por cobrar

¢, Cree que es|
importante que las
empresas lleven un

registro de sus facturas

Si,

mucho

pero depende
de

cantidad de clientes

la

con los que trabajas

La empresa no tiene
un registro de sus

facturas por cobrar.

Para Bragg (2019) las Facturas por cobrar representan
derechos exigibles que se originan por ventas o prestacion
de servicio que se recuperara en dinero en sumas parciales.

Dentro de sus tipos existen: a corto plazo, donde la

de financiamiento?

alternativa, si no es

una empresa
sostenible V]
solvente, es muy|

buena.

por cobrar? al crédito. disponibilidad del dinero es no mayor a un afio. En caso de
ser a largo plazo esta es mayor a un afio.

Alternativa de

financiamiento

¢Usted cree que [aSi, porque Si Factura Negociable como alternativa de Financiamiento

factura negociable eshecesitas liquidez Segun Paragon (2020) menciona que esta consiste en un

una buena alternativaes una  buena contrato donde la entidad traspasa sus facturas de ventas y

su proceso de cobranza, recibiendo asi, de manera
anticipada, el dinero por esas facturas de ventas, con su

respectiva rebaja por el plazo pendiente para su cobranza.




¢Usted cree que Ia
factura negociable es
mejor que otras
alternativas de

financiamiento?

No,

porque

interés el menory a

largo plazo.

el

Si la entidad realiz6 una venta por un monto determinado Y|
emite una factura que esta se pagara en un plazo futuro,
mediante el uso de Factoring, de dicha factura se recibira de
manera anticipada el valor de la venta, descontando un
monto parecido a la cantidad de dias que faltan para su

cobro.

¢, Cree que el canje de |3
factura negociable
ayuda a controlar el
tiempo de  crédito

otorgado a sus clientes?

Si, porque con eso
tiene mayor liquidez

a menor tiempo.

También al realizarse dicho plazo de vencimiento, el factor
se encarga de hacer la cobranza al pagador, manteniéndolo
informado al emisor de la factura sobre el estado del

proceso.

¢,Cree que el uso de la
factura negociable
ayudara a reducir los

cobros a los clientes?

No,

y a

porque

cliente es evaluado

veces

entidades aceptan.

el

las

Dicha ventaja es que tiene un flujo de pago directamente
asociado, donde se compara de manera positiva con otras
herramientas de financiamiento, ya sean los préstamos con
vencimiento mensual, al no generar desgaste gerencial paral

gue se gestione las fuentes de pago por cada vencimiento




Anexo 7. Carta acceso de informacién

ﬁ UNIVERSIDAD Cédsan VaLLeao

Huaraz, 05 de noviembre del 2020

C.N. (04-2020-CONT-FCE-UCV/HUARAZ

Sedior:

ROLANDO EBER AGUILAR DIAZ

GERENTE GENERAL NEGOCIACIONES SANTA JULIA

De nuestra consideracion:

Es grato diriginne a ustedes para expresarles nuestro cordial y a [a vez presentarle a los
siguientes jovenes, estudiantes de la Escuela de Contabilidad, quienes cursan el X ciclo que llevan
¢l curso de Desarrolke de Proyecto de Investigacidn y desean tener acceso a cierta informacsdn
que se requiera para la investigacion. A fin de poder realizar adecuadamente su mvestigacion,
todo ello con fines netamente académicos.

En tal sentido la relacaon de las estudiantes es la siguiente:
ALUMNO(A) DNI

AGUILAR CONCO YULISA MAGDALENA TI668510

SALAZAR DEPAZ MERLY XIMENA 72102638

Se le solicita la avtonzacidn correspondiente para el acceso a informacidn por parte de nuestro
estudiante, siendo importante mencionar que, al culminar el proyecto, se le invitard para conocer
los resultados de la investigaciin

Sin otro en particular y agradeciéndole por su atencién a la presente, me despado
testimonsdndole mi singular deferencia.

A w@

St. Rofando Eber Aguilar Disz - SSMG. SEGUNDO TOMAS AGUILAR
Gerente de la empresa Coordinador de la Escuela Profesional de Contabilidad
Negociaciones Santa Juia




Anexo 8. Estado de Situacion Financiera de la empresa Negociaciones Santa
Julia

EMPRESA NEGOCIACIONES SANTA JULIA
ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

31 DE DICIEMBRE DEL 2019

SIN

FACTORING

CON

FACTORING

DIFERENCIA

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo Equivalente del Efectivo

106,584.28

112,549.28

5,965.00

Cuenta corriente-BCP

118,590.52

Cuentas por Cobrar Comerciales

240,269.68

85,861.85

154,407.83

Cuentas por Cobrar a Vinculadas

Otras Cuentas por Cobrar

Existencias

Materiales auxiliares, suministros y
repuestos

Gastos Pagados por Anticipado

TOTAL ACTIVO
CORRIENTE

346,853.96

317,001.65

ACTIVO NO CORRIENTE

Cuentas por Cobrar a Largo Plazo

Cuentas por Cobrar a Vinculadas a Largo
Plazo

Otras Cuentas por Cobrar a Largo Plazo

Inversiones Permanentes

Inmuebles, Maquinaria y Equipo

174,123.95

174,123.95

Activos Intangibles (neto de amortizacién
acumulada)

Impuesto a la Renta y Participaciones
Diferidos Activo

Otros Activos

TOTAL ACTIVO NO
CORRIENTE

174,123.95

174,123.95

TOTAL ACTIVO

520,977.91

491,125.60

PASIVO Y PATRIMONIO

PASIVO CORRIENTE

Sobre Giro Bancario

76,413.36

66,413.36

10,000.00

Tributos y Aportes al Sistema de
Pensiones y de Salud por Pagar

Remuneraciones y Participaciones por
Pagar

Cuentas por Pagar Comerciales

Cuentas por Pagar a Vinculadas




Otras Cuentas por Pagar

36,475.64

16,475.64

20,000.00

Parte Corriente de las Deudas a Largo
Plazo

TOTAL PASIVO
CORRIENTE

112,889.00

82,889.00

PASIVO NO CORRIENTE

Deudas a Largo Plazo

Cuentas por Pagar a Vinculadas

Ingresos Diferidos

Impuesto a la Renta y Participaciones
Diferidos Pasivo

TOTAL PASIVO NO
CORRIENTE

TOTAL PASIVO

112,889.00

82,889.00

Contingencias

Interés minoritario

PATRIMONIO NETO

Capital

150,000.00

150,000.00

Capital Adicional

Acciones de Inversion

Excedentes de Revaluacion

Reservas Legales

Utilidades acumuladas

115,893.00

115,893.00

Resultados Acumulados

142,195.91

142,343.60

TOTAL PATRIMONIO
NETO

408,088.91

408,236.60

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETO

520,977.91

491,125.60




Anexo 9. Estado de Resultados de la empresa Negociaciones Santa Julia

AGUILAR DIAZ EBER

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRAL POR FUNCION

EJERCICIO 2018
(EXPRESADO EN SOLES)

SIN FACTORING | CON FACTORING | DIFERENCIA
Ventas Netas (ingresos operacionales) 715,935.31 715,935.31
Otros Ingresos Operacionales 0.00 0.00
TOTAL INGRESOS BRUTOS 715,935.31 715,935.31
Costo de ventas -332,851.54 -332,851.54
otros costos operacionales 0.00 0.00
UTILIDAD BRUTA 383,083.77 383,083.77
GASTOS OPERATIVOS
Gastos de Administracion -33,150.51 -30,330.51 -2820
Gastos de Venta -136,854.46 -136,854.46
UTILIDAD OPERATIVA 213,078.80 215,898.80
Otros Ingresos (gastos)
Ingresos Financieros 0.00 3000 3000
Gastos Financieros -27,068.74 -32,886.05 5,817.31
Otros Ingresos 3.64 3.64
Otros Gastos -4.26 -4.26
UTILIDAD CONTABLE 186,009.44 186,012.13
Adiciones 0.00
Deducciones ingresos no gravados
UTILIDAD IMPONIBLE 186,009.44 186,012.13
Impuesto a la renta -42,588.00 -42,589.00
UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO 143,275.44 143,423.13 147.69




Anexo 10. Ficha RUC

<> SUNAT

FICHA RUC : 10443800153
AGUILAR DIAZ ROLANDO EBER

Apellidos vy Nombres & Razon Social
Tipo de Contribuyente

Fecha de Inscripcian

Fecha de Inicio de Actividades
Estado del Contribuyente
Dependencia SUMNAT

Condicion del Domicilio Fiscal
Emisor electronico desde
Comprobantes electromicos

Informacion General del Contribuyente

AGUILAR DIAZ ROLANDO EBER
0Z-PERSOMA MATURAL COMN NEGOCIO

11/04/2013

11/04/2013

ACTIVO

0233 - 0O.Z.HUARAZ-MEPECO

HABIDO

19/01/2018

FACTURS (desde 19/01/2018),BOLETA (desde 29/12/2018)

MNMombre Comercial

Tipo de Representacion

Actividad Econdmica Principal
Actividad Econédmica Secundaria 1
Actividad Ecoméomica Secundaria 2
Sisterma Emision Comprobantes de Pago
Sistema de Contabilidad

Coadigo de Profesion S Oficio
Actividad de Comercio Exterior
MNamero Fax

Teléfono Fijo 1

Teléfono Fijo 2

Teléfono Mdwil 1

Teléfono Mawvil 2

Correo Electronico 1

Correo Electréonico 2

Datos del Contribuyente
NEGOCIACTIOMNES SAMTA JULIA

2394 - FABRICACION DE CEMENTO, CAL ¥ YESO
0240 - SERVICIOS DE APOYO A LA SILVICULTURA
4923 - TRANSPORTE DE CARGA POR CARRETERA
MAMNLAL

MANUAL/COMPUTARLZADO

S5IN ACTIVIDAD

43 - 999811823
- - 999819855
rolandoad 01 @ hobtmail .com

EE EE EE EE EE RE RE EE EE BN EE @8 EE BB Ed BE




