-

View metadata, citation and similar papers at core.ac.uk brought to you byff CORE

provided by Repositorio Institucional Universidad EAFIT

SOFTWARE DE GESTION PARA EMPRENDEDORES

OSCAR ANDRES RODRIGUEZ MEDINA
200629410010
SERGIO RAMIREZ GONZALEZ
200327502010

UNIVERSIDAD EAFIT
ESCUELA DE INGENIERIA
DEPARTAMENTO DE INGENIERIA DE SISTEMAS
MEDELLIN
2010


https://core.ac.uk/display/47240082?utm_source=pdf&utm_medium=banner&utm_campaign=pdf-decoration-v1

SOFTWARE DE GESTION PARA EMPRENDEDORES

OSCAR ANDRES RODRIGUEZ MEDINA
SERGIO RAMIREZ

Trabajo de grado presentado para optar al titulo

de Ingeniero de Sistemas

Asesor: Ing. Carlos H. Montoya
Asesor: Ing. Mauricio Maestre

UNIVERSIDAD EAFIT
ESCUELA DE INGENIERIA
DEPARTAMENTO DE INGENIERIA DE SISTEMAS
MEDELLIN
2010



Nota de aceptacion:

Presidente del Jurado

Jurado

Jurado

Medellin, noviembre de 2010



CONTENIDO

Pag.

1. 1. MARCO TEORICO......c.ccioeieeeeeeeee et ettt teeaeeae e enens 6
1.1 INGENIERIA DE SOFTWARE ... .ooiiiiieiie et 6
1.2 METODOLOGIA ORIENTADA A OBJETOS .....oovieeeeeeeceeeeeeee e, 8
L3 MICROEMPRESA ..o 10
B oL@ N[0 =1 =11 [ @ ] R 12
2.1 DEFINICION DEL PROBLEMA ......ooiiiiiieee et 12
2.2 OBUIETIVOS ...ttt ettt e e e e e e e e e e e e e eeeeas 13
2.2.1 ODbjetivoS GENEIAIES ........uuiiei e 13
2.2.2 ODbjetivos ESPECITICOS .....uuuiiie i e e 13

2.3 DEFINICION DE POBLACION OBJIETIVO ....cooiiiiiiiniiieicie e 14
2.4 ANALISIS DEL MERCADO ......coooviiiieieeteeiecte ettt 14
2.5 COMPETIDORES Y PRODUCTOS SUSTITUTOS.......oiiiieeiieeeeeeei e 15
2.6 RECOPILACION Y CLASIFICACION DE REQUISITOS.......cccoveveeeeienae, 17
2.6.1 RequISItOS FUNCIONAIES .......ccooiiiiiiieeiiiie e 17
2.6.2 Requisitos NO fUNCIONAIES...........coeveiiiiiiie e 20

3. ELABORACION ....ociiiiiiitiieiete ettt sttt sa e sn e anennens 21
3.1 ANALISIS ..ottt 21
TNt N o1 (0] TSP PPPTRSP 21
N A O 1Yo o [ U o [T 1T - | U 21
3.1.3 Casos de Uso Detallados.........coovviiiiiiiiiiee e 23

I 00 0 1V [o o [ (o T @0 Tod =T o (1 - | 35

3.2 DISENO PRELIMINAR ... oottt ettt 36
3.2.1 Diagrama de PagUeELES.........ccceeiviieeiiiiiiie e eee e e e e e e e e 36
3.2.2 Diagramas de Secuencia de Alto Nivel ... 37

3.3 DISENO DETALLADO.........ceiiiieeteeteeteete e ettt sae e eaeaaen, 54
3.3.1 Diagrama de Clases..........coiii it 54
3.3.2 Diagrama de Secuencia Detallado ............cccovvvvviiiiiiiie e 55



3.3.3 Capturas de PrototiP0........ceeeeeeeeeieeiiiiie e e e e e e e 71

A, ANEXOS .. 82
4.1 HERRAMIENTAS USADAS: ... 82
4.2 REQUERIMIENTOS DEL SISTEMA .....cciiiiii e 82
4.3 MEJORAS FUTURAS ... .o 83
4.4 COMERCIALIZACION Y MODELO DE NEGOCIO: .....cccoveueeveeieeveeieene 83

5. CONCLUSIONES......cco i 84

6. BIBLIOGRAFIA ... oo 85



1. 1. MARCO TEORICO

Como parte del proyecto de grado se va a desarrollar un software util para
personas emprendedoras que quieran empezar desde cero sSu negocio
(Microempresa). El software sigue una metodologia que sirve de guia en cada una
de las etapas del desarrollo;desde la etapa de requerimientos hasta la etapa de
pruebas finales, todo esto para que el producto final sea coherente y formal.

En este marco tedrico se van a tratar los conceptos que fueron tenidos en cuenta
en este proyecto a la hora de elaborar el software. Dichos conceptos son: La
ingenieria de software y la metodologia orientada a objetos, las cuales serviran de
estandares para el analisis, disefio, implementacion, pruebas y mantenimiento de
la aplicaciéon y para comprender un poco mas el porqué del software. Se va tratar
también como concepto la microempresa y los pasos necesarios para iniciar la

empresa y hacer un seguimiento de la marcha de dicha empresa.

1.1 INGENIERIA DE SOFTWARE

Este término fue introducido a finales de los afios 60 debido a una crisis del
software, la cual se caracterizé por la baja calidad del software, la imprecision en
la planificacion del proyecto y estimacion de los costos y por la dificultad de
mantenimiento de programas consecuencia de un disefio poco estructurado. Dicha
crisis dio pie a la introduccion del hardware de tercera generacion computacional
(Sommerville, 1989).

Vamos a usar algunas definiciones de Ingenieria de Software segun algunos

autores:

¢ Ingenieria de Software es el estudio de los principios y metodologias para el

desarrollo y mantenimiento de sistemas software (Zelkovitz, 1978)



¢ Ingenieria de Software trata del establecimiento de los principios y métodos de
la ingenieria a fin de obtener software de modo rentable, que sea fiable y

trabaje en maquinas reales (Bauer, 1972).

e Ingenieria de software es la aplicacion practica del conocimiento cientifico al
disefio y construccion de programas de computadora y a la documentacion
asociada requerida para desarrollar, operar y mantenerlos. Se conoce también

como Desarrollo de Software o Produccion de Software (Bohem, 1976).

Como caracteristica de estas definiciones se tiene que la Ingenieria de Software

va enfocada a los sistemas computacionales.

El término ingenieria de software abarca al grupo de métodos, técnicas y
herramientas que se utilizan en la produccion del software, mas all4 de la actividad

principal de programacion.

En un nivel técnico la ingenieria de software empieza con una serie de tareas de
modelado que llevan a una especificacion completa de los requisitos y a una
representacion del disefio general del software a construir. Con los afios se han
propuesto muchos métodos para el modelado del anélisis. Sin embargo, ahora dos
tendencias dominan el modelado del analisis, el analisis estructurado y el analisis

orientado a objetos.



1.2 METODOLOGIA ORIENTADA A OBJETOS

Las metodologias orientadas a objetos tienen su origen en la investigacion sobre
los métodos conceptuales que deben introducirse para mejorar la calidad del

software que se desarrolla.

Las caracteristicas que debe tener un desarrollo software para que sea de calidad

se pueden clasificar en dos grupos:

e Factores de calidad externos: son aquellas caracteristicas cuya presencia o
ausencia pueden ser detectadas por el usuario 0 por el experto en el dominio

del problema.

e Factores de calidad internos: son aquellos que solo pueden ser detectados

por los profesionales informaticos que desarrollan la aplicacion o la mantienen.

Los factores de calidad externos constituyen el objetivo final que hay que

satisfacer.

Los factores de calidad internos son necesarios para poder garantizar que se van

a satisfacer los factores externos.

Debido a que los objetos pueden ser clasificados, descritos, organizados,
combinados , manipulados y creados, se tom0 esto como base para proponer un
analisis y desarrollo orientado a objetos, que permita aprovechar dichas

caracteristicas.
La tecnologia orientada a objetos incluye:

e Objetos: Un objeto es cualquier cosa, real o abstracta, acerca de la cual

almacenamos datos y aquellos métodos que los manipulan.

e Clases: Una clase es la implementacion de un tipo de objeto. Especifica la
estructura de datos y métodos operacionales permitidos que se aplican a cada

uno de sus objetos.



Métodos: Especifica la manera en la cual los datos de un objeto son
manipulados. Los métodos en un tipo de objeto hacen solamente referencia a
la estructura de datos de ese tipo de objeto. No deben de accesar directamente

a la estructura de datos de otro objeto.

Peticiones: Una peticion solicita una operacion especifica debe ser invocada

usando uno o varios objetos como parametros.

Los métodos orientados a objetos son utiles en todas las fases del desarrollo del

software;:

Analisis orientado a Objetos (OOA): Es un método de andlisis que identifica
y describe los requerimientos de un problema en funcion de los objetos que
intervienen y en las relaciones de asociacion e interaccion que existen entre

ellos.

Disefio Orientado a Objetos (OOD): Es un método de disefio del software de
una aplicacion basada en construirla con una estructura modular en la que los
modulos software se corresponden con abstracciones de los objetos del
problema.

Programacion Orientada a Objetos (OOP): Es un método de generacion del
cbédigo de una aplicacion en el que las unidades linglisticas que se utilizan

corresponden a cédigo que representan a los objetos del problema.

El método OO puede utilizarse indiferentemente en una fase independientemente

0 en las tres fases de forma coordinada.



1.3 MICROEMPRESA

Las pequefias y medianas empresas colombianas, generan mas del 50% del
empleo nacional, significan el 36% del valor agregado industrial, el 92% de los
establecimientos comerciales y el 40% de la produccion total del pais, lo cual
demuestra su importancia en la economia del pais y su gran potencial de

crecimiento.

Como emprendedores, se notd la ausencia de sistemas de evaluacion de
resultados para las microempresas. Esto dificultaba la toma de decisiones basada
en indicadores claros que permitieran hacer un buen uso de los recursos para el
planteamiento continuo de estrategias. Con el tiempo y experiencia se logré
desarrollar una herramienta basada en Excel que ofrecia lo que se buscaba y es a
partir del aporte positivo que tuvo en una de las microempresas en la que se

empleod, que se identificé una oportunidad de negocio.

En el proceso de creacion de una microempresa, se observo por parte de
estudiantes y nuevos empresarios la dificultad de desarrollar un plan de negocios
para la generacion de empresa, que a su vez permita darle la continuidad
adecuada para que sea aplicado durante la puesta en marcha y crecimiento de la
misma. Un hecho que se veia reflejado alin mas, en la comunidad emprendedora
sin conocimientos gerenciales y administrativos y de manejo del sistema de

informacion.

Con el fin de fomentar el desarrollo de nuevas empresas y apropiar a las personas
desde temprana edad (media vocacional) sobre la necesidad del emprendimiento
en la sociedad actual, se plantea la necesidad de desarrollar un software que
permita realizar un acompafamiento interactivo con un lenguaje amigable e
interfaz familiar, apropiado para este publico, permitiendo clarificar sus ideas e

imprimir seguridad para iniciar una nueva experiencia empresarial, apoyando todo

10



el nuevo contexto de emprendimiento y empresarismo inherente a las politicas

actuales de nuestra sociedad.

11



2. 2. CONCEPCION

2.1 DEFINICION DEL PROBLEMA

Con el fin de fomentar el desarrollo de empresas y culturizar a las personas desde
temprana edad (media vocacional), se plantea la necesidad de desarrollar un
software que permita realizar un acompafiamiento interactivo con el lenguaje
apropiado para este publico permitiendo clarificar sus ideas e imprimir seguridad
para iniciar una nueva experiencia empresarial, apoyando todo el nuevo contexto

de emprendimiento y empresarismo inherente en nuestra sociedad actual.

Las herramientas educativas disponibles actualmente en el mercado son muy
complejas especialmente para los emprendedores, perdiéndose la oportunidad
para que formalicen su empresa de forma exitosa y puedan aportar sus

capacidades al servicio de nuestra sociedad.

Se ha detectado en el medio por parte de estudiantes y nuevos empresarios la
dificultad de desarrollar un plan de negocios para la generacion de empresa y
ademas darle la continuidad adecuada para que pueda ser aplicado durante la

puesta en marcha y crecimiento de la misma.

Este software no solo busca educar al emprendedor sino asesorarlo y darle pautas
claves durante la creacion e inicio de su empresa, siendo esta la etapa mas critica

de una firma.

Adicionalmente se espera que esta sea un herramienta de aplicaciéon continua
durante el desarrollo empresarial, la cual permitira hacer evaluaciones de nuevos
productos y servicios, monitoreo y control, analisis y consideraciones financieras

de forma permanente en las nuevas semillas de la red empresarial Colombiana.
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Para terminar este software es una herramienta muy aplicable y necesaria para el
sector Mipymes, siendo este tejido empresarial el que aporta mas del 95% a la

poblacion empresarial de Colombia.

2.2 OBJETIVOS

2.2.1 Objetivos Generales

e Construir un software que permita a los emprendedores con poca formacion
empresarial, desarrollar un plan de negocios para la generacion de empresa y
adicionalmente darle la continuidad adecuada para que pueda ser aplicado

durante la puesta en marcha y crecimiento de la misma.

2.2.2 Objetivos Especificos

Definir la poblacion objetivo a la cual va a ser dirigido el software.
¢ I|dentificar las necesidades de la poblacion objetivo.

e Seleccionar la base de datos y el lenguaje de programacion mas adecuado

para el desarrollo de cada uno de los médulos.
e Permitir desarrollar un plan de negocio.

e Facilitar las herramientas que permitan planear la puesta en marcha de la

empresa.

e Brindar los elementos necesarios para la toma de decisiones que permita la
continuidad del negocio.

e Realizar pruebas de usuario con alumnos de la asignatura construccion

empresarial de la Universidad EAFIT.
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2.3 DEFINICION DE POBLACION OBJETIVO

Inicialmente se pretende dirigir este producto a instituciones educativas, que
posean cursos enfocados al emprendimiento, sirviendo como soporte durante el
desarrollo de la materia, a los participantes de los diferentes concursos de

emprendimiento e igualmente a micro y pequefias empresas ya constituidas.

Las microempresas son un segmento muy importante para el software, ya que
este tipo de firmas superan el 80% del numero de empresas a nivel nacional, se

convierten en un mercado potencial mas importante.

2.4 ANALISIS DEL MERCADO

En Medellin existe un creciente interés por las mas de 35 universidades
registradas por apoyar el emprendimiento y tienen clases dedicadas a impulsar
esta actividad. En la universidad EAFIT existe una poblacién de 650 estudiantes
cada semestre que se registran en clases afines con el emprendimiento dictado en

26 catedras.

En Colombia, el 26% de la poblacion entre 18-64 afios esta generando empresa
por necesidad u oportunidad segun estudios del GEM (Global Entrepreneurship

Monitor).

En Medellin hay 35,000 empresas, 89% son microempresas; 9.7% pequefas y
medianas empresas lo cual presenta un mercado adicional interesante para

ofrecer un producto que se acomode a las necesidades de este segmento.

El mercado visible es amplio y sin cifras concretas por lo que se pretende enfocar
los primeros esfuerzos comerciales en las universidades por medio de alianzas y
negociaciones en bloque. La meta inicial es motivar la compra de al menos el 30%
de la universidades, 20% de los concursos de emprendimiento y un 2% de las

microempresas locales. Las pequefias empresas, las instituciones de media
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vocacional, técnicas y tecnoldgicas se abarcaran en una segunda etapa comercial

del proyecto.

2.5 COMPETIDORES Y PRODUCTOS SUSTITUTOS

Varias empresas de tecnologia ofrecen un software para el desarrollo del plan de
negocios. Algunas lo venden por un reducido precio, otras los permiten descargar

gratuitamente desde internet.

Para la actividad de gestion empresarial existen herramientas para administracion
de la contabilidad y otras funciones administrativas. Estos pueden ser
considerados costosos para ciertas empresas cuyo presupuesto es reducido y

destinado a otras actividades para generar valor y poner en marcha la empresa.

La investigacion realizada sumado a nuestra experiencia demuestra que en el
mercado local no hay posicionado o disponible un software que integre todas las
herramientas previamente mencionadas en un espacio o modulo que le permita al
emprendedor darle continuidad a la actividad de emprendimiento guiado por el
mismo. Adicionalmente en la actualidad no se utiliza este tipo de herramientas

tecnoldgicas en las aulas de clase.
A continuaciébn se mencionan diferentes desarrolladores de software y sus

productos disponibles en el mercado y la utilidad del mismo. Descargados por

internet o comprados a través de distribuidores de software.
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Producto

Desarrollador

Funcién

World Office

Facturacion, inventarios,

contabilidad.

Office acounting

Express

Facturacion, inventarios,

contabilidad.

WinPyme

Facturacion, inventarios,

contabilidad.

Mega Factura Free

Facturacion, inventarios,

contabilidad.

AbanQ Facturacion, inventarios,
contabilidad.

Ofipro Facturacion, inventarios,
contabilidad.

Innovateur Desarrollo plan de negocios

Proyecta Coomeva Desarrollo plan de negocios
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2.6 RECOPILACION Y CLASIFICACION DE REQUISITOS

2.6.1 Requisitos Funcionales

Contabilidad:

Gestion de Clientes

El sistema debe permitir ingresar nuevos clientes al sistema con sus datos
basicos (Nombre, NIT/Cedula, Direccion, Teléfonos, E-Mail, Ciudad)
El sistema debe permitir la modificacién de los clientes existentes.

El sistema debe permitir la eliminacion de los clientes existentes.

Gestion de Proveedores

El sistema debe permitir ingresar nuevos proveedores al sistema con sus
datos basicos (Nombre, NIT/Cedula, Direccion, Teléfonos, E-Mail, Ciudad)
El sistema debe permitir la modificacion de los proveedores existentes.

El sistema debe permitir la eliminacion de los proveedores existentes.

Gestién de Ingresos Monetarios

El sistema debe permitir el registro de nuevos ingresos con los datos
basicos (Fecha, Valor, Fuente, Motivo)
El sistema debe permitir la modificacién de los ingresos registrados.

El sistema debe permitir eliminar los ingresos registrados.

Gestion de Ventas

El sistema debe permitir el registro de nuevas ventas con los datos basicos
(Fecha, Valor, Cliente, Productos)
El sistema debe permitir la modificacion de las ventas registradas.

El sistema debe permitir eliminar las ventas registradas.

17



El sistema debe permitir asociar una venta a un ingreso o a una cuenta por

pagar.

Gestiéon de Egresos Monetarios

El sistema debe permitir el registro de nuevos egresos con los datos
basicos (Fecha, Valor, proveedor, Motivo)
El sistema debe permitir la modificacion de los egresos registrados.

El sistema debe permitir eliminar los egresos registrados.

Gestion de Cuentas por Cobrar

El sistema debe permitir el registro de nuevas cuentas por cobrar con los
datos basicos (Fecha expedicion, Fecha vencimiento, Valor, Motivo, Estado)
El sistema debe permitir la modificacion de las cuentas por cobrar.

El sistema debe permitir eliminar las cuentas por cobrar registradas.

El sistema debe asociar una cuanta por cobrar a un ingreso, una vez esta

sea paga.

Gestion de Cuentas por Pagar

El sistema debe permitir el registro de nuevas cuentas por Pagar con los
datos basicos (Fecha expedicion, Fecha vencimiento, Valor, Motivo, Estado)
El sistema debe permitir la modificacion de las cuentas por pagar.

El sistema debe permitir eliminar las cuentas por pagar registradas.

El sistema debe asociar una cuenta por pagar a un egreso, una vez esta

sea paga.

18



Plan de Negocio:

El sistema debe permitir establecer un estudio del mercado y competencia.
El sistema debe permitir establecer la estrategia del negocio.

El sistema debe permitir establecer los factores criticos de éxito del negocio.
El sistema debe permitir establecer el plan de mercadeo de la empresa.

El sistema debe permitir establecer la estructura de los recursos humanos.
El sistema debe permitir establecer un plan de produccién de la empresa.

El sistema debe permitir establecer una sintesis del plan de negocio.

El sistema debe permitir establecer un glosario para el plan de negocio.

El sistema debe permitir modificar el plan de negocio.

Plan Financiero:

El sistema debe permitir definir los parametros financieros.

El sistema debe permitir definir los costos de produccion.

El sistema debe permitir definir el costo de la némina.

El sistema debe permitir definir otros gastos del negocio.

El sistema debe permitir definir las estimaciones de ventas.

El sistema debe permitir definir las inversiones necesarias para el negocio.
El sistema debe generar proyecciones de los estados de resultados segun
lo establecido en el plan financiero.

El sistema debe permitir modificar el plan financiero.

Puesta en Marcha del Negocio:

El sistema debe permitir establecer un plan de implantacién e introduccion

en el mercado.

El Sistema debe permitir establecer un plan de crecimiento hasta el umbral
de rentabilidad basico.

El sistema debe permitir establecer un plan de expansiéon y desarrollo.

19



e El sistema debe permitir simular el plan de puesta en marcha en un periodo
de 2 afos.
e El sistema debe permitir simular un maximo de 3 escenarios econémicos.

o El sistema debe permitir modificar el plan de puesta en marcha.

Reportes:

e El sistema debe generar reporte de Ingresos.

e El sistema debe generar reporte de Gastos Generales.

e El sistema debe generar reporte de Balance General.

e El sistema debe generar reporte de Estado de Resultados.
e Estado del flujo del efectivo.

e El sistema debe generar reporte de Cuentas por pagar.

o El sistema debe generar reporte de Cuentas por cobrar.

2.6.2 Requisitos no funcionales

e EIl sistema debe ser compatible con sistema operativo Windows XP o
versiones superiores.

e EIl sistema debe tener muy buena seguridad, funcionalidad y politicas de
uso.

¢ El sistema debe tener una interfaz amigable.

e El sistema debe usar un lenguaje entendible para el usuario.

e EIl Sistema debe contar con acompafamiento interactivo y ejemplos claros

para su formulacion

20



3. ELABORACION

3.1 ANALISIS
3.1.1 Actores

Emprendedor: El emprendedor sera el tnico usuario del sistema. El emprendedor
es aquella persona que acaba de iniciar o tiene deseos de iniciar su propio
negocio, para esto, el actor podra desarrollar un plan de negocio, un plan
financiero, un plan de puesta en marcha y generar repostes que apoyen la toma

de decisiones.

3.1.2 Caso de uso general

e (Gestion para Emprendedores

Gestion Para
Emprendedores

Desarrallar Plan
de Megocio
Desarrollar Plan
Financiero
Desarrollar Puesta

an Marcha
Lievar Contabilidad
Generar Reportes

Desarrollar plan de negocio: Permitira al emprendedor plasmar y conceptualizar

Emprendedor

21



las ideas del negocio desarrollando un plan claro y concreto para el negocio.

Desarrollar plan financiero: Permitira al emprendedor registrar sus objetivos

financieros y la manera en la cual estos seran alcanzados.
Desarrollar puesta en marcha: Permitira establecer un plan de puesta en marcha
continuando con las variables especificadas anteriormente, posibilitando la

evaluacion de posibles escenarios econémicos.

Llevar contabilidad Béasica: Facilitara el proceso contable por area, presentando

el uso de recursos desagregado para el continuo seguimiento del empresario.

Generar Reportes: Permitira al emprendedor generar reportes de sus actividades

y estados del negocio que apoyen y faciliten la toma de decisiones.

22



3.1.3 Casos de Uso Detallados

e Desarrollar Plan de Negocio

Desarrollar Plan de
Negocio

Establecer Estudio del
Mercado y Competencia

Establecer
Estrategia del Negocio

Establecer Factores
Criticos del Negocio

Establecer Plan de

Emprendedor

Mercadeo

Establecer Estructura
de Recursos Humanos

Establecer Plan de
Produccion

Definir Resumen
Ejecutivo

Establecer Glosario

Modificar Plan de
Negocio.
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Flujo Normal

Emprendedor Sistema

1. Describe el estudio de mercado y 2. Guarda el estudio de mercado y
competencia. competencia.

3. Describe la estrategia del negocio. 4. Guarda la estrategia del negocio.

5. Describe los factores criticos del 6. Guarda los factores criticos del
negocio. negocio.

7. Describe el plan de mercadeo. 8. Guarda el plan de mercadeo.

9. Describe la estructura de recursos 10. Guarda la estructura de recursos
humanos. humanos.

11. Describe el plan de produccién. 12. Guarda el plan de produccion.

13. Describe el resumen ejecutivo. 14. Guarda el resumen ejecutivo.

15. Escribe un glosario. 16. Guarda el glosario.

17. Maodifica el plan de negocio 18. Guarda los cambios.

Desarrollar Plan Financiero

Emprendedor

Desarrollar Plan
Financiero

Definir Costos
Produccion

Definir Momina

odificar Flan
Financlero
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Flujo Normal

Emprendedor Sistema

1. Define los parametros financieros. 2. Guarda los parametros
financieros.

3. Define los costos de produccion. 4. Guarda los costos de produccién.

5. Define la nomina. 6. Guarda la nébmina.

7. Define otros gastos. 8. Guarda otros gastos.

9. Define las estimaciones de 10. Guarda las estimaciones.

ventas.

11. Define las inversiones necesarias. 12. Guarda las inversiones.

13. Selecciona “Ver Proyecciones”. 14. Genera y muestra las
proyecciones de los estados de
resultados.

15. Modifica el plan financiero. 16. Guarda los cambios del plan.

Emprendedor

Desarrollar Puesta en Marcha del Negocio

Establecer Plan de
Implantacian en el Mercado

Establecer Plan de
Crecimiento

Establecer Plan de
Expansion y Desarrollo

Simular Plan da

Modificar Plan de
Puesta en Marcha

Puesta en Marcha

Desarrollar Puesta en Marcha
Del Negocio




Flujo Normal

Emprendedor Sistema

1. Describe el plan de implantaciéon 2. Guarda el plan de implantacion en
en el mercado. el mercado.

3. Describe el plan de crecimiento. 4. Guarda el plan de crecimiento.

5. Describe el plan de expansién y 6. Guarda el plan de expansion y
desarrollo. desarrollo.

7. Selecciona “Simular Plan de 8. Genera y guarda una proyeccion
Puesta en marcha” del plan de puesta en marcha.

e Llevar Contabilidad Basica

Llevar Contabilidad Basica

Emprendedor
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Gestionar Clientes:

Gestionar
Clientes

Ingresar Cliente

Modificar Cliente

Dol

Emprendedor
Eliminar Cliente
Flujo Normal
Emprendedor Sistema
1. Ingresa un nuevo cliente. 2. Guarda el cliente.
3. Modifica un cliente existente. 4. Guarda los cambios del cliente.
5. Selecciona “Eliminar Cliente” 6. Elimina el registro del cliente.
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Gestionar Proveedores:

Emprendedor

Gestionar
Proveedores

Ingresar
Proveedores

Modificar
Proveedores

Eliminar
Proveedores

Flujo Normal

Emprendedor

Sistema

1. Ingresa un nuevo proveedor.

Guarda el proveedor.

3. Modifica un proveedor 4. Guarda los cambios del
existente. proveedor.

5. Selecciona “Eliminar 6. Elimina el registro  del
Proveedor” proveedor.
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Gestionar Ingresos:

Emprendedor

Gestionar
Ingresos

Ingresar Ingresos

Modificar Ingresos

Eliminar Ingresos

Gestionar Ventas

Flujo Normal

Emprendedor

Sistema

1. Ingresa un nuevo ingreso.

Guarda el ingreso.

3. Modifica un ingreso existente. 4. Guarda los cambios del
ingreso.
5. Selecciona “Eliminar Ingreso” 6. Elimina el registro del ingreso.
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Gestionar Ventas:

Emprendedar

Gestionar Ventas

Modificar Ventas

Validar Cliente

Flujo Normal

Emprendedor

Sistema

1. Ingresa una nueva venta.

Guarda la venta.

3. Modifica una venta existente. 4. Guarda los cambios de la
venta.
5. Selecciona “Eliminar Venta” 6. Elimina el registro de la venta.
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Gestionar Egresos:

Modificar Egresos
Emprendedor

Gestionar
Egresos

Ingresar Egresos

Eliminar Egresos

Flujo Normal

Emprendedor

Sistema

1. Ingresa un nuevo egreso.

2. Guarda el egreso.

3. Modifica un egreso existente.

4. Guarda los cambios del

egreso.

5. Selecciona “Eliminar Egreso”

6. Elimina el registro del egreso.
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Gestionar Cuentas por Pagar:

Gestionar
Cuentas por
Pagar

Ingresar Cuentas
por Pagar

Modificar Cuentas

por Pagar
Emprendedor
Eliminar Cuentas
por Pagar
Flujo Normal
Emprendedor Sistema
1. Ingresa una nueva cuenta por 2. Guarda la cuenta por pagar.
pagar.
3. Modifica una cuenta por pagar 4. Guarda los cambios de la
existente. cuenta por pagatr.
5. Selecciona “Eliminar Cuenta 6. Elimina el registro de la cuenta
por Pagar” por pagar.
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Gestionar Cuentas por Cobrar:

Emprendedor

Gestionar
Cuentas por
Cobrar

Ingresar Cuentas
por Cobrar

Modificar Cuentas
por Cobrar

Eliminar Cuentas
por Cobrar

Flujo Normal

Emprendedor

Sistema

1. Ingresa una nueva cuenta por

cobrar.

Guarda la cuenta por cobrar.

3. Modifica una cuenta por cobrar

existente.

Guarda los cambios de la

cuenta por cobrar.

5. Selecciona “Eliminar Cuenta

por Cobrar”

Elimina el registro de la cuenta

por cobrar.
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Generar Reportes:

Emprendedor

Generar Reportes

Genrar Reporte de
Ingresos

Genrar Reporte de
Gastos Generales

Genrar Reporte de
Balance General

Genrar Reporte de
Estado de Resultados

enrar Reporte de
Estado del Flujo del
Efectivo

Genrar Reporte de
Cuentas por Pagar

Genrar Reporte de
Cuentas por Cobrar
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Flujo Normal

Emprendedor Sistema
4. Selecciona el tipo de reporte
gue desea.
5. Selecciona la fecha del reporte.
6. Selecciona “Generar Reporte” | Genera y muestra el reporte
especifico.
3.1.4 Modelo Conceptual
Cliente
1 -Es Registrado
* 1 Proveedor -Genera
g *—
1 Venta -Genera -Genera 1
— @
_Genera 1 Plan Financiero Plan Puesta en Marcha
* . 1 -Necesita 1 -Necesita
Egreso
Cuenta por Pagar
Cuenta por Cobrar Ingreso
Proyeccion ER *
*

¢ [ 1 -Genera } ? Genera 1

1 _Genera 1 -Genera ,
1 -Genera
Plan de Negocio
i )
1 -Genera
Reporte
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3.2 DISENO PRELIMINAR

3.2.1 Diagrama de Paquetes

—

Reportes

— e —

mM

Conexion
DB

.

Plan
Plan de Financiero
Megocio ¥ Puasta en
Marcha

Contabilidad

Béasica
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3.2.2 Diagramas de Secuencia de Alto Nivel

Desarrollar Plan de Negocio

Emprendedor Sistema

GenerarPlanNegocio

FormularioEstudioMercado

EstudioMercado

GuardarEstudioMercado

FormularioEstrategiaNegocio

EstrategiaNegocio

GuardarEstrategiaNegocio

FormularioFactoresCriticos

FactoresCriticos

GuardarFactoresCriticos

FormularioPlanMercadeo

PlanMercadeo

GuardarPlanMercadeo

FormularioEestructuraRecursosHumanos

EstructuraRecursosHumanos

GuardarEstructuraRecursosHumanos

FormularioPlanProduccion

PlanProduccion

GuardarPlanProduccion

FormularioResumenEjecutivo

ResumenEjecutivo

GuardarResumenEjecutivo

FormularioGlosario

Glosario

GuardarGlosario

N A . N N A N N e U N

VARV A VAR VAR VA VA VA
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Modificar Plan de Negocio

Emprendedor Sistema

ModificarPlanNegocio

PantallaModificar

ModificarDatos

ConfirmarModificacion

Confirmar

GuardarDatos

I Y Y Y A

____v__JL__ | __Yy__1__¥_ _ |
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Generar Plan Financiero

Emprendedor Sistema

GenerarPlanFinanciero

FormularioParametros

Parametros

GuardarParametros

FormularioCostosProduccion

CostosProduccion

GuardarCostosProduccion

FormularioNomina

Nomina

GuardarNomina

FormularioGastos

Gastos

GuardarGastos

FormularioEstimaciones

Estimaciones

GuardarEstructuraEstimaciones

Formulariolnversiones

Inversiones

Guardarlnversiones

PantallaGenerarProyecciones

ConfirmarGenerarProyecciones

GenerarProyecciones

GuardarProyecciones

Proyecciones

4 N S A N s S A U S

VAV VAV A VA VAV V



Modificar Plan Financiero

Emprendedor

ModificarPlanFinanciero

Sistema

PantallaModificar

ModificarDatos

ConfirmarModificacion

Confirmar

ConfirmarGenerarProyecciones

Confirmar

Proyecciones

40

GuardarDatos

GenerarProyecciones

GuardarProyecciones



Desarrollar Plan de Puesta en Marcha

Emprendedor Sistema

DesarrollarPuestaMarcha

FormulariolmplantacionMercado

T T
| |
| |
r Dy
| |
!‘ |
! ImplantacionMercado !
[ D
| |
| |
|

: D GuardarlmplantacionMercado
|

| |
L} FormularioPlanCrecimiento :
: PlanCrecimiento :
| |
i >
| |
| |
|

! D GuardarPlanCrecimiento
|

: FormularioPlanExpancionDesarrollo :
K |
: PlanExpancionDesarrollo :
‘ Di
| |
| |
|

| L>l GuardarPlanExpancionDesarrollo
|

| |
L} ConfirmarSimular !
: Confirmar :
| |
i >
| |
| |
|

! D SimularPuestaMarcha
|

| |
| |
|

: E> GuardarSimulacion
|

| |
| Simulacion |
< ]l
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
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Modificar Plan de Puesta en Marcha

Emprendedor Sistema

ModificarPuestaMarcha

PantallaModificar

T
|
|
I
|
|
<«
L]
|
|

ModificarDatos

Confirmar

ConfirmarModificacion

GuardarDatos

ConfirmarSimular

Confirmar

SimularPuestaMarcha

GuardarSimulacion

Simulacion

A N s S e S
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Generar Reportes

Emprendedor Sistema
I GenerarReportes I
L »
:_ PantallaReportes :
I SaleccionarRepore |
L o
I FechaReporte il
' »
] 1
I
: D GenerarReparte
] 1
e Reporte I
] 1
I i
I I
Ingresar Cliente
Emprendedor Sistema

IngresarClente

¥

FormularioCliente
DatosCliente

L

D GuardarClierte

IngresolK, :
|
|
|

D T T
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Modificar Cliente

Emprendedor Sistema
I ModificarCliente |
- N
L PantallaSeleccionarClianta l
I SeleccionarClients I
- N
’ PantallaCliente !
I DatosModificados |
|
L ConfirmarModificacion !
I Confirmar I
- N
I I
1
: | GuardarModificacion
L ModificaclonOK !
I I
I I
| |

Eliminar Cliente

Emprendedor Sistema
1 EliminarClients 1
L PantallaSeleccionCliente !

1 SeleccionarClients 1
L ConfismarEliminar !
i' Confirmar |
I I
|

1 D EliminarCliente
|

L EliminarOk !
I i
1 |
| I
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Ingresar Proveedor

Emprendedor Sistema

i IngresarProvesdor |

L &l

'l_ FormulariaProvesdor I

) DatosProvesdor |

L &l

i |

1

I | GuardarProvesdaor
1

i |

e IngresaCk |

i |

| |

| |

Modificar Proveedor

Emprendedor Sistema
ModificarProvesdor
PantallaSelecclonarProvesdor
SelecoionarProveador

PantallaProveador
DatosModificados

ConflrmarModificacion
Confirmar

GuardarModificacion

ModificaclonCH

___.__U_v__.__1r__.__1r__.__1r__.

B T I T S T I T
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Eliminar Proveedor

Emprendedor

EliminarProvesador

PantallaSaleccionProvesdor

SeleccionarProveador

ConfirmarEliminar

Canfirmar

EliminarClhiente

EliminarOkK

el e e _|__ | ‘%
\ E

Registrar Ingreso

Emprandedor

Registraringreso

Formulariolngresa

Ingreso

Guardaringreso

IngresoCi

s 1 % |
[V

TTTRT T T T T T TET T
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Modificar Ingreso

Emprendedor Sistema

Modificarngreso

PamallaSeleccionarlngreso

Seleccionaringreso

Pantallalngrasa
DatosModificados

Confirmarhodificacion
Confirmar

ModiflcacionOK

D T I T I T B T B

I
|
I
|
I
|
I
|
I
o
I
|
I
o
I
D GuardarModificacion
I
|
I
I
I

Eliminar Ingreso

Emprendedor Sistema
: Eliminaringreso :
I »
I PantallaSeleccionngreso I
r Selecclonaringreso :
I n
I ConfirmarEliminar I
r Canfirmar :
I o
I I
I
I D Eliminarngreso
I
I EliminarZk
F-
I
I
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Registrar Venta

Emprendedor Sistema
i Registrar/enta |
! »
:. FormularicVenta !
1 Wanla i
! »
| |
1
| D Guardaryenta
1
| |
1
| D Guardaringreso/CuantaPorCaobrar
1
| |
e ImgrescCk I
| |
1 |
Modificar Venta
Emprendedor Sistema
ModificarVenta

PantallaSeleccionarVenta

Venta

Pantallaventa

DatosModificados

ConfirmarModificacion

Confirmar

GuardarModificacion

ModificacionOK

Avlgvﬁygy

AT T T T T TTTTrITTAT T T TAT T A T
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Eliminar Venta

Emprendador

Eliminaryenta

PantallaSaleccionenta

Seleccionaryventa

ConfirmarEliminar
Confirmar
Eliminarventa
Eliminaringreso/CueentaPorCobrar
EliminarOK

i i e S - S

[}
_4__U_U_Jr_d__15_d__15__ E

Registrar Egreso

Emprendedor Sistema

| RegistrarEgreso |

L »

| 2 |

ke FormularicEgreso ,

| Egreso |

L »

| |

|

| D GuardarEgraso
|

| |

ke Egresoli ,

| |

I I
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Modificar Egreso

Emprendedor Sistema

i ModificarEgreso i

L PantallaSeleccionarEgreso !

|r- SeleccionarEgreso i

L PantallaEgreso !

1 DatosModificados |

L ConfirmarModificacion !

|r- Confirmar i

| |

|

| | GuardarModificacion
|

I... ModificacionC !

| |

| |

Eliminar Egreso
Emprendedor Sistema

EliminarEgreso

PantallaSeleccionEgreso

Egreso

ConfirmarEliminar

Confirmar

EliminarEgreso

EliminarOK

- i R, S e Y A

______v___l_____v__ |l __Vv__ |
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Ingresar Cuenta por Pagar

Emprendedor

Modificar Cuanta por Pagar

Emprendedor

ModificarCuentaPorPagar

Sistema
i IngresarCuentaPorPagar i
T D
: FormularioCuentaPorPagar :
r CuentaPorPagar :
[ Di
| |
| |
|
: D GuardarCuentaPorPagar
|
|
! IngresoOK
K
|
|
|

Sistema

PantallaSeleccionarCuentaPorPagar

CuentaPorPagar

PantallaCuentaPorPagar

DatosModificados

ConfirmarModificacion

Confirmar

ModificacionOK

GuardarModificacion

I W s N . U R A

o ,LVVV;V L __v__ |
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Eliminar Cuenta por Pagar

Emprendedor Sistema

EliminarCuentaPorPagar

PantallaSeleccionCuentaPorPagar

CuentaPorPagar

ConfirmarEliminar

Confirmar

EliminarCuentaPorPagar

EliminarOK

!
|
i
|
"
|
i
|
<
:
|
|
|
|
|
|
:
k}
|
|
|

______v___l_____ﬁl__.-__v___

Ingresar Cuenta por Cobrar

Emprendedor Sistema

: IngresarCuentaPoCobrar 1|

I |

| FormularioCuentaPorCobrar |

r CuentaPorCobrar 1|

I |

1 |

1

1 D GuardarCuentaPorCobrar
1

| IngrasoOi |

L 1

1 |

| |
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Modificar Cuenta por Cobrar

Emprendedor Sistema

ModificarCuentaPorCobrar

PantallaSeleccionarCuentaPorCobrar

CuentaPorCobrar

PantallaCuentaPorCobrar

DatosModificados

ConfirmarModificacion

Confirmar

vV _l_~M__L__~v__1__VvV__|

D GuardarModificacion

ModificacionOK :
|
I

TN T T TTTTTTrITTAT T T AT T T TR T

Eliminar Cuenta por Cobrar

Emprendedor Sistema
- T
} EliminarCuentaPorCobrar }
r D’
} PantallaSeleccionCuentaPorCobrar }
} CuentaPorCobrar }
? ¢
l<} ConfirmarCobrar J
| Confirmar |
% >
| |
| |
| |
} D EliminarCuentaPorCobrar
|
| EliminarOK |
< 1
| |
| |
| |
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3.3 DISENO DETALLADO

3.3.1 Diagrama de Clases

Cliente

-id s int

-nombre : string
-apellido : string
I-direccion : string
-ciudad : string
-telefono : int
-celular : int
+crearCliente()
+modificarCliente()
+eliminarCliente()

Plan Financiero

-idPlanFinanciero : int
-aumGastoEfectivo : double
-aumPrecioPorcentaje : double
-crecerVentas : object
-precioVentaAfio : double
-unidades : int
-porcVentasCredito : double
-porcCostoVariable : double
-costosFijosTotales : double

Plan de Negocio

-idPlanNegocio : int
-descripcionNegocio : string
-productosServicio : string
-descripcionSector : string
-estrategiaComercializacion : string
-gestionPersonal : string
-proteccionNormativas : string
-riesgos : string

+agregar()
+modificar()

1 -Necesita

Plan Puesta en Marcha

1 +generarReportePlanFinanciero()
+generarReportePlanNegocio()

[+pago(tipoPago)() -mueblesEnceres : double
Producto -activosintangibles : double
1 -Es Registrado -idProducto : int -rotacioninventarios : int
* l-nombre : string -cuentaXcobrar : int
-tipo : string -efectivoMinimo : double
+  [ragregarProduciol) Proveedor -capitalTrabOperat : double
Venta greg: " totall Afio : doubl
- - . +eliminarProducto() -id : int otalinversAno : double
-idventa : int -Contiene [+modificarProducto() -nombre : string [rcrear()
-idCliente : int -razonSocial : string +modificar()
1 -Genera
-fecha : string 1 I-direccion : string
1 |PprecioTotal : double “Genera -ciudad : string
-tipo : bool Genera  |fax:int 1 1 -Necesita
+crearVenta() -telefono : int
-Genera  [+modificarVenta() 1 * +crearProveedor()
+eliminarVenta() |+modificarProveedor() «
+recalcularPrecioVenta() Egreso +eliminarProveedor()
+modificarPrecioTotal() _
+agregarProducto() * -idEgreso : Inl. ] Cuenta por Pagar
R +eliminarProducto() :gi;i\‘/:readvr int SaoxP int
Ingreso -tipo : string -idProveedor : int
-idingreso : int -conc‘epto : string - valorPagar
;:uenta por Cobrar -idCliente : int -valor : double :ﬂgfsgafczgo
-dCxC : int -idFactura : int o ‘modificar
o gregarEgreso()
-idCliente : int -concepto : string [+modificarEgreso() +eliminarCP()
»\'dF:c::ura: int -valor : double +eliminarEgreso()
-fechaFactura : string =
ingresaringresol
-saldoPagado : double +m?)dmcarlr?gres<())() 1 -Genera
-saldoPagar : double eliminaringreso() 1 -G -idPlanFinanciero : int
+ingresarCC() —TridPlanNegocio : int
+modificarCC()
+eliminarCC() 1 -Genera
k4
¥
1 -Genera 1
Reporte ConexionBD
tipo : string . -conexion
-subTipo Finl Fin2 -sql
-fechalnicio -
-fechaFinal +crear()
+generarReporte() +agregar()
+nuevoReporte() +buscar()
+imprimirReporte() +eliminar()
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3.3.2 Diagrama de Secuencia Detallado

Desarrollar Plan de Negocio:

Emprendedor

GenerarPlanNegocio

Loop n

|

I

|

I

I

|

. . !
FormularioPlanNegocio n !
|

|

|

|

|

|

>
V‘ ‘ GuardarDatos

|

T

|

|

I T
i i
I I
| | > GyardarEnBD
I I
| |
| |
\ :
|

|

|

GurdarOK

<
SiguienteFormulario ‘ F

<
FormularioPlanNegocio n+1 ‘ "

Modificar Plan de Negocio:

Emprendedor

ModificarPlanNegocio

PantallaModificar

DatosMédificados

I . . :
| SolicitarConfirmacion

PantallaConfirmacion

Confirmar

GuardarModificacion

guardarModificacionBD

T
I
I
I
| > GuardarDatos
I

|
ConfirmaModificacion

A

I
PantallaModificacionOK ‘ ‘
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Generar Plan Financiero:

56

Emprendador Interfaz Grafica PlanFinancierg ConexionBD
i GenerarPlanFinanciero i i i
I | 1
1 | 1

L n I | 1
oop I FormulancPlanFinanciero n | 1
T | 1
I | 1
| | 1
Datos [ 1
1
i i '| | GuardarDatos 1
I I T
I I |
I | |
1 1 | > GuardarEnBD
I | |
1 1 | GuardarOK
I I T
I I SiguienteFormulario | | |
I T 1
T T T
I | 1
| PantallaGenerarProyection | |
| | Confirmar i : :
. | |
: | | GenerarProyection | 1
I ¥ 1
| i ConsultarDatos 1
I I
I |
I |
| | > ConsultarDatosBD
I I
I I Datos
I | T
I | 1
I | 1
1 | > RealizarProyeccion 1
I I . 1
| | Prayeccion 1
I |
I |
1 1 )
| | > GuardarProyeccionBD
I |
I 1 GuardarQK
I |
I I Proyeccion
I
I PantallaProyeccion | r
"
I
I
I



Modificar Plan Financiero:

Emorendedor Interfaz Grafica PlanFinanciero ConexionBD
i MadificarPlanFinanciaro i i i
I » | |
| | |
| | |
I PantallaMoedificarPlanFinanciero | |

+ | |
| | |
| | |

DatosModificados I |
T t » |
| | SolicharConfirmacion |
| N |
| PantallaConfirmacion |
ad |
I " Confirmar |
. . |
|r Guardarlodificacion |
| |
| i GuardarModificaciones |
| | T .
| | |
| | |
| | |
| | |
| | | GuardarOK
| | r T
| | SolicitarProyeccion ‘ r |
| * T |
| | |
| | |
| PantallaGenerarProyeccion | |
I ’- Confirmar i : :
» |
|r " | GenerarProyection :
| |
| i ConsultarDatos |
| |
| |
| |
| |
| |
| | Datos
| | T
| | |
| | . ) |
| | RealizarFroyeccion |
| | \ |
| | Proyeccion |
| |
| |
| |
| |
| |
| | GuardarOk
| | T
| | Proyeccion |
| rt T |
| PantallaProyeccion ‘ r | |
g T ! !
| | |
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Desarrollar Plan de Puesta en Marcha:

Emprendador Interfaz Grafica Puestalarcha ConexionBLD
i DesarrcllarPuestabarcha ; i |r
I | |
1 | |
T T T
Loop n 1 FormularioPuestaMarcha I I
T | |
I | |
! | |
Datos [ [
: |
|

| GuardarDatos

> GuardarEnBD

PantallaSimulacion | r

T
1
1
1
1
1
1
I Guardari
1 * T
I SiguienteFormularia | | |
1 |
t :‘ +
1 | |
| PantallaSimular | |
™ | |
| | Confirmar ; | |
. ) | |
i | | GenerarSimulacion | |
1 » |
1 ; ConsultarDatos |
1 I
1 I
1 I
] I :> ConsultaDatosBD
1 I
1 I Datos
1 I T
1 I |
1 I ) I
1 I RealzarSimulacion |
: : Simulacion :
1 I
1 I
1 I
1 | :> GuardarSimulacionBD
1 I
| I GuardarCk
1 I
| I Simulacion
1
1
"
1
1
1
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Modificar Plan de Puesta en Marcha:

Emgrendedor

MadificarPustaMarcha |

Interfaz Grafica

PantallaModificarPuestaMarcha

-
L

|
DatosMadificados

PuestaMarcha

T
|
|
|

| SolicitarConfirmacian

PantallaConfirmacion

ConexionBD

> GuardarEnBD

:> GuardarProyeccionBD

I ’- Confirmar
|r Guardariodificacion
|
| i Guardarhcdificacion
| | T
| | |
| | |
| | |
| | |
I | | GuardarCK
| | l T
| | SclicitarSumulacion | r |
| B T |
| | |
| | |
| PantallaGenerarSimulacion | |

I ’- Confirmar : : :

\ | . I

|r ’| ‘ GenerarSimulacion |
|
| i ConsultarDatos "|
| | #
| |
| |
| |
| |
| | Datos
| | T
| | |
| | |
| | D RealizarSimulacion |
| | ) |
| | Proyeccion |
| | *
| |
| |
| |
| |
| | GuardarOkK
| | T
| | Simulacion |
| e |
| PantallaSimulacion | ’- |
i I
| |
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Generar Reportes:

ConsultarDatos

ConexionBD

Consulta

> RelizarConsulta

> GenerarReporte

GuardarCliente

ConexionBD

GuardarOK

> GuardarClienteBD

Emprendedor Interfaz Grafica Reporte
T T T
} GenerarReportes } }
T |
} PantallaReportes }

|
SeleccionarTipoReporte }
|
TipoReporte !
? |
SeleccionarFecha ;
Fecha i
> |
DatosReporte |
1 | b‘i
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| |
| | <t
| |
| |
| |
| |
| |
| |
} } Reporte
| |
I PantallaReporte ‘ F |
{4 | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
Ingresar Cliente:

Emprendedor Interfaz Grafica Cliente
} IngresarCliente i i
L |
|
| FormularioCliente i
- |

‘ ‘ DatosCliente |
|

i Cliente |

| 7 L

|

| |

| |

| |

| |

| |

| |

| |

| |

| |

| |

! |

i i ClienteGuardado

|

iﬂ PantallaingresoOK ‘ r

60



Modificar Cliente:

Emprendedor Interfaz Grafica Cliente ConexionBD

ModificarCliente !

|
|
|
|
! PantallaSeleccionarCliente

| |
| |
| |
| |
< } }
’ r Cliente } }
‘ | |
' FormularioCliente ! !
<
. | I
’ r DatosModificados ! !
| |
T | |
| B SolicitarConfirmacion | |
| |
’ F Confirmar } }
T | |
} Cliente } }
| |
i i GuardarModificacion i
| I 1
| |
| |
i | | > ActualizarClienteBD
| | |
| | |
! ! ' ConfirmaModificacion
| | T
i i ModificacionOK ’ r i
| ¢ T |
L PantallaModificacionOK ’ r | |
o : | |
| | | |
| | | |
| | | |
| | | |
| | | |
| | | |
| | | |
Eliminar Cliente:
Emprendedor
| EliminarClients | | I
F * | |
| PantallaSeleccionarCliente | |
* | |
| r Cliente | I
T » | |
| SolicitarConfirmacion | |
) | |
r Confirmar | I
| Cliente ! !
| i EliminarCliente !
| |
| |
| |
1 | | ) VerificarTransaccionesCliente
L} | |
L} | |
L} | |
| | i > EliminarRegistroBD
L} | |
] | | CanfirmaElimanar
]
] H EliminacionOK | |
| T¢ T L
| PantallaEliminacion QK | | I
r | | |
] | | |
] | | |
] | | |
] | | |
I | | |
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Ingresar Proveedor:

> GuardarProveedorBD

Emprendedor Interfaz Grafica Proveedor ConexionBD
T T T
i IngresarProveedor I ! I
I | |
i ! !
. |
L FormularioProveedor } }
|
’ ‘ DatosProveedor | }
! |
T
! Proveedor ! }
| L !
| | GuardarProveedor |
| | 1
| |
| |
| |
| |
| |
|
! ! GuardarOK
| |
! P ProveedorGuardado
|
| PantallaingresoOK ’ r

Modificar Proveedor:

/\

GuardarModificacion

| ConfirmaModificacion

.>' ActualizarProvesdorBD

Emprendedor

| ModificarProveedor |
; |
I PaniallaSelecclonarProveedor |
* I
| r Froveedor 1
T » |
I FormulafoProveadar |
* I
| r DatosModificados 1
T » |
I SolicitarConfirmacion |
* I
| r Canfirmar 1
|
: Proveedor i

] T

| |

I |

| |

| |
} | |
} | |

| |

1 | -
| | MadificaciorOK | r

} - T
I PantallaModificacionOk | r |
M T I
1 | |
1 | |
I | |
I | |
| | I
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Eliminar Proveedor:

Emprendedor

EliminarProveedor

1 PantallaSelaccionarProvesdor

| |
| |
| |
| |
| r Proveedor | |
T ¥ | |
1 SolicitarConfirmacion | |
L | |
r Corfirnar | |
| |
: Proveedor | I
] > |
i i EliminarProveedor i
I |
| |
| |
1 | |
1 | |
1 | | > VerificarTransaccionesProveador
1 | |
1 | |
1 | |
1 | | :> EliminarRegistroBD
] | |
I : | CorfirmaElimanar
| L g
| | EliminacicnOK | r
1 L T an
1 PantallaEliminacicnOK | r | |
Ly T | |
] | | |
] | | |
1 | | |
Registrar Ingreso:

Emprendedor Interfaz Grafica Ingreso ConexionBD
} Ingresaringreso } i }
| | ! |
I |
} Formulariolngreso } }
Lo | i

’ ‘ DatoslIngreso ! I
|
! |
i Ingreso | !
| L !
| i Guardaringreso i
|
| | 1
| |
! |
|
i ! > GuardaringresoBD
|
| |
} i GuardarOK
| |
! ! IngresoGuardado
|
| PantallaingresoOK ’ r
K
|
|
|
|
|
|
|
|

T
|
|
|
|
|
|
|
|
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Modificar Ingreso:

Emprendedor Interfaz Grafica Ingreso ConexionBD

Modificaringreso !

PantallaSeleccionarlingreso

‘ F Ingreso

|

} B Formulariolngreso
‘ F DatosModificados

| SolicitarConfirmacion

‘ Confirmar

Ingreso

GuardarModificacion

I

I

I

I

i

| ]
| | > ActualizaringresoBD
I I
I I
I I
I I
I

I

|

ConfirmaModificacion

4
ModificacionOK ‘ F

PantallaModificacionOK ‘ "

Eliminar Ingreso:

Emprendedor

Eliminaringreso

PantallaSeleccionaringreso

‘ " Ingreso
i
! SolicitarConfirmacion
¢
F Confirmar
I
i Ingreso
i T
! ! Eliminaringreso
I I
I I
i i
' ' > EliminarRegistroBD
I I
I I
! ! ConfirmaElimanar
I I
' ! EliminacionOK
I
| PantallaEliminacionOK ‘ "
1«
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
I
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Registrar Venta:

Emprendedor

IngresarVenta

FormularioVenta

> GuardarVentaBD

> GuardarlngresoBD

> AclualizaringresoBD

> AclualizaringresoBD

! |
| |
L |
“ I
‘ ‘ DatosVenta i
I
; Venta ! i
| ol |
| Ingreso !
! |
i | GuarllarVenta 1
I I I I
I I i
I I I
I I I
I I I
I I I
i i i
} } Gua‘rdarOK
I I
| 1 VentaOK i Guardarlngreso
! |
I I I
I I I
I I I
I I I
i i i
I I I
| ! ! GuardarOK
I I I I
| IngresoOK | |
I i i I
\ PantallaventaoOK ! ! }
V= T I I I
I I I I I
I I I I I
I I I I I
I I I I I
I I I I I
I I I I I
1 Modificarventa | \ |
F I |
1 PantallaSeleccionaryenta ! |
| |' Venta : :
T | |
1 FormularioVenta | |
| r DatosModificados : :
T | |
1 SolicitarConfirmacion | |
| r Confirmar : :
T | |
1 Venta | |
1 [ |
1 i GuardariMogificacion |
1 | + \
[} | I
1 | |
[} | I
1 |
| | ConfirmahMddificacion
1 | t
| | ModificacionCOK !
1 |
1 Ingreso |
] N
1 i ‘| GuardarModificacion
1 | |
[} | |
1 | |
[} | |
1 | |
1 | | ConfirmaModificacion
1 |
1 I ModificacionOK
]
I4

PantallaMaodificacionOK

t
|
1
|
|
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Eliminar Venta:

Modificar/enta

I PantallaSeleccionarenta

[~

I SolicitarConfirmacion
| |- Confirmar

Venta

I
Eliminarventa

|

I

I

|

|

|

|

I | > EliminarVentaoBD
| |

|

|

|

1

ConfirmaEliminacion

EliminacionOk

.

3

[
[
Ingrasa |

: Eliminaringreso
|
| > EliminaringresoBD
|
|
|
|

ConfirmaEliminacion

|
EliminacionOK
T

g
g
g

oK

Ingresar Egreso:

Emprendedor

} IngresarEgreso } } }
|
i ! |
i FormularioEgreso i i
- |
’ ‘ DatosEgreso ! }
! |
i Egreso | !
| L |
! i GuardarEgreso !
1 | 1
| 3
|
|
| ! > GuardarEgresooBD
|
| |
i i GuardarOK
| |
i i . EgresoGuardado
|
3 PantallaEgresoOK ’ r
@
|
|
|
|
|
|
|
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Modificar Egreso:

Emprendedor

Interfaz Grafica Eareso

ModificarEgreso

PantallaSeleccionarEgreso

<
‘ r Egreso
|
! Formulariolngreso
<
‘ " DatosModificados

SolicitarConfirmacion

<
‘ " Confirmar

PantallaModificacionOK

ConexionBD

> ActualizarEgresoBD

B e Tttt

Eliminar Egreso:

Emprendedor

EliminarEgreso

PantallaSeleccionarEgreso

‘ " Egreso

T
1 SolicitarConfirmacion

<
‘ ’- Confirmar

PantallaEliminacionOK

> EliminarRegistroBD

Egreso
>
| GuardarModificacion
|
I
|
I
| 0
| |
I I
| |
! ! ConfirmaModificacion
<
I T
i ModificacionOK ‘ " i
¢ T |
‘ F | |
I I
T | |
I I I
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
I I I
] ] ]
I I I
I I
I I
I I
| |
I I
I I
I I
I I
| |
I I
i i
Egreso } }
Bl I
1 E EliminarEgreso 1
| I
|
I
I
I i
I I
I I
1 1 . ConfirmaElimanar
|
} EliminacionOK ‘ F
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Ingresar Cuenta por Pagar:

> GuardarCuentaPagarBD

Emprendedor Interfaz Grafica CuentaPagar ConexionBD
| IngresarCuentaPagar | i |
I ! 1
i ! !
| FormularioCuentaPagar | |
o | |

‘ ‘ DatosCuentaPagar | !
T ! !
! CuentaPagar | }
| L !
} | GuardarCuentaPagar |
I | L
| |
| |
| |
| |
| |
|
} ! GuardarOK
| |
i i . CuentaPagarGuardada
|
L PantallaCuentaPagarOK ‘ r
i
|
|
|
|
|
|

Modificar Cuenta por Pagar:

Emprendedor

ModificarCuentaPagar !

PantallaSeleccionarCuantaPagar

GuardarModificacion

ConfirmaModificacion

> ActualizarEgresoBD

D

|
|
I
i
< |
‘ r CuentaPagar |
\ i
| Formulariolngreso |
‘ F DatosModificados |
: i
| SolicitarConfirmacion |
¢ |
‘ Confirmar !
|
! CuentaPagar !
| o
I I
| |
| |
| |
| |
| |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| | |
| |
i i ModificacionOK ‘
|
L PantallaModificacionOK ‘ "
v
|
I
|
|
|
|
|
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Eliminar Cuenta por Pagar:

Emprendedor

Interfaz Grafica

CuentaPagar

EliminarCuentaPagar

PantallaSeleccionarCuentaPagar
<

CuentaPagar

SolicitarConfirmacion

Confirmar

PantallaEliminacionOK

CuentaPagar

ConexionBD

|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
4
E EliminarCuentaPagar

ConfirmaElimanar

> EliminarRegistroBD

EliminacionOK ‘ "

|
|
€
<
|
|
r
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
¢
<
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|

Ingresar Cuenta por Cobrar:

ConexionBD

> GuardarCuentaCobrarBD

Emprendedor Interfaz Grafica CuentaCobrar
T
} IngresarCuentaCobrar } }
| |
|
|
|
L FormularioCuentaCobrar I
|
‘ ‘ DatosCuentaCobrar |
|
i CuentaCobrar !
1
|
! | GuardarCuentaCobrar
| |
| |
| |
| |
| |
|
| |
| |
| | GuardarOK
| |
i i CuentaCobrarGuardada
|
L PantallaCuentaCobrarOK ‘ F
<
|
|
|
|
|
|
|
|
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Modificar Cuenta por Cobrar:

/\

Emprendedor

MadificarCuentaCobrar

I PantallaSelecclonarCuentaCabrar

ConexionBD

| |
| |
| |
| r CuentaCobirar : :
T » | |
1 FormularioCuentaCobrar | |
| r DatosModificados : :
T » | |
1 SBalicitarConfirmacion | |
| r Confirmar : :
: CuentaCobrar : :
: i GuardarModificacion :
| | -
| |
| |
I | |
| | |
1 | | ConfirmaMadificacion
1 | E T
1 | MadificacionOl | r I
1 Lt T |
| PantallaModificacionCOK | r | |
L T | |
| | | |
| | | |
| | | |
| | | |
1 | 1 1
Eliminar Cuenta por Cobrar:
Emprendedor Interfaz Grafica CuentaCobrar
EliminarCuentaCobrar i

PantallaSeleccionanCuentaCobrar

L[

CuentaCobrar

SolicitarConflrmacion

Confirmar

PantallaEliminacionOK

CuentaCobrar

EliminacionCik

I
I
4

[ EliminarCuantaCobrar

ConfirmarElimanar

:> EliminarRegistroBD

i)

r 3

I T .
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3.3.3 Capturas de Prototipo

Principal:

. r PEEeE o [ )
AER QS @ & & (] ?

Inicic  Resumen | Clientes Proveedores = Ingresosy Egresos Cuentasx Cobrar CuentasxPagar Reportes  Plan de Negocio Puesta en Marcha Plan Financiero | Ayuda

Clientes Compania
lg@” e
59 ']
Cotizaciones Recaudar Productos y Servicios
Cuenta x Cobrar

Pagos Pagar
Cuerta x Pagar Informacion Comparia

Balance de Cuentas

Cuenta Saddo |
iCaja $18.225.000
Cuentas x Cobrar $26.895.000
Cuentas x Pagar $10.300.000

Publicidad
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Resumen:

———
™
$ 35.000.000 B Ingresos
Egresos
$ 30.000.000
$25.000.000
$20.000.000
$15.000.000
$10.000.000—]
$5.000.000 —
$0 -
octubre noviembre diciembre
m »
Balance de Cuentas Cuentas por Pagar Cuentas por Cobrar
Cuenta Saldo Vence Proveedor Deuda Vence Clierte Deuda *
Caja 5$17.225.000 18/11/2010  Alberto Amngo 5300.000 13/10/2010 James Davidson 5$3.800.000
Cuentas x Cobrar $22.895.000 23/12/2010  Alberto Arango 55.000.000 30/10/2010 Albeiro Botero $945.000
Cuentas x Pagar $5.300.000 104112010 James Davidson Siema ... 51200000 |=
17/11/2010 Camilo Davidson 52.450.000
1771172010 James mod Davidson m.. 34.750.000
1771172010 James mod Davidson m.. 58.750.000
25/11/2010 cobevb fbvcbevb 51.000000 ~
m Agregar Cliente
CC/NIT: 45122521 Ciudad: Medelin
Nombre:  Camilo Pais: Colombia

Buscar

CC/NIT  Nombre Apellido
455345 Albeiro Botero
45122521 Camilo Sanchez

Apellido:  Sanchez Telefono:
Empresa: FRJB

2698546
Telefono Movil: 3007531592
E-Mail

il - jbconsul@gmail.com

Direccion:

Calle 550 7

12-56

Edfficio Balcones del Norte
Apto 465

Informacion Adicional: Soluciones losgisticas para todo everto

Fecha Inicio  22/04/2010 [E~

Fecha Final 221072010 [E~

Tipo Fecha
10/10/2010 05:21:38 am. 101
1041072010 03:07:45am. 108

Mo Documento Valor Tipo de Pago

52450000 Credito
545.000 Hfectivo
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Proveedores:

& Agregar Proveedor

CC/NIT: 56478655 Ciudad: Medellin
Nombre:  Juan Pais: Colombiz
Apellide: Rodrigusz Telefono: 3658745
L Empresa: Panasonic Telefono Movil: 3153568745
E-Mail - Ibert 23 il
CCNIT  Nombre Apelido Direocion: HbertoarengeZ3@gmailcom
25878655 Alberto Arango Edficio Isalas del sol
685
56478655 Juan Rodriguez No Cuenta- %207001456
Tipo de Cuenta:  ap o
Banco: Bancolombia

Informacion Adicional: Ventas Panasonic

Teo: [ = Fecha Inicio  22/04/2010 [~ Fecha Fina 221072010 [

Tipo Fecha Mo Documento Walor Tipo de Pago
Egreso 20/10/2010 09:22.07am 1 £250.000 Hectivo
Ingresos y Egresos:

Gestion de Ingresos y Egresos

Fecha Tipo (Origen MoDoc  Cliente/Proveedor CC/NIT Pagos Depositos Balance
i10/10/2010 05:59:42am Ingreso Venta Efective 104 Mauricio Davidson 4565622521

10/10/201008:05:22a.m Ingreso Venta Elective 107 Modfficade Davidson fgdg 6512232521

10/10-2010 09:07:45a.m Ingreso Venta Efectivo 108 Camilo Sanchez 45122521

10/10/201009:28:45am Ingreso Venta Elective 109 Muevo Modificado Davidson 5454

10/10/2010 10:48:50 a.m Ingreso Venta Bectivo 10 Pablo MOD2 Davidson 6512433521

11/10/201010:07:01am Ingreso Venta Efective 111 Albeiro Botero 455345

13/10/2010 02:23:27 a.m Ingreso Venta Bectivo 114 James mod Davidson mod2 65122521 L2
14/10/201003:08:25am Ingreso Venta Efective 115 Modficado Davidson fgdg 6512232521 3
14/10/201012:17:55pm Ingreso Venta Bective 116 James Davidson Siemra modi 6555521 3
15/10/2010 06:16:21am Ingreso Venta Efective 118 Albeiro Botero 455345 3
15/10/2010 01:10:17 pm Ingreso Recaudo CxC B Albeira Botero 455345 3
15/10/201001:16:16 p.m Ingreso Recaudo CxC 40 Albeiro Botero 455345 3
20/10/201008:22.07am Egreso Egreso Flective 1 Juan Rodriguez 5647BERS $250.000 &
22/10/2010 05:00:44 p.m Egreso Pago CxP 1 Alberto Arango 25878655 $2.000.000

22/10/2010 05:03:51pm Ingreso Venta Elective 123 Mauricio Davidson 4565622521 3

Total

Ordenar por: -
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Cuentas x Cobrar:

Gestion de Cuentas por Cobrar

Filtro
Estado Fecha Inicial Fecha Final
PENDIENTE | 22/04/2010 ~ 22/04/2011 ~
Fecha Venta Fecha Vencimiento No Factura  Cliente CC/NIT Deuda Criginal Abonade Deuda Restante Estado
1310/2010 01:22:40am. 112 James Davidson 65122522 $3.800.000 s0 53.800.000 PENDIENTE
18/10/201012:10:47 pm. 30/10/2010 1210:47pm. 122 Abeiro Botero 455345 $1.500.000 S0 £1.500.000 PENDIENTE
10/11/2010 06:01:13am. 105 James Davidson Siema modi 6555521 $1.200.000 50 £1.200.000 PEMDIENTE
15/10/2010 06:28:04 am.  10/11/2010 06:28:04 am. 120 Albeiro Botero 455345 $1.045.000 $600.000 5445000 PENDIENTE
17112010 05:21:38am. 101 Camilo Sanchez 45122521 £2.450.000 80 £2.450.000 PENDIENTE
17/11/201005:21:38am. 102 James mod Davidson mad2 65122521 $4.750.000 50 54750.000 PENDIENTE
17/11/2010 05:21:38am. 103 James mod Davidson mod2 65122521 $8.750.000 50 58.750.000 PENDIENTE
151072010 120924 pm. 171172010 12:09:24pm. 121 Abeiro Botero 455345 $5.000.000 50 55.000.000 PENDIENTE
25/11/2010 10:25:28pm. 117 cchovb fhvebevb 65452521 $1.000.000 50 £1.000.000 PENDIENTE
Ordenar por: :] Total Filtro $28.895.000
Total $28 895 000
Cuentas x Pagar:
Gestion de Cuentas por Pagar
Filtro
Estado Fecha Inicial Fecha Final
PENDIENTE ~ | EE/04/2010 v 22/04/2011 ~
Fecha Compra Fecha Vencimiento Mo Egreso  Cliente CC/NIT Deuda Criginal Abonado Deuda Restante Estado
22/10/201005:0757 pm.  18/11/2010 05:0757 pm. 4 Alberto Arango 25878655 $1.500.000 50 51500.000 PENDIENTE
22/10/2010 04:56:57 pm.  16/12/2010 04:5657 pm. 3 Albetto Arango 25878655 $1.000.000 50 51.000.000 PENDIENTE
22/10/2010 04:56:57 pm.  23/12/2010 04:56:57 pm. 2 Albetto Arango 25878655 $10.000.000 52.000.000 $2.000.000 PENDIENTE
Ordenar por: S Total Filtro $10.500.000
Total $10.500.000
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Reportes:

Reportes
Ventas “|Fecha [ +| Fechalicial 0511/2010 [~ Fecha Final 05/11/2010 [J~  Clients - -
Pagos -

Cuentas por Cobrar ~
Cuentas por Pagar ~ Reporte de Ventas

Ingresos y Egresos | [y Factum Clerte CC/NIT  Fecha Memo ScbTotal VA Retencion Total
Clientes 7 _ James Davidson | 65122522 | 09/10/2010 12... | Todo Bien $2.060.250 $363.000 s14383| s2443239
Bioissdopes i 3 James Davidson | 65122522 |09/10/2010 12... | Primera verta ... $1.755.600 $278.400 $50.400 §2.084.400
4 Abeiro Botero | 455345 | 09/10/2010 12... | Segunda verta $2.756.500 $212.000 $1575|  £2963.075
5| Mauncio Davidson | 4565622 | 09/10/2010 12... $ 3,696,000 $704.000 $0|  s4.400.000
7| Mauricio Davidson | 4565622 | 09/10/2010 12... < 3,696,000 $704.000 so|  saso0000
8|  Mauncio Davidson | 4565622 | 09/10/2010 12 $1.456.720 $277.280 $6580|  $1738580
14 cehevb fbvebevb | 65452521 | 10/10/2010 12... 5831600 $158.400 s0 $990.000
100 Abeiro Botero | 455345 | 10/10/2010 05.__| Todo Bien $1.554.000 $296.000 so| 51850000
101 Camilo Davidson | 45122521 | 10/10/2010 05... | Perfecto $ 2,058,000 $392.000 s0|  s2450000
102 | James mod Davidson... | 65122521 | 10/10/2010 05... | Perfects 53,990,000 $760.000 s0|  s4750000
103 | James mod Davidson...| 65122521 | 10/10/2010 05._. | Perfecto $7350000|  $1400.000 s0|  ss750000

104 Mauricio Davidson | 4565622... | 10/10/2010 05... |\nada § 2.394.000 5 456.000 50 5 2.850.000
105 | James Davidson Sier... | 6585521 10/10/2010 06... §1.008.000 5 192.000 50 £ 1.200.000

107 | Modificado Davidson ... | 6512232 | 10/10/2010 09. $ 4.032.000 $ 768.000 s0 5 4.800.000

Totales
SubTotal VA Retencion Total

Plan de Negocios:

g Guardar @ Exportar a Word

Plan De Negocio
[MERCADO OPERACION | ORGANIZACION | FINANZAS | PLAN OPERATIVO | IMPACTO | RESUMEN EJECUTIVD

I igacion de ‘ Es de Mercado 1 | E: de Mercado 2 I Proyecciones de Vervtasl
Definicion de Objetivos 7

Defina los objetivos a lograr con el desarrolle de su proyecto, teniendo en cuenta aspectos sociales, econdmicos, ambientales y los demds que
usted considere relevantes.

Justificacion y Antecedentes del Proyecto 7

Justifique las razones para el desamrollo del proyecto teniendo en cuenta aspectos sociales, econdomicos, ambientales y las demas que usted
considere relevantes para la justificacién de su proyecto. Asl mismo relacione los antecedentes del proyecto

Andlisis del Sector 7

Consigne el estudio realizado acerca del desarrollo tecnoldgico e industrial del sector: comportamiento del sector en los Ulimos 3 ofios, su
evolucion y tendencia prevista o corfo. mediano y largo plazo.

Andlisis de Mercade 7

Elabore un diagnéstico de la estructura actual del mercado nacional y/o de los paises objetivos: defina el mercado objetivo, justificacion del =~
mercado objetivo, estimacidn del mercado potencial, consumo aparente, consumo percdpita, magnitud de la necesidad, otro: estimacién

Andlisis de la Competencia 7

Identificacion de principales porticipantes y competidores potenciales: andlisis de empresas competidoras: Relacién de agremiaciones -~
existentes; Andlisis del costo de mi producto/servicio frente a la competencia; Andlisis de productos sustitutos: Andlisis de precios de venta de

mi producteo fservicio (P/S) y de la competencia: Imagen de la competencia ante los clientes: Segmento ol cual esta dingida la
ramnetencin: Prcrian ds mi P/ frante n la comnetancia S
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Plan Financiero:

B Guardar - B Cargar - B Exportar a Excel

Plan Financiero

Datos de Entrada | Resutades

Datos de Entrada

Ventas Inversiones Obligaciones
Ventas (P¢3) 1530000000 Edfficacionss 0 Imprevistos 0
Costos Fijos Totales 50000000 Maquinaria 10000000 Impuestos Pais a3
% Aumento de Gastos 7 Muebles/Equipos de Cficina 10000000 Costo de Capital 25
% Aumento de Precios 2 Equiposde Tecnologia/Computo 0 Costo de Deuda 20
i Ventas a Credito 50 Vehiculos 0 Prestamao 58250000 Ao Pago 3
. 3 Gastos de Preoperacion
% Costos Variables 60 y Activos Intangibles 40000000
Crecimiento En Ventas % Rotacion de Inventarios
ARO2 ANC3 ANO4 ARDS AROG AROT7 AROSE ARDS AFD10 Dias de Invertario 15
50 30 10 5 5 5 5 5 5
Dias Cuentas por Cobrar 60
Dias Eectiva Minima 90
Afios a Proyectar: [10 vl [ Generar
Puesta en Marcha:
E Guardar B Cargar B Exportar a Excel
Puesta en Marcha
Producto: | Nomina I Gastos | Total Ingresos | Total Costos I Total Nomina I Total Gastos | TOTJ\Ll
Ingresar Producto
Nombre Costo variable MP
Arandelas £10 Crecimiento En Ventas
Precic Venta Costo Variable MOD
200 €10 MES2 MES53 MES4 MES5 MES6 MES7 MES8 MESS MES10 MES11 MES12
Volumen Costo Variable CF 0 30 10 5 5 5 5 3 5 5 5
400 550
Mo Producto Precio Venta  Volumen Costo MP Costo MOD  Costo CF Crecimiento Mes 2 Crecimiento Mes 3 Creci Cre Cre Cre Cre Cre: Cre
a Tomillos 3100 500 510 $30 350 50 30 0 5 5 5 5 5 5
1 Arandslas 200 400 510 $30 850 50 30 o 5 5 5 5 5 5

i
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Ayuda:

<= =

Ocultar Buscar Alrds Adelante

& & o
Inicic  Imprimir  Opciones

Contenido I_hdcel BugleavorinsI

= L) Enamik
= QQ| Introduccian
B E
[7] contacto
= ([ Modulos

@ Resumen
@ Clientes
@ Proveedores
@ Cuentas x Cobrar
@ Cuentas x Pagar
@ Reportes
Q Plan de Megocios
@ Puesta en Marcha
@ Plan Financiero
@ Cotizaciones
@ ventas
@ Recaudar Cuenta x Cobrar
@ Pagos
@ Pagar Cuenta x Pagar
@ Productos y Servicios
@ Conceptos
@ Informacién Compaiiia

@ Balance de Cuentas

[?] Conceptos

Cotizacién:

Registro de Cotizacion

Cotizacion No: Cliente

Este software, Enamik, permite realizar un acompafiamiento interactivo con un
lenguaje amigable y una interfaz familiar para el emprendedor, permitiendo clarificar
sus ideas e iniciar una nueva experiencia empresarial, apoyando todo el nuevo
contexto de emprendimiento y empresarismo inherente a las politicas actuales de
nuestra sociedad.

Haciendo uso de este software no solo busca educar al emprendedor sino darle
herramientas y pautas claves para la creacion e inicio de su empresa, siendo esta la
etapa mas critica de una firma.

Adicionalmente se espera que esta herramienta sea aplicable durante el desarrollo
empresarial, permitiendo hacer evaluaciones de nuevos productos y servicios,
monitoreo y control, analisis y consideraciones financieras de forma permanente en
las nuevas semillas de la red empresarial Colombiana. De esta manera el
emprendedor podréd tomar decisiones mas claras | do conti e miultiples

rios Smi bi do la inforn generada en el mismo ambiente
empresarial obteniendo un uso dptimo de los recursos de la empresa.

El buen uso y actualizacion permanente del software mantendran informado al
empresario del crecimiento de su empresa y la rentabilidad de las actividades
efectuadas en la misma.

Fecha:

8 Buscar Por: | Nombre

~| | Camilo_Davidson .| oo G-

C.C/NIT: 45122521

Nombre: Camilo Davidson

Cartidad ~ Producte Descripcion

Descuento  Precio Unidad SubTotal VA Retencion

j - Sub Total
el cliente:
IVA
= Re
Memo- N
Total
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Ventas:

Registro de Venta

Factura No: Cliente G Fecha:
133 Buscar Por: | Nombre Bl S ~| 05/11/2010 -
Cantidad  Producto Descripcion Descuento  Precio Unidsd  SubTotal IvA Retencion

Mensaje para - Sub Total
el cliente:
VA
Memo: -
il Total
Tipo do Pae:
Recaudar Cuentas x Cobrar:
Recaudar Cuentas por Cobrar
Recibo No: Cliente Fecha
43 Buscar Por: [llﬂ-e v] [ v] 05/11/2010 [E'hg
Total Deuda: Memo: 2] [fFieeumen de Doxdia
Monto Recibido: v | Deuda: Deuda
Abonar: Abono
Deuda Restante: Deuda Restante
Cuentas por Cobrar Aclivas
Fecha Verta Fecha Vencimiento Mo Factura Deuda Criginal Abonado Deuda Restante Abonar
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Pagos:

Registro de Egreso
Egreso No- Proveedor C Fecha:
3 Buscar Por- | Nombre ~ | [Alberto_Arango -] | ~| os/112000 @~

C C/NIT- 25878655 Nombre: Alberte Arango

Descripcion

Memo- = Sub Total
VA
Retencion
i Total

T de P

Pagar Cuentas x Pagar:

Pagar Cuentas por Pagar
Pago No-  Proveedor Fecha

L Buscar Por: | Nombre ~| [Aiberto_Arango -] o101

C.C/NIT- 25878655 Nombre: Alberto Arango

Resumen de Deud.

Total Deuda: £5.300.000 Memo: N “

Monto Pagado: o | = Deuda
Abonar. Abono
Deuda Restante: Deuda Restante

Cuentas por Pagar Activas
Fecha Venta Fecha Vencimiento Mo Factura Deuda Criginal Abonado Deuda Restante Abonar

7 o0 m. 23/12/2010 04:56:57 p.m.
22/10/2010 05:07:57 p.m. 18/11/2010 05:07:57 p.m.
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Productos y Servicios:

t Agregar Producto/Servicio

Conceptos de Lista de Productos yfo Servicios

Producto/Servicio Descripcion Costo Precio
Bujia ULTRA Bujia para mato £30.000 £45.000
Luces HD Luces HD para Camo £300.000 £400.000
SLIP ON Sencila sencillito barsto $50.000 $100.000
SLIP ON SERIE DIAMANTE  Mejora notoriamente la velocidad de punta y acel $100.000 $300.000
Purtera V2 Purtera para Pulsar £15.000 £50.000
Luces HO+ mas potentes £320.000 £320.000
gfd vbevb 54245 $546.546
dsfs sdfsdfsdf 53424 5234234
Tomillos bfiwefbiweub $200 $40.000.000.000
Bormar Elemeto Seleccionado
Conceptos:

t Agregar Producto/Servicio

Conceptos de Lista de Productos y/o Servicios

Producto/Servicio

Bujia ULTRA

Luces HD

SLIP ON Sencilo

SLIP ON SERIE DIAMANTE
FPuntera V2

Luces HD+

ofd

dsfs

Tomillog

Descripcion
Buijia para moto
Luces HD para Camo

sencillito barsto
I

Mejora r e la dad de punta y
Punters para Pulsar

mas potentes

vbevb

sdfsdfedf

bfiwefbiweub

Costo Precio
£30.000 £45.000
£300.000 5400.000
£50.000 £100.000
£100.000 £300.000
£15.000 £50.000
$320.000 $320.000
24245 5546 546
£3.424 5234234
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Informaciéon Compaiiia:

EI Guardar

Informacion de la Compafnia

NIT 83689 Logo
Nombre Enamalc

Ciudad medellin

Pais medellin

Telefono 2507037

E-Mail E-Mail

v ST

Balance de Cuentas:

Balance de Cuentas

Cuerta Saldo
$18.770.000
Cuentas x Cobrar £78.855.000
Cuentas x Pagar £10.500.000
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4.1

4.2

4. ANEXOS

HERRAMIENTAS USADAS:

SQL Server Compact Edition: SQL Server Compact Edition es un motor
de bases de datos relacionales ligero y eficaz que facilita el desarrollo de
aplicaciones de escritorio, ya que es compatible con la conocida sintaxis de
SQL (lenguaje de consulta estructurado) y proporciona una APl y un
modelo de desarrollo coherentes con SQL Server. Si se compara con su
version anterior, SQL Server Mobile, SQL Server Compact Edition incluye
nuevas caracteristicas, como la compatibilidad con ClickOnce vy
|DataDirectory| para facilitar la implementacion.

Microsoft .NET Framework 4: .NET Framework es el modelo de
programacion completo y coherente de Microsoft para compilar aplicaciones
que ofrezcan una sensacional experiencia visual del usuario, comunicacion
perfecta y segura, y la capacidad de modelar una amplia gama de procesos
empresariales. Funciona en paralelo con versiones anteriores de .NET
Framework. Las aplicaciones basadas en versiones anteriores de .NET
Framework continuaran ejecutandose en la version que tienen definida
como destino de forma predeterminada.

Report Viewer 10: Permite que las aplicaciones que se ejecutan en .NET
Framework muestren los informes disefiados mediante la tecnologia de
generacion de informes de Microsoft.

REQUERIMIENTOS DEL SISTEMA:

La aplicacion es monousuario (un solo usuario), en versiones posteriores se va a
incorporar multiusuario, lo que va permitir llevar en caso de existir varios cliente o
usuarios encargados de manejar la aplicacion, llevar registro de que persona es la
que uso el software y también va a permitir llevar el movimiento de varias
empresas.

Windows XP, Windows vista, Windows 7 de 32 y 64 bits
Microsoft.Net Framework 4, para poder ejecutar el programa.
AQL Server Compact Edition, para usar la base de datos.
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e Report Viewer 10, para poder visualizar e imprimir reporte y las facturas.
e 256 MB de RAM
e 512 MB Disco Duro

4.3 MEJORAS FUTURAS:

e Balance General: Este va a permitir conocer o saber la situacion de la
empresa 0 negocio en todos los rubros que se puedan medir
monetariamente en un momento determinado, esto quiere decir, se va
poder saber cuanto dinero se tienes en cuentas por cobrar, en maquinaria o
equipos, cuanto se debe a los proveedores o cual es el estado pendiente de
un préstamo.

e Multiproyectos: Esto va permitir manejar varios proyectos o empresas en
una misma plataforma (Programa).

o Diferente Usuarios: Para empresas que tienen varios empleados y estos
van a manejar el software, esta mejora va permitir llevar control de que
persona ingreso al programa y asi dejar registro de los movimientos que
realizo.

4.4 COMERCIALIZACION Y MODELO DE NEGOCIO:

El software es totalmente gratis debido a que va ser financiado por medio de la
publicidad ubicada en el panel inferior del programa.

Para llevar control de las veces que se ha visto la publicidad, para presentar como
reporte a las empresas que pauten en el software, y de cuantas veces el programa
ha sido ejecuto, se va a usar googleanalytics una herramienta de google que
permite, usando internet, llevar control de los clics hechos a un enlace web.
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5. CONCLUSIONES

Para un emprendedor quien en un principio se limita a llevar sus cuentas en un
Excel, esta aplicacion resultara muy atractiva ya que de una forma sencilla y
amigable va a poder llevar ese mismo tipo de cuentas, pero teniendo un valor a
agregado ya que va a poder desarrollar su plan de negocio y plan financiero
para darle una guia a la hora de toma de decisiones y ademas el software

permitira monitorear la marcha de la empresa, una vez establecida.

Con este software una persona o emprendedor con poca experiencia
empresarial podra de forma sencilla desarrollar un plan de negocio y
adicionalmente darle continuidad a este, facilitando asi seguir adelante con su

proyecto.

El futuro de un proyecto depende también del acompafamiento que se le déy
este software permite realizar dicho acompafamiento con un lenguaje
amigable e interfaz familiar, permitiendo asi al emprendedor clarificar las ideas
e imprimir seguridad para seguir adelante con su experiencia empresarial,
apoyando y dando una vision mas clara para ver hacia donde va su empresa o

negocio.

El software no requiere de inversiones costosas en equipos ni en licencias de

software, lo cual facilita su uso por parte del emprendedor.

El emprendedor podra facilmente a través del software saber su flujo de caja,

gue ha vendido y que ha pagado a sus proveedores.
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