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FOB 贸易术语的卖方风险及其防范 

内容摘要 

近几年来，出口做 FOB 的货量连连飚升,占我国外贸出口量的 70%以上, 

在有些企业甚至超过 80%,且还有不断上升的趋势。①一些境外买方正是利用 FOB

术语的特点，通过在货款结算环节设置障碍并由其指定的境外货代（无船承运人）

无单放货的方式骗取我国卖方的货物后“金蝉脱壳”，致使后者货、款两空。卖

方损失通常是其接受 FOB 术语、带有“软条款”的信用证及无船承运人货代提

单所造成的风险结果，与国内货代的行为并无必然的因果关系。此种案例集中反

映了 FOB 卖方的基本风险,由于运输环节在买方控制之下，卖方事实上很难掌握

货物控制的主动权。一旦合同履行受阻，持有提单的卖方在没有收到货款的情况

下需对货物进行处分以减少损失，纯粹依靠从买方处获得赔偿的救济途径存在着

太多的未知因素和风险。 

本文即在此背景下，从卖方救济的视角出发，对典型 FOB 出口合同履行中

的相关行为及法律关系进行分析，揭示卖方风险，讨论相对人的法律责任问题，

并提出控制卖方风险的立法和操作建议。本文较系统地论述了 FOB 贸易术语下

卖方风险问题，理论联系实际，通过比较分析的方法、案例分析方法、实证分析

方法和辨证分析的方法，较全面地论述了 FOB 贸易术语下主要卖方风险，重点

研究了交货前风险、信用证软条款风险和无单放货风险的问题，并对我国 FOB 合

同下卖方防范欺诈提出法律防控建议。 

 

关键词: FOB 贸易术语；卖方风险；法律规制 

 

 

 

                                                        
① 高运胜.采用 FOB 贸易术语出口的风险及其防范[J].经贸实务,2006,(2):65-68. 
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 ABSTRACT 

ABSTRACT 

In these years, the proportion of FOB contracts is mounting up and goes 70 

percent，the proportion even goes 80 percent in some enterprises. In the past 

international business transactions, some foreign buyers have taken advantages of this 

feature, cheating the Chinese seller’s cargo without payment by prefabricated 

discrepancy in L/C and delivery without B/L. After all, the author brings forward his 

opinion: the loss of seller is generally caused by the comprehensive risks of accepting 

FOB contract, L/C with discrepancy and foreign freight forwarder’s B/L. These cases 

represented the primary risks of sellers，With carriage and delivery under the control 

of the buyer, it’s difficult for the seller to take actual control of the cargo on the way. 

However, considering all the costs and uncertainties of a suit against the buyer in any 

case of prevention on performance, seller still have to manage to dispose the cargo to 

reduce potential damage, while bill of lading still in his hand to reserve the title.  

Consequently, from the point of view of a Chinese seller’s remedy, this article is 

to discuss various legal actions, relations and legal responsibilities involved, also to 

reveal the risks of the sellers and then, give both legislative and operative suggestions 

on how to reduce seller’s risks as well. The thesis discusses the risks of sellers under 

FOB systematically. With uniting theory with practice, taking the ways of 

comparative analysis and case analysis, and also considering the methods of positive 

analysis and dialectical analysis, I have analyzed the risks of sellers under FOB 

generally, and studied the risks of delivery of goods without the original bill of lading, 

L/C with discrepancy and delivery of goods on the way to the port of shipment. 

Through thoroughly research and compare, the author of this thesis proposes some 

concrete and practical precautions that are easily operated in our country. 

 

Key words:  FOB；the risks of the sellers；Legal regulations 
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 引 言 

 1

引 言 

FOB 术语是当今我国国际贸易中采用的主要术语之一，国内企业采用 FOB

贸易合同出口比例较高。由于国内卖方缺乏专业知识和实践经验，遭遇国际贸易

欺诈的事件屡有发生。出口 FOB 诈骗导致了我国大量海运运费的流失，同时由

于保险和运费都在境外进行结算，还导致了我国保险和税收的减少。采用 FOB

贸易术语且非 L/C 方式结算时出口存在相当大的风险，尤其是由进口方指定货

代公司签发并非物权凭证的货代提单(HOUSE B/L)，或指定海运提单上收、发

货人等方式，均可能会导致卖方货款两空。FOB 条件下由进口方投保，货物从

卖方所在地运抵装运港越过船舷之前的风险要由卖方承担，且货物运输途中出现

损失买方又不付款赎单的前提下，卖方不能从保险公司获得赔偿。FOB 卖方出

口风险已经引起了相关各界的关注，但由于 FOB 自身的优势，以及买方市场下

买方掌握的选择贸易条件的主动权，在实践中做到完全规避 FOB 贸易条件是不

现实的。因此，在出口合同中使用 FOB 贸易术语，卖方应该考虑到可能的风险，

并使用相应的措施进行风险规避。 

本文重点探讨 FOB 出口合同卖方贸易风险及其防范，通过比较分析的方法、

案例分析方法、实证分析方法和辨证分析的方法，较全面地论述了 FOB 出口合

同中卖方贸易风险，重点研究交货前风险、信用证软条款风险和无单放货风险问

题，对卖方面临的主要贸易风险及防范措施作初步的探讨，提出对 FOB 条件下

卖方贸易风险的立法建议，对保证我国国际贸易的长远发展，具有一定的理论和

现实意义。  
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 2

第一章 FOB 贸易术语概述 

第一节 FOB 贸易术语的含义及内容 

一、FOB 贸易术语的含义 

国际贸易术语是在长期的国际贸易实践中产生的，用以明确国际贸易商品的

价格构成，说明交货地点或到货地点，划分买卖双方的风险、责任和费用等问题，

并用英文缩写形式表示的一种专门术语，FOB 是其中运用比较广泛的一种。FOB

（Free on Board），“船上交货（……指定装运港）”是当货物在指定的装运港

越过船舷，卖方即完成交货。这意味着买方必须从该点起承当货物灭失或损坏的

一切风险。FOB 术语要求卖方办理货物出口清关手续。该术语仅适用于海运或

内河运输。如当事各方无意越过船舷交货，则应使用 FCA 术语。① 

正因为贸易术语来源于商人习惯，所以变动性及差异性比较大，合同双方当

事人之间互不了解对方国家的贸易习惯的情况时常出现，这就会引起误解、争议

和诉讼，从而浪费时间和费用。为了解决这些问题，就有一些国际或国内规则专

门针对国际贸易中最普遍使用的贸易术语进行解释，以避免因各国不同解释而出

现的不确定性，或至少在相当程度上减少这种不确定性。比较著名的主要有：

《1932 年华沙－牛津规则》、《1941 年美国对外贸易定义修订本》和国际商会 

2000 年修订的《国际贸易术语解释通则》（International Rules for the Interpretation 

of Trade Terms,以下简称 INCOTERMS2000），以上规则在不同的阶段都曾经或

正在起着重要的作用，现阶段 INCOTERMS2000 得到了较为普遍的适用。 

二、FOB 贸易术语的内容 

（一）卖方义务 

1、提供符合合同规定的货物。卖方必须提供符合销售合同规定的货物和商

业发票或者具有同等作用的电子信息，以及合同可能要求的、证明货物符合合同

规定的其他任何凭证。卖方必须自付费用向买方提供证明货物已按照合同规定交

货的通常单据。除非前项所述单据是运输单据，否则应买方要求并由其承担风险

                                                        
① 国际商会中国国家委员会.2000 年国际贸易术语解释通则[M].北京:中信出版社,2000.67. 
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和费用，卖方必须给予一切协助，帮助买方取得有关运输合同的运输单据（如可

转让提单、不可转让海运单、内河运输单据或多式联运单据）。如买卖双方约定

使用电子方式通讯，则前项所述单据可以由具有同等作用的电子数据交换信息代

替。 

2、办理许可证、其他许可和手续。卖方必须承担取得任何出口货物所需的

一切海关手续。 

3、交货义务。卖方必须在约定的日期或期限内，在指定的装运港，按照该

港习惯方式，将货物交至买方指定的船只上。卖方必须给予买方说明货物已按照

合同规定交货的充分通知。 

 4、风险转移。除合同规定者外，卖方必须承担货物在指定的装运港越过船

舷为止的灭失或损坏的一切风险。 

5、费用划分及支付。除合同规定者外，卖方必须支付与货物有关的一切费

用，直至货物在指定的装运港越过船舷时为止；及在需要办理海关手续时，货物

出口需要办理的海关手续费用及出口时应交纳的一切关税、税款和其他费用。卖

方必须支付为按照合同规定交货所需进行的查对费用（如核对货物品质、丈量、

过磅、点数的费用）。卖方必须承担提供按照卖方订立销售合同前已知的该货物

运输（如运输方式、目的港）所要求的包装（除非按照相关行业惯例，合同所述

货物无需包装发运）的费用。 

6、其他协助义务。应买方要求并由其承当风险和费用，卖方必须给予买方

一切协助，以帮助其取得由装运地国或原产地国所签发或传送的、为买方进口货

物可能要求的和必要时从他国过境所需的任何单据或有同等作用的电子信息。应

买方要求，卖方必须向买方提供投保所需的信息。① 

  (二)买方义务 

1、买方必须在卖方按照规定交货时受领货物，按照销售合同规定支付价款。

买方必须接受按照合同规定提供的交货凭证、运输单据或有同等作用的电子信息

交货凭证等。 

2、买方必须承担取得任何进口许可证或其他官方许可，并在需要办理海关

手续时，办理货物进口和在必要时从他国过境所需的一切海关手续风险和费用。  

                                                        
① 李玖晖,曾庆成.新编国际贸易实务[M].北京:人民交通出版社, 2006.200-202. 
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 3、买方必须自付费用订立从指定的装运港运输货物的合同，支付运费，给

予卖方有关船名、装船点和要求交货时间的充分通知。 

4、风险转移。自货物在指定的装运港越过船舷时起，由于买方未按照合同

规定通知卖方，或其指定的船只未按时到达，或未接收货物，或按照合同通知的

时间提早停止装货，则自约定的交货日期或交货期限届满之日起，以该项货物已

正式划归合同项下，即清楚地划出或以其他方式确定为合同项下之货物为限。 

5、买方必须支付货物在指定的装运港越过船舷之时起与货物有关的一切费

用和由于买方指定的船只未按时到达，或者未接收上述货物，或者提早停止装货，

或买方未能按照合同规定给予卖方相应的通知而发生的一切额外费用，但以该项

货物已正式划归合同项下，即清楚地划出或以其他方式确定为合同项下之货物为

限；及在需要办理海关手续时，货物进口应交纳的一切关税、税款和其他费用，

及办理海关手续的费用，以及货物从他国过境的费用。 

6、买方必须支付任何装运前检验的费用，但出口国有关当局强制进行的检

验除外。买方必须承担获取合同相关所述单据或有同等作用的电子信息所发生的

一切费用，并偿付卖方给予协助而发生的费用。① 

三、FOB 贸易术语的类型 

国际贸易术语是在长期的国际贸易实践中产生的，用以明确国际贸易商品的

价格构成，说明交货地点或到货地点，划分买卖双方的风险、责任和费用等问题，

并用英文缩写形式表示的一种专门术语。②FOB 是商业习惯与惯例的产物，而非

立法的结果。在实践中，根据实际需要出现了很多灵活做法：第一种为严格类型，

其做法是卖方将货物运至船上，取得大副收据，卖方将大副收据给买方或买方的

装港代理人，以便买方或其代理人凭大副收据获取承运人签发的提单。第二种为

传统类型，也称为卖方提交提单的类型。买方指定船舶，卖方将货物运至船上，

并获得承运人签发的提单。如果提单是凭卖方指示的指示提单，卖方是运输合同

的当事人，买方依据卖方背书给他的提单，同承运人具有提单合同关系。第三种

为卖方提供附加服务类型，原本应该由买方承担订舱义务，在卖方提供附加服务

类型下，由卖方负责安排订舱事宜，买卖双方同承运人的法律关系与上述 FOB

                                                        
① 李玖晖,曾庆成.新编国际贸易实务[M].北京:人民交通出版社,2006.200-202. 
② 姚新超.国际贸易惯例与规则实务[M].北京:对外经济贸易大学出版社,2005.19. 
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