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RESUMEN

La presente investigacion tiene por nombre “Gestién del financiamiento y su efecto en la Liquidez
de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018”. Su principal objetivo es determinar cual
es el efecto de la gestion del financiamiento en la liquidez, para lo cual se analiz6 la informacion
financiera de la empresa que dio a conocer las dificultades que atraviesa la gestion del
financiamiento. Con el propdsito de mejorar esta situacién se establecieron ajustes en las
politicas de administracién financiera como lo son; la gestion de créditos, cobranzas y pago a
proveedores, para obtener la liquidez suficiente que le permita cumplir con sus obligaciones de

corto plazo y asegurar la continuidad de sus operaciones.

El disefio de la investigacion fue no experimental-descriptiva, donde los datos investigados se
analizaron e interpretaron conforme a la realidad de la empresa; de tipo transversal y mixto
porque se describen las variables gestion del financiamiento y liquidez en el periodo 2017 y 2018

mediante la recopilacién de fuentes de informacién como documentos, libros, revistas entre otros.

El presente trabajo fue realizado por los autores bajo fines académicos y se espera que sirva de
apoyo para la empresa TYM INGENIEROS EIRL en las futuras decisiones que tomen respecto

a la gestion del financiamiento.
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INTRODUCCION

Hoy en dia la gestién del financiamiento es fundamental para las empresas, debido a que permite
tomar decisiones y acciones relacionadas con la obtencién de recursos de forma que se aseguren
niveles éptimos de liquidez para la continuidad del negocio.

La liquidez permite a la empresa la continuidad de sus operaciones ya que de esto depende que
pueda cumplir con sus obligaciones con proveedores, bancos, impuestos, garantizando su ciclo
operativo y de efectivo.

Por ello esta investigacion titulada “Gestion del financiamiento y su efecto en la Liquidez de la
empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018”, tiene como objetivo establecer, determinar e
identificar politicas de administracién financiera de las cuentas por cobrar y pagar de la empresa

para mejorar la gestion del financiamiento y asegurar la continuidad de las operaciones.

La investigacion se estructurd con los siguientes capitulos:

En el capitulo 1, se encuentra el marco teérico, describe los antecedentes de investigacion, la
definicion de las variables, procedimientos para la gestion de fuentes de financiamiento y los
efectos que esta tiene en la liquidez de la entidad, finalmente la definicion de términos relacionados

a la gestion del financiamiento y la liquidez de la empresa.

En el capitulo 2, se muestra el planteamiento del problema de la empresa TYM Ingenieros EIRL.,
de la misma manera se expresan los objetivos de investigacion, vale decir que se pretenden
alcanzar. Por ultimo, se verifica la importancia del estudio para la entidad, asi como para otras

empresas gue atraviesen situaciones similares.

En el capitulo 3, se presenta la metodologia, el disefio y técnicas de investigacion empleadas para

la obtencién de los datos de manera que den a conocer a fondo lo que sucede con la empresa en

X



estudio. Se elabora la matriz de operacionalizacién de las variables en base a los indicadores mas

convenientes para una Optima investigacion.

En el capitulo 4, se dan a conocer los resultados obtenidos en la investigacion, los cuales estan

debidamente interpretados para que sean de facil entendimiento.

En el capitulo 5, se desarrolla el caso practico de acuerdo con el enunciado del problema, utilizando

datos proporcionados por la empresa como estados financieros, documentos y entre otros.

En el capitulo 6, se encuentra la estandarizacion, donde se detallan las normas legales y técnicas

usadas en la investigacion.

Finalmente, se presentan las conclusiones y recomendaciones a las cuales se llegaron producto

de la investigacion, adjuntando los anexos correspondientes.

Xl



CAPITULO 1

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. Descripcion de la Realidad Problematica

La “Gestion Financiera” consiste en monitorear y controlar adecuadamente los recursos
financieros de la organizacion; tales como ingresos, gastos, cuentas por cobrar y cuentas
por pagar de modo que se obtengan liquidez suficiente que asegure el negocio en marcha

de la empresa.

En el caso de la empresa TYM Ingenieros EIRL una inadecuada gestion del financiamiento
ha venido afectando su ciclo operativo y de efectivo, lo que se traduce en una disminucién
de liquidez generando la incapacidad de atender a los clientes de manera continua o
atenderlos con poco nivel de ganancia.

Con el objetivo de superar esta situacién, se desarrollard un plan de gestién del
financiamiento, el que contard con politicas y procedimientos de negociacion con los
clientes y proveedores aplicables desde su aprobacién, para mejorar la liquidez de la

empresa.

1.2. Delimitacién de la Investigaciéon

1.2.1. Delimitacién espacial

La investigacion se desarrolld en la empresa TYM INGENIEROS EIRL S.A.C, ubicada en
San Juan de Lurigancho.

1.2.2. Delimitacién temporal

La investigacion fue desarrollada utilizando muestras de los hechos econémicos del

periodo 2018 y 2017.
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1.2.3. Delimitacién areas involucradas

La informacién sobre la gestion del financiamiento y liquidez fue proporcionada por las

areas que manejan la documentaciéon contable y financiera.

1.3. Formulacién del Problema de la Investigaciéon

1.3.1. Problema general

¢, Cual es el efecto de la Gestion del financiamiento en la liquidez de la empresa TYM

INGENIEROS EIRL, periodo 2018?

1.3.2. Problemas especificos

o ¢De qué manera la Gestion del Financiamiento Bancario de corto plazo afecta la

liguidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018?

o ¢ En qué medida la Gestién del Financiamiento de Proveedores afecta la liquidez de

la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 20187

e ¢;De qué manera la Gestion del Financiamiento con Clientes afecta la liquidez de la

empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 20187

1.4. Obijetivos de la Investigacidon

1.4.1. Objetivo General

Establecer el efecto de la Gestidon del financiamiento en la liquidez de la empresa TYM

INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

1.4.2. Objetivos Especificos

o Determinar el efecto de la Gestién del Financiamiento Bancario de corto plazo en la

liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

e |dentificar el efecto de la Gestidbn del Financiamiento de Proveedores en la en la

liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

e Determinar el efecto de la Gestion del Financiamiento con Clientes en la liquidez de

la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

13



1.5. Indicadores de Logros de Objetivos

Tabla 1
Indicadores de logros de Objetivos

OBJETIVOS ESPECIFICOS INDICADORES

1. Porcentaje de cobranzas a través de
factoring.

Porcentaje de cobranzas a través de letras
en descuento.

Nivel de préstamos a corto plazo.

Grado de cumplimiento de pago de
obligaciones de corto plazo.

OE2: Identificar el efecto de la Gestion del 1 Grado de endeudamiento con

OEL1: Determinar el efecto de la Gestion del
Financiamiento Bancario de corto plazo en la
liquidez de la empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018.

Pw

Financiamiento de Proveedores en la en la proveedores.
liquidez de la empresa TYM INGENIEROS 2 Medicion de los plazos de pago a
EIRL, periOdO 2018. proveedores_

OE3: Determinar el efecto de la Gestion del
Financiamiento con Clientes, en la liquidez de
la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo
2018.

1. Porcentaje de cobranzas a través de
anticipos de clientes.

1.6. Justificacion e Importancia

La presente investigacion se justifica en los resultados obtenidos del Flujo de caja y
Estados Financieros periodo 2018 y 2017 de la empresa, los que muestran los problemas
de la gestion del financiamiento que enfrenta a causa de la ausencia de politicas efectivas
de administracién financiera, lo que produjo la falta de efectivo para cumplir

principalmente con la demanda de sus clientes.

En consecuencia esta investigacion es importante porque permite establecer cual es el
efecto de la gestion del financiamiento en la liquidez de la empresa TYM INGENIEROS
EIRL, para lo cual se evalud el origen de las fuentes de financiamiento estableciéndose
ajustes en las politicas de administracion financiera como lo son; la gestion de créditos,
cobranzas y pago a proveedores, para obtener la liquidez suficiente que le permita cumplir

con sus obligaciones de corto plazo y asegurar la continuidad de sus operaciones.

Finalmente se espera que el presente trabajo de investigacion aporte con informacion
sobre el efecto de la gestion del financiamiento en la liquidez de las empresas, de modo

gue sirva de base para futuras investigaciones.

14



1.7. Limitaciones

La principal limitacion que se ha presentado es la falta de tiempo para llevar a cabo la
investigacion, ya que por motivos de trabajo y estudios no fue posible acudir con
frecuencia a la empresa. Otra limitacion fue el bajo presupuesto para adquirir material de

lectura y otras fuentes que soporten el trabajo de investigacion.

Las limitaciones fueron superadas con reuniones rotativas a la empresa y una reunion
grupal semanal que permitiese realizar una retroalimentacién de lo aprendido entre los
integrantes del equipo. El factor presupuesto fue superado asistiendo a bibliotecas y

adquiriendo informacién via online.

15



CAPITULO 2

MARCO TEORICO

2.1. Fundamentacién del Caso

En la gestion estratégica de los negocios o actividades empresariales, es importante
contar con recursos econémicos suficientes para llevar a cabo las operaciones y poder
alcanzar los objetivos econdmicos y financieros planeados. En este sentido, los recursos
financieros de la empresa deben de ser gestionados de tal forma que garanticen la pronta
liquidez de estos y asi, hacer frente a las obligaciones corrientes tales como pago a

proveedores, trabajadores, tributos, bancos, entre otros.

De este modo, la liquidez, que representa la capacidad de pago que tiene la empresa
para hacer frente a sus obligaciones en el corto plazo, debe contar con especial atencion,
de tal forma que se desarrollen planes de gestion del financiamiento que garanticen su

alcance.

Estos planes estan dados por politicas de gestion de las fuentes de financiacion, las
cuales pueden ser obtenidas de los bancos por medio de factoring; de proveedores
mediante ampliacion de plazos de pago y el financiamiento recibido de clientes a través
de anticipos.

En este sentido explicaremos a continuacion las variables 1) La gestion de las fuentes de

financiamiento y 2) La liquidez.
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2.1.1.Gestion del financiamiento

2.1.1.1. Teoria de la Gestion Financiera

La gestion financiera surgi6 en la época de avance de las teorias econémicas que origind
el desarrollo de nuevas industrias y mercados potenciales los cuales necesitaban de
fuentes de financiamiento que les permitiese a sus empresas crecer, ante esta necesidad
comenzaron a estudiar las finanzas y el impacto del financiamiento en la liquidez. (Garcia,

2005; citado por Cérdoba, 2012)

La gestion financiera surge con el nacimiento de nuevos mercados que para su desarrollo
necesitaron recursos econdémicos que apalanquen sus operaciones, es asi como

comenzaron a cuestionarse la relacién de la variable financiamiento y liquidez.

2.1.1.2. Teoria del Financiamiento

Surge en el afio 1958, buscé que las empresas en la medida que requieran de
financiacién analicen los costos y las ventajas de las alternativas financieras que existen
en el mercado, de tal manera que se determine la estructura de financiacion adecuada

para la organizacion (Modigliani y Miller, 1958; citado por Rivera, 2002).

Es necesario analizar un estudio de las diversas formas de financiamiento, basado en las
ventajas y desventajas de cada una de ellas, pero lo mas importante, es que la fuente de
financiacion que escoja la empresa se adapte a sus objetivos y necesidades actuales.

a) Financiamiento bancario

Este tipo de financiamiento es denominado no espontaneo porque se obtiene con un
previo acuerdo y para obtenerla se asumen costos financieros, por ejemplo; los préstamos
a corto o largo plazo, factoring, arrendamiento financiero, tarjeta de crédito, entre otros,
donde la eleccion de cada instrumento va de acuerdo con las necesidades de capital de
trabajo que requiera la empresa (De Rosario & Rosario, 2017).

b) Financiamiento con proveedores
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Este tipo de financiamiento es denominado espontaneo porque surgen de las operaciones
diarias de la empresa y no se asumen costos financieros para obtenerla.

Tiene como propdsito obtener el mayor crédito posible de los proveedores negociando la
ampliacién de los plazos de pago, gestionando descuentos por volumen de compra o

pago anticipado (Farfan, 2014).

Abarca aquellos tipos de financiamiento que no tienen un contrato de por medio y que no
implican el desembolso de intereses financieros por obtenerlo. El financiamiento mediante
las cuentas por pagar puede estar determinado por el incremento en los dias de crédito

o0 por descuentos por compras.

c) Financiamiento con clientes

La gestion de anticipos de clientes o cobros a cuenta de los servicios que se brindaran
deben realizarse utilizando acuerdos los cuales pueden ser escritos u orales donde se

fijan los montos, las fechas de entrega y su amortizacion (Farfan, 2014).

El acuerdo de efectuar anticipos debe estar avalado por contratos donde se incluya el

importe, tipo de servicio a realizar y culminacién del mismo.

d) Financiamiento de corto plazo
Son compromisos de pago que tiene como vencimiento un plazo igual o menor al afio, la
cual es necesario en la empresa para sostener el activo corriente. (De Rosario & Rosario,

2017).

Hace referencia a las obligaciones que tiene la empresa cuyo periodo maximo de

cancelacion es de doce meses.

2.1.2.Liquidez

Se refiere al grado que tiene la empresa para pagar sus obligaciones corrientes, es decir
la capacidad de convertir los activos de corto plazo en efectivo (Cérdoba, 2012).
Desde el punto de vista financiero, se analiza diferentes tipos de liquidez, tal como se

detalla a continuacion:
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2.1.2.1. Liquidez absoluta

Esta ratio evalla el grado que tiene la empresa para pagar sus obligaciones a corto plazo
contando Unicamente con el efectivo que posee en caja y bancos.
La férmula para calcular es la siguiente:

Caja + Bancos

Pasivo corriente

(Pacheco, 2013).

2.1.2.2. Liquidez corriente

La liquidez corriente es un indicador financiero que determina la suficiencia econdémica
gue tiene la entidad para afrontar sus deudas de corto plazo. Agregando a lo anterior,
para determinar el grado de liquidez que requiere la compafia se necesita determinar su
dimensién, estructura de financiacion de corto plazo y el sector donde desarrolla sus
operaciones.

Se expresa de la siguiente manera:

Activo circulante

Pasivo circulante

(Gitman & Zuter, 2012)

2.1.2.3. Liquidez acida

Ehrhardt y Brigham (2002) sostuvieron que este indicador muestra el nivel de activo
corriente que posee una entidad, pero sin considerar sus existencias, esto debido a que
dichas son utilizadas para lograr las ventas y no al pago de obligaciones corrientes.

La férmula es la siguiente:

Activo corriente-Existencias

Pasivo corriente
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2.1.3.Teoria de las cinco Fuerzas de Porter

Michael Porter, economista de Harvard Business School, estableci6é una teoria que define
cinco fuerzas que ayudan a gestionar los recursos de las compafiias. En este sentido,
para desarrollar alternativas de gestion del financiamiento es fundamental establecer

estrategias que permitan tener un mayor poder negociacion con proveedores y clientes.

2.1.3.1 Poder de neqgociacion de los clientes

Capacidad del cliente de condicionar el precio, bien sea por el alto nivel de facturacién de
su pedido o porque existe mas de un proveedor que ofrece los mismos productos y/o
servicios, lo que podria impactar negativamente en la liquidez y rentabilidad de la

empresa.

2.1.3.2 Poder de neqgociacion de los proveedores

Factores como la exclusividad del insumo, producto o servicio hace que los proveedores
aumenten su poder de negociacion. Para afrontar esto la empresa podria recurrir a
conseguir nuevos proveedores que ofrezcan los productos y/o servicios con precios
similares, pero con el mismo nivel de calidad.

Otras fuerzas desarrolladas por Porter fueron:

» Amenaza de nuevos competidores.
» Amenaza de nuevos productos sustitutos.

» Rivalidad de los competidores de un sector.

2.1.4.Teoria de las Cinco “C” del Crédito

Son lineamientos que se establecen para determinar el otorgamiento de créditos a
clientes con el propésito que no se incurra en carteras vencidas. Se dividen en cinco

fases:
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a) Historial de créditos

Implica conocer el comportamiento del cliente con sus obligaciones pasadas, es decir su
historial de pagos, esto se lograra por medio de informacién de bancos y consulta a
centrales de riesgo como Sentinel o Infocorp.

b) Capacidad
Se toma en cuenta la capacidad del cliente para pagar el crédito solicitado, para ello se
verifica los flujos de efectivo con los que cuenta para hacer frente a sus obligaciones.

c) Capital
Mide la capacidad del capital patrimonial en relaciéon con la deuda solicitada, es decir los
activos que tiene para pagar el crédito.

d) Condiciones
Se refiere al plazo, forma de pago, entre otras condiciones particulares del cliente y su
sector.

e) Colateral
Son las garantias(activos) disponibles que tiene el cliente para cubrir su deuda en caso
de incapacidad de pago (FARGO, 2016)
La calificacion crediticia de los clientes se divide en cinco pasos; conocer el historial de
cumplimiento de pagos de los clientes, la capacidad que tiene para afrontar sus deudas,
el patrimonio o inversiones con los que cuenta en relaciéon con la deuda solicitada, las
condiciones establecidas de acuerdo con el tipo de cliente y el aval que pueda asegurar

0 garantizar la deuda.

2.2. Antecedentes histéricos

2.2.1.Antecedentes Nacionales

Rojas (2017) en la ciudad de Lima, en una tesis para optar el titulo profesional de
Contador Publico sustentd “Estrategias Financieras y su efecto en la liquidez de la
empresa editorial grafica Offset Acacia S.A.C. en el periodo 2016”, el objetivo de la tesis

fue demostrar que las estrategias financieras si influyen en la liquidez de la Editorial
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Grafica Offset Acacia S.A.C., se utiliz6 el tipo de investigacién descriptiva transversal, con
una poblacién de 6 trabajadores del area de administrativa financiera. Las conclusiones
de esta investigacion fueron que las estrategias financieras si influyen en la liquidez de la
empresa Editorial Grafica Offset Acacia S.A.C. debido al uso de herramientas financieras
como letras, descuentos, préstamos bancarios y arrendamiento financiero las que
ayudaron a mejorar la liquidez de manera significativa. Asimismo, destac6 el uso de del
Factoring al ser una herramienta que ayuda a la obtencion de efectivo de manera mas
rapida.

Por otra parte, los autores recomendaron que las estrategias financieras de la empresa
sean evaluadas peridédicamente, a fin de que la implementacion de estas sea acorde a la
realidad actual del negocio, ya que una herramienta financiera establecida hace 5 afios

no tiene el mismo impacto hoy.

La tesis resulta util frente al problema de investigacion ya que se determind la influencia
de las estrategias financieras en la liquidez realizando un analisis comparativo de los
Estados Financieros 2016-2015, donde se demostr6 que la empresa debe analizar
periddicamente las herramientas financieras utilizadas (factoring, letras en descuentos,
préstamos bancarios, entre otros), de modo que se establezcan estrategias y planes de
negocios que vayan acorde a sus necesidades actuales. En conjunto la tesis apoya y

describe las principales variables e indicadores de la investigacion.

Tello (2017) en la ciudad de Lima, en una tesis para obtener el grado de Contador Publico,
sustentd “El financiamiento y su incidencia en la liquidez de la empresa OMNICHEM
SAC”, el objetivo principal de la tesis es “Determinar la incidencia del financiamiento en
la liquidez de la empresa OMNICHEM SAC.”, donde se utilizé en tipo de investigacion
descriptiva correlacional, con una poblacion de 11 personas entre directivos y

trabajadores en la empresa comercializadora del distrito de Villa El Salvador. Las
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conclusiones de esta investigacion fueron que el financiamiento tuvo una incidencia
positiva en la obtencién de liquidez de la empresa OMNICHEM.

La empresa afrontaba problemas de cobranza por otorgar créditos sin solicitar
documentacion y garantias lo que produjo una falta de liquidez, por lo que optaron por
acceder a financiamiento bancario. Por otro lado, el 64% de los trabajadores manifestaron
estar de acuerdo con la financiacion a través de créditos comerciales, indicando que la

empresa deberia pensar en incentivarlo mas a sus proveedores.

Esta tesis refuerza a la investigacion, ya que demuestra la incidencia del financiamiento
en la liquidez, describiendo el comportamiento de la empresa frente a las diversas
alternativas de financiamiento, bancario, con proveedores, asi como las ventajas y

desventajas de elegir una u otra.

Néjera (2018) en la ciudad de Lima, en una tesis para obtener el grado de Contador
Pudblico, sustentd “Gestion financiera y su incidencia en la liquidez de la empresa
inversiones CH&M S.A.C., 2017, el objetivo de la tesis fue determinar de qué manera la

gestion financiera incide en la liquidez de la empresa Inversiones CH&M S.A.C, 2017,
desarrollé una investigacibn no experimental, transaccional o transversal, con una
poblacion de 40 trabajadores de las diferentes areas administrativa, ventas, contable,
legal, operarios y obreros. Las conclusiones de esta investigacion fueron que la gestion
financiera incide en la liquidez de la empresa, donde determinaron que la utilizacion
eficiente de alternativas de financiacion las cuales pueden ser de fuentes externas o
internas y la gestion de politicas cobranza permiten obtener recursos para cumplir con las

obligaciones de corto plazo.

La tesis resultara de gran ayuda para la investigacion, porque concluye que la eficiencia
de la gestién de cobranza permite obtener liquidez a la empresa, ademas de contar con

la ayuda de herramientas de financiacion externa como el factoring y letras.

2.2.2. Antecedentes Internacionales
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Haoy (2013) en la ciudad de Madrid, en una tesis doctoral del Departamento de
Financiacion e Investigacion Doctoral sustentoé “La financiacién empresarial y el andlisis
de su situacién actual en China”, nos planteé como uno de sus problemas principales
“¢ Cual debe ser la composicion del pasivo?”, con el objetivo de proponer o formular la
estructura de financiacion de las empresas, utilizando como métodos de investigacion el

analisis teorico de la historia. Las conclusiones fueron las siguientes:

Las formas de financiacidén de las grandes empresas estdn mas diversificadas, mientras
gue las PYMES no. Por otro lado, los créditos bancarios en China no cuentan con un

adecuado control de riesgo como resultado existe un gran nivel de morosidad.

Las empresas de propiedad privada se financian con créditos comerciales, en cambio las
empresas estatales lo hacen a través de préstamos de largo plazo y mercado de

capitales.

Las PYMES tienen grandes problemas para conseguir financiacién indirecta ya que los

costos de las tasas de interés son mas altos.

Latesis proporciona un caso practico sobre el financiamiento a corto plazo; los préstamos,
el factoring y el descuento de facturas, que representan dimensiones de la investigacion.
Por otro lado, indica las diferencias que hacen los mercados financieros cuando se trata
de dar financiamiento a las PYMES, grandes empresas y entidades estatales, lo limitado
gue son los mecanismos financieros para la primera y lo sencillo que es para estas dos

ultimas.

Arostegui (2013) en la ciudad de La Plata, en una tesis en maestria de Direccion de
Negocios sustentd la “Determinacion del comportamiento de las actividades de
financiamiento de las Pequefias y Medianas Empresas"”, el objetivo de la tesis fue
determinar el comportamiento de las actividades de financiamiento de las PYMES,
desarrollé una investigacion no experimental ya que no existi6 manipulacion de las

variables y su entorno, con el objetivo de conocer de qué modo y por qué causa se
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producia una situacién o acontecimiento particular, la poblacién fueron las empresas cuya
estructura cumplia con los requisitos para clasificar como una pequefia y mediana
empresa que a su vez, formen parte del sector “Industrial”. Las conclusiones de esta
investigacion nos indican que los empresarios no basan sus decisiones de financiacion
de manera objetiva, dada la falta de competitividad que tienen las pequefias y medianas
empresas en el mercado actual. Asimismo, los autores concluyen que el 100% de los
empresarios financian su capital de trabajo con créditos bancarios y que ninguno utiliza
otras herramientas financieras como por ejemplo el factoring, por lo que recomiendan que

se aproveche mas esta alternativa de financiamiento.

La tesis refuerza la investigacion porque describe los tipos de financiamiento a los que
pueden acceder las pequefias y medianas empresas, de acuerdo con sus necesidades
de corto y largo plazo, explicando de manera tedrica y practica las ventajas y desventajas
de elegir alternativas como el factoring, créditos bancarios, leasing, los resultados

apoyaran los indicadores del estudio.

Alvarado & Flores (2016) en la ciudad de Guayaquil, en una tesis para obtener el grado
de Ingeniero en Tributacion y Finanzas sustentd Propuesta del Factoring como fuente de
liquidez a corto plazo para la Empresa MERCALIMSA S.A. en el periodo 2016; el objetivo
de la tesis fue elaborar un plan de financiamiento a través del Factoring de forma que le
permita obtener efectivo para cumplir con sus obligaciones de corto plazo, desarrollé una
investigacion descriptiva, deductiva, bibliografica y de campo, con uso de la técnica de la
encuesta y el instrumento del cuestionario. Las conclusiones de esta investigacién nos
indican que el principal problema que afecta la liquidez de las pequefias empresas es
precisamente no contar con politicas de gestion eficientes que les permita cumplir con su
ciclo de efectivo. Existe una diferencia muy marcada entre las cuentas por cobrar que se
recuperan hasta en 90 dias como plazo y las cuentas por pagar que se abonan en 30
dias, de modo que la herramienta financiera del Factoring le asegura liquidez a corto y

mediano plazo. Por otro lado, en base a la proyeccion que realizé la empresa con el
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Sistema de factoring, obtuvieron que el capital de trabajo mejoré6 de $77,539.83 a
$82,539.83, se verifica que con el uso de esta alternativa financiera recuperé su

capacidad de pago al corto plazo.

Este antecedente afianzara términos de la investigacion debido a que expone como
herramienta para generar liquidez al factoring. La empresa tenia problemas con la
recuperacion de sus cuentas por cobrar afectando el pago a sus proveedores, por ello al

ejecutar el factoring mejora sus indices liquidez y gestién.

2.3. Definicién Conceptual de Términos Contables

2.3.1.Capital de trabajo

Farfan (2014) manifesté que el capital de trabajo es el excedente de activo corriente con
el que cuenta la empresa después de haber cumplido con sus obligaciones de corto plazo,
dicho activo en un periodo no mayor a doce meses se va a convertir en dinero en efectivo,
la forma de calcular es tomando el activo corriente menos el pasivo corriente, con el
exceso la empresa tiene posibilidades de inversion en nuevos mercados o lineas de
negocio.

2.3.2.Cuentas por cobrar

Es un derecho a favor de una empresa por la prestacién de un servicio o la venta de un

producto a su cliente, que a la fecha de vencimiento debera ser cobrado. (Alcarra , 2009).

2.3.3.Cuentas por pagar

Es una obligacién contraida por la empresa, que se origina de operaciones comerciales

para la realizacion de su actividad econémica (Alcarra , 2009).

2.3.4.Factoring

Se trata de cobrar de manera mas rapida las facturas que se encuentren en cartera. Estas
son entregadas por el cliente(cedente) a una entidad financiera(factor) que se encargara
de cobrarlas a cambio de un interés y comisién correspondiente. Existe el factoring con y

sin recurso que consiste en el riesgo que asume la empresa que cede las facturas cuando
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el cliente cumpla o no con el pago. Este tipo de financiamiento permite a las empresas
obtener liquidez de manera mas pronta (Ferraro, Goldstein, Zuleta, & Garrido, 2011).

o Factoring sin recurso

El factor asume el riesgo de incumplimiento de pago del cliente.

e Factoring con recurso

El factor no asume el riesgo de incumplimiento de pago del cliente, devolviéndole las

facturas al cedente y recuperando el importe que le fue anticipado a este ultimo.

2.3.5.Letras descuento

En (2009), Lira indico que las letras en descuento lo emiten las entidades que cuenten
con facturas realizadas al crédito, la entidad financiera que recibe estos documentos
anticipa al tenedor el valor de la letra descontando los intereses y comisiones que
correspondan. Asimismo, es necesario recalcar que es el tenedor de la letra quien asume
el incumplimiento de pago del cliente y no la institucion financiera.

2.3.6.Préstamo

Es aquella operacion por la cual una entidad financiera pone a disposicién del cliente una
cantidad de dinero determinada que se estipula a través de un contrato, en el que se
adquiere la obligacién de devolver ese dinero incluido intereses en un tiempo establecido

(Van & Wachowicz, 2010).

2.3.7.Flujo de caja

El flujo de caja indica como se darian los movimientos de efectivo en una entidad a futuro,
y de esta manera prever los indices que se obtendria. Asi mismo permite conocer si sera
necesario contar con financiamiento de terceros o no y de esta manera hacerse una idea

global de la situacion de la empresa (Farfan, 2014).

2.3.8.Ciclo operativo

Es el tiempo promedio que transcurre desde la compra de mercaderia hasta el cobro

proveniente de la venta del producto. Esta dado por los dias en que la empresa tiene la
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materia prima esto se suma con los dias del proceso productivo y el tiempo adicional que
demore la venta o colocacién en el mercado hasta su cobro. Todo este proceso involucra
inversion de capital, cuentas por cobrar e inventarios (Van & Wachowicz, 2010).

Ciclo operativo= PP.de Inventarios+ PP. Cobro

2.3.9.Ciclo de efectivo

El ciclo de caja nos da una vision mas integrada del capital de trabajo, es el promedio de
dias transcurridos desde el pago a los proveedores por su entrega al crédito hasta la
cobranza por la venta realizada. Es el periodo promedio en el que se recupera cada
unidad monetaria invertida (Morillo Rodriguez & Llamo Santa Cruz, 2019).

Ciclo de caja= PP. de Inventarios+ PP. Cobro- PP. Pago

2.3.10. Politicas de créditos

Son lineamientos que establece la empresa con el objetivo de brindar facilidades de pago
a los clientes, estableciéndose las condiciones y plazos del crédito de forma que se

mitigue el riesgo de morosidad y se alivien los flujos de efectivo.

2.3.11. Politicas y procedimiento de cobros

Las politicas de cobro son lineamientos que describen los compromisos que deben
cumplir los clientes en relacién con el método de cobranza con el fin de garantizar el pago
oportuno y reducir los niveles de morosidad.

Los procedimientos de cobro en cambio es la forma en que se recupera la cartera (Levy,

2009).

La primera etapa es la preventiva donde se le comunica al cliente que su pago esta
proximo a vencer. Por otra parte, estd la etapa administrativa que es aplicada desde el
dia uno de vencida la deuda, donde la empresa procede con llamadas telefénicas, cartas
al domicilio del cliente y cualquier otro tipo de comunicacion que asegure el cobro de la
deuda. De otro lado, se encuentra la etapa pre juridica la cual inicia cuando no se
obtuvieron resultados de los anteriores procedimientos, donde expertos especializados

en gestidn de cobranza comunicaran al cliente que de no cancelar la deuda se tomaran
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acciones legales. Finalmente, la etapa juridica, que representa el Ultimo recurso de
cobranza donde la justicia va a determinar las acciones que debera seguir el deudor

(RSM, 2019).

2.3.12.Provisién de cobranza dudosa

De acuerdo con el inciso i) del articulo 37° de la ley del impuesto a la Renta se deducira
como gasto a las provisiones que se reconozcan como cobranza dudosa, el inciso f) del
articulo 21 del reglamento de la Ley del Impuesto a la Renta afiade que este gasto sera
aceptado como tal cuando se cumplan las siguientes condiciones:

a) Elcaracter de deuda incobrable o no debera verificarse en el momento en que
se efectla la provisidn contable.

Se provisionard cuando se demuestre que el deudor no pueda cumplir con sus
obligaciones a la fecha de provision.

b) para la provision se debe demostrar que el deudor presenta dificultades
financieras las cuales se sustentan con la antigiedad de la deuda, ademas de
evidenciar las gestiones de cobranza efectuadas por el acreedor o que haya
transcurrido mas de un afo desde la fecha de vencimiento de la deuda y que
esta no haya sido cobrada.

c) la provision se debera incorporar en el libro inventario y balance y reflejarlos
en los estados financieros.

Dicho de otra forma, segun los lineamientos tributarios para que la provision de cobranza
dudosa sea aceptada como gasto se deben cumplir gestiones de cobro luego de vencida
la deuda, protesto de documentos, hayan transcurrido mas de doce meses desde la fecha
de vencimiento de la obligacién sin que ésta haya sido satisfecha, o el inicio de
procedimientos judiciales de cobranza. Finalmente que la provision se encuentre anotada

en el Libro de Inventarios y Balances.
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CAPITULO 3

METODOLOGIA

3.1. Matriz de operacionalizacion de las variables

DEFINICION DEFINICION
VARIABLE DIMENSIONE INDICADORE
S CONCEPTUAL OPERACIONAL SIONES CADORES
Porcentaje de
cobranzas através
del factoring.
La Porcentaje de
gestion financiera cobranzas a través
se encarga de de letras en
analizar las | Gestién del | descuento.
L Gestis decisiones y | Financiamiento | Nivel de
.a . es |or) acciones que | de Corto Plazo | préstamos a corto
financiera esta tienen gue ver con plazo.
relacionada con la|los medios Grado de
utilizacién y control | financieros limi q
- de recursos | Necesarios en las cumplimiento  de
Gestion del | & - ncieros tareas de dicha pago de
financiamiento i d | organizacion, obligaciones de
fompe lendoie incluyendo su corto plazo.
omar acciones i aeid
P Y| logro, IutlllzaC|orl1,y Grado de
. control. La gestion endeudamiento
relacionadas a ello. | financiera es la . q
(Nunes, s.f.). que convie_rt_e ala G_esuor_'\ . del | con |.or.o'vee ores.
misién y visién en | Financiamiento | Medicién de los
operaciones con Proveedores | plazos de pago a
monetarias. proveedores.
(Cordoba, 2012,
pag. 3) Gestién del Porcentaje de
. . cobranza a través
Financiamiento .
. de anticipos con
con Clientes .
clientes.
) ! Nivel de liquidez
Cualidad de los|Se refiere a la absoluta q
activos para ser|capacidad que Nivel dé ouidez
convertidos en |tiene la empresa . . g
. . Indicadores de | corriente.
dinero efectivo de|para pagar sus|, . . . —
o : . o Liquidez Nivel de liquidez
Liquidez forma  inmediata. | obligaciones .
. ; acida.
(Real Academia, | corrientes. Nivel d o d
sf) (Cérdoba, 2012) €l de capital de

trabajo.
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3.2. Diseiio de la Investigacion

La presente investigacion es no experimental- descriptiva, donde las variables de estudio
son observadas en su contexto natural, tal como se realizan sin manipularlas, durante un
periodo de tiempo y analizando el efecto de una variable sobre la otra (The SAGE
Glossary of the Social and Behavioral Sciences,2009; citado por Hernandez, Fernandez,

& Baptista, 2014).

En esta investigacion los datos investigados fueron analizados e interpretados conforme

a la realidad de la empresa TYM INGENIEROS EIRL.

El nivel de la investigacion es descriptiva y explicativa:

Es explicativa, porque esta orientada a explicar el comportamiento de la variable gestion

del financiamiento y de la liquidez, en la empresa TYM INGENIEROS EIRL.

Es descriptiva porque detalla las propiedades y condiciones de la variable gestion del
financiamiento y de la liquidez, lo que permite obtener informacion sobre la realidad actual

del fendmeno (Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014).

El objetivo de esta investigacion es establecer el efecto de la variable independiente
gestion del financiamiento, sobre la variable dependiente liquidez, que tienen interrelacion

en un momento o periodo en la empresa.

3.3. Poblacién y muestra

3.3.1.Poblacion
La poblacién es un grupo de elementos con caracteristicas similares, el cual representa
materia de estudio en una investigacion (Lepkowski, 2008b; citado por Hernandez,

Fernandez, & Baptista, 2014).

La poblacion de estudio estad conformada por todas las empresas de Lima Metropolitana

dedicadas al rubro de comercializacién de tableros eléctricos.
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3.3.2.Muestra

La muestra es una parte de la poblacién o universo que poseen caracteristicas comunes
entre si.

Un tipo de muestra es la no probabilistica intencionada, la cual no aplica estadistica para
hallarla siendo elegida por decision del investigador (Hernandez, Fernandez, & Baptista,

2014).

La muestra de la investigacion fue no probabilistica intencionada, porque se seleccioné
por conveniencia a la empresa TYM INGENIEROS EIRL por el facil acceso a su

informacioén financiera.

3.4. Método de la Investigacion

El Método de andlisis, el que consistié en recolectar informacion que separa de forma
individual las variables: Gestion del financiamiento y liquidez, con la documentacion y los
datos entregados por personal de la empresa, con lo cual se logré conocer y entender el

objeto de estudio de manera mas precisa para a partir de este plantear recomendaciones.

3.5. Tipo de Investigacion

El presente estudio en cuanto a su finalidad reune las condiciones basicas para ser
llamada “investigacion aplicada”, porque se interesa en tener eficacia y utilidad en el
conocimiento, comprender y/o dar solucion a algun fendmeno o circunstancia dada

(Sanchez, Reyes, & Mejia, 2018)

La investigacion es aplicada se interesa en comprender el efecto que tiene la gestion del
financiamiento en la liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, 2018 para dar

solucién al problema.

En cuanto a su prolongacion en el tiempo la investigacion es transversal porque se
estudian datos en un determinado momento con el propésito de describir variables y
analizar su incidencia en el periodo estudiado (Liu, 2008 y Tucker, 2004; citado por

Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014).
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La presente investigacién es transversal porque se describen las variables de estudio

gestion del financiamiento y liquidez en el periodo 2017-2018.

Segun el énfasis en los datos analizados, la investigacion es cualitativa y cuantitativa:

Es cualitativa, porque se recolectan datos sin medicion numérica.

Es cuantitativa, porque se recolectan datos que se transforman en valores numéricos que

se analizaran por métodos estadisticos (Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014).

El tipo de investigacion es cualitativa con estudio de casos de la empresa TYM
INGENIEROS EIRL. Y es cuantitativa porque la investigacion se enfoca a medir dichas

variables mediante la aplicacion de ratios y analisis financiero.

La investigacion fue de tipo mixto, debido a que esta combina la investigacion documental
y a la vez el trabajo de campo, el cual consiste en la recopilacion de fuentes de
informacion de la empresa con el apoyo de libros, documentos, revistas y textos virtuales,

gue fueron de ayuda necesaria para desarrollar el presente trabajo de investigacion.

En esta investigacion se aplicd la gestion del financiamiento en la empresa TYM

INGENIEROS EIRL porque se detectaron problemas en su liquidez.

3.6. Técnicas e Instrumentos

La técnica aplicada en la investigacion fue la encuesta y el andlisis documental, con el
objetivo de obtener informacion real de la empresa sobre la gestion del financiamiento y

su efecto en la liquidez.

3.7. Instrumento de recoleccién de datos

Los instrumentos de recoleccion de datos fueron la entrevista y los documentos de la

empresa.

El cuestionario estuvo estructurado con preguntas de escalas y de respuestas Unicas.

Este instrumento nos permiti6 obtener informacién en un 67% sobre la gestién del
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financiamiento y un 33% sobre el comportamiento de la liquidez de la empresa TYM

INGENIEROS EIRL, 2018.

Se elabor6 el cuestionario de 12 preguntas y fue formulado a los trabajadores de la

empresa que manejan informacion contable financiera.

El segundo instrumento aplicado fue el Flujo de caja y los Estados financieros, los cuales
permitieron identificar, describir, determinar y establecer el efecto de la gestion del

financiamiento sobre la liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL.

Se procedié a interpretar la informacion proporcionada por la empresa, a través de un
analisis cualitativo y cuantitativo del Flujo de Caja 2017 y de los Estados Financieros
2018-2017.

Un andlisis cualitativo porque se interpreté informacién de los ingresos y egresos
descritos en el flujo de caja y cuantitativo porque se aplicaron indicadores financieros para
interpretar la informacion de los Estados Financieros, lo que ayuda a demostrar el efecto

de la gestion del financiamiento sobre la liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL.
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CAPITULO 4

RESULTADOS

4.1 Descripcion e Interpretacion de Resultados

Uno de los instrumentos aplicados a la investigacion fue el cuestionario, estructurado en

12 items, basados en preguntas relacionadas a los objetivos de investigacién.

Se presenta los resultados obtenidos de la encuesta realizada a 5 personas entre
ellos (Contador, Gerente, dos Asistentes contables y un Administrador) en el periodo
de noviembre 2018, para un analisis mas exhaustivo de los resultados que estan
expresados en tablas y figuras. Respecto al indicador y sus dimensiones.
Resultados:

Se cumplié con el objetivo de analizar la gestion del financiamiento y su efecto en la
liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL; se desprende los siguientes
resultados.

A continuacion, presentamos los resultados a través de graficos e interpretaciones.

Tabla 2
¢Cual es el nivel porcentual de las cobranzas de sus facturas que realizan factoring para financiar a la
empresa?

RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
0% X X X X X 5
20% 0
40% 0
>40% 0
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¢, Cual es el nivel porcentual de las cobranzas de
sus facturas que realizan factoring para financiar a
la empresa?

>40% 20% 40%
0% 0% 0%

Figura 1. Nivel porcentual de cobranzas de facturas que realizan factoring para financiar
a la empresa

De latabla 2 y figura 1 podemos indicar que, de un total de 5 encuestados, 5 trabajadores

gue representan el 100% de los encuestados, indican que el nivel porcentual de las

cobranzas de facturas que realizan factoring para financiar a la empresa es 0%.

Tabla 3
¢Cual es el nivel porcentual de las cobranzas de sus facturas a través de descuento de letras para financiar

a la empresa?

RESPUESTA El E2 E3 E4 ES TOTAL
0% X X X X X 5
20% 0
40% 0
>40% 0
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¢, Cual es el nivel porcentual de las cobranzas de
sus facturas através de descuento de letras para

financiar ala empresa?
>40% 20% 40%
0% 0% 0%

Figura 2. Nivel porcentual de cobranzas de facturas a través de descuento de letras.

De la tabla 3 y figura 2 podemos indicar que, de un total de 5 encuestados, 5 trabajadores

gue representan el 100% de los encuestados, indican que el nivel porcentual de las

cobranzas de facturas a través de descuento de letras que realiza la empresa es 0%.

Tabla 4

¢,Cual es el nivel porcentual de préstamos bancarios de corto plazo que financian a la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
0% 0
20% 0
40% X X 2
>40% X X X 3

¢, Cuédl es el nivel porcentual de préstamos
bancarios de corto plazo que financian a la

empresa?
0% 20%
0% 0%

Figura 3. Nivel porcentual de préstamos bancarios de corto plazo que financian a la

empresa.
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De latabla 4 y figura 3 podemos indicar que, de un total de 5 encuestados, 3 trabajadores

gue representan el 60% de los encuestados, indican que la empresa financia préstamos

a corto plazo en un 40% mientras que 2 trabajadores que representan el 40% de los

encuestados indican que el financiamiento es mayor a 40%.

Igzl; 5es el nivel de cumplimiento de pagos de obligaciones de corto plazo de la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
Muy bueno 0
Bueno 0
Regular X X X 3
Malo X X 2

¢, Cual es el nivel de cumplimiento de pagos de
obligaciones de corto plazo de la empresa?

= Muy bueno Bueno Regular Malo

40%

Figura 4. Nivel de cumplimiento de obligaciones de corto plazo de la empresa.

De la tabla 5 y figura 4 podemos indicar que el 60% de los encuestados considera que la

empresa tiene un nivel regular de cumplimiento de sus obligaciones de corto plazo,

mientras que un 40 % considera que es malo.

Tabla 6
¢ Cudl es el grado de endeudamiento con proveedores que utiliza la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
Muy alto 0
Alto 0
Moderado X X 2
Bajo X X X 3

38



¢,Cual es el grado de endeudamiento con
proveedores que utiliza la empresa?

B Muy alto mAlto B Moderado Bajo

60%

Figura 5. Nivel de grado de endeudamiento con proveedores.

De la tabla 6 y figura 5 podemos indicar que el 40% de los encuestados considera que la
empresa tiene grado de endeudamiento moderado con los proveedores, y un 60 %

considera que es bajo.

Tabla 7
¢, Cémo considera los plazos de pagos a proveedores que realiza la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 ES TOTAL
Muy bueno 0
Bueno X X X 3
Regular X X 2
Malo 0

¢, Como consideras los plazos de pagos a
proveedores que realiza la empresa?

B Muy bueno B Bueno ® Regular Malo

Figura 6. Nivel porcentual de plazos de pagos a proveedores.
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De la tabla 7 y figura 6 podemos indicar que el 60% de los encuestados considera que la

empresa tiene buenos plazos de pago a proveedores, y un 40 % considera que es regular.

I?:kc)')lr?wg considera la cantidad de descuento por pronto pago que realiza la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 ES TOTAL
Muy bueno 0
Bueno X 1
Regular X 1
Malo X X X 3

¢, Como consideras la cantidad de descuento
obtenida por pronto pago que realiza la empresa?

¥ Muy bueno  ® Bueno Regular Malo

N

60% 20%

Figura 7. Nivel porcentual de cantidad de descuentos obtenidos por pronto pago.

De la tabla 8 y figura 7 podemos indicar que el 20% de los encuestados considera que la
empresa tiene buenos plazos de pago a proveedores, otro 20 % considera que es regular

y un 60% que es malo.

Tabla 9
¢,Cual es el nivel porcentual de anticipos obtenidos de los clientes?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
0% X X X X 4
20% X 1
40% 0
>40% 0
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¢,Cual es el nivel porcentual de anticipos obtenidos
de los clientes?

0% m20% ©40% @ >40%

Figura 8. Nivel porcentual de cobranza a través de anticipo con clientes.
De la tabla 9 y figura 8 podemos indicar que el 80% de los encuestados considera que
el nivel porcentual de los anticipos obtenidos de los clientes es 0% y un 20% de los

encuestados que es 20%.

Tabla 10
¢,Cémo considera el nivel de liquidez absoluta que tiene la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 ES TOTAL
Muy bueno 0
Bueno 0
Regular X 1
Malo X X X X 4

¢, Como considera el nivel de liquidez absoluta que
tiene la empresa?

B Muy bueno ®Bueno M Regular Malo

N

Figura 9. Nivel de liquidez absoluta.
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De la tabla 10 y figura 9 podemos indicar que el 80% de los encuestados considera que

el nivel de liquidez absoluta es malo y un 20% que es regular.

Tabla 11
¢,Cémo considera el nivel de liquidez corriente que tiene la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
Muy bueno 0
Bueno X
Regular X
Malo X X X

w Rk R

¢, Como consideras el nivel de liquidez corriente
que tiene la empresa?

B Muy bueno  ® Bueno Regular Malo

B

60% Al

Figura 10. Nivel de liquidez corriente.
De la tabla 11 y figura 10 podemos indicar que el 60% de los encuestados considera que

el nivel de liquidez de corriente que tiene la empresa es malo, los otros 20% de los

encuestados que es buena y 20% de los encuestados que es regular.

Tabla 12
¢,Cémo considera el nivel de liquidez 4cida que tiene la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
Muy bueno 0
Bueno X 1
Regular X 1
Malo X X X 3
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¢ Como considera el nivel de liquidez acida que tiene la
empresa?

B Muy bueno ®Bueno ® Regular Malo

Figura 11. Nivel de liquidez &cida.
De la tabla 12 y figura 11 podemos indicar que el 20% de los encuestados considera que
el nivel de liquidez de &cida que tiene la empresa es bueno, los otros 20% de los

encuestados que es regular y el 60% de los encuestados que es malo.

Tabla 13
¢ Cémo considera el nivel de capital de trabajo que tiene la empresa?
RESPUESTA El E2 E3 E4 E5 TOTAL
Muy bueno 0
Bueno X 1
Regular X X 2
Malo X X 2

¢, Coémo consideras el nivel de capital de trabajo que
tiene la empresa?

B Muy bueno ®Bueno H Regular Malo

Figura 12. Nivel de capital de trabajo.
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De la tabla 13 y figura 12 podemos indicar que el 20% de los encuestados considera que
el nivel de capital de trabajo que tiene la empresa es bueno, un 40% de los encuestados

gue es regular y el otro 40% de los encuestados que es malo.

4.2 Propuestas de solucion

De acuerdo con los resultados obtenidos de la aplicacion del cuestionario y el analisis
documental, se establecio el efecto de la gestidn del financiamiento en la liquidez de la
empresa TYM INGENIEROS EIRL, y segun las bases tetricas una gestion razonable y
eficiente de las fuentes de financiamiento asegurard la continuidad de sus operaciones.

A continuacion, se expone la estructura de la propuesta:

v" Analizar la calidad de sus clientes a través de un responsable en la administracién de
la cartera y que tenga una vision integral del cliente, del mismo modo debe ser
especialista en el diagndstico y manejo del nivel de morosidad.

v" Adecuar sus politicas de negociacion con sus clientes y proveedores con sus periodos
de cobranzas y plazos sin afectar materialmente su liquidez.

v" Analizar en forma 6ptima el propésito y el origen de sus fuentes de financiamiento
para tener una capacidad de pago adecuada sin sobreendeudamiento, de tal manera
gue no afecte la liquidez y la continuidad operativa de la empresa.

v Establecer y supervisar un plan de negocios anuales donde las metas, objetivos y las
estrategias deben alinearse con la vision, mision y valores de la empresa.

v Incorporar y revisar un flujo de caja para analizar y medir las entradas y salidas

de dinero que seria muy util para la toma de decisiones de la empresa.
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CAPITULO 5

CASO PRACTICO

5.1. Planteamiento del caso practico

La empresa TYM INGENIEROS E.I.R.L. inicia actividades en el afio 2008 en el distrito de
San Juan de Lurigancho est& dedicada a la comercializacion de tableros eléctricos de
mediana y baja tension, suministros y ademdas brinda servicios de telecontrol. Se
encuentra en el Régimen general del Impuesto a la Renta y cuenta con 8 trabajadores en

planilla.

Tiene un sistema de emision de comprobante manual; facturas y guias de remision. Lleva
el control de la contabilidad mediante un sistema computarizado que es manejado por el
Contador externo y los libros contables que declara son el libro diario simplificado, registro

de Compras y ventas.

La entidad tiene como clientes a empresas del rubro son el inmobiliario, construccioén,
energia y mineria, asimismo dos de sus clientes concentran el 54% de su facturacion. El
proveedor principal de la empresa es Proselet S.A.C con una participacion del 60% de
las compras, encargado de la elaboracion e instalacion de los tableros eléctricos de

mediana tension.

Con respecto a las decisiones de gestion de créditos, cobranzas y financiamiento son

tomadas por la Gerencia General, estructurando politicas y procedimientos de gestién
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poco eficientes que le impiden administrar correctamente los recursos de corto plazo,

afectando la liquidez de la empresa.

Esta situacién ha generado problemas de liquidez lo que produjo el recorte de créditos
por parte de los proveedores, trabajadores que decidieron cambiar de empleo por
incumplimiento de pago, atrasos tributarios, poniendo en riesgo el principio contable de

empresa en marcha.

Toda esta informacién se evidencia en el Flujo de Caja y Estados Financieros de la
empresa, donde la liquidez corriente del periodo 2018 disminuyé en 0.13 con respecto al
2017. Las ventas disminuyeron en 27.55% respecto al 2017, los indicadores de liquidez
absoluta fueron de 0.02 afectando significativamente las operaciones de la empresa.
Asimismo, el bajo nivel de ventas afecto la rentabilidad de la empresa obteniendo pérdida
neta de 15%. El periodo de cobros que fue de 77 dias y el de pagos de 33 dias produjo
gue la caja rote 4 veces al afio lo cual indica que la empresa no gestioné adecuadamente

su gestion de financiamiento haciendo que el ciclo de efectivo sea positivo.

Si bien es cierto, la experiencia e intuicién de la Gerencia General en los negocios le ha
servido a la empresa para operar durante los Gltimos afios, esto ahora no seria suficiente

para hacer frente a los nuevos competidores.

5.1.1 Estado de Resultados y Estado de Situacién Financiera sin el efecto de la

gestion del financiamiento en la liguidez

5.1.1.1 Estado de Resultados 2018 y 2017

De acuerdo con los resultados del 2018 y 2017 podemos observar que las ventas
disminuyeron en 28% debido a la inadecuada gestion por falta de politicas de créditos,
cobranzas y ventas eficientes a esto se suma que no existen funciones diferenciadas. Por
otro lado, el costo de ventas aumenté en 15% debido al condicionamiento de precios
efectuado por el proveedor encargado de la elaboracion de tableros y servicios, lo que

pone en evidencia que existe una ausencia de poder de negociacién con los proveedores.
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En el 2018 los gastos administrativos representaron el 38% de las ventas, principalmente

por la estimacién de cobranza dudosa.

Con respecto a la cobranza dudosa, esta fue de 195,170 soles, debido a letras que fueron
observadas por los bancos al momento de pasarlas al descuento por la morosidad que

tuvieron los clientes.

Tabla 14
Estado de Resultados 2018 y 2017

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Resultados
Al 31 de Diciembre de 2018 y de 2017

Expresado en soles

2018 2017

S/ % S/ %
Ventas Netas 929,766 100 1,283,287 100
(-) Costo de Ventas -655,186 -70 @ -769,972  -60
Utilidad Bruta 274,580 30 513,315 40
(-) Gastos administrativos -357,311  -38  -219,730 @ -17
(-) Gastos de Ventas -43,196 -5 -202,726  -16
Utilidad Operativa -125,927 -14 90,859 7%
(-) Gastos Financieros -14,144 -2 -5,666 -0.4

Utilidad/Pérdida antes de Impuesto ala Renta -140,071 -15 85,193 7
(-) Impuesto a la Renta - -25,132 -2
Utilidad/Pérdida Neta -140,071  -15 60,061 5)

En el estado de situacién financiera 2017 y 2018 la cuenta mas significativa del total de
los activos corrientes fueron las Cuentas por cobrar comerciales con un 32% y 47%, lo
cual resulta excesivo y genera problemas de liquidez a la empresa que no le permite

pagar deudas de corto plazo con proveedores y atender la demanda de los clientes.

La gestion de cobranzas es realizada por el Gerente y Contador General quienes no eran
especialistas en realizar esta funcion a esto se suma la falta de politicas de calificacion
de créditos, esta situacién ocasion6 periodos promedio de cobro de 77 dias impactando

sobre la liquidez corriente de la empresa que paso de 1.12 a 0.89.
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La cuenta efectivo y equivalente de efectivo en el 2017 y 2018 representé el 1 y 4%
respectivamente debido a que la empresa no obtuvo suficientes ingresos producto de las

ventas, esto comprometié seriamente la liquidez absoluta que pasé de 0.07 a 0.02.

Con respecto a los pasivos, las cuentas por pagar comerciales en el 2017 representaron
el 17% mientras que en el 2018 el 6%, esta disminucién fue del 66% y se produjo por la
falta de poder de negociacion con los proveedores al estar concentrado gran parte de las
compras en un Unico proveedor, como resultado la empresa paso de tener un periodo de

pago de 42 a 33 dias lo que afecto el ciclo de efectivo de la empresa que fue de 86 dias.

Por altimo, en el 2017 la partida de obligaciones financieras representd el 14% de la
deuda financiada mientras que en el 2018 el 42%, esto debido a que la empresa recurrid
a un financiamiento bancario de corto plazo para apalancar sus deudas corrientes, como
podemos observar la empresa trasladdé sus fuentes de financiamiento espontanea

(proveedores) a no espontanea (bancos).

Tabla 15
Estado de Situacion Financiera 2018 y 2017

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Situacién Financiera
Al 31 de Diciembre del 2018 y 2017
(Expresado en soles)

ACTIVO 2018 2017 PASIVO Y PATRIMONIO NETO 2018 2017
ACTIVO CORRIENTE S/ % S/ % PASIVO CORRIENTE S/ % S/
Efectivo y equivalente de efectivo 7,130 1 21,589 4 Cuentas por pagar comerciales 30,294 6 90,063
ﬁ:t‘;mas e il e sl 225279 47 174,777 32  Otras cuentas por pagar 138,231 29 = 125,908
Gastos contratados por anticipado 0 4,657 1 Obligaciones financieras 200,010 42 77,430
Inventarios, neto 59,741 12 91,909 17 TOTAL PASIVO CORRIENTE 368,535 77 293,401
Activo diferido 36,925 8 36,925 7 TOTAL PASIVO 368,535 7 293,401
TOTAL ACTIVO CORRIENTE 329,075 68 329,857 60 PATRIMONIO NETO
ACTIVO NO CORRIENTE Capital emitido 100,000 21 100,000
Propiedad, planta y equipo neto 151,451 32 215,606 40 Resultados acumulados 152,063 32 92,001
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 151,451 32 215,606 40 Resultados del ejercicio -140,071  -29 60,061
TOTAL PATRIMONIO NETO 111,992 23 252,062
TOTAL ACTIVO 480,526 100 @ 545,463 @ 100 TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETO 480,526 100 545,463
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5.1.1.2 Anédlisis de Ratios e indicadores Financieros TYM INGENIEROS EIRL,

periodo 2018

Tabla 16
Comparacion ratios financieros, periodo 2018 y 2017
Ratio Foérmula 2018 2017

Liquidez Corriente Activo corriente / Pasivo Corriente 0.89 1.12
Liquidez Severa Activo corriente — Existencias/ Pasivo corriente 0.79 0.81
Ligquidez Absoluta Efectivo Y Equiv. Efectivo/Pasivo corriente 0.02 0.07
Capital de Trabajo Neto Activo corriente-Pasivo corriente -76,384.50 -5125.7
Periodo de cobro 360/(Ventas Netas entre Cuentas por cobrar) 77 49
Periodo de pago 360/(Costo de Ventas Netas entre cuentas por pagar) 23 42
Margen Utilidad Bruta Utilidad Bruta / Ventas Netas 30% 40%
Grado de Endeudamiento Pasivo total/Activo Total 7% 54%
Grado de propiedad Patrimonio neto/ Activo total 23% 46%
Concentracion de la deuda Pasivo corriente / Pasivo total 100% 100%
Margen Utilidad Operacional = Utilidad Operativa / Ventas Netas -14% 7%
Margen de Utilidad Neta Utilidad Neta / Ventas Netas -15% 5%
Periodo de inventarios 360/(Costo de Ventas/Rotacion de Inventarios) 43 36

e Liquidezcorriente: enel 2017 la empresa tuvo 1.12 de respaldo en el activo corriente
por cada 1 sol de pasivo corriente mientras que en el 2018 este indicador fue un 0.89,
esto se debid a las exigibilidades a corto plazo que tuvo la empresa principalmente
con sus proveedores.

e Liquidez severa: la empresa tuvo una prueba acida de 0.81 y 0.79 para el afio 2017
y 2018 respectivamente, lo que significa que por cada 1 sol que se debe en el pasivo
corriente, se cuenta con 0.81 y 0.79 respectivamente, para su cancelacién, sin
necesidad de tener que acudir a la realizacién de inventarios.

e Liquidez absoluta: se produjo una reduccién de -0.05 debido a que la empresa no
tuvo una buena gestibn para convertir sus cuentas por cobrar y existencias en
efectivo.

o Capital de trabajo: una vez cancelados los pasivos corrientes la empresa tuvo un
capital de trabajo en el 2017 negativo de 5,125 y en el 2018 de 76,384.5 es decir no
reporta saldos suficientes para atender sus necesidades de operacion normal de

empresa en marcha.
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Periodo de cobro y de pago: en el 2017 la empresa cobra cada 49 dias y paga cada
42 dias, mientras que en el 2018 los periodos promedios de cobranzas son cada 77
dias y pagos cada 33 dias esto refleja la inexistencia de una gestion eficiente y
operativa de las cuentas por cobrar y cuentas por pagar.

Asimismo, el Gerente General sefiala que el 70% de las cuentas por cobrar
comerciales de la empresa son facturas y un 30% letras en cartera. Y que los cobros
al contado en el 2018 representaron el 18% y fueron por la venta de suministros,
mientras un 42% al crédito por la venta de suministros y servicios.

Grado de endeudamiento y propiedad: en el afio 2017 los activos de la empresa
estuvieron financiados un 54% con terceros y un 46% con recursos propios; mientras
que en el afio 2018 un 77% con terceros y un 23% con recursos propios.

Grado de concentraciéon de la deuda: se observa que en el afio 2017 y 2018 ésta
se situa al 100% en el pasivo corriente, lo que evidencia que la empresa tiene
Unicamente deudas corrientes.

Margen de utilidad neta: se observa que en el afio 2017 la empresa tiene un 5% de
margen de utilidad neta, esto represento6 la rentabilidad que obtuvo luego de efectuar
gastos operacionales, financieros e impuestos. Con respecto al 2018, la empresa
obtuvo pérdida, debido a la alta concentracién de gastos operacionales ademas de

gue las ventas generadas en este periodo no fueron suficientes para cubrir los gastos.

5.1.1.3 Ciclo operativo y de efectivo 2018

PPI=42 dias PPC= 77 dias

119 dias

PPP=33 dias

Figura 13. Ciclo operativo y de caja 2018.
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El ciclo operativo es de 119 dias, inicia desde la compra de mercaderia hasta el cobro

proveniente de la venta.

El ciclo de caja es de 86 dias lo que refleja el promedio de nimero de dias transcurridos
desde el pago a proveedores por su entrega al crédito hasta la cobranza por la venta
realizada. Se observa un ciclo de caja positivo lo que significa que los pagos a
proveedores se realizan antes de cobrar las ventas lo que afecta seriamente la liquidez

de la empresa.

La inadecuada gestion del financiamiento causoé la disminucion de efectivo por lo que la
empresa se vio en la necesidad de utilizar un financiamiento adicional para cubrir sus
operaciones de corto plazo, sobre endeudandose y afectado su flujo de caja.

5.1.2 Estado de Resultados y Estado de Situacion Financiera con el efecto de la

gestion del financiamiento en la liguidez

5.1.2.1 Gestién del financiamiento con Factoring, Anticipos de clientes v

Proveedores

Factoring

La empresa efectuara factoring con recurso, pues es la alternativa a la que califica al
mejorar su gestién de créditos y cobranzas de forma progresiva.

Otro requisito que cumpli6 TYM INGENIEROS EIRL (cedente) para acceder a esta
herramienta financiera es que tiene un control sobre el nivel de su deuda y de venta, a

raiz de la gestion eficiente de sus activos.

Ventajas del factoring

e Obtencion de liquidez inmediata.
e Mejora la gestion de cobro y reduce la cartera morosa.
e Anadlisis fiable de nuestros clientes pudiendo utilizar esta informacion para la

estrategia comercial.
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Procedimiento de factoring

La empresa trabajo el Factoring con el Banco Interbank que le ofrecié una TEA de 23%.
Aqui envi6 al factoraje un 23% del saldo de la cartera de los clientes con mejores

calificaciones.

Tabla 17
Clientes gue aplican al factoring
IMPORTE ]
RAZON SOCIAL RUC ZONA FACTURADO PLAZO DE DIAS

SHOUGANG HIERRO S.A.A. | 20100142989 JESUS MARIA 100,935.42 30
HIDRANDINA S.A. 20132023540 TRUJILLO 88,318.50 30
NEXUS TECHNOLOGY
S.A.C. 20267178331 MIRAFLORES 63,084.64 30

Con el modelo de gestion financiera del factoring la empresa TYM INGENIEROS EIRL
obtuvo mejores indices de liquidez absoluta, de 0.32 ademas de acelerar su rotacién de
cuentas por cobrar comerciales, ejecutandolas a 30 dias asegurando contar con efectivo
suficiente para atender la demanda de los suministros. Asimismo, el factoring tuvo un
impacto positivo sobre la rotacion de las existencias reduciendo este proceso en 14 dias

en comparacion al afio 2018.

Anticipos
La empresa TYM INGENIEROS EIRL solicitara anticipos a sus clientes por los servicios
de automatizacién y monitoreo de redes porque la especificidad del servicio asi lo requiere

de esta forma la empresa minimiza el riesgo de impago final de la factura.

Ventajas de los anticipos

¢ Nos proporciona efectivo de manera mas acelerada lo que permite a la empresa
mejorar su ciclo operativo y de efectivo.

¢ No se efectlia ninguna retribucién de efectivo (intereses) a los clientes.

e Trabajar con el dinero anticipado y destinarlo al pago de obligaciones o proyectos de

inversion.
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Procedimiento con anticipo

El anticipo se efectlo con la nueva cartera de clientes sobre todo para aquellos que estan
ubicados en provincia pues el riesgo de incobrabilidad es mayor, estos son del rubro
minero y energia principalmente. De esta forma TYM INGENIEROS EIRL solicité un 15%

como adelanto del servicio.

Tabla 18
Clientes que aplican para anticipos
RAZON SOCIAL RUC ZONA IMPORTE PLAZO DE DIAS
FACTURADO
J & S CONTRATISTAS
GENERALES S.A.C. 20453692851 TRUJILLO 90,512.74 0
ELECTRONOROESTE S.A. 20102708394 PIURA 49,370.59 0
AGROINDUSTRIAS SAN JACINTO

S.A. 20116225779 ANCASH 24,685.29 0

En la proyeccion del 2019, con la implementacién de anticipos como estrategia de gestion
de financiamiento, la empresa logré reducir los niveles de morosidad de la cartera a 30,
589 soles, obteniendo un adecuado nivel de gastos administrativos que representan el
9% de las ventas, mejorando la utilidad operativa y por consiguiente la neta que fue del

8%.

Proveedores

Con la diversificacion de la linea de negocios que plantea la empresa TYM INGENIEROS
EIRL se ampli6 la cartera de proveedores. De esta forma la entidad ahora cuenta mas
proveedores encargados de la elaboracion de tableros eléctricos y a la venta de

suministros (PATCHCORDS, FIBRAS OPTICAS, CABLES HDMI, entre otros).

Ventajas
e Contribuye a mejorar el ciclo operativo y de efectivo al negociar la forma y plazos
de pago.
o Permite obtener liqguidez que puede destinarse a otros gastos 0 emergencias en

el corto plazo.
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Procedimiento con proveedores

Con la nueva estrategia comercial la empresa buscé nuevos proveedores que ofrezcan
los productos y/o servicios a precios similares y con el mismo nivel calidad, pero con un

namero de dias promedio de pagos (60 dias).

Tabla 19
Nueva cartera de proveedores
IMPORTE
RAZON SOCIAL RUC ZONA PRODUCTO FACTURADO
A&L ELECTRIC S.A. 20552615639 | LIMA Tableros y conductores eléctricos. 110,855.47
Fuentes de alimentacién, sensores,
CEYESAS.A. 20100246172 LIMA controladores programables. 140,454.93
INTEGRACIONES LIMA Tableros, gabinetes, placas eléctricas. 88,684.38
ELECTRICAS S.A.C,, 20509388670
Terminales HMI, cables de fibra 6ptica,
QYS INGENIERIA S.A.C. 20523228391 LIMA patchcords, 103,493.11

Esta politica en gestion del financiamiento aument6 el plazo de pago a proveedores en

30 dias y contribuy6 a la generacion de ciclo de efectivo menor en comparacion al 2018.

5.1.2.2 Anélisis del ciclo operativo y ciclo de caja 2019

PPl = 27 dias PPC= 45 dias

CICLO DE CAJA =11

. dias
PPP= 61 dias

CICLO OPERATIVO = 72 dias

Figura 14. Ciclo operativo y de caja 2019.

ROTACION DE CAJA: DIAS DE ANO/CICLO DE CAJA= 360/11 33 veces/afio

El ciclo operativo es de 72 dias, inicia desde la compra de mercaderia hasta el cobro
proveniente de la venta. Por otra parte, el ciclo de caja es de 11 dias lo que refleja el
promedio de nimero de dias transcurridos desde el pago a proveedores por su entrega

al crédito hasta la cobranza por la venta realizada.

La reestructuracion de las politicas de créditos, cobranzas y pagos a proveedores ha
permitido obtener un ciclo de caja menor que el que se tenia antes de estos ajustes lo

gue impacta positivamente en los indices de liquidez de la empresa.
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5.1.2.3 Estado de Resultados periodo 2019 y 2018

De acuerdo con los resultados 2018 y 2019 se verifica que las ventas aumentaron en 13%

a causa de la implementacibn de un plan estratégico financiero que incluyé la

diversificacién de las lineas de negocio.

En el 2019 los gastos administrativos representaron el 9% de las ventas, esto debido a la

reduccién en la estimacién de cobranza dudosa gracias a la buena administracién de la

cartera de clientes y al mejor manejo de créditos.

Se observa que la utilidad del ejercicio en el afio 2019 fue de 115,815 soles mientras que

en el afio 2018 obtuvo una pérdida de 140,071 soles la mejora se debi6 a la

implementacién de planes y politicas en gestion del financiamiento que impactaron

positivamente no solo sobre los ratios de liquidez, sino también en la rentabilidad de la

empresa.

Tabla 20
Estado de Resultados 2019 y 2018

TYM INGENIEROS EIRL

Estado de Resultados

Al 31 de Diciembre de 2019 y 2018

Expresado en soles

Ventas netas

(-) Costo de Ventas

Utilidad bruta

(-) Gastos de ventas

(-) Gastos de administracion

Utilidad operativa

(-) Gastos financieros

Utilidad/Perdida antes de Impuesto ala Renta
(-) Impuesto a larenta

Utilidad/Pérdida

2019
S/

1,050,636
-694,497
356,139
-83,937
-90,802
181,400
-65,583
115,817
-34,165

81,652

%
100
66
34

17

11

3
8

2018
s/
929,766
-655,186
274,580
-43,196
-357,311
-125,927
-14,144

-140,071

-140,071

%
100
70

30

38
14

15

15
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5.1.2.4 Estado de Situacion Financiera periodo 2019y 2018

En el estado de situacion financiera del afio 2018 y 2019 podemos observar que el rubro

mas significativo fueron las cuentas por cobrar comerciales con 47% y 33%

respectivamente, esta disminucidon se produjo por la adecuada recuperacion de sus

créditos a causa de la implementacion de las politicas de cobranza y gestion de

financiamiento adoptadas (factoring y anticipos) generando una mejora en los indices de

liquidez corriente de 1.45, severa 1.19 y absoluta 0.32.

La cuenta efectivo y equivalente de efectivo aument6 en 56,537 a causa del incremento

de ventas y la 6ptima recuperacion de sus cuentas por cobrar. Las cuentas por pagar

comerciales representaron 6% en el afio 2019 y 30% en el 2018 debido a la diversificacién

de linea de negocios y la adecuada politica de pagos.

Tabla 21

Estado de situacion financiera 2019 y 2018

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivalente de efectivo
Cuentas por cobrar comerciales, neto
Inventarios, neto

Activo diferido

TOTAL ACTIVO CORRIENTE
ACTIVO NO CORRIENTE
Propiedad, planta y equipo neto
TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE

TOTAL ACTIVO

2019
S/
63,667
129,899
51,218
39,224
284,008

106,016
106,016

390,024

%

33
13
10
73

27
27

100

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Situacién Financiera
Al 31 de Diciembre del 2019 y 2018
(Expresado en soles)

2018 PASIVO Y PATRIMONIO NETO
S/ % PASIVO CORRIENTE
7,130 1 Cuentas por pagar comerciales

225,279 47 Otras cuentas por pagar

59,741 12 Obligaciones financieras

36,925 8 TOTAL PASIVO CORRIENTE

329,075 68  TOTAL PASIVO
PATRIMONIO NETO

151,451 32 Capital emitido

151,451 32 Resultados acumulados

Resultados del ejercicio

TOTAL PATRIMONIO NETO
480,526 100 TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETO

2019
S/
118,128
78,255

196,383
196,383

100,000
11,992

81,650

193,642
390,024

%
30

50
50

26
21

50
100
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2018
S/
30,294
138,231
200,010
368,535
368,535

100,000
152,063

140,071
111,992

480,526

%

29
42

7

32
-29

23
100



5.1.2.5 Andlisis de Ratios e indicadores Financieros TYM INGENIEROS EIRL,

periodo 2019y 2018

Tabla 22

Comparacion ratios financieros, periodo 2019y 2018
Ratio Formula 2019 2018
Liquidez Corriente Activo corriente / Pasivo Corriente 1.45 0.89
Liquidez Severa Activo corriente — Existencias/ Pasivo corriente 1.19 0.79
Liquidez Absoluta Efectivo Y Equiv. Efectivo/Pasivo corriente 0.32 0.02
Capital de Trabajo Neto Activo corriente-Pasivo corriente 48,401.84 -76,384.50
Grado de Endeudamiento Pasivo total/Activo Total 50% 77%
Grado de propiedad Patrimonio neto/ Activo total 50% 23%
Concentracion de la deuda Pasivo corriente / Pasivo total 100% 100%
Periodo de cobro 360/(Ventas Netas entre Cuentas por cobrar) 45 77
Periodo de pago 360/(Costo de Ventas Netas entre cuentas por pagar) 61 33
Margen Utilidad Bruta Utilidad Bruta / Ventas Netas 34% 30%
Margen Utilidad Operacional = Utilidad Operativa / Ventas Netas 17% -14%
Margen de Utilidad Neta Utilidad Neta / Ventas Netas 8% -15%
Periodo de inventarios 360/(Costo de Ventas/Rotacion de Inventarios) 29 43

e Liquidez corriente: en el afio 2019 obtuvo como resultado 1.45 teniendo un aumento
con respecto al afio 2018, es decir por cada 1sol de deuda a corto plazo la empresa
tiene para enfrentar 0.45.

e Liquidez severa: la empresa tuvo una prueba acida de 0.79 y 1.19 para el afio 2018
y 2019 respectivamente mostrando que por cada sol de deuda y sin considerar los
inventarios la empresa tiene 0.19 para cubrir sus obligaciones corrientes.

e Liquidez absoluta: se observa una mejora del afio 2018 al 2019 con 0.02 a 0.32
respectivamente debido a la buena recuperacion de sus cuentas por cobrar lo cual le
permite a la empresa mejorar sus indices de liquidez.

e Capital de trabajo: después de cancelar sus pasivos corrientes la empresa obtiene
un capital de trabajo de s/ 48, 401.84 demostrando que realizo una buena gestion y
estrategias financieras.

o Periododecobroydepago: enel2019 los periodos promedios de cobranzay pagos
fueron 45 y 61 dias respectivamente evidenciando una mejora a causa de la
implementacién de las nuevas politicas lo cual tiene un efecto positivo en su ciclo

operativo y de efectivo.
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Grado de endeudamiento y propiedad: en el afio 2019 la empresa financia sus
activos en 50% y con recursos propios en un 50%

Margen de utilidad neta: se observa que en el afio 2019 la empresa tiene un 8% de
margen de utilidad, debido a la ejecucién de politicas en gestion financiera que

permitieron obtener mayores rendimientos y generar valor a la empresa.
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Tabla 23

Flujo de caja proyectado con aplicacion de factoring y anticipo, TYM INGENIEROS EIRL 2018

TYM INGENIEROS EIRL

Flujo de caja proyectado

(Expresado en soles)

ENERO FEBRERO MARZO ABRIL MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SETIEMBRE | OCTUBRE | NOVIEMBRE| DICIEMBRE TOTAL
Saldo inicial 7,129.61
DETALLE DE INGRESOS -
Ventas mensuales 81,493.72 85,423.03 87,167.86 86,295.88 89,429.56 88,821.48 88,576.50 85,056.50 86,378.84 85,860.32 86,571.78 99,560.52 | 1,050,636.00
lgv 14,668.87 | 15,376.15| 15690.22| 15,533.26| 16,097.32| 15987.87| 15943.77| 15,310.17| 15548.19| 15454.86| 15582.92| 17,920.89| 189,114.48
Total Ventas 96,162.59 | 100,799.18 | 102,858.08 | 101,829.14 | 105,526.88 | 104,809.35| 104,520.27 | 100,366.67 | 101,927.03 | 101,315.18 | 102,154.70 | 117,481.41| 1,239,750.48
TOTAL INGRESOS 91,957.50| 92,588.95| 84559.45| 096,263.26| 89,447.89| 83,04291| 91,036.35| 92,375.99| 97,064.60| 93,047.68| 89,683.44| 85323.70| 1,086,391.71
DETALLE EGRESOS
Pago a proveedores 10,294.00 48,745.45 59,786.20 64,742.37 52,187.52 46,984.17 49,587.43 68,712.50 65,142.32 53,421.30 67,605.24 58,765.50 645,974.00
Telefono 90.90 90.50 90.90 90.90 90.90 90.90 90.90 90.50 90.90 90.90 90.90 90.90 1,090.80
Luz 99.50 93.80 91.45 92.40 91.93 99.30 93.50 94.20 102.57 94.55 99.60 93.80 1,146.60
Alguileres 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 24,000.00
Tributos 1,712.00 1,500.00 1,752.00 1,074.00 1,250.00 904.00 1,570.00 1,067.00 1,555.00 1,641.00 1,200.00 1,600.00 16,825.00
Publicidad 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 2,500.00 30,000.00
Remuneraciones y benet 9,161.00 9,250.30 9,161.00 9,250.30 9,261.00 9,250.30 9,650.60 9,756.30 9,935.10 9,805.20 9,765.45 9,725.60 113,972.15
Préstamo Bancario 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.638 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.68 15,809.68 189,716.16
TOTAL EGRESOS 41,667.08 79,990.13 91,191.23 95,559.65 83,191.03 77,638.35 81,302.11| 100,030.58 97,135.57 85,362.63 99,070.87 90,585.48 | 1,022,724.71
SALDO MENSUAL 50,290.42 | 12,598.82 -6,631.78 703.61 6,256.86 5,404.56 9,734.24 -7,654.59 -70.97 7,685.05 -9,387.43 -5,261.78
SALDO ACUMULADO 50,290.42 | 62,889.23 | 56,257.45| 56,961.06| 63,217.92| 68622.48| 78,356.72| 70,702.13| 70,631.16| 78,316.21| 68928.78| 63,667.00
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5.2 Contabilizacion

5.2.1 FEactoring

12

121
1212
40

401
4011
40111
70

701
7011
70111
09-Ene

16

166
1661

12

121

1212
31-Ene

10
104
1041
67
674
6741

16

166
1661

20-Feb

1
CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -
TERCEROS
Facturas, boletas y otros comprobantes por
cobrar
Emitidas en cartera
TRIBUTOS Y APORT. AL SIST. DE PENS. Y
DE SAL Y DE SALUD POR PG
Gobierno central
Impuesto general a las ventas
IGV- cuenta propia
VENTAS
Mercaderias manufacturadas
Mercaderias
Terceros
Por la venta de tableros eléctricos

2
CUENTAS POR COBRAR DIVERSAS-
TERCEROS
Activos por instrumentos financieros
Instrumentos financieros primarios
CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -
TERCEROS
Facturas, boletas y otros comprobantes por
cobrar
Emitidas en cartera
Por las facturas entregadas al factor

3
EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE EFECTIVO
Cuentas corrientes en instituciones financieras
Cuentas corrientes operativas
GASTOS FINANCIEROS
Gastos en operaciones de factoraje (factoring)
Gastos por menor valor
CUENTAS POR COBRAR DIVERSAS-
TERCEROS
Activos por instrumentos financieros
Instrumentos financieros primarios
Por la cancelacion de facturas entregadas al
factor

20,589.72

20,589.72

20,295.84

293.88

3,140.80

17,448.92

20,589.72

20,589.72
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5.2.2 Anticipos a clientes

1

12 CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -TERCEROS
121 FACTURAS, BOLETAS Y OTROS COMPROBANTES POR COBRAR
1212 EMITIDAS EN CARTERA
40 TRIBUTOS ¥ APORT. AL SIST. DE PENS. Y DE SAL Y DE SALUD POR PG
401 GOBIERNON CENTRAL
4011 IMPUESTO GEMERAL A LAS VENTAS
40111 1GV- CUENTA PROPIA
12 CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -TERCEROS
122 ANTICIPOS DE CLIENTES
D5-Mar Por el anticipo recibido

13,714.05

2,091.97

11,622.08

10 EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE EFECTIVO
104 CUENTAS CORRIEMTES EN INSTITUCIONES FINNCIERAS
1041 CUENTAS CORRIENTES OPERATIVAS
12 CUENTAS POR COBERAR COMERCIALES -TERCEROS
121 FACTURAS, BOLETAS Y OTROS COMPROBANTES POR COBRAR
1212 EMITIDAS EN CARTERA
D5-Mar Por el cobro del anticipo
3

13,714.05

13,714.05

12 CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -TERCEROS
121 FACTURAS, BOLETAS Y OTROS COMPROBANTES POR COBRAR
1212 EMITIDAS EN CARTERA
12 CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES -TERCEROS
122 ANTICIPOS DE CLIENTES
40 TRIBUTOS ¥ APORT. AL 5IST. DE PENS. Y DE SAL Y DE SALUD POR PG
401 GOBIERMON CENTRAL
4011 IMPUESTO GEMERAL A LAS VENTAS
40111 1GV- CUENTA PROPIA
70 VENTAS
701 MERCADERIAS
7011 MERCADERIAS MANUFACTURADAS
16-Abr Por la entrega de mercaderia (anticipo)

68,570.26 -

11,622.08

10,459.87

69,732.47
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5.3 Estados financieros

5.3.1 Estados financieros con el efecto de la gestién del financiamiento

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE

Efectivo y equivalente de efectivo
Cuentas por cobrar comerciales, neto
Inventarios, neto

Activo diferido

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Situacion Financiera

Al 31 de Diciembre del 2019y 2018

(Expresado en soles)

TOTAL ACTIVO CORRIENTE

ACTIVO NO CORRIENTE

Propiedad, planta y equipo neto

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE

TOTAL ACTIVO

2019 2018
S/ S/
63,667 7,130
129,899 225,279
51,218 59,741
39,224 36,925
284,008 329,075
106,016 151,451
106,016 151,451
390,024 480,526

Ventas netas
(-) Costo de Ventas
Utilidad bruta

(-) Gastos de ventas

PASIVO Y PATRIMONIO NETO
PASIVO CORRIENTE

Cuentas por pagar comerciales
Otras cuentas por pagar

Obligaciones financieras

TOTAL PASIVO CORRIENTE

TOTAL PASIVO

PATRIMONIO NETO
Capital emitido
Resultados acumulados

Resultados del ejercicio

TOTAL PATRIMONIO NETO

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO NETO

2019 2018
S/ S/
118,128 30,294
78,255 138,231
200,010
196,383 368,535
196,383 368,535
100,000 100,000
11,992 152,063
81,650 -140,071
193,642 111,992
390,024 480,526

TYM INGENIEROS EIRL

Estado de Resultados

Al 31 de Diciembre de 2019 y 2018

Expresado en soles

(-) Gastos de administracion

Utilidad operativa

(-) Gastos financieros

Utilidad/Perdida antes de Impuesto a la Renta

(-) Impuesto a la renta

Utilidad/Pérdida

2019 2018
s/ s/
1,050,636 929,766
694,497  -655,186
356,139 274,580
-83,937 -43,196
-90,802  -357,311
181,400  -125927
-65,583 -14,144
115,817  -140,071
-34,165
81,652  -140,071
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CAPITULO 6

ESTANDARIZACION

6.1. Normas legales

e Ley N°21621 - Ley de la Empresa Individual de Responsabilidad Limitada

Es una persona juridica de derecho privado, constituida individualmente, sin socios. Cuenta
con patrimonio propio distinto al patrimonio del titular o duefio.

La responsabilidad de la empresa esta limitada a su patrimonio, esto quiere decir que el
titular del negocio no responde personalmente por las obligaciones de la empresa.

En caso de infracciones el titular sera solidariamnete responsable junto con el gerente
siempre que conste en el libro de actas y estos no hayan sido anulados. En los demas
casos, la responsabilidad del titular y del gerente sera personal.

Este tipo de sociedad fue constituido para uso exclusivo de actividades empresariales de

pequefios empresarios (MiEmpresaPropia, 2016).

e Leyde Titulosy Valores — N° 27287

Son documentos donde el emisor tiene derecho sobre ellos para un cobro posterior, por
parte del deudor surge una obligacion, estos titulos facilitan las transacciones comerciales.
La presente ley sefiala cuales son los requisitos para que se pueda reconocer como titulo

valor, y de no cumplirse con ello el documento no podra tener validez.

e Ley de Factoring N° 29623 y modificaciones Ley N° 30308
Este tipo de financiamiento se origina cuando la empresa genera una factura al cliente ya

sea fisica o electronica, el cual por motivos de liquidez decide mandar dichas facturas al
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factoring a una entidad financiera llamada factor, quien revisara los documentos, de
acuerdo con los requisitos establecidos y conforme a ello procedera a transferir el monto

financiado que es igual al valor de la factura descontado de intereses.

6.2. Normas Técnicas

e NIC 1 Presentaciéon de Estados Financieros

Esta norma indica la forma de presentacion de los estados financieros, las caracteristicas
generales que deben tenerse en cuenta, para la representacion fiel y razonable de la

informacion financiera.

e NIIF 9 Instrumentos Financieros

Introduce un modelo de deterioro para los activos financieros que se basa en las pérdidas
esperadas en lugar de las pérdidas sufridas.

Modelo simplificado para cuentas por cobrar a clientes, activos de contratos, entre otros.
Una entidad reconoce las pérdidas crediticias esperadas en todo momento y actualiza la
evaluacion al cierre del ejercicio para reflejar los cambios en el riesgo de crédito. Ya no es
necesario que haya una alarma (evento desencadenador) para que las pérdidas por
créditos sean reconocidas y utilizar el mismo modelo de deterioro para todos los

instrumentos financieros que se evallan para deterioro.
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1)

2)

3)

4)

5)

CONCLUSIONES

La gestion de las fuentes de financiamiento de la empresa tiene deficiencias en la
administracion de los recursos de corto plazo esto se produce por la falta de politicas y
procedimientos razonables que le impiden lograr resultados positivos en la liquidez.
La empresa presenta una débil administracién en el control de la cartera por la ausencia
de politicas de créditos que permitan obtener un diagnéstico sobre la capacidad de
pago del cliente, asi como las garantias que ofrece este en caso de incobrabilidad de
la deuda. En este caso se pudo evidenciar que el no haber efectuado un analisis en la
gestion de créditos produjo tener altos niveles de morosidad.

Los periodos de cobro de la empresa son en promedio de 77 dias, y los de pagos 33
dias lo que dificulté atender la demanda de los clientes y redujo los niveles de venta.
Esto evidencio que la falta de politicas de negociacién con sus clientes y proveedores
afectan materialmente su liquidez.

La empresa tiene deficiencias en evaluar de forma Optima sus fuentes de
financiamiento como consecuencia esto produjo un sobreendeudamiento lo que afecté
la liquidez y la continuidad de sus operaciones.

El flujo de caja que realiza la empresa no esta siendo tomado en cuenta como una
herramienta importante de liquidez, por lo que no tienen un control adecuado de las

entradas y salidas de dinero lo cual resulta util analizar para la toma de decisiones.
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1)

2)

3)

4)

5)

RECOMENDACIONES

Se debe poner especial atencion a la gestion de las fuentes de financiamiento, la
ejecucion eficiente de los recursos de corto plazo permitira tener 6ptimos niveles de
liquidez lo que impacta positivamente en las metas y objetivos para lograr el
crecimiento de la empresa.

Analizar las politicas de créditos, de forma que se realice un diagndstico periédico
de la calidad crediticia de los clientes y las garantias que ofrece en caso de
incobrabilidad de la deuda, con el fin de generar una cartera confiable y reducir los
niveles de morosidad.

Adecuar sus politicas de negociacién con sus clientes y proveedores con sus
periodos de cobranzas y plazos sin afectar materialmente sus niveles de liquidez.
Esto implica ampliar la cartera de clientes, diversificando las lineas de negocio y
mejorar el poder de negociacion con los proveedores a través de la ampliacién de
plazos de pago.

Analizar de forma 6ptima el propésito y origen de sus fuentes de financiamiento
para tener una capacidad de pago adecuada sin sobreendeudamiento, de tal
manera que no afecte su liquidez y negocio en marcha. Herramientas como el
factoring y/o anticipo contribuyen a mejorar esta situacion.

Incorporar y revisar un flujo de caja para analizar y medir de manera periédica las
entradas y salidas de dinero que sera vital para la toma de decisiones de la
empresa. Tener en cuenta que el flujo de caja es un indicador importante de liquidez

que permitird proyectar el crecimiento y viabilidad del negocio.
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Matriz de consistencia

UMNIVERSIDAD
TECNOLCGICA
DL PERU

‘?

ANEXOS

MATRIZ DE CONSISTENCIA

Titulo de la tesina: Gestién del financiamiento y su efecto en la liquidez de la empresa TYM INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

PROBLEMA

OBJETIVOS

VARIABLES E INDICADORES

Problema general:

sCuil es el efecto de la Gestiéon del
financiamiento en la liquidez de la
empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018?

Problemas especificos:

A. ;Cudl es el efecto de la Gestién
del Financiamiento Bancario de
corto plazo en la liquidez de la
empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018?

B. ;Cuil es el efecto de la Gestién
del Financiamiento con Proveedores
en la liquidez de la empresa TYM
INGENIEROS EIRL, periodo
2018?

C. ;Cu4il es el efecto de la Gestién
del Financiamiento con Clientes en
la liquidez de Ila empresa TYM
INGENIEROS
20187

EIRL, periodo

Objetivo general:

Establecer el efecto de la Gestién
del financiamiento en la liquidez de
la empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018.

Objetivos especificos:

A. Determinar cudl es ¢l efecto de la
Gestion del Financiamiento
Bancario de corto plazo en la
liquidez de Ila empresa TYM
INGENIEROS EIRL, periodo 2018.

B. Determinar cudl es el efecto de la
Gestion del Financiamiento con
Proveedores em la liquidez de la
empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018.

C. Determinar cudil es el efecto de la
Gestion del Financiamiento con
Clientes en la liquidez de Ila
empresa TYM INGENIEROS
EIRL, periodo 2018.

V. Independiente: Gestién del Financiamiento

Dimensiones

Indicadores

Gestion del

Porcentaje de cobranzas a través de Factoring.
Porcentaje de cobramzas a través de letras en

con Clientes

Financiamiento descuento.
Bancario de corto | Nivel de préstamos a corto plazo.
plazo Grado de cumplimiento de pago de obligaciones de
corto plazo.
Grado de endeudamiento con proveedores.
Gestion del Medicién de los plazos de pago a proveedores.
Financiamiento Cantidad de descuentos por pronto pago.
con Proveedores
Gestion del
Financiamiento Porcentaje de cobranzas a través de Anticipo con

clientes.

V. Dependiente: Liq

i

Dimensiones

Indicadores

Indicadores de
Liquidez

Nivel de liquidez absoluta
Nivel de liquidez corriente
Nivel de ligquidez acida

Nivel de capital de trabajo
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Instrumentos Aplicados

AHEXOS

INSTRUMENTO H® 1

CUESTIONARIO PARAEL PERSOMAL DE LABMPRESA TYM INGENIBR 05 EIRL

OEJETIVO: Analizarla Gestiondel Financiamiento v s efeco en |a liquidez de la
empresa
T¥M INGEMIERDS EIRL

INSTRUCCIOMES: Acontinuacion, se preseanta varas pregurias relahas a
las necesidades de |3 empre=a, conteste con exaditud v veracidad porque
depende de sus respuestas para tener conclusiones confiables,

Datos

Generales:
Fecha,, ... ...  Sexo:l.. . Carga:

1.- ;Cual ez el nivd porcertud de cobrareas de facdturas a través del factoring que
financian ala empresa™

a.o%
b.20%
o gl

d. hiayor 0%

2.- iCual es el nivd porcentud de cobrareas de faduas atrawves de descuento de
letras que financiana la empresa™?

a.n%
b. 20
c. 40

d. hlayor 0%

3.- iCual ez el nivd porcentud de préstamos bancanos de corto plazo que finandan a
la empresat

a.0%
b.20%
c.d0%

d. hyor 0%

4.- iCual es el nivd de cumplimienta de pagosde obligaciones de corto plazo de |3
empresa’

a. iy

Buena

b. Bueno
. Regular

d. halo
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.- iCual es el grado de endeudamients con proveadores que utiliza |a empresa”
a. by alto

b. Ato

. hioderada

d. Bajo

fi.- s Como consides losplazos de pagos a provesdores que realiza la empresa™
a. oy bueno

b. Bueno

. Reqgular

d. hialo

7.~ iComo consAdeds |a cantided de descuento obtenida por pronto pagoque realiza 1a
EMpresaT

a. by bueno

b. Bueno

. Regular

d. higlo

2.- iCual ez &l nivel porcertual de anticipos obtenidos de los dientes?
a.n%

b.20%

oL 40%

d. hiayor 40°%

9.- i Como consAdeds el nivel de liquidez absdutaque tiene [3 empre=a™
a. oy bueno

b. Bueno

. Regular

d. hialo

10 .- i Como corsideras el nivel de liquidez comients que tienela empresa?
a. by bueno

b. Bueno

. Regular

d. hialo

11.- : Como consideras el nivel de liquidez acida quetiensla empreza?
a. by bueno

b. Bueno

. Regular

d. higlo

12, i Como consideras el nivel de capital de trabajo que tiens [a empresa?
a. oy bueno

b. Bueno

. Reqgular

d. hialo
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Flujo de caja

FLUJO DE CAJA MENSUAL TYM INGENIEROS EIRL 2018

ENERO FEBRERO MARZO ABRIL MAYO JUNIO JULIO AGOSTO SETIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE TOTAL

Saldo inicial 21,588.56 21,588.56
DETALLE DE INGRESOS 0.00
Cobranza de é é é
facturas contado 16,927.80 17,544.76 2370268 11,08518 16,76453 1225769 1471322 1137677 1565400 1457970 15116.85 29,706.79 199,429.98
Cobranza de
facturas crédito 30,000.00 37617.34 67,899.13 5925669 58,162.79 5364649 3064424  40,870.07 62,308.71 78191463  38055.554 9537017 652,022.64
Prestamo bancario 200,010.00 200,010.00
TOTAL INGRESOS  68,516.36 55,162.10 91,601.81 70,341.87 74,927.32 65,904.18 24536746 52,246.84 77,962.71 92,771.17 5317241 125,076.96| 1,073,051.18
DETALLE EGRESOS 0.00
Pago a proveedores « 23,570.29 é 20,939.43 29,703.27 13,230.01 20486.71 2296554 18682.84 55405.74  21,048.72 23,695.59 249,728.13
Pago a proveedores crédito 25,031.60 4377340 15,000.00 30,870.03 5000000 7262648 100,11339 3804674 3315029 2064165 11594900 545,202.58
Tributos 5,044 06 541912 641334 341944 372532 377977 4 55161 4916.52 4,847 45 451220 4 678.76 51,307.58
ESSALUD 648.00 648.00 648.00 648.00 486.00 486.00 486.00 486.00 405.00 405.00 324.00 5,670.00
AFP 936.00 936.00 936.00 936.00 702.00 702.00 702.00 702.00 585.00 585.00 468.00 8,190.00
Beneficios Sociales 5,120.82 2,560 41 7,681.23
Remuneraciones 6,264.00 6,264.00 17,226.00  4,698.00 4,698.00 4698.00  3,915.00 3,915.00 3,132.00 2,349.00 57,159.00
Servicio contable 1,400.00 1,400.00 4,200.00  1,400.00 1,400.00 1,400.00  1,400.00 1,400.00 1,400.00 1,400.00 16,600.00
Alguileres 2,000.00 2,000.00 2,000.00 200000 200000 200000 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 24,000.00
Préstamo Bancario 9.157.40 9,157 40 915740 915740 915740  9,157.40 9,157 40 915740  9,157.40 9,157 45 - - 91,574.05
Viaticos 1,250.00 - 1,250.00 - - - 1,250.00 - - - 2,500.00 6,250.00
Otros gastos 220.00 270.00 230.00 200.00 205.00 230.00 180.00 170.00 160.00 166.00 170.00 158.00 2,359.00
TOTAL EGRESOS 43,861.69 71,690.49 91,867.18 4883475 68,661.87 72398.72 120,637.18 14749395 79466.50 111,031.93 53,894.56 156,082.76 | 1,065,921.57
SALDO MENSUAL 2465467 -16,528.39 -265.37 2150712 6,26545 -649453 12473028 -9524711 -1,503.79 -18,260.76 -72215  -31,005.80
SALDO ACUMULADQO 24,654.67 8,126.28 7,860.91 29,368.02 35,633.47 29,138.94 153,869.22 5862211 57,118.32 38,857.56  38,135.40 7,129.61

70




Estados Financieros

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Situacion Financiera

Al 31 de Diciembre de 2017y de 2018
Expresado en soles

Activo 2018 2017 Pasivo y patrimonio neto 2018 2017
ACTIVO CORRIENTE S/ S/ PASIVO CORRIENTE S/ S/

. . . 7,130 21,589 . 30,294 90,063
Efectivo y equivalentes de efectivo Cuentas por pagar comerciales
. 225,279 174,777 138,231 125,908
Cuentas por cobrar comerciales, neto Otras cuentas por pagar
Gastos contratados por anticipado 4,657 Obligaciones financieras 200,010 77,430
Inventarios, neto 59,741 91,909 Total pasivo corriente 368,534 293,401
Activo Diferido 36,925 36,925
Pasivo no corriente - -
Total activo corriente 329,075 329,858
Total pasivo 368,534 293,401
Propiedad, planta y equipo neto 151,451 215,606 Capital emitido 100,000 100,000
Total activo no corriente 151,451 215,606 Resultados acumulados 152,063 92,001
Resultados del ejercicio (140,071) 60,061
Total patrimonio neto 111,992 252,063
Total activo 480,526 545,464 Total pasivo y patrimonio neto 480,526 545,464

TYM INGENIEROS EIRL
Estado de Resultados

Al 31 de Diciembre de 2017 y 2018
Expresado en soles

2018 2017
s/ s/

Ventas brutas 929,766 1,283,287
(-) Dewoluciones sobre ventas
(-) Descuentos, Rebajas y Bonificaciones
Ventas netas 929,766 1,283,287
(-) Costo de ventas -655,186 -769972
Utilidad Bruta 274,580 513,315
(-)Gastos administrativos -357,311 -219,730
(-)Gastos de ventas -43,196 -202,726
Utilidad Operativa -125,927 90,859
(-)Gastos Financieros -14,144 -5,666
Ingresos financieros
(-)Otros Egresos Financieros
Utilidad/Perdida antes de IR -140,071 85,193
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Validacion de Instrumentos

| UNIVERSIDAD
TECNOLOGICA
DEL PERU

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA DEL PERU
FACULTAD DE ADMINISTRACION Y NEGOCIOS
CONTABILIDAD Y FINANZAS

VALIDACION DEL INSTRUMENTO

L
I. DATO S GENERALES. 7 )
1.1 Apellidos y nombres del experto gd/m‘d 610?”3 4&6—\ A r:/;
1.2, Cargo e institucién donde labora CO ovtlimactrv ehcte i

1.3. Nombre del instrumento motivo de evaluacién: Cuestionario

INDICADORES CRITERIOS Deficicntc | Regular | Bueno | Muy bucno

Eficiente
81-100%

0-20% 21-40% | 41-60% 61-80%
Esta formulado con lenguaje

1. CLARIDAD P
apropiado

90

Esta expresado en conductas

2. OBJETIVIDAD L s

20

Adecuado el alcance de
3. ACTUALIDAD ciencia y tecnologia, x 0

Existe una organizacion
4. ORGANIZACION | (4o §O

Comprende los aspectos de
3. SUFICIENCIA calided y cantidad. $0

Adecuado para  valorar
aspectos del sistema de
6. INTENCIONALIDAD | evaluacion y desarrollo de
capacidades de los

involucrados.
Basados  en aspectos

7. CONSISTENCIA teéricos-cicntificos de la J\r
contabilidad

Entre los indices, indicadores

8. COHERENCIA v lae di i

La estrategia responde al
9. METODOLOGIA propoésito del diagndstico. f 0

El instrumento ha sido
0. OPORTUNIDAD aplicado en el momento
oportuno o més adecuado.

11l. PROMEDIO DE VALORACION: [E

Lime, £ @ afts 0007 aat 2017
” <7
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| UNIVERSIDAD
| TECNOLOGICA
| DEL PERU

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA DEL PERU
FACULTAD DE ADMINISTRACION Y NEGOCIOS
CONTABILIDAD Y FINANZAS

VALIDACION DEL INSTRUMENTO

I. DATO S GENERALES. /8 g j 2
1.1 Apellidos y nombres del experto G[Plé’o (,L/’U M/P i/ A )
1.2. Cargo e institucion donde labora ~Tovzoankt TP
1.3. Nombre del instrumento motivo de evaluacion  (stfanarft

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Eficiente

INDICADORES CRITERIOS 0-20% | 2140% | 41-60% |  61-80% | 81-100%
|. CLARIDAD Esta f.ormulado con lenguaje ¥
apropiado
Esta expresado en conductas
2. OBIETIVIDAD observables 25
Adecuado ¢l alcance de i
3. ACTUALIDAD ciencia y tecnologis. =) X
Existe una organizacion ~
4. ORGANIZACION 1ogica. 3
Comprende los aspectos de ;
5. SUFICIENCIA catided y cantiiad. =Ly

Adecuado  para  valorar
aspectos del sistema de
6. INTENCIONALIDAD | evaluacion y desarrollo de :)S_
capacidades de los
involucrados.
Basados en aspectos ol
7. CONSISTENCIA tedricos-cientificos de la 7'5’
contabilidad
Entre los indices,
8. COHERENCIA indicadores ¥ las =
dimensiones.
La cstrategia responde al
9. METODOLOGIA propésito del diagnéstico. 75
El instrumento ha sido
0. OPORTUNIDAD aplicado en el momento 39
oportuno o mas adecuado.

I1. OPINION DE APLICABILIDAD:

o3 ' e s e e e a e e AR AR AR AR A R RS ERRae
W"’“"/Mjﬂzﬂfw&” ..................................................................
1L PROMEDIO DE VALORACION: (= -7
i, & 4o O <

del 20 l?




UNIVERSIDAD
TECNOLOGICA

DEL PERU

UNIVERSIDAD TECNOLOGICA DEL PERU
FACULTAD DE ADMINISTRACION Y NEGOCIOS

CONTABILIDAD Y FINANZAS
VALID STR
I. DATO S GENERALES. : 4B FRTO
11 Apellidosy nombres del experto  Movoa U ele€, CAR/O]

1.2. Cargo c institucién donde labora Do ¢ &~ 7E FTC eeT

1.3. Nombre del instrumento motivo de evaluacién: Cuestionario

Deficiente | Regular [ Bueno | Muybueno | Eficiente
INDICADORES CRITERIOS 0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% 81-100%
Esté formulado con lenguaje
1. CLARIDAD iad 82
Esta expresado en conductas
2. OBJETIVIDAD T 3y
-| Adecuado ¢l alcance de P
3. ACTUALIDAD clencia'y Goa. X 2
4. ORGANIZACION légics. &L
Comprende los aspectos de 5
5. SUFICIENCIA lidad y cantided. &((
Adecuado para  valorar
aspectos del sistema de
6. INTENCIONALIDAD | evaluacion y desarrollo de 2 ({
capacidades de los
involucrados.
Basados en  aspectos
7. CONSISTENCIA tedricos-cientificos de la 8, g
contabilidad
Entre los indices, indicadores
8. COHERENCIA v las di P X 9
La cstrategia responde al
9. METODOLOGIA propéeito del diagnistice. A (/
El instrumento ha sido
0. OPORTUNIDAD aplicado en el momento y./
oportuno o més adecuado.

1. OPINION DE APLICABILIDAD:

.....................................................................................................................

L. PROMEDIO DE VALORACION:

Lima, 2£ de_/]4dyp del 2018

Firma,

LM Pl a0 Lo Lk T AD.. O TRABAL L. 2.8 . LIVMGST A G At AN

validador

D Canlos Movos SRBE
BocenTE Do PET-UTP
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¥

|. DATOS GENERALES:

UNIVERSIDAD
TECNOLOGICA
DEL PERU

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DE INSTRUMENTO DE MEDICION

1.3.1. Especmhdad del validador: ..

1.8.2. Titulo de la investigacién: *Gestién del Financiamiento y su efecto en la Liquidez de la empresa TYM
INGENIEROS EIRL, periodo 2018"

1.3.3. Autor del Immz%.“.ﬁ’f‘!’i@zfﬂ'ﬁj.?&? Golindo Anel, Rios Predenaio Vianca.
1.3.4. Instrumento 1: Flujo de Caja/Estados Financieros

VALIDACION DEL INSTRUMENTO

PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: GESTION DEL FINANCIAMIENTO

frems

GESTION DEL FINANCIAMIENTO DE CORTO PLAZO

47 2650 5175 76100
BsaR pete | F F sl Si Obeervaciones

Porcentaje de cobranzas a través del factoring Ei2

Porcentaje de cobranzas a través de letras en descuento g2
Nivel de préstamos a corto plazo Lo

Grado de cumplimiento de pago de obligaciones de corto

 plazo
GESTION DEL FMANCIAMIENTO CON PROVEEDORES

Grado de

= S&

Medicién de los gazosdepggga d 2 33
Cantidad de descuento de pronto pago YO
GESTION DEL FINANCIAMIENTO CON CLIENTES

Porcentaje de cobranza a través de anticipos con dlanml [ ] 7&

PROMEDIO DE vnomsbu.ﬁ?. Z) %,

1.3.5. ASPECTO GLOBAL DEL INSTRUMENTO

INDICADORES

Deficiente | Regufar |  Buens
00-20%

Muy Buena 61-
CRITERIOB 21.40% 41-60% 80%

il

1.CLARIDAD

Esta formulado con lengusje apropiado y especifico, (0

2.0BJETIVIDAD

Esté exp b b0

3.ACTUALIDAD

Adecuado al svance de ka ciencla y 8 tecnologie., o

5 .SUFICIENCIA

Comprende los aspectos en cantided y calidad '}O

E.INTENCIONALIDAD

Adecusdo pera valorar  sspeclos de ks estrategios go

7.CONSISTENCIA

Basado en aspectos tedrico-cientificos g0

B8.COHERENCIA

Entre los indicee, indicadores y lat dimensiones. 35

3.METODOLOGIA

[ al  propdsito cel diags I

10. PERTINENCIA

El funci el
.- pers P de le 9_8

37
PROMEDIO DE vnomc:én?f’.f... ...% OPINION DE APLICABILIDAD:
( ><) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esté elaborado.

( ) Elinstrumento debe ser mejorado antes de seraplicado.
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PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: LIQUIDEZ
g 2650 51.75 76-100
Escala ¥ St Observaciones
ftems ’::‘ no

INDICADORES DE LIQUIDEZ

Nivel de liquidez absoluta =

Nivel de liquidez corriente N

Nivel de liquidez acida 22

Nivel de capital de trabajo 22

PROMEDIO DE VALORACION:
1.3.7. ASPECTO GLOBAL DEL INSTRUMENTO
Deficiente Regular Buens Moy 1 E»:::m
INDICADORES CRITERIOS 00-20% 21.40% 41-60% 8% 81-100%
1.GLARIDAD o lengusje v A
2.0BJETIVIDAD Esth &tr
3 ACTUALIDAD Adecuado al avance de ls ciencia y |s tecnologis. S
5.SUFICIENGIA Comprende los aspectos en canlidad y calided =) y
6.INTENCIONALIOAD Adecusdo psra vslorar  especios de las estrategias >t
7.CONSISTENCIA o
ACOHERENGIA Entre los incices, indicadares y les Gimensiones. G-
SMETODOLOGIA o = S ey 3
88 funcional para el proposio de 1B I 2 3
72,03
PROMEDIO DE VALORACION: ... .........% OPINION DE APLICABILIDAD:

( X) El instrumento puede ser aplicado, tal como esté elaborado.

(

) El instrumento debe ser mejorado antes de ser
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= ﬁm & L/(_V_f'
. Especialidad del validador: .;*"//1.
1.3.2. Titulo de la investigacion: Gesﬁonddﬁmm-mmtoywefodoenthuidudohompmuTYM
INGENIEROS EIRL, periodo 2018"

1.33. Autor del Instrumento: Gz Yelards, kucero, oy Galindo Anel
1.3.4. Instrumento 1: Estados Financieros/ Flujo de Caja

VALIDACION DEL INSTRUMENTO
PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: GESTION DEL FINANCIAMIENTO

|. DATOS GENERALES:

Rins Budencio Nianca

26-50 5178 76-100
F sl i

fis3

foms

| GESTION DEL FINANCIAMIENTO DE CORTO PLAZO

de cobranzas a través del 30

| Porcentaje de cobranzas a través del factoring
Porcentaje de cobranzas a través de letras en descuento JO
Nivel de préstamos a corio e €

[ Grado de cumplimiento de pago de de corto %

GESTION DEL FINANCIAMIENTO CON PROVEEDORES

Grado de endeudamiento con proveed &1

Medicion de los plazos de pago a proveed X
Cantidad de descuento de pronto 90

GESTION DEL FINANCIAMIENTO CON CLIENTES

Porcentaje de cobranza @ través de anticipos con clientes| | | [ 20

PROMEDIO DE VALOMCIJ%J ‘r%
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1.3.5. ASPECTO GLOBAL DEL INSTRUMENTO

Buena 61-
"

lente
INDICADORES CRITERIOS 21.40% 41.80% £1-100%
Esté formulado con lenguaje apropiado y especifico. i q o

1.CLARIDAD

Ees Z0

3 ACTUALIDAD Adecuado 8l evence de la ciencia y la tecnologle. < ]

5 SUFICIENCIA Comprende los aspecios en cantided y calided 0

6.INTENCIONALIDAD Adecusdo para valorar  aspactos de las estrategias. 2O

7.CONSISTENCIA Basado en aspectos tedrico-clentificos. Jﬂ O

& COMERENCIA Entre los indices, indcadores y ias dmensiones. a7

6 METODOLOGIA La estrategle responde sl  propdsito del diagndstico PO
| El nstrumentc &5 linGonal para €l proposio oe i yo

10. PERTINENCIA

PROMEDIO DE VALORACISN: .. .1 % OPINION DE APLICABILIDAD:
Ve puede ser aplicado, tal como esté elaborado.

( )Eli debe ser mej antes de serap
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VALIDACION DEL INSTRUMENTO
PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: LIQUIDEZ

B3 2650 5175 76-100
Escals perien F P L Si Observaciones
ftems. eoe
INDICADORES DE LIQUIDEZ
Nivel de liquidez absoluta hdré)
Nivel de liquidez corriente 1.0
| Nivel de liquidez dcida @)
Nivel de capital de trabajo _ Fo
0
PROMEDIO DE VALORACION: P%
1.3.7. ASPECTO GLOBAL DEL INSTRUMENTO
Defcante Regular Buena Moy Buena 61 ey
INDICADORES CRITERIOS 0020% 21-40% 41-60% 80% 81-100%
1.CLARIDAD Esd oon lengus) ¥ A
2.0BJETIVIDAD Eou - §
SACTUALIDAD Atecusdo 8l svance de ks ciencia y ka tecnologia. B
SUECRAA Comgrende los aspectas en cantided y calidad <
SINTENCIONALIDAD Adecuado pars  valoar  RSPectos de les estrategiss a0
7.CONSISTENGIA Basado en aspectos tedrico-clentitcos -7— r
8.COHERENCIA Entre kos Indices, Indicadores y les dimensiones. 9 o
9.METODOLOGIA s - s 20
Elinstrumento es funcicnal para o propdsito de &a J? D
10. PERTINENCIA investgacion.
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PROMEDIO DE VALORACIOJ; \!'J'f .% OPINION DE APLICABILIDAD:
(f)aimmmw.ummm
{ ) Elinstr debe ser mejorado antes de ser aplicado.
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1.3.2. Titulo de la investigacién: “Gestién del Financiamiento y su efecto en la Liquidez de la empresa TYM

INGENIEROS EIRL, periodo 2018”

1.3.3. Autor del Instrumento: ................cceveeeen e
1.3.4. Instrumento 1: Estados Financieros/Flujo de Caja
VALIDACION DEL INSTRUMENTO

PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: GESTION DEL FINANCIAMIENTO

DEL PERU

1.

e 2650 51.75 76-100
Escala oate | ¢ si si Observaciones
frems nece ad
GESTION DEL FINANCIAMIENTO DE CORTO PLAZO
Porcentaje de cobranzas a través del factoring R
Porcentaje de cobranzas a través de letras en 2¢
Nivel de préstamos a corto plazo_ 7
Grado de cumplimiento de pago de obligaciones de corto
 plazo gs
GESTION DEL FINANCIAMIENTO CON PROVEEDORES
Grado de endeud: con p! di 32
Medicién de los plazos de a proveedores Y
Cantidad de descuento de pronto pago p. 174
GESTION DEL FINANCIAMIENTO CON CLIENTES
Porcentaje de cobranza a través de anticipos con cﬁemes] | | | 85
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PROMEDIO DE VALORACION: . 3:{..%.
35. ASPECTO GLOBAL DEL INSTRUMENTO

Deficiente Regular Buena My - Ew
= — CRITERIES 00-20% 21-40% 41-60% B0% 81.100%
1.CLARIDAD Estd guaje apropiade y esp D,
2.0BJETIVIDAD Eov da en o2
3 ACTUALIDAD Adecuado al avance de la ciencia y |a tecnologia., 2£
5.SUFICIENCIA Comp los: asp en y calidad g
6.INTENCIONALIDAD Adecusdo para valorar aspecios de las estrategias 2y
7. CONSISTENCIA Basado en aspsctos tetrco-cientificos .E
8.COHERENCIA Entre los indices, indicadores y las dimensiones. le
9.METODOLOGIA - g de al p del diagnasti 4
El instrumento es funcional para el propésito de la
10. PERTINENCIA investigacion. g &

PROMEDIO DE VALORACION: 3( % OPINION DE APLICABILIDAD:
( X ) Etinstrumento puede ser aplicado, tal como estd elaborado.

{ ) Elinstrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.
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PROMEDIO DE VALORACION: X \.[/% OPINION DE APLICABILIDAD:
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( ) Elinstrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.

Lugar y fetha... K214, 24.. 6. (T4} Q.25 20/
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SAormante.
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1.3.6. INSTRUMENTO 2: Estados Financieros/Flujo de Caja
VALIDACION DEL INSTRUMENTO

PERTINENCIA DE LOS ITEMS - VARIABLE: LIQUIDEZ

c::ﬁ 26-50 §1-75 76-100
o perten | sl 8i Observaciones
ftems pg iy p
INDICADORES DE LIQUIDEZ
Nivel de liquidez ab 27
Nivel de liquidez corriente v
Nivel de liquidez cida 5 37
Nivel de capital de trabajo 5]
PROMEDIO DE VALORACION: .4 ¥.5%.
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ORES i MuyBuena 61 | merte
i CRNERION 00-20% 21-40% 41-60% 80% 81-100%
1.CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado y especifico. iy
2.0BJETIVIDAD Est en it
3. ACTUALIDAD Adecuado al avance de la ciencia y la tecnologia. )Z 3
5.SUFICIENCIA Comprende los aspectos en cantidad y calidad 47
6.INTENCIONALIDAD Adecuado para valorar aspectos de las estrategias 20
7.CONSISTENCIA Basado en aspectos tedrico-cientificos f 4
8.COHERENCIA Entre los indices, indicadores y las dimensiones. X 6
9.METODOLOGIA La al dsito del 7
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