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Korsan yayin ve TV rekabeti

ayin sektoriiniin sorun-
larini sergilemeye cali-
san bu dizi igin gorustu-
gumiz hemen herkes,
sektoriin en énemli so-
runlarindan birinin,

okur sayisindaki daralma ve korsan ya-

yincilik oldugunu sdyledi. Ama bu ko-
nularda da farkh gorusler ve farkli ¢o-
z(im onerileri atbasi gidiyor. Once okur
sayisindaki daralmayla ilgili olarak tele-
vizyon kanallarinin yayginlasmasinin bir
etkisi olup olmadigim sorduk.

- Televizyon okur ¢aliyor mu?

Adalet Agaoglu - Zaten okumayan in-
sanlar igin televizyon biisbutin bir kolay-
lik. En kestirme, komprime bigimde bil-
gilenme, farkl yerlere, farkli insanlar,
hayatlar icine gé¢cme yolu, ama afyonlu

bir yol bu. Bu
yayinlarla ye-
tinenlerin sa-
hici birer kitap
okuru olmala-
rini beklemek
de ayri bir ap-
tallik olur ta-
bii. Amabu da
tepkisini geti-
riyor. Bakiyo-
rum, beri yan-
da daaz ve 6z,
arayisi seven, farkliyi arayan bir okur ¢i1-
kiyor ortaya. Yizeysel olmanin disinda
bir sey. Daha sahici bir okur. En azindan
ben boyle bir okurum oldugunu hissede-
biliyorum. Hem zaten, iddiali olacak a-
ma, ben okurumu medya destegiyle
edinmedim. Ben ve benim kusagimdan
pek cok yazar, geldigimiz yere igneyle
kuyu kaza kaza geldik. Hayir, hayir tele-
vizyona okur kaptirdigimi filan sanmi-
yorum. Zaten bir o yana, bir bu yana ko-
lan atan okurda istemem. Cabuk gelen,
cabuk gider.

Atll Ant (Afa)-Dogru degil bu. Bizim
televizyon kanallari ne sunuyorlar ki Ki-
tap okuyucusunu ¢ekebilsinler? Ne sey-
redecek kitap okuru o kanallarda? Biz-
de TV kanallari seyirciyi “hiyar”sayi-
yor.

Mige Sokmen (Metis)- Televizyonlar,
bizim tarzimizdaki yayinevlerinin oku-
runu etkilemiyorlar bence. Olsa olsa best
seller kitaplarin yayginlasmasini engel-
liyorlar. Ciinki televizyon yayinlan ge-
nelde ¢ok Kitlesel, ¢ok yaygin bir zevki
ve meraki kapsamak (izere hazirlaniyor.
Kitap ise daha incelmis, derinlesmis me-
rak ve zevklere seslenme sansina sahip.

Okurun niceligi ve niteligi

Anlagilan televizyon okuru etkilemi-
ycr. En azindan okur sayisinin azalma-
sinda birincil etken televizyon degil. Ki-
tap fiyatlarinin pahali oldugu tezi de sek-
torde pek yuz bulmuyor. Ama buna kar-
silik kitaplarin baskisi 2 binlere kadar da
indi. Ustelik bu 2 bin kitabin eritilmesi
¢ogu kez bir yili buluyor. Bu durumda ni-
cel ve nitel olarak kitap okuruna ne ol-
du? Buyrun yanitlan:

Omer Faruk (Ayrinti Yayinevi) - 1980
Oncesinde kitaplar 5 bin basiliyordu.
Sonra 3 bine indi. Simdilerde 2 bin. Ve

yavas yavas
1500’e indik.
Yani 1500 ba-
san yayinevle-
ri de belirme-
ye  bagladi.
Aynnti olarak
biz genellikle
2 bin basiyo-
ruz. Ama
3000 bin bas-
tigimiz kitap-
lar da oluyor.
Oysa ayni zaman dilimleri igcinde okur
sayisl ya da Universite mezunlarinin sa-
yisi artiyor, kitap baskilari azaliyor. Sor-
dugunuz bunalimin bir yani, énemli bir
gostergesi bu. Ikinci yani da okur bak-
maya kosullandi: okumaya degil bakma-
ya. Kitaptan beslenenyazili kiltdr, bir alt
kultire donusti. Yazi bir tanimlamaya
gore anlamin yogunlasmis ifadesidir. Is-
te okurlarda bu “anlam™in pesinde olan-
lar azaldi, azaliyor. Bunun kanitlari var.
Okundugu soylenen, drnegin satilan ki-
taplarin yol actigi birtartismaya, bir di-
stince akimina tanik olamiyoruz Tirki-
ye'de. Bugiiniin tartisma iklimi, basilan,
yayilan kitaplarin igeriklerinin cok geri-
sinde, ¢cok dncesindebir iklimden ibaret.

Miuge Sokmen (Metis) - Bu dediginiz
gecis doneminin. 12 Eylul’in izlerinin
silinmesi déneminin Grlinlydd. Kanim-

caartik tersine
bir siire¢ bas-
ladi. Cok iyi
okuyan, me-
rakl. ilgili bir
kusak geliyor;
cok Kkaliteli,
genc bir okur
kesimi. Batida
okur hizla uz-
manlasiyan,
kendi dah di-
sindaki kitap-
larla ilgilenmeyebiliyor. Bizdeyse daha
genis bir ilgi alani s6zkonusu, dinamik
bir okur bizimki.

Satislarda bir diilsme olduguna da ka-
tilmiyorum. Evet kitap sektdri 1986-
1987 arasinda bir kriz yasadi. Ama bu
asildi. Ornegin biz Korfez Krizini bile
pek hissetmedik. Kaldi ki diisik denen
satislar bizim tarz bir yayinevi igin Ba-
ti'dan, Avrupadakinden pek farkl degil.
Biz Tarih-Toplum-Felsefe dizimizi 2 bin
basiyoruz. Ayni tip kitaplar Avrupa'da
da bu kadar basiliyor. Ayrica pek ¢ok ki-
tap da yeni baski yapiyor. Bu tabloyu ya-
yinciliga gererken de biliyorduk. Esas
sorun. Batida yiiz binlerce tiraja ulagan,
genel okura seslenen best seller tarzi ki-
taplarin Turkiyede yine ayni dar tiraja si-
kisip kalmasi.

Metis Yayinevi’nin yoneticisi Miige
Sokmen'in iyimserligini Yayincilar Bir-
ligi Baskani Atil Ant pek bdlismiyor.

AYDIN
ENGIN

Hatta hic bolusmiyor

Atil Ant(Afa)-Bakin, kitabevi neyi sa-
tacagini bilmiyor. Ne dagitimci sunuyor
buna bu olanagi, ne yayinevi. Katalog
yok, liste yok, tanitim yok. O zaman ti-
cari cekiciligini de yitiriyor kitapgihk
meslegdi. Cocuklugumuzun kitapci dik-
kénlari 70°li yillarda solculuk merkezle-
rine dénustd. 70’li yillarda Klasik kitap-
¢ ortadan kalkti. Varolanlar da 12 Ey-
10l diizeni sildi stpurdd. Simdi kitapcl,
sansuril kendi yapiyor ve bunu cahilce
yapiyor. En ¢ok satan kitabi égreniyor ve
ondan Otesiyle ilgilenmiyor bile. Ama
simdi yayinlanan kitaplarin Anadolu
okuru igin fazla entelektiiel oldugunu da
soylemeliyim.

- Gene okura donersek... Bir zaman-
lar kitap satin alan ve okuyan bir kusak
vardi bu Ulkede...

Atill Ant- S6ziind ettiginiz kusak ben-
ce artik kitap okuru degil. Pek cogunun
kitapligi 70’lerden kalmis. 1980 sonra-
sinda bu kitap-
liklara giren ki-
tap sayisi bir
elin parmakla-
rn  bulmuyor.

Oysa bu ente-
lektiel Kkitle,
salt okurolarak
degil, kitabin
daha genis kat-
manlara, ke-
simlere yayil-
masl icin kop-
ri, halka islevi de gorilyordu. Kitap tar-
tisildikca ilgi artryordu. Bu kitle okur ni-
teligini terk edince halka koptu. Bu ku-
sak baskilardan, yasamin zorluklarindan
yildi ve para kazanmay!i da dgrendi. So-
nunda da o artik okur degil tiiketici oldu.

Korsan yayincilik deyince

Yayinevlerinin ve kitabevlerinin tze-
rinde tam olarak anlastigi ender konular-
dan biri korsan yayincilik. Korsan miting

» Adalet Agaoglu: Okumayan insanlar icin televizyon busbuttn bir
kolaylik. En kestirme, komprime bicimde bilgilenme, farkli yerlere,
farkll insanlar, hayatlar icine gé¢me yolu, ama afyonlu bir yol bu. Bu
yayinlarla yetinenlerin sahici birer kitap okuru olmalarini beklemek de
ayn bir aptallik olur tabii.

» Huseyin Sonmez: Sergici kayitdisi ekonominin bitin olanaklarindan
yararlaniyor. Kira 6demiyor, personel calistirmiyor, vergi vermiyor,
okura sundugu kitaplar, genellikle Gnli ve ¢ok satan kitaplardan

ibaret.

» Bulent Ermis: Ben korsan yayinciligi tesvik ettigimize inanmiyorum.
Biz, kayit disi ekonomi yapiyoruz ama bizim aligverisimiz dagitimcilarla
oluyor. Kitabevleri ise direk yayin evinden aligveris yapiyorlar.

gibi devrimci terminolojiye (yoksa dev-
rimci argoya mi demeli?) girmis bu te-
rim, 80’li yillarda iyi satan kitaplari of-
set tekniginin sagladi§i olanaklarla giz-
lice basip, dusuk fiyatla pazarlayan ya-
yincilar icin kullaniliyor. Sektérde kor-
san yayin yapanlarin ¢ogu adiyla, adre-
siyle, bastigi kitaplarla filan biliniyor. A-
ma kanitlamak ¢ok zor. Kimse de ¢ikip
“Ben korsan yayinclyim” demiyor.

Bu dizi icin gorustuklerimiz korsan
yayin konusunda konusmaya basladikla-
rinda ¢ogu kez susturmakta giiclik cek-
tik. Yerimizin elverdigince bu yanitlar
aktariyoruz:

Huseyin Sénmez (Pandora Kitabevi) -
Bakin korsan yayincihigi salt sergicilerin
degil, kitapgilarin da 6zendirdigi, besle-
digi sdylenegeliyor. Bunu biliyorum. llk
bakista dogru da. Korsan yayinlar kitap-
¢inin isine geliyor gibi. Ne bileyim, kor-
san kitabin fiyati ucuz. Cok yuksek in-
dirimle almak mumkun filan. Ama
Ozunde korsan kitap sektdrii bir bitiin
olarak sakathyor, zayiflatiyor. Uzun
erimde korsan kitap bu sektdriin zarari-
nadir. Kesinlikle 6niine ge¢cmeliyiz.

Adalet Ajaoglu - Evet, sik sik bir de a-
ma fisiltiyla bazi yayinevlerinin kendile-
rinin korsan olduklarindan dem vurulu-
yorama Yayincilar Birligi bu konuda he-
niz bir agiklama yapmadi.

Cahit Kilig(Bevoglu’nda sergici) - Bi-
tlin yayincilar, kimlerin korsan bastigini
biliyorlar. Cikip dolassinlar, teshir etsin-
ler. Sergicilerde korsan basiimis kitap sa-
tilmiyor demiyorum, bazilari satiyor. A-
ma yalniz sergicilerde mi? Hi¢ ummadi-
giniz kitap dikkanlari da korsan kitap
satmaktan yakalandi. Bunun sorumlusu
ise yine yayincilardir.

Sergici esittir korsan mi ?

Kestirmeden “Sergiciler i¢in ne diisu-
nuyorsunuz” diye sormadim, yanitlari
pek kestiremedim. O yiizden soruyu be-
cerebildigimce provokatif diizenledim

Soyle sordum: “Ne giizel degil mi? Kent-
lerin anacaddelerinde, hele hele Beyogd-
lu’nda adim basgi kitap sergileri. Civil ci-
vil. Sokaklar kitaba kesiyor. Sokaklar ¢i-
¢ek aclyor. Sonra yazin Ege ve Akdeniz
kiyilari. Her yerde kitap sergileri. Ne hos
degil mi?”

Provokasyon galiba hedefini buldu.
Yanitlara bakin: )

Asuman Oktav ve Baris Tutun (lleti-
sim)- Biz, ilke olarak da uygulamada da
indirimli kitap satan sergilere karsiyiz.
“Ne guizel kent sokaklarinda civil civil ki-
tap sergileri” kulaga hos geliyor, ama so-
nuclarina bak-
tifimizda sek-
toriin  butinu
acisindan za-
rarlari yararla-
rindan fazla.
Sergicilerin
sirtinda  yu-
murta  kufesi
yok. Personel
giderleri yok.
Kira, yazar
kasa zorunlu-
lugu, fatura
zorunlulugu
filan yok. Ka-
yit disi ekono-
minin  butdn
olanaklarin-
dan yararlani-
yorlar. Buylk
indirim yapa-
bilmelerinin
nedeni bu ve
bu yolla ciddi
kitabevleriyle
haksiz bir re-
Bans Tutun kabet icinde-
ler. ilk bakista yayinevlerinin sergiciler-
den cikari var gibi geliyor. Oysa bu is-
tikrarsiz kitap satis kanallari genellikle
sektore zarar veriyor aslinda. Tahsilati-
niz glivenceye alinmamistir. Kald ki ser-
gicilik salt kitabevleriiin sorunu olarak

Asuman Oktav

242 yayinevi ve sivil toplum 6rgutinin katildigi 14. TUYAP istanbul Kitap Fuari bugiin halka agciliyor.

Korsan yayincl

anlatiyor

Korsan avcisi
anlatiyor

Bu diizeyde donanimli
korsanlara karsi ne
yapabiliriz” derken

kavraninca sekt6riin uzun erimli ¢ikarla-
rini gz ardi ediyorsunuz demektir.

Husey in Sénmez (Pandora Kitabevi) -
Sergici kitabevlerinin korkulu riyasidir
deniyor. Sormak gerek salt kitabevleri-
nin mi? Bir kere sunu agik secik sapta-
yalim: Sergici esittir korsan yayin. Yiz-
de 99 bu boyledir. Ama kuskusuz sergi-
ciligin zaran salt korsan yayini ézendir-
mesinden ibaret degil. Sergici kayitdisi
ekonominin bitiin olanaklarindan yarar-
laniyor. Kira 6demiyor, personel ¢ahstir-
miyor, vergi vermiyor, okura sundugu
kitaplar, genellikle Ginlu ve ¢ok satan Ki-
taplardan ibaret. Sonugcta ¢ok dar bir Kki-
tap paleti sunabiliyor ve okurun siglas-
masina dolaysiz katkida bulunuyor.

Bulent Ermis (Sergici) - Ben Beyog-
lu’nun en eski sergicisiyim. Biz korsan
yayin satmayiz. Kimse satmaz. Cilinki
satamazlar. Ellerinde kalir. Getirirler a-
ma almayiz.

Ben korsan

yayincihgi

tesvik ettigi-

mize inanmi-

yorum. Boyle

bir  iddiada

bulunuluyor-

sa, saptansin.

Biz, kayit disl

ekonomi ya-

plyoruz ama

bizim alisve-

risimiz dagitimcilarla oluyor. Kitabevle-
ri ise direk yayin evinden alisveris yapi-
yorlar. Dolayisiyla bizim k&r marjimiz
da onlara gore daha diisiik. Biz buna rag-
men ylzde 20 indirim yapabiliyoruz. Bu
durumda bizi haksiz rekabetle suclaya-
mazlar. Biz, kitabi okuyucularin gozi
Onlne seriyoruz. Kitabi distinmedikleri
anda bile gérmelerini sagliyoruz. Oku-
yucunun arayip da bulamadigi kitabi, ki-
tapcilar zahmet edip bulmaz ama biz sa-
hafsahafdolasir buluruz. Birde sunu da
soyleyeyim: TUYAP kitap fuar yaklas-
ti§1 zaman yayincilar kitap
etiketlerini birden arttiriyor-
lar. Dagitimciya 60 bin lira-
ya verdigi kitaba 120 bin li-
ra etiket yapistinyorlar. Ki-
tap fuarinda ise bu fiyatin
ylizde yirmisini indiriyorlar.

Cahit Kili¢ (Beyoglu'nda
sergici)-Bize esas olarak ka-
yit disi ekonomi diyerek sal-
dirtyorlar. O zaman simitgi-
lerle kestaneciler de vergi
versinler. Kayit disi ekono-
miyi Ulkenin bagbakani bile
yapiyor. Yine de yayincilar
okuyucuya ucuz kitap sagla-
diklari zaman kitap sergici-
sinden ucuz kitap alma ihti-
yacl duyulmayacak. Cok ce-
sitli Kitap bulundurmayi biz-
de isteriz. Ama burada belir-
leyici olan medya.. Yazari ta-
ninmis degilse, medyada rek-
lami yapilmamigsa okur al-
miyor. Bunu yayincilar da bi-
liyor.

Omer Faruk (Ayrinti Yayi-
nevi) - Sergicilik kuskusuz
oncelikle kitapgy1, kitabev-
lerini zayiflatti. lyi bir kitap-
¢l salt “in” olmus kitaplar
satmaz. Bes yil sonra da, az
da olsa bir talebi karsilayabi-
Idi bir yerdir kitabevi. Oysa
sergici, salt “in” yayinlarla
ilgili. Bu uzun erimde de ki-

Yayin  dinyasinda ona gidebilirmisin? Git- Yayinevleri, genellik-
kimse kalkip “Ben sek bile kasiniti basar le korsan yayincidan
korsan  yayinci- bizi. Okitapgilar da yakiniyor ama pek
yim” demiyor. dyle. de bir sey yapmi-
Ama korsan ya- ... Evet abi, biz yor. Buna karsl
yincisiz da bu daha ¢ok sergi- lik kitap sekt6-
dizi eksik ola- cilerle calisinz. riinde korsan
cak. Aldigi- Cogu da arka- avcihigini bir
miz birkag dasimizdir... tr “yan
sabikal ad- Bak ben bu isi meslek”
dan yola ¢iI- sirf para ka- edinmis ya-
kip iz pesine zanmak igin yincilar var.
dstiik. So- yapsaydim Ornegin Ar-
nunda eski porno kitap- kadas Yayin-
bir mapus- lar var, onlari larindan
hane arkada- korsanlardim. Cumhur Oz-
simiz konus- ... Abi, bu is- demir.
maya razi ol- te esas tezgah, AFAtdan Aul
du. 1980 kisin- dyle korsan bas- Ant, lleti-
da Davutpasa'da tirmakta  degil. simden Tugrul

ayni kogusta kal-

mistik. Adini agik-
lamayacagima  s6z

verdim. O da bana korsan
yayincthgin hemen tim du-
menlerini anlatti. Iste birkag
segme.

Simdi ahi, bu korsanlik me-
selesi fazla abartiliyor. En ¢ok
satan kitap kag satiyor ki, onun
korsanini basan kdseyi donsin.
Bizimkine bu sofradan birkag
ekmek kirintisi kapmak igin
¢abalamak denmeli... Yaptim
abi, korsan yay incilik dedikle-
rinden bir ara ben de yaptim.
Aina benimki ummanda bir
damla.. Ben ne yapmisim? Es-
rar mi sattim? Cek senet isine
mi bulastim? Kitap verdik biz
insanimiza... Bak abi, bu yeni
acilan luks kitapcilar var. Bi-
zim insanimiz daha onun kapi-
sindan girerken tedirgin oluyor.
Hani varya... Pasani Disko, sen

Tezgéh alll denir.
Diyelim sen yayinevi-
sin. Matbaada 3000 ki-
tap bastirdin. 3000 bin de
kapak var degil mi? Peki simdi
matbaada 3 bin 300 basilsa, 3
bin 300 de kapak. Matbaa, ya-
yinevine kitaplarini teslim eder.
Kalani korsandir artik... Sonra
ciltcide de olur bu is. Ciltci
"200 kitap bozuk c¢ikti" dese
ne olur? Yahut dagilim kam-
yonundan iki ¢ paket dusse.
Yani diyecegim korsan bas-
mak, zahmetine bile degmez...
... Zorluklari var tabii. Mese-
lasergiciye veriyorsun, Anado-
lu'da bazi kitapgilar sirfkorsan
calisir, onlara veriyorsun.
Adam biliyor korsan oldugu-
nu. Ne yapiyor, 6deme giinl ge-
lince aksatiyor. “Korsanda na-
kit para calisir” derler ya, inan-
ma. Nakit parasi olan niye bu
ise girsin ki?

Pasaoglu gibi. Biz
Tugrul Pasaoglu ile
konustuk. O anlatiyor:

- Adami yakaladik. Bak-
ti pabug pahali. “Tamam ben
bastini kitaplar1” da diyemiyor.
Bir baska korsan yayinciyi ih-
bar etti. Gidip ona baskin yap-
maya Kkarar verdik. Ben ara-
bamla, muhbir korsan dagitim
islerinde kullandigi  kirmizi
kamyonetiyle arkada baskina
gidiyoruz. Acele ediyorum ki
basacagimiz korsan kaginasin.
Ama muhbir korsan yolda
“Abi bir dakka be, bir suraya
ugrayalim, bir paket birakaca-
gin1” deyip kimi kitapcilarda
kisa molalar vermemize yol
aclyor. Sonunda vardik ama
kus ¢oktan ugmus. Nereden ha-
ber aldigini 6nce anlamadik.
Sonra fark ettik. Mulibir korsa-
nin cep telefonu vardi ve daha
biz yola cikarken islemisti.

bir haber daha gel-

di. Bizim muhbir

korsan yol boyu

ugradigr kitap-

¢tlara hem.de

bizim yayine-

vinin  korsan

kitap paketle-

rini birakmis.

“Bunlar kor-

san kitap ol-

masin” diye

soran kitabevi

sahiplerine de

“Ne korsani abi,

gérmuayor mu-

sun yayinevinin

sahibi de burada”

diye beni kanit diye

gostermis... Ama bun-

lari sakin yazma, “ava gi-

derken avlanan korsan avcisr”
diye makaraya alirlar beni.

Ankarada korsani yakala-
dik. Adam ezilip buzulecek, dil
dokecek, inkar edecek diye
bekliyoruz. Oysa herif bir acti
mibarek agzini basladi doktir-
meye:

- Ne korsanindan soz ediyor-
sun sen arkadas! Ismail Besik-
¢i icerideyatarken, siz. kalkmis-
siniz burada ticarete dalmissi-
niz. 8. maddeye karsi ¢ikacagi-
niza, tutuyorsunuz korsan ki-
tap, korsan yayinci diye dev-
rimci demokratlarla ugrasiyor-
sunuz. Millet a¢ yoksul, kitap
alacak para ne, ekmek alami-
yor kardesim'.

Adam galiba kendisinden
Ozir dilememizi bekliyordu.

sa erimde de sektd1u sakatli-
yor. e

Adalet Agaoglu - Benim
acimdan, daha ¢ok okura de-
gil, okuyan okura ulasmak;
kitabin dizgi, baski, kapak gi-
bi kalitesiyle, estetigiyle de
bir bitin oldugunu bilen
okura ulasmak énemli. Eski-
den sergileri Kkaristirarak,
unutulmus, artik bulunma-
yan ama igimizi ciz ettiren ki-
taplara kavusurduk. Ben,
okuru az olan bir toplamda
bir kitabim diyelim bir mil-
yon satsa, okundugumdan
kusku duyarim. O ylzden
furya sergiciliginden hoslan-
digimi sdyleyemem. Hani di-
limizde “igportaya dismek”
diye bir s6z vardir. Sergicilik
bana biraz bunu cagristirtyor.
Hopanlérlu ber kitapginin
onlinde kitaplarimi yere yi-
gilmis gérsem mutlu olacagi-
mi hi¢ sanmiyorum. Kitabin
kendini asan 6ne ¢ikarmalar-
dan da ayni derecede rahat-
sizhik duydugumu sdyleyebi-
lirim.

Yayincilar, Kitapgilar, da-
gitimcilar boyle diyor. Peki
sergici ne diyor? Beyoglu'da
iki kitap sergicisiyle arkada-
simiz Filiz Giimlskonustu.
Sergiciler su¢lamalari kabul-
lenmek bir yana oldukca
farkli bir agidan ilging yanit-
lar veriyorlar:

Yarin: Dagitim
ve pazarlama
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~m ~ y itabevleri ve dagitimcilar,
kitabin yazardan okura u-
m S jasmasinda vazgegilmez

halkalar. Ancak her iki

] konuda da sektorde sid-

B _ jB~.detli tartismalar stiregeli-
yor. Dagitimcilar ¢aga ayak uydurama-
yan kuruluslar olduklari, korsan yayinci-
i1 6zendirdikleri iddia ediliyor. Bu ara-
da kitabevlerinin de yayinevlerinin ser-
mayeleriyle para kazandiklari, kitabin fi-
nansmanina hi¢ katiimadiklar soyleni-
yor. Burada farkli gorisleri yansitmaya
cabalayacagiz. Bu konularda en ilging go-
risleri kanimca lletisimden Asuman
Oktav ile Barig Tutin dile getirdiler. Bu
ila dogal.

Oktay ve Titln, kafalarinda birkag sap-
ka birden tastyorlar. Yayinci, dagitimcl,
pazarlamaci ve kitap¢i. Bu kadar ¢ok sap-
kayla soruna ¢ok cesitli acilardan bakabi-
liyorlar. O yiizden dagrtimciligi ve pazar-
lamaciligi tartisirken ilk séz onlarin:

Asuman
Oktay ve Ba-
rs Tatln
(lletisim)
Bakin, kitabin
yazimindan
okura ulasma-
sina  kadarki
siireg, i¢ ice
gecmis halka-
lardan olusu-
yor. Bir zincir
diyelim ister-
seniz. Iste bu
halkalarda aksamalar var. Boyle oldugu
icin 1983'te salt yayinevi olarak baglayan
lletisim, bdyle sirdiremedi. 1986 hatta
87’ye kadar biz de kitaplarimizi okura u-
lastirmak Uzere dagitimciya verdik. Ama
gorduk ki kitaplar ok uyucumuzla bulusa-
miyor, iyi ulastirilamiyor. ILPA'y1 kur-
duk. dagitim ve pazarlama bélumimiizi.
Simdi de kitabevi agiyoruz. 1zmirde iki,
Ankara'da bir kitabevi actik bile. Sira Is-
tanbul'da. Kitaplarimizi okuyucuya ulas-
tirmak icin bitdn bu faaliyetlere girismek
zorunda kaldik. Ciddi bir dagitim, ciddi
biryatirimi gerektirir. Bu cogu kez goz ar-
di ediliyor. Ornegin bilgisayar donanimi-
na. ulastirma araclarina, iyi yetismis per-
sonele. belirli bir miktar kitap stokunu ta-
sityabilecek sermayeye falan. Buna karsi-
lik. dagitimcilarin da ciddi zorluklari var.
¢ok kiiclik kar marjlariyla calismak zo-

rundalar. Bu kadar kiigiik marjlarla gali-
san dagitim sektérundn. riskler de goz
onine alindiginda "yatirini” anlaminda
higbir cazibesi olmuyor. Ciddi bir serma-
ye girisinin s6z konusu olmamasi nede-
niyle dagitimcilar kiigik birer isletme
seklinde varliklarini surdirmeye calisi-
yorlar. Bu yiizden dagitimcili§i hakkiyla
vapan dagitimci lardan sz etmek glic. Biz
ILPA olarak bu ydnde caba harciyoruz.
Sonra Papirls. Yeni Cizgi gibi dagitim
kuruluglari da var. Ama sayilari az.

Atill Ant (AFA) - Dagitimcilar, salt ye-
ni kitaplari kitabevlerine ulastirma ¢aba-
sinda. Bunu kitabet leri de benimsiyor.
Bir kitap ¢ok satmiyorsa bir kez alindik-
tan sonra dagitimci talep etmiyor ve kita-
bet ine ulagtirmiyor.

Omer Faruk (Ayrinti) - Bakin. 1980
oncesi yayinlanil niteligi 6lcti alinirsa bu-
gln ¢ok daha gesitli bir yavm yasami var.
Turkiye yayincilikta, ekonominin oteki
sektdrlerine gore ¢ok daha becerili. Dun-
yada yayin sektoriundeki gelismeler Tir-
kiye'ye cok cabuk yansiyor. Yayincilikta-
ki bu olumlu gelismeye dagitimcilar ayak
uyduramadilar. Ornegin yeni pazarlama
teknikleri tretemediler. Ne bileyim, bil-
gisayar kullanimina bile gecemediler. Biz
Ayrinti olarak 12 dagitimciya kitap veri-
yoruz. Her birinin iliskide oldugu 10-12
kitabevi var.

Miige S6kmen (Metis) - Dagitimcilar-
la belli ilkeler cercevesinde calismaya
gayret ediyoruz ve bu anlamda buyik so-
runlar yasanmiyor. Ben bir kurum olarak
dagitimcihgin yasamasi gerektigini di-
sundyorum: kitabi pazarlayan, tanitan,
uzaktaki kitapgilara kadar ulastiran bir
kurum olarak... Bu ideal dagitimci tani-
mim elbette. Isler bdyle yurimuyor pek.
Yayincinin bu islevi Ustlenmesi ise zaten
zor olan isimizi daha da zorlastirir gibi-
me geliyor.

Kitap nereden alinmali ?

Pazarlamacilik. 80'lerden sonra kitap
sektdriine giren bir kurum. Onceleri an-
siklopedi pazarlamasiyla sinirliydi. Ama
ansiklopedi pazari doyunca bu kuruluslar
kitaba yoneldiler. Kimileri pazarlama-
cilik terimi yerine aktif kitap satisi teri-
mini yegliyorlar. Pazarlamaciligi kitap
sektdriine yeni okur kazandiran bir ku-
rum olarak gorenler de var, okuyucunun

Asuman Oktav

AYDIN
ENGIN

kitap segme 6zglrlugini zedeleyen bir
kurum olarak ila...

Atil Ant (AFA) - Anadolu okuru, ki-
tap pazarlamacilarinin insafina kaldi. Bu
pazarlamacilar, set satiyorlar. Okurun
kendi segmesi vok Iste Ugur Mumcu Se-
ti diyorlar. Nazim Hikmet Seti diyorlar.
Tanilli Seti diyorlar. Secimi pazarlamaci-
lar yapiyor. Daha kestirmesi kitap¢inin,
kitabesinin yerini pazarlamaci aldi. Ayri-
ca pazarlamacilik kuruntunun ister iste-
mez korsan yayincihgi da 6zendiren bir
yapisi var.

Muge SoOk-
men (Metis)-

Pazarlamaci-

ik  kuruntu-

nun...  Nasil

demeli, gerek-

sizlesmesin-

den yanayim.

Yani kitapcila-

rin artarak, in-

sanlarin Kitabi

kitap¢idan al-

ma zahmetine girecekleri bir noktaya ge-
linmesinden yanayim. Kendi se¢cmedigi
kitaplari pazarlamaci ayagina kadar getir-
digi icin alan bir kimsenin kitapla iliskisi
bence gidereksogui . Insanin secip aldigt,
araylp buldugu 3 kitabinin olmasi, okii-
niayip da arada bir tozunu aldi§1 103 ki-
tabr olmasindan yegdir bence... .

Asuman Oktay ve Baris Tutin (lle-
tisim) - Pazarlamacihgi bir kurum olarak
suclayan gorusler, distinmeden yapilmis
yakistirmalar. Pazarlamayi iyi yapanla
kot yapani ayni sepete kovan toptanci
suclamalar. Biz lletisim Yayinevi olarak
okurla bulusmak istiyoruz. Pazarlama da
bunun bir halkasi. Kimilerinin bunu ké-
tl yapmalari, olanaklar kétiye kullan-
malari baska sey. bu kanal da kullanarak
daha ¢ok okura ulasmayi basarmak bas-
ka sey olsa gerek. Pazarlama diye tanim-
lanan. satis temsilcileri kanaliyla okurla-
ra gétirilen hizmet de bu kanallardan bi-
ridir. Hepsi bu.

- Ama deniyor ki okurun Kitap sec-
me 6zglrligd... Kitapgidan alinan, se-
cilerek alinan bir kitapla, satis temsil-
cilerinden set olarak alman kitaplar
arasinda bir fark...

Asuman Oktay ve Baris Titlin - Ol-
du olacak standart bir okur profili ¢izil-
sin. bundan otesi okur degildir densin.
Bunun igin de okurlari teste tabi tutalim.

CUMHURIYET

DIZI YAZI

» Asuman Oktay, Baris Tutun: Kitabin yazimindan okura ulasmasina
kadarki surecg, i¢ ice gecmis halkalardan olusuyor. Ciddi bir dagitim, ciddi
bir yatirimi gerektirir. Buna karsilik, dagitimcilarin da ciddi zorluklari var.
Cok kuguk kar marjlariyla calisan dagitim sektérandn, riskler de goz
ondne alindiginda “yatirim” anlaminda hicbir cazibesi olmuyor.

» Omer Faruk: Diinyada yayin sektoriindeki gelismeler Turkiye'ye cok
cabuk yansiyor. Yayinciliktaki bu olumlu gelismeye dagitimcilar ayak
uyduramadilar. Ornegin yeni pazarlama teknikleri Gretemediler.

» Mige Sokmen: Ben bir kurum olarak dagitimcihgin yasamasi
gerektigini dustntyorum; kitabl pazarlayan, tanitan, uzaktaki kitapcilara
kadar ulastiran bir kurum olarak... Bu ideal dagitimci tanimim elbette.
Yayincinin bu islevi Ustlenmesi ise, zaten zor olan isimizi daha da
zorlastirir gibime geliyor.

Kitap almaya layik mi degil mi diye.. Bu
en hafifdeyimiyle ayiptir. Buyolla ansik-
lopedi, kitap, dergi vs edinmis yiz binler-
ce insana hakaret etmeye kimsenin hakki
yoktur. Bir satis temsilcisi, -ortalama bir
kitabevinde 8-10 bin baslik olmasi gerek-
tigi disundldiginde- 10 bin kitaplik bir
portféyl sunamaz okura. Bunun igin ki-
tabet leri var zaten. O ylizden dagitici-ki-
tabevi-pazarlama liggenini birbirinin ra-
kibi olarak degil, birbirinin tamamlayici-
si olarak kavramak gerekir.

Son halka: Kitabevleri

Uvey evlat sergicileri ve 6zel alanlarda
¢alisan pazarlamacilar bir yana birakir-
sak, yazardan okura ulagan zincirin son
halkasi kitabevleri. Bu konuda ilging ge-
lismeler var. Biyuk kentlerde, buylk ya-
tirimlar gerektiren biyuk kitabev leri acil-
di. yenileri acthyor. Buna karsilik Anado-
lu'da kitap sug aleti olarak kavrandigin-
dan. kitabevi de dogallikla anarsi yuvasi
olarak kabul ediliyor. Anadolu'da kitabe-
vi agmak, yirek isi ve alabildidine riskli.

Atil At (AFA) - Hayir. Elbette tek ne-
den degil, olamaz da. Ama kitabevleri
anarsi yuvasl, kitap da sug aleti olarak go-
rildGgu stirece okur sayisinda artis miim-
kiin olmaz. 12 Eylul’in ektiklerini bigi-
yoruz hala. Kitabev i agmak, bir cesaret
sorunu oldu bu tilkede. Hele Anadoluta.

- Yani devlet kitaba karsi...

Atll Ant -

Karsi  degil

dusman. Ne

kitabi seviyor,

ne kitabev ini.

tabii ne de ya-

yinevini. Ba-

kin Kultir Ba-

kanhg1 _bile,

hem de Ismail

Cem  done-

minde “Do-

guya kultir goétiriyoruz" diye Bilent

Ersoy'u goturup Diyarbakir Stadyu-

mir'nda konser verdirdiler. Bunun adi da
"kaltur gétirmek” oldu.

- Yeni, baytk, bakiml, ézenli kita-
bevleri aciliyor...

Atil Ant - Evet. Hos bir gelisme tabii.
Ama orada da bir aksaklik var. Biliyor
musunuz, kitap sektdriinii yayinci denen
maceracilarin, kitap tutkunlarinin serma-
yesi tasiyor. Dagitimel, Kitaba para yatir-

miyor. Kitabevi yatirmiyor. Finansmana
katilmiyor. O s6zlnd ettidiniz bilyik, hos,
Ozenli kitabet lerini alahm. Ahsap rafla-
ra, vitrine, yuksek kiralara yatirim yapi-
liyor. Ama ana metaya, kitaba yatirim
yapmiyorlar. Satacaklari, asil para kaza-
nacaklart mali bilabedel alabiliyorlar.
Gereci kitapci gibi kitapcilar agilmaya bas-
ladi. Ama sektdrun bunalimini énlemek-
ten heniiz ¢ok uzak bl gelisme.

Huseyin Sénmez (Pandora) - Bu id-
dialar klasik séylem. Kitapgl, kitabin fi-
nansmanina dolayl da olsa katiimiyorsa,
bunu kirmak icin yayinevleri ne yapiyor-
lar? Ornegin hangi yayinevi hangi kitap-
lari ¢ikardi; hangi kitaplarin yeni baskila-
n var? Kitapgl, bu sorularin yanitlarini
nasil 6grenecek? Hatta kitaplarin igerigi,
ozelligi hakkinda kisa, 6zet bilgileri ne-
reden edinecek? Bu durumda kitabevi
okuyucusuna, misterisine sunacagi ki-
taplarda ister istemez zorlaniyor. DagI-
timci da bu alanda ayni umursamazlik,
daginikhk icinde: Dagitimcilarin bir kitap
katalogu, bir fiyat katalogu yok. Sonugta
kitap, olmasi gereken yerde olamiydr. Bu-
na karsilik olmamasi gereken yerdeki ki-
tap da satilmadan bekliyor. Ne ekonomik
olarak, nekulttirel olarak bunu savunmak
mimkin degil.

Adalet
Agaoglu-Co-
cuklugumuz-
da. gengligi-
mizde Anado-
lu'daki kitapci-
lar ayni za-
manda siir ya-
zar. en azindan
okur Kisilerdi.

Bir gorusleri

vardl.  Gelen

gen¢ musteriye kitap segcmede bir gesit
rehber bile olurlardi.. Bu tir Kitapgilik,
ozellikle son iki askeri darbe ardindan,
yakilan, toplanan kitaplarin zaten dar ser-
mayeli kitapgida yarattiyi korku -buna
hapse atiimak dahil- sonucu iyice yok ol-
du. Anadolu kitapciliginin iyice séndigi
donemler bunlar. Ardindan “atilimcihik”
1S1g1 patladi, diniin okuryazar kitapgisi
tliccarlasti. Kendi okur degil ki. segebil-
sin. Kim tanitacak kitabi okura, nasil ta-
nitacak? Tek tanima yolu “best sel-
lerMik. Cok kétl oldu bn. Hani eskiden
dduller, tasra icin bir él¢lide bu tanitma,
Onerme islevini gorurdd, simdi ne édul-

Bir devlet dusmani: Kitap

Huseyin Sénmez. Pandora
Kitabevi’nin sahibi. Patidora. Istiklal
Caddesi'ne acilan sokakta, benzeri az
ama sayilan giderek artan seckin
kitabevierinden biri. Bir 6rnek olarak
Pandora’wi sectik. Bir kitapginin,
Ozellikle yeni okur kazanilmasina
iliskin devletin 6devleri istiine
gorusleri 6nemli olsa gerek.

Huseyin S6nmez - Kitaplar diinyada
okurlara ya kitapciyla ya da kittiphane
kanaliyla ulasir. Satmalina glict
olmayanlara, ¢cok diistik olanlara kitabi
ulastiracak olan kiittiphanelerdir. Bugin
Turkiye'de yayinevlerinin baskilan ya
da satislari bine kadar distu. Oysa

islev lerini yerine getiren kiitliphaneler
olsa yeni okurlar dogacak. Bakin size
bir drnek. Hilmi Yawuz biliyorsunuz
aydindir, sairdir, yazardir. Istanbul
Belediyesi'nide kilturel etkinliklerden
sorumluydu. Birkag 6grenciyle birlikte
bize ugramisti bir giin. Bana "Hiseyin,
bu cocuklara indirimli kitap verir
misin?” deili. Ona, “ Benden bagka
bir sev iste. Ornegin HIL
Yayinevi'nin kusurlu baskilarindan
kitap armagan et bu gocuklara de.
Ama indirimli kitab1 benden
istcine”. Hilmi Yavuz'un amaci elbette

ki o ¢ocuklarin kitap okumalarina
yardimci olmakti. Ama bunu niye
Paridora usttinden gergeklestiriyor. O
donemin Istanbul Kiltir Bakani'ydt
Hilmi Yavuz. Cocuklar ona indirimli
kitaba aracilik yerine, surdan 3-5 yiiz
metre Otedeki Atatirk Kitaphgi'na
istedikleri kitaplar1 aldirmasini
Onermeliydiler. Binui séyledim. Hilmi
Yavuz da ¢ocuklar da bana kizdilar.
Neredeyse "Pis
kapitalistdemedikleri kaldi.

Beyoglu'niin gdbegdinde, yiiksek kira
6deyerek bir kitapci agmak istedigimi,
yani Pandora'nin projesini ilk kez 1990
yihinda Bilsak’ta yakinlarima séyledim.
Erdal Oz de oradaydi. Guldu.
“Hamburgerci a¢. Cok daha fazla
para kazanirsin” dedi. Belki hakhydi.
Hamburgerci agsam, elbet ¢ok daha
fazla para kazanirdim. Ama ben
Parndora'yl agmayi yegledim. 1991te
ilk agilan kitabes idir Pandora. llk
aylarda, yillarda buyuk zorluklarim
vardi. Ama ben bilingli olarak ¢evreme
olumlu bir hava yaydim. “ Nasil
gidiyor?” diyenlere gergegi tam
yansitmasa da "Cok iyi. ¢ok ¢ok iyi”

'diye yanitladim. 1993’e geldigimizde

gene ayni yanitl veriyordum, ama artik
yanitim kesinlikle dogruydu.

- Yani iyi para kazaniyorsunuz?

- lyi paradan ne anladi§iniza bagl.
Benim bir Serce otomobilim var. Beni
istedigim yere gotlrip getiriyor. Ama
bir BMW arabam olsini istesem bunu
alamam. Ama Sercemden ile
memnunum. Bu bir tercih.Hamburgerci
diikkani agsayilim BMW '1ii olurdu,
ama mutlu olmazdim. Bngiin Paiidora
var. Belli kimsey e muhtag etmiyor,
kurumlasma yolunda ve mutluyum.

lerin anlami kaldi artik, ne de secicilerin
sectigine kulak asan... .
Asuman Oktay - Barisg Tutiin (lleti-
sim) - Bu sektdrde sorunlari gene de en
az olan kitabev leri. Biliyorsunuz bir rant
ekonomisi egemen Turkiyete. Sektérde
parayla, yani nakitle bulusan tek halka ki-
tapcilar. Hadi Anadolu’yu saymayalim.
Orada kitapcilik, kirtasiyeye, oyuncaga
yenilmis durumda. Ama bilyiik kentlerde
bile kitap¢ilik -Ankara harig- birkag cid-
di kitabev i disinda daha ¢ok “ttredi” ki-
tapgtlarin elin-
de kalmis va-
ziyette. Bir ki-
tabevinde ol-
masi gereken
kitap cesitlili-
gine asla sahip
olmayan bu
“tlredi” kitap-
¢tlarin, daha
¢ok sergiden
bozma bir go-
ranamleri var.
En cok nakit
paraya, en kKisa
stirede kav usmak icin yiizde 20-50 arasin-
da indirimli kitap satiyorlar. Ne dagitim-
cilara ne de yay ineclerine 6demelerini za-
maninda yapiyorlar. Tim sektérd olum-
suzetkileyen bu “tiiredi” isletmelere kar-
s “kitabevi" kimligiyle bulusan, ciddi
kitabevlerinin sayisinin artmasi sektoriin
daha rahat nefes almasini saglayacaktir.

Deli mi bu insanlar?

Baris Tatun

ister yayinci, ister kitapgl, ister sektd-
riin herhangi bir halkasinda yer alin. Bun-
ca soylesiden sonra bizim yargimiz “Bu
adamlar deli galiba?” oldu. Gergekten
de hicbir sektérde bu kadar zorlukla bo-
gusulmuyor ve daha énemlisi kitap disin-
daki herhangi bir sektérde harcanan bun-
caemek ve parayla kdseyi donmek mim-
kiinken hala yayinevleri var ve yenileri
kuruluyor. O yuzden dizinin son sorusu-
nu “ Peki niye yapiyorsunuz bi isi sizal-
lahaskina?” diye sorduk. Yanitlara bakin
ve bu insanlar akilli mi, deli mi siz karar
verin.

Miige S6kmen (Metis) - Hayatimi ya-
yincilik yaparak gecirmek hosuma gidi-
yor. Makine muhendisiyim ben. Ama
yaptigim isi seviyorum. Kitap okuyarak
ve yayimlayarak ekmek parami kazan-
maktan ¢ok mutluyum. Birkag yildir Me-
tis kendini dondurmeye bagsladi: para ka-
zanmak icin ek is yapmadan da y(r{itebi-
liyoruz yayincih@i. 13 yildan sonra geri-
ye doniip baktigimizda, lg yiize yakin ki-
tap bastigimizi gérdigimde inanamiyo-
rum. Hayatimizi anlamlandirmak, dertet-
tigimiz seyleri yaygin olarak tartisabil-
mek icin baslatti§imiz bu isin bizi gegin-
diriyor olmasi. bana hala mucize gibi ge-
liyor! Bu diziye Atil Ant'la basladik,
onunla bitirelim. Atil Ant'a sorduk:

- Peki madem bu kadar zorluk var,
niye yayinev leri gene de var? Niye ha-
bire yeni yayinevi, yeni kitapci acili-
yor?

Atil Ant - Salt entelektiel bir kaygi
bence. Su Ulkeye bir yararimiz dokunur
mu acep sorusuna verilen bir yanit. Ba-
kin 5 Nisan kararlarindan sonra otomotiv
sektdrl durdu. Tofas. Renault kepenkle-
rini indirdi. Sinema durdu, film yapma-
dilar. Ama gecen yilki TUYAP Kitap Fil-
an gene de civil civildi. Yayinevleri dur-
madi. kepenk indirmedi. Bu normal mi?

- Bilmem. Sence normal mi?

Atil Ant - Degil tabii. Biryayinevi, bir
kitap ¢ikariyor. Eger kitap satar ve is ya-
parsa. elde ettigi parayr hemen sekiz ki-
tap daha c¢ikarmak icin kullaniyor. Hem
ile ¢ok satmayacagini bildigi kitaplari...
Normal mi bu? Maliyet hesabi yaparsa-
niz, her basliginiz kitap zarar. 2 bin kita-
bin hepsi satsa ne olur'.” Dedim ya yarar-
It bir seyler yapma duygusudur Kisileri
yayincilida iten.
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