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INTRODUCCION
Esta guerra que nos ha impuesto el

La guerra de agresion que la administra-
cion norteamericana impulsa y financia
contra la Revolucidon Popular Sandinista
tiene como principal objetivo evitar que
ésta se consolide. Para tratar de
conseguirlo ha recurrido a diversos medios
de ataque: economicos, politicos, diplomati-
cos, militares e ideologicos.

Durante estos 6 afios de guerra "encubier-
ta" que hemos enfrentado han instrumen-

talizado para sus fines guerreristas,
primero a los contras y luego a |la
soberania nacional de paises hermanos.

Esta situacion ha agudizado seriamente la
crisis socio-politica de la region.
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imperialismo tiene como objetivos principa-
les:

l.- Agudizar las contradicciones de clase

al maximo, tratando de crear las
condiciones necesarias que permitan el
surgimiento 'y la consolidacion de un
frente interno contrarrevolucionario en

nuestro pais.

2.- Destruir la economia desarticulandola
y obligando a orientar recursos hacia la
defensa militar de la revolucion, retrasan-

* El lector encontrard el significado de los regionalismos vy
siglas utilizadas en este articulo al final del mismo.



do el desarrollo de proyectos sociales en
beneficio de las clases populares.
3.- Problematizar y neutralizar las

posibilidades reales de reproduccion socio-
economica de las familias mcaraguenses'
provocar con la guerra de agresion una
baja constante de los niveles de produc-
cion, principalmente de alimentos basicos
y otros tipos de articulos, todo esto para
estimular la inflacion galopante (700%)
que esta sufriendo nuestro pueblo,
especialmente aquellos sectores de meno-
res ingresos economicos.

4.- Canalizar el descontento popular
producto de la crisis economica y de la

escasez, hacia una crisis politica que
provoque un serio reves al FSLN.

Algunos estratos sociales y partidos
politicos ubicados tanto a la derecha como
a la izquierda del FSLN, consideran que el
imperialismo esta ganandole la batalla a la
Revolucion Popular Sandinista, pero no por
medio de la via armada sino que a través
de la crisis econdmica que la guerra de
agresion estd provocando en nuestro pais.
Obviamente, hasta la fecha, la contrarrevo-
lucion no ha logrado obtener siquiera un
triunfo militar que ponga en jaque al
poder revolucionario.

Los efectos de la guerra de agresion tales
como la especulacién, la inflacion y el
desabastecimiento, junto con los de la
crisis economica mundial como la caida de
los precios internacionales de nuestros
productos de exportacion, estan golpeando
fuertemente la conciencia de los trabajado-
res y pobladores en general.

.Qué problemas politicos le esta creando
al Estado revolucionario esta situacion?

Tres mitos o estereotipos que andan
circulando por todo el pais y que estan
siendo manejados por amplios sectores de
la poblacion incluyendo a la comunidad
intelectual, a los cuadros intermedios del
FSLN y del gobierno son:

- La Revolucion Popular Sandinista esta
perdiendo el apoyo de los sectores
populares producto de la crisis economica.

- El mito o estereotipo de que el sector
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informal es el epicentro de la especula-
cioén.

- Nicaragua es un pais polarizado, en un
polo se encuentran los burgueses 'y
comerciantes y en el otro, la clase. obrera.
Las familias estan conformadas por
trabajadores que pertenecen a clases
puras.

Cada uno de estos tres
abordado detalladamente mas

mitos sera
adelante.

Nuestro trabajo pretende, entonces, anali-
zar y cuestionar estos mitos porque son
"creencias populares" o 'imagenes" que
estan influyendo negativamente en la
elaboracion de la politica econémica del
gobierno y en la comunicacion entre el
gobierno y las masas populares en estos
momentos de resistencia frente a la
agresion.

En la medida en que las ciencias sociales
vayan rompiendo estos mitos y estereoti-
pos se estara avanzando hacia wun
conocimiento critico de nuestra situacion
socioecondomica con el fin de contribuir a
su transformacion.

Primer Mito: El FSLN esta perdiendo el
apoyo de amplios sectores populares

producto de la crisis economica.

Hay quienes piensan que efectivamente el

FSLN ha perdido e! apoyo popular a
consecuencia de la crisis economica.
Aunque los sondeos de opinion publica

siguer, mostrando que el Frente Sandinista
cuenta con un fuerte apoyo politico de
parte de amplios sectores populares,
también nos muestran que existe un alto
grado de descontento popular producto de
la crisis econdémica que soportan también
estos grupos p011t1c05 y juzgan que este
deterloro econdmico, tarde o temprano,
socavard el apoyo politico a la revolucidn.

No era objetivo de nuestra investigacion
medir el apoyo politico al Frente
Sandinista sino mds bien descubrir si el
descontento econémico de las clases
populares de Managua lleva consigo un
rechazo a los principales mensajes
economicos y propagandisticos del gobier-
no. Debido a esta situacion postulamos
como posible la existencia de una f{fisura



en el apoyo popular al FSLN y no un
rechazo de su mensaje politico de
autodeterminacion y anti-imperialismo.

parte de este trabajo esta
dedicado a un analisis detallado del
impacto del mensaje econdémico del
gobierno en las clases populares.

La Ultima

Segundo Mito: El sector informal es el
epicentro de la especulacion.. Muchos
aseguran que el pueblo es el que especula
contra el mismo pueblo como uGltimo paso
para que se derrumbe la economia.

El analisis de los 45 casos estudiados
revelan precisamente lo contrario, que el
epicentro de la especulacion no se
encuentra en los sectores populares y que
hay que buscarlo mas bien en los canales

mas formales e institucionalizados del
comercio y la producaon, en las capas
medias y la burguesia.

Tercer Mito: Nicaragua es un pais

polarizado. En un polo se encuentran los
burgueses y los comerciantes y en el otro,
la clase obrera.

Sostenemos la hipétesis de que en estos
momentos de aguda crisis econdmica, la
familia juega un papel central en la
mediatizacion de la lucha de clases. Si
observamos el Cuadro 1 podemos compro-
bar que en ninguna de las estrategias
descubiertas y utilizadas existe un tipo de
familia que represente los intereses de una
clase social determinada, o sea que no
existen familias puras de comerciantes, de
artesanos o de proletarios. Mas bien la
familia articula los intereses de sus
miembros a partir de sus multiples vy
variadas inserciones en el mercado de
trabajo.

Resulta dificil encontrar familias que
tengan como principal y uUnica fuente de
ingreso el salario, ya que en las actuales
condiciones la familia popular no se
reproduce insertandose en un solo tipo de
estrategia de sobrevivencia, sino que para
poder mantenerse tiene que buscar
ingresos complementarios provenientes, ya
sea del comercio o de la pequeia
produccion artesanal.
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Nuestro analisis demuestra que la clase
obrera no vive en hogares puramente
proletarios, sino dentro de hogares de
pequefos comerciantes, pequefios artesa-
nos-productores, ubicados mas bien en el
sector informal. Esta situacion nos lleva a
criticar el mensaje econémico gubernamen-
tal que al enfrentar al sector producti-

vo-especulador con el sector de los
trabajadores productivos agudiza las
contradicciones en el seno del hogar.

Es importante aclarar que con nuestro
analisis no pretendemos negar la existen-
cia de las clases sociales, mas bien dentro
del contexto histérico actual, queremos
enfocarla a nivel de la unidad familiar que
es la que esta jugando un papel central en
la lucha por la sobrevivencia econdmica,
"en defenderse"” como dice el pueblo.

Nuestra hipoOtesis es la siguiente: Las
clases populares en Managua canalizan la
lucha de clases a través de varios tipos de
estrategias de sobrevivencia.

I.- (QUE ES UNA ESTRATEGIA DE
SOBREVIVENCIA?

La economia nicaragiliense es una econo-
mia de sobrevivencia, producto de la
guerra de agresion impuesta por el
gobierno norteamericano. Asi la definid el
gobierno revolucionario en 1986, asignando-
le el papel de retaguardia contra la
agresion externa.

Al margen de la politica econdmica del
gobierno, el pueblo ha venido elaborando
complejas estrategias de sobrevivencia
muy ligadas a los secretos de la familia
popular, por lo que existen pocos
conocimientos sobre su verdadera naturale-
za.

El éxito de la politica macroecondmica del
gobierno depende de su capacidad de
"casarla" o amarrarla con la estrategia de
sobrevivencia microeconomica desarrollada
por esas clases populares.

.Qué entendemos por estrategia de
sobrevivencia de las clases populares de
Managua?

Es un proceso constante y complejo de
busqueda de medios elementales de



subsistencia que se define en tres rasgos
fundamentales: :

l.- Es un proceso desarrollado a través de
una insercion diversificada de la fuerza de
trabajo familiar en el mercado laboral.

Lo que predomina entre las clases
populares es un tipo de estrategia mdultiple
que combina el trabajo asalariado con

otros tipos de actividades comoc la
produccion artesanal y el pequefo comer-
cio o la prestacion de servicios. La

estrategia de sobrevivencia de las clases
populares de Managua es la sintesis de un
largo camino de aciertos y errores, de una
larga serie de decisiones coyunturales.

2.- Estas decisiones tienen como objetivo
la bisqueda de buenos "conectes" como
dice el pueblo para conseguir los trabajos
mejor remunerados.

3.- Lo que sustenta y facilita la busqueda
de mejores condiciones de trabajo vy
mejores condiciones de vida es el papel
que juegan las relaciones familiares en la
estrategia de sobrevivencia.

En este trabajo analizaremos distintas
combinaciones de inserciones. Para una
mejor comprension del mercado de trabajo
lo hemos denominado con las siguientes
siglas:

C P P: Cuenta propia productiva que
designa la actividad artesanal o de
cualquier tipo.

C P S : Cuenta propia servicio que designa
actividades de mantenimiento de lo ya
producido o de servicio personal.

C P C : Cuenta propia comercial que
designa la actividad de intermediacion de
mercancias sin ningln trabajo productivo.

Asalariado: Compra-venta de fuerza de
trabajo.

El analisis de los estudios de casos nos

permite formular las siguientes hipotesis::

Primera Hipdtesis

El comercio no es la mejor via ni de
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acumulacion ni de sobrevivencia
sector informal urbano de las
populares de Managua.

en el
clases

Segunda Hipotesis

La produccion es la via preferida en la
reproduccion de los sectores populares de
Managua.

Tercera Hipotesis

No existe estrategia de reproduccion
familiar pura entre las clases populares de
Managua, sobre todo no existe una
estrategia basada principalmente en el
trabajo asalariado del obrero manual.

A continuacidon intentaremos examinar
estas hipdtesis analizando las distintas
estrategias que nuestra investigacion
descubrio.

Sector Informal Urbano (SIU)

Ascendente

Tipo I:

Como se ve en el Cuadro 1 que indica la
composicion del ingreso de los 45 casos
estudiados, la via cuenta propia comercial
( CPC ) no representa un elemento central
en las distintas estrategias de reproduc-
cion. En el caso del SIU Ascendente la
CPC representa solamente el 10% del
ingreso monetario de las familias que se
encuentran dentro de este tipo.

El comercio de estas familias es algo
complementario al ingreso monetario del
hogar, ya que éstas trabajan en la venta
de lefla y de ropa usada en forma muy
irregular, actividades comerciales que no
rinden ganancias altas como el caso de un
pulpero que tiene un comercio mas
establecido.

Si decimos que la produccion es la via

preferida, es porque en este tipo de
estrategia encontramos obreros cuenta
propia productiva, que son obreros

calificados o capaces de ofrecer servicios
mas especializados, quienes logran encon-
trar trabajo productivo particularmente en
la industria de la construccion, o en la
prestacion de servicios como electricistas
"rumberos.



En esta estrategia la figura central es un
obrero calificado que se destaca por el
pluri-empleo y que ha mostrado una
movilidad de ascenso llegando a ser un
.pequeiio contratista, un artesano califica-
.do, o un obrero que maneja maquinaria
pesada. Tipico de muchos obreros nicara-
guenses, estos obreros han aprendido un
'sinnimero de profesiones, logrando asi,
especializarse en una.

Dentro de este tipo encontramos que son
los hombres quienes mandan en el interior
de su familia asi como en la faena del
trabajo. La familia es de tipo nuclear de
tamatio pequefio, con un promedio de siete
miembros. La mujer muestra mas bien un
papel tradicional de ama de casa distinto
al papel que tiene en los otros tipos de
estrategia.

Entre los 11 casos estudiados en este tipo
de estrategia, encontramos que 9 de ellos
tienen su insercion principal en actividades
productivas y que cuatro de éstos tienen
los ingresos mas altos por la explotacion
de mano de obra ajena. Es decir, que son
obreros sub-contratistas que dirigen el
trabajo de otros, pero sin dejar de realizar
labor manual por su parte. Estos son
principalmente albafiles.

Ademas en la investigacion se descubrio
otra sub-estrategia dentro de los 9 casos,

que es la de los obreros asalariados
electricistas "rumberos", un tipo de
semi-proletario. En esta estrategia, el

trabajo como asalariado le permite tener
acceso al salario social (CAT-INSSBI), ya
que su salario real<es muy por debajo de
lo que gana como "rumbero". Este suele
ser dos o tres veces mas alto que sus
ingresos monetarios como asalariado. Por
ejemplo uno de estos asalariados "rumbe-
ros" gana C$ 30,800 mensuales como
asalariado en "Supermercados de Nicara-
gua', mas sus prestaciones, pero como
"rumbero'" trabajando 7 u & horas los
sabados y domingos gana aproximadamente
CS 120,500.00 al mes. Uno de los
problemas centrales de esta sub-estrategia
es la escasez de los insumos, muchos de
los cuales son importados y para
conseguirlos en algunos casos se tiene que
recurrir a los "buhoneros'.
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Dentro de este tipo del SIU Ascendente
existe una tasa de actividad econdmica
mas baja que de los otros tres tipos de
estrategia descubiertos en la investigacion.
Esto se debe a la alta remuneracion
relativa de los empleos que manejan éstas
y a la explotacion de mano de obra ajena:
La insercion de las mujeres a los trabajos
como asalariadas CPS en este tipo de
estrategia, ayuda al sostenimiento econdmi-
co de la familia. Por ejemplo, la esposa
del maquinista que tiene un papel
tradicional de ama de casa, también
trabaja cuidando nifios de unos extranjeros
en su misma casa, o la esposa de uno de
los subcontratistas trabaja como cajera de
ENABAS que le permite tener acceso a
tarjeta de CAT-INSSBI y otras formas de
salario social. La combinacion de los
trabajos de los jefes de familia con las de
sus esposas permite aumentar mas el
ingreso monetario de la familia, es decir
que esto es parte del complemento de la
estrategia de sobrevivencia.

Los obreros cuenta propia tienen un indice
de inestabilidad laboral bastante alto, de
un 82% (N2 de cambios de ocupacion / N2
de trabajadores en el tipo), producto de su
movilidad social, la cual se registra en dos
formas: Como movilidad vertical dentro de
una insercién determinada en el mercado
de trabajo, por ejemplo dentro de
actividades CPP, y como movilidad
horlzontal o sea los cambios de un tipo de
insercién a otro tipo (de CPC a CPP). En
cuanto a movimiento vertical encontramos
un obrero de la construccidon que era un
simple albafil y que al paso del tiempo
aprendio a leer planos de construccion y a
dirigir a otros obreros, entre otras cosas,
paso a ser subcontratista de INTURISMO
(Proyecto - La Boquita) donde ahora tiene
que buscar sus propios ayudantes que
trabajen bajo su orden.

Cabe seflalar aqui la importancia de la
ideologia de "comunismo a la cuenta
propia" entre los sectores populares segun
la cual, se cree que la explotacion solo
aparece cuando uno empieza a tener una
empresa formal e institucionalizada con
planillas, etc. Este mismo obrero que
sefialabamos arriba, auien explota mano de
obra con un estilo informal, nos dijo:



"Nosotros somos trabajadores que
no tenemos ningun tipo de prestacio-
nes, por eso es qu2 ganamos mas
alto que los otros trabajadores que
estdn contratados por algun contra-
tista poderoso. Y esos son los que
se wuelven millonarios explotando-
nos a nosotros ya que ellos
solamente supervisan y no trabajan
como nosotros. Nosotros podriamos
hacer lo mismo que él, pero eSo
implica mucho papeleo, y ademas
no quiero ser como él".

La familia del artesano o comerciante
pobre mas bien sufre la especulacion en
vez de aprovecharse de ella. Los
comerciantes mas pudientes por la
capacidad de acaparar productos durante
mas tiempo y revender a precios altisimos
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obstaculizan la acumulacion de los obreros
cuenta propia.

Dentro de los canales de distribucion vy
comercializaciéon de los insumos que
utilizan los obreros de CPP, la regulacion
estatal tiende a favorecer a los obreros,
que en la mayoria de los casos, son gente

que se mueven (para conseguir  sus
insumos) a través de las instituciones
publicas.

Tipo II: Asalariados

Durante la realizacion del pre-censo para
la seleccion de los casos se identificaron
15 que presentaron los rasgos de familias

proletarias cuya fuente principal de
ingresos era el salario segin nuestra
primera impresion. Sin embargo, al



profundizar el analisis de los casos solo
seis de ellos resultaron ser de una
estrategia fundamentalmente asalariada.
En ellos se hizo necesaria la agrupacion en
dos subtipos que definimos como el clan
asalariado y el de la familia asalariada
pequeda. Esta experiencia nos permite
afirmar categdricamente que los salarios
de bajo nivel no permiten la reproduccion
de la unidad, obligando a la familia a
buscar una estrategia mixta.

Aln este tipo de estrategia incorpora una
combinacidon de actividades por cuenta
propia prouuctivas y de servicios, que
como refleja el Cuadro 1 representan el
25% de la composicion del ingreso. Es
mucho menos representativa la actividad
por cuenta propia comercial (2%).

En el primer sub-tipo la estrategia de
reproduccién puede describirse sencillamen-
te como juntar varios salarios bajo un
techo para constituir un fondo para la
reproduccion familiar. Esta caracteristica
esta mas marcada en el clan asalariado
que en cualquier otro tipo o subtipo de
nuestro estudio, alcanzando un promedio
de 5 perceptores en cada hogar.

En el clan asalariado encontramos el
ingreso percapita promedio mensual mas
alto de todas las estrategias estudiadas,
esto se debe a la calidad de su ser
asalariado: no son obreros manuales sino
mas bien oficinistas, secretarias, profeso-
res de primaria y trabajadores de la salud.
No es, pues, un trabajo asalariado
productivo sino una insercion fundamental-
mente en el sector publico de servicios.
En un grupo familiar, por ejemplo,
encontramos la combinaciéon de empleos,
la insercion del jefe de familia como
obrero en METASA; su mujer con el
trabajo por cuenta propia de costurera; los
hijos venden su fuerza de trabajo, uno
como técnico de Rayos X en el Hospital
Davila Bolafos y el otro como enfermera
del Centro de Salud Pedro Altamirano vy,
para completar el clan, el salario del
yerno, kardista de IMELSA. Se observo la
existencia de estructuras jnternas muy
consolidadas y el uso del fondo comun de
una forma demeocratica y eficiente.
En el la familia

segundo sub-tipo,
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asalariada pequefia, se identifica por un
promedio de solo 1.33 perceptores por
hogar con un bajo ingreso percdpita que

somete a los integrantes a niveles de
pobreza extrema (ver Cuadro 1). La
insercion en el mercado de trabajo

presenta una baja combinacion de activida-
des, la estrategia apenas incorpora un 8%
de actividades por cuenta propia de
servicios. Las condiciones de reproduccion
y las posibilidades de ampliar su estrategia
son precarias y agravadas por el alto nivel
de enfermedades e incapacidad fisica para
soportar los esfuerzos que implica la
insercidn en el sector informal. Este hecho

se patentiza en la expresion del CPF de
MICOIN:

"En el trabajo gano poco, Si

estuviera bueno-porque estoy enfer-

mo- trabajaria por otro lado".
Tipo III: SIU - Colectivo de Mujeres
Dentro de esta estrategia detectamos tres
variaciones:

El Colectivo de Mujeres, que se caracteri-
za por un grupo de mujeres que cooperan
en la misma actividad productiva dentro
de la casa.

El Grupo de Mujeres en Produccion y
Comercio, es un colectivo '"separado"
fisicamente porque existen varios tipos de
inserciéon en el mercado de trabajo. En
este colectivo hay menos cohesidon que en
la primera variante porque no hay un solo
trabajo que las aglutine. Sin embargo,
todas las actividades econdomicas contribu-
yen a la reproduccion de la unidad
familiar y existe un fondo comdn entre
estas mujeres cuyos trabajos las separan.

El Matriarcado, como una variante muy
compleja en que una "abuela dominante”
ocupa el eje central a través de una
actividad econdmica fuerte, generalmente
de cuenta propia productiva que aglutina a
sus hijas y nietos en el nicleo de
reproduccion. Las relaciones en esta
estrategia son claramente matrilineales y
la familia es muy extendida. Los hijos que
no residen en el nlcleo, frecuentemente
colocan a sus hijos con la abuela vy
contribuyen econdémicamente a su sosteni-
miento.



Tipo III, Subtipo I: Colectivode Produccion

Este sub-tipo se caracteriza porque las
mujeres cooperativizan su actividad econo-
mica dentro de la casa en actividades
productivas, principalmente en la produc-
cion de alimentos y ropa.

A través de esta actividad, en la cual
involucran a la mayor parte de la familia
logran producir la mayor parte del ingreso
familiar: encontramos en los casos
estudiados que mas de la mitad de sus
ingresos (60%) provienen de esta actividad
productiva. Encontramos también que la
mayor parte del fondo de trabajo familiar
se invierte en la produccion casera en la
cual unos producen y los otros -general-
mente los nifios- comercializan los
productos en la calle, involucrando de esta
manera el 60% del fondo de trabajo
familiar.

La actividad productiva que se realiza en
casa resulta muy ventajosa para las
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mujeres, permanecen mas en casa y cuidan
mas de cerca a sus ninos. Ademas,
involucran a éstos en la actividad,
productiva, sin olvidar que representan el
60% de su ingreso familiar.

El hogar constituye el principal foco de

actividad econdmica y de combinacion
entre las actividades de produccion,
labores domésticas y reproduccion de
ninos.

En estos hogares, como
Cuadro 2 se concentra en la actividad
productiva una cantidad enorme del fondo
de trabajo familiar. Esto explica por qué
el ingreso de cada perceptor productive
promedie solo C$ 44 mil cordobas, muy
por debajo de los trabajos productivos en
los Tipos I y Il y de otras variantes en los
Tipos III y IV (véase Cuadro 3).

se aprecia en el

Sin embargo, cuando observamos el Cuadro
1 vemos que el ingreso percapita de esta
unidad es de los mas altos de los casos
estudiados, CS$ 23 mil, solo superado por la



estrategia del clan proletario.

Esto Ultimo nos da wuna idea de la
capacidad productiva y la disciplina de
estos circulos de produccion femenina.

El colectivo de produccion enfrenta
problemas de abastecimiento, ya que sus
canales de abastecimiento no provienen en
su mayor parte del sector formal,sino que
del sector informal urbano. Por esta razon
a la hora de comercializar sus productos,
tienen que venderlos a precios altos ya
que tienen que volver a producir con
insumos que consiguen cada dia mas caros.

Es decir, ademas de ganar para asegurar
su reproduccion familiar, deben asegurar
un margen de ganancia que les permita
iniciar un puevo proceso productivo con
insumos mas caros. O sea que vender caro
constituye un mecanismo que defiende la

produccion casera de la inflacion.
Sin embargo, en la unidad familiar se
combinan con las actividades producti-
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vas-caseras, otros tipos de actividades
econdomicas. Existen, sobre todo, algunos
asalariados y otros miembros prestando
servicios por cuenta propia. Hay CPF,
afanadoras en alguna institucion o bien,
empleadas domésticas (esta ultima CPS).

Esta combinacion tiene su logica perfecta-
mente justificable: a través de los
asalariados se tiene acceso al CAT o al
INSSBI y los que prestan algin servicio por
cuenta propia (CPS) logran una serie de
prestaciones en las familias acomodadas
en donde trabajan para obtener ropa vy
cornida.

Entre los asalariados y los que prestan
servicios (CPS) aportan el 35% del ingreso
familiar total.

Encontramos sin  embargo, wuna clara
tendencia durante los ultimos 7 afos en
que las mujeres dejan sus trabajos

asalariados y de servicio doméstico entre
las clases acomodadas, para concentrar sus
esfuerzos en la produccion casera y el

cuido de sus hijos.
Foto : SPOR FOTO




Ahora bien, el comercio juega un papel
casi insignificante en esta estrategia.

Los comerciantes que encontramos tienen
serios problemas con el abastecimiento,
los controles de MICOIN y la inflacion.
Asimismo, existen casos de pequehos
comerciantes que han migrado hacia la

produccion casera, al enfrentar los
problemas de abastecimiento para la
reventa.

No es nada facil vivir como comerciante
(a pequeda escala y con poco capital) en
un mercado inflacionario como se supone
dentro de los estereotipos comunes entre
los consumidores y los trabajadores del
sector formal de la economia.

Todo lo que acabamos de afirmar lo
demuestran los datos que hemos recogido
en nuestro estudio. En estos hogares sodlo
el 10% del fondo de trabajo familiar se
invierte en actividades comerciales (ver
Cuadro 2); mientras que del ingreso
familiar solo representan el 6% del total
(ver Cuadro 1).

Tipo Ill, Subtipo II: Grupo de Produccion
Y Comercio

Este tipo de wunidad de reproduccion
familiar, es la dnica en que los ingresos
por concepto de comercio (CPC) tienen
mayor peso en su estrategia de sobreviven-
cia (ver Cuadro 1). Es sin embargo, apenas
mas fuerte que las actividades producti-
vas.

En realidad, esta estrategia se sostiene
sobre dos pies de actividad econdmica: El
comercio y la produccidén casera.

Sin embargo, encontramos en las unidades
de reproduccién una tendencia de transfor-
mar la empresa comercial en una empresa
productivo-comercial. Es decir, se nota un
cambio de estrategia de este modelo en el
cual la produccion y el comercio estan
separados, hacia un modelo mas similar al
subtipo I, el colectivo de produccién, en
que la produccion casera es la fuente de
las mercancias que se venden en la calle.

Este movimiento hacia la produccidén
casera es producto de los problemas que
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‘tanto en

obstaculizan ganancias en el
comercio: escasez de muchos
que obliga a un desgaste enorme de
trabajo para conseguirlos, la regulacion
estatal y, sobre todo, los nuevos impuestos
del fisco. Encontramos que todos los casos
de este modelo resisten la regulacion
estatal.

pequenio
productos

' Tipo I, Subtipo IlI: Matriarcado

Lo mas caracteristico en esta estrategia,

es la figura de una abuela que aglutina a
los numerosos perceptores dentro de una
estrategia comun de sobrevivencia que
involucra a varios nucleos dentro de la
familia extendida.

Encontramos en el Matriarcado una
estrategia dual de sobrevivencia basada
la actividad asalariada -de los
hijos- como en la produccidn casera-venta
callejera.

La actividad productiva-casera y el
trabajo de los asalariados aportan conjunta-
mente el 80% del ingreso familiar, asi lo
demuestra el Cuadro 1.

El modelo se constituye de hecho sobre
una fuerte produccidon casera coordinada
por la matriarca, con varios satélites de
asalariados que giran alrededor de la
actividad econdmica y el carifio de la
lljefall.

El matriarcado tiene una fuerte caracteris-
tica de familia asalariada. Esto lo indica
la cantidad de trabajo invertido en esta
actividad que constituye el 60% del fondo
de trabajo familiar (ver Cuadro 2) pero
que sélo aporta un 40% del ingreso
familiar total (ver Cuadro 1). Veamos mas
de cerca el problema:

El matriarcado al igual que el "Clan
Proletario" es una estrategia que cuenta
con muchos asalariados. Sin embargo, los
asalariados del Matriarcado provienen de
las fracciones peor pagadas de la clase
obrera como apreciamos en el Cuadro 2.

El salario mensual promedio por cada uno
de los trabajadores asalariados del
matriarcado es apenas C$ 20.000 Codrdo-
bas, muy por debajo de los asalariados del



_clan proletario que tienen un salario

mensual promedio de C$ 50.000.

Todo lo contrario ocurre en la actividad
productiva casera-comercializacion calleje-
ra que dirige la abuela. Aqui encontramos
que el ingreso promedio mensual por cada

perceptor dedicado a producir es de
CS$ 60.000 Cordobas.
Esto explica el por qué la actividad

productiva de la abuela, ain con menos
trabajo invertido, tiene el mismo peso en
el ingreso familiar que el de la actividad
asalariada que cuenta con mas tiempo de
trabajo invertido.

La mayor parte de los hijos de la
matriarca, tanto del nucleo central como
los diversos nucleos que estan fuera de la
casa pero que giran alrededor de ésta, se
dedican a la actividad asalariada y a la
reunion en un fondo comin de pequedas
porciones de salario, que la abuela
controla o administra, para completar la
estrategia de sobrevivencia matriarcal.

Tipo 1V: SIU Empobrecido.

Pertenecen a éste 12 de los 45 casos
analizados, los cuales se dividen en dos
subtipos. El subtipo I que corresponde a la
Estrategia Femenina, donde el papel de la
mujer es dominante y determinante para
la reproduccion econdmica de la familia.
Esto se debe principalmente a que las
mujeres estan solas o han sido abandona-
das por sus esposos o compaberos. La
insercion de este subtipo esta orientada
mas a salarios como obreras y a cuenta
propia de servicios (CPS) que como
empleadas doméstica.

El subtipo II -Estrategia Masculina- tiene
como cabeza o jefe de familia a un
hombre que tiende a trabajar mas en el
sector servicio o comercio que como
asalariado.

A nivel general se maneja como hipotesis
que en Managua existen muchas unidades
de reproduccion de este tipo. Sin
pretender confirmar esta hipdtesis cree-
mos que si existen muchos casos debido a
que la mayoria e estas unidades
tamiliares tienen una estructura joven,
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nuclear y pequeda, y tienen muy pocas

posibilidades de valorizar su fuerza de
trabajo en el mercado laboral con
adecuados ingresos debido, fundamental-

mente, a su baja cualificacion técnica vy
SUS escasos recursos econdémicos y capital
productivo disponible para el comercio o
para la produccion de mercancias. Esto los
ha obligado a meterse en la esfera de
comercio y servicio o a buscar trabajo
asalariado mal remunerado, donde encon-
tramos desde "rumberos" no cualificados,
cortadores de céspedes, comerciantes de
cigarros a granel, lustradores (que
comparten entre dos familias la caja, la
pasta de lustrar y el cepillo).

Si observamos el Cuadro 2 podemos ver
que el Tipo IV tiene un perfil muy
proletario, especialmente en la estrategia
femenina, donde un 52% de su trabajo se
dedica a actividades asalariadas. Sin
embargo, como vimos en el Cuadro 1, el
promedio de ingresos obtenido en sus
actividades asalariadas no logran ser un
componente significativo de su ingreso
total. De nuevo podemos deducir que el
trabajo asalariado no permite una reproduc-
cién adecuada sin estar complementado
con otros tipos de insercion en el mercado
de trabajo.

El Tipo IV es el Gnico tipo de estrategia
que muestra una estabilidad tan alta como
el Tipo 1. La movilidad social dentro del
SIU Empobrecido, sin embargo, es de un
caracter completamente distinto que la
del SIU Ascendente. En este Gltimo la
movilidad era fundamentalmente vertical
y, en general positivo en términos del
avance econoémico de la familia. En el SIU
Empobrecido, la movilidad tiende a ser
mas horizontal (cambios de un tipo de
insercion CPC a otros salarios y luego a
otro CPS) de tal forma que la movilidad
se da sin lograr una mejoria en la
situaciéon economica de la familia. Lo
Unico que logra es no perecer en medio de
la crisis econémica. La movilidad vertical
no es signo de su avance sino de su
pobreza y la inestabilidad de su estrategia
de sobrevivencia.

II.- LAS RELACIONES FAMILIARES Y EL
PAPEL. DE LA MUJER DENTRO DE LA
ESTRATEGIA DE SOBREVIVENCIA



Cuadro 1

COMPOSICION DE INGRESO POR TIPO DE ESTRATEGIA
(en porcentajes para UR(N)

T . — - " Y~ - "~ ——— T~ — "+ T 4 — > - W " o= - - —— " S - " -, - - - - -

Tipos v Suptipos Salario CPP CPS CPC Ingreso Total
Tipo I SIU Ascencentes 17 50 23 10 100 21349
Tipo II Asalariados 73 12 13 2 100 17683
II. 1 Clan Asalariado 72 13 12 3 100 24700
IT. 2 Fam Asalariada Pequena 81 0 19 0 100 7143
Tipo III SIU "Colectivo de Mujeres" 24 49 13 14 100 18774
TIT.1 Colectivo de Produccidn 19 58 17 6 100 23643
I17.2 Grupo de Prod. y Comercio 22 32 10 36 100 16129
IIT.3 Matriarcado 39 39 7 15 100 14648
“ipo IV SIU Empobrecido : 26 19 29 26 100 9010
IV. 1 Estrategia Femenina 30 16 29 25 100 11641
IV. 2 Estrategia Masculina 17 27 29 27 100 5819

5IU = Sector Informal Urbano

~PC = Cuenta Propia Productivo

]

CPS Cuenta Propia de Servicios

CPC Cuenta Propia Comercial.

i

Ingreso total = ingreso percadpita prciedio mensual en cOrdobas para la

UR(N) o nficleo de la un:dad de produccidn.
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Cuadro 2

INSERCION EN EL MFRCADO DE TRABAJO POR TIPO DE ESTRATEGIA
(en porcentajes para UR N)

- — 1 - - "t 2 2 K S0 La o T - — . " - - " G W - A - " — - - = —— " " - - — - —

Tipos .y Subtipos Salario CPP CPS CPC TOTAL

SR SN 0.0 1

Tipo I SIU Ascendentes 32 30 20 T2 100 44

Tipo II Asalariados 88 0 12 0 100 79
II. 1 Clan Asalariadc 36 0 14 0 100 125
II. 2 Fam. Asalariaca Pequchna 9z 0 8 0 100 32

Tipo III SIU "Colectivo de Mujeres” 35 33 19 13 100 92
IITI.1 Colecctivo de Produccidn 16 48 23 11 100 70
ITIT.2 Grupo de Produc. y Comercio 25 27 26 22 100 81
II1I.3 Matriarcadc 5¢ 20 11 11 100 130

Tipo IV SIJ Emrcbrecido 44 20 20 16 100 59
IV. 1 Estrategia Femenina 52 21 13 14 100 59
IV. 2 Estrategia Masculina 34 20 27 19 100 58
SIU = Sector Informal Urbano

CPP = Cuenta Propia Productivo

CPS = Cuenta Propia de servicios

CPC = Cuenta .ropia Comercial

*
(¥ = Qias/mujeres de trabajo mensual »>romedio por caso en cada tipo.
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Cuadro 3

ESTRATC. DEL INGRESO DE ASALARIADOS Y OBREROS CUENTA PROPIA POR TIPO
(Ingreso puumedio mensual en C$ por Actividad especifica)

e i ke S s W e e G e B W — ] T ——— "~ - - - -~ - —— T -~ -

Tipos y Subtipos Salario CEP CPS CPC
Tiro I SIU Ascendientes 32725 112933 52029 40825
Tipo I1I 3Xcalarieados 44225 100000 36333 20000
II. 1 Clan Asalariado 43364 100000 44500 20000
IT. 2 Fam. Asalariada Pequena 29050 0 20000 0
Tipo IiII SIJ "Colectivo de Mujeres"” 30083 44284 34550 40778
III.1 Col:xctivo de Produccidn 16750 44190 50980 32000
iII.2 Gripo de Produccidn y Comercio 36667 32285 16200 60000
ITI.3 Matriarcado 20103 59750 22000 30333
Tipo IV SIU Empobrecido 21000 34775 26657 27000
IV. 1 Estrategia Femenina 27300 44950 26520 37000
¥, 2 Estrategia Masculina 10667 24600 27000 17000

- "> o T . o "~ o " T > o _—— i - - —— -~ S - - > - A P e . S > T T - Y — T -

SIU = Sector Informal Urbano

CPP = Cuenta Propia Productiva
CPS = Cuenta Propia de Servicios
CPC = Cuenta Prapia Comercial

Informacidn solo para la UR(N).
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En esta parte analizamos la estructura
familiar que da soporte a la estrategia de
sobrevivencia, enfatizando la importancia
del papel de la mujer urbana.

Sostenemos que la dindmica se rige por la
influencia reciproca entre los factores
familiares y economicos, aunque reconoce-
mos que lo econdmico juega un papel
determinante en Gltima instancia.

1.- Rasgos Generales de la Estructura
Familiar de las Clases Populares: La
Familia como Defensa en el Mundo
Economico Cruel

Las familias estudiadas tienen como rasgos
centrales una estructura nuclear, un alto
grado de parentesco y permanencia de los
miembros en ese nuicleo, un alto grado de
relaciones consanguineas, y un altisimo
porcentaje de su tiempo dedicado a las
actividades de sobrevivencia. La conforma-
cién de estas familias de las clases pobres
es una defensa humana frente al mundo
economico dificil en que viven.

La unidad de reproduccion analizada es
trabajadora. En los cuatro tipos estudia-
dos, la familia popular de Managua dedica
una proporcion muy grande de su tiempo a
la reproduccion fisica: trabajo directo o
remunerado y trabajo indirecto en tareas
domésticas y abastecimiento.

Estas dos actividades acaparan 92% del
tiempo de reproduccién total de hombres y
mujeres adultos del Tipo I, el 85% en el
Tipo I, el 90% en el Tipo Il y el 94% en
el Tipo 1V, siendo asi, este Gltimo, donde
invierten mayor tiempo para su sobreviven-
cia.

El poco tiempo restante lo dedican a otras
actividades: estudios, distraccidn, participa-
cion politica y religiosa.

Podemos afirmar que los adultos dedican 9
de cada 10 horas a la sobrevivencia. Se
puede decir que practicamente no tienen
tiempo para dedicarse a otras actividades
‘que no sean las de sobrevivencia.
.La unidad de reproduccion de estos
sectores populares de Managua es muy
unida entre si; como se puede apreciar en
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el Cuadro #%, la mayoria de los casos
presentan un predominio de la estructura
nuclear y la mayoria de los miembros
permanecen en el nlcleo familiar. La
unidad de reproduccion total se constituye
a traves de las relaciones de parentesco y
se articula con otras unidades. Las
afinidades o alianzas se abren fundamental-
mente a partir de las mujeres, lo cual es
un indicio del peso social que mantienen
las relaciones de matrilinealidad.

Este cuadro nos muestra que el grado de
consaguinidad de todos los tipos es de un
82%, indice bastante alto. Mientras que en
otros paises centroamericanos como
Guatemala las relaciones de afinidad
tienen bastante importancia, en Nicaragua
es la relacion consanguinea la que
determina la red de relaciones familiares.

En Nicaragua la suegra tiene menor
importancia que en Guatemala; es la
madre, como veremos, la que ocupa el

papel central en la familia.

La familia de las clases populares tiende a
ser una unidad muy compacta como una
forma de defensa contra las estructuras
econdmicas crueles que enfrentaron las
clases populares durante los largos afios de
la dictadura somocista, y desde 1984, con
el recrudecimiento de la guerra y la
agudizacién de la crisis econdmica.

Un altisimo porcentaje de los miembros
son permanentes en la familia y el grado
de parentesco es igualmente alto. La
estructura familiar tiende a ser un nlcleo
compacto con relaciones consaguineas,
ligando ese nicleo UR (N) con otras
familias nucleares en una red que hemos
designado como la Unidad de Reproduccion
Total UR (T). Dentro de la UR (N) la
familia nuclear tiende a ser multigenera-
cional (casi un promedio de tres generacio-
nes) debido a la firmeza de las relaciones
consanguineas. Como lo demuestra el
Cuadro 4, solo en algunos de los tipos se
percibe que la UR (T) empieza a mostrar
las caracteristicas de una familia extendi-
da. Por lo general, es la sangre la que
determina las relaciones de interdependen-
cia econdmica entre unidades familiares
nucleares.

Como sefalamos en el analisis ‘econdmico
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de este trabajo, no existen estrategias de
sobrevivencia que se basen en una sola
opcion de trabajo asalariado o de cuenta
propia en el sector informal. La estrategia
es normalmente mixta o combinada, y es
la familia la que juega un fuerte papel
economico al integrar dentro de una sola
unidad esa multiple insercion en el
mercado de trabajo. Cuando la gente dice,
"nos defendemos" es la estructura familiar
la que juega como un arma principal en su
estrategia de defensa contra el mercado
hostil. i

2.- Variaciones de la Estructura Familiar
entre las Clases Populares.

Dentro de este marco de la estructura
familiar existen varaciones fuertes en el
papel que la mujer de las clases populares

de Managua juega en la estrategia de
sobrevivencia.
a) La Estructura Familiar Tradicional

(Tipos 1 y II)

Como se puede apreciar en el Grafico 1,
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i
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el papel de la mujer tanto en la estrategia
de los obreros de cuenta propia ascendente
(Tipo I) y en la estrategia asalariada (Tipo
II), es mas bien tradicional. La mujer
muestra una participacion baja tanto en el
trabajo directo como en las decisiones
familiares y en la participacion social
(politica, religiosa, educativa). Solo en el
Tipo II se percibe un nivel mediano de
participacion social debido a las caracteris-
ticas de estas familias asalariadas y de su
alta integracion en las actividades
politicas del FSLN.

Las familias del Tipo I y Tipo II, tienen
las caracteristicas de la familia conserva-
dora y tradicional. La mujer esta en la
casa atendiendo los trabajos indirectos de
ama de casa, (labores domésticas vy
abastecimiento) mientras que el hombre,
que tiene una calificacion superior a la de
su esposa, es el sostén economico de la
familia. Las familias tanto de los obreros
de cuenta propia ascendentes (Tipo 1)
como de los asalariados, (Tipo II),
muestran una incorporacion mas alta en el



sector formal de la economia y mas
contactos con el Estado que los Tipos III y
IV; pero esta integracion del hombre en el
mundo del trabajo tiene como resultado el
aislamiento de la mujer en su casa.

Aqui, el poder econdomico del hombre en el
mundo del trabajo siempre se combina con
su dominio sobre la mujer en las
decisiones dentro de la casa. Las familias
tienden a manifestar una estructura de
poder patriarcal.

b) La Estructura Familiar del Dominio
Femenino (Tipos LI y IV)

Las estrategias de sobrevivencia IIl y IV
estan basadas en el trabajo de la mujer no

calificada. La mujer en estas familias
conquista su liberacion en el ambito
familiar. Mas aun, en estas familias
modestas encontramos el mundo del
dominio de la mujer, particularmente en el
Tipo I, donde la mujer es sostén

econdmico de la familia y tiene un alto
grado de poder en la toma de decisiones
familiares y un mediano nivel de
participacion social en su comunidad.

En el Tipo IV, la mujer tiene un alto grado
de poder en la toma de decisiones
familiares, aunque sélo un nivel mediano
en cuanto a su contribucién econdmica a
la familia. Esto se debe a la estructura
familiar en que el hombre vive fuera del
hogar y la visita irregularmente. La mujer
en estas familias de SIU Empobrecido
logra recibir apoyo de perceptores
masculinos y de otras familias fuera de la
unidad de reproduccion nuclear. Las
mismas diferencias en la estrategia de
sobrevivencia familiar se revelan al
analizar la division del tiempo de
reproduccién por sexo, (Grafico 2).
3.- Importancia de la Mujer la
Estrategia de Sobrevivencia

en

De los 45 casos estudiados, la mujer es el
sujeto del nicleo de reproduccién que mas
tiempo aporta: es el sustento primordial
del trabajo indirecto (labores domz2sticos y
abastecimiento) ademas, participa activa-
mente en el trabajo directo, sobre todo en
el trabajo asalariado y en los servicios
domésticos. La mujer aparece como sostén
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econdmico de la familia en mas de la
mitad de los &5 casos y es determi-
nante en la toma de decisiones familiares
en una proporcion muy parecida.

Como se observa en el Cuadro 5, la mujer
se hace cargo del 45% del tiempo de
reproduccion global del nlcleo para la
totalidad de casos analizados, mientras
que el hombre aporta sélo un 21%. Los
adolescentes y nifilos aportan el 34%
restante.

£n el trabajo directo o remunerado, las
mujeres adultas trabajan mas que los
hombres. Ellas dedican un promedio de 68
horas semanales por familia, mientras que
los hombres dedican un promedio de 6l
horas. Ademas, las mujeres son cautivas
del trabajo indirecto o doméstico; dedican

a estos trabajos indirectos 95 horas
semanales viendose sometidas a una doble
relacion de trabajo, mientras que los

hombres contribuyen sélo con un promedio
de 10 horas semanales ‘a las mismas
tareas. Las mujeres adultas contribuyen
163 horas semanales promedio a las tareas
de sobrevivencia, mientras que los
hombres sdélo 71 horas. Las mujeres
adultas también dedican mas tiempo a las
actividades sociales (educativas, politicas
y religiosas) con un promedio de 14 horas
semanales comparado con uno de 11 horas
por parte de los hombres. Estas horas
dedicadas a las actividades sociales
significan, sin embargo, solo un 8% del
tiempo total de reproduccion expendido
por la mujer y un 13% del tiempo del
hombre.

Los adolescentes y nifios, por su parte,
contribuyen 131 horas semanales promedio
a la reproduccion global de la familia,
dedicando un 48% de su tiempo a las
actividades sociales, un 24% al trabajo
directo y un 28% al trabajd indirecto.

4.- Caracterizacion de los Distintos Tipos
de Estructura Familiar de las Clases
Populares de Managua.

a) Tipo I - Familias en Ascenso
En este tipo de Familia en Ascenso la
organizacion familiar es muy fuerte vy

tradicional. El obrero de cuenta propia en



ascenso es claramente el cabeza de
familia. Su autoridad de tipo patriarcal
proviene de su papel como sostén
econdomico de la familia. Los jefes de este
tipo de familia son obreros calificados que
demuestran los niveles mas altos de
instruccion que encontramos en nuestro
estudio.

La Revolucion Popular Sandinista abrié un
espacio para el avance de las empresas
familiares de este tipo de obrero
calificado debido a la democratizacién del
crédito y a su apoyo al sector de la
pequefia empresa que crecié tanto en
numero de empresas como en produccion
entre 1979 y 1983, fecha en que la crisis
economica y la guerra empezaron a
impactar negativamente sobre la economia
nicaragliense. Aunque estos hombres, como
veremos en la tercera seccion, apoyan a la
revolucion, su apoyo surge de estas
oportunidades econdomicas. La ldgica
fundamental de su estructura tradicional
se conecta con su afan de producir mas,
de arreglar mejor sus casas y de asegurar
sus canales de abastecimiento para el
consumo no basico.

La autoridad del jefe de este tipo de
familia esta balanceada con la sumision de
su esposa. Mientras que el nivel educativo
de! hombre es mas alto en nuestro estudio,
el de la mujer es el mas bajo de todos los
tipos. La ama de casa de este tipo dedica
la mayoria de su tiempo a las tareas
domésticas y de abastecimiento como se
puede apreciar en el Cuadro 6. '

Un 62% de su trabajo es de ama de casa,
cifra por arriba de las mujeres en las
otras estrategias. Asimismo el Cuadro 8
demuestra que la mujer adulta de Tipo I,
dedica menos horas semanales a estudios,

participacion politica y religiosa que las.

otras mujeres.

Por otro lado, los hombres aportan sélo un
5% de su tiempo a tareas domésticas
(Cuadro 6) lo que representa solo 2.14
horas semanales, menos tiempo que los
hombres de los otros tipos (Cuadro 8).

Los nifjos viven dentro de una estructura
de autoridad familiar de bastante discipli-
na y de tipo artesanal. Dedican un 14% de

su tiempo al trabajo directo (generalmente
con su padre) y un 25% de su tiempo en
tareas domésticas al lado de su madre.
Trabajan mas que los nifios de los Tipos II
y IV pero mucho menos que los nifios del
Tipo Il como veremos adelante. Asimismo
los adolescentes tienden a trabajar mas
que en los otros tipos, inclusive que en el
Tipo III.

Este tipo de familia tiende a ayudar a
otras familias menos acomodadas. Su flujo
de apoyo externo lo obtiene mas bien de
tipo institucional, proveniente de los
conectes que hace el jefe de familia a
través de su trabajo.

Estas Familias Ascendentes son las que
menos numero de horas promedio dedican
a las actividades de sobrevivencia respecto
a los otros tipos (Cuadro 8). Su mayor
nivel econdmico les permite, tanto al
hombre como a la mujer, mas tiempo de
descanso. El hombre dedica solo 41 horas
y la mujer 65 a los trabajos de
sobrevivencia.

b) Tipo II - Familias Asalariadas
Como hemos visto en la seccion anterior,
esta estrategia de sobrevivencia realmente
no es viable para familias en las clases
populares de Managua, porque los salarios
no alcanzan para vivir, obligando a las
familias a buscar suerte en el sector
informal. Las familias en el Tipo I, que
intentaron vivir de salarios bajos tuvieron
grandes dificultades en su reproduccion
familiar. Solamente las familias con
sueldos de tipo profesional logran hacer
viable una estrategia asalariada dentro de
un tipo muy particular: el clan asalariado.

El clan asalariado es una familia que
tiende a ser estable econdmicamente. Los
esposos ya son de edad, entre 55 y 60
abos, y mantienen en sus casas a sus hijos
ya adultos que estdn ocupados en trabajos
no manuales y bien remunerados. En esta
familia hay pocos adolescentes, los
menores de edad tienden a ser los nietos
del jefe de la familia porque algunos de
sus nifios viven con sus esposas y sus hijos
bajo el mismo techo.

Los hijos adultos contribuyen a la bolsa



com(n aunque apartan lo que necesitan
para su ropa y otros gastos. Estas familias
tienen la estrategia de juntar varios
salarios generando estructuras familiares
muy estrechas, por ejemplo, estas familias
cenan juntos todos los dias de la semana.

En el Tipo II, sean del subtipo de clan
asalariado o no, encontramos las familias
mas jovenes de todos los tipos estudiados
con una edad promedio de 32 afios en los

hombres y 29 afios en las mujeres.
También encontramos que la poblacion
infantil es la mas pequefia con un
promedio de 6 afos.

Como demuestra el Cuadro 6, ni los

adolescentes ni los niflos menores de 12
aflos juegan un papel de importancia en
esta estrategia de reproduccion debido a
la falta de actividad de cuenta propia.

El papel de la mujer en estas familias
‘tiende a ser tradicional al igual que en el
Tipo I, sin embargo, el clan asalariado
muestra una estructura mucho mas
democratica que en la primera estrategia.
La mujer en el tipo asalariado muestra el
nivel de participacion politica mas alto de
todos los tipos de estrategias de
sobrevivencia aunque sigue siendo inferior
a la participacion del hombre que también
tiene los niveles de participacion politica
mas altos respecto a los otros hombres
(ver Cuadro 6). Como se puede apreciar en
el Cuadro 8, el hombre dedica un poco
mas de 7 horas semanales a actividades
politicas y la mujer casi 6 horas.

Como hemos visto en la seccion anterior,
esta estrategia de sobrevivencia realmente
no es viable para familias en las clases
populares de Managua. La mitad de las
familias estudiadas tuvieron grandes
dificultades en la reproduccién familiar.

c¢) Tipo III - Familias de Colectivo de
Mujeres

Como sefialamos en la primera parte de
este estudio, este tipo se basa en una
integracion muy fuerte de la vida familiar
con la vida productiva. Estas familias
estan dominadas por mujeres sumamente
activas que mantienen un ritmo de
actividad muy superior a los otros tipos.
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Las mujeres en estas familias no sdlo
dedican mas horas en las tareas remunera-
das y en las tareas domésticas que la
poblacidn femenina de las otras estrate-
gias, como demuestran los Cuadros 7 y 8,
sino que también sus hijos pequefios estan
mucho mas integrados en las actividades
de sobrevivencia que en el resto de las
estrategias. Como es de esperar, el
porcentaje del tiempo que sus nifios
dedican al estudio esta por debajo de los
otros tipos de familia. Los nifios estan en
la escuela, pero trabajan mucho mas en
tareas de sobrevivencia porque las madres
los integran desde muy temprana edad a
las tareas productivas.

Esta estrategia surge por la decision de:
mujeres abandonadas y solteras que se
unen para poder salir adelante a la crisis
econdmica. Los hombres asociados con la
familia tienden a ser jovenes o viejos y no

hombres de la misma edad que las
mujeres.
Entre todas las estrategias, la que nos

ocupa por el momento es la que mas se
sustenta en el esfuerzo propio del hogar o
nucleo de reproduccion y la mas aislada de
lazos econdmicos con otras familias
parientes. En esta estrategia, todo se mide
por los problemas inmediatos del ciclo de
la produccion casera, lo que tiene una
fuerte influencia en la ideologia de estas
mujeres. o
Los hombres que viven en estas familias
estan mas dedicados al trabijo de la casa
que en los demas tipos.

Estos dedican un porcentaje de su tiempo
mucho mas alto a tareas domésticas (25%)

que los hombres en las otras estrategias
(Cuadro 6).

Aunque las mujeres en el Tipo III,
muestran una tasa relativamente alta de
participacion en organizaciones politicas y
sociales y en la educacion (ver Cuadro 8),
la razon de fondo es para poder conseguir
el abastecimiento que necesitan para su
produccion y consumo.

La forma de poder de la mujer en esta
estrategia, como sefialamos en la primera
parte, es distinto en el colectivo de



mujeres (donde un grupo de mujeres
mandan en la estrategia) y en el
matriarcado (donde la abuela es la figura
central), pero estos subtipos demuestran
los mismo niveles de superactividad
productiva. Como se puede ver en el
Cuadro 8, la mujer adulta en esta
estrategia dedica 44.51 horas promedio
semanales al trabajo directo y 45.80 al
trabajo indirecto percapita. Con las
actividades sociales estas mujeres realizan
100 horas de trabajo en una semana, casi
15 horas al dia.

d) Tipo IV: Las Familias del SIU
Empobrecido

Estas familias muestran un grado de
desintegracion mucho mas alto que los
otros tipos. Son familias mas pobres 'y
menos conectados con los canales institu-
cionales, sean éstos privados o estatales.
Como vimos anteriormente, este tipo d,e
familia esta obligada a dedicar mas
tiempo a las actividades de sobreviyencia
que las familias de las otras estrategias. A
diferencia de las familias del Tipo III, esta

actividad de sobrevivencia esta fuera de la
Casal

En la mayoria de los casos la mujer vive
abandonada y recibe una ayuda irregular
de otros parientes y aun mas irregular del
padre de sus hijos. Las mujeres en estas
familias tienen que buscar trabajo
asalariado mal pagado o trabajo domés-
tico. Sin embargo, el cuido de los nifos
pequefios y manutencion de la casa solo
permite que puedan contribuir un 33% de
su tiempo al trabajo directo (Cuadro 6).
Los flujos de apoyo material de sus
familiares tampoco logran complementar
lo suficiente para la reproduccién familiar.

La situacion econdmica determina un
menor nivel de integracion de los
adolescentes y niflos dentro de la
estrategia familiar. El trabajo familiar no
es fuente de disciplina para ellos. Como se
puede evaluar en los Cuadros 6 y 8,
tienden a trabajar menos, tanto en los
trabajos directos como en los trabajo
indirectos, dedicandole mas tiempo al
estudio que en las otras estrategias. Para

Foto: SPOR FOTO
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DIVISION DEL TIEMPO DE B 1eabago )
REPRODUCCION POR SEXO EN LA e
UB(N) TIPO | Indirecto

Estudios
Part.

Religiosa
D Part.
Politica

Grafico 2

DIVISION DEL TIENMPO DE

femenino Masculino
REPRODUGCION POR SEXO EN LA
UR(N) TIPO II
DIVISION DEL TIEMPO DE Femenino Mascutino

REPRODUCGION POR SEXO EN LA
UR(N) TIPO lli

fFemenino Masculino DIVISION DEL TIEMPO DE
REPRODUCCION POR SEXO EN LA
UR( N) TIPO IV

i

Femenino Masculino
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CUADRO 4

Caracteristicas Generales de la
Estructura Familiar por Tipos
UR(N) y UR(T)

Miembros Grado de No. Generaciones Estructura Estructura Grado de
Permanentes Parentesco Promedios Predominante Predominante Consanguinidad
Tipos UR(N)% UR(N)% UR(N)% UR(N)% UR(T)% UR(T)%
Nuclear Nuclear
I 97 85 2.83 75 58 74
Nuclear Nuclear
I o4 90 2.50 66 50 79
Nuclear Extendida
111 97 93 2.66 66 60 84
Nuclear Nuclear
v 96 85 2.07 92 84 75
Total 96% 93% , 3 76% 58% 82%
UR(N) : Comprende la unidad de reproduccion solamente del hogar.
UR(T) : Es la unidad de reproduccion total de la familia comprendiendo todos los que constribuyen o

dependen de la actividad econdmica de la familia, ya sea que viven dentro o fuera de
la unidad de reproduccion UR(N).

Miembros Per-: % de miembros de la UR(N) que viven permanentemente en ella.

manentes

Grado de Pa- , % de miembros de la UR(N) que tienen relaciones de parentesco consanguinea y afinidad.
rentesco

Nuclear : familia compuestra de padre, madre e hijos.

Extendida : Familia jornada padre, madre, hijos, sobrinos, tios, etc.

Grado deCon-: % de miembros de la UR(T) que tienen relaciones consanguineas, respecto al cabeza de

sanguinidad familia.
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CUADRO 5

Division Interna del Tiempo Total de Reproduccién Familiar

(Horas Semanales Promedio por caso)

Hombres Mujeres Adolescentes Tetal
Trabajo Directo 61 68 31 160
Trabajo Indirecto 10 95 37 142
Actividades Sociales 11 14 63 88
Total 82 177 131 390
% 21% 45% 34% 100%

Trabajo Directo

Trabajo Indirecto  :

Actividades Sociales:

Comprende el trabajo asalariado, cuenta propia productiva, servicios, comercio y
transporte que realizan hombres,, mujeres y adolescentes..

Lo que ejecutan los hombres, mujeres, adolescentes en labores domésticas y abas-
‘tecimiento.

Incluyen las actividades politicas, religiosas y educativas que dedican los hombres,
mujeres, adolescentes.
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Tipo 1
Directo

Indirecto

Actividades Sociales

Total
Tipo 11
Directo

Indirecto

Actividades Sociales

Total

Tipo III
Directo
Indirecto

Actividades Sociales

Total
Tipo IV
Directo
Indirecto

Actividades Sociales
Total

CUADRO 6

Division Interna de Trabajo por Sexo y Edad por Tipo de Estrategias

(Masc.)

&3
5
12

100

75

19

100

25
16

100

86

100

Adultos
(Fem.)

32
62
6

100

31
56
13

100

45
47

100

33
60

100

(%) Adolescentes

(Masc)

46
22
32

100

67

29

100

40
30
30

100

38
20
.
100

(Fem.)

8
49
43

100

19
38
43

100

36
32
32
100

Nifos

14
25
61

100

12
20
63

100

21
29
50

100

10
22
63
100

Total%

38
37
25

100

46
32
22

100

41
38
21

100

40

Z
[o]

24
100
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Trabajo Directo
I
I
111
v

Trabajo Indirecto
[
i1
HI
v

Estudios
I
I
[l
v

CUADRO 7

Division Interna de Trabajo por Tipo de Actividad.

Participacién Religiosa

1
II
II1
v

Participacion Politica

I
I
111
v

Adultos
Masc. Fem.
51 32
59 33
23 56
43 32
3 68
7 &5
10 62
5 67
7 6
18 20
4 14
2 8
23 4i
U4 37
12 76
42 23
60 40
51 45
42 29
8 34

(%)
Adclescentes
Masc. Fem. Nifos Total %
b 1 8 100
5 0 3 100
8 3 10 100
8 12 5 100
4 9 16 100
1 0 7 100
7 7 14 100
4 13 11 100
10 13 64 100
6 0 56 100
13 15 54 100
13 19 58 100
0 0 36 100
0 0 19 100
10 2 0 100
11 13 11 100
0 0 0 100
2 0 2 100
11 14 U 100
26 22 10 100

72



CUADRO 8 |
Horas Promedio Semanales Percapita por Sexo y Edad
Adultos Adolescentes

Trabajo Directo Masc. Fem. Masc. Fem. Nifios Total (actividad)

I

38.7 21.72 9.9 2.57 5.52 78.41

11 51 26.49 18 0 3.09 98.58

11 31 44.51 23.45 7.92 7.51 114.39

Iv 72 26.82 28.5 25.33 3.85 156.5
Trabajo Indirecto

I 2.14 43.52 4.7 15.14 10.31 75.81

II 4.24 35.29 1.33 0 5 45.86

111 12.52 45.80 17.27 16.30 9.65 101.54

IV 7.40 49.61 15.2 22.77 8.76 103.74
Estudios

I . 2.94 2.47 7 13.57 24.73 50.71 G

11 4.61 4.64 6.66 0 16.81 32.72

11 1.95 446 14.36 14.23 16.48 51.48

IV 0.88 4.2 25 20 26.19 76.27
Participacion Religiosa

I 0.29 0.47 0 0 0.38 1.14

11 0.53 0.42 0 0 0.27 1.22

11 0.21 0.82 0.36 0.07 0 L.46

v 3.81 1.04 2.2 L.u4 0.52 9.01
Participacion Politica

I 2.11 1.26 0 0 0 3.37

11 7.15 5.92 1 0 0.36 14.43

11 6.39 2.61 3.63 3.69 0.34 16.66

IV 0.72 1.5 5 2.33 0.47 10.02
Total (Sexo edad)

I 84.88 135 22 31 41

11 67.53 73 27 0 26

11 52.07 98 59 42 34

v 84.81 &3 76 72 40




estos adolescentes y nifios la familia no es
el centro de su mundo y viven mas en la
calle que en las casa.

Fue en familias de Tipo IV donde los
padres presentaron mayor Ppreocupacion
por la participacion de sus hiios en las
pandillas juveniles

Los hombres que viven en los hogares de
la estrategia IV son mas viejos que en las
otras, con una edad promedio de 40 afios,
y tienden a ser mucho mas religiosos que
en los otros casos. Quizas, la dureza de su
situacion econdmica les impulsa hacia la
participacion en las sectas religiosas. Es
notorio, si vemos el Cuadro 8, que
mientras el hombre y la mujer dedican
mas horas semanales a actividades
religiosas en el Tipo IV, invierten un
menor nimero de horas por semana en las
actividades politicas que en los demas
tipos.

IIl.- LAS IDEOLOGIAS DE LAS CLASES
POPULARES DE MANAGUA VISTAS A
TRAVES DE SUS ESTRATEGIAS DE
REPRODUCCION.

Existe en la actualidad una opinion acerca
de que la Revolucion Popular Sandinista ha
empezado a perder el apoyo de las clases
populares capitalinas como consecuencia
de la crisis econdmica. Sin embargo, los
resultados de nuestro analisis en barrios de
urbanizacion progresiva y colonias estable-
cidas de Managua demuestra que a pesar
de la crisis economica y las criticas a la
politica econdomica del gobierno formulada
por estos sectores, el descontento econémi-
co no se canaliza politicamente; no logra

socavar el apoyo popular al proyecto
politico revolucionario e incluso, los
sectores mas afectados por la crisis

muestran un apoyo mas decidido hacia la
revolucion que otros sectores de las
mismas clases populares que experimentan
una situacion econdmica mas favorable.

Estos sectores populares experimentaron
hasta antes de 1983 los beneficios
derivados de la politica gubernamental en
el campo de la educacion, la salud vy
particularmente de la vivienda. Es con el
recrudecimiento de la escalada agresiva
del imperialismo que estos avances se ven
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interrumpidos, y no precisamente por la
voluntad expresa del FSLN y del gobierno
revolucionario como pretenden hacer creer
sectores de la derecha.

El hecho real de que la crisis econdmica
no ha logrado restarle base social a la
revolucion no significa que nos encontre-
mos con un desarrollo politico-ideoldgico
homogéneo en los sectores estudiados, sino
todo lo contrarioj sus percepciones e
interpretaciones de nuestra realidad estan
impregnadas de matices y contradicciones
de diversa naturaleza, magnitud e impor-
tancia, que explican y/o justifican su
situacion inmediata y las posibilidades vy
perspectivas futuras a partir de la
estrategia de sobrevivencia que han
llevado a la practica diaria obligados por
las necesidades concretas de la vida.

Hemos realizado nuestro analisis sobre la
informacidn recopilada seleccionando cinco
elementos fundamentales: su percepcion de
la situacion econdmica; su vision del
estado; el sentimiento antimperialista; la
captacion del mensaje economico guber-
namental y; su vision de la lucha de
clases.

1) Percepcion de su Situacion Economica.

Para las familias del SIU Ascendente su
principal problema econdmico es el acceso
a las condiciones fundamentales que le
permitan ampliar su estrategia. Ya no es
solamente la sobrevivencia, sino la
reproduccion ampliada de sus condiciones
de vida: "El trabajo de chofer tuve que
dejarlo por el de la electricidad, porque se
gana mas..." Estas familias no se
encuentran inmersas directamente en los
problemas tipicos del abastecimiento de
los bienes basicos. Sus reivindicaciones en
este sentido no son fundamentales como
ocurre en las familias del Colectivo de
Mujeres y el SIU Empobrecido, sino que
éstas estan ligadas a las posibilidades de
ascenso en la estructura social y de
ampliacion de su estrategia.

Sin  embargo, las Familias Asalariadas
cuyas posibilidades de sobrevivencia se ven
seriamente amenazadas por la situacion
econdmica del pais, perciben su situacion
economica desde una perspectiva que logra



rebasar los Iimites de sus
inmediatos. Piensan . que el deterioro
creciente de las condiciones de vida del
pueblo es transitorio y producto de la
agresion norteamericana: "Cuando supere-
mos esta etapa, empezardn a verse los
frutos".

Esta postura se confirma al examinar el
tipo de reivindicaciones planteadas por
ellos, tales como la necesidad de la paz,
el final de la guerra y el sufrimiento:

"mo se que tendriamos que
hacer, mientras estemos en
guerra esto no va a mejorar.
Lo que tenemos es esperanza
de que haya paz".

Aunque las familias del SIU Empobrecido y
las del Colectivo de Mujeres enfrentan

como problema fundamental el abasteci-

miento, ya sea de bienes de consumo
basico y/o insumos para la producc1on, su
percepcion de la situacion economica tiene
alcances distintos.

Las familias del Colectivo de Mujeres
tienen una percepcion mas inmediata de su
situaciéon particular e incluso de la
sociedad en su conjunto; no siempre logran
rebasar los limites que le impone la
cotidaneidad de sus problemas de sobre-
vivencia como mujeres que no estan en la
casa sino en la calle, luchando por salir
adelante:

"Hay muchos problemas. Lo que la
gente necesita es que la abastez-
can, lo principal se supone que es
eso, los otros se dejan después,
después eh el camino se componen'.

El abastecimiento como problema no
resuelto, logra incluso minimizar la
magnitud de otro problema fundamental de
la revolucién, la agresion norteamericana:
"... Por las agresiones de Reagan, que solo
por eso es, no sé si serd por la escasitud
que tiene el gobierno, y no solo él,
nosotros también"; otra expresa: "Dicen
que los gringos se llevan nuestras riquezas
pero yo no recuerdo en mi vida haber
sufrido tanta escasez". Sin embargo, las
tamilias del SIU Empobrecido, cuya
situacion econdmica esta mas deteriorada

problemas.
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a causa de los bajos mgresos gque perciben
por sus actividades economicas, tienen una
visidon menos inmediata que el grupo
anterior, aunque tienen también problemas
con el abastecimiento:

"Antes del triunfo habia
muchas cosas que comprar
pero se ganaba muy poco, de
nada le servia al pobre;
ahora tenemos una casita
mejor que la de antes pero
estamos peor en la comida,
pero es por culpa de la
agresion”.

Sus reivindicaciones estan
hijos:

ligadas a sus

"...que mis hijos estudien
para que mejoren nuestro
nivel de vida, para no estar
tan penqueados'.

Sin embargo, éstas abarcan una dimension
mas amplia de la sociedad:

"Que se componga esta
situacion, que termine la
guerra, que exista paz para
asi poder ser felices".

(Cuales son los factores que determinan
estas perspectivas tan distintas partiendo
de situaciones bastante similares?

Por un lado, la perspectiva menos
inmediatista de las familias de SIU
Ascendente y las Familias Asalariadas

depende de su insercion en la economia
formal y de un contacto mas directo con
el Estado. Las estrategias del Colectivo
de Mu;eres y el SIU Empobrecido mues-
tran una insercion menor en la economia
formal, particularmente el Colectivo de
Mujeres que tiene una vision mas
inmediatista.

Por otro lado, la estructura familiar juega
un papel dec151vo en la percepcion de la
situacion econdmica. La estructura de la
familia del Colectivo de Mujeres no solo
se basa en la economia informal casera
sino que también muestra un alto grado de
organizacion, autosuficiencia y aislamiento
de la sociedad. No dependen tanto de los



circulos formales para su consumo como
los otros tipos, comen juntos alrededor de
una mesa comun, y su produccion casera
esta estrechamente vinculada al consumo
familiar. La estructura familiar de los
grupos del SIU Empobrecido tiene rasgos
bien distintos. La familia es mucho mas
fragmentada y sus miembros viven mas en
la calle que en la casa. Su dependencia e
integracion en la sociedad es mas alta. Su
incorporacion en la economia formal a
través del trabajo asalariado es mas
marcada, aunque en rangos mas bajos vy
marginales que explica su vision menos
inmediatista que la del Colectivo de
Mujeres, pero, sin embargo, mas inmedia-
tista que las de los Tipos I vy 1L

2) Vision sobre el Estado.

Podemos decir que en estos sectores
populares existe una postura positiva pero
critica del estado que se combina con
visiones particulares sobre su naturaleza y
papel en nuestra sociedad, generadas a
partir de la relacion especifica que cada
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tipo de estrategia ha establecido con el
Estado revolucionario.

Las criticas formuladas hacia el estado
giran alrededor de los problemas enfrenta-
dos por la gestion estatal en general, y en
particular, el quehacer tanto de los
Cuadros intermedios como de los ministros,
asi como también las deficiencias y
limitaciones enfrentadas por MICOIN y sus
funcionarios.

En general, los cuatro tipos de familias
hacen una diferenciacion clara entre los
cuadros intermedios y los altos dirigentes
de la revolucidn, y particularmente, entre
el Estado y el proceso revolucionario.

La critica se hace mas fuerte en tanto
esas limitaciones inciden negativamente
sobre las posibilidades de sobrevivencia y
reproduccmn de los grupos familiares.
Estas criticas no se traducen en un
cuestionamiento a la dlmensmn politica de
la revolucion sino que mas bien cuestionan
la politica econdmica implementada. Por



otro lado, creemos que existe una relacion
directa entre la -calidad de la critica
formulada -entendiendo 1la calidad en
términos de la subjetividad de la misma- y
la participacién y el nivel de desarrollo
politico ideoldgico de quienes critican, es
decir que a mayor desarrollo politico-ideo-
légico la critica es menos subjetiva.

Se perciben como positivos los logros del
estado en dos direcciones fundamentales:
la transformacion estructural de la
sociedad y, sobre todo, los logros de la
politica de bienestar social en salud.
educacion y vivienda. Partiendo de esta
caracterizacion basica de la percepcion de
los sectores populares acerca del estado,
trataremos de penetrar un poco en las
visiones particulares de los grupos
familiares.

Para las familias del SIU Ascendente, el
estado es considerado como un mecanismo
para la solucion de muchos de los
problemas de la poblacion, teniendo como
base los logros fundamentales del estado
en la salud y la educacién. Su visién se
expresa en las siguientes frases:

"A pesar de la falta de
recursos que tiene el gobier-
no, del bloqueo y de la
guerra, hace lo posible por
ver tranquilo al pueblo'.

"A mi modo de -ver Ilos
dirigentes quisieran resolver
los problemas, pero a los que
les bajan las lineas no las
tiran como deberian tirarse,
hay desviaciones..."

Esto nos remite a una concepcion del
estado como '"benefactor", que actla
verticalmente, como por encima de la
sociedad y al que hay que presionar para
que solucione los problemas; asimismo, se
hace presente la critica a los cuadros
intermedios aunque de forma velada e
impersonal.

El grupo de las Familias Asalariadas tiene
una visidon positiva del estado en lo que
respecta a los avances en la transforma-
cion estructural de la sociedad, es decir,
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el desarrollo de la agroindustria, la
nacionalizacién de la banca, el APP, el
movimiento cooperativo y los avances en
los servicios sociales para la poblacidn.
Critican a la gestion y la burocracia
estatal por la falta de disciplina, el
ausentismo, la prepotencia, la ineficacia,
donde "... los cuadros intermedios la estdn
cagando". Su visidn se torna mas critica al
examinar los problemas de MICOIN para
controlar la especulacion y mejorar el
abastecimiento:

"Los especuladores nunca se
acaban, siempre juegan con
el hambre del pueblo". o
bien: "..pero como no va a
haber especulacion si en los
puestos no hay cosas, uno
tiene que ir a caer a manos
de los especuladores, porque
cuando a un puesto no llegan
las cosas es porque no
quieren abastecer, yo no creo
que no haya ni de aquellos
frijolones".

No rechazan la politica econdmica,
aunque critican y tienen dificultades para
asimilar la politica de control mercantil
porque en la practica no ha sido efectiva.
Conciben al estado como un instrumento
regulador de la vida en la sociedad en
funcion de los intereses de los obreros y
campesinos, distribuyendo tareas a cada
grupo y clase social, tareas en las cuales
ellos se han visto involucrados como
grupos familiares participantes.

Las familias del Colectivo de Mujeres
guardan una relacion especifica con el
estado como productoras que venden su
produccion y de ello se derivan criticas
muy fuertes hacia MICOIN, que desde su
perspectiva, no controla a quien deberia
(los especuladores) y controla a quien no
debe (ellas mismas). Sus planteamientos se
expresan asi: "Buscaban parar a los
especuladores, pero nos joden a nosotros
porque no podemos conseguir las cosas
para trabajar y ellos son los que tienen
licencia", asi mismo cuestionan:";Como se
van los productos de las bodegas de
MICOIN al Mercado Oriental?"

También expresan criticas hacia la gestion



Centro de Salud del Barrio San Judas, Managua.

estatal: "Si las cosas se pierden es porque
estan mal organizados", y en particular
hacia los cuadros intermedios: "El gobierno
puede hacer algo para remediar los
problemas, pero los que estan debajo no lo
hacen, hay veces que ellos tratan de
ayudar y la gente no lo hace'; "... nada se
hace aunque el gobierno tiene la intencion
de ayudar'"; "... no es el gobierno, son los
empleados”". Esto nos conduce a una
concepcion del estado como bien intencio-
nado pero poco eficiente. En ellas es clara
la separacion que hacen entre el estado y
la dirigencia revolucionaria: "... Pero la
situacion en que estamos no es culpa de
Daniel (el Presidente Ortega) sino de
nosotros mismos", o bien creo que
Daniel no se ha fijado en el burocratismo
que hay en Nicaragua" y "Daniel le ha
hecho guevo".

En las familias del SIU Empobrecido se
manifiesta también la postura critica
hacia la gestion estatal: "Algunos emplea-
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dos estatales dejan perder materias primas
Yy recursos, puede ser que el gobierrio no
se de cuenta de lo que pasa", y también
hacia MICOIN: "Los funcionarios, particu-
larmente de MICOIN, no distribuyen bien
los productos basicos,... ya se dio el caso
de un empleado en MICOIN que abgstecia
el mercado negro". Estas criticas se
conjugan con una vision del estado como
paternal: "El gobierno es como un padre
del pueblo que tiene que velar por su
patria, tiene que prestar a otros paises
para que sus hijos no sufran demasiado,
tiene que vender lo poco que tiene Yy
comprar lo necesario". Esta concepcion se
deriva de los logros del estado en los
servicios sociales y la politica internacio-
nal:
"Van a otros paises ( 1 o s
dirigentes) para explicar la
situacion del pais, que hay
guerra y hambre para
conseguir apoyo. Pero no ha
conseguido apoyo el yanqui



para mandar en Nicaragua
como mando en tiempos de
Somoza'.

Ademas, perciben al estado inmerso en
una agitada confrontacion: '"... entre
gobierno y clases altas y medias hay una
contienda, el gobierno quiere exigirles
justicia", que le imprime un caracter de
clase a su gestidn: "que los empresarios no
exploten, que se pongan al dia, si no, la
empresa a manos de los obreros".

3) El Sentimiento Antimperialista

Estos grupos familiares guardan en su
conciencia un sentimiento antimperialista
que se manifiesta y se formula de
distintas maneras. La percepcion de la
guerra de agresion como un problema
fundamental de nuestra revolucion ha
contribuido a consolidar este sentimiento
que tiene raices historicas profundas.

Las familias del SIU Ascendente y sobre
todo, las Familias Asalariadas, han logrado
desarrollar un antimperialismo mas elabora-
do y formulado coherentemente, que
impregna su vision de la realidad y se
expresa claramente en la siguiente frase:

"Los gastos en la defensa no
deberian ser, pero ni modo... es
como un nifio enfermo que debés
salvar aunque gastés el ultimo
centavo".

Las familias del Colectivo de Mujeres y
del SIU Empobrecido han desarrollado un
antimperialismo muy espontaneo que no
siempre logra formularse coherentemente,
pero que no le resta autenticidad:

"Que los americanos nos
dejen en paz, nada tienen
que hacer ellos"

...A la gente no se le quita
que estdbamos mejor antes,
estabamos mejor pero con el
yugo encima, el de los
yanquis.
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Nicaragua es rica y tiene de
todo, la culpa la tiene ese
viejo jocotiado de Reagan
que no nos deja en paz y a
cualquier hora hay una
guerra'.

4) Captacion e Impacto del
Economico Gubernamental.

Mensaje

;Hasta donde el pueblo capta el mensaje
econodmico del gobierno? Nuestro analisis
al respecto gira en torno a la emision y
captacion de cuatro mensajes gubernamen-
tales que consideramos basicos: La guerra
como causa principal del problema
nacional; El llamado a la disciplina y
sacrificio de los trabajadores; La unidad
entre el estado y los productores y; el
mensaje antiespeculacion.

Los tres primeros mensajes son captados
con fluidez por los sectores populares pero
atraviesan un proceso de reinterpretacion
muy particular a partir de las exigencias
de su sobrevivencia material y segun su
propio cddigo. La reinterpretacion es
mayor en tanto mas contradictorio resulta
el mensaje expreso en relacion con la
realidad que viven estos sectores. Por ello,
el cuarto mensaje contra la especulacion
pasa por un proceso muy original de
reinterpretacion que se revierte en una
critica directa hacia los controles de
MICOIN y el estado mismo: "Que vigilen a
sus mismos inspectores, ellos son los que
juegan con los bolsillos de uno, porque ése
le da otro que va a revender'.

A pesar de que desarrollan diversas

estrategias de sobrevivencia, sus reaccio-

nes ante los codigos y mensajes guberna-

mentales se expresan en tres tendencias
distintas:

a) Apoyo espontaneo y reinterpretacion del
mensaje.

Esta tendencia se manifiesta en las
familias del SIU Empobrecido y el
Colectivo de Mujeres. La fuente por medio
de la cual reciben los mensajes es
predominantemente popular: lo que oyen
en el mercado, en los buses, en los
barri}os, que puede suponer una reinterpre-
tacion previa de quienes divulgan el



mensaje. Presentan una baja captacion del
codigo oficial, sobre todo cuando se trata
de terminos técnicos como salario real,

inflacidn, poder adquisitivo, etc. Hacen
una reinterpretacion de los mensajes
recibidos a partir de su situacion

inmediata y de lo que logran asimilar del
codigo y de los mensajes mismos. Por
ejemplo, sobre las explicaciones acerca de
los origenes politicos de la agresidn
expresan:

"... que es mentira, que eso
de la guerra es porque no
quieren pagar los reales que
debia Somoza a los gringos y
por eso es la guerra".
Sobre 'los gastos de la defensa dicen:
"Son para que el gobierno
norteamericano no imponga
dictador y gobierno militar
como el que teniamos.
Tenemos gobierno militar
ahora, pero no con la clase
de represion del pasado, hoy

no hay represion".

Definen el salario real como "... nada,
porque se acaba rapido”. La herencia
somocista es"... los 50 afios que robo, el
mismo Somoza devalué el Ddlar. La
prueba es que el dinero de Nicaragua es el
mas barato del mundo'. .

Estos grupos se enfrentan con la
contradiccion entre su realidad inmediata
y el contenido del mensaje expreso,

contradiccion que no siempre estan en
posibilidades de resolver. Ante el llamado
del gobierno a combatir la especulacion
expresan: "Preguntame cudles son los
logros de los que trabajan en MICOIN".
Sobre los canales de abastecimiento
expresan: "El cree (el gobierno) que trata
de beneficiar a los trabajadores con los
CAT".

b) Asimilacidon y reproduccion plena del
mensaje.

Esta tendencia se manifiesta en las
familias del SIU Ascendente y las Familias
Asalariadas. La fuente predominante es la
masiva (radio, television y periddicos) y
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también en las organizaciones de masas.
Su captacidon del cdédigo es buena.
Entienden con cierta facilidad los términos
técnicos utilizados y estan en capacidad
de asimilar el mensaje plenamente. Sin
embargo, cuando los mensajes entran en
contradiccion con la realidad, el haberlos
entendido y asimilado, les da elementos
para cuestionar y criticar la validez e
intencion del contenido de los mismos y su
no correspondencia con las practicas
concretas:

"El problema de la escasez
es aparente, porque por
ejemplo, la cajilla de huevos
la encontramos en C$ 2,500
pero no se encuentran en los
CAT, ni en los puestos de
abastecimiento, tal parece
que los vendieran a los
intermediarios. Esta gente es
contrarrevolucionaria porque
quiere que el pueblo hable
contra el gobierno".

c) No asimilacidén y rechazo espontaneo
del mensaje.

Un pequetio grupo del Colectivo de
Mujeres no entienden ni captan el cddigo y
los mensajes, sino que abiertamente lo
rechazan. Por ejemplo, sobre la guerra de
agresion expresan: "S6lo Dios sabe. " Y
también: '"dicen que no hay comida y
repuestos por la guerra, en parte puede
que sea clerto, porque es una realidad,
pero de mucho tienen la culpa ellos", o
bien, "ellos dicen que por la guerra, yo ya
ni les creo”. Creemos que esto se debe a
que su Unica fuente de informacién es la
popular, lo que la gente dice en las calles
o en los buses. Tienen un problema de
confusion y desinformacidon que puede dar
pie a una ideologia reaccionaria elaborada.

5) Vision Sobre La Lucha de Clases.

Hay un mensaje que el gobierno no ha
emitido oficialmente pero que el pueblo ha
captado y es el que después que termine
la guerra, su situacién particular y la del
pais en general va a mejorar sensiblemen-
te:



"No digo logros, pero sé que

lo
se

el gobierno va a
que quiere hasta
acabe la guerra'.

lograr
que

"Mientras esté (la guerra) no

vamos a levantar cabeza,
porque nos bloquean, Sino
fuera por eso estariamos

deaverguita".

Asimismo expresan:

"Con lo poco que sobra de la
defensa ya ve cuanto hemos
hecho, imaginese si no
tuviéramos la agresion".

"El gobierno quiere avances
economicos pero la guerra no
lo deja".

Es evidente que la guerra de agresion
constituye un catalizador de los conflictos
de clase al interior de nuestra sociedad en
la medida en que la contradiccion
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fundamental es con el imperialismo. Sin
embargo, esto tampoco niega la existencia

de dichos conflictos o contradicciones
internas.
Al examinar los casos nos encontramos

con tres posiciones alrededor de la lucha
de «clases en la que se combinan
indistintamente grupos familiares de las
diversas estrategias.

A partir de lo anterior, logramos
identificar una perspectiva sobre la lucha
de clases que tiene como base lo que
hemos denominado "ideologia de izquier-
da". Esta posicion esta sustentada por
pocos casos de las Familias Asalariadas,
familias del SIU Ascendente y del
Colectivo de Mujeres. Manifiestan que
quienes estan mejor son los pobres "porque
el gobierno los apoya con la Reforma
Agraria, la vivienda, la salud", porque "la
revolucion es para ellos, se hizo para
ellos, para los campesinos y los obreros'.
Asimismo, piensan que estan peor los
comerciantes y profesionales porque
"tienen que pagar muchos impuestos Yy



estdan cortados'".

Una segunda tendencia tiene como base
uni "ideologia de derecha". Esta posicidn
es sustentada por un grupo muy pequefio
de casos, compuestos por familias del
Colectivo de Mujeres y un grupo del SIU
Ascendente. Para este grupo quienes estan
mejor son "ellos, los comandantes” porque
"antes eran pobres y ahora son ricos", "a
mi vecino militar le llega la carne, vy
nosotros nunca la vemos" y por lo tanto,
los que estan peor  "somos nosotros".

Una tercera tendencia tiene como base
una postura espontanea, sin clara elabora-
cion politica. Es el grupo mas grande vy
esta compuesto por grupos familiares del
SIU Empobrecido y del Colectivo de
Mujeres. A partir de esto podemos
,entender sus puntos de vista contradicto-
rios alrededor de la lucha de clases.
Piensan aue estan mejor los ricos y los
comerciantes "porque se aprovechan de la
situacion" y "el gobierno ha estado flojo
con ellos".

También los empleados estatales estan
mejor porque "todo tienen" y "no tienen
que andar haciendo fila". Para ellos estan

peor los pobres porque "trabajamos mds y

ganamos menos", 'mo podemos comprar
cosas caras ni donde compra la gente del
gobierno", "el dinero no alcanza". Para
otra parte de este grupo los pobres estan
mejor '"porque el gobierno construye
hospitales, CDI, en las escuelas hay mas
ninos, se interesan por la educacion", pero
que los pobres también estan peor "por la
guerra". Los comerciantes estan bien
‘"porque especulan y ganan buen dinero,
ahora son capitalistas".

Ellos manejan la realidad de la guerra y
también el reajuste econdmico de 1985,

que significa que el gobierno no pelea con

los ricos sino con la contra y Reagan. Hay
una cierta aceptacion del mundo de las
clases tal cual estd ahora, sustentando por
el planteamiento de la unidad nacional. Sin
decirlo reconocen que sus intereses de
clase dependen de la derrota de la
agresion y el fin de la guerra: "La
revolucion no nos puede dar todo lo que
quiere por la guerra"; "Si no tuviéramos
agresion, todo seria distinto. Lo que dice
el gobierno es cierto; no solo lo creemos
porque ellos nos lo dicen, sino que
nosotros lo estamos viviendo". Esto
significa el sacrificio de sus intereses
inmediatos, digamos gremiales, la cuota de
sacrificio que hay que pagar ahora para
garantizar sus intereses a largo plazo, sus
intereses de clase: "Esta es una guerra
larga que hay que parar hasta acabar con
el somocismo"; "Es necesario tener la paz,
para darle una mejoria al pais a nivel
externo e interno, unirnos, que termine la
explotacion...".

Si combinamos estas visiones sobre la
lucha de clases con la otra idea sobre una
mejoria sustancial después que termine la
guerra, podemos preveer una agudizacion o
desencadenamiento de los conflictos de
clase; esto puede significar, en dltima
instancia, que quienes estan bien ahora,
mafnana. pueden estar mal y quienes hoy
sufren, mafana van estar mejor.

Asimismo, es previ.sible una presién mayor
sobre el estado revolucionario, por ello,
las criticas hacia la gestion estatal son
muy importantes pues la guerra prolongada
de desgaste econOmico exige, desde ya,
una mayor eficiencia del estado tanto para
minimizar los efectos negativos del
descontento popular que se genera, como
para responder con altura a las exigencias

del pueblo y la revolucion después de
conquistar la paz.

REGIONALISMOS

Comerciante o importador
3 pequefla y gran escala

Buhoneros:

Bajar Lineas: Dar orientaciones.

Conecte: Contacto que facilita alguna
operacion o adquisicion  sin
pasar por los tramites buro-
craticos usualmente necesarios.



Deaverguita: Sinénimo de estar muy bien. Joder: Sinonimo de perjudicar.

Escacitud: escasez aguda. La estan cagando: Hacer muy mal las
Cosas.
Estan Cortados: Estar limitados respecto
a sus prerrogativas o Los puestos: Lugar de abastecimiento
privilegios usuales. de bienes de consumo
basico.
Frijolones: Forma popular despectiva de
denominar una variedad de Pulperos: Duefios de pulperias, pequefias
frijol rojo grande que se tuvo tiendas de abarrotes.

que importar para abastecer
el consumo nacional.

. Reales: Sinonimo de dinero.
Hacerle guevo: Hacer los mejores esfuer-

zos para lograr algo. Rumberos: Trabajador por cuenta propia
aue hace pequedos trabajos
Jocotiados: Mal intencionado. en el sector Informal urbano.
SIGLAS
APP: Area Propiedad del Pueblo.
CAT: Centro de Abastecimiento de los
Trabajadores.
CDI: Centro de Desarrollo Infantil.
CPF: Cuerpo de Proteccion Fisica.

ENABAS: Empresa Nicaragliense de
Alimentos Basicos.

IMELSA: Importaciones y Exportaciones
de Libros, S.A.

INSSBI:  Instituto Nicaragliense de Segu-
ridad Social y Bienestar.

INTURISMO: Instituto Nacional de Turis-
mo.

METASA: Metales, S.A. (Fabrica de Meta-
les S.A.).

MICOIN: Ministerio de Comercio Interior.
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