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网上交易信息集中的问题探讨

"刘正莉

!""! 年 # 月，国家证券管理层正式发布了调整固

定佣金制为浮动佣金制的通知，券商的佣金收入降

低，竞争加剧，服务创新愈来愈显示其重要性和紧迫

性。越来越多的券商已经意识到并开始思考，怎样

搭建一个很好的技术平台，怎样和银行进行全国范

围的合作。正是在这样的背景下，真正意义上的网

上经纪模式已初露雏形。

一、现实环境分析

中国的证券与银行合作，是采取分业下的银证

合作模式。中国的金融业实行分业经营，实际上，分

业是在不同层面上进行的，比如中信金融控股公司，

下设证券、保险和银行，实际上这是一种股本层上的

合并。而真正从业务角度来讲，银行、证券、保险的

业务，分属不同的会计体系，有各自独立的业务流

程，独立的管理流程，而最终这种相对独立，又必然

导致三个不同的公司，分别独立地为各自的客户服

务。但只要银行和券商之间，有相匹配的实力，相匹

配的服务文化意识，相匹配的计算机系统，就可以为

客户提供全面、灵活、方便的服务。

从技术的角度上来说，这种交易效率的保障在

技术上已不是问题。券商通过这样一个集中统一的

平台，把其分布全国各处的客户数据都挂起来，通过

银行的大客户服务系统之间的点对点的连接，做到

两者之间数据的实时交换。通过这种方式，银行和

券商之间没有任何股本层的关系，并不是一个混业

经营的实体，但做到了资源的共享和客户服务品质

的提升。对一个普通客户来说，他也确实没有必要

去区分他到底是证券公司还是银行的客户。或者他

需要开设几个帐户，需要做多少次物理流程的手

续。对他来讲，最好的就是记住一个密码和一个帐

号，就和获得他想得到的咨询和服务，一旦出现问

题，可以得到立刻响应和保证。而对券商来说，当他

想提供这样的服务的时候，就需要在后台做无数的

准备工作，如与银行的合作，建设核心数据系统，需

要能够准确的找到客户，并且准确服务客户。这样

的一种服务，对客户来说，只前进了一小步，因为系

统没有最终解决确保赚钱的问题，但对券商来说是

前进了一大步，因为需要全面整和其观念、人员、资

源，需要完全面向客户去设计一切，这也将是中国证

券业真正市场化竞争的一个开始。

从政策上来说，《商业银行中间业务暂行规定》

表明，银行可以代理证券业务，又为分业经营下的银

证合作奠定了政策基础。据 《法国新观察家》报道，

!""$ 年有 $#% 的法国人在炒股，股民总数为 &$"
万，这似乎表明法国人恢复了对股票的兴趣。前年

股市吸引了 #" 万的新参与者，去年是 ’" 万，这是出

人意料的。股市风险并未比从前减少，股民总数源

何增加？有关福利政策改革的提议，使人们对退休

后的生活产生担忧，于是投资股票；低年龄段的人口

层也开始对股票感兴趣，并参与其活动。但最主要

的是银行起了很大作用，最近几次重大股票活动，如

电信公司 ()*+,-、网络公司 .*+*/((、航空工

业集团 -*/0 等在法国的上市和发行新股，银行都

做了很大努力，积极推动他们的客户购买。在券商

和银行的合作中，券商放弃其客户保证金的息差收

入，让客户利用其储蓄帐号买卖股票，就可以借助银

行的网点资源，拓展券商的客户服务范围。网上证

券经纪更是可以通过和银行的合作，将银行的网点

资源和券商的专业咨询相结合，利用网络的传播性，

提高客户的服务质量和品质，扩大市场份额。

二、“大集中”的技术课题

目前券商的网上交易都是前边搭一个网站，后

台用一个营业部的柜台系统，这样的基于 .123456
+7 的系统，其数据处理能力已经较落后，一般一个

营业部客户多了有 $" 万，并发交易访问一般是几千

人，而大概五千人以上的客户并发，这个系统恐怕就

要掉线了。而搭建一个基于 8219 的核心系统，其数

据处理能力是教强大的，可支持 $"" 多万客户的委

托交易，可支持一般券商遍布全国的营业网点和技

术服务站的客户服务和客户数据接入，并可进行方

摘 要 本文探讨利用 :2;<=2<; 网络系统搭建一个集中交易系统，与各大银行合作，将零散在网络各处的数

据信息集中起来的新型证券经纪业务模式。
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便的系统功能扩展，因为将来的网上交

易可能采取的是服务站的形式，服务站

设到哪里，这个系统就更到哪里。

券商的这个核心系统直接与银行

的客户服务系统对接，客户从券商一端

登陆做交易，资金的清算在客户和银行

的计算机系统之间进行，资金校验自动

在两个系统之间完成，系统能够自动判

断客户是否有足够的资金，若没有就从

其银行帐户上进行划转。这样合作银行

全国范围的网点就变成券商的前端和

资金柜台，券商若在把开股票帐户的权

力放到网站上，客户就可以直接在网上

开股票帐户，利用其银行资金帐户，登

陆网站做交易，完成整个网上交易的全

过程。

当然，这种业务模式能否成功在很

大程度上依赖于银行是否能够搭建几

个集中的通存通兑系统。若券商一搭建

了集中交易平台，这相应要求银行也有

一个全国范围内统一执行帐户的系统；

哪个银行能够提供这样的东西，将来和

券商的合作就有了主动。目前，建行总

行正在建设一个大客户服务系统。反

之，券商如果没有一个以数据集中为基

础的核心集中系统，也没有办法和一个

具备集中处理能力系统的商业银行结

合。

!"#$%"$# 技术的发展给券商们不断

延展服务范围，降低服务成本，提供了

一个强大的集中系统，破除了传统营业

部的概念。现在券商要跟上一下几件

事：人才基础，公司文化，服务流程和方

法等。虽然中国入世是逐步放开金融市

场，但开放了市场不意味着失去了市

场，问题在你能否在开放的过程中找到

自身和国际同业之间的差距，并采取积

极有效的措施。

现在大家都在泥潭里打滚，好车坏

车现在还看不出来，一旦上了高速公

路，可能就有分晓。
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摘 要 目前，物流业已经成了制约

我国电子商务发展的瓶颈。因此，我

国电子商务的长足进步有待于物流

业改变落后状态，构建高效的现代物

流体系。
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一、我国物流业发展现状

我国物流经过几十年的发展虽

然取得了不少成绩，但随着电子商务

的兴起，它的发展就显得相对滞后

了。调查显示我国商品在库时间长、

周转慢，延长了物流时间。我国许多

企业在商品的整个生产过程中，用于

加工和制造的时间不到 &*, ，物流

的 活 动 时 间 占 据 整 个 生 产 过 程 的

-*, ，其中运输时间又相对较长。同

时，我国生产企业原料供应物流费用

占采购成本的平均比例为 .’ /, ，生

产企业成品销售物流费用占销售额

的比例为 0’ 0/, ，商业企业物流费

用占销售额的比例为 &’ -1, 。如果

从物流业总体费用考虑，有关资料显

示，物流费用占商品总成本的比重，

从账面反映已超过 /*, 。由于我国

企业在成本核算中没有全面准确的

物流成本数据，物流中的高成本被掩

盖起来。据世界银行推测，我国物流

成本占 234 的 &1’ 0, ，而业内人士

估算可能达到 )*, 以上，比发达国家高出 & 倍左右。

以上调查结果表明我国物流时间长、物流成本高、物流效

率低，造成这种现象的原因有：

&5 对物流的重视不够。虽然近年来我国物流明显升温，但

是，从全社会来看，重商流、轻物流；重信息网、轻物流网；物流

观念仍然很淡薄。对物流的认识仍然局限于运输、仓储和搬运，

而没有意识到现代物流和供应链管理对提高生产效率，降低物

流成本，提高企业竞争力的重要作用。物流的服务意识不强，主

要表现在：服务的被动性、服务质量不稳定、缺乏与客户建立长

期稳定的渠道关系进而建立战略联盟和利益共同体的意识。

)5 物流效率低，社会化程度不高。由于受传统体制的影响，

我国的物流行业还带有一定的行政和部门色彩，很大程度上妨

碍了物流业作用的充分发挥。现在，我国物流业内各经营组织

所拥有的物流设施、设备为数不少，但利用率却普遍偏低。据统

计，企业自备卡车的运力利用率只有 .*, 左右，装载效率只有

0*, 左右，时间利用率只有 0., 左右。企业自备仓库的设备利

用率只有 .*, 左右，仓库面积利用率、库容利用率虽然分别在

工作研究


