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我国商业银行开展国内保理业务的探讨

! 李江华 杨能良

摘 要：开展国内保理业务对我国商业银行具有重要的意义。在一定可行性的基础上，本文分

析了我国商业银行开展国内保理业务的困难，并提出了解决问题的措施。
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我国已经加入 ,-.，国外金融机构将逐渐
进入我国金融市场，国内金融格局将发生巨大

变化，日益激烈的竞争将不仅仅局限于国内银

行间的传统业务，更多地将体现在以金融信息

和资本运营为核心的金融市场的营销创意和金

融产品创新等方面。这迫使我国商业金融机构

将当前着手要解决问题集中在研究市场需求，

发挥信息资本优势，积极开拓新的金融产品等

方面。作为金融服务项目之一的保理业务，在

我国却还基本是一项空白，外资银行登陆我国

金融市场后，必然选择保理业务作为突破口，

我国商业银行将面临激烈的市场竞争。本文尝

试对我国商业银行开办国内保理业务进行探讨，

并提出相应的对策。
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’% 加强对企业的资信管理，在交易前做
好买卖双方的资信调查。为此商业银行要建立

和完善科学的企业信用评估机制，并通过银行

之间的合作与信息共享，建立完整可靠的企业

资信情况管理系统，对信用等级不同的客户，

分别核定大小不等的信用额度，提供不同的融

资服务。在保理业务进行过程中，银行应密切

关注供应商或赊销方的经营、管理、财务状况，

密切监控其现金流，对保理业务进行专户管理，

确保账款回收。同时还要考察债务人的付款情

况及账龄记录，评价其还款意愿。此外，对单

一债务人应核定保理上限，防止风险集中。

+% 收购或担保的应收账款必须采取额度
控制办法，额度根据赊销商的资信状况确定，

并随其资信状况的变化而调整。银行也可以要

求叙作保理业务的赊销商在本行开立保理业务

结算专户，并在保理协议中明确规定银行对该

保理专户拥有直接扣划呆滞的应收账款的抵消

权。特别是在国内保理业务开展的初期阶段，

银行可先选择一些产品畅销、质量好、具有垄

断性质的企业作为保理服务对象，如电信业、

能源、交通、高科技产业等。为了有效控制风

险，商业银行可以先选择对供应商提供逐步、

直接、有追索权、公开型、融资性的保理服务。

#% 可以借鉴西方国家保理商的成熟做法，
加强商业银行与保险公司的合作，转移风险。

当然这需要寻找政策方面的支持。

(% 为了防止贸易争议带来的风险，银行
在叙做保理前，可以通过专门人员对贸易合同

的明晰度、完备程度进行评估。在债务人选择

上应侧重选择与供应商有长期交易往来的赊销

方，在产品选择上应选择供应商已发展相对成
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熟的产品。

!" 为了防止与第三方的利益冲突，银行
在叙做保理后，应尽早向债务人作出让予通知，

这样，有助于确定各方的权益，保障银行的债

权优先权，避免债务人提早向供应商付款而解

除债务。

#" 对从事保理业务的律师的要求：从事
银行保理业务律师应向客户提供规范的与保理

有关的法律文件。在我国有关保理制度的法律

法规不健全的情况下，律师为了满足客户的需

要，仍需要起草、审核或修改许多与保理有关

的法律文件。作为律师，往往较早地涉及或介

入到保理业务领域中，为了避免商业上的风险

和维护我国贸易商和金融机构的利益，律师应

当首先研究国际上通行的、标准的与保理有关

的法律文件，向我国的客户提供法律上的建议。

与此同时还应当考虑的是，在我国目前的立法

不够完善的情况下，如何将保理放到我国大的

法律框架之中，以使我国的民商法对其具有约

束力和适用性。
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$"加强员工培训，提高员工素质，使其熟
练掌握业务过程。专业的保理业务人员应充分

了解有关保理业务的公约和相关法规，应懂得

如何分析客户的财务报表，制定出一套切实可

行的授信办法，深入了解贸易产品的市场状况，

懂得应用电子数据传输系统（%&’）。这就要求
银行加强保理业务人员的培训。为此，需要商

业银行创造良好的环境和条件，一方面，可派

人员参加国际保理商联合会为期一年的保理业

务函授培训；另一方面，可以邀请一些与本行

业往来密切的国外大的保理公司人员来行介绍

国外保理业务的经验、最新动态及风险防范，

同时国内各分行之间的人员应定期研讨，交流

业务情况，研究《国际保理业务惯例规则》，分

析其批准率、费率、赔付率及作业效率。只有

这样学习借鉴，在实践中不断进步，才能不断

提高作业水平，更好地服务客户，防范保理业

务的经营风险。

(" 加大计算机网络建设。信息产业的飞
速发展使得保理制度在操作的方法上和形式上

来得更为科技化和网络化。我国商业银行为了

在与外资银行竞争中保持优势，只有利用网络

化管理，才能提高服务效率，有效控制风险。
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应将国内保理业务纳入银行的整体营销战

略之中，进一步加大对目标客户的市场宣传和

营销力度，通过开办企业培训、上门宣传讲解、

实施尝试期优惠费率等手段，让更多的企业和

商家了解保理业务，并使企业充分认识到，在

买方市场条件下只有采用更加方便的方式开展

贸易才能占领并扩大市场，这样银行开办保理

业务的基础才能坚实牢靠。然而，银行也要加

强市场调查，杜绝那些以融资为目的的投机商。
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国家可通过加强信用管理教育、培育信用

管理机构、加大信用违规惩处力度来推动这项

工作，尽快研究制定并出台关于征信数据开放

和征信数据使用规范的法律、法规。同时，建

立或授权建立资信数据统一检索平台。所有信

用中介机构有义务提供已被其掌握的企业代码、

名称、数据更新日期以及其它简要信息。同时，

也可以利用检索平台网络对不良资信企业及其

管理者予以公布。

银行应对企业进行数据收集、信用评级。

这既是调研和数据库建设的需要，同时又是对

培育资信管理公司的扶持。组织信用保险、信

用保理、商账追收、商业担保、应收账款券化

等多方面的研究工作，为以后扩大企业信用服

务做准备。
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