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Resumao: Esla traballo trata de demostra-la influencia de lres caracleristicas do perfil das em-
presas (tamario, participacion do capital esiranxeiro e seclor de actividadg) no seu rendemento
exportador, medido a iravés das variables probabilidade de exportar e propension exportadora.
A utilizacion da andlise de varianza, de regresidn (lineal e foxistica), log-lineal xerdrquico e do
algoritmo “CHAID"” permite mosira-la influencia dominante do tamafio da empresa na probabili-
dade de exportar—o seclor delermina a probabilidade de exportar s6é nas empresas de tamario
madis pequeno—. O considera-la propension exportadora verificase o impacto prevalecente do
sector, con efeclos diferenciados do tamaiio segundo o seclor indusitrial examinado. A pariici-
pacidn do capital estranxeiro en ningtin caso presenta efectos significativos.
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CHARACTERISTCS OF THE FIRM AND EXPORT PERFORMANCE
Summary: Some characleristics of the firm such as size, rate of foreign capital or indusiry could
affect export. Linear and logistic regression, variance and log-linear analysis, and CHAID algo-
rithm have been used lo test those relationships, Resulls have shown thal export probability is
related to the size of the company. Industry has only some elffects on small and medjum-sized
enterprises. Export intensity of the firm depends on industry and the relationship between size
and export intensily is different in different industries. The influence of foreign lrade capilal rate
cannot be tested.
Keywords: Export / Foreing capilal / Inlemalional / Markeling / Secior / Size.

INTRODUCCION

Diversas andlises asociaron o perfil “demogrifico™ das organizaciéns a rende-
mentos exportadores concretos. Entre as caracteristicas empresariais consideradas
destacan: o tamaiio, o sector industrial e a participacién estranxeira no capital so-
cial. A posible influencia destas variables na actividade internacional depende dos
resultados internacionais considerados e das variables utilizadas para medilos.
As medidas do resultado exportador son moi variadas. Unha das mdis usadas € a
probabilidade de exportar, entendida como a porcentaxe de empresas que exportan
dentro dun conxunto dado. Qutras medidas son: o volume medio anual de exporta-
ciéns (resulta evidente a siia asociacion co lamafio empresarial) e a propension ex-
portadora', entendida como o cociente das exportaciéns entre as vendas totais

" Tanin s coficce como propensién a exportar ou intensidade de exportacion.
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dunha empresa. Ainda que esta tiltima € a mdis elaborada das medidas citadas, pre-
senta como inconveniente o seu caricter estitico, que se contradi coa natureza di-
nimica do fendmeno exportador. Xorde, deste xeito, a consideracion do dinamismo
exportador, que se define como o incremento porcentual da propensién exportadora
durante un periodo de tempo (normalmente, un ano).

REVISION DA LITERATURA SOBRE A RELACION ENTRE
CARACTERISTICAS DA EMPRESA E RENDEMENTO
EXPORTADOR

TAMANO E RENDEMENTO EXPORTADOR

O primeiro problema que xorde d hora de considera-lo tamafio é a gran cantida-
de de indicadores que se utilizan para a siia medida: volume de activos da empresa
(Garnier, 1982), cifra de vendas (Abdel-Malek, 1974, 1978; Hirsch e Adar, 1974a,
1974b; Czinkota, 1980), nimero de empregados (Bilkey e Tesar, 1977) e combina-
cions das tres medidas (Cavusgil, 1976; Cavusgil e Nevin, 1981; Alonso e Donoso;
1994).

Independentemente da forma en que o tamaiio se mida, existe unha tendencia a
relacionalo de maneira positiva co resultado da actividade internacional das empre-
sas, sexa cal sexa a variable utilizada para medila. Os argumentos que sustentan
esta asociacion son: 1) a existencia de economias de escala; 2) a limitacion de re-
cursos con que se enfronta a empresa pequena e mediana e 3) o poder negociador
da grande empresa. Sen embargo, existen razons para destacar certas vantaxes das
PEMES na exportacién (Alonso e Donoso, 1989): 1) a stia maior capacidade para
lograr unha alta especializacion na produccion dun ben diferenciado, mediante o
desenvolvemento dunha estratexia de “enfoque” e 2) a sia maior flexibilidade xeo-
grifica e organizativa,

Tamano e probabilidade de exportar

De supofier unha relacién de signo positivo entre tamaiio e probabilidade de ex-
portar, derivase que a porcentaxe das empresas exportadoras aumenta a medida que
o fai o tamaiio das empresas. Son moi numerosas as contribuciéns empiricas que
avalan esta proposta; entre outros, poden mencionarse os traballos de Cavusgil,
Bilkey e Tesar (1979); Glejser, Jacquemin e Petit (1980); Auquier (1980); Cavusgil
e Nevin (1981); Cavusgil e Naor (1987); Christensen, da Rocha e Gertner (1987);
Aaby e Slater (1989) e Bonaccorsi (1992).

O elevado nimero de andlises existentes sobre esta relacion levou a elaborar re-
compilacidns, con resultados diversos. A revision de Bilkey (1978) contén oito es-
tudios e en s6 tres observa unha relacién positiva. No traballo de Reid (1982) tres
de cada catro estudios presentan unha relacion positiva, Menos optimista € a revi-
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sion de Aaby e Slater (1989): s6 catro de quince estudios confirman a relacién. No
traballo de Gemunden (1991), nove de doce estudios mostran unha relacién positi-
va e significativa.

En Espaiia, Alonso ¢ Donoso (1989) constataron a relacién positiva entre o ta-
mafo da empresa e a probabilidade de exportar. Nas empresas con menos de 10
traballadores, as exportadoras a penas chegan 6 10%, mentres que nas de mdis de
500 empregados alcanzan o 85%. Os mesmos autores volveron probar esta relacién
no seu traballo do 1994: a porcentaxe de empresas que exportan vai dun 18% en
empresas con menos de 20 empregados a un 87% en empresas con mais de 500; as
maiores progresions prodiicense entre 10 e 250 empregados, a partir deste nimero
a probabilidade de exportar segue medrando pero en menor proporcion. Resultados
case idénticos foron obtidos posteriormente (Alonso e Donoso, 1998).

En xeral, parece existir unha relacién positiva entre o tamaiio da empresa e a
probabilidade de exportar, ainda que non esti clara a forma que adopta. Algins
autores, como Cavusgil, Bilkey e Tesar (1979), mantefien que existe un limiar mi-
nimo para que a empresa acceda i exportacion, mentres que outros supoifien unha
relacidn continua entrdmbalas duas variables. A evidencia empirica non € con-
cluinte, o cal, como suxiren Alonso ¢ Donoso (1994), pode deberse 6 alto grao de
agregacion con que se adoitan realizar este tipo de estudios, xa que se existe un li-
miar minimo para exportar cste variara en funcién do sector de actividade que se
considere, e $6 se poderd apreciar se a informacién € desagregada. Neste sentido
resulta clarificador o traballo de Barroso, Casillas e Galidn (1998), que mostra que a
relacién entre tamafio® ¢ probabilidade de exportar estd mediatizada polo sector de
actividade no que a empresa opera’.

Tamaio e exportacion media

Entre os resultados mdis concluintes da relacién entre tamafio e exportacion
media estin os obtidos en Espaiia por Alonso e Donoso (1989, 1998). A cifra de
exportacions nas empresas maiores ¢ entre cinco e nove veces superior d dos tra-
mos inmediatamente inferiores. A relacién varia segundo cil sexa o indicador de
tamaiio elixido: € monotonamente crecente se se atende 6s recursos propios da em-
presa e non é lineal se se considera o emprego ou as vendas.

Tamaiio e propension exportadora

Malia que a propension exportadora é un dos indicadores da actividade interna-
cional mdis interesantes, ou se cadra por iso, a evidencia empirica da sua relacion
co tamaiio empresarial non resulta concluinte.

2
O tamaiioc midese a través dun constructo que inclie dous indicadores tipicos: o ndmero de empregados ¢ a
suma de aclives da empresa
Realizan unha andlise factorial da varianza no que introducen, como factores, os decis de tamafio ¢ o scctor de
pertenza ¢, como variable dependente, a probabilidade de exporar.
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Bilkey (1978) analizou esta relacidn nunha das primeiras revisiéns da literatura
empirica sobre exportaciéns e non atopou ningiin patrén xeneralizable: en tres dos
oilo traballos empiricos revisados non observou ningiin tipo de asociacién. Os re-
sultados obtidos por Reid (1982) na sia revision de vintedn traballos empiricos son
similares 6s de Bilkey (1978). Unha conclusién do mesmo tipo pédese extraer da
ampla revisién de Gemiinden (1991), que s6 atopa apoio empirico 4 relacién su-
posta en cinco dos dezaoito estudios analizados. Isto non quere dicir que da revi-
sién da literatura se poida deduci-la ausencia de relacién entre tamaiio e propensién
exportadora; € miis, se se manexan outras revisions, como a de Aaby e Slater
(1989), obtéiense resultados moito miis favorables: en once de quince estudios
analizados atépase unha influencia positiva do tamafio.

Dada a diversidade dos resultados, non se pode extraer ningunha conclusion.
Miiis especificamente, non se pode soste-la existencia dunha relacién positiva entre
o tamaiio e a propensién explotadora.

En Espaiia, Maravall ¢ Torres (1986) e Alonso e Donoso (1989) atoparon que,
sexa cal sexa o indicador de tamafio elixido, a propensién a exportar mingua mo-
notonamente a medida que aumenta a dimension da empresa.

No 1994, Alonso e Donoso repiten o estudio en catro mostras de empresas es-
paiiolas: CIE-79, ICEX-85, ESEE-90 e ICEX-92. A distribucién da propensién ex-
portadora segundo o tamaiio € similar en tédalas mostras analizadas. Nas mdis
completas (CIE-79, ICEX-85, ICEX-92) o coeficiente segue unha traxectoria coin-
cidente: presenta valores elevados no grupo de microempresas, descende nos tra-
imos de empresas pequenas, aumenta de novo no intervalo de empresas medianas e
volve descender no das empresas mdis grandes. O coeficiente compértase da mes-
ma forma cando o tamaiio se mide pola cifra de vendas.

E interesante ter en conta que todos estes estudios parten da hipétese de que
existe unha relacién causal que vai do tamaifio da empresa i intensidade da expor-
tacion. Segundo Bonaccorsi (1992), deberia considerarse tamén a relacion inversa:
o6 exporta-las empresas poden ter maiores oportunidades de crecemento que cando
venden exclusivamente no mercado nacional. Unha correlacion estatistica en cal-
quera momento do tempo non deberfa ser asumida como proba dunha relacién cau-
sal. O traballo de Calof (1994) pode apoiar esta segunda perspectiva, xa que nel se
observa unha correlacion estatistica significativa entre tamafio da empresa e expe-
riencia exportadora. A sda xustificacion tedrica pasa madis por un maior crecemento
derivado da internacionalizacién ca por unha historia internacional mdis longa de-
rivada do tamafio.

Tamaiio e dinamismo exportador

A idea que esti baixo a relacion entre tamaiio da empresa e dinamismo exporta-
dor € a suposicion dunha internacionalizacién mdis rdpida canto maior sexa o (a-
maiio da empresa. Esta relacidn foi probada empiricamente en Espaiia por Alonso e
Donoso (1994). Estes autores chegan 4 conclusién de que se o tamafio se mide a
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través do nimero de empregados, a asociacin entre esta variable e o dinamismo
exportador ten forma de U: as empresas con maior dinamismo son as de menos de
25 empregados, alcdnzase un minimo no tramo 26-50, para volver ascender nos
tramos de tamafio superiores. Sen embargo, se como indicador de tamaiio se toma
o volume de facturacién, a relacion entre as variables é case oposta, de forma que o
tramo entre 600 e 1000 milléns de pesetas € o miis dindmico e este dinamismo de-
cae 0 se desprazar cara s extremos da distribucion.

Tamano e unha medida mixta do rendemento

Dada a diversidade de medidas do rendemento, Alonso (1995) formulou un
constructo que integra as dimensions estitica e dindmica: a propensién exportadora
e o dinamismo exportador. Utilizando este constructo como medida —e examinan-
do a sua relacién co tamaiio nun modelo de ecuacidns estructurais no que se consi-
deran os efectos mediadores doutros descritores da empresa e das sias estratexias e
vantaxes competitivas— obtén unha relacion directa de signo negativo entrimbalas
dias variables mentres que as relacions indirectas (efectos do tamafio sobre o ren-
demento exportador a través da estratexia e a través da estructura organizativa) pre-
sentan un resultado dubidoso.

PARTICIPACION DO CAPITAL ESTRANXEIRO E RENDEMENTO
EXPORTADOR

A presencia de capital estranxeiro pode supofier un comportamento diferencial
das empresas participadas con respecto ds non participadas, comportamento deri-
vado da busca de rendibilidade de certas vantaxes case monopolistas (cofiecemen-
tos e técnicas de xestion, de fabricacion, economias de escala, poder de mercado,
etc.) mdis ald das fronteiras do seu pais (Hymer, 1976). Cabe esperar que o inves-
timento estranxeiro transfira activos tecnoléxicos, de xestion e de loxistica interna-
cional que poden significar un maior rendemento exportador, condicionado polo
obxectivo e polas caracteristicas do investimento (Alonso e Donoso, 1989).

A relacion positiva esperada entre participacion estranxeira no capital da empre-
sa e rendemento exportador non € significativa nin no traballo de McGuiness
(1978) nin no de Cooper e Kleinschmidt (1985), tanto cando o rendemento expor-
tador se mide a través da propensién exportadora, como cando a medida utilizada é
o dinamismo exportador.

En Espaiia, os resultados da investigacién empirica non sempre coinciden, ainda
que se aprecian certas tendencias consistentes. Rodriguez de Pablo e outros (1974,
1975), Martinez Gonzilez-Tablas (1979) e Bueno (1982) observan na empresa
participada a maior propensién importadora e a menor exportadora; sen embargo,
estudios mais recentes sinalan a alta propension exportadora da empresa participa-
da (Muioz e Salido, 1980; Maravall e Rodriguez de Pablo, 1982; Alonso e Dono-
s0, 1985; Maravall e Torres, 1986; Bajo, 1987).
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Os resultados obtidos por Alonso e Donoso (1989) indican unha maior probabi-
lidade de exportar nas empresas participadas por capital estranxeiro, probabilidade
que medra a medida que aumenta a participacion estranxeira no capital. O contrario
ocorre coa propensién exportadora. Posteriormente, Alonso e Donoso (1994), 6
analizaren as mostras do ICEX do 85 e do 92, observan unha maior presencia da
empresa participada no colectivo de exportadoras (24,5% fronte 6 15,4%). Cando
se utiliza como medida do rendemento o dinamismo exportador, non se atopa unha
relacion demasiado definida coa participacidn estranxeira no capital: sobresaen
polo seu maior dinamismo as empresas con participacion estranxeira entre un 1% e
un 25%, mentres que o valor mdis baixo se rexistra cando o control pasa a ser
maioritario (do 50% 6 75%), o que pode ser consecuencia de que os obxectivos
perseguidos por este grupo de empresas estranxeiras se relacionan coa explotacion
do mercado interno espaiiol. Verbo da propensién exportadora, non se observan di-
ferencias entre os grupos de empresas con capital enteiramente nacional e aquelas
con participacion de capital estranxeiro (Alonso e Donoso, 1994, 1998). Por iilti-
mo, empregando como indicador do rendemento exportador o constructo integra-
dor xa comentado e introducindo a relacién entre o capital estranxeiro ¢ o rende-
mento nun modelo de ecuaciéns estructurais, Alonso (1995) non aprecia asociacién
directa entrambalas dias variables.

SECTOR INDUSTRIAL E RENDEMENTO EXPORTADOR

E ben improbable que tédolos sectores industriais dun pafs tefian a mesma pre-
sencia internacional. Con frecuencia, a vantaxe internacional dunha zona determi-
nada concéntrase en sectores estreitamente definidos ou, mesmo, en segmentos
sectoriais moi concretos. A combinacién de distintos elementos ligados 4 zona de
procedencia favorece a expansion intemacional dalgins sectores. Ainda atendendo
a estes elementos, € dificil predicir qué sector e de qué lugar gozard de vantaxes
internacionais. Por exemplo, todolos sectores dunha zona poderian obter econo-
mias de escala se vendesen os seus productos a todo o mercado mundial, e non esti
claro o efecto do tamaiio do mercado de orixe sobre a siia consecucién. O mesmo
ocorre coas explicacidns baseadas na disparidade tecnoléxica. E certo que esta po-
de ser fonte de vantaxe, pero haberia que cofiece-la causa da disparidade tecnoloxi-
ca para saber qué sectores e de qué lugares obterian unha vantaxe competitiva deri-
vada deste factor. As teorias que fan fincapé no papel do mercado, como a teorfa
do ciclo de vida do producto internacional (Vernon, 1966), non explican por qué as
empresas de determinadas zonas son lideres en determinados sectores novos.

As veces tritanse estas cuestidns cedéndolle-la totalidade do protagonismo en
materia de competitividade ds empresas; sen embargo, pode observarse que os lide-
res de determinados sectores e segmentos sectoriais tenden a estar concentrados en
poucos lugares e adoitan mante-la sia vantaxe competitiva durante moitos anos.
Por suposto, cada empresa decide a sia estratexia, pero parecen se-las empresas de
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sectores concretos en zonas concretas as que elixen as mellores estratexias (Porter,
1991).

No traballo de Alonso (1991) analizase a situacién internacional dos sectores
industriais espafiois utilizando dias medidas para cuantifica-las correntes comer-
ciais: a cota en exportacion (que relaciona a oferta exportadora espaiiola co total de
exportacions da OCDE) e a cota en importacion (que relaciona as exportacions es-
paiiolas con destino ds paises da OCDE co total de importaciéns da OCDE). A
aplicacién destes indices 6 comercio internacional dos sectores industriais espa-
fiois’ mostra que, dende o ano 1970 ata o ano 1985, aumentaron considerablemente
o seu valor. De feito, se se consideran as cotas para o total da industria, obsérvase
que case o duplicaron, o cal pode deberse 6 proceso de apertura comercial que vi-
viu a economia espaiiola durante o periodo analizado. Tamén se pode observar un
gran paralelismo nos valores de dmbolos dous indicadores, polo que unha soa me-
dida parece suficiente para explica-lo comportamento dos sectores. Alonso (1991}
opta pola cota de exportaciéns e compleméntaa con informacién de cardcter dind-
mico. Asi, divide os sectores industriais en funcién dun indicador estdtico —o nivel
de exportacions do sector— e outro dindmico —a evolucién que experimenta no
periodo considerado—.

A clasificacién resultante da combinacién destes criterios mostra que gran parte
dos sectores productores de bens de consumo tradicional como alimentacion, bebi-
das, calzado, confeccién, madeira e mobles; xunto con pneumaticos, construccién
naval, refino e maquinaria para metais parten de niveis altos da cota en exporta-
cién, pero experimentan unha taxa de crecemento desta magnitude menor ci media
e, en moitos casos, negativa, Os sectores que presentan altos niveis de exportacién
e experimentan unha forte progresién son sectores tradicionais como a pel, a cerd-
mica ou o vidro, e sectores que, como a siderurxia, o automébil ou a industria bési-
ca de metais non-férreos, poderian ser considerados os novos sectores da exporta-
cién espaiiola. Os sectores productores de maquinaria eléctrica e mecinica, o sector
quimico, o electrénico ¢ o de bens de consumo midis sofisticados presentan cotas
inferiores 4 media pero con tendencia a corrixirse. Son os sectores intensivos en
tecnoloxia, como a fabricacién de maquinaria eléctrica e electronica, os que se ato-
pan en peor situacién segundo un ou outro criterio.

Se ds andlises da situacién e evolucién das cotas en exportacion engddese a con-
sideracién das caracteristicas técnicas e productivas dos sectores, obsérvase que, no
1970, os sectores mdis competitivos da industria espafiola eran os intensivos en re-
cursos naturais € man de obra, mentres que en 1985 van gafiando importancia os
sectores intensivos en economias de escala. A escasa competitividade dos sectores
intensivos en tecnoloxia e daqueles nos que moita importancia a diferenciacion
comercial mantense 6 longo de todo o periodo estudiado.

A vantaxe internacional dos sectores industriais dun pais pode, tamén, aproxi-
marse a través dos valores do coeficiente exportador (definido como a porcentaxe

* A clasificacién dos sectores industriais é a utilizada pola OCDE a partir dos traballos de Pavitt (Alonso, 1993).
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de exportacions sobre a oferta total: producciéon miis importacidns). O coeficiente
exportador dd unha idea de en qué medida o sector aproveita vantaxes competitivas
noutros paises. Segundo datos de Alonso (1991), se se avalia o coeficiente exporta-
dor espaiiol en xeral, sen diferenciar sectores, obsérvase unha continua progresion
dende 1975 ata 1985, ano en que se alcanzan valores proximos 4 media da OCDE.
Esta tendencia interrdmpese coa incorporacion de Espaiia 4 CEE. A consideracidn
dos indices desagregados por sectores permite deducir unha gran consistencia da
stia posicidn competitiva internacional. Asi, no 1985, os sectores productores de
bens de consumo tradicional e boa parte dos sectores intermedios, como o do refi-
no, siderurxia, caucho e plistico ou metais non-férreos, presentan un coeficiente
exportador superior 4 media da OCDE. Unha posicién que se mantén no ano 1989,
con excepcion dos sectores de siderurxia e productos metilicos cuns coeficientes
que descenderon por debaixo da media da OCDE.

A comparacidn dos coeficientes exportadores sectoriais coa media da OCDE ten
como inconveniente a presencia neste bloque de economias fortemente auto-
abastecidas (a de EE.UU., por exemplo). Esta € a razon pola que Alonso (1991)
analiza o coeficiente exportador dos sectores industriais espafiois en relacién coa
media dos catro paises maiores da Comunidade Europea. Os resultados indican que
$6 son competitivos algiins sectores produclores de bens de consume, como pel,
calzado e impresidn, e de bens intermedios, como refino e madeira.

A través do estudio de magnitudes microecondmicas, Alonso e Donoso (1989)
analizan a competitividade dos sectores industriais espafiois medindo o rendemento
exportador empresa a empresa. Para clasificaren os sectores industriais utilizan o
modelo do ciclo de vida do producto internacional (Vernon, 1966), formalizando a
diverxencia entre productos nos diferentes sectores industriais (por suposto, tefien
en conta que en cada sector de actividade coexisten productos en tédalas fases do
seu ciclo de vida, pero parten da base de que nuns sectores priman unhas fases so-
bre outras). Deste xeito, distinguen actividades tradicionais —agraria, materias
primas minerais, téxtil e fogar—, modernas —maquinaria, transporte e quimica—
e mixtas —moda, sector agroalimentario, libros, lecer e construccion—. Asi clasi-
ficadas, a exportacion media ¢ superior nas industrias modernas; a maior propen-
sién exportadora aparece en certos seclores tradicionais e mixtos; e o maior dina-
mismo exportador preséntase nos sectores clasificados como modernos. Segundo
datos de 1996 (Alonso e Donoso, 1998), os sectores con maior propension exporta-
dora son agricultura, calzado e pel, polpa e pasta de papel, automébiles e electréni-
ca; mentres que os de menor propension exportadora son confeccion, caucho e
pldstico e manufacturas de papel.

RELACIONS ENTRE AS CARACTERISTICAS

As relaciéns entre os descritores empresariais poden xustificarse con facilidade.
Cabe esperar, por exemplo, un maior tamafio das empresas con participacion de
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capital estranxeiro, ou unha dependencia do tamafio respecto do sector no que a
empresa opera, xa que a escala minima eficiente varia duns sectores a outros.

A existencia dunha relacién entre tamaiio da empresa e sector de actividade foi
constatada en Espaiia por Alonso e Donoso (1989) sobre unha mostra de, aproxi-
madamente, 2300 empresas exportadoras. A distribucién por tamaiios observada
depende do sector que se considere. Asi, 0s sectores nos que a grande empresa ad-
quire maior presencia relativa son os de transporte, quimica e, en menor medida,
maquinaria, todos eles cualificados como modernos, xa que a maiorfa dos produc-
tos se atopan nas fases iniciais do seu ciclo de vida. Pola sda parte, ¢ en sectores
cualificados como tradicionais (agrario) e mixtos (moda) onde a pequena empresa
ten maior peso.

No traballo de Alonso e Donoso (1989) obsérvase unha relacién entre tamafio
da empresa e participaci6n estranxeira no capital, de forma que as empresas parti-
cipadas tefien, como media, maior tamaiio cds de capital enteiramente nacional. As
diferencias son notables cando o tamaiio é medido a través do nimero de emprega-
dos: o 12,4% das empresas participadas son grandes, fronte a un 4,7% das de capi-
tal nacional. Esta diferencia non s se mantén sendn que aumenta cando se utilizan
outros indicadores como as vendas, os recursos propios ou o volume de exporta-
ciéns. Os mesmos autores (Alonso e Donoso, 1994) pofien de manifesto a imposi-
bilidade de establecer unha relacién directa e lineal entrambalas duas variables, xa
que as empresas cun maior lamafio medio son as participadas dun 50 ata un 75%
do capital, seguidas das participadas en mdis dun 75% e, da mesma forma, as em-
presas participadas en menos dun 25% presentan un tamaiio medio maior cds parti-
cipadas dun 25 a un 50%. A esta mesma conclusién chegan outros estudios realiza-
dos en Espaiia, como os de Iranzo (1991) e Ortega (1992).

Segundo datos do 1996, constitase a existencia dunha relacién positiva entre
tamafio da empresa e participacion estranxeira en capital, xa que o cadro de persoal
medio das empresas de capital enteiramente nacional ¢ de 101 empregados, fronte
6s 636 das empresas participadas en menos do 50%, e os 893 das que tefien partici-
pacién estranxeira maioritaria (Alonso e Donoso, 1998).

Por outra parte, é conveniente considera-la posible influencia do sector de acti-
vidade na participacién estranxeira no capital. A anilise do caso espaiiol (Alonso ¢
Donoso, 1994) amosa unha clara relacién entrambalas dias variables. Os sectores
de actividade cualificados como modernos en funcién do modelo do ciclo de vida
do producto son os que mostran unha maior porcentaxe de empresas participadas,
mentres que, coa tnica excepcion do sector agroalimentario, son os sectores tradi-
cionais ¢ mixtos os que presentan menor participacion. Con datos do 1996, os sec-
tores que mostran unha maior presencia de capital estranxeiro son os de vehiculos e
transporte, e quimica (con niveis de participacidn por riba do 30%); con participa-
ciéns preto do 20% atépanse os sectores de magquinaria e industria metdlica bésica;
os sectores agroalimentario, téxtil e confeccion, e productos metilicos, entre ou-
tros, tefien porcentaxes superiores 6 10%; por debaixo desta cifra atdpanse os sec-
tores de calzado e pel, e madeira e mobles (Alonso e Donoso, 1998).
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ESTUDIO EMPIRICO DAS RELACIONS

MOSTRA

Para analizirmo-la influencia do perfil de caracteristicas da empresa no seu ren-
demento exportador utilizamos parte da informacidén contida na base de datos ela-
borada no marco do Plan de Fomento das Exportaciéns Galegas (FOEXGA). Esia
base contén informacién sobre 1149 empresas galegas, das cales 628 son exporia-
doras ¢ o resto non-exportadoras, consideradas exportadoras potenciais polos en-
cargados de efectua-la seleccién’. A composicién da mostra en relacién coas varia-
bles tamaiio, sector de actividade e participacion estranxeira no capital da empresa
preséntanse nas tiboas |, 2 e 3, respectivamente.

Taboa 1.- Composicién da mostra por tamafios

Tamaiie: yvendas , Frecuencia | Tamadio: empregados | Frecuencia
(-85.000.000 ¢ 271 1-6 ! 205
85,000,000-247 500 000« 265 7-15 ] 273
347.500.001-700 000,000 | 273 16-40 T 283
TOO.000.000 ou miis ! 263 41 ou mdis ! 269

Taboa 2.- Composicion da mostra scgundo parlicipacidn cstranxcira no capilal

Capital estranxeiro Freeuencia
Non participadaz OBR
Participadas 23

Taboa 3.- Composicion da mostra por sectores de actividade

Sector Frecuencia
Agroalitnentlano 31
Manufacturas do fogar 73
Manufacturas éxtiles, confeccion, calzado, pel ¢ coiro 112
Qutras imanufacturas 53
Fonles de enerxia ¢ lubricanics 8
Malenas primas 54
Productos intermedios 334
Magquinaria ¢ equipos industriais 141
Servicios 5l

HIPOTESES

De acordo coa investigacién previa, examinada no apartado anterior, propdiien-
se as seguintes hipdteses:

HI. A probabilidade de exportar:

Hla. Aumenta 6 facelo o tamafio das empresas.
H1b. Estd influida polo sector de actividade da empresa.
Hlc. E maior nas empresas participadas por capital estranxeiro.

: S—_— o
Débese sublifiar, polo tanto, que as porcentaxes de empresas exportadoms nen o son sobre o nimero total de
empresas galegas sendn unicamente sobre a poboacidn de empresas exportadoras ¢ potencialmenic exportadoras
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H2. A propension exportadora:
H2a. Aumenta 6 facelo o tamaiio das empresas.
H2b. Esti influida polo sector de actividade da empresa.
H2c. E maior nas empresas participadas por capital estranxeiro.

ANALISES E RESULTADOS

Caracteristicas da empresa e probabilidade de exportar

Para comprobirmo-la relacién entre o tamaiio das empresas e a s probabilida-
de de exportar, dividimo-la mostra en dous grupos, segundo que a empresa estivese
exportando na actualidade ou ainda non o fixera. Analizimo-las diferencias entre
grupos en dous dos indicadores tradicionais do tamaiio para os que dispofiemos de
datos: nimero de empregados e vendas. As andlises de varianza dun factor efec-
tuados mostran que as empresas exportadoras son significativamente (p<0,05) mais
grandes cds non-exportadoras, con independencia do indicador de tamaiio utiliza-
do. Os valores medios dos indicadores para dmbolos dous grupos méstranse na ti-

boa 4.

Tsboa 4.- Diferencias de tamaiio entre empresas exportadoras ¢ non-cxportadoras galegas

Indicador Exportadoras | Nen-exportadoras n
Empregados 87 27 0,001
Vendas (mitlons) 2.843 506 0,010

Para examinarmos con miis detalle a relacién, dividimo-la mostra en tramos’ €
calculdmo-la probabilidade de exportar en cada un. Se o indicador analizado € o
niimero de empregados, obsérvase o menor incremento entre a microempresa e i
empresa pequena: a probabilidade de exportar das empresas con menos de 6 em-
pregados non € sensiblemente inferior 4 do tramo inmediatamente superior (tdboa
5). Se se utiliza como indicador a cifra de vendas, o incremento da probabilidade
de exportar é practicamente mondtono entre os distintos intervalos de tamaiio ana-

lizados (tiboa 6).

Tiboa 5.- Namero de empregados ¢ probabilidade de exportar

Tamaiio: empregadas Probabilidade de exporiar
i-6 0%
7-15 45%
16-40) 50%
41 ou nilis T8%

Os tramas de 1amaiio defnironse utilizando como limites dos intervalos os cuartis das distribucidns de [re-

cuencias dos dous indicadores.
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Taboa 6.- Vendas ¢ probabilidade de exportar

Tamaito: vendas Probabilidade de exportar
)-85.000.000 25%
| 85.000.000-247.500.000 49%
247.500.001-700.000.000 66%
700.000 000 ou mdis 82%

Para obtermos un constructo que dea unha idea mdis completa do tamaio reali-
zamos unha andlise dos compofentes principais. A través deste procedemento, ob-
tense un compoiiente principal con autovalor maior ca [ que explica, aproximada-
mente, 0 93,40% da varianza dos indicadores. As puntuacidns factoriais serven de
base para dividi-la mostra en cuartis de tamafio. Asi, obsérvase que a relacién entre
tamafio e probabilidade de exportar é positiva (tiboa 7): a medida que aumenta o
tamafio, a probabilidade de exportar aumenta. Mediante un test chi-cadrado cons-

tatdmo-la significacién da relacion (p<0,05). Estes resultados confirman a hipétese
fa.

Tabea 7.- Tamafio ¢ probabilidade de exportar

[ Tamaiio Probabilidade de exportar
Cuariil 1 30.3%
Cuartil 2 47.9%
Cuaril 3 67.4%
Cuarul 4 89.4%

Co obxecto de examindrmo-la influencia do sector de pertenza na probabilidade
de exportar construimos unha tiboa cruzada cos 9 sectores industriais para os que
temos informacidn e os dos valores da variable dependente. Eliminamos da andlise
o sector de produccién de enerxia, combustibles e lubricantes debido & reducido
mimero de casos na mostra. A proba chi-cadrado permite deducir unha asociacién
significativa entre as variables. Os sectores nos que a probabilidade de exportar é
maior son: fabricacién de maquinaria e equipos industriais, seguido do de manu-
facturas téxtiles, de confeccidn, pel e coiro, e sector agroalimentario. Os sectores
nos que a probabilidade de exportar € menor son, por esta orde, servicios, manu-
facturas do fogar e outras manufacturas. Os resultados, que se presentan na taboa 8,
confirman a hipdtese 1b.

Taboa 8.- Sector de actividade ¢ probabilidade de exportar

: Sector Probabilidade de exportar

Agroalimentano 57,10 *
Manuflacturas do fogar 43,50

| Manufacturas téxtiles, confeccion. calzado. pel ¢ coiro 59.00
Outras manufacturas 46,80
Materias primas 50,00
Productos intenimedios 55,20

| Maquinaria ¢ equipos industriais 67,40
Servicios 36.70
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Seguimo-lo mesmo procedemento para analizirmo-ia relacidn entre a probabi-
lidade de exportar e a presencia na empresa de capital estranxeiro (tiboa 9). Nas
case mil empresas con capital enteiramente nacional obsérvase unha probabilidade
non significativamente menor (p<0,05) cds que tefien participacion: 54,80 fronte a
59,50, polo que non se confirma a hipotese lc.

Taboa 9.- Participacién cstranxeira no capital ¢ probabilidade de exportar

Participaciin estranxeira no capital | Probabilidade de exportar_|
No participadas 54.80%
Participadas 59.50%

Para probidrmo-lo efecto total das variables independentes sobre a probabilidade
de exportar, e dada a natureza categérica desta Gltima variable, realizamos unha
andlise de regresién loxistica. O tamaiio empresarial foi medido a través do factor
integrador tamafio. A presencia de capital estranxeiro mediuse a través da porcen-
taxe de capital con orixe estranxeira. Para que non se xerase un nimero demasiado
elevado de variables dicotémicas relativas 6 sector, optamos por considerar unica-
mente dous sectores’: 0 agroalimentario e mailo de fabricacidn de bens intermedios
(asigndndolle o valor 0 & pertenza 6 primeiro sector e o | d pertenza 0 segundo).

O modelo de regresién loxistica resultante ¢ significativo (p<0,05), ainda que a
stia capacidade clasificadora € limitada (preto do 68%). S6 o coeficiente B da va-
riable independente tamafio méstrase significativo (p<0,05). Como se esperaba, o
seu signo ¢ positivo,

A influencia do sector sobre a probabilidade de exportar non resulta significati-
va na regresion loxistica, pero si na proba chi-cadrado realizada previamente. Isto
pode deberse 4 eleccion dos dous sectores integrados na andlise; tamén poderia
ocorrer que se produza un efecto conxunto do tamafio ¢ o sector sobre a probabili-
dade de exportar. Analizamos este efecto a través dunha anilise log-lineal xerdr-
quico. Os resultados mostran interaccions entre as variables tamafio e probabilida-
de de exportar, por un lado, e tamaiio e sector de actividade, polo outro. O sector de
actividade condiciona o tamaiio empresarial e este a probabilidade de que a empre-
sa exporte, o cal confirma parcialmente a hipétese 1. As frecuencias observadas, as
esperadas e os residuos preséntanse na tiboa 10.

Construimos diias tiboas cruzadas para cofiece-lo signo das relaciéns xurdidas.
Como se supofiia, as empresas grandes tefien a mesma presencia en dmbolos dous
sectores: sen embargo, as empresas de tamafio medio predominan no sector de fa-
bricacién de bens intermedios, mentres que as pequenas o fan no sector agroali-
mentario. A relacién positiva entre tamafio e probabilidade de exportar constatase
de novo.

Dada a consideracién parcial da variable “sector” na andlise anterior, recorre-
mos 4 técnica multivariante de clasificacién “CHAID", do paquete estatistico SPSS

" Ambolos dous sectores foren seleccionados pola sta forte presencia na mostra.

Revista Galega de Economia, vol. 8, nim. 2 (1999), pp. 171-194 183
ISSN 1132-2799




Rio, M.L. del; Varela, J.A.; Barrcire, 1.M. Caracteristicas da empresa...

8.0, para examinala de modo completo. Introducimos como variables independen-
tes ou predictoras: os cuartis da distribucion de frecuencias da variable nimero de
empregados’, a variable dicotémica participada/non participada por capital es-
tranxeiro e os 9 sectores industriais para os que dispoifiemos de informacidn.

Tiboa 10.- Frecuencias observadas e esperadas nas celas resultantes da interaccion do ta-
maiio, sector ¢ probabilidade de exportar

Grupo Frecuencia | Frecuencia Residuos
observada esperada_ | estandarizados

Non-expertador

Exportador

Grande intermedios

Os resultados obtidos preséntanse na figura 1. O tamafio empresarial € o des-
critor que presenta diferencias mdis significativas (p<0,05). Os dos primeiros cuar-
tis de tamafio (1 a |5 empregados) tefien unha probabilidade de exportar similar (en
torno 6 42,5%). A probabilidade aumenta nos dos cuartis seguintes: alcanza o
59,3% no terceiro e preto do 78,5% no tramo de empresas mais grandes.

O sector de actividade unicamente ten un efecto significativo sobre a probabili-
dade de exportar nas empresas pequenas (15 empregados ou menos). Neste seg-
mento, obsérvase que os sectores con maior probabilidade de exportar son: 1) ma-
quinaria e equipos industriais (cunha probabilidade do 57,7%) e 2) agroalimentario
e de manufacturas do fogar, téxtiles, confeccidn, calzado, pel e coiro (cunha proba-
bilidade media do 47,7%). Os sectores doutras manufacturas, materias primas, pro-
ductos enerxéticos e productos intermedios presentan unha probabilidade de ex-
portar por debaixo da do sector servicios (arredor do 33,3 e 34,5%, respectiva-
mente).

Entre as empresas pequenas dos sectores agrario e de manufacturas de alimen-
tacion, fogar, téxtil, confeccion, calzado, pel e coiro pode observarse, i sia vez, un
comportamento diferenciado en canto 4 probabilidade de exportar: as micro-
empresas (ata 6 empregados) téfiena significativamente menor (40,7%) cds de ta-
mafio algo superior, de 7 a 15 empregados (56,7%).

X 3 . g : .z
Os scus valores resultan mdis claros, para os efecios de interpretacidn dos resultados, cds puntuacidns facto-
riais do constructo “lamaiio”.
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Figura 1
Probabilidade de
exporiar
55,31%
n=1121
Tamafio
- I |
1 a 15 empregados 15 a 40 empregados Miis de 40 empregados
42,48% 58,29% 78,44%
n=1572 n=280 n= 269
l 6 7
Scctor
I ] | I
Agroalimentario ¢ Outras manufacturas Maquinaria ¢ ‘ Scrviciqs
manufacturas do fogar, ¢ materias primas, productos equipos industriais 34,48%
téxtil, confeccion, encrxéticos ¢ productos 57,69% n=29
calzado, pel ¢ coiro semiclaborados n=52
47.64% 33.33%
n=275 n=216 4
| 3
Tamaiio
1 a 6 empregados 7a 15 empregados
40,65% 56,67%
n=155 n=120

| 2

Obsérvase, en consecuencia, a existencia de 7 grupos de empresas con probabi-
lidade de exportar diferenciada:

e Grupo 1: micro-empresas dos sectores agrario, alimentario e de manufacturas
téxtiles, de confeccion, calzado, pel e coiro. A sia probabilidade de exportar €
case 10 puntos inferior 6 50% ( 40,7%). . ‘

» Grupo 2: empresas pequenas (entre 7 € 15 empregados) dos sectores agrario, al‘l-
mentario e de manufacturas téxtiles, de confeccién, calzado, pel e coiro. A sta
probabilidade de exportar € superior 6 50% (56,67%).

e Grupo 3: empresas pequenas (de ata 15 empregados) dos sectores 'productores
doutras manufacturas, materias primas, productos enerxéticos e semielaborados.
A sta probabilidade de exportar € a mais baixa (33,33%).
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e Grupo 4: empresas pequenas (de ata 15 empregados) do sector de fabricacidn de
maquinaria e bens de equipo. A sia probabilidade de exportar € alta (57,69%).

» Grupo 5: empresas pequenas (de ata 15 empregados) do sector servicios. A stia
probabilidade de exportar € a segunda mdis baixa (34,48%).

e Grupo 6: empresas cun tamaiio entre 16 e 40 empregados. A sia probabilidade de
exportar é a segunda mdis alta, case 10 puntos superior 6 50% (59,29%).

» Grupo 7: empresas con miis de 40 empregados. A sia probabilidade de exportar
é a mais alta (78,44%).

En ningtn nivel da drbore de clasificacion obsérvanse efectos significativos
(p<0,05) da participacion estranxeira no capital sobre a probabilidade de exportar.
Por conseguinte, a hipdtese 1 verificase parcialmente, no sentido de que o tamaiio ¢
o sector —esle unicamente no caso das empresas de [ a 15 empregados— diferen-
cian significativamente a probabilidade de ser exportador.

Caracteristicas da empresa e propensién exportadora

Para estudidrmo-la relacidn entre tamafio da empresa e propension exportadora,
examindmo-las correlacidns bivariadas entre os tres indicadores do tamaiio consi-
derados —empregados, vendas e factor integrador— e maila propensidn exporta-
dora nas empresas incluidas no grupo de exportadores (neste punto prescindimos
da aniilise dos non-exportadores). Non se observa ningunha correlacién significati-
va (p<0,1) entre a propensidn exportadora e os indicadores do tamafio analizados.

Ainda que, como se indicou, as puntuaciéns factoriais do constructo “tamafio”
elaborado anteriormente non presentan correlacién significativa coa propensién
exportadora, dividimo-la mostra en cuartis de tamafio para observa-las variacions
na propension exportadora (tdboa 11).

Taboa 11.- Propension exportadora media segundo tamaiio (empregados ¢ vendas)

Tamaiio: vendas ¢ empregados | Propension exportadora media
Cuartil 1 29.01%
Cuaril 2 28,23%
Cuanil 3 32,82%
Cuaniil 4 26,90%

Os resultados constatan que a propension exportadora media € superior entre as
empresas de tamaiio medio-grande, pero inmediatamente seguidas polas empresas
mdis pequenas, ainda que as diferencias entre estas e as restantes son de escasa
magnitude.

A influencia do sector de actividade sobre a propension exportadora € significa-
tiva (p<0,05) segundo os resultados da andlise de varianza dun factor efectuado. A
propension exportadora media de cada un dos sectores analizados (todos menos o
de produccién de enerxia, combustibles e lubricantes) preséntase na tdboa 12, Os
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sectores de fabricacién de bens intermedios, maquinaria industrial e bens de equipo
e 0 sector servicios son os que tefien propensidns exportadoras mdis altas. As mdis
baixas corresponden 6s sectores de manufacturas do fogar e outras manufacturas,

por esta orde.

Taboa 12.- Sector de actividade e propensién exportadora

Sector Propension expurtadora media
Agroalimentario 27.66
Manulacturas do [ogar 15,19
| Manufacturas téxtiles, confeceién, calzado, pel ¢ coirn 20,28
Cutras manulactusas 18.35
Maietias primas 27.65
Bens intermedios 39,05
Maquinaria industrial ¢ bens de equipo 31,70
Scrvicios 3104

En relacién coa presencia de capital estranxeiro, cémpre destacar que todalas
empresas da mostra, independentemente da orixe do seu capital, venden maiorita-
riamente no mercado espaiiol (tiboa 13). Neste comportamento non se observan di-
ferencias significativas (p<0,05) trala realizacién dunha anilise de varianza dun

factor.

T#boa 13.- Participacidn cstranxcira no capital ¢ propensién cxportadora

Capital estranxeiro | Propensidn exportadora media
Non patticipada 20,82
Participada 34,32

Para proba-ia influencia simultinea das tres caracteristicas da empresa sinala-
das, o tamafio (medido poto constructo factorial elaborado previamente), o sector
industrial de pertenza (de fabricacién de bens intermedios fronte g‘) agroalirnentarjq)
e a porcentaxe de participacion estranxeira no capital social, realizouse unha anz.llll-
se de regresion lineal na que se introduciu como variable dependente a propension
exportadora.

O modelo formulado é significativo (p<0,05) cun R cadrado corrixido do 0,034,
O iinico coeficiente B significativo (p<0,05) é o correspondente 6 sector (tiboa 14).
Ten signo positivo, o cal indica mdis propension exportadora no sector c!'e bens .in-
termedios ca no agroalimentario. Os coeficientes das variables tamafio’ e capital
estranxeiro non son significativos (p<0,03).

Como ¢ moi probable que a relacién entre tamaiio e propensién exportadora se-
xa diferente segundo o sector de actividade que se considere, realizamos unha ana-
lise factorial da varianza que incorpora, como variables de tratamento, o tamafio

* O coeficiente tampouco non € significativo (p<0.05) cando o lamafio st mide a través do admcro de emprega-
dos ou da cifra de vendas. O modelo completo segue tendo significacidn cando se utilizan esles indicadores
(p=0,004 ¢ p=0,002, respeclivamente).
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(en cuartis) e o sector de actividade; e, como variable dependente, a propensién ex-
portadora. Os resultados obtidos méstranse na tiboa 15. Obsérvase que a influencia
do sector na propension exportadora € significativa, o mesmo cd interaccién sector-
tamafio. A propension exportadora media de cada grupo preséntase na tiboa 16 e
na grifica |.

Tiboa 14.- Regresion lincal das variables: sector, lamafio ¢ capilal estranxeiro sobre a pro-
pension cxportadora

Variahle Coeficientes Significacién
estandarizados
Seclor 0,187 0.001
Tamaio - L0058 0.300
Capital estranxeiro 0.049 0,380
R cadrado comxido = 0,033,

Tiboa 15.- Anilisc factorial da varianza: propensién cxportadora, tamafio ¢ sector. Varia-
ble dependente: propension exportadora

Variable Significaciin
Tamafio 0,952
Scclor 0.001
Tamafio-Secior 0,050
R cadrado = 0,060 (R cadrado co-
mxido = ,040).

Taboa 16.- Propension cxportadora media segundo o tamafo-sector de actividade

Tamaiio Sectar Propensidn
exportadora media
1,00 Agroalimentario 33.920
Bens intermedios 33.258
2,00 Agroalimentario 29,989
Bens intermedios 35.560
3,00 Agroalimentario 24,000
Bens intermedios 44,929
4,00 Agroalimentario 20,809
Bens interinedios 42,667

Grifica 1.- Medias estimadas de propensién exportadora

50%

40% Semimanufacturas
0%

20% Agroalimentario

10%

i é ‘_", .; Sector
Tamailo
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Obtense un efecto mediador do seclor de actividade na relacién entre tamaiio e
propension exportadora. No sector agroalimentario a relacidn € negativa: a medida
que aumenta o tamafio dimintie a propension exportadora. Sen embargo, no sector
de empresas fabricantes de semimanufacturas o tamafio mdstrase positivamente
relacionado coa intensidade da exportacién. Como se supoiiia, a relacion entre ta-
maiio e propension exportadora debe ser analizada sector a sector.

Dado o impacto do sector na propension exportadora e a consideracién incom-
pleta deste antecedente nas anilises previas, ampliouse o estudio 6 resto dos secto-
res industriais da mostra mediante o recurso 6 algoritmo “CHAID”, esta vez intro-
ducindo como variable dependente a dicotomia: propensién exportadora supe-
rior/inferior 4 mediana da distribucién de frecuencias (20%). As variables categori-
cas independentes son o tamaiio, o sector de actlividade e a presencia de capital es-
tranxeiro.

Os resultados preséntanse na figura 2. De acordo co modelo, a variable que ini-
cialmente discrimina a propension exportadora € o sector, ainda que aparece a va-
riable “tamafio” nun segundo nivel, como significativa nalgiins sectores industriais.
Daquela, € a pertenza a un sector o mdis determinante 4 hora de ter unha propen-
sién exportadora alta ou baixa (respecto da mediana).

Figura 2

Propension exportadora alta, por
riba da mediana (54,89%5)
n=583

Sector

Resto dos sectores
Propension alta 53,05%

Manufacturas do fogar,

Agroalimentario
téxtil, confeccion,

Propension alta +3,75%

n=160 calzado, pel ¢ coiro n= 331
Propension alta 25%
| n=112 I
Tamaiio X Tamaiio
| a 6 empregados Mais de 6 empregados I a 15 empregados §| Mais de 15 empregados
Propension Propension Propension Propension
alta 56.92% alta 34, 74% alta 43,51% alta 60%
n==65 n=95 n=131 n= 180

-2
£
Lh

Os sectores productores de materias primas, productos intermedios, maquinaria
e bens de equipo, xunto co sector servicios, presentan a maior porcentaxe de em-
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presas cunha propension exportadora por riba da mediana. Nestes sectores, a por-
centaxe de empresas con elevada propension aumenta sensiblemente co tamaiio: do
43,5% nas empresas de | a 15 empregados, 6 60% nas empresas con mdis de 15
empregados.

Obsérvase unha forte influencia do tamaiio no sector agroalimentario. Neste ca-
so, o efecto do tamafio € negativo e o salto prodiicese entre a microempresa (ata 6
empregados) e o resto: dun 56,9% de empresas con propension exportadora por ri-
ba da mediana, no grupo de microempresas, a un 34,7% no resto.

Nos sectores fabricantes de manufacturas do fogar, téxtil, confeccién, calzado,
pel e coiro, non se aprecia un efecto significativo (p<0,05) do tamaiio empresarial
sobre a propension exportadora.

Asi, a mostra de exportadores queda dividida en 5 grupos de empresas:

e Grupo |: microempresas do sector agroalimentario: o 56,9% presenta unha pro-
pension exportadora por riba da mediana.

» Grupo 2: resto de empresas do sector agroalimentario: s6 un 34,7% ten unha pro-
pensidn exportadora por riba da mediana.

» Grupo 3: empresas dos sectores fabricantes de manufacturas do fogar, téxtil, con-
feccidn, calzado, pel e coiro: s6 o 25% presenta unha propensién exportadora por
riba da mediana.

» Grupo 4: empresas dos sectores fabricantes de productos industriais e do sector
servicios de ata 15 empregados: o 43,5% presenta unha propensién exportadora
por riba da mediana.

e Grupo 5: empresas dos sectores fabricantes de bens industriais e do sector servi-
cios de mdis de 15 empregados: o 60% ten unha propensién exportadora por riba
da mediana.

Dentro destes grupos non existen diferencias significativas (p<0,05) en canto a
participacion estranxeira no capital social. Consecuentemente, a hipétese 2 sé se
confirma, de novo, parcialmente. O sector no que opera a empresa inflie na pro-
pensidn exportadora, mentres que o tamafio s6 incide nalgins sectores.

CONCLUSIONS

Os resultados obtidos sinalan a importancia de tomar en consideracién diferen-
tes descritores en funcién da variable utilizada para medi-lo resultado exportador.
Se se analiza a probabilidade de exportar, o tamaiio empresarial € o descritor con
maior influencia. O sector de actividade sé € relevante nas empresas mdis peque-
nas, € dicir, existe un tamaiio minimo necesario para exportar que depende do sec-
tor de actividade e que € maior nos sectores de materias primas, productos enerxé-
ticos e productos semielaborados. Noutros intervalos de tamafio, a influencia do
sector de actividade no rendemento exportador non ¢ significativa. Por outra parte,
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nos sectores agroalimentario, de manufacturas do fogar, téxtil, confeccidn, calzado,
pel e coiro, o paso do primeiro cuartil de tamaiio (ata 6 empregados) 6 segundo (de
7 a 13) ten un efecto sensible na probabilidade de exportar. Non € posible observar
un efecto significativo da presencia de capital estranxeiro sobre esta variable crite-
rio.

Cando a variable dependente € a propensién exportadora, o sector de actividade
€ o descritor mdis importante. Obsérvase que o tamaiio da empresa sé inflie signi-
ficativamente na propensidn exportadora cando as empresas pertencen 6s sectores
agroalimentario, de fabricacién de bens industriais e de prestacién de servicios.
Non existe intervencién do tamaiio nos sectores de fabricacién de manufacturas do
fogar, téxtil, confeccién, calzado, pel e coiro. Ademais, a influencia do tamafio so-
bre a propensién exportadora relativa € positiva nos sectores de fabricacién de pro-
ductos industriais (materias primas, semimanufacturas, productos enerxéticos, ma-
quinaria e bens de equipo) e negativa no sector agroalimentario, no que son as em-
presas miis pequenas as que presentan maiores propensions exportadoras relativas.
Tampouco neste caso se observan efectos significativos da participacién estranxei-
ra no capital da empresa sobre a intensidade exportadora.
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