-

View metadata, citation and similar papers at core.ac.uk brought to you by ;{ CORE

provided by NORA - Norwegian Open Research Archives

N H H NORGES HANDELSH@YSKOLE
Bergen, 01.06.2012

FDI og korrupsjon

Hvilken effekt har korrupsjon pd inngdende FDI-strommer til
utviklingsland?

Dag Eirik Bee og Simen André Berter Sveen
Veileder: Ragnhild Balsvik

Masteroppgave 1 Samfunnsegkonomi

NORGES HANDELSHOYSKOLE

Denne utredningen er gjennomfert som et ledd 1 masterstudiet i skonomi og administrasjon
ved Norges Handelshoyskole og godkjent som sadan. Godkjenningen inneberer ikke at
hoyskolen innestir for de metoder som er anvendt, de resultater som er fremkommet eller de
konklusjoner som er trukket i arbeidet.


https://core.ac.uk/display/30894487?utm_source=pdf&utm_medium=banner&utm_campaign=pdf-decoration-v1

Abstrakt

Sammenhengen mellom korrupsjon og FDI har vert mye omdiskutert i litteraturen. Denne
artikkelen tar i bruk paneldata for arene 19962010 for & analysere effekten korrupsjon har
pa FDI i nyere tid for 84 utviklingsland. Vi finner at korrupsjon utever en sterk, negativ
effekt pa inngdende FDI-strommer. Artikkelen undersgker ogsd om lavkorrupsjonsland, gitt
ved Norge og Sverige, pévirkes annerledes av korrupsjon i mottakerlandet ved
investeringsbeslutninger. Vi finner ingen signifikant effekt av korrupsjon pd de

skandinaviske FDI-stremmene eller beholdningene.

Abstract

The relationship between corruption and FDI has been widely discussed in the literature.
This paper employs panel data for the period 1996-2010 to analyze the effect of corruption
on FDI for 84 developing countries. We find that corruption exerts a stong, negative effect
on inward FDI-flows. The paper further investigates if "clean" countries, as represented by
Norway and Sweden, are affected differently by host country corruption when making
investment decisions. We find no impact of corruption on the Scandinavian FDI-flows or

stocks.
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Forord

Arbeidet med masteroppgaven har vert tidkrevende, men ogsa spennende og veldig lererikt.
Vi har hatt stor nytte av det vi har lart i lopet av studietiden, spesielt i skonometriske kurs
som ECO402 — Econometric techniques og SAM451 — Samfunnsgkonomisk analyse.

Vi har satt oss inn 1 et bredt spekter av teori og tidligere litteratur innen ekonometri, FDI og
korrupsjon. Vi har ogsa hentet erfaringer fra behandling av store datasett, som ikke alltid er
like samarbeidsvillige. Spesielt har det vert laererikt & gjennomfere prosessen fra start til
slutt med alle de utfordringer det inneberer. Vi har sett hvor mange valg som pavirker
sluttresultatet, og har gjennom hele oppgaven provd & ta disse valgene pd bakgrunn av teori

og praksis.

Deler av oppgaven forutsetter kjennskap til ekonometrisk analyse og grunnleggende

wkonomisk teori.

Vi vil benytte anledningen til & takke var veileder, Assistant Professor Ragnhild Balsvik, ved
NHH. Hun har vert til stor hjelp ved alltid & vare tilgjengelig og gi raske og grundige

tilbakemeldinger underveis.

Vi vil til slutt understreke at alle synspunkter som fremkommer i oppgaven er helt og
holdent forfatternes egne, og at vi selv tar alt ansvar for eventuelle feil som er begatt

underveis.
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1. Innledning

Korrupsjon har vert mye omtalt i medier de siste arene etter flere store internasjonale
korrupsjonsavsleringer. Dette gjelder ogsa store norske selskaper som investerer i utlandet.
Holdningene til korrupsjon er ogsd i endring; mens norske bedrifter i dag kan bli
straffeforfulgt for & bestikke utenlandske offentlige tjenestemenn, ble det pa begynnelsen av
90-tallet gitt skattefradrag for slike aktiviteter (NHO 2006). I en tid hvor utenlandske
direkteinvesteringer (FDI)' har hatt stor vekst, har nettopp korrupsjon veert en hyppig studert
faktor pa investeringsvurderinger, se for eksempel Smarzynska og Wei (2000); Teksoz
(2006); Habib og Zurawicki (2002); Egger og Winner (2005); Wei (1997); Busse og Hefeker
(2007). Litteraturen har ikke vert entydig pa hvordan — eller hvorvidt — korrupsjon i et
mottakerland spiller en rolle. Fokuset blant forskere var forst pd dets forhold til et lands
okonomiske vekst, hvor de tidligste studiene fant ekte incentiver for offentlig ansatte og
mindre byrakrati ved korrupsjon, slik at det virket positivt pa veksten, se Leff (1964) og
Huntington (1986). De fleste studier som er publisert i ettertid finner imidlertid et negativt
forhold mellom korrupsjon og vekst, se Mauro (1995); Anoruo og Braha (2005); Mo (2001);
Meéon og Sekkat (2005). Dette har fort til at det internasjonale samfunnet har satt i gang en
rekke tiltak for & motvirke korrupsjon. Korrupsjon er vanskelig & identifisere, og det er
problematisk & méle resultatene av slike tiltak pa grunn av fa objektive korrupsjonsmal. Det
er like fullt et viktig arbeid da korrupsjon blant annet kan ha stor innvirkning pé risikoen
knyttet til investeringer. Ifelge Standard and Poor's er sannsynligheten for & miste hele
investeringen i lepet av fem ar mellom 50 og 100 prosent dersom man investerer i et korrupt
land. En undersgkelse gjennomfert av Verdensbanken viser ogsd at over 150 heytstidende
offentlige tjenestemenn og borgere fra mer enn 60 utviklingsland rangerer korrupsjon som

den storste hindringen for skonomisk utvikling og vekst i sine land (UNCJIN 2000).

Det har i lopet av de siste tidrene blitt skrevet mange artikler om hvordan investeringer”
pavirker gkonomisk vekst. Det finnes sterke empiriske resultater som viser at gkonomisk
vekst er hoyere 1 land som har hayere investeringsrater (Levine og Renelt 1992). Okonomisk
vekst har positive effekter for blant annet inntektsulikhet og fattigdom. Dollar og Kraay
(2002) viste med et datasett bestdende av 92 land over 40 &r at inntekten for den fattigste

" FDI star for Foreign Direct Investment

* Vi viser her til investeringer generelt, ikke FDI spesifikt.



femtedelen av befolkningen vokser proporsjonalt med gjennomsnittsinntekten i landet.
Lignende resultater ble funnet av Sala-i-Martin (2002) ved & se pa sammenhengen mellom
inntektsdistribusjon og andel av befolkningen som lever under fattigdomsgrensen. Ifelge
Chen og Ravallion (2010) levde en fjerdedel av befolkningen i utviklingsland under
fattigdomsgrensen i 2005. Slike resultater har motivert studier til & fokusere pa
utviklingsland, for & kartlegge hva som ma til for at et land skal kunne motta flere

investeringer og reise seg fra fattigdommen. Denne motivasjonen deler ogsa vi.

En annen grunn til at vi har valgt & fokusere pd utenlandske direkteinvesteringer til
utviklingsland er at disse har vokst kraftig i lopet av de siste to tidrene og star nd for omtrent
halvparten av den globale strommen av direkteinvesteringer (WIR 2011). Videre muliggjer
FDI overforinger av immaterielle eiendeler gjennom investeringene. Kolstad og Villanger
(2004) argumenterer for at internasjonale selskaper, ved 4 investere 1 et land, tilforer
mottakerlandet ferdigheter innen teknologi, ledelse og organisasjon. Dette stottes av Barrell
og Holland (2000) som finner at ekningen i produktivitet fra FDI i hovedsak skyldes
overferinger av immaterielle eiendeler, og ikke selve kapitalinvesteringen. Fritt oversatt,

skriver de videre;

"FDI skiller seg fra andre typer internasjonale kapitalbevegelser fordi den skaper et varig
engasjement. Investeringens mdl er d opprette en permanent kommersiell relasjon, pd
samme tid som man utover en administrativ innflytelse i et utenlandsk selskap.
Portefoljeinvesteringer  trekkes — mot  kortsiktige  profittmuligheter.  Den  lange
investeringshorisonten til FDI motiverer investorer til d ta aktiv del i beslutningsprosesser

og forer trolig til en viss restrukturering av selskapet.”

Disse resultatene understreker hvor viktig det er for utviklingsland & identifisere hvilke
faktorer som driver investeringer, og pd den maten skape et mer attraktivt miljo for
utenlandske investorer. Det finnes mye litteratur med fokus pa hvilke faktorer som pévirker
FDI. De fleste tidligere arbeider finner at det ligger stor forklaringsgrad i de sakalte
tradisjonelle  determinantene som  markedssterrelse, ressursrikdom, geografiske
karakteristikker, humankapital, og infrastruktur (de Mello 1997; Noorbakhsh et al. 2001).
Andre arbeider fokuserer pd mer utradisjonelle determinanter som blant annet demokrati,
rettssystemer, og politisk stabilitet (Busse og Hefeker 2007) eller informasjons- og
kommunikasjonsteknologi (Gholami et al. 2006). I denne artikkelen har vi valgt & fokusere

pé korrupsjon, som ogsd er en av de utradisjonelle determinantene. Korrupsjon er et vanlig
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fenomen i utviklingsland, og det er derfor bide interessant og viktig & finne ut hvilken effekt
det har pa FDI. De fleste studier som er gjort i lopet av de siste ti drene argumenterer for at
korrupsjon fungerer som en skatt eller ekstrakostnad og at det derfor ikke virker som et
incentiv for FDI, se Wei (1997) og Dahlstrém og Johnson (2007). Det har vert vanlig &
bruke tverrsnittsdata for & forklare langtidseffekter av korrupsjon pa FDI, og en stor del av
studiene er basert pd observasjoner for tusendrsskiftet, se Smarzynska og Wei (2000);
Teksoz (2006); Méon og Sekkat (2005); Wei (1997). I de siste arene har det blitt satt mer
fokus pa bruk av paneldata, og det er blitt rettet oppmerksomhet pa at korrupsjon helst ber
behandles som en endogen variabel, se Habib og Zurawicki (2002); Egger og Winner
(2005); Busse og Hefeker (2007); Kolstad og Villanger (2004).

Motivert av utviklingen 1 litteraturen, vil denne artikkelen gjore en empirisk undersokelse av
effektene av korrupsjon pd inngaende FDI-strommer ved & bruke en ekonometrisk modell
som hovedsakelig er basert pa paneldata fra 84 utviklingsland over perioden 1996-2010.
Mer spesifikt sikter denne artikkelen pé & besvare felgende spersmal: Har korrupsjon vert et
hinder for utenlandske direkte investeringer i utviklingsland de siste 15 arene? Vi finner at
oppfattet korrupsjonsniva er en viktig forklaringsfaktor for inngdende FDI-strommer til
utviklingsland i perioden 1996 — 2010. Korrupsjon har en sterk negativ effekt pa inngéende
FDI-strommer. Artikkelen skiller seg ogsa fra tidligere studier ved a analysere FDI-
beholdninger og transaksjoner fra Norge og Sverige til utviklingsland, for a4 se om effekten
av korrupsjon i mottakerlandet er annerledes pd investeringsbeslutninger i land som selv
anses 4 ha relativt lite korrupsjon. For de norske og svenske dataene finner vi at korrupsjon
ikke utever noen effekt pd verken FDI-beholdninger eller FDI-stremmer for arene 2005—

2010.

Artikkelen er lagt opp som folger: kapittel 2 og 3 tar for seg henholdsvis FDI og korrupsjon.
Vi definerer begrepene og gir en utfyllende beskrivelse av hvordan vare to hovedvariabler er
satt sammen. [ kapittel 4 gar vi igjennom en rekke tidligere studier med lignende
problemstillinger og presenterer funnene. Tidligere studier danner ogsd grunnlaget for de
forskjellige kontrollvariablene som brukes 1 vér analyse. Kapittel 5 tar for seg teorien bak de
forskjellige okonometriske modellene vi har brukt, og viser hvilken fremgangsmate vi har
fulgt 1 analysen. I kapittel 6 introduseres datasettet vi har brukt i analysen, og den deskriptive
statistikken. Resultatene presenteres i kapittel 7, for vi konkluderer og diskuterer resultatene

i kapittel 8. I kapittel 9 og 10 finner man kildelisten og appendiks.



2. Utenlandske direkteinvesteringer

2.1 Definisjon

Utenlandske direkteinvesteringer defineres som en investering som gjores av en akter,
tilherende i et land, i et annet land. Investeringen skal vere langsiktig og fore til at akteren
far en signifikant grad av innflytelse i styringen av selskapet det investeres i. For
operasjonelle formél settes det som et krav at investeringen skal gi minst 10 prosent av
stemmeandelen 1 selskapet. Bruken av denne regelen kan utelukke noen investeringer som
gir signifikant innflytelse, men brukes av praktiske formal siden en objektiv regel er bedre
enn subjektive mal ndr man skal sammenligne flere forskjellige land som bruker sprikende
definisjoner 1 sin rapportering. FDI omfatter bade den opprinnelige transaksjonen mellom de
to akterene og alle pafelgende transaksjoner mellom dem. FDI omfatter ogsé transaksjoner
mellom tilsluttede bedrifter, bdde inkorporerte og ikke-inkorporerte. Investeringene kan
gjores av privatpersoner, sd vel som foretak. Definisjonen er hentet fra boken "UNCTAD
Training Manual on Statistics for FDI and the Operations of TNCs” (2009) og UNCTADs
hjemmesider. Grunnen til at vi velger denne definisjonen er at den gar igjen i1 de fleste
tidligere studier som bruker data pa FDI og fordi UNCTAD er kilden for vére data pa FDI-

stremmer til utviklingsland.

2.2 Komponenter som inngér 1 FDI

Nér man skal regne ut hvor mye et land mottar eller investerer i form av utenlandske

direkteinvesteringer er det tre forskjellige komponenter som mé innhentes.

- Egenkapital - Den utenlandske investorens netto kjep av aksjer og 1an 1 et utenlandsk
foretak.

- Reinvestert fortjeneste — Den delen av det lokale foretakets fortjeneste som tilfaller
de utenlandske investorene og reinvesteres i dette foretaket.

- Annen kapital/netto lanefordringer — Kortsiktige eller langsiktige 1an fra det
utenlandske morselskapet til det lokale foretaket eller omvendt. Dette inkluderer
kundefordringer, leveranderkreditt, obligasjoner og pengemarkedsinstrumenter,
finansielle leieavtaler og derivater. Nar det gjelder banker ekskluderes innskudd,

obligasjoner og kortsiktige l1an.
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I innhentingen av disse tallene meater man ofte pa problemet med at land bruker forskjellige
mal, eller ikke rapporterer en eller flere av komponentene. Dette er spesielt et problem ved
innhenting av tall for reinvestert fortjeneste, siden dette er tall som baseres péa
sporreundersgkelser. Dette kan gjore at FDI-data ikke blir fullt sammenlignbare pé tvers av

land (UNCTAD 2012a).

2.3 Former for FDI

Det finnes mange forskjellige former for FDI. Vi vil her g& gjennom de vanligste
inndelingene, og forklare nermere hva de inneberer. Dette vil gjore det enklere & forsta

hvilke tall vi faktisk opererer med og hva som skiller de forskjellige formene.

Horisontal og vertikal

FDI beskrives ofte som enten horisontal eller vertikal. Disse begrepene illustrerer hvor i
verdikjeden den utenlandske direkteinvesteringen skjer. Dersom et multinasjonalt selskap
investerer 1 aktiviteter som ligger i samme steg i verdikjeden vil dette vaere en horisontal
investering. Mer spesifikt kan man si at man produserer den samme varen eller tjenesten i
utlandet som man gjer hjemme. Et eksempel pa dette kan vare en bedrift som monterer
datamaskiner som de deretter selger videre til forhandlere. Ved & kjope seg inn i en fabrikk i
utlandet som gjor den samme oppgaven som de gjor hjemme, montering av datamaskiner, vil

de ha foretatt en horisontal investering.

Dersom et selskap investerer i aktiviteter som ligger i et annet steg 1 verdikjeden vil dette
vaere en vertikal investering. Mer spesifikt kan man si at man investerer i et selskap som
tidligere har vert enten leverander eller kunde av din vare eller tjeneste. Dersom man
investerer 1 et selskap som tradisjonelt har vart en leverander, kalles det & investere
oppstrems. Dersom man investerer i et selskap som tradisjonelt har vart kunde, gjor man en
nedstrems investering. Et eksempel pd dette er at bedriften som monterer datamaskiner

investerer 1 en harddiskprodusent (oppstrems) eller en PC-butikk (nedstrems).

Investeringsmotiv

FDI kan ogsa deles inn etter hvilket motiv som ligger bak investeringen. Denne inndelingen
ble forst lagt frem av Dunning (1993) som bygget pd Jere Behrmans taksonomi. FDI deles
inn 1 enten ressurs-, markeds-, effektivitets-, eller strategisk ressurssgkende. Med

ressurssgkende FDI mener man vanligvis investeringer som er fokusert mot utvinning eller
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raffinering av naturressurser som olje, gass, mineraler eller tommer. Det kan ogsd vere
ressurser 1 form av lavere lenninger i utlandet. Markedsseokende FDI er investeringer som
motiveres av muligheter for et utvidet salgsomrade. Dette kan vare investeringer 1 markeder
hvor man tidligere har eksportert, eller markeder hvor eksport er hindret av haye
tollbarrierer. Effektivitetssokende FDI er de investeringer som gjores for & folge opp
tidligere markeds- eller ressurssgkende investeringer. Etter & ha investert i flere forskjellige
markeder eller ressurser vil man gjore restruktureringer av selskapet for & utnytte fordelen av
a vere internasjonal. Dette kan gjeres ved & legge produksjon til land hvor faktorprisene er
lave, mens administrasjon og forskning gjeres i land hvor man har god tilgang til kvalifisert
arbeidskraft. Strategisk ressurssekende FDI er investeringer i selskaper eller ressurser som
gjores for & opprettholde investorens langsiktige strategi. For eksempel kan et multinasjonalt
selskap danne en strategisk allianse med et selskap basert i et annet land for & oppnd
synergieffekter innen forskning og utvikling. Det kan ogsa vare oppkjep av nye selskaper i
utlandet som kan bli fremtidige konkurrenter. Denne typen FDI er mest vanlig i industriland

(The World Bank 2012a).

Greenfield- og brownfieldinvesteringer

En annen mate a klassifisere FDI pé skiller mellom investeringer som forer til bygging av
nye fabrikker eller kontorer, sakalte greenfieldinvesteringer, og investeringer som
oppgraderer eller utvider allerede eksisterende fasiliteter, sékalte brownfieldinvesteringer
eller M&A (Mergers & Acquisitions). Utviklingsland tilbyr ofte skattelette eller subsidier til
utenlandske selskaper som ensker & bygge opp fra bunnen siden dette skaper flere nye

arbeidsplasser og kan tilfere kunnskap og teknologi som styrker humankapitalen.



2.4 Historisk utvikling 1 FDI

Vi har valgt & se pa FDI-strommer fra de siste femten arene. I denne perioden har det vaert to
store belger av FDI-strommer globalt sett, se figur 1. Disse belgene kom pa samme tid som
to bobler vokste i den internasjonale ekonomien. Den forste belgen av FDI samsvarer godt
med oppbyggingen av IT-boblen mellom 1995 og 2001. I denne perioden vokste FDI til
industriland fra rundt 220 mrd dollar 1 1995 til over 1130 mrd dollar 1 2001. I den samme
perioden gikk FDI til utviklingsland opp med ca. 75 prosent. En av grunnene til den lavere
veksten av FDI til utviklingsland kan vere boblens art. IT-boblen ferte til store investeringer
i teknologiselskaper pé tvers av landegrenser. Disse selskapene 14 i stor grad i industriland
siden de var avhengige av kvalifisert arbeidskraft, som var lettere tilgjengelig 1 disse
landene. Direkteinvesteringer til utviklingsland var 1 sterre grad rettet mot primarnaringer,
infrastruktur og produksjon, og ble derfor ikke like hardt rammet av den ekonomiske
nedgangen i etterkant av IT-boblen (Palmade et al. 2004). Ifelge de samme forfatterne kan
nedgangen i1 FDI til utviklingsland etter rtusenskiftet forklares som en justering pd grunn av
den store privatiseringsbelgen innen infrastruktur, petroleumsindustri og finans som skjedde

pa 1990-tallet. FDI til andre sektorer holdt seg ganske konstant i samme periode.

Den andre store belgen i FDI-stremmer begynte rundt 2004, og nadde sin topp i 2007. I

Figur 1: Inngdende FDI delt etter utviklingsstatus
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lopet av 2000-tallet hadde FDI til utviklingsland endret form. FDI hadde tidligere veert
fokusert pa bedring av effektivitet, gjennom vertikale investeringer, men var nd mer rettet
mot markedsutvidelse, eller horisontale investeringer. Dette gjorde at utviklingsland med
apne grenser ble mer integrert med sine naboer, og dermed i sterre grad pédvirket av hva som
skjedde i resten av den globale gkonomien. Som man ser av figur 1 ble FDI til utviklingsland
denne gangen med pa det store globale oppsvinget, og den péfelgende nedturen under
finanskrisen. Noe av det voldsomme oppsvinget i FDI 1 2007 kan skyldes at man bruker
USD (heretter $) som maleenhet. Dollaren depresierte mot andre store valutaer i 2007, noe
som ga fem prosent hegyere vekst i FDI malt i dollar enn i lokal valuta ifelge World

Investment Report (2008).

Pé& starten av 90-tallet var halvparten av FDI til utviklingsland rettet mot primaer- og
sekundernaringene, mens under 40 prosent gikk til tjenestesektoren. Denne fordelingen
endret seg i lopet av det neste tidret, og 1 2002 gikk nesten 60 prosent av FDI til
tjienestesektoren. Noen av grunnene til dette kan ha vart ekt liberalisering av finansiell
sektor 1 Asia, og privatisering i Ser-Amerika. Land som Kina (Hong Kong), Singapore og
Taiwan deregulerte bankvirksomhet og gjorde det mer attraktivt for multinasjonale selskaper
a legge sine regionale hovedkvarter til disse landene (WIR 1998). I Ser-Amerika ble mange
store offentlige tjenesteytende selskaper privatisert pd 90-tallet, noe som apnet nye
investeringsmuligheter for utenlandske investorer. Et illustrativt eksempel pé dette er Brasil,
som 1 leopet av 90-tallet okte FDI per capita fra $7 til $188. Dette skjedde gjennom
opprettingen av et nytt departement for utvikling, som 1 1994 satte i gang et stort prosjekt for
privatiseringer innen sektorene energi, transport, vannforsyning, renovasjon og

telekommunikasjon (The World Bank 2011a).

Selv om veksten i FDI har vert stor de siste femten drene er det ikke alle utviklingsland som
har fitt vere med pd oppgangen. Figur 2 viser utviklingen i inngdende FDI for
utviklingsland 1 fire forskjellige verdensdeler. De verdensdelene som har hatt sterst vekst er
Asia og Amerika. Ved narmere undersgkelse av tallene ser man at det ofte er noen fé land
som driver mesteparten av veksten. I topparet 2008 var inngédende FDI til Amerika $207
mrd, eller $361 per capita. Av dette gikk rundt $70 mrd til De britiske Jomfrueyene og
Caymangyene, to smd gyer med en samlet populasjon pa ca. 80 000 innbyggere. Dersom
man fjerner disse landene (red stripet linje 1 figur 2) fir man et mer reelt bilde av hvordan

veksten har veert i resten av regionen. Asia er den verdensdelen som har
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Figur 2: Inngdende FDI delt etter verdensdel
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hatt den klart sterste veksten i inngdende FDI-stremmer, men det har ogsd vert stor
folkevekst i Asia i denne perioden. Dersom man ser pa veksten i FDI per capita ligger Asia
pa linje med Afrika, og langt under Amerika og Oseania.” Av de asiatiske landene er det
generelt de relativt smé landene som har opplevd stor oppgang i FDI. Eksempler pa dette er
Hong Kong og Singapore, som er to av verdens viktigste finanssentre®, og Qatar hvor mange

internasjonale selskaper investerer 1 petroleumssektoren.

2.5 Maling av FDI

De fleste land har institusjoner som er ansvarlige for & samle inn og rapportere tall til
handelsbalansen. Dette er et arbeid som ofte utfores av sentralbanken, myndighetene eller et
nasjonalt statistikkbyrd. UNCTADs database er konstruert ved regelmessig & hente FDI-data
fra nasjonalt plan og sette dette sammen til en internasjonal database. Den viktigste kilden til
UNCTAD er de nasjonale handelsbalansene. I tilfeller hvor disse dataene er mangelfulle
innhentes ogsd data fra internasjonale organisasjoner, blant annet Det internasjonale

pengefondet (IMF), Verdensbanken, og Organisasjonen for ekonomisk samarbeid og

? Figur med FDI per capita finnes i appendikset, figur Al.

* Ifolge Global Financial Centres Index 2012.
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utvikling (OECD), samt UNCTADs egne estimater. Dataene for FDI publiseres arlig ved
utgivelsen av World Investment Report (UNCTAD 2011a).

I databasen til UNCTAD finner man flere forskjellige mater & male FDI pa. Tallene oppgis
bade 1 strammer og beholdninger. De fleste studiene vi har sett pa bruker stremmer (Habib
og Zurawicki 2001, 2002; Kolstad og Villanger 2004; Larrain Bascuiian og Tavares 2004;
Teksoz 2006), og vi har derfor valgt & gjere det samme. Ifolge Wei (1997) og Globerman og
Shapiro (2002) er en bekymring at FDI-beholdninger i stor grad reflekterer historisk
innflytelse, mens kontrollvariablene reflekterer verdi ved innhentingstidspunktet. Man ma
ogsé velge mellom absolutte FDI-streammer, FDI per capita, andel av global FDI, andel av
BNP og flere andre spesifikasjoner. Ogsa her har vi sett til tidligere studier (Al-Sadig 2009;
Busse og Hefeker 2007) og bestemt oss for & bruke FDI per capita. Harms (2002)
argumenterer for at en slik méling av FDI er mer hensiktsmessig enn 4 dele FDI pd BNP,

siden BNP vil vere avhengig av forklaringsvariablene.

Som tidligere nevnt bestar FDI-strommene av tre komponenter. Verdiene for hver av disse
komponentene kan ha bade positivt og negativt fortegn. Sistnevnte skjer for eksempel
dersom internasjonale selskaper henter ut kapital fra de nasjonale datterselskapene, uten a
tilfore nye investeringer. Dette kalles avhendelse og er ikke uvanlig for enkeltbedrifter, men
er som regel ikke et problem nir man slar sammen til nasjonale tall. Dataene vi bruker er
aggregerte tall pa landniva, og skiller verken mellom de forskjellige FDI-komponentene eller

former for FDI.

Nér vi skal se pé effekten av korrupsjon pa norske og svenske investeringer i utlandet kan vi
ikke bruke data fra UNCTAD siden databasen ikke inneholder bilaterale data. Vi har derfor
hentet data for FDI-strommer fra Statistisk sentralbyrd (SSB) for Norge og fra Statistiska
centralbyrdn (SCB) for Sverige, og data for FDI-beholdninger fra OECD. UNCTAD og
OECD bruker ogsad SSB og SCB som kilder, og definisjonen av FDI er derfor den samme.

I klassifiseringen av utviklingsland og industriland benytter UNCTAD den samme
definisjonen som er brukt av United Nations Department of Economic and Social Affairs
(DESA). Ifolge DESA er det ingen etablert konvensjon for gruppering av land i ekonomiske
sektorer innad 1 FN-systemet. De fremhever at betegnelsene kun brukes av praktiske formal
for statistisk analyse, og ikke nedvendigvis gjenspeiler en bedemmelse av et lands stadium 1

utviklingsprosessen (UN Statistics Divison 2010).
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3. Korrupsjon

“We saw the lorry of food relief arrive and the chief told us two weeks later that one-and-a-
half bags had been received for distribution to 116 households.”

- Kwale, Kenya 1996 (Narayan et al. 2000)

3.1 Definisjon

Korrupsjon er et omfattende og komplekst fenomen, og det eksisterer av den grunn flere
definisjoner som seker & formulere en dekkende beskrivelse. Den mest velkjente er den
verdensbanken benytter: misbruk av offentlige stillinger for privat gevinst. I artikkelen
Helping Countries Combat Corruption (The World Bank 1997) blir det forklart at slik
misbruk forekommer ndr en offentlig tjenestemann aksepterer, etterspor eller anskaffer seg
en bestikkelse med makt. Det regnes 1 tillegg som misbruk nér private akterer aktivt tilbyr
bestikkelser for & omgé offentlig politikk og prosesser for & skaffe seg konkurransefortrinn
og egen profitt. Verdensbanken opplyser videre om andre former for misbruk av offentlige
stillinger som kan forekomme uten bestikkelser: begunstigelse og favorisering av bekjente,

tyveri av statlige eiendeler og avledning av statlige inntekter.

Transparency International (TI) er en global institusjon som siden 1993 har jobbet for a
motarbeide korrupsjon (Transparency International Norge 2002). Deres definisjon pa
korrupsjon er lik verdensbankens: misbruk av makt i betrodde stillinger for personlig
gevinst. TI kategoriserer korrupsjon etter om det er "ifelge regelen" eller om korrupsjon er
"pa tross av regelen". Med korrupsjon som er "ifolge regelen" menes her bestikkelser som
gjores for 4 fa en fordelaktig behandling som mottakeren av bestikkelsen er palagt av loven &
utfore. Korrupsjon "pa tross av regelen" innebarer bestikkelser som gis for en behandling
som mottakeren ikke har lov til & gi. TI Norge nevner tolleren som ikke kontrollerer

smugleren mot betaling som et eksempel pa det sistnevnte.
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3.2 Mal pa korrupsjon

Det finnes ingen metode for & méle faktisk korrupsjon, og utfordringen ligger i fenomenets
natur for hemmelighold (Transparency International 2009). Derfor er det gjerne
annenhandskilder — som ulike menneskers oppfatninger om korrupsjon — som utgjer
grunnlaget for de forskjellige korrupsjonsindeksene. Folgelig er det vanskelig & vite om
korrupsjonen faktisk har gkt, eller om gkt synlighet 1 media spiller inn pd oppfatningene. The
Soundings Group (2011), et konsulentfirma innen internasjonal business, mener at global
korrupsjon gker pd grunn av: i) press pd myndigheter til & oke deres BNP for & forbedre
mulighetene for utenlandske 14n fra organisasjoner som Verdensbanken; 1ii)
lennsomhetspress pad selskaper for & tiltrekke investeringer til selskapet og tilfredsstille
aksjon@rene og iii) mindre vektlegging av korrupsjon pé grunn av gkt fokus pa bekjempelse

av terror.

TI har é&rlig gitt ut Corruption Perceptions Index (CPI) siden 1995 (Transparency
International 2011a). Indeksen er satt sammen av en rekke datakilder, og gir en indikasjon pa
det oppfattede nivéet pd nesten 200 lands korrupsjon i offentlig sektor (Transparency
International 2011c). Slik samsvarer CPI med korrupsjonsdefinisjonen pa en tilfredsstillende
mate. Datakildene bygger pa oppfatningene til mennesker over hele verden, og inkluderer
hva TI kaller "eksperter" som jobber og bor i de aktuelle landene. CPI er utformet slik at
korrupsjonsnivéet rangeres fra 0 til 10, hvor heyere score tilsvarer mindre korrupsjon. Figur
3 illustrerer CPI-scoren til alle landene TI hadde data pd for 2011. Gule felt som land 1
Skandinavia, Nord-Amerika og deler av Oseania har heyest score og derfor den laveste
oppfattede korrupsjonen, mens de merke feltene som i1 Ser-Amerika, Afrika og Asia

indikerer mer korrupsjon.

Figur 3: Global CPI-rangering for 2011

~

Kilde: Transparency International
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Ved 4 studere utviklingen i CPI i perioden 1996 til 2010 ser man en klar nedadgaende t