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Introducao

A aglomeracao espacial de atividades produtivas ¢ um fenomeno de grande interesse
no Brasil e no mundo (PIORE; SABEL, 1984; PORTER, 1994; 1999; UNCTAD, 1998a;
1998b; 1998c; 2000; OCDE, 2004) e uma das questdes relevantes de pesquisa € o quanto o
fato de empresas de uma atividade estarem proximas umas as outras pode contribuir para a
competitividade das suas operacdes. A resposta a esta questdo tem implicacdes para a
estratégia de negdcios em decisdes de diversas naturezas, que vado desde a localizagdo
geografica das unidades produtivas até a forma de se relacionar com competidores,
fornecedores e clientes (SLACK; LEWIS, 2003). A questdo também € relevante para outras
areas, como as politicas publicas desenvolvimentistas, por exemplo, devido aos seus impactos
no desenvolvimento regional e competitividade do setor, de regides geograficas ou de paises.

O ponto central dessa questdo € a existéncia de efeitos positivos sobre as firmas
aglomeradas causados pela maior densidade com que atividade econdmica é exercida no
local, produzindo economias externas ou “externalidades” positivas. Trés principais correntes

tedricas podem ser destacadas na explicacdo da existéncia desse fenOmeno e seu impacto na

competitividade das operacdes. A primeira tem suas raizes no trabalho de Marshall (1982)
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que, no final de século XIX, preconizava a relevancia das economias possibilitadas pelo
modelo de organizacdo regionalmente aglomerada da atividade manufatureira. Suas idéias
serviram de inspiracdo para justificar a prosperidade das firmas de setores considerados
tradicionais nos distritos industriais (DI) europeus, principalmente os italianos (PIORE;
SABEL, 1984; BECATTINI; 1999). Os estudiosos desses distritos atribuiram o seu destacado
éxito ao desenvolvimento de uma forma de organizacdo fundamentalmente regional que se
sustenta em uma malha de cooperacdo sdcio-econdmica formada por unidades produtivas
predominantemente pequenas, capazes de, simultaneamente, prover o mercado com
variedade, quantidade, qualidade e presteza na renovagdo de produtos, estilo refinado e custo
mais acessivel (COCCO; GALVAO; SILVA, 1999; SFORZI, 2002; BELLANDI, 2002; VAN
DIJK; SVERRISSON, 2003; COROLLEUR; COURLET; 2003).

A segunda corrente tem também sua origem nas idéias de Marshall, mas toma forma
propria numa forma articulada dos agentes afins, formando os clusters de Porter (1994, 1999).
Diferentemente do enfoque predominantemente micro-econdmico, do cardter cooperativo
entre competidores, e das externalidades decorrentes da localizagdo comum que caracteriza a
visao marshalliana, Porter (1999) destaca a competicao interna aos clusters e as exigéncias do
mercado local como incentivo a um desempenho diferenciado, e realca o papel das unidades
complementares, expandindo o foco de andlise para as relagdes nas industrias circunscritas
em regides comuns. Na sua visdo, os clusters melhoram a produtividade pelo melhor acesso a
inputs especializados e informagdo, facilitando complementaridades entre os participantes e
diminuindo as barreiras para a inovagdo e para a formagao de novos negdécios, promovendo
uma competéncia para atuar em mercados externos.

Como terceira corrente, destaca-se a geografia econdémica, muito associada ao
trabalho de Krugman (1991; 1993; 1992; 1994; 1998) que sumaria a tendéncia de
aglomeracdo como um resultado do que chama de ‘for¢a centripeta’. As for¢as que atuam
externamente as firmas emergem da interacdo tripartite de economias de escala, custos de
transporte e mobilidade de fatores. Sob essa influéncia, as firmas buscam economias de escala
na concentragdo da produgdo, proximamente a mercados e fornecedores para se prevalecer de
custos de transporte. Mas, mercados e fornecedores sio melhores onde outras firmas se
localizam, ou seja, onde existam efeitos de tamanho de mercado (KRUGMAN, 1998). Aqui
0s aspectos socio-culturais e cooperativos, bem como tradi¢des produtivas locais ndo vém a
tona como determinantes importantes da aglomeracao ou como um resultado dela. Enquanto

que as duas primeiras correntes reconhecem predominantemente beneficios decorrentes da
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aglomeracdo de empresas semelhantes ou complementares, a abordagem da geografia
econdmica € mais orientada para macro fatores e foca os beneficios de uma aglomerag¢do mais
genérica, mesmo que composta de empresas de diferentes atividades ndo diretamente
relacionadas entre si. A despeito das diferencas de enfoque, estas trés vertentes tedricas se
complementam na justificativa conceitual da existéncia de um efeito positivo da aglomeracao
de empresas na sua competitividade e, por conseqiiéncia, no seu desempenho.

Contudo, a proximidade fisica ou aglomeracao pode ter também efeitos negativos,
como as notadas por Raco (1999) sobre a deterioracdo ambiental gerada pela concentracao
industrial. Além disso, como observam Shaver e Flyer (2000), as discussdes sobre o tema em
certa medida negligenciam a eventualidade de que a participacdo em regides aglomeradas
pode significar perda de controle tecnoldgico, inflacio nos custos de mao-de-obra
especializada, e congestionamento competitivo por clientes e fornecedores dos mais variados
fatores de producdo. Ou seja, a0 menos hipoteticamente cabe considerar desvantagens da
aglomeracdo ou mesmo limites ao seu efeito positivo pela maior rivalidade entre empresas se
as mesmas competem de forma geograficamente limitada pelo mesmo mercado e recursos.

Apesar da relevancia do tema e sua ampla discussdo tedrica, ainda € fragil a
comprovagdo empirica e mensuragdo da relacao entre aglomeragdo e desempenho das firmas
(OCDE, 2007). Markusen (2003) argumenta que a maioria dos estudos se baseia em casos
episddicos ligados a locais e setores industriais particulares, aparentemente sem um
questionamento do quanto aquilo € extensivel a outras situacdes. Preocupacdo similar pode
ser evidenciada em Crocco et al (2006) que argumentam que o conhecimento do fendmeno no
Brasil se concentra em casos ja amplamente conhecidos e bem sucedidos.

O desafio da comprovagdo empirica € grande. A primeira dificuldade reside no acesso
aos dados no nivel da firma individual com amostras representativas, intervalos de tempo
adequados e tamanho suficiente para a realiza¢do de testes com poténcia elevada. A base da
Relacdo Anual de Informagdes Sociais (RAIS) tem sido muito usada no Brasil, mas somente
disponibiliza os dados agregados por questdes de confidencialidade e permite apenas
comparacdes de nimero de empregados e de estabelecimentos.

A segunda dificuldade empirica estd relacionada a complexidade de se medir o
conceito mais amplo de aglomeragdo. Brito et al (2008) evidenciam a ndo congruéncia dos
critérios normalmente usados no Brasil para a classificacdo de aglomeracdes como APLs
(Arranjos Produtivos Locais). Adicionam-se a isso outros desafios que prejudicam a

generalizacdo e a comparabilidade entre estudos, como os que dizem respeito as classificagdes

REAd - Edi¢do 66 Vol 16 N° 2 maio/agosto 2010



Elvio Corréa Porto & Luiz Artur Ledur Brito 449

de setor de atividade que representam de forma imperfeita as similaridades entre atividades,
bem como aos diversos parametros de delimitacdo de uma drea geografica para andlise. Por
fim, diferentes momentos ou intervalos de tempo sdo questdes adicionais.

A terceira dificuldade se refere a falta de consenso sobre o préprio conceito de
desempenho (COMBS; CROOK; SHOOK, 2005), sua mensuragdo e os efeitos causais que
tém o desempenho como varidvel dependente (MARCH; SUTTON, 1997).

O presente trabalho pretende contribuir para este esfor¢co de comprovagao empirica do
efeito da aglomeragdo no desempenho das empresas enfrentando varios destes desafios.
Escolhendo o crescimento como operacionalizacdo do desempenho, a questdo de pesquisa
deste artigo é: qual o efeito da aglomeracdo de empresas de mesma atividade em um
municipio na taxa de crescimento destas empresas, nas regioes Sul e Sudeste do Brasil?

A estrutura metodolégica da pesquisa oferece varias contribuicoes em relagdo a
estudos anteriores. Primeiro, a utilizagdo de um modelo multinivel com componentes
aleatdrios permitiu ndo somente apurar o efeito da aglomeracdo no crescimento, mas também
medir e decompor a varidncia das taxas de crescimento. A magnitude do efeito da
aglomeracdo, que se apresentou positivo e estatisticamente significativo, pode entdo ser
relativizada e comparada as demais fontes de variabilidade existentes. Segundo, foi possivel
avaliar a existéncia de um efeito ndo linear entre aglomeragdo e crescimento evidenciando a
existéncia de retornos decrescentes, indicando limites para este efeito. O terceiro ponto refere-
se a relevancia e representatividade da amostra analisada. Com o apoio do Instituto de
Pesquisa Econdmica Aplicada (IPEA) foi obtido acesso as bases de dados do Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE) e usada a base da Pesquisa Industrial Anual
(PIA) entre 1996 e 2005. Segundo o proprio IBGE, a base original da PIA garante, por si, a
cobertura de cerca de 95% da atividade econdmica das empresas industriais com 5 ou mais
pessoas ocupadas. Portanto, por essas caracteristicas entende-se que seja possivel afirmar que
o presente trabalho se desenvolveu a partir da estrutura quase censitdria da inddstria de
transformagdo brasileira. A amostra final analisou micro-dados de mais de 16.000 unidades
individuais, identificadas pelo c6digo Cadastro Nacional de Pessoas Juridicas (CNPJ) com 14
digitos, ou seja, no nivel do estabelecimento.

A préxima secao desenvolve o referencial tedrico que justifica a relagdo entre
aglomeracdo e desempenho e justifica a utilizagdo de crescimento como dimensdo estudada
do desempenho. Em seguida apresentam-se detalhes dos dados e método de andlise. Os

resultados sao apresentados e discutidos, seguidos por uma sec¢ao de consideracdes finais.
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Referencial tedrico

A aglomeracdo da atividade industrial é fato universal ndo circunscrito culturalmente ou a
paises niveis de desenvolvimento econdmico especifico. O desenvolvimento tedrico sobre a
relacdo entre aglomeracdes e externalidades empresta conceitos de vdrias diversas —
economia, sociologia, gestdo estratégica, geografia econdmica. Mas, mesmo diante disso,
existem ainda muitos questionamentos quanto a existéncia de efeitos sobre o desempenho das
empresas que sejam devidos a sua coexisténcia em regides aglomeradas com seus pares,
similares e afins.

No ambito nacional, outras denominag¢des foram cunhadas para referir-se a fenomenos
de especializacio regional em determinadas atividades econOmicas. Em carater
governamental, o termo que prevalece no Brasil é o de Arranjo Produtivo Local — APL',
usado por diversos 6rgdos em diferentes esferas para definir uma aglomeragdo de empresas
com a mesma especializacdo produtiva e que se localiza em um mesmo espaco geografico,
mas também pode ser identificada na literatura a denominacgao ‘Sistemas Locais de Producao
— SLP (SUZIGAN et al, 2003a; 2003b; AMATO NETO; GARCIA, 2003; INSTITUTO DE
ESTUDOS PARA O DESENVOLVIMENTO INDUSTRIAL - IEDI, (2002). A Universidade
Federal do Rio de Janeiro mantém um grupo interdisciplinar de pesquisa (Rede de Pesquisa
em Sistemas e Arranjos Produtivos e Inovativos Locais — REDESIST) para tratar
especificamente do tema e entende que quando os agentes econdmicos, politicos e sociais
localizados em um mesmo territério desenvolvem atividades econdOmicas correlatas e
apresentam vinculos expressivos de producdo, intera¢do, cooperagdo, concretiza-se uma
situacdo chamada de ‘Sistemas Produtivos e Inovativos Locais — SPILs’.

As principais linhas de argumentacgao tedrica sobre efeitos da aglomeracao espacial no
desempenho das empresas jd foram abordadas de forma sumdria na secdo anterior. Estas
linhas t€ém complementaridades e divergéncias. Ainda que com énfases diferentes, o ponto
comum entre tais visdes € que a concentragdo espacial se explica racionalmente por vantagens
conseguidas seja na produgdo, na distribuicio ou no fornecimento, na forma das
externalidades pecunidrias, tecnolégicas ou mesmo do estimulo competitivo. Entende-se,
assim, que ha base conceitual sdlida para formar-se uma expectativa de crescimento

diferenciado das empresas pertencentes aos ambientes de aglomeragao industrial. Entretanto,

" Em agosto de 2004, foi instituido pela Portaria Interministerial n> 200 o Grupo de Trabalho Permanente para
Arranjos Produtivos Locais — GTP-APL, coordenado pelo Ministério da Industria e Desenvolvimento do
Comércio Exterior — MDIC e com atribui¢des especificas para tratar dos aspectos conceituais e metodoldgicos
atinentes ao tema (BRASIL, 2004).
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esse referencial tedrico ainda deixa margens para sérios questionamentos quanto a efetivacdo
dessas vantagens e a andlise das publicagdes sobre a relacdo entre aglomeragdo e desempenho
mostra um quadro pouco conclusivo, o que enseja novas abordagens sobre o problema.

Os efeitos das externalidades nas aglomeracdes vém sendo tratados mais
freqiientemente em periddicos académicos de economia e gestdo publica. Vdrios textos tém
um cardter predominantemente argumentativo ou de anélise qualitativa, com desenvolvimento
de referenciais para avaliar as aglomeragdes e, freqiientemente, se valem de estudos de casos
para ilustrar aspectos do funcionamento das aglomeragdes — ou dos clusters, para seguir a
terminologia mais comumente utilizada — ou entdo caracteristicas consideradas relevantes e
que sdao apresentadas como uma expressdo de externalidade positiva (SONOBE; HU;
OTSUKA, 2002; BRESNAHAN; GAMBARDELLA; SAXENIAN, 2001; ALBORS, 2002;
DEI OTTATI, 2002, FLOYSAND; JAKOBSEN, 2001).

Outra categoria destacada de artigos € composta por aqueles com o propdsito de
validar algum conjunto de critérios — normalmente quantitativos — para a identificacao correta
das aglomeragdes ou dos clusters (BRENNER, 2006; VON HOFFE; BHATTA; 2007;
JUCEVICIUS; PUIDOKAS, 2007). Por vezes os modelos sdo aplicados empiricamente, mas
as contribui¢cdes propostas sdo explicitamente direcionadas a aspectos metodoldgicos, levados
pela falta de critérios cldssicos para especificar quantas firmas, empregados ou outros
qualificadores sdao necessdrios para se configurar uma aglomeracdo capaz de gerar as
externalidades de interesse.

Uma terceira categoria de artigos € de especial interesse para a presente pesquisa e se
constitui daqueles de natureza mais empirica, voltados para a industria de transformacdo,
suportados por modelos estatisticos ou econométricos e cujas varidveis de interesse avaliam
as resultados das externalidades. Para isso, serve a ilustragao do Quadro 1, construida a partir
de uma varredura em bases eletronicas para acesso ao material publicado com foco na
indudstria manufatureira e a partir do ano de 2000.

Questdes quanto a composi¢ao dos aglomerados (especializacdo versus diversificagcdo)
sao freqiientes como objeto de interesse de pesquisa, sobretudo em termos dos transbordos de
conhecimento e inovac¢do. Comparativamente, as contribui¢des de tais trabalhos carecem de
concisdo. Em sua maioria, identificam efeitos positivos de aglomera¢do, mas, por exemplo,
Engelsoft et al (2006) categoricamente afirmam o contrario ao identificarem que as médias
nacionais de produtividade na Dinamarca sdo, ao longo do tempo, superiores as observadas

em clusters de producdo de méveis de madeira e confeccdes daquele pais. Ao identificarem
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assimetrias na apropriacdo de externalidades, Shaver e Flyer (2000) questionam a
generalizacdo dos efeitos das aglomeracdes sobre a produtividade e inovacao. Seus resultados
indicam até que firmas que aglomeram tém desvantagens de sobrevivéncia.

Beaudry (2001), Beaudry e Breschi (2003), Malpezzi, Seah e Shilling (2004), Van Der
Panne (2004) e Mukkala (2004) encontram resultados endossando os beneficios da
especializacdo, ou seja, que a predominincia local de uma atividade ou setor favorecem a
inovacdo, a renda do trabalhador e a produtividade regional da mao de obra. Tais conclusoes,
no entanto, podem ser contestadas pelos achados de Oerlemans e Meeus (2005), que dao
primazia aos lagos intra e inter-regionais, a montante e a jusante (i.e. ndo especialistas) como
fatores determinantes do crescimento de inovagdo de produtos e processos, entre outros.
Nessa linha, Van Soest, Gerking e Van Oort (2006) encontram que a especializacdo, embora
seja importante fator na criacdo de novos estabelecimentos, ¢ um determinante fraco do
crescimento do emprego, operando em dreas muito menores que a cidade.

Em parte, essas divergéncias de resultados podem ser atribuiveis a escolhas
metodoldgicas relativas as unidades de andlise selecionadas de modo que sua comparabilidade
fica comprometida por trabalharem sobre conjuntos de varidveis muito diferentes entre si.
Nao apenas os ambitos geograficos escolhidos variam entre 4dreas de enderecamento postal
(bairros, vizinhangas, distritos) até paises em sua totalidade, como também a escolha da
atividade econdmica.

Enquanto alguns estudos tém extensdo mais ampla sobre a economia, outros se
concentram em atividades especificas. Também o nivel de agregacdo escolhido para
determinar o setor econdmico € retratado em grande dispersdo entre dois a quatro digitos de
detalhe. Ou seja, fazendo um paralelo com a Classificacio Nacional das Atividades
Econdmicas (CNAE, versao 1.0) do Brasil, seria como avaliar as manifestacdes das
aglomeracdes de Fabricacdo de Produtos Téxteis (Divisao 17, a dois digitos de detalhe),
Fabricacdo de Artefatos Téxteis a Partir de Tecidos — Exceto Vestudrio — e de Outros Artigos
Téxteis (Grupo 176, a trés digitos de detalhe) e Fabricacdo de Artefatos de Tapegaria (Classe
1762-0, a quatro digitos de detalhe). Parece licito intuir que resultados nao coincidentes
evoluam das andlises dessas atividades em func@o apenas do detalhamento escolhido, ainda
todas sejam ramificacdes de uma raiz comum.

Toda essa diversidade que envolve a investigacao das aglomeragdes em seus formatos
e possibilidades fomenta a critica da efetividade com que o fendomeno € conhecido. Para

Martin (1999) as aplicagdes empiricas sdo ainda poucas, esparsas e ‘remendados’ (patchy no
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original em inglés). Markusen (2003) entende que os aspectos das aglomeragdes compdem o
que denomina de conceitos difusos, ou seja, desprovidos de clareza conceitual e de dificil
operacionalizacdo. Além disso, para a autora as evidéncias empiricas a respeito das
externalidades de aglomeracdo t€m se restringido a locais e/ou industrias particulares, e s@o
metodologicamente questiondveis. Em suas palavras, “a maioria dos estudos de casos norte-
americanos parecem ter sido feitos por pesquisadores em industrias, firmas e estabelecimentos

dos seus proprios quintais” (p. 713, traducdo nossa).
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Autoria Geografica de | Abrangéncia Setores econdomicos
Analise
SHAVER; FLYER (2000) Estados EUA Manufatura como um todo (4 digitos)
BEAUDRY (2001) Condados UK Aeroespacial (4 digitos)
Farmacéutico, eletrénico, quimico,
.. madquinas elétricas, motores, alimento,
MARIANI (2002) Provincias Europa bebidas, tabaco e gréifica (detalhe nao
especificado)
FORNI; PABA (2002) Regional Itdlia Manufatura como um todo (3 digitos)
. Condados (UK)
BEAUDRY; BRESCHI e provincias Itdlia, UK 15 setores (UK) e 17 (IT) (2 digitos)
(2003) (IT)
?;I&)R?);\LES; FERNANDEZ Regido Espanha 18 setores de manufatura (4 digitos)
COHEN; PAUL (2003) Estados EUA Alimentagdo (detalhe ndo especificado)
HENDERSON (2003) Condado.e drea | prya 5 setores de ber/ls.de capital e 4 de alta
metropolitana tecnologia (3 digitos)
ROSENTHAL; STRANGE L Software (4 digitos); alimentos, vestudrio,
(2003) Codigo postal EUA gréfica, metal e maquinas (2 digitos)
MALPEZZI; SEAH; Area EUA 76 setores, sendo 21 de manufatura (4
SHILLING (2004) metropolitana digitos)
VAN DER PANNE (2004) Codigo postal Holanda 58 setores de manufatura (2 digitos)
Alimentos, bebidas, tabaco; madeira, de
. s A papel, gréfica; metal, equipamentos
MUKKALA (2004) Regido Finlandia elétricos e de transporte (detalhe nao
especificado)
gggg\IATH; PICK; LT Pais EUA 246 setores de manufatura (4 digitos)
OERLEMANS MEEUS - .
(2005) Holanda Nao especificado
Er%ilr?:: Confecgdes, pldsticos, mdquinas,
SONOBE; OTSUKA (2006) ’ Taiwan aparelhos elétricos e computadores
suburbanas e - e
. (detalhe ndo especificado)
rurais
TVETERAS; BATTESE Resiio Norueea Cultura de salmio (detalhe ndo
(2006) & & especificado)
VAN SOEST; GERKING; o - . ..
VAN OORT (2006) Codigo postal Holanda Nao delimitado (2 digitos)
ENGELSTOFT ef al (2006) | Regido Dinamarca | Moveis de madeira e confecgbes (detalhe
ndo especificado)
CAINELLI; IACOBUCCI; Resiio Ttdlia Manufatura como um todo (detalhe ndo
MORGANTI (2006) &l ! especificado)
GIULIANI (2007) Itdlia e Chile | Vinho
ROSENFELD; FRANZ; . . ..
HEIMPOLD (2007) Regido Alemanha Economia como um todo (2 digitos)
MITRA; SATO (2007) Regido Japdo 22 setores ndo especificados (2 digitos)

Quadro 1 — Quadro sinético dos artigos académicos de carater empirico sobre a observacdo de externalidades de
aglomerag@o.
Fonte: os autores

Martin e Sunley (2003) e Rosenfeld (2005) atribuem essa dispersdo tedrica a utilizagao
indiscriminada do conceito de clusters proposto por Porter. Para os autores, a orientagao das
politicas industriais para a formag¢do de nucleos geograficos especializados tem se
transformado num modo de pensar de aplicagdo universal para promover a competitividade e
inovacgdo. Insistem os autores que a popularidade do conceito de Porter reside, por um lado,
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no apelo direto que tem sobre executivos e profissionais da administracdo, o que, por outro
lado, se traduz num conceito caracterizado por vagueza e evasdo. Teoricamente, um cluster
pode cobrir qualquer nimero de empresas, em qualquer perimetro geografico/regional
(regides, codigos postais, condados, cidades, estados), podendo ser aplicado a atividades
especificas (como as classificagdes a 2, 3 ou 4 digitos) ou fracamente definidas como
“servicos profissionais” ou “alta tecnologia”, bem como incorporar relagdes de todos os tipos.
Ou seja, isso configuraria um conceito muito eldstico e, como tal, ndo pode fornecer um
modelo universal e deterministico sobre como a aglomeracdo se relaciona com o crescimento
de empresas e regides. Isso se reflete em definigdes como, por exemplo, a utilizada por Santos

e Guarnieri (2000), que entendem que os arranjos produtivos

[...] tanto podem abranger empresas de um unico setor como podem incluir um
grupamento de fornecedores de insumos, mdquinas, materiais e servicos industriais,
ou ainda ter em comum tecnologias semelhantes ou insumos. Alguns giram em
torno de pesquisas universitdrias e possuem a mesma base técnica, consistindo
sobretudo em empresas de pequeno e médio portes, embora esse tamanho varie de
acordo com o processo produtivo e os segmentos de que participam. O arranjo
produtivo pode ser ainda caracterizado pela existéncia de uma empresa motriz, aqui
denominada empresa-ancora, € por um grupo de fabricantes com os quais ela
mantém fortes vinculos técnicos, comerciais e financeiros. O conjunto de empresas
relacionadas pode abranger fornecedores, clientes e prestadores de servigos.
Fortemente ligado ao processo de desverticaliza¢dio, a caracteristica significativa
desse tipo de arranjo € a necessidade de que toda a cadeia seja competitiva para que
a empresa-ancora também o seja.

Ja o IEDI (2002) assim se pronuncia:

O cluster ou SLP deve necessariamente caracterizar-se como uma aglomeracio
geografica de grande nimero de empresas de portes variados, com presenca
significativa de pequenas empresas ndo integradas verticalmente, fabricantes de um
mesmo tipo de produto (ou produtos similares) e seus fornecedores e prestadores de
servigos. Essa caracteristica estrutural é determinante da divisdo de trabalho entre as
empresas locais, o que permite a realizacdo de economias de escala e de escopo
independentemente do tamanho da empresa e, por conseqiiéncia, da estrutura de
governanca do cluster (p.3).

Estes trechos, consoante ao que observaram Martin e Sunley (2003), mostram que a
defesa das formas aglomeradas de producdo regional virtualmente admite diversas
composi¢oes. Enquanto o IEDI (2002) enfatiza a importancia do pequeno empreendimento na
caracterizacdo do arranjo, Santos e Guarnieri (2000) relativizam esta caracteristica aventando
a possibilidade de um arranjo ser igualmente caracterizado por uma constelacao de empresas
em torno de uma maior, de forma mais alinhada a flexibilidade considerada por Porter (1994;
1999) nos clusters.

Outro exemplo pode ser citado quanto a natureza das relagdes entre os agentes

constituintes das formas aglomeradas de produgdo. Apesar de as consideracdes qualitativas
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das relagdes internas entre os agentes econdmicos serem freqiientemente alcadas a
caracteristica fundamental dos DI, de forma mais pragmadtica isso nem sempre € levado em
conta. Na Italia, o Italian National Statistical Institute (ISTAT) reconhece oficialmente como
distrito a regido laboral® (i) em que a razdo entre empregados em manufatura e empregados
em atividades ndo agricolas seja superior 2 média nacional; (ii) seja especializada em uma
inddstria de manufatura particular; e (iii) cujo percentual de empregados trabalhando em
firmas com menos se 250 empregados seja maior que a média nacional (CAINELLI,
IACOBUCCI; MORGANTTI; 2006). Ou seja, oficialmente os critérios sdo totalmente
quantitativos e levam em conta apenas questdes de densidades diferenciadas da presenca de
uma inddstria em determinada regido, com claro destaque para o nimero de empregados,
omitindo aspectos de ordem mais institucional.

A caracterizac@o quantitativa autoriza que a pesquisa adote medidas de concentracio
numérica de empregados e firmas numa regido determinada, para as quais se busca
justificativas causais no referencial tedrico das externalidades. Por tras disso, pode-se colocar

um tipo de raciocinio como o proposto por Santos, Diniz e Barbosa (2004), de que

[...] a existéncia de uma grande aglomeracdo de empresas de um mesmo setor ou
cadeia produtiva implica, muito provavelmente, na existéncia de algum tipo de
vantagem competitiva locacional na regifio especifica, pois, caso contrdrio, as
empresas estariam dispersas, acompanhando a densidade econdmica, populacional
ou a oferta de matérias primas (p.49).

Ou seja, a existéncia de externalidades € deduzida a partir da verificacdo de
concentracoes desiguais das industrias nos espacos geograficos, o que contribui para legitimar
a percepcao tautoldgica criticada por Fujita e Krugman (2003) de que as razdes para as firmas
se aglomerarem sdo as economias de aglomeracdo: se as empresas se concentram
geograficamente, entao isso deve ser positivo. E pronto.

As tipologias de aglomeracdes também sdo freqiientes na literatura (PANICCIA;
1998; 2000; RABELLOTTI; SCHMITZ, 1999; MARKUSEN, 1996; KNORRINGA;
MEYER-STAMER, 1998; VAN DIJK; SVERRISSON, 2003; SUZIGAN et al, 2003a, 2003b;
SUZIGAN, 2007). Para Markusen (1996), o exercicio de criar tipologias ilustra a diversidade
das manifestacdes das economias regionais contemporaneas em contexto espacial,
complexidade e maturidade industrial, configuracdes institucionais e promog¢ao de bem-estar.
Em geral, tais classificacdes partem de uma composicao de firmas em que as vantagens em

custo e em escala sdo conseguidas pela mera proximidade fisica entre empresas, chegando a

? Regides laborais ou ‘local labour systems’ (LLS) sdo grupos de municipalidades contiguas, definidos pelo grau
de mobilidade de habitantes para atingirem seus respectivos locais de trabalho (CAINELLI, IACOBUCCI;
MORGANTT; 2006).
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estdgios considerados ‘“mais elevados” de organizacdo coletiva calcada na apurada
especializacdo e na existéncia de um aparato institucional de suporte a cooperacio, a inovagao
e ao marketing, porém passando por estagios intermedidrios menos coincidentes.

Contra argumentando, abrem-se algumas possibilidades de interpretagdo: ou as
aglomeragdes sdo diferenciadas quanto as manifestacdes de externalidades; ou elas sao
sensiveis a delimitacdo espacial e/ou as especificidades da atividade econdmica, de forma que
as escolhas de unidades geogréficas e de niveis de agregacdo das industrias interferem nos
resultados; ou entdo elas apresentam natureza dindmica, de modo que os resultados
divergentes se devem a abordarem aglomeracdes em diferentes estidgios de desenvolvimento.
Mas, mesmo diante das possiveis diferencas entre as externalidades quanto as respectivas
origens, tipos, principios organizativos, trajetérias de desenvolvimento, oportunidades e
restri¢des, dando origens a diferenciadas modalidades de aglomeracdo, um aspecto lhes é
comum: o que forma uma aglomera¢do sdo firmas e os efeitos das externalidades, quaisquer
que sejam, devem ser observados nesse nivel de andlise. Nesse sentido, a firma € anterior ao
aglomerado e sua busca de atuacdo estratégica fundamentalmente se motiva pelo desejo de
consolidar a competitividade e o fortalecimento individual como um agente econdmico.
Assim, o melhor entendimento do fendmeno passa pela exploracdo dos mecanismos de
funcionamento das externalidades que se observam no desempenho das firmas.

Como reconhecem Suzigan et al (2003a, 2003b) a importancia das aglomeragdes nao
se reflete nos aspectos tocantes a quantificacdo e qualificacdo destas configuracdes
econOmicas setoriais e regionais. Por exemplo, no Brasil os questionamentos de quantos
aglomerados, clusters, APL ou SPL existem no pafs, que importincia eles possuem e quais
sd0 as suas principais caracteristicas, tém recebido respostas pouco sistemadticas € 0s seus
resultados sdo, muitas vezes, irregulares ou mesmo contraditérios. Adicionalmente, valem as
preocupacdes expressadas pela OCDE que, mesmo reconhecendo a grande incidéncia de
industrias que permanecem concentradas, existe “menos robusta evidéncia de que as empresas
nessas concentracoes geograficas podem superar o desempenho de outras que estdo
localizadas em qualquer outro lugar” (2007, traducdo nossa). Ainda que a universalidade e as
conveniéncias das aglomeracdes sejam amplamente aceitas e a pesquisa sobre o tema cubra os
mais variados aspectos, um deles em especial parece ainda deslocado das discussdes sobre o
tema. Em que pesem as dificuldades conceituais, parece haver pouca certeza de que a
aglomeracdo realmente vale a pena do ponto de vista da firma, ou entdo, que resultados

podem ser esperados de politicas publicas promovidas com tal objetivo. Seria possivel, de
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forma genérica, afirmar que as aglomerac¢des conduzem a um desempenho superior das firmas
que as compdem? E nesse Ambito que se desenvolve o problema deste trabalho.

Porém, além desses aspectos, os diferentes estudos apontados acima apresentam outra
limitagdo metodoldgica no que se refere ao cardter da aglomeracao industrial vis-a-vis seu
potencial de gerar as externalidades econdmicas. A despeito dessas diferencas qualificadoras
do tipo de situacdo aglomerada, os estudos oficiais e mais influentes sobre o tema (SEBRAE,
2002; PUGA, 2003; SUZIGAN, 2007; SUZIGAN et al, 2003a; 2003b; IEDI; 2002;
IPARDES, 2005, 2006) ainda que fundamentados em indicadores comuns, também se
desenvolvem sobre unidades de andlise diferentes. Todos utilizam o sistema CNAE para
definir a inddstria, mas o fazem em niveis de agregacdo diversos; e os limites de corte dos
parametros de defini¢do de um APL também sdo arbitrariamente definidos e distintos entre si.
Acima de tudo, uma especial caracteristica merece ser destacada. Freqlientemente a
identificacdo de um APL, cluster ou outra modalidade qualquer, se sustenta em indicadores
construidos sobre os dados de um tdnico ano. Ou seja, ndo se considera a variabilidade
temporal dos indicadores de concentragao espacial.

Qualquer que seja a fundamentacdo tedrica sobre o assunto, o fendomeno da
aglomeracdo que conduz a resultados distintos nos desempenhos das empresas esta
incondicionalmente associado a um cariter, se ndao perene, no minimo bastante estavel da
presenca da atividade econdmica naquela regido. Ou seja, os niveis de concentracdo e
intensidade da presenca de qualquer indudstria numa regido adquirem significado apenas
quando postos em perspectiva longitudinal no tempo. Entretanto, os achados desses estudos
referem-se a momentos distintos no tempo e baseiam-se nas caracteristicas de concentragdo e
intensidade econdmica de apenas um ano. Assim, esses resultados encorajam maior
investigacdo, € a0 mesmo tempo recomendam uma abordagem que incorpore a questdo
temporal e que questione os aspectos particulares que podem ser empiricamente observados
em associacdo a tal fenomeno. E € nesse sentido que a andlise aqui apresentada pretende

contribuir para os estudos relativos a distribuicao geogréfica da presenca industrial no Brasil.

Método

A selegdo dos dados

O conceito de aglomeracao € indiscutivelmente espacial. Em delimitacdes muito amplas de
area, como os estados da federacdo ou regides administrativas, os efeitos de interesse

provavelmente estariam diluidos e em regides muito pequenas podem nao ser suficientes para
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identificar sua manifestacdo. Assim, optou-se por avaliar o crescimento do tamanho médio
das empresas tendo o municipio como unidade de espagco geografico. A mesma logica se
aplica a escolha do nivel de agregacdo da industria. A escolha do nivel de agregacao foi feita
por um julgamento do nivel industrial que representa atividades consideradas aglomeraveis.
Por esta razdo, optou-se por trabalhar com um nivel de agregacdo limitado ao grupo
correspondente — ou seja, a trés digitos de detalhe.

A mensuracao de crescimento explorou as variacdes (1) no volume de vendas liquidas
e (2) no ndmero de empregados. Os valores monetdrios anuais das vendas foram
deflacionados por indice de variacdo de precos especifico a atividade econdmica
correspondente: o Indice de Pregos por Atacado — Oferta Global (IPA-OG) tendo como base o
ano de 2005. As andlises foram construidas sobre os micro-dados da PIA, que trabalha com
uma amostragem estratificada simples em dois niveis definidos em funcdo do ndmero de
pessoas ocupadas (PO) pelas empresas que compdem os estratos naturais. O chamado ‘estrato
certo’ é formado pelas unidades que ocupam 30 ou mais pessoas, as quais sdo pesquisadas de
forma censitdria. J4 o estrato amostrado incorpora também uma amostra com oS
estabelecimentos que empregam entre 5 e 29 pessoas. Conforme declarado pelo IBGE, o
levantamento das empresas industriais com 30 ou mais pessoas ocupadas garante, por si, a
cobertura de cerca de 95% da atividade econdmica das empresas industriais com 5 ou mais
pessoas ocupadas. Portanto, por todas essas caracteristicas entende-se que seja possivel
afirmar que o presente trabalho se desenvolveu a partir da estrutura quase censitaria da
industria de transformacao brasileira no periodo considerado.

O presente trabalho se desenvolveu sobre o estrato certo da PIA. No total, a base
continha 69.352 firmas localizadas nas regides sul e sudeste do Brasil. Essa delimitacdo
geografica se justifica por imposicdes dos recursos computacionais disponiveis. Entretanto, ha
que se considerar que essas duas regidoes contribuiram em 31 de dezembro de 2005 com
aproximadamente 83% do total de estabelecimentos existentes na industria de transformagao
no Brasil. Em termos da mao de obra empregada, essa participacdo foi de 80%. Assim, com
sete estados da federacdo, tem-se a uma cobertura bastante abrangente da atividade industrial
brasileira.

Em atendimento as restricdes de sigilo definidas pelo IBGE, foram inicialmente
eliminados todos os registros referentes aos municipios e as CNAE com menos de trés firmas
no periodo considerado. Além disso, outros filtros foram efetuados para a depuracdo da base.

Em primeiro lugar, foram eliminadas as firmas com informacdes relativas a menos de cinco
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anos, de modo que os procedimentos estatisticos contassem com um minimo de observagdes
para a obtencdo de pardmetros mais adequados. Também foram eliminadas da base firmas
com crescimento fora de padrdes considerados ‘normais’, que poderiam representar erros e
informacao ou classificacdo, ou situagdes que nao representam o fendmeno de interesse. Para
isso, delimitou-se um intervalo de crescimento entre -2,0 e +2,0, ou seja, eliminando da base
aquelas cujas taxas médias de crescimento indicassem uma reducdo anual pela metade ou um
aumento pelo dobro.

Considerando as elimina¢des mencionadas acima, a amostra resultante ficou composta
de 16.140 firmas espalhadas em 550 municipios das regides sul e sudeste do Brasil. Essas
firmas cobrem 91 atividades industriais diferentes conforme a Classificacdo Nacional de
Atividades Econdmicas (CNAE) a trés digitos de detalhe e perfazem um total de 2.146
interacoes. Uma interagdo é a presenca de uma CNAE num municipio, presenga essa
caracterizada pela existéncia de ao menos trés firmas desenvolvendo aquela atividade por um
minimo de cinco anos entre 1996 e 2005. Um municipio pode, assim, conter varias interacoes.
O acesso aos dados e processamento foi disponibilizado em dois momentos no segundo
semestre de 2008 nas dependéncias do IBGE no Rio de Janeiro, segundo programacio pré-

estabelecida. Foi usado o software Stata.

A operacionalizagdo dos construtos crescimento e aglomeragdo
O conceito de crescimento € mais amplo que o simples aumento de um indice como o total de
vendas ou o nimero de empregados. O conceito de crescimento implica um processo de
desenvolvimento (PENROSE, 1959), similar aos processos bioldgicos pelos quais o aumento
de tamanho € acompanhado por mudangas nas caracteristicas do objeto em estudo. Qualquer
operacionalizacdo € limitada, pois captura apenas parte deste conceito mais amplo. Os autores
usaram diferentes operacionalizagdes para estudar o crescimento. A variagdo das vendas totais
da empresa é uma das operacionalizacoes mais freqiiente (ACS; AUDRETSCH, 1990;
CAVES, 1998) embora nao capture mudangas como o nivel de verticalizacdo dos negdcios
(PENROSE, 1959). A variacao no nimero de empregados € outra op¢do comum (DUNNE;
ROBERTS; SAMUELSON, 1989; HALL, 1987). Nesta pesquisa estas duas formas foram
usadas, permitindo uma avaliacao de validade convergente das andlises.

Outro aspecto relevante € o intervalo de tempo usado para calcular as taxas de
crescimento. O crescimento ndo € um processo puramente continuo, mas sujeito a variagoes
com a sucessao de periodos de crescimento mais acelerado e mais lento (PENROSE, 1959, p.

213). Nesta pesquisa escolheu-se uma modelagem em que se avalia a taxa de crescimento e
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nao o aumento absoluto da varidvel de interesse. Essa taxa € operacionalizada como a taxa
média composta num periodo de dez anos (1996 a 2005). A utilizacdo de um periodo longo
tende a capturar a tendéncia de longo prazo evitando os problemas de volatilidade de taxas
anuais.

A metodologia mais comum para a determinacdo de uma aglomeragdo implica
encontrar indicadores de concentracdo. Para esse fim, na literatura se consagra o calculo do
Quociente de Localizacdo — QL (SUZIGAN et al, 2003a; 2003b; PUGA, 2003; MUKKALA,
2004; VAN SOEST; GERKING; VAN OORT, 2006). O QL ¢ a razdo entre a participacao de
uma determinada atividade na estrutura produtiva de uma regido e a participacdo desta mesma
atividade na populagdo estudada, mensurando assim a especializacdo da regido naquela
industria. O cdlculo do QL obedece a seguinte férmula:

QL= (E;/E)/(Ei/XEj)
sendo:

E = dimensao pela qual a aglomera¢do é medida (empregados, estabelecimentos);

i = atividade econdmica;

j = municipio;

A unidade de medida escolhida para avaliar essa especializacdo foi o nimero de
empregados, seguindo os mesmos padroes de Krugman (1993), Suzigan et al (2003a; 2003b)
e Puga (2003). O QL € longe de ser uma medida perfeita e pode assumir valores elevados
onde a base industrial é muito estreita. Mesmo com estas limitagcdes € a operacionalizacdo
mais usada e os resultados devem ser interpretados com estas restri¢des. Por se tratar de uma
andlise longitudinal no tempo, adotou-se o0 QL médio associado para cada atividade em cada

municipio durante os dez anos analisados.

A modelagem multinivel

Seguindo-se a formulacdo sugerida por Helfat et al (2007, p.104), a taxa média composta de
crescimento (G), o tamanho no periodo inicial (Sp) e o tamanho no periodo t (S;) estdo
relacionados pela equacao (1). Esta formulacdo € valida para as duas operacionalizagdes da

taxa de crescimento — variacdo de vendas e variacado do numero de empregados.

S; = So(1+G) (1)
Aplicada uma transformacao logaritmica aos dois lados da equacgdo (1) obtém-se:
log S; = log Sp + t log(1+G) 2)

A mesma equacdo pode ser escrita de outra forma, usando a notagdo de Raudenbush e

Bryrk (2002) e representa o primeiro nivel do modelo de trés niveis.
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Nivel 1 : lOgS,jkl = Tojki +7r1jkl(an0) + €kl ; €kl ~ N(O, 062) (3)
sendo:
J € o subscrito que representa as diferentes firmas
k € o subscrito que representa as diferentes atividades econdmicas
1 ¢é o subscrito que representa os diferentes locais.
O termo mj € o intercepto € tem um valor para cada empresa. Ele € uma fungao direta

do tamanho médio de todas as firmas na amostra considerada. Considerando o objetivo em
avaliar o crescimento — e ndo o porte — seu significado foge dos interesses dessa pesquisa. O
termo ;1 € fungdo da taxa média composta de crescimento para cada empresa no periodo
considerado. Cada empresa tem um valor de m;jq diferente. Este € o termo que se pretende
explicar nos niveis superiores do modelo e, por simplicidade, o termo do intercepto sera
omitido nos niveis superiores.

Nivel 2 : mjji = Biow + Tijua rim ~ N, 6;°) “4)

O termo Pjox € fungdo da taxa de crescimento média para todas as firmas da amostra, e
o termo (rjjx) representa as diferengas desta média para cada firma especifica. A variancia
correspondente a este termo (Grz), representa a variabilidade das taxas de crescimento entre
firmas, interpretdavel com a transformacao logaritmica indicada na equacao (2).

Cada empresa pertence a uma atividade economica (CNAE) e a um local (municipio).
Como empresas pertencentes a uma atividade econdmica podem pertencer a Vvarios
municipios diferentes, tem-se uma tipica classificagdo cruzada como a desenvolvida por
Goldszmidt, Brito e Vasconcelos (2007).

Nivel 3: o= Y100 + Sto0k+ froor+ Uio; Stk ~N(0, 67); tioo1 ~N(0, 67); o ~ N(O, 6,°) (5)

O termo vy;90 € funcdo da taxa de crescimento média de toda a populacdo e os trés
termos (s), () e (1) correspondem as diferencas entre cada CNAE, municipio e interacdo entre
cada CNAE e cada municipio. As varidncias correspondem as variabilidades associadas as
CNAE, municipios e interagdes, respectivamente.

E possivel introduzir varidveis explicativas em qualquer dos niveis. A introdugdo
destas varidveis potencialmente explica parte das variacdes reduzindo as variancias
remanescentes. Para o propdsito de associar o crescimento das firmas e os niveis de
aglomeracdo dos respectivos CNAE e municipios, foi utilizada uma unica varidvel dummy no
terceiro nivel que assumia o valor 1,0 quando o quociente locacional (QL) fosse maior do que
um determinado valor especificado. A equagao do nivel 3 com esta variavel foi:

Nivel 3: Biox = Y100 + Yior*[dummy QL] + s100k+ 1001+ U101 (6)

O coeficiente y;o; representa o efeito na taxa de crescimento (consideradas as

transformagoes realizadas) de uma interag@o atividade-municipio ter um QL igual ou maior ao
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utilizado para gerar a varidvel dummy. Por exemplo, no caso deste limite ser 2,0, o coeficiente

€ o efeito diferencial quando a aglomera¢do tem um QL maior do que 2,0.

Resultados e discussao

O primeiro aspecto de importincia para a consecucdo dos objetivos aqui propostos diz

respeito as taxas de crescimento das firmas, sob as duas 6ticas de interesse: o pessoal ocupado

(PO) e as vendas liquidas (VL). Conforme a func@o de crescimento definida na metodologia

tem-se que:

log S = moj; +7j(ano) )
O parametro 7 retrata a taxa composta de crescimento anual esperado das firmas,

cuja interpretacdo requer transformacgdo logaritmica. A Tabela 1 contém os coeficientes de

regressao da amostra, bem como as respectivas transformagdes logaritmicas.

Tabela 1 — Taxas médias de crescimento

Valor t p valor
Crescimento de pessoal ocupado (PO)
Coeficiente (1+G) -0,00147 -0,86 0,388
Taxa média de crescimento anual " Nio significativo
Crescimento equivalente em10 anos Nao significativo
Crescimento de vendas liquidas (VL)
Coeficiente (1+G) -0,01211 -4,31 0,000
Taxa média de crescimento anual -1,20%
Crescimento equivalente em 10 anos -11.41%

Fonte: IBGE — Pesquisa Industrial Anual — 1996 a 2005.

Dados trabalhados pelos autores

(1): Taxa média de crescimento anual = [e (HG)] -1

(2): Crescimento equivalente em 10 anos = (1 + Taxa média de crescimento anual) 0_1

Observa-se que, em termos do crescimento de PO, ndo ha significancia estatistica que
confirme ter havido um nivel de crescimento das firmas entre 1996 e 2005. Entretanto, na
apuracdo do crescimento médio em VL, diferentemente da avaliacdo com base no PO, os
coeficientes apurados demonstraram significancia estatistica, indicando uma tendéncia geral
de diminuicao das vendas das firmas no periodo considerado, em valores reais ja que os dados
foram deflacionados.

Esses coeficientes de crescimento indicam uma tendéncia média para as firmas,
independentemente de quaisquer aspectos particulares e, portanto, precisam ser avaliados
quanto a variabilidade encontrada nas observacdes, sobretudo em termos dos fatores

contributivos para a dispersao encontrada.
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A composigdo de varidancia das taxas de crescimento
Andlises dos componentes de varidncia nas consideragdes de desempenhos das firmas
remetem as contribui¢des seminais de Schmalensee (1985) e Rumelt (1991), cujo debate
empirico girou em torno da importancia de efeitos atribuiveis as firmas, as inddstrias e as
participacdes de mercado sobre a rentabilidade divisional de corporacdes norte-americanas.
Esta linha de pesquisa tomou como varidvel dependente a lucratividade enquanto que aqui
estd se analisando, com uma abordagem similar, o crescimento. Mais especificamente, Rumelt
(1991) incorporou novas dimensdes a proposicdo metodoldgica de Schmalensee (1985),
considerando efeitos temporais estdveis e transitorios sobre as unidades de negdcios e sobre as
industrias. Mais adiante, Brush e Bromiley (1997) questionam o real significado da varidncia
como parametro para avaliar a importancia relativa de cada fator individual sobre a dispersao
de resultados. Seus achados sugerem que tal importancia melhor se avalia se for analisada a
composi¢do do desvio padrdo, procedimento adotado no presente trabalho. A presente analise
difere das andlises de componentes de varidncia do desempenho (RUMELT, 1991;
McGAHAN; PORTER, 1997; BRUSH; BROMILEY, 1997) em vérios aspectos. Primeiro,
explora-se uma nova varidvel dependente — o crescimento — como Brito e Vasconcelos (2005)
fizeram para empresas da Compustat Global. Segundo, explora uma ampla amostra de
empresas brasileiras. Terceiro, usa uma modelagem multinivel que reconhece a hierarquia
natural dos dados resolvendo algumas das limitacdes da metodologia anteriormente usada a
exemplo de Misangyi et al (2006).

A estrutura multinivel utilizada nao € simples ja que inclui uma classifica¢do cruzada.
Uma firma pertence simultaneamente a um municipio e a um setor (CNAE), a exemplo do
trabalho de Goldzsmidt, Brito e Vasconcelos (2007). O Stata tem algumas limitagdes para
estes modelos mais complexos de modo que foi necessdrio eliminar o componente de
variancia relativo ao setor. Esta varidncia foi analisada separadamente e mostrou-se muito
pequena, proxima a apenas 2%. Em funcdo disso, esse componente foi retirado do modelo
para tornd-lo um pouco menos complexo e menos sujeito as limitagdes computacionais
encontradas. O modelo apresentado a seguir ndo destaca este componente que fica absorvido
na interacdo atividade-municipio. A variancia total também nao inclui o componente do
tempo, ja que se trata da varidncia da taxa média de crescimento composta no periodo
analisado.

Os resultados estdo indicados na Tabela 2 e indicam claramente a predominancia de

fatores idiossincraticos a firma como determinantes da variabilidade da taxa de crescimento.
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As taxas de crescimento variam muito mais entre firmas do que entre setores de atividade,
municipio, ou combina¢des de municipios e setores especificos. Este achado € coerente com
os resultados de componentes de varidancia do desempenho quando tomado como
rentabilidade e confirmam a mesma tendéncia encontrada por Brito e Vasconcelos (2009) que
também analisaram a composi¢do de varidncia de taxas de crescimento de uma amostra
internacional com uma metodologia convencional.

Tabela 2 — Componentes de varidncia da taxa de crescimento das empresas
Limites do Intervalo de

Variancia Desvio padrao (o)

confianca (95%)
Estimativa % Inferior Superior Estimativa %
Crescimento com base no pessoal ocupado
Variancia total 0,01319 0,15107

Componente devido ao municipio 0,00022 1,64%  0,00010 0,00045 0,01470 9,73%
Componente devido a interagéo 0,00064 4,86%  0,00046 0,00090 0,02533 16,77%

Componente devido a firma 0,01233 93,50% 0,01194 0,01273 0,11104 73,50%
Crescimento com base nas vendas liquidas
Variancia total 0,02562 0,22772

Componente devido ao municipio 0,00089 3,46% 0,00046 0,00171 0,02979  13,08%
Componente devido a intera¢io 0,00233 9,09% 0,00184 0,00295 0,04825 21,19%
Componente devido a firma 0,02240 87.45%  0,02168 0,02315 0,14968  65,73%
Fonte: IBGE — Pesquisa Industrial Anual — 1996 a 2005.
Dados trabalhados pelos autores

A importancia relativa da variincia associada ao municipio foi menor do que a da

variancia associada a interacdo atividade-municipio. Este achado sugere que os fatores
associados apenas ao local onde a empresa estd localizada tém uma influéncia no seu
crescimento menor do que fatores associados a combinagdes especificas de setores de
atividades e locais. O fundamento tedérico da geografia econdmica associado unicamente ao
local teria, portanto como potencial mdximo de explicagdo este percentual de variabilidade. O
componente de variancia associado a interagdo atividade-municipio poderia ser eventualmente
explicado por fatores como as externalidades que ocorrem em determinada localidade, pela
concentracdo de empresas de determinado setor, tendo um potencial aparentemente superior.
Assim, abordagens derivadas da idéia central de Marshall e os clusters de Porter teriam um
potencial explicativo maior. Estas consideragdes devem ser tomadas com reservas dadas as
limitagdes de defini¢do do local (neste caso, municipio) e setor de atividade.

O modelo também permite a estimativa do intervalo de confianca dos componentes das
variancias. Como todos os intervalos estimados tém o limite inferior maior que zero, pode-se
afirmar que os componentes de varidncia sdo estatisticamente significativos e ndo nulos.

Admitindo a normalidade das distribui¢des dos crescimentos individuais das firmas, pode-se
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efetuar a conversdo das taxas de crescimento admissiveis com 95% de probabilidade,

conforme a seguinte transformacao:
Limite Superior=e'?® "% _1
Limite Inferior=¢'@"% =9 —1

sendo: z = coeficiente da distribui¢do normal;

A variancia total é gerencialmente muito relevante e, no caso da taxa de crescimento em PO,
embora o valor médio ndo tenha sido significativamente diferente de zero indicando uma
estabilidade de tamanho para a média, a dispersdo encontrada foi grande. O calculo da

amplitude de dispersao seria:

Limite superior = e ©1210D090+O1_7 _ (2,7182818 1% _1 = 0,34459
Limite inferior = e (@1P10DCL90-O1_ (2,7182818 1% _ 1 = _ 025628
Os mesmos célculos reproduzidos para o crescimento em VL geram os seguintes
resultados:
Limite superior = e '©27P00+ ool _ 1 — (57182818 *¥*%) _ 1= 0,54376
Limite inferior = e (©227PC190 (ool _1 = (2 7182818 0% _ 1= _0,35223

Ou seja, um intervalo de confianca que cubra 95% das taxas de crescimento indica
uma distribuicdo entre -25,6% até 34,5% anuais, em termos de PO. Em VL, essa dispersao se
estende entre -35,2% e 54,4% ao ano. Ou seja, em ambos o0s aspectos, uma variabilidade de
muito grande: aproximadamente 60 pontos percentuais para o crescimento em PO e 90 pontos
percentuais para o crescimento em VL.

O efeito da aglomeragdo na taxa de crescimento

Esta secdo relata os resultados da introducdo da varidvel dummy relativa ao grau de
aglomeracdo da atividade no municipio. Foram testadas trés diferentes dummies referentes a
QL superior a 2, QL superior a 5 e QL superior a 10. Os resultados estdo apresentados na
Tabela 3, e todos estes coeficientes se mostraram positivos e estatisticamente significativos,
indicando uma relacdo positiva entre aglomeracio e crescimento.

Apesar da significancia estatistica, facilitada também pelo grande tamanho da amostra
que permite detectar efeitos de magnitude pequena, a andlise da Tabela 3 permite julgar a
relevancia prética do efeito da aglomeragcdo no desempenho. A coluna relativa ao efeito anual
converte o valor do coeficiente, levando em conta a transformacdo logaritmica utilizada ao
efeito na taxa anual composta de crescimento, permitindo comparar os coeficientes para
diferentes niveis de corte do QL.

No caso do crescimento em PO este efeito € menor que 1% ao ano e no caso das

vendas liquidas fica abaixo de 2% ao ano em todos os casos. Esse comportamento encontra-se
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melhor ilustrado na Figura 1. Frente a variabilidade analisada na secdo anterior, tem-se que
reconhecer que o efeito € pequeno.

Tabela 3 — Efeito do QL na taxa de crescimento

. Crescimento de PO Crescimento de VL
Faixa de Efeito Efeito
QL Coeficiente | Testet | p-valor Coeficiente | Testet | p-valor
anual anual
QL>2 0,00826 5,25 0,000 0,83% 0,01259 5,57 0,000 | 1,27%
QL>5 0,00733 3,64 0,000 0,74% 0,01924 6,57 0,000 | 1,94%
QL >10 0,00619 2,60 0,009 0,62% 0,01519 4,35 0,000 | 1,53%

Fonte: IBGE — Pesquisa Industrial Anual — 1996 a 2005.
Dados trabalhados pelos autores

O baixo poder explicativo e efeito limitado da aglomeracdo no crescimento tém
também que levar em conta todas as limitagdes e imperfeicoes na operacionalizacdo da

mensuragdo de aglomeragao que captura o fendmeno de forma imperfeita.
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Figura 1 — Influéncia do QL sobre os crescimentos.
Fonte: IBGE — Pesquisa Industrial Anual — 1996 a 2005.
Dados trabalhados pelos autores

A despeito disso, ha uma indicacido de retornos decrescentes quando o QL aumenta a
partir de um determinado ponto. No caso do crescimento pelo nimero de empregados, o valor
do coeficiente do QL>5 ja € menor do que o coeficiente do QL>2. O mesmo efeito é notado
para o coeficiente calculado para QL>10. No caso do crescimento das vendas liquidas, o
coeficiente do QL>5 € maior do que o coeficiente do QL>2 indicando um efeito mais

acentuado da maior aglomeragdo, mas esse efeito desaparece quando se analisa o coeficiente
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do QL>10. E possivel que a relagdo entre aglomeragio e crescimento tenha uma forma de U,
invertido, indicando limites ao beneficio da aglomeracao para o desempenho.

Consideracoes finais

Este trabalho se prop0s a responder a questao de pesquisa: qual o efeito da aglomeracdo de
empresas de mesma atividade em um municipio na taxa de crescimento destas empresas, nas
regioes Sul e Sudeste do Brasil? Porém, antes de comentar as avaliacdes que contribuiram
para responder a tal questdo, é interessante observar como a industria de manufatura se
distribui geograficamente nessas duas regides. Juntos, o Sul e o Sudeste brasileiros possuem
2.857 municipios e, conforme a selecdo dos dados mostrou aproximadamente 80% deles nao
comportam uma atividade industrial significativa, ou seja, ndo apresentaram trés ou mais
estabelecimentos de uma mesma atividade, ou o fizeram por menos de cinco anos no periodo
entre 1996 e 2005. Em outras palavras, poucos municipios comportam maiores densidades de
vdrias atividades econOmicas, enquanto outros ndo alcancaram expressividade em qualquer
indudstria, de modo que a aglomeracdo de atividades que possam constituir uma economia
regional mais aos moldes dos DI italianos seja um fendmeno menos freqiiente do que se
imagina.

Mesmo assim, o trabalho foi desenvolvido sobre uma importante amostra de mais de
16.000 estabelecimentos de manufatura do pais que mostraram existir um efeito positivo e
estatisticamente significativo entre crescimento e aglomeracdo. Empresas de mesma atividade
proximas a outras, em média tendem apresentar taxas de crescimento maiores do que
empresas isoladas, suportando a idéia de externalidades positivas decorrentes da aglomeracao.

A magnitude deste efeito é, contudo, pequena frente a variabilidade exibida pelas taxas
de crescimento. Assim, o efeito detectdvel da aglomeracdo talvez possa ser mais bem
considerado como um “vento a favor” do que um impulso marcante para o crescimento. O
caso mais intenso, indicado na Tabela 3, refere-se a um crescimento de vendas 1,94% ao ano
maior para empresas que estejam em aglomerados com quociente locacional (QL) maior que
5,0.

A menor magnitude do efeito sobre o crescimento avaliado em termos de PO nao
chega a ser surpreendente, uma vez que o nimero de empregados das firmas é uma varidvel
suscetivel a ganhos de escala e produtividade e, dessa forma, melhorias operacionais,
econOmicas e financeiras de qualquer natureza podem ser atingidas com a mesma equipe
contratada. No entanto, tal achado tem a importancia de contextualizar a defesa de modelos de

APL como instrumento de politicas publicas. Nesse sentido, por exemplo, no Manual de
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Apoio aos Arranjos Produtivos Locais (GTP APL, s.d.), o GTP APL se propde a construir
“um suporte sist€émico para a atividade econdmica, ao longo e através das cadeias de valor
adicionado, objetivando transformar aglomerados informais de pequenas firmas em arranjos
produtivos consolidados” (p.17), declarando que todo o apoio a esse tipo de formagdo
econOmica de base regional tem como objetivo a “inducdo do desenvolvimento local,
buscando-se, em consondncia com as diretrizes estratégicas do governo, a geracdo de
emprego e renda e o estimulo as exportagdes” (GTP APL, s.d., p.17). Mais além, praticamente
todas as ag¢des divulgadas no mesmo manual mencionam esse como um dos desdobramentos
intencionados para a interven¢do governamental correspondente.

Sendo o efeito sobre a absorcdo de pessoal mitigado pelos ganhos de escala e
produtividade do trabalho, melhor cabe a defesa desses arranjos aglomerados como meio de
fortalecer as pequenas unidades produtivas acentuando suas respectivas capacidades de
geracgdo de receitas, por exemplo.

Pelas andlises estatisticas constantes da presente pesquisa, também foi possivel inferir
a forma pela qual a aglomeragdo influencia no desempenho das firmas A relacdo encontrada
sugere limites para os efeitos positivos e até mesmo retornos decrescentes da aglomeracao a
partir de um determinado ponto. A forma provavel € de um U invertido suportando a idéia que
ha efeitos positivos seguidos de efeitos negativos quando as aglomeragdes de iguais tornam-se
muito intensas. Porém, mais do que os possiveis efeitos benéficos de compartilhar uma
vizinhanca com semelhantes, faz se necessdario avaliar a variabilidade com que isso é
verificado.

Os resultados também ampliam a linha de pesquisa de componentes de variancia do
desempenho que normalmente analisa medidas de lucratividade (MCGAHAN; PORTER,
1997; MISANGY], et al., 2006; RUMELT, 1991). A andlise preliminar de composicdo de
variancia das taxas de crescimento indicou a predominancia do efeito empresa individual,
como mais um suporte empirico a relevancia da teoria baseada em recursos da estratégia
(BARNEY; CLARK, 2007; CROOK, et al., 2008) de que as causas do sucesso/insucesso
melhor se encontram no ambito da empresa em si.

Considerando que as taxas de crescimento variam em amplitudes muito grandes, pode-
se perceber que ha muito mais possibilidades de um desempenho diferenciado que se devem
fatores ndo explicados pela presenca de empresas semelhantes na mesma drea. A interpretagcdo
desses resultados oferece uma alternativa plausivel a falta de consenso sobre haver efeitos

positivos decorrentes da aglomeragdo de iguais num espaco geografico operacionalmente
REAd - Edi¢do 66 Vol 16 N° 2 maio/agosto 2010



470
AGLOMERACAO INDUSTRIAL E SEU EFEITO NA TAXA DE CRESCIMENTO DAS
EMPRESAS BRASILEIRAS

comum. A falta de robustez dos estudos reclamada pela OCDE e a falta de concisdao de
achados dos estudos empiricos, conforme se apresentou no referencial tedrico, talvez seja
devida ao fato de que nao se pode fechar uma conclusao mais ou menos generalizante sobre
os efeitos e/ou externalidades de aglomeragao a partir de casos individuais. As possibilidades
de resultados sdao muitas. Mais do que confirmar ou ndo a existéncia de externalidades
positivas, cumpre a pesquisa empirica isolar os casos em que elas existem daqueles onde ndo
sdo e, a partir dai, proceder a investigacdes comparativas para identificar as razdes
efetivamente contributivas para que as vantagens de aglomeracao se estabelecam.

Porém, a existéncia de varidncias significativas associadas tanto ao local (municipio)
como a interacdo local-setor de atividade mostra que tanto as correntes tedricas que prevéem
efeitos relacionados a aglomeragdo simples de quaisquer unidades como as que privilegiam a
aglomeracdo de iguais ou semelhantes tém potencial explicativo. Tanto o municipio
isoladamente como a interacao entre atividade e municipio explicam parte da variabilidade
dos desempenhos avaliados e em proporcao significativamente diferentes de zero. Isso indica
uma possivel complementaridade entre os efeitos que decorrem de estar numa determinada
regido mais alavancada em termos de recursos gerais e aqueles que podem ser obtidos da
presenca entre semelhantes. Mais ainda, como o poder explicativo da variabilidade de
resultados que se deve a interacao entre municipio e CNAE foi maior do que o componente
associado ao municipio isolado, talvez exista uma melhor base para entender as
externalidades econOmicas a partir de abordagens tedricas que exploram os efeitos da
aglomeracdo de iguais como Marshall (1982), os distritos industriais (BECCATTINI, 1990;
1999; PIORE; SABEL; 1994) e os préprios clusters de Porter (1990, 1994).

A influéncia de baixa magnitude da aglomeracdo sobre a taxa de crescimento merece
ser avaliada sob diversas perspectivas. Por um lado, ele pode decorrer de limitagdes nas
defini¢des de setor de atividade, unidade geogréfica e do préprio indicador de aglomeracao
usado. Todas estas definicdes sdo imprecisas.

A CNAE nido necessariamente reflete com exatidao o setor de atividade e deixa de
considerar empresas de setores correlatos, como os envolvidos em relacdes de cadeia de
fornecimentos. Essas relacdes, se detectadas, sdo um importante fator para avaliar a dedicac@o
da regido para uma ou algumas determinadas induistrias. Mas, na maioria dos casos, essa
no¢do de cadeia é de dificil composic¢do a partir da estrutura de classificacdo das atividades
econOmicas utilizadas em estatisticas. Por exemplo: a quantas cadeias possivelmente serve a

“Fabricacdo de Produtos Quimicos Inorganicos”? Como relacionar a presencga dessa atividade

REAd - Edi¢do 66 Vol 16 N° 2 maio/agosto 2010



Elvio Corréa Porto & Luiz Artur Ledur Brito 471

numa regido a outras indudstrias que ali coabitam? Nesse sentido, a utilizagdo do critério
CNAE como base para avaliar a especializacao regional em determinadas atividades falha em
captar as ramificagdes existentes, o que pode qualificar diferentemente uma situacdo
aglomerada de outra, sobretudo nos desdobramentos permitidos as firmas.

O conceito de aglomeragcdao implica a determinagdo de um perimetro geogrifico em
que agentes econdmicos se concentram em intensidade significativamente diferente de um
padrao aleatdrio e, no caso das externalidades, obtém resultados também diferenciados. O fato
digno de ser avaliado é quanto o dinamismo econdmico de uma regidao beneficia aqueles que
dela compartilham, sejam desenvolvendo atividades similares, complementares ou mesmo
sem qualquer conexdo mais direta. O municipio pode ndo ser a unidade geografica adequada.
Mas uma delimitacdo mais ampla de area pode diluir os efeitos de interesse e em regides
muito pequenas podem nao ser suficientes para identificar sua manifestacdo. Além disso,
qualquer definicdo despreza o que ocorre nas vizinhangas, porque a expansio de uma
externalidade ndo conhece os critérios de definicdo a priori do que € um municipio, uma
regido ou estado federativo, pelos quais as estatisticas sdo divulgadas. A propria
operacionalizacdo do QL ¢é imperfeita da aglomeracdo porque em sua formulacdo tende a
superestimar a importancia de locais com base industrial ¢ muito estreita, como reconhecem
por Suzigan et al (2003a; 2003b), Puga (2003) e Crocco et al (2006), entre outros.

As limitagdes decorrentes das especificacOes aqui adotadas servem, no entanto, de
inspiracdo para novos estudos. Em primeiro lugar, a questdo do desempenho é central para
consolidar uma base de conhecimento (1) sobre os efeitos da aglomeragao e, eventualmente,
identificar onde eles ocorrem. Para isso, outras dimensdes precisam ser consideradas,
inclusive aquelas que diferenciam os beneficios de rentabilidade, sobrevivéncia da firma e
adicao de valor, apenas para citar alguns.

A utilizacdo de ferramentas mais sofisticadas de geoestatistica, com a introducdo de
matrizes de vizinhanga pode, por exemplo, ajudar a vencer as limitagdes decorrentes da
definicdo da unidade geografica. Diferentes relacdes entre setores de atividades devem ser
consideradas e ndo apenas empresas do mesmo setor. Medidas mais sofisticadas de
concentracdo podem auxiliar a definir melhor o que é um aglomerado. Ou mesmo, avaliar se a
variacdo dos niveis de detalhe sob os quais a atividade econdmica € avaliada conduz a

resultados distintos daqueles aqui reportados.
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