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RESUMEN

Actualmente fa céﬁercializacién_tradiciqnal de granos bz'asicos, én,‘El Salyador, se hé cqn,\:{erlidO eﬁ un ‘.
instrumento dve'n‘eg'oci‘aqi(m~ ineficiente, debido a la forma incorrecta vexyl la Que sus agentes participanl,. por o
que es ixnponante'defenningr si el nuevo sistema de comercializacién_a’ travé;dé la Bol‘sa Agmpecuaria"q‘e; - [
Ei Salvador (BOLPROES), es una gltemativa viable a dicho problenia. ’ :

La investigacion se hizo a nivel nacional, tomando como sujeto de estudio a cooperativas productoras

de fa reforma agraria{durame el periodo comprendido de Diciembre de 1997 a Diciembre de 1999. El total

de.cooperativas estudiadas fue de 67, los rubros comprendidos en el estudiovﬁjerbn el Maiz, Frijol y Arroz,

cuyas variables investigadas y mds importantes fueron, fechas de cosecha, fechas de venta y precios de venta

al productor; dichas variables se cotejaron con los datos de precios y fechas de venta obtenidas en la

P

BOLI;ROES enel mismo periddo.

El estudio. realizado, arrojo resultados diversos e imeresan'té;cﬁe refleja ventajas y desvéntajas en

~ ambos sistemas de comercializacion; a través de estos resultados se pudo llegar a conclusiones importantes

entre otras que: Independiente de los precios pagados por los productos para el periodo en estudio. en la
BOLPROES, esta se constituye en la mejor alternativa de comercializacion, debido a los beneficios
adicionales que ofrece; la produccién de granos a nivel cooperzitiv‘ista; se caracteriz6 por vender la mayor.

parte de su produccién al momento de cosecharla, lo cual evidencia la poca utilizacién del almacenamiento;

 se descubri6 que la mayoria de los clientes de la BOLPROES son personas dedicadas 4 la conierc:ializa"ciéln y. )

no a la produccién. Sin embargo es necesario profundizar en la exploracién del documento para tener una

dimensién total del estudio:
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T ASPECTOS (JENERALES

La evaluac«’m de todo fuevo snstema de comercxahzacmn debe realxzarse a pamr de un anahsls ’ '

comparauvo Ob_lel!VOS e 1mparc1al que dec(aque sus ventajas y desventajas frente al snstema antlguo B

permitiendo asi discernir con 'mas claridad [a efectividad del nuevo mstema.

INTRODUCCION

El 1111p0rtante proceso en .el cual culmina toda actxvxdad productlva €s.. conocnda como  '

Comercxalvacnon y de cuyo ex1to dependm los beneﬁcxos qvxe puede 0. no obtener el productor esta,_‘ Sy

actmdad es por lo general el campo espec;ﬁco de accién de muchos agenles comermales qmenes actuan' -

_entre los productores y los consumldores percnblendo en dlcha medlacmn un margen que los beneﬂcxa en._,: S

 muchas ocasione’s més que al mismo productor.

La cdmercizi_lizacié’ri de los .producl()s agropecuarios salvadoreﬁos "sevcara’c'te'riza por Jos ;1it’llliples L

: agentes que parumpan en ella lo que pone en ev1denc1a la poca capamdad negoc1ad0ra que ueuen los‘;

productores adlcmnalmente a esto la falta de recursos ﬁuancxeros almacenanuemo transporte e

: ‘mformacmn de prec10s dlﬁculta la msercmn de estos al mercado de manera més dlrecta y/o eﬁcaz

El aparalo comercxal de los granos basxcos ewdencxa clarameme el fenomeno antenor y la forma_,
; = -

madecuada en que actuan sus agemes esta s la causante de la 1neﬁc1enc1a del snstema el cual al traves de

»A»_“;,_F .

~los aﬁ’o's' a privado a los productores,,,de la parte mds sustancial de 1os beiyeﬁc{io,s prov_eliien'te's del 'pr(')ceso fde' ol

comercializacion en su fase de intercambio.

En él aﬂo 1993} aparecé un proyeclo engbaminﬂdo ala formaci_(’)n de un llleCallis_lllb de “comcrt:ializ’éciéx{

llamado Bolsa Agropecuana la cual se blslumbro en ese momento como una alternauva mas ala

[

’ transaccmn de productos agricolas este conceplo era ya manejadO desde hace ya mas de un snglo en otros

paises ; leni’endo‘qlixc la Bolsa més. anligua data desde 1848 en Chic'ago‘Estados Unidbs y en Anié_fiCa‘Latiha,




' 'Agropecuana de El Salvador (BOLPROES), uucra sus operacrone< en Agoslo de 1995 con negocracrones: 'vn

cereales y otros productos para fmes y ongen a gropecuano

cual se realrzo el presente estudro el cual luvo el objetrvo de descubrrr las ventajas y desventajas del srstem

‘ccrealems de la reforma agrana a mvel nacronal drcho numero se determrno por medro de un metodoi

humano Y. uerra que poseen la cual las convrerte en umdades productoras capaces de generar volumenes‘

comercrales y que las calrﬁca para poder optar a negocrar eﬁcrentemente en dlcho sxstema

;‘dc las cooperalrvas sustrayendo mformacrén sobre varlables tales. como areas produccron rendmuento _
'comercnlrzacron almacén Esla srrvro para elaborar un dragnostlco r[ue caractenzara la cr)rlrarcralrza01on
‘_'de losvrubros en estudlo oblemendo de esla manera los elementos necesarros ‘para raahzar ell anahsl
’mdependreme de cada uno de los rubros en ambos srstemas para ﬁnalmente matanalrzar“un analrsrs_""j, N
‘compantrvo del mrsmo rubro de drchos srslemas comercrales tomando como ‘ba.se de s cotejrr | la
- ,‘ Estacromhdad de las Ventas y. el Precm que descubrleron en ultxma 1ns(tancra' la: mejor altamatlva en cada’

ung ldc 105 gra‘nos 'estudrad’os;

la Bolsa de Cereales de Buenos Alres_ Argen. ma la cml rué fundada en 1864 En nuestro pals la Bolsa

A rarz del surgrmrento de este nuevo klslema surge la mterrogante sobre Su v1ab111dad de serun

mecamsmo altemauvo que favorezca la comercrallzacmn de granos basrcos (marz fIl_]Ol y arroz) jy po) 1o

tradrcronal y el nuevo srstema para ello <e reallzo una mvestlgacmn de campo en 67 cooperatlvas

cshdrstlco que garantrzaré una muestra repres«,ntatlva

Las asocracrones cooperatrvas fueron tomadas como base del estudro por la cantldad de recursor i

Para alcanzar drcho Ob_]ethO propuesto se utlllzo una boleta de encuesta dmgrda a los representantesf S
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1.1 " PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

‘La comerciali?agiéé de ‘.grallos bésicos que eféciuah actualmente ipsc pequefios ‘y 111§dialyq§ a‘"gric'ult‘(')tesv,‘
se vé afectad‘z}l‘pr_in'c:ipzi'hil‘e’:htvev pot 1_0§ ;ba;ios- niveles de pr,ecios'pag;dosr_eh el mercado_por SuiSprydl;CtbS; :
dichos ;Srociﬁctés 'Coﬁlliiién "ci)n 1a$ "ixhpoi'taciOnes provenientes de ‘paiées céxi'costof; de produccnonmasbajos
én sxstemas de produccnén protegldos y esumulados | | |

El efecto de la 1mp0rtacmnes uenen su orlgen en las pohucas macro, econdmicas * que no mcentwan y" :

. protcgen a estos rubros “En efecto casi todas las economlas mis mdustnahzadas apoyan al sector

agropécuério. “La i»ronia_}esui en qlie Ias, economias menos desarrolladas las cuales tienen su mayor -

nivel de ‘p‘ob‘reyza rural no protegen ni incentivan al sector primario”.

El problema dc la comercializaci()n de los cereales en El Salvador 1o se ﬁihd_ameﬁte eXchiSNMente‘ en . -

’ lo antes expueslo sino tamblén en la 1neﬁc1enc1a de los agentes que paruc1pan en sus canales qmenes e
) mﬂuyendo negauvamenle en el mtcrés del productor por conseuulr un me]or plecm Esta ,mﬂuencm,la

~ejerce el mtermedmrlo a través de la poca seriedad que estos muestran al momento de Ja negocmcxon asi..

com()'también la poca c‘onﬁanz@ en el proceso de pesado que.eslos realizan. -
Otro factor que m(:lde en la problematu,a de la comercmllzacxon es la poca orgamzacmn que poseen‘
los agncultores tanlo para la produccmn CO110 para la venta de sus cosechas aunado a eslo este sector es B

poco favorec1do por.el sxstcma ﬁnancmro 51endo me‘ustentes las hneas de credltos especxﬁcos destmadas a

la comercializacion de los granos bésicos.

~ Todo lo antérior coloi:a al productor de granos en una posici()n de des'ventqiﬂs para c0mercjaliza"r‘ sus .

. produclos ya que ademés faclores como el mal estado de las v1as terrestres y la falla de mformacmn de
vmcrcado les son adversos es necesano preguulamos (,E\nste un snstema altemo de negocxacnon que ofrez;:a ‘

. mejores beneﬁcxos a los producloxes de grano, basncos?
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1.2 I JUSTIFICACION E IMPORTANCIA -

La reallzacwn de un estudlo comparativo entre comerc1ahza010n Tradicional de granos basu:os y laf -

comercxalvac:on a través de la Bolsa Agropecuana puede orientar a 1os agricultores en la busqueda de una

~ alternativa de solucién al problenia de los bajos precios pagados al productor y otros aspectos relacionados ‘a

e

la ineﬁqiencia de 1a comercializacién tradicional. Ademas la utilizacion del modelo bursatil en la

- comercmllzacnén de granos bisicos, podria solucionar en alguna medlda el problema de rentabilidad de los

“qultlvos, penllitiria ihej(}(ar al margen de ganancia para ¢l productor ag,ilizariaAla venta de las,coséchas y

reduciria muchos riesgos que se corren cn los mercados 1rad1c1onales beneficiando . por ende a lps

consumldores en al adqunsncnén de productor con precio razonable, buena cahdad y en un momento oportuno?‘

~ de esla manera sé llln;ta tam’bxén» la capacidad que los acaparadotes poseen para influir en los precios. al

consumidor quienes brindan édemééj mala calidad‘albmomenio de la entrega en 1116:11e11l0s dg escazta;s.

‘Para la realizacién de esta investigacion se tomaron como sujeto ‘de estudio el siétéina_ de prddu;:ci()n
cooper'uwa de la reforma agraria debldo a la capacidad produciiva y de negocmcxon que estos poseen en |
forma colecuva pues la Bolsa suglere que los volimenes minimos de negoc1a01on para, los granos bas1cos ,
sea de 200 qumtales con el objeto de cubrlr los costos de transporte; - dlChO volumen seria d1ﬁc11 de llenar
por un produclor indlvidual por lo cual no se tomaron a estos como squﬁos de’estudio para esta investigaci(’)n

La extraccion de datos para 1a investigacion s.e obtuvo a través de ﬁna_ boleta de encuesta dmglda a lds
fepres‘enlantes de 67 cooperétivés distribuidas a lo largo del lerritoﬁq nvacional (La ,detenci'én"del hﬁmero de
Ja muestra se dedujo de una formula estadistica que g'lranuce la represematmdad de la poblacmn) La

mformacnon requcnda en la boleta se reﬁno casi exclusnvamente a factores productivos y " de

comercializaci()n' los Cuales se cotejaron posteriormente con los dat(is‘ de negociacic')n obt,enidds de la

BOLPROES descubrlendo asi la mejor alternativa en precio para cada uno de los rubros en estudlo

En este estudio se han tomado en consnderacwn los granos baswos como el malz frqol Y arroz debldo o

- & que estos constituyen un sub sector eslraléglco, dentro de la economia salvadoreiia, debido a que:




®

a) Constituyen productos eseﬁéiﬁl‘gs_ dentro ¢z la canasta basica de consumo alimenticio f,amiliar; b) La

proddcci()n de dichos bienes\ es realizada por miles de productores agricolas (més de-240 dOO) (1)yc)El

‘aporte econémico al Produclo Inferno Bruto Agropecuano (PIBA) es de ¢1296.2 nnllones el cual solo fué

supcrado por . el Café (¢ 1445 2 millones) sxendo este cultivo que- cuenta con. todos. los 1ncenuvos de

produccién y comgrcialiiacién en nuestro pais (2).

.- Estudio que realizé el Comtité de Accl(m u Apoyo “al Desarrollo Econémico 'y Social de Ccntro Amnérica y
Panami (CADESCA) )

on 1992, donde se dclelmlno un nlto nimereo de productores y nimero educido de ngentes mtem\ediarios
2.- FUENTE Banco Central de Rcservn (BCR) 3cr. trimestre, 1998,
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1.3 o L - OBJETIVOS .

GENERAL
Analizar la cﬁéiéticia econéiiliéa del canal de comercializacioi establecido por la Bolsa de Productos. » K
Agropecuarios de EL Salvador (BOLPROES), con respecto a la comercializacion tradicional de Maiz, Frijol

y Arroz en el sector cooperalivista salvadorefio, para recomendar posteriormente la mejor alternativa. ‘

ESPECIFICOS

- Estudiar las caracteristicas, ventajas y desventajas del sistema tradicional de comercializacion.

- Analizar las caracteristicas, veniajas y desventajas del sistema bursétil de comercializacion.
. ’.»'h.:‘ - . ] ) - . e

- Demostrar que la Bolsa Agropecuaria, ofrece la mejor alternativa a la comercializacion de granos bésicos

para el sector coopérativista salvadorefio.

14 HIPOTESIS

¢ - Obtendréan los productores de Maiz, Frijol y Arroz, mejores beneficios al momento de comercializar sus
cosechas a.través de la Bolsa de Productos Agropecuarios, que por medio de la comercializacion

- Tradicional ?
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z " MARCO TEORICO

PRIMERA PARTE

En este apartado se exponen conceptos v aspectos tedricos que sustentaran la 1nvest1ga<:10n con, el ﬁn;_

-~ de exponer los prmclpales factores que se relacionan con la comercnahzacxon de los Granos Basncos en = ‘

p«mrtxculz;r. :

2.1 : ~ COMERCIALIZACION

t

Son actlv1dades que hacen las en1pres1s o los productores para que los bxenes y servmos producxdos'

" lleguen hasla el consmmdor La comercxahzacnon incluye todo lo relacionado con pubhcldad dlstnbucmn

técnicas de memadeo, planificacién del tipo de producto, prollloqlon, ,1nvestxgac1ox1 y desarrol]o, ventas, .

transportes y z‘llﬂxvnac‘enaimienlo, dé bienes y Ser'-.ficios‘ (ALFARO,1 997),:'
2.1.4 COMERCIALIZACION AGRICOLA

“Comprende todos ios précéSos actividades funciones y servicios empleados en ‘un préducto’ : d’ésde que -
salen del terreno del productor hasla que Hegan aI consmmdor fmal y que 1nvolucra a personas, grupos - .
dc ellas e msutucmnes (ULLOA, 1994) |

2.1.2 : COMERCIALIZACIONDE GRANOS BASICOS...A’V 3

~ Esuna acm 1dad producuva que es reauzada por los pequenos agncultores cuya ﬁnalldad s satlsfacer i ) o

las necesndades alnncnllclas baswas del grupo fanullar y general (ESCOBAR 1992)

. 213 ()BJETIVOS DE LA COMERClALiZACION

‘La. eﬁmencxa enel mecanismo de una comercnlwacmn moderm busca reducxr las barreras que por .

mucho uempohan 1;;11|lado un _cor_xle;01o fluido en tiempo y cspacno, para poder satlsfac_er asi las ‘_d;st_mlas“ :
exi-gencias de Ids_ én_g#S partiéipaﬁtes en \dic‘hp proceso. Por» lo. cuai i‘é‘s ijefdis_ qi;g Asé piéxltga‘_ia‘ '
c;)xlleréializaciéh son: . | | |

- Proporcxonar ahcxeﬁtes ala produccmn agricola, a través de mejores, precms pagados por 1118_]01‘ éalldad y :

aglhdad enla comercmhzam(m de sus pmduclos )




R Facnlltar los blenes que demanda el consumldor en el momento oportuno
C— Sunumslrar los servncxos demandados por los consunndores en un momento deternunado

| ) ~ : Aponar una varleddd de productos que pe nmtan la elecmon al consumldor de acuerdo a cahdad y’ pre01

; un bleno servxcxo” (APUNTES DE CLASE 1993)

- 2;2'.ji | ,' FUNCIONES DE LOS PRY Cl()S

: — Dlsmbulr y mover en el espacxo geogrouco de los produclos La d1ferenc1a de prec1os entre mercados',»f,f .

- Iild'icar,al productor “qué 'y cuanto’ producir; donde y cuando vender” a través del conocimiento tdei_vlés T

= eXige’ncias de los consuinido‘ré's' éii uni hlomenlo deterininadd. "

- Olorgar 1n1‘ormam()n referente a 1os prod JClOu en el mercado amphando el conocnmento de productores o
' y consumxdores sobre el comportamlel to de precms de un producto detenmnado y en un tlempov',‘,;_

) detcrmmado.

. :Reducu las lmutacmnes de la separacnén geogréﬁca a traves de la mejora de los 51stemas de transporte - :

que permlla el traslado del produclo de eI lugar de produccmn hacm donde es requendo

- Reducn las lmutacmnes de la separacxon en el t1e1np0 para que los consumldores adqlueran los productosj‘», .

. ,en el momento que s desee 1o cual se logra por el.” mejoranuento en los procesos de“_ PR

almaccnanj;ento y conservaclén de las 111«3:cax\ci35; -

. = Asignar p_r"eéi(:)'s;‘ eqmtatwos p;i‘ra;produclbres y co{xsuxxlidbres (ROQRIGUEZ-, s £y L

22— A © . PRECIO

“Es e valor de un producto expresado en mndades monetarlas” (RODRIGUEZ S F. )

. “El precxo es la resultante de la mterawcxon de los consunndores tratando por un lado de maxmuzar la. i

: ulllld’ld de su dmero y los productores tratando por el otro de mammzar su beneﬁcm” (PERDOMO 1997) ‘ t. : o -

“El precno es la cantldad de dmero acordada entre oferenles y demandantes como valor monetarlo de'. . : - i

Proporcmnar una unagen al consumldcr respecto del mercado general pernutlendole Juz ,‘y[hacefjjrf;j,_' '

comparacmnes

debe ser supenor al coslo de transporte




®

‘Dlstrxbulr mgresos La asxgnamén aproplada de los recursos um[‘onmza los precxos ;m lanto que

23 FORMAS DE ANALIZAR LA COMERCIALIZACION

’ El lnsutumonal Por Producto y el Econonuco ~ Aqui se define la funcmn de. cada uno de ellos en los:':,ﬂ S

~ Distribuir y mover los productos e él Jl,i,éliivp‘o. La diferencia de ptécios en djstixitOS'pcriqdoé debe ser i

- superior al costo de almaceniamiento.

- Asignarlos reéursbs p’roduclivos. Las retrlbucmnes economlcas en todos los usos deben ser 1guales_'yi

(Aun cuando muchas (,ausas pueden dlstorsmnar momentaneamente el a_;usle)

dlferenc1ales snrve para redlsmbulr mgresos

El ObjellVO pl‘dCthO de la comercmlu ACIOH agrlcola es anallzar los problemas comerc1a1e5 e\lstentes ,f

- rccomendal solucmnes y esumular la evoluc:on del s1stema en funcmn a las prlondades establemdas

El proccso de comercxahzacu(m puede ser anallzado desde dlversos enfoques El Hlstonco El Funmonal o L

apartados para cada caso partlcular _

‘24 . - ENFOQUE HISTORICO

- Considera el desarrollo de ld estructura: comercial y-el proceso de transformacion del sistema en el -~ < <

 transcurso. del ﬁéinbo :

241 HISTORIA DE LA COMERCIALIZACION DE GRANOS BASICOS

' La emstencm de la comercnahzam()n es el resullado de la espec1ahzac1on de la produccm:

(4/

- lmcmlmeme la mayor parte de ]as famllxas eran autosuﬁmemes 0 casi. Ellas producnan la mayor parte de lo j"

P

que necesnaban con el transcurso del Uempo descubneron sus dlferentes cuahdades y talentos que les '

pcrmma produc1r algunas cosas meJor que otr'b Mlentras esto sucedia Ia demanda de cnertos artlculos y ‘1':_ ol

servncxos aumenlaba a medlda que la poblacmn crecia y la soc1edad adquma un mejor mvel economlco El SR
, dumento de la demdnda hxzo que la especxa IZ‘lClOIl fuera ventajosa el productor mdmdual se esp3013112aba":' .

' y producna un excedeme que més tarde podna mtercamblar por otros artlculos y servmos q e, él ya nof E

producna 0 no cultlvaba Pos(enormente se e“tablecxa la ley de la venta_]a comp'lratlva quev gmﬁco la '




®

intercambiar el egreso excedente por el de otros productores. . EEREE s

especializacion del productor para la produccion de bienes que nadie produce a menor precio y después

- Convel tr;’m_Scurso del ltiempo el comercio se ha especializado de'tal, manera-que 'han convertidohla )

comcrcmhzacmn en un complejo sistema de negociacién que hd aglllzado el mtercambxo uuhzando» '
~evolucién orlgma los coniratos a futuros (comercio que se reahza sin que el bien haya sido produc1do 0.
"Estados Unidos, luego la Bolsa de Cereales de Argentina en 1854, con la ayuda de _con_lpuladoras, t’elefoni‘a,‘

satélifes ' que han dinamizado las operaciones, haciendo posible una ilegoCiaéiéll en minutos a distintas "

 latitudes del plancta RODRIGUEZ, s.f.

25 o . ENFOQUE FUNCIONAL -

Una funcién puede ser definida como una actividad comercial especializado que se realiza con el fin de:
levar a cabo los procesos de concentracion, igualacién y dispersion de los productos agricolas. Existen

variaciones en la terminologia, definicion y enumeracion de funciones, presentando la clasificacion mas

- comiin como lo son: .

a) Fu‘né:‘iolvlés tie iﬁie’rémbib : “t‘;f_ompré - venta.
- b) iFl(lncio"ncsk I';'is'ivc‘:as;»f\tran;,‘p@oﬁe', almacs:na‘miénto, empaquevy eiabotaéién.
c)k thciones‘, Auxiliares: ‘clasiﬁcaéié’n y noﬁhalimciéh, ﬁnanciénﬁqntd,_ asuﬁir lps riesgos,e .
1nformac16n de mercado

251 FUNCIONES DE INTERCAMBIO

" Las funcionesV de mt_ercambio, ppdrianl definirse como las acciones basicas de la comercializacién en . °

responsables de que las Qperaciories y/o negociaciones-se lleven a cabo

“

/uucnalmente negoc1ac1ones sm la presencla dcl bien a negociar, lo que ongmo la apancwn de las Bolsas de‘ S

»Productos comenzando con los contralos de ﬁswos que es la negocmcxon bajo normas de cahdad, cuya SN

claborado) a través de las opcnones La primer Bo]sa creada fue la de C]ucago Board of Trade (1848) en los‘

cualquier sislema ya que estan ,conipuestas_ por la compra y la venta de bienes y servicios, que son las :




a) COMPRA ( Recoléc;iéxi - Conc‘entr'acién )

La funcnon de compra es selectlva y dmcrlmmatona consiste en encontrar las fuentes de oferta y en -

/

rccoleclar los productos Puede referirse tanto a }a recoleccion de produclos elaborados 0 semi elabmados‘

de algunos intermediarios parii entreg’arlos a otros. Existen diversos tipos de 'comzicto‘ que existen entre las

~ partes y el nivel de desarrollo de la comercializacion, asi tenemos: Compras por inspeccion, por muestra y

por descripcion; esta dltima es la base para la comercializacion a través de la bolsa y es una opér;ic;i()n que se - -

avanzado siendo muy répido y econémico, pero requiere clasificacion eficiente, normas adecuadas de calidad

y seriedad en el trato.

Las compras pueden ser hechas directamente al productor o ha diversos intermediarios fazéii por la

cual las modalidades de operacién se agrupaz: en: Compras por contrato escrito, directa al productor en la’

parccla o en el mercado, en reniafe y ha intermediarios.

b) VENTA ( Dispersién - Distribucién)

* La funcién de venta es amplia y agresiva, se extiende mds alld de la aceptacién pasiva del precio

ofrecido, ocmlpzilldbsé de izr mayori’a de los arreglos relativos a la presentacién del producto, propagallda y

promocion de vemas y método de crear demanda, ademas considerar las umdades apropiadas paia la vcuu y

seleccion del embalaje el canal de comercnahmcmn y el lugar y t1emp0 para_ llegar a los compradores,

potenciales. - S ‘ B

En Ja venta participan una diversidad de agentes, considerando la participacién de estos en el

proceso; las operaciones - de venta, pueden clasificarse como sigue: Venta Directa al Consumidor, al -

Delallista, al Mayorista y a Distribuidores, asi como ha Supermercados, a Instituciones, a través de

Comisionistas y de las misﬂjas Cooperativas.

Conforme la naturaleza de la transaccion, la forma de venta se clasifican de acuerdo a_qhien‘ asume la
_ responsabilidad de 14 operacion, quien paga el transporte y cuando se fija: 6;1 precio, asi-tenenos. Ventas en el

sitio de produccién (FOB); en el Mercado (percela o bodega) y la venta en Remate (a lravés. dergep’resqnlanlé ,

¥4

o consiguatario).

realiza a distancia, transando productos uniformes y perfectamente _definidos. este ‘método, k‘_es el mis -




('» )

7
e

Teniendo en cuenta que los. productos apricolas son perceibles, ¢l comprador en el punto final,
nunca puede estar seguro que recibird por su compra en el punto de embalaje, si la venta se hace en el punto-

~ final, €1 productor no puede estar seguro al precio que vendera o de la calidad que presentard el producto en

el mercado.

Las investigaciones de mercado se reatiza para determinar donde puede ser vendido cierto producto y - -
que cantidad aceptara el mercado (tratando de resolver los problemas de “Cuando” y “Donde” . de la
comercializacién) (RODRIGUEZ s.f.).

252 FUNCIONES FISICAS

Se denomiran funciones fisicas a las que se relacionan con las transferencias y modificaciones fisicas

e inéluso fisiologicas (grado de hladurés) de los productos (1) Estas afiaden la utilidad de Forma, Tiempo y

Lugar (valor) de los articulos (2). Entrec las funciones fisicas se puéden mericionar: - El Acopio,
Almacenamiento, Transporte, Transformacion, Clasificacion y Normalizacién, Empaque y Embalaje
(IZQUIERDO , 1988).

a) EL ACOPIO : Es reunir y/o concentrar. En mercadeo sc entiende el acopio como la funcion fisica de

* reunir la produccién procedente de las distintas unidades de produccién, haciendo lotes homogéneos para

facilitar el transporte.

b) - ALMACENAM‘IENTO: Es la funcién que se puede definir como “La funcién comercial consistente
en retener los bicnes fisicos entre el miomento de produccién y el consumo final. El _almacenaje

probdrcioxia “Utilidad de tiempo” a los productos, atnque en algunos casos talilbiéti “Utilidad de forma”

como ocurre cofi algunos quesos, vinos y otros productos que mejoran su calidad con el almacenamiento
bajo determinadas condiciones.

La razén pringipal de la necesidad del almacenamiento se origina en el hecho de que la produccién

agricola es eStacion:il y en cambio el consumo ¢s consiante a través de todo el afio, con algunas excepciones

P

(fiestas reli gioSas y céiebracione;s. especiales).

1.- IZQUIERDO, 1988
2.- CRAMER, 1990

12
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¢) TRANSF ORMACIGN; Es utia hlodil.ica'ci()n a ld forma final del producto pai';preservarlo por un

tiempo y hacerlo asequible al consumidor de manera que la funcién proporcione “Utilidad de Forma”, a

esta funcion se l¢ llama también de “conscrvacion” y “procesamiento”.

d) CLASIFICACION; Clasificar es separar los productos para reunirlos en lotes homogéneos a fin de

facilitar su comercializacién. De acuerdo a ciertas caracteristicas cada uno de los lotes, estos pueden ser

por su dimensién, forlna,‘-’éabof, grado de madurez, longitud de la fibra o todo otro atributo 111e11§urable

que afecte el valor comercial del producto. El objetivo fundamental de la clasificacion es de ayudar a

compradores a escoger los productos lo mas aproximado a los usos para los cuales los requietan, lo que

permite obtenier de-las mercancias un precio mds elevado, que si la clasificacion no se hubiesé efectuado. -

Ala ciasiﬁCaci(’m se_le conoce también como “Tipificacién” o “Clasificacién Tipificada” ya que.

ayuda a establecer patrones o lipos que sirven de comun denominador para clasificar y normalizar los

productos (IZQUIERDOQ, 1988)..

¢) EMBALAJE Y EMPAQUE : El embalaje abarca el acondicionamiento de las mercancias para que

puedan ser transportadas o almacenadas (1). La funcién del empaque cumple con los objetivos de

preservar el producto, de hacer lotes homogéneos para su manipulacion y de dividirlo con el fin de

facilitar la distribucién.

| f) TRANSPORTE: El transporte desde el punto de vista econémico, se le puede definir como “La parte _

~ de la infraestructura econdmica de un pais, del cual depende el desplazamierito de bienes necesarios en..

las actividades de una sociedad”. Esto hace eficiente a los paisés desar‘r_ollados, cuyo sistema vial se
desarrolla junto al creciniiento economico (CASTILLO, 1992). - -

La funcién transporte agrega “Utilidad de lugar” a los productos, mediante su traslado de las zonas de

“produccién en donde no poseen este o dicha utilidad, a los centros de consumo en los cuales se hacen

ascquibles a la demanda iocalizada y donde su uso es indispensable, significando un agregado de valor,

1.- CONVERSE, 1962.
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En la aclualldad se. han mnovado lecnologm., éri los dnferenles Upos de lransporte que se emplean en IOS' '

produclos agropecuarlos como Automotores fenrocamles barcos y awones en la cual cada uno posee sus

propias caractcrlstlcas ( IZQUIERDO 1988 ).

'»2’.5.3'. . FUNCIONES AUXILIARES

14

Dentro de este conceplo se mcluye ciertas funcxones de facnhtacnon del mercadeo que mﬂuyen -

‘ podero’sameme e'livel COm'po:tamnento y desempeiio de los sistemas de émncrcializa(:ién.; Estas fmlcimlcsf son

estandarizacion de peso's‘ y medidas;, sistema de extension y capacitacion agroindustrial, crédito; informaciéon

de mercados, el sistema de normias de calidad; de las funciones anteriores se describiran las tiltiinas dos.

a) SISTEMA DE iNFdRMACiON DEMERCADOS

La presencna 0 ausenma de mfomlacnon yla founa co110 se dlsmbuve entre los parucxpantes en ela

- sistema de comercmllzdm(')n determma la eficiencia o meﬁmenua en el desempeno dc los mercados

/ B

Pueslq que la il_lfo:maciéxi juega un ptpel nnportanle en la. toma de dec151ones esla debe de poseer._ A
“para ser eficiente las siguientes caracteristicas: debe de ser acce_siblé al mayor. 11(1111ér0 de.'pa[ticipzintes -

posibles, ya sea a través de periédicos, boletinés semanales o emisiones de radio y/o television; ademds la

a .

" informacién debe de ser frecuente, continua y regular asi como también tiene que ser verdz y.oblenida
_ difectanienie en los 1_netcados.
En se;,undo lugar se dlscule si el suministro de mformacmu debe ser una: actlvxdad del sector pubhco(;_

0 pnv’ldo La mformacmn bésxca por ejemplo sobre precios. en las dlferentes plazas y a dlferentes mveles N

sobre volumenes ofrecxdos en los mercados sobrc e\ustencms y sobre planes 0 mtensxones de s1embra debe foe

ser conslder'lda como un blen pubhco al que todos los p'lruclpantes puedan lener fac11 y oportuno acceso

C on ef;le cntcrlo debena ser el Estado qulen la provea sin preju1c1o de que el seclor pnvado pueda hacerlo

I:sta mformacnon bésxca para 10 e\{clulr a potencules usu'mos debcna ser emluda sin costos para los

usu'mos (Boletmes de prensa y radxo por Ljemplo) Por otro 'ado una mformacnon especmhz*lda sobre '

niercados nacxondles y extranjeros podna ser una acuvxdad renmble del seclor pr.lvado (RAMOS 1997)

'bj ESTABLECIM[ENTO DE NORMAS DE CALIDAD
La normalnacnén 1mp11ca el estableumlenlo de normas de cahdad y. de pesas v med1das que_ :

: pcrmanezcan conslanles de un lugar a.otro, de una época a otra 5-611 las relacxones enlre compradores v




®

&

- cahdad y claSLﬁcacnon reduce cnormemente los costos de lransacmon y conmbuve a. mejorar el s1stema de—_'

. mcrcadeo

:.mercados y por tanto la eﬁcxeucna y: equldad, en el Juego de la oferta y demanda y por otro lado garantlza la,: f

261 N ENTES "_'m: PARTlClPAN EN LA COMERCIALIZACION

: ‘vendedores y quc smen de cnterlo para la cl( sﬂicacxon de los productos en categonas La normahzacxon se’_ff Feaeed
logra gcneralmente por la fuexza de la lradlcwn 0 por el efeclo a medlano y largo plazo del hderazgo de R
4 alguna empresa [ msutucmn con parlxcxpacmn sobresahenle en bl mercadeo agropecuaﬁo (IZQUIERDO IS

’ 1988)

La 1mportanc1a de proveer al snstema de comercmllzacxon de granos de un COll_]ll.lllO de estandares y e

nonnas de cahdad es conSIderable Al facnlllu;r las transaccnones evnando excesxvo mampuleo de los granos,- S

, _mspcccnones para cada transferenma elc El hmcnonaxmemo del mercadeo bajo normas aceptables de;‘,’ o ‘

~La msutucmn de normas ngldas de calldad y clasxﬁcacmn aumenta la transparencxa de los"._'_f". "

| *'lsalud de los contzumldores Sl hay necemdad de unporlar granos los consunndores sabrén que el producto{-j -

‘deb@e pasar l'lS normas de calldad ya establec:das lepleza samdad, contemdo nutrlcxonal o gemunatlvo : ) s

: ;etc (RAMOS 1997)

Caae ENFOQUE INSTITUCIONAL

Son numerosos y vanados los mtcrmedlarlos que operan en el 51slema de comerc1allzacxon (personas-:'f- -

- naturales o _mridlcas que actuan md1v1dual o colccuvameme) donde se consxdera la naturaleza y S

' camclerisllcas de los djferentes mlermedlanos con frecuencna eslos se clasﬂican de la SIgulente manera

- ‘J.J) Intennedlanos Propletanos (compra dzreclo al productor) son los mayorlstas y detalhstas

o b) Imemledlanos Represemantes (operan a mlclauva del pr oduclor) corredores y comlslomstas

B 'c) Intcrmedxanos Especuladoresc(operan mdependlente)

, d) Orgamzacnones que fac1hlan la comercnllzacxon

Son aquellas msutucmnes (Personas naiurales o Jurldlcas) que paruc1pan dlreclamente en el proceso de L

comercmluracmn y que son los encargados d» dmamlzar las funcmnes merc'mtxles donde unos ‘s¢ encargan L




: @)

de

pcrsonalmenle oa través de un representanle lo venden ya sea en la finca o en cualquxer otro lugar‘

la produccnén de bxenes olros de consun Jrla( y olros de fdcmmr y d1nan117ar la relacmn de oferla y

v

demanda entre los mas 1mportames estan

1.- PRODUCTORES Los produ(:lores son los agentes iniciales en la cadena de comercializaéi(’m. Como

16,"

su nombre lo indica son los que producen el bien de que se trate y lo ponen a disposicién del resto dé.

los agentes que intervienen en el proceso. .

En o'lras palabras son .équellas perscnas que cultivan o producen‘el bien en cuéStién'y que'}f B

(IZQUIFRDO 1988)

' Para el caso Salvadoreﬁo esta actividad es realizada por miles d@,, pequeﬁos prodllctqfes iudiﬁ/i_duales '

,que se dedlcan a la produccnon de granos b'lSlCOS y algunas cooperatlvas que en su mayona venden susA

e\cedcmes alos mtermcdlarxos yen algunos €asos djreclamente alos consunudores

2

el proceso da lugar a un grupo de personas 0. entes prxvados 0 publlcos a Jugar un papel determmado ‘

‘en este procesq. Puede asi deqrse que los intermediarios son todos Iaquellos agentes que interv_ienexl_ en_ ‘

INTERMED[ARIOS en una soc1eda(‘ modema comun, la dlferenma de acuvxdades 1nv01ucradas en- "

el proceso de c'omcrcializaéién‘una vez que e‘l, proceso  productivo se ha completado en la finca, € -

interactuan en la compra - venta de.los productos agropecuarios entre él productor y €l consumidor de -

o biens (IZQUIERDO, 1988).

E\lsten dos grandes clases de intermediarios:

a) LOS COMERCIANTES Estos son mtermedmnos que compran y veuden Son duenos de la

mercancia 0 tlenen derecho sobre la propledad de ella y corren con los riesgos mherentes ala

—

propxcdad Su ﬁnalldad es obtencr un beneﬁcno y/o lucro dctuando por su propla cuenta. Denlro de

estc Brupo cwlsten 3 upos de mtermedmnos prmclpales Los Mavonstas Acopladores y Detalhstas

Consumldorcs y las Empresas lransfommdoras (IZQUIERDO 1988)

» i M‘lyorlstas. Eslas personas aseguran en ocasiones; el Mlujo ordenado de los productos de zonas -

. rurales hacia zon_as urbanas. ‘Ademé's',r.le esta funcidn, frecuenlemenle realizan otras funciones’, como

las de almacenamiento y manipulacion de los productos.-




. Q)

- se les conoce cdmi’mmenlgé comio “Transportisias”

Existen dos tipos de mayoristas: :
- Los‘qu,evoperau en los 'c‘entr,os dé consumo y;

-Los. sxluados en los lugares de produccxon

El pnmero funcmna como un sumdor de detallistas o mmonstas y el segundo compra el producto :

e

(IZQUIERDO, 1998)
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.dxrectamcnte a los productores y lo vende: a los fabncanlcs u otros mayonstas de dreas urbanas' o

ii Acopmdores Los acopmdores son los agenles que compran los productos agropecuanos -

, dlreclamcnte alos agucultores y los dlsp011e11 en varios lotes para la venta: En El Sdlvador a los acopxadores

3% <

Coyoles” “Inlennediar_ios’”.

A menudo poscen §us propios medios de transporte. .Su funcién mas importante es la ac;umulacic’m de
las canudades pcquenas de las ﬁncas llamadas parcelas o tarcas en El Salvador para luego camblar las

dlfcremes coscchds y llacer ventas mayores Usualmente venden sus compras a los mayorxstas y fabncantes;

(IZQUIERDO; 1988).
iii Dctzlllisi;ls: Son el niexo entre el resto de los intermediarios y los consumidores y su niumero al igual
que su dlstrlbucxén €s grande y eslén represenlados por las agencms supermercados dlsmbuldores uendas

ny pequeiios negocms en los mercados

iv Emprcsas Transformadoras‘ El 80% de los produclos agropecuarios necesnan ser transformados

luego que salen de las éreas de producc:on paia poder ser uuhzados Como aluucntos por los consumldores

Las-plantas tr'msformadoras son aquellas que se eicargan de proccsar estos productos y permmr SU USO por

parte del consumidor (IZQUIERDQ,I988) I R

v Consumidores: Se dice que el propdsito primordial de la produccion es cf consumo. Asi es como los

consumidores represenian el ltimo eslabon en la cadena de agentes de que se cotiipone el proceso de
comerciatizacién. . Como su nombre lo indica, son el propésito final de la produccién y los que emplean

“ directamente los prodtictores elaborados para diversos usos ya sea como alimentos o en otra forma como

calzado, trajes; etc. (IZQUIERDO; 1988)"




.

R

" No uenen derecho de propledad y- no mcumn en ]os rlesgos correspondlemes Gcncral terit
o compensacnon en fomla de comlslon 0 de sueldo Este snstema €s utlllzado por las

' agente represcntante es llamado co:re,dor,
o f:;_ - R ENFOQUE ECONOM]CO

'f‘. proyeccmnes adecuadas (RODRIGUEZ s.f).

: ',2.7.1‘, et OFERTA

‘ - precnos quc pueden alcan7ar en unl momento dado (MENDEZ 1997)

, 'Los prmcnpales clementos que dclemunan la ofena de un produclo llamados determmantes de la ofert 8

costos dc produccnén, mvel tecnologlco mvel de precms y olros

N f'27 1. 1 CARACTERISTICAS DE LA OFERTA AGRICOLA f |

.+~ Un elevado niimero d¢ productos agropecuarios tienen un periodo de duracion relativameiité corto.

AGENTES REPRESENTANTES Estos se enéargdﬂ de comprar y Vender por cuentd e otro. ‘

Se preocupa de las leyes aphcablcs a la comercxahzqcmn con el -‘proposno dﬂ lognr‘ di

Es la canudad de un blen que los produclones estan dlspuestos a llevar al mercado de acuerd a lo

De acuerdo a los elememos ames expuestos surge la Ley de la Oferta la cual e*(p saique cuando 1os

Lﬁavofcna}dc; la ;11:}yotia de prpdl|ClOs agﬁcolyas,.‘ob‘;:d;c;ccen gra_n:,n_i(':rdidzi a la estacionalidad d product




®
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272 DEMANDA

Tcmcndo en cuenta las caraclerlsllcas antenores se podra comprender por que la naturaleza de la‘ .

, produccwn agrlcola y sus productos determman condlcmnes especxales de mercadeo dlferentes a los otros

blcncs de la acl1v1dad econénuca (PERDOMO 1997).

2.7.1.2 ELASTICII)AI) DE LA OFERTA

. Se puedc definir como la medida o el cambio porcentual en la cantidad ofrecida, cuando ocurre una“

variacion en el precio.

La oferta posce cinco. tipos de elasticidad las cuales se detallan a continuacién: Pérfectamente,

inelz'lsl_ica, donde njngim cambiq én el precio puede hacer que los ol'e‘reillesrofrez,ca\n mayor o 1_11e116r éﬁntidzid -
un precno dado la camldad ofremda crece 111deﬁmdamente (tlende al mﬁmto) Elast1c1dad Umtarla a un,
Elzisliéa,‘ a un_pequefio Calilbio en - el preéio corresponde un. gran'v a'umento enla :(':an'tﬂidadb_fret:ida;'

Rclauvamenle Inelasllca a una gran camblo en el precno corresponde un pequeno cambno ei la canudad.

ofrcuda Ejemplo de blenes con esta elasﬂcnddd son los produclos agrlcolas ¥y los wnos de cosechas

especiales.

e ;

Cdiicéplo: La demhnda se defiric como “Las distiulas cantidades de iin ‘produ‘clo que los coiilprzidores

estan dJSplleStOS a adqumr a djferemes prec1os y en un momento deternunado” (PERDOMO 1997)

del produclo Aunque varle el precxo la canlldad ofrecnda permanece constante Perfec(amenle Inelashca a’

‘ cambio dado en el precio.corre'spond¢ el mismo cambio porcentnal en _la cantidad ofrecida;“‘ R’elalivali}ei)t.e,: :

Las reduccmnes 0 aumentos de la dem'mda se ven reﬂejados en el desplazanuemo de la curva de la o

: denianda hacia,la izquierda y dbajo o ’h‘acia! la d‘erecha v ar;ibzi res'pcctiVafmenle:—, SRl

estos cambios pueden estar déterminados por los siguientes factores; - °

Aumento o disminucion del ingreso de los consuthidores:

: Aunienlo o dislninuci_()n del precio de lo’s bienes‘ complemeillarios. B

i Aumemo o d15mmuc10n de los precms en blenes suslltulos

Camblos en las prefcrencms de los consumldores (MENDEZ 1996)




®

2.7.21 ’LVEY BE LA Vi)tEMANDA.: v_Siré'mpré v cuando las cpndiciohes nc’)kv"arien‘ .(kI,,ng‘résps" d__(: losv

consbumidogres, gu}st(‘)S, precios de losblenes “comple.me:illztlrios{'sqsiituloé’, distribﬁéjénl del iglgf@éo; téniaﬁo de k

la poblacién, etc.), la cantidatdl que se demande de un bien en el nierg:a&), varia én raééil ixlv'étsa asu brecio. :
Esto quiere decir que, cuando los precios disminuyen, la cantidad :dem_éildadé»ahmerrlta y éqaigda los

precios aumentan, la cantidad demandada disminuye (Hay una relacién inversa entre precios y cantidad -

desmandada. (MENDEZ, 1996).

Dentro de la cadena de comercializacion se encuentran los prodiictores, intermediarios y consumidores,

estos Gltimos gencralmente se le llama demanda verdadera o basica; y la_demanda generada por los'
intermediarios ¢s llamada demanda derivada, las cuales adquieren un caricter oligopsonico, al menos a nivel

local, 1o cual les permite fijar precios a la produccion ofrecida, «caso’ que se refleja en el mercado local

salvadoreflo. (PERDOMO, 1997).

2.7.2.2 ELASTICIDAD DE LA DEMANDA -

20

Es la medida‘o cambio porcentual en la cantidad demandada cuando varia el precio. Es decir, estimar

la scnsibilidad que muestra la cantidad que se toma ante los pequeiios cambios registrados k'por el precio. -

De acuerdo con la forma en que responde la cantidad demandada cuando varia el'precioi; se habla de

cinco tipos de’ elasticidad, entre. los cuales estdn: la perfectamente inelastica; perfl"eclan_le_‘ule'eléslica;u o

elasticidad unitaria; relativamente eldstica y relativamente ineldstica.

o _ En relacién a los productos o bienes de origen agropecuario. estos poscen un tipo de elasticidad

aproximﬁdamente ala relativamextte inelastica (PERDOMO, 1997) ' -

2.8 ' ENFOQUE - POR PRODUCTO

Estudia 1a comercializacién de cada unc de los productos agricolas o grupos de ellos con caracteristicas

afincs, desde el punto de vista comercial, siguiéndolos desde ¢l predio de produccion hasta el lugar donde se

negociard para el cotisuino,




@

»

2.8.1 DlSTRlBUClON

Concepto Es el conJunto de actnvndddes reahzadas con el ﬁn de poner los bienes y serv1c1os a

(LANDETA, 1 98 1 ).‘
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dxsposmlon de los consunudores es decu, la actividad economlca que une la produccion con-el consumo -

Los medlos y los procedmnenlos evolucnonados de la comercnahzacnon contnbuyen al desarrollo'" o

- «

—

peldlda real del producto es ongmada poer la ineficiencia en. las transferencias de la propiedad,

‘ procesamlento almacenamlento y transporte de las mercancms dgricolas que pueden llegar hasta un tercno :

de la produccmn

, agmola al permmr una utlhzamén mas completa de la produccion y estunular el alunento de. la nnsma La . .

. Los alto’s: costos dé transporte y las grandes cSllges;ioxles del mismo, contribuyen significativamerite a o

los altos costos de comeércializacion en mercancias perecederas y de, dificil manejo, cuyd produccién se.

 realiza a cierta distancia del mercddo. “El valor de la produccién aumenta respecto al perfeccionamiento -

de la comercializaéiéii;,io qué alimelita ia satisfaccion " del consuniiddr, alesitado de esta‘ manera ulj o

, _aumenm en la produccl()n, ya sea reducnendo para él pr oductor, los costos de comf‘rclallzaclon 0.

a

' dlsmmuyendo los preclos para él consumldor” (MELLOR 1971)

. Bz’lsicamente la diStribucién puede ser de dos tipos:

a) Dmtnbucl(m al por Mayor. Que es la rsallzada por los lmyonstas tamblen llamados “almacemstas ;

qu1enes se encargan de comprar los productos dlrectamenle a los fabncante 0 productores a fin de .~ »

‘ venderlos a otras persouas en El Salvador son conocxdos como Acaparadores 0 Especuladores

b) Dlstnhucmn al por menor; qu'e es la realizada por los “ mmonstas” tambieli llamados “detzillistas”

qulcnes s¢ enc'lrgan de comprar los productos a los m'lyonstas y en S0 del”eclo a los fabncantes 0. :

productores para venderlos dlrectamente al consumidor (LANDETA 198 l)

2 8 1. 1 CANALES DE COMERCIAL]ZAC]ON

Son las v1as o mtas que 51guen Jos productos agncolas desde que salen de la parcela del agncultor " ': .

hasta é1 consumidor ﬁnql, por .mg,dlo de un sistema de intermediacion.




i .
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Los canales de comercializacién son formados por los intermediarios, quienes trasladan las mercancias

de los produclores a IOS cbns'uﬁiido‘rés.f

E'usten estadlos fases 0 etapas en donde la mercancm ‘puede estar en wi momenlo determmado dentro

de la cadena de dlstnbucmn La mercanma puede estar en el estadlo del detalhsta del almacen manufactura

22

o parcmlmeme en el de materla prima o dc producto manufacturado Un canal de dlstnbucmn puede ser: -

consnderado de dos dlmenslones D El numero de esladms a traves de los cuales transcurre la mercanma

2) La amphtud ocasmnada por las funclones realizadas en cada estadlo Al colivsjderzir_los plzincs s

concernientes ,al canal comerclal;o de distribucién, es necesario tomar en cuenla ambas dilllelléiohés; es

cada uno de ellos (CONVERSE 1962)
2) FUNCIONAMIENTO DE LOS CANALES COMERCIALES

La funcmnalxdad de los canales de dlsmbumén esta eslrechameme hgada a los 1nlem1ed1ar10s esle,

puede estar fommdo por uno dos lnes cuatro o mas agentes, pero el nids corriente es el de dos agentes en el

caso de articulos agranos suelen pasar por tres imtermediarios (CONVERSE 1962).

-

De ‘ac’uérdo, "zil,nﬁm'erd :de agentes que° panicipan en los canales de comercializacion, se pueden

——— e,

‘enconlfari d'iferre‘nlés’ tlpos . : L

consumidores. -

- Canal de distribucién corto, eri el finicamente interviene ¢! fabricante 6 productor junto con el minorista -

y &l consﬁmidof 'ﬁrjal;, -

- Venta or a entes comerclales candl de dxstnbucwn en el qué. los a entes comercmles mtermedmnos
p g ,

Aque trabajan dxrectamenle para el fabucante vende los ptoductos que esla fabnca 0 produce sm la '

Canal de distrﬂjiiciéj_ largo, ¢h el que intervienen fabricantes 6 productores, mayoristas, detallistas y

_ dccxr cuales son los mtermedlarlos que mdnejaran los productos y cuales soi las funcnones que reahzara, g

nec'esxdad de comprzi‘rlos-, por lo que teciben unos honorariss 6 comisiones sobre e‘l/v_alor de l;js ventas -

que hayan realizado, pudiendo estos vender al mayorista, minorista € incluso al constimidor.

y
14
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encargan de venderlos al consnmldor

pxoductor vende sus productos dlrectamcute a las organuacwnes 0 agrupacmnes comelclales que se

- 'Ventaa okrganizacio'n_és 0 .agmpaéiénés’comercialesv,. canal;de distribncién' en’ el que, él fabricante .‘0: :

Deniro _de las ()‘rganizaciones Conxletciales_ se mencionan espéciallllenlte‘a'los gralxdeé al'lna'cenevs,_';'

' eslablccx nnento mtcgrados por numerosos deparlamentos v seccxones de d\felentes especxahdades para cuyo{ G

funcmnamlcnlo es fundamental alcanzar un elevado volumen de venta.

consumidor, 2 cuyo fin, frecuentémente, se ve obligado a montar su propia organizacion comercial,:

=

®»

consumidor.

~ situando Jos puntos ‘de’ venfa en aquellos lugares que supongdn: una mayor proximidad con:él

- V‘cnta\dirccta,_ can‘a'l?. en el que‘el,propio ’fab‘ricante o productor _vendq los: productos directz_iiﬁéntéhl o

' La correcta decis’iéix del canalﬂ de distribuci()n,a emplear, es l‘undamental' para la, cbnsecn'ci(')n de”unos -

‘ ob_;chvos comercnales adecuados dependlendo de: la eleccmn de la naturaleza del producto el costo del canal "

ydelas posxblhdades de venta que ofrezca (LANDETA, 1981).

b) MARGENES DE COMERCIALIZACION

La dlferencm entre el prec1o que pagan los consunndores por el producto ﬁnal y el prec1o que recnben o

- los productores por el producto en bruto representan los costos de mlennedlacmn 0 margen de

comercnallzacmn La demanda del consunndor por un producto se. denonuna demanda prlmana y la": '

' del consunudor (CRAMER, 1990)

Muchas, ’bers'onas_obée'rvan los ,datos' de. participacion de, los ‘ﬁnquérOS_‘y piensan ",que'\ los '

comcrcnallzadores estan tomando venta_]a ﬁnancnera de los productores Antes de hacer lal aﬁrmacmn sef‘.v

dcbe anahlar la reallzacmn de act1v1dades de comercmhzacnon y sus costos La partxcxpacmn de los: ’

ﬁnqueros en el dmero gaslado en alnncnlos n,ﬂep la canlldad necesarla de procesannento lo peremble de, v

relauvamenle mﬂexnbles (CRAMER, 1990)

los produclos la volmmnosndad del producto en relac1on con su valor y la naturaleza esta(:lonal de la‘y L

produccn’m ademas de consnderar los margv :NES de comercnah?acmn para los produclos agrlcolas como




-

e P P
~‘ PG
';.‘Exi donde: M B C = f Margen Brulo “de Comermallzacmn
e ‘P.C :'=_ - Precio al Consumiidor - .~
P P ‘=" Precio ,rz‘\l Productor
e TT T2 lNTERESES CONFLICTIVOS EN LA COMERCIALIZACION

: "mgreso més aproplado

El margen de comercnallzacufm se deﬁne como la “leerencm que ex1ste entre el premo que paga él.

' ‘:.consumldor por un producto y el precxo rec1b1do por el productor del b1en 5 'se le conoce tamblen como

" 3 Margen Bmto de Precno (MBP), de Mercado (MBM) 0 de Comercmllzacnon (MBC) ya que estos se calculan y

con més frecuencm como margen bruto (mclmdos los costos v los beneﬁcms) que como margen neto

La formula matemétxca que expresa el Margen Bruto de Comercmhzacxon es la sxgulente

Varlos grupos de la socwdad estan mleresados en los efeclos de la comerc1ahzac1on agrlcola por ‘

dlversos mohvos
- Los produclores buscén veﬂder sus produclos al me_;or précxo y reducﬁ sus costos comar cou "‘;‘:v
mformécmﬁ de 1ﬁercado y-con los serv101os de comercnahzacmn necesanbs‘ '~i S

- Los consunudores esperan contar‘oporlunamente ‘con ahmentos y olros prﬁduclos que desean y les so’ |
necesanos debldamente presentados ya pr c1os razonables B

- Los mtemledxanos se preocupan de la renta 5111dad econonnca de la operacnon <temend§ que sausfacer las

demandas de productores yi consumldores

- El goblemo superv1sa el funcxonamlemo dt.l 51stema y los regula a traves de: medldas adnumstrauvas

lcgales establecnendo normas de luglene cn hdad, e(c (RODRIGUEZ s.‘f.):“ .




S

'agropecuano generalmente sin ﬁnes de lucm y creadas para prcstar servxcros de comercralrzacron Las."v L
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2.10 . COMERCIALIZACION A TRAVES DE LA BOLSA AGROPECUARIA

( COMERCIALIZACION BURSATIL )

Concept()' Son socredadcs anémmas formadas por personas 0 msntucrones vmculadas con el sector,

Bolsas no compran ni. venden por cuenta propla no manejan trausporlan 0 procesan productos m fuanj

prccros Las Bolsas ofrecen mformacr()'nrsobre‘prccros, (’:osccl;las,r cOsto‘s,- mercados‘,{ asi ,como”un lﬂrigar“(‘)”b

punto de reumon para sus socros Ademas emrten reglamentos para garantlzar las operacrones Y dar TOTR

tr'msparencra al mercado 1mplanlan normac de calrdad, ﬁ]an los volumenes de los comratos y tratan de-"

rcsolver htigros emre partes contratantes en forma amlgable e unparcral
En consecuencra el propésrto fundamental de las Bolsas €s el de converurse en . centros de“_--ﬂf‘ -
rccolcccrén de mformacrén para ponerla a dlsposrcron de los compradores y vendedores que acuden a su o

rccmlo a cubnr los prccms de competencra de sus productos “Las Bolsas no pueden c01151derarse como un"

mccamsmo mrlagroso que comge todas las 1mperfeccroues del mercado pero su orgamzacréu v su forma de;: -

: opcrar contnbuye srgmﬁcauvamente al perfecuonamlento y transparencra de este

Las estratcgras que s1guen las Bolsas e vmcular la produccron y el consumo a tr'rvés del acoplo el S i

lransporle y la di'stribuciérlf’ Para ello hacen uso de servicios, tales como la normauzauon la mformacmn

de mercados, el alm‘aéenamiemo y el ﬁrianciamiento. Con este se busCa estabiliZal' y 'ori'eﬁt‘a'r, la'marcha del'

;mcrcado elrmmando las mcemdumbres de la oferta y la demanda v promov1endo el abastecmuento en o

funcr()n dc calldades Todo lo antenormenle descnlo no ucne como proposrto elrmmar los canales de“.,_ :

i

v comercmluacron tradrcnonales lo que busca €s. modernwarlos y. en el caso partrcular de: los granos que los S 7

productores adqurer'm mejores precros en concepto de vcnta de sus cosechas ya que estos nusmos aprendam L

N .g'

_'a negocrar con normas de calrdad y conozrcan el srstema Bursaul (LIZARAZO 1992) y crtado por“

CAP/MAG 1992.
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2.10.1 ORIGEN DE LAS BOLSAS AGROPECUARIAS

Cou el desarrollo de la c1v1hzacnon se denva el comercxo de las mercancias en Grecna y despues en

Roma Las pracucas més modemas del comercio s desarrollaron en la Europa de los Slglos XI al XIV Elv s

norle de ltalla en Flzmdes y en Champague Los mercados fucron en prlnClplo caractenzados por fenas e11 :: ‘

dlfcremes cxudades durante el afio. . Poslenormente ~el mercado fué estaudanzado y sus pracucas se. -

lamado lctra de c'ambio (Letra de Fa’ire)v , un :conlralo por,adelz;n‘l‘a_dq que especiﬁcaba una fe’clia_ ’dé‘ o

vencimiehto y dé pago del ijroduclo cael futuro. .

numero de productos comercnallzados se mulllpllCO rapldamente y se establecwron centros comercxales en el'» .

' ,msuwcnonalwaron El comcncm se caraclen/o por un mercado de ﬁsxcos del cual surglo un documento

Imcmlmeme el mtercamblo enire vendedor y comprador despues el comercw se. desarrollo‘

pcnmnendo el traspdso de la “Letra de Cambio”:a terceras personas anles de la entrega del producto El_ B

W

comcrcm mcdlante documentos €s muy dlferenle al comercio mcdmme fos contratos de futums modernos es

dccir, no se lenia eslandanzacxon homogeneldad, ni reglamemo

: Las fc‘na% se de‘sarrollaron gradualmente I}acia el norte, y llegaron a Ser actividades anuales en lligares

cspeuﬁcos conoc1dos como lugares de mlercamblo ej Royal Exchange in Loudon que se abno en. 1570 ~

LRI S4 VY

uso c!c transaccmnes por adelantado que los demis comercxanles lralaban de evnar Los corredores de bolsa

tanto vendedores como compradores procuraban tener un benleﬁ010Jor la dlferencm de precms La

cstandamaclon de ]os grados de calldad l]ego aser 1mporlanle para la comercxahzacxon

Apdrcnlemcme un comercm orgamz'xdo de futuros de Arroz tuvo lugar en Japon en el sxglo XVII El .

.gobxemo 'zbandcm este sxslema de allo desarrollo en 1869 En Euxopa én 1600 luvo lugar el comercxo por

adelantado de. Dutch Tullps (T ullpanes Holaqdeses) el cual se Coldpso con las especulac;ques e

Adlmonalmcnlc cl Qomercno garanu?ado de lnerro q:n lmgotes e‘(lsuo en Inglng:m yen estados um dos e

el sng,lo XVIII.

%

El dcsarrollo dcl comercno moderno de me'os estuvo ligado estrechamente al de Chlcago como un

cemm comercnal En 1848 comercxanles de Clucagp fundarop la “Chlcago Board of Trade” ( CBOT ) hov ‘

-
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. Vrecursos propxos

es la Bolsa dc F uluros y de Opcmnes mas anllgua e 1mportanle dPl mundo Para Amerlca Latma la prmlera
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Bolsa de productos fue la Bolsa de Cercales en Arg,emma su origen se. remonh a. 1864 poslerlormeme fue' - :

fundada la Bolsa de comercno de Rosarlo y los mercados de Buenos Alres para operar en ganado .

" ‘ fuluros de Brasﬂ ( Sao Paulo) y la de Colombla que opera con ﬁsmos y: futuros desde 1974 (RIVERA, 1992) 9
i 2.10.2 : AN I‘ ECEDENTES SOBRE BOLSAS AGROPECUARIAS EN AMERICA LATINA

El mccamsmo dc comercmllmm()n bursaul para los produclos agropecuanos ap'lrece como un ‘

mstrumcnto novedoso en los palses cemroameucanos lllClllldO El Salvador pero en otras nacmnes su»y 5

_ reuentemente fundada la Bolsa de Balua Blanca en Argentma y funcmnando actualmeme las Bolsas de o

‘ e\lslencm dala de muchos aﬁos sxendo Argentma un ejemplo p‘ll‘l los p‘uses latmoamencanos ya que su i .

funuon.muento cumple en la actualldad con mas de 140 afios en la negocmcxon de granos basmos y otros S

En este zipaﬁindo se preSeiltan éil@nzis experiéllcias de paises latilloaiilericzllloé. en"m“at'eria biii'Séli]’ 10" L

‘cual mueslra quc el dcsarrollo dc las bol<as agropecuarlas en olras nacxoues ha temdo un desarrollof’ '

' emprcsas dedlcadas al comercm de produclos agropecuanoq

Emre estos

M

- I‘ BOLSA NAClONAL AGROPECUARIA DE COLOMB!A (BNA)

En Colombla con el fi in de dlsponer de un mecamsmo para efectuar transaccmnes de productos Lo

agropecuanos en condncnones de segurldad y conﬁanz'l ademas de comrlbulr a la formacmn de precms en -

'cconomm mma con :’mlmo de lucro y reglda p01 el derecho pnvado

La mlswn de la bolsa nac;onal agropeuwna -consiste en of recer un mercado tmnspureme y conﬁable ,

ag,ropecuana Esla mlsxon podra cumphrse si alcanza ld autonomla y conﬁablhdad en la generacwn de sus )

La Bolsa como empresa en las cond1c1011es actuales ha llegado aun. perlodo de consohdacmn '

ﬁnancxcra aunque todavia no de aulononna Sm embarg,o la bolsa como mecamsmo de lr'msaccmn y

. nnporlante aunque lento (sxmllar a. El Sa! vador) pero al ﬁnal se. han constmudo en solldas y e\ntosas, - PN

: dlfcrentes lugares se creé en el aﬁo de 1979 la Bolsa Nacmnal Agropecuarm S A como una soc1edad de\ o




x )

'en la segundad de sus peracnones y en la oxperlencxa de la empresa y sus COITeu ;es.; en el. mercado d

o dlspombles y parucularmente en el reglstro dc operacxones cony emdas

- mercados de dlspombles ruedas de enlace conunental una mayor eslandanz'tcxon de sus operacmn y !

, los mecamsmos de mformacnon y pronosllcos (BOLSA DE 1993)

, ,se reahzaban con la presentacnon de las muestras de los productos por medxo de los Corredores oﬁcmle
’que representaban a compradores y vendedores Las transaccnones eran regxstradas por la Bolsa y. pagado
A oportunamenle por las partes de acuerdo con la‘; reglas preestablecndas y aceptadas por los paru

mclusnve el mercado a termmo. .

- ‘el objcto de que esta mcentwara la produccnon cuando comprara regulara el mlsmo merc da cuando"

vcndm

yvanas Bolsas reglonales Como las reglas se altemaron los par11c1pantes del mercado se orgamzaron en.
forma dlferentc las Bolsas de mercancias y de cereales se aparlaron dcl mercado yise” c0nv1rtleron

: fundamenlalmente en vendedores de la enstenclas del goblerno

formdcxon de precnos garantla de segundad d«, tr.msaccmnes y ccmo mecamsmo de negoc1acmn de _nesgo -

o dcbe dc trabndr aun mas para poder_ onsohdar esios Ob_]ellVOS que son en esencxa los objeuvos de ’loda bolsa; Lo

ag_ropec;uana: -

7 2Su pr;nc;lpal.fo radlca en la renlabxlldad de sus; ope,racnones‘ en su buena imagen institucional

Sus debllldades se encuentran en la autonomia dé sus mgresos y enel msuﬁcxente desarrollo de

i " BOLSA DE CEREALES DE SAQ PAULO BRASLL

Desde la fundacmn de lavBolsa de Cereales hasta medmdos de la decada de los setenta'lj los ~negoc10

A pamr de 1ned1ados de los selenlas. el 9ob1emo federal uucm la adqlusncmn de la producc16n

. 'agncola con precws mxmmos dxrectamente al productor la ventd de la nnsma se reahzaba en Ia Bolsa conj": -

En aquella época aprovechando la e‘q)enencm de la Bolsa de Cereales de Sao Paulo, fueron' readas

(BOLSA DE 1993)
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i Caso: CONSORCIO FRIJOLERO TN COSI‘A R[CA

La zona norte del pms es el prmupal cemro d¢ produccmn del pals aqux los productores';

comercmllzaban sus cosechas a traves de los comercmntes tradlcmnales en. per10d0 estacmnal de la cosecha R

- cuyo valor snempre lendla a ser baJo

La neccs:dad de la Bolsa de Productos de Losla Rica (BOLPRO) de contar con un. S0Cio fuerte que“ :

thicra que el mecamsmo burséul de comcrcnlnzacmn fuese mas dmamlco mouvo a proponer a-los ..

, ,productores la fommcnon de un eme que aglutumm a gran parte de los productores de este rubro es asn como .

se ongma en 1995 el Consorcm Fruolero con la direccion y dsesona de la mlsma Bolsa para onentar C

, 1mcmlmeme al Consorcno sobre el manqo dc la emprcsa Fl Consorcno empleza su tr'lba|o con los.‘

productores socms y la BOLPRO con el Objel ) de ir creando las condjcmnes de hquxdez que los respaldara f

el

El Consorcm empezo a funclonar de la snguleme manera. El productor entrega al Consorcm su;v .
produclo cste s¢.va: a los almacenes de deysitoo bodegas que normalmente son admlmstrados por el :

Consqo Nacxonal de Produccnon (CNP) y. tos deposnla el Consorcno emxte el Ceruﬁcado de Deposuo v

: dcscucn(o bajo el cnleno sobre los precxos dekn,ubrrlos en rueda de Bolsa del dla anlerlor Y- que es del 80%

‘ Agropecuano (CDA) ( ANEXO l), que es un lllulo de la Bolsa y avalado por esta que le da el utulo de L

‘ proplcdad al Consorcw sobre el fnjol Con este titulo el Consorcm 5€. dmge a la Banca donde le reahza un .

Como la cosecha del fl’l_]()l es estacxonal y toda la produccmn nacxonal sale en dos meses esta se1 L

almacena y s¢ va sacando de los a]macenes du acuerdo con las necesndades de consumo uulxzando s1empre T

para la adqmsncnon del frl_]Ol el mecamsmo de Bolsa al que pueden asistir socms mdustrlales y otros:’ e

comcrcmnlcs que los llevan al consunudor I’mal

El papel que Jugo la Bolsa en esle caso fue la formacnon del Consorcno Frljolero b'l_;o su tutela [

evthdo que los comercmntes (mtermedlanos lmdlcnouales) deprmuemn con los b'xjos precxos o la

w

produccmn nacnonal del fn_)ol ddcmas del apovo proplcndo por la Banca que brmda un esquema de” R

./,

ﬁnancmmlemo al Consorcno a traves del mslrumemo del CDA que posee doble garanlla l)La propledad delmi

produclo y 2) el aval del CNP a lo cual la Banca reaccmna ‘con facnlldad La comercxallzacmn del frlel ha ‘j . e

alcanzado por medlo del Consorcno un 80% ds la produccmn nacmnal de Costa tha y un mvel de .

_pdmcnpacmn dcl 90% de los productores de fr 'jOl
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'72,10.3' o ESTRUCTURA DE: LAS BOLSAS AGR()PECUAR[AS

‘_ de precros y bases una umdad responsable dc la admmlslracron y quuldacron de operacrones y una mudad :

coimo “Corredorcs en tanto cada uno’ tenga una cuenla y una garanlra en la Bolsa que respalde las_

mandalo y prc«;cmacrén de sus respecuvos clwmes para en[rentar SUS | ropuest'\s Al 1gua1 que crrel caso de,

“El CNP que es del Eslado da sus 1rlstalacrones en concepto de arrendamrento 0 alqurler por el uso T

dc sus mslalacrones y que forma parte mrponame de la garanlra exrglda por la Banca para dar los recursos,_ -

i_ﬁnancreros necesanos para que el Conson i0- pueda funcronar de manera adecuada El Consorcro ha’,f, o

comnletado su. pnmera etapa de manera exr(osa encomrandose en proyecto la scgunda etapa que es la de"- o “

mdustnalrzar el fl’l_]ol o sea dar. valor agreg'rdo al producto generado por miles de pequenos productores}_‘ . s

'costamcenses (JOHANIN 1998) Comumcacmn Personal

)

Las. Bolsas como cualquler otra socredad comercral estan conformadas por os ae cid onistds que . _

. conslltuven la Asamblea General de Accromstas la cual nombr‘l la Junta Dlreclrva/ que es, el organo_'-.. B

rcsponsable de adnumstrar la socxedad Las Bolsas uenen una Gerencra General la cual dlspone de umdadesw”-“

ascsorfxs en aspeclos legales de comrol y v1gllanc1a comercral asi como de un Consejo de Arbrtros 0 Jueces !

pa,ra resolver los problemas quurdar contrato; y de una comrsron responsable de calcular los precros de cada

rucda (Indrspensable cuando en la bolsa se re: 1lrzan contratos por adelantado y contralos de fuluros)

Adrcronalmenle las Bolsas deben conlar con una umdad para reallzar estudros de mercadoy analrsrs-rf ;

quc dmyr las actrvrdades de compra vema e la rueda (FIGURA l)

Una parle mrportanle de las Bolsas es la conformacron de Ia rueda 0 corro y la cual puede asunur dos;- E

PR

rrrodalidades:

:a)» Cuando la accron [ membresra faculla 2 los socros 0 asus rcpresentamcs para actuar como corredoresf/ o

enla rueda a nombre propro o de lercema, vy

by Cuando se csldble7can puestos de Bolsa como empresas especlalrzadas en mlermedracron para comprar -

y vender en nombre de terceros Los Pu ‘slos de Bolsa 110 estin oblrgados a scr accromstas de la Bolsa Y '

o ‘adqureren su derecho medlanle la acljudn,acmn de una concesron

"En el pnmer caso la meda 0 Corro es muy concurnda pues todos Ios accxorustas pueden actuar :

opcracmnes que, reallcen En el segundo caso solo asiste a la rucda un corredor por cada puesto llevau el S LN
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gamnuas para respdldar sus operacxones

~ FIGURA-1 . ESTRUCTURA ORGANIZATIVA BASICA DE UNA BOLSA DE:PRODUC

los corredores cada puesto de bolsa debe tener en su cuenta en la Bolsa y deposnar sus respectlvas

~ DESOCIOS”

. JUNTA DIRECTIVA

! CAMARA
ARBITRAL

LOMISION DE - ‘OMl‘il()N COMISION DE e
REGLAMENTO - DE I’RECIOS CUNIPLIMIENTO
.. . I)E(,ONI'RATO f‘

INFORMACION | - = | Apmmmistracton | | rumpape | | “Esrupiosy -
Y PROMOCION '| | Y FINANZAS | | NEGOCIOS | | PROYECTOS.:

PUESTOS - |+ casapE. . |-
DE BOLSA e COMPENSACION’ U

Dependiéhdo de la,‘modal‘idad dé rueda ‘<') ,:C()rro,: las Bols_aé "‘piiedéi1"zidlniﬁi’s{r'afﬂdlrec(éiﬁénte, as

llquxdacxones o transfenr esta. responsablhdad a' una, mstxtucmn en el manejo de cuentas vy garantlas

lnquxdacnon de saldos y otorgamxenlo de credlfos
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‘ _ ,chentes 351 10 requleran ,(UAP/MAG Informe Coyunlura 1992)

2304 OB.!ETIVOS DE LAS BOLSAS AGROPECUARIAS
orgamzar hacer eﬁcxente y elevar las ganancnas de la act1v1dad econmmca ala cual perfenecen::
miembros,

las aclmdades funcmnes ¥y serv1c1os que tlenen lugar enla trayeclorla que sxguen los produclos aun antes deA
‘ producnrlos hasta su consumo Estos ob_|et1vos se relac;onan a los cambxos eslructurales y de pollt a qu

lraspasan el amblto de la comercnahzacmn entre. ellos

- Proitiqur el d'esqrrplld de la agfoiﬂduét"rizi y la agroexportacion. .

Generalmente cuando en e] Corro pamclpan todos los socxos las Bolsas transﬁeren a su enudad o

cspecxaludda el mane_lo de la cuentas y garanuas umdad que se le denomma Casa 0 Camara de '

'Compensacxon debxdo a que hace los a_yustes de lsaldo y facxllta credltos para hqmdar contratos cuando los

a) i Obwtno General

‘La Bolsa es tina orgamzacmn conformada por nnembros vmculados al sector agropecuarlo cuyo

proposxlo es. desarrollar el mstema de comercxahzacmu de los produclos que cada uno produce maneJ

, ﬁnancm almacena exporla dxstnbuye 0 consume En otras pal'lbras es una orgamzacmn para v1ablllzar S - ‘

b) Objetivos Eép'ecmc‘os” -

El desarrollo de Ia comercxahzacmn agropecuana de hecho comprende el mejoranuento de todas

,,,,,,

: (Pocos Compradores)

- Apoy'l la segundad ahmemlcla med1ante el fonalecmuento del 51stema ﬁnanclero agropecuano

= Ayuda al produclor a deﬁmr los coslos mela de produccmn a pamr de paramctros claramente deﬁmdos’ S

como lo son los precxos de mercado
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'»2.]0'.5' i IMPORTANCIA DE LAS BOLSAS AGROPECUARIAS

’ ,consumldores la cual abarata los costos y reduce la mcemdumbre sobre los 1ngresos de la venta de la

o coscchas.

- mvolucrados sobre la producc16n precms mercados agropecuarlos Con todo esto los produclores,_;

: 'optlmlzarén sus: decxsmnes de produccmn Y. conoceran la d15p01nb111dad de los productos en las dnstmtas,__"

, consumo: o

2106 CARACTERISTICAS DEL MERCADO BURSATIL

'demanda para descubn_ _un precxo Pero el mercado bursaul se caracterlza por las s1g1uentes s1tuacxones, |

o conldlcxones y resultados que lo dlferencmn y lo perf'eccmnan

:v‘c')‘ <Veloculad Generada Vpor lemates pubhcos a parur de c011d1010nes establec1das y acoplada por lo'“,;"',

S a los deposnlos que eslos deben constllulr para resp'llddr sus operacnones
':, N “ _: Altcrnatlvas de negoclos DlSpOlllblllddd de opcxones de mercados

“g) 'F{lcll y llbre acccso para la toma de declsmncs

ﬁ;; ; 33 ;» iﬁf

La creac:on de una Bolsa de produclos permlte un vmculo mas cercano entre productores y

Las Bolsas son lmportantes porque cumplen con las funclones de mfonnacmn para los' agentesif;

E 7onas gcogrziﬁcas dcl pals ello proplcxa el traslado de las mercmcnas del punto de produccnon al centro de o

5.

Un mercado deﬁne como la concentracmn o enfrenlamxento‘ de las fuerzas de la oferta y l

, ,a) Transparcncm del mcrcado Fundamentado en el descubrmuento de los precms en un amblente de- o

' hbre acceso al mcrcado con suﬁmentc mformacnon -

'b) quuldéz Concentracmn de suﬁmenle ndiiero “de ofertas y demandas que generan un numero] e

. adccuado de transaccxones

o pammpantes

). lnformaclon_suﬁéiehte.- ACCeso 5 toda infonilaci(’m que 'generzi el 'piopio merc‘ado. ‘

' ¢) . Garantm de cumphmlento Fundamen‘ada en. los requisitos surgldos a los partlcnpantes autonzados y'i, S

- h) Amphaclon dcl mercado A traves de la dlfusmn de 1uformacmn y facxl comumcac1on entre puestosf '

o de Bolsa que hacen un mercado sm frontems




o) I

i) . Desarrollo e incorporscion de nuevos grocuctos.

i) Programacion de la produccién. "El mejor conocintiento del mercado se traduce en unia produccion |

L ‘ac‘orde;con ‘los requeriniiehids deé la demanda. -

k) .Reducuén de Ia vanacu’m de los precios. La mformacmn de precxos y mercados que se generan en la o

: Bolsa hdcen quc se dé un mercado racional dcl mcrc'ldo

) Desarrollo de servncms de comc:cnahzacu’)n A traves de la creamén de entes especnalvados en el -
L ‘Aalm'acei;immen;o,‘ tran's;pqrte ‘de. prodtictos asi como -también la ,pa_ne financiera que 'ﬁn'ancie'la
L (:"()lhéri:ializilcib‘nf

: ‘m) chlamcntacvén del mercado “Mediarite la formacion de estatutos que rijan la transparencia y -

scncdad den los tratos

/

“  ':; 2 10 l’RODUCTOS QUE SE NEGOCIAN EN LAS BOLSAS AGROPECUARIAS

’ Pam la comerclah?acnon de productos wgropccu’mos dcnlro de un. mercado de f' isicos. l'lS Bovlsas>
f;;>)os‘ecn una llsla de caracterisllcas comuncs de los: comralm como Io son: l) Homog,cncld'ld dc los produclos

-;'2) Estandanncnon y grados de cahdad 3) chnanda y oferla; 4) DlSpOlllblllddd de mformacmn pam el

T publlco (BOL SA Dh 1997)

Los produclos que se pueden negocna en la Bolsa son todos aquellos productos 0 servxclos con uso o

T d_eslmq agropccuang’essusceptnble de ser negociado por lo'quc serd el mercado mismo el que demande los
‘f}\)'r(')dli(_:ilb‘s‘ o servicios que estaran en la Bolsix,emre estos podemos mencionar los siguientes: .

i VEGETALES

‘TEREALES._ Arroz Cé”s’chr’a maiz, ,semilla de sorgo, scmilla de arroz, sorgo, trigo.

OLEAG[NOSAS A_]Oﬂ_]o“ almcndra d( p'llma fruto de palma mani. semilla de ﬂ_lOll_]O“ semllla de

'zilgodon scmllla de sma scmllla dc fr[Jol som
,lfl" GUMIN()SA% Alvcna frijol frijol son g'lrban/o lcnlcmy.
FRUIAI FS Dura7no Granndllla mand.mm naranja, pma‘

TUBFRCULOS Papa yuea; T

OTR()S (.llé «cnnlh dc p‘mlo caﬂ.\ de aziicar, . “ B

34




i PECUARIOS

GANADO BOVINO Came de res en canal cuero de res crudo ganado en ple leche en polvo plasma
cebo comesllble v1sceras de res.

, AVICOLAS Came de pavo gdlhnas huevos polhlos de un dm pollos cn canal, pollos en p1e

PORCINOS Carne de cerdo en canal cerdo en p1e

CAPRINOS Camcro en plé

i PROCESADOS
- CEREALES. Acejte pﬁ}dQ de maiz, afrecho de maiz, arroz blanco, arrolz‘crist,al, arroz intégral; granza de

.- arroz, harina de arroz, hariha de maiz, harina de trigo, pica de arroz, salvado de maiz, salvado dé¢ .

mgo
- OLEAGINOSAS Acelte crudo de palma aceite crudo de palnuste algodon sin senulla torta de a_;onjoh

torta de algodon. torla de palnuste torta de so0ja.

- AZUCARES Azixczir ‘reﬁliada y‘syﬂfaiada, melaza, panela.

OTROS. Fibra de "algodén; queso, Sél yodada refinada, sal marina molida.

~iv- INSUMOS

Harilla de sangre; harina de hueso, harina de carne, harina de pescado.
V.- ~PESCA '

Atin, langOStirios 1nariséos pésczido de rio, sardinas. ' : -

Tamblen se transan utulos o documentos representativos de mercancias, denonunados Certlﬁcados de -

Deposxlo de Mercancnas (CDM), expedldos por los Almacenes Generales de Deposnlo

Los negocxos se realmm por dcscnpcmn es decir Aque no se reqluere la presencna ﬁsxca de los
pf(;(ihctos yzi quc eslin vcla‘sﬂ‘icados, tlplﬁ_cados y con normas de calidad yclya‘rameme deﬁmdas (BOLSA
NACIONAL 1994) | |

En la Bolsa de produclos de El Salvador se negocian los siguientes produclos Haruns de som maiz,

: ‘fri'j()l, arroz, sorgo, ln_sumos (fenlllzailtes,‘pesumdas), tierras, leche en polvo, elc., y todo aquello que uene A

funcién, uso y origen agropecuario.
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-2.108 LOS PUESTOS DE BOL“?A DE PR()DUC'IOS AGROPECUARIOS

36

Dcﬁmuon Los Pueslos de Bolsa son Soc1edddes Anommas (S A. ) COllStltuldaS con el umco fin de redhzarj .

ﬂoperacmncs en la Bolsa de produclos a través de sus agentes (Corredores)de Bolsa, estos son los {mnicos

autonzados a opcrar en rueda ‘de n_egociaciones, 4 nombre de sus clientes 0 sus rep'resentados, por 'Cu_enla o

_ propia..

2.108.1 CONFORMACION DE UN PUESTO DE BOLSA

Los pucstos como sociedades anénimias, deben contar con un capital minimo que en El Salvador

. asciende al monto de ¢3400*,0AOO.' -osu equivalenie cn dolares ($) a p'réc’io de mercado, el cual tendrd que set

suscrito y pagado; ademdas como puesto tendrd una finalidad, {inica, como lo és la mediacién en la coinpra -

verita de un productd, asi Como de servi'cios agropecuarios - (servicios complenientarios como

almaccndmlento 1ransporte ﬁnanmamlento elc son permmdos) (LIZARAZO 1997)

o

Para reahzar esta actmdad el puesto debe tener conceswn para operar y esta concesion se ladala

posesion. de und accx(m de la Bolsa, convnrhcndo al pue<lo es la ﬁan7a de g'lramla quc los’ pueslos :

g dcposmm enla Bolsa la cual cubrird-en un 10% el momo de las operacmnes que este realice, en caso de

inc’timplimiento 0 variaciones de pr'ecio; en caso que la garantia depositada sca insuficiente, en un moinento -

dctermmado (por montos que sobrepasan el llmlle de la garantia). La Bolsa nouﬁcara al pueslo para que

éste deposnte el complemento necesano para poder negociar (una vez, cerrados los contralos de compra 0

venta, las gdrantlas son hberadas) (LIZARAZO 1997)
2.10.8.2. ORGANIZACION DE UN PUES’I() DE BOLSA

La eslructura org'mlzauva de un ptl!‘slo de bolsa, puedc varidf dependjendo del volumen de sus

éciividadcs; en la FIGURA_Z, se presema un modelo compacto, que peruute eﬁc1e11c1a e un mercado que .

comienza a crecer;

21083 FUNCIONES DE_UN PUESTO DE BOLSA

Los fines que dan origen a la constitucién de un puesto de bolsa, son los mismos que rigen el

funcionamiento de las bolsas por consiguicute las principales funcionies- a desempefiar por los puestos

- e :
/

{fcnemos:




@
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a).  Facilitar la comercializacion de productos y servicios agropecuarios, enfrentando a ia oferta y la
demanda.
b)  Brindar dsesoria, capacitacion e infotmacion a sus clientes.

¢)  Actuar en nombre y representacion de sus clientes. ,
. ) rd

d) Dar a sus-clientes los mejores precios del mercado, de acuerdo a la ley de la oferta y demanda.

Ofrecer servicios zidicionalgs’,'tales‘_comd transporie ,almacenamiento, trasegado, etc.

ASAMBLEA GENERAL DE ACCIONISTAS

- JUNTA DIRECTIVA

GEREN(.‘IA GENERAL

ADMINISTRACION , , OPERACIONES

— 1 - ]

“CONTADOR ~ | " | 'SECRETARIA CORREDOR MENSAJERO

FlGurA 2 ~ Estruetura bdsica de un Puesto de Bolsa o Casa Corrcdora.

2.10.84 . LOS AGENTES CORREDORES
Para qué'iuia?B'olsai ég’ropécuaria‘ opcre es. lecesario conlar éo'u agentes corredoreé los v(":u;i‘les son

personas capacitadas y autorizadds por la Bolsa, para realizar operaciones de intermediaron bursatil, en -

. nombre de un plieslo de bolsa y ante la Bolsa.




X Jf-Ld's" co,l'r{eeres‘;iplfied negocxar en el Corro nombre de i cllenle comprador y vendedor prev1a

ﬂrma de un mandato que le autorlce corredor y comprometa al cllente a cumphr con lo pactado.‘}

" a) PERFLL DE UN: CORREDOR
Las caracte sticas minimas de abl'es 'dg wint éspiralife ‘aégént’é"ébfréddf'soij-iaé:siguié;iles.:

'—'_*_ Estudingupcrio& 5.en agronomia.

.-~ Dominio de matemética'y estadistica.

’ Buenas relacxones y conocmuemo de los chentes compradores y vendedores

Dlsposmlon'a pac1tacmn permm nt .ﬁ ;

Ademas de las carac el'lStl a antenores los puestos de la a mgeu muchas "eces




B I

e

e Induslna dc bebxdas .

- - - ;Indusma de Ahmentos
- ,Productos por zona V

o ;-M».TvIll‘lé . 4ned1anos locales y reglonales | ;h ,:

: - Comerciaotes, - o
' = vI'nsulucmlvtes de Goblemo‘ (Mlmsteno de Salud, Mxmstcno de Defel-lsa folldo Ae illvers.lon Socml (FIS) '

.2 1085 COMISIONES

o i‘ cobra a los puestos una conusnon sobre los montos trazados asi. que el pueslo mc1u3e esta.

"*,_«0.37&5%’; ‘cie 51000 hasta 100000

ERe 'profesmnales

- 2 109 MECANICA DE‘LAS OPERACIONES EN BOLSA

- “'acuda aun socxo que actua como corredor de plSO o.a un puesto de'BoIsa autonzado La persona ’
o : ~:, comprar © vender en la Bolsa debe darle un MANDATO DE NEGOCIACION al corredor 0 al'puesto d
i :‘:;_"Bolsa ( ANEXO 2), 1nd1carle el precno de referencla para que mtervenga v especxﬁcarle‘ la cahdad, ‘

o fcanudad y. las c011d1c1ones d entrega y ﬁnancnanuenlo

R producto El volumen nummo se. denomma CONTRATO; si por e_]cmplo el volumen muumo o contrato es’ d

o 52() qumlales SIgmﬁca que esla es la camldad mimma que se puede 11egoc1ar en la Bolsa Toda cantldad ;

Las Comlslones ‘on las que generan el progreso de los Pueslos de Bolsa y estos se establecen‘ (e

0 5 % Hasla 50 000

?de 100 001

Es mlportante aclarar e a las conusmnes se les agrega el IVA por ser c011s1derados servxcms‘ R

Toda persona que desee pammpar en las operac1011es de una Bolsa ‘,.lo' puede hacer sxen ’ re /cuando

e Las ofertas y 'demandas en la Bolsa se hacen en volumenes mnumos predetemunados para cada
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supcnor a 20 y menor de 40 qumtales forman un comrato 40 qumlales son para dos contratos v asi

sucesnvmnente para todas aquellas canndades multlplos del numero ( en este caso de 20)

Los corredores mgresan al corro o rueda que €s el lugar de la Bolsa donde se. reahzan todas las

operacmnes y/o negocxacwnes entre ofcrentes y demandanles representados por los corredores que llevan +

de la rueda que como tal es conocxda con el nombre de MINUTA DE ACUERDO PREVIO Tan pronto

‘ y c.dn las mlsma‘s, especnﬁcacloncs aun menor premé, en ca56 de leile; un mz_mdgto_ de Venta,“esla gs_ ll;;xnada
" también como coNTRATb DE .COMPEA-VENTA ( ANEXO 5 o
- F ranscurrldo c1erlo uempo, sin que Imya pujas, la operacmn s€e. cxerra y se reglslra el conlralc; ante v
vla Bolsa una niodalldad dlferente con51ste en hacer ofertas y demandas sm prev1o acuerdo béra que seaﬁ
7 . mscmas en la PIZARRA DE COTIZACIONES (ANEXO 6) y queden ablerlas hasla que aparezca n

comp’rador 0 un vendedor que‘ este interesado en ellas. Tanto en esta modalldad como en la anterlor ‘

pucden e‘usllr las pujas hacm amba o hacna Abajo de acuerdo al mteres que mamﬁeslan los corredores por

partlc1par en la operacnon (LIZARAZO 1992)
2.10.10 MERCADOS Y TlPOS DE OPERACIONES QUE SE REALIZAN DENTRO I)E ’
UNA BOLSA AGROPECUARIA

El mercado esun esp'lcxo con dos caraclensucas

‘l) Donde las fuerzas de RER oferta y demanda traba_]an para determmar 0. modlﬁcar €l precm de

un producto.’

2) Dongde la posesion de un bien o servicio es transferido en forma fisica o institncional. .

- Un mercado puede ser caracterizado por su localizacion, por su cobertura geografica, por el tipo de

los mandatos en documenlos llamados OFER' FAS EN F IRME (ANEXO 3) los cuales se hacen llegar con‘ 5
’anhc1pacnon a la Bolsa prevxa alal uegocmcnon y estas Junlo con las demas oferlas en ﬁrme de los demas S

' :corredores son presenladas por la Bolsa en un documemo mformallvo lds corredores" éscuchan ofeﬁas ¥y -

‘ dcmandas y después de tomarle el pulsonal mercado acuerdan operaciones que s;e reglstran en un fomu‘lt‘o» o

-~ para ser emregadas al pregonero el que las (ANEXO 4) pone en conocmuento de todos los parllclpantesf -

' -como se pregona la operacnon acordado por dos corredores todos los demas tlenen la opc10n de adjudlcarse o

s esta opemc;on ofremendo un mejor preclo en caso de tener un mandalo de compra u ofrecnendo un productof o
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210101 . OPERACIONES DE FiSICOS

producio comercmhzado por su temporahdad ¥ por el mvel de comercmhzacmn En este ultmlo se pueden
’ ublcar los mercados F sncos y los mercados de fuluros yla dlferencla que dlstmgue el mercado de ﬁsmos al de '
futuros; es que en; e] prlmero los conlratos son garantxzados por una Camam de Compensacnon la cual,

cobra un margen a todos los parl1c1pantes debido a que los comr'uos de futuros estan sujetos a. movmnemos -

de precws lo que orlgma ﬂu_|os posxlxvos o neg.mvos y paga las ganancms dlanamente a los part1c1pantes

(RIVERA 1992)

Rclauvo 4 las operacxoncs que se re.xlmm dentro de una Bolsa son muy smnlar a las de un mercado :

'de competencna perfecta En ellas partlr‘lpan una cantldad aprecmble de compradores y. vendedores
: "permmendo que los prec1os se establezcan por nledlo de un mtercamblo ablerlo en el recmto de la Bolsa, en
' Vdondc todos los socnos que actuan como compradores y vendedores se presentan personalmente o v1a

) mandalos a través. de corredores (LIZARA1 0, 1992)

. Generalmcnte' las (ransacciqnes u operaciones que se realizan en las Bolsas son de dos tipos.
a) Las operaciones de fisicos; también lamados de abastecimiento.
b) Las operaciones de futuros.

s

Se den()minan 't’zirxlbiéil Vd‘e abaslccimiento por cuanto én _ellas se hace ui traspaso efectivo de,.

b productos Es decnr se reallzan enlre personas que producen almiacenan, elaboran 0 consumen ¢l produclo

ObjCIO de lransaccmn Para estas operamoncs existen dos modqhdades que son :

(1 OPERACIONES DE DlSPONIBLE 0 ENTREGA lNMEDIATA sot operacmnes sobre productos -

que es(zm almaccnados y dxspombles para ser entregados en un penodo 10 mayor a 48 horas Se- -

rcah;an por descnpcxén sm la presencm ﬁ',xca del produclo en donde el precno se f J’l en funcmn de

' ‘cahdad y el lugar de emrega En este mcrcado no se movxhza el produclo si no ordenes de compra -

'vema cerlnﬁcados’ dedeposnto‘ dc cahdzid y peso. Esla caraclerl'stlcavfacilita la'reunic’m v enfrexitamiemo :

. de la oferla y la demanda -Sin nece51dad de i 1ucurr1r en los costos dé desplazanuento hswo del produclo a

un mcrcado o centro de venta La facmdad de reah?ar opcmcxones de compra Venta sm la presencna .

) _del produc,lo,’ gonisti;qye_ a _c_oh'centrar el mayor volumen posible de ofenas y demanc_las ya ﬁj_ar 1os precios. -

" en condiciones de competencia.
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) _deban reglstrarse en la Bolsa y como la Bolsa se constltuye en garanua ante el comprador y el vendedor
L esla le exlge a ambas partes (comprador y vcndedor) deposntos de garantla sobre los cuales puede actuar eu.:’f

IR _caso de mcumplmuento por alguna de ellas

-a pagm dxferencxales de precms por cahdad usar mformacmn de mercados ehmmar presmnes de venla”
, sobre los productores reducnr los costos de comeruahzacxon y amphar el mercado

C *2 OPERAC!ONES A TERMINO Tamblen se conocen con el nombre dé contratos por antxcnpado )

o bantxdad de producto Este tlpo de coutrato le permlte al Vendedor asegurarse un comprador y al'

L 'comprador un abastecedor Se dlferencna d(‘l de entrega mmedlata en la postergacmn de la fecha de

N f'que la poslergauon de la fecha de entrega 1mp11ca mavores rlesgos de 111cumplmuento las garantlas que‘ :

" : gcx.leralmente se reallzan entre produclores cousumldores y almacemstas Es decu se efectuan eutre,’
: ‘pcrs‘onas que esian‘dls.puestas a I‘eClbll‘ Y. enu egar efectlvamente el producto mas que entre ;nter;llédlanoéiiﬁ
qunencs buscan pn11c1palmente gananc1as por dlferenmales de precxos (LIZARAZO 1992 ) b

| 2 10, 10 2 . MERCADO DE FUTUROb
‘ Concepto El mercado de futuros es aquel en el cual las partes que mtémenen en la operacmn (comprador’zi
. vendcdor), se ponen de acuerdo cn la reahmcnou de una operacnon cuyo cumphmlento tendra lugar en una ;

P ,‘; fccha fulura

. _pero sm que e‘usta la obhgatonedad de entregar o recnbxr el producto Ello 1mp11ca que se pueden hquldar, ;

42

En el curso de estas operacnones se van elaborando contratos entre compradores y vendedores que‘

Geueralmente el desarrollo de una Bolsa se mxcna con este upo de operacnones ( tal como esla sucedxendo.

en El Salvador) con el objeto de mtroducnr normas de. calldad, crear conﬁanza entre las partes acostumbrar_ff

debldo a que los productores o los almacemslas se comprometen medlante un contrato a entregar en-ﬁ

‘ funa fecha futura y a un prec10 deﬁrudo a un mdustrlal exportador o consunudor uua determmada,

3 enlrega y en. que al’ momento de reallzar el contrato el produclo puede 010 estar dlspomble Debldo a"

o 'deben deposntar los compradores y vendedores en la Bolsa son mayores

. El mercado a _,Térmmo es una consecuenc1a del mercado de Dlspomble v las operacmnes :

//\ B

e

Son comratos donde §€. estxpula de enlreg'lr y rec:bxr un producto determmado en una fecha especxﬁca




s 'I'jf dc ésa l”cchd | (LIZARAZO 1997)
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‘ vrccnben el nombre de Opcmnes de venta o PUTS

T vvolauhdad)

: mterés mteractuan permanenlemente entre si par'l dar como resullado el precxo de una opc10n

2.- ()PClONES DE COMERCIALIZA(,ION A FUTURO

La opcxon es un contralo para comprar 0 vender algo sujeto a cxerlas condlcmnes '_O sea que hay‘,'} BT

. opcmnes de compra y opcmnes de venta Una opc10n de compra es un conlrato que le dd al utular (Al que loij : L

compro) el derecho de comprar dlgo aun precio deternunado dcntro de un, uempo determmado Hay que e

= hacer no(ar que la opcmn de compra le da asu lltular el derecho de comprar pero 1o le 1mpone la obhgacmn B

de comprar Durante del uempo que dure la 0pc10n su mular puede comprar si qulere pero nada le obllga a s

‘haccrlo En un contralo de fumros en cambxo qulen se obhgo a comprar debe cumphr con su obhgacxon af« o

menos que prev1a1neme haya cancelado el contrato por procednmenlo antes descrlto

Hemos v1sto que hay opcnones que otorgan a su tllular el derecho de comprar al que se le llama,’_’ L
. , ps ,

) Opcnones de Comprar ) CALLS Hay tamb1en opcxones que otorgan a su tllular el derecho de vender y que o T

Con las opcxones podemos comprar 0 vender coritratos de Futuros En deﬁmtlva las opcmnes sobre« et

L g,mado cereales y oleagmosas etc Son comralos que. dan acceso a otro comrdto (Lanzadores) en el‘_‘ )
inercado Su precno e determma a traves de negocmcmnes hechas en ‘voz alta durante 1a rueda de laf -
- mlsma manera que se negocmn los conlratos de fuluro (Eslo es muv lmporlanle por la lransparencna que sef UL

. leda ala,negocmcxon).-:_- i

. Hay vaﬁ’os élenieﬁtos que ,inﬂuyen.'en el precio (Prima) que e paga por una opcion; p'ero,’hay cuatro, <F -

de ellos que son’ de vual 1mportan01a

El precxo a que se este cohzando el objeto de la opcmn En este caso el precxo de contratos de futuros i

que da acceso la opcu)n

g
i

El precxo al que el mular de la opcxon pueda acceder a ese conlrato (El precm del ejercmlo)

El lxempo que dura la opclon Cw

La mayor o menor vanabxlldad que “hayan estado temendo los prec1os de contralo de fuluros y la mayor o

N

o menor vanabllldad que se espere que tengan durante la v1genc1a de la opcmn (Esto recxbe el nombre de E ( j'{,: S

Estos cuatrc elementos _)umos con otros que mﬂuyen pero de menor mteusxdad, y que esta tasa de
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Los futuros y opciones’ constituyen instrumentos muy valiosos para mejorar la rentabilidad del
empresario ielacioﬁado c(m ¢l sécloi agropecuari:),al periitirle establecer una g’tan Variedud de"cs‘l‘ratégias‘

de compra o venla unpo'ilble de obtener sin cllos como lodo ms(rumento aumentara en/segurldad y rendlra n

tamo 0 mas cuanlo més se conozca acerca de su adecuada uullzacmn *(LILARA 70, 1997)

2.]0.11_ GARAN'IIAS Y MECANISM()S l)E CONIROL QUE POSEEN LAS BOLSAS

AGROPECUARIA

cay LAS GARANTIAS Se sabe que una de las funcmnes de las Bolsas es lade reglstrar y garantxzar’ '

el cumpllmlento de las operacnones que en ella se realizan. El otorgamlento de esa garantla nnphca -

que la Bolsa debe tomar las recaudacmnes necesanas que la cubren dc los p051b1es mcumplnmemos o

que pud;esen ocasnonarse por le valvenes de los precios

Las openacnones de compra venta en la Bolsa involucran dos costos Uno de corfetajé im'putable al - -
ejcrcmo de. ejecutar un mandmo y une ﬁnanmero lmpulable al monto que debe deposntarse como garanua'
_dc cumplmuenlo para cubrlr eslos costos, en caso de tener que asumlr la responsablhdad de cumphr un -

contrato la Bolsa establece por reglamemo las garanuas que deben deposnar los corredores 0 los puestos de‘

| bolsa.

'

Cuando los corrcdoreé de Bolsa asi como los nusmoé SOCiOs det;en enlregar sus accmnes y qﬁedan'_ |
_dcposnados en la Bolsa dlspombles h:asta el cumplmuento de los con@romtsos del socio, para con ella 0 de o
,los que resulten de las opér'acxones que se realxcen dexitro_ de la Bolsa. :

Cuando un comprador y un vendedor reahzan una operac10n es norma habltual que efectuen dentro de N A
o un p|d70 cstlpulado en el reglamento un dcposuo de garantm de cumplumemo del contrato (LIZARAZO

_1992) v : _ . : ,

El moiuo de esta garaniia corresponde, generaliente a un porcéntaje del valor total.del Contrato, con esta

Atendria que dep_osi('t‘ar”cémo garantia de cumplimiento, en caso-de que una de las partes no cumplieray la. . .~ -

Bolsa tuvicra que contraiar a un cohﬁsidnisla o puesto de Bolsa, cuando una de las partes no cunfple. ]

garantia, se busca cubrir 10§ costos dé corretaje (Comisiones) y-los costos financieros. del dinero que se
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Cuando se reallzan opéracxones a Término y a J uluro La Bolsa e\Jge a log paruclpanles de un cénlralo
depositar una galanlla adlcmnal cad'l vez que se den dlferencms entre el precxo estipulado en el contrato con
el preclo que para el mismo produclo se de cada vez que se haga rueda duranle la v1genc1a del contra’lo
Esta garantia se_dellon;ina de Diferencizis 0 Ajust,es, y se aplica al ;ompradqr, si _los precios bajan? o al
vend'edbf, si sub‘eﬁ.. R “ o . - o L . |

La. coniisién d:ef pre(;,idss formada por miembros de la misima Bdlsa,‘ es la' fééponsable de callcular‘ los
premo§ represenlatlvas pam cada producto y cahdad al termino de una rueda de negomacm-n Est;s precms

son los que sirven de bdse para calcular las variaciones con respecto a los comrdtos e mdlcar el a_|uste que

debe lxacerse fa parte‘ cori’espmldiente' Los ajustes indican las diferencias que - uenen que deposuar

‘compradores y \endedores segun que. las cotizaciones vayan en descenso o ascenso. Las dlferencms uenen X
qué abandonarse déiltfo de un plz‘lzd eSpeciﬁéado enel reglamento, pero sielnpré antes de la siguiéllte nieda.

Una vez liquidados. los contratos, mediante la entrega del producto o por una contra operacion, los

depdsitos (ealizad‘vosv por cénéepto de garantia de cumplimiento, "yk por'diferénciaé se devuelven a sﬁs dlieﬁ_qs,

[Suéélb »quev el objétivo de" la garantia ya se' Cunlplido. - Cabe agregar que cuando el contrato se cancela

mediante una conlra operacmn se llqulda también el resultado enire el precio de compra y el de venta, de

zimbos Coxjtrqtos_, lo que puede generar una utilidad o una pérdida. (LIZARAZO, 1994). |
b LOS MECANISMQS DE CONTROL

Algunos de los mecanismos de control en las operaciones de las Bolsas son:

- Comité de Vigilancia. Tiene a su cargo conocer y decidir sobre cualquier contravencién de las normas

que regulan la conducta de los corredores.

"~ Centro de Conciliacion, Amigable Compasicién y Arbitraje. Su tarca es solucionar los conflictos que

se prescntan en las negociaciones efectuadas, a través de la Bolsa. Este centro ademds puede ejercer la

misma tarea en cuanto a operaciones realizados por fuera de la Bolsa.
El centro de. conciliacion, amigable composicion y arbitraje, ademas’ tiene a su cargo deferminar la

calidad de los productos y servicios iriscritos en la Bolsa, a través de un comité de normas técnicas.
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- Laboratorio dé¢ Andlisis: Tanto para Ia determinacion de las normas, como para los casos en que se

requieran, decisiones del ceitro o particulares, sobre diferencias y demas aspectos técnicos de una

‘negociacion.

- Comité de Prc@ios: Qeileralxngnle esta integrado por el gerente general, o su delegado y dos miembros de .
1a Bolsa designados por la junta directiva y de acuerdo con la metodologia adoptada por la misma.’

Certilica para cada rueda el precio del mercado, para efectos de ajuste de garantias o neguciaciones que

se realicen con precioa fijar. . ' I

- - Comité de Nornas Técnicas: Es un organismo integrado por cinco-profesionales del seclor agropecuario -

o cxpertos cn andlisis de ca‘li‘dad y comercializacion de productos del campo, elegidos por la junta

directiva de 1a Bolsa, para un pgriodo de dos afios (Por ejemplo), con el fin de asesorar a dicha juntaenel .

establecimiento de normas y procedimientos adecuados, que permitan garantizar el estricto cumplimiento

de l;fs operacibncs que se realicen eit la Bolsa (LIZARAZO, 1994).

Es imporiante aclarar que los mecanismos de control pueden variar o no estar contemplados en las

actividades de una Bolsa en un pais determinado o por el contrario pudieran existir alginos otros

mecanisinos fitiles para controlar la calidady la buena fé en las negociaciones.

© 2.10.12 © BENEFICIOS OBTENIDOS A TRAVES DE LA NEGOCIACION EN LA BOLSA

AGROPECUARIA

Los benelicios o ventajas obtenidas a través de la negociacion Bursatil, son tan variadas como los son sus

mercados ya ‘que cada uno funciona en forma distinla para distintos sectores que participan de las
transaccioncs agropccua'rias,‘ por lo tanto es necesario separar los beneficios que cada uno de los mercados E

ofrecen tanto cl de Fisicos o disponibles, el mercado a Término y el mercado a Futuros.(LIZARAZO, 1994). -

a) MERCADO DE DISPONIBLE

Las ventajas de rcalizar operaciones o ransacciones a través de las Bolsas en el mercado de disponible -
son:

 — El riesgo de incumplimiento ¢s minimo.




— Obtencion de ganancias, mediante la especulacion.

>

~  Anticipacién del nivel de precios.
— Transferencia dc los riesgos que impl_ican la inversién en un bien o en inventarios.
- Estabiljzacién de los préaéios' de los prodpct,os por periodos relalivamente‘largos.
— Facilitacion del financiamiento de inventarios (LIZARAZO).
2.10.13 OTROS SERVICIOS ’ QUE PRESTAN LAS BOLSAS
La diversidéd y tipos de servicios adicionales que prestan las Bolsas ‘Agropecuarias, varian de pais a pais,
dependiendo de la intensidad de las negociaciones o el tipo de mercado que atienden, pero en forma general

los siguientes, algunos de los servicios adicionales que prestan las Bolsas Agropecuarias.

/v

¥

en que se consignan noticias o informes sobre el comportamiento del mercado bursatil agropecuario y
principalmente lo sucedido en las ruedas de negocios que se realizan .cada 7semana. (LIZARAZO,
1994y, .

b) BOLETIN DE RUEDA: Al termino de cada rueda de negociacion se emite un boletin (ANEXO —
7)) que contienen informacién detallada sobre Ias operaciones cerradas; demandas y oferltas abiertas.
Contiene ademds, las variables que intervienen en la negociacion como precio, sitios de entrega y

calidad entre otros.

P

¢) BOLETIN DE PRECIOS Y MERCADOS INTERNACIONALES: Semanalmente (0 mas a
menudo), se produce un boletin de informacién de precios y mercados internacionalmente para
, . productos tales como: frijoi, maiz, amarillo, sorgo, soya, torta de soya, aceite crudo de soya, arroz

cdscara y blando, fibra de algodon, azicar crudo, elc.

d) EVALUACION DE SIEMBRAS Y PRONOSTICOS DE COSECHAS: Es una publicacion que _

conticne informacién completa sobre las principales cultivos transilorios, aspecios ciimaticos,

comportamientos de. las importaciones de. productos agricolas, . disponibilidad de productos agricolas

para el semestre 'y comportamienio de los cultivos en la cosecha, incluyendo comparativos con el

semestre correspondiente del afio inmediatamente anterior.

a) BOLETIN DE PRENSA: Publicacion periodica dirigida a los medios masivc;s de comunicacion,
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.~ Obtencion de ganancias, mediante la especulacion.

~ Anticipacion del nivel de precios. , ‘ -7
— Transferencia de los riesgos que implican la inversién en un bien 0 en inveniarios.

— Estabilizacion de los precios d_e los productos por periodos relativamente largos.

— Facilitacion del financiamiento de inventarios (LIZARAZO).

2.10.13 OTROS SERVICIOS QUE PRESTAN LAS BOLSAS .

La diversidad y tipos de servicios adicionales que prestan las Bolsds Agropecuarias, varian de pais a pais,

dependiendo de la intensidad de las negociaciones o el tipo de mercado que atienden, pero en forma general

‘los siguientes, algunos de los servicios adicionales que prestan las Bolsas Agropecuarias.

a) BOLETIN DE PRENSA: Publicacion periodica dirigida a los medioé masivos de comunicacion,

en que se consignan noticias o informes sobre el comportamiento del mercado bursatil agropecuario y

principalmente lo sucedido en las ruedas de negocios que se realizan cada semana. - (LIZARAZO,

1994). *

) BOLETIN DE RUEDA: Al termino de cada rueda de negociacion se emite un boletin (ANEXO -
7 ) que contienen informacion detallada sobre las operaciones cerradas; demandas v ofertas ahiertas

Contiene ademds, las variables que intervienen en la negociacion como precio,-sitios de entrega y

calidad entre otros.

¢) BOLETIN DE PRECIOS Y M‘ERCADOS INTERNACIONALES: Semanalmente (o mas a

menudo), se prodice un boletin de informacién de precios y mercados internacionalmente para

productos tales como: frijol, maiz, amarillo, sorgo, soya, torta de soya, aceite crudo de soya, arroz

cascara y blando, fibra de algodén, azdicar crudo, etc.

d) EVALUACION DE SIEMBRAS Y PRONOSTICOS DE COSECHAS: Es una publicacién que

-coniiene informacion completa sobre las principales cultivos transitorios, aspectos climaticos,

comportamientos de las importaciones de productos agricolas, disponibilidad de productos agricolas

para.el semestre y comportamiento de los cultivos en la cosecha, incluyendo comparativos con el -

semestre correspondiente del afio inmediatamente anterior.
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9 EVALUACI()N 'DE COSE.CHAS: - Las Bdis"zié publican ‘unaevaluacion de la Coseclid

mmedlatameute anterlor que mcluye ireas,. rendnmemo y produccwn comparadas a su vez con la”

mformacxon del aﬁo antenor

OTROS Alglmos otros servxcnos adlcmnales los ofrecen los pueslos de Bolsa tales como transporte_ U
ahmcenaje trasegado Dependlendo del buen serv1c1o que estos puedan prestar a sus chemes (LIZARAZO e
T 1994),

- La Bolsa de Productos Agropecuarlos de El Salvador presla de los servicios anles mencmnados el

50

boletm de prensa ¥ el boletm de meda y 1os puestos de Bolsa aunque no manejan chrectamente el serv1cxo de : o

‘lmnsporle y almacenanuenlo lanfarlo yla. conexmn de estos serv101os

2.10.14 SlSTEMAS DE CALIDAD UTlL]ZADOS PARA LA NEGOCIACION DE GRANOS o

.EN BOLSA

réaliiar o;’x;ra’ciénes ent:r»é"Bvo‘lsas‘ de _'diﬂi_nlos vpai'sigs, o éuél pﬁedé ser -ﬁn ‘ixlconveniel.ile' 51 se VVé:des'c'lé el -

 ; pum"o de v'i.'c;ia cﬁalilalivo .dondé ios ptodudos deben p()séér y’eh los cuales 'deben coincidif ambas partes y :
es esta la ra7on que ha mov1do a varios pa;ses il concertar el respccto y des:gnar aun nusmo 1d10ma. en
o cuanto a normas de calldad se reﬁere (LIZARAZO 1997) v |
Aclualmente para la negocmmon en Bolqa existen varios msteinas 1‘0 normas de cahdad pdra evaluar" a

gmnos lales como arroz (en dlstmtas cond1c1ones), 50_]'1 fl’l_]Ol maiz, sorgo etc y en un pzus puede usarse -

'51gulenles normas

a) SlSTEMA DE CALIDAD ARM()N!ZADA

' Réaliza unq llplﬁcaclon,de los productos lomando como ﬁlqtor'dé idc_anliﬁé'acién su tamafio, color, forma,
_ ctc. (ANEXO - 8). Ademis utiliza facfores comunes de calidad como la humedad, impurezas y la sanidad-

entre otras. -

Es importante mencionar que se establece un sistema de bonificaciones y descuentos por mejoras o faltas

*en la calidad base esiablecida de los pfoductos a lransar.

- El mecanismo de comercializacién bursatil, ha crecido mucho con el pasar- del tiempo, al extremo de. "

'una 0 vanas de eslas dependlendo de la procedonma del producto a lransar De tal m'mera tenemos las‘ o
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b) NORMAS DE CALIDAD CITESGRAN

Esta agrupa los diferentes tfp'os en lotes, grados o clases comerciales denominados como CA - 1, CA - 2,
elc. _(ANEXO' -8). La ilumedad y en contenido de impureza no son tomados en cuenta por la norma y estos
se negocian en forma previa e independiente entre las partes, para algunos productos. |

¢) NORMAS DE CALIDAD U.S.A.

Determina sus categorias en base a los pesos vohumétricos, éslado del producto y contenido de materias
extrafias, tales como: excremento de animal, semilla de castor, vidrio, piedras, etc. Todo ello dependiendo

de los limites maximos y minimos que presentan como U.S. No. 1; U.S. No. 2, etc. (ANEXO - 8).
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CAPITULﬁ i

( PRIMERA PARTE )

En la pnmera parte del dlagnéstxco se moslrarzm algunos tr'lb'uos reallz'ldos por orgamzacxones

como: OAPA PRIAG TECHNOSERVE IICA que. buscan de alguna manera exphcar los feuomenosjv’

' ‘relacmnados a la problemauca de los granos b‘lSlCOS desde el punto de v1sta de produccmn demanda y

comercmluacxén hasta llegar a la Bolsa Agropecuana la cual muestra de manera general las cond1c1ones, h

por l‘lS cualcs han estado sumldos en crisis los seclores agropecuarlos duranle las ulllmas decadas y en,‘ ‘

- especnal el sub sector de los granos El cual aun con las polmcas macfo econonucas adversas asu -

desarrollo contmuan 51endo un soporte iy mlportante pam la_economia salvadorena

L1 l-usTo'liiA bE‘ LA COMERCIALIZACVION DE GRANOS [BASICOS EN EL SALVADOR o

Amcs de los aﬁos 30’s, la comercmhzactéu fullClOlldbd sm la mgcrencm Estatal de lal manera que

- los precnos de mercado se detemlmaban hbremente por laofertay la demanda (PALACIOS 1991)

Con la creacnon del Insmuto Regulador de Abaslecmnenlo (I R A) en los afios 50 s, el Estado tonla" N

_ un pzibel llllppnante en la: ;egulacxon del nlercadoy la ﬁ_]élClOlI de -los‘ prqmos:a __tre_wes de la ;:pmpra dg Vgranos i
fb;isi@osv a los p‘roduc'tor‘eé,‘qép f)fe;;ios méyores a Ios p“a'gadlos‘ pbf loé\iilterxllediérioé". » Dichos’ preéids eran
' denominad()s '“Igr’ecios‘deAgbzira;l‘tiAzi lo‘ suslenltdciéh Aunque el objetlvo del LR. A fug me_wrar los prec;os‘_ ‘
: ‘Apagados a los productores por medm de compras maswas dlCllO msluulo logro en el mejor de los casos:\':\ L

. .manejar un 20% del volumen comercmlwable dejando el restante. 80% a los agentes mtermedlarlos los'f ST

cuales a dlferencm del LRA hacxan efectn 08 sus. pagos al momento de la transaccxon aunque el prec10.'i 3
pagado fuese mfenor (CRUZ 1991)

S Debndo ala meﬁcxencm mostrada por el I R A como ente regulador de prec1os yel deﬁcn ﬁscal que

- . duco (28 nulloncs/aﬁo) en concepto de SubSlleS a p'lrur de 1988 el I R A ya habla dejado de partlmpar en
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) Poco acceso ai crédlto por parte de los pequeﬁos productores de gra.xds bési.#os. ‘

d) Los productores en su mayona comercmhzan sus gr'mos en las ﬁncas o en las plazas m'ls mmedntas

los programas nacxonales de compra y 1as operaclones reahzddos en los aﬁos 1989-90 estuv1eron a cargo del'
: Banco de Fomenlo Agropecuarlo i trdves del” slock acumulado y del producto transfendo desde esta A

R mstxtucnén (CRUZ 1991) Es asi como en Agosto de 1991 el Muusterlo de Agrlcultura y Ganadena cerro"

e
s/

o el I R A y se pnvauzaron las plantas asi como los centros de acoplo del e‘< L R A

12 CARACTERISTICAS DE LA COMERCIALIZACION TRADICIONAL DE

GRAN OS BASICOS

La comercnahzacmn de granos baswos se caractenza por Ia l‘orma en la que partlclpan los productores T

. mtermcdmnos y consumldores ﬁnales En esta sntuacwn sobresalen los beneﬁcnos obtemdos por l
" _' 1nlermedjarlos eslo a consecuencna de la lmutada mtervencxon que los p;oductores uenen en el beneﬁmador :
0 ahﬁacenamlemo de‘los granos ya Nsea por carecer de recursos economlcos 0 de lugares de almacenamlento |
‘adecuados estos factores Junto con los que a commuacmn se 1ﬁencxonan caractenzan la comercmhzacmn

' tradlc.onal dé granos b:islcos

a Un alto porcentaje de los produclores de granos ba51cos reahzan una agrlcultura de subsnstencna en-

éreas reducxdas la cual les pemute comercnallmr solo pequenos excedenles

b) L()s_productqs soi 'véndidos ‘imnediatanicnte después de sor cosechados 0 alin en pié, esto debido a los

* compromhisos financiéros adquiridos por él productor para la produccion lo cual le impide-espeviilai

'conldspreci(iéi’i o T

e). Los mtermedlarlos reahzan sus compras prmc1palmente en cpocas de coseclm aprovechaudo la mejop

: ofeﬂa cn el mercado pagando precms bajos a los productores e mcluso compmn los’ produclos anles det

. ser cosechados

) Los mtermedlanos dlsponen de transporte almacen'ue recursos ﬁnancneros y otros en mayor proporcxon

[

que los pequeﬂos productores lo cual 1os pone en veutaja en la obtencxon de beneﬁcws

: g) En la comercxahzacmn de g granos baswos se realmm muy lumladas act1v1dades de promocwn

-

‘h) El consunudor fmdl adqulere granos basncos en pcrlodos que oscnlan entre un dia hasla una scmana de




¥

la cosecha para su consunio.

13 CoNDI(jiONEs DE COMERCIALIZACION PARA LOS. PRODUCTORES

Los beneficios que los productores podrian percibir a través de la comercializacién se ven

dismimiidos por condiciones ,‘adv‘ersas'provocadas ‘por un lado por politicas que deprimen al sectof -

agropgcuario, y por el otro, por los vicios adquiridos a través de muchos aifos de comercializacion .

ineficiente. Esta situacion $e comprueba al existir una falta casi total de normacién sobre la comercializacion

agropecuaria e informacion de precios, la ausencia de participacion de los productores en_ estructuras de

-comercializacion, una elevada presencia de intermediacion, una infraestructura de almacenamiento en

beneficio de los ac_aparadores impidiéndole al productor el aprovechamiento estacional de los precios y la

~ garantia de condiciones adecuadas de 1a conservacion de las cosechas.

Las condiciones para comeicializar son ain mas desventajosas para los productores por ld falta de

imido a la ausencia de infraestructura adecuada para la movilizacion de los productos.

Las politicas agropecuarias también condicionan la comercializacion a través de medidas fales como:
importaciones significativas de granos bdsicos, afectando y distorsionando el mercado y los precios locales y

ademds la falta de legislacién sobre la comercializacion de productos agropecuarios, 1a cual es necesaria

“para orientar al sector agropecuario y ponerlos en igualdad de condiciones antes los otros sectores

(FUNDE, 1996)

14 CLASIFICACION DE LOS SISTEMAS DE PRODUCCION DE LOS GRANOS

- .BASICOS EN EL SALVADOR.

La caracterizacion de los sistemas de produccién de granos basicos esta dada por el acceso a los
medios de produccién y la calidad de los mecanismos o productos tecnoldgicos utilizados para el sector’
productivo. Siendo asi, los sistemas de produccién en El Salvador que se caracterizan de la siguiente forma:

a) SISTEMA DE AUTOCONSUMO Su principal caracteristica es la pequefia cuanta de tigrra que la.
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b)

c)

d)

€)

compone (0.3 Ha, hasta 2 Ha.), ademds la mano de obra es familiar'y dentro del sistéma se reconocen -

dos tipos ElAautocoiisumd éxéiusivo y con venta.
Autoconsumo Excluswo. Nuestro pais esta conformado por ‘37 503 produclones (hasta 199 l) los cuales
caraclenzan al snstema por los bajos ingresos monetarios que perc1ben ocasionando una mala asistencia

a los cultivos e clianto a femllzacu’)n control de plagas y enfennedades se refiere, de alli, que sus

rendmuenlos son bastantes bajos y con mala calidad.

Autoconsumo con Ventas' Esla constituido por 87,125 agricultores, los cuales venden una parte de la
produccnon reﬂejando la necesidad de satisfacer otras 11ece51dadcs (medlcma vestldo techo
educac1011), que liniitan atn més la utilizacién de insumos, disn’linuyendo por ende los rendimientos.

Los }endimientos de estos subsistemas son menores a los rendimientos obtenidos. en el
autoconsumo exchisivo (AﬁAGON, 1996)

SISTEMAS FAMILIARES: El acceso a la tierra es mayor respecto al anterior (1.4 a 3.5 Ha.), con

mano dc obra familiar y el capital proveniente de la venta de frutos de la parcela, con, asocio de

 hortalizas, café o ganado; posée mayor capilal de inversion, reﬂejz’mdose en ¢l aumenio de los

rendimientos (ARAGON,. 1996).

‘SISTEMA DE PROPIEDAD DE TAMANO MEDIO: - Incluye propiedades con superficie de 3.5 a -
14 Ha., poseen ‘fuénles, diversas de ingresos al existir en asocio con cullivos lryadjci‘ona'les de
exportacion (caﬂa, café o ganado). Existen 2 subsistemas: los de mano de 6bra estrictamente familiar, _

'y los de mano de obra contratada, en este dltimo esencialmente se utiliza mayor cantidad de insumos y

el tractor (ARAGON, 1996).

SISTEMAS DE GRANOS BASICOS CON GANADERIA: Utilizan superficies superiores a las 14

Ha, se consideran $istemas heterogéncos y se subdividen en dos subsistemas: los que utilizan mano de

obra familiar, en el qu¢ los granos bésicos son secundarios y lo primario es la ganaderia de engorde y

los productores capitalistas (productorcs a escalas comerciales) lo§ cuales hacen uso de insumos,
précticas culuiralés y fnayor uso de tecnologia ¢ invésligaciones gendticas, (ARAGON, 1996).

SISTEMAS DE COOPERATIVAVS DE LA REFORMA AGRARIA: Tiene acceso a Ia tierra como
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‘ Q) ; f

beneﬁcrarlos de la ley de la reforma agrana y uulrzan mano de obra famrhar as1 la produccmn de R

mancr'x 1nd1v1dual llega aun 88% y: colecuvamenle o asocmdo un 12% Posee acceso al crédito’ formal e

o ademas se. consrdera un sxstema produclwo muy extenswo ya que los produclorcs dcucn 'w,..pm <ok

C el compromlso de crear empleo Esto provoca que utlhcen menos Técursos para la compra de msumos; T

. ) por umdad de é.rea que el 51stema anterlor (ARAGON 1996) V_;__% o

15

- exportacron ademas de las altas tasas de lntereses prevalecmntes del mercado ﬁnancwro formal e:
'mformal (FUNDE 1998)
.

T produccr(m predommantes en El Salvador (autoconsumo), y sus dlstlntas clasrﬁcamones (autoconsumo?: S

B tccnologia e rnmunos se reallza de manera ollgopolrca srendo los precros de los msumos los‘mas
‘elevados de. la regx()n ello hace mas costosa Ia transferencra de la lecnologra y que por falta de el

' r"educacmn los productores la usan lrracronallrlerlle' ullllzando tecnologlas desactuahzadas e msumos '_.\.j’: Lo
‘ ‘.’_:prolubrdos a mvel mundral (FUNDE 1998)

"c)‘ :

CONDICION ACTUAL DEL CRFDITO, TECNOLOGIAY ASISTENCIA

TECNICA PARA LA PRODUCCION AGROPECUARIA

En forma sencrlla el estado actual de los serv1c105 agropecuarros se presenla de la srgruc,nte manera “7 o
,‘~CREDITO Tan solo el 4 7% del crcdrto del ano 1996 fue conced1d0 al sector agropecuarloﬂ '

s provemente del sector formal SIendo cana117ado en un 72% en actrvrdades de produccrén para la- Tl

.

,“'lNSUMOS Y TECNOLOGIA ya‘ eit aparlados anterores s‘e*iian ‘cara‘cl’érizado' Tos sis‘témﬁs‘ de

exclusrvo y con ventas), ‘comcrden en el reducrdo uso. de msumos y mecamzacxén para el proceso‘ e
i productlvo esto obedece segun un estudro realrzado por FUNDE en 1998 a que las formas de',‘,— T

produccr(’m estan eslablecrdas en perjurcro de los produclores agropecuarlos y que la drsmbucr(m de la' L

B »’,

ASISTENCIA TECNICA' Aunque las agencras de exleuslén del Centro Nacronal de Tecnologia_{'f: s

"Agropecuana y Foreslal (CENTA) cug man con presencra en’ los 14 departamentos del pals se '

' consrdera que la asrstenma técmca esun pnvrlegro reservado para el que pueda costearla de hecho las'_ .

: drferencras de transferencra de tecnologm se demuestran cuando el 95% de las explolamones menores a" PRI
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2 Has. y el 95% de las explotaciones entre 2 y 5 Has. No reciben asistencia iécnica. En genetal solo el

6% de las explotaciones agtopecuarias reciben asistencia técnica y capacitacién por confar con los

. recursos econdmicos que les costean estos servicios (FUNDE, 1998).

16 INFLUENCIA DE LAS FUNCIONES DE COMERCIALIZACION

En el procese de comercializacidn, se realizan muchas funciones de comercializacion como la -
funcion. de intercambio que comprende la compra y venta; las funciones fisicas que comprende el transporte,
almacenamiento, empaque y elaboracién y las funciones auxiliares que. contemplan la clasificacion y

normalizacion, financiamiento, asuncién de riesgo e informacion de imercado; de las antes mencionadas se ,

detallan a continuacién las siguientes:  El transporte, almacenamiento, sistemas de informacién y

financiamiento; estas forman parte del sistema de-abastecimiento y comercializacion que concierne al

movimiento del producto desde &l productor hasta ¢l consumidor.
1.6.1 TRANSPORTE

De acuerdo con un estudio réalizado el actual sistema de carretera del pais, coﬁ&a de una red dé
12,250 Km, de los cuales el 16% (1,920 km.) estin pavimentadas. De las no pavilllentadaé 5,934 Km son

transitables durante todo el afio y el resto (4,396 km. de caminos rurales), solo en época seca (1). Un estudio

-
>

. realizado por-FUSADES determind que la distancia promedio de las -V\midade\s agricolas a la calle

pavimentada es de 5.8 Km. Los camirios rurales cubren 6,149 Km, representando un 63% de la red nac1onal

de caminos (caminos secundarxos), los caminos terciarios con 17% Este inventario actuahzado en 1993, por

el Ministerio de Obras Publicas (MOP), clasifica l'micamente el 26% de la red vial como satisfactoria, el

30% como promedio y 38% en malas o muy malas condiciones.
o

Este factor de los malos caminos hace que los costos de mantenimiento de los vehiculos automotores -

en drea rural sean elevados y los costos de transporte para productos agricolas se eleven y reduciendo

sustancialmente las ganancias y ya que él productor eit su mayoria decide vender su produccién en la finca

en lugar de la plaza, donde tampoco ticne un lugar asegurado. Los transportistas asumen 10s costos de llevar

1. TICA, 1997
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estos productos hasta la plaza (CAMAGRO-FUSADES, 1997).
El transporte interviene en el mantenimiento de la calidad de los productos, evila grandes pérdidas y
agiliza el traslado a los centros de venta. Con una red vial rural-urbana, cualquier medio de transportacion

utilizado aumentara su eficiencia (CASTILLO,1992).

1.6.2 ALMACENAMIENTO ‘

Los productores de granos bisicos estdn en capacidad de almacenar una cuarta parte de su producci(')ﬁ
(1), principalmente bajo mélodos artesanales (Trojas, sacos, depositos granel, pilas, silos artésanales y
cuar(os) Este fenomeno afecta principalmente a los agricultores bequeﬁos? pués los instrumentos de
almacenamiento que se cncuehtran en.buenas condiciones son propiedad de productores medianos y grandes.

Esto incide en-que los pequefios productores tengan que vender su producto inmediatamente despnés

de realizada la cosecha, momento en que los precios se encuentran en su nivel mds bajo. A ello s¢ suman

otros factores como las pérdidas post-cosecha; las dificultades del traslado de las cosechas a los centros de-

s

venta y/o consumo; el desconocimiento de los mercados; 1a dependencia comercial con los intermediarios; -

las obligac_iones de cancelacion de los créditos de avio; inestabilidad de loé precios y poco af)oyo por parte de
los organismos estatales (IICA, 1997).

La retencion del pfoducto se puede realizar en cuatro m'odalidades' de almacenamiento como:
depdsitos publicos, depdsitos priv'ados, almacenes de deposito y depésitos de articulos de prinléra necesidad y

almacén en frio (CASTILLO, 1992).

a) Los Depdsitos Privados; Conforman todos aquellos medios de almacenamiento que poseen los .

productores, desde una forma simple a una mis sofisticada, cuyo uso depende de la capacidad
econdmica y tipo de bien producido, en el caso de los granos bisicos, se pueden ejemplificar con
L: a ’ . ’ » . 5 .
sacos, pilas, cuartos, silos, trojas, depdsitos granel, etc.
b) Depésitos Pablicos; Son sistemas de almacenaje proporcionados por una institucién oficial, para

asegurar el desempefio de la actividad comercial; considerandose como ejemplo las bodegas del extinto

1.- Oficina de analisis de Politica Agropecuarias (OAPA) del MAG.
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lRA y que dclualmenle se_encuentran subuuhz.ldas en su ma)orla v bodegas del Banco de Fomento -

. Agropccuarlo (BFA) 4 en uso

‘ c) A!maccnes de Depéslm; son cbmpaﬁias qué preétan el servicio de bOdegas de productbscn concepto de

depésno comprometléndose a guardarlos vcl.uldo por su conservacién en una fecha posterlor

4 Dep(’)sntos de Amculos de Prnmera Necesndad y Almacenes en Frio; Corresponde al tlpo de resguardo o

dc bxenes cuya dxspomblhdad y. duracion, tleuen el cardcter de pcrccederos y necesnlan dcposuos

acondxcxonddos a temperaluras estables y un buen manejo para manlenerlos en buen eslado ames desu

venta (CASTILLO 1992)

La aclividad del almzicenzinﬁénlo es necesaria ya que la produccién no concuerda con el conisumo, ya

que la oferta es estacional, y la demanda es constante durante el afio; esta labor de. almacenar si bien -

estabiliza los precios también los- hace variar, pues transcurrido cierto‘tiempo se cubren los costos de

almacenanuento smular sntuacnon se da con el transpone al cubnr los costos por el traslado de los‘
productos ademds de mantencr un nivel de precios estable dVUdd a e‘dendcr la oferta eslacxonal evitar

mterriipciones en los‘ cz‘males de comercializacién mzmlener existeiicias de enlace con las prc’)ximas

cosechas asegurar un suninistro regulador de produclos (CAST ILLO, 1992)
1,.6,2.1 CAPACII)AD INSTALADA DE ALMACENAMIENIO Y CAPACIDAD DE

PROCESAM!EN TO DE GRANOS BASICOS

No existe mformamén dlspomble actual sobre el mvel dc qlmacenamlemo en finca; Y los prmc1pales :
ccntros de almacellaﬁlic;nlé inSlituCiohale's_ son del BFA, ins(ulaci‘oues del ex Iuslituto ‘Regulador'de‘
a})aslccihliel\lo (IRA) (ANEXO - 9),' y laz Almaccnadoré Celil‘roamericaq'a (ALCASA), 'qué €s _briw’ada, asi |
. como 105 benelicios de arroz Que téiilbiéﬂ éucﬁtzin con cierta cap;xcidad ddalniaéenmnienb v el pfograma,,
msutucmnal el cu’xl uene la ﬁnalldad de pnomover cl uso extensivo de silos melahcos par'l el

almaccnamlenlo de los granos p'lra pcqucﬁos agncultorcs (ARAGON 1996) |

‘a) CAPACIDAD,INS_TALADA

P

El BFA cuenta con una capacidad almacenadora de 1.8 mitlones de quintales (81. 65 mil ,l'oile'ladas’ -

métricas); distribuidas én cuatro ﬁlalitas almacenadoras (ANEXO - 9) de granos las cuales son: la Planta
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‘Kilo 5 en ‘Acajulla (Si)ilSOllaie); la Planta Sitio del Niﬁo (La Liberiad) Km. 29% carretera a Santa Ana;

Planta’ S'm Rafael Cedros (Cuscatldn) Km 45% (.arretcra a Ilobasco y la Planta Slrama (La Umon) en Km

177 de carretera Panamencana y cuya. capagldad en sxlos son de ?0 en capacxdad de 10, 500 qq/snlo .

capacndad bajo fecho de ‘1,221,000 qq; € inlerpe‘rie de 264,00() qq (1) (66,000 qq c\u ).

Las_insialacionés del ex-IRA (16 instalaciones: 10 centros de acopio y' 6 plantas ahnacenadérzis) .

(ANEXO - 9), en proceso-de privatizacion, tenian una capacidad de almacenamieno hasta el afio 1989 de

2.6 illones de qq (117.9 mil ™). .

En la actualidad, esta infracstructura se encuentra en las siguieniés condiciones (Septiembre; 1999)

;Sonsonaie (Guay’mango’); Ciialaienlanxgo (San José del Carao)' San Martin, Santa Ana, La Paz, Sali Vicénle
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y San Miguel son estructuras de almacenamlento que se encuentran en buenas cond1c1oues y que pertenecen o

atn al Estado. Las mslalacxones de Mercedes Umafia, Usulutin y San Isidro, eslzfm en proceso de

‘ rlcsgo de desaparccer como suced16 con las instalaciones de San Juan Opico como resultado de los
d hallazgos :irquebl()‘glcos; Las iulicas instalaciones que pertenccieron al IRA y ahora perfenecen a entes

privados son las de 'Alluag:hap{m, Metapan y la Unién; La descripcion de capacidad de almacenamiento se

defalla en el ANEXO - 10 (COMUNICAC[ON PERSONAL 1999); scguldamente de ALCASA que cuenta

con una C'apaadad mstalada de 100, 000 TM entre cllos y bodeg'ls (ARAGON 1996).

El csﬁierzo del 'prog,rzima POSTCOSECHA, dirigido por el MAGy auspiciado por el Gobiertio Suizo,

que busca couclcnmar al’ productor de. la nnportancm de los snlos (Almacen v acop10 proplos) a

»cvolumonado temcndo que para 1994 s¢ dlsmbuveran 144 silos de entre 4 y 30 qq para 1995 2 894

eslructuras metallcas asi para 1996 y 1997 se dlsmbuyeron 2053 y 4569 sxlos met'llxcos rcspecuvameme

(POS" FCOSEHA HACIA, 1,997)' :

1. BFA ﬁrouslmrt de Almacenes Genenﬂes y Depésito
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b)  CAPACIDAD DE PROCESAMIENTO
Los bcncﬁcioé ‘“que realiz‘an la labor de transformacion que son entre 19 y 20 son clasificados en

_ pequeﬁos y graudes los cuales pueden beneﬁuar 5000 y 30000 qq Oro por temporada respecuvamente ¥y que

_ ‘bcncﬁcm el 85% de la produccxon nacnonal ¥ de la uuportacnou de arroz'en granzd estos beneﬁcms estan

El maiz y-sqrgo son tfallsfor111ados en harinas, siendo 14 las fabricas de alimentos concentrados que.
efectuan esta labor, con una capacidad promedio de 181 4 TM/hr. en torno de 7.5 horas. Unas pocas fibricas -

industrializan el frijol para producir puré, €l cual es posteriormente comercializado, enlatado y erbelsado

(ARAGON, 1996).

1.6.3 SISTEMAS DE INFORMACION Y PRONOSTICOS DE COSECHAS

El sistema dé informacion sobre mercacos y pronésticos de cosecha de granos bisicos que existe en El
Salvador, lo desarrolla la Direccion General de Estadistica Agropecuaria (DGEA), a través del Sistema de
Informacion Comercial (SIC), del Ministerio de Agricultura y Ganaderia (MAG). y basicamente consiste en
dos grandes actividades, una es recolectar y procesar la informacion, la otra es difundir la informacion;

~ La recoleccion se lleva a cabo a través dc informacién primaria (cncuesta de campo), y la acumulacion
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: agmpddos e la Asocmcxon Salvadoreﬂa de E’eneﬁcmdores de Arroz (ASALBAR) (TECHNOSERVE 1999) o

de datos de informacién sccundaria en fuentes nacionales (Banco Central de Reserva (BCR), Ministerio.de

* Hacienda, etc.), e internacionales. Para los granos basicos se calculan 6 tipos de encuestas entre las cuales
tenemos: La encuesta de Intenciones de siembra de- granos bisicos (se realiza entre Mayo y Abril y su
objetivo es pfonosiiczir‘l'a cosecha); La primera encuesta de Propésitos Miltiples (Junio), la ségunda de’

Propdsitos Mﬁlfi;ileS(Ag()Sio, Sepliexnbre), encuesta de Apante o zonas himedas (Enero); de precios al

productor de gr'mos baswos es permanente y Ja encuesta diaria de los precws de los principales productos.
Los resullddos obtemdos son difundidos en: Infounes pcrlOdl(.OS para el desp'lcho de agrlcullura
revistas semestrales y anuarios estadlstlcos, manual de insumos -y-programas de radlo.‘ Los prmc1pales

usuarios son: empresarios agricolas, comerciantes. sector pablico y estudiantes.

El sistema de informacién adolece de debilidades en el area de logistica, dc apeys institucicual y.

ﬁnaancfa ya que la informacion no coincide con otras fuentes oficiales como ¢l BCR. (ARAGON, 1996).
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en 1997,

164 HNANanMﬂ:Nw AL SUBSECTOR DE GRANOS BASICOS

En El Salvador el cultlvo de los granos basicos a excepclon dcl arro7 es basicamente de submslencla y

~ no por eslo, eslos 110 reqmeren de fondos monelanos para produurlos aclualmeute estos fondos son bd_]OS

para las personas que los producen por no ser sujylos de credllo dcbldo a la poca reulabnhdad que genera

este subsector én general.

62

En general podemos decir que la proporcién del crédito destinado al sector agricola es baja, comparada

- con ctros sectores puesto que comprende un 8. 2% del total entregado en concepto de crédito para 1998 por"

1a banca comercial (ANEXO - 11). Esta es un porcenlaje insiguificante para un sector que posée lo mds

variado en cuanto a actividades productivas se refiere, ya que se compone de cuatro subsectores; el subsector
ganaderia, avicullura, pesca-y apicultura asi como la agricultura, la cual tiene los rubros de café, algodon,
cafia de azicat, maiz, frfjol, arroz y otros productos ms.

Analizando el crédito en forta més especifica, se puede determinar que los montos otorgados a los

distintos subscctorss del sector agropecuario, y algunos de los rubros-del subsector agricultura, se podria

encontrar que los granos basicos reciben un 0. 03 % dcl total otorgado por los Bancos y. Financieras

comcrciales, Y uil 0. 3% del toial c'o‘r're;spondicntésolamcu(é al seclor agropecuario (ANEXO - 11).

El Banco de Fomento Agropecuarlo (BFA), es uno de los bancos que 1hds aporta a los granos basncos

19.7% del total dcslmado al seclor agropccuano C UADRO I,y 1L 2% del total olorg'ldo en couccplo de

crédito a dlve'rsos sectores.gDelltro de los granos basicos el maiz recibe el mayor porcenlaje 6.8%; le sigue el

arroz con 2.1% y por vﬁlﬁmb ienéxnos ai maicillo y frijol con 1. 3% y 0.9 % respectivamente del total

o cnlr’c'gﬁdo en créditos en el periodo compréxididd de 1995 a 1998.

Respecto a las pdlilicas de crédjto, solamente el arroz,” del resto de los grinos posée lineas de

['mancmmlenlo para la producuén agricold fase industrial y de comercmhmcmn tdmo a mednno como a

fargo plazo a niveles industriales como produélivos; es por ello considemdo el cultivo cereale‘ro privilegiado, :

cuyo mayor aporte es realizado por el BFA en comparacién con los Bancos comerciales ain y cuando el

" aporte a 10s cereales se ha reducido considerablemente pasando de ¢22.5 millones en 1992 a ¢3.2 millones




" CUADRO 1

(Periodo 1995 1998)

EL SALVADOR-‘:. AREAS Y womos DE cm:nrros OTORGADOS POR EL BANCO DE FOMENTO AGROPECUARXO
: : O i ‘ ALSECI‘ORAGROPECUARIO ' S L :

1996 SE LT

1997

1998

DEST]NOS

I MaziTn

T s [

’Maz/Un

monto % :

,‘\Maz 1; Un

TA ALIMENTos BASICOS

. 56573

. ::,:101;19()_ s

& .73_, 753 - . ‘

154,021

GIsE |

a GRANOS BASICOS

N

92 494 o T

TLT62

144 112,

61,723 [

31651 ]

52,468 - 1|

a2893 |

,87672 .1

B b

8 75 764"

T 628 -

R 7"::’ 795:’9 b

7,803,

1675 ]

ESEia

i Arroz Lol

L 4,’463; :

16,514,

TeeT

= 30082 |

5,863

ERETRVYY

- Maiciilo.

12,412

15,953

14,395

14,683

T

- 12,831

b hortahza;. Jutales et

,.1801 RS B

8,696

T 1,091

N 9’,969'-‘; R

T 1A

B PRODUCTOS EXPORTABLES '

322377 |

46 311

254,842

42,062

230,751

T 36,527

Te RECURSOS NATURALES.

643

818~

. 8285

-5 741

: - \ 4,928 -
- D. MAQUINARIA AGRICOLA - R 10,355 - o 18AT2 - 7299 n 4, 950 '

E FOMENTO. AGROINDUSTRIAL»‘ |

LB

35057

3,721.0°

28887

N 946

97636

st |

[E. GANADERIA BOVINA °

T (26:200) |

65,300 .

- (23,436),

67,038

s ,(13 990)j

48306 |-

AT

Ta. ESPECIES MENORES

5219

7,131

T 7788 -

. | CONCEN. FORRAL. YPASTOS_ I

w19, 962 e

871 -

18336 |

‘.,‘353.»

12306

333

16,746,

' I. IVIEJORAR FINCA AGROPEC.

4, 525

78835 . |

5885

o 77

J. MAQUINARIA PECUARIA .

" 3;971

5294

. FUENTE: BANCO DE FOMENTO AGROPECUARIO (B.F:A) ..

‘lmonto €. e
CT35605
07|

1o 236 1

8430 - |
128281

223,01_1 ; o _J‘ .
43,838 |
5,168.;.” e

3509 |
2865 L
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1.7 L  PRECIOS

- El sislemav de p_recio‘ éunipie funciones importames como: Orientaf el consumo de bienes y servicios,

onentar el uso de recursos produchvos y dlsmbmr el ingreso entre los propletanos de 16s Tecursos de.

produccnén La medlda en que los precios cumplen estas fuhciones en la operacxon de mercado se denonnna o

el grado de “eficiencia del producto de mercado” lo que constituye prec1sameme uno de 1os objehvos quie
persigue el mejoramlemo de los s1stemas de comerctallzacmu (PERDOMO 1997)

Todo lo anl’erior implica prever los: elementos que permiten alcanzar una mayor eficiericia del

mefcado, vésto obligaria a desarrollar herramientas ‘qué permitan predecir cambios futuros et los misimos asi

como encontrar medios adecuados para influenciar estos movimientos para favorecer beneficios colectivos o

privados (BOLPROES)

1‘.7.1 _ VARIACION DE LOS PRECIOS

El1 perfil de siembra de los granos bésicos no es marcadamente estacional, sino. mas bien escalonado y -

Y

. repartido a lo largo del afo agricola (ANEXO - 12), esto supondria una estabilidad de.precios mds o menos

sostenida a lo largo de los doce meses que se da la lhbof, al mismo tiempo a una disponibilidad inilxédiala

" de los productos, pero en la practlca los precios, aunque 110 con graudes dlferenclas varian de un perlodo a

otro sin que estos camblos tengan relacién con la estacnonalldad de las cosechas (UAP/MAG)

Existen dos grandés momentos en que las tendencias de precios cambian, uno de disminucion - .

M

progresiva y otro al alza de los precws esa parur del segindo’ semestre del afio que los precnos comienzan-a

clevarse para los dlferentes granos bisicos (ANEXO 13), alcamando en Junio, Julio y Agosto los prec1os,

mayores, Esta época contrasta con el penodo en el cual atn no inicia la mayor 'parte de la cosecha nacional

) (ANEXO -14) esta conuenza a partir dél mes de ertlembre y termma en chlembre lapso que presenta al

mismo tiempo los precms mas deprimidos para todos los granos Los precios inician su asceision .

dependlcndo de los volumenes de la cosecha antenor, fenomenos climaticos, . exportaciones o el
acaparamiento.

Algunas politicas de gobierno quq' han intervenido en la variacion de los precios son:




D .

>

"]

a) La Politica de Establlldad Camblarla Esta se ha caraclenzado por mamener un tipo d¢ c'm\bno fuo

ha’ contnbuldo ha detenorar la compcutmdad de los blenes transables (exportacton/ uuportacnon),‘ .

v frcnte a los blenes 110 transables (consu1mdos unicamente en ¢l pals) a traves de la sobrevaloracwn del

upo de camblo real

b) _La Polmca Fiscal ejerce una fuerte mﬂuencm sobre el desempeﬁo del sector agropecuano porque de

' ello depende en buena medlda la esuuctura de mcenllvos que ayuden a mejorar la producuwdadf :

'glogal comrano a esto se muestra una dnsmmucnon progresnva de la unportancna del gasto publlco alk

sector agropecuano de lgual manera e'usle una dlstorswn de la Polmca Flscal que reduce su.

- remablhdad El nnpueslo al valor agregado (lVA) se aphca para la compra de msumos agncolas paraf_: - N

g la produccxon pero su cos(o il es dedumdo o mtegrado al vender (comercxahzar) 105 productos debxdo o ..: .

A la me‘ustcncxa de sastcmas contables (MAG 1998)

c) De 1gual manera la Polmca Sectonal y en la cual una medlda de pohuca ag;ncola uuportame para la‘..'
comcrcnahzacmn de granos bflswos fue el reordenamlemo del sxslema de mercado de granos basncos a

. p’nrlnr dc 1989 el cual mcluyé dos. medldas 1) La elmumclon en 1989 del Insmuto Regulador de

_ Abastecmuemo (IRA), para lograr mayor eflClellCld en el mercado de granos basicos, proposxlo que nose

logré, al reducu. las allemauv‘as de canalcs de comercmhzacmn- para _los prqduc’tores de granos,‘en wsta
. . © L

P

- quc no se lmplemento nmgun mslrumento que pcrmmese tr'msuar a los pequenos productores al snstema - 3

de mcrcado llbre y. 2) La 1mplememacxon de bandas de precios en. 1990 y 91 para el establecnmento de' e

‘aranccles varlables que gravaron las 1mportamones de maiz, sorgo y arroz oro con el proposuo de.

reducn'r fas .ﬁucluacnones’ de prec1os pero fracaso el mecmu'smo. por-la m'ala ’utllxzacxon“de ',:‘losf;" RIS

funclonanos lo mismo puede expresarse del e‘(-IRA lo que se puede deducn quc no todo lo qUe fu11c1ona T

,mal es por que sea poco vmble o funcnonal Como resullado a la fecha no se ha logrado estabnhzar el o

g mercado de gmnos bﬁsncos (THECNOSERVE 1999).

1.7.2‘ C(‘)MPORTAM!ENTO DE LOS I’RECIOS "PARA LOS DISTINTOS AGENTES

" Los difeféntes’ precxos de los granos bisicos.en El Salvador son el resultado dela partxcnpacwn de los

_varios agentes que forman parte de la cadenarcomercial de los granos Vla éual cada una ﬁja, un preCio'qlié‘ m'és' -
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_ ldrdc scm pdgada por él consunudor ﬁnal los prmcnpales tlpos de precms son:

a) Precmq al Productox“ Es cl precno ‘Tecibido por h venm de su cosecha por parle dc su chente e

consumldor mmedlato (transportlsta) Ll comportamlemo del’ prec1o para maiz fruol y arroz ﬁle SR

_ smular para el affo 1995 los cuales dlsm'nuyf*ron y aumentaron en el ano 1996 de ¢ 109.6 y ¢ 112 4 en fijh’:

 maiz y arroz y mantemendo al fruol en ¢ 423 8 por qumtal ANEXO 13) y se muestran el resumen en P

el ANEXO 15

b) Preuos a rransportlstas El precm pagado.al transportnsla por el maiz y el fnjol decremeron én el ailo

: 1995 rcspccto al aﬁo 94 en un 24 7 y 37.3% y solo aumcnlo el arro7 enu 54"o El afio 96 aumentaron R

los precnos en los Lres produclos no asi i el ai’io 97 donde djsmmuveron los precnos a é113 9 (2 12%), -

» ¢448 7 (5 41%) y ¢250 1 (2 48) respectlvamente y de comportamlento ondulatono(ANEXO ]3)

) Prccms al Mayorlsta‘ Esle recnbe un precio que para el caso del mzu7 y el fruol decremeron en el afio .

' 1995 respeclo al aﬁo 94 y aumentando para el caso del arioz; para el aﬁo 96 sublerou los precms de los

tres granos, no asi para el aﬂo 97 donde dlsmmuyeron los precnos a ¢120 7(2 63%) ¢470 6(5 72 ) V.

¢256 5(2 73%) dc comportamlemo similar al amcnor (ANE‘(O-]3)

.d) Prccws a Mmomtas' Este percnbe un plccno por el produclo vcndjdo y que para cl afio 1995 recxblo un
preCno 1nferlor en el m’zuz y frijol respecto al 94 | pero aumenlando en-arroz; en el afio 96 se elevaron los

‘ precros de los lres produclos en (32 4"/» 106.2% y 20 3% respecuvameme) respecto al afio 1995 y '

, donde el afio 97 solo el malz se elevo a ¢144 y dlsmmuldo en fnJol y arroz. en ¢543 y ¢3OO En el +° -

prlmer semestre del 98 el malz y frl_]Ol redu_;eron sus precios-€n ¢12 7 ‘Y ¢l7 7 decremendo 11 8%

l7 7% respecuvamenle y mantemendo su prec1o de ¢300 en el caso del arroz (ANEXO 13)

Enel aﬂo 96 fué posmvo para los parllc1pames en el comercio de granos én sus, tres rubros ei el afio -

. 1997 fuc bueno solo para é produclor y muy malo eir el prlmer semcstre del 98 con la evpectalwa a que

inmediato ser el aumenlo en Ios precms en los tres productos de Ia dieta ahmentlcla basica salvadorena.,

'eslos mc;oren para el segundo semestre como resullado en la d1sm111uc1on de la produccnon cuvo efecto o
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1.7.3 ME(' ANlSMO DE FORMAC[()N DE PREC l()S A LO LARG() DE LA CADENA

DE COMERCIAL]ZAC!ON EN L()S GRANOS BASICOS

chldo a su poder de negocxacnon por el manejo de grandes volumenes de productos los mavorlstas R

- mlcrmedlacnon Por una parte pueden incidir en la oferla debido a su CapaCId'ld de almacenanuento v ﬁjar el

precio a mvcl de dxslnbludor sobre la base de su capacnd'ld de abaslecer d\rcctameme los prmc1pales.,

llCﬂCﬂ czlpacndad de lnﬂmr en la fommcmn de precxos de los granos bas1cos a 10 largo de la cadena de -

mcrmdos Los. xmyonstas pueden ﬁnancxar a los’ transpomslas para que eslos efccluen el acoplo de la L

produccnon la cml se encuemm dxspersa Muchos transportxslas acluan bajo comision p'lgada por Ios o '

may orlstas El conlrol sobre cl mercado lambmn lo. realmm por lllCdJO de los arblmos de mercado envmndo -

cxccdentes rcglonales hacna zonas deﬁcxlanas ademas muchos de ellos comercmhzan a mvel de la reglon o

Acemroamcncann (ARAGON 1996)

Los transporllslas tienén la venlaja del dcceso a la mformacmn dc mercados conocert el precno que v

pagdmn los mayonstds y por ende pueden eslumr el precxo maximo que pueden ofrecer a 105 productores

(ARAGON 996). ,

Los produclores toman en cucma para sus dcmsnoncs de produccnon varios f.lclorcs SIendo uno de los .

mas importantcs el precio recibido por Su cosecha'amerior' y las expectativas fuluras ,_de precios, adenizis sé

c01151der1 ]os rcquemmentos allmeulxclos de su hogar, los precios de los i insumos y sus expectallvas futuras

dc prccms coslos ﬁnancwros entre otros Todos los f.xclores senalados en forma con]unta 111[1uyen sobre las

mvcl nacnonal y por ende el precm de estos (ARACON 1996)

 decisiones mdmdualcs de los produclores lo quc a-su vez afectan el abastecumenlo de los gr'mos ba51cos a.

Al parecer es més fuene la mﬂuencm que ejerce el precno al productor sobre el consuuudor que..

viceversa. Es dccnr que es el volumcu dc produccmn lo que dclermmd el pn.uo ¥ 1o 1a cantidad dcniandﬁdﬂ

~ por ser un bien fundamenlzil en la ziliinaﬂziciéh.
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18 CANALES DE COMERCIALIZACION MAS UTILIZADOS PARA LA
COMERCIALIZACION DE MAIZ, FRIJOL Y ARROZ EN EL SALVADOR
En forma general el camino tradicional que siguen los granos como se nenciond anteriormente es casi €l
misnio puesto que ha diferencia de la industrializacion o beneficiado, casi todos pasan del productor al

transportista el cual los conduce hasta los mayoristas urbanos, los dos antes mencionados realizan muchas veces el

secado y limpiado del grano (beneficiado), lo cual aumenta el valor agregado del grano. En la mayoria de los casos

los mayoristas urbanos acaparan los granos y los almacenan por un tiempo, antes de l1écerlo legar a los mayoristas
nacionales los cuales reciben también granos importados dc otros paises, esios almacenan nuevamente
dependiendo del precio del mercado antes de distribuirlo entre loé minoristas quienes se encargan de abastecer a
los consumidores (ANEXOS 16 - 17 - 18) muestra el canal comerciai para cada uno de los fl/li)ros

Importante es mencionar que los canales descritos no son rutas esirictas a seguir por los agentes que
participan en la cadena de comercializacion de los granos bdsicos, pero si, son la forma mas comun en la cual han
Hegado a los consumidores a través de muchos afios.

En una pequeiia encuesta realizada en la plaza de San Salvador, donde se recabd informacion de precios a los
cuales compran a sus proveedores, cn ella se determing el canal mds comunmente utilizado por el sistema de
comercializacién tradicional, en este lugar se acﬁmulan grandes cantidades de granos en donde se pueden
encontrar varios depsitos de granos en principal de maiz, en el cdso de arroz, se comercializa en el sector de la
Tiendona y el frijol son pequefias cantidades que se venden o sea pick up a diferencia de( las camionadas
transportadas de maiz que se comercializan.

De ac_uerdo con esta encuesta realizada el canal -mzis comunmente utilizado por el sistema tradicional de

comercializacion quedo asi:

¢

Productor —— Transportista ——  Mayorista - ——

Fuentes: Intermediarios y comerciantes del Mercado Central

Consumidor Final +«——— Minorista

68
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181 _ MARGENES DE COJ\’iERClALlZAClON

Para tener nmor oomprensmn sobre los niar gencs de comerclallmuon se obtuvo mformacxon dé precios en

plazas de San Salvador con transporuslas mavonslas y mmorlslds dlChd mfomncxon dio orlgcn a una l’lbld de ’

datos qu'c rcﬂejan ‘los m{lrgenes,.brutos perteneciemes ala inlermediaci()n (Trausportlstas ma)on stas y

' mmonstas) yala produocxén, cuyos valores dcmoslmron que en el maiz, el 72. 01% del prec10 ﬁnal oom:sponde al

productor y cl rcslamc 27. 99% se dlsmbuyc entre los, ag,cntes de uucnnedmcxon cl f11_|01 se comporto et smular

mancra pues él pmduclor remblo,del prec1o ﬁnal un 74.52% y los mtcmledjanos un 25.48%; dlstmlinneme enel

mtcnncdmnos (CUADRO 2)

Egggggfboﬁ: . _ MARGEN BRUTO PROMEDI() DE COMERCIALIZACION DE GRANOS

s . * BASICOS = DE 1994 a 1998 (%) -

AGENTE . |F . MAIZ - FRIJOL | ARROZ
PRODUCTOR |- 7ol | . 72 ', BTN TR
TRANSPORTISTA _| 572 54 2828

MAYORISTA T e a7 286

MINORISTA T Bs 525 | 1466

1.9 APORTE DE LOS GRANOS BASICOS AL PRODUCTO INTERNG BRUTO (FIm

~ Elaborado ¢n base al ANEXO 15

arroz. el cudl mostro un 34 19% en su mdrg,en correspondicnte al produclor 'y el rcstante 65. 81% a los ..

En el caso especial del arroz, s¢ observa un margen del 48.28% para ¢l transportista, dicho porcentaje - -

€s mayor adn en 14.1 p\ihtés al del productor, esto_es debido al beneficiado que €l transportisia ap‘lica' al

producto, ptiés lo cormpra humedo a veces hasta sin cosecharlo lo cual le permite aplicarle un mayor valor

. agregado med_ialilé el corle, secado y el embazado.

5 masy

-La agric‘uliilra €s un sector importanic debido al aporie que esfe realiza al PIB de-la nacidon ya que es

supcrado en su valor tdn solo por la industria manufacturera y ¢l coniercio, las cuales cuentan con el apoyo e

incentivos por parte del gobierno para su crecimiento, por el contrario del sector agropecuario muestra cierto
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. CUADRO 3

abandono o desinierés por su reactivacin durante 31 periodo 1993-97 (CUADRO 3).

EL SALVADOR :

A precios Constantes de 1990
( En millones. de colones )

4 PRODUCTO I.Nl[‘RNO BRU ro ror RAMA DE ACTIVIDAD ECONOMICA |

70

RAMAS DE ACT lVlDAD 1993 1994 1995 1996 " | 1997p
Agyicultura,Caza, Silvicultura y. Pe-‘?‘-‘"' - 65496 6394.0 ) 6683.1‘ 6765.5 - 6789.8 |
Explotacion de Minas y Canteras 1757 . 194.9 208.0 2162 227.0 .
Industria Manofacturera ¢078.8 . 9748.9 10416.9 -10587.8 11410.1°
Eledricidad, Gas y Agua 2418 2532 265.9 307.6 331.0 .
Construceion . 1541.6 1719.0 1823.2° 1862.4 1974.2
Comercios, Rm‘ﬂura"lcsyﬂﬂic‘m £409.1 9128.8 10033.2 10067..3 - 10323.2
Trangporté, Almicenamianto y Comunicaciones 3271.6 3466.9 3658.4 3714.6 20202
Establecimicntos Financieros y Seguros 1031.8 1240.0 1442.9 1525.0 - 1743.0
Bienes Inmuebles y Servicios a Empleados . .1448.7 1532.0 1622.7- 1696.6 17475 .
Alquileres de Viviendas | _ -4292.2 4369.1 44478 . 4522.5 4603.9
Servicios Comunales Somalcs, Persomles y Domcstlcm 7445.6 2561.7 2713.2 - 2824.6 .2923.7
Scrvicios del Gebieino i 2024.4 2692.7 2808.1- 2907.3 20945
TOTAL c\u 41110. 91 © 43301.2. 46123.4 - 46997.4 49007.2 .
VARIACION c\u . : 1:35.93% 14.77% 14.49% C14.4% - 13.85%
Fuente : Banco Central de Reserva (BCR) (I rimesire 3, 1998) ‘ { ’

( P) clfrm estimadas prehminares
CUADRO4 ' ' ’ ‘
PRODUCTO INTERNO BRU'IO P()R SUBSFC[OR AGROI’ECUARI() (PIBA)
- A Precios Constantes de 1990 (en milloties d¢ colones) L
_SUBSECTOR _ 1995 | 1994 | 1995 | 1996 | 1997p
Agcuttus, cara, slvicaiura y Pesea _'  ' 65495 | 63940 6683.1 67655 | 67897
Café Oro 1670.1 1502.8 1544 4 1565.3 b. 14452
» Algodon 49.4 28.0 - - -
Granos Basicos 15044 1206.3 1374.3 1356.8 1296.5
Cafia de Azucar 3047 - 2885.. 2872 - : 307.‘57 -380.8
Otras Producciones Agricolas 939.0 1039.4 1097.1 1146.8 11754 _
Ganaderia - 894, 1025.1 10764 10822 | 11703
[Avicattura 609 6527 700.5 6868 7040
Silvicultura 3851 2659 3741 B16 | . 3862
Productos de la Caza y la Posca 193, ¢ 2253 © 2293 238.5 2314
TOTAL 130991 12628 | 133664 |~ 13531 135794

Fuente:' Revista. BCR (trnmeqtrc 3, del 98)

) cifras pr chmm’lres




o hay pequeﬁos aumentos y cuyo aporte promedlo p'\ra el perlodo 1993 al 97 fue de 14 69% del PIB total

) " dctalle el valor genemdo por cada uno de los subsectores que lo componen (CUADRO 4)
Café oro el cual ¢ un culuvopnvﬂeglado en el pals lanto por lo dlverso de sus llneas de credlto como la:
canudad y cahdad de la a i stencna técmca quc recxbe

- pcqueﬁos ag,ncultores que estan dlsennnados en todo el pzns los cuales no estan dolados de nlngun mcentxvo :

g (aporlan un valor que aunque grande llende poco a poco a reducnse pues desde su leve amnento en 1995'

' "‘:'(1379 3 nnlloncs) postenor a su calda en 1994 (1206 9 nullones) los v'llores se. han redumdo ken 77 8

P 'nnlloncs dc coloncs con rcspcclo a 1997 ( 1296 5 mllloncs)

.'i),”"j"'m.nnAs 3 : - : A ST S
S EL SALVADOR TASAS DE CRECIMIENTO COMPARADAS DE PIB PIBA Y PIBGB EN EL

Observando la trayeclorla del seclor agropecuano respeclo al PIB se deternuna que a partlr de 1994 ‘ S

Para anal|7ar‘mas 0 1do ‘el aporle que rcallza el sector agropecuarlo al PIB se presenta en

El dcsarrollo del subsector granos basxcos puede clasﬂicarse de la nnsma forma con la que se anallzo" o

R al seclor agropecuano ya que el aporte de eslos son tan nnportdmcs que son supcrados mncamente por el

: Un factor nnportanle en el gmﬁcallvo apone de los granos basncos al PIB es la canud'ld grande de;‘::

PERlODO 1994 19)8

| IPIB/\
DPIBGB

.:19()6 1997 998




o
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Con relacmn a la vanacwn en su aporle que originan los granos baswos al sector’ agropecuarlo se -

' pndo determinar que su tendencm es a dlsmmulr en- los ullunos afios del penodo 1993 al 97 y sit aporte' '
- CUADRO 4.

BREU - PRODUCCION NACIONAL DE GRANOS BASICOS

’ promedlo fue del 10 2% del PIBA (FIGURA 3) La mformacmn anlerlor comcxde a la presenlada en el, b . ,1

“la produccnon nacmnal de granos basncos de maiz, frl_]Ol y arroz del perlodo 1994 98 muestra una . - N

tendcncxa ncg‘mva sxendo la cosecha de 1994/ 95 que posée la (asa negalwa més .llla 21 6% aun lcmendo L

un leve aumento de 1. 7% en su superﬁme yen una reduccmn conslderable de 11 9% en su rendnmento o

conlrano a la coseclm 1995/ 96 desde luego conslder'mdo que el rubro de los granos posee una fuerte‘_; :

una lendencna posmva en sus tres V'mablcs prlnclpales (produccnon superﬁcne y rendnmenlo) por el.~

muestra un comporlanuenlo neg'mvo del subsector en los afios esludlados

.

qutlcularmenle en el C’ISO de maiz, la cosccha 1995/96 fue el més produclwo con un 34 7% de

mﬂucncna de las condlmones chmahcas que. le pueden perjudlcar y/o beﬂeﬁcmr donde se aumento la -
produccnon en un 25 5% y dlsmmuyo la superﬁcxe enun 9. 8% Y, alunentado en.su rendmuenlo en 25 1% o

con smular comporlamlenlo a la sngmeule cosecha Nm;,uno de los anos presemados (CUADRO 5); tlene,' B

' conlrarlo el periodo 1996/97 y 1997/98 prcs‘nlan variacioncs ncg,allvas en sus lrcs varmbles y quc pdra e]f B

. afio 98 su produccnon decrecxo en un ll l% superﬁcxe en 13% y el rendmuenlo en 16: 6%, todo lo anlenor:» )

incrememo a pesar ‘de haber reducndo la superﬁme en un 6 6%, pero aumeritado su rendmuento en un‘ -

4%, el resto de los aﬁos hau moslrado tendencias. muy negatlvas en el ano 98 auny. cuando se. mcrementa-" :

la superﬁcnc (9 7%) lamo su produccmn y rendmuento (19 4% y 25 6%) esluvneron por deb'ljo del afio :

.
amcrlor que lamblen luvo un comportamlcmo negallvo (CUADRO 5)

‘En el caso del fnjol en el aﬂo 1997 mdjca ser uno de los mas pos1l1vos al ver mcrementada su“

produccnon superﬁcne y rendumento en (15 6% 11, 7% y 3 9% respectlvamente) 51m11ar '11 ano 98 pero con

dlsmmucmn en st rendlmlento del 6. 7% contrario.a los aﬁos 95 y 96 que fueron completamente negatlvos: )

(CUADRO 5). -

¥




o e’
CUADRO'S
EL SALVADOR PRODUCCION SUPERFICIE Y RENDIMIENTO DE - GRANOS BASICOS
Anos Agncolas 1993/ 94 a 1997/98 Perxodo (31 Julio - 01 Agosto)
. Afios Calendano 1994 a 1998 - ‘
RUBROS/ PERICDO 1993/ 94- ‘ -1994/7.95 . 1995 /96 1996 /. 97 . 1997/ 98 ,
MAIZ QQ VARIA % QQ .. | VARIA % QQ- VARIA % QQ VARIA % QQ . | VARIA %
"] Production  Miles QQ 13,698:5 1(10.7) . - 10,449 ' (ﬁ.7) 14,0713 .34.7 13,694.8 @27 . 11,0359 (19:4)
’ _Supcrﬁcie MilesMz 439.5. “.1) 450.4 25 - 420.8. (6.6) 398.7 (5.3). . 437.4 9.7
Rendimiento ~ QQ/ Mz . 312, 7 - 6.9) o 23.2 (26.3) 334 44 343 2.7 25.2 ’ (’26;5):‘
FRIJOL o
" [Production- Miles QQ - 1,350.9 0.3 1,334.3 (1.2} Li111 (16.7) 1,284.9 15.6 1,467.6 41.2.
Superticie Miles Mz 106. 2 (6.1) 106.1 0.1) 36. 6 (18.4) 96.7 '11.7_ 118. 8 22.5
-} Rendimiento QQ/ Mz 12.7 6.7 12.6 (0.8) 12.8 (22.9) 13.3 .39 12.4 @7 -
ARROZ GRANZA/ ORO
’ Production (G) Miles QQ 1,619 3.5 1,405.2. (13.2) 1,111 (20.9) 1,202 8.2 1,436 19. 5
.} Production (O) Miles QQ 1,052.3 1.9 813.1 (19.9) 666.6 . (20.9) 760. 9 6 781.3 105
Superticie - Miles Mz 22,6 (4;2)‘ 21.3 (5.7 13.7 (35.7) 15.3 -}1.7 21.2 38.6.
“Rendimiento QQ/ Mz 716 B 66 - (1.3) 81.7 . 22.9. . . 786 3B.1) 67.6 14y
TOTALES _ _ B j
PRODUCTION MILES QQ* 16,101. 7 ‘ 9:1) 12,626.4 (2L 6) ’ 15,849.6 ©25.5 15,740.5 ©0.7) 13,939.5 g (1L
1 SUPERFICIE MILES MZ 568.3 4.5) . ~377. 8 1.7 5211 - (9.8) . 3107 ) 577.1, . ' (13) ‘
RENDIMIENTO medio QQ/ Mz . 38.5 29.6 33.9 (11.9) 42.4 25.1 42,1 0.7 35.1 (16. 6)

* - No incluye arroz granza
-FUENTE: - Anuario estadistico 97
’ SIC -DGEA - MAG

Revnsta tnmestral BCR En/ Ab 98




g’

@

Para el caso del arroz, se tomé el arroz granza como produccion en bruto y el arroz oro que vi al

Cbnsumi) humano. Esta produCCiéll 'se ha. vislo favoreCida en los dos"altimos aiios 97 y 98, mostrando

‘ rendlmlcmos ne{,atlvos en 3 l% y 14% respccuwmenle similar '11 afio 94 pero con una d1<mmucxon enla

- superficic cullxvada dc 4. 2%, luego los anos 95y 96 han sido completamenle negatlvos (CUADRO 3).

Dentro dela produccxon se conslderan tanto los elementos de 1'1 produccxon como de las 1n1porta01ones
a) DlSTRlBUClON GEOGRAF[CA EST ACIONALIDAD SUPERFICIES COSECHAS Y

RENDIMIENTOS DE LOS GRANOS BASICOS EN EL SALVADOR

La produccién de granos bisicos, se encuentra distribuida a. lo largo del territorio nacional; sin-

e
/A

embargo existe cierto grado de concetitracion para cada cosecha.

- RUBRO MAIZ -

Las principales ZOhas 0 fregiones (1), productoras de maiz (ANEXO -'19), son la régién IV

i ORIENIAL con una produclnvxddd de 4486 595 qq cqulvalcnlc a 32 8% de la produccnén mcnonal

: (comprcnde los dcpartamenlos de Usululan San Mlguel La UIllOll y Morazan) conocnda como la 7ona_'i ‘

(13, 694 8()0 qq), 'y una superﬁcne de 155,725 Mz. con una proporcmn dcl 39. 1% del drea lolal culllvadax' .

(398,700 Mz), considcrzindosg de‘ esta manera la region mds productiva dcl pais. La region I (ziglomcra alos +°

dcpartaiiielilos de Santa Ana, Ahuachapan y Sonsonate), comianmente conocida como zona OCCIDENTAL .

y Ia régién 1 (uﬁe ldS-depérlamémos de la Libertad, San Salvador "\Cliavlbat'eliangofy Cusca;lﬁxi), ’r’écoiiocidzi ‘

‘comprende (los depanamemos de La Pa7 San Vlcenle y Cabmas) lldmada tamblen Zona’ PARA

, respcctwamente)_(CUADRO ,6).

. comd Zotia ’CENTRAIQ r‘c}iresén(:i pfOborcioﬁes si‘milares' en su prdduccién (25.2% 'y‘ 24.9% .

'rcspccuvamcntc) y supcrﬁc1e cultxvada (21. 7% y 22 1% orreldtlvameule) siendo la regmn III que‘

CENIRAL proporcwnalmentc la de menor produccnon v superﬁcnc cultivada (17 l% y '17.2% R

De acucrdo a las cosechas anuales de Maiz y (CUADRO 7); la primera cosccha répresenta el 86% de

la brédllcci6£1? eq'uivaleiylle 411,778,200 qq‘de los ll'3,69,4,800 qaq. de I ﬁroduccién to'a!, luego la seguhda

y tereera cosecha con 11.3% y2.7%de la ptodtlcciéll nacional.

1._ Clasificacién se bnsa en la divisién realizada por Ia Direccién Genernl de Economia Agropecuaria
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~ La producc1on nacmnal de’ nni7 tlene un .iporle consndcmble en la produclnvnddd por el uso de semilla

ﬁnqomdd (lubnda),‘aporlando 7211 492 qq. eqluvalcnle al 52. 7% de la produccwn lolal con un ,

‘ rcn(hmlcnto de 8. 9qq supcrlor ‘11 rcndnmcmo de semilla nacmnml de 3() 2 qq/M7 (CUADRO 8).

- CUADRO 6
© EL SALVADOR: REGIONES PRODUCTORAS ¥ SUPERFICIES SEMBRADAS DE MAIZ
REG!ONES R T TR m | 1w FOTAL
PRODUCTION _ QQ - | . 3454650 | 3405755 2347800 486595 | 13694800
PROPORCION - % |  252- 249 11 | 28 R
SUPERFICIE Mz | - 86325 | - 81950 68500 | 155725 | - 398700
PROPORCION % | 217 221 72 | %1 '“

lAUENll' : ANUAR]() [lS'lADlSll(,O 96/97

CUADRO 7
’ COSECHAS ANUALES DE MAIZ

E’RODUCCION‘ PRIMERA SEGUNDA | TERCERA | TOTAL

VOLUMEN | QQ L 117782()0 ‘ 1541400 » + 375200 7 13694800

PROPORCION O R BEENTE 21 | -

. CUADRO g8 " o

FlJl‘NlF ANUARIO ES]ADISTICO 96/97

L TIPO D, SEMILLA' SEMBRADA DE MAIZ S

CONCEPIO HIBRIDO - NAC[ONAL | . TOTAL

VOLUMEN/PROPORC QQ% 7211492 (52.7) 6039747 (47. 3) 13694800
SUPERF!C]F T M 184310 24390 7398700
anmmmmo T 0Q/Mz 391 02 * 343

- FUENTE: /\NUARIO E Sl'Al)lS rlCO 1996/ 97

* Diferencia
- RUBRO FRISOL

Enel paisl'as priilcipales zonas cultivadas de frijol para el afio 97 (ANEXO - 20) s611 la zona' 1, con -

" una productmdad de 506 800 qq que equlvale aun 39.44% de la cosecha del pals yun arca de ?6 350 Mz:

-

: culllvadzls que cqulvalc a ui 37; 6% de la supcrﬁcne lolal Lucg) 1a rc;,xon I poscc el 35. T% dc la produccnon




o
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‘y 35% de la supcrﬁcle total la rcglon III yIv poseen el 15% y 12% de la superﬁcxe cultwada y 15% y 9 8%

de la producc1()n total (CUADRO 9)

CUADRO 9. "

. EL SALV‘ADOR"‘ REGIONES PRODUCTORAS Y SUPERT TCIES SEMBRADAS DE FRIJOL e
CONCEPTO v T n [T m ]| v TTomaL
' PRODUL(J()N iy T 459080 T lsoksaxoo» 990 iR | 1284900  e
[PROTORCION % - |- BB | w4 | Bed | sm | -
SUPERFICIE ;"_Mz . 330 | 36350, 400 | 12000 | 96700
PROPORCION % . | .35 | 36 | B [ 1na | .

_FUENTE: ANUARIO F STADISTIC‘O 19967 97

Pam la segunda cosecha de acuerdo con el CUADRO lO se obtlene la mayor producthdad en '

’ '1 134 9()0 qq que representa el 88 3% de 1 284 900 de la cosecha nacnonal v abarcando el 86 55% del aren )
N total culuvada en Ia pnmera cosecha se obtuvo el 100% de la produccxon y el 11 o de la superﬁc1e‘ S
o culllvada con el menor rendlmlento, a dlfer(,ncm de la lerccra cosecha con cl mejor rendmuento de 1455

. qq/Mz pero con la menor pmduccnbn y supcrﬁme culnvada 1. 7% 1. 55% respecuvamente (CUADRO -

'i0),
.~":CUADRO 0 I R
: L (COSECHAS ANUALES DE FRIJOL _ : ISR
COSECHA :SUPERI‘ ICIE . PRODUCCION RENDIMTO. |
- NUMERO . MzA ; I, % o QQ % . QQ/Mz.
TPRIMERA .| 111500 TR B TS O T B TR
“SEGUNDA ;;1283700 T 8655. | 1134%0 | 88.3 | 36
CTERCERA. .| & 1500 s o | 17 | 145
TTOTAL | 96700 - | 1000 1284900 TI00 | - 133t

- I‘ULNI‘E ANUARIO ESTADISTICO 1996/ 97
* leclencm « S,

. exportaciones; - v L

L mmno ARROZ

El arroz Junto con. el maiz ocupan el pruner lugar de los cereales que se consumen en la dletag" o

: ahmentncm a, mvel mternacxonal y de acuexdo con el CORECA el mercado se caractenza por una alta

. conc’cmra(nén en la ‘pr‘oduCclé‘h, alto consumov y un m’lmero* rc‘ducido de agentes qu,';:‘ se dedlcan a las' S




‘(I)) '

~ La principal zona productora de arroz (ANEXO 21) y de acuerdo al CUADRO ll es la’ reglon H

con una produccnon en grama de 578 ()00 qq eqmvalenle al 48 1% de la produccmn lotal (1 202 OOO qq) y

un 44 4% de la superﬁcxe total (15 300 Mz), ademss de obtener el mc_|0r rendmuenlo de 85 qq granza/Mz

g La rcgnon llI y IV rcpresenlan un 24.9% : y 22 9% respecllvamente de. la productmdad nacxonal y la reglon

I con solo un 4; 1% de produccxon gn granza y la de menor rgnxdmnento 70.6 qMz .

"GUADRO 11 ~ i o ~

EL SALVADOR: .- REGIONES PRODUCTORAS Y _SUPERFICIES SEMBRADAS DE’ARROZ
REGIONES " SUPERFICIE. | PRODUCCION RENDINHENTO
_NUMERO .~ | = Mz  >|, % QQIGRANZI:\;‘I . HQQGRANZA/,AMZ,.

1 T | Aw oI 7N BT N
o | o0 | 4w 578000 | 4809 S T
ur | a0 | 268 | 2om00 | z&r | ms
V| a0 | a8 | amwo | med | Tms

TOTAL | .153001. 000 | 102000 - | 1000 | . 76 %

FUENTE: ANUAR[O FSTADIST!(,O 1996/ 97.
* leelcncm :

o dcmanda crccxcnte dc este producto para la mduslrnalmncmn (Fabrlcamon de harmas) El fruol por su parte

S a moslrado ana dlsmmucmn constante en las uuporlaclones desdc cl auo 95 hasta llegar al ano 97 en donde

Y lMPORTAClON DE GRANOS

Las produccmnes lraldas de olros palses de la region del conlmenle como son Nncaragua

,ngilem_ala,vEslAqdo‘s Un;dos y otros palses,: se incrementaron en 1997 g:n un,:1,64.3‘_’/o a excep’cmn.df;l_ arfoz -
oro que disminuyé en un 61.3%. En el caso del maiz - para consumo humano, la 'ytevl_idencrizi, de las
- importaciones indican una alzé variable‘a lo largo del periodo 1994 ‘—‘:98 COxi eXcépcidn del aﬁo- 96 en’d(')nde‘ .

‘-.la amclon fuc favorable en un 64 ()6%, Esla tendencm muestra la 1llsausf'1cc1on del mcrcado ante la o

dumcmo la ncccsxdﬂd de lmporlar d1c110 grano dcbldo ala CSCJICS dCbldO d los [‘cnomcnos cllmalol()glcos G
poslenormeme enel aﬁo 98 se asume nuevameme la (endencia a dlsmmulr los volumenes mlportados lo cual
muestra la ‘cﬁt:nvencna,d,eblos productores para ‘satisfacer progrcsnva'me_ute las necesldades del merc’a“do. El‘ - S

rubro del arro7 muestra la poca dependencm 1.9

ugﬁlwne con ¢l grano e'{tranjero pues las tendcncms de las
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hasta un 51 7 lo cual se exphca por las perdrdas ocurr 1das por. los agrrcullores en ese afio y las necesrdades

“de proccsamrenlo que los molmos requreren { CUADRO»IZ)

‘ irtlpor{aCiories ha &sniinuidé a p'artir del ar’id“ 97 (-61. 3%) lrasla el '98 (;54 1%) 1o asi la. 1rrddalidad del

_ rr07 granza el cual s1 bren cammaba hacra una baja en el afio 96 (6 8%) aumento repentmamenle enel 97 '

El mlporte defgranos y en especral del marz amarlllo es practrcmnenle dlﬁCll de superar ya que et -

. .'>qq coslana ¢447 289 169 1o que equlvale aun mcremcnto del 246 4% De 1gu'1| manera p'ara los 1111smos

» ¢143 886,520. 80 equlvalente a un 143 9% de aumento en los coslos La drferencm se da basrcamente en el k

o qumtales costarla un monto tolal de ¢154 837 693. 10 reﬂejando una drsmmucmn del 73. 7% en Ios costos

L de produccr()n

El mvel de dependencra alcanzado en. lcs ulumos afios en El Salvador y sus altas tasas de mcldencra én

v de los granos drspombles para el consumo y un. 30. l% p'lra el auo 95 y cuya tendencra ha srdo al

. pars casr no. se produce esta clase de marz pero en el €aso del maiz bl'mco cuyo 1mporte tolal del ano 1994 al ;‘ -
- 98 fué de 4321424 QQ costzmdo al pais en drvrsas ¢181 533,213 srendo su valor por qumtal de ¢42 perov R

o para el pais el coslo por qumlal es de ¢103 63 lo que srgmﬁca que producu en el pais esos 4. 3 nullones de' '

ar"ios en el frrjol se lmportaron 588060 QQ tuvo rm valor de ¢100 020, 185 . con un precro de ¢170 por |

: qlunlal para el pals el costo por qumtal es de ¢244 68 producrr los 588060 qq costamn unos " _

‘ arro;r donde el rmportc en el penodo se elevo a 200411? QQ yalorado en ¢210 166 079 cuyo v'llor por ‘

,' ,qumtal €s de ¢104 87 pero para el pais esta cuesla ¢77 26 (es menor én un 73. 6%) y los 2.0 mrlloncs de-

: ‘el consumo mtemo tanto para el consumo agromduslrral como humano son para el aﬁo 1997 del 50. 25%

mcremento de la 1mportac1ones de estos aﬁos un 66 l% y 51 2%, corresponden a malz amarrllo que VA T

‘ dmgrdo al consumo agromdustrral En los afios 1994 y ‘)6 las 1mporlac1oncs lmn srdo meuorcs (14 72% y '

/'/"

,de’sesumula la produ(:'cr(’m mle_rna e mceanan al comercio de 1mportac10nes. He aqui la enormg drferencra :

‘_ "24 8% respecuvameme) (CUADRO 13) Todo lo 'mlerlor mdrca la perdlda gradual en la capacrdad:" 2

producuva ‘como cfccto de. polrhcas macroccondmicas no apropladds para cl subscctor de granos basrcos que S
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. CUADRG 12 '
EL SALVADOR.: IMPORTACIONES ANUALES DE GRANGCS BASICOS
Périodo- Aifios'calendario 1994 - 1998 ¢ QQ - colones ) ' )
.|. ANOS/ - ‘ T I'P O D E G RANODO , TOTAL.
: . YALOR. MAIZ BLANCOC MAIZ AMARILIO FRUOL', ROJO ARROZ ORO ; ARROZ GRANZA , POR
- (¢8) QQ ARIA Yo -QQ "YARIA QQ VARIA QQ VARIA | QQ ' |VARIA %] -ANO
. . < ‘ : . o - . Y oo % ) -
1994 . 267914 ,,;17‘1'7,745] 215,268 q - - 168,990- = * 2369,917
¢ 17,251,258 90,383,460 ‘ 19,971,665 25,663,366 . ~ S —
1995 1617,469 | 503.7 2240,942° 2.1 93,151 © | (36.7) 181,838 76- | - 433,179 - | 4766579 -
¢ "104,141,088 130,457,200 15,437,230 25,593,453 38,878,779
1996 462,308 - {64.6) 2,661,543 9.0 72,437 (22.2) 275,469 51.5 462,776 6.8 3,934,533
¢ 36,848,166 - 212,349,196 14,786,779 38,347,473 48,394,306
1997 1,703,240 . { 268.4 5,232?453 96.6 165,113 . 127:9 106,708 (61.3) 701,887 - 517 7,919,401 ,
¢ 183,759.301 . 523,515,929 39,036,149 34,243,438 76,481,673 . -
19987 270,493 | (84.1) 1,488,662 (71.5) 42,091 (74.5) 49015 | (541) 406270 - | (42.1) | 2256531
¢ 23,068,601 ~ 87,684,298 10,788,362 9,013,125 16,410,816
- TQTAL 4,321.424° 13,541,345 588,060 782,020 . 2,004,112‘ 21,236961
{ “TOTAL 181,533,213 844,590,077 100,020,185 122,865,357 210,166,079 1459,175.411.

-+, * No se report6 informacion

_**Reportado hasta el mes de Junio
FUENTE: SIC-DGEA- MAG.

6L
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. CUADRO 13

'EL SALVADOR INFLUENCIA DE LAS IMPORFACIONES ]}E GRANOS BASICOS EN LA
, PRODUCCION NACIONAL "

C-ONCEPTO/ANOS“ “leor | 1995 | 199 | 1997

7 [MPORFACION‘ QQ*'""- 20T | 4TS | 3934533 7909401
PRODUCCION . QQ. - | ~ 16101730 | 15849600 | 15849600 | 15740560
VARIACION % Towam [ s | w8 | 50

RO N DESTINO DE LA COSECHA DEL PRODUCTOR

* lncluye maiz amariflo, (66 1% y sl. 2%)plm los ail0s 97 y 95 -

' FUENTE: Sistema de Infurmnclon Comcrclnl (SIC), dela DGEA del MAG; y(lel Anus\no Estmhstlco 1996 / 97

~:entre Ioé' ‘mbros‘ que st)il"apOyadbé ﬁnanéierﬂnwnle v si exisli’era el incentivo ﬁnanciéro a ’r"ub‘ro‘s como el o

afroz qe mollvand a una mayor produccwn que d1511unuya 0 ehmme las 11ecesxdadcs de unportamon :

1mpllcando eslo una mvcrsxén para el pals

r

La produccwn que es s'lcada por los agrlcullores en penodo de cosecha tiene como meta el A

autoconsumo del agncultor par'a la—ag’romdustrla (con‘cemrados y otros),' el cc)merc’no exteno'r y el mlerlor.

De acuerdo a los mveles de produccwn en el subsnslema de auloconsluno con \CllldS se estlmo que ’

',‘el productor dc malz destma un 42% dela produccmn ala vema él productor de fnjol el 25%v en arroz

- no sé eslim() autoconsi1mo (1) -

En los subsnslemas fdmlllares se esumo que los produclorcs de niaiz c0111erc1'11|7an el 44 8% de la

’ produccxon en frijol el 60 7% y el de arroz cn 10"%

Denlro del submstcma de propledades medms los ploduclores de maw Venden el 76 S% '1l 10()% dela L

" ’Produccxon é produclor de frijol el 18.8% y é del arroz vendcn el 100%

’ l;i Todm los dﬂtos prescntados, estnn wsados en unn westra del tlpo de. productores por qubsntema (("ADESCA 1991), Y

‘\ Vreprcsenta ln ventﬂ pam o cnnsumo interno de los productores a ln Inlenncdim:ion (transpotﬂstns)

<




F RIJO NEGRO -

-**' E130.86% del 34, ‘corresp, dc a malz amanllo
. F ENTE SIC delaDGEA del MA(: . e
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- los granos basncos en los ;

L2 - BALANCE COMERCIAL I)E GRANOS BASICOS

El Salvador se ha dlChO ser un pals con caractenstlcas agrlcolas pero dlcha mencmn se poue entre '

‘ 3’~'reldc1611 es menor es 51empre de conslderable 1mporlanc1a en termmos de fug‘l de lelSZlS para el pals

' :dlcho al delermmar el decrecmnento en su cap'lcldad producuva esla aﬁrmacmn se suslenla en la relacmn :
: 1mporlac1on exporta 'on de ]os aﬂos 1994 al 97 estas son de 39 1 54 1 29 1 y 55 1 (CUADRO-IS) dex: S
”os 95 y 97 Esa rclacwn de 10 que se. compra '1 lo que se vende y produce mdlca S

que el consumo nac1onal ha dependldo de las unportacnones re'1117adas y aunque en los 3 anos antenorcs esa S

" CUADRO 15 : ' SN e
o EL SALVADOR BALANCE COMERCIAL DE GRANOS BASICOS :
| Periodo 1994-197(QQ /). . .. -
R _ ARNOSs i
o CONCEPTOS 1994 1995 | 1996 | - 1997
| QQ~:| _¢ Qq-rlrﬁ.¢v _l.eo | ¢ QQ L ¢
EXPORTACION 60067 | 74465944 T emn [ o] D isdév%zz' T |-

[MPOR”[ACION* 23699175 153309780 | 4766579 | 314507752 | 3934533 | 350726420 | 790001 | 647041495

‘ SALDOS T 2309850 | 149042845 | 4678344 | - |- 380531 | 332638698 | 7766538 |

RELACION | ™1 | . B P N TP W IO S W R

granos basncos (malz frijol malc1llo arroz y cald). .

. * Incluye malz amarille. < - . IR
_FUENTE: SIC-DGEA-MAG .

13 LA BOLSA DE PRODUCT()S AGROPECUARIOS EN EL SAVADOR

La Bolsa de Productos Agropecuanos dc El Salvador (BOLPROES) Es una 111sutuc1on pnvada de

rccncme constllucwn la cual 1mc|o su pnmera rueda de uegocmcmn €n Juho de 1995 con la partxclpacwn *

~ dedos ﬁrmas o casas corredoras La Imernacmnal de Produclos y la Coorporacnon dc Produclos S A l

1 131 : LA BOLSA DE PR()DUCTOS A(;ROPECUARIOS lNTERNAMENTE

. Una de las caracteristlcas de Ia Bolsa es el anommato hay un secreto profesnoml de los puestos que

T ruedas dc ncgocmcnon se thleron 1mc1<xlmcnle dos veces por scmana 1mc1ando sus’ operacnones transando B

no revclan la 1dem1dad del compmdor ni del vendedor la negocmcmn se verlﬁca mterpuestos por medlo de A

e los pucstos de Bolsa regnslrados y sus corredores autormldos ,
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de Bolsa’ a lravés de susfa'geille"s'c'orredorcs. Las 'condiciones de negociacion estan conlcnidas’ en 'el '

,chlslallva Salv adorefia en Agosto del afio 1)97 quc debe de ser c0110c1do por lodos los aclores que van a'

estar eni el Corro, el lugar de las negocmcnones. '

Para poder constituir un puesto de Bolsa se deben cumplir cierios requisitos:

- Constittirse como una-sociedad andninia dedicada exclusivamente a negociar en la Bolsa. .*

- Al menos uno de los socios del pueslofdebc‘ ser al misino liempo, soCi'o’ de la Bolsa.

- Lonlnr con un cqpllal socml lolalmenlc paz,ddo de ¢?()() 000 0 su Lqmvdlenlc en dolarcs

- Consmunr 'mlc la Bolsa iin fondo de gar‘mlla por ¢250 00()

Aclualmcnle se trabaja con comisiones pma esmblccer normas de calldad que plelende la Bolsa para
facilitar la descripcion de-los productos y su negocmcwn. Para, garalluzar el.proceso los_' pueslos de_ Bolsa’
dcbcmn tener ag,cntcs dc campg quc scpwn deg gjmnos y pucdan ccxllﬁcar los Volumcncs y Cdlldddes ofrcmdas

- por que al tomar esc produclo para ofrecerlo en la Bolsa los pucslos rcspondcn con la garanlm en la Bolsa

JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS

JUNTA DIRECTIVA

GERENCIA GENERAL

ADMINISTRACION | - | CAPACITACION.

~ OPERACIONES - | SERV. GENERALES | = | Y PROMOCION

FIGURA 4 . o
EL SALVADOR: ORGANIGRAMA OPERATIVO DE LA BOLPROES .

- Este fondo de garantia sirve para responder cuando una persona no cumple 0.no llena los estandares fijados o

83

La Bolsa es el facilitador del lugar para las negociaciones (Corro), los intermediarios son los puestos .;

rcg,ldmcnto interno de la Bolsa aprobados por el Banco Central de Reserva (BCR) y por la A‘:ambleaa L '
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en la negociacion, entonces se acude a una ‘?Ciuuara Arbitrval"_. la cual manda a efectuar un andlisis del
producto para establecer si @orresp011de a las caracteristicas ncgociadas. En caso de né corresponder, se h‘ace
uso de las garantias o se impone casiigo al pucsto.

La actual composicién organizativa dc la BOLPROES (FIGURA 4), es relativamente pequeiia pués ya
que las unidades expuestas realizan olrots tipos de responsabilidades para maximizar sus ocupacionces, pero
quc_ actualmente se eslan realizando los cambios pertinentes para mejorar y optimizar su estrucl.ura
organizativa. |
1.13.2 EXPERIENCIA DE UN CORREDOR DE BOLSA

~Las Casas Corredoras son la unidad dindmica del sistema Bursitil de comercializacion y por 1o cual es

importante Ia opinién de un agente Corredor de Bolsa sobre cucstiones muy puntuales como por cjemplo los -

L

obstéculos 6 dificultades que cstos han tenido para poder incorporar al sector de productores (campesinos

individuales y colectivos) este opina que entre los principales inconvenientes que los productores ticnen para
poder aceptar un nuevo mecanismo de comercializacion que reduzca los problemas que enfrentan los
productores en la comercializacién tradicional a través de los intcrmediarios, cs la que tanto pr’oductores
cooperativistas ¢ individuales eg que eslos cstan inilcrvcnidos o presionados por los intermediatios y los
banc_os con sus intere(s‘es{cjue los obligan en muchas ocasioncs a rematar sus coscchas ¢ incluso hasta
plantaciones en pié, ademds de recalcar que un factor limitante para duc los cooperativistas pucdan ncgpciar
a través de la Bolsa, es su sistema de organizacion, donde las decisiones se toman en pleno, lo que es
imposible para la Bolsa, pués en ésta, una decision es tomada cntre 10 y 20 scgundos y.por una sola persona
y no por un colectivo, prueba de ello es que la casa corredora ha tenido muchos mandatos de negociacion
pero ninguno se ha concretado con los produclores, pero si con los comerciantes. '.

En relacion al costo del transporte que cllos como emprésa cobran a sus usuarios por transportar sus
mercancias (granos agranel), es QC £3.-/ qq por disl:'mcins cnlre los 10 y 40 kms de carrciera en bucn estado
y para distancias considerables por ejemplovdel Puerto de Acajutla a Ciudad Barrios un flete de ¢8.-/qq, todo
esto se cobra al momento de cerrar la negociacion én el Corro de la Bolsa y para efectd de mantener el
sccreto Bursalil, en este caso €l Corredor pone ¢l transporte para no correr ¢l ricsgo que puedan conocerse

tanto comprador como vendedor ya que a cstos solo Ies inlcresa transar y obiener un buen precio por la
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nuevamenic con mhbos.'

Dc dcucrdo a cste la Bolsa sustcnla mis su é\llo cn cl Mucado Pnnmno (MP) rcplcscnlddo por las

negociacion, por lo que el- secreto Bursdtil es la garantia dect Corredor para poder volver a negociar -

donacnones en espcc:e que rc.llmm lnstllu(,loncs y gobicrnos C\lmmcros para apov a progrmnasvdcl: _

;,oblcrno salvadoreﬂo y que son- moncmados a particulares, p.nm que cl g,oblcrno lcng,d Ilqundé7 y pucda

hcchar mano de ese clmcro cn cstc caso cl MP alecta a las c(ms corrcdoms pués cn cl proceso mms casas

Scfavofc&:cn iilés_ q’ue"olras, si~‘dc ima douinci('m de 7().()()() qq cn éS[)cci'é, sc dislribuycm a lussiclc casz'ls .

c~ustcnlcs todas sc bcneﬁcmrlan por u,u.rl parn (ue cud.l una pueda oblcncr una utilidad y un scrvicio que

prcsl.lr a una comision més bdja quc Ia Bolsa en t:i (I 5%a Cormdorcs yaun 3“6 dc la Bolstl) (OLIVARES
1998), Comuniéacién Personal.

L33 f:‘i “BOLSA COMO REI‘ERENCIA

e

Dado quc 1'1 Bolsa dcbe de cstar mfornmndo pcnodlctumnlc sobrc los produclos ncgocmdos ci cu‘mlo’

a prccios,,cn ‘cl pnis;‘ los cualcs pucdcﬂ scr tomados como prccios de rcfcrcncia por-todos los prddllctofcs

.

()bcrzicimlcs dela Boléa;

El comporlmmcnlo dcl mcrcado g,lmrl.l cnlorno a los plcuos lranspdrcnlcs a los [Srccms dcl mcrcado y

las opcr.xcmncs sc cspcraria quc los pcqucﬁos produuorcs sc vay uf a(;erczmdo a los difcrenlcs cdrredo'rcs o

) agcntes de los pucslos para vender con bcncﬁuos sus produclos “de eso s tmm
Umn dc 1a prmcnp‘nlcs dlﬁculhdcs para una 0pcr’1c1()n s, cfcchw dc Ia Bolsa cs ld auscncm dc ld E
‘mfmcslruclum para la prcstamén dc servicios dc comcxcu.llwcnon (luuplu,d sccado clasnﬁcacnon y

Alm.u,cn.umcnto) para los pcqucﬂos y riedianos (lg,ncullorcs Para s;upém’r c‘stzi diﬁ(':ulmd. In Boléa zléiilzlr{1 a
E mlracslmclura para el acondncnonmmento y llldllej() de los pnoductos se propuso al MAG que le brmde"

acoplo planlas de clasmcacnon y de cmpaque entre olros) cn el proccso de prnvaluacxon dcl ex-lRA

(lNST H UTO lNIERAMERICANO l‘)‘)?)

o

(negocicn o né cn la Bolsa), para no rematar. su cosceha, lo que constituye un benelicio indirccto de las” -

que cstan.m ﬁmdos en la Bolsa al momcnlo de’ ccrr'lr laq nc;,ocmcmncs v quc al consullar los mlcrcsados e

través dc sus pucslos quc son empresas comcrcmlcs prcslador.ls dc scrvncms Pam doldr cslos pueslos dc '

pnondad a cslos pucslos én la compm dc Ias mﬁdcslructuras comelcmlcs dcl Eslado (snlos ceniros dc L
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SEGUNDA PARTE
2 ANALISIS DE LA INFORMACION DE CAMPO SOBRE LA COMERCIALIZACION
DE MAIZ, FRUOL Y ARROZ EN EL SECTOR COOPERATIVISTA DE EL

SALVADOR

En cste apartado s¢ expondrin  (odos aquellos aspectos y variables contemplados dentro de la bolcta que .

sustrajo la informacion de todos aquellos productores crganizados, que aportardn sus conocimicitos pan; darle
validéz y credibilidad a los resultados que de clla se han originado,b asi como el proccdimicmo utilizado para la
obtencién de  los mismos que tiene su basc §obrc cl procedimicnto protocolar que di6 origen a este trabajo de
investigacion dc lllll;ll‘ﬂl(:lil ccoﬁ()l‘nico-'socinl, cn ¢l campo de la agricultura y en particular de la comercializacion

dc los granos bisicos.

2.1 ‘~ METODOLOGIA DE TRABAJO
Con cl objeto de dar respucsta a los problemas plillllc&;d()S en cl presente-documento, el cual esld vinculado a

los factores de la éomcmiulimcién cn los granos bdsicos (maiz, frijol y arroz), se hizo uso de una scric_: de métodos,

técnicas ¢ instrumentos que facilitarén la clubomcién del trabajo, prosiguiendo.de la siguiente mancra:

a) Registm/s;, y Estadistica; proporcionadas tanto por instituciones gubcmamcﬁlalcs como no gubernamentales.

b)  Investigacion Bibliogrifica; informacion provenicnic de libros, tesis, y documentos de trabajo (fucntes
sccundarias). |

) Estudio de Casos Espéciﬁcos; sc scleccionaron ‘loclus aquellas fuentes (primarias), que permiticron (ener una
apreciacion mds concrela de las experiencias en el drea de comercializacién y bésicanicnlc de granos bisicos,

‘ para lo cual se hizo uso de la'encuesta (ANEXO - 22), asi CQ;]iO de 1a entrevista.

d) Anziliéi‘é Historico; la in‘fomuxci()n sobre maiz, [rijol y arroz, obienidas de las encucstas, sc compar6 con los
records.de négbciacién registmdc;s cn la Bolsa de Produclos Agropecuarios, para los mismos productos y en las
mismas fechas, oblenicndo de csta manera cual de cstas dos formas de comercializacién ofrecié los mcjofcs

precios al productor de ese momento
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- La locaiimcién geog,r{xﬁca de la invcsligacién'se ubico en las tres 7oila§ o regiones y en 11 dcmrtamenlo's'_ -

“del pais a e'(ocpcmn de- Cabaﬂas Sama Ana y Morazdn, El procedmuemo estadistico para estableoer el tamano .

de la muestra a encueslar que se plasma en ¢l ANEXO - 23, donde se dclcmummn 67 encucstas que I‘ucron‘

dlstnbuldas de manem plamﬁcada y coondumda con las coopemllvas pertenecncnlcs a dos federacuones de‘ o

'salvadoreﬂo esoogiéngidrlthicameme ‘las productoras de granos bisicos,. quedando distribuidas al - finat de la

siguicntc mancra: zona Central 50.7% equivalcn@ a 34 cencueslas; zona-QOriental con 28.4% cquivalente a 19
cncueslas y lé zéna Oopidei}lal con é().9% equivalente a 12 encucslas; Esta distribucion obcdoc_b al nimero de
ooopemliva's gmnalems éxiéteilles eri cada zona procumndo una pmpdrcio’naiidad en las ﬁ\ucstrﬂs o |

. Con respeclo alas vanables que se mcluveron para fandamentar el tmbajo de mvcstq,acnén s¢ encuentrai;
a) Formas de Comcrclahzaclén, vias o canales uull?ados por los productoms pdm oomercmhzar sus productos

b) Precios de Venta, precios obtemdos por los productores en la venla dc sus productos (maiz, fl’l_l()l y arroz).

o T ransporte; modlos utilizados por los productores para Hevar sus productos al lugar de venta.

d) Almacenantiento; infracstructura empleada por los productores para almacenar sus granos.

) Plj(_iﬂﬂCci()xi; superficie, volurneri y rendimicnto obicnidos en la cosecha 1996 / 97 por las cooperativas

22 - . ASPECTOS GENERALES DE LA MUESTRA

‘Este  trabajo de - investigacion persigue deferminar cual es el comportamiento de dos sisternas de
oomcrcialiwcién» tmuy dift:ientes'en,sus recursos y procedimientos; para lo cual €s necesario cohocer de los
mvolucmdos en la mvestlgamén los aspectos de 1a forma de como es llllllded la uerra y de lo gue de elld obtienen

asi como csla s aprovechada oomercnalmcnlc por los prolag,omslns del éstudio.

K '2.2:.1‘ . TENENCIA lNDlVlDUAL DE LA ’lIERRA PARA LOS. SOCl()S DE LAS

COOPERA’I 1VAS GRANALE RAS

coopcmﬂvas dc 1a rcforma agraria (FESACORA Y FEDECOOPADES), quic tiencn asocmdoa vt Audu ¢l 'nltmiu'

El érw dlspomblc para que los socios de las cooperativas realicen 1.1s actmdadcs agricolas que ellos crean N

oonvcmente, ﬂuctua dcpendlendo del tamafio de toda 1a propicdad oel fiimero de socios que oonforman a estas
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eslas organizaciones. Estas parcelas conforman la tenencia individual a quie cada uno de los miembros de la

cooperativa tiene derccho en caso de disotucion de 1a asociacion,

88

Algunas cooperativas de nuesl'ro pais no han definido hasta la fecha el drea que les corresponde a cada socioy

realizan una paroeigcién del 4rea cultivable para que sus socios pue&zm gullivar ya sea para subsisténcia o la
comercializacion de sus cosechas. |

La zona Central muestra (ANEXO - 24), una dcfinicion dc todas las dreas individuales para los socios de iaé
34 cooperativas de las cuales un 29.4%, répnesdnlzm a aquellas asociaciones cuya tenencia individual comprende
un drea menor a 1 mz, el 45.2% corresponde a las co(;pcmlivas que dividen las dreas de sus socios entre 1y 2 mz,
para concluir con un ,29-4% de las cooperativis cuya lenencia ill(iividllal estd arriba de 2 mz.

En la zona Occidental, las 4reas menores a 1 mz, representan un 7. 1%; las dreas comprendidas de 1 a 2 mz.

//

conforman un 57. 2% y 35.7% mpéctivnmeme, al igual que en 1a zona Central no hay ninguna cooperativa que
no haya dividido las dreas pam sus socios. La zona Ori&;,mal es la Gnica que muestra cooperativas que no han
definido las drcas individuales y representan un 31. 6% dc un total de 19 ziéocia_cioncs encucstadas, el resto se
dividen en 4reasde 12 2 mzy masde 2 mz (36. 8% y 31. 6% respectivamente ), sin encontrar alguna en la cual
el drea individual sca menor a 1 mz.

Analizando de manera general, la forma en que las cooperativas designan el drea individual de sus socios
encontraios que las dreas de la 2 mz., predomina con un 34. 3%, seguida por las que cuentan con mis de 2
mz. con 31.3% anclﬁ);endo con las de menos de 1 mz. y las que no estin repartidas con un 16, 4% y un 9%
respectivamente.

~ La informacion zinterior puede considerarse positiva pues indica quie las dreas dc 1 mz en adelante

predominan sobre el resto; dicha ventaja favorece a los agricultores en forma individiial para la realizacion de utia

agricultura que genere producto para el autoconsumo y la comercializacion

2.3 PROZUCCION
En csta parte de la. investigacién s expondrin aspectos relacionados con Ins dreas de produccion, de las

producciones oblenidas asf como de los rendimicntos alcanzados durante ese periodo.
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231  ANALISIS DE. LAS AREAS DE PROS%CCION DE GRANOS BASIC/{)S EN LAS
C()OPEﬁA’l‘lVAS DEL SFClOR REFORMADO

Para la oblencién' de volamenes comerciales de cosecha, es importante e indispensable tener un acceso
adecuado al recurso tierra, lo cual representa el problema mds caracteristico y delicado de los productores de
granos bédsicos en El Sal\;ador, a pesar de esto, la produccién nacional de granos es suficiente para satisfacer una
ﬁarté muy importante de 1a demanda nacional, 1o cual indica que atinque las pmpiedadcs de los agricultofes no son
muy grandes, exist una fumerosa cantidad de poquefias parcelas destiriadas a Ia produccién nacional de granos
bdsicos, esto puede apreciarse de igual manera en las cooperativas del sector reformado, pués se nota una marcada

diferencia en las dreas cultivadas en forma individual y las colectivas (CUADRO~16), siendo esta de un  14.9%

contra un 83.1% a favor de¢ la forma individual, la cval amerita especial atencion, pues existen grupos de '

produciores organizados, los cuales tienen su base laboral, fundamentada en el trabajo comunitario o colectivo
para su desarrollo cotmo organhacién vy por ende el de todos sus socios.

El niiriiero de manzanas cultivadas en 1996 para maiz a nivel nacional fu¢ de 7413 Mz. en forma individual,

represcntando el 86, 2% y 1187 Mz paril la mancra colectiva de produccion, cquivalente at 13 804 de la

cosecha nacional (CUADRO~16). : - —
A nivel nacional el rubro mayohnente cultivado en forma exiensiva fue.el malz, con un drca total de 8600 mz de

las cuales 7413 mz - fueron en forma individual, dejando las restantes 1187 mz para la mancra colectiva de

produccion, siendo la zona Central Ia que registrd el mayor porcentaje de drea cultivada (52.97%) representando

mas de Ia mitad de la éupérﬁcie cultivada a nivel nacionl.

Por su parte el tubro de arroz se convirtié en el segundd cultivo con mayor extension de drea semibrada,
teniendo un total de 573 mz que a diferencia del matz s distribuyen en forma similar para la forma colectiva e
individual de prodnccién (58.1% y.47.9% respectivamente).

Finalmente el rubro con menor drea cultivada a nivel nacional por las cooperativas fu¢ el frijol, pucs conté

‘con un 433 para la forma individual y tan solo 5 para la forma colectiva, lo que lo convierie en un cultivo

exclusivo para la produccién individual,
El drea cultivada para el rubro del fifjol a nivel nacional, conté con 433 Mz la que representa el 98. 8% de

mancra individual y solamente 5 Mz colectivas que cquivale a un 1.2% del drea nacional total,
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Dentro de los tres rubros, el arroz tiene 333 Mz que representa el 58.1% del drea total cultivadi en forma

individual y colcctivamente 240 Mz coni el 47, 9% del drca total cultivada nacionatmente (CUAfDRO-l 6).

CUADRO 16

"EL SALVADOR: AREAS DE PRODUCCION DE MAIZ, FRIJOL Y ARROZ EN LAS COOPERATIVAS

DEL SECTOR REFORMADO DE EL SALVADOR  Cosccha 1996 - 97

Coope | Cosecha | AREA DFE | AREA DE | AREA DR ,

ZONAS | mtvas MAIZ Mz | FRUOL Mz | ARROZ M. TOTALES
Dd Tais_ No. | No. IND | COL | IND | COl | IND | COL |IND ] COL | % 1] % C
OCCIDENTE | 14 1a, o2 | 115 | 150 - 20 S | 14z | 8.4 | 180 | 13.6
ORIENTE | 19 Ta. | 2069 | 540 | 47 - - 10 | 216 | .4 | 530 | 20.6
T | %64 | 2 : - - - | %4 [ 916 | 24 | 84
CENTRO 3 e | 3935 | am | 2 2 | 33 | 225 | 4460 | %69 | 675 | 1.1
T | B : i5 3 : TR LRl 3 | 1.9
T | 30 - - - : 30 | 100 - o
TOTALFS 67 T | a3 | 1187 | 433 5 | 333 | 240 | 879 | 851 | 142 | 149

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997/ 98.

Individual
Colectivo

IND)..
COL.

L
C

o
wo

Los datos extraidos por cl estudio revelan y hacen un Hamado a la atencién, pucsto que cooperativas que poscen las

ventajas de trabajar colectivamente para disminuir sus costos a través de la compra de insumos al por mayor, y

lograr un aumento de las coscchas a través de una mejor asistencia a los cultivos; cstas organizaciones han |

permitido la scgmentacion dé la ticrra en numcrosas parcclas individuales y de pasar de una agricultura comercial a

una de subsistcncia,
2.3.2 ANALISIS SOBRE LAS PRODUCCIONES Y PERIODOS DE COSECHA DEL MAlZ,

FRIJOL Y ARROZ EN LA COSECHA 1996 97

90

La produccién de granos ha caracterizado por siglos a las cconomias Centroamericanas y que en algtin

momento tuvosu soporte, y oy en las actuales condiciones a pesar de su poco apoyo sigue sicndo um factor muy -

imporianlc de cstabilidad economica y social, prueba de ello s su aporte al PIB.

De acuerdo con los resultados obte’nidos en la boleta de encuesta a los productores, ¢l caso del inaiz ¢s uno de los

cultivos mas producidos y 1a cual tiene una relacion respecto al frijol y arroz de 584 : 1 y 8.5: 1 mpecuvamente

(CUADRO 17) y cuya mfommcn(’m se pucde observar mds amplmmcnlc enel ANEXO-25 'y de acuerdo a esta no

se cultiva frijol y arroz en 6 y 2 departamentos del pals respectivamenitc.. -
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CUADRO 17 .~ " 'CUADRO RESUMEN _ . © - SR
PRODUCCIONES Y PERIODOS DE COSECHA DEL MAIZ, FRIJOL Y ARROZ
: Cosecha 1996-97

»

' MAIZ o , FRIIOL B ARR()Z
¥. COSECHA, - PR()DU(,U()N < I, COSECHA . PRODUCCION l' (()Sl'( ‘HA l'R()l)ll(‘( l()N
Dia Mes Ao | - . ...QQ - - ~Dia Mess Aflo QUL Dia Mes Afio - Q.
4-3-96- | 1‘,60(); . . : ‘ '
. 2-7-96 | 39600
1-8-96. 16000 . L L I
2:8-9: - 4735 2-8-9 180 2-8-96. | 1500
4-8-96 1,600 ] 3-8-9 160 - _ .
2:9-96. . 42600 . : . ~ - 2-9-9 . 400
3-9-96. (- 18144, - ] o 3 , 3-9-96 1,440
4-9-96 035826 . || ‘ V d-10-96 -] - 3,000
2-10-9 | - 97250 1-10-96 00 2 - 10 - 96 400
_3-10-96 - 0800 - ] 4-10-96. | 1924 ©3-10-9 |- 3,150 .
410 -9 44130 . . : 4-10-96 3,000
b-11-9 L 25275 . L-11-96" 2,700 . t-11-9 . 4,200
2-11-9- 19020 - | 2-11-96 R 2-11-96 14,690
3-11-9 | 16665 . 3-11-9 560 3-11-96 | 1170
C4-11-96 | 56875 A4-11-9 | 1,052 - 4-11-96 { . 450
1-12-9 | 69553 . 1-12-96 240 2 g
2-12-9 4800 ‘ R
S 3-12-96 - 3,500 - . . ,
4-12-9 .° 8440 . | . : 4-12-96 510
1-1-97° 2,800 : B ~
2-1-97 L1200
S 1-3-97 - 40
3-3-97 .1 750 -
4-3-97 . . 1,800
-2-6-97 | 1,500, - o . L ’
TOTALES. | . 447283 - 1,660 - . - - 52,560.

»

FUENTE: BOLETA DE ENCUESTA 199798

. El nivel de produccion alcanzado por €l granos de muitz es muy siiperior al alcanzado por el frijol y el arroz, - -

de cllo s desprende qué el iafz alcaiza el 88.8% de Ia produccion néicionial y ei fiijol jusito con el ¢1rro7llcgan al >

4% y 9.8% tésbcdivzihﬁntc dé la produccion micional (CUA[)ROJ n, ééio ticﬁé sinﬁiilud coli lo br‘c"sénlado _eh-‘:
'los cuadros 6 9 y 11 de Ia pnmcra pmte del dmg,néstlco donde los rubros cn cqludlo alcéanzaron. mvclcs dcv, o
' produccl()n dcl 84 6% 7. 9% ¥y 7.5% respectivamicntc en nmi7 frijol y arroz. de la cual solo él f;ijol prcscﬁlo un.a
N difcrencia suslancml entre la informacion obtenida de la encuesta v 1a’ plcscnladz) por la DGEA Ql\ lps anuario§
_esltzidistioos.A |

) RUBR(a)MAlZ:: El ';i:ﬁpdo en. ¢l cual s tiene mm_ niaybfr'ccolomién de ﬁmiz,‘csvdummc los meses dé

_ Noviembre y Dicicmbre, tenicrido en el primero de estos ¢l mayor volunicn.cosechado que es del 30% y en especial
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en la segunda semana de ese mismo ties. Algo imporlante de scitilar en la cosechia de este grano cs lo prolongado

" de dicha actividad pues se d4 casi durante todo el aﬁo'(CUADR(H .

Para la zona Occidental, los niveles mis attos de recoleccion s dan en los mese de Noviembre y Diciembre y

en términos generales, esta regién aporia un 16.1% de la produccion a nivel nacional (ANEXO - 26): Por su parte

‘la 7ona Central aporta el 50.6% de la pmducmén nacional y sus mavores niveles de recoleccion se dan durante la

segunda semana del mes de Octuble finalmente la zona Oriental ocupa el segundo lugar en produccnon con

: 33.3% de la pfoducciénj nacional y el perfodo de mayor colccta del grano se realiz6 en la cuarta seman del mes de

 Noviembre (ANEXO-26)

En relacién a los Departamentos mds productores, para cada una de las zonas mucstra_para Occidente a

. Ahuachapin con el 57.4% del total obtenido en dichas zonas; La Central con La Paz con un 45.6% v la Libertad

~conel 22% y finalmente Oriente con Usulutdn que es considerado el mayor productor de este grano a nivel

nacional con uni 76.6% (ANEXO - 25)
1) RUBRO FRUJOL : En el caso del cultivo del frijol Tos periodos en los cuales se realiza mayor nivel de
mooiooci()ﬁ de las cosechas es durante cl mes de Novicmbre conun 69.1% dc la recoleccion total en especial

dumnte la primera semana del nes, scguido dc Octubre con un recoleccion del 26.4% durante su.”

De acuerdo.al nivel de¢ produccion mucstra a la zona Occidental con un 35.3% de la produccion nacional

coincidiendo con el dato del CUADRO-‘). donde ¢l frjol representa al 35.7% de la produccion; La zona Central
‘ produoc el 49% vy lazona Oriental ¢l 15.7%.

Los niveles de pmduocl(m muesimn 2 Sonsonate con ¢l 1()0% cn la zona Occidental (ANEXO -26), 1o cual’

e

refleja la poca mformacu’m que se llene sobre el cultivo del l“rijol en Ias cooperativas en dichas zonas; en relacion a

"la zona Central presenta a la Libertad y San Satvador con 65.3% ¥ 25.8% respectivanicnle de la recoleccion del

grano; de igual manera qile Occidente, Oricnte solamente presenta a Usulutdn como tinico productor de cste rubro

', en un 100% 16 (que poﬁc de mimiﬁe‘sto la boca informacion recabada de la zona cn relacion al frijol (ANEXO-25).

©) " RUBRO DEL ARROZ Lamformacmn obicnida a través de la boleta, indica que Sepuembre y Noviembre

" son mmtlarcs en sus volumenes de mcolccm(m con 38 5% v 39% respectivamente, en donde la 4ta. semana

de Septiembre pmsenla el mziyor nivet de recoleccion con 18400 qq.

92
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_ Los dlsuntos mveles de pmduoclon por zona arroja que la zona Cemral posée el 83. 7% de la produccmn S
1 nacnonal donde La Paz y La leenad repmsen(an el 60 7% y 9.6% respecuvameme de la produocnon de esa_l
zona Oomdente con el 10.5% de la produccn(’m nacional (ANEXO 26) y cuyo depar(amento con mayor‘ .
,‘ pmduoclén se encuentm Ahuacllapén con el 56. % de &sa producmon y fa zona Oriental que representa al '
. mtante 5. 8% ck la pmducclén nacmnal de esle rubro cuyo depanamenlov con. mayor reoprd en produocmn y.-
; »cosecha se encuentm Usuluu’m oon el lOO% de toda la zona, pues el resto de ooopemtxvas encuestadas enfazona
. ~‘: | Onental noculhvaban wte mbm (ANEXO 25).
| 2321 DESTINO DE LA PRODUCCION DE LOS GRANOS BASICOS

; Aunque el ob]envo pn‘ncnpal del presemc cstudio es la COlllchlallZ'lClon dev los granos bésicos se pilodé dejar a

oomo la fraoclén destmada para la allmenlaclon de sus ammqlcs pues estas oonsutuyen en muchas ocasiones la

, razon prmcnpal del porque se mguen cultlvando estos granos ya que se. lmta de la subsnstencm nusma del

agncullor y su dcsocndcncna -

Anallzando los cultlvos de manera mdmdual se enoonln') que el maiz dlﬁere suslancnalmente su destmo g

' dependlendo de el modo de produocmn (mdlvndual-ooleclwo) 'lSl tcnemos que en (érminos comercnles la forma
foolechva deslma la mayor pane de su pmduocn(m (94. 14%) ala comcmlallzacmn y un 5. 4% al consumo, valor que -

3 mulla ba}o sn lo oomparamos oon el 40 5% que los pmductores mdmduales procuran pam el consumo, lmulando '

93

o un lado factotes t!m lmporlanks como lo son el consumo de estos por pane del grupo fanuhar del agrlcultor asl_

su volumen oomercml a un 59 5% en promcdlo para la venta. La c'mudad de maiz uuhzada para la. alnmentacnon

anlmal no estd oontemplada en un valor especllloo por él agncultor pués uulva de lo destinado para el oonsumo ‘

o

- famnllar para- dlCllO ﬁn solamenle la forma colecuva de trabajo muestra un valor espec1ﬁco de Ia pmduocmn

—_—

' dcshnada al consumo ammal cuyo valor se fija en un 0, 44% en promedlo (CUADRO 18)
La sntuacién del frljol en este esludlo muestra un compoxlamlcmo smgular puesto que €s c111l1vado :
'-ﬁmcamame dcnlro de las ooopemnvas én forma mdwndual oomc1d1cndo con lo que antenonnenle se ha expuesto

o ‘(el ﬁljol es cultlvado por numamsos agncultores en pequeﬁas paroelas) En cuanto a su destmo en pmmedlo se

'mayor oonsumo de frljol que de malz pero llay que reoordnr que la cantldad de productores de fl’lj()l €s mucho :

’ menor que la de malz, tenemos que segm1 fos d'uos la nelacnon dc consumo mal7 - frijol-es de 2 al, aunque scgun'

- ‘Uene que un 81% es dmtinado a la venta y el restame 19% al consumo fanullar Esta proporclon puede reﬂejar un
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 CUADRO. 18 L . B e . ‘ !
EL SALVADOR : DESTINO DE LA PRODUCCION DE MAIZ FRIJOL Y ARROZ EN-LAS DISTINTAS ZONAS DE EL SALVADOR
.o c ’ COSECHA = 1996 - 97 . )
ZONA PRODUCTO | TIPO VENTA CONSUMO - FORRAIJE TOTAL
DEL _PAIS GRANO I-C QQ %, QQ % QQ % QQ Yo .

MAIZ I 25249 52 31467 55.48.- - 56716 100

C 12500 9576 - - 30 024 12530 100

. FRLJOL I 10800 9% 1200 10 . - 12000 100

OCCIDENTE C - - : . - - n -

ARROZ T 1800 50 1200 0 . X 3000 100

C 360 100 - - - - 360 100

MALZ T 145984 54.38 79025 35.12 - - 325010 100

, ' C 27570 8501 3520 14.09 - - 32090 100

"CENTRO FRLIOL I 2252 66.47 1136 33.53 » - 3388 100

ARROZ I 22170 985 340 15 - - 22510 100

C 13440 100 - E - » 13440 100

MAIZ I 81391 69.06 36459 30.94 : - 117850 100

C 22780 96.74 536 228 232 0.98 23548 100

FRIJOL T 1056 86.56 164 1342 - - 1220 100

ORENTE C » = - T - . - -

ARROZ I » - - - . g - -

' C 3000 100 - - . n 3000 "T00

FUENTE: BOLETA DE- ENCUESTA 1997 .98 I=INDIVIDUAL

C=COLECTIVO

v6
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- 1a mayoria de los agricultores es que esta relacion cs de 6 a 1 para el consumo anual de estos granos, para una

 familia con un nimero de miembros promedio de 5, al cual se deben de destinar 18 cargas (36 qq) de maiz y 3.

cargas (6 qq) de frijol. (CUADROA8)
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En cuanto al rubro del arroz, se muestta_un’ comporiamiento similar a los rubros anteriores, donde la

7
7

produccion individual supera a la produccién en colectivo (34%), la tnica diferencia notable se encuentra la

rigidéz que los productores colectivos dén a su destino, pués el 100% de la cosecha es destinad;x a la venta, mientras

los productores individunles venden fmicamente el 79.25% y el restanie 20.75% es utilizado en el consuftio /o

semilta (CUADRO 18).

233 | RENDIMIENTOS INDIVIDUALES Y COLECTIVOS EN LAS COOPERATIVAS ‘
“SALVAD()I’!ENAS EN LOS CULTIVOS DE MAIZ, FRIJOL Y ARROZ Cosecha (1996 -97)"
Los dnlc;s de rendimientos obtenidos en el estudio muestran nendinﬁentos promedios mds altos que los
ptesenlados por ¢ MAG. (CUADRO-5), pero‘fen forma general muestran una diferencia f;ivorable para los
cultivos trabajados de manera colectiva, lo cual se explic&en mﬁe por una mejor asistencia de dichos cultivos en

insumos y mano de obra, por otra parie porque generalmente las organizaciones cooperativas, destinan lo mejor

de sus tierras para el trabajo colectivo, pero indistintamente def motivo que ocasione dichas ventajas, son claros los

beneficios que proporciona en términos de una mejor comercializacion por volimenes grandes y la uniformidad

en la calidad. .

- a)  RUBRO MAIZ ; El cultivo de mafz muestra promedios generales, con cicria diferencia para las Simas -

indiw'dualcsvy éoléglivas ’dc"pmduocién, siendo dicila éifercncia favorable para el modo colectivo con 53.9
qyMz. (ANEXO ‘-'27); conlm cl 49.14 qd/Mz que c0rrt‘:sp0nden—a;.!a forma individual. De manera’ mas
cspcdﬁéa encontramos los m-cjoms rendimientos en la 7ona Central del pais, en donde se producen 55.6
f /M7, en relacion a la individual conel 51.9 (/M7 i!ngO lc siguen como mcjores promédios los registrados
cn‘,la 7ona Oricntal dél pais, en donde sc pmdﬁoen 55.6 qyMz. v 473 qMz. pém las hlaliems oole’pliva's e
ilidiv‘idua’llcs mﬁpedivémeqie; finalmente se tiene a la zona Océidemal, la cual muestra los rendimientos mds
bajos, pero a la véz los mis similarm en sus distintas forinaé de produccion, ya que la produccion colectiva ﬁié

de 49.6 qMz y la individual de. 49.1 gg/Mz.




con 87 8 qWMz contra 8() 1 qq/Mz enla produccién colocnva

‘b)) RUBRO FRIOL ; El Frijol mucstra scgiin ¢l estudio, scr un.cultivo bésicamente producido en forma
: illdiV'idﬁlaI. éu’mqlic' los datos muestren que su mayor promedio en rendimiento fué obtenido en-forma
del;‘:ctiva don‘ 17.5 qyMz; contra el  16.5 qq/Mz producidos mdmdualmente (ANEXO 27) La zona

-'Orighlai' posée el mayor promedio en el ‘rendimiento el cual es de 19 qq/Mz obtenido por productores
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- individuales, sin que e reporten en esta zona datos de producciones colectivas, de igual manera la zona

Oécidcfllal reporta datos t’inicémente para la forma individual la cual es de 18 qg/Mz. Para concluir con la

. 7ona Ccmml la cual es la umca en presentar informacion de mndmuentos colectivos ¢ mdmduales los

cuales son 175y 12 5 qq/mz respecuvammlc

' ) RUBRO '‘ARROZ 3 En el caso del arroz, los promedios gencmles de rendimientos son muy sumlares pam

‘ las dos formas de produoci(m, mclmz’mdose levemente a favor de Ia forma oolecllva con 92 qq/Mz respecto al 91.9

' f qu de Ia_ pmduoclon individual de este rubro (ANEXO - 27). En cuanto a los rendimientos obtenidos por zona
del pais, ténémos gi ‘mejof dc‘ eétos, ubicado en Ia zona vOriental con 100 qg/Mz produc;idos oﬁlectivmnenle (aéui
no se mporié ﬁmduccién individﬁal);iLuego tet'\einog Oocidenle oon ‘96 GyMz, tanto para la forma individual

‘ como oolectna por ﬁltimo la: zona Cenlral que es la que muestra mayores rendimientos en la forma individual

/

Si los altos rendnnientos represenlan una mejor oporiunidad para oplar a una mejor forma de comercializar,

) Ia fonna de produccton colectiva tiene las mejores posnbllldades por lo cual merece toda atencion en este punto

24 . . COMERCIALIZACION

En este apartado ¢ expone la informacion referida a los puntos medul'lres de Ia mmsugacnon ¥y que recoge

las vandbles esludmda como lo son los llpos de compmdores eslmclums precios, tiempos de cosechas y ventas
' ':yﬂ»lugams de w:nla capacldad de bcneﬁcmdo capacidad de lmmporlc ﬁnancumncnlo determinacion de calidades,

o enire otros, cuya' ﬁnahdad w’ poder ayudar a aclarar ¢l objetivo general de este trabajo de mvesugacnon.
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2.4.1 ANALISIS DEL TIEMPO TRANSCURRIDO DE LA COSECHA CON RELACION AL
PRECIO DE VENTA AL PRODUCTOR

La estacionalidad en la produccion de granos bésicos, afecta considerablemente los precios de estos en
determinados meses del aflo, observandose ng los precios mas bajos se dan en el momento en que la mayoria de

productores sacan  sus cosechas; de este momentc en adelante, los incrementos en el precio estardn siendo

afectados por los niveles de produccion no alcanzados en el ciclo productivo, 1a especulacion que puedan manejar,

tanto los produqtores ootito los intermediarios y como es logico también lo hard el tiempo, puesto que en la medida’

en que se aleja mds del peribdo dé cosecha , el nivel de los precios se incrementard, alcanzando sus niveles mas
altos, al inicio del proximio ciclo producttvo

Enel pménte analisis se pmtende demostrar que la léoria expuesta anieriorinente, s utilizé 06;110 variamte
principal, el tiempo que los productores dejan transcurrir entre la fecha decosecha y la fecha de venta para vender
sus graios, teniéndose de esta manera una mejor idea sobre los bencficios o pérdidas que les genera al agncultor
much'ls veces al especular de esta forma con los precios.

2)  RUBRO MAIZ; Enel CUADRO~19 se encuentran recopilados los dfe@nt% periodos de cosecha y de

venta con su respectivo precio ¥ un diferencial que marca el tiempo transcurrido (semanas). Los datos se

encuentran agrupados er primera instancia por los diferentcs rubros y en segundo lugar por las difcrentes

| ~ zonas del pals.

Los datos conocrnientes a los precios pagados por el malz en las distintas fechas del afio se encuentran
oﬁntenida’s en el CUADRO 19, en el cual se observa que para la zona Occidental, existe lma vaﬁaci611 muy
irregular de los precios a lo largo de 6 meses de cosecha, contra 7 meses de venta, teniendo que para algunos casos
los precios fucron mejores al momento de la cosecha que a un periodo posterior, el cual pudo alcanzar hasta 15
setanas, como se muestra en 'la cosecha obtenida en la 1fa. semana del mes de Diciembre de 1996, en cuya fecha

el precio de quintal de malz era de ¢87.5; 15 semanas despuds se realizo una venta (4ta. semana de Marzo de

1997), teniendo que el precio habfa disminuido a ¢ 85/qq. lo anterior podrfa explicarse simplemente commo una

. pérdida de ¢2.5/qq ; pero dicha pérdida trasciende mds all4, si se considera el almacenamiento como un costo y el

{nteres del dinero a través del tiempo como un costo de oportunidad (CUADRO-19)

La zona Central presenta las mismas caracteristicas que la anterior, con la diferencia que aquf el periodo de
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venta y de cosecha se extiende a lo largo de 15 meses. Los casos en que la especulacion genera beneficio son

- minimos como es la situacién del caso de Ia 2da. semana de biciembne de 1996, cuando los precios por quintal de
malz era de ¢ 90.-, fuvo que dejarse transcurrir 7 semanas para que el precio alcanzara los ¢100.-por quintal de

inatz (CUADRO 19). .

“La zona Oriental parece romper el esquema que preseiitamn anteriormente las zonas Occidental y Central,

~ puesto que para todos los casos en los cuales se especul6 con el factor tiempo, se tuvieron beneficios e‘n' el sentido
del brecio y enel peor de los casos, no existié ninguna diferencia entre el precio pagado al momento de la cosecha .
o;in el pagado en un periodo posterior, es impottante tambien hacer notar que si bien existen variaciones

importantes de precio a lo largo del periodo de venta, ninguna es tan si guificativa como para precipitarlos en forma

] drastnca, tal como sucedid en las zonaé anteﬁotés; algo qpe llama Ia atencién es la ionxa Oriental es el hecho de que
fué aqui el lugar donde se en<oontn’)‘la ﬁnica cooperativa que comercializ6 (Asociacién Cooperativa “el Tercio” de
R.L.) parte de st pmduocnon a ttitvés‘del sistema de cbmercializagién Eurséﬁl pdr medio de la BOLPROES,
obleniendo un precio de ¢82.3 en fa Ira, semana de Septiembre de 1997, lo cual le representd una difé&llcia de
£22.7/qq si hubiesen vendido ex:l la misma fecha pero del afio anterior donde el precio l;abia sido de ¢105./qq de.
maiz;', ‘y quevposiblenynente fe hubiese significado un precio mds atractivo (CUADRO-19) ‘ A -

CUADRO 19

EL SALVADOR:  TIEMPQ TRANSCURRIDO DESDE LA FECHA DE COSECHA HASTA LA VENTA DEL MAIZ
. - ) Cosecha 1996 - 97 ] - )

'.98

Q

)

NS

ZONA - FECHA FECHA VENTA | ‘PRECIO VENTA | DIFER. TIEMFO
o COSECHA . .
Del Pals Sem - Mes - Aflo Sem. - Mes - Afio : ¢ Semanas
4-9.96 3-10-96 100 -~ 3
) 4-10-96 100 4
. 4-10 - 9% 4-10-96 15 : -
R 1-11-96 -1 -11-96 75 -
C 1-12-9% - - 70 4
C 2-11-9 C2-11-96 ; 65 C
1 - 3-11-96 1-12-9 - ’ ! 100 2
D : 2-12-96 - 100 3
E . . 1-4-97 100 18
N 4-11:96 2-12-9- 95 2
- T - ] 2-1-97 125 6-
A 1-12-96 1-12-96 87.5 -
L ) 4-12-96 . 75 3
' 4-3-97 85 15
2-12-96 - 2-12-96 70 -
3-2-96 " 2-4-97 110 - 7
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4-3-96 2-4-9 122 2
2-7-9 2-9-96 75 8
2-1-97 135 16
4-8-96 4-8-96 100 -
2-9-9 2-10-96 101 4
3-9-96 31-10-96 75 4
- 4-9-96 4-9.9 65 -
2-12-96 75 10
2-4-97 120 26
C 2-10-96 4-10-96 84 2
2-11-96 98 4
E , 4-12-96 20 10
3-10-96 2-11-9 100 3
N 4-10-96 4-10-9 93.75 -
2-11-96 87.05 2
T S 2-12-96 100 - 6
) 2-2.97 100 14
R 2-11-96 2-11-96 90 -
3-11-96 80. 1
A 2-12-9 85 4
1.-1-97 100 7
L 3-11-96 1-12-96 | 75 2
4-11-96 4-11-96 9333 .
1-12-96 1-1-97 80 4
4-12-96 1-1-97 100 1
4-1-97 90 4
2-2-97 85 6
1-5-97 100 17
1-1-97 2-1-97 100 1
1-3-97 1-3-97 110 -
2-6-97 2-7-97 1125 4
ZON A FECHA COSECHA | FECHA VENTA | PRECIO VENTA | DIFER. TIEMPO.
1-8-96 1-10-96 105 8
2-8-9 1-9 -9 105 3
0 2-10-96 4-10-96 85 2
- 1-12-9 87.5 7
‘R 4-10-96 4-11-96 125 4
1-11-96 1-12-96 79 4
1 , 1-9-97 8233 40
2-11-96 2-11-96. 100 -
E 2-1-97 100 8
4-11-96 4-11- 9 100 -
N 1-12-96 100 1
3-1-97 115 7
T 1-12-96 1-.12-96 95.63 -
3-12-96 1-2-97 120 6
A 4-12-96 1-1-97 90 1
2-597 1125 18
L 2-1-97 2-4-97 107.5 12
3-3-97 1-4-97 100 2
4-3-97 4.3.97 140 -

'FUENTF. : BOLETA DE ENCUESTA 1997/98
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8 : Enkl‘mma general el comportamiento promedio de los precios noéidica que los preciosﬂ mds altos fueron
| pngados en In}.onn Oriental . dicho precio fué de ¢ "97.34/qq_. cste precio supera en ¢l.32 al pagado en la zoﬁa
5 ' ) Cémnil y en ¢3.75 n 1a zoma Occidental. Si bien el nivel de precio en la zona Oriental fué superior, se encuentra
por muy dcbajo del precio reporiado por el MAG para el affo 1997. (Pag. 70) el cuai fué de ¢109.6/qq (CUADRO -
o v ; :
La FSccuchcia dc’los prccic;'s al productor se presentan én la siguiente FIGURA 5, muestra que los precids
‘ niz"ns éﬂlos'. mg}idﬂs a lo largo del z'mo se ddn en los meses de Encro hasta Abril y loé mas bajos en los meses de '
ﬁm‘i011llm y [)iciémbre, ocasionalmente en Septiembre. Este comportamiento se observa mejor en la ﬁgurﬁ la cual

contiene la curva de precios para cada uno de las tres zonas del pais en los distintos meses del afio.
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numerosas parcelas por los agricultores, to cual dificulta un an:’tl‘isis_»més profundo de la variacion de los
precios cn cicrias zonas del pais; por cjemplo: Para la z(')n.a Occidental se observa (CUADRO~20), una tan
sola fcché de coéeéha y una de venta, las cuales guardan enire si, una diferencia - de 4 semanas
para darnos ﬁn pteciq de ¢-5i)0/qq , la cual ‘pcrmile analizar si existe o né un bengﬁcio al almacenar por un
mes dicho graﬁ'o.

Por su patie la 7ona Central, permite ver de mcjor mancra cl desarrollo de los precios, los cuales varian

irregularmente v demuestran que la especulacion fué un factor que peneré beneficios, aunque para esto tuvieron que
haber transcurrido un periodo de hasta 11 semanas, como en el caso de la cosecha obtenida en la 2a. semana de

Noviembre de 1996, la cual tenfa un precio a la siguiente semana de ¢400 el quintal y pam post/eri()rmenle'llegar a

la 1ra. semana de Febrero de 1997, se obtenia un precio de ¢500/qq. Algo que llama mucho la atencion es el
hecho que la mayoria de veces fas ventas de frijol se realizan en una tan sola transaccion, lo cual puede explicarse

debido a los volimencs relativamente pequefios que se producen ¢ tambien a la poca variacion que tuvieron los

atractivos precios de 1996.

CUADRO No. 20 .

EL SALVADOR : ’ TIEMPO TRANSCURRIDO DESDE L/\(.‘()Sl"?( fll(\ HASTA LA VENTA DI, /FRIJ()I.
. B o Cosechn ‘1996 - 1997
ZONA ' “1 FECHA COSECHA FECHA VENTA PRECIO VENTA DIF, TIEMIO
del pais Sem. Mes Aflo Samn. Mes Afio ) ¢ - Semanas
) . l_-l-96 2-1-96 500 4
OCCIDENTAL : )
. 2-8-9% 3-8-9 400 1
C - 1-10-96 T 4-1-97 500 13
" E 4-10-96 4-10- 9. 450 -
N . 4-12-96 600 8
T 2-1-96 3-11-9 400 1
R ) . . -1 -2-97 500 11
A 3-11-96 1-11-96 500 2 .
1. ] ) 4-11-96 . 500 t
4-11-96 4-12-96 500 4
1-12-9 1-1-97 600 4
ORIENTAL . . 3-8-9 450 -
2-11-96 3-11-96 425 1
- 4-11-9 - 4-11-96 500 : -

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997 - 98
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En cuanto al frijol en la zona Oriental se retleja fielmente lo expuesto anteriormente ya que tan solo en una
de las ocasioncs, exisle una semana de diferencia cntre la fecha de cosecha y la de venta, por lo demds los precios
parecen tener poca variacion para ese perfodo.

Se esperaria que el precio del fifjol se incremente a medida que a un aumento de tiempo transcurrido
entre l;; fecha de cosecha y la de venta sea mayor, pero se observa lo conlmrid y que se puede explicar por la gran
varigbilidad en el precio y que en ese momento pudo haber sido minimo el precio por quintal. En fqrmé general se
puede afirmar que los mejores precios pagados per el fifjol al agricultor, fueron pagados en la zona Occidental,

aunque seria necesario més informacién sobre precios en la zona para ascgurarlo; la zona Central por su parie
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COMPORTAMIENTO DE LOS PRECIOS PAGADOS PARA EL FRIJOL EN EL
PERIODO 1996/1997
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* muestra un promedio de precio pagado de ¢ 490/qq. menor que en la zona Occidental, y la zona Oriental

colocindose como ta zona con los prccips mas bajos dec prcéioé pagados al productor.

- De z;dlcrdo con la FI»GURA- 6, muesira un comportamiento en relacion a los precios bor quintal de frijol; Lmv
mt;gd que oécila ‘enﬁé los ﬂSO y los ¢550/qq drenotando tambien la poca'informavci()n mcoledada en la boleta de
encuesia para la'coseclﬁ 1996/97. '
¢) RUBRO DEL ARROZ; La informacién presentada en cl CUADRO-ZVI, muestra la poca capacidad de.

beneficiado que poscen los agri;ultones coopcrativistas de El Salvador, pués el lapso de tiemypo entre la cosecha

yla ven.lAa s mylll(‘),‘ ya que eni la mayoria de veces los transportistas compran las cosechas en pié, asumiendo el
coslo que iiﬁplica la cosecha del producto y postcriormente su beneficiado lo cual logicamente generard un
mayor valor agregado en el producto (CUADRO21).

En cuanto a los precios, la zona que tiene mayotes niveles de precio es la zona Central, y es aquf donde se

encuentra la mayor cantidad de productores (Cooperativas); Ia variacion de precios es significativa en el mes de .

Septicmbre, en donde se d4n los menores precios, para luego alcanzar los mayores precios, en el periodo de

o

CUADRO No. 21 o - , ,
EL SALVADOR : TIEMPO TRANSCURRIDO DESDE LA COSECHA HASTA LA VENTA EN ARROZ
Cozecla 1996 - 97 .
FECHA DE FECHA DE VENTA PRECIO DE VENTA
. ZONA ) " COSECHA : .
Del Pals Semn - Mes - Ailo San. - Mes - Afio . - ¢
~ - 1-10-9 ‘ 1-10- 9 TR0
OCCIDENTE . .
. 3-10 -9 3-10- 96 105
2-8-9 2-8-96 © - 106
2-9-96 ' 2-9 -9 95
C
£ 3-9-9 . 3J-9-96 75
N 4:9-96 4 -9-96 95
T 1-10-96 1-10-96 95
R 2-10-96 2 - 10 - 96 85
A 1-11-96 : 1-11-9 . . 105
1 ) 2-11-96 2-11-96 . 84.66
3-11-96 . 3-11-96 120
. . 4-11-96 . 4-11-96 85
- . 4-12-96 4-12-96 100
' : 2 -2-97 2-2-97 97
4-10 - 9 ' 4'- 10 - 96 80
ORIENTAL

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997 - 98-

T




@

&

emax2 000

104

Octubre a Diciembre.

La zona Occidental presenta un precio promedio de  ¢92.5/qq. de arroz en granza himedo y a la zona
Oriental con ¢80/ck). o pudiendo precisar la variacion de precios en cstas zonas por la insuficiencia de datos.
El comportamicnto de los precios de arroz, denota su poca variacion en los precios en los afios 1996/97 y que

es de mds 0 menos ¢l 10%, es decir entre ¢90 y ¢100/qq el cual sc observa en la FIGURA-7.
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FIGURA#T
COMPORTAMIENTO DE LOS PRECIOS PAGADOS PARA EL ARROZ EN EL PERIODO 1996/97

242  ANALISIS DE LI‘\ COMERCIALIZACION DE GRANOS BASICOS POR COMPRADOR,
LUGAR DE VENTA EN LAS TRES ZONAS DEL PAIS

La comercializacion de los granos bisicos en nuestro pais. estd sustentada por un patron cultural que la

caracleriza por ki diversidad de los entes que participan cn clla. lo cual amplia otros factores en el proceso de

comercializacion como lo son los lugares de venta, los precios y las formas que estos hacen efectivos el pago de los

productos, razon por la cual este sistema se convierte en  muchas ocasiones en un proceso largo e ineficiente del

como poder llevar el producto hasta él consumidor final.
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Para analizar en forma mds simple, pero obje(iva'el proceso de comercializacion a partir de la informacion de
éampo obtenida de las cooperativas del sector teformado, se cfectuard un andlisis por rubro, tomando en
consideracion relaciones importantes tales como: La incidencia del lugar de venta con el precio del ;;foducio; el tipo
de comprador con fa forma de pago del producto; ¢l tipo de comprador con el lugﬁr de ven/t; y por altimo el tipo
de comprador con cl precio de venta.

2421 MAIZ
2) LUGAR DE VENTA - PRECI) DEL PRODUCTO

Los datos obtenidos por el estudio, muestran que los mejores precios pagados para €l maiz, fueron cuando la
transaccion se realiz6 en el lugar de produccion (FINCA) siendo un 11.4% mayor que el pagado en Plaza, dicha
tendencia se manticne en cada una de las tres zonas del pais (CUADRQO-22), puesto que para la zona Occidental,
el precio promedio pagado por quintal de maiz en Finca fué de ¢101.37 contra ¢80 pagados en Plaza por el
mismo producto

El fendmeno anterior dificilmente puéde explicarse a través de un razonamiento ldgico, pues este nos
indicaria que al incurrir én el costo de transporlar las cosechas hacia otros centros o lugares de venta, dicha
inversion scris compensada por la obtencion de un mejor precio de venta, lo cual no ocurre en este caso.

Los agricultores acusan dichas diferencias a la falta de sericdad en los tratos que tienen los compradores en
determinado con ¢l comprador, pero en el momento en que el produclo es transportado, él-comprador cambia su
posicion y ofrece un precio inferior al acordado, posiblemente por las vatiaciones en los precios o por una mala
intencion por parte del comprador. El agricultor habiendo incurrido en los gastos, no tiene otra opcion mads que dar
su prochucto al precio que fija él comprador en titima instancia; csto conocido tambien como “Remate”; de lo
contratio tendria que pagar nuevamenic el transporte para trasladar su producto a la Finca; lo que aumentaria el
precio del grano pﬁm ¢l agricultor porque aumenta sus costos.

h) LUGAR DE VENTA - TIPO DE COMPRADOR

Esta relacion se realiza con.el objetivo de conoc%:r los lugares que prefieren los diferentes compradores pam

adquicir los productos que descan en este caso el maiz . de tal mancra se obtuvo que el 60% de las operaciones de

compra-venta s¢ realizaron en la Finca (CUADRO-22). Esta proporcion la constituye un 25%, los consumidores,
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un 15% los transportistas y o 10% respectivaniente para  mayoristas y minoristas; el restante 40% de la

- operaciones son las que se realizan en Plaza y estan constituidas cn un 15% tanto para Mayoristas y Minoristas y

“un 10% para los Transportistas.

CUADRO 22 : .
FI, SALVADOR : LA COMFRCIALIZACION DE MAIZ POR COMPRADOR, LUGAR DE VENTA
: ‘ Y PRECIO EN LAS TRES ZONAS DEL PAIS

Cosecha 1997 - 98

ZONAS COMPRADOR LUGAR DE PRECIO

DEL PAIS TIPO VENTA % ¢

. Consumidor Finca - 100 113.75

. Transportista Finca 100 87.87

OOCIDENTE . Mayorida Finca 75 102.5
PLAZA 25 80

~ Consumidor Finca 100 107.3

‘ Transportista ~ Tmea 50 _ 96.06
CENTRO ) PLAZA . 50 . 85.5
Mayorita Finca . 75 95

PLAZA 25 91
Minorida PLAZA 100 75

Consumnidor Finca 100 < 125

. Trangportita Finea 50 104.5
ORIENTE _ PLAZA 50 105
. " Mayorista PLAZA 100 85
Minorida Finca 25 100

PLAZA 75 1125

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997 - 98

Haciendo una reflexion sobre ¢l comportamicnto gencral del rubro del niafz, este presenta en las tres zonas.
) £
del pafs, un niimero superior de agentes intermediarios, negocidndose la mayor parte de las cosechas en el lugar de

produccion (FINCA) con un precio que oscilé entre los ¢75 v los ¢113.75/qq en las tres regiones del pais de

" acucrdo al ANFX()—ZS.

En una forma mds- especifica se menciona que los Consumiidores realizan el 10% de sus operaciones de

conpra en Finca. esto debido a que los Consumidores estdn constituidos por los vecinos del agricultor, por su parte

los Transportistas realizan sus transacciones con una proporcion del 60% en Fitica y ¢l 40% en la Plaza, dicha

* diferencia a favor de la compra eh los lugares de produccion obedece a la facilidad que estos poséen para

transportarlos. Finalmente ‘los Mayoristas y Minoristas coinciden en las proporciones en que realizan sus

operaciones pués ¢l 60% de estas son realizadas en Plaza por ambos agentes y el 40% en finca. Esia diferencia en

—
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" transportista (ANEXO - 28).
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las propomoncs se exphca por el hecl;o de que ;;011 los Mayouslas y los Mmorlstas son los pmpletanos de las
ag,cncms y pucs'los de vema en las Playas a-dondz los produclorcs concurei a \cnder sus produc(os
2422 FRI.I()L B .
~ a) LU(.AR DE VENTA = PRECIO DEL PRODUC10 |
Las dlfetencms de precnos para la vema del frijol que se dzm lanto en las parcelas de produccnon. como en ldS

Plazas. mgueﬁla misnia lcndéncna ala 'dcl maiz, pueslo quc los prccms pag,ados en-Finca, superan en mucho a los

>pug¢1dos en Plaza (¢511 l/qq y ¢475/qq respectivaniente) (CUADRO=23).

La van.lcion 'mlcnor no pucdc establecerse para cada una de las 7onas del pais, pucs eslc rubro €s poco

prod_ucndo por las C(x)ppmtIVas a lal g‘,mdo que en l;l zona Occndenlul se repqua un precno de vcma en Finca de

¢500/qq, ito existiendo datos de los precios pagados en Plaza, contrario a esto, la zona Oriental, presenta datos

. tinicamente dé los pmciés 'pagados en Plaza de ¢45()/qq. La zona Central es la éinica donde se buedeu apreciar los

‘precms pagados cn cha yen Plaza las cuales son de ¢5 16 65/qq y ¢ 500/qq respechvamente Es curioso este

dato al fonnarse l'1 |dca que.es me_]or vender en Fmal que e en Plam ya que se puede ahomr el pago del czumon :

*como ya sc.aclam anlenormente ety la mayoria de wnstoncs existen acuerdo entre Frmlspomsla y Comercianters de

la Plazas que acaparan el mercado no permitiendo que él agricultor pueda negociar con las mismas condiciones del

“b) LUGAR DE VENTA -TIPO DE COMPRADOR

- Ensu liui,vdtiin i;ls lransa_oéiones de frijol se realizan en Plaza (58.3%), al contrario del maiz, la cual realiza la

" mayoria de operaciones en Finca.

. Los ,ConsumidOres reaiizah el 100% de sus operaciones en Finca, por las mismas razones expuestas en el

S caso del mdb (son’ vecmos de los produclores)

Lus Mdvonsm'; y Mmonstas mlmn cl 160% d@ sus compras en Plaza mtcnlms que &T mnpomsm lo lmoe

B eolo en 'H 31% y el mstame 66. 7% lo haoe enla patcel'\ del pmductor (CUADRO 23)

€) 'Ill’() DE (,()MPRAI)OR - PRELIO DE VENTA

Fn fomm gcneml el ptecno pagado por qumtal de frijol fué de ¢486 I/qq pan la cosecln 1996/97 segun el

' cstudm se llene quc pma la 7ona Centml el mayor precm pag,ndo fué de’ ¢508 3/qq en la zona Oocndenlal el

- precio fué de ¢i()0/qu el menor preclo reglstmdo fué pam lazona ()nental con ¢45()/qq (CUADRO 21)
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Ef C()nt:unmkw pagod ¢500/qq y él Immportmh pago é566 65/qq. snendo el mayor precio pagado por los

diferentes compradores; para el caso dc los Mayoristas y Minoristas pagaron por su parté £437.5/qq y ¢425/qq

’ rcspcch\ amenle.

En resumidas cucmas el comportamiento del rubto del frijol fué negoc;ado mayormente en Plaza ¥ los mayores
oompmdorcs a los pmduclos fueron &l Consumidor y él M'\yonsm oblcmcndo en pago uti precio que oscild entre -

los ¢400 y los ¢6()0/qq para todo el pals, rcpmscnmdo enel (UADRO 23.

ct IADR(); 23

~ EL SALVADOR : ' (UMl&R('lALlZA(,‘I()N DY FRIJOL, l’()R(‘()!\ll”RAI)()RI*S, LUGAR DE VEN! l'A

~ ENLAS TRES ZONAS DEL PAIS
Cosecha 1996 - 97

ZON A COMPRADOR ~ LUGAR DE PRECIO

DEL PAIS: - RS . VENTA % ¢
OCCIDENTF, ~ Consumidor Finca 100 500
» . Consumidor *~ Finca 100 . .- 500
CENTRO : " Transpottida ‘ Finca 66.67 5333
‘ ‘ PLAZA EEE] 600

Mayorista PLAZA - 100 - 400

" Mayoridta PLAZA 100 T4

()mrN T Minoridta PLAZA 100 425

FUENTE, : B()II'I:\ DE EN('UFS’IA 1997 - 98

nm_ARﬁozx
a) LUGAR DE VENTA -' PRECIO DEL PRODUCTO
Enel esludm realnado el culuvo de arroz. reg:s(ro umcamcnlc como lugares de venta a las paroel'ls de los
é-gricullorcs (FINCA) esto se dcbe bﬁsicamente a que los agricultorcs vendeu en su mayorfa el cullivo en pié 6 lo
coscch'm y lo venden humedo en algunos casos. sin nmgun upo de bcncﬁcndo las pnnupalcs razones S por las
cuales se di este fénémeno es.porquc ellos 1o cuentan con 1 infracstructura apmplada (pmlos/de mdo molinos

de desgrm\o. dcsc:i’S'camdo etc)), para realizar dicho pli)wso en mcnci()n, lo que le rcsta valor agregado al

produclo reﬂcléndose en el pxecno de venta pagado al agricultor, dicho precm se obluvo mis bajo en la 7ona<
Oncm'll dondc ¢l precio alcanzado por quintal de arroz. ascendio solamcme a ¢80/qq de arroz_en granza, y la zona

Ccmml alcanzé,un precio superior al anlernor;u_yo valor pmmcdlo fué de ¢93.8/qq y la zona Occ1d_enlal alcanzé
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(Transportistas- Mayoristas ¥ los Transportistas) (CUADRO'24). .
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cl qumml de arroz. ¢l valor de ¢92.5/qq (CUADRO 24).
b) LUGAR DF. VFN TA - TIPO DE COMPRADOR
- Haciendo incapié en el lipo dc comprador que participa en la ’conxlércializaciénl del grano de arroz, se tuvo

una proporcion del 100% del prochicto vendido en Finca a Transportistas en la zona Occidental y Oriental, y

que para la zona Central . se vendio el 100% del producto,-pero a dos - tipos distintos de compradores

i

k3

CUADRO 24
EL SALVADOR :  COMERCIALIZACION DF ARROZ POR COMPRADOR,, LUGAR DE VENTA
T EN LAS TRES ZONAS DEL PAIS

Cosecha 1996 - 97

ZONA "COMPRADOR LUGAR DE PRECIO

DEL_PAIS TIPO VENTA % ¢
TOCCIDENTE TRANSPORTISTA ~FINCA - 100 925
TRANSPORTISTA FINCA 100 959
CENTRO
MAYOR-TRANSF FINCA 100 9175
ORIEN T TTRANSPORTISTA FINCA 100 80

 bajo y At.:l £93 8/qq el bmcio promedio mas alto detectado en Ia zona Central (CUADRO-24).

vFUl‘NlE BOLETA DY, ENCUESTA 1997 - 98

¢ TIPO DE COMPRADOR - PRECIO DE VENTA
Cornio 8¢ menciond en el apartado amérior, ¢l Transportista es €1 comprador por excelencia, del grano de

arroz. en la parcela del agricultor, originando generalmente que los precios recibidos por él cultivador sean

sierpre bajos con muy pocas variaciones que puede tener su origen en la escazes del producto, pérdidas por

- factores climiticos. importaciones, efc. Los precios obtenidos para la zona Oriental ¢80/qq, siendo el precio mas

e
vz

La situacion del arroz en las tres regiones del pais, muestra que los productores venden todas sus cosechas en

las Fincas, compradas por los Transportistas y en su mayot parie al Contado, con un precio que varia eittre los ¢80

ylos é%/qq como :i@m enei ANEXO : 28.
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2.5 ANALISIS I)E TlPOS DE ESTRUCTURA Y CAPACIDAD I)E ALMACENARMIENTO DE
| I.A.‘“;' COOPERATIVAS DEL SECTOR REF()Ilh‘IAI)() (Cosccha i996 - 97)
El precio de los granos _bzisico;s: se convietle per lo gencral on el problema principal de’la comercializacion
segim los ag‘ricullomsﬁ lo cual és lu,nu consecuencia del>uso inndccn:ido del fuclér Almacenamiento, va que para

ningin agricultor- es desconocido el hecho que los precios de los granos bisicos bajan considetablemente en fas

épocas de cosecha, v ¢s justo este momento en que la mayoria de los agricultores. venden sus productos (es

importanic mencionar que dicha opcion obedece a las presiones cconomicas  quc éxislc [x»f el pago de los
crédilos). climinando @()da posibilidad de especular C();ll Ia vzninciém de los precios. mediante el almacenamiento de
fos granos.

El pfuhlmn:x antes mencionado podria fener su origen en Ja inexistencia de éslmclums de Almacenaiento
coleclivo en Ias cooperativas que se dedican a la producéién de granos basicos, ya que el presente estudio sefiala
que un 35.8% dé Ias cooperativas poseen Silos metalicos. com(; Estructuras de Almacenamiéﬂo _vb un 2.9%
cuentan con Bodepas de manposteria, restando un 61.2%  de las cooperativas que no poscen ningin tipo de
Estructura de /\hhuccnamicntb en forma colectiva (CUADRO-25). Cabe mencionar quc existen esltilctumé de
pro;iicdad indivichial de los s:ocios. las cusles son utilizadas casi de manera exclusiva para el Almacenamiento de la
pmci('m’ del granao destinado para el consumo.

Anatizando tos hechos desde otro punto de vista, la inexistencin dé Estructuras de Ahlaccnznniento 1o seria
en reulid:ﬂ cl ‘n‘r'ig,f:n del ;';rbblcm:;. ;5ucs(0 que min existiendo una capacidad de almacenar 262,336 qq; en forma
colectiva, solo wn - 4.7% de dicha capacidad es utifizada para dicho fin, alcmn.an@ una subutilizacién de la
porcion (ue supera ’(‘l 95%.

De acuerde al” estudio, existen cooperativas gue no poscen la infracstiuctura de Almacenamicnto de £ranos
en forma comescial: pero s cuentan de manera individual con pequetias Estructuras metdlicas como Silos y otras
no metdlicas. s cunles en su nizlymiu son ulilizadas para ¢l consumo humano. El uso de Silos nn;lz’nlicos puede ser
ma sohicion nuy buena al ‘pmblém;.l basico del alimacenantiento de las cooperalivas si se tomara como una
inversion inicial f“, fin de proycdmsp a mediano 6 Jargo plazo. i\:l zlh.naccnar comcrcia‘lmcn(even Estructuras de
mavor CZ\!XlCi dad

Yara cf caso de cooperativas que poscen Bstrcturas de Almacchamiemto v que estin subutilizadas en mis
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del 93%. esto tiene su origen en'p'roducciones parcelarias individuales, una produccién colectiva poco significativa,
poca extension para hrodﬁcir, falla de recurso financiero, poco o ningin apoyo institucional. Para tener una mejor
claridad solbm ta tilizacién de estructuras de almacérmmiehto, la informacion se expone en el CUADRO A-20.

El anélisisizmteri‘or, nos lleva a afinmar queen Ia reélidad no existen en nuestros productores el hibilo o la
cultura de Al"macenamienlqyc’oié'clivo comercial, puesto atnque tio existiera ningqna estructura en posesion de las
éoopcmlriva!s. existe un sistema de almacenamicnto .con suficicnte capacidad para cubrir las necesidades de
Alnmc'ghamien(o de los plmhl_c(or'és nacionales; entre estas tencmos las Plantas Almacenadoras del Ex—IRA, los
Silos v Bodcg;a.é de la‘ Aixﬁécénador’a Centroamericana S.A. (AL(’.‘ASA), y los Centros de Acopio y >Plamas

Almacenadoras del BF. A.; y que en la actualidad han pasado a un proceso de privatizacion (pig. 60).

CUADRO No. 25 . .
FI. SALVADOR : TIPOS DE ESTRUCTURA Y CAPACIDAD DE ALMACENAMIENTO QUE POSEEN
LAS COOPERATIVAS DEL SECTOR REFORMADO
Cosecha 1996 - 97

TIPOS - COOPERATIVAS CAPACIDAD CANTIDAD CAPACIDAD SUB

DE -~ CON. TOTAL DEL EN suB UTILIZACION
ESTRUTURA INFRAESTRUCTURA ALMACEN ALMACEN | UTILIZADA
De las covperalivas No. - % QQ Q) QQ %
SILOS 24 358 228536 9816 218690 95.7
BODEGAS E 298 3800 1200 2600 684
NO TIENEN T . 612 - - - -

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997 - 98

26 ANALISIS DEL BENEFICIADO DE GRANOS BASICOS

Al momento cn que-¢l consumidor recibe los granos basicos. estos han pasado previamente por una serie de
prOocdimicnlu\ﬁ (que I gencran un valQr agregado al producto; dichos prbccdimientos son similares para los rubros
¢h estudio v son b:’:séfdnﬁente el secado glcl grano, litepicza y pulido en el caso del arroz. |

- F;n Ia nmyoﬁa de ‘caé;ps los pmceéos de beneficiado mﬁcs mencionados no sén realizades por los “agricultores,
pﬁvzihdose de esty mzmcrﬁ de los iilglf:sos quc genera dicha actividad cn-concepto de miejor precio por la venta de
S\is producl(.)s.

En el casé del lnz;izy el_ frijol. los intermediarios opinan que los agricultores salvadorefios entregan un.

producto przicticmnenie 500 Y limpioi primero detido al ticmpo que estos permanecen en la planta previa a su
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cosecha (H- 3 meses), y séguhdo debido a que el dsgrane es hecho manualmente por fos miembros de la familia

(en el caso del productor individlizil); ain con todo esto, el grano necesita de un secado que Heva al granio asu

punto opumo de humedad para el almaoenamlento (aproxlmadamente 14% de humedad) este secado es realizado
- ~generalmcnte por los lranspomslas pero de acuerdo con la informacién de campo recabada, en algunas ocasiones -

) tambléu por los: agncultor&s qulenes emplean un jornal por cada 20 quintales durante un periodo de 1 a 3 dias para

reahzdr dicha Iabor Compamndo el costo que implica la labor de secado artesanal con la reahzadq en los

a(maoenes de deposuo (BFA, a través de secadoras), es clara la diferencia posmva hacia los almacenes pues estos

" cobran ¢2- porcada 3 grados de humedad secados (Pig. 6()).

La situacion del frijol en relacion al procedimiento utilizado para secar el grano es iguat al del maiz en

forma artesanal; el artoz. por su parte recibe el secado como tinico beneficiado que puede reatizarse nar narte de loc

- “transportistas v los almacenes; puesto que el beneficiado que implica pasar de arroz graiza a oro, s una labor

que la realizan los molitios (20 actualmente) Pag. 61.

Anesan'ilmcme el secado de arroz. se realiza ulllmmdo un ;mml por 50 qq. durmtc un periodo de 4 dxas y

_enlos 'xlnmccncs de depésnto dlChO procedmuento ticne un costo de £3.07 por cada 3 grados de humedad secado,

“lo cual co!oca ala I"onna artesanal en una posicion v emajom en cuanto al costo de secado.

27 ANALISIS DE LA CAPACIDAD QUE POSEEN LAS COOPERATIVAS DE

:'lfR‘ANSP'ORTAR LOS  GRANOS BASICOS (Cosecha 1996 - 97)

En la mcdlda en que las parcelds de produccion de las cooperativas, se encuentran mas alejadas de los centros

de comercmhmmon, cl oosto pam realizar la actividad comercial se incrementa debido al precio a pagar por el

transporte del producto. Dicha problemitica se reduciria si las asociaciones contaran con medios de iransporie

" propios, con la SixﬁCien'lé capacidad para movilizar \'oh'lmenes comerciales,
s De acucrdo al csludlo realizado, casi la mllad de-las cooperativas (47.8%), no poseen ningan tlpo de vehiculo
. .automotor, lo cu:ll nos mdica que al momento de ver der sus cosechas deben de hacerlo en su lugar de cosecha a los,

- coyoles (transportistas), 0-incurrir en los gastos del transporte para conducir sus productos a “mejores lugares de

3

Contrario a lo anterior vun 52.2% de las cooperativas poscen al menos un vehiculo de transporte (ANEXO -30),




_ entm los cuales fos rangos mﬂs oomun&s de acuerdo a su capacidad de transporte oscﬂan entre 1.5a30 toueladas
de estos los m*’ls wmunes son los vehiculos cuya capamdad esde 8 loneladas los ciiales se encuentran en un 34%
Yo L "y son poseldos por un numem de 16 oooperanvas la capacidad que menos frecuencia presenta fué de 30 toneladas,

. pu&sto se enoomro tan solo una umdad enuna ooopuatwa Hacnendo un énfasis en los vehiculos cuya capacndad de

: 1.5 tonela‘da's oonocldos o’omo Plck ups, son fos més uuhzados por Jas cooperativas debida a la falta de recurso por
| .vparte de las ooopcmuvas tal como s muestra enel ANEXO-30 L | '/
| La mfomlamén antes expama neﬂeja que en buena medndn mas de la mitad de las cooperatwas poseen
B | medlos de tmnspone pero en la mayoria de casos, las utilidades que dichas umdades prestan, eslén desunadns a
= . una serie de actmdad&c msntu(:lonales de la misma ooopemhva ¥ quic Se eucuenlran en niuchas situaciones alejadas
6\ vde fas actmd.\des productlvas 0 oomerciales un dato muy lmporlanle de seffalar por la confusion que pueda crear,
enel que se especifica el niimero de ooopemmas que poseen veluculo puesto que existen ooopemtwas que tienen
un nimero de hasta 11 mudades las cuales pueden lener dlferentes capac1dades de carga, de Cu'llquler manera la
e tenenéla 0 no de veluculos por parte de las ooopemtwas rio resuelve lo antes e\ipuesto del problema del tmnspoﬂe
: sea esta para la pmducclén 0 la comercializacion tanto para la forma individual como colectiva.

l2.7;1' ANAL!S]S DE PRECIOS DEL TRANSPORIE DE GRANOS BASICOS POR DISTANCIA

RECORRIDA HACIA LOS ,UGARES DE VENTA (Cosecha 1996 - 97)

a3

“-La poca acoc51b1hdad de los lugares de produccion con las que cueman algunos agncultones impide que sus
productos sean oomprados por los transportis 1a ((:ovotcs) que no arriesgan el deteriorar sus umdades por los
! ;o o 3 camiiios en pecuno estado esto obhga a los agncultores a pagar transpone para tmsladar sus. cosechas a las Plazas;

-

3 'por lal razon cs nnportan(c amhrlr las condlcmn(s de cammo Malo las cualcs reporlaron un 21% en las tres
! "lzionas dcl pnis (("‘UADRO--ZG), y se encucntr I i)or lo gcncml en los lug;r; de producclon‘
En otm CM() e'usten agncullores que aftn conlando con Buenas condncxones de camino, optan por llevar sus
‘ produclos a otmq oentms de venta que les generen n1qyom§ 1|1gmsos aim y cuando cuema con la oportumdnd de
- vender su produdo en el lugar de cosecha a los trampomsms

. Independrememcme del caso, el costo del trm sporte es un factor que mcxdm enel i mgreso del agncultor por

lo g:ual debe de annhzarse el moménto mds opor(unn en que deba 016 utlllzarse este recurso.
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- 'CUADRO 26 .

El

FL SALVAI)()R = (AMIN()S Y PRECIOS P()R r Lrn« DE LOS GRANOS BASICOS
B Cosecha 1996 .- 97 ) -
Z 0 N A S - DISTANCIA . C ONDlCIONES l)EL CAMINO o PRECIO
. . - FLETE
— ik A KIIDMETROS BUENO % RD(;UIAR % MALO % » T ¢
T oam | mA 55 71| 260
., CENTRAL. .. »;.,,,21 a 40 . 644 .08 348 3.50
R C41a 60 | 923 35 , 42 C. 480 .
o] 61 a mas a4 | 04 252°. |. 5.0
a‘ - S » . .' ) * ) B e * - ”
0a 20 54.6. 25 . 204 2.36
oo 1o 218 40 8125 _— 18.75 v 320
OCCIDENTAL 41 a 60 853 —_— 147 - 450 |
co 61 a mis —_ B e —
» B : ‘t . H_t . * B * ) . »
R o 0a 2 . 302 T4l6 . 282 - 264
"ORIENTAL. |* 21 4 40 .. Y655 345 . —_ © 2,40
R .41 a 60 78 11T 155 - 2.50
) - 61.a inds 929 . AR L — ‘ 3.50
T MEDIATOTAL % | .- = - 6136 | - 1895 - 2098 336 . .

" FURNIF i ROLETA DE ENCUESTA 1997 - 98

‘La l'mica mlzici(')li “existénte entre_los p‘rccio' los caminos. es la distancia '1/por recorrer, ast como lo

‘ ,dcmucstmn cl (UADRO~26 el cual rellc_m un ing rcmcmo en cl wlor del lransponc a modnda quc aumenta la '

. dlstancm a/por recorter 1ndepend1entemente del eqtado de Ia calle. temendo domo uri v'llor promedlo para la’

dlstancm () ~20 Kms un prec:o de ¢2 3/qq par'l kl’i dlslzmcms quc van desde I()s 2140 kms; el precio pmmedio

L. se &cllmo en ¢3 -/qq luego el mngo que oscnla entre los 41 -60 kms le un tesultado de ¢3 QO/qq y para Iinallzar.
: lns dwmncms quc \'m dmde los. 61 4 mas kllomctms mporto un precio pmmodlo de ¢4 25/qq en concepto de

, ’lranspomlmén de granos | bésnoos (CUADRO~26)

- Un 'nnilms indnvtdual demucstra que lazona Ccnlml poséc las lanl"ls més elev'ldas por quintal tnnsponado -

.por el conlrmo lac: l'mfas més bqlas se encucnlmn en h zona Or |cnml ¢on v'lloms pmmedlos gcncnlm de ¢4 y

o ¢2 76/qq rcqpecln qmente la 7ona 00c1dcmal se m.lmlene con un valor médio de ¢3.35/qq, sin que en dlclna zona

.se rcporten dlstanuas mayotes a los 61 kms

Tomzmdo como tef‘erencm lo anites expucsto sobre el precio pagado por él pmductor al transportar su

! pmdixocio’n, es importante analizar en forma comparativa el pago a un transportista_rural o cantonal y el pago a
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“una empresa legélmgnt(a _obnslituida; 'pafa la maliiaci(';n de dicl)(; audlisis se ut‘ilfzé lh informacion pmporcionadzi
por la empresa de lraﬁsporte BELMONT | | _
1 R ~ En relacu’m al pago por el transporte de los productos por parte del agncullor a un transportista rural ov

transpomsta aoopiador, no exlste ninguna varmm('m relatlva 0 oonslderable del costo del transporte por condicin

'del camitio porque !os volﬁmenes son bajos y por que principalmente se dedican a esta actividad de manera
ootldlana, lo que les perlmtc estableoer coslos standard y que a difcrencia de las empresas de. tnmspone, las cuales
. 'maneja gtaudes volumen&e consndelan a las oondlmones de camino como uno de los factores nnportzmtes en la
| detemunaclon de los oostos de transporte como por ejemplo: El costo de transportar de San Salvador a Ahuachapan

el valor es de ¢6/ $ac0 (2 qq) que son 90 Knis de carretera buena (100%) y si ademds se vd a T'lcuba (16 Kms)

" (50% de camino mgulary de malo), el valor s mcrementa en ¢2.- méAs por saco y si se agrega ir a un cantén (5 -
8Kms dé cammo malo), el precio se mcrementa de ¢l -a ¢2.- mas por saco; esto nos elevaria a un oosto por
qumlal de ¢5.-/ qumtal de grano. El ejemplo antenor fo unprescmdlble de las condiciones de camirno para
'esu;bleoer una tanfa' por ﬂete» de’ mercaderia ademds de considerar la depreciacion del vehicufo, cqmbusuble,
desgaste de ﬁénlas, almblos de doeite, elc que ﬁaoen que los prccios> cobrados por‘ eslas ; empresas sean muy

' ngumsas pem que en la actualldad 10 se cuenta con una tabla de tarifas actualvada y eso dificulta el cobro de los

' wajes y los cualcs l\oy por hoy se hacen dlscreclonalmente (COMUNICACION PERSONAL)

Eﬁve‘l ANEXO*3i s pies’gcnfa de manera deiallada la informacién refereiite al costo/qq por distancia recorrida.

& -

28 e 'FleAIl‘JClAMIENT():A LA COMER(.ZIALIZACION -

i . S En wpimlos anteriores se ha tratado acerca de la 1neﬁc1cnc1a crediticia existente hacna. los granos basu‘;os en El 7 '
Salvador y la mfommcxén de campo reoognia !e demucstm pués que del total de cooperativas encuestadas
solameme el 58. 2% cuentan con el apoyo uedmclo y el cual es de Avio umcamente el restante 41 8% no
cuentan ni siqulera oon este tlpo de oonoesl()n p01 no ser su|cto dc crédito pam el sistema “Bancarlo Comenclal o

o i(CUADRO-Z?)V.. v
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CUADRO 27 . _ ) ‘
K1 SALVADOR : FROPORCION Y NUMERO DE COOPERATIVAS SUJETAS A CREDITO FORMAL DE AVIO
' : Cosecha 1996 - 97

CONDICION CREDITICIA ) N’liMERO DE * PROPORCION
. ‘ . ) COOPERATIVAS- . .
CON CREDITO ’ 39 - 58.2
SIN CREDITO . 28 41.8
TOTAL = - r 67 ‘ 100

" "FUFNTE : DOLETA DE ENCUESTA . 1996 - 97

Sf bien los datos anteriores son preocupantes, mas lo son atn los que muestran el procentaje de ,
organizaciones que cﬁentéfl_ oon un cnédito especifico que financic una actividéd_ tan importante como lo es la
cbmemializacfén. ya que de un total de 67 ooopcmliyas productoras. solamente 3 (4.5%). cuentan cbu un crédito
qlie financie la actividad com;:n:izﬂ a través de una é:m:mi(&n del periodo del crédito de avio (/CUADRO-27).

. EICUADRO-28, nos indica que realmente no existe en el pais. una linea crediticia para la comercializacién

de granos bxisicos, pués, atnque todas las instituciones financieras extendieran sus lapsos de tiempo en el crédito

de avio, dando al agricultor una mayor oportunidad para poder cspecular con los precios, no se financia con esto el

beneficiado, embasado ni almnoénado; actividades que proveen un “MAYOR VALOR AGREGADO ” a los

~ granos bdsicos ¥ a los ciales han representado por mucho tiempo un factor de grandes ganancias para los

intermediarios que las realizan.

CUADRO 28 .
EL SALVADOR™: PROCENTAJE Y NUMERO DFE, COPERATIVAS QUE CUENTAN CON CREDITOS PARA LA
. COMERCIALIZACION Cosecha 1996 - 97
CONDICION CREDITICIA NUMERO DE , PROPORCION
AR COOPERATIVAS _ ‘
CON CREDITO E 45
"~ SIN CREDITO - 64 | 955
 [TOTAL D 67 100

FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1996 - 97

29  DETERMINACION DEL PESO Y CALIDAD DE LOS GRANOS, PARA LA

COMERCIALIZACION DE FORMA TRADICIONAL -

Auncquic a simple vista, }a forma tradicional de comercializar los granos, considere como base fundamental

para la negociacion el precio, la calidad del producio; es un valor que aiinque en forma empirica es determinante
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al menos para él compradot quién se preocupa por la humedad, limpicza y dafios que puedan tener y de esta forma -
obtener un pardwetro que le permita regatear (negociar) el precio.

o . Las formas en que los compradores y vendedores deierminan algunos factores de calidad, son muy variados

ast como {ambién lav'fopiizi ‘én qiié se determina ¢l peso pués atinque siempre es la bascula, él instrumento
uti]izédo, varia de acerdo al ﬁujéto que realiza la accion (a vaces ¢l comprador y otras é/l/vendedor)_, como lo
demuestra el CUADRO-29.‘

Un anzﬂisis general del‘cuadm' muestra que las formas de dcierminar la calidad, tanto para los productores
cono los'ooinpmddres son de_ tipo erﬁpfricas, pués wilizan el tacto y ¢! oido para ¢stjmar el grado de humedad que
poseen.

& . ~ Porsuparte ia forma de pesar los productos se limita a dos formas especificas, las cuales son pesar con la
' bascula dél comprador y la otra con la bascula del vendedor, con algunas exoepci011e§ lo hacen ambas parles‘.
_ Segin Ia informacién obtenida enflas eliazestés realizadas, el mayor nivel de agentes que pesan los granos lo
representzin los compradores con un 41.5% los cimlc;s le compran los granos a los productores y wlilizan sus
propias b’éscul‘zisral |_1161nc11io del pesado, estos a su vez determinan ta humedad al tacto y al oido, esto lo realizan

metiéndo o fitroducicndo el brazo en el saco y si este se hunde con rapidéz y sin obstdculos es porque el grano

* Esla seco, tambicn los prochiciores utilizan la técnica empirica en la cual los granos son lanzados verticalmente

(,IIAI)R() 29
ILL §ALVAI)()R : l)ll’l‘RENl‘le FORMAS UTILIZADAS PARA DEFERMINAR EL PESO Y LA CALIDAD DE LOS
GRANOS EN LAS COOPERATIVAS DE EL SALVADOR Periodo 1996 - 97

R ‘ FORMA- DETERMINAR PESO Y CALIDAD { No. COOPERAT %o
Compredor pesa con su biscula y n considera Ja humednd - 16 24
Lompmdur pesa con su hésculd y determma la humead al tacto y al 28 415
oido ‘ .

| La ccoperativa rcen con su btiscula y el comprador comprueba su peso. 8 12 -
‘ ’ No se considern In humedad. :
La cooperativa pesa con su bascula y el comprador comprucba su peso. 8 : 12
La humedad se determina en base al oido y tacto.
T.d cooperativa pesa-con su bascula y él transportista comprucba el 4 6
peso. La humedad sc determina por marcadores
Se veide en pié (en elote o planta) * - 1 1.5
Se vende bajo normas de calidad 1 1.5
E consumidor lo pesa y la calidad la determina en base al tacto y oido 1 » 15
TOTAL 67 100

,FUENI"E ¢ BOLFETA DE ENCUESTA 1997 - 98
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al aire, si sucua ¢s que esté seco, también lanzan el grano al aire, si suena es que esté seco; otra forma que utilizan

&

en el caso dot fifjol es que‘ ¢l comprador muerde el grano para saber si este estd  himedo. Estos estarian
' ] rcpreéenlados por los transortistas que compran en las fincas o Iug.ares' de production a los pequefios productores

individuales.

Tomando como referéncia el cuadro anterior se puede determinar que existen co;tlpradore;s que pesan el
Brato pero 1o consfdcmn ia'hﬁnnodad las cuales representan un 24% de toda la muestra de estos agentes, se puede
decir que no éonsidcran Ia humedad debido a que lo que buscan es acopiar la mayor cantidad de producto y luego lo
veﬁden aun mcjbr premo, puede darse el caso de‘ que no les importe si el grano eslév quebra(!p o dafiado por los
inseclos, ya quc‘cstos lo .oomp;an mds baratq y luegio lo mezclan con grano que esta en buenas condiciones y ast
8 - venderloa imej'or ﬁrecio.

N Existe 1a posibilidad de que él productor pesce el grano y determine I calidad, esto lo demuestra el cuadro
anterior ya que existe un 12% de ooopérativas que pc-saﬁ el producto con su propia biscula al.ltes de ir a vender sus
grﬁhos MSiC(;S yala vﬁ determina la catidad de sus productos utilizando las misina técnicas rudimentarias que
ﬁgiﬁzan los compradores (Cayotes), pero por oira parte el estudio reportd que existen coopefativas que pesan el
brqduclo, pero que no consideran la calidad del graio, esto puede deberse a que no poseen patios de sec";do.a que
'\‘;éndcn su producto al no s salir fa cosecha o incluso fa pueden vender en pié, és(o para poder salir de sus deudas
cont los créditos de avio.

[ » , Olm situacion que el estudio reportd, s que las cooperativas también pesan con su biscula y a la vez los
trarisportistas (compradores), compruebsn el peso, ﬁtilizandol marcadores, estd reflejo un 4% lo cual indicé que
no se d4 csta siluaci(m con rucha f;mcuencia. |

i ‘Oiros fendmenos fegistrados, pero con un bajo porcentaje del  1.5% fueron, que €l productor ﬁude la
cosechaﬁ(elotc) ctf pié, €1 consumidor pesa el producto y determinar la calidad del producto y también que se

A : n‘egecic bajo normas de calidad de la BOLPROES, de este l’lllil'n() fenomeno se puede éxplicar su bajo porcentaje

debido a que de todas las cooperativas encuestas solo a un negoci6 bajo las norinas de la BOLPROES.




t@)‘

»

119
2.10 EL PAPEL DE LOS lNTERMEDlARl():‘i EN LA l’R()vlu)UCCIO'N Y COMERCIALIZACION
| DE LOS GRANOS BASICOS Coscchia 1996 - 97
Atnque es bien gabido que el Sistefna Tradicional de comercializacion de granos basicos, carece de mucha
eﬁci'éncia,‘es importante analizar el papel que juegan los sujetos que p‘articipan ven ella pero muy en particular el de

los intermediatios o coyotes desde una optica distinta, en el entendido que ain y cuando estos busquen en la

‘mayoria de veces. luctarse con el trabajo del productor, son tambicn cn algunos casos (4n necesarios en el proceso

productivo comercial y hasta social que llegan al grado de ser indispensables.
El nimeto de coopetativas que no reciben ningin servicio adicional por parte de los intermediarios para sus
T : " s, ! . - g . 7 ’/- [
socios es mayor y cubre un 80.5%," pero es importante analizar que atnque el resto que si reciben otros servicios
sea solo un 19.5% o sca 13 cooperativas, esto significa que el beneficio se disiribuye en la mayoria de los socios

que las constituyen y sabemos qile en promedio estds cuentan con un nimero de socios de 101, lo cual en realidad

constituye un Indice alto de considerarse, BOLETA DE ENCUESTA 1997,

Entre los servicios prestados, como el crédito (en dinero), y 1a facilitacion de insumos agricolas, son los que se

presentaron con mziyor frecuencia ascendiendo al 6% cada uno; scguido tenemos al transporte con wn 3%y

otros oomé la facilitsicion de viveres, pago por adelantado (mmiulmcnie) de 1a cosecha y servicios de embasado,-v
cuentan con un 1.5% de presencia en cada uno.

Algurios de los séfvicios descritos anteriormente, soh una prestacion unica de los agentes intermediarios y es
de alll en'dbndc radica su funciéh social, adem:is en muchos casos la cuestion se extiende hasta los li_mites de la
alﬁistad v familiaridad que esios estrechan con los pmduclbnes. e incluso.a considerarlos como padrinos para sus

hijos, To cual asegura para é coyoie 1a vénta de los productos de ese cliente por ser considerado un miembro de la

" familia.

241 FUENTES DE INFORMACION DE PRECIOS UTILIZADAS POR LOSPRODUCTORES

. COOPERATIVISTAS

Li forma en que los productores de granos se informan sobre la variacion de. los precios, muestran que de

- acuerdo al criterio de los productores, no existe ninguna fuente oficial (gubernamental), que ofrezca la informacion

sobre los precios en las diferentes plazas comcerciales, pues tan solo un 1.5% de estos oblienen informacion de
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_ precms a tmvés del comité de defensa del consumidor CUADRO- 30.

La mayor fuente de informacién la constitiyen los compradores intermediarios, lo cual es logico s

oonsideramos que son estos los quie estan en contacto con los productores y a quienes les conviene mds informar por .

/,

l‘L SAI VA])()R i’RlNLll’ALES FUFN TES DE INFORMACION DEE PRECIOS UTILIZADOS POR LAS COOPERATIVAS
. .- .*  PRODUCTORAS DE GRANOS BASICOS _ Cosecha 1996 - 97 _

. FUENTE : B()l.FlA I)E ENCUESIA 1997 - 98

FUENIE DE INF()RMACION - No. DE COOPERATIVAS PORCENTAJE
Ministetio de Agncultma y Qanaderia — . -
Ministério de  Economia ) — . —
Comile de Defensa del Consumidor . : 1 : - 15
Comprador Intermediario , 29 - - 432
_Radio 10 15
Televiston 2 3
Ningina t 5 7.5
Otras. 20 ] 29.8
I()IAL 67 100

~ sus propios intéréées eslos ébnsﬁniyen el 43.2%,de las fuentes consultadas.

La {elevision pero pnncipalmen(e la radio, oonshluycn una fuenic inportante de informacion por lo que se debe
de oonsndcmme en forma pamal (anibos oonstlluyen un 3% y 15% respectlvamenle)

Un7.5% dc rcooperatlvas oonsndemn que no tienen una fuente dé informacion de precios y un 29.78% (hacen

uso exclusivo de otras fuentes a las antes mencionadas y las cuales se observan en CUADRO-31.

: (111\1)1«) No. 31 . ' : e

El' SALVADOR : OTRAS. FUENTES l)F INFORMACION UTILIZADAS l'()R LAS COOPERATIVAS PRODUCTORAS DE
- GRANOS BASICOS Cosecha . 199 - 97

OIRAS FUFNIES DE lNFORMAClON No. DE COOPERATIVAS PROCENTAJE
Sondeo eh Plaza .26 , ' 81.24
‘Asoclacién Cooperativa 2 625
. Los Beneficios l : 3.13
Bolsa Aprojiecuaria 1 - 3.13
Fedémcién ‘ ‘ 2 . 6.25
TOTAL 32 100

I'UFN'IF B()I,l‘ TA DR ENCUF?IA 1997 - 98

Es evidente que los sondeos realizados por los agricultores (o sus mujeres), en las diferentres plazas, conforman

"~ ¢l mayor porcentaje de otras fuentes consultadas (81.24%), si él hombre o la mujer preguntian por los precios
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p:xgzidos en i:; plnnza‘ en ese monwhio,bstos variain cohsidériiblemmﬁe cuando él productor ‘lleva el producto
| incurriendo €. en cf costo de transboﬁe. '
' ! ‘ - Las asbdacionés péiteoen tener tambicn algunzi importancia para la difucion de il\fonllaciéll de precibs bpara
sus socnos pucs l'mlo la asociacn(m ooopemtlva como la federacmn cuentan con un 6. 25% ca’da una, aunque no se

pudo delermmar de donde pmvenia la mfomlamon que dichas asociaciones manejaban

. En altimo lugar tenemos conio fuentes altcrnativas de informacion a los beneficios de arroz conun 3.13%y
- la Bolsa Agropecuaria también con un 3.13%.
- A simple visia puede creerse que el nimero de fuentes de informacién es grande, pero si se observa mejor fa

frecuencia con la que son utilizadas y 1a confiabilidad de estas, tenemos que no hay un ente especializado y con una

estructura lo suficieniemente graide para cumplir con al fin y que actie.de manera imparcial proporcionando la

informacién gratuitamente a ipdos los interesados.

2.12 » ‘ LA BOLSA DE PROI)UCIOS A(,ROI’ELUARIOS Y LAS COOPERATIVAS
SALVADORENAS  Cosecha 1996 - 97
La ineficiencia del Sisteina Tradicional de comercializacion de granos basncps, hace que los agricullores
L éiameh por un éi‘slel'n'i 1‘11.|ey0'y eficiente, de tal manera se hace sentir esta necesidad cuando se pregunté a los
cooperauvtstas sl negociariani a través de otro snstcma mejor, ¢l 100% tespondi6 que Si, sin haber escuclndn‘

_ dcmlles del mlsmo

o

. La feSP“,CSm oblemda de los ooopgmlivislas es hasta cierto punto, un reflcjo légico, pero lo que es indudable B
;- I ‘ és la nccesidad que .ex'ist‘e‘ po'r oonoéer nuevas alternativas que agilicen elr mercado de granos, pero para eslo es
| i neocsano I difusion dc las mlsmas a través de los medios de comunicacién més adccuados asegurandose asi que
el mensaje llcgm'i al sujeto de intetes esta forma de difusion ha sido poco utlllzada por la BOLPROES y se
nianifiesta por el dcsoonocmpenlo de su existencia por parte dg: los coopemllvnslas, pués solo un 27% a esciichado

al merios algo sobre 1a Bolsa Agropecuaria, asociandola inclusive muchas veces con la Bolsa de Valores.

Si él conocimiento de la BOLPROES por parte de los productores es bajo, mucho més lo es el procentaje de

" estos que han niegociado en ella, ya que tan solo tn 3% del total encuestado lo han hecho, lo que representa a 2

~ coopetativas.
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St compara el hi\;el de las cooperativas que han negociado contra las que ooﬁoceni acerca dg Bolsa, tenemos
cntonces que las primeras oonstlmyen un 16.6%, proporcion baja. wnsndemndo que el restanie 83.4% conoce de
| : los bengﬁcios del niecanisio Bursitil; 1a razon es sencilla y es que para muchas organizaciones de cooperativistas,
id.BOi;PROES no es mﬁs que wi instrumento de enrrequecimiénlo para un nimero pequefio y especi['ico de
’ perséhas (argollas, segﬁﬁ algupos moperativisu\-s), eslo penerd incomodidad en algunos ccoperativistas.
“ Un punto impo'rlanlé de mencionar cs el hecho que, al preguntar a las cooperativas que habian negociado en
fa Bolsa, la respuesta np fué del todo satisfactoria, achacando que a comunicacion que mantenian con la casa, era .
ineﬁcieme, pues :i\"isaban de una negociacién con imuy poca anticipacion y es importante recordar que cuando se
trata de compras de insumos, las cooperativas hacen uso de créditos, los cuales necesitan dias pani ser aprobados y
E ] | - cfectivos. |
" Finaliemte todas las cooperativas opi'nzlmn_ sobre cuales erdn las caracteristicas que precizaba un mejor
si§le1na de comercializacion, exigiendo ademés de pronto pago, eltc. lo siguiente:
PESO ‘EXAC'I‘(): El hecho que él comprador pese los productos con basculas que él niismo lleva a los lugares
de prbduoci()n ha sido la causa de muchas pérdidas para él agficul_(or, y la base para fundamentar su desconfianza
al momento de la pcsa en cualquier lugar, puds alegan (con razén cn la mayoria de los casos), que él comprador
lleva arreglada (mal qalibiécién a priqri) su bédscula. Estos consideran injusto este trato );a que ellos oftecen g?anio

7

: : muy seco y limpio al m(;mento de la pesa ademds que tener que soportar los precios muy bajos impuestos por los

_ s coyoles, oﬁlignmk) a lo§ aéicu]lotésa cargar con las pérdidas de la COIIICTC};liZHCi(')Il. ‘
CENTROS DE ACOPIO: Siéndb el transporte, uno de los factores que generén mayores costos al proceso de
| B “ comercializacion, los 'agricultor&c toimédn a bien ka posibilidad dc colocar sus productos en lugares cercanos y
adecuados para ser negociados postenormcnte una vez reunida la capacndad requerida. Es necesario para crear el

habito del acopio que. les permlla vender en un lapso de tiempo posterior a un mejor precio. La ﬁgum puede llevar a.

la fommcmn dc cooperativas de acopio y de cor ncrcmlvacnon simultaneamente.

TRANSPORTE : Se considera necesita fa formacién de empresas dedicadas exclusivamente al traslado de los

productos desde 1a parcela de produccion hasta los posibles centros de acopio u almacenamiento.
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COMUNICACION IiADlAL,,: El conocer sobre el movimicnto de los precios, es importante para los

productores, pero cstos éxigcn que dicl;a informacion sea difundida en radios populares y en una forma menos

co'mplicada (técnica). .

LABORATORIOS DE CON’i‘R'OL DE CALIDAD : Si bien es cierto que existen en nuestro pais, algunos

laboratorios de control de calidad, los 5gricullores sienten que estos estdn fuera de sus posibilidades lo cual
in.iposibi_lita a dclcr,minnvr en forma precisa la calidad del grano que producen y asi poder negociar a través de esta.

PARTICIPACION EN LA FIJACION DEL PRECIO : En la comerializacion tradicional, ¢l agricultor se

- sicnte excluido en ef proceso de ta fijacion del precio y no di la oportunidad a negociar por lo cual ellos quisieran

en in nuevo sistema ser As activos en dichas decisiones.

PR()TECCI()N HACIA EL PEQUERO PRODUCTOR : El agricultor salvadorefio, no conoce sobre las

importaciones que se ddn en el pafs de los granos bisicos como tampoco sobre el efecto que esto causa en los

e
s

procivos internos, por lo cual exigen en cualquier sistema de negociacion, preferencia hacia los productos nadonales,
prolegiendo los ﬁrocios de estés pués alegan que FEl Salvadof 1o solo es un pais de consumidores ¥y que existen
muchos productores a los cuales es necesario proteger también.

.Si bien las peticiones fueron hechas de maner de comentario por parie de los agricultores, reﬂejan en forma
sencilla, el fnteres de los agricultores por resolver los problemas con los qt.le han tenido que convivir siempre con la
comercializacion tradicional que si bien tiene algunas bondades también tiene sus serias dificultades es por ello que

tambicn el nuevo sistema de comercializacion debe de corregir la mayor parte de esas dificullades y cuya

* responsabilidad recae sobre la BOLPROES.




>

@

CAPITULO 111
M ANA.Lisi"s,v_mm“Omco DE PRECIOS PAGADOS AL PRODUCTOR
EN LA ‘VEN'I‘AADE MAIZ, FRIJOL Y ARROZ A TRAVES DF TA
.COMERCI‘A»LIZ‘ACION TRADICIONAL Y BURSATIL |

" En el presente capitulo, se pretende realizar un amilisﬁ"hislérico comparativo de los precios
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pagados al productor en 4 venta de sus coseclns tanto por la forma tradicional como por medio del :

ststema hurs.ml descubnendo de esla manera la allenmlna que ofrece mc_]ores ventajas con respeclo al

p;ecno que bcncﬂcnana los produciores.

En primera instancia se hard un analisis de la estacionalidad de las ventas de los granos basicos a-

fo largo del afio en la comeicializacion iradicional; para luego contrastarlas con las negociaciones de
estos mismos rubros en la BOLPROES, determinando asi, si existe o né coincidencia entre los periodos

de mayor actividad comiercial en ambos sisiemas,

' Para finalizar se comparardn los precios pagados al productor al través del sistema tradicional de

comercializdcion * a lo largo de ta Cosccha 1996/97; con los precios pactados en las negociaciones

realizadas en 1a BOLPROES para este misnio periodo.

314 ANALISIS - COMPARATIVO DE LOS PRECIOS EN LOS = SISTEMAS

" TRADICIONAL Y . BURSATIL EN EL CICLO 1996 - 1997

Con el objelivo de identificar la mejor alternativa en términos de precios’ que benefician a los

’ﬁiéduct‘orcs ccréafé;fos; é§ Vliiio en el presente apartado un andlisis historico comparativo de los precios
. éntfg él sfslgma tradicional de cdmercializaéién yel sis(éma de bolsa agropecuaria para cada uno de los

: mbfos en csfu‘dib (ri13122 ffijol y arroz), durante .el ciclo 1996/97.
“La ihformaci&i a vulilizzir para este andlisis es basicamente la misma que se ulilizé en los anteriores

-~ anélisis, con la finica variante de que fueron ocupados los espacios ( meses ) vacios en doide no se

_registtaban operaciones a través del uso de un factor promedio; proveniente de las variaciones ocurridas -

entre el desplazamiento de un precio y otro, para obtener finalmente un valor que dependiendo de su -
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sigtio ( +/- ), se adiciotia o susirie al precio anterior, pdta determinar el valor del mes en el cual no

existen operaciones.

3411 ANALISIS

k4

COMPARATIVO DE LOS PRECIOS DEL MAIZ

s Al analizar las ésiaCionaiidades de las operaciones tanto en el sistema tradicional como de bolsa,

se observa que o existe ninguna coincidencia significativa entre_la relacién de operaciones en ambos

sistemas, pues niientras el sisiema tradicional se mantiene activo durante el periodo en el cual se realizan

fas cosechas ( FIGURA ~ 8), el

"
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. FIGURA#8
ESTACIONALIDAD DE LAS VENTAS DE LAS COOPERATIVAS PRODUCTORAS DE
MAIZ EN LA COSECHA, 1996 - 1997

sistema bursatil mantiene operacion a lo largo de todo el ciclo (FIGURA - 9). Este hecho confirmé lo

expresado por [a mayorfa de agentes corredores de fa BOLPROES, en donde sus clientes proveedores son

" casi exclusivamente,

intermediarios o comerciantes, los cuales adquieren el producto al momento de la

cosecha y mantienen almacenada cantidades considerables de producto para venderlas en un plazo
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» FIGURA#9

- ESTACIONALIDAD DE LAS VENTAS DE MAIZ EN LA BOLSA
AGROPECUARIA EN LA COSECHA 1996/97

posterior et una o varias negociaciones, manteniendo asi una disponibilidad constante para el mercado
bursétil. (ANEXO - 32)

LaFIGURA - 10 muestra por medio de lineas la traycctoria de los precios promedio pagados en

pero iio se debe olvidar que las negociaciones en bolsa di fieren de la otra, por cuanto esta utiliza normas

de calidad las que definen en gran medida el precio del producto.

La curva de precios en bolsa muestra los dos extremos posibles cuando de precio se habla, pues si

bien poséc los precios mas altos (entre £156.25/qq. ) pagados en un periodo consecutivo de cuatro meses

B (de Junio'a Oélubre):(ANEXO -.33), también registra los precios mis bajos pagados por quintal de maiz,

ya que ¢l primer mies det-afio 97 pagé £66.5/qq., el cual es el valor més bajo para este ciclo en los dos

sistemas, es interesante ef fenoméno
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el mercado tradicional y 1a BOLPROES; estas serviran para comparar al mismo tiempo ambos sistemas,




127

80
) 160
C;
0 Mo
L
o 120
N O
B )
) 4 Z a—TRADICIONAL
) S %0 ——BURSATIL _|
/ )
Q 40 -~ e i
. 20 . ——
[ -

ﬁvFvM-A'MJJASONDErFMAMJJASOND
: 1996 o v 1997

. FIGURA # 10
COMPARACION DE PRFLIOS DE MAIZ EN EL MERCADO TRADICIONAL Y BURSATIL EN
.- . . - LA COSECHA 1996/97

: ,ocumdo en el periodo 1996/97 con respecto a la variacién de precios, pues si se observa

| "cmdddosamenle la FIGURA - 10 se ev1denclan prectos altos en la BOLPROES, cuando en el snslema

tradlcmnal sml bajos y Vlceversa hecho que s¢ convxcrle et una venta_m a fdvor dcl sistema bursatil, por

ser este qmen se SOstlene por mds tiempo con mveles superiores de precios a los precios tradicionales.

Un punto a favor del snstema tradicional es la estabilidad que mantiene a lo largo del periodo

_96/97 porque aunqtle sus precnos no son excesivamente altos o bajos, las variaciones se dan en forma

"menos pronunclada comparadas con las varidciones del sistema bursail (ANEXO 34)

Finalmente el andlisis general de los precios vuelve a inclinarse a favor del sistema de bolsa ya que -

1a estacionalidad de las ventas en el sisteima tradicional ubica la mayor concentraciéon de operaciones
" realizadas justamenite en el momento en que los precios en Bolsa son superiores, convirtiéndose de esta
" ‘maneraen la mejor al{etnativa de venta para ¢l productor, quién no tendra que incurrir en los costos que

origina el almacenamiento. - -
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Esto puede demostrarse numéricamente si se ubica en la figura de estacionalidad y se logra

= [32), hasta el mes de Marzo del 97, ciclo en el cual los precios pagados en Bolsa son los mejores de

totlo el ciclo, oscilando entre los precios maximos y minimos de ¢136.25y ¢113.16/qq respectivamente

(FlGUR.A - 10), mientras esto sucede el sistema tradicional paga en el mismo periodo ¢90.-/qq como
mjnimo y un ¢111.66/qq como maximo y cuyo promedio es de ¢100.83/qq, _comparado con los

¢134.7/qq, promedio que pagé la bolsa. Aln en el caso que él productor decida almicenar su producto

" hdsta esperar el préximo mayor precio en el sistema tradicional, tendrd que incurrir en costo de

_ almacenamiénto por cuatrd meses hasta llegar al mes de Agosto del 97en donde se fx/lgaron £116.14/qq,

1ol cual es atin inferior al promedio pagado en bolsa més atin si consideramos que al vender al momento

d¢ cosechar, como esla costumbre de los productores salvadorefios, no se adquiere el costo adicional que

—

1Tplica el alniacenamiento

3[i.1.2 ANALISIS COMPARATIVO DE LOS PRECIOS EN FRIJOL.

diferencia a favor de esta altima, pues, si por un lado las operaciones en bolsa se realizan casi eni todos

Igs trimestres del perfodo 1996-97 (FIGURA - 11), lo que en realidad marca la diferencia es el nimero

Vdﬁa operaciones que se dan e dicho periodo, pues el sistema tradicional solo registra 15 operaciones en

—

NS

5%, (ANEXO - 32).

~ Esta desigualdad en el nimero dc operaciones entre ambos sisicmas, esta basada especificamente

. 0

\ las importaciones negociadas en bolsa, las cuales como se menciond anteriormente, son tan
numerosas como lo'son  las calidades de estos, lo que determina también una gran variacion en los

s

- precios.

comprobar que ¢l mayor niniero de operaciones se dan desde el mes de Septiembre del afio 96 (ANEXO

ddo el ciclo (FIGURA - 12), contra 800 registradas en la bolsa, esto significa una diferencia de mas del
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Las estacionalidades de venta tanto tradicional como bursitil, dejan ver una muy marcada
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FIGURA# 11
FSI‘ACI()NAUDAD DE LAS VENTAS DE FRLIOL EN LA BOLSA AGROPECUARIA EN
LA COSECHA 1996/1997

Los precios promedios pagados por cl quintal de frijol durante el periodo 1996-1997 en ambos sistemas ‘

s¢ muestran en la FIGURA - 13y permiten determinar por simple inspeccion una ventaja casi total en

- los precios por parte del sistema tradicional, pucs Ginicanicnic en cuatro meses a lo largo de todo el ciclo

cl sistema bursdtil, logra éstar por encima del sistena tradicional con precios levemente superiores.

La diferencia es grande dcsdc el inicio del ciclo, ya que micntras enla bolsa se pagaban ¢123.70 /
qq; el tradicional pagaba ¢500.00 / qq (ANEXOS -33-34 respectivamente), Como e menciond

antenormenlc estas dlferencns de precios estin influenciadas por lo general por l‘LC'llld'ld del producto

la cual es delerminada en parte n el caso del frijol por su liempomde coccidn, el cual ha alcanzado en

 bolsa hasta 270 minutos en algunos lotes.
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T » FIGURA # 12 ‘ _
ESTACIONALIDAD DE LAS VENTAS DE LAS COOPERATIVAS PRODUCTORAS DE
L FRIJOL EN LA COSECHA 19961397 .

I3

La desigualdad en ambos sistcmas se mantiene constante hasta el mes de Agosto del 96, en donde

. los precios en Bolsa, aumentan sobrepasando a los del tradicional, mientras este ultimo desciende hasta

alcanzar ef minimo registrado en todo el periodo (¢ 425.00 /qq), cl sistema bursalil mantiene desde el

~-mes de Septicmbre hasta Noviembre def 96, una ventaja sobre el sistema tradicional, con precios que

oscilaron entre los £190.00 hasta los  ¢496.40/qq, este fué el Gnico periodo prolongado en el cual los

precios fucron superiores. Posteriormente los precios vuelven a incrementarse en los meses de Enero y

Febrero. sicndo apenas suficiente en este tltimo mes, una diferencia de ¢9.75 para sobrepasar el precio

tradicional (ANEXO - 34). En estos meses antes mencionados, fa BOLPROES alcanzé su mdximo y es

de aqui cn adclante cuando comienza su descenso, deteniéndose en el .mes de Marzo, para luego

~ mantenerse constante a fo largo de.los siele meses siguientes, finalmente cae en el mes de Octubre,
~ terminando los meses de Octubre y Noviembre con precios no mayores a fos ¢241.00 / qq, por su parte el -

sistema tradicional tuvo su méximo mucho antes que el sistema de bolsa, pues este se dié en el mes de

Tulio dcl‘()(,,

130




@

il S JRR— SR

Lo &0 | - “; : ‘ I . -—’.".”.
L 00 - i - , | WO~ 0 e
0 —&— TRADICIONAL
I:: 00 —&—BURSATIL
s \.
k1] vt |
/ 200
o
Q)
Q
0 v T + T

1996 1997

. FIGURA # 13 .
PRECIOS PAGADOS POR QUINTAL DE FRIJOL EN LOS SISTEMAS TRADICIONAL Y
BURSATIL, DE COMERCIALIZACION PARA EL PERIODO 1996/97

con un precio de ¢585.68 / qq y mientras la bolsa alcanzaba su mdximo en el mes de Enero del 97, el

tradicional pagaba ¢550.00 / qq. lo que significa una difcrencia de ¢40.10 / qq.(ANEXO — 34)

A partir de Febrero del afio 97, los precios en el mercado tradicional siguen una trayectoria
ascendente con precios que fueron desde los ¢ 500.00 hasta los ¢ 642.80 / qq; este ascenso es tan solo una
proyeccion tedrica, pues los andlisis anteriores de estacionalidad que el afio 97 tuvo poca actividad

comercial v cl ascenso que aqui se¢ mucstra es producto de un factor adicionado al dltimo precio

registrado (¢ mes de Febrero del 97), hasta finalizar dicho affo.

i 4 . o " v
Finalmente déspués de haber analizado la trayectoria de los precios, en ambos sistemas se puede
afirmar que a diferencia de lo ocurrido cn el rubro del frijol, el sistema tradicional efectué para el ciclo

1996-1997 mcjores precids pof quintal de {rijol y en periodos mis prolongados, ubicandose como la
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mejor alicrnativa para el ciclo 1996-1997, sin considerar las diferencias de negociacién ( normas de

calidad ) que existen en ambos sisteras.

3.1.1.3  ANALISIS COMPARATIVO DE LAS ESTACIONALIDADES PRECIOS DEL ARROZ

El periodo en &l cual se di 1a mayor concentracion de operaciones, es distinto para cada uno de los

sistemas, pero un vistazo general al niimero especifico realizado en cada uno de ellos, nos deja ver que el

sistema bursdlit averitaja al tradicional en tan solo por tres operaciones ( 6.4 % ) ( FIGURAS 14 - 15).

e
s
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FIGURAH 14

ESTACIONALIDAD EN LAS VENTAS DE LAS COOPERATIVAS A PRODUCTORAS DE
ARROZ EN LA COSECIIA 1996/1997

La causa que origina una diferencia en los periodos de mayor actividad comercial es especificamente la

falta de bencfliciado del grano en el sistema tradicional, pues los inlermediarios compran el grano en

_—

granza himeda; estos lo secan y lo benefician posteriormente, para finalmente llevarlo a la bolsa y

venderlo ahi en la modalidad - de grano oro.
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. FIGURA # 15
ESTACIONALIDAD EN LAS VENTAS DE ARROZ EN LA BOLSA AGROPECUARIA EN
. LA COSECHA 1996/1997

" Es importantc mencionar que no lodo el grano comprado y beneficiado por los -intermediarios es

negociado. en bolsa, ademas al igual que los rubros anteriores, muchas de las operaciones de arroz

realizadas en Bolsd, son producto de las impo}taciones.( ANEXO - 32).

El hecho que las condiciones del grano para la venta en el sistema tradicional, sean diferentes las
condiciones a la  Bolsa, impide un andlisis comparativo de precios en ambos sistemas sin tomar en

cuenta los costos que implica el beneficiado y transporte del producto.

.

Tanto cl sistema tradicional como el sistema de Bolsa, muestran poca variacion de sus precios en el

periodo 1996-1997 (FlGURA - 16), dicha caracteristica sc acentiia més en el sistema Bursatil, pues los

-

precios por
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+— TRADICIONAL
—&-—BURSATIL

1996 : 1997

FIGURA # 16
PRECIOS PAGADOS POR QUIN"I'AL DE ARROZ EN 1,08 SISTEMAS TRADICIONAL Y BURSATIL DE

COMERCIALIZACION EN LA COSECHA 1996/97 ) - ‘

Lo anterior permite concluir que la diferencia entre ambos prodpétos, eét'riba en un simple secado
del producto, ¢l cual de aciierdo con el estudio realizado por TECHNOSERVE Inc. al sub sector arroz en
El Salvador, tiene los siguientes costos: quin'lal de arroz oro oscila entre £237.45 / qq y los ¢ 243.67 /

| qq. lo cual si gni‘ﬁca una vatiacion de ¢ 6.22 / qq a lo largo de doce méses, dichos extremos en precios se
“dieron en los meses de Diciembre y Enero de 1997 respectivamente. Por su parte el sistema tradiéional;
ménluvo una (cndcﬁcia que si bien fué en alguna medida uniforme, marcd variaciones pronunciadas en
los mcscs‘ dt; Agosto a Dicienlb;e del affo 96, con precios que fueron desde los ¢l()6.-i hasta los ¢88.3/qq
lo cual‘ represciitd und variacion de #17.67/qq. en el lapso de un mes, pues dicha variacion se di6 en los

‘meses de Agosto a Septiembre del mismo afio; coincidiendo esto con los maximos y minimos de precios

pagados en el periodo 1996/97 por arroz granza himedo.




o
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~ Los anteriores andlisis muestran difersncias incomparables en los precios pagados en ambos
sistemas. pucslo Como se mericiond en i principio, las difcrencias en las condiciones del producto para
la vcmd son (omlmenle dlstmlas pero podemos aﬁrmar que e‘usle la necesxdades de otro estudio que

' mvesllgue l()q posnbles beneﬁcms que obtcndn'm los posibles productores cooperatmstas de arroz, si

dieran un gmdo de beneficiado (CUADRO - 32). -

+ Para el caso se expondra a continuacion el ejemplo de una operacion realizada en el mes de febrero

B de 1997 (('/\\NEXOS 33-34)enla BOI ,PI{()ES, cuando se realizo una operacion de arfoz £ranza seco,

obteniendo un p'récilo seco por quintal de ¢134.25, precio que es superior en ¢37.25/qq a los ¢ 97/qq.

pagados en ¢l mercadb.tradicional, en donde el producto se entregd en condiciones de granza himeda.

CUADRO No. 32
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EL SALVADOR‘ _ " COSTO DE SECADO DE ARROZ GRANZA
| _CONCEPTO R o cosTo)QQ
Sacado. + Pita e £300
Transporte _‘ ‘ ¢ 4.00
| Sccado ' | | ¢ 7.00
"l‘()_'lfAL e - ¢ 14.00

" FUERNTE: TECIINOSERVE, 1999.

o FI u)qln de sacado es de ¢l4 00 adlcmndndo este v'llor precno pagado en el sistema lradlcmnal se
lcndrzi un prCC|6 por qumtal de ¢lll ()()/qq el cual es ml‘enor en ¢23.25/qq al precio p'lg'ldo en Bolsa (¢

134._()()/(1q). lo que répresentaria un mayor bcneﬁcm por lil adicion de un valor agregado (secado).




136

CONCLUSIONES
! -

o Existe informalidad en los tratos realizados con los agentes inlcrmediarios del mercado tradicional, quienes
varian el precio del producto, previamente negociado con el agricultor,

*  Los intermediarios o transportistas conforman la mayor fuente de informacion de precios a a que accesan los
productores cooperativistas.,

¢  No cxiste en ¢l pais. lincas espetiales de crédito que financien la comercializacion del subsector granos basicos.

8 - |

+ Los productores cooperativistas de granos basicos, no estin familiarizados con ningan tipo de norma de
calidad a excepcion de las condiciones de humedad e impurezas para comercializar sus productos.

e Las asociaciones cooperativas productoras de granos, mostraron un bajo nivel de organizacion, tanto en la
prodiccion como para la comercializacion, lo cual constituye su mayor debilidad para producir
comercialmente,

* La mayoria de cooperativas productoras de granos bdsicos se encuentran ubicadas en lugares de muy dificil

, =
s, 4

acceso, lo que dificulta el traslado del grano a los lugares de venta.

¢ Un fendmeno que caracteriza a los productores cooperativistas de_granos bésicos, es el hecho de vender la

mayor parte de suproduccién al momento de cosecharla.

e - Aunque cxiste la estructura de almacénamiento; los productores cooperativistas de granos bisicos mantienen

un nivel bajo en ¢l hibito de almacenamiento.

o Las radiodifusoras a criterio de los productores, demuestran ser uno de los medios mas convenientes para la

&« difusion de 1a informacién de precios €n plaza de los granos basicos.
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Aunque la BOLPR()ES tenia ya dos affos de estar funcnomndo al momento de reahzar el estudio, fueron muy
—

‘ pocas las coopcmm as que conocian algo acerca de est’l y muchos (de eslos mlsmos), la confunden con la

Bolsa de Valores.

“Para la cosech'l l996 97, el SIStema tradncnon.ll de comerclaln'lcnon demoslro ser el mecanismo que pagé los

mejores precios en el rubro del frijol.

En la BOLPROES. lag negociacionés de arroz, se reatizan casi exclusivamente transando €l producto como

atroz en oro y no arroz. granza himeda que se desarrolla en el sistema tradicional.

) 1 M . . 4 . - . i 3 . v. N .
El tamaflo de la red. que conforman los distintos canales de comercializacion en el sistema tradicional no es el

e

causante de Ia ineficiencia de este; sino la forma en que sus agentes operan.

Independientemente de sus precios, la BOLPROES, se constituye en la mejor alternativa de comeércializacién;

debido a los beneficios adicionales que ofrece tales como: garantia en las operaciones, pronto pago,

“informacién y ascsoria de mercado, efc.

La cantidad de productores agropecuanos que negocnn sus coseclns dlrectamenle en Bolsa es insignificativa

' conslderando los fines con los que fué creada.

A criterio de los agente corredores, la mayoria de sus clientes son personas dedicadas a la comercializacion

y 1o la produccion.

Las cbopcrmi“_vas no se benefician de las ventajas comparativas de la Bolsa de Productos Agropecuarios, ain

“con sus volumrienes consechados, estacionalidad de ventas y los precios pagados en la BOLPROES.

La BOLPROES no es viable para los pequefios productorés por sus bajos volimenes éomercializadbs y su poca

organizacion.

L.a BOLPROES no cumple con fos objetivos propuestos en su agenda
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RECOMENDACIONES

1 T-Im'p»{xlszir la creacion de u’:ja Red de_vlnfovrmaci(m de precios conformada por las Agencias de Extensién del

- CENTA, fen\cadé uno de fos depariamentos. .

2.- Cr_e’z’)"r Hﬁeé‘s de Crédito espec(ﬁéais para la conﬁércializacién de granos basicos, que cubran los coslos que
1mpllca el lransporte beneﬁcnado y almacenamlento de dichos pr oduclos ya sea a través de la ‘banca prlvada

s

gubemamemal fi nancneras y almacenes de depésnto B 4

3.- D‘ifu'ndi'r las caractetlsticas del meca'nismo Burséiil a través de los medios é,scrilos, radiales y televisivos que

exphquen en formn sencﬂla y general el funcmnamnento y los pasos a segulr por €l productor para poder

‘ negocnar en d|cho enstema

4.- Reofieniar a las cooperativas productoras de granos bésicos en términos del trabajo colectivo para que puedari
‘ 'e,\'(_plqla_} eﬁci‘cntémcnte el iaterial humano 'y los recuisos disiponiblcs, que las counvierten en empresas

potencialmente productoras'y comerciales.

*.. 8.~ Promover el hébito del almacenamiento a través de mecanismos modernos y pricticos como lo son los

Certificados de Depésito, los cuales agilizan el proceso de la comercializacion, pues él poseedor de un

"C'crtiﬁcado dc,Dcpés'ito puede hegociar con el, su producto, en el momento que lo considere conveniente y

: : respald:m el ( crtlhcado

-

—

Beneficiado (.al menos el secado ), ya que son eslos los que generan aumentos sustanciales en los precios.

sin la IICCC’SId'ld dc lransportarlo de un lug ira olro pues s cncuemra en l‘lS bodegas dc Ias empresas que

6.~ Promover en los productores arroceros de las ccoperativas, la adicion de un valor agregado como lo es el -
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7.~ Se recomienda a los productores de maiz, frijol y arroz, considerar al momento de negociar, a la Bolsa de

) Productos Agropecuarios coimo un mecanismo al(enmtivo de comercializacion a fin de tener un parametro de
-comparacién que les permita elegit por si mismo, la mejor alternativa en concepto de precio, garantia,

pronto pago, calidad, etc.




GLOSARIO

AGENTE CORREDOR:  Es la persona natural a quien la Bolsa le reconoce tal calidad para realizar

reglamento que para estos efectos se emita.

ALMACEN‘ES : GENERALES PE DEPOSITO: Son los establecimientos mercantiles que tienen por

. .objetivo principal, la custodia y conservacion de los bienes que reciben en depésito; 1a venta de los mismos en

- los casos provistos por la Ley y la expedicion de Certificados de depositos y Bonos de prenda.

BOLSA AGROI’ECUARIA; Es una sociedad anénima formada por personas e instituciones vinculadas con

el sector agropecuario. generalmente sin fines de lucro y creadas para prestar servicios de comercializacion.

BOLSA DE F ISICOS:; Es un mercado de Mayoristas en donde sc realizan operaciones de cotpra-venta por

descripcion de productos de origen y destino agropecuario, para ser entregados y recibidos en forina efectiva en

un lugat y fecha acordada.

BOLSA DE FUTUROS; Es un mercado en el cual no es imp‘orl;'mie Ia existencia del producto para realizar

_ una operacién para que garantice un precio pre fijado de compra y venta para un tiempo posterior

. predeterminado.

140

_ operaciones de interhiediaciéti bursatil, en nombre de un puesto de bolsa y ante la Bolsa de conformidad con el -
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B:O’NO' DE PRFNDA, Es un titulo valor, f]ue representa el contrato celebrado entre él propietario de- las

metcancias o productos y una persona o entidad financiera, garantizando con las mercaderias o productos que se

* encuenitran en depdsito y confiere por st misma Jos derechos y privilégios de un crédito prendario.

BﬂRSATIL; Concerniénte a la Bolsa comercial agropectiaria, donde se negocian productos sin la presencia de

" los mismos. .

—

otorgan a su titular, ¢l derecho de comprar.

o de eqmdad hs divergencias que surg'm por el incumplimiento de los compromlsos por operaciones reahzadas

en h Bolsa

" (AM ARA DE ’.C()MIV’ENSACI()N ; Esla ieswnsﬂble de registrar las operaciones que se han cerrado en la

‘ 'Bo'lsa‘y de ahl én_hdclante asumir 1a responsabilidad de su cumplimiento.

CER TIFILAI)() DE DEPOS]TO Es u titulo valor representativo de bienes entregados a la institucion
'_._emnsora que a h \é7 mcorpora la responsablll;hd de esta por la custodia y conservacion de ellos, legmma al
,  tenqdor \de\ ceﬁ:h_cadn c’omo»pyropletano de los blenes dcposnados. El Certtificado de Dcposno sirve conio

oL N R . “ ) .y ) R //'.
Ainstrumento de enajenacion y transfiere al adquiriente de el, por endoso, la propiedad de los bienes que ampara.

e COMIS[()N DE VLAV‘BQLSVA; Es un p’orcemajé de dinero que la Bolsa cobra a las Casas corredoras por

~ % ’comprar 0 vender productos, dicha comisién se calcula gencralmente sobre el volumen negociado.

2 CALLS; Se cotiocen también como opciones de Compra dentro del mercado de Futuros y opciones, estas '

CAMARA ARBI"‘R}\L; Esla résﬁohsablé de conocer y resolver, a solicitud de parte y en calidad de arbitro -
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e COMISiON DEL PlIESTO DE BOLSA; Esun pofceﬁtaje de dinero que las casas corredoras cobran a sus
clientes por comprar ¥ vender sus productos, csta se pacta preéviamente entre las paries i/nltéresadas v por lo

- general se d4 eri base al volumen negociado.

) CONCESION; Qtdfgnlltiellto:qUe un”emprevsa hace a otra, 0 a un particulat, de vender sus productos en una

 poblacién o pas distirito.

‘ e C()'NS’ORV(‘_J] 0. Gjnipd de empresas u organizaciones que s¢ unen por un liempo para realizar un proyecto.

e _CONTRAT() POR  ANTICIPADO; Es un contrato de compra-vernta a un pr_ecio,de’terminado 0. por
. deterniinar de un pfpducto que no se encuentra como tal en posesion del vendedor a la fecha de negociacion,
~ " sino que se encueritra en proceso de siembta o ya ha sido sembrado y que estard a su disposicién o para su

* enirega al vencimiento del plazo previsto en el contrato.

. CONTRATO DE C()MPRA;YENTA; Es aquel que se realiza entre los puestos de Bolsa ina vez que se han

e TR

N ‘pdé's(o:de g"ivcue'rdo‘éh un xi/'e'g(')cip..v-.
e (‘ONTRATO[)F lilS'PONﬂBl;;E PARA ENTREGA A PLAZO; Es un contrato de Compra-venta, firmado
por ;dé's‘cb‘rrcdgr,e‘s; en ei cual conviene elnl_rcgzﬁ y recibit, después de un periodo de lienipo mas o menos largo

" estipulado pro la Bolsa, o producto que estd ent poder del vendedor,

" 'CORRO); Espacio fisico de la Bolsa.en donde se realizan las negociaciones de compra y venda de los productos.

W




P

- acordadas, esta debe de hacerse a viva voz, aceplando todas las condiciones excepto el precio y la cantidad, la

cual se podré fraccionar en porciones indicadas por el presidente de la rueda.

"LETRA DE - CAMBIO; Doc_uniento mercantil mediante el cual aun acréedor pide a su deudor que pague

- cierla cantidad.

LICENCIATARIO ”OPERATIVO' Es. uli.socio‘de_ la Bolsa el cual puede participar en las ruedas de

negocmcmn en represcmacmn de ¢ mismo o de terceros Este socio cuenta con la hcencn por un afio para

negociar, la cual al llegar as su lérmmo debe de consolidar se en un opuesto de Bolsa.

LIQUIDA(‘ION Saldar una cuema en el sistema bursaul se da cnmndo ofercnles y demandantes reciben unos
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‘ LA PUJA: Es el‘pcriod‘o de tiempo dado bara que todos los ciirfedof_es participen en las operaciones cruzadas y

el valor acordado de un producto y otros el produclo por el cml pagaron en las condiciones pactadas con

antenondad

- LIQUI DEZ; Es la pqSib’ilidad de que los activos de una émf)resa pucdan convertirse rapidameénte en dinero. Se

“dice que las empresas o pefsonas que poseen bastante dinero en efectivo, tienen liquidez.

MANDANTE: Persona que en el contrato lamado Mandato; confia a otra su representacion personas o la-

- gestion de un negocio.

.poder a la casa conedora para que ncgome en la Bolsa..

T

MANDA I() I)F NF(-OCIACION Conlralo enue el Cllentc y ¢l puesto de Bolsa en el cual el Mandante da‘i' )

'MERCADO PRIM AR‘I'O;F Es un mercado de industriales o elaboradores que generalmente conslituyen un

" rironopolio y que por lo tanto es u mercado exclusivamente de compradores . Este es un mercado cuyo objetivo
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principal no es descubrir precios , sino estableccr un. nuevo. canal de distribucion que compita en precio con el

sector mayorista tradicional beneficiando al detallista o al consumidor final.

¢ MINUTA DE ACUERDO; Es un formato que se utiliza para anotar todas las operaciones “Acordadas” entre

las diferentes casas de corretaje el mismo dia que se efectiia una rueda de negociaciones.

s OFERTA EN FIRME; Es aquella oferta que se hace piblica y bajo la cual la persona que la hace se

——

compromete a cumplirla bajo las condiciones que se estipulan en la oferta.

¢ OPERACION AC(’)RDAIIA)A; Es aquella operacion que se celebra entre dos puestos de bolsa , las cuales se

combinzan la posicion de comprador y vendedor . Esta operacion deberd pregonarse para que cualquier
interesado en ella pueda pujar bajo las mismas condiciones de acucrdo previo. Finalmente , de no darse mds

pujas, la operacion se'cerrard y se registrard bajo forma de un contrato.

* OPERACION CRUZADA, Es aquella en que el mismo puesto de bolsa posée la calidad del comprador y
vendedor a la véz. Esta operacion deberd pregonarse como una “Operacion Cruzada” pard que.cualquier otro
interesado en ella pueda pujarla. De no darse ninguna oferta por la cantidad total o parcial a mejor precio que el .

pregonado. la operacion cruzada se cerrard y se registrara bajo la forma de un contrato.

. 40P7ERACION DE l)lSi’()NlBLE 6 ENTREGA INMEDIATA; Es una operacion de éompravenla sobre

productos que estin disponibles y.cuya liquidacion y entrega debe realizarse de ininediato. ,
L ) C L. %

o OPCIONES; Son contratos. Asi como hdy un contrato de futuro, hay un contrato de Opcidn. La opcién es un
conlra!b para comprar o ven’dé‘r algo sujeto a ciertas condiciones. O sea que hay opciones de compra y opciones

de venta.
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~vencimiento del contrato.
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PREGONERO: Es Ia persona que durante una rueda de negociacién en el Corro, se encarga de leer todas las

condiciones establecidas ent los negocios acordados en la pizarra de cotizaciones, dando a Ia vez un perfodo muy
; ; ‘ _ o

corto de iiempo (20 scgiln&os, por 'éjemplo), para que los corredores de las demds casas de corretaje que estén

———

intesesados en mejorar cualquiera de las disposiciones (compra-venta), lo hagan.

PUTS; Se coriocen fambién como opciones de venta dentro del mercado de futuros y opciones, estas otorgan a

- su titular el derecho de vender.

PRELIQUIDACION; Es solo un «fiocumenlo_ fnforinativo para corredores de bolsa, a fin de que él corredor

~ comprador tenga conocimiento de la cantidad que debe depositar en la cuenta de la Bolsa el dia previo al

PUESTO DE BOLSA; Son sociedades anénimas constituidas con el tinico fin de realizar operaciones en la

bolsa de productos a través de sus agentes de bolsa, estos son los finicos autorizados a operar en la rueda de

niegociaciones a nombre de sus clientes o sus representados, o por cuenta propia.

PIZARRA DE C()'ITIZACI()NES; Se utiliza en €l corro, duranie las ruedas de negoci?mionés, para anotar

“todas las condiciones establecidas de los productos que se pondran a la compra-venta ese dia en la Bolsa.

PRODUCTO IN'I"ERNQ BRUTO; También se conoce como PIB. Esta palabra significa el valor total de

todos los productos v servicios producidos en un pats durante un afio.

"RUEDAS DE NEG()CIACION; comprenden todas las operaciones burstiles que se realicen en el recinto de

Bolsa 0 en cualguiér otto lugar; en dias establecidos por la bolsa, las cuales son reuniones publicas en donde

todos los participantes deben tener libertad de intervenir, disponer de informacién y el precio debe determinarse

en subasta piblica v por intermedio de un pregonero o de un sistema eléctrico
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ALCASA
ASALBAR
BCR

BFA

BMI

 BOLPROES

CADESCA
CAMAGRO

CENTA

CEPAL

CIF

CORECA
CRECER |

DGEA

FEDECOOPADFES

~ FESACORA

FOB

FUNDE

FUSADES

' ~ Conscjo Regional de Cooperacion Agricola.

'SIGNIFICADO DE SIGLAS —~ ~

——

-Almacenadora Centroamericana S.A.

Asociacion Salvadorefia de Beueficiadores de Arroz.

Banco Central de Reserva.

Banco de Fomento Agropecuario,

Banco Multisectorial de Inversiones.

~ Bolsa de Productos Agrepécuarios de Ef Salvador.

Coniité de Accidn de Apoyo al Desarrollo y Social de Ceniroaméricay Panama
Céimara Agropecuaria y Agroindustrial de El Salvador.
Centro de Te'cnologia Agropecuaria y Forestal.

Comisién Econémico para América Latina y el Caribe

 Abreviatura de Costo, Scguro y Flele usada en transacciones comerciales

’ illternacionalcs. '
"Crecimiento EquilatiVo_Ruml.
Direccién General de Estadisticas Agropecuaria.
. Federacion de Coopemtivas de Produccion Agropecuaria de El Salvador.
Federacién salvadoreffa de Cooperativas de la Reforma Agraria.
1 Libm a Bordo. Los bienes y mercancias bueslos en el puerto de el‘nbarque. :
Fdndaciéﬁ Nacional para el Desarrolo.

Fundacion Salvadoreiia para el Desarrollo.
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TRA

MAG

MBC'
MOP
OAPA
PIB
PIBA
PIBGD

SIC

UES

~ Instituto Interamericano de Cooperacion Agricola.

Indice de Precios Constantes.
~ Instituto Regulador de Abastecimiento,

Ministerio de Agricultura y Ganaderia.

~ Margén Brulo de Comercializacion.

Ministerio de Obras Publicas.

“Oficina de Andlisis de Politicas Agropdeuaria.

Producto Interno Bruto.
Producto Interno Bruto Agropecuario
Producto Interno Bruto de Granos Bisicos.

Sistema de Informacion Comercial.

UNIVERSIDAD DF. EL SALVADOR.
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Formularios
CEATIFICADO D€ DEPOSITO A : 1
(ANVERSO).

i
i
|
|
|

Sone

mmaps (O = )

Tis Giel 40 Peréns 318. 45 Prag- O 4IM41D

cuny
Constituye dom. Eapsdcial en: ’

@ o CERTIFICADO OE DEPOSITO (Ley 9543) N ’

T4, 3318744 C P 1038 - Buenos Aves - Il A E ' ’ ’ ) CEATMFICA QUE:
Hormbre 0 Denominacksi: - . . . -

HA DEPOSITADO en numﬁ “ALMACEN N? Galpén: Sedor
Ubicado an: . loa sigumntas elecion

Cmu,,j Unnnd Clase d» Producto ) Caudayi Tpo Marca

.

Peco pos Unidad K Paeo Total ’ Envases Estado

Quas caraciarisicas

€L VALOR do l&'mumdodn deoostadas af it wate CERTIEICADO as de: (

3 -\yu.un\uz;':&:.:‘.;-s-a.u:nvu:gcxl,noxme.

SEGUROS €s1a8 marcadesias estin cuh-w'n‘ contra . . i —
entaCla.’ . v : . :

fdomictisda en : : - . )
bajo PoGza N® . . e venctmianio por: L . j

Ques Sogum-
[ PERIODO DE DEPOSI!O €l-depdsito te olmul ot

ENTREGA DE LOS EFECTOS: No se antragardn los alecios den0stados a la presentacion del respectivo CERTIFICADU OE DEPOSITO. sin estar acomuanaco del WAHRANT
correspondisnie y ambos con endoao on iorma. sl se hutiasen Negociado.

Almapenajs degde: - & ra26n de: Cpot
-'mion de Documentos: .

H mncm\ de Endosos: : '

E q- y Dosediibale:

Ollol Ossioe:
Observathones:

{ﬂ wanto ”h:,‘ compaibies.
vgat y Facl
. Por M_MAUE SA
Administrador (firhe y te¥o)

A conlar desde 14 lecha da anmidin da aste ducmnnmu_

CARGUS: La marcaderia depoaaadn adeuite ioe sigumnles conceptos: . ] i——

CONOICIONE S: Esle documento so tujsia a las condiciones npodlk:u que enuncia al mismo (frentey doro) y a :qu-lhs qusrasullendelaLEY 5843 ysu Docvnlo Aeglarnamano '_

DECLARACION JURADA" £L DEPOSITANTE sedwe BAIO JURAENTO, que: a) Las

o1 esls CERTIFICADO OE DEFOSITO son de su oropadad y que no 48 encuent an aiwcindes por

 orimenca, praebenes, (v Smbar 008, B) QLS Adies nn dasm adas pnal mmcado N0 canlarme aleenormes vigeniey. ¢ Oue tone v domiaho ¢
nmtu-au 000 0¢ derachos dervadol 03 otke dotumenis 88 COMO deias thigacmnas que d¥ mmmo, 0 ;rnbe ? L) ()u.:o\orl.:lcml s teamva Mﬂﬂwrl\: n-n.:).:‘:.‘
xde8 ks caniSioree 49 631 depbo [F csdbraor et muylumno«-w\uauwn osle cobbecata

. Addaracién de firma:
Cakdad que reviste: ........

J

> .__.____,__.._,__“._—._—-——_——...—_._—._—_.___;._.__..—__—_..____—______:
@ . L TALON CERTIFICADO DE DEPOSITO Y WARRANT N® Setie:
F«ma entiads: - ¢ H* Nagisiro; " Awnaod : ’ on
. Cn«.houd.dh por: owies coniat detdé: naesn: : Galpon: Sector:
i Pmm, calided y mercs: - Lo . '
Cantided: : Unided:  ~ Pesa Unidna: Peso Tolal:
Envases: . - Eslado: . i Vawx: .
Adeidapint ‘ - .
+ Amacansie deade . 1 taz6n de: oor
. Eﬂ’nlondndxumomm

’ -g adodndouvdm.
J »mbqa
ﬂaet '

Seguros: . ’ ’
L Fecha do Emisitn: ’ : Endoto Cm:;cndo: ’ Endoso Warrant:
] . . . T (1eohe y M . " lischa y NB
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CEHTIF!CHDO De DEPOSITO
(HGVERSO)

PNMER ENDOSO DEL “"CERTIFICADO DE DEPOSITO" C

gornicihado en:

E Nl.)()so osls ugmw ICAGO DE DEPOSITO eri sus dor.cnot y ohigacionas a lavo: de!. s,

* d ! . . il
o et B T S

el dla .

ENDOSANTEY . ey o veicicmmecrs oo ~ ENDOSATARIO: .

SEGUNDO ENDOSO DEL “CEHTIF|CADO DE DEPOSITO"

ENUOSO wste LERW-‘K,ADO DE DEP()SH‘O on sus do/ochon ¥ nohoac:onel a lavou
Oul"lu old.n

40 e . ) oreen 0O m

ENDOSANIE! - ENDOSATARIO: ... ; it _ s i
TERCER ENDOSO DEL "CERTIFlCADO DE DEPOSITO”
rnooso osta CERTH KCADO DE osposuo on 4us derechor, y chigackones « avei do’
. e

9 asu oluu\ 2!\ (!uq-n : .

e esaeiEaseiai . de . . B de 100 .,
) EHOOSANITE ' ENoosMMun: craeens .
i . Y - )
CUARTO ENDOSO DEL "CERTIFICADO DE DEPOSlTO"
CN()()SO oele CEIH IF ICADO ok DEPOSIN’) onsue duechm y cbhqacmn alavor de:.
. o o l iu om.n '-ln (lugaty : B .
. 9|dll'.. an ; de 199
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o o anverea be sute
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L EL SALVADOR 8A. BOLPHOES EN LA@®) SESIONE(S) DE RUEDA HASTA EL DIA  aumanasa

i

oso | S . B

lgosa A-2

1 PRODUCTQDETALLADOA CONTINUACION BAJO EL CONCEPTO DE

- | Lvoan nunmaammmmu T Ju [ Ino[ ] | cauman - . orionn

|mnaoas . . % |movemeas i % {oaton 0 W) qummam . % |omos

PUESTO

" MANDATO DE NEGOGIACION

. yol| mmmm - |por MEDIO DE LA PRESENTE AUTORIZOA

"‘.mu!muu‘"lim’u, B [

A NEGOClAR EN LA BOLSA DE PRODUCTOS AGROPECUARIOS 0

| COMPRA:I -
. VENTA []

- | norsacatman | - f ) © -7 7| oosnonA

LUOALIMEBIGREDA. |, - S | perAvIASmNTG Y e | canron

N rm:numlmmm ’ . . FORMA DR ENTRBOA sAOD l VOLUMEN IR ANTRBOA TOTAL

|mecousmano . | mecwapersco | | rorMaDEPAGO : GARANTIA

o e T T T e T T
- em om sm’am o on on w2 om am ax es am ma @l

A AR R

| OBSERVACIONES

WGARYFECHA

FIRMA DEL AGENTE DE BOLSA T " FIRMA DEL CLIENTE

o"mqm.u,wmﬁmmm ~
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"\"REPRESENTANDO EN ESTE ACTOA |- PuestoenBolsa’  |No. -

SI‘POR ESTE MEDIO OFREZCO ACTUAR COMO o COMPRADOR

e

T

T

OFERTA EN FIRME DE NEGOCIACION

pUESTO. |0 o FecHa [T T [ 1]

BOLSA = .-

R I A . |cREDENCIAL
BN (B N (1

VENDEDOR

ARRENDATARIO
ARRENDANTE

B EN FIRME DEL INMUEBLE DETALLADO A CONTINUACION EN LAS NEGOCIACIONES REALIZADAS EN LA
: \"__BOLSA DE PRODUCTOS AGROPECUARIOS DE EL SAl VADOR, S A. (BOLPROES) VALIDA HASTA

. “Fecha

N_Ornb“re,oT‘ipb.g’ R R R : Exténsién
de Propledad *~ . o .

[Obicacién Detafiada:

";",'Depanarrnehto " Municipio | canten

UsOs Aciu'algsi : |

Infraestructura Incluida:

Precio: “ -° R R Tiempo : (En caso de Arrendamiento)v

L Observaciones: -~ "0

L
-

"':ES ENTENDIDO QUE LA NEGOCIACION DE ESTA OFERTA SE REGIRA POR LOS ARTICULOS 969

Y SUBSIGUIENTES DEL cooleo DE COMERCIO REGLAMENTO GENERAL E INSTRUCTIVO DE
BOLPROES: . :

B POR VIRTUD DE ESTA OFERTA QUEDO COMPROMETIDO A LA NEGOCIACION DEL INMUEBLE EN

. LOS TERMINOS QUE SE DESPRENDEN DEL CONTRATO DE BOLSA RESPECTIVO, ASI COMO A LAS
0 DEMAS CONDIClONES PREVISTAS EN DICHO CONTRATO

';—~EN FE DE LO ANTERIOR FIRMO ENLA CIUDAD DE SAN SALVADOR

,fSELLO DEL PUESTO DE BOLSA

FIRMA DEL GERENTE DE BOLSA

ORIGINAL BOLPROES -
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o

‘Rueda No.

. Tipo de bpéracién:, ‘Combra—'\‘/éma} ,

‘| BoLsa

LOGO

| puEsTO

DE

1

Fecha

o A4
MINUTA DE ACUERDO PREVIO -

[T

NUMERO

] Oferta No. [

LY

" Arrendamiento [ ]

'Nombre '
Propiedad
Ubicacién » R e , : »
' ~ Departamento Municipio . - Canton
R , Extension L } B ]
- '|hfrae.structl‘1ra
Incluida -
" valor - |
: ’;Q""V#e',’ido: ‘ Tiempo En caso de Arrendamiento
“ Observa- _
- ciones.
Puesto : - Puesto
B Comprador Vendedor
8 I »
- Firma Firma
. Autorizada - Autorizada
S MINUTA DE CIERRE
| PRECK)DE(HERRE _FECHA
- PUESVJCOMPRADOR No. Firma " |cerenCIAL
- PUESTOVENDEDOR No. - [Firma GERENCIAL
- DmEcnszECORRo  [Firma_ |
t? | ESTE ESPACIO DEBE SER LLENADO ANTE EL D|RECTOR DE CORREO ) SELLO
" OBSERVACIONES
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. ‘

11po de Conlmto D E ‘7 L ~ Hasta 'ZO « Dfas.

h ()bservacioges.

A b

. BOLSA ‘B QL YQO Es o . CONTRATO DE COMPRA/VENTA No. O@@’.(
. RUEDA_ @O & . o .. FECHA 25 {4097 o
"Nosotros T A o PEW)«F'Z— - Y DARN el wope=’ Representantes

autorizados de los puestos de Bolsa No. O 4 yNo. ©4&k - celebramos el presente contrato de

’ compra/venta b'\Jn las condlclones que se detalhn a contlmncmn

cel , ‘ CARAC'I ER]S rlCAS DFL PRODUCTO .
Nombre'v PQ\ ‘-SOL 3 v. . _Norma de cqhdad D Lo \Zh‘)ﬁ

Tlpo 'Q.O “(O L Qrado’ Q\N C%D/mbo '
Factores de calid'ld o -Toler Calidad Toler

‘Minima . | ‘Base Maxima
E——
A Asxnl Zo %
P A R T -

qo.' | ,459

CONDI(‘I()NFQ DE NF(-OCIACION

25
C'lntld'l(l ZOU X /‘% - Unidad %5\ O‘Q 0}‘?% €S Precio VOV SD —5[-\'
Procedencia N NL. _Lugar de alm'iccmnnento =3 fINcA EC LLU'LGL ~

DlreccuSn _J,C’\Lﬁ N7 AN &

CONI)ICIUNFS DE ENIRF(;A Y PAGO
Fech'\ de entrega ,{ S / /f"( - Formadeentrega S H COSF
Alg'\r de cntregn E-' L bu'}el.o Sh Nfﬂhﬂromn de pago C bE’D l"[o 25]/0((7 1

,ﬂ) Los ahun lnnnntes aceptamm que el preuo unitario del pmducto objcto de negociacion sea el resulhnte .
del piecio de remate bomﬁcado o castigado en los porcentajes establecidos por la Bol5'1 cu’mdo la cahd'\d T
© “esle dentro del rango éstablecido en el punto b) del presente contrato; ,
. b). Para. c1da factor y defect() de cahd'\d .mcpl'nnoq el rango de varncnén establecido por la Bolsa par'\ la ‘
- norma utilizada. :
s c) -De |gu1l manera 1ceptamos como cumphdo el contrato cuando la cantldad este dentro del margen
estlpuhdn para recibo. B -

- kg'en}é vérnlédu'r,”l"llesto No. = = P © - Agente comprador, Puesto No._
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‘l
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PRAOCUCTO

“NO. PUESTO PONENTE

POSICION -

NO. PUESTO CONTRA PARTE

| VENTA

COMPRA"

| OFERTADA

DEMANDADA

SALDO

GRADQ

H%

‘% ‘,
L paflo

Wy

QUEBRADO

°3".‘°"'"'_J'Iﬂ'v g UPOUTH4ZRPO [OTOmMI Y.
» | |
o

! LUGAR DE ENTREGA

FECHA DE ENTREGA

‘ FORMA DE PAGO

FORMA smm-:sa

OBQﬁVACIOP ES




v - w | |
micsAcEroLudies b 0 e G
"BOLETIN No 1
FECHA: 29/101/97 .

 ACORDADAS

 OPERACIONES INSCRITAS

v

CUPAGON -

FORMA'| “FECHA™

| CANTIDAD

NEGOC."

UNIDAD DE | PREC
S UNIDAD:

PRECIOH

15/10/97

5320

25/11497

"j 2

© 2000

aa

i
b

BN

ENTREGA- - " =

CANTIDAD | UNIDAD DE

_PRECIO/ ]

UNIDAD"

L

CANTIDAD

UNEG.

UNIDAD DE |

' Tipo: Rojo

Frijol

~1GD:11,0% GQ: 1,0%
TC: 60

{nm

Disp ..

300,00

QQ

34,00




. SISTEMASDE CALIDAD
- SISTEMA DE CALIDAD ARMONIZADO
- NORMAS DE CALIDAD CITESGRAN
NORMAS DE CALIDADUSA
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Sisterna Jde Culidad Armonizado - o

ARROZ (,ASCARA

TIPIFICACION

Para la UpLﬁmcxon del arroz en cascara. ¢éste se divide
en cinco tipos. tomando como factor de identificacién

su tamanio:

'a) Tipo corto

b) . Tipo mediano

c) Tipo largo

d) Tipo Extralargo

e) Tipo mezcla: Todo lote que contenga mas de
5.0% de granos de otro tamario se tipifica
- como mezcla

FACTORES COMUNES DE CALIDAD.

_Humedad Se entenderd como lote ¢ arroz ciscara

seco, aquel que no contenga mais de un 15 0% de
humedad.

Todo lote que contenga humedades par debajo ¢ por
arriba de este porcentaje siempre y cuando no
sobrepase el 20.0%. podra ser negociado dentro
negociado dentro.

del presente sistema aplicando bomﬁmc:on& y

-descuentos que acucxden las pancs oouumamﬁ "

Impurezas: Se cmcndm como lote de arroz msmra

limpio, aquel que no comenga mds de 10% dc
mxpurezas : :

Todo lote que contenga lmpurc:ms quc este por debajo -

o por arriba de este porcentaje siempre y cuando no
sabrepase del 20.0% podra ser negociado denmo del =
presente  sisterna apltundo - bomﬁcacmncs oy
descuentos que acuerden las partes mnumamcs

Sano: Se entendera como sano a lodo lbu: que s¢
encuentre libre de insectos, microgrganismos que
atacan al grano

' TABLA DE ASIGNACION DE CALIDAD.

- INDICADORES TOLERANCIA | BASE (%) TOLERANCIA BONIFICACIONES Y
- DE CALIDAD MINIMA (%) MAXIMA (%) -DESCUENTOS (%)
" FACTORES DE ~ T— —— . :
CALIDAD o , :
o Humedad ’ 12 15 20 " A partir de la base
e Impurezas 1 20 A partir. de la base
DEFECTOS DE ' e
CALIDAD .
» Rendimientodepilado| =~ 60 L.a base la'establecen las
- (sobre arroz ciscara) N  pames .
*  Grano quebrado . o - L.a'base la establecen las
{sobre arroz ciscara) --partes '
e  Semillas objetables 3 L.a base la establecen las
(en 100 gr arroz ' ‘partes
___ciscara) '
*  Grano dafado (sobre 7 ' 'Ldbaselacsmblccenlas
arroz cdscara) ' : panes -
¢ Grano yesoso (sobre * 6 ‘l.a’base la establecén. las
arroz cdscara) _ - . partes -
e  Grano rojo (sobre s | La base la establecen las
arroz aismm) S panm

0
'%
Bantd

o i

-

Todo lote de 'armoz ciscara a negociarse en 1a bolsa debe estar libre de olores ubjctablcs lalcs oomo

insecticidas, y fa’mcmo

pagﬂ"} 6 3




= Sistmm de,(;‘ulidad Armionizado - .

ARROZ ILLABORADO

TIPIFICACION

Para la upxﬁmcxoix del arroz elaborado, éste se divide

en cinco tipos, tomando como factor de 1dcnuﬁcacxon

su tamano:
Y - Tipo corto: /
'b) ~  Tipo mediano.’ o
c) Tipo largo -

: d) Tipo extralargb
e Tipo mezcla®

' FACTORES COMUNES DE CALIDAD.

Para la aplicacion de la préscnla norma, todo lote de

arroz elaborado debe encontrarse sano, seco y limpio,
en atencxon a que se trata dc un producto de consumo

dxrecto-

Humedad: para los efectos de la presente norma, se .
aquel -

~ entendera como lote de arroz elaborado seco,
que no comcnga mas de un 15, de humedad

T—\BLA DE &SI

Todo lote quc conxenga humcdadcs por arriba de estc
porcentaje no podra ser nq,ocxado demm del pmeme
Sistema de Clastﬁcacmu .

Impun-:us pa:a los’ efcclos dela presenlc norma, se .

entenderd como lote de arroz elaborado lunplo aquel

' que no contenga mis de 0, 10% de lmptuems ode-
: semohnaohanna o :

~ Todo lo(e quc ‘este por amba del porcemaje \udxmdo B
0. que Se encuentre sucio. “ne podia ‘ser ncgocxado‘ P

dentm del pmcme Slstcnu de’ C lastﬁcamon

" Sanidad: Se entenderd’ como s.mo a lodo lote quc sc' ;

encuentre libre de insectos, nucmorg;unsmos olor o
moho, fermento’ agrio, insecticidas 0 cudlquu:r otm

" - olor comercmlmeme ob)exabk

SNACION DE C.A'L‘IDM)_';‘ |

INDICADORES TOLERANCIA ‘BASE (%) TOLERANCIA BONIFICACIONES Y
DE CALIDAD MINIMA( Q R MAXIMA (%) DESCUENTOS (%)
FACTORES DE - - T —
CALIDAD - _ .
e  Humedad 15~
e Impurezas = -~ 0,10 .
DEFECTOS DE e
CALIDAD . o ~ o
¢  Grano quebrado 40 . - Lz('baSe la establecen las
*- Puntilla § 'Labaselacslableccnlas
o : \' 1 partes
» ° N° Semillas objetables 5 .| Labaselaéstablecen las
y grs sin descascarar pancs o
_ en 100 gr. arroz) <o
¢ Grano dafado 11 ».[abasclacstablcccnlas
S AR S panes . -
e Grano yesoso - o9 | la base Ia cstablecen las
.- : L ~ partes
‘| * ~ Grano rojo v T . [abase la mablecenlas
: - partes ©

BE ,-rodq)_ lote-'qué contenga mas de Sl,O% de grands de otro tamado se fipiﬁm omo m»czcla_‘ '

i
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" a) Pequeﬁoalargado ‘

TIPIFICACION

La uplﬁmc:on del frijol se realizara a pamr del cl;
color, c! tamado y la forma del grano. = -

‘ precto al color s¢ cstablea;n cuatro tipos que son: .

a) Rojo b) Negm
¢) Blanco - d) Jaspeado o puxlo
e) Mezcla

Respecto al tamado y forma se establecen res
mbuposqueson v S

b) Mediano redondo
¢) Grande alargado ' L

Cada tipo debera cspemﬁcar el color tamano y forma

. dcl grano.

Ninguno de los tigos pcrmnc mas del 5.0% de granos

de oo color (contrastante), ni mas de 10, 0% de

gr.mos de diferente forma y tamado.

Todo lote que contenga mas de S ;0% de granos de ‘
otro color o 10,0% de granos de otro tamnado y forma -
s " Todo lote de fnjol a neg,ocmrse e la bolsa debc estar

se tipifica como mezcla
FACTORES COMUNES DE CAL IDAD

Humedad pam los efectos de la presenie norma. se
entendera como lote de -frijol seco, a aquel que no

A conu:nga mas de 15 0%de hmnedzui

Smema de v abdadAnnonu.ado -

e

FRUOL

: Todo lotc que .contenga humcxhd&s por deba_.o o por

arriba’ de este  porcentaje “siempre y. cuando no
sobrepase el 20,0%, podra ser uegociado demtro del

. presente sistema aplicando bomhumoncs y dcsaxcmos‘
: quc acuc.rdcn las pancs conummue,s A ~

Impuraxs para los c.tc.uo:. gl pn:scmc norma. s¢
entenderda como lote de fnJol llmpxo aqucl que no

' conlcnga mas dc 3, 0% dei unpuru.as

. Todo lote que ’comenga mxpurczas por debajo_o “por

' amriba de este porcentaje - ‘siempre -y cuando no”
. sobrepase- el 20: 0%. podra ser negociado dentro- del

- presente sistema aplicando bomhuﬂom,s ¥ dcscucmos

q.xc aaxcxdcn las partes conlruaulcs

’ Slmdad s¢ entenderd como sano lodo lole que se
~encuentre libre de’ mscc*tos, y dc uucroorg;uusmos quc

atacan al gmno

Todo 1ote que se encuenire mlesxado podm ser .
negociado en la bolsa, siempre y “cuando sea
previamente. fumigado a su entrega. El costo dc c:su:

tratamiento se acondara entre las'panes.

libre de olores a msecummls, 1o epcontrarse rcvolcadur
ni decolorado y dcbc estar - libre -de u(crctas dc
medon:s c '

TABLA DE ASIGNL\CION DE CALIDAD

]

-
—

3
i
{

, -@,
-

INDICADORES TOLERANCIA BASE ("/o) TOLERANC,IA . BONIFICACIONES Y
DE CALIDAD MINIMA (%) . "MAXIMA (%) . DESC UENTOS (

FACTORES DE ‘ ‘ o

* Humedad .20 ‘ © Apantirdelabase’

e Impurezas ] .5 | A parirdelabase
‘DEFECTOS DE ' : T

CALIDAD , R ) A

+  Grano quebrado y : . 6 - La base la csmbleccn las.
partido. . : o _ partes .

¢ Granodaffado =~ | 7 Iabaselaamblecenlns

‘ : pares

. Gnmodaﬂadopor -5 labasclaestableccnlas
insectos , L ‘ partes

‘e Tiempo de coccidn ‘150 . - | Labasela mableccn las
(minutos) - SR pantes

— —
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Sisterna de Calidad Armonizado

MAIZ

TIPIFICACION

Para la tipificacion del maiz, éste se divide en wes tipos,

tomando como factor de identificacién su color:

a) Tipo Blanco: Serd todo lote de maiz desgranado de color
blanco, que no contenga mas de 5% de granos de otro color.

b) Tipo Amarillo: Sera toda lote & maiz desgranado de color
amarillo, que no contenga mas de 10% de granos de otro color.

) Tipo mezcla : Serd aquel maiz desgranido que sobrepase

las tolerancias establecidas para los tipos blanco y amanllo.

En aquellos casos que se considere como factor de )
agrupamiento la consistencia del grano, este se subdividira en

los sigwentes subtipos:

a) Subtipo semiduro (dentado): Serd aquei lote de maiz
desgranado, que tene al menos e 90% de granos simiduros..

b) Subtipo duro: Serd aquel lote de maiz desgranado, que

umcnlmmosd%%dcgmnosdcnpodum
FACTORES COMUNES DE CALIDAD.

Humedad: para los efectos da la presente norma, se entenders
como lote de maiz seco, a aquel que no contenga mas de un
14,0% de humedad.

Todo lote que contenga humedades por debajo o por
arriba de este porcentsje siempre y cuando no
sobrepase el 20,0%, podra ser negociado dentro del

‘presente sistema aplicando bonificaciones y dcscuemos

que acuerden ias partes contratantes.

Impumu pars los efecios de. la preseate norma. se
entenderd como lote de maiz lmpio, uqud que 0o contenga
mas d»: t O% de i xmpureza;

Todo lote que contenga unpuiezas por dcbajo o por arriba
de este porcentaje siampre y cuanda no sobrepase el 5,0%
podra ser negociado dentro del presente sistema aplicando

_ bonificaciones y descuentos que acucrdcn las partes

contratantes.

Peso volumcmoo se considers maiz bien foonado aquc.l
cuyo peso volumétrico eqresado a1 Kilogramoshectolioo
¢s de T2 kg/hect o 56 Ivbushel. Este factor no es de uso
comun en la determinacion del precio. En aquellos casos que -
las partes que negocien lo incluyan se acordaran
bonificaciones o dcscucnlos a4 pmux de la base.

Sane’: Se anuxdaa como sano a tudo lote que se e:m.ucnlre
libre. de insectos, xmcmorgamsnos que atacan al gmno

Todo lote que se encuentre uuawiu podxa sex ucgocmds) en
la Bolsa, siempre y cuando wa previamente fumigado a su
cntrega.  El costo dc este Uatmnjaito s¢ acordard entre las
pantes.

TABLA DE ASIGNACION DE CALIDAD.

INDICADORES TOLERANCIA | BASE (%) | TOLERANCIA BONIFICACIONES Y
DE CALIDAD MINDMA (%) |- MAXIMA (%) DESCUENTOS (%%)
FACTORES DE ‘ ‘
Humedad 14 . 20 A partir de la base
Impurezas 1 ‘5 A parir de la base-
DEFECTOS DE ‘ '
- CALIDAD . : .
Grano quebrado y 10 {:a base la establecen las
materia extraria ' partes
Grano daﬂado‘ 15 L.a base la establecen las
' T "~ pamtes .
Grano dadado por M 7 I.a base la establecen las
calor pantes '

Todo lote de m:nz desgranado a negociarse en la bolsa debe estar libre de olores objetables tales cana: insecticidas, y

fermemo

o pégiNfl] 00




Sistema J[e Culidad Armonizada - ,

SORGO -

" TIPIFICACION

Para la tipificacidn del sorgo, éste se divide en cuano

tipos, tomando como factor de identificacion su color.

Tipd blanco: Sera todo lote de sorgo de color blanco,
que no contenga mas de 2,0% de granos de ouo color.

Tipo amanilento: Sera todo lote de sorgo de color
amarillento, que no contenga mas de 10,0% de granos de
otro cojor. ' .

Tipo rojo: Sera todo lote de sorgo de color rojo. que no
contenga mas de 10.0% de granos de otro color.

Tipo mezcla : Sexzi aquel sorgo que sobrepase las

tolerancias establecidas para los tipos blanco. dmanllauo '
-y rojo. e

FACTORES COMUNES DE CALIDAD.

Estos factores s¢ refieren a las condiciones fisicas que .

acompaitan al grano y que son susceptibles de reducirse

© por procedimicntos mecdinicos, sin que esto implique

perdida de producto.

Humedad: pam los efectos de la presente norma, s¢

entendera como lote de  sorgo seco. a wjuel que no -

contenga mas de un 14,0% de humedad.

Todo lote que contenga humedades por debajo o por
arriba de este porcentaje siempre y cuando no
sobrepase el 20,0%, podra ser negociado dentro del

Presente  sistetna  aplicando.  bonificaciones ' y
descuentos que ac:ucrden las partes conumdmcs
Impurrzu para Ios cfu,ms de la pn:smtc norma. se

caterxderd como fote de sorgo limpio, aqucl que no
(:omenga mas de 2,0% dc purezas. :

Todo lole que contenga mxpuxuas por dcbajo 0 por

. arriba de este porcentaje siempre. v cuando 1o

sobrepase ¢l 5,0%, podra ser nugocmdo deniro del
presente  sistema - apllc.mdo bonificaciones v
d%cucmos que .xcuerdcn tas partes contraantes.

Peso volumétrico: se considaa sorgo bien formado
aquel -aryo peso  volunéuico  expresada  en
Kilogramos/hectolitro es de 68 hg/hect o 53 Ib/bushel.
Este factor no es de usq comii cn la determindcién del
precio. En aquellos casos que las partes que negocnf:n
lo incluyan sé acordarin bomhuluoncs 0 dcscucmos a
partir de la base. :

Sano: Se entenderd coino sano a todo lote que se
encuentre libre de insecios. wmicroorganisimos  con
olores a  fermento, molm 4 aamlquier oo olor
comc:rtlalmcmc.objcmblu ! B

“Todo lote que - se encuanue uifestado podrd ser

negociado en la Bolsa. sicmpre vy cuando sea
previamente fumigado a su aurega | £l costo de este
ratamiento s¢ acordam enir las partes.

- TABLA DE ASIGNACION DE CALIDAD.

INDICADORES TOLERANCIA | BASE (%) TOLERANCIA BONIFICACIONES Y
DE CALIDAD MINIMA (%) ' MAXIMA (%) DESCUENTOS (2 ’o)
FACTORES DE '
CALIDAD :
e Humedad 14 20 o " A partir de fa base
+  lmpurezas 4 T2 s | T Aparurdelabase.
DEFECTOS DE - d ' ’ T
CALIDAD
* Grano quebrado. .9 o I.a base la establecen las
| - paries
*  Grano dafado 10 L.2 base la establecen las
. o partes
s Grano recalentado 6 , I.a base la establecen las
: : partes

_pagina 5
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_Normas CITESERAN

ARROZ cASCARAf

De acuerdo con el tipo de granos predommantes los lotes de arroz en Lascdra se agrupan en las
snguxentes clases comerciales: :

Arroz en Ciscara de grano corto. Es un lote de arroz en cascara que uene al menos un 95 O% de Ios '
granos de tipo corto.

Arroz en cdscara de grano mediano. Esun lote de arroz en cascara que tlcne al menos un 95, O% de‘
" los granos de tipo medxano : . :

Arroz en ciascara de grano largo. Es un lote de arroz en cascara que tiene al menos un 95 O"’ de los |
granos de tipo largo.

l Arroz en cascara de grano extra largo Es un lote de arroz en cascara que m_nc 4] ‘menos un 95 0%
® de los granos de tipo extra largo. :

D Arroz en cascara mnclado Es un lote de arroz en cascara que no cumple con los requxsnos para ser
clasificado como an’o; de grano corto, mediano, largo o extra larg,o

' FACTORES Y GRADOS DE CALIDAD PARA EL ARROZ EN CASCARA

GRADO . |Semillas objetables | . Pofcen;ajes maximos de granos:
y granos daiados R ‘
por calor No/500 g*

MANCHADOS| YESOSOS | ROJOS TOTAL

CA-1 / 2 0.5 1o | 05 40
CA-2 ' 10 15 2.0 s 4 70
" CA-3 20 25 30 30 10.0

Segiin muestra | Se clasifica como segiin muestra al lote: ) que no reuna los requisitos de alguno de los
grados 1, 2 y 3, b) que tenga olor mohoso, agrio o cualqulcr olor comercialmente abjetable,

c) que esté cahcnte o que por alguna otra razon deba cousxdemrsc como de mdudablc bajd
calidad. ;

y 1nd1ce de pllada son factores de negociacion entre las partes.

r “*Solas o en combinacién
NOTA: La humedad, el comemdo de impurezas, el rendimiento de molmena, el 1end1rmento comercial
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‘ormas C IItS(IRlxv

ARROZ ELABORADO

De acuerdo con el tipo de granos predommames los lotes de arroz c.hbmadn se ag,mpan en las
siguientes clases comercxales : .

Arroz elabor‘ldo de grano corto. Es un lote de arroz que tiene aJ menos un ~)> o delosg 5xanos de upo
corto: _

Arroz elaborado de grano mediano. Es un lote de arroz que rtiene al muhu i 95% de los granos de
tipo largo.

Arroz elaborado de grano extra largo Es un lote de arroz qauc tlene al tmenos un \))% dc, los granos-
de tipo extra largo.

A.rroz elaborado mezclado Es el lote de arroz que no cumple con los ru{uumu para ser clasificado
como de grano corto, mediano, largo o exira largo .

FACTORES Y GRAI)()S DE CALIDAD DEL ARROZ ELLABORADO

Semillas objetables y | - Porcentajes maximos de granos:
GRADO granos danado: por
calor y de arroz de

ciascara  No/500 g~

Quedrados y arrocillo
—_ Total [ Arrocillo Manchados | \_”c:}oso's Rojos | Total
CA-1 5 10.0 05" 053 10 05 | 30
CCA-2 — 10 20.0 2.0 10 207 |10 50
CA-3 s 30.0 30 2.0 30 20 | 80
CA-4 ‘ 25 40.0 5.0 25 40 30 | 110

Segun muestra | Se clasifica como segun muestra al lote: a) que no reuna los requisitos de alguno de'los

alguna

grados 1,2, 3 6 4, b) que tenga mas de 14.5% de humedad, ¢} que tenga mas de 0 1% de

2

piedras, objetos metalicos u otras impurezas; (d) que este infestado o contenga 2 0 mas
insectos muertos por kilogramo; (e) que tenga olor mohoso, agno o cualquier. olor
comercialmente objetable (f) que sté caliente o que por
considerarse como de indudable baja mhdad

otra razon deba|’

*Solas o en combinacion

NOTA: El arroz de las clases | y 2 debe estar muy bien Ll&bOl’HdO y el de la:. leb(.b 3 Y 4 debc. estar al

menos bien elaborado
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forman.

Clase rojo- comin brillante. Es
v que no tiene mas de 5.0% de granos de contrastantes. o
mas de 10 0% de granos mezclables. »
Clase rojo comun opaco. ks lote formado
pnincipalmente por granos de fryjol comun opaco v que

un

10.0% de granos mezclables.
‘Clase rojo oscuro” brillantes.
~principalmcntc por granos de frjol oscuro bnllante y
que no tiene mas de 5.0% de granos contrastantes o mas
de 10.0% de granos mezclables. :

Clase rojo ‘oscuro opacao. Es fote formado
principalmente. por ganos de frijol oscuro opaco v que
no tiene mas de 5.0% de granos constrastantes o mas de
10.0% de granos mezclables.

un

no tiene mas de 5 0% de granos contrastantes o mas de

Es un lote formado

un lote formado.’
.. principalmente por granos de frijol rojo comun bntlante

" Clase

“color, bnllo, -forma -y t:lm.mo de los g,ranos
cada clase se toluan un MAXImo dg. 30%

B ————

FRIJOL .

Los lotes de frijol se agrupan en clases comercxales de acuerdo con el color y bnllo de los granos que lo-

Clase negro brillante . Es: un. Imc formado ,
prmcxpalmen(e por granos e fnjol nug,ro bnll:m!c v
que no tiene mas de 5 (% % dL E,r:mos L.OI]U'JSUHHCS o
negro opaco  Es un’lote formado
pnnctpalmcmc por: Brunos: d(. mJol nLg,ro “opaco y-

" que no tiene mas de 3 0% Lh. 5r.mos Lontr:umn(c,s

Otras clases: Son lotes que o Lorxcsponden A
alguna de las clascs de tujul anteriores, - La clase de

' frijol del lote se ldumma con z_l nombrc Lom:.rcxal

comunmente aceptado v que se dl.bc. Lsppcxﬁcar el
En
dc. granos ’
de otros colores, tonalud: uh_:: 0 forma.s ‘

Clase mezclado. E:) un lote de tnjol mc._clado vl
que no «.umplc con 1ds qulllSl[Ob LStJbILCldO& ‘para’
alz,una de las-clases antenores.. Se. dubn Vspccxﬁcar
el porcentae de tnjolw e ada da;c, prz.suues en la-
muestra. : - :

FACTORES Y GRADOS DE CALIDAD DEL‘ FR':'”"? S

GRADO . Porcentajes mazimos dL S

‘ Impurezal | Quebrado y Contrastes Mezclables 1/ | Dadado | Tiempo'de
Separado 1/ ' Tutal - | coccion

, , , , ‘ . : e (minutas) - |-
CA-1 0.2 0.2 0.0 0.5 DETIRE R R
CA-2 0.5 1.0 - Lo 40 VR DT
CA-3 2.0 2.0 3.0 60 - s o] 1200,
CA+ 3.0 30 50 100 | 50 150

Seglin muestra

pedazos de wvidno,

Se clasifica como segun muestra al lote: a) que no renna los’ requxsxms de alguno de los grados’
1,2y 3, b) que en un kg se encuentre alguno de los siguientes materiales umlqun.r ‘\ldLnCla de
2 6 mas particulas de sustancias desconocidas o umnucndas como loxu.a 2
0 mas excretas de rocdorcs, pajaros o el u]uwalgnlc de otros :mmnh,s ¢) que tenga mas de|
0.5%.de piedras o Emgrmntos metalicos, d) qué tenga mas.de 1 0% de grano. dafiado por -
'msectos e) que tenga olor mohoso, agrio o cualquier olor corncrcxalnu.nu. objc.tablc t) que este
caliente o que de alguna forma dLBB considerarse como de indudable baja calidad.’

I/ No se aplica en la clase mezclado. Si se sobrepasan las tolerancias de mezcla, el lote se clasxﬁca como -

mezclado y se le asignara el grado que corresponda de acuerdo con las tolerancias de los otros ractorcs Se ’

debe especificar el porcentaje de frijoles de cada clase cncomrados en la muestra.

" NOTA: La humedad es un factor de negociacion entre las partes.

©a
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.Normas C‘ITESGR,;if\;. .
- - - MAIZ
- Los lotes de maiz se agrup;m en cl,ases comercxaleg de acuerdo con el,color dc grano» predommam_e:
?lj .‘ "Clase amarillo. Esun'lote de maiz blanco el que uene 93.0% o mas de los 5unos blancos
\ w :

. Clase amarlllo Esun lote de. maiz amanllo el quc tenga 90.0% o mas de los branos amdnllos

Otras clases. Son lotes que no corresponden a. alguna de las dos (.lasea amenores Para su

g 1dentlﬁcacxon se debe describir el color de los granos de que esta compuesto En cada caso no se admuc
mas de un 5.0% de ¢ 5mnos de color dxtcxentc. al color de los g granos predomm.mms en la muestra

alguna de las clases anteriores: Si el lote se clasifica como mezclado se dLbL prLthlC&r la proporcxon '

‘ l Clnse mezclado. Es un 1ote de maiz mezclado el que no cumple con los :upusuos establcudos para
{ decada tlpO o color de grano que causo esta desxgnacmn

S FACTORES Y GRADOS DE CALIDAD DEL MAIZ

-
1l
L 5 Porcentajes miximos de .
GRADO | Quebrado S o 1 o
. ‘ 'y materia | Recalentados Microorganis [ Insectos Total- Contrastes 2
o - extrafia mos B N
1 CA-l 0.2 0.1 1.0 05 10 30
T CA-2 .30 03 20 1.0 60 50
o CA-3 8.0 1.0 30 3.0 - 1oy - 0
lr_ Segun muestra | Se clasifica como semxn muestra al lote: a) que no reund los rcqumtos de alguno.
I ' ' k de los grados I, 2 v 3, b) que ¢n un kg se encuentre alguno de los mgummes
r—? . ; materiales o semﬂlas. 7 6 mas piedras u objetos metalicos que sobrepasen 0.2%
I ? o en peso, 2 0 mas pedazos de vidrio, mas de 20 semillas de LhdmlCO (Datura
[ , ' ferox), 3 6 mas de semillas de Crotalaria (Crotalaria spp), 5 6 mas semillas
],, ‘ toxicas de otras plantas, 4 6 mas particulas’ de  sustancias dcsbonocndas o’
| I | reconocidas como toxicas, mas de 0.2% de excretas ‘de roedores, pa)dras o de
otros ammales c) que tenga olor mohoso, agrio o cualquier olor comerciante
— - .| objetable; d ) que este caliente o que de alguna forma deba LOﬂblde&be como de
I I indudable baja calidad.
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. Normas CITESGRAN
SORGO
Se refiere a las caracteristicas del grano en cuanto a su color y el comcmdo de tamuos Hay cuatro clascs para
- sorgo: . Sorgo, Sorgos con Taninos, Sorgos Blancos y ‘:orgos Mezclados. :
Sorgo. Sorgo que es bajo en taninos debido a una testa Sorgo con taninos. - Es todo grano o pedazo de
L‘Ev pigmentada y contiene menos que 98.0% de sorgo grano de sorgo con alto contenido de taninos debido
@‘ ‘ blanco y no mas de 3.0% de sorgo con taninos. El color " a la presencia de yna capa interior pigmentada, y
del pericarpio de esta clase ‘puede ser blanco, amanllo, - contiene no mas de 10 0% de sorgo sin taninos. El
rosado, anaranjado, rojo o bronceado. ~ pencarpo de estos gmnos es generalmente café pero
‘ : S también puEdc ser blanco, amarillo, rosado
Sorgo blance. Es todo grano o pedazo de grano de  anaranjado, rojo 0 bronceado. o o
- sorgo con bajo contenido de taninos por no tener una L t ,
capa inferior pigmentada y contiene no mas que 2.0% de Sorgo mezclado. - Sorgo que no llena los .
sorgo de otras clases. El color del pericarpio de esta requisitos de cualquiera de las. (,lascs de sorgo,
clase es blanco o traslicido e incluye sorgos con sorgo con tanlnos o blancao -

manchas que en forma individual o combinada, no
cubrcn mas del 25% de la supcrﬁcxe del grano.

FACTORES Y GRADOS DE CALIDAD DEL SORGO

‘ . Porcentajes maximos de:

Grado Quebrados, materia extrada y otros Granos danados
granas ‘ ' ’ o
“Materia extraiay Total Recalentados Microor- . Total
otros granos ' - ganismaos 1/
CA-1l 1.0 30 ' 05 .20 50
CA-2 ' 2.0 6.0 10 . : 40 ] 70
CA-3 3.0 9.0 ' 2.0 6.0 100

Segun muestra | Se clasifica como segun muestra al lote: a) que no reuna los rf.qutsltos de alguna de los
’ grados 1, 2 y 3, b) que en un kg se encuentre alguno de los sng,mentes materiales o
semillas: 7 6 mas piedras u objetos metalicos que sobrepasen ¢l 0,2% en peso, 1 6 mas
pedazos de vidrio, mas de 20 semillas de chamico (Datura ferox), 2 6 mas de ‘semillas
de Crotalaria (Critalaria spp), 5 6 mas semillas toxicas de otras plan(as_, 3 &6 mas
particulas de sustancias descanocidas o reconocidas como 1oxicas, 9 6 mas excretas de
roedores o el equivalente en excretas de pajaros o de otros animales, c) que tenga olor
mohoso, agrio o cualquier olor comercialmente objetable d) que este (.aheme o que de
alguna forma deba considerarse como de indudable baJa calidad. »

1/ El dafiado total es la suma de todos los daiios incluyendo los granos recalemados y los danados

por mxcroorgamsmos por insectos, genmnados y con atros danos. :

=

NOTA: La humedad y el contenido de impurezas son factores de negociacion entre las partes.
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SOYA

"
GRADOS Y REQUERI]\/IIEN’I’O DE GRADO
: GRADQGS-US Nos 1/
1 | 2 | 3 ] 4
: : Limites Mintmos de
Peso volumétrico Ibs/bu | 560 | 54.0 | 520 | 490
o Limites de Porcentajes Maximos
Semillas dafiadas por calor [0.2 0.5 1.0 3.0
Total dafiado 2.0 3.0 5.0 8.0
Material extraiio 1.0 2.0 3.0 5.0
Rajados 10.0 . 20.0 30.0 40.0
‘Soya de otro color 1/ 1.0 20 5.0 10.0
Limite maximo en unidades de:
Excrementos de Anirnal 9 9 9 9
Semillas de Castor - l 1 1 1
Semillas de Crotalaria 2 2 2 2
Vidrio ‘ 0 0 0 0
Piedras 2/ 3 3 3 3
Sustancias extraiias 3 3 3 3
Total 3/ o 10 10 10
Grado de muestra : : ‘ )
Soya que: | ‘ ' | ’
a) No cumple los requerumentos de los grados 1,236 4
b) Que tenga olor mohoso, agrio o de cualquier olor comerciante objetable.
c). Que este cnliente o que de alguna forma deba considerarse como de notoria baja calidad.
1/ Desrundo de soya mezclada
2/ En adicion al limite maximo de unidades, las piedras deberdn exceder 0.1% del peso de la
muestra.
3/ Incluye antma (ombmacmn de excremento de amxml semillas de castor, semillas de
crotalaria, vidrio, piedras y sustancias extr afias. El peso de las piedras no es aplicable para
el total de otro material. :
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GRADOS Y REQUFRH\/IIENTO DE GRADO :
GRADOS US Nos 1/ - o
l | 2 3 4
, L Limites Minimos de ‘
| Peso Volumém’co lbsbu | 570 | 55.0 ] 53.0 51.0
Limites Maxitnos en Porcentajes
. Granos danados porcalor 0.2 0.5 11.0 3.0
{ Dafiado total " 12.0 5.0. 10. 0 15.0 .
Mat‘enales extraiios 1.5 2.5 3.5 4.5
Materiales extrafios y B _ _
daiiados total 4.0 7.0 100 - 130
Limite maximo en unidades de:
| Excrementos de Animales 9 9 9 9 -
| Semillas de Castor 1 1 1 1
Semillas de Crotalarla 12 2 2 2
_| Vidrio ' 1 1 1 1
| Piedras 2/ - 7 7 7 7
Sustancias extraiias 3 3 3 3.
C‘adillos'f: ' 7 7 7 ) 7

' Grado de muestra’

Sorgo que:

a)- No cumple los requenrmentos de los grados 1,2,3 6 4

| b) Que tenga olor mohoso, agrio o de cualquier olor comerciante objetable.
. c) Que este ahente o que de alguna forma deba consnderarse como de notoria calidad.

I/ Sorgo ewdentemente decolorado no debe tener un grado mas altc que el No 3

|2 _Peso mezclado de piedras debera exceder 0.2% del peso de muestra.
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GRADOS Y REQUERIMIENTOS DE GRADO PARA EL MAIZ

___Limites maximos de:

. : . Granos dafiados. .
- Peso Minimo Granos dafiados por color | Total - Mai
Grado por bushel % % quebra
. - (libras) - - matel
' extra
. , . %
" U.S:No. | 56.0 0.1 .30 2.0
U.S.No.2 54.0 02 - 5.0 3.0
U.S.No.3 52.0 0.5 7.0 4.0
U.S.No.4. 49.0 1.0 10.0 5.0
U.S.No.5 46.0 3.0 150 7.0

Grado muestra de maiz que: . :, —

Grado de muestra

a)N'o‘ cumplé !os (reqt.xeri.mientos de los 'grados 1,2,3,4 0 S.

b) Contenga 8 0 mas pxedras que han agregado peso en exceso de 0.20% del peso de la muest
dos o mas pedazos de vidrio, 3 o0 mas semillas de crotalaria (Crotalaria spp.), 2 o mas semil
“de castor (Ricinus Commupis L), 4 o mas de particulas de sustancias desconocidas o
sustancias toxicas, 8 o mas codillo (Xanthium spp.) o semillas similares solas o en
combmacxon con excremente de animal en exceso de 0.20% en l.OOO_gramos.

c) Que tenga olor mohoso, agrio o cualquier olor comerciante objetable.

~ [4) Que este caliente o que de alguna forma deba considerarse como de notoria calidad.
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RED NACIONAL DE. ALMACENAMIENTO DEL LR.A.
EL SALVADOR };989 |

" LEYENDA
\/ Limite Departamental
N/ " Limite Nacionai

Lagos y Embalses

IV~ San Isidro 4 Santa Ana -, D- Sirama
V- Zacatecoluea 5- Sam Migpel
V1- Suckitoto 6~ Gaaymanpo

V- SanJose {1 Carno » ’ . . - -
VI SiaefiE A | , Escala 1:1,000,000

x- an .
X- 3an pico

A 9 . 10 [+] 10 20 30 Kitomaters
- .

S—— -

DIRECCION GENERAL DE ECONOMIA AGROPECUARIA
DIVISION DE INFORMACION GEOGRAFICA
DICIEMBRE 1999

S . Ago _ ‘ Limite Cuerpos de Agua
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ANEXQ 10

DESCRIPCION ¥ LOCALIZACION DE ESTRUCTURA DR ALMACENAMIENTO EN EL EX — IRA

MILES DE QUINTALES

LUGAR DE UBICACION

CAPACIDAD DE

CAPACIDAD EN MAL

ALMACENAMIENTO ESTADO
ZONA CENTRAL
7 San Mm'lin 747.900 ;
San 'Vicémc ' 20,000 14,400
~San sidro. 47,600 7,200
San Jos¢ EI Carao 89.000 7.200
‘Suchitoto ' 34 800
Zacatceoluca 147,000 22.000 /
T ZONA OCCIDENTAL
Santa /\p15 183,000
‘, Guaymango A 194,000 100,000
VS:u; Juan Opico 171,200
Metapan 49.200
‘Ahuachapin v 89,200 /;-
ZONA ORIENTAL
San Mignci 286.900 12,500
i,,1511|l|iévf 239.600 - 21,600
T Unin 119,000 7,200
Mcrccdés l};{:!ﬂ:i 42.000 14,400
CTOTALL 2,428,000 241,000

FUENTE: MAG
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AVEXO‘H_

EL aALVADOR. jd’OR’I‘E DEL SISTEMA BANCARIO PRIVADO AL DESARROLLO DE LAS DIFERENTES RAMAS DE LA ECONOMIA
SALVADORENA EN EL ANO 1998 ~ ( Miles de Colona)
BANCOS » | | . BANCOS o o | FINANCIE
: ~ ' . ‘ R AS
SECTORES ; Proméric | Agricola | Capital | City | Comerc| Cuscatld | Desarroil | Hipotecar | Salvadore | Unibanc | Atlaca | Corti | FFICS
, Comercia | Banfide | Bank - nsa A
AGROPECUARIO 70926 713867 37474 | 872 246760 367507 309994 240685 309123 26682 0 0 3
MINERIA Y CANTERAS 0 599 0 0 3 2184 780 446 6976 o 0 0 0
INDUSTRIA 125943 1435892 301248 | 144719 | 372098 1049399 271927 236612 908568 109014 0 0 36874
MANGFACTURERA ' , ' S : ' ' a
CONSTRUCCION Y 129348 2710835 50769 0 1086245 | 2974909 385290 262020 567841 36364 452064 0 | 26131

VIVENDAD . : . '
ELECTRICIDAD, GAS 0 50614 28127 0 32214 11200 1922 16011 10389 0 434054 0 3567
AGUA Y SERVICIOS. ‘ '

COMERCIO 143093 2420257 314523 | 269836 | 723558 1844216 442328 |- 323752 2328187 251391 0 1991 626
TRANS. ALMACEN 36689 l, 156224 5408 0 330892 168305 37721 55605 127160 89393 0 0 2203
COMUNICACIONES , : : . : . '

SERVICIOS 57088 375051 74386 44115 | 230479 549025 296380 34386 355015 47276 0 0 37630
OTRAS ACTIVIDADES 51834 74596 14429 0 196226 773716 1232534 159739 220298 26139 735267 | 14650 161

PRESTAMO PERSONAL 28512 448343 55726 50366 | 499427 296712 | 161456 12218 376394 27782 77816 0 495682

FUENTE : BCR 1998 \ AN
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PRECICS EN LC;S’D!ST?NTOS CANALES DE CCMERC!ALZPE%
MALZ. 1980-1993. (CCLONES CORRIENTES POR QUINTAL}

NIVEL| PRCOUCTOR (2/QQ) s %
MESES | 1980 | 1981 | 1984 | 1985 1986 | tcg7 | 1988 ¢ 1989 ! 1960 | 1651 j 1962 { 1983 | ‘984 | 1995 | 1996 ! #1997 3 1998
ENERC | At 7 vs,m 78,30 ) 2382 | 33.74 | 34.47 1 38.10 | 50.20 | 64.42 | GA.68 | 5537 | 1457 | 30.43 5320 [ 121481 § 7883
FEBRERC v, | 1852 24.37 | 34.38 | 33.89 | 40.00 | 54.75 | 65,73 | 64.03 | 58.05 aasal ag.22 | 7200} 1202 178E
MARZO. | n& [ 20.04.; 26.60 | 35.96 | 35.01 | 4540 | 6440 ] 57.20 | 63.42{ 5249 | 3863 ! 39.18 85.50: 124.95| 4 78.41
ABRIL | e 12132} 29.19 | 36.96 | 35.30 | 4830 | 7135 {6990 | 68.00| 68.95| 9749 86.07| 83.00%4 12123 3
MAYD acr- | 31,901 29.94 | 37.81 | 39.63 { 51.60 | 7OCO | 70.56 | 73.061 6874 | 9787 | 774! 9893 f 112771 {9239
SUNIO .| ] 22,65 [ 30.98 ['30.05 | 45.54 | 56115 | 7405 | 73.24 | 77.26 | 70.79 | 101.45| 7402 |119.32 & 117.88] 5 92.57
Muc ar 1 240213119 | 4154 | 47.94 [ 5750 72.75{76.92 | 83.83 | 71.58 | 11538 | 7812|13877 & p
AGCSTC nir 123677 3434 | 4137 46.70 1 85:50 | S0.80 } 33.57 | 82.75 |.70.19 | 139,24 | £6.45.] 18457 i 1
SEPTIEME. 1. 12430 { 34.82 3391 | 44.69 1 51.65 | 5318 | 7 88.30 | £5.86 | 11110 8827 99.02 |=
CCTUBRE 11 *’2.7 "'34.02 1 31.56 ] 4121 48351 5245} 5833 | 10144 3204| 3833(°
NCVIEMBE 5.7 L2 { 3802 4430 5314} 3003 3586| 56.36 :
SICIEMBR - - i 13425 - s 8534 | 3850} 5333|0084 ;
SRCMELY 35,43 5490 | 9% . 430 ' ‘Gt 3 .

NIVEL] i TRANSPCRTISTA (¢/QQ) b
MESES | tcec i 1981 | 1982 | 1 1984 | 1985 1986 | 1987 | 1988 : 1980 | 1680 | 1991 | 1962 | 1993 | 1994 | 1985 | 1966 | 1897 1998
ENERO | 17.C0 | 22.00] 21.00 | 21.C0 | 29.00 | 20.00 | 26,44 | 36.75 | 36.00 ; 30.56 | 55.67 | 69.25 | 67.56 | 59.77 | 83.82 '| G2.19 | 70.28 | 128.50] 84.31
FEBRERC 17.50 12450 {'21.00 | 21.50 | '29.00 | 21.50 | 26.69 | 36.38 | 35.70 | 44.50 | 59.75 | €9.00 | 66.54 | 62.12 | 91.12 | 8270 | 83.28 | 127.43| 8199
MARZC: | 18.5C | 22.00 | 22.50 | 23.00{ 31.50'| 22.00 { 28.17 | 38.00 | 36.64°| 51.14 | 71.83 | 70.09 | 68.08 | 67.31 | $621 | 8967 | 9583 | 131.67| 87.30
ABRIL | 215024001 24002550 | 37.50 | 23.00 + 34.39 | ¢1.20 | 38.38 | 5238 | 75.86 | 7400 { 73.84.| 72.62 | 10432 | 8884 [106.72| 123.18] £9.13
MAYC | 21.50 | 25.00 | 23.00 | 25.00 | 26.00 | 23.00 ! 33.33 | ¢2.56 | 4483 1 59.94 | 75.54 | 74.45 | 75.80-] 71.39 | 103.25 | 33.42 | 11455 | 11491 98.24
JUNIO {2150 {2650 | 2450 | 25.00 | 35.00 | 24:00 | 33.85 | ¢6.22.| 51.25./ 6438 | 77.58 | 76.48 | 87.20 | 73.88 | 11212 | 8331 |129.68| 1188017 97.29
JULIO 23=c!2500i24.50 26.00 | 34.00 | 28.50 } 33.44 | 46.61 | 51.32 | 69.06 | 75.06 | 79.45 | 50.60 | 72.52 | 124.97 | 8286 | 15532 417.43 .
AGOSTO | 23.50 | 25.00 | 24.50 | 42.00 | 31.00 | 26.50 ; 38.86 | 44.57 15421 | 7656 | £5.02 | 85.52 | $3.76 | 74.02 | 14271 | 7326 | 20577 {. 123.38,
SEPTIEME 24.50 | 22.50 | 23.00{ 27.50 | 21.00 | 28.50 . 38.56 | 4481 | 5383 { 50.69 | 55.44 | 78.57 | 82.56 | 70.44 | 117,48 | 69.29 | 117.691 107.21
CCTUBRE 20.00 | 2150 | 22.00 | 27.00 | 19.00 | 25.50 : 37.71 | 36.00 | 4417 | 49.17 | 55.33 | 71.01 | 52.58 | 64.16 | 105.58 | 88.02 | 103.80| 6.9
NOVIEMBI 20.C0 | 24.00 ! 21.50 | 28.00 | 20.00 | 25.50 - 36.34 | 36.14 | 37.44 | 51.58 5433 | 60.57 | 5888 | 67.92 | 9436 | 8442 | 10787 | Sass
OICIEMBR 21€2 12100124001 27,50 | 19.00 [ 25.50 - 3614 1 36.00 | 3740 i 50.43 | 8556 | £9.24 | 5824 | 7164 | 3160 | A7.32 | 0673, 3444
SRCMEDI 20.55 | 2208 | 22.78 | 26.58 | 28.50 | 2429 . 3380 | 40.36 | 4350 | 5570 | 8645 | 7389 | 73.80 | 63.01 | 10583 | 7561 | 11646 | 113.99

(%} Promedio Simpie
nr, No Reportade, A - l 5

FUENTE: Informes ce 1a Direcadn Genersi e Ecoromia Agropecuana/M.A.G.

NIVEL| MAYORISTA (¢/QQ)
MESES | 1680 | +981 . G82 ' ‘G983 | ‘984 | 1985 1386 | -987

©
©
e

“988 ' 198G | -950 ! 1991 | 1982 | 1993 | 1994 *9g8 1997 1998
- ENERQ | 1730230012200 220031002100 27443825 C8C0 4183138257240 72.08 8458 38852 ; 3873 | 7823 13475| 3218
FEBRERQ 18.CC | 2 22.00 {2220 2000|2250 . 28.00 ] 38.001 38C0 46,13 {32061 72.C0 170,70 ] 66,63 | 9583 $8.74 | 3613 ! 132431 38.14
MARZO | 19.C0 22._50 23.50 | 24.00 | 32.50 { 23.00 ; 20.17 | 40.06 | 38.64 : 5457 | 7458 | 73.05 | 72.28 | 72.12| 101.14 | 86.21 | 101.80| 137.C0] 9482
ABRIL | 22.0C|25/C0 | 25.00 | 26,50 | 39.00 | 24.00 ; 35.78 | 43.43 | 42.00 . 5463 | 79.00 | 7719 | 77.77 | 77.88 | 11016 | 8527 | 111.76| 12830 107.41
MAYC [ 22.00 | 26/00 | 25.00 | 26.00 | 37.50 | 24.00 { 35.22 | 44.19 | 4757 | 58,11 | 78.83 | 77.60 | 79.60 | 77.20 | 109.96 | 89,40 {121.70| 121.60| 108.19
JUNIO 22,50 | 27.50 | 25.50 | 26.00 | 36.00 | 25.00 | 35.00 | 47.11 | 53.75 | 67.50 | 81.C0 | 79.33 | 91.42 | 78.88 | 118.69 | 89.82 | 137.51 | 125.01 105.67
JULIO 24.C0 | 26.00 | 25.50 | 27.50 | 35.00 | 27.50 - 35.00 | 48:83 | 53.13 | 71.63 | 78.89 | 8265 | 9512 | 77.88 | 131.45 | 8965 | 163.22 | 12378
AGOSTO | 24.50'| 26.00 | 25.50 | 43.50 | 33.00 | 27.50 | 40.86 | 46.57 | 55.43 | 80.88 | 67.56 | 88.35 | 88.91 | 79.41 | 150.44 | 80.23 |216.12| 130.34
SEPTIEMH 21.50 | 23.00 | 2450 { 30.00 | 23.C0 | 30.00 | 40.33 | 45.13 | 56.67 | 65,13 | 58.00 | 82.45 { 88.81 | 76.75 | 12582 | 76.44 |128.22| 11584
OCTUBRE 21.C0 | 22.50 | 23.00 | 28.20 | 21.00 | 27.00 | 39.43 | 38.00 | 48.06 | 53.17 { 58.33 | 75.07 | 68.52 ; 69.59 | 114.62 | 7475 | 112.54 | 105.02
|

NOVIEMB{ 24.CO | 22.00 | 22.50 | 30.00 | 21.00 | 27.00 | 38,75 | 38.25 1 40.13 | 54.83 | 67.22 | 73.67 | 64.06 | 73.08 | 102.57 | 71.16 | 11586 | 102.00
DICIEMBA 22.00 | 22.00 | 22.00 | 29.00 | 24.00 | 27.00 ¢ 38.00 | 38.00 | 40.00 | 55.00 | #8.67 | 73.77 1 63.73 | 76.91 | 100.15 | 73.38 | 1132.80 92.78

PROMEDI 21,25 | 24.00 | 23.83 [ 27 38 | 30.00 | 2546 ' 3533 | 42.15 | 4604 ' 5860 | 69.36 | 77.38 | 78.88 | 7424 | 12,43 | 8623 | 12401 ] 120.74 | 99,18
NIVEL N MINCRISTA (¢/LB) N

MESES | 1980 | 1981 | 1982 | 1933 | 1984 | 1985 | 1986 | 1987 | 1988 | 1689 | 1990 | 1991 | 1992 | 1993 1994 1985 1996 1897 1998
ENERO 020 { 0251025 { 030 | 035 | 025 | 0.32 [ 045 | 0.0 ; 050 | Q.66 | 0.80 | 085 | 0.78 0.56 1.22 1.00 1.51 1.21
FEBRERC 0.20 { 025 | 0.25 | .25 | 035 | 030 | 0.35 { 045 | 049 | 051 { 0.71 | 0.80 | C84 | O.79 1.0 1.21 1.03 .1.83 1.14
MARZC | Q.25 | 025 {1 0256 | 0.0 { 035 | 030 | 035 | 047 ; Q5 063 | 0.82 | 079 | 0.84 | 0.86 1.13 1.18 1.18 - 1.80 1.20
ABRIL 025 10230030 | 030|045 | 030 ) 040 | Q050 050 | 067 | 0.0 | 085 | Q.80 | 0.91 1.23 1.14 1.28 1.51 1.28
MAYO 025 ) 03003 | 030|045 030040 051055 066080 | 08 | 081} 092 1.23 1.11 1.37 1.42 1.28
JUNIO 025 | 030 | 030 | 030 | 040 030|040 055|060 075 090 | 087 | 1.00 | 0.92 131 1.08 1.55 1.45 1.27
JULio 030 | 030 | 030 |00} 040|030 | 040} 057 | 0.€0 1 078 | 0.90 | 091 | 104 | 0.91 1.44 1.10 1.83 1.46

AGCSTO | 0.30 | 0.30 | 030 | 040 | 040 | 035 | 047 | 0S5 | Q64 | 089 | 080 | 0.98 | 1,10 | 091 1.68 1.03 2.42 1.51

SEPTIEMH 0.30 | 0.30 | 0.30 |05 [ 030 | 035 | 048 | 054 | 067 | 088 | 0.71 | 093 | 1.04 | 0.80 1.46 1.00 1.56 1.44
OCTUBRH 025 | 030 | 030 | 05 [ 025 | 035 [ 046 | 050 | 061 | 062 | 070 | 089 | 088 | .87 1.34 0.88 1.31 1.33
NOvIEMB{ 0.25 | 0.25 | Q20 { 0065 | 025 | 0.30 | 45 | 050 ( 51 | 064 | Q.74 | 087 | 0.82 | 0.87 1.25 0.88 1.32 1.28
DICIEMBR 0.25 | 025 | 030 i'055 ] 0.25 | 0.30 | 045 | 050 | 950 | 062 | 0.80 | 087 | 0.80 | 0.80 122 0.89 1.31 1.24
PROMEDY G625 | 028 ] 028 | 0%4 | 035 | 031 ' 041 1 051 | 066 : 068 | 0.80 | 087 | 092 | 0.88 1.27 1.08 1.43 1.44 1.23

(") Promedic Simpie
FUENTE: Informes de Ia Dirsccidén Generel de Econo nia Agropecuane/M.A.G.
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PRECIOS EN LOS DISTINTOS CANALES DE COMERE,  ZACION
FRIJOL RCJO CORRIENTE. 1880-1891. (COLONES CORRIENTES POR QUINTAL)

NIVEL, PRCDUCTOR {¢/QQ de frijel roio)
MESES © 980 . 1981 : 382 ! -+083 ‘ +oB4 | 1985 | 1986 | 1987 | 4588 | 1988 @ 1560 | 1991 1994 | 1585 | ‘geg A 1897 g 1898
ENERC RS 2 nr S489 1 4530 | 3485 | 7180 | 9880 | 158705 | 136201 180158 ] 243.82 32738 1B2.18 | 23171 ¢ 445585 28525
SEBRERC ar. ; Aar . 38.66 | 45.15 | 57.80 | 7485 ['93.45 | 181.55 | 18415 ; 178,10 [ 251.30 327.02 | 192.80 | 289.754 446.40% 29383
MARZC anopoarn ar 106 | 3095 | 3870 | 8760 | 9555 | 23575 | 184.50 ! 1$3.80 | 267.70 132629 | 187.13 | 265.824] 48213} 23720
ABRIL ar |oarnioan 0.0 | =608 | 82,70 ! 91.65 | 93.95 |.302.80 | 181,70 | 202,35 | 28C.60 320.38 | 185.58 | 315,661 442.44
MAYC Arn e ar , 3580 | £9.65 | 37.35 | 91.85 | 305.45 | 180.00 ; 214.00 | 280.35 1°389.68 | 67.87 | 373.8§{ 434.01% 370.41
LUNIC A onr . S6.62 | 48.65 | 72.257] 102.75| 95.20 | 287.25 | 183,15 208.40 34484 | 18470 | 44858 | -4€2.13 Y 37BES |
SULIC a4 ar nr | 83,10°: €8.85 | 103.85| 83.65 | 375.85 | 172.50: 2 318.85 343.868 | 162.87 | 54533 340.83: i
AGCSTO ar T A . 3400 | 7385 {10740 8250 ;180,85 | 17R.CO 31411 34342 | 180.38 | 820.408) 528.92
SEFTIEME nr. ar ar { 48,55 | 3510 | 102.80| 30.20 ; 195.70] 175.78 280.50 31880 | 189.42 | 525.884 465.40
ZCTUBRE  ~r ar nr 2289 [ 3915 ;| $0.15 © 10290} 570 | 20085 ! ] 241.44 1 1 306.66 | 215.48 1 £27.30% 2328.88
“ie NICVIEMBE s ar ar 4732 ¢ 3420 S 2810 | 13855 15238 1 118853 | 118, 32244 1. 20695 | 369.38 B 283.0%:
1 TICIEMBR ¢t s ke agd9 - =148 | TA35 2808 i 45301 ¢ | 131.88 { 202851 202.44 1 38933 | 4048 oF
| SRCOMECH 24 17 ‘5t795 394737 408 1 ST JA33C L | ZBE 44 ¢ - 31489 ¢ H <23.80 | 443.8C
NIVEL. TRANSPCORTISTA (e/QQ10
MESES T80 1281 1982 1983 1984 | 1988 ' 1386 ‘G987 ;. +988 1989 1990 1991 1552 1583 1984 1888 1986 1897 | +o68 .
=NERC 49.00.; 100.00 | 87.50 | 85.00 | 52.50 | 67.50 ; 32.38 | 102.81 ['17C.C0 | 169.38 ; 185.63 { 257.00 | 184.28 | 21443 | 334.17 | 19563 | 27125 | 48313 | 267.14 |
FEBRERC 36.C0 | 95.CC {8750 | S5.00 | 5400 | 67.50 | 81.79 | 96.88 | 195,00} 194.38.| 186.88'| 262.86 | 169.89 | 237.25 | 324.35 | 206.18 | 298.30 | 488.38 287.75 |
MARZO . £2.C0 | 100.00| 87.50 | €5.00 |:55.00 | 67.50 ; 102.00] $7.22 | 24643 | 198.57 | 198.88 | 285.68 | 153,52 | 258.85 | 300.48 | 198.44 | 280.80 | 505.33| 358.85 i
ABRIL © 32.50 { *00.00 | 92.50 | 57.50 | 65.00 | 70.0 i 101.67 | 97.14 | 312.86 | 180.63 { 212.14 | 2G7.14 | 149,84 | 285568 | 374.71 | 180.35 | 348.67 | 46273 | 408.88 ]
MAYC 1C0.C0 | 112.60§ 85.00 | 5§7.50 | 65.00 | £7.50 | 10444 | S5.C0 | 348,67 | 185,00} 220.00 | 302.59 | 138.96 | 366.65 | 367.11 | 184.82 | 432,48 | 468.08 | 387.24 |
JUNIO 105.00 ;| 112,501 82.50 | 60.00 | 72.580 | 70.00 | 415.00| 98.33 | 376.80 | 186:28 | 266.56 | 313.04 | 138.34 | 412.00 | 353.15 | 181.70 | 499.13 | 568.12 | 383.43 ]
JULIC 140.00 | 1C0.C0 | 82.50 | 65.00 | 70.C0 | 75.C0 | 113.33| 97.86 | 420.32 | 163.44 | 264.44.| 34577 | 130.30 | 504.17 | 339.17 | 178.98 | 579.69 | 548.896 ]
AGCSTO : 130.00 | 85.C0 | £2.50 | 35.00 ; 67.50 | 75.00 1 116,43 | 91.43 | 221,07 | 179.38 | 267.50 | 319.89 | 122.98 | 557.73 | 340.31 | 192.02 | 682.30 | 497.50 ,
SEPTIEME 13C.C0 | 8280 | £5.00 | 57.50 | 70.00 | 1C0.C0 | 120.28 | S0.:S4 ! 206.67 | 185.63 | 285.00 | 308.72 | 120.61 | 487.80 | 327.50 | 86.24 | 66052 | 433.33 i
OCTUBRE 13500 { 85.00 ¢ 77.50 | 80.00 | 70.00 | 125.0C 1 117.0| 113.33 | 180.00 | 175.56{ 284.44 | 260.70 | 132.17 | 569.59 | 314.47 | 238.47 | 708.37 | 356.45
NCVIEMBE $5.C0 | 82.50 - 70.00 { 5750 | 57.30 | 72.50 | 103.44 | 146.07 | 149.058 | 175.C0 : 242.78 | 241.27 | 155.70 | 385.75 { 232.29 | 221.58 | 432.60| 292.85 !
CICIEMBR $5.00 | 37.50 ° 5250 | 52.50 ' 5500 | 800G | 100.71 | 142,57 | 167.80 | 170.00 - 226.67 | 19794 | 17178 | 343.88 | 213.63 | 272.31 | 41680 | 271.11 :
OROMEDI 24 13 ~ 852+ - 7854 | 5896 @ 5283 | 7813 | <0491 *0580 {35020 | “61.1C 237.58 [ 280.03 | 148.20 | 386.14 | 318.46 | “99.81 ' 47433 | 44866 |
(*) Fromeaio Simpie
nr. No Reportaco.
FUENTE: informes de 1a Direccién Genaral ¢e Economia Agropecuana/M.A.G,
NIVEL. MAYQRISTA (¢/QQ) bl
MESES 1980 1381 1982 1983 © 1984 ‘888 1986 ‘989 1680 1951 1982 1693 © 1984 | 1g8s 1988 1997 1588
ENERO 30.C0 | 102.20¢ =0.00 | &87.00 { 35.00 | 70.00 | 85.00 173,75 0 196.25 | 285.00 | 196,16 | 223.29 | 353.51 | Z10. ) £00.C0 | 208.08
JFEBRERQ 57C0 | 400.CC 20.00 | £7.50 | 5600 ; 70.00 : 35.38 200.C0  196.88 | 270.71 { 183.34 | 247.52 | 345,00 | 221 *¢ 1 519.88 | 308.88
MARZO 33.C0 { 10220 30.00 | 70.00 | 37.00 | 70.C0 | 106.40 203.57 2Z08.Q0 | 282.27 [ 166.37 | 289.54 | 319.62 | 213.20 | 304.23 | 320.33 | 382.08
ABRIL {83350 | 10250} 9500 | 60.00 | 68.00 | 72.50 | 106.61 195.63 | 217.86 | 305.86 | 162.38 | 295.67 | 392.865 | 203.38 | 361.00 | 483.41 | 436.25
MAYO | 102001} 11500 | S0.00 | §3.00 | §7.50 | 70.C0 | 109.80 192,227 | 225.00 | 310.69 | 151.46 { 377.16 | 300.44 | 197.82 | 453.70 | 4B1.15| 414.18
JUNIO } $107.00 | 115.00 | 20.00 | 85.00 | 75.00 | 72.50 | 118.72 193.89 | 275.63 | 320.82 | 140.87 | 424.25 | 373.21 | 195.36 | 525,43 | 582.00 | 420.00
JULIQ 1 145.00 102,20 ; 85.00 { 68.00 | 72.50 | 77.80 | 120.00 173.75 | 275.00 | 354.48 | 143,77 | 527.12 | 255.94 | 192.45 | 714.72 | 560.64
AGCSTO ; 132,50 87.50 , 8500 | 80.C0 | 70.00 | 80.C0 | 11971 19125127438 | 32860 | 134.43 | 58751 | 356.98 | 20635 | §B4.53 | 528.24
SEPTIEME 132:5Q | 85.0C | 87.50 | 60.00 | 75.00 { 102.50 | 124.22 196.00 ! 290.00 | 318.66 | 140.51 | 513.38 | 345.89 | 200.56 | £92.1 45833
OCTUBRE 140.00 | 8750 | 80.00 | €3.00 { 75.00 | 130.00. 122.57 186.67 ¢ 297.22 | 271.09. | 141.19 [ 585.75 | 332.74 | 286.02 | 737.83 | 385.00
NOVIEMBE 87.50 | 85.00 | 75.00 | 60.00 | 60.00 | 78.00 | 104.13 185.00 | 251.67 | 222.89 | 164.25 | 425,57 | 251.13 | 238.72 | 470.30 | 319.00
DICIEMBR 8750 | 9000 | 8500 | £5.00 | 57.50 | 82.50 | 105.00 182.86 1 245.83 | 210.20 | 18267 | 369.08 | 228.00 | 238.78 | 44767 | 290.14
PROMEDI( 1C0.63 | 39792 | 81.88 | 6238 | 8571 | 81.29 | 108.94 189,47 ' 24589 | 289.27 | 150.73 | 404 66 | 337.09 | 214.52 | 489.19 | 470.59
NIVEL. \ MINORISTA (¢/LB) .
MESES | 1980 1631 | 1982 1983 1984 1985 1986 1587 1988 1688 | 1990 1981 1982 | 1983 1984 1955 1988 1997 | - 1998
ENERO | Q.58 1.10 1.00 Q.80 0.75 Q.80 1.00 1.25 1.92 200 ; 217 2.83 2.40 2.49 4.08 2.83 3.41 5.683 .78
FEBRERQ 0.60 1.0 1.00 0.80 075 0.80 1.00 1.25 2.23 222 224 2.91 222 275 3.91 2.84 3.65 570 3.75
MARZO l Q.65 1.0 1.00 0.0 Q.75 Q.80 1.18 1.25 27 2.28 | 225 3.17 2.07 3.00 374 2.73 3.62 5.93 4.40
ABRIL | 0.€0 1.8 1.10 0.0 Q.75 0.85 1.20 125 3.39 227 ; 224 3.30 2.00 3.23 4.20 287 4.00 5.50 5.03
MAYO ; 1.10 108 1.00 0.¢0 0.80 c.85 1.23 125 3.68 220 : 240 3.35 196 | 4.14 4.40 2.54 5.13 5.38 4.90
JUNIO 1 1.20 108 1.00 0.80 Q.85 Q.80 1.31 1.28 4.28 225 . 294 3.46 1.85 4.863 4,22 2.82 5,97 6.48 | 4.98
JULIO 150 1.8 1.00 0.0 0.85 0.0 1.30 1.28 457 221 ¢ 300 3.84 1.82 £.89 4.14 2.49 7.89 6.52
AGOSTO | 1.40 1.0 1.00 0.80 0.80 0.80 1.35 1.21 3.18 2.21 1 2.98 373 1.71 6.42 422 2.57 7.57 6.1¢
SEPTIEME 1.50 1.0 0.90 0.78 0.85 1.20 1.39 1.20 2.70 223 | 323 3.60 1.72 5.85 3.98 2.58 7.60 ‘5.3
QCTUBRE 150 1.1Q 1.c0 Q.78 0.80 1.40 1.40 1.33 233 223 ¢ 323 3.30 1.71 6.83 382 347 7.96 4.85
NOVIEMBE 1.15 1.0 1.00 0.80 a.e0 1.00 1.30 1.€4 1.88 2.16 2.93 2,77 1.89 5.00 321 3.08 5.88 4.09
DICIEMBR 1.18 1.3 0.90 0.75 0.80 1.C0 1.28 1.65 2.00 2.03 2,75 2.52 2.18 4.25 2.96 2.94 5.17 3.74
PROMEDN 1,10 1.14 0.99 0.88 0.80 0.94 1.25 1.32 2.91 2.19 2.71 3.23 1.96 4.52 3.92 2.74 5.65 5.43
(") Promestio Slmple

FUENTE: Informes de la Dlreccidii General de Economia Agropecuana/M.A.G.
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PRECICS-EN LCS DISTINTQOS CANALES DE COMERGE.  ACICN
ARRGCZ 1% NACICNAL. 1880-1893. (COLONES CORRIENTES PCR QUINTAL)
NIVEL| PRODUCTCR ™
MESES | 1930 | 1981 . 1 | 1884 | 'S85 1988 { 1GA7 | 1988 | 1889 . 1980 1591 | 1892 | 'S93 : 1384 1985
ZNERC . ar . ar ~ 39701 20,45 : 2835 ] 3735 | 8080 | 46.30 . 49.80 . 1C620 | 88.a5 | #9.50 | 51.25 | 19.25
FEBREROC [ ar , Ar 25.8Q | 24.40 * 2580 | 35.00. | 5755 | 5500 54.00 . 11520 91.62 | 5760 | 8054 | 7712
MARZO { oarnoioar 29.90 | 2250 ¢ 2565 3910 | 70.10 | 4850 : 47.30 - 11520 §1.12 | 75.00 | 3200 | 77.33
ABRIL Voae oy onr 2870 | 2195 ;2880 | 4010 | 7585 | 5510 5105 110001 81.79 ] 7542 | 84.43 | .33.93
MAYO fonr ionr 12495 | 20,00 ¢ 31.45| 4210 | 7435 | 40.80 *© 52.30 - 108.85( 7599 | 7264 | 5333 | 3224
JUNIC Lar | oar 2800 | '9.35 { 31,60 | 5200 | 7360 | 41.85 3480 - 11255| 8823 | 7550 | 8596 | 3144
JULIO ar | oac $29.70 | 23855 2975.] nr | 7480 | 40.80 © 5100 11204 8200 | 7527 | ©4.55 | 50.00
AGCSTC | ar | Aar 2000 ; 2360 + 30.50| nr | 88.30 | 40.00 ; 56.30 10204 8407 | 7426 | $6.12-! 50.00
SEPTIEMBRE nr. | ar 2123012195+ 31858 | nr |- 8850 | 4800 5405 3204 | 7993 | 5805 | 70.18 | 3250
SCTUBRE | ar | n 132881 nar 4475 | 44,60 . 54.40° 3540 | 8365 | 3244 | 7497 | 5436
NMOVIEMBRE] ~r¢" ' s -31401 ar 38757 13480 3584 1 5073 ) 3931 | 7892 | $0.05
SICEMBRE - -7 ~r 0851 ~r - 2580 : 2430 3294 | 8452 : 7583 | 81356 i 2.0
SICMECIO 1 29350 | 40.94 ! 3 L3268 ‘23217 “TE3 T 3941 ¢ 3366 ! 556
- NIVEL; TRANSPORTISTA (™™
MESES ‘380 ¢ 987 ‘982 | '983 1984 i 1585 1988 ¢ ;987 . "G988 ; G689 . ‘580 ‘5N 1962 { 1983 | 1984 188 ‘988 i 1397 1998
=NERO . 52C0 | 58.C0 | 35.00 | 65.00 ; 7400 | 3800 : 65121 76.13 | 1888 | 100.83 ; 115.00 - 203.20 | 200.85 | '97.52 | 18439 | 194,11 | 24782 | 250.50] 243.1%
FESRERO | 52.00 | 58.C0 { 58.00 | 66.C0 { 80.00 | 60.00 | 62.75 | 81.00 | 125.25 | 101.25} 115.00); 216,57 | 204.13 | 198.68 | 182.27 | 19422 | 247.38 | 248.00 | 245.45
MARZO [ 52.00 | 58.C0 | 62.00| 66.C0.| 80.00 | 60.00 | 6200| 84.11 - 130.57 | 110.00 | 118.33 : 228.73 | 204.07 | 197.08 {.182.21 | 184.72 | 249.85 | 24933 | z241.44
ABRIL 55.00 | 68.C0 | 80.C0 | 72.C0 | 78.00 | 60.00 | 64.87 | 93.43 | 137:25| 118,13 | 118.00 { 234115 | 204.87 | 200.00 | 196.08 | 196.62 } 25255 | 250.00] 243.3%
CMAYO 55001 €0.00 7 €0.00.| 78.00  78.00 | 80.00 | 70.00 | 9525 | 13656 | 110.C0 - 118.89 * 235,04 | 204,37 | 200.00 | 195.83 | 188.91 | 2568.77 | 25258 | 24307
JUNIC 1 68.00 | 60.CO1 50.00 | 76.00 ; 73.00 | 80.00 | 67.22 | 113.33 | 120.00 | 110.00 | 122.00". 236.20 | 204.88 | 198.75 | 198.84 | 208.70 | 258.82 | 253.25| 24211
Jutio { 88.00 | 64.00 | S0.00 | $2.00 I 73.00 | 80.00 | 85.87 | 128.71 | 140.25 | 110.00 | 13278 . 237.14 | 204.76 | 188.53 | 201.23 | 210.78 | 262.40'| 28573 .
AGOSTO | 66.00 | 54.00 | 60.00 | 80.C0 ! 70.00 | 8200 ! £9.71 | 146,29 | 140.00 | 115.75 ¢ 140.00 231.68 | 206.65 | 198.67 | 221.77 | 21590 | 269.56 | 25515
SEPTIEMBRE 80.C0 | 50.C0 { 58.00 | 87.00 i 63.00 | §2.00 | 117.25 ; 143.00 | 227.45 | 208.95 | 188.11 | 199.07 | 218.02 | 271.50 | 253.20
OCTUBRE. | 54.C0 | 54.C0 | 52.00 | 76.00 | 52.00 { §0.00 | 111.14 7 145,67 * 207.83 | 195.85 | 175.60 | 192.88 | 21895 | 268.18 | 247.80
NOVIEMBRE| 50.C0 | 55.00'{ 55.00 | 72.00 ; 50.00 | 57.00 . 109.40 148.44 - 189,35 | 175,94 | 168,11 { 192,23 | 21725 | 249.25 | 24364
CICIEMBRE | 5400 | 5400 i 54.00 | 72.00 48.00 | 50.00 - 116.25 15100 19854 | 177.70 | 170.66 | 193.00 | 221.97 ! 24257 | 240.58
PROMEDIC ¢ 5552 | 58.58 : 80.33 | 75.17_ 5732 | 5692 11082 13051 22142 159.24 | 190,96 | 15666 | 207 44 | 256.44 | 220.07
(p) Promedo Simpia
(*t Ccionas por cantal as @2 FRNZE NUMEAO.
" ™) Colones por quintal ce. smoz oro.
A.r. No Reportaao.
FUENTE! os ta O e 4
NIVEL| MAYORISTA (0
| 1980 | 1381 1983 © 1984 | 1585 1986 | 1987 ' 1588 - ‘989 1590 ‘981 | 1692 | 1993 | 1984 : ‘995 1996 -597 ‘998
540018200 3 37.00 | 76.00 | 60.00 . 58.C0 | $7.75 | '22.50 | 110.63 120.C0 20850 | 209.18 | 206.34 | 194.39 | 202.50 | 256.09 | 23675 | 251.20
133001 80.C0 38.00 1 8200 | 82.00 : 8538 | 35.00 ! ‘23.89: 11500 $18.75 221.43| 21170 208.48 | 202.85 | 202.45 | 258,58 | 25400 ! 253.86
;3300 £8.00 . 33.00 | 52.00 S5.C0 | 87.73 ; 133.71: 115C0 11S.1% 2345521127 | 208.85 | 20278 | Z02.67 | 248.85 | 25433 | 125000
56.00 | 78.00 ' 79.00 | 62.00 : 5744 | 97.57 | 140.78 | 123,13 1 121.43 * 239.42 | 211.74 | 209.56 | 203.73 | 202,62 | 257.94 | 255.00 | 252.50
£6.00 80.00 ! 78.00 | 62.00 ; 72.89 | 100.00 | 138.56 | 115.00 ' 122.00 = 239.83 | 211.26 | 208.28 | 203.95 | 208.55 | 284.13 | 258.62 | | 251.00
52.00 77.00+ 79.00 | 62.00 : £9.67 | 118,33 | 145,63 | 11500 : 12550 240.85{ 211.98 | 206.50 | 206.50 | 215.43 | 266.85 | 260.38 | | 249.50
5700 9400 [ 76.00 | £2.00 | 68.40 | 132.22 | 145.00 | 115.00 . 137.78 241.72 | 211.84 | 206.38 | 208.89 | 220.48 | 270.28 | 26231 | '
£8.00 83.00 : 75.00 | 65.00 ' 72.88 | 119.86 | 142.00 | 120.75 . 145.00 236,38 | 214.02 | 208.71 | 229.44 | 22444 | 277.51 | 282.06
SEPTIEMBRY 62.00 84.00 i 65.00 | 65.00 : 74.88 | 115,00 | 138,33 | 122.50 : 147.00 233.56 | 213.25 | 197.58 | 208.11 | 226.82 | 278.80 | 255.96
OCTUBRE | 55.00 78.00 ; 55.00 | 62.00 : 80.86 | 110.67 | 133.89 | 115,56 : 149.33 . 215.82 | 202.88 | 185,60 | 202.88 | 226.32 | 275.82 | 255.05
NOVIEMBRE] 52.00 7400 | 52.00 | 60.00 | 76.75 | 110,00 | 133.88 | 115,83 | 151.11 : 208.04 | 182.83 | 178.68 | 202.14 | 225.35 | 25822 | 251.32
DICIEMBRE | 52.00 . . 75.00 i 50:00 | 52.00 | 75.00 | 110.00 | 10700 | 122.00 | 154.33 | 207.07 | 184.86 | 181.05 | 203.50 | 229.05 | 250,33 | 249.31
PROMEDIC (] 5725 1 60.33 1 8308 | 77.17 ' 70.83 | 6217 ' 7143 [ 107.02{ 13425 [ 117.12 13428 227.37 | 206.41 | 200.37 | 205.76 | 215,55 | 263.74 | 256.52
NIVEL MINORISTA ("9
MESES 1980 | 1981 | 1982 | 1983 . 1984 | 1985 1986 | 1987 | 1988 | 1989 : 1990 . 1991 | 1982 | 1893 | 1934 1895 1996 1697 1998
ENERO 055 | 070 | 070 | 075 ; 0.S0 | 0.80 - 082 | 0.0 1.39 1.22 1.38 226 | 248 | 246 | 246 2.50 2.88 3.00 3.00
FEBRERO | Q80 { 0.70 | 070 | 075 ; 1.00 | 080 ' Q.80 | 0.88 1.40 1.28 1.38 246 | 248 | 249 | 250 2.50 2.92 3.00 3.00
MARZO 060 | 070 { 070 | 075y 100 | 080 | 0580 | 102 1.49 1.20 1.40 253 | 248 | 249 | 248 2.50 292 3.00 3.00
ABRIL 085 | Q70 | Q70 | 0:80 1°0.80 | Q.80 | 0.81 [ 1.10 1.65 131 . 140 255 | 248 | 251 2.49 2.50 3.00 3.00 3.00
MAYO 085 | 070 | Q.70 | 080 | 100 | 080 | 085 | 110 1.80 1,30 1.40 256 | 249 | 250 | 248 2.50 3.05 258 3.00
JUNIO 065 | 670 | 070 | 0.80 { 050 | 080 ; 0.81 | 1.29 1.80 132 . 1.40 258 | 250 | 250 | 250 2.50 2.99 3.00 3.00
JULio 070 | Q.70 | Q.70 | 1.00 | 0.S0 | 0.80 | 0.80 | 1.43 160 1830 © 150 ° 260 | 248 | 250 | 250 2.50 3.03 3,00
AGOSTO 075 | 075 | 070 | 1.00 ; 050 | 0.80 | 083 | 1.40 1.60 136 | 160 ' 255 | 248 | 250 | 256 2.51 3.13 3.01
SEPTIEMBRY 0.70 | 070 | 0.70 | 1.00 | 050 | Q.80 i 0.89 | 1.40 1.57 1.40 | 161 ! 253 | 249 | 249 | 250 2.54 3147 3.00
OCTUBRE | 065 | .70 | 070 | 080 | 0.80 | 0.80 | 0.84 | 1.3t 1.48 137 L 170 | 248 | 2.4 2,41 2.48 2.52 317 3.00
- NOVIEMBRE| 065 | 065 | Q75 | 080 | C80 | 075 | 080 ! 1.30 1.50 1,38 ! 1.70 | 248 | 225 | 237 | 249 2.54 3.02 3.00
DICEMBRE | 080 { 085 ! 075 | 080 ! 080 | 075 | 080 | 130 4.3 140 ¢ 172 | 248 | 235 | 233 | 250 2.54 3.00 3.00
PROMEDIO (| 065 | 0.70 + 0.7+ | 088 : 050 | 0.79 | 085 | 121 152 133 152 + 250 | 245 | 247 | 248 2.51 3.02 3.00

{p) Promedio Simoie

{*) Cclonas por quintal s arroz oro. (**) Cciones por libra de arrcz oro.

FUENTE: da ia Di

General de
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" ANEXO. 15§

EL SALYADOR: "PRECIOS PR()ME])I()S ANUALES DE- GRANOS BASICOS PARA L.OS
’ : I)IEEREN'I'ES CANALES DE COMERCIALIZACION
Perfodo .1994 - 98 (Colones cnrricnt‘cs por quintaly— .

o

o -

. AGENTE/ ARO . C M ALl 7.
/ 1994 | 1995 1996 1997 1998
PRODUCTOR 0912 743 0178 109.63 8372
TRANSPORTISTA 105.63. T 1961 116.46 “113.99 ~91.38
MAYORISTA ~ - | 11243 8623 12401 112074 105.67
TMINORISTA | 127 . 108 T 4 127
AGENTE / ANO , . FR1JOL
, 1994 1995 1996 1997 . 1998
Y_PR()I)U(_‘,'I’UR Tl T anw 8312 | - 436 | . 4238 327.09-
TRANSPORTISTA 31846 199.81 47433 44866 353.55
MAYORISTA | 337.09 21452 | 49010 | 47059 377.58
MINORISTA - 392 274 565 543 447
//.r
AGENTE/ ANO - ‘ "ARR 0 7
T _ 1994 1995 1996 1997 | 1998
PRODUCTOR 83.66 76.56 106.31 1243 +
TRANSFORTISTA | 196.66 20744 256.44 250.07 . 243.08
TTOMAYORISTA [ 205,76 21555 | 26374 - 25652 |- 25136
TMINORISTA 249 T2t | am 300 v 300
* Ta iilfﬂ!‘n;ﬂviv’vl[ presentada abarca hasta Junio de 1998,
k% )

“No se réporth.
FUENTE : SIC dela DGEA(MAG).
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CANALES DE MERCADEO DEL MAIZ

PRODUCTORES IMPORTACION
~TRANSPORTISTAS
~ MAYORISTAS
URBANOS -
MAYORISTAS ' PROCESADORES FABRICANTES DE
NACIONALES " DE HARINAS BALANCEADOS
EXPORTACIONES
 MINORISTAS MOLINOS
FABRICANTES DE
TORTILLAS
“CONSUMIDORES

PRINCIPALES PARTICIPANTES

ANEX OQ-16 CANALES DFE COMERCIALIZACION DEL MAIZ EN EI. SALVADOR Y SUS -
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'CANALES DE MERCADEO DEL FRUJOL

" PRODUCTORES

IMPORTACION

RTISTAS

CLANEX O

. TRANSPO

* MAYORISTAS
© URBANOS

" MAYOR

ISTAS

'NACIONALES

PROCESADORES

- MINO}

USTA

EXPORTACION

' CONSUM

IDOR_ES

7 -

" CANALES

DE  COMERCIALIZACION -DEL FRIOL BN EL "SALVADOR Y
PRINCIPALES PARTIIPANTES
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' CANALES DE MERCADEO DEL ARROZ

FRODUCTORES ) IMPORTACIONES

L DONACIONES
TRANSPORTISTA

MAYORISTAS ~

URBANOS
MOLINOS DE
ARROZ
MAYORISTAS

NACIONALES

CERVECERIAS
MINORISTAS
FABRICANTES DE
BALANCEADOS
, = AVICULTORES
' OMSUMIDORES
ANEXO 18 CANALES DE COMERCIALIZACION DEL ARROZ EN EL

SALVADOR Y SUS PRINCIPALES PARTICIPANTES.

e
7
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"VIAPA DE ZONAS PRODUCT@RAS DE LXRROZ
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UNIVERSIDAD DE EL SALVADOR
FACULTAD DE CIENCIAS AGRONOMICAS

CUESTIONARIO DE ENCUESTA
“LA BOLSA DE PRODUCTOS AGROPECUARIOS

UN MECANISMO ALTERNATIVO PARA LA COMERCIALIZACION TRADICIONAL DE MA(Z, FRUOL Y
: ARROZ, EN EL SECTOR COOPERATIVISTA DE EL SALVADOR”

a’

OBJETIVO:

El objeiivo que se persigue con la presente encuesta, es determinar jos beneficios, ventajas y desventajas
que afrontan los productores de granos basicos (maiz, frijol y arroz) a ‘ravés de la comercializacion
tradicional, de sus productos y poder con ello recomendar una mejor alternativa para dicha actividad.

1.- DATOS GENERALES,

1.-Nombre de la Organizacion: _

2.-Localizacion:

.~ -Departamento’
o -Municipio:

-Cantén:

j.-Encui:stador Fecha:

-8, -Cual es el z‘uca de Ias propledada mdmdual&c de los socios?

(l) Menos de | manzana. -
(2)__Deta? manzanas.
(3)____Mas de 2 manzanas,

Ul .. Sin re[’vf‘"‘

6 Cual es la forma de trabajo de los miembros de la Cooperativa?

(l) Individual.
(2)___Colectiva.
, 3 : Mixta.




A

~

~I1.- PRODUCCION; -

N

* 7.-Con respecto a la produccion de g’}anbs basicos, llenar el siguiente ci_mdrd: ’

(1 Conotra organizaéién afin. RO —
“(2)___ A nivel de fedesacion de organizacion,

_(3)____A ivel de Confederacion.

© (4)____Otras. Especifique:

‘ (5)_',_;Nfﬂguaa

"~ PRODUCTO .- COSECHA . AREA(MZ) - REND.{(QQ/MZ) PRODUCCION (QQ) FECHA
Shhtdh AL e s : —— COSECHA
_IND. | COL. - IND. | COL.. IND. COL. -
| FravERA (1) /
MALZ() | SEGUNDA@)
' TERCERA() . | - -
PRIMERA (1)’
FRITOL@) | SEGUNDA®D) |
- TERCERA(3) - - -
- PRIMERA (1)
ARROZ(3) ~ - | SEGUNDA()
. | TERCERA(}) ,
. IND.=Individual: . - COL = Colectivo
1IL- COMERCIALIZACION
8.-Cual es la forma de coinercializacién utilizada por los miembros de ta Cooperativa?
~ ()__Individual.
" (2)___Colectiva.
(3)___Mixta, .
R Si NO es individual, sefiale la estrategia de cc‘amérci.alizncién implementada: -




9. -Con rcspccto ala commriahzacmn de los productos, llmar los elgmcntm cuadro'.;' T ' !
9.1.-Comercializacion Individual: '

PRODUCTD | COSECHIA CANTIDAD " VENDIDA A: PRECIO FORMA | FECHA LUGAR CQUNDICION DEL. -

. ' VENDIDA . : 760} DE DE DE . GRANO
Q) ’ -~ - PAGD | VENTA VENTA
o * Ilme I M| o . HUMED, | IMPURE.

e
N PRIMERA- | s ‘ : ‘ i o

. m . S - - ‘

. MALZ =
() || SEGUNDA
o @

TERCERA | . e ‘ : 1 -
D - . : - - o

PRIMERA

3 . |* . by(l) . .

FRIJOL +
(2) SEGUNDA :
: V)

TERCERA
R

PRIMERA
0

ARROZ
-3y ff SEGUNDA
' 2

TERCERA
SRS

_ “Nota: (_,l )'I'r7= l"mnsponis!a_:l (2)Ma‘Mayor|sta o (3)Mi=Minorista (4) Co=Consumidor

9 2. -Comercnahzacxon Colectxva*

PRODUCTO | COSECHA | CANTIDAD " VENDIDA A: rrecto | rorma | FECHIA LUGAR CONDICION DEL
o R VENDIDA .  wOQ | DE DE DE . GRANO

(wxn . - - PAGO VENTA VENTA

Ny CTe | Ma Mi Co . i : " { HUMED. { IMPURE.

_PRIMERA
i

MAIZ A
o fseGuNDA | - ] -
. : a)‘ L

TERCERA
Rt

"y S ‘I PRIMERA
' 1l

FRIJOL flmemes
An SEGUNDA
: .

TERCERA
tl

v , » PRIMERA ..
P } : X S
' ARROZ
S ) SEGUN[)A
' (2)

TERCERA
RE R

- Nota: (D Te=Transportista; .. - (2)Ma=Mayorista (3)Mi=Minorista (4) - C0=C0nsqmido; ~

\

~
~ 0

e et st e et . e o S 8 S 122 v w5 o e




’
-

1
N | 4 E
10.-Cuando da a crédito su prédbcto, le pagan a ticmpo?. : S o '
S . . t
Ty ' : 7 ) ]
(1)~_____Sl
@ _.__.

&) No quemprc Exphque
(4) PR Coné.v./o

~ 11.-Como le determinan la calidad y el peso del producto al éntregirio.?

12.-Cuantas veces han 'dejado,’de pagarie e_ll producto, despﬁc’s de haber hecho un acuerdo con el comprador?.

" (2). - dos veces
+(3)__tres veces
' (4)__masde tres veces,
© (8)< Minguas ‘
|3 Qme:n ¥ como determing el precxo de venta del producto ?

o ’(l) El producmr
© (2) _ El'intérmediatio,
(3)__ El mavorista, ‘ -
© (4)__ Otros, Fspec:f' que:; - . - ; , —
s o '(5)... Elmnanv(; o . i .
Sy -13.1.- Como?.

- 14.- Que servicios le provee ~| comprador?.

& 1 . . (1)_ Transporte.

: e “(2)__ Crédito,
(3)_Otros. Fspec:f'que
y {4) . Ninguaa: :
it ) IS Posee SILOS u otra estructura para el almacenam:emo de granos basicos?.

“,(l)‘________‘_::
. @) ___No

15.1 Si la respuesta es afirmativa, llenar ef siguiente cuadro

== - - - =1
TIPO DE © | MATERIALDE | . | NUMERODE COSTO POR CAFACIDADDE | ESTADODELA CANTIDAD. CONTROL DE
ESTRUCTIRA | CONSTRUCION - { ESTRUCTURA ESTRUCTURA | ESTRUCCTI/RA ESTRUCTURA ALMACENADA PLAGA UTILIZ.
- 0
x
\ . V




- 16.- Con respecto 7l beneficiada de sus granos, llenar ef siguiente cuadro:

TIEMPO DE MANO DE ORRA ~ COSTO DE COSTODEL | ALQUILERDE
o SECADO  UTILIZADA | - TRANSPORTE | EMBAsaDQ PATIOS
MAIZ (1) S
FRUOL (2)
pre— :

17 Rcfercme al transporte de sus granos, llenar el s:gmente cuadro

i

- CONDICIONES DELCAMINOG ENKMS l '-

'LUGARDE .. | " COSTODE CARGAY COSTODE
" VENTA - - PESCARGA () TRANSPORTE :
P . HoQ MALO  |—REGULAR | RUENO | TOTAL |

18.- Tlene asu dlspoqlcmn Ia C ooperanva, de medms de transporte para trasladar los granos basucos a los pucstos de .
comercmhzacxon7 ' : o . . _,

(1)
(2)

l8 I - Sl la rcspuefn €s posmva, llene el snguncnte cuadro

| i ‘Mgg!gg g[_;gégqmmr
| Bestia DECARGA B
. ‘CARRETA
| TrRacTOR .
‘VEHICULOAUTOMOTOR .
: ()TR'OS.ESPECIFIQUE,Z -

NUMFROQ DE TRANSPORTE

. . B La e . . » N . L. . N ,/"
' l9 Cual esla fueme de in form’:cmn quc posee la Cooperntwa lespecto a los prccms de vema. prevalectentes en el
mermdo'? : o ) , . ,

;'(l) MAG S
L@y Mlmsteno de Economia.

(3) _Comite de Defcnsa del Cousurmdor.
<. (4)_EL compmdor lmenncdlarlo

(5)_._Radio. -

o (6)_ Televnsmn

‘(7) - Ninguma | -~ S

(7) Otms Espccnfque' :

197




————

’l -De lo produculn en I r‘mr‘cha 96- 97 ; Cuantos quintales se destinaron a la venta, consumo de los asoctados y/o
para forraje?.

PRODUCTO VENTA (QQ) | CONSUMO (QQ) | FORRAJE(QQ) || T OT A LQQ)
MAIZ(1) | INDIVID, ’ '

K ... | coLectiv|

FRUOL (2) | INDIVID.

COLECTIV

ARROZ INDIVID,
B}

COLECTIV
22.- Negociarian sus productos por medio de un mejor sistema de comercializacion.?

(M. si

{2) .- No

23.-Conoce usted algo. acerea de la Bolsa de. Productos Agropecuarios?

Co()_ S
} o . (2)_____‘_-_M~_N()’.

24.:Ha negociado en a Polsa de Productos agropecuarios, sus granos?.

() S

(2)_»_;_)4()

74 1.-Silfa lcspuc"t'\ anterior fue positiva, contestar la sxg)memc pregunta: Volveria a negociar sus pranos

" basicos en la Bolsa de Productos Agropecuarios? : ’
(1) . Si

{2)___ No

Eo Por que?.

25.- Tiene financiamieuto para la siémbra de los cultivos?. - —_—

(Y Si
'(Z)W*MN(\

'26.- Tiene financiamiento para la comercializacion?.
(hH____Si
(2) . _No

27.- Que exigiria usted de una nueva forma de comercializacion?
(Puede elegir mas de uno)

U)'____éucn precio. | | | |

(2)_-__Seguridad. - . . : |

(3)__ Calidad. , | /

(4) " Garantia. : . : - . A | 198
“(5)___Pronto pago. B ~ |

(6\ . Orros, L. pecitique:




@
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ANEXO 23
~ METODOLOGIA ESTADISTICA DE DETERMINACION DEL TAMANO DE LA MUESTRA
Para determinar el tamadio de Ia muestra, se utilizo la siguiente formula:
. — » »
n= (Zp . x | X q
() g
DONDE:
N Tamafio de la mucstra
(7n - -Valor critico cofrespondicnitc a un delerminado grado de confianza (coeficiente de
confianza).
Se trabajo con el 90% vdonde 7 esigual a 1.64. obtenido de Tdbla.
vl‘\‘ “* Representa la probabilidad dc éxito. donde P = 0.05
q . =" - Representa la probabilidad de fracaso. donde q = 0.05
€y = Error muestral especifico en forma de opéraci()n, utilizando un error del 10%

~ Sustitnyendo en la formula se obtendra

n= (1642 x__ 005  x 0.05
| C(0.10R

n o= 67.24

67.24 tepresenta cl niimero de cooperativas a encueslar y cuyo valor significa un 14% de la

poblacién total  de 459" Cooperativas.
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ANEXO
- EL SALVADOR: AREA INDIVIDUAL DISPONIBLE PARA CADA UNO DE LOS SOCIOS DE LAS

24

COOPERATIVAS GRANALERAS Cosecha 1996 - 97

ZONA Menos de | Mz De 1a2 My Mis de 2 Mz Sin Repartir

No. lCooper. % | No.Cooper. % No. Cooper. % No. Cooper. %

CENTRAL 10 39.4 14 41.2 10 29. 4 0 0

OCCIDENTAL 1 7.1 8 57.2 5 35.7 0 0
()RIEN‘T/\L 0 0 7 36.8 6 3l.o6 6 3L.6

TOTAL 11 16. 4 29 43.3 21 3.3 6 9

FUENTE : BOLFETA DE ENCUESTA 1997/98.
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ANEXO 27
iii, SALVADOR:  RENDIMIENTOS INDIVIDUALES Y- COLECTIVOS EN LAS COOPERATIVAS PRODUCTORAS DE
4 B MAIZ, FRIIOL Y ARROZ  (Periodo 1996 - 97) .
TONA MAILZ QQ/MZ FR1LJOL QQO/MZ ARROZ QQ/MZ
Dl Pais individual _Coldive | nlxlividnl Coledivo Indivicual Coledivo
~ OCCIDENTE, 4915 49.65 18 - 96 96
CPNIRO st | sest | s 175 78 | 800
ORIFNTE 413 | sse 19 - - 100
PROMEMO 9.45¢ | 80 | 165 1755 | 9103v |92 03nwn
FUENTE, : BOLETA DEENCUESTA 199798, P
o promedio 51.69
= % promedio - 17
- 4 nramedio 91,98
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ANEX()

1"’()‘5 I)E ESIRUCTURAS v CAPAC IDAD DF. ALM/\(‘FN?\MIE"’ 'O
(()()I‘ER/\IIV'\S DEL SE("I()R RFN)RMADO

Q UE l’()SEEN LA§

TG - NUMFRO DE- CAPACIDAD TOR CAPACIDAD CANTIDAD
‘ A ESTRUCTURA ESTRUCTURA TOTAT, ALMACENADA
CESTRUCIURAS o, 0o ) T
SIL.O 2. 1000, ;26()0‘; ~
T ”Tﬁﬁ 1 Bl . 60
‘ “?ﬁﬁ e A S0 200
TTRODIGA. v T 200 800 T
_ (Sll,kl)"w;;_"w 172 18 3096 2050
TR T T2 e T T
BT s 200 1000 T
51} T3 50 %0 130
TODFGA kR To00 3000 1‘200
w""~""”f§ii.ﬁ“4 o 15 I B 7000 T
TmaT T 2 16 D %
TEG 20 8 30 7"
mmﬁiﬁ' ) 2 200 SERE T 00
sn'?i ¥ it T TR0
,sn,u " E 50 150 Cose
G0N 2 35 0 Pz
o s T TR0 T
TR0 3 &0 20
0 0. S0 So00
B 40 iR 720
THIO 7 i® e
siu_) o 3 0000 200000
sia. 2 T 3400 o
'“;;""“"sliﬁ”‘_' 1 T 10
siaT T 5 - 30
‘"‘"”m_f ’ﬁ.ﬁji.i' e ‘ (»n‘ - 0 7T i 200 - T
TOTALES my ' .z.vz‘m_. 1109

TI'FN'II' : l!()l I‘IA I)l‘ rN(llP,SIA 1997198
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CAPACIDAD DE TRANSPORTE DF, 1.AS COOPERATIVAS
COSECHA 1996 - 1997
[ TCAPACIAD EN NUMERO DE PORCFENTAJE COOPERATIVAS
TONELADAS VEHICULOS DE VEHICULOS | CON VEHICULOS
T s 23 28.01 19
- 3 6 732 2
P e i5iT e
) R 2% TTT405 16
"o 7 073 A
5 3 T 366 1
o n T 1.22 K
TT0TALL 7R 100 47
FUENTE BOLETA DE ENCUESTA 1997 -98
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ZONA  OCCIDENTAL

Sonsonale - Sonsonnte 2 2 t 3 »
Tt Tjrtia 2 5 5
Santo Domingn Guzmin Sohsonate 2 7 6 ] 1}
Ahachapan o Ahnactispan 25 8 7 15
"”"""“’.RTGE(H:RH o Afiquiznya TR R 7 [N
Caluce Sonsounte (KN T 2 17
Sonzon nh.:i o Sansoat e 1% 1o | 10 20
Tacuba Alwsachapan X T ) 21
Tavuba v Altachapan i _\1* 18 R 21
T At Somonate . X R s 23
Acajutla ) - Snnm;nnlc ''''' T 2A 18 5 23
Guaymangs o Sonsonate s 32 8 40
~ Guaymanpn Sonsonate 1 V5 10 45
San Franciccn R -
' Sonsonate s SR 6 64
Monender o - ’
7ZONA  ORIENTAL
Jigquiliseo Siquiligeo 2.5 4 4
T : Jiquilisco - R] A 2 6
T gt i LUstilutant : I ] 3 6
T . San Mipnel T 23 N 2 7
o Usulutan R 2 R
T S Ve San Mignel 2.5 10 10
P—— .._,(p:”";;;‘. |‘i”.“ - : S N ——, - -~
i = Villa Trinsito 2.5 10 - 113 [N
Ratrea . . -
San Mi_y_g,nvlv T San Migne! T 2.5 6 6 12
' - T Union 27 17 2
T San Migusel 25 6 R 14
T G it San Mipuicl X 8 6 Y
e Fisuiion K TR B
G Miggiel B S B TR T 7
T e T e 3 e e n
. San Mipnel 2% I[N 47
- Thiafin ; :
. ;'iqlli"'ll';\ . Ran. Vicente 2.8 40 16 56
W‘M'ﬁ”w_mm:f R San Satvadot 3} RO 12 o2
RGO SAN RALVADOR 4 ot 92

FUENTE « oLl A DE ENCUESTA 1997704
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' ANEXO 32

‘NUMERO DE NEGOCIACIONES POR MES Y ANO PARA LOS CULTIVOS DE MA17

ARROZ Y FRIJOL, EN LA FORMA TRADICIONAL Y A TRAVES

ANOS 1996 - 97

-

DE LA BOLPROES

MAIZ. FRLIOL, ™ ARROZ,
MES ARO No. NEGOCIACTONES . No. NEGOCLACIONES No. NEGOCIACIONES
TRADICIONAL | BOLSA | TRADICIONAL | BOLSA | TRADICIONAL | BOLSA
FNIRO ' - ! .
FERRERO 1 _ [
MARZ70 . . AT B
ABRIT, 1 o
T MAYO 9
~JUNIO 2 [
‘ ._nllll()' A
_’A(;()sr()‘ 19 1 TwT T T I
SEPTIFNIBRE 3 TR TR A
OCITRE, N B RS T s 1
N()Vln-‘,‘Man-’, 6| 1 ' TR B B B
DICIEMBRY 7 3 1
ETTIT i RN D T NPT 3
TEBRERO 4 1 79 [ 1
~MARZO 3 ‘ B 6
ABRI, 3 T - '
“Fava | Y 3 i i
L ! T L 7
o L ! |
Agosto | 9 [T i T
STPTIENIE | N AR I S
GCTTnRE ™ _ B S B
N(ivu-:)\”{mu-:' 7 ‘ I A AT i
DICTEMIIRI _ 2 )
TTOTAL | 82 - [T 15 800 2. 28

- FUENTE : BOLETA DE ENCUESTA 1997/98
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PRF(I()S rM.Auos POR QUINIAI, DE MAIZ, FRIJOL, Y ARR()Z A IR/\VES DE LA
S BOLSA A(‘R()I’F( UARIA EN LOS Aﬂos 199697

MAIZ.

’ ;'19‘96' - B 4 |‘ Rl |()|1 . ARROZ‘
AN .mmo MININO | Mo MA‘(IM() MlNlM() -AMI-TI)‘I(")‘ MA‘(IM() RININGG | MFDIO
DGR G 7 N7 S R TS AR ETRT EI N MR T BT A RETTAT
g nbnmrm) A BT (A TR B TN T TR I T BT
CMARA | TS TR e a0 | i | D70 | 281 | DRI | BRI
.,;Anml,_ T ;'na.\os' [ s [ waeR [ 1260 | 13690 | Txo0 | 2RI | DRAE | TR
’fM,\m DL FE AT TR KT R ST BT L
‘,»ff.nmm s RS | TR (£T3NE P R T 2;892,‘ R | RS
RGO | TR iR | TRAY | i | 192 | 193 | 2w | B | 1o
TAGOSTO | idgRe [ iARAl VR B EEY R i1 TR [ Tawae | 1w, % 1046
{swnnmmy R A 1%, 29  R T Rl IR T T R T FITE T I TOR 25973
B A A7 S T T BT Ml B T T YT YO BT T
_ ‘.[anmmwf 77 LT R TETAN R T T B o B W | 20| 9D
B BRI YT TR NI B TERT N B T W7 | THGSE | awae | 3waAG | 2w
1997 -
T 1w NIEN T | soe0 | 23 | amar | 1A
BRECE R IR UL I TR R T b T Res | AR | i | aas
5 _ R EC N N T T I TEX T P EIV I B O T
AR “"f".m 78 ST M R TER Y H BT EILER BEITYS) L N D
B TTUYT R W75 | Ay | mas | ARA | M226s | 2aAd | moAe | 21z
N T EF R T LA R T I FTX ETTT T M TTE REELEL
5 JCZI BT M1 S B PV I T 24(-2}‘“ Ty | 24356
) 7. AT - BT TN RETOTI BT RETTTTY
-u‘vm-\nmu: : EILEEIN BT O R YR 0L
O T T T W EIED)
N(mrmmtrﬂ Iy BT T B TTREN T3 R Tr A
i ll‘Mllle‘- e LT RIZATNN RETTRT I I YK N I TSR LR
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SISTEMA TRADICIONAL EN1OS AROS 1996 - 97

ANEXO
PREC I(N PM’ADOS l’()R QUINTAL DFE MAIZ, ARROZ Y FRIJOI, A TRAVES DEL

34

TN

1996 | MAIZ FRIJOL | ARROZ
) MAXIMO | MINIMO | MEDIO | MAXIMO | MINIMO | MEDIO | MAXIMO | MINIMO JMFDIO
ENERO 132.92 112.92 11292 500 S0 s00 100.9 100.9 1009
FEBRERO MERD 2938 | 12934 | RA3R ] SR TSR | 01w 101,50 101,39
AR T | TTaEE 12561 7|7 BKFR T IR TR TR 10228 0228 | 102.28
ABRI, 122 REZR TR PRI R FY T o 102,97 10297 | 10297
TMAYVO 125.64 (PRI PO LR APAN IECPATIN IRELVAT! 103.66 10366 | 103,66
TN 12928 122k | 12028 | w0 | S0 [ 50 10435 10438 [ 10435
“’ﬁﬁﬁ? T T im EPCT AN IR EREA TR BT BT R TIOR T 10531 10331
“Acosto it TR RTINS T T L 06 06 | 106
snwmhviune' 105 75 90 16128 AR | 43028 9% . 75 8835
OCTUIRE. 105 75 | o097 T a0 50 450 105 80 89
NOVIENBRF 125 65 | ez | s | 4o AGS 120 R4.66 981
pIC n«r\mmr 100 70 91.64 150 00 550 150 100 100
1997 -
TENERO 135 80 1015 00 o0 850 991 9931 9931
FEBRERO 0 I T R T K 97
MARZO 130 8% s | Ridad SYETIN RV et 96,3 %631 0631
[ AR, 120 oo [ iers | ERie | ORI |TRRIe |7 9% | 9@ 0%.62
TUMAYO 1125 fon | 0638 | s2RY | TRARA | sazkd | 940 9103 9103
TTTRNIG Heid CIXZIN IRUEE TN B FAT S BT AT RS A P! 01,21 CYEY] XY
BTN SR TTY S TP RETTE sTia0 | 870 S0 9138 01.53 9158
AGOSTO. 116.14 1614 [ 10674 | SR36R | SRS.6R | SRS.GR 9286 53,86 92.86
'Sv-‘,,l" TIFEARRY, TR 200 | w0 509,06 599,96 92.17 92.17 92.17
ocriame . 8597 g7 | RSe7 | aidal [ 61a2a | etaad OLAR 91AR 91.4%
© ROVIFR TRIsl | ko6l | koGl TR ozxsz“ GRE ””6676“”“ 50,75 90.79
M'ﬁﬁﬁﬁ_.mi}‘ ' 'n;s 0&\'2%1 9125 64280 642.80 ¢12.80 90.10 90.10 90.10
. FUENTE © BOLFTA DE FNCUESTA 1997798
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