Los negocios juridicos conexos (*).

Noemi Lidia NICOLAU (**)

1. La conexidn entre negocios juridicos es un fendomeno frecuente y facilmente
perceptible en la realidad negocial pero dificil de abordar y resolver en el marco de la
ortodoxia juridica. Ni siquiera resulta sencillo formular un concepto de los negocios
conexos, por cuanto se trata de un tema concreto y muy variable que impide agrupar y
considerar los caracteres comunes a los multiples casos individuales (GABET-
SABATIER).

La cuestion se plantea, por ejemplo, en la conexion existente entre todos los
negocios celebrados por una persona, o aquella que se da entre el contrato de mandato
y el acto celebrado por el mandatario con el tercero, o entre la veniamatrimonial concedida
por el padre de un menor y el acto juridico matrimonial respectivo.

En este trabajo nos proponemos diferenciar la conexion negocial en sentido
amplio y en sentido estricto, analizar suscitantemente las distintas categorias de esta
ultima y también algunos de sus efectos. Pero, antes de entrar en tales temas, debemos
_ referirnos a dos dificultades practicas y a un principio general.

2. La primera dificultad practica que se presenta es terminoldgica, pues en la
literatura juridica suelen emplearse como sinénimos los términos conexion o conexidad
que tienen significados muy diferentes. Conexidn significa, segun el diccionario de la
lengua “‘enlace, atadura, trabazén, concatenacion de una cosa con otra”. Conexidad, en
cambio, puede entenderse como sinénimo de anexidad, que refiere a “‘derechos o cosas
anexas a otra principal (unidas con dependencia)”. Es decir que conexidad, si bien
considera una trabazén entre cosas, destaca que las mismas sean de diferente jerarquia,
mientras que conexién refiere sélo a la relacion de concatenacion existente, sin importar
la accesoriedad.

Por tanto, emplearemos la palabra conexiéon para significar trabazon entre
negocios, sin que importe su jerarquia, si uno es principal y otro accesorio, ya que en este
trabajo no analizamos la dependencia entre ellos, sino exclusivamente su concatenacion,
por lo que puede tratarse de negocios autbnomos o no.

(*) Elaborado en base a la comunicacion presentada en el Seminario sobre el tema realizado el dia 29 de junio de
1996, organizado por el Centro de Investigaciones de Derecho Civil de la Facultad de Derecho de la
Universidad Nacional de Rosario.

(**) Investigadora del Consejo de investigaciones de la U.N.R.
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La segunda y mas seria dificultad se presenta cuando se quiere dar un concepto
de conexion negocial. Lopez Frias hace un relevamiento de los esfuerzos y contradiccio-
nes que se han suscitado en la doctrina italiana, francesa y también esparfiola. Quizas, en
lugar de un concepto, resulte mas util y adecuado construir un tipo juridico pues €ste
permite tomar lo concreto de larealidad social y, al ser mas descriptivo, ayudaa conservar
los rasgos particulares de lo que se pretende tipificar (LARENZ) .

Desde esa perspectiva, el tipo juridico “negocios conexos” es la union de dos
o mds tipos estructurales mediante la cual los efectos de uno pueden propagarse a los
otros. A partir de las categorias de Larenz podria decirse que la conexion negocial es una
unién de tipos juridicos estructurales, entendiendo por tales “los tipos de relaciones
juridicas, en especial los tipos de contrato, son tipos surgidos en la realidad juridica,
puesto que se refieren a contenidos de regulacion clasificados de modo cierto”. De esta
manera se construye un tipo amplio que permite incluir la pluralidad de supuestos que
antes referimos.

A nuestro entender, el estudio de este tipo tiene dos ejes fundamentales: por un
lado, el analisis de la conexion en si misma, sin que importe entrara la funcién descriptiva
del tipo la que es aportada por los negocios que se unen; por otro, la determinacion de
qué modo los efectos de un negocio se propagan a los otros.

3. Con respecto al principio general antes aludido, lo primero que cabe advertir
es que la conexion pone en crisis el principio del efecto relativo de los negocios,
fundamental en el derecho privado clasico, segun el cual los negocios extienden sus
efectos activa y pasivamente a las partes y sus sucesores, no pudiendo alcanzar a
terceros. Esta concepciodn considera que, a diferencia de lo que ocurre en la realidad, en
el mundo juridico cada negocio est4, en principio, aislado y desvinculado de los tramos
anteriores o posteriores a él. _

Como es sabido, este principio, complementario del dogma de la autonomia de la
voluntad, fue uno de los pilares del derecho civil patrimonial occidental, y quedo
positivizado a partir d¢l modelo napolednico, que lo incluyd en suarticulo 1165. El cédigo
espafiol lo receptd en el art. 1257; y en la actualidad el cédigo italiano lo contiene en su
art. 1372: En nuestro pais, Vélez Sarsfield lo colocé a la cabeza de las normas que rigen
el efecto de los contratos, en el capitulo respectivo (art. 1195).

Aun en el derecho contractual tradicional, el principio de relatividad reconocia
excepciones, tales como la estipulacion a favor de terceros o la promesa de hecho ajeno.
Lo que sucede es que ellas tienen su fuente en la voluntad de las partes y, por tanto, el
principio de la autonomia las justifica plenamente. Si en un contrato las partes convienen
estipular un beneficio a favor de un tercero y éste manifiesta su voluntad aceptandolo,
esfacil advertirla conexion negocial y laobligatoriedad de sus efectos. En cambio, cyando
nosotros decimos que los efectos de la conexion negocial pueden extenderse a quien no
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intervino en un negocio, ponemos en verdadera crisis el principio de relatividad. Con
todo, reconocemos que en el mundo econémico el negocio no es unaisla, como diria Diez
Picazo, sino el eslabén de una cadena que el mundo juridico no puede ignorar.

4. Ahora bien, si se admite la conexion entre negocios, se advierte que ella puede
darse en grados muy diferentes; por lo que nos parece necesario distinguir adecuada-
mente las diversas situaciones. Para comenzar, proponemos diferenciar la conexién
negocial en un sentido amplio, denominando asi a la concatenacidn entre un negocio
juridico y todos los otros celebrados por cada una de las partes intervinientes en él.

Los negocios juridicos, que son como todos sabemos hechos humanos volun-
tarios con determinados caracteres (dicho de otro modo, adjudicaciones promovidas por
el hombre), se conectan entre si cuando tienen en comin alguno de sus elementos
estructurales (sujetos, objeto o causa). En ese sentido, todos los negocios juridicos
celebrados por la misma persona estan conectados por el elemento subjetivo. Seria
posible preguntarse entonces, por ejemplo, acerca de si debe facultarsela, cuando es
deudora, para exigir espera de sus acreedores, probando que no puede cumplir sus
obligaciones como consecuencia del incumplimiento de sus propios deudores. En este
caso la persona desempefia contemporaneamente diferentes roles, es acreedora y
deudora de diferentes sujetos. El vinculo es factico, generalmente econémico, pero no
puede negarse su notable influencia en la relacion juridica. La cuestion no es facil de
resolver. En principio, creemos que los efectos juridicos de esa conexion negocial son
muy escasos. Con todo, no podemos negar el fenémeno que Diez Picazo llamé “globa-
lizacién de la masa contractual”, de modo que aportaremos algunas reflexiones al
respecto.

En primer lugar, es necesario observar que los sistemas juridicos, desde sus mas
remotos origenes, no aislan de la realidad las situaciones, relaciones y negocios juridicos,
como no podria ser de otro modo. Son mdltiples los casos reconocidos de conexion entre
negocios y distribuciones (siguiendo a Goldschmidt, llamamos de este modo a las
adjudicaciones que el hombre recibe por la intervencidn de la naturaleza, el azar o las
influencias humanas difusas).

Asi, el derecho de las obligaciones libera al deudor de cosa cierta por imposibilidad
de cumplimiento cuando la cosa se pierde sin su culpa (un rayo destruye la cosa) (art.8§90
del C.C.); y también admite de manera indirecta las influencias humanas difusas o el azar,
cuando faculta a quien se empobrecio a pagar “lo que buenamente pueda” (beneficio
de competencia)(art.799 C.C.).

Podria objetarse que una cosa es admitir que la obligacién se incumpla por el
acaecer de un caso fortuito, que es distribucion de la naturaleza, y otra muy diferente que
ello ocurra por el incumplimiento de los deudores, que es una adjudicacion humana. A
este argumento respondemos que la imposibilidad generalizada de un acreedor de
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obtener el pago de sus deudores, mas que una adjudicacién humana, es una distribucion
proveniente de influencia humana difusa, y por tanto deberia tener el mismo efecto
juridico que aquella que proviene de la naturaleza. Porque, en definitiva, la circulacion
del crédito requiere “un equilibrio dificil y muy dinamico que depende, en mucho del
sentido subjetivo de la confianza. Esta es, en gran medida, un fendmeno social, en
especial de razonabilidad social, con hondas raices difusas” (CIURO CALDANI).

Por otro lado, en el ambito empresario la conexion en sentido amplio se evidencia
de manera notable. Aun cuando el derecho positivo no lo quierareconocer, la experiencia
vital de cualquiera demuestra en qué gran medida los acreedores conceden espera para
el pago cuando comprenden que sus deudores no cumplen porque no les cumplen, es
decir, que la ejemplaridad funciona cotidianamente en el mundo de la empresa.

Es claro que esta conexion en sentido amplio no ha plasmado, en general, en

normas legales, salvo el caso paradigmatico que es el derecho concursal, notable
recepcion de la conexidn entre todos los negocios del fallido. Admitimos que se trata de
un caso excepcional, producido por la insuficiencia patrimonial del deudor. Con todo,
creemos que deberia superarse esa excepcionalidad, extendiendo el principio, siempre
que se pruebe que su imposibilidad temporaria de pago es consecuencia de la conexién
negocial en sentido amplio. De ese modo se brindaria al deudor, que es también acreedor,
la posibilidad de superarla sin llegar al recurso extremo del concurso.
*/ff/’/ Unasolucion en cierto sentido similar proponia la vetada ley 24032 de unificacion
del derecho privado argentino, al reformar el art. 1204 del C.C. cuando, ante la imposibi-
lidad temporaria de cumplimiento de una prestacion, permitia al acreedor evitar lo mas
drastico, esto es la resolucién del contrato: “En los contratos de duracion, si una de las
partes se encontrarara en la imposibilidad temporaria de cumplir, la otra parte podra,
mediante notificacion fehaciente y sin resolver el contrato, limitarse a declarar suspen-
dida la ejecucion de las obligaciones a su propio cargo”.

Precisamente por eso proponemos reflexionar con miras a ir elaborando un
principio que contemple la conexion negocial de la que venimos hablando. Ese principio
tendria su fuente en la equidad y realizaria la justicia conmutativa. Es evidente que, si
se niega la relacidon que existe en la realidad social entre todos los negocios celebrados
por un sujeto, se garantiza mayor seguridad, pero con ese recorte se afecta la justicia,
porque se fracciona la realidad. Nosotros proponemos un desfraccionamiento que
consideramos admisible en la medida que se pruebe fehacientemente la conexion
negocial.

S.La conexion negocial en sentido estricto, en cambio, es la que existe entre dos
0 mas negocios determinados, de modo que los efectos de uno pueden extenderse a los
otros. Hay multiples ejemplos en el derecho positivo. Sin esfuerzo alguno, encontramos
la relacion entre el matrimonio y el testamento anterior (art. 3826); la del contrato de
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locacion inmobiliaria y la venta de la cosa locada (art.1498 C.C.), o la relacidn entre los
contratos celebrados por distintas empresas de un conjunto econémico. Ademas, hay
que destacar que la conexion se da no sélo entre negocios, sino también en materia de
obligaciones, por ejemplo, en la compensacién y en la novaciéon (GABET-SABATIER).

Cuando este fendmeno aparece en el ambito de los contratos, la doctrina argentina
lo denomina unién de contratos. Spota dice que se trata del caso en que dos 0 mas
contratos distintos son celebrados unidos entre las mismas partes. En el derecho italiano
se lo denomina “coligamento” negocial. Messineo refiere a los negocios vinculados
cuando se establece, por voluntad de las partes, una interdependencia entre ellos, de

manera que la no verificacion de los efectos del uno impida la verificacion de los efectos

del otro (o de los otros); o la no validez del uno lleve consigo la no validez del otro (o de
los otros). Galgano estudia el fenomeno de los contratos coligados y destaca que los
mismos pueden haber sido concluidos por las mismas partes o por partes diversas. En
Francia, Teyssié fue uno de los primeros en estudiar sistematicamente “los grupos de
contratos”. Diferencid la cadena de contratos, en los que éstos estan unidos por su
objeto, de los conjuntos, en los que la conexién esta dada por la causa-fin.

Como se advierte hay diferencias de matices en las categorias descriptas. A
nuestro entender, la cuestion mas importante en este tema es no exigir la identidad de
ambas partes para que se configure la conexion negocial. //

A partir de estas precisiones preliminares, pasamos ahora a delimitar el tipo
juridico, para lo cual es necesario, como ya dijimos, detenerse en la descripcion de la
conexion. A tal fin analizaremos el momento de perfeccionamiento del vinculo entre los
negocios, segun el cual la conexion puede ser genética o funcional; la fuente de la
conexidn, es decir, si es legal, convencional o simplemente factica; el nimero de nexos,
distinguiendo la conexion unilateral de la bilateral; y, por tltimo, el medio en el que se
traba, diferenciando la conexion interna y la externa.

a) La conexion entre los negocios es genética cuando los tipos estructurales
nacen simultaneamente y vinculados, por ejemplo, las donaciones mutuas, el contrato
de leasing y el preliminar de opcion que él incluye, y también la conexion entre un acto
y la fianza que se otorgue para asegurarlo. Es funcional, si se trata de negocios que,
habiendo nacido en diferente tiempo y aislados, en un momento de su ejecucion quedan
vinculados. En esta categoria pueden incluirse, entre muchos otros, el testamento y el
matrimonio posterior, el acto de apoderamiento y el mandato posterior, el contrato
preliminar unilateral y el definitivo.

En relacion al ultimo caso se discute si se trata de conexion genética o funcional.
Para algunos autores es génetica, porque opera en la fase de formacion de los mismos
(LOPEZ FRIAS). Por nuestra parte entendemos que es funcional, pues el contrato
preliminar nace sélo y luego, en el momento de su ejecucion, da lugar al contrato
definitivo.
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Asi pues, en esta categoria el caracter distintivo esta dado por la simultaneidad
de los negocios; y el interés en distinguir las especies radica en el diferente modo de
propagacion de las vicisitudes de un negocio respecto del otro.

b) Por lo que se refiere a la fuente de la conexion, ella es legal, cuando existe en

el derecho positivo una norma que la prevé. En tal caso los efectos estan previstos en
ella y solo hay que analizar si son imperativos, como en la revocacion del testamento por
matrimonio posterior del testador, o supletorios, como en la sublocacion de cosas. Es
convencional, si los negocios son vinculados por voluntad de las partes, como los
contratos coligados o las uniones de contratos, en los que resulta conveniente que las
partes, ejerciendo su libertad contractual, establezcan los efectos de la conexion.
También puede ser simplemente fdctica, si los negocios han quedado vinculados en la
mera realidad social, lo que en principio no produciria efectos juridicos, salvo que pudiera
encuadrarse en la que denominamos conexion negocial en sentido amplio.
_ c¢) Decimos que la conexion es unilateral cuando el nexo entre los negocios es
" una sola de las partes. Por ejemplo, entre el contrato de locacion y el de sublocacion, el
nexo es el locatario-sublocador. Es bilateral o plurilateral cuando las dos o mas partes
del negocio son idénticas, como sucede entre el contrato preliminar y el definitivo.

d) Para finalizar la clasificacion, diferenciamos la conexion interna, que es aquella
que une los negocios mediante alguno de sus elementos y es la tinica que tiene relevancia
juridica, y la conexion externa, que es la mera unién formal de los negocios, cuando se
materializan en el mismo instrumento.

6. Por lo que se refiere a los efectos de la conexion negocial en sentido estricto,
examinaremos sOlo algunas de las tantas cuestiones interesantes que se plantean.

a) Propagacion de las vicisitudes de un negocio respecto de otros. Hay varias
cuestiones comunes a todas las vicisitudes que deben tenerse en cuenta: 1) si la conexién
es convencional, debe estarse a lo pactado por las partes, salvo el caso de la nulidad
absoluta en la que estd involucrado el orden publico; 2) en los casos de conexion de
negocios accesorios, por aplicacién de los principios generales la vicisitud del principal
se propaga al accesorio; 3) siempre deben considerarse las circunstancias del caso y en
especial, trabajar con la causa del negocio.

Ademas de esos criterios, pueden establecerse otros segun la v10151tud de que
setrate. De tal modo que, silo que afectaa uno de los negocios de la conexion es la nulidad,
que supone un Vvicio originario, sera necesario distinguir la conexion genética de la
funcional. En el primer caso, tanto si es unilateral como bilateral, los efectos se propagan
reciprocamente, de tal manera que la nulidad de uno de los negocios acarrea la nulldad
del otro, por ejemplo, las donaciones mutuas (art.1821 C.C.).

En caso de que la conexidn sea funcional, la nulidad de uno de los negocios
generalmente no incide sobre los otros y, cuando lo hace, sus efectos se extienden en
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una sola direccidn, de tal modo que las vicisitudes del primer negocio influyen en el
segundo, pero no a la inversa. Asi, en la conexién funcional unilateral, como seria el
contrato derivado, la nulidad del principal que en el tiempo es el primer negocio acarrea
la nulidad del segundo, pero no a la inversa. Otro caso seria la nulidad de la venta de la
cosa legada, que no broduce efectos respecto del testamento, por cuanto éste ya se habia
extinguido por revocacién al producirse la venta (art. 3838 C.C.). Tampoco produce
efectos la nulidad del contrato definitivo respecto del preliminar, y la de éste tampoco
sobre aquél, pues la celebracion del contrato definitivo supuso un nuevo consentimiento
negocial. ‘

En lo que se refiere a la rescision y resolucién, como se trata de vicisitudes
producidas por hechos sobrevenidos, no interesa si la conexidén es genética o funcional.
En principio la extincion de uno de los negocios por alguna de estas causales no propaga
sus efectos a los otros, salvo que hubiera accesoriedad, como ya se dijo, o asi lo exigiera
la causa-fin . T

b) Acciones que pueden ejercer entre si las partes que no son sujeto comiin de
los negocios conexos. Por supuesto que gozan sencillamente de la accion subrogatoria
en tanto se cumplan los requisitos para que ella proceda. Pero también, y esto es lo
importante en el caso, deberian tener legitimacidn activa para promover accién directa
en todos los casos en que se acredite la conexidn contractual. Creemos que tiene razon
Masnatta cuando sefiala que las acciones directas ocuparan en el futuro un sitio
importante al lado de la representacion y de la estipulacion por otro, en la teoria de los
contratos que producen efecto directamente en el patrimonio ajeno.

c) Oponibilidad del contenido de un negocio a los otros. La cuestidn radica en
la posibilidad de que las clausulas de un contrato puedan oponerse, por ejemplo, al
subcontratante. En este caso, hay que distinguir si la conexion es unilateral o bilateral.
En el primer supuesto sélo sera oponible el contenido de un negocio a la parte que, no
habiendo participado en €l sea parte en la cadena de negocios conexos, si conocia o debia
conocer ese contenido. En el segundo supuesto, si la conexion es bilateral y genética,
el contenido de un negocio debera considerarse incluido en el otro. La parte que ha
participado contemporaneamente en la celebracion de los dos negocios no puede negar
que conocia y aceptaba el contenido de ambos como igualmente obligatorio. En caso de

- contradicciones habra que aplicar las reglas de interpretacién e integracion de los

contratos, como si se tratara de una unidad.

Si, en cambio, la conexion es bilateral pero funcional, debera entenderse que las
partes han ratificado el contenido del negocio anterior, en la medida en que hayan
celebrado un negocio conexo con él conociendo su contenido y sin modificarlo. Si
hubiera contradicciones entre el negocio anterior y el posterior debera entenderse que
el tltimo prevalece sobre el primerd:
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7. Resumiendo, creemos haber demostrado suscintamente que la conexidn
negocial, tanto en sentido amplio como restringido, es un fendmeno de la realidad que
el sistema juridico aborda y que es posible establecer algunas pautas, de manera especial
en relacion a los negocios conexos en sentido estricto.
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