’! Examensarbete inom Lantmastarprogrammet

SLU

PRISSATTNING AV DIKALV

PRICE SETTING OF VEANED FEEDERS

Lars Béve
Magnus Sundstrém

Examinator: Universitetsadjunkt Jan Larsson

Sveriges lantbruksuniversitet
LTJ-fakulteten Alnarp 2007



FORORD

Lantmastarprogrammet ar en tva-arig hdgskoleutbildning vilken omfattar minst 80 p. En
av de obligatoriska delarna i denna &r att genomfora ett eget arbete som ska presenteras
med en skriftlig rapport och ett seminarium. Detta arbete kan t ex ha formen av ett
mindre forsék som utvérderas eller en sammanstallning av litteratur vilken analyseras.
Arbetsinsatsen ska motsvara minst 5 veckors heltidsstudier (5 p).

Pa initiativ av Anna Kristoffersson - Partnerskap Alnarp har vi valt att i detta arbete
undersdka om det gar att ta fram en mall for dikalvsprisséttning. For att stimulera
producenter att ta fram kalvar med ratt egenskaper och paskynda en 6kning av antalet
dikor i landet.

Ett stort tack for hjalp med att samla fakta till detta vill vi rikta till Anna Kristoffersson,
de personer som stallt upp och svarat pa intervjuer och fragor samt Gustaf Sturesson
som hjélpt oss med att ordna med studiebesok i Canada.

Vi vill dven rikta ett tack till Partnerskap Alnarp som bidragit med finansieringen av var
studieresa till Canada.

Handledare och examinator for arbetet har varit Jan Larsson.

Alnarp Maj 2007

Lars Béve
Magnus Sundstrom
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SAMMANFATTNING

Efter att ha fatt forfragningar fran branschen har vi valt att i vart examensarbete
undersdka hur den avvanda dikalven ska varderas vid formedling fran dikoproducenten
till slutgédning hos specialiserade slaktuppfodare.

Idag finns ingen tillganglig prislista att utga fran vid prisséttning av djuren utan priset
riskerar att i vissa fall bli oférdelaktigt for endera parten. Detta gor att det blir svart att
fa fram underlag for kalkyler vilket i sin tur kan leda till att producenter avstar fran att
nyinvestera eller avvecklar sin befintliga produktion.

Vart mal var att hitta ett system dar varje kalv varderas utifran dess kvalité, och som
talar om pa ett tydligt satt for uppfodaren vilka egenskaper som leder till ett hdgre pris.
Med ett sadant system skulle dikoproducenten i god tid kunna planera sin produktion
efter vad marknaden efterfragar och aven i forvag kunna kalkylera med ratt” pris pa de
kalvar som produceras i den enskilda beséttningen.

Vi har tittat narmare pa hur prissattningen pa formedlingskalvar (mjolkras) fungerar och
aven intervjuat producenter i branschen. Dartill har vi dven gjort en studieresa till
Canada och intervjuat dikalvsproducenter och kalvkopare dar for att fa en bild av hur
prisséttning och formedling fungerar i ett land med omfattande och rent marknadsstyrd
produktion.

Under vart besok i Canada besokte vi dven tva st custom feedlots. Detta &r
slutgédningsanlaggningar dar agaren sjalv inte dger nagra djur utan enbart saljer tjansten
uppfodning till slakt och hyr ut platserna mot en hyresavgift. Vi ville undersoka hur de
satter hyrorna for dessa djur och se om det finns nagot i dessa system som vi kan
anvanda oss av i vart arbete.

Det system som vi fran borjan tankte oss med en prissattningsmodell som man skulle
anvénda for att bestdmma en kalvs pris tror vi inte langre ar den rétta 16sningen. Detta
for att uppfodare efterfragar olika kalvar med olika kriterier. Till exempel en producent
med intensiv uppfodning och hog andel kraftfoder i foderstaten efterfragar en helt annan
typ av kalv an en uppfddare som baserar sin foderstat pa vallfoder och kanske dven bete.
Detta gor att det ar svart att sdga vilka egenskaper som ar varda ett hdgre pris da en
egenskap som &r positiv for den ene uppfodaren mycket vél kan vara negativ for en
annan.

Genom att oka tillgangligheten pa de djur som finns ute till forséljning for de
intresserade koparna sa blir konkurrensen hogre om de attraktiva djuren och priset
darmed hogre. Till séljarna ges signaler om vad som marknaden efterfragar och de som
vill producera en vélbetald produkt har mojlighet att anpassa sin produktion enligt
marknadens efterfragan.



SUMMARY

In this study we have decided to evaluate the weaned calves’ value at the time of leaving
the producers through agencies and on to special breeders for fattening. The beef cattle
branch of trade is very interested in the subject and has asked us to do this research, and
this has helped us in our determination to find a good answer.

There is no available price-list to start from when pricing the animals today. Therefore
the price might be adverse for one part in the deal. Because of this it is hard to collect
information for proper calculations. Which lead to producers abandoning their dream of
investing in their production and some of them might even give up producing and sell
their animals.

Our goal with the study was to find a system where each calf was valued for their
individual qualities. These qualities should tell the breeder which characteristics that
leads to a higher price for their product. With a system like this, beef cattle producers
would be able to plan their production to suit the market demands. They would also be
able to calculate with the right price and know how much they will be able to make on
the calves in their existing herd.

We looked closer at how pricing on agency calves (dairy breed) works and we have also
interviewed producers in that branch of trade. We made an educational tour through the
southwestern parts of Canada and interviewed producers there to get an idea about how
pricing and mediating works in a country with extensive and production totally
controlled by the market.

During our Canada tour we visited two custom feedlots. This is the end station in the
fattening of beef cattle where the owner does not own the animals. People that own
custom feedlots just provide the service of fattening beef cattle for animal owners that
don’t have the area, the feed or the time to do the work themselves, for a monthly fee.
We wanted to evaluate how they rate the fees for this service and if there was anything
in this type of system that we could use in this study.

The system we originally planned with a model for pricing for exact value of calves is
not a possibility and we don’t believe in that idea anymore. The biggest reason for this is
that there are so many different producers with different criteria for what kind of calves
they want to buy. For example, a producer with intensive production that feeds a lot of
grain wants a totally different calf than a producer that fattens his beef cattle on pasture
or with green feed. Because of this it is hard to tell which qualities are worth a higher
price when a positive quality for one producer might be negative for another.

By increasing the availability of animals on the sales market for interested buyers, the
concurrence increases for the attractive cattle and the price goes up. For the sellers,
signals are given about what the market demand and the producers have the chance to
adjust their production after market demands.



INLEDNING

BAKGRUND

Slakterierna i Sverige behéver fler djur att slakta for att sanka sina kostnader per slaktat
djur, samtidigt sa okar behovet av betesdjur for att skota angs- och betesmarkerna. Nar
mjolkkoantalet i landet minskar sa ar den mest realistiska I6sningen att 6ka antalet dikor.

Priset pa dikalvar ar idag inte styrt av marknaden for den slaktade tjuren. Prisnivan utgar
ofta istéllet fran foregaende ars priser, med sma eller obefintliga variationer mellan aren.
Idag finns ingen tillganglig prislista att utga fran vid prissattning av djuren utan priset
riskerar att i vissa fall bli oférdelaktigt for endera parten. Detta gor att det blir svart att
fa fram underlag for kalkyler vilket i sin tur kan leda till att producenter avstar fran att
nyinvestera eller avvecklar sin befintliga produktion.

Vart mal &r att hitta ett system dar varje kalv varderas utifran dess kvalité, och som talar
om pa ett tydligt satt for uppfodaren vilka egenskaper som leder till ett hogre pris.

Med ett sadant system skulle dikoproducenten i god tid kunna planera sin produktion
efter vad marknaden efterfragar och aven i forvag kunna kalkylera med ratt” pris pa de
kalvar som produceras i den enskilda beséttningen.

SYFTE

Att fa fram ett system for prissattning av dikalvar som grundas pa marknadens radande
forhallande och déar nettot av slutprodukten fordelas mellan uppfodare och slutgédare
utifran de ekonomiska och arbetsmassiga insatser som gjorts under den totala
uppfodningstiden.

Vi vill med detta arbete komma fram till en prissattningsmodell som &r tillampbar i
Sverige och som kan paverka svensk kottproduktion till en positiv utveckling i
framtiden.

AVGRANSNING

Vi har valt att i vart arbete enbart titta pa hur man kan prissatta dikalvar, och da inriktat
0ss pa avvanda tjurkalvar av kottras.



LITTERATURSTUDIE

Prissattning av dikalv, nulége

Varje ar upprattar Swedish Meats i samarbete med Hushallningssallskapet kalkyler med
produktionskostnader for uppfédning av avvand dikalv till slakt.

Tre st olika kalkyler tas fram, en for tung kottras, en for l4tt kottras och en for kviga.
Att just dessa tre typer tas fram beror pa att de olika typerna skiljer sig at i
uppfodningskostnad, framst beroende pa olika uppfodningstid men dven har olika
avrakningspris och darmed skiljer de sig at dven pa intaktssidan.

| kalkylerna tas alltsa hansyn till radande prisbild pa foder, arbetes och platskostnad
samt det forvéantade avrékningspriset vid slakttillfallet.

Dessa kalkyler tas fram i syfte att fa fram ett for aret Iampligt kilopris for avvanda
dikalvar.

Kalkylerna finns sedan tillgangliga hos Swedish Meats livdjursférmedlare och anvands
som rekommendation for prisséttning i den formedling som sker av dikalvar.

Dessa kalkyler eller nagra rekommenderade priser finns inte tillgangliga pa webben eller
redovisade i skriftlig form i lantbrukspressen eller liknande utan for att fa reda pa vilken
som dr den radande prisrekommendationen sa kréavs direktkontakt med en
livdjursformedlare.

Dessa prisrekommendationer ar just rekommendationer och inget tvingande pris. Sedan
paverkar dven marknadssituationen det pris som satts i varje enskild affar utifran den
radande tillgangen pa kalv pa marknaden.

Kalkylerna finns med som bilaga 1

Prisséttning pa formedlingskalv

Vid prissattning pa mjolkraskalvar har Swedish Meats ett system for véardering kalvarna
dér olika faktorer styr det slutgiltiga priset. Systemet innefattar mjolkrasdjur av raserna
SRB och SLB samt tillagg vid kottrasinblandning, évriga raser formedlas endast da
avsattning finns. Det ar i forsta hand uppbyggt av 3 olika kvalitetsnivaer. Den hogsta
kvalitetsnivan kallas Handelsklass Plus och ger darmed hogst betalning. For att
kvalificera djuret i denna skall det vara hornlést alt avhornat, ligga i en viktklass mellan
70-125 kg dar djuret inte far bli for gammalt i férhallande till sin vikt (se bilaga). Kalven
skall vara van vid mjolkersattning, (vid helmjélksutfodring skall givan vara max 4
liter/dag). Kalven skall dven ata bade ho och kraftfoder och besattningen skall vara
BVD-friforklarad.

Nasta niva Handelsklass Prima hamnar kalven i om den inte uppnatt forhallandet
vikt/alder samt om djuret har horn, vid avhornat djur ges ett plustillagg. Den tredje
Handelsklass Kviga innefattar da som namnet beskriver endast kvigor.



De priser som satts i respektive klass ar dock inte ett slutgiltigt pris da priset forandras i
balans med utbud och efterfragan. Detta sker med sa kallade marknadstillagg respektive
marknadsavdrag.

Vidare avdrag respektive tillagg gors beroende pa faderns kéttindex, som finns pa de
flesta mjolkrastjurar. Denna beddmning har utformats av Taurus och innefattar inte
importerade tjurar. Vid kéttrasinblandning ges ett tillagg beroende pa ras och kon.
Prislistan finns med som bilaga 2

MATERIAL OCH METOD

Vinstdelningssystem for dikalv

Kulla Ranch ligger beldget mellan Boras och Varberg. Dar bedriver de
dikalvsproduktion med ca 100 dikor av korsningar Angus och Hereford. Garden ar
anslutet till ett certifieringssystem som dgaren Bo och Anne-Mai Ramberg sjélva varit
med och skapat.

Certifieringen sker genom en ekonomisk férening som kallas Graskott som skoter all
forsaljning av kottet. Certifieringen bygger pa att djuren endast utfodras med grovfoder
och mineraler, alltsa inget kraftfoder. De maste &ven ha uppnatt en alder om minst 24
man for att vara godkanda till slakt berattar Bo. Han forklarar vidare att alla tjurar skall
aven kastreras for att hoja kottets kvalitet och smaklighet.

Systemet som de skapat bygger pa att de olika medlemmarna specialiserar sig pa en del i
uppfédningen det vill séga att en lantbrukare producerar dikalvar, en annan slutgéder
och en tredje tar fram avelstjurar. Detta system krdver ett fungerande samarbete med
tydliga restriktioner och regler for att fungera. Systemet fungerar sa att alla far del i
slutlikviden. Tanken med detta &r att alla & mana om att skapa bra material for att fa sa
mycket pengar tillbaka som mojligt.

Det fungerar sa att dverskottet vid kottforsaljningen delas lika mellan de tre parterna nar
de 6vriga kostnaderna ar betalda. Overskottet fran kottforsaljningen delas dé i fyra lika
delar dar en fjardedel gar till kostnader for administration och logistik, varsin fjardedel
gar till agaren av fadern, respektive modern till det slaktade djuret och den sista
fjardedelen gar till den som levererat kalven till slakt. Det &r mojligt att fa flera delar om
man till exempel behaller sina kalvar och sjalv foder upp dem till slakt sa far man
hélften av Gverskottet eftersom man da erhaller ersattning for bade moder och
slutgddare.

Betalning av den avvanda dikalven da denna séljs till annan uppfodare sker enligt en
6verenskommen prislista som ligger nagot hogre i pris an 6vrig dikalvsférmedling.
Detsamma galler avrékningspriset till slakt, det fordelade 6verskottet tillkommer utéver
detta. Om dikalvsuppfodaren far fram jamna kullar med djur forenklar det i hanteringen
for slutgodaren som da far en lagre uppfodningskostnad. Har sedan den avelsansvarige
tagit fram bra tjurar som ger latta kalvningar och hallbara kor sa sanks kostnaden for
dikalvsuppfodaren vilket ocksa leder till ett storre Gverskott pa slutlikviden.



Livdjursauktioner

I Canada forsaljs mycket djur via auktioner med visning och utropare. Det kors djur dit
fran olika gardar och samlar alla djuren pa samma plats da det inte finns nagra
smittskyddsregler vad det galler ssmmanforande av djur.

Under var vistelse i Canada besokte vi Calgary Stockyards Ltd i Strathmore dar Bill
Wilson guidade oss runt pa omradet och i en intervju berattade han om auktionshandel
med notkreatur.

Det utropas framst halvfabrikat som skall vidare till feedlots for slutgédning men det
séljs dven kor med kalv, draktiga kvigor och slaktfardiga djur. For att kunna sélja djur
pa auktioner maste du ha agt dem i minst 30 dagar detta for att det inte skall bli som en
ren bérshandel. Manga av de manniskor som gar pa auktioner representerar flera
feedlots och fungerar som en inkdpare for dem. De far reda pa av agaren vad som
efterfragas och till vilket pris. Detta gor att det ar manga pa auktionerna som ar duktiga
pa att bedéma ett djurs varde.

Nar man skall skicka djur till slakt i Canada sa saljer man dem pa auktion déar sedan
tjansteman fran olika slakterier koper upp djuren. En del uppfodare har dock avtal med
nagot slakteri sa djuren inte behGver ga over auktion.

Bild 1: Livdjursauktion Calgary Stockyards Ltd. Strathmore




Priserna pa dikalvarna varierar mycket under en auktion. Detta beror mycket pa
kalvarnas varierande status. Det ar manga kalvar som ser undernarda ut och i daligt
skick. Dessa far de oftast samre betalt for. En del kalvar &r for feta nar de auktioneras ut
vilket ocksa ger lagre betalning. Bill beskriver den optimala kalven som lite svulten men
frisk.

Ofta séljs kalvarna i grupper. Da tittar man dven pa hur jamna dom &r i storleken och om
de har samma raskorsning. Kalvarnas vikt har ocksa stor betydelse da de flesta vill ha
kalvarna i spannet 280-350 kg, ar de dver det sa far de ett samre kg-pris. Kalvar som &r
under den vikten &r ofta eftersatta eller har varit sjuka och vaxt daligt vilket gor att de
far ett 1agt totalpris. De kalvar som séljs pa varen och vager under 270 kg far oftast ga ut
pa gronbete innan de plockas in i feedlotsen for att det ska minska foderkostnaden.
Kalvens ras paverkar priset vasentligt. Oftast far de bast betalt for korsningar med
Angus i. Detta pa grund av att Anguskott har ett mervérde pa den Amerikanska
marknaden. De har en typ av certifiering som krédver att djuret skall vara svart for att ge
merbetalning. Pa en auktion sa har de ingen historik om kalven mer dn vem séljaren &r
vilket gor att de far bedoma kalvens varde med blotta 6gat. De kan sedan i efterhand fa
reda pa information om kalven i allt fran medicinering till alder.

Internetauktioner

For ca 5 ar borjade man i Canada att bedriva internetauktioner men det ar inte forran de
senaste 2 aren som det anvants i nagon stérre omfattning. | dag gar nastan fler
forsaljningar Over Internet &n via vanliga auktioner och hittills har mer &n 3 000 000
salts dver Teams natauktioner. Det finns flera olika foretag som bedriver auktioner pa
natet. Det sags dock att vissa firmor ar opalitliga. Det foretag vi har varit i kontakt med
heter The Electronic Auction Market (TEAM) och &r den storsta formedlingsfirman i
Canada for internetauktioner av livdjur.

Var forsta kontakt med internethandeln fick vi vid en intervju med Cameron Buyer som
driver dikoproduktion pa en gard utanfor Carbon Alberta. Han visade hur handeln via
natet gick till och forklarade sin syn pa detta system. Cameron berattade att han till en
borjan var mycket skeptisk till detta satt att handla med djur men att han med tiden
andrat asikt och numera sag mycket fordelar med systemet.

Aven Bill Wilson bidrog med information om hur internethandeln fungerar och hur
handeln var uppbyggd. Bill arbetar delvis & TEAM som bedémningsman.

Auktionerna gar till sa att den som skall salja sina djur anmaler det till auktionsfirman,
han namner ocksa vilket datum han vill att auktionen ska ske. Firman skickar da ut en
opartisk bedémningsman som tittar pa djuren och bedémer deras vikt, halsostatus och
hur homogen gruppen ar. Tjanstemannen tittar aven i historiken pa behandlingar och
anger vilka veterinara atgarder som gjorts. Han fotograferar dven djuren i tydliga vinklar
sd man kan fa en uppfattning om deras utseende och hullstatus. Han lagger sedan upp
djuren pa hemsidan dar han visar djuren med bilder. Han anger ocksa gruppens
medelvikt, Maximivikt och minimivikt. Om gruppen Gverstiger maximimattet nar
forsaljningen har skett sa sjunker poundspriset for varje Pounds det 6verstiger. Skulle
det vara nagon skada pa ett djur som inte gar att se eller inte framgar pa hemsidan har
man mojlighet att hava képet. Djuren som laggs in pa sidan blir graderade efter en skala
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som talar om dess kvalitet. Har man darefter fler funderingar runt djuren kan man
kontakta agaren da det framgar pa sidan vilken farm som saljer djuren. Annonsen om
nar forsaljningen skall ske kommer ofta ut ca en vecka i férvag pa hemsidan sa man kan
gd in och titta pa djuren. Pa hemsidan finns dven en sammanstéllning av snittpriser pa de
olika djurkategorierna fran tidigare auktioner. Nar auktionen val startar pa utsatt tid har
man endast 15 sekuner pa sig att budgiva. Sedan kontaktas dgaren online eller via
telefon dér han far sdga om han godkanner det hogsta budet eller inte. Om han inte tar
det gar det ut en ny tid for auktion pa djuren igen. Sedan ar det upp till kdparen att
hamta djuren pa det datum som &r angivet i annonsen och koparen ansvarar for hela
transporten om inget annat ar angivet.

Det finns manga fordelar med internetauktioner i forhallande till vanliga
livdjursauktioner vilket har lett till den 6kande anvéndningen. Den enda nackdelen som
finns &r att man inte kan se djuren i verkligheten men man far desto mer information om
djuret via internet. Nar man auktionerar behdver djuren endast transporteras en gang
fran saljare till kopare vilket leder till mindre stress hos djuren. Vid en livdjursauktion
fraktas djuren forst till auktionen dagen fore och sedan ut till koparen dagen darpa.
Under denna tid har djuren oftast inte tillgang till vatten och foder. Detta gor att man
sparar transportkostnader da det ofta ar en Iang omvég till auktionsplatserna. En stor
fordel &r att det finns manga séljare och kdpare som évervakar och ger bud via natet da
folk inte behdver resa manga mil till varje auktion. Detta gor att det blir ett stort utbud
av djur vilket leder till att man koper de djur som passar in bast i den egna produktionen.
Den informationen man far pa hemsidan om djuren gor att man far en battre vetskap om
det man koper an vid en liveauktion dar du inte kanner till ndgot om historiken. Det blir
ocksa en homogenare marknad i landet dar utbud och efterfragan styr priset, vid
liveauktioner ar det risk att det blir stérre svangningar i priset. Denna forsaljningsform
gor att man far en storre kontroll pa marknaden och dess prissvangningar vilket leder till
att man i forvag ungefar vet vad man kommer fa i ersattning for sina djur. Detta gor att
fler vagar satsa och investera i notkottsproduktion.

Custom feedlots

Slutgddning av slaktdjur i Nordamerika och stora delar av resterande varlden sker i stora
slutgddningsanlaggningar, sa kallade feedlots. Dessa feedlots ar betydligt storre &n de
anlaggningar vi ser i Sverige, en normal feedlot har mellan nagra tusen till 6ver
hundratusen platser for djur till slutgodning. Alla djur gar ute i fallor, oftast med tillgang
till vindskydd, dock ej tak. Djuren gar direkt pd marken, man har inga hardgjorda ytor
som ar vanligt i Sverige. Fallorna godslas ut arligen och gddseln sprids da som
fastgodsel pa akermark.

Under var Canadaresa besokte vi tva feedlots. Det forsta besoket var hos 21:st Highway
feeders, en feedlot med 22 000 platser dar vi blev runtvisade av Richard Ekman. Richard
forklarade att detta var bade en feedlot och custom feedlot, det vill sdga att man bade
slutgddde djur man dgde och hyrde ut platser for uppfoédning av djur till kunder.

Richard forklarade hur de rdknade fram hyran for att ha ett djur inhyrt i customfeedlot.
Vi fick aven en genomgang av det dataprogram som man anvande sig av for att
registrera behandlingar av djur, samt en genomgang av hur man hanterade dodsfall och
behandlingar av sjuka djur i customfeedingsystemet.

Vid det andra besoket som var hos Calhoun Cattle Co intervjuade vi Jason Calhoun.
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Calhoun Cattle hade plats for ca 5000 djur och var en renodlad customfeedlot.

Jason beskrev for oss hur han tog betalt och vilka hans kunder var. Samtliga kunder var
affarsman eller foretagare i andra branscher och var aterkommande kunder, de som kopt
tjanster langst hade varit kunder i 22 ar. Jason beréattade att den vanligaste anledningen
att kunderna kom till en customfeedlot var att de gjort vinst i annan verksamhet och ville
placera pengarna for att slippa beskattning.

Bild 2: Falla med djur hos Calhoun Cattle Co

Manga av dessa anlaggningar &r sa kallade custom feedlots. Custom feeding innebér att
feedloten inte &ger djuren utan hyr ut platsen och séljer tjansten slutgddning av
slaktdjur.

Né&r kontrakt tecknats mellan uppfédare och djurdgare sétts en kostnad per dag for att ha
djuret i feedloten, det ar vanligast att uppfodaren debiterar djurdgaren for hyra (foder,
arbete mm) en gang i manaden.

Betalningen/hyran beraknas antingen utifran kostnaden att producera ett Ib, Pounds (i
Canada andvands inte metriska systemet utan har talar man om Ib, vilket motsvarar 1 kg = 2,2
Ib) tillvaxt och den tillvaxt som djuret presterar per dag, eller sa tar man betalt rakt av
for de insatsvaror som gar at per dag, det varierade mellan olika feedlots vilket system
man anvander.

Det som man betalade for i dagshyran var stallplatskostnaden, foderkostnad, stro och
arbete. Medicinsk behandling ingick i priset hos vissa uppfédare men inte hos andra,
dessa tog da betalt for varje enskild behandling. Oftast togs dock en engangsavgift ut for
den behandling, avmaskning, vaccinering mm som gors i samband med insdttningen av
djur i feedloten.
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Vid dodsfall sa drabbade dessa inte uppfédaren utan det var djuragaren som fick ta hela
kostnaden, det ansags som nagot helt normalt och en risk man tar som djuragare att
djuret kunde dé. Dodligheten varierade under sasongen beroende pa smittryck och vader
men vid installning nar man férde samman manga djur fran olika besattningar med olika
smittor (dessa kunde ofta komma fran en livdjursauktion dar de varit blandade med djur
fran annu fler besattningar) sa ansags 3 % dadlighet vara normalt och resterande tiden ca
1-1,5%. Siffrorna varierar dock nagot mellan olika besattningar.

Anledningen till att vissa feedlots drevs som custom feedlots var att uppfédaren ville
minimera riskerna i sin produktion. Med flera tusen djur i omséttning sa blir foretaget
kansligt vid en snabb prisférandring pa marknaden. Genom att foda upp andras djur och
debitera sina kostnader sa blir produktionen mindre kénslig for fluktuationer pa
marknaden.

De vanligaste kunderna som koper tjanster av en custom feedlot var inte lantbrukare
utan vanliga affarsman eller féretagare i andra branscher. Att kdpa djur och hyra in
dessa i en feedlot kunde vara en ren spekulationsaffar dér man antog att slaktvérdet
skulle dverstiga inkops och uppfodningskostnad vilket skulle generera en vinst. De
flesta ar blev en sadan affar I16nsam, men ca 2-3 ar av 10 sa dverstiger kostnaderna
intakterna och affaren gick med forlust for djurégaren.

Manga av de kunder som sétter in djur i custom feedlots har inte vinstsyfte som sitt
primara mal utan har gjort en vinst i sitt foretag och da arbetande kapital &r undantaget
fran beskattning sa investerar man i djur for att slippa att beskatta vinsten, man kan
darigenom skjuta skatten framat ett ar. Uppskattningsvis sa ar detta hela 50% av alla
djur som sétts in i custom feedlots.

Att sakra priset pa sina slaktdjur via terminshandel var nagot som blev vanligt i borjan
pa 2000 talet. Man visste da vad man fick for intakt nar man salde djuren till slakt och
hade en forsakring mot eventuella prissvangningar. Detta var nagot som alla séljare av
slaktdjur var belatna med fram till Canada fick sitt forsta BSE fall. Da rasade priserna
och eftersom situationen var nagot utdver det normala sa gallde inga terminskontrakt
langre utan de uppfodare som skulle leverera slakt fick sjalva ta de ekonomiska
konsekvenserna oavsett om de hade terminssékrat eller inte. Efter detta & man mera
restriktiv med att terminssékra sina djur.
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DISKUSSION

Var ambition med detta arbete var fran borjan att vi skulle fa fram en typ av
prissattningsmall dér vi skulle spalta upp de egenskaper hos kalven som skulle ligga till
grund for tillagg respektive avdrag fran ett grundpris vid handel med dikalvar.

Efter ett antal diskussioner och intervjuer har vi dock kommit fram till att det skulle vara
svart att fa till en sadan mall som ér tillampbar for alla.

Variationerna mellan vad de kalvkopande besattningarna efterfragar skiljer sig och det
som en uppfddare ser som ett mervarde kan en annan uppfédare anse vara ovasentligt
eller rentav en negativ egenskap. Det som varierar mest i vad koparna efterfragar ar
kalvens ras, vikt, alder och vilken tid pa aret som man vill ha djuren levererade. Allt ar
helt beroende pa vilken uppfodningsmodell den enskilde producenten har, gardens
specifika forutsattningar samt hur och nér man tanker leverera djuret till slakt. Detta gor
det svart att vardera egenskaperna lika 6ver hela marknaden. For att fa en korrekt
prissattning sa maste man se till varje enskild besattning eftersom forutsattningarna
mellan producenterna varierar.

Eftersom vi i Sverige idag inte har nagon omfattande handel med djur sa har vi inte
heller nagon rikstackande marknad. Livdjurshandeln idag sker till storsta delen genom
livdjursformedling eller direktkontakt mellan producenter. Detta medfor att istallet for
att ha en rikstackande marknad sa tenderar landet att delas in i regionala marknader
kring varje livdjursformedlare. Eftersom det rekommenderade priset &r detsamma och
efterfragan varierar sa far vi prisvariationer pa likvardiga djur beroende pa var i landet
man befinner sig. Om det funnits en méjlighet for alla inblandade parter att enkelt
kontrollera vad priserna pa de senaste kalvaffarerna i landet varit sa skulle det bli en mer
homogen marknad dver hela landet med en likvéardigare prisbild som foljd.

Efter att ha genomfort ett flertal intervjuer och besok hos kottproducenter i Canada har
vi lyckats skapa oss en bild av vad som paverkar priset pa dikalv pa deras marknad.

Den faktor som enligt alla vi kommit i kontakt med har den stérsta inverkan pa det
gallande priset ar tillgang och efterfragan, darefter var foderpriset den parameter som
ocksa vagde tungt nar man bedémde vad som var rimligt att betala for kalven.

Det radande priset pa slaktdjuret var nagot som man ansag hade liten eller obetydlig
inverkan pa kalvpriset. Det ansags att valutans stallning mot US dollarn hade storre
inverkan eftersom en stor del av slakten gick pa export till framst USA. Vi ar dock sakra
pa att alla kopare har en uppfattning om ungefar var slaktpriset kommer att ligga den
dag djuren slaktas och utifran det satter sina maxpriser pa kalvarna vid inkopstillfallet.
Att man sedan skall kunna rakna med ett visst pris till slakt ar inte nagot sjalvklart utan
det ar en risk att kdpa pa sig djur. Ovantade saker kan intraffa under uppfodningstiden
som ar svara att kalkylera med. Just i Canada har man detta farskt i minnet da det bara &r
nagra ar sedan man fick sitt forsta BSE fall vilket medférde handelsproblem pa
exportsidan med kraftigt sankta priser som foljd.

Livdjurshandeln i Canada skiljer sig en hel del fran hur det sker i Sverige. | Canada séljs
nastan alla djur via auktioner, darigenom ges koninueligt en uppdaterad information av
vad marknaden efterfragar och vad vardet ar. Nagra storre prisvariationer dver landet
finns inte har. Djur kops upp ifran stora omraden nar uppkopare handlar pa flera
auktionsplatser vilket gor att prishilden halls pa en likartad niva 6verallt. 1 och med den
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okade anvandningen av auktioner via internet sa finns farsk information om det aktuella
prislage enkelt att tillga for den enskilde producenten. Detta gor att aven direkta affarer
mellan uppfodare kan goras till ett marknadsmassigt pris.

SLUTSATSER

Ett av de storsta problemen med handeln av dikalv i Sverige upplever vi &r att det inte
finns nagon mojlighet att se hur prisbilden ser ut runtom i landet. Ingen prislista finns
tillganglig och enda sattet att fa reda pa priset i andra affarer ar att fraga kopare eller
séljare direkt.

Vi tror att genom att gora priserna i de affarer som genomforts tillgangliga sa skulle en
homogenare prishild ges 6ver landet och lokala dverskott med daliga priser som foljd
undviks.

Den forsaljning som i Canada de senaste aren vuxit kraftigt genom auktioner via internet
ser vi inga som helst hinder att inféra dven i Sverige. Detta tror vi skulle vara positivt for
dikalvsmarknaden och prisbilden. Det skulle dven ge kopare stérre mojlighet att fa tag i
kalvar av sadan typ som passar den enskilde koparens produktion. Jamfort med
dagslaget da man oftast enbart far en muntlig beskrivning av formedlaren sa far man via
en auktionssida pa natet mojlighet att se bade bilder och beskrivning av djuren. Samt att
man ges mojlighet att jamféra med andra djur.

Det system som vi fran borjan tankte oss med en prissattningsmodell som man skulle
anvanda for att bestdmma en kalvs pris tror vi inte langre dr den ratta 16sningen. Detta
for att uppfodare efterfragar olika kalvar med olika kriterier. Till exempel en producent
med intensiv uppfodning och hog andel kraftfoder i foderstaten efterfragar en helt annan
typ av kalv an en uppfddare som baserar sin foderstat pa vallfoder och kanske dven bete.
Detta gor att det ar svart att sdga vilka egenskaper som ar varda ett hogre pris da en
egenskap som ar positiv for den ene uppfodaren mycket val kan vara negativ for en
annan.

Genom att 6ka tillgangligheten pa de djur som finns ute till forsaljning for de
intresserade koparna sa blir konkurrensen hogre om de attraktiva djuren och priset
darmed hogre. Till séljarna ges signaler om vad som marknaden efterfragar och de som
vill producera en vélbetald produkt har mojlighet att anpassa sin produktion enligt
marknadens efterfragan.
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BILAGOR, DIKALVSKALKYLER
Kalkyler for rekomenderade priser vid formedling av dikalvar.
Kalkyl Inkops
ungtjur fran|alder 7,5
dikalv 14,5 _ Man Dag
AN Stall tid 7
man 7 30
Intakter kvant Pris kr |summa Inkép Okt Slakt Maj
Slaktvikt 330 27 8910,00
Ing vikt
Handjurspremie 157 9,25 1452 275
Levand vikt Slakt %
Summa 10362,25 611 54%
Intakter
Kalv 275 18,0 5000
Transport 250 250
Ensilage kg/ts 1150 11 1265
Spannmal 1700 1 1700
Koncentrat 80 2 160
Mineraler 20 44 88
Div 100
Stro 215
Summa 8778
sarkostnader
Byggnader 20 7 140
undrhall
Réanta 6,6% 7 202,11
djurkapital
Réanta 6,0% 7 61,74
rorelsekapital
Summa 403,85
samkostnadel
TB1= 1585
TB2= 1180,90
Arbetstid 0

Kélla: Swedish Meats livdjursférmedling

Bilaga 1

Tillaxt

1,6

Kg
329,94

31,40



Man Dag Tillaxt
10 30 1,2
ing vikt
275
Levand vikt Slakt % Kg
635 52% 330,2

30,40
Inkdp Okt Slakt Aug

Kalkyl Inkops
ungtjur fran |alder 6,5
latt dikalv ~ |man
16,5 man

Stall tid

10, man
Intakter kvant Pris kr [summa
Slaktvikt 330,2 26 8585,2

Euro

Handjurspremie 157 9,25 1452
Summa 10037,45
Intakter
Kalv 275 16 4444
Transport 250 250
Ensilage kg/ ts 1700 1,1 1870
Spannmal 1320 1 1320
Koncentrat 42 2 84
Mineral 28 4.4 123,2
Div 100
Stro 215
Summa 8406
sarkostnader
Byggnader 20 10 200
undrhall
Réanta 6,6% 10 258,17
djurkapital
Réanta 6,0% 10 87,63
rorelsekapital
Summa 545,80
samkostnader
TB1= 1631,25
TB2= 1085,46
Arbetstid 0

Kélla: Swedish Meats livdjursformedling.



Kalkyl kviga [Inkops
fran dikalv |alder 7

man
21 man Agande

tid 14

man
Intakter kvant  |Pris kr|summa
Slaktvikt 298,86 26,5 7919,79
Betesmarker 700 700
Summa 8619,79
Intakter
Kalv 250 13 3282,50
Transport 250 250
Ensilage kg/ts 2000 1,1 2200
Bete 0 0,64 0
Spannmal kg 425 1 425
Mineraler kg 48 4,4 211,2
Div 100
strd 149
Summa 6617,70
sarkostnader
Byggnader 20 7 140
underhall
Ranta 6,6% 14 272,00
djurkapital
Rénta 6,0% 14 107,98
rorelsekapital
Summa 519,98
samkostnader
TB1= 2002,09
TB 2 utan arbete = 1482,11
Arbetstid 0

Kalla: Swedish Meats livdjursformedling.

Man Dag
14 30
Ing vikt
250

Levand vikt Slakt %
586 51%

Inkdp Okt Slakt Dec

Tillaxt

0,8

Kg
298,86

28,84



Bilaga 2
BILAGOR, LEVERANSVILLKOR

LIVKALVSFORMEDLING 0771-410 420

Valkommen att kontakta oss nar du vill kopa eller sélja livkalvar. Se karta med
kontaktpersoner>>

Ar du kontraktsleverantdr kan du anméla och bestalla dina livkalvar via PLI (klicka p& knapp
"Logga in Leverantor”). Ar du intresserad, men inte &r uppkopplad till internettjansterna?
Kontakta direkt@scan.se eller ring livkalvféormedlingen sa skickar vi ett internetavtal.

Anmalan/bestallining

Hamtningsturer inplaneras varannan/var tredje vecka. Bestall rullande BVD-provtagning via Din
husdjursférening for att snabbt bli av med Dina kalvar.

ALLMANNA LEVERANSVILLKOR

Livkalvsformedling

Kalvar av SLB, SRB och Kr /7 kg >O\J/_2r5v:l<t K]
kottras med vikt upp till 125 g

kilo

Handelsklass Plus 16 8
Handelsklass Prima 13 8
Handelsklass Kviga 9 5

Tillagg for avhornad — hornlds kalv av handelsklass Prima och Kviga +70 kr/kalv.
Marknadstillagg resp marknadsavdrag tillampas beroende pa aktuell marknadsbalans.

Kalvar av dvriga raser formedlas endast om avsattning finns.

Tillaga/avdrag for Kottindex (galler tjurkalvar)

Kalv vars fader som har kottindex éver 100 + 40,-

per 2 indexsteg, max + 280,-

Kalv vars fader som saknar kottindex

R . 2 +0,-
(kan variera over aret)
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Kalv vars fader har koéttindex under 100 - 40,-

per 2 indexsteg, max - 280,-

Tillagg/avdrag koéttindex galler tjurkalvar av mjolkras, men for kalvar vars fader ar importtjur
kan ytterligare avdrag tillampas.

Kottrastillagg

Tillagg for fader av stamboksford koéttras enligt nedan:

Ras H, AA BA, L, S C
Tjur 400 kr 650 kr 750 kr
Kviga 200 kr 300 kr 300 kr

Kvalitetsregler for Plus kalv (avser tjurar)

Kalven ar minst 7 och hégst 13 veckor gammal.
Kalven véager lagst 70 kg samt &r val utvecklad.
Samband mellan vikt och alder géller enl féljande...

7 veckor 70 kg

8 veckor 75 kg

9 veckor 80 kg
10 veckor 85 kg
11 veckor 90 kg
12 veckor 95 kg
13 veckor 100 kg

Kalven skall vara van vid mjolkersattning, (vid helmjolksutfodring skall givan begransas
till max 4 liter/dag).

Kalven skall ata ho och kraftfoder.

Kalven skall levereras fran BVD-friférklarad besattning med provtagning gjord inom 3-
manader (4 man vid tankmjolksprov).

Kalven skall vara avhornad.

De kalvar som ej har en normal vikt i forhalllande till sin alder omklassas till Primakalv

Livkalvskontrakt

Livkalvskontrakt med garantipris, hamtningsgaranti och éverstaendeersattning tecknas med
Scan AB.

KRAV-kalv

For KRAV-godkanda livkalvar galler mellangardsavtal samt sarskilda tillagg.
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Ovrigt

Scan AB kan aven hjalpa till med mellangardsavtal.
Kalv fran besattning dar ringorm forekommer, skall for att f& formedlas vara vaccinerad enligt
Svenska Djurhalsovardens anvisningar.

Formedlings- och hanteringskostnad

For kopare

Antal djur Kronor/djur
1-10 295

11 - 20 265

21 - 30 245

31 -50 220

51 - 80 215

81 - 205

Formedlingsavgift saljare 35 kr/kalv.
Forbestéllda kalvar prioriteras vid insattning.

Vid kop av kalvar dar sarskild efterfragad sarhantering kravs, debiteras képaren 50 kronor/kalv
utover ordinarie formedlingskostnad. For héalsointyg debiteras verklig kostnad.

Forsédkringsinformation till kdpare av livkalvar

Forsakringen galler for livkalvar som &r minst 14 dagar gamla vid kdpet. Den trader i
kraft da djuret levereras till garden och upphor, da djuret avyttras, dock senast 6
manader efter kopet.

Djuret ersétts med 80% av inkdpspriset samt veckoersattning med 80 kr per vecka i
hogst 26 veckor. Erséttning betalas inte for forlust av EU-bidrag.

For 2007 ar forsakringspremien 3% av inkopspriset.
I 6vrigt galler Agrias allméanna forsakringsvillkor for djurforsékringar.

Blankett for skadeanmalan bestélls fran Scan AB eller Agria Djurférsakring, Box
70306, 107 23 Stockholm.

Ytterligare information lamnas av Din affarskontakt pa Scan AB eller Scan ABs
forsakringsansvarige Carina Ljungkvist, Uppsala tel. 018-16 76 14.

= Tillbaka Informationsavd. Scan AB. 2007-05-23

Kalla: www.swedishmeats.com



