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Sammanfattning

Syftet med det hér arbetet dr att undersoka om det finns ndgon efterfrigan av grova sdgade
dimensioner och hyvlade varor hos Wallnds AB:s kunder. Arbetet tar form dels i en
undersdkning hos Wallnis nuvarande kunder, dels i en marknadsundersékning syftad till att
utoka deras kundbas. Det ingar ocksé en avdelning som beskriver de ravaruforutsittningar
som krévs for att producera de efterfragade produkterna.

Undersokningen av de befintliga kunderna genomfordes som en enkétundersokning. Ett urval
av dem som uppgav intresse for grova sagade dimensioner eller hyvlade produkter
kontaktades senare for telefonintervju. For att nd ut till nya kunder har intressanta foretag
identifierats genom sokningar i Svenska Exportradets databas samt genom Timber Trade
Federations medlemsregister. Genom litteraturstudier och samtal med personal vid Wallnés
AB har materialet for avdelningen om ravaru- och produktionsforutsittningarna framtagits.

Det framkommer att det finns en betydande efterfrigan av de grova sdgade dimensionerna,
och dé framforallt av gran. Med grova sdgade dimensioner avses tjocklek mellan 50-100 mm
och bredd mellan 250-300 mm. I intervjuerna med de intresserade foretagen framgar att det
huvudsakliga anvindningsomrédet dr konstruktionsvirke. De krav som konstruktionsvirke
stdller pa rdvaran ar framforallt ur hallbarhetssynpunkt. Detta ger att virket skall vara titvuxet,
d.v.s ha titt mellan arsringar samt ha en enhetlig fiberriktning.

Bland de nya kunder som kontakt har skapats med dominerar Brittiska foretag. For samtliga
foretag giller att de framforallt &r intresserade att kopa ségat virke av standard dimensioner
frdn Wallnis, men ocksa hyvlade varor.



Abstract

The purpose of this thesis is to study whether there is a demand for sawn wood products of
large dimensions and planed goods among Wallnds AB:s customers. The thesis consist of
two main parts, one survey among Wallnds present customers and another one which purpose
is to increase Wallnds customer base. Finally there is a chapter that describes what properties
the raw material has to have in order to produce the demanded products.

The survey to the present customers was conducted through a questioner. A sample of those
who stated an interest for either sawn wood products of large dimensions or planed goods,
were later contacted for a telephone interview.

To reach out to new customers, relevant companies has been identified through the Swedish
Trade Councils data base and through the member list of the Timber Trade Federation. By
doing a literature study and through interviews with the personal at Wallnés, 1’ve gained the
information behind the chapter concerning prerequisites for the raw material and the
production of sawn wood products of large dimensions.

The results show that there is a significant demand for sawn wood products of large
dimensions, primarily whitewood. I refer to sawn wood products of large dimensions as 250-
300 mm in width and 50-100 mm in thickness. During the interviews with the interested
companies I’ve learned that the main use of the lumber is in construction. The demand that
construction lumber sets on the wood is primarly firmness. To acquire this, the timber has to
be slow growing with a small yearly increment and have the same fibre direction throughout
the wood piece.

Among the new customers that I’ve managed to establish contact with, British companies
dominate. Most of the companies are intressted in buying sawn wood products of standard
dimensions, but also planed wood products.



Inledning

Foretaget

Wallnds AB ér ett skogs och sdgverksforetag beldget 1 Jonkopings 14n, Eksjo kommun.
Foretaget grundades 1897 av riksdagsmannen Axel Fagerholm. Foretaget dgs dn idag av hans
attlingar. Bolaget omsitter c:a 110 milj. kr och sysselsétter 34 personer.

Foretaget dger skogsfastigheter omfattande 6000 ha. De forser arligen sagverket med c:a 10%
av dess timmerbehov. Ovrigt timmer levereras frimst av Sédra Skogsigarna, Stiftets skogar,
Sveaskog, Sydved och Skogssillskapet. En mindre del av timmerforsorjningen utgdrs av
rotposter. Virkesfdngstomradet stricker sig i en 5-6 mils radie omkring sdgverket. Omradet ar
ként for sin hoga virkeskvalitet och man dr man om att inte riskera lagre kvalitet, genom till
exempel import.

Sagverksforetagets affarsidé ar att producera sdgade och hyvlade travaror av hog kvalitet,
genom ett ndra samarbete med sina kunder. Mélséttningen ir att sortimentet skall bestd av
udda dimensioner i smé serier. Under det senaste aret har de styrt 6ver mot produktion av
grovre dimensioner.

Sagproduktion

Saglinjen &r en rak reducerbandlinje bestdende av tre saggrupper. Den forsta sdgenheten friaser
bort material sd att stocken fér tvd motstadende plana sidor plus att enheten kan saga ut noll
eller tva sidobrider, beroende pé stockdiameter. Dessa brader tillsammans med briderna fran
saggrupp 2, transporteras till ett kantverk dir kanterna pa braderna fréses raka. Den andra
saggruppen fraser stocken till ett fyrkantsblock och bandségarna i denna grupp kan saga ut tva
till fyra bréader. I den tredje saggruppen sagas fyrkantsblocket upp till plank.

Efter rasortering mellanlagras virkespaketen fore torkning. Allt virke skall torkas till en
fuktkvot av 16%. Wallnis har totalt 14 torkkammare.

Efter torkning mellanlagras virkespaketen fore avstroning och kvalitetssortering, sortering
gbrs dimensionsvis och per triaslag, fyra till fem olika kvaliteter sorteras fram i 10 olika
langder. Fran sorteringen kommer fardiga paket - 1*1 meter - plastade pa fem sidor.

For lagerhéllning av virke finns 11 byggnader i olika storlek. All utlastning av virke sker pa
lastbil. Medelvolymen pé lager av firdigsorterat virke ar 12000m”.

Idag producerar man 70 000m’ sdgade varor/ar. Av dessa hyvlas c:a 20%. Under 2003 har
foretaget investerat i ett hyvleri som ér tinkt att ndr det gar for fullt hyvla mellan 25 000- 30
000m” arligen.



Marknader

Den viktigaste marknaden &r den tyska vilken upptar 50 % av forsdljningen, foljt av Danmark
pa 20 %, Holland och Sverige vardera 10 % samt 6vriga 10 %. Mycket av forséljningen sker
genom agenter. T.ex. sker alla affdrer pa Tyskland genom agenter. Det 4r frimst pa den
svenska marknaden som man skoter affarerna direkt med sina kunder.

Projektbeskrivning

De senaste aren har konkurrensen om virket dkat i omrédet, samtidigt som den viktigaste
leverantoren av timmer, Sodra Skogsdgarna, har minskat sin forsiljning till externa sdgverk
till forman for de egna. Wallnis AB har sett att det finns tillfdllen képa timmer av grovre
dimensioner till for dem légre priser. Det medfor ocksa att man har okat tillféllena att saga
trdvaror 1 grovre dimensioner.

Projektet som Wallnds AB utlyste har som maél att undersoka marknaden for grova sdgade
dimensioner, av ovan nidmnda orsaker. Till foljd av utbyggnaden av hyvleriet dnskar man
utdka kundkretsen for hyvlade varor. De nya kunderna kommer att s6kas bade 1 lander utanfor
de nuvarande marknaderna, samt inom de man redan gor affarer med. En mindre
undersdkning av de nuvarande kunderna skall ocksd genomforas. Den skall kartligga
kundernas attityd gentemot Wallnds AB, samt ge forslag till forbéttringar.

Slutligen bestdmde jag att tillfora en oversikt av tillgdngen pa grovt timmer for Wallnds AB
samt produktionsforutséttningarna for de grova sdgade dimensionerna. Detta av eget intresse
for att fa en béttre helhetsbild samt att styra @mnet mer mot skogshushéllning.



Material och metoder

Enkat till nuvarande kunder.

For att undersdka de nuvarande kundernas attityd till Wallnds AB konstruerades en enkit (se
bilaga 1). Eftersom kunderna aterfinns i s& manga lander, gjorde jag en version av enkiten pa
svenska, en pé engelska, och en pa tyska. Enkéten utformades av mig i samarbete med Bo
Skacke, VD pa Wallnds AB, samt min handledare Jan-Eric Lindgren. Forsta delen bestar av
pastdenden som skall betygsittas frén ett till fem beroende pa hur man upplever att de
overensstammer. Den andra delen har utformats for att fa en uppfattning om vilken
efterfragan som skulle finnas hos foretagen av grova dimensioner samt hyvlade travaror, samt
hur dessa skall utformas. Intervallet for grova sigade dimensioner sattes som tjocklek mellan
50-100mm och bredd 250-300mm.

Enkiten skickades inte ut till samtliga Wallnés kunder. Urvalet skedde genom hénsyn till hur
mycket kontakt man har med dessa, hur stora affdrer man gor i kronor. Totalt kom enkéten att
skickas ut till 139 kunder. Dessa aterfinns 1 Sverige, Norge, Danmark, Tyskland, Holland,
Storbritannien, Belgien, Schweiz, Osterrike, Ungern, Polen och Italien. Ett brev skickades
ocksa ut till samtliga agenter som forklarade att jag gjorde den aktuella undersokningen. Detta
for att inte riskera nagra arga samtal fran agenter som tycker att man har gétt bakom ryggen
pa dem.

Av erfarenhet fran tidigare projekt som har innehallit utskick av enkéter beslot jag att det ar
viktigt att gora enkéten sa kort som mojligt utan att kompromissa med innehéllet. Darfor kom
enkéten att omfatta endast en sida. For att hdja svarsfrekvensen gjordes ett andra utskick en
ménad efter att de sista svaren kommit in.

Niér jag ansag att det inte skulle komma in négra fler svar fran det andra utskicket,
sammanstdlldes resultaten av dem som svarat att de var intresserad av grova sédgade
dimensioner och/eller hyvlade varor. For att fa en klarare bild av de produkter som foretagen
hade utryckt intresse for, kontaktades ett urval av dessa for en kortare telefonintervju. De
foretag som Wallnis har kontakt med via agent valdes bort. Totalt kontaktades 13 foretag i
Sverige, Danmark och Holland.

Soka nya kunder

Forsta utskicket

I de forsta samtalen med Wallnés framkom det att vidga kundkretsen var nagot som var
viktigt for dem. De polska kdparna hade visat sig vara beredda att betala bra och det
uttrycktes intresse for att vidga sin kundbas dér. Det blev min utgdngspunkt i sékandet efter
nya kunder. Vidare vill man ha sina kunder i norra delen av Europa, vilket blev en
avgransning for min undersokning.

Efter samtal med min handledare kom jag fram till att det forsta som méste goras &r att
presentera Wallnds AB for presumtiva kunder. Det skulle géras genom utskick innehéllande
ett brev som presenterar foretaget och vad vi soker samt en broschyr som redan var framtagen



av Wallnis (se bilaga 2). Brevet inbjuder mottagarna att kontakta ndgon pa Wallnds AB om
de &r intresserade av att utveckla kontakten.

For att hitta foretag inom kategorier och ldnder som skulle kunna vara intressanta tog jag
kontakt med Svenska Exportrddet. Bland annat har de en databas dir utléndska foretag som ar
intresserade av att gora affarer med svenska foretag finns registrerade med all 6nskbar
kontaktinformation.

I databasen kan man soka efter foretag med en rad parametrar, namn, land,
verksamhetsomride, omsittning etc. Informationen hérrdr fran de uppgifter som foretagen
sjdlva har ldmnat. Informationen om vilka produkter som foretaget handlar med kan ibland
vara ganska missledande, dd man inte vet om de &r intresserade av att sélja eller kopa de hir
produkterna. I manga fall far man darfor kontrollera om foretagsnamnet ger en aning om vad
deras verkliga sysselséttning ér, eller om de har en hemsida mot den. Jag visste redan innan
jag borjade att precisionen i databasen var ganska lag, varfor jag valde att soka fram ménga
foretag. De kategorier av foretag jag sokte bland var sdédana som kunde tédnkas anvénda sig av
sdgade eller hyvlade varor, allt fran palltillverkning till balkkomponenter. Jag sokte ocksa
efter andra distributionskanaler, som trdvaruagenter och byggvaruhus.

Efter ett antal besok 1 Svenska Exportradets databas pa deras kontor i Stockholm hade jag
samlat ihop tillrdckligt med foretag till ett forsta utskick. Fortagen ordnades sedan i ett
Excelregister och deras adresser anpassades 1 Word till etikettformat. I den hér forsta
omgangen ingick 364 foretag fordelade 6ver, Polen, Tjeckien, Osterrike, Holland,
Storbritannien och Norge.

Andra utskicket

Nir det inte ldngre forvintades komma fler svar frin det forsta utskicket, borjade jag
forbereda ett andra, den hiar gdngen med en annorlunda infallsvinkel. Efter att ha utvérderat
resultatet av det forsta utskicket kom jag i diskussion med Bo Skacke fram till en metod som
skulle involvera det kontaktade foretaget mer. En enkét konstruerades (se bilaga 3) som
inneholl flervalsfrdgor som ger en bild av vad foretaget efterfragar. Liksom med den forsta
enkéten var en viktig punkt hér att halla den sa kort som mojligt. Sa lite arbete som mojligt
ska behova goras av kunderna for att de skall fa kontakt med Wallnés. Dérfor inférdes en
friga om kunderna ville kontakta Wallnés eller om Wallnis skulle kontakta dem. Enkéten
skulle vara elektronisk och tillgdnglig som en lank till Wallnds hemsida. Svaren skulle skickas
till min e-post adress i textformat. Pa sa sétt skulle alla svar vara utformade pa samma sitt och
vara enkla for mig att sammanstélla.

Efter att enkédten var konstruerad skickades den till Berghs Alltryck som skulle ldgga upp den
pa hemsidan med de funktioner som jag hade foreslagit.

Eftersom precisionen inte hade varit sd hog i adresserna fran Exportrddet behdvde jag en ny
kanal for foretagsadresser. Dessutom fanns det ytterst fa foretag som agerade pé de brittiska
Oarna, som annars dr en mycket viktig marknad. Jag tog darfor kontakt med Skogsindustrierna
for att fa hjilp med kontakt med motsvarande organ i Storbritannien.

Efter att ha talat med Giinter Herscher pa Timber Trade Federation fick jag adressen till deras
hemsida, dér det finns information om foretag som importerar trivaror. P4 hemsidan finns



bade brittiska och irlindska foretag representerade. Hér ar foretagen sorterade efter vilken typ
av virke de huvudsakligen handlar med, t.ex. gran eller furu. Totalt samlades 167 adresser in.
Ytterligare foretag samlades in fran Danmark och Luxemburg fran exportradets databas,
sammanlagt 58 stycken. De ordnades pa samma sitt som i forsta utskicket. Frin det forsta
utskicket togs de bort som hade svarat eller vars adresser inte stimde varpa de kvarvarande
skickades det nya brevet.

Undersokning av tillgdng pa grovt timmer

For att fa en Oversiktlig bild av tillgdngen pé grovt timmer 1 regionen tog jag hjélp av
riksskogstaxeringens arliga publikation, skogsdata 2003. Uppgifterna i skogsdata dr ett
medelvirde for femarsperioden 1998-2002. Eftersom Wallnds AB dr beldget precis 1
grinstrakten mellan Kalmars-, Jonkdpings- och Ostergdtlands l4n har jag valt att ta med alla
tre ldnen. I siffermaterialet fran skogsdata 2003 blir diameterklasserna 30-34, 35-44 och 45-
de som kommer att beaktas.

I samtal med rdvaruchefen for Wallnds AB, har jag fétt tillgang till det material som beskriver
de virkeskontrakt som Wallnis har.

Jag gjorde en mindre litteraturstudie for att kunna beskriva de rdvaruegenskaper som &r
onskvérda vid sagning av de efterfrigade dimensionerna.

Produktionsforutsattningar

De siffror som anvinds i detta avsnitt hdrror fran lagerlistor samt leveransstatistik for Wallnds
AB. I lagerlistorna kunde jag finna vilka sagade dimensioner som har tillverkats. Ur
leveransstatistiken kunde jag hitta motsvarande uppgifter for de hyvlade produkterna.



Resultat

Enkait till nuvarande kunder

Av de 139 utskickade enkéterna fick jag totalt 48 svar. Den forsta delen av enkédten redogor
for hur kunderna upplever sitt samarbete med Wallnds AB. Foretagen ér bade sddana som
Wallnés har direktkontakt med samt sddana dér en agent d4r mellanhand. Foretagen skulle
betygsitta hur de upplevde att den efterfragade funktionen fungerade, dir ett &r sdmst och fem
ar bast.

Samtliga foretag
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Figur 1: Medelvdrde av svaren fran samtliga svarande foretag.
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Totalt svarade 19 tyska foretag pa enkiaten. Med samtliga tyska foretag har Wallnds AB en
agent som mellanhand.

Tyska foretag
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Figur 2: Medelvirde av svaren fran de tyska foretagen.
De tyska foretagens svar dverensstimmer med genomsnittet for samtliga foretag.
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Totalt svarade 12 Svenska foretag.

Svenska foretag
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Figur 3: Medelvdrde av de Svenska foretagens svar.
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De Svenska foretagen ér 1 hogre grad mer ndjda med den kontakt de har med Wallnds dn
foretagen 1 6vriga ldnder. Bland kommentarerna framgér att personalen &r trevlig och bra att
gora affarer med. De upplever ocksé att de har battre mojligheter att paverka produkterna efter
sina egna Onskemal &n de ovriga.

Totalt svarade nio Holldndska foretag.

Hollandska foretag
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Figur 4: Medelvdrde av de Holldndska foretagens svar.

De holléndska foretagen &r generellt mer missndjda med kvaliteten som Wallnds AB:s
produkter haller jamfort med de dvriga foretagen. Det beror enligt kommentarer pa att de inte
upplever att produkterna haller samma kvalitet som de frn andra sdgverk i samma region pa
grund av délig kvalitetssortering.
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Foretagen i figur 5 kommer fran Danmark, Belgien, Storbritannien och Ungern. Totalt &r det 6
foretag.

Ovriga foretag
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Figur 5: Medelvirde av de dvriga foretagens svar.

Resultatet fran de ovriga foretagen overensstimmer ganska vil med fordelningen som finns
nér samtliga foretag 4r sammanstillda.

Foreslagna forbattringar

I den forsta delen av enkéten ingick ocksa en fraga dir det svarande foretaget hade en
mojlighet att ge forslag pa allméinna forbattringar hos Wallnds AB. En forbattringsatgdrd som
foreslés ér att skaffa ett pick pack system. Med ett pick pack system menas att séljaren har ett
visst antal varor i lager. Dessa redovisas pa den lagerlista som kunden mottar. Kunden kan
sedan vélja vilka varor han vill ha av dessa varpa det séljande foretaget fyller pa i lagret.
Risken med ett sddant system &r att man blir sittande med vixande lager av sddana
dimensioner och ldngder som kunden inte vill ha. Ett antal kunder 6nskar ocksé att man skall
skicka ut lagerlistan oftare.

Vidare finns en 6nskan om att landningsplatsen bor asfalteras da grus har f6ljt med

leveransen. Man har dock asfalterat for 2,8 miljoner kronor de senaste aren, sa gruset maste
ha kommit fran ndgot annat stille.
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Sammanstillning av efterfragan pa grova sigade och hyvlade varor

Den andra delen av enkédten var utformad som en forfragan dir foretaget skulle beskriva om
de var intresserade av grova sdgade dimensioner och/eller hyvlade produkter, och i sé fall hur
dessa skulle utformas. 20 foretag svarade att de var intresserade av grova sagade dimensioner
och 10 att de var intresserade av hyvlade produkter. Nagra av dessa var samma foretag som
var intresserade av bada produkterna.

Som kan utlédsas av figur 6 ar det frimst Holldndska och Svenska foretag som har uppgett ett
intresse for de grova sdgade dimensionerna, trots att flesta enkéter gick ut till Tyska foretag.
De 6vriga landerna utgors av Ungern och Belgien.

Fordelning av lander

&

mSvenska

m Hollédndska
OTyska

0 Owiga

Figur 6: Férdelning av de ldnder som svarade att de var intresserade av grova sdgade dimensioner och/eller
hyvlade varor.

Efterfrigan

Jag har valt att dela upp efterfrigan av dimensioner i tva diagram, ett for furu och ett for gran.
Diagrammen visar hur manga foretag som ar intresserade av respektive dimension. I
diagrammen finns dven sddana dimensioner med som inte dverensstimmer med de matt som i
enkéten angavs som grova (50-100*250-300). Négra av foretagen hade inte uppgett om de
ville att produkterna skulle vara av gran eller furu. I de hir fallen valde jag att sitta upp dem
som intressenter for bada delarna.

I diagrammen pé nista sida visas hur manga foretag som har anmalt intresse for respektive
dimension. Betydligt farre foretag dr intresserade av furu &n av gran. Man kan ocksa se att de
riktigt grova dimensionerna efterfragas fran tradslaget gran.. For furu r efterfragan mer
spridd over de olika dimensionerna.
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Figur 8: Efterfragade dimensioner av gran

Telefonintervju med foretagen

For att fa lite mer information frén de foretag som hade uttryckt ett intresse for grova sdgade

produkter gjorde jag en telefonintervju med dessa. Det som jag ville ha reda pa i de har

samtalen var framforallt vilka kvantiteter man var intresserad av pa arsbasis av produkterna,
vad produkterna skulle anvéndas till 1 nédsta steg och vart de skulle 1 vérlden. Jag valde att
kontakta de svenska och holldndska foretagen samt ett danskt som hade visat intresse for
grova sdgade dimensioner och/eller hyvlade produkter. P4 Wallnds AB begéran ringde jag
inte de foretag som man hade kontakt med via agent. Totalt kontaktade jag 12 foretag, ett
danskt, fyra holldndska och sju svenska. I de flesta fallen genomforde féretagen nagon typ av
forddling innan virket nddde nésta steg for den férdiga produkten. For konstruktionsvirket

handlade det om klyvning eller hyvling och f6r de dvriga produkterna ytbehandling.

Konstruktionsvirke

Under samtalen med foretagen framkom det att det frimsta anvindningsomradet for de grova
dimensionerna var konstruktionsvirke. Det var endast gran som efterfragades i samtliga

dimensioner. Bade hyvlat och ohyvlat anvinds f6r huskonstruktion. Kvaliteterna som

efterfragas ér spridda frén of/s till V. Det finns ocksé forfragan pa hallfasthetsklasserna c14
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och c24. En kund framforde att produkterna skulle siljas farsksidgade istillet for att

kammartorkas fore leverans.

I intervjun fragade jag ocksd om konstruktionsvirkets slutdestination. De tre svenska foretag
svarade att Storbritannien var slutmalet, de tre hollindska hade hemmamarknaden som
slutdestination for varorna. Det danska foretaget hade Danmark som slutmal.

Konstruktionsvirke (gran)
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Figur 9: Efterfragade dimensioner vars dndamadl dr konstruktionsvirke.

Ovriga anvindningsomriden

Forutom konstruktionsvirke kommer produkterna att anvindas till Panel och golv, mébler,
dorrkarmar, locklackt och pallar. Virket till mdbler och pallar gar till den holldndska
marknaden medan virket till locklackten gar till Sverige och dorrkarmsdmnena till Nordafrika
och Mellanostern. Panel- och golvvirket gar till Tyskland. Panel och golv tar de hdgsta, o/s,
kvalitetsklasserna i1 ansprak, ndgot som ocksa locklackten kraver med inslag av V.
Mobeldmnena bor utgdras av V, dorrkarmarna av V och VI. Pallar dr den produkt som tar
lagst kvalitet 1 ansprak, VI. Alla dessa produkter skall utgéras av gran, utom dorrkarmarna
som gors i furu. Alla produkter skall vara i ohyvlat skick utom mébeldmnena.

Ovriga anviandningsomraden
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M Locklackt
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Fig 10: Anvindningsomrdden for respektive efterfragad dimension.
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Diagrammet i fig 11 visar fordelningen mellan de olika &ndamaélsklasserna av virket efter hur
manga foretag som visat intresse. Notera att vissa foretag kan vara intresserade av virke for
flera andamalsklasser.

Andamalsklasser

Panel-golv pgiar
% 7%
Dorrkarmar
7%
Mobler
7% Konstruktion

Locklackt 65%
7%

Fig 11: Fordelning i procent mellan de olika dndamalsklasserna.

Under telefonintervjun fragade jag ocksé vilket behov foretaget hade av de produkter de hade
uttryckt intresse for i m*/ar. For ett antal foretag var det svart att precisera volymen, eftersom
man inte kunde avgora hur stor efterfragan var fran deras kunder i sin tur. Jag valde ocksa
bort ett foretag som inte kunde ange ndgon annan volym &n den totala ink&psvolymen for
foretaget, eftersom det skulle bli missvisande. Nedan foljer dock ett diagram som ger en
fingervisning av efterfragade volymer pa drsbasis. Samtliga volymer géller f6r ohyvlade
varor.

Efterfragan (m3/ar)
12000 10000
10000 -
DE 8000 - o Gran
% 6000
£ 4000 1 m Furu
2000 {550 1000 1000 100 850 400
0 L= ‘ [ ‘ [ B
o N o o o S o
P LA S LA
5 & S S S S S
Dimension

Fig 12: Efterfragan av dimensioner i m® /dr
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Utskick till potentiella kunder

Det forsta utskicket gick ut till sammanlagt 364 foretag i Polen, Tjeckien, Osterrike, Holland,
Storbritannien och Norge. Av dessa var det tre stycken som kom med forfragningar till
Wallnds AB. Tva av foretagen var tjeckiska och ett holldndskt.

I det andra utskicket skickades forutom till dem fran forsta utskicket som inte hade svarat, 58
brev till Danmark och Luxemburg och 167 till Irland och Storbritannien.

Vid det andra utskicket fanns det, som beskrivet i material och metoder, en enkédt pd Wallnés
hemsida. Totalt fyllde 12 stycken foretag i enkéten (se bilaga) eller visade sitt intresse genom
att kontakta Wallnéas direkt.

Fig 13 och Fig 14 visar vilka lander foretagen kommer ifran och vad deras huvudsakliga
sysselsittning ér. De tva tjeckiska foretagen tillhdrde wood processing kategorin och samt ett
av de Brittiska.

Fordelning av féretag 6ver lander Foretagstyp

O Danmark

W Storbritannien
1 ODistribution

Olrland
r'an . B Wood processing
OTjeckien

HEHolland

10

Figur 13: Fordelning dver linder av de foretag Figurl4:Huvudsakligt verksamhetsomrdde for foretagen.
som svarade pd utskicken till potentiella kunder.

Efterfriagan hos de nya kunderna

Jag viljer att inte redovisa resultatet av det forsta utskicket separat, eftersom det var sé litet.
De svarande foretagen fran forsta utskicket har forvisso inte fyllt i den enkit som foretagen
som svarat pa det andra, men da jag har tillgang till deras forfragningar kan jag sammanstélla
det pé ett liknande sitt.

I enkiten skulle foretaget fylla 1 vilka typer av produkter de var intresserade av, planed wood
products, sawn wood products (standard dimensions) och sawn wood products (large
dimensions). Large dimensions specificerades liksom tidigare som 50-100 mm 1 bredd och
250-300 mm i tjocklek. I bifogat diagram gér det att utldsa vilka produkter och vilka
egenskaper dessa produkter skall ha som efterfragas av respektive foretag.

Som diagrammet visar dr de flesta foretag intresserade av samtliga produkter. Det dr bara de
brittiska och irldndska foretagen som ér intresserade av grovre dimensioner.
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I figur 15 redovisas bade foretagen som svarade pa det forsta utskicket och de som svarade pé
det andra.Tva av foretagen angav bara sina kontaktuppgifter pd enkéiten utan att fylla 1
fragorna, varfor maximalt antal svarande bara kan bli 13 istdllet for 15.

Fordelning av produktyper pa lander

B Holland
214 o
"é 12 | O Tjeckien
:0
"%', 10 | Olrland
g 8 B Storbritannie
% 6
e
E 4
5 2
< 0
Planed wood Sawn wood Sawn wood
products products (standard) products (large
dimensions)

Fig 15: Vilka typer av produkter som efterfragas av hur mdanga foretag i vilket land.

Eftersom jag inte har tillgang till slutanviandningsomradena for produkterna pd samma sitt
som géller for de nuvarande kunderna, kan jag inte visa ett liknande resultat om forhallandet
mellan kvalitét, dimension och tradslag. De som efterfragar grova dimensioner efterfragar
ocksé produkter 1 gran. Det framgér ocksé att samtliga som efterfrdgar furu ocksa efterfragar
produkter av hog (o/s) eller mellan (V) kvalité.

Tradslagsférdelning Kvalitéfordelning
g 12 g 12
E 10 g 10 -
b o 8 ® o 8
" & A
$5 6 2 61
E8 4 £Q 4
g 2 g 2
& 0 < 0 ; :
Spruce Pine Low (VI) Medium (V) High (o/s)
Tradslag Kvalité
Fig 16: Antal foretag som efterfragar furu Fig 17: Antal foretag som efterfragar vilken kvalitet.

respektive gran.
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Tillgang till grovt timmer

Wallnis AB ir beldget i grinstakterna mellan Jonkdpings-, Kalmar- och Ostergotlands lin.
Eftersom virkesfdngstomradet har en radie pa 5-6 mil innefattas delar av samtliga dessa lén.

/ Tanak. Ostergétlands

Lin %
St VASTER
Eksjé_ WALLNAS AB
{&ss] o) | 33 | W' i

S ; Py
| Mariannelund | Kalmar Lin
/Ldénképings
Lan

-

, DmEetE o

Fig 18: Kartan visar Wallnds AB:s lige i forhdllande till Ostergotlands-, Kalmar- och Jonképings ldin.

Under véren har Wallnds AB skrivit kontrakt med Sodra skogsdgarna om leveranser av
timmer 6ver 30 cm toppmatt. Enligt avtalet erhdller man de hir dimensionerna till 14gre pris
dn ordinarie prislista. Nackdelen dr att de inte enbart far timmer fran det egna
virkesfdngstomradet, da detta virke kan komma fran hela Sodras verksamhetsomréde.
Wallnés har ocksa generellt sett ldgre kvalitet pa detta virke &n det ovriga.

Tillgang pa grovt timmer fordelat p4 dimensionsklasser

Som beskrivs ovan dterfinns virkesfangstomradet i tre ldn. Det &r darfor intressant att visa hur
tillgdngen pa grovt timmer ser ut for dessa ldan. Som tidigare ndmns definierar jag grovt
timmer som 30cm toppmdtt och grovre.

Fig. 19-22 visar tillgdngen for gran och tall inom respektive brosthdjdsdiameter i
Ostergdtlands-, Jénkopings och Kalmar lén. Siffrorna 4r himtade fran riksskogstaxeringens
publikation ’skogsdata 2003”. Materialet i skogsdata 2003 baseras pa ett medelvarde av de
fem senaste riksskogstaxeringarna dvs. 1998-2002.
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Diameterklassen 30-34 cm i brosthojd Diameterklass 35-44 cm i brosthojd
10 14
8 | 12 4
5 5
g 6] o Tal 2 81 o Tal
= 4| EGran = 6 EGran
£ £
4 4
2 2 |
0 - ‘ 0 \
Ostergétland  Jénképing Kalmar Ostergétland  Jonkoping Kalmar
Fig 19: Kdlla: Skogsdata 2003. Tall och gran med. Fig 20: Killa: Skogsdata 2003. Tall och gran med
brosthojdsdiameter mellan 30-34 cm. brosthojdsdiameter mellan 35-44 cm.
Diameterklass 45- cm i brosthojd Total tillgang i Gotaland
4 80
35 -
% 3 60 -
2 23] @ Tall %
= 1,5 EGran E 40 - BTall
s 0 g 1 = EGran
Q> ) > 0 -
"o‘&b(\ ~‘0Q\° ,z}&
O Sbg& N 30-34cm 35-44cm 45-cm
"O%\ Brosthojdsdiameter
Fig 21: Killa: Skogsdata 2003. Tall och gran med. Fig 22: Kidlla: skogsdata 2003. Tillgang av Tall och gran
brosthdjdsdiameter 6ver 45 cm. i brésthéjdsdiametrarna 30- 34 cm, 35-44cm och 45- cm
i hela Gotaland.

Tillgangen till grovt timmer ar god i omradet, framfor allt om man tittar pa de tva smaldndska
lanen, Jonkdpings och Kalmar.

Onskvirda kvalitetsegenskaper hos vedravaran

Konstruktionsvirke

Som framgér av resultaten under rubriken efterfrdgan, ar det frimsta anvindningsomradet for
de grova grandimensionerna konstruktionsvirke. Med konstruktionsvirke menas att
produkterna skall anvindas i barande delar som det stélls sérskilda krav pa i barande
avseende, (T, Hansson,). For konstruktionsvirke ar det 1dmpligt om man sorterar virket efter
héllfasthet. I den europeiska standarden EN 338 finns ett femtontal héllfasthetsklasser. De
anges av bokstaven C f6ljt av en siffra som karakteriserar héllfastheten.

Det som framforallt avgdr vedravarans héllfasthet dr densiteten och fiberriktningen i
forhéllande till krafternas riktning.

Densiteten hos gran varierar mycket beroende pa véxtplatsen. En snabbvixande gran pa
skermark kan ha en torrdensitet pa 300kg/m> medan en mer titvuxen gran pa skogsmark kan
ha en torrdensitet pa 480kg/m’ (T Dahlgren et al. 1999). En undersokning visar att av reglar
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(75*300) sagade ur grova granstockar, dog 80-90 % om de var sédgade ur titvuxen gran,
medan endast 50-60 % kunde godkidnnas om de kom frén frodvuxet timmer (P.A Kyrkjeeide
et al. 1994). Det ar alltsd onskvart att anvdnda sig av mer titvuxen gran ur
hallfasthetsperspektiv.

Den andra viktiga faktorn for vedravarans héllfasthet dr fiberriktningen. Kvistar som sitter
néra virkesstyckets kanter forsdmrar hallbarheten i och med att riktningen pé fibrerna @ndras
runt om kring kvisten. Andra faktorer &n kvistar som pédverkar fibrerna sa att dessa ér
snedstdllda gentemot virkesbitkanten forsdmrar ocksé héllbarheten. Ett mindre kvistigt virke
dr alltsa att foredra framfor ett kvistigt.

Ovriga indamalsklasser

De 6vriga andamalsklasserna omfattar panel, golv, locklickt, dorrkarmar, mébler och pallar.
For pallar dr det framforallt de héllfasthetsprinciper som giller och som beskrivs narmare i
foregdende stycke. En viktig egenskap hos de produkter som skall anvéindas utomhus &r
bestdndigheten. Det dr darfor mest 1ampligt att anvénda utbyten fran kérnvirket da det dr mest
bestdandigt (T Dahlgren et al. 1999).

I 6vrigt dr det den normala kvalitetsorteringen som bestimmer vad virket ldmpar sig till.
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Produktionsforutsiattningar

Det dr av intresse att visa vilka av de efterfrigade dimensionerna som har sagats tidigare. Det
ger en fingervisning om vilka av de nya dimensionerna som kan vara 16nsamma att producera.
Det dr efterstravansvart att producera i stora serier varfor det kan var intressant bade med
dimensioner som producerats tidigare och som nu kan produceras i storre serier samt
dimensioner som man tidigare inte har producerat men som efterfragas av flera kunder.

Sagade varor

Diagrammet i fig 22 visar att de dimensioner som har hogst efterfrigan ocksa har producerats
tidigare. Undantaget dr 100*300 som efterfragas av tva kunder.

Efterfragade dimensioner (gran)

OE;j tidigare producerad

E Tidigare producerad

O -_2NWhrrooO N

Antal intresserade kunder

Dimension

Fig 22: Vilka av de efterfragade sdagade dimensionerna i gran som har producerats tidigare

Fé kunder ar intresserade av grova sagade furudimensioner. Som man kan avlisa i
diagrammet i fig 23 dr det ocksa forhallandevis fi av de efterfrigade dimensionerna som man
har producerat tidigare.
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Fig 23: Vilka av de efterfragade sdgade dimensionerna i furu som har producerats tidigare.
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Hyvlade varor

Som med de sdgade varorna har de varor som efterfragas av flest kunder ocksa producerats
tidigare. Som diagrammet visar ar det dock ett antal av dimensionerna som efterfragas av fler
an en kund som inte har producerats tidigare.

Hyvlad (gran)
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Fig 24: Vilka av de efterfragade hyvlade dimensionerna i gran som har producerats tidigare.

Som for de sdgade varorna &r antalet efterfragade furudimensioner betydligt farre dn gran
dimensioner. Noterbart dr de grovsta dimensionerna som inte har producerats tidigare.
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Fig 25: Vilka av de efterfragade hyvlade dimensionerna i furu som har producerats tidigare.
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Diskussion

Den forsta enkéten som gjordes till de befintliga kunderna hade tva syften, att foretagen skulle
ge sin syn pa Wallnids samt att undersoka ifall det fanns ndgot intresse for sdgade grova
dimensioner och hyvlade varor.

Av den forsta delen, attitydundersokningen, ar det svart att dra nigra generella slutsatser av
resultaten, baserat pa vilket land foretagen kommer ifrdn. De svenska foretagen upplever att
de har battre kontakt med Wallnés &n foretag fran andra ldnder. Den troliga anledningen till
detta &r att man har mycket direktkontakt med kundforetagen samt ,forstas, att de talar samma
sprék.

Efterfragan hos de gamla kunderna

Av de 48 svarande pd enkéten var det 20 som angav intresse for grova sdgade dimensioner
eller hyvlade varor. En hel del av de svarande angav intresse for dimensioner som 1ag utanfor
det intervall som jag angett, (50-100*250-300). Att det var framst gran som efterfrdgades i de
riktigt grova dimensionerna kommer inte som ndgon dverraskning. Gran ér ju det
forhdrskande materialet vid konstruktionsbyggnad, ndgot som ocksé bekriftades 1
intervjuerna.

Vid intervjuerna med de utvalda foretagen fick jag mdjlighet att se vad nésta steg for
produkterna skulle vara. Det dr forstds bra att veta, da det ar viktigt t.ex. for rdvaru-
egenskaperna. I intervjuerna forsokte jag ocksé att fa fram en efterfrigan i m’/ar, ndgot som
var svart for foretagen att ange. Framst beror det pé att efterfrigan hos deras kunder 1 sin tur
varierar.

Nya kunder

Den stora utmaningen i det hir momentet var att urskilja foretag som skulle vara intresserade
av de produkter som Wallnds AB kan erbjuda. Den viktigaste kéllan till information om de
hir foretagen var Exportradets databas. Problemet var att precisionen i den hir informationen
var vildigt 14g. Aven om de produkter som féretaget uppgav att de var intresserad av i
databasen dverensstimde med dem jag sokte efter, var det inte sikert att det forholl sig sa pa
riktigt. Om man dartill tilldgger att det var svart att f& reda pa om foretaget sysslade med
export eller import av dessa produkter och att en inte alltfor obetydlig del av
foretagsadresserna var ogiltiga, kommer man snabbt till slutsatsen att precisionen blir ganska
lag. Det medforde att av de drygt fyrahundra utskicken, fick jag endast fyra svar.

I det andra utskicket valde jag att soka foretagsinformation fran en annan killa, The Timber
Trade Federation. De &r en organisation for brittisk och irldndska travaruforetag. Av de 150
utskicken fick jag hir svar av 10 stycken foretag, vilket ger en svarsfrekvens pa 15 % jamfort
med 1 % for det foregdende utskicket. Infor det andra utskicket gjorde jag ocksé en enkit pa
Wallnéds AB:s hemsida, vilket ocksa kan ha péverkat svarsfrekvensen. Tanken var att det
kontaktade foretaget skulle behdva ta ett sé litet ansvar for de kommande kontakterna som
mojligt. Enkdten gav Wallnis ett béttre begrepp om vad foretaget var intresserat av, samt att
kunden kunde 6verlata det till Wallnis att kontakta dem. Om jag skulle gora ett tredje utskick
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skulle jag soka kundinformation fran organisationer liknande Timber Trade Federation i det
landet marknadsforingen skall goras.

Tillgdng pa grovt timmer

Nér man ser pa diagrammen som visar tillgdngen pd grovt timmer i virkesfangstomradet
framgar det att tillgdngen &r god, tillracklig for att inte utgdra ndgot hinder for produktionen.
Man far ju forstés rdkna med att en del av det grovsta timret inte kommer att vara tillgéngligt,
dé det ar vardefullt ur naturvardssynpunkt.

Med det kontrakt som Wallnds AB har knutit med Sodra Skogségarna far de ocksa tillgéng till
de grovre dimensionerna i samlade leveranser. Vid kop av rotposter eller leveransvirke ingar
ju dven de klenare dimensionerna som finns pé avverkningen.

Onskvirda kvalitetsegenskaper hos vedravaran

Wallnéds AB har sett att en av de ravaruegenskaper som dr avgorande for virkets hallfasthet,
taitvuxenheten, dr ndgot lagre i det virke som kommer frén Sodra kontraktet. Anledningen till
detta kan vara att virket samlas in 6ver Sodras hela verksamhetsomrade, och regionala
bonitetsskillnader kan vara stora jamfort med de i Wallnéds virkefangst kdrnomrade. Om detta
innebdr att det kan bli svart att producera de grova dimensionerna for
konstruktionsvirkesdndamal éterstér att se.

Produktionsforutsattningar

Vid inledandet av det hir arbetet var det fortfarande oklart vilka produkter som skulle
efterfragas av kunderna. Det skulle ju kunna vara sddana som inte var mojliga att producera
med nuvarande maskinutrustning. Nu foll det sig inte sd, men dimensioner har efterfragats
som inte &r 1 produktion for tillfdllet. Det aterstar nu att se ifall de hdr dimensionerna kan
komma att vara sd lonsamma att de kan ta plats i produktionen.

For de hyvlade varorna tillkommer dessutom en rad moéjliga hyvlingsutféranden. I den hir
undersdkningen framgar det dock inte vilken typ av hyvlingsutférande kunderna vill ha for
sina varor, utan de specificeras endast efter dimension. Med det nya hyvleriet som skall sta
fardigt 1 borjan av 2005, kommer man att vara vél forberedd att mota kundernas behov.

Slutsats

Syftet med arbetet har varit att undersdka om det finns ndgon marknad for de grova sagade
dimensionerna och vilka hyvlade produkter som efterfragas samt om det finns rdvaru- och
produktionsforutséttningar for dessa. Vid arbetets slut kan konstateras att det klart finns en
efterfragan pa dessa produkter. Fragan dr nu om man kan gora avtal med de intresserade
foretagen som gor det lonsamt att starta produktion? Tidiga uppgifter pekar pa att en del avtal
redan har knutits med foretag i det hér arbetet, om leveranser av grova sagade dimensioner.
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Bilagor
Bilaga 1
Vad skulle ni ge for totalomdéme for ert samarbete med

Wallnis AB.

Anser ni att leveranserna fran Wallnds AB kommer inom de
Overenskomna tidsramarna.

Hur bra anser ni att leveransprecisionen fran Wallnds AB
betraffande volymer ar?

Hur upplever ni att Wallnds AB:s produkter uppfyller de krav
pa kvalitet som ni stiller?

Om daligt, hur:

Hur skulle ni beddéma prisnivan pa Wallnds AB:s produkter?
Hur anser ni att prisnivéan &r i forhéllande till den kvalitet som
levereras?

Hur upplever ni er kontakt med Wallnds AB.

Forklara:

Hur uppskattar ni er formaga att anpassa Wallnds AB:s
produkter efter era 6nskemal?

Om délig, hur skulle ni vilja paverka:

Forslag till forbéttringar.

Daligt 1 2 3 4 5 Mycket bra

Dilig 1 2 3 4 5§ Mycket bra

Dalig 1 2 3 4 5 Mycket bra

Dalig 1 2 3 4 5§ Mycket bra

Lag 1 2 3 4 5 Mycket hig

Lag 1 2 3 4 5 Mycket hog

Dalig 1 2 3 4 5§ Mycket bra

Dalig 1 2 3 4 5§ Mycket bra

I ett led att utoka varat produktsortiment undersoker vi efterfragan av grova sagade dimensioner och hyvlade
travaror. Vi skulle darfor behdva er hjilp for att se vad som efterfragas av ert foretag betriffande grova sdgade
dimensioner och hyvlade triavaror och hur de skall utformas. Med grova dimensioner avser vi tjocklek mellan 50-

100 mm och bredd 250-300mm.

Grova dimensioner Hyvlade tréavaror

Vilka dimensioner

Vilka langder

Vilka trddslag

Vilka kvalitéer

Fuktkvot

Ovrigt

Tack for er medverkan.
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Bilaga 2

This letter is intended for the person responsible for lumber purchase. If this is
not your field of responsibility, please forward this letter to that person.

Market survey to widen Wallnas AB:s customer base.

This survey contributes as a part of a final thesis in forestry that is done by Oskar Selmeryd on the
assignment of Wallnds AB.

Please go to the address www.wallnas.se/survey/. From here you will be able in a fast way to show us
which products you are interested in and how you wish further contact to be handled. When you have

filled out this form we will send you our stocknote.

Thank you for taking your time answering these questions, your answer is invaluable too my thesis.

Wallnis AB is certified according to the PEFC standard and the company has the
highest level of credit value -AAA- according to the D&Bs credit rating system.

We produce sawn and planed wood products of spruce and pine, annually in excess of 70
000 m’. The sawmill is situated in southern Sweden outside the town of Vimmerby that
is renowned for its high timber quality. Our trademark is high quality products in
dimensions that the customer demand.

We are now looking for new business partners, primarily for our planed wood products
and sawn wood products of larger dimensions. We refer to larger dimensions as 50-100
mm in thickness and 250-300 mm in width.

You will have great possibility to influence the design of these products according to
your own wishes.

Tel. operator. +46 (0)496 508 00

Fax. +46 (0)496 500 52

Bo Skacke +46 (0)496 500 04 bo.skacke@wallnas.se
Managing director

Rickard Spetz +46 (0)496 500 03 rickard.spetz@wallnas.se

Sales manager

Best regards www.wallnas.se

WALLNAS AB

Bo Skacke

28


http://www.wallnas.se/survey/
mailto:rickard.spetz@wallnas.se
http://www.wallnas.se/

Welcome to Wallnéas
Bilaga 3

On this page we would like you to answer the questions below, so that we can see what kind of
products your company is in demand of. This will help us to give you the best possible service. Click in
the box that matches your company’s interest.

Which of our products are you mainly interested in?
Planed wood products
Sawn wood products (standard dimensions)
Sawn wood products (large dimensions)

oo

Which type of wood are you mainly interested in?
Spruce (Picea abies)
Pine (Pinus silvestris)

Which kind of wood quality are you looking for?
Low (VI)
Medium (V)
High (O/S)

Ood od

What kind of business are you in?
Wood processing O
Distribution [

Do you have previous experiences of trade with Swedish companies?
Yes ]
No []

Would you like us to contact you during the ]
autumn?

...Or will you contact us? ]

Contact information.
Company name:
Contact person:

Email address:

Phone number:

Submit
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