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Streszczenie

W artykule zaprezentowano zakres korzystania z réznych form finansowania
przez male i $rednie podmioty gospodarcze. Tylko co piata firma wykorzystuje
zyski zatrzymane do finansowania rozwoju. Ponad 40% firm korzysta z kredytu
w rachunku biezacym, a co trzecia z nich — z kredytu bankowego w rachunku kredy-
towym. Male firmy napotykajg bariery w korzystaniu z kredytow bankowych
w postaci braku zabezpieczen, wysokich kosztow korzystania z tego zrddla oraz
wysokiego ryzyka upadtosci. Przy$piesza to rozwoj leasingu finansujgcego inwesty-
cje firm oraz faktoringu wykorzystywanego do finansowania operacyjnej dziatalno-
sci. W 2013 roku odsetek firm korzystajacych z leasingu i faktoringu w Polsce
i w UE byt zblizony i wynosit ponad 38%. Firmy w Polsce korzystaly z pozyczek
bankowych subsydiowanych w takim samym stopniu jak w Unii Europejskiej.

Stowa kluczowe: mate firmy, kredyty, leasing, faktoring

Wprowadzenie

Jedng z istotnych barier utrudniajacych rozwoj matych i $rednich przedsie-
biorstw w Polsce jest ograniczony dostgp do zZrddet finansowania. Mikro i mate
przedsi¢biorstwa w mniejszym stopniu korzystaja z dlugu oprocentowanego niz
przedsigbiorstwa $rednie i duze, a jezeli siegaja po dtug odsetkowy, to osiagaja
z tego tytutu, czgSciej niz firmy $rednie, pozytywny efekt dzwigni finansowej.
Wskazuje to na lepsza kalkulacj¢ korzysci i kosztow zwigzanych z korzystaniem
z dlugu’. Bierze sie to stad, ze mikro i male firmy zarzadzane sa przez whascicieli,
ktorzy moga podejmowaé wyzsze ryzyko niz w $rednich firmach menedzerowie.
Wraz z rozwojem firmy nastgpuje bowiem rozdzielenie wlasnosci od zarzadzania.
Wiasciciele zasiadaja w radach nadzorczych a firma zarzadzaja wynajeci do tego
celu menedzerowie. Ponadto w mikro i malych firmach charakterystyczny jest niz-

1 K. Predkiewicz, P. Predkiewicz, Wybrane determinanty struktury kapitatu mikro, malych
i Srednich przedsigbiorstw w Polsce, Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szczecinskiego nr 802,
Finanse, Rynki Finansowe, Ubezpieczenia nr 65, Szczecin 2014.
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szy poziom zadluzenia ze wzgledu na bariery w dostepie do kapitatu, z ktorych do
podstawowych nalezg brak zabezpieczen dlugéow, wyzsze ryzyko upadiosci pod-
miotow czy tez koszty pozyskania kapitatu.

W artykule wykorzystano wyniki badan ankietowych dotyczace zakresu korzy-
stania przez male i $rednie firmy z obcych zrodet finansowania oraz dokonano ana-
lizy trzech ofert produktow bankowych w celu ustalenia barier korzystania przez te
firmy z kredytow i pozyczek.

W artykule zaprezentowano zakres korzystania matych i §rednich firm z ob-
cych Zrodet finansowania i bariery w ich pozyskaniu. Podjety w artykule problem
jest istotny, gdyz wlasciwy dobor zrodet finansowania nie tylko determinuje rozwoj
matych i $rednich podmiotow gospodarczych, ale rowniez zapobiega ich upadtosci
w wyniku utraty ptynnosci finansowe;.

Zroéznicowanie zrodel finansowania w firmach MSP

Zaroéwno w Polsce, jak i w Unii Europejskiej mate i $rednie firmy stanowia
wigkszos$¢, jesli uwzgledni sie liczebno$¢ przedsigbiorstw ogoétem. Ich rola w rozwo-
ju gospodarczym systematycznie ros$nie przez tworzenie nowych miejsc pracy, kre-
owanie zmian spotecznych oraz wpltyw na innowacyjno$¢ gospodarki krajowej
i regionalnej. ,,Male i §rednie przedsigbiorstwa odznaczajg si¢ znaczng elastyczno-
Scig 1 operatywnoscig w dziataniu na rynku. Sg one zdolne konkurowac nawet
z duzymi przedsi¢biorstwami ze wzglgdu na $cista kontrolg kosztow, szybka dyfuzje
innowacji, racjonalny przeptyw informacji wewnatrz firmy, w celu lepszego dosto-
sowania si¢ do zmian i wymagan zewngtrznych a przede wszystkim na wysoka
motywacje osiagnie¢ whasciciela i pracownikow™?. Szybka reakcja na zmieniajace
si¢ wymagania rynku czy wykorzystanie okazji rynkowych przez przedsigbiorcow
wymaga jednak doptywu $rodkéw finansowych na tworzenie nowych miejsc pracy
czy tez wchodzenie w uktady kooperacyjne z innymi pomiotami i sprostanie ich
wymaganiom co do liczby i jakosci dostarczanych produktow. Mozliwosci korzy-
stania z r6znych zrédet finansowania warunkuja rozwo6j matych i srednich podmio-
tow gospodarczych.

W tabeli 1 zaprezentowano wyniki badan ankietowych, dotyczace zrodet fi-
nansowania, ktore sg wykorzystywane przez firmy sektora MSP w Polsce i Unii
Europejskiej. Firmy korzystajg rownoczesnie z réznych zrodet.

Co piagta firma w Polsce i w Unii Europejskiej finansuje swojg dziatalnosé
z zyskow zatrzymanych, ponad 40% firm korzysta z kredytu w rachunku biezagcym
a co trzecia z nich — z kredytu bankowego w rachunku kredytowym. W 2011 roku
prawie 38% firm korzystato z leasingu i faktoringu. W Polsce odsetek firm korzysta-
jacych z tych form finansowania byl w tym roku znacznie nizszy i wynosit 34,5%.
W 2013 roku odsetek firm korzystajacych z leasingu i faktoringu w Polsce i w UE
byt zblizony, co $wiadczy o szybszym rozwoju tych zrédet w Polsce niz $rednio

2 M.A. Le$niewski, Kultura organizacyjna Malych i Srednich Przedsiebiorstw narzedziem
rozwoju regionalnego i lokalnego, ,,Ekonomika i Organizacja Przedsigbiorstw” 2015, nr 1,
S. 76.



Obce zZrodta finansowania matych i srednich... 435

w UE. Firmy korzystaty tez z pozyczek bankowych subsydiowanych oraz pozyczek
podporzadkowanych. Odsetek firm korzystajacych z pozyczek byt w EU i w Polsce
podobny, jednak nieznacznie wigcej firm w Polsce niz UE korzysta z pozyczek
innych niz bankowe. Sg to pozyczki od rodziny, znajomych oraz pozyczki udzielane
spotkom przez udziatowcow. Mate i $rednie firmy w niewielkim zakresie korzystaja
z emisji krotkoterminowych papieréw dtuznych, gdyz koszty przygotowania i ob-
shugi programu przy niskiej kwocie emisji bytyby zbyt wysokie w relacji do innych
zrodet finansowania.

Tabela 1
Sposoby finansowania matych i srednich przedsigbiorstw w Polsce
i w Unii Europejskiej w 2011 i 2013 roku (w %)
., . 2011 2013
Zrbdlo finansowania UE Polska UE Polska
Zysk zatrzymany lub sprzedaz aktywow 244 27,3 25,9 26,2
Debet w rachunku biezagcym 39,9 43,4 38,8 41,6
Kredyt bankowy 30,4 28,1 31,6 331
Leasing/zakup ratalny/faktoring 37,7 39,0 34,5 38,2
Kredyt handlowy 32,3 41,6 31,9 36,5
Grant lub subsydiowana pozyczka bankowa 12,7 10,9 12,8 10,2
Pozyczka podporzadkowana, udziatlowca lub 20 0.7 19 0.6
podobne
Inna pozyczka 134 12,1 15,4 134
Emisja instrumentow dluznych 1,9 0,3 2,0 0,5
Emisja instrumentoéw udzialowych lub
- . 6,7 2,8 5,4 2,4
zewngtrzne finansowanie udziatowe

Zrodlo: badania ankietowe z 07.—10.2011 r. i 2013 r.; www.ec.europa.eu.

Kredyty bankowe i pozyczki

Najczgstszymi instrumentami wykorzystywanymi do finansowania dziatalnosci
przez male i $rednie firmy sg kredyty bankowe, w szczego6lnosci kredyty w rachun-
ku biezacym i rewolwingowe oraz gwarancje bankowe. Zapewniajg one staty dostep
do $rodkdéw potrzebnych na realizacj¢ biezacych transakcji handlowych. Kredyty te
dostepne sg w zlotych i w walutach obcych a banki dostosowuja zabezpieczenia
i okres sptaty do specyfiki funkcjonowania firmy, jednak warunki jakie stawiaja
firmom banki czesto nie sg do spetnienia.

Instytucje finansowe udzielajg kredytow i pozyczek tylko firmom z zabezpie-
czeniami majatkowymi. Banki niechetnie finansujg mate firmy z trzech powodow®:
—  znaczna czg$¢ z nich to start-upy, czyli podmioty dziatajace krocej niz trzy

lata; statystki pokazujg, ze w tym okresie przezywa mniej niz potowa firm,

—  brak jasno wydzielonej struktury finansowej; bardzo czesto trudno jest oddzie-
li¢ majatek prywatny wtasciciela od majatku przedsiebiorstwa oraz zysk firmy

® B. Tomaszkiewicz, J. Kapiszewski, Mata firma, duzy klopot z kredytem, ,Dziennik. Gazeta
Prawna”, z 9.10.2014 r., nr 196, s. A15.
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od zysku wiasciciela — zwtaszcza w przypadku jednoosobowej dziatalno$ci go-

spodarczej oraz w firmach rodzinnych; kapitatodawca ma wigc trudnosci

w rozpoznaniu na jaki cel beda przeznaczone $rodki pieniezne z kredytu — na

rozwoj firmy czy na prywatne potrzeby wlascicieli,

—  brak odpowiednich zabezpieczen — mali przedsigbiorcy zwykle nie dysponuja
nieruchomos$ciami oraz oszczednos$ciami, ktére mogltyby stanowi¢ gwarancjg
splaty zadluzenia, w przypadku niepowodzenia inwestycji.

Dobrym sposobem pobudzania rozwoju matych i $rednich firm jest przejecie
czeséei ryzyka kredytowego przez rzad. Do tego celu sa wykorzystywane $rodki
w ramach programu de minimis. Pomoc de minimis to wsparcie panstwa udzielane
przedsigbiorcom, ktére nie wymaga notyfikacji Komisji Europejskiej. Szczegotowe
uregulowania dotyczace funkcjonowania programu zawart0 W rozporzadzeniu Ko-
misji (UE) nr 1407/2013 z 18.12.2013 roku, ktore weszto w zycie 1.01.2014 roku.
Zgodnie z obowigzujacymi przepisami, zgloszeniu nie podlega pomoc publiczna
w wysokosci nieprzekraczajacej 200 tys. euro w ciagu 3 lat”.

Program de minimis stanowi systemowe rozwiazanie dotyczace wsparcia pol-
skich matych i §rednich przedsigbiorstw w dostepie do finansowania. Przez wiele lat
brakowato takiego rozwiazania, a w praktyce funkcjonowato kilkadziesigt roznych
rozwigzan rozproszonych o trudnym dostepie, bez zdecydowanego udziatu Skarbu
Panstwa. Instytucje z udziatlem Skarbu Pafistwa udzielaty 67 tys. poreczen rocznie.
Po wprowadzeniu programu de minimis w latach 2013-2014 z gwarancji skorzystato
ponad 73,6 tys. przedsigbiorstw, ktorym udzielono gwarancji na kwote 15,8 mld zt
oraz kredytow na kwote 28,1 mld zt. Z danych BGK wynika, ze 96% beneficjentow
to mate firmy, a jedynie 1% to firmy duze. Prawie 27% podmiotow, ktore pozyskaty
kredyt z gwarancja to przedsigbiorstwa mtode, prowadzace dziatalno$¢ od roku do
3 lat, start-upy to 21% i pozostate firmy to 52%°. Gwarancja de minimis jest do-
skonalym sposobem zabezpieczenia kredytu dla firm, ktére nie dysponuja majat-
kiem, gdyz wzmocnienie zabezpieczenia kredytu wptywa na obnizenie kosztow
korzystania z niego.

Dla celow niniejszego artykutu przeanalizowano oferty kredytowe dla firm
sektora MSP z trzech bankow, ktore sprecyzowaly warunki kredytowania
w kilku obszarach, najcze¢sciej byty to:

Warunki cenowe:

—  oprocentowanic WIBOR 1M, WIBOR 3M lub WIBOR 6M stosownie do dtu-
gosci okresu kredytowania powigkszone o marze od 2,50 do 4,00%,

—  prowizja przygotowawcza 1,00-1,50%,

—  prowizja za gotowos¢ 1,8-2,0% w skali roku ptatna od niewykorzystanej kwo-
ty,

—  pelnomocnictwo dla banku do dysponowania rachunkiem klienta,

—  nieodwotalna i ptatna na pierwsze zadanie gwarancja banku udzielona w ra-
mach Portfelowej Linii Gwarancyjnej de minimis do wysokosci 50-60% kwoty

* Rozporzadzenie Komisji (UE) nr 1407/2013 z 18.12.2013 r. w sprawie stosowania art. 107
i 108 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy de minimis, http://ec. euro-
pa.eu/competition/state_aid/legislation/de_minimis_regulation_pl.pdf.

> Dane BGK.


http://pl.wikipedia.org/wiki/Komisja_Europejska
http://pl.wikipedia.org/wiki/Euro
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=OJ:L:2013:352:0001:0008:PL:PDF
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=OJ:L:2013:352:0001:0008:PL:PDF
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kredytu z terminem wazno$ci do 3 miesiecy po zakonczeniu okresu kredyto-
wania,

—  Zabezpieczenia majatkowe,

—  weksel whasny in blanco kredytobiorcy wraz z deklaracja wekslows.

Warunki dodatkowe:

—  przedstawienie zas§wiadczen, ze firma nie ma zaleglo$ci wobec ZUS oraz wo-
bec Urzedu Skarbowego,

—  przedstawienie uchwaty wspdlnikéw dotyczacej zgody na zaciaggniecie kredy-
tu,

—  Ustanowienie prawnych zabezpieczen sptaty kredytu.

Warunki uruchomienia §rodkow:

—  ustanowienie na rzecz banku prawnego zabezpieczenia splaty kredytu w posta-
ci weksla wlasnego in blanco wraz z deklaracja wekslowa oraz zlozenie go
w banku i o§wiadczenie o poddaniu si¢ egzekucji do kwoty 150-200% udzie-
lonej gwarancji,

—  pobranie prowizji przygotowawczej,

—  pobranie prowizji z tytutu gwarancji de minimis — 0,5% kwoty gwarancji,

—  Uudzielenie bankowi pelnomocnictwa do dysponowania rachunkami kredyto-
biorcy prowadzonymi w banku,

—  przedtozenie w banku uméw kontraktow zapewniajacych wptywy na rachunek
biezacy.

Warunki i klauzule umowne dodatkowe (kowenanty):

—  niezacigganiec zobowigzan — bez wczesniejszego pisemnego powiadomienia
banku,

—  Nieobciazanie, niezbywanie majatku — bez uprzedniego pisemnego powiado-
mienia banku.

—  dostarczanie dokumentéw do banku — kwartalnych sprawozdan finansowych
do 25.04., 25.07., 25.10., 10.02.,

—  dostarczanie dokumentéw do banku — roczne sprawozdanie finansowe oraz
dokumenty umozliwiajace dokonanie oceny sytuacji finansowej oraz majatko-
wej firmy; roczne sprawozdanie finansowe kredytobiorcy, sporzadzone zgod-
nie z wymogami Ustawy o rachunkowo$ci musi by¢ dostarczone w terminie do
10.04. roku nastgpnego po roku sprawozdawczym, a nastgpnie zatwierdzenie
przez organ do tego upowazniony wraz z opinig bieglego rewidenta i raportem,
jesli podlega badaniu w terminie nie dtuzszym niz 10 dni od zakonczenia ba-
dania i zatwierdzenia go,

—  zapewnienie wplywow od dtuznikéw na rachunek biezacy banku, weryfikacja
wplywow bedzie dokonywana w odstgpach kwartalnych,

—  zobowiazanie Kredytobiorcy do utrzymania wskaznika kapitatowego, liczonego
jako stosunek kapitalu wtasnego do pasywow na poziomie nie nizszym niz 25—
30%; do kwoty zadluzenia zalicza si¢ tez pozyczki udzielone przez wspolni-
kow spotki, ktdérzy musza ztozy¢ o$wiadczenie, ze nie beda zadaé splaty pozy-
czek przed uplywem terminu splaty kredytu; weryfikacja bedzie odbywata si¢
w okresach kwartalnych,
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—  warunkiem uruchomienia kolejnych transz kredytu bedzie przedstawienie
przez kredytobiorce umoéw kontraktdéw zapewniajacych wptywy na rachunek
biezacy, a gdy czas obowigzywania kontraktow bedzie krotszy niz okres obo-
wigzywania umowy kredytowej kredytobiorca zobowigzany jest do dostarcze-
nia kolejnych uméw kontraktéw, ktorych termin realizacji bedzie co najmniej
rowny okresowi obowiazywania umowy kredytowe;.

Przedstawione warunki kredytowania sg do$¢ restrykcyjne i trudno je dotrzymaé

zwlaszcza firmom matym. Stanowia one istotng barier¢ korzystania z kredytow

bankowych.

Kredyty nie zaspakajaja jednak potrzeb przedsigbiorstw, realizujacych kontrak-
ty handlowe w kilku walutach obcych. Firmom aktywnie kooperujacym z zagra-
nicznymi kontrahentami banki oferuja limit wielowalutowy, ktéry moze ona wyko-
rzysta¢ w dowolnej z walut (euro, dolary, funty, inne waluty). Struktura wykorzy-
stanych walut zalezy wylacznie od przedsigbiorcy, ktory moze dawac polecenie
przelewu w kazdej walucie do wysokoS$ci przyznanego limitu. Limit przyznany jest
na podstawie jednej umowy i jednego zestawu zabezpieczen. Firma nie musi zawie-
ra¢ kilku umow kredytowych na kazda walute i przedktadaé na kazda z nich odrebne
zabezpieczenie. Poprzednie rozwigzanie oparte na kilku umowach generowalo do-
datkowe koszty zarzadzania i weryfikowania pozycji w kazdej z walut oraz splaca-
nie kazdego kredytu z osobna. Limit wiclowalutowy jest prosty w obstudze. Wptyw
w dowolnej walucie powoduje automatyczng sptate kredytu a wykorzystana cze$é
limitu po splacie jest znow dostepna.

Do finansowania biezacej dziatalnosci niektore banki oferujg matym i srednim
firmom limity wieloproduktowe. W umowie zawarta jest wysoko$¢ limitu oraz
zestaw produktow i walut, z ktorych moze firma korzysta¢. W ramach tego limitu
przedsigbiorcy moga dowolnie korzysta¢ m.in. z kredytow odnawialnych, faktorin-
gu, akredytyw, gwarancji bankowych, kart obciazeniowych. Firma zawiera z ban-
kiem jedng umowe i przedktada do niej odpowiednie zabezpieczenia. W sktad limitu
wieloproduktowego wchodzg produkty odnawialne, co oznacza, ze po splaceniu
czesci zadhuzenia firma moze z nich ponownie korzysta¢. W ramach linii wielopro-
duktowej przedsigbiorcy moga roéwniez dokonywac rozliczen z kontrahentami
w walutach obcych okreslonych w umowie.

Popularnym produktem bankowym wykorzystywanym przez czgs¢ matych
i $rednich firm sg pozyczki, jednak wiele z nich nie spetnia kryteriéw stawianych
przez banki przy korzystaniu z tego zrédta. Firmy korzystaja wowczas z pozyczek
udzielanych przez pozabankowe instytucje finansowe. Pozyczki tego typu sg dobra
alternatywa dla standardowych ofert bankowych ze wzglgdu na szybko$¢ rozpatry-
wania wnioskow, uproszczenie procedur i mniejsze wymagania, co do zabezpieczen
ze strony pozyczkobiorcow. Niewatpliwa zaleta takich pozyczek jest mozliwo$é
elastycznego ich wykorzystania na dowolny cel, zwigzany z prowadzong dziatalno-
$cig; na splatg¢ zobowigzan, zakup surowcoéw i1 materiatdw, wyptate wynagrodzen.
Mogga tez by¢ wykorzystane na pomostowe finansowanie inwestycji do czasu uzy-
skania kredytu bankowego. Koszty pozyskania pozyczek z instytucji pozabanko-
wych sg jednak zazwyczaj wyzsze niz koszty pozyczek bankowych.
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Leasing i faktoring

Alternatywnym zrédlem finansowania, w relacji do kredytéw przeznaczonych
na rozwoj, jest leasing, za$ dla kredytow obrotowych — faktoring. Zainteresowanie
leasingiem firm z sektora MSP systematycznie rosnie ze wzgledu na wicksza, niz
kredytow, dostepnos$¢ tego zrdédla finansowania. Wykorzystujac leasing przedsie-
biorca uzyskuje korzysci podatkowe i bilansowe. W przypadku leasingu operacyj-
nego cala rata (kapitatowa i odsetkowa) wliczana jest do kosztow uzyskania przy-
chodow pomniejszajacych podstawe opodatkowania, podobnie jak optata wstepna
wnoszona jednorazowo do finansujgcego. W leasingu finansowym tylko rata odset-
kowa pomniejsza podstawe opodatkowania, jednak firma moze zaliczy¢é amortyzacje
do kosztow podatkowych. Zabezpieczeniem transakcji leasingowej jest przedmiot
leasingu. Dodatkowo transakcja leasingu operacyjnego nie jest ujeta w bilansie, nie
pogarsza wigc zdolnosci kredytowej przedsigbiorcy.

Firmy leasingowe tworza dla przedsi¢biorstw indywidualne rozwiagzania dosto-
sowane do ich potrzeb i specyfiki dziatania, co pozwala na sfinansowanie nawet
bardzo specjalistycznych maszyn i urzadzen. Przy tego typu urzadzeniach warunki
leasingowania s3 wprawdzie ostrzejsze niz przy maszynach typowych, jednak firmy
moga uruchomi¢ dziatalno$¢ badz ja rozwija¢ bez dysponowania srodkami. Chodzi
tu o takie warunki jak wktad wlasny (20-30%) wyzszy niz przy typowych srodkach
trwatych (10%) oraz wyzszy procent warto$ci $srodkow leasingowanych przy ich
wykupie®. Wykorzystujac leasing, przedsicbiorca moze realizowaé wiele inwestycji
od prostych urzadzen czy samochodow, do zaawansowanych technologicznie linii
produkcyjnych.

Do finansowania operacyjnej dziatalnosci firmy wykorzystujg faktoring. Pro-
dukt ten rozwija si¢ rownie szybko, jak leasing ze wzgledu na bariery w kredytowa-
niu matych i érednich podmiotow gospodarczych. Faktoring jest obecnie traktowany
coraz cze$ciej jako metoda efektywnego zarzadzania naleznos$ciami i zobowigza-
niami wobec dostawcoéw, bowiem jego wymierng korzyscig jest przede wszystkim
poprawa ptynnosci finansowej. Firmy faktoringowe realizuja réwniez dodatkowe,
oprocz finansowania, funkcje na rzecz przedsigbiorcow — monitoruja kondycje fi-
nansowa dhuznikoéw, windykujg naleznosci czy tez dokonuja oceny kondycji finan-
sowej przysztych kontrahentdow, co ogranicza ryzyko niewlasciwych transakcji.
Korzysci te daja przewage faktoringowi nad kredytem mimo wyzszych kosztow
korzystania z tego zrédta niz koszty kredytow bankowych.

Wedtug danych GUS w roku 2013, ustugi faktoringowe $wiadczyto 43 pod-
mioty, w$rdd nich byto 27 przedsigbiorstw niebankowych oraz 16 bankowych. Co-
raz silniejsza konkurencja migdzy firmami faktoringowymi wymusza modyfikacje
faktoringu w kierunku coraz lepszego dostosowania do potrzeb odbiorcéw ushugi,
ktorzy wymagaja dzisiaj od produktow elastycznosci w granicach kontrolowanego
ryzyka transakcji. Wyjscie z ofertg faktoringowa w kierunku matych i $rednich firm
umozliwia glownie technologia informatyczna. Dziesig¢ lat temu klienci otrzymy-
wali w ramach faktoringu $rodki pieniezne w ciggu dwodch dni, obecnie w ciggu
dwoéch godzin. Komunikacja miedzy firmg a faktorem odbywa si¢ elektronicznie.

® A. Korczyn, Leasing na nowych zasadach, Wyd. Sigma, Skierniewice 2011, s. 13.
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Automatyzacja i standaryzacja ustug obniza koszty obstugi klientoéw a tym samym
koszty korzystania z faktoringu. Niektore firmy faktoringowe stosuja indywidualne
rozwiazania, jednak sg to rozwigzania drozsze od klasycznych. W wigkszym stopniu
oparte s3 na kontakcie klienta z analitykiem a nie z systemem informatycznym. Ich
zaletg jest jednak to, ze umozliwiaja zapewnienie finansowania firmom, ktore nie
mieszczg si¢ w sztywnych schematach wymaganych przez standaryzacje lub za-
awansowang automatyzacj¢ duzych instytucji bankowych. Tak zindywidualizowane
ustugi faktoringowe $wiadcza gtownie pozabankowe instytucje faktoringowe.

Finansowanie dziatalnoséci przy wykorzystaniu faktoringu w ostatnich latach
stato si¢ popularne glownie ze wzgledu na bezpieczny charakter produktu dla same-
go przedsigbiorcy. W przypadku, gdy kredyty obciazone byly ryzykiem zwigzanym
z doé¢ duza wrazliwoscig na zmiany koniunkturalne, to faktoring w czasie spowol-
nienia gospodarczego w pelni zachowat swoje funkcje. Ryzyko samej transakcji
dotyczylo przede wszystkim dtuznikoéw 1 wierzytelnosci.

Inne obce zrodla finansowania

W niewielkim zakresie firmy malte decyduja si¢c na emisje instrumentéw
dluznych, bonéw krotkoterminowych czy obligacji. Ta forma pozyskania kapitatu
zyskuje coraz wigksza popularno$¢ wsrod Srednich 1 duzych przedsigbiorstw jako
alternatywa do kredytu bankowego. Glowna zaleta emisji obligacji jest udziat firmy
w ustalaniu warunkéw emisji, co umozliwia ich dopasowanie do potrzeb kapitato-
wych firmy i generowanych przeptywow pieni¢znych zapewniajacych zwrot pozy-
czonego kapitatu. Emitenci moga mie¢ wptyw na takie parametry jak:

—  warto$¢ nominalna,

—  rodzaj i wysoko$¢ oprocentowania (stale, zmienne),

—  czestotliwos¢ wyplaty odsetek (kwartalne, potroczne, roczne),

—  zorganizowanie emisji w podziale na transze,

—  termin wykupu obligaciji.

Emitent moze ponadto zastrzec sobie prawo do wczesniejszego wykupu obligacii,
w wypadku dysponowania wolnymi $rodkami pienieznymi. Mozliwo$¢ emisji obli-
gacji w transzach zapewnia efektywne wykorzystanie pozyskanych $rodkow w toku
realizacji kolejnych etapéw projektu inwestycyjnego. Firmy moga tez zdecydowaé
0 emisji obligacji niezabezpieczonych, co wprawdzie podnosi koszty pozyskania
kapitatu, ale daje dostep do srodkow. Bytoby to niemozliwe w przypadku proby ich
pozyskania w postaci kredytow bankowych. Firmy moga wigc zbudowa¢ instrument
umozliwiajacy elastyczne zarzadzanie dlugiem.

Podsumowanie

Reasumujgc zauwazy¢ nalezy, ze mate i $rednie podmioty gospodarcze korzy-
stajg z réznych form finansowania swojej dziatalnosci. O doborze tych form decy-
duja indywidualne cechy tych podmiotéw, rodzaj prowadzonej dziatalnosci czy
poziom posiadanego kapitalu wlasnego. Restrykcyjna polityka kredytowa bankéw
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powoduje szybki rozwoj leasingu i faktoringu. Coraz szersze wykorzystanie leasin-
gu przyspiesza rozwdj malych przedsigbiorstw nieposiadajacych majatku za-
stawczego. Leasing i faktoring sg dostosowywane przez instytucje finansowe do
potrzeb odbiorcéw. Rozwigzania dotyczace tych produktéw sg indywidualizowane,
co przy uwzglednieniu zmienno$ci otoczenia stwarza warunki rozwoju matych
i $rednich firm. Szersze wykorzystanie faktoringu do finansowania operacyjnej
dziatalnos$ci zapewnia firmom ptynno$¢ finansowg i zapobiega ich upadtosci. Cze-
$ciej bowiem upadaja podmioty, ktdre utracily zdolno$¢ do terminowego regulowa-
nia zobowigzan biezacych niz firmy generujace okresowo straty. W pierwszych
trzech latach funkcjonowania upada ponad potowa nowo powstatych firm w zwiaz-
ku z niedoborem $rodkéw na utrzymanie ptynnoéci finansowe;j.
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EXTERNAL SOURCES OF FINANCING SMALL AND MEDIUM
ENTERPRISES IN POLAND

Summary

The article presents the scope of use of various forms of financing for small and me-
dium-sized businesses. Only one fifth of companies uses retained earnings to finance devel-
opment. In over 40 % companies expansion is financed from overdraft, while in every third
business from bank loans in a credit account. Small businesses face many barriers such as
lack of collateral, high costs and the high risk of bankruptcy when they want to use bank
credit. This speeds up financing investments with leasing and operating activities through
factoring. In 2013, the percentage of firms using leasing and factoring in Poland and in the
European Union was similar and amounted to over 38%. Companies in Poland benefited from
subsidized bank loans to the same extent as in the EU.
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