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PRESENTACION

Este proyecto de exportacion, presenta una simulacion (aunque como documentos soportes
reales) de exportacion de panela pulverizada empacada en sacos de 50 kg para un total de
60 toneladas exportadas, desde Colombia hacia Quebec, Canada por via maritima, aunque

su destino final sera el Centre-Port en Winnipeg, Manitoba.

A lo largo del desarrollo de esta investigacion el lector se encontrara con un estudio del
mercado canadiense, una induccion detallada de cémo inicia este proceso de exportacion
de panela pulverizada desde el término Incoterm EXW, pasando por los términos FCA,
FAS, FOB, hasta llegar a CIF y por ultimo, la respectiva documentacion que debe ser

diligenciada en cada uno de los eslabones del proceso.



PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

El mundo ha evolucionado, de igual forma los gustos y preferencias de las personas han
cambiado; es por eso que darle un valor agregado a nuestros productos es hacerlos
atractivos y preferidos por los consumidores. La panela pulverizada es un producto
netamente natural es decir, no sufre ningin procesamiento quimico, contando con un
contenido alto de vitaminas y minerales, y que ademas es un alimento sustituto y
edulcorante natural. Este producto sin lugar a duda lo hace atractivo ante quienes los

consumen porque cuida la salud de las personas, caracterizandose por lo natural.

Colombia es el segundo pais después de la india en producir panela, pero también, es el
pais gque mas consume por habitante, siendo esta una de las principales actividades

agroindustriales econdmicas de las aéreas rurales andinas.

La compafia ha decidido exportar panela pulverizada al mercado Canadiense, debido al
acuerdo comercial que estd en vigencia desde el 15 de agosto de 2011 por el congreso
colombiano; donde se busca mejorar el acceso al mercado de productos agricolas,
industriales y de servicio entre estos dos paises, donde no solamente contempla la
liberalizacion del comercio de mercancias, sino que incluye también compromisos sobre el
comercio de servicios, inversiones, temas ambientales y laborales relacionados con el
comercio. También comprende, un capitulo de fortalecimiento de las capacidades
comerciales (cooperacion), para maximizar las oportunidades del Acuerdo. Ademas, es la
primera vez que Canada acepta incorporar dentro de un acuerdo comercial, compromisos

en estas materias (mincomercio, 2009).

El mercado canadiense hoy en dia estd mejor educado en cuanto a productos organicos y
saludables. Es decir, cualquier producto que desee ingresar a este mercado Y satisfacer las
necesidades de los consumidores debe ser innovador en sus atributos, variedades y envase o
presentacion y muy cercano al concepto de "natural”, que no dafie la Salud, ni el
medioambiente y no esté genéticamente modificado., situacion que Comercializadora del

Caribe cumple a cabalidad por las caracteristicas del producto exportado a ese mercado.



ANTECEDENTES

La Panela pulverizada por ser un producto de origen natural se direcciona a satisfacer las
necesidades del consumidor actual quien busca una alimentacion saludable. Segun datos de
la FAO (Organizacion de las Naciones Unidas para la Alimentacion y la Agricultura),
Colombia es el segundo productor de panela despuées de la India con un volumen que
representa el 12.1% de la produccion mundial con datos recolectados en el 2013; pero a
pesar de ubicarnos en un segundo lugar, en cuanto a términos de consumo Colombia ocupa
el primer lugar con un consumo de 34.2 kg de panela por habitante al afio. Para mostrar el

desempefio del sector si citan a continuacion 3 casos de exportacion de panela pulverizada.
» CASO LOCAL
Dofia Panela LTDA

Es una corporacion panelera, de la regién de la Hoya del Rio Suarez en Chitaraque
(Boyacd), su producto cumple con las condiciones de calidad, con la documentacion y
licencias requeridas por los entes internacionales. Comercializa panela orgéanica pulverizada
instantanea, que exporta a Estados Unidos, Canada,

Corea del sur y Reino Unido. (Dofia panela, 2013)

Dofia panela limitada utiliza:

EMPAQUE

BOLSA DE 125g, 250,

5009 ,1000g (Polietileno Biorientado) PEBD+PET y GRANEL BULTO DE 10 Kg., 25Kg.
50 Kg. SOBRE DE 5g, 6g, 79 POUCH +PEBD

SOBRE DE 10 g BOPP+PEBD

EMBALAJE

Bultos: BOLSA DE POLIETILENO INTERNA CON LAON DE
POLIPROPILENO EXTERNO.

Sobres: Dispensador x 25 sobres de 10 g. peso aprox. 250 g



Saco x 10.25 y 50 Kilos Neto

» CASO NACIONAL

Aromas de La Tierra

Aromas de la Tierra Orgéanica es productora y comercializadora de productos organicos y
naturales. Apoya iniciativas de hombres y mujeres agricultores de diferentes regiones de
Colombia, quienes producen alimentos, medicinas y articulos con criterios de sostenibilidad
ambiental y principios de economia solidaria, al igual que aporta al mejoramiento de la

cadena productiva de organicos (retroalimentacion cliente-productor).

La materia prima que utiliza, se obtiene de cultivos organicos y extractos de plantas
organicas de comunidades campesinas, negras e indigenas. Estamos ubicados en varias

ciudades: Cali, Florencia, Mocoa, Santa Marta, Armenia. ( Aromas de la tierra, 2013)

» CASO INTERNACIONAL
Comercializadora Internacional Mundo Global 21 SAS

Es una empresa que realiza operaciones de comercio exterior, orientada hacia la promocion
y comercializacion de productos nacionales en el mercado internacional e importando
bienes e insumos para abastecer el mercado interno o para transférmalos o exportarlo;

ofreciendo productos competitivos y rentables para garantizar un crecimiento sostenible.



Estrategias que llevaron al exito a comercializadora Internacional Mundo Global 21
SAS al mercado internacional

ESTRATEGIAS DE PRECIO

Gracias a la firma de nuestro TLC Aplicar politicas de eficiencia de costos, para

con Canada, Colombia tiene llegar ser mas competitivos en precio, que se

arancel 0%, para este tipo de conviertaen un beneficio comparativo frente a
producto. los sustitutos, MP
El ambiente de negocios es Contemplar la utilizacion de los instrumentos
informal y el protocolo es financieros existentes, facturas, cartas de

minimo, una vez se han crédita y/o letras de cambio.

establecido las relaciones

comerciales. cP
La volatilidad del CAD frente al Obtener coberturas Cambiarias para evitar el

USD es baja, sin embargo han riesgo por tasa de cambio.

existido picos peligrosas para el

comercio exterior. CcP

ESTRATEGIA DE DISTRIBUCION

Los principales mercados mayoristas canadienses son los de Toronto y Montreal y atienden
tanto a pequefios comerciantes como a cadenas de supermercados que adquieren productos

especializados o a aquellos que les permitan atender déficit coyuntural de algin producto.

Llegar a comercializar el, Es necesario realizar alianzas con otros

producto en los canales competidores para poder cumplir con

mayoristas, como son las volumeny poder de negociacion. Verificar en
cadenas: Lowblaws, Metro y ASOPANELA si es posible realizar reuniones
Sobeys. con otros exportadores. LP
Las estructuras del canal se Creacion de la sociedad comercializadora del
caracterizan por ser muy producto en Canada, bajo el tipo de

intervenidas por diferentes sociedad Asociacion General o Limitada [l o4
agentes, encareciendo el (General Or Limited Partnership), para que
productoen mas del 50% su esta sea la responsable de hacer el fronting

precio base. comercial al producto.

Existencercade 22.412 Inicialmente se espera posicionar utilizar
establecimientos de comercio, lestos canales para dar a conocer el producto

que se caracterizan por la en el mercado objetivo cP
comercializacién de productos |- Inmigrantes Latinos —

nostalgicos.




ESTRATEGIA DE PROMOCION

El objetivo primario de nuestra estrategia de publicidad seria el respaldo a las ventas a los
potenciales clientes, para que estos conozcan la marca y los productos que esta respalda,
para asi facilitar el trabajo de la fuerza de venta; de igual forma, al introducir un producto
nuevo a un mercado, es necesario brindar todo tipo de informacién sobre al producto a los

potenciales consumidores para asi contrarrestar la demanda por productos sustitutos.

Para la eleccion de los medios publicitarios es importante traer a colacion nuevamente las
caracteristicas de nuestro mercado meta, pues el anuncio debe tener como objetivo el
brindar informacién acerca de los atributos y beneficios de Sweetvillea los consumidores,
pues a pesar que un producto como la Panela para todos los inmigrantes es familiar, por

estar cubierto por otro nombre, es necesario realizar un fuerte estrategia de comunicacion.

Como nuestro mercado meta se encuentra ubicado en la Regién de Quebec, es necesario
utilizar medios que cubran todo este territorio asi como en los puntos de decision de
compra del mismo, siempre evaluando la relacion coste/beneficio de la estrategia de las

diferentes estrategias a mencionar!

1 PLAN DE NEGOCIOS PARA EXPORTAR PANELA PULVERIZADA EN STICK PACK DE 8GR A
QUEBEC,CANADA, 2011 (http://www.panelamonitor.org)



MARCO TEORICO

Los tratados de libre comercio se establecen para integrar nuestros productos a los
diferentes mercados del mundo; donde se adoptan medidas de salvaguardias y asi mismo la
eliminacién o disminucion de barreras arancelarias para un mejor y facil acceso a los
mercados externos. Esto permite que aumente la comercializacion de productos nacionales,
la generacion de empleos, la participacion de nuevos consumidores, se promueva la
creacion de nuevas empresas por parte de inversionistas ya sean nacionales o del exterior

apuntando asi mismo a mejorar el bienestar de la poblacion.

Es importante que al momento de firmar un acuerdo se analice cada sector de la economia y
aquellos factores influyentes como por ejemplo, infraestructura, educacion, proyectos de
investigacion, entre otros para que de esta forma la economia del pais tenga un cambio
positivo y se direccione a mejorar el desarrollo del pais, ya que esto lo hace atractivo ante
los otros mercados y de igual forma lo hace fuerte al momento de establecer una relacion

comercial, como es el caso de Colombia y Canada.

Colombia es un pais donde la agroindustria es uno de los sectores con mayor relevancia,
donde las empresas colombianas pueden encontrar oportunidades de exportacion para
productos como aceite, azucares, variedades del café, frutas, cacao entre otros; por ser uno
de los sectores (Proexport Colombia, 2013). Canadéa por su parte segun estudios realizados
es un pais que se caracteriza por el consumo permanente de azucar, donde los
consumidores son mas exigentes en cuanto a calidad se trata, quienes ademas se preocupan

por consumir productos naturales.

Entonces es aqui donde entra a funcionar la competitividad, que no es mas que la capacidad
que tienen los paises en este caso de obtener rentabilidad en el mercado en relacion con sus
competidores. Es por ello que Colombia se muestra competente frente al mercado
canadiense porque muchos de los productos como la panela pulverizada, que ademas de ser
un producto con valor agregado es aceptado por la mayoria de los consumidores por ser un

producto netamente natural que cuenta con un alto contenido de vitaminas y minerales.
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Colombia es el segundo productor de panela en el mundo, que debido a su importancia
socioecondémica la industria estd tecnificando este sector para producir una panela de
mejor calidad de forma ecoldgica. Es por esta razon que se tomo como referente teorico a
MICHEL PORTER, con su investigacion “la ventaja competitiva de las naciones”; quien
antes de plantear su punto de vista a cerca de aquellos factores influyentes que se tienen en
cuenta al momento de crear una ventaja frente a otros paises plante6 algunas
consideraciones sobre competitividad. Por ejemplo hay unos que consideran la
competitividad nacional como un fendmeno macroeconémico, movido por factores

variables como los tipos de cambio, las tasas de interés y los déficits gubernamentales.

Otros sostienen que la competitividad estd en funcién de la mano de obra barata y
abundante. Sin embargo, naciones como Alemania, Suiza y Suecia han prosperado; Segun
otro punto de vista, la competitividad depende de la abundancia de recursos naturales.

No obstante, en épocas recientes las naciones que mayores éxitos han logrado en el
comercio (Alemania, Japdn, Suiza, Italia y Corea) son paises con recursos naturales
limitados que necesitan importar la mayor parte de sus materias primas. Asi mismos
muchos sostienen que en la competitividad influye sobremanera la politica gubernamental.
Este punto de vista considera que se cuenta con las Ilaves del éxito internacional cuando se
da preferencia a ciertas industrias en cuanto a desarrollo, proteccion, promocién de

exportaciones y subsidios.

A pesar de todas estas consideraciones en materia de competitividad este autor afirma que
la ventaja competitiva sostenida en un sector se deriva de la interaccion autorreforzante de
las ventajas en varias areas, lo que crea un entorno que es dificil de reproducir por los
competidores extranjeros. La ventaja competitiva de las naciones segin MICHEL
PORTHER, es el resultado de una buena estructura por parte del gobierno, donde cada
sector econdmico deberd aportar para crear y perfeccionar los factores influyentes en la
economia nacional; como por ejemplo programas educativos, personal especializado,

medios de investigacion, tecnologias e infraestructura.?

2 LA VENTAJA COMPETITIVA DE LAS NACIONES Michael E. Porter Revista Facetas No.
911/91(http://www.micheltissot.com)
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MARCO CONCEPTUAL

PALLETS: Es un tipo de envase de madera, plastico u otros materiales empleados para el
transporte de mercancias que facilitan el levantamiento y el manejo con pequefias gruas
hidraulicas, en forma de plataforma, con soportes y barandas para acondicionarlas y

protegerlas mejor.3

CONTENEDOR 40’ DRY VAN: Recipiente metalico de forma rectangular y gran tamafio
para el transporte de mercancias a grandes distancias. container.

Esta unidad fue creada para permitir su total utilizacion de su capacidad mgw cuando lleva

cargas voluminosas. El contenedor seco de 40' puede ser de acero o aluminio, lo cual no

altera su proposito o capacidad.®

) ) Puertas )
Exterior Interior ) Capacidad | Tara
Abiertas

2390 pies

Largo ancho alto |Largo ancho alto ancho alto b 8200 Ib
cubicos

12.19m 2.43m 2.59m 12.03m 2.35m 2.39m | 2.34m 2.27m 676 m? 3720 kg
6m

EXPORTACION: Es la salida de mercancias del territorio aduanero nacional con destino
a otro pais. También se considera exportacion, ademas de las operaciones expresamente
consagradas como tales en este Decreto, la salida de mercancias a una Zona Franca

Industrial de Bienes y de Servicios, en los términos previstos en el presente Decreto.®

FACTURA PROFORMA: La factura pro formaes un documento donde se detalla
una oferta comercial. Este documento se emite antes de concretar la venta, por tanto
funciona como un anticipo de la factura comercial. EI modelo que hemos plasmado aqui es

de carécter general y puede ser modificado segun lo requieran las circunstancias.”

3 CONSULTORIO DE COMERCIO EXTERIOR, UNIVERSIDAD ICESI.
4 Thefreedictionary.com

5 http://www.herdkp.com.pe

SDECRETO 2685/99. Pag 82

" Modelofactura.net
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FACTURA COMERCIAL: Documento en el que se fijan las condiciones de venta de las
mercancias y sus especificaciones. Sirve como comprobante de la venta, exigiéndose para
la exportacion en el pais de origen y para la importacion en el pais de destino. También se
utiliza como justificante del contrato comercial. En una factura deben figurara los
siguientes datos: fecha de emision, nombre y direccion del exportador y del importador
extranjero, descripcion de la mercancia, condiciones de pago y términos de entrega.

FLETE: Precio que paga el fletador al fletante por el alquiler de un buque mercante
completo o de una parte, y también por el transporte de las mercancias. Puede referirse a la

carga.

CERTIFICADO DE ORIGEN: Documento expedido y/o visado por las camaras de
comercio u otros organismos competentes del pais exportador, que sirve para acreditar que
la mercancia consignada es originaria de la nacion mencionada en el mismo. Suele exigirse
por motivos arancelarios, ya que hay paises que tienen tarifas discriminatorias segun el pais

de procedencia.

13



JUSTIFICACION

El fendmeno de la globalizacién ha contribuido de forma directa a que los paises cooperen
entre si, ya sea en términos comerciales o benévolos, ademas esta mutua cooperacion ha
generado la necesidad de algunos paises por importar bienes en los cuales su produccion no
es fuerte para suplir la demanda nacional que poseen. Actualmente, Colombia y los Canada
han acordado un tratado comercial (TLC) que promueve el comercio y desarrollo entre

estas dos naciones lo cual contribuye a suplir necesidades entre estos dos paises.

Por ende, teniendo una perspectiva sobre el mercado canadiense y su comportamiento, se
decidié desarrollar este plan de exportacion, el cual lleva por titulo exportacion de panela
pulverizada en el termino incoterm CIF, desde la sociedad portuaria de Santa Marta,
Colombia, hacia zona franca Centre-Port Winnipeg-Manitoba en Canada, y que tiene
como objetivo presentar una exportacion de panela pulverizada con su respectiva
documentacién, empacada en 1.200 sacos de 50 kg cada uno para un total de 60 toneladas
embaladas en 60 pallets estandar con 20 sacos cada uno para ser debidamente exportados
en 3 contenedores de 40’ Dry Van, desde Colombia hacia Canada por via maritima, y la
cual se realiza con el fin de que sirva como antecedente a futuros exportadores de este

producto o a investigadores sobre el tema.

14



OBJETIVOS

Objetivo General

v" Direccionar una exportacion de panela pulverizada desde el puerto de Santa Marta,
Colombia hacia la Zona Franca Centre Port en Winnipeg-Manitoba, Canadéa bajo el

término Incoterm CIF.

Objetivos Especificos

v" Realizar un estudio de mercado sobre el producto a exportar en Canada.

v' Establecer las responsabilidades presentes en los Incoterms EXW, FCA, FAS, FOB
CFR y CIF. Partes del proceso de exportacion.

v" Diligenciar los documentos necesarios para llevar a cabo la exportacion hacia la
zona franca Centre Port en termino CIF.

v" Presentar las conclusiones que arroja el proceso de la exportacién en el término CIF.

15



INVESTIGACION DE MERCADO

El mercado al que se pretende exportar desde Colombia es Canada, con ubicacion

estratégica, ademas de que existe un tratado de libre comercio existente estos dos.

Canada es un pais con estabilidad, politica, econdémica y social destacada en los ultimos
afios, lo cual nos da un empujon y nos brinda seguridad para realizar comercio con este
pais.

CANADA

Datos generales

PARTE |: RESUMEN

DATOS GENERALES

Capital: Oftawa PIB corriente (2012 estimado): USD 1.770.084,0 millones

Superficie: 0984 670 km2 PIB per capita (PPP 2012 estimado): USD 41506 9

Poblacion 2012 (preliminar): 35.002 447 Habitantes Crecimiento PIB real (2011 y 2012 estimado): 2.4 % y 1.9%

Moneda: 1USD =1,00 Délar Canadiense, promedio 2012 |IED en Canada (2011): USD 40.932 millones
EXPORTACIONES 2011 IMPORTACIONES 2011

Total USD 432.400,9 millones Total USD 448.858,6 millones

Principales Aceites crudos de pstroleo (16,1%), Automoviles (9,.2%), Aceites de

Principales  Aceites crudos de patroleo (6,5%), Automéviles (5,2%), Autopartes (4 3%), Aceites

productos: petrdleo (4,0%), Oro (3.9%), Gas de pelroleo (3,6%), Aulopartes |y ke de petrdleo (3.7%), Vehiculos de ransporie (2.7%), Oro (2.3%).

(2.2%).
Estados Unidos de Amérnica (33,8%), China (1.9%), Japon (1,8%),
Corea del Sur (0,8%), Holanda (0,7%), Colombia (0,1%).

Estados Unidos de América (9,1%), Argelia (1,2%), Noruega (0,9%), Reino Unido

Destinos: (0.7%), México (0,7%), Colombia (0,2%)

Origen:

TOMADO DE: Ministerio de comercio, industria y turismo. (2013) OEE_PERFIL CANADA

SITUACION GEOGRAFICA
Canada se encuentra en el hemisferio norte de América. Limita al norte con el Océano
Artico, que la separa de Groenlandia; al sur con los Estados Unidos; al este con el Océano

Atlantico y al Oeste con Alaska y el Océano Pacifico.

Canada incluye ademas del territorio en el continente un gran nimero de islas, que forman

el Archipiélago Artico. La costa de Canada es extremadamente irregular, con grandes
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bahias y peninsulas. Canada es el pais donde mas lagos pueden encontrarse; tiene 31 lagos

que ocupan un area de mas de 1,300 kilometros cuadrados.

Posee también el sistema montafioso de los Apalaches. EI Monte Robson es la mayor altura
con unos 3,954 metros. Otras elevaciones importantes en la cordillera oeste de Canada son
Monte Logan, Monte San Elias, que es la montafia més alta de Canada y la segunda de
Norte Ameérica, después del Monte McKinley, Monte Lucania y King Peak Canada se
encuentra en una zona norte y muy fria. Como consecuencia, las condiciones climaticas
generales son extremadamente frias en las regiones norte y temperaturas un poco mas

moderadas en la zona sur.®

Canada es 8.7 veces el tamafio de Colombia.
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PRINCIPALES CIUDADES
Ottawa es la capital del pais y la cuarta mayor ciudad del pais. Se ubica en el extremo

sureste de la provincia de Ontario, a orillas del rio Ottawa, que conforma la frontera entre

las provincias de Ontario y Quebec. Se localiza aproximadamente a 400 kildmetros al este

8 CENTRO DE EXPORTACION E INVERSION DE LA REPUBLICA DOMINICANA. Perfil de Canada. (2011)
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de Toronto y 200 kilometros al oeste de Montreal. Otras ciudades importantes son:
Edmonton, Calgary, Whitehorse, Montreal, Toronto, Hamilton, St. John 'y
Winnipeg.®

PRINCIPALES PUERTOS
Los principales puertos son: Vancouver, Montreal, Prince Rupert, Québec, Toronto,
Goderich, Port Cartier, Saint John's y Sept Isles.*

INFRAESTRUCTURA PORTUARIA

Canada es un pais que tiene acceso a tres océanos, el Pacifico, el Atlantico y el Artico.
Vancouver es el puerto mas grande de Canada y es también la principal terminal de carga
para bienes destinados a la region Asia Pacifico. La infraestructura portuaria esta

conformada principalmente por los siguientes puertos:

Nombre del
puerto

Ubicacion

Breve descripcion

Vancouver

Océano Pacifico

Este puerto cuenta con los mejores servicios de Eanad&.
Tiene muelles para contenedores vy carga en general, trans-
porte de pasajeros ¥y agua potable entre otros. Tiene 29 ter-

minales ESEE‘CiﬂliZﬂdﬂs para carga.

Saint John

Océano Atlantico

Este puerto es libre de hiele, cuenta con facilidades espe-
cializadas para todo tipo de servicios como ser muelles pa-
ra contensdores y carga en general, transporte de pasaje-
ros y agua potable.

Montreal

Oceano Atlantico

Es un puertc multifuncional para contenedores y carga en
general, transporte de pasajeros, agua potable, gasolineras,
preductos guimicos, frutas entra otros.

Québec

Océano Atlantico

Este puerto debido a su posicion mantiene comercio con
las terminales del NMorte de Europa, muelles para carga en
general. transporte de pasajeros, agua potable y productos
petroleros.

Halifax

Oceéano Atlantico

Por su posicion se encuentra resguardado en una bahia es-
ta libre de hielo durante el invierno. Cuenta con muelles pa-
ra contenedores y carga en general, transporte de pasaje-
ros, agua potable. Es una gran conexién para el norte de
Euwropa y Nueva York,

Hamilton

Océano Atlantico

Cuenta con muelles para contenedores y carga en general,
agua potable. Las imporfaciones y exportaciones mas im-
portantes que se llevan a cabo utilizando este puerto son
de acero.

Thunder Bay

Océano Atlantico

Tiene muelles para contenadoregs y carga en general.

Sydney

Océano Atlantico

Es un punto clave para el centro de manufactura del acero
y punto de embarque de las grandes extensiones de crudo.
Cuenta con muelles para contencdores y carga en general,
transporte de pasajeros, agua potable vy gasclineras.

Tomado de: PERFIL CANADA. Nuevos destinos de exportacion para Colombia (2008)

IDIOMA

El Inglés y el francés son los idiomas oficiales.

® Ibid.
10 1bid.
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MONEDA

La unidad de moneda que circula en Canada es el ddlar canadiense.

DIVISION ADMINISTRATIVA

Canada estéa dividido en administrativamente en las siguientes 10 provincias y 3 territorios:

Provincia y territorios

Capital

Alberta Edmonton
British Columbia 4. mctorla
Isla del Principe Eduarda “Carlette tawn
Manitoba "\ |Winhipeg
Nuevo Brufiswick % [Frédericton
Terranova y L}jbfador “1San Juan
Nuega Escaua “Halifax
Ontairo" T HIr, Totonto

| Saskatchewan 00 Regina

|Québec Ciudad de Quebec
Territorio de Nunauut Iqaluit
Terrltonﬂ's'del Noroeste Yellowknife
Terrltonﬂ de Yukon Whitehorse

Tomado de: PERFIL CANADA. Nuevos destinos de exportacion para Colombia (2008)
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POBLACION

La poblacion canadiense es bastante diversa. Alrededor del 28% es de origen britanico, un
23% francés. En crecimiento se encuentra la poblacion de origen asiatico, y el resto de la
poblacion estd compuesta por descendientes de inmigrantes alemanes, italianos,

escandinavos, polacos, hungaros, griegos y de Netherlands.

Hoy en dia Canadd cuenta con 33.739.900 Habitantes con una densidad de 4
Habitantes/Km2, los cuales se distribuyen entre las provincias mas pobladas que son:
“Ontario, Quebec y British Columbia, las que conjuntamente representan el 75.2% de la
poblacion, mientras que las vastas extensiones polares de los territorios del Noroeste,
Yukon y Nunavut, que sumadas representan el 40% de la superficie continental de Canada,
tan solo representan el 0.33% en términos de poblacion. Las ciudades méas pobladas son:
Toronto, Montreal y Vancouver que abarcan el 35% de la poblacién total y donde se

concentra el comercio y la industria del pais”!!

Segun las fuentes consultadas, a Canada acuden anualmente alrededor de 100.000
emigrantes, los cuales proceden principalmente de “Estados Unidos 2,6%, otros lugares de
América 9,1%, Europa 16,4%, Africa 10,5%, Asia 60,5%"?

EDUCACION

El sistema educacional esta derivado de las tradiciones britanicas, americanas y francesas
en las zonas donde particularmente la poblacién es de este origen. Muchas escuelas dan la

ensefianza bilingle en inglés y francés.

Cada una de las 10 provincias de Canada tiene la responsabilidad de establecer y mantener
su propio sistema de educacién. Aunque no existe un ministerio central de educacion, el

gobierno federal atiende las escuelas para los ciudadanos canadienses.

11 Oficina Comercial de Canada en Ecuador. 2010 Guia Comercial de Canada.
12 http://comercioexterior.banesto.es/es/explore-mercados/perfiles-de-paises/canada/introduccion
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CULTURA

El gobierno federal atiende la cultura y el arte canadiense a través del Consejo establecido
en 1957. Desde 1972 tiene una politica multicultural que refleja una variedad de influencias
que resaltan un mosaico de la vida canadiense, incluye las tradiciones de las diferentes

etnias que la forman y la aborigen.

Dentro de sus aspectos culturales, los canadienses son bien conocidos por evitar invadir el
espacio personal de los demas, priorizando sus espacios, tal es asi que en las calles la gente
camina guardando su derecha, permitiendo orden en las calles y haciendo que los peatones
circulen sin tropezarse o siquiera tocarse los unos a los otros. Otros comportamientos
tipicos son que “en los lugares publicos las personas hablan muy bajo, casi en un susurro y
si alguien habla alto o se rie mucho todos se vuelven para mirarlo desaprobadoramente;
velan estrictamente por la seguridad y el orden en los sitios de diversion, tales como
parques, playas y otros. En este sentido, mantienen normas bastante rigidas para evitar que

las personas se causen molestias mutuas™*®

13 pedroso Borrero Idanis. Centro de Documentacion e Informacién del Turismo (CEDITUR). Disponible en:
http://www.ceditur.cu/content/productos/perfiles-de-paises/perfil-canada.pdf
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RELACIONES COMERCIALES ENTRE COLOMBIA Y CANADA

Actualmente se encuentra en vigencia el TLC entre Colombia y Canada lo cual nos

beneficia como exportadores de panela desde Colombia hacia Quebec.

ACUERDOS CONERCIALESDE COLONEIA CON CANADA

foeh Bl FechaAwed

e Vienie | 21denovce(d [5deagoe ] Acterdo deLors Comerci & egracin Ecandmica (Benes y Senvcis)

Fuente Orgenczcion Wundal | Comerco YT
TOMADO DE: Ministerio de comercio, industria y turismo. (2013) OEE_PERFIL CANADA

ORIGEN DEL ACUERDO

El Acuerdo de Promocion Comercial entre la Republica de Colombia y Canada, sus cartas
adjuntas y sus entendimientos fueron suscritos en Lima, Peru, el 21 de noviembre de 2008,
y “el canje de notas que corrige el acuerdo de libre comercio entre Colombia y Canadd” el
18 y 20 de febrero de 2010. El acuerdo fue aprobado mediante la Ley 1363 del 9 de

diciembre de 2009 por el Congreso colombiano.

El proceso de incorporacion a la legislacion interna colombiana se complemento el 24 de
julio de 2010, cuando la Corte Constitucional mediante sentencia C-608/10 encontro acorde
al ordenamiento constitucional del pais a este Acuerdo, asi como la Ley 1363 de 20009,
aprobatoria del mismo. De igual manera el acuerdo fue aprobado en consenso por el
parlamento canadiense el 21 de junio de 2010, y posteriormente firmado por la gobernadora

general de este pais. El acuerdo entr6 en vigor el 15 de agosto de 2011.

El Tratado de Libre Comercio entre Colombia y Canada consolida una iniciativa de mayor
integracion comercial alcanzada tras cinco rondas de negociacion que se llevaron a cabo
desde julio de 2007. En la misma ceremonia se dio lugar a la firma del Acuerdo de
Cooperacion Laboral y del Acuerdo de Cooperacion Ambiental.*#

14 www.mincomercio.gov.co
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CONTENIDO DEL ACUERDO

Se trata de un Acuerdo Comercial, que no solamente contempla la liberalizacion del
comercio de mercancias, sino que incluye también compromisos sobre el comercio de
servicios, inversiones, temas ambientales y laborales relacionados con el comercio.
También comprende, un capitulo de fortalecimiento de las capacidades comerciales
(cooperacion), para maximizar las oportunidades del Acuerdo. Es la primera vez que

Canada acepta incorporar dentro de un acuerdo comercial, compromisos en estas materias.
De manera didactica el contenido del Acuerdo puede describirse asi:

Acceso de mercancias

* Agricolas

* No Agricolas

* Reglas de Origen

* Procedimientos de Origen y Facilitacion de Comercio
* Medidas Sanitarias y Fitosanitarias

* Obstaculos Técnicos al Comercio

* Medidas de defensa comercial

Inversion vy Servicios

* Inversion

e Comercio Transfronterizo de Servicios
 Telecomunicaciones

« Servicios Financieros

* Entrada Temporal de Personas de Negocios
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Temas Transversales

* Politica de Competencia
* Contratacion Publica

* Comercio Electronico

* Asuntos Laborales

* Medio Ambiente

* Cooperacion

« Solucién de Diferencias®®

RELACIONES POLITICAS

Las relaciones diplomaticas bilaterales entre Colombia y Canada iniciaron en 1950 bajo el
Gobierno de Mariano Ospina Pérez y se formalizaron con el establecimiento de las
respectivas misiones y la designacion de Embajadores en 1953. Por Colombia se nombro al
doctor Carlos Martinez Aparicio como Embajador en Ottawa, mientras que por Canadé este

honor le correspondié al sefior Edmond Turcotte.

La Embajada de Colombia en Canada se encuentra en la ciudad de Ottawa (Ontario),
capital del pais. Por su parte la Embajada de Canada en Colombia esta ubicada en la ciudad
de Bogota D.C.

Colombia y Canad4 mantienen una relacion bilateral multifacética caracterizada por el
dialogo franco y constructivo y basada en los valores compartidos de la gobernabilidad
democratica, la prosperidad y la seguridad, que a su vez forman los tres pilares de la

politica exterior canadiense hacia las Américas.

La agenda bilateral ha mantenido un ritmo de crecimiento y diversificacion sostenido en los

ultimos afos. La positiva institucionalizacion de la relacion se ha consolidado en un

15 www.mincomercio.gov.co/tlc/publicaciones.php?id=721
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Mecanismo de Consultas Politicas periodicas de alto nivel, que permiten un adecuado
seguimiento de los temas, como la implementacién del TLC, el clima de inversion, las
consultas sobre derechos humanos, las oportunidades en educacion superior y técnica
vocacional, entre otros. Adicionalmente, se esta trabajando en la finalizacion de
instrumentos bilaterales adicionales que coadyuven con la puesta en marcha del libre
comercio y la profundizacién de la relacion, como son el Acuerdo sobre Transporte Aéreo
y el Acuerdo de Seguridad Social, ambos en negociacion en este momento.

La entrada en vigor del Acuerdo de Libre Comercio el 15 de agosto de 2011, abre una
nueva y estratégica etapa. ElI TLC y los Acuerdos sobre asuntos laborales, ambientales y de
derechos humanos, evidencian que la relacion se basa en valores fundamentales que ambos
paises comparten como democracias, al establecer como compromiso el cumplimiento de
altos estandares internacionales. En ello radica la fortaleza de una relacién fundada en
valores democraticos compartidos y obligaciones internacionales asumidas por los dos

paises.

COMPORTAMIENTO DEL COMERCIO ENTRE COLOMBIA Y CANADA

El comercio entre Colombia y Canada ha incrementado de forma notoria en los Gltimos 12
afios (periodo 2000-2012) pasando de ser menos de 200 millones de dblares en termino
FOB a ser 1058 dolares FOB en 2012, (como se muestra en la siguiente grafica) cifra que
nos lleva a conducir nuestra exportacién hacia este pais.

GRAFICA 1

COMERCIO BILATERAL DE COLOMBIA CON CANADA
Exportaciones,importaciones y balanza comercial
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TOMADO DE: Ministerio de comercio, industria y turismo. (2013) OEE_PERFIL CANADA
Para el periodo entre Agosto y Diciembre de 2011 la exportacion predomino en bienes

primarios; tres productos representaron el 81% de las ventas: Café (29.7%), Carbon

(28.3%) y petrdleo (23.1%) adicionalmente fueron importantes las ventas de azlcar (5.8%)
y flores (4.6%) del total.

Agosto-Diciembre

199

102

314

ago-dic 2010

ago-dic 2011

No mineroc energéticos

Grafica 2
Exportaciones de Colombia a Canada
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. Célculos OEE-Mincomercio

TOMADO DE: Ministerio de Industria y Comercio. (2012) evolucion del comercio exterior de Colombia desde la dptica

de los acuerdos comerciales.

Ademas, para el 2012, el azicar se mantuvo como uno de los principales productos

exportados hacia Canadéa, ocupando el quinto lugar as;

PRINCIPALES SECTORES 2012

Exportaciones miles US § Partic. %
Café 144,871 31.0
Carpdn 110.311 23.8
Peirdlea 102.462 21.8
Flares 35011 T.5
S I Tg—— 10.932 2.3
Resta E3.357 13.6
Total exportado a Canada (FOB) 466.942 100,00
Importaciones Partic. %
Maquinaria % Eguigo 302.182 26.7
Franjas Agncolas 270 ATE 24T
Qiuimica Basica 170.0D5 15.0
Automotor 100.272 6.8
Demas Agropecuarno g1.170 T.2
Resto 196.008 17.6
Total importado desde Canada (CIF} 1.132.704 100,0
Im portaciones (FOB) 1.058.109
-581.131

Balanza comercial (FOB)

FuenledDANE-DIAN. Babord GEE MEnCco mercia.

TOMADO DE: Ministerio de comercio, industria y turismo. (2013) OEE_PERFIL CANADA
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GENERALIDADES DE LA PANELA

Producto 100% natural, no necesita ningun agente quimico para su conservacion y

coloracion.

Precio de produccion entre enero Yy julio son altos y desde agosto hasta diciembre

los precios se deprimen.

En el proceso de produccién la participacion de la mano de obra sigue siendo el

componente méas importante de los costos.

Articulo 1, paragrafo 20, de la Ley 40 de 1990, prohibe la produccion Industrial de
la panela.

Ocupa el segundo renglon generador de empleo después del café.
La produccién en Colombia aporta alrededor del 6,7% al PIB agricola.

Presentaciones: panela en bloque, liquida, pulverizada, naturistas, light, pastillas,
cubos.

Por hectarea cultivada se alcanzan rendimientos superiores a las 200 toneladas.
Colombia es el segundo pais productor de panela después de india.

Posicién arancelaria; 17.01.11.10.00
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PRODUCTO: PANELA PULVERIZADA

Panela Pulverizada |
100% Tipo Exportaciéon

La PANELA PULVERIZADA es un producto perecedero de larga duracion; la panela
pulverizada es un producto que se extrae de la cafia de azucar, se deshidrata y se cristaliza
solo por evaporacion, es decir este tipo de azlcar no sufre ninglin procesamiento quimico,
es muy nutritivo ya que conserva todas las propiedades de la cafia de azucar, su principal
ventaja es su mayor contenido de azucares reductores (glucosa y fructuosa), vitaminas y

minerales.®

La panela o también conocida como chancaca o raspadura, no tiene una sub partida
arancelaria propia a nivel mundial, se clasifica dentro de la PA 17.01.11 que retne todos los
azucares de cafia en bruto sin aromatizar ni colorear, en estado so6lido; pero este bien en

alguno paises productores tiene su propia partida arancelaria que es 17.01.11.10.00.7

La Panela actualmente se proyecta como un producto promisorio de exportacion en el
mercado mundial de productos organicos, por ser un producto de origen natural. No
obstante, la creciente demanda de productos organicos en el sector alimenticio, como
alternativas para sustituir aquellos en cuyo proceso de elaboracion se emplean quimicos,
permiten a la Panela como producto derivado de la cafia, surgir como alternativa de
edulcorante natural con valor agregado por su caracter de producto alimenticio y la
factibilidad de adecuacion de su proceso productivo hacia la agricultura organica.
(FedePanela, Sept. 2004).

16 PANELA PULVERIZADA VILLA DE LOS CERROS (http:/panelapulverizadavc.blogspot.com)
7 PROEXPOR COLOMBIA, panela, chancaca o raspadura (http://www.panelamonitor.org)
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Si bien es cierto el mercado canadiense es relativamente pequefio, si se le comparar con el
de Estados Unidos, este es cerca del 10% en poblacion y en muchas ocasiones en consumo,
también es cierto que los consumidores canadienses de hoy estdn mejor educados en
productos organicos y saludables. En Canada, cualquier producto que desee ingresar al
mercado al detal y satisfacer a sus consumidores, debe ser innovador en sus atributos,
variedades y envase 0 presentacion y muy cercano al concepto de "natural”, que no dafie la

Salud, ni el medioambiente (su envase) y no esté genéticamente modificado,

Canada se caracteriza por ser un pais de consumo permanente de azucar, de hecho muy
similar al de Colombia con “23.8 KG por persona al afio”*® comparado con 37.2 KG en
Colombia, caracterizdndose este al igual que los comportamiento de consumo de otros
productos debido a las mismas condiciones climaticas; esto hace que la existencia de
estaciones generé un impacto decisivo en los patrones de consumo de sus habitantes,

particularmente en lo que se refiere a sus necesidades de ropa, calzado y comida

Este problema se ha venido observando desde muchos afios, segun estudios realizados por
Proexport en el afio 2004 afirma, que para cumplir con las necesidades del consumo local,
la industria refinadora de azucar en Canada importa azlcar crudo y mediante procesos
industrializados logra refinar azlcar que sale al mercado con excelente calidad y precios
bajos que hacen dificil que las refinadoras extranjeras puedan competir en el mercado en

productos al detal.

Como lo demuestran las cifras de exportaciones y teniendo en cuenta que en Canada se
producen entre 1.1 y 1.2 millones de toneladas métricas de azucar refinado y que segln las
publicaciones del “Canadian Sugar Institute” esta produccion tiene un valor promedio de
700 millones de délares canadienses (US$ 500 aprox) se puede afirmar que el negocio de

las exportaciones no es representativo y que la produccién local es para consumo interno.

De esta manera a pesar de ser un pais con refinerias de alta tecnologia, produciendo azucar

de alta calidad y a precios competitivos, las exportaciones de azucar refinado solo

18 FOOD STATISTICS CANADA 2009. Catalogue No. 21-020-X Statistics Canada Agriculture Division. Minister of
Industry, May 2010. Ottawa Canada. (http//www.statcan.gc.ca.)
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alcanzaron los US$ 8.8 millones de délares en 2003 y US$ 12 de melazas de cafia .Sus
exportaciones principales se hacen a Estados Unidos y segun un acuerdo comercial solo se
puede exportar azlcar refinado a partir de la remolacha y con una cuota de 10 mil toneladas

al ano.

Sin embargo, el mercado de la exportacion de azlcar a base de remolacha se vera cada dia
mas deteriorado debido a la baja en la produccion a causa de los cambios draméticos en las
condiciones climaticas del pais. La imposibilidad de ser exitosos en el mercado
internacional se debe a diferentes barreras Segun entrevista sostenida con la sefiora Emmy
Millar Ruisco de Red Path, las barreras que otros paises imponen como cuotas en el caso de
Estados Unidos y altas tarifas arancelarias como es el caso de México y Japon hacen que se

pierda competitividad y oportunidad de competir.®

En general el consumo del azlcar esté ligado a dos factores: crecimiento poblacional v al
desarrollo de las industrias que requieren de ésta como un insumo para Sus procesos
manufactureros. Canada ha venido creciendo en la manufactura de productos alimenticios y
agroindustriales como confiteria, galletas, jugos etc., sin embargo el crecimiento de la
poblacion es estable y cada dia se genera mas conciencia del consumo de productos
naturales, organicos y con bajas calorias. Existen algunos nichos del mercado donde se
perciben posibilidades para ingresar y lograr una presencia constante. Para esto se requieren
productos innovadores, constancia, inversion y planeacién a mediano y largo plazo. Es por
eso que la panela pulverizada es una magnifica opcion que tiene Colombia como
exportador, porque ademas de contar con las caracteristicas basicas de consumo es un

producto innovador Yy sustituto.

Es importante mencionar algunas caracteristicas generales por parte de la demanda

(Canadd), y que hacen de este bien/producto (panela pulverizada) un éxito.

1% ESTUDIO DE MERCADO; AZUCARES Y MELAZAS

http://antiguo.proexport.com.co/vbecontent/library/documents/DocNewsNo8604DocumentNo7082.PDF

30



e Cuando se mira el volumen de importaciones totales en el pais, se afirma que
Canada es el mayor importador per céapita del mundo. En si el comercio
internacional que juega un papel importante en el comportamiento de la economia.

e Un mercado altamente sensible al precio y una alta exigencia en la calidad. En el
caso particular del azlcar en todos los diferentes niveles de documentacion
encontrado se afirma que Canada es un proveedor confiable del azGcar de més alta
calidad con los precios mas bajos del mercado internacional.

e Alto impacto de las estaciones en las tendencias del consumo de sus 31 millones de
habitantes. Por los efectos que el invierno tiene en el calor del cuerpo, se piensa que
el consumo de productos con alto contenido de calorias y derivados del azlcar
tienen su mayor consumo durante la época de frio Octubre a Marzo

e Tendencias y habitos de compra La poblacién canadiense estd concentrada en tres
provincias Ontario Québec, British Columbia, con un crecimiento notorio en la
provincia de Alberta por su desarrollo en las industrias del petréleo y gas, agricola y
servicios. El canadiense en general (puede no aplicarse a grupos étnicos) conforma
familias con un ndmero pequefio de integrantes, sus habitos de consumo esta
ligados al area donde vive y a la cercania de los centros de abastecimiento. Debido a
que el azlcar hace parte de los productos de la Canasta familiar ésta se adquiere
durante el tiempo dedicado al “Grocery Shopping” que normalmente es cada 8 dias,

o en las fechas de pago: semanal, quincenal, o mensual.?°

20 ESTUDIO DE MERCADO-CANADA; Azucar crudo y refinado (http://antiguo.proexport.com.co)
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(QUIENES EXPORTAN? — COMPETENCIA.

La panela colombiana es un producto que tiene altos contenidos de glucosas, fructuosa,
proteinas, minerales como, calcio, hierro y fosforo, ademas que cuenta con vitaminas como
el acido ascorbico, es un alimento que proviene de la cafia de azlcar, la cual pasa un

proceso donde por ultimo es triturada para que de esta manera quede en pulverizada.

La produccién de panela es una de las agroindustrias rurales de mayor tradicién en
Colombia. En contraste a la industria azucarera, la produccion de panela se realiza en
pequefias explotaciones campesinas mediante procesos artesanales en los que prevalece una

alta intensidad de trabajo familiar y muy bajas tasas de introduccion de tecnologia.?

Nuestro pais apunta a exportar este producto de una forma innovadora (panela pulverizada)
porque tiene una duracion hasta de 2 afios siempre y cuando se tiene en las condiciones
ambientales optimas, es facil de manipular, se puede utilizar en la preparacion de algunas
bebidas como, bebidas refrescantes, calientes, salsa para carnes, edulcorar jugos,
mermeladas, asi mismo sirve para la cocina de platos tipicos. El valor agregado es que
ademas de ser un alimento organico aporta a cuidar la naturaleza de las personas, sin
olvidar que nuestro pais también estd a la mano del crecimiento de productos con valor

agregado.

Se puede afirmar segln las fuentes secundarias utilizadas para esta investigacion que la
importacion de azdcar refinada es minima en comparacion con la cantidad de azucar cruda
y refinada localmente. Por tal razon la mayor competencia que tiene Colombia en cuanto
azucar refinada es con la propia manufactura local, pero en cuanto a panela Los paises que
exportan este bien a Canada son Costa Rica, Guatemala, Honduras, San Salvador.
Utilizando fuentes de informacion secundaria, encontramos registros desde el afio 2.008, el
cual presenté una dinamica importante a nivel de importaciones hacia diferentes provincias

del Canada, tales como: Toronto, Montreal, Ontario y Victoria,

21 ESTUDIO DE MERCADO DE LA PANELA EN COLOMBIA Y EL MUNDO
(http://trapichepanelerogualanday.com)
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ESTADISTICAS

En el periodo comprendido entre enero y noviembre de 2008, las exportaciones
colombianas de panela alcanzaron un valor de US$ 2,6 millones, 12,8% mas que en el
mismo periodo de 2007, cuando las ventas externas fueron US$ 2,3 millones. En volumen,
las exportaciones en los primeros 11 meses del afio fueron 2.108 toneladas métricas, 1,4%

mas que en los mismos meses de 2007

La panela es producida en economia campesina y se produce en casi todo el pais;
constituyendo la economia bésica de 236 municipios, en doce departamentos. Trabajan
alrededor de 350,000 personas, es decir el 12% de la poblacion rural economicamente
activa, siendo asi el segundo renglon generador de empleo después del café. Es por ello que
la produccion de panela es considerada la segunda agroindustria rural después del café,
debido al nimero de establecimientos productivos, el area sembrada y la mano de obra que
vincula. A nivel mundial los colombianos son los mayores consumidores de panela en el

mundo con mas de 34.2 Kg. /Hab. 2

Es importante mencionar que los principales departamentos productores de panela en
Colombia son: son: Santander, Cundinamarca, Boyaca, Narifio, Antioquia, Huila, Tolima,
Caldas, Cauca, Norte de Santander, Risaralda, Caqueta y Valle del Cauca; de los cuales
cuatro departamentos concentran el 87% de las exportaciones colombianas de panela
(Proexpor Colombia 2008).

Valle con Cauca con US$ 950,6 mil (participacion del 35,9%) y 839 toneladas

métricas.

Risaralda con US$ 554,1 mil (participacion del 20,9%) y 385 toneladas métricas.

Antioquia con US$ 423,9 mil (participacion 16%) y 310 toneladas métricas.

Bogota con US$ 373,7 mil (participacion 14,1%) y 286 toneladas métricas.

22 |bid.
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Segun cifras de la FAO (Food and Agriculture Organization of the United Nations), existen
26 paises que producen panela; siendo Colombia el segundo productor después de la India,
con un volumen que representa el 12.1% de la produccion mundial con datos recolectados
en el 2013; pero a pesar de ubicarnos en un segundo lugar, en cuanto a términos de
consumo Colombia ocupa el primer lugar con un consumo de 34.2 kg de panela por

habitante al afio.?
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Canada: las ventas externas hacia este pais fueron US$ 90,8 mil, lo que representa el 3,4%
de las exportaciones de panela. En volumen, alcanzaron 55 toneladas. El precio implicito al

que se negocio6 en promedio con Canada fue US$ 1.651 por tonelada. 2*

2 1bid.
24 PROEXPOR COLOMBIA,; panela, chancaca o raspadura (http://www.panelamonitor.org)
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DESTIMNOS DE LAS EXPORTACIONES COOLOMMEBLOMNMAS
PRECIO IMIPLICITO

PAais USS MILES  TOMNELADAS USS/ T
ESTADOS UMNIDOS 1.903,7 1.533 1.242
ES A 524,71 420 1.2a9
AL D 90,2 55 1.651
A STRAL LS T -1 26 1.335
S DLAF RICA 25,8 14 1.870
ITALLA 25,1 23 1083
REIMNO U MNIDO 23,2 i1s 1.5641
AR B =,.3 14 613
CHILE 1.5 3 1.415
REUMIOM 2,1 i 1601

AMNTILLAS HOLAMNDESAS 1,7 2 1091
SLITZo 0,9 il 1.285
14RO o, 7 o 2.129
MO DECLARADCS 0,5 il sas
FRAMNCLY 0,2 o 2.149
COSTO RICS O, 1 o 2.a15
B OO ML 0,0 o 2.203
TOTAL 2 647,6 2 108 1.256

Fuente: DAME-Calculos Proexport

Canada ocupa el tercer puesto en cuanto a los paises hacia donde se dirigen las

exportaciones colombianas.

Porcentaje de exportaciones agroindustriales a
Canada y Estados Unidos 2009

120%
100%
80%

60% 86% zE% =USA

93%

40% CANADA

20%

22%

14% 7% 12% 16%

COLOMBIA MEXICO BRASIL PERU COSTA RICA CHILE

0%

Fuente: Proexpor Colombia

PRECIO DE LA PANELA EN CANADA

El precio de la panela pulverizada en Canadad se encuentra entre 1.7 y 1.99 USD el

kilogramo.?®

25 FOOD & BEVERAGE ONLINE. http://www.21food.com
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PROCESOS Y DOCUMENTACION

Para llevar a cabo esta exportacion hacia la zona franca Centre Port en Canada se hace
necesario explicar detalladamente paso a paso los términos Incoterms que intervienen en el
proceso, con el fin de generar una mayor comprension del proceso que se estéd llevando a
cabo desde EXW hasta CIF. A continuacion se hara rapidamente una explicacion sobre los
términos Incoterms y se ira explicando a medida que vamos avanzando los documentos y

nuestros costos de exportacion para cada término

INTRODUCCION INCOTERMS

Los términos Incoterms son reglas internacionales para la interpretacion de los términos
comerciales mas utilizados en las transacciones internacionales, cuyo alcance se limita a los
derechos y obligaciones de las partes en un contrato de compraventa, y a la relacion entre
vendedores y compradores en dicho contrato con respecto a la entrega de las mercancias
vendidas. No obstante, los Inconterms no agotan todos los términos contractuales que

requiere un contrato de compraventa.?

Las reglas Incoterms, que son las reglas ICC sobre el uso de términos comerciales
nacionales e internacionales, facilitan la gestion de los negocios globales. La referencia a
una regla Incoterms en el contrato de compraventa define con claridad las obligaciones

respectivas de las partes y reduce el riesgo de complicaciones juridicas?’.

Segin PROCOMER (2010) los Incoterms tienen como finalidad:
- Establecer un conjunto de reglas internacionales que tienen como finalidad facilitar
la conduccion del comercio global. Asi podran evitarse las incertidumbres derivadas

de las distintas interpretaciones en diferentes paises.

% Lupicinio eversheds, los Incoterms
27 CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL. Incoterms 2010, Reglas de ICC para el uso de términos comerciales
nacionales e internacionales. Pag 4
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- Los INCOTERMS, ayudan a identificar las respectivas obligaciones entre las partes

(C/V) y reduce el riesgo de complicaciones legales.

- Los INCOTERMS determinan el punto exacto de la transferencia del riesgo de dafio

y la responsabilidad de entrega de la mercancia entre vendedor y comprador.

Pero los Incoterms no son:

- No soy Ley, son Recomendaciones reconocidas como Practica Internacional

Uniforme

- Los INCOTERMS no determinan la propiedad de una mercancia. (Este punto debe

ser previsto en otra clausula en el contrato de venta).

- No son un servicio Todo Incluido, frecuentemente detalles que van mas alla de los

Incoterms deben ser cubiertas en otras partes del contrato.

Ademas, los incoterms se encuentran organizados por categorias como se puede ver en el

siguiente cuadro:

Términos “"E”

Con un unico término (EXW), donde el vendedor
pone las mercaderias a disposicion del
comprador en los propios locales del vendedor.

Términos “"F”

El vendedor entrega la mercaderia a un medio de
transporte escogido por el comprador (FAS, FCA
Y FOB).

Términos “C”

El vendedor contrata el transporte principal, pero
sin asumir los riesgos de pérdida o dano de la
mercaderia o de costos adicionales debidos a
hechos acaecidos despues de la carga vy
despacho (CFR, CIF, CPT Y CIP).

Términos "D”

El vendedor ha de soportar todos los gastos y
riesgos necesarios para llevar la mercaderias al
punto de destino convenido (DAT, DAP y DDP).
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Después de presentada la organizacion de los Incoterms, sus categorias, y su finalidad
daremos a conocer a profundidad los Incoterms necesarios para la realizacion de la
exportacion de panela pulverizada, en CIF teniendo en cuenta lo establecido para el afio
2010, su definicion, sus objetivos y a quien y que obligaciones corresponden a las partes

(exportador e importador).
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EXW (Ex Work):

Exw En Fabrica

Lugar Convenido
Ex Works
Vendedor I Ad. Exp. Iﬁl ﬂ Ad. Imp. I Comprador

Transferencia de ‘ Prestar al comprador, a peticion, riesgo y expensas de éste la ayuda requerida |

para obtener cualguier d
Documentos a

=

‘ Transferencia de ‘

los Riesgos
e

Transferencia de

los Costos /\J’unto Critico

Tomado de: INCOTERMS 2010, terminos internacionales de comercio.

Definicién:

Significa que el vendedor cumple su obligacion de entrega cuando pone la mercancia, en su
establecimiento (fabrica, almacén, etc.), a disposicion del comprador.

El Incoterms EXW se puede utilizar con cualquier tipo de transporte o con una
combinacion de ellos. EI comprador asume el grueso de los gastos con esta modalidad.?

Obligaciones del Vendedor
- Poner la mercancia a disposicion del Comprador en el establecimiento del
Vendedor (sin subir la mercancia al transporte).

- Este término representa la minima obligacion para el vendedor

28 Areadepymes.com
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Obligaciones del Comprador:

- Elegir el modo de transporte.
Soporta el costo del riesgo inherente al transporte, incluyendo seguimiento en

transito, reclamaciones, etc.
- Efectuar el despacho de exportacion de la mercancia

Responsabilidades del comprador:
- Recoger la mercancia en el local del vendedor
- Contratar Transporte y Seguro de la mercancia hasta destino

- Efectuar el despacho de Exportacion e Importacién
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Nuestro costo en EXW:

Proceso de produccion de la

panela, grafica 2

(- |
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Cal—* (" CLARIFICACION Y [ COMBUSTION J 7R e
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Cal=—s EVAPORACIONY |
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)
Palwla
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Granuiada Bloque
TAMIZADO MOLDEO
J !
ENFRIAMIENTO ENFRIAMIENTO
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N

Proceso tecnologico produccion de panela

Fuente: Garcia, 2006. Corpoica. Programa procesos agroindustriales
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COSTO DEL PROCESO DE PRODUCCION DE LA PANELA

A continuacion se detallan los costos que implican la produccion de la panela en Colombia,

en el cuadro del valor por tres (3) se expresa a si pues al lado solo sale el valor de 20

toneladas y nosotros exportaremos 60 toneladas.

MANO DE OBRA

VALOR DE 20[VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
CORTEROS 930.000 2790000
ALZADORES 1.500.000 4500000
TOTAL 7290000
EXTRACCION DE JUGO DE CANA

VALOR DE  20[VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
PERSONAL 720.000 2160000
DIESEL 889.198,50 2667595,5
TOTAL 4827595,5
CLARIFICACION

VALOR DE  20[VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
PERSONAL 60.000 180000
TOTAL 180000
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EVAPORACION Y CONCENTRACION

VALOR DE 20
CONCEPTO TONELADAS VALOR X 3
PERSONAL 672.000 2016000
TOTAL 2016000

PUNTEO, BATIDO, MOLDEO Y ENFRIAMENTO

VALOR DE 20| VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
PERSONAL 1.344.000 4032000
TOTAL 4032000
OTROS

VALOR DE 20| VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
LUZ ELECTRICA |105.390 316170
CERTIFICACION
ECOLOGICA
APROX $25000
POR TONELADA |500.000 1500000
TOTAL 1816170
EMPAQUE

VALOR DE 20| VALOR X
CONCEPTO TONELADAS 3
SACOS 260.000 780000
TOTAL 780000
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EMBALAJE

VALOR POR
CONCEPTO UNIDAD TOTAL
PALLETS
ESTANDAR $ 25.000 1500000
TOTAL 1500000

Nuestros costos en EXW

VALOR

EN

CONCEPTO DOLARES VALOR
MANO DE OBRA 4005,494505 $ 7.290.000
EXTRACCION DE JUGO DE CANA 2652,525 $ 4.827.595,50
CLARIFICACION 98,9010989 $ 180.000
EVAPORACION Y CONCENTRACION 1107,692308 $2.016.000
PUNTEO, BATIDO, MOLDEO Y

ENERIAMENTO 2215,384615 $4.032.000
OTROS 997,8956044 $1.816.170
EMPAQUE 428,5714286 $ 780.000
EMBALAJE 824,1758242 $ 1.500.000%°
TOTAL COSTO DE PRODUCCION 12330,64066 $22.441.766
GANANCIA DEL PRODUCTOR 19% 2342,821673 4263935,445
SUBTOTAL 14673,46209 $ 26.705.701
IVA 2347,753929 4272912,151
TOTAL EXWORK 44025,31873 $30.978.613%

22 ANEXO 1 cotizacion Pallets.

30 ANEXO 2 Factura Comercial.
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FCA ( Free Carrier)

Precio de mercancia:

Puede o no incluir

Fletes, seguros, pero
° - ’ 3
=== Incluye Maniobras y

e Despacho de Export.
L
FCA Aduana Aduana
A Export Import.

i fiim -—MM-!—"'""

Vendedor Puerto de Puerto de Comprador
| | Embarque Destino
B

Riesgos y Responsabilidad del Comprador
Entregar mercancia Contratar Transporte y Seguro de la mercancia hasta destino

en el transporte y Efectuar el despacho de Importacion
efectuar el despacho

de Exportacion.

<

Riesgos Vendedor

Tomado de: Direccion de Inteligencia Comercial. PROCOMER (2010) términos internacionales de comercio.

Definicién

El vendedor cumple su obligacion de entregar la mercancia cuando la pone despachada en
aduana para la exportacion, a cargo del transportista nombrado por el comprador o persona
designada por él en el lugar o punto fijado, si no es asi el vendedor podra escoger dentro de
la zona estipulada el lugar o punto de entrega. El vendedor se compromete a entregar la
mercancia en un punto acordado dentro del pais de origen (generalmente relacionado con

los espacios del transportista).®

Si la mercancia se recoge en las instalaciones del vendedor este debe asumir los costes y

gastos de la carga en el medio de transporte, si es recogida en cualquier otro lugar el

8L Ibid.
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vendedor no sera responsable de la descarga. Este termino puede emplearse con

independencia del modo de transporte, incluyendo el multimodal.

Obligaciones del Vendedor:

- Entregar la mercancia al transportista designado por el Comprador en el lugar

convenido.

- Efectuar el despacho de exportacion de la mercancia.

Obligaciones del Comprador:

- Elegir modo de transporte y transportista.

- Soportar gastos y riesgos de la mercancia desde que el transportistas se hace cargo

de ella en el lugar convenido

Nuestro valor en FCA:

CONCEPTO VALOR EN DOLARES VALOR
EXWORK 17021,21593 $30.978.613
TRANSPORTE INTERNO?? 4615,384615 $ 8.400.000
POLIZA INTERNA3® 30,63 $55.747
DESCARGUE?* 74,17582418 $ 135.000
TOTAL 21741,40637 $ 39.569.360

32 ANEXO 3. Cotizacion transporte interno
33 ANEXO 4. Cotizacion péliza interna
3 ANEXO 5. Cotizacion descargue de la mercancia
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FAS (Free Alongside Ship)

m Precio de mercancia:
% Incluye fletes y seguros y
=== maniobras al costado del

buque y despacho de Exp.
—— FAS

Aduana
Export.

A A
= =
I - b s <7
Vendedor Puerto de | |Puerto ¢ Comprador
EmbaIrqie Destino

< >

Riesgo y responsabilidad del Comprador

seessnnse

e

Riesgo del Vendedor

Subir la mercancia al buque
Contratar Transporte y Seguro hasta destino
Efectuar el despacho de Importacion

Entregar mercancia al costado del buque
Efectuar el despacho de Exportacion.

Tomado de: Direccion de Inteligencia Comercial. PROCOMER (2010) términos internacionales de comercio.

Definicién

Término utilizado exclusivamente cuando el transporte de la mercancia se realiza por barco

(mar o vias fluviales de navegacion interior).

El vendedor cumple con su obligacion de entrega cuando la mercancia ha sido colocada al

costado del buque, sobre el muelle o en barcazas, en el puerto de embarque convenido.

Exige que el comprador despache la mercancia en aduana para la exportacion.

Obligaciones del Vendedor

Entregar la mercancia a un costado del buque en el puerto maritimo de embarque y
con el despacho de exportacion ya efectuado. No incluye subirla a bordo del buque.
En ese lugar termina la responsabilidad del vendedor sobre dafio o pérdida de la

mercancia.

% 1bid.

47



- Cuando la mercancia. se entrega en la terminal de contenedores o de carga del

puerto de embarque, se considera que se transfirio riesgo al comprador

Obligaciones del Comprador:

- Elegir Empresa Naviera y dar nombre del Buque al VVendedor.

- Pagar flete y soportar el riesgo de la mercancia desde que el vendedor la entrega al

costado del Buque.

Nuestro costo en FAS:

CONCEPTO VALOR
COSTO FCA $39.569.360
DERECHOS ADUANEROS DE EXPORTACION $0
IVA $0
FORMULARIO DECLARACION DE % 6.000
EXPORTACION®
CERTIFICADO DE ORIGEN® $0
COSTOS DUANEROS | ARANCEL $0
ICA® $121.100
PACKING LIST® 130.000
COMISION AGENTE ADUANA $121.687,24
TOTAL 21949,53145 $39.948.147

3 ANEXO 6. Declaracion de exportacion. DEX

87 ANEXO 7. certificado de origen.

38 ANEXO 8. ICA

39 ANEXO 9. Packing list.
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FOB (Free On Board)

ﬂm Precio de mercancia:
A2 Incluye Fletes, Seguros,
B S 2l FOB Maniobras hasta cruzar la
= borda del buque y Despacho
——— l de Export.
? Aduana

Aduana

Export. Import
S — s NS =
[E2TETaTEETRRTEATEE] : —
o, ;|11 -‘—M == 1101 4
Vendedor Puerto de | |Puertode Comprador
Embarque I Destino

< | >
Riesgo del Vendedor Riesgo y responsabilidad del Comprador

Entregar mercancia cruzando la “borda” Contratar Transporte y Seguro hasta destino

del buque y Efectuar despacho de Export. Efectuar el despacho de Importacion

Tomado de: Direccion de Inteligencia Comercial. PROCOMER (2010) términos internacionales de comercio.
Definicién

Término utilizado exclusivamente cuando el transporte de la mercancia se realiza por barco

(mar o vias fluviales de navegacion interior).

El vendedor cumple con su obligacion de entrega cuando la mercancia ha sobrepasado la
borda del buque en el puerto de embarque convenido. El vendedor tiene que despachar la

mercancia de exportacion.*
Obligaciones del Vendedor:

- Entregar la mercancia a bordo del buque elegido por el Comprador en el puerto de
embarque convenido.

- Efectuar el despacho de exportacion de la mercancia.

40 1bid.
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Obligaciones del Comprador:

- Designar y reservar el Bugque

- Correr con los gastos y riesgos inherentes a la mercancia desde que traspasa la

borda del buque.

Nuestro costo en FOB

CONCEPTO

VALORES EN DOLARES

VALOR EN PESOS

FAS

21949,53132

$ 39.948.147

CARGA (POR
CONTENEDOR, 125,00
usD

375

682500

AL OPERADOR
PORTUARIO MARITIMO
(CONTENEDOR LLENO
POR UNIDAD 40') 18,00
usD

54

98280

AL OPERADOR
PORTUARIO TERRESTRE
(CONTENEDOR LLENO
40') 2,00 USD

10920

ALMACENAIJE
CONTENEDOR 40'-
LIBRE-

TOTAL FOB

22384,53132

$40.739.847

NOTA: Estos valores se encuentran en la pagina web de la sociedad portuaria de Santa

Marta.

50



CFR (Cost and Freight)

m Precio de mercancia:
S Incluye fletes, hasta puerto
BL gy o o de destino, Maniobras hasta
L CFR cruzar la borda del buque y
é" despacho de Exportacion
Aduana Aduana
Export Import.

b T M--""m
VVendedor Puerto de | |Puerto de Comprador
Embarque | | Destino

< >
Riesgo del Vendedor Riesgo y responsabilidad del Comprador

Contratar Transporte hasta puerto de destino Contratar Seguro hasta puerto de destino

Entregar en la borda del buque Efectuar el despacho de Importacion

Efectuar el despacho de Exportacién

Tomado de: Direccion de Inteligencia Comercial. PROCOMER (2010) términos internacionales de comercio.

Definicién

Término utilizado exclusivamente cuando el transporte de la mercancia se realiza por barco
(mar o vias fluviales de navegacion interior).

El vendedor pagara los gastos y el flete necesarios para hacer llegar la mercancia al puerto
de destino convenido, si bien el riesgo de pérdida o dafio de la mercancia se transfiere del
vendedor al comprador cuando la mercancia traspasa la borda del bugue en el puerto de
embarque. Este término exige que el vendedor despache la mercancia de explotacion.*!

Obligaciones Comprador

- Tiene la obligacion de pagar el precio segun lo dispuesto en el contrato de compra-
venta y conseguir, por su cuenta y riesgo, cualquier licencia de importacion o
cualquier otra autorizacion oficial precisa, asi como llevar a cabo todos los tramites
aduaneros para la importacion de la mercancia.

4 Ibid.
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- Aceptar la mercancia cuando ésta sea entregada y la recibira del transportista en el
puerto de destino designado. Los riesgos de pérdida o dafio de las mercancia los
asumird desde el momento en que haya sobrepasado la borda del buque en el puerto
de embarque a no ser que no de aviso al vendedor en cuyo caso asumira todos los
riesgos de pérdida o dafios que pueda sufrir la mercancia a partir de la fecha
convenida o la fecha de expiracion del plazo fijado para el embarque.

- Pagar todos los gastos relacionados con la mercancia desde el momento en que haya
sido entregada, asi como todos los derechos, impuesto y otras cargas oficiales y
tramites aduaneros, exigibles por la importacion de la mercancia.

- Cuando tenga el derecho de determinar el tiempo de embarque de la mercancia y/o
el puerto de destino dara al vendedor el aviso suficiente.

- Aceptar el documento de transporte y pagara, de no haber convenido otra cosa, los
gastos de la inspeccién previa al embarque.

- Otras obligaciones es pagar todos los gastos y cargas en que se haya incurrido para
la obtencion de los documentos y reembolsar los efectuados por el vendedor al
prestar su ayuda al respecto.

- Posibilidad de contratar seguro para cubrir el riesgo durante el transporte en barco.
Obligaciones Vendedor

- Suministrar la mercancia y la factura comercial de conformidad con el contrato de
venta, asi como obtener cualquier licencia de exportacion u otra autorizacion oficial
precisa y llevar a cabo todas las formalidades aduaneras necesarias para la
exportacién de la mercancia.

- Contratar el transporte de la mercancia al puerto de destino designado por la ruta
usual en un bugue de navegacion maritima del tipo normalmente empleado para
transportar la mercancia descrita en el contrato.

- Asumir los costes, incluido el transporte principal, hasta que la mercancia llegue al
puerto de destino.

- Entregar la mercancia a bordo del buque, en el puerto de embarque, en la fecha o
dentro del plazo estipulados.

- Asumir todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta el momento en
que haya sobrepasado la borda del buque en el puerto de embarque.

- Pagar todos los gastos relativos a la mercancia hasta que haya sido entregada,
incluidos los de cargar la mercancia a bordo y cualesquier gasto que por descargarla
en el puerto de destino puedan ser exigidos por las lineas regulares de navegacion
cuando concluyen el contrato de transporte.
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- A menos que se haya estipulado otra cosa, debera proporcionar, a sus propias
expensas y sin tardanza, al comprador el documento de transporte usual para el
puerto de destino convenido, estando eximido de presentar al comprador una copia
de la "chartes party" (péliza de fletamento).

- Pagar los gastos de las operaciones de verificacion necesarios al efecto de entregar
la mercancia, asi como prestar al comprador, a peticion, riesgos y expensas de éste,
la ayuda requerida para obtener cualesquiera documentos o mensajes electrénicos
equivalentes emitidos o transmitidos en el pais de embarque y/o de origen que
pueda necesitar el comprador para la importacion de la mercancia®.

Nuestro costo CFR

CONCEPTO VALOR EN DOLARES VALOR EN PESOS

VALOR FOB 22384,53132 $ 40.739.847

FLETE*® 3320 6042400

TOTAL 25704,53132 $ 46.782.247
42 |bid

4 ANEXO 10. Flete
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CIF (Cost, Insurance and Freight)

IMAGEN 6
m Precio de mercancia:
A Incluye fletes, y seguro
B e o ol hasta puerto de destino,
e CIF Maniobras hasta cruzar la
#‘ borda del buque y despacho
? Aduana

Import

: Export
Vendedor Puerto de | | Puetode  Comprador
Embarque Destino
| X

Riesgo y responsabilidad del Comprador

0 LT 2T

<

Riesgo del vendedor

Contratar Transporte y Seguro hasta
puerto de destino

Entregar mercancia hasta que haya sido
declarada “a bordo” del buque

Efectuar el despacho de Exportacion

Efectuar el despacho de Importacion

Tomado de: Direccion de Inteligencia Comercial. PROCOMER (2010) términos internacionales de comercio.
Definicién

Término utilizado exclusivamente cuando el transporte de la mercancia se realiza por barco

(mar o vias fluviales de navegacion interior).

El vendedor ha de pagar los gastos y el flete necesarios para hacer llegar la mercancia al
puerto de destino convenido, si bien el riesgo de pérdida o dafio de la mercancia se
transfiere del vendedor al comprador cuando la mercancia traspasa la borda del buque en el
puerto de embarque. Este término exige que el vendedor despache la mercancia de

explotacion.*

4 bid.
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Obligaciones del Vendedor

- Contratar el buque y pagar el flete y la carga hasta el puerto de destino.
- Efectuar el despacho de exportacion de la mercancia.

- Suscribir una poliza de seguro de proteccion de la mercancia en el transporte.

Obligaciones del Comprador

- Aunque el Vendedor contrata y paga el seguro, la mercancia viaja a riesgo del
Comprador, quienes el beneficiario de la poliza por designacion directa o por el

caracter transferible de la misma.

Nuestro costo en CIF:

CONCEPTO VALOR EN DOLARES VALOR EN PESQOS

CFR 25704,53132 $ 46.782.247
SEGURO* 1114,352005 $2.028.120,65
TOTAL 26788,2531 $ 48.810.368

A este valor le agregaremos un 19% de rentabilidad para nosotros como exportadores, por

ende nuestro valor CIF seria:

CONCEPTO VALOR EN DOLARES VALOR EN PESOS

CIF $48.810.368
RENTABILIDAD 9273969,92
TOTAL 31914,47138 $ 58.084.338

4 ANEXO 11. Seguro internacional.
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MATRIZ DE COSTO

MATRIZ DE COSTOS DE D.F.l. POR MODALIDAD DE TRANSPORTE
: = . PANELA
| PRODUCTO: Nombre Técnico o Comercial PULVERIZADA
POSICION ARANCELARIA (PAIS EXPORTADOR}) 17.01.11.10.00 Campos Modificables
] = r;
L POSICION ARANCELARIA (PAIS IMPORTADOR) 17.01.11.10.00 Campos con Formulas
INFORMACION BASICA —
DEL PRODUCTO Il UNIDAD COMERCIAL DE VENTA KG Campos Con Informacion Vinculadal
V VALOR EX-WORKS POR UNIDAD COMERCIAL ] COP$ b] 516,31
EMPAQUE SACOS MENU INICIO SIMULADOR DE CO
v
DIMENSIONES 50X1,20X0,5
Vi ORIGEN: / PAIS - PUNTO DE CARGUE - PUERTO DE PUSE:;:.?ADE LISTA DE CHEQUEO
EMBARQUE MARTA, LISTADE CHEQUEG
DESTING / PAIS - PUERTO DE DESEMBARQUE - ENTREGA PUERTO DE
VY pueet Paises de Desti QUEBEC,
INFORMACION BASICA = —— CANADA IMPUESTOS EN DESTINO
DEL EMBARQUE VIl PESO TOTAL KG/TON 60 TON
X UNIDAD DE CARGA TON GRAVAMEN 0
X UNIDADES COMERCIALES VA 0
XI VOLUMEN TOTAL EMBARQUE CM3 - M3 OTROS IMPUESTOS o
Xl TERMINO DE VENTA (INCOTERM)Y CIF OTROS 0
OTRA INFORMACION DE 7z
DTN Xil FORMA DE PAGO Y TEMPQ CONTADO SUMATORIA IMPUESTOS o
XN TIPO DE CAMBIO UTILIZADO 1.820,00 Info Aranceles
. MARITIMO AEREO TERRESTRE
R SRS Costo Costo Total TEMFO Costa Costo Total TENPO) /Costy Costo Total TIE'MPO
Unitario (DIAS) | Unitario (DIAS) | Unitario (DIAS)
A VALOREXW 516 30978613 H
Costos Directos 5
1 EMPAQUE 650 780000 | |
2 EMBALAJE 25000 1500000 | |
3 __UNTARZACION 0 0 | T
4 MANIPULEO LOCAL EXPORTADOR 0 0 T 1
4 5 DOCUMENTACION 257100 257100 ! i
8 6 TRANSPORTE (HASTA PUNTO DE EMBARQUE) 4200000 | 8400000 1 |
< 7 ALMACENAMIENTO INTERMEDIO 0 0 | |
= 8 MANIPUELO PREEMBARQUE 135000 135000 [ I
g 9 MANPULEO EMBARQUE 227500 682500 I 1
o 10_SEGURO 1 \
x 11_BANCARIO I |
w 12 _AGENTES 109200 | 109200 I 1
o Gastos indlrectes
g 13 ADMINISTRATIVOS - Costo Indirecto
14 _CAPTAL-INVENTARIO
COSTO DE LA DFI PAIS EXPORTADOR
B VALOR: FCA No Incluye Embargue
C VALOR:DAF
D VALOR:FAS NoIncluye Embargue
E VALOR:FOB 40739846
;(' 1 TRANSPORTE INTERNACIONAL
g F VALORCFR 46782247
o G VALORCPT
< 1__SEGURO INTERNACIONAL 2028120
- H VALORCF 46810368
= | VALORCP
r4 1__MANIPUELO DE DESEMBARQUE
0o Costos indirectos
E CAPTALINVENTARIO
2 COSTO DE LA DFI EN TRANSITO INTERNACIONAL
é J VALOR DES No Incluye Desembargue
- K VALORDEQ
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FACTOR DE ESTIBA
(Carga)
U=(V/PB).KP
Donde,
U= Factor de Estiba
V= Volumen
PB= Peso Bruto

KP= Coeficiente de Perdida (para este caso como son sacos esta entre 1.04 y 1.06)

Entonces,

U= ((0.6 m X 0.5 m X 0,5 m) / 50,0275 kg) X 1.06
U= ((0,15 m®) / 50,0275 kg) X 1,06

U=0,002998 m? X 1,06

U= 0,0031 m¥kg

Nota:

1- el volumen expresado en la formula es el equivalente a un saco.

2- EIl peso bruto es equivalente al de un saco (50kg) sumandole lo que pesa el pallet
dividido entre los 20 sacos que carga, asi:
Peso de 1 pallet= 0,33kg
0,33kg/ 20 sacos = 0.0275 kg por saco
= 50 kg (peso saco lleno de panela) + 0.0275kg (peso agregado del pallet por saco)
=50,0275kg
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CAPACIDAD VOLUMETRICA

(Contenedor o almacenamiento)

W= (V/PB)

Usaremos un Contenedor de 40’ DRY VAN

CONTENEDOR DRY-VAN 40

VACIO 3.630Kg
PESO MAXIMO | 26.850Kg
MEDIDAS EXTERNO INTERNO | PUERTAS ABIERTAS
LARGO 12.192 mm 12.030 mm -
ANCHO 2438 mm 2.345 mm 2.335mm
ALTO 2.591 mm 2.400 mm 2.290 mm
VOLUMEN 67,70 m3

PESO

Tomado de: http://www.intertransit.com

W= (67,70 m?/ 26,850 kg)

W= 0,00252 m3/kg

Ahora, como U>W se dice que la carga es ligera o sea que se ocupara practicamente todo
el espacio del contenedor pero no se usara todo en cuanto a peso soportado por el mismo.
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NUESTRO CUBICAJE

Sacos de propileno (50 Kgs)  Pallet (20 sacos)  Estiba (2 tendidos de 10)

Comercializadora
del Caribe.

w

-Pallet Estandar-

Tipo de contenedor a usar:

Se usara un contenedor seco de cuarenta pies (40’ Dry Van, en inglés), teniendo en cuenta
que la Panela Pulverizada no requiere refrigeracion, ademés, porque este tipo de
contenedores son totalmente cerrados e impermeables a las condiciones climatoldgicas,

cargandose solo a través de la puerta frontal.

La capacidad de 40" se define por el hecho de que soporta el total de la carga que se desea

transportar (20 toneladas).

Capacidad usada del contenedor (Dry Van):

- Espacio correspondiente a una estiba llena de 1000 kgs (20 bultos).
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UBICACION PUERTOS

SALIMOS POR EL PUERTO DE SANTA MARTA

4
Satélite i

Direccion:

Santa Marta, Magdalena
Colombia

Buscar en alrededores Guardaren...

INGRESAREMOS A CANADA POR EL PUERTO DE QUEBEC

Puerto de Quebec -
Quebec, G1K, Canada

.. Mmisy
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POR ULTIMO, LA PANELA LLEGARA A ZONA FRANCA “CENTRE PORT” EN
CANADA

| CentrePort Canada més datos 5 .

2000 Wellington Avenue, Rm128
| Winnipeg. MB R3H 1C2, Canada

(204) 784-1300

centreportcanada.ca

Escribe un comentario

Cémo llegar Buscar en alrededores  Guardar en... mas~

A continuacion se presentaran unas imagenes con informacion especifica sobre el Centre
Port.
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)4 Barnicke LAND FOR SALE
Brookside Industrial Park West
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Brookside Industrial Park West
Located in the R.M. of Rosser gailaurtiGtzamicke.com

Direct Tel: (204) 928 5007

Avattabio: —(+/-) 2.5 Acre or (+/-) 3.3 Acre lots Tyson Preisentanz
’ — Total of 5.8 Acras available tyson.preisentanz@dtzbarmicke.com
Direct Tel: (204) 928 5002

Highlights: - 3 Phase power available to every site
- DSL high speed intemet available from MTS Martin McGarry
- Easy access to Inkster Blvd. martin.mcgarry@dtzbaricke.com
- Interior roadway to be asphaited Direct Tel: (204) 928 5005
- Low property taxes
DTZ Barnicke Winnipeg Ltd.
A - $115,000.00 per Acre 3 . Sterling Lyon Business Park
Sale Price: > 2
CENTREPORT  Unit5-986 Lorimer Boulevard
~" Tel: 204 928 5000
Carada’s Centre for Global Trade  Fax: 204 928 5010
WINNIPLO, MANITOBA www.dtzbarmicke.com

AShoogh B ftcesation contained within & hors soLnCEs el 10 De mietin, 50 sarwrdy of sepmserdaton i mecs & b acoeacy beng sabject o
Tel: 204 928 5000 e T e
.

OTZ Qursichs Wirnizog Li< 5942
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Vi Barnicke Brookside Industrial Park West
R.M. of Rosser

Gail Auriti
gail.aunti@dtzbamicke.com
Direct Tel: (204) 928 5007

DTZ Barnicke Winnipeg Ltd.
Tyson Preisentanz Sterling Lyon Business Park
tyson.preisentanz@dtzbarnicke.com Unit 5 - 986 Lorimer Boulevard
Direct Tel: {204) 928 5002 Winnipag, Manitoba R3P 0Z8
Martin McGarry Tel: 204 928 5000
martin.mcgamy@dtzbarnicke.com Fax: 204 928 5010
Direct Tel: (204) 928 5005 www.dtzbamicke.com

ANrcogh Sw toeaion confsbud witin & Mo scuces baleved 1 e reliabin, 30 wrmndy O sspmmanteion be e kx  y soouncy Seing sebject I

Tel: 204 928 5000  SESSmr SIS S R R
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3)¥4 Barnicke

Brookside Industrial Park West

R.M. of Rosser

TOTAL SURIVE N = X8 ke —l

\
\

OEVERRMENT U Rowe ALLowasct
\

Klimpke Rd.

Total of 5.8 Acres Available

(+/-) 2.5 Acre or (+/-) 3.3 Acre Lots
Sale Price: $115,000.00 per Acre

Inkster Blvd.

‘PAE apisyooig

Western
Turbo

DTZ Bamicke Winnipeg Ltd.
Sterling Lyon Business Park
Unit 5 - 986 Lorimer Boulevard
Winnipeg, Manitoba R3P 0Z8

Tel: 204 928 5000
Fax; 204 928 5010
www.dtzbamicke.com

Alhcugh S inthemslion cortsine wittin i Some sousces ballewed © e relabin, 50 esenly O sopmeanision b rece e B B3 scousecy beng ssbject i
o, ombdon, condilions, o ke, wiltciwd or ofr chenges wihaut refics end e xhoutd not be. s (Eon without ircpenceed verficeion.

Tel: 204 928 5000

OTZ Quricieos Winsigeg L1 5042
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EL UNICO PUERTO INTERIOR

-

CENTREPORT
CANADA

N —

Canada‘’s Centre for Global Trade
WIKKIFE G, MANITORA

TRI-MODALY

UNICA ZONA FRANCA DE CANADA

CentrePort Canada es un puerto interior tri-modal y una zona franca ubicada en Winnipeg,
Manitoba — el corazon de Norte América. Conectado a principales autopistas interestatales,
tres lineas férreas continentales y un aercpuerto de carga interacional que opera las 24 horas
- 7 dias a la semana, CentrePort ofrece terenos industriales de alta calidad para desarrollar
actividades tales como manufactura y ensamblado, almacenaje y distribucion, procesamiento
de alimentos y empaquetado, y servicios logisticos relacionados al transporte.

LO QUE HACE A CENTREPORT UNICO

@

WWW.CENTREPORTCANADA.CA

3,000 of 20,000 acres de terreno disponibles
ahora

Infraestructura Tri-modal — tren, carretera y
aire

Importante infraestructura ya establecida
Fuerza kaboral asequible

Bajos costos de electricidad y tarifas de
servidios pablicos

Relaciones fuertes entre la comunidad de
negocios y el gobiemo

.nlt;r"ﬂ“ 244

p -.‘F,: "

Impuestos corporativos 33% mas
bajos que en los Estados Unides

Ubicacidn estratagica central

Conectada a principales cormedores
por tren y camretera

Acceso directo y fadil a los Estados
Unides

Cerca de importantes cdudades
intemadcionales

Beneficios de una zona franca de
libre comerdo
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RT: EN EL CENTRO DEL COMERCIO GLOBAL

@ Rarkin huket

CentrePort Canada es su portal

a todos los rincones del
mundo:
* Oesfe hacia China via el
ot Portal <§el Asia-Pacifico del
2 Oattx Canada
A é{) © e orons ©  Sur a los Estados Unidos,
LEGEND Mexico, America Central y
del Sur
. Este hacia |a India y Europa
: . fe hacia |a Iindia y
(AR Linee via los puertos de Halifax,
CP Ral Linss Mentreal y Thunder Bay
" BNSF fisi Lines Guansiale + Norte hacia Europa y el
———— Cther RaV Lines /J Medio Oriente via el puerio
— Hghwey Routes e profundo de Churchill en
oy Manitoba 2 Jan 2010

11 11
UL

m

OS 33 POR CIENTO MAS BAJOS QUE LOS E.
COSTOS MAS BAJOS QUE MUCHAS CIUDADES EN NORTE AMERICA
TERRENOS INDUSTRIALES DE ALTA CALIDAD

CONEXIONES IMPORTANTES POR TREN, AIRE, CARRETERAY MAR

Visitenos en WWW.CENTREPORTCANADA.CA o llamenos al 001-204-784-1300



CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

FLUENCIA DE LA POLITICA INTERNA EN LA POLITICA EXTERIOR DE COLOMBIA EN EL SIGLO XXI

MES MARZO | ABRIL MAYO JUNIO
ACTIVIDAD
TAREAS 112|3|4(1]2|3(4(1(2|3|4|1| 2|3
Organizacion del equipo de | Establecer el grupo de trabajo que 4
investigacion. desarrollara la investigacion.

Primer avance de ideas para | Iniciar la recoleccion de la
el estudio. informacion que permita desarrollar

el proyecto de investigacion.

Metodologia, Marco tedrico, | Estipular los parametros que guiaran
presupuesto, cronograma de | la investigacion.

la investigacion

Presentacion del Radicacion y presentacion del
anteproyecto. anteproyecto al consejo de
programa.

Investigacion relacionada al | Busqueda de informacion
tema de investigacion relacionada al tema de investigacion,
en revistas digitales, libros,

ponencias, etc.

Construccion del cuerpo de | Estructural el contenido de la

la investigacion investigacion.

Revision de la investigacion | Someter a revision a cargo del tutor
acerca del contenido de la

investigacion

Presentacion de la Presentacion del resultado de la

investigacion a los jurados investigacion a los jurados
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Ajustes

Someter la investigacion a las

9 sugerencias de los jurados a los que
hubiere lugar
Presentacion final Presentacion final de la
10

investigacion
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RESULTADOS

Después de haber llevado a cabo la investigacion descrita anteriormente, y haber cumplido
el objetivo general que es: “Direccionar una exportacion de panela pulverizada desde el
puerto de Santa Marta, Colombia hacia la Zona Franca Centre Port en Winnipeg-
Manitoba, Canada bajo el término Incoterm CIF”; se puede afirmar que la exportacion de
panela pulverizada en el termino incoterm CIF, desde la sociedad portuaria de santa marta,
Colombia, hacia zona franca Centre-Port Winnipeg-Manitoba En Canada, es viable, pues,
nuestro objetivo principal es beneficiarnos econdmicamente de las exportaciones y si
analizamos nuestro valor CIF incluyendo rentabilidad es de  $58.084.338, lo que
equivaldria a $968,07 pesos por kilogramo. Mientras que el valor de la panela pulverizada
se encuentra en Canada entre 1.7 y 1.99 USD si tomamos como referencia el valor méas
bajo y lo multiplicamos por nuestra TRM que es $1820 nos daria $3.094 pesos por

kilogramo de panela en Canada.

Ahora bien, no podemos negar que a nuestro producto le faltan algunos procesos para poder
llegar al consumidor final en Canada y que con esto se aumentaran los costos, pero

tampoco podemos negar que somos altamente competitivos en este aspecto.

Otros aspecto a favor para realizar exportaciones a Canada es el TLC que tiene en vigencia
con Colombia pues, gracias a el nuestros productos son competitivos en cuanto al precio

nacional.
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CONCLUSIONES

Con este proyecto de exportacion, cuyo fin era la exportacion de panela pulverizada y
donde los paises que intervienen son: Colombia (Pais de origen- pais productor) y Canada

(Pais de destino), se presentan las posteriores conclusiones:

- El sector panelero en Colombia esta creciendo positivamente y postula sus
productos a suplir nichos de mercado en el exterior, por su posicionamiento como
segundo productor mundial, después de la india, lo cual lleva a disminuir los costos

de produccion por producir a escala.

- La panela pulverizada tiene un gran potencial como producto para ser exportado
debido a que ha llegado a reemplazar otros endulzantes como el azlcar y en Canada
se demandan en gran escala los productos naturales, sin procesos quimicos por

cuestiones culturales.

- Colombia posee un Tratado de Libre Comercio con Canada que beneficia el ingreso
de la panela —como producto agricola- a sus mercados, con una reduccion

arancelaria de cero (0%).

- Es pertinente y necesario el analisis y estudio de los términos Incoterms y las
responsabilidades que estos involucran para direccionar un proceso de exportacion.

- Las compafiias que deseen incursionar en mercados internacionales por la razén que
sea, deberan realizar un estudio de marcado o plan de exportacion; con el cual se

encontraran los parametros bajo los cuales se debe ingresar al pais
- La exportacion de Panela pulverizada en termino CIF a Canada es viable pues

genera ingresos al Pais exportador y en cuanto a los precios que maneja la

competencia somos altamente competitivos.
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LIMITACIONES

Limite Geogréfico

NOMBRE LATITUD LONGITUD PAIS
Santa Marta, Magdalena 11.24722 -74.20167 Colombia
Montral, Quebec 45.50884 -73.58781 Canada
2367.41 millas

3809.98 kilémetros

2055.86 millas nauticas*®

Limite de tiempo

Nuestra Exportacion y documentacion fue realizada en los siguientes tiempos:

Se gener6 una factura proforma por parte de la Finca Berlin en Boyaca el dia 18 de
abril de 2013

Cotizacion de transporte interno, 24 de abril de 2013.

Cotizacion de seguro, 25 de abril de 2013

Cotizacion de flete, 25 de abril de 2013

ICA, 30 de abril de 2013.

Se generd un mandato para la agencia SIATRADE el dia 05 de mayo de 2013.

La Factura comercial se genero el dia 10 de mayo de 2013.

La mercancia se recogio el 15 de mayo de 2013 en Boyaca.

La mercancia llego a la sociedad portuaria de Santa Marta el dia 17 de mayo de
2013.

Bill of Lading, 19 de mayo de 2013

Partida del buque, 19 de mayo de 2013.

Llegada al puerto de Quebec, 12 de junio de 2013 (especificado en la cotizacion del
flete)

Certificado de origen con fecha 09 de junio de 2013.

46 Informacién mundial, distancia entre paises. www.alipso.com
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http://www.alipso.com/cultura-del-mundo/informacion-sobre/3668605/Santa-Marta.html
http://www.alipso.com/cultura-del-mundo/info/Sudam%C3%A9rica/Colombia.html
http://www.alipso.com/cultura-del-mundo/informacion-sobre/6077243/Montr%C3%83%C2%A9al.html

NUESTRA EMPRESA

NOMBRE: Comercializadora del Caribe S.A
NIT: 900 599 049-1

NUMERO DE SOCIOS: 5

EL CAPITAL: el capital de nuestra sociedad andénima comprende el capital
autorizado$300.000.000, suscrito$150.000.000 y pagado $50.000.000.

OBJETIVO: Compra de productos agricolas dentro del pais (Colombia) en marcas blancas

para su comercializacion nacional y exportacion.
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SITIOS WEB CONSULTADOS

www.areadepymes.com

www.alipso.com

Doiia panela (http://www.dofiapanela.com/)

Aromas de la tierra (http://www.aromasdelatierra.com/)
(http://panelapulverizadavc.blogspot.com)

(http://www.panelamonitor.org)
(http//www.statcan.gc.ca.)
http://www.21food.com
(http://www.panelamonitor.org)
(http://trapichepanelerogualanday.com)

http://www.ceditur.cu/content/productos/perfiles-de-paises/perfil-
canada.pdf

Thefreedictionary.com
http://www.herdkp.com.pe

Modelofactura.net
. http://www.comercio-exterior.es

WWW.MIiNCcomercio.gov.co
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ANEXOS

COTIZACION PALLETS

S STUGGSTA S.A.S.

www.esticosta.com

SENORA
JENIFER SEPULVEDA ARBOLEDA

Cordial saludo

Por respuesta a su solicitud, el valor de la estibas 120x100x0.20 tiene un valor de $25.000 puesta

en sus instalaciones.

La estiba estéa elaborada con madera pino patula de bosques reforestados, fijada con clavo helicoidal
electrosoldado, con tratamiento térmico norma NIMF 15 exigido por ICA.

En espera de sus comentarios

Cordialmente,

ALBEIRO CHICA
ADMINISTRADOR DE BODEGA
ESTICOSTAS.AS

CEL: 3174277346

albeirochica@esticosta.com

75


mailto:albeirochica@esticosta.com

FACTURA COMERCIAL

FACTURA COMERCIAL

. Comercializadora
EMPRESA EXFPORTADORA Sl caribe

Direccion:. Santa marta, colombia .. ...
Teleforwo ! Fax: 0294208256 . ...

Serfores:
EMPRESA IMPORTADORA: CENTRE PORT- CANADA

Direccion: 2000 WELLINGTOM AVENUE, RM 128
WINMIPEG, MB R3H 1C2,CANADA

e = PP

INWVOICE FACTURA COMERCIALN= 045

MNombre de

Contacto: Jorge Gonzales . ... .

Muestra

Mo Cliente. D38 e

La mercancia ha sido endada en:

Dimesiones Bnbalaje:

Grossweight (Peso Bruto): 22 294 kg
Netweight (Peso Meto): 60 000 kg
hlrks (marcas). CANADA

Wia: Marntima

hbde in: Colombia

N*de Orden de 357

P
LpL=ir 1 F L pep——

Fedha:. ...

A6 de maye de 2003 L

ITEM CANTIDA LIMID. DESCRIF 0N DE MERCANCIAS

FARTIDA,
ARAMCE LORLA

MOMNEDA FPRECH

LT AR

FRECIO
TOTAL

01 Panela Pulvenzada

INCOTE R: OFF CRALL ARG

17.01.11.0000| coP

TOTAL FACTIARADO

| $22.441.766
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COTIZACION DE TRANSPORTE INTERNO

VIGONZA S.A.
NIT: 819.004.535-8
Calle 15 No. 1C-54 Edificio Pevesca Oficina 701

Santa Marta 24 de abril de 2013

Seforita
JENNIFER SEPULVEDA
Santa Marta

REF: COTIZACION TRANSPORTE DE PANELA PULVERIZADA

Atendiendo su solicitud de cotizar transporte de las 60 toneladas de Panelas, ubicadas en Santana Boyaca a puerto de

Santa Marta.

2 TRACTOMULAS CON CAPACIDAD DE 30 TONELADAS CADA UNA  $4.200.000 CADA 30 TON.

TOTAL EL TRANSPORTE DE LAS 60 TONELADAS $8.400.000.00

Las condiciones para legalizar el viaje son las siguientes:

50% para la salida de los vehiculos. En este caso seria $4.200.000.00
No es de nuestra responsabilidad el cargue y descargue del producto.

Si para el cargue y/o el descargue se toman mas de 2 horas, se les incrementa un valor de $100.000 por hora.

Atentamente,

JENNY ALICIA HENRIQUEZ DE LA CRUZ
3145964231
LOGISTICAY TRANSPORTE
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POLIZA INTERNA

CONDICIONES DE COTIZACION TRANSPORTE DE MERCANCIAS

Tomador, Asegurado, : COMERCIALIZADORA DEL CARIBE S.A.

Beneficiario

NIT/CC : 900599047-1

Direccion : CALLE 22 No 4-76 SANTA MARTA

Teléfono : 4208899

Actividad : EMPRESA EXPORTADORA- BIENES AGRICOLAS

Moneda : Pesos Colombianos

Vigencia

Interés Asegurado : Todos los bienes e intereses del asegurado o bajo su responsabilidad que exporte
por cualquier medio de transporte, en los trayectos que se estipulan asegurados en
esta pdliza, consistentes principalmente pero no limitados a: CARNE
DESHUESADA Y CONGELADA y en general cualquier otros bienes que sean su
interés asegurable, y se encuentren definidas para la realizacion de su actividad y
dentro del giro normal del negocio.

Amparos : Exportaciones:

Trayecto interior complementario en Colombia: Cobertura Completa + Huelga +
Gastos adicionales 10 %

La cobertura completa incluye:

Basico: Choque, vuelco, accidente del vehiculo automotor; Incendio, rayo,
explosion, o hechos tendientes a extinguir el fuego originados por tales causas;
Dafos presentados en la mercancia como consecuencia de un accidente vehiculo
transportador En los trayectos maritimos o fluviales la averia comin o gruesa.

Falta de entrega: Hurto de los vehiculos o parte de la mercancia y empaque en esté
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Trayectos Asegurados

Modos de Transporte

dividido el despacho.

Averia Particular: Dafio del bien transportado con ocasion del transporte diferente
al cubrimiento del amparo basico, es decir, dafios que sufra las mercancias como
consecuencia del transporte, sin que el vehiculo transportador haya sufrido un
accidente

Saqueo: sustraccion total o parcial del contenido de los bultos; o la sustraccion de
parte de los bienes cuando no tengan empaque

Amparos adicionales:

Huelga: Huelga, cierre patronal, suspension de hecho de labores, conflictos
colectivos de trabajo, disturbios de trabajo, asonada, motin, conmocién civil o
popular, actos subversivos y de terrorismo.

Guerra: En el trayecto exterior; Conflictos internacionales. Se excluye para los
despachos desde y hasta los siguientes paises Afganistan, Republica de Chechenia,
Republica del congo, Eritrea, Irak, Israel y la autoridad Palestina, Macedonia,
Nigeria, Sierra Leona, Sir Lanka, Tadjikistan y Zimbabwe. Se excluye guerra en
tierra.

Lucro Cesante: Un porcentaje adicional a la indemnizacion por dafios materiales
pactado con el asegurado.

Gastos Adicionales: Cualquier gasto comprobado que tenga relacion directa con
las operaciones de importacién y exportacién, en que se incurra hasta el lugar de
destino diferente a la factura, los fletes e impuestos(aranceles), tales como los
financieros y la carta de crédito, costos de formularios, fluctuaciones en la tasa de
cambio, servicios de puertos y aeropuertos, almacenajes y manejo de carga, agentes
de aduana y primas de seguros, sin exceder el porcentaje sobre las sumas
calculadas para los trayectos, incluido dentro de las sumas aseguradas

: Exportaciones: Trayecto Interior complementario de exportaciones maritimas y

aéreas: Desde: BOYACA, SANTANA. FINCA BERLIN

Hasta: PUERTO DE SANTA MARTA. Todos con cobertura de acuerdo con las
condiciones de venta.

: Maritimo, Terrestre, Fluvial, Y/O Combinado
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Limite asegurado por : Exportaciones:

despacho
Trayecto interior complementario en Colombia exportaciones maritimas y aéreas:
US $17.021,21

Suma asegurada : Se aseguran las mercancias declaradas a VALOR DE VENTA para exportaciones,
Este valor se aplica para las declaraciones asi como para las indemnizaciones.

Tasas : EXPORTACIONES: 0,18 %

Deducibles : COBERTURA COMPLETA + HUELGA + GUERRA : Trayecto exterior ( Fuera
del pais ) y permanencia en puerto: 10% sobre el valor total del despacho minimo 5
SSM.M.L.V

Clausulas y e Transporte en vehiculo de propiedad del tomador, asegurado o

Condiciones Especiales beneficiario, conducidos por empleados de éste, o de terceros de confianza

previa relaciéon de los vehiculos y sus conductores en la péliza, y la
verificacion de estos datos por parte de la aseguradora en la base de datos
de Defencarga.

e Automaticidad de reporte y apertura de mercancias

e Designacion de ajustador de comln acuerdo con el asegurado.

Clausula de revocacion o no, renovacion 30 dias excepto para Guerra y

Huelga que sera de 10 dias.

Arbitramento segun jurisdiccion Colombiana

Clausula de pago de prima de 45 dias fecha expedicién del documento

Salvamentos

Primera opcion de compra para el asegurado

Ampliacién del plazo de aviso de siniestro a 15 dias

Ampliacién del término de duracion de la cobertura de 30 dias (Excepto

para Huelga y AMIT que sera de 10 dias)

e Anexo forma de valuacion: Valor Costo importaciones y a Valor Ventas
para exportaciones, nacionales y urbanos.

e Desviacion o cambio de la ruta del medio de transporte utilizado

e Permanencia en lugares intermedios que se ocasionen con motivo del

transporte maximo 30 dias. Esta permanencia esta sujeta a que el

asegurado tome todas las medidas necesarias para evitar que se produzcan

dafios o pérdidas durante la misma, y el asegurado debera declarar esta

situacion a la compafiia tan pronto tenga conocimiento.

Permanencia en lugares iniciales para nacionalizacion 30 dias.

Clausula de bienes usados (Maquinaria usada)

Clausula de repotenciacién

Edad y clasificacién de embarcaciones de transporte maritimo o de
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Cordialmente,

Roberto Carlos Alcala Villarreal

cabotaje, con edad inferior a 35 afios. Mayores se cobrard prima
adicional.

Transporte en condiciones charter, sujeto a la edad y clasificacion de
embarcaciones, edad maxima 35 afios

Bienes transportados sobre cubierta unicamente si vienen en “dry van” y
de acuerdo con las instrucciones del B/L

Cadigo ISM para embarcaciones

Actos de Autoridad

Marcas de fabrica

Mercancias transportadas a granel

Mercancias de naturaleza explosiva o inflamable

Bienes que por su naturaleza deban transportarse bajo refrigeracion,
calefaccién o congelacion.

Opcidn de amparos

Anticipo de indemnizacién hasta el 50% una vez se haya demostrado la
ocurrencia y cuantia de la pérdida.

Renuncia al salvamento sobre mercancias controladas por antinarcoticos
La cobertura inicia desde el mismo momento en que el asegurado asume la
responsabilidad sobre la mercancia de acuerdo al término INCOTERMS
utilizado.

CLAUSULA DE BIENES QUE POR SU NATURALEZA DEBAN
TRANSPORTARSE EN CONDICIONES DE  REFRIGERACION O
CALEFACCION.

Director Comercial Programa Global de Logistica

Seguros Comerciales Bolivar Sucursal Barranquilla
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COTIZACION DE DESCARGUE

ST FICARGA

SERVICIONS EFICIENTES A LA CARGA

FACTURA PROFORMNMA
PROFORMA INVOICE

DESTINATARIO / CONSIGNEE: comerciauizabora beL caRiBe = i _— DATE | FEGHA
RESNTENTR BMPPER.  cncasca NUMBER/ NUMERO 4562 dd/mm aaaa
15/06/2013
NR OF PCS Pag.1/1
NUMERO DEBULTOS 1500
Ref. DESCRIPCION DE LA MERCANCIA i ooe o geid
DESCRIPTION OF GOODS
60 PALLETS CON 1200 SACOS LLENOS DE PANELA PULVERIZADA 3 CONTENEDORES $ 113.400
VA $21.600
TOTAL $ 135.000

SAMPLE WITHOUT COMMERCIAL VALUE / MUESTRAS SIN VALOR COMERCIAL
VALUE OF CUSTOMS PURPOSES / VALOR CONSIGNADO A EFECTOS ESTADISTICOS
NOT FOR SALE OR RESALE / MERCANCIA NO DESTINADA A LA VENTA
WITHOUT CHARGE TO CONSIGNEE / SIN CARGO AL DESTINATARIO

COUNTRY OF ORIGIN /| PAIS DE ORIGEN
SHIPMENT IN:

PAYMENT: IRREVOCABLE AND CONFIRMED L/C AT __DAYS FROM THE B/L DATE
CREDIT NUMBER
INCOTERMS
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FORMULARIO DE DECLARACION DE EXPORTACION.

tﬁ;ﬁr@ Declaracion de Exportacion | e M ‘ 600
LITT]

Ezpsca ressrvede para la DUAN 1. Afo

4 Humees Suloenaase GOOE00000000 0

5T
4. hMumero de ideniiicecion Tricetars (MITE B 11. Apmilicios y nombees © matn socosd
I Ig]ﬂlul5lglglul4l?l_lﬁ COMERCIALIZADORA DEL CARIBE S.A
i 3. Diencrion 14 Tadiore 12 Ghe. |18 Cod. [17. God. Gadad)
CALLE 22 No 4-T8 | ""1’"!’;‘ - |"—|"""I
4. Némam de ideniificecen briutess [MIT) 25, O] 28, Apslicics ¥ normén o rants socel del declarenis sslosnds 7. Tgndn | 28, Cédign saumen
El . 8300025714 AGENCIA DE ADUANAS SIATRADE 5.4, l
E 2% Mumemn docurrenio da desbhoeoor 30, Apaliidos § nomives de quses wsctbe el Soosmetls
Ll ISIBISIE|411I2IE SANTIAGO PALOMING
31. Chiea du - scacial 8
i MARTIN MCGARRY
33 Direcoitn pail oe 34 Cod. Patn | 38 Cluced del pabe oe 3. Auicricectn de emtmesus iF.A%  dean D
'..NITE?'SE_CRHE?WJ EVAR. WINMIPES, MAMITOEA RSP |u"’|4ﬂ o l | |
m.Th:—-sn FuCed |40 Col ugar 41.@.:.:. 47, Declarsctn axporscis srero: 4. 4% Mas  Dim
DECLARACION INICIAL L1 TSR 47 l X | X X%
44 Achasivo decerscan da importecion srteror A5 Afe  Man  Dim || 48082 umuhm m.cm?; 46 Valor intel en monads de :mqpn:n
- X | XX XS RS 19 | ERES usD ™ %6721.39 <™ 1
1. Cixlige . Pacis bl b 53 Cadign | 54 Cidign . L x Y = '!?mqu nwm |nnugu
ST B0.132K6 I"'T’" =N [0 [(X X XU | |*“p
Emzadapn: 43, Marcas ¥ nuTeEs
I T | 12|]|]' H
24 Corbbrmte 2n organ [y T — [ [a! = [b = ]d =
el L e o ENTRE [+ [® % [ % [® I" [P | Mgt
[T Ep—— i ro B B34305-11 |7 Ve beene antided |hr~n b 8. Sécign Bl E.ar ltl:amn
CA w2013 104 X [ T oK TR X |mvein | ciema [meaea’
':‘n “:"'_:‘" o —— ﬂﬂ# A7, Canbiriad [ ——— 5. Mk FOB LISD | 60, Wk gt Sl L0 | g g, | e
A7011110 00 15 | 1357 KG | s0.000 60.000 | 223 84.53 X X *
3 Demcripeite ow e nci (NG nics I lan @ wezortar con u - - mrisi 7 o). Siel camps

--l——,.nuh._..—-h_-:u-a-m

PANELA PULVERIZADA EMPACADA EN SAC0S DE 50 KG PARA UN TOTAL DE 60.000 KG, EMBALADOS
EM 60 PALLETS STANDAR.

B [0, Caniniac 2 [ —— [ ——— N L) " RS ——————Y P ———"
1 £0.000 r22.334.53 0 o e
0L Wk flatan LSD 01, Vinkor egerom LS 102, Valor olros geton LS L Vsor iotel de s sxportscen USH 104, Vimkor m reimlegrar LSO
3 320 1.114,35 | 0 I 26.788,25 I o
108 A Mes  Dim Certficacion de ambargue 117, Declarscion de sxportacien definfyva 114. Fecha
[:] 192 hie. Maribesin de carga LAfE Me D |Mo. I—I_l_
107, Ao y ncin | L frma
wo ML G T3, ha. Bulios 04, Pa g}
Firma y seile dal impecior faman. | 10 Kambes
P ey ey
158, Otsmsreaciones
08 Namirs
T S
Firma deckaranis minsris

Original: Admiséstraeion L. A E. DIAN 20064100000001

83



CERTIFICADO DE ORIGEN, COLOMBIA-CANADA

Certificado de Origen
Tratado de Libre Comercio

entre Canada y Colombia
{Instniccionzs al reversa)

Liznar 3 maguina o £n ket de Imprenta.

1. Mombde y direccion del exporiador COMERCIALIFADDRA DEL CARIEE,
CALLE 22 Mo 472
Taléfono © AI0EED Far

Comeo glecionice. COMERCIALZADDRADELCARIEEMHOTMAIL C:OM

2. Periodo que cubre;

e
ol

M ARRA
M g

3. Nombre ¥ @irecclon el producion.  pece EERLIN SANTANA BOTACA

4. Mombre y direceion del Impartacar. BROOK SIDE INDU STRIAL PARK,
UNIT 5 386 LORIMER BOULEVAR.

Teléfono: Fax: Telefono:  (204) 928 3005 Fac WINNIPEG. MANITOBA R3P 0Z8
Comed electrnico: FINCABERLINAHOTMAIL COM Comen elecninicn;
5. Descripcion de lajs) Mercanclals) E. Clasificacion | 7. Criterio B. 9 10. Pals
pe FANELS,
PULVERIZADA Arancelana Preferencial Productor Prusba de de Crigen
Valor
TH 1M COLOMELL

11. Dbsenacionas:

Declar balo waments que:

afectar la exactibud o valldez del mismo.

Comercie Canada-Colombla.

Este Cenficado conflens 1 paginas, Incluyendo 1ndos 08 aNexds.

+La Informacion conienida en esta documento 85 verdadera y exacia, y me Nago responsable de comprobar io aqul declarado. Estoy conscienie
e que saré regponsable por cualquier declaracion faisa u omislon materal hecha en o con relacion al presante documento.

+Me comprometd 3 conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documentas necesanos que respaiden & conbenido del presanie
Certificado, a5l como a notificar por esciin a todas |35 personas a quienss entregue & presente Cenfficado sobre cualguier cambio gue pudiera

+ L35 mefcancias son ooiginanas def iemtona de una o ambas Partes y cumpien con ks requisiios de ongen que Ies son aplicabies confiorme al Tratado de Lione

12. Fimna autonzada: Empresa;

NOMBOME s man seruvEDs Canga:
(1N MM AAAA Telefona: Fax:
w0 1

Feoha: —/——— Cormeo eleeirnloo:
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) PRODUCTOS OF DRIBEN ARMAL ¥/HID.0GICOL 7
!MPOWTACKN }'\U‘I’O"ZMMSN occqum‘o CE IHPCRTACION .
(L E -Ucr"mc w.omvucrw’mlc'c cAMBA: r‘omuA‘mA

FUERTS. Santa Marta

) :mrc/\_. RN
aue EL 1Los| PRDDUC’QS' wn) 00 so»mnois; A cmmow !uspeccnon SAN'ARL\

‘FRODUCTOS ASOCIADOS AL CIS

i

| cANTIDAD [ UNDAD | PRODUCTO ! I ey o Y O R
' 60 TON SOKG 'w»e.al=u|.vailm'mL DD ,'ucoa ', S A .
" PAIS DE ORIGEN ESTABLECIMIENTO DE ORIGEN:
~ COLOMBIA FINCA BERLIN, SANTANA, BOYACA
PAIS DE PROCEDENCIA RUTAS DE VIAJE: VIA:
COLOMBIA - I | mumuumvmmmm | MARITIMA ]
" IMPORTADOR DIRECCION DEL IMPORTADOR
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PACKING LIST

PACKING LIST

Remitente:

Nombre

Direccién

Ciudad

COMERCIALIZADORA
DEL CARIBE

CALLE 22 No 4-76

SANTA MARTA,
COLOMBIA

Persona de contacto

Receptor:

Nombre

Direccion

Ciudad

CENTRE
PORT

UNIT 5
986 LORIMER
BOULEVAR
BROOKSIDE
INDUSTRIAL PARK

WINNIPE
G- MANITOBA,
CANADA R3P 0Z8

Personta de contacto

JENIFER SEPULVEDA MARTIN
ARBOLEDA Nombre MCGARRY
TEL 317-372-8016 TEL (204) 928 5005
Documento
Embarque: PSESMA538
C
a
nt
id
a
Unid d | Cantida
ades sa d Peso
Produ | Peso neto kgs | Peso Bruto | por Pallet co | Unidad | Neto | Peso Bruto
cto Unid kgs Unid | saco Kgs.x saco (estiba) s es Total Total
Panela
Pulveri 12 60.00
zada 50 50,11 0 50 60 00 1200 0 60.132
60.00
Total 0 1200 0 60.132

Detalle de la cantidad de cajas incluidas en el Pallet (base clasica 1x1.20x.120) indicando si llevan esquineros, plastico (films) strech (norma

NIMF15)
Tipo Medi
de das
emba Tipo de Posicion |saco
laje empague Arancelaria| s Metros Cubicos
Pallet
Standar 90 x
d Sacos 17.01.11.10.00 | 60 54,0 m3
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SEGURO

Seguro de Transporte
Cotizacion - Péliza Especifica

RSA™

Fecha emision de la cotizacién: Cotizacion N*: QRFO0018048
Asegurado: JENIFER SEPULVEDA ARBOLEDA

LIS 819.006.335.8

Intermediario: 04333703 LOGISTICA INTEGRAL DE SEGUROS LTDA
Vigencia: 15 cias calendario desde la fecha de emisidn.

Mercancia Asegurada: Comestibles (Excluye cob pérdida cad de frio) / { )

SE DEJA CONSTANCIA QUE EL TRASLADO DE LA MERCANCIA SE
VA A HACER VIA MARITIMA DESDE SANTA MARTA (COLOMBIA)
HASTA MIAMI (ESTADOS UNIDOS) ¥ LA CARGA A TRASPORTAR
(PANELA) ESTA suuqu EN CONTENEDOR CONSOLIDADO.

Sujeto a las el
Embalaje: CONTAINER CONSOLIDADO
Suma asegurada: 40'684.100
Tasa: Acorde a prma minima
Deducidble: 10,00 % sobre el valor de la pérdida minimo 1 SMMLYV
Trayectos asegurads Exportacién

mnmu&oummm

Incoterm: FOB

Prima total $ 2.028.120,65
I —
Términos y condiciones:

Cob condich o les y part aplicables a este seguro se encuentran
especificadas en archivos adjuntos.

LA PRESENTE COTIZACION NO ES VALIDA PARA TRAMITES ADUANEROS.

*C Adod: La p cotizacién queda condicionada a que ol destinatario 1 acepte y
emita por este medio d de los prd 15 dias calendano posters ala &n de este

documento, dmmmmmmmmhmcﬁm no se
considerard en rnesgo y automdticamente se cerrard el expediente.

= Esta cotizacion esta sujela o Que NO se pr riacidn en el nesg gurable, © se
modifique ka informacidn aportada por el & 0. La Asegurad se reserva el derecho a
modificar O retiror esta cotizackn.
* Esta cotizacién no P te a la Aseg con el otorgamiento de amparo, ni constituye

cobertura de seguro hasta tanto se acepte y emita la poiiza de seguros.
Detalle de los trayectos Asegurados:

Exportaciones:
Se aseguran las moviizy boo a boa mmuwum
en Colombia hasta su destino final de acuerdo con 108 terminos del trato de wpwraventa.
Incoterms.

Roys & Sum ABance Seguron (Colomda) S A

NIT 500 002 205.7 Grandes ww‘diﬂmﬂtm NO practcar retencdn en L
foerte 30bre Premas de seguros At 1 OR% Comin Agerte Retenedor IV

Avenca 19 N0 104 < 3T Bogoa D C TMCUUM-—-WM“
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FLETE

COTIZACION DE TARIFAS DE FLETE MARITIMO

Fecha Consulta T 25-Apr-2013

Commodity 1 2503 - Miscellaneous manufactured articles, nos
Contenedor Tamario / Tipo : 40/ DRY

Modo Transporte : CY/SD

Tiempo Transito : 22 Dias Aprox

validez de Tarifa : 31-Jul-2013

Origen : Santa Marta (Magdale

Destino : Quebec City, (QC), CA

Proxima Nave : MAERSK NEEDHAM 1307 ETD: 28-4pr-2013
Descripcion Tipo Flete Codigo Valor Moneda Base
Basic Ocean Freight BAS 1,678.0 uso Container
Inland Haulage Import IHI 762.0 uso Container
Handling Charge - Origin OHC 50.0 uso Container
Standard Bunker Factor SBF 830.0 UsD Container
Total Flete Estimado 3,320.0 usD Container
Documentation Fee - Origin ODF 30.0 usD BolL
Otros Cargos Adicionales

Handling Charge - Destination DHC 412.0 uso Container

Esta propuesta de tarifa no es una oferta y en ninglin momento serd obligatoria para Maersk Line

a menos que sea confirmada por escrito por ambas partes.

Todas las cotizaciones tienen una vigencia de 30 dias naturales.

Las cotizaciones estdn sujetas a todos los cargos, recargos, cuotas, factores de ajuste (incluidas las locales),

excepciones y exclusiones en virtud del arancel de Maersk Line o como lo indica,
pero no limitado a, los términos de esta cotizacion ("Cargos Adiciones v Terminos ).

Dichos cargos adicionales y condiciones pueden incluir, pero no se limitan a, los cargos de manejo de terminales,

tarifas portuarias, gastos por exceso de peso, honorarios de documentacidn, gastos de aduana.

Los Cargos Adicionales y Términos que aplican, son aquellos que se encuentren

vigentes en la fecha en la que el Transportista reciba la documentacidn de transporte completa que indica la cantidad de contenedores.

Las solicitudes de reservacidén de esta cotizacidn estan sujetas a la disponibilidad de espacio y equipo.

Esta cotizacién y las reservaciones de transporte, estin sujetos a los térmios, condiciones, excepciones y exclusiones,
inluyendo particularmente la preferencia de ley y jurisdiccién en la que se encuentra el Conocimiento de Embarque para Transporte

Maritimime y Multimedal.

Al momento de hacer la reservacion, la carga peligrosa esta sujeta a la aceptacién de |a politica de los puertos involucrados.

Maersk Line proporcionara estos Cargos Adicionales y Términos al ser requeridos.

Para las operaciones sujetas a la Ley Embarques de Estados Unidos, ninguna variacion en las tarifas o cargos que varie del Tarifario de Maersk Line,
El descargo de responsabilidad en el idioma local es sélo una traduccién de la versién en Inglés, la cual,

en caso de litigio prevalecers sobre cualquier traduccidn que se haya hecho sobre |z versidn en Inglés.

sera obligatorio para la misma a menos que se haya incluido en un contrato de servicio o en alguna modificacidn
al contrato y que se haya presentado ante la Comisién Maritima Federal.

Si usted necesita la versidn en Inglés por favor solicitela antes de confirmar esta cotizacién.

Gracias por brindar a Maersk Line |la oportunidad de cotizar para su negocio.

Preguntas frecuentes

LQué sucede si no confirmo |as cotizaciones?
<Ddénde puedo encontrar las tarifas publicadas?
i5e aplicaran las tarifas

publicadas aun y cuando cuente

con un Contrato de Servicio?

<Cdmo confirmo las cotizaciones?

cDénde puedo encontrar informacidn de noticias,

iQué debo hacer si es la primera
vez que reservo con ustedes?

Enlaces itiles
Noticias, informacién y avisos de Maersk Line

BAF vy nivel de base de calculo
CAF vy nivel de base de calculo

Se aplicaran las tarifas publicadas.
ht ine.com

Si.

Por escrito, dentro del periodo de wvalidéz y antes de hacer las reservaciones.

Antes de registrar una reservacidn, péngase en contacto con su agente de ventas.

tools/CAF averview
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OTROS DOCUMENTOS IMPORTANTES PARA EL DESARROLLO DE ESTA

EXPORTACION

FACTURA PROFORMA

FmA T T TS FIROF O FRRIvE.AS
RO F~COOFRENTSA FINWEO I E

DESTINATARIO f CONSIGNEE: COMERCIALIZADORA DEL CARIBE

REMITENTE / SHIPPER

FINCA BERLIN

PROFORMA INVOICE
NUMBER/S NU!

DATE / FECHA

MERO 0228 dd I mm f aaaa
18/04/2013
NR OF PCS Pag.111
NUMERO DE BULTOS 1200
Ref. DESCRIPCION DE LA MERCANCIA N AL SEoR oty raniis
DESCRIPTION OF GOODS BrrienD
01 PANELA PULVERIZADA SIN TRATAMIENTO QUIMICO 60 TONELADAS 26'705.701
IVA 4'272.912,151
TOTAL 30'978.613,151

SAMPLE WITHOUT COMMERCIAL VALUE / MUESTRAS SIN VALOR COMERCIAL
VALUE OF CUSTOMS PURPOSES / VALOR CONSIGNADO A EFECTOS ESTADISTICOS
NOT FOR SALE OR RESALE /| MERCANCIA NO DESTINADA A LA VENTA
WITHOUT CHARGE TO CONSIGNEE / SIN CARGO AL DESTINATARIO

COUNTRY OF ORIGIN / PAIS DE ORIGEN
SHIPMENT IN:

PAYMENT: IRREVOCABLE AND CONFIRMED L/C AT _ DAYS FROM THE B/L DATE
CREDIT NUMBER
INCOTERMS:
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RUT (REGISTRO UNICO TRIBUTARIO)

Formulario el Registro Unico Tributario
YDIAN WPl
2. Concepto Actualizacion
4. Numero de formulario 14132647927

o -
(415)’ 89984(8020) 1413264792 7

Espacio reservado para la DIAN

IR

e

5)77072124
5. Numero de Identificacion Tributaria (NIT): 6. DV |12, Direccién seccional 14. Buzén electrénico
. ., ., .9,0,05.9.9,0.4 7| |1 |muesosyAaduanssdeSantatarta (\W
IDENTIFICACION ( '\\‘/

24. Tipo de contribuyente: 25. Tipo de documento: 26. Numero de Identificacion: (/‘\ | 27. Fecha expedicion:

M S 3
Persona juridica [1 I I 1 7, 2 s 6 [peoe]
Lugar de expedicion 28. Pais:

29. Departamento: nicipio:

___ ERTNY P
33. Primer nombre @) / (/> \ :9& nombres,

31. Primer apellido 32. Segundo apellido

1N

35. Razon social: L )) X
COMERCIALIZADORA DEL CARIBE S.A. A\‘\//

36. Nombre comercial: \\7, 37-Siglan
COMERCIALIZADORA DEL CARIBE S.A. B

A 4
IUBICACIBN,
38. Pais: 39. Departamento: < L/) g 40. Ciudad/Municipio:

COLOMBIA 116l9| MAGDALENA /'?\> < 4|7 SANTA MARTA olol1
41. Direccién
CALLE 22 No 4-76 /4 \> (@

42. Correo electronico:

43. Apartado aéreo é | 44, Ts?g'égo 15— 45. Teléfono 2:

[
somenompasormeicammanoniancon | [TTTTLERT NI DS LT T [ IslsTifelalelsl [ TT 1 [ T Is[sl2]sls]e]7f]a]x
< T __ CLASIFICACION
Acﬂ\( d ¢ on&}nlc:/;, Ocupacion
Actividad principal tividad secundaia, Otras actividades —
[ 46. codigo: | [ 47. Fecha inicio activided: | | [ 48. coaigé: | [ 4p, Fechdinicionctiead: | | s0. codigo: 1 2 51. Cédigo establecimientos
Lk 11||'"/‘~\‘\ T Lo g b
[[ 2005 [t 2]1 3] S N5 [0t | [ [ ||V i 0 [2
N Responsabilidades

|1[z|3|0W]/5|7|s|s|1o|11|1z|13]14[15|1s]17|1s|
sscdage sy [z lopfloolpalaal (0 o0 o1 o1 VT lal o lolyls]
o

05- Impto. renta y compl. régimen ordinario (\ 14- Informante de exogena
07- Retenciodn en la fuente a titulo de rent \)

09- Retencion en la fuente en el impu sobre,las v
10- Usuario aduanero \\}

11- Ventas régimen comun

Usuarios aduaneros Exportadores

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 55. Forma 56. Tipo Servicio 1 2 3

s4.codgor |5 3| : ; . ’ : ; i . 57. Modo I | ||
] - s8.cpe 5 O ) 1 i

Para uso exclusivo de la DIAN

59. Anexos: S| m NO m 60. No. de Folios: |0 61.Fecha: |12 0 12 |0 8|1 1

La en el serd de quien lo suscribe y en Sin perjuicio de las verificaciones que la DIAN realice.
a la realidad; por lo anterior, cualquier falsedad en que Firma autorizada:
incurra podré ser sancionada.

Articulo 15 Decreto 2788 del 31 de Agosto de 2004.

Firma del solicitante:

984, Nombre GUTIERREZ LEAL JORGE
985. Cargo: Representante legal Certificado

90



CAMARA DE COMERCIO
aa- 0015838

CAMARA DE OORERTIO DE BANTA MARTA
CoanrEuT vie Crumeen e CERTIFICTADD DE EXISTENTIA Y FEFRESENTACION LECAL
T ] T, A AT,

pAUHTEO e operackon:GICAE0EPCES Facha; FDLI/O2/OF 61038 Pagine ; 1

CERTIFITADD DE EXNISTENTIA Y FEEFRESENTADION LESAL O INSCTRIPTION DE
DOCUMENTD
LA TARARA DE CORMERTIO DE SANWNTA MARTA, O0ON FUNDARENTS ENW LAS
MATRITULAS E INSCRIPCIONES DEL FECISTRD MERTCAITIL

CERTIFICA:

NIMERE:: SOMERTCIALIFATFORA DEL TARTIEE 5.A.

EITLA:

NIT: 5=DD =55 D451

DIRESCION SOMERCIAL: CALLE 233 Hao 4-F&

DORICTLIC: SANTA MARTA

TELEFOWS SOMERTIAL: S3hEISE

DIRECSTION DE WOTIFICATION JUDITIAL: TALLE 33 o 4-T&
MUNICTFIC JUDTCTIAL: SANTA MARTA

ERATL. SOMERCTAL: COMERCIALTF AT S RADEF L. CARTEF SO TRATL. R
TELEFONS NWOTIFICACTION JUDITIAL: S3&EESS

FAX WOTIFICACTION JUDLDTLAL:

CERTIFICA

QUE EL MATRICULADD TIEWE LA SOWNDITTSON DE FZEQUIT}A. EMFRESA DE
ACTUERDD CON LD ESTAELECIDD EN EL ARTICULS 3 DE LA LEY 1435/3010 Y
EN EL ARTICULSD 1RO DEL DECRETS S45/3011
ACTINIDADES ESOINORITAS:
ACTINIDAD FRINCTIFAL:
ELFRESA TOMERTIALIZADORA DE MARTAS ELATCAS PARA U DOHIUTMD
NACTONAL Y EXPORTACION.

CERTIFICA

MATRITULA HUMERDS: OD14E0TS
FECTHA DE MATRICTULA EN ESTA TAMARA: 7 DE MARZD DE D13



BILL OF LADING

BILL OF LADING
CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

COLOMBIA.

1. SHIPPER | EXPORTER {Compists name acdress) Embartaccr

COMERCIALIZADORA DEL CARIBE,
CALLE 22 No 4-76, SANTA MARTA,

3 {Reserva N*)

3(b) DATE (lecha)
19/05/2013

N3) BAL OF LADING N*

PSESMA538

[T EXPORT REFERENCE (relerencias Gé #Xporacion)

|5 CONSIGNEED TO (Consignado s | CENTRE PORT, CANADA & FORWARDING AGENT (agante smbarcador)
BROOKSIDE INDUSTRIAL PARK WEST, UNIR S 886
LORIMER BOULEVAR. WINNIPEG, MANITOBA. R3P 0Z8

8. DOMESTIC ROUTING / EXPORT INSTRUTIONS

7. NOTFY PARTY inosficuese 3 | o by e )
MARTIN MCGARRY
(204) 528 5005
VESSEL (nave) - 1. RELAY PONT 12. POINT AN COUNTRY
A fcarga reciteca en) QUEBEC PORT, [puerto de conexion) (hgar y Pl Co Orgen) CoLOMBIA m
o 13 PORYT OF LADNG (juario 08 cargg) | 4. LOADING PIER 15 TYPE OF MOVE
[FLAG (bandeta) SANTA MARTA, COLOMBIA (hrrenal / musle) { ¥p0 O movimiento)
17 PLACE OF DELIVERY 8Y CARRER
Jrgar o erireqa oo ks carga) B ORIGMALS TO BE RELEASED AT (originales para entragarss #n)
PARTICULARS FURNISHED BY SHIPPER
Ma@.ndmgm
8 MARXS AND NUABERS | 20, NUMBERS OF PACKAGES 21, DESCRIPTION OF PACKEGES 2 WEIGKT [ weasumaaenTs)
MAICES Y IUeOs) (mumsero de bulios) AND GOCD (Rras iwlicn]  fmesicos)
(doscripoon oe mercancias)
1.200BULTOS CON 50 KG
UNO. PANELA PULVERIZADA 60 .000 KG
CONTENEDOR 40° DRY VAN
60 PALLETS STANDAR-
PAID- FCL
FRE)GHT CHARGES RATED AS PER RATE | TOEEPREPANDINUS |COUECTMUSD  OREGN CURRENCY
[ fiets basico por s | DOULARS o cxten wn ddawe  monaca local
pre pogado e Golwws
1.678 USD 3.320USD 16'042'400C0OP
TOTAL 3320 usD 6'042'400 COR
IN WITNESS WHERE OF THE CARRIER 81Y ITS AGENT MAS SIGNED. .. ORIGINAL 81
SIGNATURE.. BY. )
CARRIER
DECLARED VALLE - ay.... A
FOR SHIPPER
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MANDATO

Sefiores

Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales

Administraciones de Aduanas (Especiales, locales y delegadas con operacién Aduanera)
Ministerio de Comercio, Industriay Turismo

Autoridades en General

Ref.:  Contrato de mandato con representacion

Identificaciéon del Mandante: Identificacion de la
AGENCIA:
Razén Social: COMERCIALIZADORA DEL CARIBE |AGENCIA DE ADUANA
S.A SIATRADE S.A.
NIT: 900 599 047-1 830.002 571-4
Domicilio principal: | Cll 22 No 4-76 CALLE 11 No 1C
EDIFICIO POSIHUEICA

Respetados sefiores:

Los suscritos manifestamos que se ha celebrado un CONTRATO DE MANDATO entre las partes
identificadas arriba, en virtud del cual EL MANDANTE confiere mandato aduanero a la AGENCIA
para que esta adelante en nombre de aquel todas las gestiones de indole aduanero que sean
necesarias en relacién con las mercancias de EL MANDANTE.

EL MANDANTE concede a la AGENCIA las siguientes facultades:

1.

Presentar en nombre, representacion y por cuenta de EL MANDANTE
declaraciones de Importacién, de Exportacion o de Transito Aduanero, en todas
sus modalidades, incluyendo todos los tramites aduaneros inherentes y conexos
gue se adelanten ante la DIAN.

La AGENCIA declarard las mercancias segun los documentos e informaciones aportados
por EL MANDANTE, los cuales deben reflejar la verdad completa y exacta de la
transaccion internacional realizada. La AGENCIA debera reconocer la mercancia antes de
su declaracion, a menos que EL MANDANTE le dé por escrito instrucciones previas de no
hacerlo, caso por caso, evento en el cual EL MANDANTE se obliga a pagar a la AGENCIA
las tarifas por esta actividad y los gastos en que se incurra.

La AGENCIA podra clasificar arancelariamente la mercancia, segun su leal saber
y entender, con base en los documentos e informaciones aportados por EL
MANDANTE. Sin perjuicio de lo anterior, si EL MANDANTE informa a la
AGENCIA una posicion arancelaria, o la mercancia ya esta clasificada en los
documentos que EL MANDANTE entregue a la AGENCIA (por ej.: registro o
licencia de importacion, certificado de origen, etc.), la AGENCIA debera
obligatoriamente clasificar y declarar la mercancia en esa posicion arancelaria, sin
responsabilidad alguna por parte de la AGENCIA y bajo la completa
responsabilidad de EL MANDANTE.
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4. Realizar las siguientes gestiones en nombre, representacion y por cuenta de EL
MANDANTE: presentar peticiones; hacer reclamos; solicitar y recibir devoluciones; solicitar
liquidaciones oficiales de correccién; atender y responder Requerimientos Ordinarios y
Especiales, interponer recursos, presentar solicitudes de revocatoria directa, solicitar
clasificaciones arancelarias generales; solicitar inspecciones aduaneras, traslados,
introducciones y salidas de mercancias hacia y desde zonas francas, entendiéndose que la
AGENCIA actda unicamente en condicién de remitente de la mercancia; realizar visitas de
inspeccién previa ante cualquier depdsito o zona primaria aduanera; localizar y relocalizar
mercancia en puertos; firmar declaraciones de valor; solicitar embarques, cabotajes,
continuaciones de viaje; retirar cualquier mercancia de las zonas primarias aduaneras una
vez obtenido el levante, o autorizar el retiro y entrega a terceros transportadores bajo
cuenta y riesgo del mandante, sin asumir ninguna responsabilidad por el transporte; y, en
general, adelantar todos los tramites contemplados en la legislacion aduanera que sean
requeridos por el mandante y deban ser realizados a través de una AGENCIA.

5. Este mandato tiene alcance nacional y es conferido a la AGENCIA como persona juridica,
la cual podra ejercerlo en cualquier jurisdiccion aduanera a través de cualquiera de sus
representantes y/o auxiliares aduaneros debidamente inscritos ante la DIAN.

6. La AGENCIA queda facultada de modo especial para suscribir en nombre de EL
MANDANTE, contratos de comodato de contenedores ante los agentes maritimos y/o
arrendadores de contenedores, liberdndola de cualquier responsabilidad solidaria por el
arrendamiento, moras o dafios del contenedor y cualquier clausula de solidaridad se tendra
por no-escrita y la aceptacion de este mandato asi lo determina.

La representacion ejercida por la AGENCIA dentro de los lineamientos generales de este contrato,
no la compromete ante terceros con los gastos ocasionados por esta gestidn, ni los
incumplimientos que se deban exclusivamente a la actividad de terceros ajenos a la AGENCIA, y
por lo tanto se deja clara constancia para efectos de la responsabilidad de la misma ante la DIAN y
terceros intervinentes, que este mandato no aplica tenencia fisica de la mercancia ni subrogacién
por solidaridad de las responsabilidades econémicas en el ejercicio de su gestion.

Este mandato se hace igualmente extensivo para que la AGENCIA obre en nombre y
representacion de EL MANDANTE, cuando fuese a actuar en la nacionalizacion de
mercancias en cuyos documentos de importacidbn apareciere como consignataria o le
hubiesen sido endosados.

Como requisito indispensable para que la AGENCIA acepte el encargo aqui conferido, EL
MANDANTE se obliga expresa e irrevocablemente a:

a) Pagar todos los tributos aduaneros, derechos aduaneros, intereses, sobretasas,
gravdmenes y demdas impuestos que se deriven o causen por la importacion,
clasificacion o declaracion de las mercancias importadas por EL MANDANTE, ya
sea que se liquiden privadamente en el proceso de nacionalizacion o en
posteriores liquidaciones oficiales proferidas por la DIAN, notificadas a EL
MANDANTE o a la AGENCIA.
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b)

d)

f)

Pagar todos los tributos aduaneros, derechos aduaneros, intereses, sanciones,
sobretasas, gravAmenes y demas impuestos en aquellos eventos en que la
subpartida arancelaria informada por EL MANDANTE o el valor declarado sean
objeto de revision en inspeccién y/o control posterior por parte de la DIAN,
manteniendo indemne a la AGENCIA por cualquier reclamacion, investigacion o
requerimiento. Si la clasificacion arancelaria fue realizada en forma exclusiva por la
AGENCIA, sera esta quien responda por las sanciones correspondientes , pero EL
MANDANTE continuara obligado a pagar la diferencia de tributos aduaneros,
derechos aduaneros, sobretasas, gravdmenes y demas impuestos que reclame la
DIAN, asi como los intereses.

Entregar con la suficiente antelacion a la AGENCIA la documentacion e
informacion completas, veraces, exactas, legibles, libres de enmendaduras,
tachones o repisados, que llenen los requisitos legales y que sean necesarias para
gue la AGENCIA adelante las gestiones encomendadas, especialmente en lo
relacionado con el valor, clase de mercancia, descripcion de la mercancia,
seriales, cantidad, posicion arancelaria y tratamientos preferenciales.

Pagar las sanciones, rescates, multas, etc., que se impongan por inexactitudes,
errores, deficiencias, omisiones o defectos formales de los documentos e
informaciones que entregue a la AGENCIA. Si la AGENCIA es sancionada por
tales deficiencias, EL MANDANTE se obliga a salir en defensa de la AGENCIA y a
asumir el pago correspondiente.

En las Declaraciones de Transito Aduanero (DTA), EL MANDANTE se obliga
expresa e irrevocablemente a pagar los tributos aduaneros correspondientes a la
mercancia sometida al régimen de transito, que no llegue a la aduana de destino.
Ademas, EL MANDANTE se obliga a constituir una poéliza de seguros en favor de
la AGENCIA, por el valor de dichos tributos, la cual sera cancelada una vez
finalizado el régimen sin novedad. En el evento contrario, la AGENCIA hara la
reclamacion del siniestro.

Cuando la DIAN sancione a la AGENCIA, le cobre tributos aduaneros o haga
efectiva la poliza constituida ante la DIAN por irregularidades o insuficiencias en el
certificado de origen aportado por EL MANDANTE, este se obliga expresa e
incondicionalmente a reembolsar inmediatamente a la AGENCIA el monto cobrado
por la DIAN, incluyendo intereses y sanciones, al igual que los gastos y costos de
defensa, tanto en la instancia administrativa como jurisdiccional.
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El presente mandato es oneroso. Las condiciones comerciales que se han pactado entre
los contratantes figuran en documentos separados que hacen parte integral del presente
mandato.

Este mandato estara vigente por un término de un (1) afio. A la expiracién de este plazo, se
renovara automaticamente. Sin embargo, las partes estan en libertad de dejarlo sin efecto en
cualquier momento por decision unilateral.

Bajo la gravedad del juramento, las personas naturales que suscribimos este documento
declaramos que contamos con las facultades suficientes para obligar a las compafilas que
representamos en los términos de este contrato.

Se suscribe en la ciudad de Bogota, el dia 18 de abril de 2013.

EL MANDANTE: EL MANDATARIO:
(comercializadora del Caribe SA) Agencia de Siatrade SA
(Nombre) Jenifer Sepulveda Arboleda (Nombre) Santiago Palomino
(Cédula de Ciudadania) 108935479 (Cédula de Ciudadania) 54960315
(Cargo) Representante Legal Representante Legal (s)
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DOCUMENTOS PARA LA ADUANA CANADIENSE

A continuacion se incluye una lista de los principales documentos aduaneros canadienses
con los cuales conviene estar familiarizado. Todos los formularios estan disponibles en el
sitio Web de la Agencia Canadiense de Aduanas: www.ccra-adrc.gc.ca

Nombre del documento

Formulario ABA o ABA(B)
Cargo Control Document (CCD)
(manifiesto de carga en transito)

Descripcion

El CCD es el documento oficial utilizado por la Agencia Canadiense de
Aduanas para controlar la carga. En dicho formulario, el autotransportista
declara ante las aduanas las mercancias que transporta. Preparar el formulario
es responsabilidad del conductor.

El formulario ABA no es necesario si las mercancias son despachadas en
virtud de los programas canadienses de liberacion de partidas PARS, FIRST o
A48

Formulario ABB/T512B

Canada/U_5. Transit Manifest
(manifiesto de transito entre Canada y
EE.UU)

Necesitara este formulario si un bulto de su carga contiene mercancias
provenientes de Canada que retornan a Canada después de haber sido
transportadas en transito atravesando por EE.UL., o bien si son mercancias
provenientes de EE.UU. que son transportadas en transito atravesando por
Canada. En Canada, comesponde al formulario ABE y en EE.UU. al formulario
7512B. Amhos paises aceptan ambos formularios sin distincion.

La Agencia Canadiense de Aduanas exige que todos los remolgues en transito
estén sellados con marbetes o precintos aduaneros y que el nimero de
marbete o precinto esté anotado en el formulario ABB/7512B antes de salir de
Canada. Los remolques sin precintos aduaneros (tales comao los remolgues
tipo plataforma) o la presencia de precintos aduaneros no documentados o
fracturados podran dar lugar a una inspeccion completa del contenido del
remolque a su refomo a Canada.

El formulario debe ser presentado y sellado, fanto en el puesto de control del
puerto de salida estadounidense como en el puerio de reingreso canadiense.

Formulario B13 o B13A
Export Deciaration
(declaracion de exportacion)

El expedidor le proporcionara el formulario B13 6 B13A si las mercancias que
transporia deben pasar por el control de exporiaciones de aduanas antes salir
de Canada. Las mercancias controladas son: aeronaves, equipo de
telecomunicaciones, satélites, simuladores, barcos o botes, uranio u oro. Debe
presentar este documento a la Agencia Canadiense de Aduanas antes de salir
de Canada.
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Bill of Lading (BIL)

{conocimients de embargue o carta de

porte]

La carta de porte es un formulario sin & cual no debe partir. El expedidor o
autolransporiisia debe proporcionar una caria de porte para cada bulto de |3
carga. La carta de porte deseribe en detalle la carga que lleva a bordo de su
vehiculo.

Canada Customs Invoice (factura de

las aduanas canadienses);
Commercial Invoice (factura
comercial); Packing Slip {guia de
empaque); Pro-Forma Invoice
{factura proformaj

Estos formularios describen el contenido de |a carga y proporcionan la
informacion necesaria para despachar ka carga por aduanas.

La factura proforma s una factura simulada, emitida por la empresa en papsl
membretade de la empresa, que indica la venta de mercancias al comprador.

Canadian Waste Manifest
{manifiesto canadiense de residucs
peligrosos)

Si un bulto de su carga contiene residuos peligrosos, debe entregar copias del
Manifiesio canadiense de residuos pefigroses a la Agencia Canadiense de
Aduanas, junto con un formulanio de “AvisolAviso de fransite” y una carta de
autorizacion o bien una carta de confirmacion. Debe conservar los originales
de esos documentos alo largo de todo & rayecto. Las aduanas solo piden
fotocopias, no kos originakes.

Formulario E13 Si transporta mercancias que requieren ser inspeccionadas antes de salir de

Certificate of Export Canada, deb=s identificarias mediante el formularic E15 para que las aduanas

{cerdificado de exporfacion) las certifiquen.

Formulario 298 i un bulto de su canga contiene mencancias provenientes de un pais

Temporary Admission Pemit extranjero y que retoman a Canada después de haber sido importadas a

{permiso de admision femporai) Canada para ser reparadas o utilizadas en artes visuales o del espectaculo
{tales como obras de arte o instremenios musicales), debe utlizar el
formularic E22. El importador o agente aduanal Benara ese formulario y una
copia debe acompanar a las mercancias. Es posible que |a Agencia
Canadiense de Aduanas exja el depasito de una fianza por &l monto de
aranceles e impuestos que serian pagaderos si las mercancias fueran
importadas.
Una vez realizada la impertacion, se debe entregar una copia del formulanio
E295 a la Agencia Canadiense de Aduanas. Examine los documentos para
comprobar que el depasito de la fianza haya sido reembolsado.

NAFTA Certificate of Crigin Las aduanas canadienses exigen gue &l importador entregue un cerificado de

{Certificado de Origen del TLCAN) origen cuando las mercancias pueden ser clasficadas como bienes

originarics en viriud ded Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN). Mo siempre s necesario que un Certificado de Origen del TLCAN
acompane a las mercancias.

Tomado de: CRUCE DE TRASPORTES INTERNACIONALES, GUIA DEL CAMIONERO. (2001)
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“Si transporta carga en transito aduanero hasta un punto de destino al interior del pais (un
almacén de aduanas) en el cual se efectuara el despacho aduanero, entregue al inspector

de aduanas de la frontera una copia del manifiesto de carga en transito ASA(B). Espere las

instrucciones de las autoridades aduaneras antes de continuar su itinerario ™’
I*I Canada Border  Agence des services
Services Agency  frontaliers du Canada Acquital No. - N g& Facquitiement
INBOND CARGO CONTROL DQCUMENT
EN DOUANE DOCUMENT DE CONTROLE DU FRET 87654GDHBNFI0R
1.5, port of exit - Bureau de sorfie des E-UJ. [In fransit - En fransit
QUEBEC PORT 8l
Manifest from - Manifeste de To-A
PSESMAG3T CENTRE PORT-CANADA Carmier code - Gode du fransporteur Cargo control No. - NF de contrdle du fret

Consignee name and address - Mom et adresse du destinatare
MARTIN MC GARRY, HEYYHI263554

BROOKSIDE INDUSTRIAL PARK, UNITS 386- LORIMER BOULEVAR.
WINNIPWE MANITOBA R3P 0Z8

Shipper name and address - Nom et adresse de lexpediteur

Previous canga contral Ma. - N° de controle du fret antereur

GHHBNME78E5TYSS

Mo, of pgs. Diescripton and marks Weight Rate | Advances | Prepaid Collect
Nombre de colis Dies gnaton et margues Faids Taux | Avances | Portpaye Port dil
PANELA PULVERIZADA BOTON 0%
Faoreign point of Lading - Port de chargement tranger Location of goods - Emplacement des marchandises
Mame of camier - Nom du transporteur Conveyance identification - Identification du maoyen de transport

WILSON JONHSON

ABA(B) (05)

47 CRUCE DE TRASPORTES INTERNACIONALES, GUIA DEL CAMIONERO. (2001) pag. 21.
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FORMULARIO DE MOVIMIENTO DE MERCANCIAS-ENTRADA.

1
v FORMULARIO DE MOVIMIENTO DE MERCANCIAS
CeENTIREPOIT ENTRADA
CAMNAIDA
“HITCTI CT waran 1w N° Formulario: 9161445c2
Mombre AGEMCIA DE ADUANA SIATRADE 5 4.
Cédigo 208 Consecutivo: 4454 WIT. 530002571 -4
Dirsccién  CLL11 Mo 1C23 EDIFICIO PODIHUEICA, SANTA MARTA
I N ] ¥ N
Tipo de Operacion :  ENTRADA & Z0ONA FRANCA CEMTRE PORT
Transacclén 202 SALIDA DE MERCANCIA DEL RESTO DEL MUMDO HACLA, Fecha
IO FRAMCA .
Doc. Transporte Aceptado :
Doc. Exportacién
Factura Comercial
Reg. Importacién
Ohservacion
Subpartida17.01.1110.00
Pais
Valor en Dolares USS Tasa Cambio on
Bn :
Valor FOB : $ 223539011 518200 . g _ COLOMEIS,
Fletes . g 3390 ompra i COLOMBIA,
Destino = o) A Fa TS
Seguros : 11143520 Procedencla : PUERTO DE QUEBEC
. 3 0.0000

Ofros Gastos | Bandera
Valor CIF : B 26758,2531 Transporte : Masilimo
Valor en Pesos §
Valor FOB : - Embalaje : PALLETS
Fletes : Cantidad : &0
Seguros N® Bultos @ 1200

tros Gastos : Peso Brute : 00132

alor CIF PesoNelo  : g0.000
Detalle Subpartida

— - . . ) o .

Cadigo Articulo | Descripeion Cantidad |6qu Precie Unitarie Pre<io Total
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FORMULARIO DE MOVIMIENTO DE MERCANCIAS

DESTINATARRDY

€36 |DIRECCION DEST EN EXTERIOR

ENTRADA
DETALLE COMPLEMENTOS N® Farmulario: 916144582
Codigo Descripcion N’ Documento | Fecha Comentarie :l
£0Z |FACTURA YIO LISTA DE EMPAGUE
MUMERG DEL CONTENEDOR (ES) 3 CONTENEDORES DRY VAN 40°
In CENTRO PORT-CANADA

STERLING LYOMN BUSINESS PARK, UNIT 5, 336 LORIMER
BOULEVAR. WINNIPEG MANITOBA R3P OZ3.

l? DESCRIF‘GIEN_E)E LA MCIA | | PANELA PULVERIZADA
Ca4  INOMBRE DEL PUERTO ! QUEBEC

...c4? e A |
C4n 1

Biara las fines provisias on ol articuls B3 da la Cansttuaitn Paftica de Colombia daclarg bajo gravedad da juraments ques los concaplos, cerfidades y demds dai aqui

consgrados an el presente formulack son comecias y el eograsion de vesdad
Autoriza al Ministesio de Comercio Exledicr a wilikzan la informacion conenida an &l pressnte formulano pars 1A elaborscion de fas esladisicas pam fa consulia

migmas

Firma del Bauario Opansdor
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NOTA: Los siguientes documentos se presentan para que el lector conozca los formatos
pero no seran diligenciados pues nuestra exportacion se realiza en CIF, por ende el
diligenciamiento de estos corresponde al importador o su agencia.

CANADA CUSTOMS CODING FORM = “DECLARACION DE IMPORTACION”

I*I Coanasta Shondes Ao il Baleionk CANADS CUSTONS CODMNG FORM

. 12 RS TN [EHEE O AL
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CANADA CUSTOMS INVOICE = FACTURA COMERCIAL EN CANADA
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