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Resumen ejecutivo

El proyecto produccion y comercializaciéon de pollo de engorde, se implementa por la necesidad
planteada por las familias de la comunidad de Moropoto, de abastecimiento de pollos frescos y de

buena calidad.

Dado esta alternativa, nos dimos a la tarea de establecer una granja de pollos con el fin de ofrecer
un producto sano, y con buena calidad a nuestra poblacién. Lo novedoso de nuestro proyecto es

carne fresca con menor concentracion de hormonas, y buen sabor.

La sede del proyecto estd en la comunidad de Moropoto, a una distancia de 3 km al suroeste de la
cabecera Municipal, con direccion al Municipio de Las Sabanas, del puesto de salud de Moropoto

500 metros al oeste Propiedad de Obel Gonzalez Mejia.

Para la produccion de pollos, se construira una galera de manera que se puedan producir 250
unidades cada 6 semanas, en esta galera se establecio el sistema eléctrico para la calefaccion para
los pollitos recién comprados y también comederos, bebederos y acondicionamientos en la galera

para sobre guardar la vida de los pollos.

Las personas de la comunidad de Moropoto en su mayoria habitan en viviendas que se
encuentran en buen estado, y con buenas infraestructuras. En el caso de las familias de la
comunidad del Mogote la mayoria de las viviendas se encuentran en mal estado, y la
infraestructura es elaborada de cafias de millén, y talquezal.

Las proyecciones de nuestro proyecto es beneficiar 80 familias, que actualmente sobreviven de la
produccion agricola, estas adquieren pollo para el consumo en pulperias de la comunidad, el cual

es un producto con una alta cantidad de hielo, y de menor agrado para los consumidores.

Segun datos de la encuestas las familias consumen carne de pollo de 2 a 4 libras, tres veces por
semana, existen familias que compran carne de pollo semanalmente por su capacidad econdmica,
con respecto a esta situacion se establecera un precio solidario de la libra de pollo que esté de

acorde con la situacién econémica de las familias.
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2. Cuerpo del trabajo

2. 1 Datos generales del proyecto

2.1.1. Nombre del Proyecto. Produccion, y comercializacion de pollos de engorde en la comunidad

de Moropoto, Municipio de San Lucas

2.1.2. Entidad Ejecutora. Estudiantes de Ingenieria en Desarrollo Rural Sostenible de la UNAN
MANAGUA- FAREM ESTELLI, Programa UNICAM

2.1.3. Monto: C$ 10,178 (Diez mil ciento setenta y ocho cérdobas)
2.1.4. Plazo de Ejecucion. 2 afios, de (junio 2017- junio 2019).

2.1.5. Cobertura y Localizaciéon. La comunidad de Moropoto se ubica a 3 km al suroeste de la
cabecera municipal de San Lucas con direccion al municipio de Las Sabanas, El proyecto tendra
como cobertura 2 comunidades la de Moropoto, y El Mogote donde se trabaja con 10 familias
integradas por un total de 50 miembros con un aproximado de 5 personas por familia, y en
Moropoto donde se desarrollara el Proyecto el nimero de familias es de 80 familias con una

poblacién de 320 persona con un aproximado de 4 personas por familia.

La sede del proyecto esté en la, comunidad de Moropoto, a una distancia de 3 km al suroeste de
la cabecera Municipal con direccién al Municipio de Las Sabanas, del puesto de salud de

Moropoto 500 metros al oeste Propiedad de Obel Gonzalez Mejia.

2.1.6. Justificacion. ElI consumo de pollo es comdn en nuestra comunidad, las familias
consumen un promedio de 2 a 4 libras por semanas por ende con la implementacion de nuestro
proyecto pretendemos lograr que las familias adquieran el producto a un precio favorables, a
diferencia de 5 a 7 cérdobas del precio que se encuentra en las pulperias, por consiguiente
mejorara la economia del nucleo familiar, de igual manera que las familias gocen de tener un

lugar dentro de la comunidad en donde ellos puedan adquirir el pollo fresco.



Actualmente en nuestra comunidad no existe un negocio de pollos de engorde en el cual se
ofrezca un producto sano y en buenas condiciones, este es adquirido en las empresas
distribuidoras TIP TOP, y en PIPASA ubicadas en la cabecera departamental de Madriz, estas se
encargan de distribuir a las pulperias que se encuentran ubicadas cerca de la via de acceso, el cual
distribuyen pollo con caracteristicas deficientes tales como: pollos con exceso cantidad de hielo,
alta concentracion de hormonas, debido que las empresas necesitan una produccion mas ligera
para el abastecimiento de la demanda en las pulperias y en ocasiones en estado de

descomposicion ,lo que afecta a duefios(as) de pulperias y a los consumidores.

La poblacion manifiesta que el problema esta mediante los precios el cual el pollo en las
pulperias se cotiza en 40, a diferencia que es nuestro negocio se cotizard a un precio de C$ 33,
debido que en la comunidad existe un alto nivel de consumo de pollo y este carece de suficientes
caracteristicas, dado este problema nos planteamos formular y llevar a cabo este proyecto con la

idea de poder mejorar el problema existente en la poblacion en general de la comunidad.

Nuestro proyecto se esta implementando con el objetivo de poder trabajar de forma sostenible y
colectiva, y a la vez promover la produccién de pollos de engorde, puesto que en la comunidad
las familias en su mayoria estan perdiendo la costumbre de la crianza de gallina de patio, dado a
la falta de interés que existe en ellas.

Uno de los propositos del proyecto es brindar a la poblacion pollo fresco y sano, con un sabor
propio, con menor cantidad de hielo, y se destazara cuando las personas requieran del producto
que se diferenciara con el pollo que ofrece la competencia, porque se alimentard a base de

concentrado con pocas hormonas.

2.1.7. Enfoque del proyecto y linea que atiende.

El proyecto es de enfoque productivo- emprendedor, el proyecto pertenece a la linea de
produccion agroalimentaria, el cual ha tenido apoyo por la Universidad Nacional Autonoma de
Nicaragua-UNAN-MANAGUA por medio de la Facultad Regional Multidisciplinaria FAREM-
Esteli, con el fin de apoyar los proyectos de emprendimiento e innovacion que ejecuta esta
institucion estudiantil, para que estos proyectos se implementen dentro de las comunidades y que

les permita obtener mejores ingresos y dinamizar la economia local de las comunidades vecinas.



2.2 Diagnostico y problema

2.2.1. Descripcion de la situacion actual del &rea de intervencion del proyecto.

Localizacion:

El proyecto se implementard y se desarrollara en la comunidad de Moropoto localizada a 3 km al
suroeste de la cabecera municipal del municipio de San Lucas Madriz, es una comunidad que se
encuentra dentro del corredor seco, rumbo a la cabecera municipal del Municipio de las sabanas,
a una altura de 850 metros sobre el nivel del mar, sus limites son: Al Norte con la comunidad del
Chaguite, al Sur con la comunidad de los Mangos, al Este con la comunidad del Coyolito, y al

Oeste con la comunidad de Rio Arriba.

llustracién 1 Ubicacion del proyecto



Poblacion
En la comunidad de Moropoto existen 166 familias con una total de 709 personas las cuales
habitan en 136 viviendas, y el Mogote cuenta una cantidad de 99 familias, con una cantidad de

496 personas, y 105 viviendas. (Tabla 1)

Tabla 1. Distribucion de Poblacion por grupos etarios.

Comunidad | Viviendas | Familias | 0-6 7-12 13-20 | 21-39 | 40-a Total de

anos afios |afios |aflos | mas. | personas

Moropoto 136 166 76 110 115 227 179 709
El Mogote 99 104 73 81 64 152 126 496
Educacion:

Se cuenta con un Centro de Educacion Bésica de Primaria desde pre escolar hasta sexto grado
con una poblacion de 94 estudiantes(as), atendida por 6 docentes y secundaria de primer a quinto
afio con una poblacion de 107 estudiantes(as), atendidas por 5 docentes; se atiende estudiantes de

comunidades vecinas como son: El Chichicaste, Coyolito, Los Mangos, y el Mogote. (Ver tabla 2
y3).

Tabla 2. Distribucidn de poblacion estudiante de Primaria.

[Grados || verores || Muie [ mofal |

Pre- escolar 11 12 23
Primero 10 8 18
Segundo 5 3 8
Tercero 6 6 12
Cuarto 7 6 13
Quinto 3 6 9
Sexto 2 9 11




Tabla 3. Distribucién de poblacion estudiante de Secundaria

Séptimo 14 18 32

Octavo 10 9 19

Noveno 12 15 27

Decimo 8 8 16

Undécimo 8 5 13
ot [ = [ % [ o |

Salud:

Actualmente se cuenta con un puesto de salud que brinda atencion Médica a 2,537 habitantes de
5 comunidades las cuales son Moropoto, Chichicaste, Coyolito, Los Mangos, y EI Mogote, la
principal enfermedad que afecta a la poblacion en general es el Dengue porque existen criaderos
de Zancudos el cual provoca la enfermedad, en este puesto son atendidos de 20 a 26 pacientes por
dia, segun la opinion de la enfermera responsable del puesto se le ha dado la solucion debida a las
necesidades de los pacientes, los que presentan mayor vulnerables a las enfermedades son los
nifios, y las personas de la tercera edad, en cuanto al niumero de enfermeras y médicos varian
porgue a veces solo atiende un médico y una enfermera y a veces de 2 a 3 enfermeras, se cuenta
con la presencia de 5 brigadistas de salud, las cuales estan capacitados para ayudar a la poblacién

en general en caso de emergencia, y también ellos colaboran como mensajeros.

Servicios:

Se cuenta con transporte intermunicipal de Somoto a San José de Cusmapa integradas por 5
unidades, via de acceso con adoquinado en buen estado, servicio de agua potable con una
cobertura del 100% de los hogares, energia eléctrica en el 100% de las viviendas, algunos

hogares con sistema de televisién por cable, y servicio telefénico de claros.

Necesidades prioritarias de la comunidad:
Dentro de las necesidades de las comunidades tenemos establecer reductores de velocidad en la

via de acceso que cruza la comunidad de Moropoto, mejoramiento del sistema de servicio de



agua potable letrinificacién, gestion de plan techos para viviendas en mal estado y atencion en
salud principalmente en las areas de odontologia, y ultrasonidos.

Sistema pecuario:

Los productores de la comunidad Moropoto también se dedican a la produccion del rubro de
ganado mayor y menor en pequefia cantidad encontrandose en las fincas de 1 a 60 cabezas de
ganado bovino de doble propoésito de raza brahaman y pardo, y de 1 a 18 en ganado menor, 9
productores manejan el ganado bovino de manera tradicional, (pastoreo libre) 3 productores
manejan el ganado con suplementos que hacen para en épocas de verano como ensilaje y sales
minerales, y pastos de corte.

Con relacion a la crianza y produccion de aves de corral se contabilizan un aproximado de 6

gallinas y un gallo por familia.

Los productores tienen como costumbre, la vacunacion en el ganado con el objetivo de prevenir
enfermedades, como el antrax y pierna negra, y el control de parasitos externos.

En 10 productores el rendimiento productivo de leche es de 1 a 6 litros por vaca en época de
invierno y en verano es de 1 a 4 litros debido al mal manejo en el ganado, y 1 productor es el que
tiene mejor produccion de leche que es 1 a 12 litros porque realiza un mejor cuido en la

alimentacion del ganado

Aspecto agricola:

La agricultura es la principal actividad en nuestra comunidad, todas las familias se dedican a
cultivar la tierra, no todas las familias cuentan con terreno propios ciertas personas lo que hacen
es adquirir la tierra para realizar actividades por medio de alquiler o siembras asociadas entre los
mismos productores. Los granos que se cultivan mayormente son: Frijol, (Phaseolus vulgaris)
maiz, (Zea mays) millon criollo (Sorghum) y sorgo, (Sorghum) estas semillas no son meramente
criollas dado que en la mayor parte de los casos los pequefios productores han incursionado otros
tipos de semillas las cuales con el transcurso del tiempo han llegado a adaptarse a las condiciones
de nuestro territorio, es importante saber que se ha perdido la cultura de conservar nuestra s

semillas criollas.



La produccién de millon, (Sorghum) y frijol, (Phaseolus vulgaris) se tiene como una actividad de
prioridad para pequefios y grandes productores, lo cual se ha convertido en una actividad no
viable por los riesgos que frecuentemente ocurren en nuestro territorio entre estos tenemos: La

sequia, plagas, y enfermedades, cambio climatico.

Epocas de siembra:

Primera: este periodo comprende al inicio del mes de mayo a finales del mes de junio, los
productores definen bien el comienzo de la siembra de la semilla para que se pueda desarrollar y

producirse en el transcurso del tiempo.

Postrera: Periodo que se determina de inicio del mes de septiembre a terminacion del mismo
mes, los productores en este periodo siembran el doble para tener una mejor cantidad cosechada,
en nuestra comunidad se cuenta con un tipo de siembra mas tradicional que es a espeque porque

es mas comun por el tipo de terreno que es ondulado y evitando la erosion del suelo.

Rendimiento. En la comunidad los rendimientos productivos por manzana no son adecuados ya
que estan debajo de la produccion debido al cambio climético, al mal manejo que se le da a los
cultivos, y ademas el dafio que provocan por las plagas, malezas, y enfermedades que siempre
afectan a los cultivos.

El rendimiento, en el caso del frijol es de 18 a 22 quintales por manzanas, con relacién al millén
es de 25 a 30 quintales por manzanas y maiz es de 12 a 15 quintales por manzanas.

La mayor produccion se da en postrera, los productores destinan un 75% de la cosecha para la

venta en el mercado local dejando un 25% para el autoconsumo

Resefia historica de la Comunidad:

Segun personas investigadas cuentan que nuestra comunidad fue formando poco a poco mediante
dos familias cuyo jefe de familias eran Agustin Velasquez, y Aurora Diaz Mercado que fueron
los primeros pobladores de nuestra comunidad, y estas dos familias, nombraron al sector de
donde ellos Vivian como regadio, porque eran un punto abundante de agua, estas dos familias

trajeron personas de otros territorios para que les trabajasen a ellos como obreros en actividades



agricolas y las personas que trabajaban como obreros se fueron posesionando de sus propios

terreno, y asi como se fueron desarrollando las familias.

El nombre de la comunidad de Moropoto, se origina debido a que en muchos afios anteriores
existia una planta llamada Morotopo, esta producia una fruta pequefia de color rojo del tamafio de
un nancite la cual era comestible, esta planta era de tamafio mediano, pero con el paso del tiempo
fue desapareciendo del lugar, debido a esto los antepasados decidieron Nombrar la comunidad

con el nombre que hasta hoy se conoce Como “Moropoto”.

llustracion 2. Planta de Moropoto

Aspectos tecnoldgicos: La mayoria de la poblacidn cuenta con celulares, televisién, unos pocos
con computadoras y existe acceso a internet mediante la activacion en los celulares, ya que es un

avance que facilita la investigacion desde nuestra comunidad

Aspecto ambiental:
Clima: se caracteriza por tener un clima de tipo tropical seco, la temperatura promedio oscila
entre los 24 y 26 grados centigrados, la precipitacion anual media varia entre los 1000 y 1400

milimetros anuales, una altura a 855 metros sobre el nivel del mar.



En nuestro territorio el periodo de época seca inicia entre los meses de noviembre a abril, y el
época humeda comprenden los meses de mayo a octubre, La vegetacion de Moropoto no es
abundante, debido a la devastacion que se ha realizado a la flora y fauna para el avance de la
frontera agricola, dentro de la vegetacion existente en la comunidad encontramos poca variedad
de arboles: Eucalipto, (Eucalyptus grandis) madero negro, (Gliricidia sepium) cedro, (Cedrela
odorata), pino, (Pinus oocarpa) cenizaro, (Samanea saman) carbén, (Acacia pennatula)
Guanacaste, (Enterolobium cyclocarpum) quebracho, (Schinopsis balansae) laurel, (Laurus
nobilis) jocote, (Spondias purpurea) matapalo, (Ficus benghalensis) Malinche, (Delinox regia)

amarguito, (Tecoma stans), ,guilihuiste (Karwinskia calderonii) .

Aspectos geograficos:

Nuestra comunidad se encuentra ubicado en el sector sureste del municipio de san Lucas Madriz
y cuenta con un clima célido dentro del corredor seco con un suelo franco arenoso y en partes
franco arcilloso actos a las actividades agricolas y ganaderia con un terreno semiplano y partes
ondulados, con una pendiente del 15% sus limites son: Al Norte con la comunidad del Chagiiite,
al Sur con la comunidad de los Mangos, al Este con la comunidad del Coyolito, y al Oeste con la

comunidad de Rio Arriba.

Aspecto econémico:

La poblacion de la comunidad sobrevive del rubro agricola, en cuatro casos especificos se
dedican al comercio de verduras, y estas obtienen los productos de sus propias parcelas, y en
menor cantidad ciertos casos al rubro ganadero, la comercializacién de la poca produccion
obtenida se realiza localmente dado que los compradores se movilizan hasta la comunidad.

Dado a la problematica existente y a la falta de empleo, en menor grado se registra migracion a la
capital Managua sobre todo de mujeres, ademas de la migracion externa algunas personas viajan

a trabajar a paises como: El Salvador, Costa Rica, Panama.

Actualmente la migracion a Espafia se esta intensificando, debido a la busqueda de las mejores
posibilidades de desarrollo, las cuales no se encuentran en Nicaragua, las personas que migran a

estos paises generan remesas a sus familiares esto contribuye a la estabilidad de la economia de



estas familias que a la vez también generan nuevas oportunidades de empleo para algunas

personas.

Asi mismo existen 15 personas que implementan sus propios negocios, entre estos se contabilizan

4 molinos eléctricos, 1 sastreria, y pulperias.

Aspectos socioculturales:

Las actividades culturales tradicionales meramente de la comunidad son Purisimas, novenas,
fiestas navidefias, semana santa, Actividades alusivas a la Madre, fiestas patrias, dentro del
sistema de creencia de la comunidad encontramos una continuacion de la religiosidad Evangélica,
Catolica donde la poblacién mantiene un habito a las ceremonias Evangélica y Catolica, no

existen grupos musicales determinados, pero si unos cuantos que practican Musica acustica.

Aspectos politicos:

Con la estructura del gobierno actual de la Alianza Unidad Nicaragua triunfa encabezada por
Frente Sandinista de Liberacion Nacional (FSLN), se ha creado a nivel Nacional, municipal, y
comunitario, un gabinete de la familia y comunidad, quienes se encargan de coordinar el trabajo
de la comunidad con las organizaciones estatales, organizaciones no gubernamentales y
organizaciones comunitarias que realizan actividades, esto es una union de esfuerzos para el

beneficio de la poblacion y el desarrollo de la comunidad en general.

Actualmente la UCOM, esté desarrollando un proyecto de Mejoramiento del agua potable.

Instituciones estatales:

Dentro de la comunidad se encuentran presentes las siguientes instituciones estatales: Instituto
Nacional de Tecnologia Agropecuaria (INTA.), Ministerio de educacion (MINED), Ministerio de
salud, (MINSA), Policia Nacional, Alcaldia Municipal de San Lucas, poder judicial, y también se
encuentran presentes instituciones privada como el Instituto de Promocion Humana INPRHU), y

Plan Nicaragua, Organizacién de apadrinamiento para nifios, jévenes y adultos (UNBUND).
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Organizaciones de productores:

Existen socios de cooperativas que trabajan en conjunto para el desarrollo de trabajos y para
buscar nuevas opciones de financiamiento para el desarrollo de sus proyectos de vida, y
actualmente existe una asociacion de productores el cual fue conformada por el Instituto Nacional
de Tecnologia Agropecuaria (INTA.), de igual forma el Instituto de Promocion Humana
INPRHU), Somoto, trabaja en conjunto con algunos productores de la comunidad en proyecto de
Estufas Mejoradas a base de Biogas, esto contempla beneficios para los socios como una granja

porcina, y menor gasto de lefia, también realizacion de Compostaje.

2.2.2. ldentificacion, descripcion y diagnostico del problema

Actualmente en la comunidad el problema persistente es la adquisicion de pollos con diferencia
de precio, con exceso cantidad de hielo, y alta concentracién de hormonas, una de las causas que
ha ocasionado esto es que los duefios de negocios o pulperias no exigen calidad del producto a
responsables de las empresas distribuidoras de este producto, y a la vez dentro de la comunidad
no existe otro lugar en el que puedan adquirir el producto a precios méas accesibles, esto se
conoce mediante encuestada ciertas familias de la comunidad, con la produccion de pollos de
engorde que se va establecer nos proponemos buscarle solucion al problema presente que cada
dia se va extendiendo y es por eso la necesidad a establecer nuestro proyecto, que por lo tanto

pretendemos ayudar a la economia de nuestras familias.

Tabla 4. Cuadro de Andalisis de Involucrados.

grupos Intereses Problema percibido | Recursos mandatos

Padres de familia | Consumo de carne de | Desinterés de  las|Que se promueva en
pollo familias en la|las familias la
produccién de aves|produccion de pollos.

para el  consumo

familiar

MINSA Interés en la salud Afectacion en el Consumir carne de
sistema hormonal en | pollos con menor
los nifios (as) concentracion de

hormonas.
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Ventas de

comidas rapidas

Compra de carne para
la elaboracién de
tacos, repochetas.

Baja rentabilidad en el
negocio por el precio
en el cual adquieren el
pollo.

Continuar
comercializando carne
de pollo.

Autoridades  de
alcaldia municipal

Buscar alianzas de
comercializacién con
nuevos compradores.

Alternativas para
incrementar el nivel de
la produccion.

Que sea un proyecto
avalado por la comuna.
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2.2.3. Linea Base del Proyecto.

Moropoto es una comunidad Semi-urbana que esta ubicada a unos 3 km de la cabecera municipal
del Municipio de San Lucas, distribuida en dos sectores, el #1 Los Llanos, y el #2, Sector
Central, es una comunidad organizada con una poblacion de 166 familias, cuenta con 136

viviendas.

El proyecto va a influir sobre los componentes econoémicos sobre los duefios de negocio y
personas que obtendran el beneficio, y ambientales ya que no se ocasionard dafios al medio
ambiente que estan presentes dentro de la comunidad.
v' En Moropoto existen 166 familias que demandan pollo, de esta cantidad el proyecto dara
cobertura a 80 Familias.
v 100 familias consumiran el producto del proyecto
v 5 familias de la comunidad del Mogote consumiran pollo producido por el proyecto de manera
directa.
v 1 pulperia de Moropoto y 1 de la comunidad del Mogote comercializaran pollo de nuestro
proyecto.
v La poblacion meta del proyecto es de 80 familias y se procura llegar a 100 familias en total.
v’ 4 personas que se dedican a la venta de comidas rapidas (enchiladas) compraran carne de pollo

fresco.

2.2.4. Analisis de Oferta y Demanda

a) Demanda

Una mejor forma por la cual conocimos la demanda de pollo fue mediante una encuesta realizada
a familias de la comunidad de Moropoto y ElI Mogote esto nos permitid conocer que la

produccidn sera con relacion al tiempo y la cantidad establecida por los consumidores.

La carne de pollo tiene mucha demanda dentro del mercado urbano y de igual manera en nuestra

comunidad, ya que es un complemento dentro de alimentacion familiar, ademas dentro de la
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comunidad de Moropoto existen mujeres que compran carne de pollo para la elaboracion de
enchiladas, y tacos,

La produccion y comercializacion de pollos se crea también por la necesidad de empleo que
existe en la comunidad y también con la iniciativa de buscar una nueva forma de produccién

dado que en su mayoria solo se trabaja tradicionalmente en la produccion de granos basicos.

La poblacion total del area de influencia del proyecto es de 166 familias, y tendremos una

poblacion efectiva de 80 familias,

Poblacion demandante potencial: La poblacion demandante potencial de nuestro requiere los

bienes o servicios a ser ofertados por nuestro proyecto es de 80 familias.

2%

demanda de
carne de
pollo.

llustracion 5. Demanda del consumo de carne de pollo por parte de pobladores de la
comunidad.

Mediante la encuesta que realizamos al 15% de un total de 166 familias de la comunidad de
Moropoto y 5% de un total de 99 familias de la comunidad del Mogote, logramos conocer la
opinion de las personas a cerca del consumo de carne de pollo, lo cual el 100% de las personas
encuestadas expresaron querer consumir el producto.



De la misma manera estan de acuerdo con el establecimiento de un negocio de pollos dentro de la

localidad

Asi mismo las personas dijeron estar dispuestos a pagar entre 33 a 35 cordobas por la libra de

pollo, con relacion al costo que se tiene propuesto en el proyecto es de 33 cordobas por libra.

También se pregunto acerca de la forma en que ellos prefieren el pollo, un 50 % de las personas
dijeron querer adquirirlo en peso vivo, y el otro 50% comentaron querer adquirir el pollo

destazado.

De acuerdo a la necesidad es de los consumidores, el pollo es un producto que en la comunidad
casi diario se requiere como complemento para la alimentacion y satisfacer las necesidades de los
pobladores de la comunidad. Es un producto permanente adquirido directamente del productor al

consumidor, el proyecto trabajara con las siguientes cadenas:

COMNSUMIDOR

PRODUCTOR

INTERMEDILIARN

llustracién 6. Cadena de comercializacién

Tabla 5. Rango de edades. Crecimiento poblacional por afio.

Afos Ambos sexos Mujeres Hombres
2018 709 360 349
2019 715 364 351
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b) Estimacion del Déficit o Demanda Insatisfecha (oferta — demanda).

La demanda insatisfecha es aquella demanda que no ha sido cubierta en el mercado y que pueda
ser cubierta, al menos en parte, por el proyecto, dicho de otro modo, existe demanda insatisfecha

cuando la demanda es mayor que la oferta.

Las familias demandan de la produccion de carne que va a ser ofertada por el proyecto, es por
primera vez que implementara este tipo de negocio. El déficit a atender en el proyecto es de 80
familias, es importante hacer saber que el proyecto no cubrira toda la demanda que existe en las

166 familias de la comunidad.

Nuestro proyecto tiene como objetivo producir carne de pollo y comercializarlo destazado en las
pulperias que requieran de nuestro producto ofertado, y hacer la diferencia entre la competencia
para mejorar, el sabor de la carne, peso y precio favorable, y durante el transcurso del tiempo

aumentar el nimero de familias beneficiadas.

Precio

El precio del producto se establecera a un precio favorable de C$ 32 en peso vivo, y de C$ 33-35
destazado, para hacer la diferencia entre duefios de pulperias y mercado y en cuanto a los costos
de produccion.

Para definir el precio de venta, se tiene en cuenta diferentes factores:

Para lograr definir el costo del producto, se debe de tomar en consideraciéon los costos de
produccion y calcular el margen de ganancia que se puede tener del producto.

Otro aspecto importante que tomamos en cuenta es con respecto a la existencia de otras personas
que se dedican a producir pollo de engorde, debido a que el precio que vamos a fijar sera mayor o
menor al de la competencia en dependencia de la calidad de nuestro producto.

Para definir el precio de venta trabajamos con la siguiente formula P V = ((CTU / (1 00-
MU))*100.

PV. Precio de venta
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CTU. Costo total unitario

MU. Margen de utilidad

El Costo total unitario por libra es de C$ 25.66
Margen de utilidad sera de un 20%

PV= ((25.66/(100-20)*100

PV= (25.66/80)*100

PV=0.32* 100

PV=C$ 32

Costos de Produccion

Los costos de produccién son muy importantes y en estos se toman en cuenta dos caracteristicas.

e Una de ellas es originar bienes, describir lo que se va a gastar, esto se debe a que por lo
general se debe de generar un costo.

e Otra caracteristica principal es que los costos se deben de mantener en menor cantidad cuanto
mas se pueda.

El objetivo realizar los costos de produccién es evitar la pérdida de dinero durante el proceso de

las ventas.

En el cuadro siguiente mostramos los costos de produccion de la cantidad de 50 pollos.

Tabla 6. Costo de produccion de 50 pollos

Mano de obra d/h 6 100 600.00
Pie de cria Unidad 50 22 1,100.00
Concentrado qq 5 780 3,900.00
Desparasitante Frasco 2 50 100.00
Vitaminas Frasco 2 50 100.00
Antibioticos Frasco 1 200 200.00
Transporte Viajes 2 30 60.00
Destace Hrs 4 25 100.00
Comercializacion Hrs 4 25 100.00
Empaque Bolsas 100 0.35 35
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Comederos Unidad 2 60 120.00
Total 6,415.00 C$

Calculando el precio de venta de una camada de 50 pollos

PV= ((CTU/100-MU)*100
PV/= ((6415/100-30)*100
PV= (6415/70)*100

PV= 91.64*100
PV=C$9,164.28

Comercializacion
Para la comercializacion al cliente se hara a través de venta directa al consumidor y por mayor se

daré un precio preferencial.

Se pueden pactar dos métodos de pago, uno es el del mismo precio durante todo el afio y otro es
el precio variable dependiendo el comportamiento del mercado, y el precio que nosotros vamos a
fijar es de acuerdo al tipo de producto que vamos a producir y a la cantidad que los consumidores

estén dispuestos a pagar.

Producto y servicio en el mercado:
En nuestro proyecto se trabajaréa con clientes a los que se les entregara el pollo fresco tales como

pulperias y familias que compran pollos por unidades.

Demanda histérica
La carne de pollo es un producto que siempre se ha comercializado en nuestra comunidad desde

afios anteriores durante el transcurso del tiempo se ha desarrollado con mas demanda en el
producto lo que permite que los duefios de empresa vendan carne de pollo no favorable

La alimentacion es bésica para la salud y el desarrollo de las comunidades o poblacion que
demanda el pollo fresco.

Andlisis de oferta:

Durante el periodo del 2018 al 2019, nuestro proyecto ofertara la cantidad de 3,000 libras de
pollo destazado y 1,000 libras de pollo entero producidas de manera manual.
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Nuestro proyecto tiene competencia en la comunidad, pero nuestro producto se diferenciara de la
carne de pollo de la competencia que por la cual es producido con menor cantidad de hormonas y

se vendera fresco.

El producto se ofertara mediante rétulos publicitarios en lugares dentro y fuera de la comunidad.

Anélisis de la competencia:
La competencia que se tendra durante la vida del proyecto seran los duefios de pulperias de la

comunidad asi mismo las personas que se dediquen a este rubro mediante el transcurso del
tiempo, algunas de las caracteristicas sobre las cuales enfrentaremos a la competencia seran:
Venta de pollo fresco, buen aspecto y olor agradable, pollo sano, de buen aspecto (no maltratado)

con un buen tamafio y precio.

Vision del sector:
Nuestro objetivo es mantener el nivel produccion, por la gran demanda de este producto por parte

de la poblacion y buscar nuevos financiamientos para fortalecer el proyecto y poder satisfacerla

principalmente a la poblacion con que se tiene prevista trabajar durante la vida del proyecto.

Estrategia de distribucion:
Una de las estrategias que nos permitird a nosotros como emprendedores y ejecutores del

proyecto es planificar la distribucion de como comercializar nuestro el producto a duefios de
pulperia y del productor al consumidor como canal directo ya que es importante porque nos

ayudara a tener un mejor control y a cumplir con el pedido del cliente y de la forma que lo desee.

Nuestro producto como es carne de pollo se ofertar4 en la comunidad de Moropoto, y en la
comunidad del Mogote, en casa el socio del proyecto Obel Nehemias Gonzalez un lugar con
acceso de comercializar nuestro producto.

Segmentacion del mercado en cuanto al pollo.

En cuanto a la carne de pollo se dirigird a todas las personas de todas las edades y resto de
consumidores que requieran nuestro producto, tales como: Comedores, pulperias, ventas de

comidas rapidas.

20



Informacion del empaque

Nuestro producto empacado en bolsas plésticas pequefias para quienes requieran en pocas
cantidades, y en bolsas plasticas grandes y bidones para su debido traslado para los clientes que
necesiten nuestro producto en cantidades mas o menos mayores, sin embargo la utilizacion de
empaques es muy importante por lo que mediante este se brinda la informacion necesaria para los
consumidores, en caso nuestro solamente sera para datos de importancia sobre la salud, es decir

la importancia de consumir un producto sano.

Las exhibiciones

Las exhibiciones seran muy buenas alternativas para vender y promocionar el producto que
nosotros produciremos. Es por esta razon que es sumamente importante estar al pendiente sobre
las fechas de las ferias, mercaditos, y demas actividades de nuestro municipio para asi poder
hacer presencia y poder participar con nuestro producto, asi mismo si se realizan actividades
(cumpleaiios, bodas, promociones escolares, etc.) Locales dentro y fuera de nuestra comunidad,
de igual forma tener conocimiento de entidades o personas ejecutoras de dichas actividades para

que ellos conozcan sobre los que se estamos emprendiendo y produciendo.

Estrategias de promocion:
Las estrategias de promocion que utilizaremos para la divulgacion del Proyecto de Pollos de

engorde seran mediante la realizacion de fechas que sobre salen en nuestra comunidad y
municipio, de igual forma Se realizara durante periodos especificos tales como: Ferias,
Mercaditos. Ademas trabajaremos con:
v' Establecer nuevas alianzas de comercializacion con otros nuevos compradores.
v" Dar a conocer la existencia de nuestro proyecto dentro y fuera de nuestro municipio.
v Posibilidades de obtener financiamiento de algun agente interesado en el desarrollo de
proyectos de emprendimiento.

v Daremos a conocer nuestro producto.

<\

Tendremos la oportunidad de ofertar pollo fresco en el mercado por medio de la calidad.
v" Tendremos nuevas oportunidades de comercializacién mediante la interaccién con otros
productores.

v"Incrementar de nimero de clientes.
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v Se haran visitas a nuestros clientes de forma directa porque es una mejor opcion para
tener asegurado a los duefios de Pulperias al momento de comercializar nuestro producto

y tener un mejor desarrollo en la produccién.

De acuerdo a segmento del mercado trabajaremos con una entrega de producto en periodo de seis
semanas, dado que este serd el nivel de produccién, ademas nuestro producto tendra un valor

aproximado de 32 cordobas por libra peso fresco.

2.2.5. Identificacion y Caracterizacion de la poblacion objetivo (Beneficiarios).

La Poblacién de la comunidad de Moropoto es de 707 personas, con un total de 136 viviendas y
166 familias con aproximado de 4 personas por familias, y se tiene una cantidad de 349 Hombres,
y 358 mujeres, y la comunidad del Mogote cuenta con la cantidad de 496 personas, y 99
viviendas, 104 familias, se cuenta con aproximado de 5 personas por familia, y con un total de
244 hombres y 252 mujeres. Todas estas familias en su mayoria se dedican a las labores
agricolas, y labores domésticas, del desarrollo de estas dos actividades logran obtener el poco

ingreso econdémico lo cual contribuye a la mejoria de cada uno de los ndcleos familiares.

Las personas de la comunidad de Moropoto en su mayoria habitan en viviendas que se
encuentran en buen estado, y con buenas infraestructuras. En el caso de las familias de la
comunidad del Mogote la mayoria de las viviendas se encuentran en mal estado, y la

infraestructura es elaborada de cafias de millon, y talquezal.

Se tiene planes del establecimiento de un nuestro proyecto para unas 80 familias, que actualmente
sobreviven de la produccion agricola, estas adquieren pollo para el consumo en pulperias de la
comunidad, el cual es un producto con una alta cantidad de hielo, y de menor agrado para los

consumidores.
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2.3. Objetivos del proyecto

2.3.1. Objetivo general y objetivos especificos

Establecer la produccién de pollo de engorde para la comercializacion en la comunidad de
Moropoto, San Lucas Madriz a partir del mes de Noviembre del 2017.

Objetivos Especificos:

1. Producir pollos de engorde con una alimentacion adecuada que no afecte la salud del ser
humano.
2. Abastecer de carne de pollo fresca a las familias de las comunidades.

3. Comercializar carne de pollo a un precio justo.

2.3.2. Indicadores de resultado.

«» 800 pollos desarrollados y engordados en la vida del proyecto con alimento
adecuado y con bajas hormona

« 100 familias consumiendo pollo del proyecto,

«» 4,000 libras de carne de pollos comercializada a precio favorable durante el periodo

de ejecucion del proyecto.

2.3.3. Matriz de Marco Ldgico,

Fin (Objetivo General):

Establecimiento de la| 800 pollos | Cuaderno de registro de | Decaimiento de las ventas
producciéon de pollo de | manejados con | compra y ventas. en el mercado (precios muy
engorde para la | centrado con bajas bajos).

comercializacion  en  la | hormona y Cronograma de

comunidad de Moropoto, | concentrado casero actividades el proyecto.

Municipio de San Lucas | en el periodo del
Madriz a partir del mes de | 2017 al 2019.
Noviembre del 2017.




Propdsitos
especificos)

(Objetivos

OE1.) Producir pollos de
engorde con una
alimentacion adecuada que
no afecte la salud del ser
humano.

800 pollos
desarrollados y
engordados por afio
con alimento
adecuado 'y con
bajas hormona

2,000
pollos

libras  de
producidas
por afio con
alimento  adecuado
para la salud a partir
del 2017.

Visitas, recuento vy
documentacion de la
cantidad pollos

establecidos.

Registro de compra y
ventas.

Fotos y videos de la
granja.

Ataque de enfermedades.

Muerte repentina de los
pollos por virus o mal cuido.

OE2) Abastecer de carne de
pollo fresca a las familias de

las comunidades

4,000 libras de carne
de pollo de buena
calidad
comercializadas en
las familias durante
la ejecucion del
proyecto.

100 familias
consumiendo pollo
ofertado y producido
por el proyecto a
partir del 2017

Registro de ventas.

Encuestas a las familias
que consumen producto
del proyecto.

Disposicién de las familias a
comprar.

OE3))
Comercializar carne de

pollo a un precio justo.

Familias
consumiendo carne
de pollo de buena
calidad a un precio
menor que el de
competencia.

Registros de venta.

Entrevista a las familias
que consumen del
producto.

Costos de produccion mas
altos de lo previsto o
establecido.
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Actividades.

Al.l.  Acondicionamiento
de la galera para una mejor
produccion

C$ 600.00

Al1.2 mantener el cuido vy el
manejo en la galera donde
estaran ubicado los pollos.

C$ 1,800.00

A.1.3  Adquisicion  de
materiales para la
alimentacion de los pollos.

C$ 4,000.00

A.1.4 Comercializacion

C$ 80

2.4. Viabilidad y plan de sostenibilidad

El desarrollo del proyecto se llevara a cabo con un personal dispuesto y con conocimientos,
ademas se trabajard con técnicas que sean adecuadas para la produccidn, y se trabajara en la

elaboracion de un plan de sostenibilidad durante la ejecucion del proyecto.

Con la implementacion de estrategias de produccion se lograra obtener carne de pollo con buenas

caracteristicas, y ademas se conseguira producir la cantidad de libras que se requiere para la

comercializacion en las pulperias de la comunidad.

Una de nuestras metas en el proyecto frente a la competencia es mantener la produccion y las
buenas caracteristicas de nuestro producto, que se pretende tener dentro del Proyecto es conservar

e incrementar la cantidad de clientes y consumidores, lo cual contribuird a la sostenibilidad del

proyecto.
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2.4.1. Viabilidad técnica.

a) Descripcion de la ingenieria del proyecto.

Nuestro proyecto se haré en dos fases definidas, uno que es la produccién de pollos de engorde,
la segunda el destace y la comercializacion.

Produccion de pollos de engorde:

Para la produccion de pollos se construird una galera de manera que se puedan producir 250
unidades cada 6 semanas, en esta galera se establecio el sistema eléctrico para la calefaccion para
los pollitos recién comprados y también comederos, bebederos y acondicionamientos en la galera

para sobre guardar la vida de los pollos.
Entre los materiales que utilizamos para la produccion:

Bujias, alambres eléctricos, baldes que se utilizan como bebederos, clavos, plastico negro, rollo
de cabuyas, antibidticos

Para la produccion de carne de pollos se realiza el siguiente proceso.

Establecimiento de los pies de cria. Estos se adquieren de un dia de nacido en la distribuidora

de Purina, en el municipio de Somoto.

Cuido y Manejo: Durante este proceso se incluye la alimentacion, y brindar atencion

diariamente para logra un control exacto y una mejor produccion.

Destace: El destace se hard de forma manual, contamos con herramientas como mesas, cuchillos,

Panas, Bidones, y Peroles.
Seleccion de piezas: Esto se realiza de acuerdo a los pedidos de cada duefio de pulperia,

Comercializacion: La comercializacion se realizara por ambos miembros del negocio, los cuales
distribuirdn a pobladores que requieren pollo fresco y con las condiciones necesarias que se

ofreceran.

La Capacidad de produccion en nuestro proyecto serd de 50 pollos cada 6 semanas con una
capacidad de 250 libras, se espera mantener la misma cantidad y poder aumentar la capacidad

productiva.
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B. Especificaciones técnicas.

Proceso de produccion de pollos de Engorde.

Los pollos se manejaran en una galera acondiciona técnicamente para este tipo de produccién, la
alimentacion que se les proveera a los pollos serd purina para inicio y engorde, ademas las
vitaminas, minerales y agua potable, el pollo se vendera en peso vivo y destazado por la cantidad
que requiera la gente, la preferencia es que se venderd fresco lo que permite a la poblacion

consumir carne con cero contenidos de hielo.

Produccio Destace

Materia Lavada y
Prima Des plumada seleccion de
piezas

Matanza

Comercializacion

lustracion 7. Flujo de proceso para la produccion de carne de pollo de Engorde

2.4.2 Viabilidad Econdémica y Financiera

a. La viabilidad economica:
La poblacion antes del proyecto consumia pollo con alto contenido de hielo, hormonas y a un

precio alto y a partir que se implementa el proyecto se da un cambio porque consume carne pollo
libre de hielo, baja concentracion hormona y con un ahorro de ocho cordobas por libras y mayor
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cantidad de carne. Esta alternativa es viable para que en todos los hogares se desarrollen las mini
granjas de crianza y engorde de pollo.

b. Viabilidad Financiera:

Para llevar a cabo los aspectos de rentabilidad de nuestro negocio, realizamos un analisis
financiero con un monto inicial de C$ 10,473.000 (Diez mil cuatrocientos setenta y tres cordobas
netos) con una produccion inicial por periodo de 45 dias de 250 libras, donde obtuvimos un costo
de produccion de C$27.50 por libra y precio de venta de C$ 33 obteniendo una tasa interna de
retorno TIR 62 % y un VAN de C$ 11,010.45. La relacion beneficio costo de nuestro proyecto es
que por cada cordoba invertido el proyecto generarda C$ 1.20 cérdobas. Nuestro punto de
equilibrio es con la produccion de 1, 459.46 libras de pollos en el afio. Tabla 7 y anexo 1y 2

Tabla 7. Flujo de caja del proyecto.

PERIODO FECHA PERIODO INGRESOS | EGRESOS FLUJO C$
CS CS VAN ($11,010.45
INV. INICIAL 0 (10,473.00)
1 | SEMESTRE 18 1 42,940.00 | 30,600.00 | 12,340.00
2 Il SEMESTRE 18 2 34,352.00 | 30,600.00 | 3,752.00
3 Il SEMESTRE 19 3 34,352.00 | 30,600.00 | 3,752.00
4 IV SEMESTRE 19 4 34,352.00 | 30,600.00 | 3,752.00 |[TIR 62%
145,996.00 | 122,400.00

Punto de equilibrio del proyecto

El proyecto de comercializacion de pollo de engorde tiene la capacidad de producir 1,000 libras
de carne de pollo por semestre, y los costos variables mas costos fijos es de C$ 30,600.00 del
proyecto, dando un punto de equilibrio de 154 libras, esta es la cantidad de carne de pollo que se
debe comercializar por mes para que el proyecto se mantenga en equilibrio e impedir el fracaso

como tal. Ilustracion 8.
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Tabla 8. Punto de equilibrio

El punto de equilibrio es aquel punto donde los Ingresos totales se igualan a los Costos totales.
Vendiendo por encima de dicho punto se obtienen beneficios y vendiendo por debajo se obtienen pérdidas.

Datos para el grfico PERDIDA ~ P.E.  UTILIDAD
QVentas 0 77 154 231
Datos iniciales $Ventas 0 2,615 5231 7,846
PrecioVenta 34  [<Completar Costo Variable 0 2,115 4,231 6,346
Coste Unitario 28 [<Completar Costo Fijo 1,000 1,000 1,000 1,000
Gastos FijosMes 1,000 |<Completar Costo Total 1,000 3,115 5231 7,346
Pto. Equilibrio 154 |Qde Equilibrio  [Beneficio -1,000 -500 0 500
OIS T o2 N (0 R o 1ol To Rl Para alcanzar el punto de equilibrio debes vender 153,846 unidades mes
9,000
8,000
7,000 L
6,000 Q///. ——$ Ventas
In 5,000 //
% 4,000 ——(osto
23000 Z Variabl
€, ariable
32,000 // (A) Costo Fijo
1,000 N4
0 —_
1,000 5//‘(///1:4 23t
-2,000
Cantidad (Q)

Beneficio costo del proyecto

Derivacion de la formula;

Q =cantidad

Qe = cantidad de equilibrio

VT =ventas fotales

Ve = ventas totales de equilibrio
CT = costes totales

Cu =coste unitario

Pu = precio unitario

Mu = margen unitario

CV = costes variables

CF = costes fijos

VT-CT=0
VT-CV-CF=0
Pu*Q-Cu*Q-CF=0
CF=Pu*Q-Cu*Q
CF=Q*(Pu-Cu)
CF=Q*Mu
Qe=CF/Mu

VTe=Qe*Pu

ITe =Qe * (Pu

El beneficio costo del proyecto es el que determina si es rentable, indiferente o si pierde.

B/c menor que 1 pierdo, B/c igual que 1 es indiferente y B/c mayor 1 proyecto rentable

El proyecto de produccion y comercializacion de pollo de engorde tiene un beneficio costo de

1,18 o sea que por cada cordoba que invierta vamos a obtener C$ 1.20.
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Tabla 9- Relacion beneficio costo

PERIODO 0 1 2 3 4
INGRESOS 42,940.00 | 34,352.00 | 34,352.00 | 34,352.00
s VAN C$140,462.54
GASTOS C$ | 10,473.00 | 30,600.00 | 30,600.00 | 30,600.00 | 30,600.00 |yAN €$118,979.09
BENEFICO COSTO 1.18

2.5. Andlisis de sostenibilidad

Nuestro proyecto mantiene con empleo a 2 personas esto genera un beneficio socio econémico

para nuestras dos familias, y el aporta con la produccién de carne de pollo en la comunidad.

2.5.1. Sostenibilidad econémica- financiera

Para la sostenibilidad econémica del proyecto nuestra alternativa es darle mantenimiento con las
ganancias que nos genere la produccién del producto, y paralelo buscar financiamiento para
expandir nuestro proyecto y aumentar en cantidad y calidad la produccion.

Durante la implementacion de las acciones del presente proyecto se hara un uso eficiente y
equitativo de los recursos financieros, humanos y materiales para asegurar un buen
funcionamiento del proyecto, ademas de aprovechar los recursos humanos y materiales que
existentes en nuestra misma familia y comunidad, lo que nos permitira desarrollar algunas de las
actividades propuestas disminuyendo costos, también sefialamos que a través de los estudios
realizados en la comunidad nuestro proyecto sera rentable, por los beneficios que se van a ofrecer
a la poblacion y poder llegar a ser un proyecto auto sostenibles.
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2.5.2. Analisis de impacto ambiental y de riesgos.

La produccion de pollos genera gallinaza, lo cual se pretende utilizar como abono orgénico el
cual ocasiona bienestar para el suelo, porque nosotros somos pequefios agricultores, nuestro

proyecto no causara dafios al medio ambiente, y ecosistema.

Tabla 10. Matriz de Anélisis Ambiental.

Condicion Nivel de impacto negativo

Alto Medio Bajo

El producto que sera distribuido por
nuestro proyecto es sano, con buenas X
condiciones de higiene lo cual no
ocasiona dafos al medio ambiente.
Nuestro producto serd para el consumo
humano, y segln las caracteristicas en las X
cual serd producido no presentara
problemas al medio deterioro al medio.
Las condiciones climatoldgicas de la zona
ayudaran y favoreceran en el transcurso X
de ejecucidn del proyecto.

2.5.3. Sostenibilidad social: equidad, género, participacion ciudadana

El proyecto Mantiene a dos personas con empleo, lo que genera un beneficio socioecondmico
para ambas familias.

Se trabajard de manera equitativa entre los miembros que ejecutaran el proyecto, ademas
esperamos el involucramiento de las familias, como participar en alimentacién de los pollos,
colaboracion de los miembros de la comunidad en ayuda indirecta que aporte al desarrollo del
proyecto. Los miembros de nuestras familias asumiran su responsabilidad cuando no estemos
presentes en el negocio, cualquier miembro adulto se encargara del cuido, y alimentacion, llevar

el control contable y la comercializacion.
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2.6. Presupuesto Detallado y Fuentes de Financiamiento.

Tipos de Recursos Unidad de Medida | Cantidad Precio Costo Total C$
Unitario C$
Rastrillo Unidad 1 70 70
Pala redonda Unidad 1 250 250
Barra Unidad 1 700 700
Martillo Unidad 1 120 240
Machete Unidad 1 120 120
Cinta métrica Unidad 1 70 70
Bomba de mochila Unidad 1500 1500
Sondalezas Unidad 1 80 80
Plastico negro. Yardas 20 25 500
Horcones de madera .
redondos (2.5mts) Unidad 6 20 120
Puntales de madera de 3.5 Unidad 6 30 180
metros
Varas de madera de 4 Unidad 20 5 100
metros
Clavos de 4” Libras 4 25 100,00
Clavos de 3” Libras 5 25 125
Clavos de 2.5” Libras 4 25 100
Alambre para energia Metros 20 25 500
eléctrica 20 metros
Bujias Unidad 4 12 48
Mano de gpra para la Dia 5 80 480
construccion
Pie de cria (pollos de un dia Unidad 50,00 25,00 1,250.00
de nacido)
Concentrados qq 3 800 2,250
Vitaminas Frasco 2.00 120,00 240.00
Desparasitantes Frasco 2.00 100.00 200.00
Antibidticos Frasco 4.00 100.00 400.00
Servicios basicos: agua Mes 12 60.00 720.00
Energia Mes 12 40.00 480.00
Total: 10,473
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2.7. Estrategias de Ejecucion

2.7.1. Estructura operativa

Para la buena ejecucion del proyecto estaremos organizados de la siguiente manera:

Presidente: Obel Gonzalez Mejia J

4

Tesorero: Delvis Torres Hernandez. J

llustracién 8. Organigrama del Proyecto.

Contaremos con las Siguientes Normas:

Reglamento Interno del Proyecto.

1. Atencion a nuestros clientes las 24 horas del dia, y los 7 dias de la semana durante el periodo
de comercializacion.

2. Cumplir con todas las normas de higiene establecidas.

3. Ofertar el producto al precio el cual se acordé con los clientes.

4. Se hara entrega a domicilio a los clientes que requieran de 10 libras a mas.

5. Establecer acuerdos con la competencia sobre los precios.

6. Trabajo equitativo.

2.7.2. Arreglos institucionales

Para la implementacion y ejecucidn de nuestro proyecto, iniciamos con recursos propios porque
es una opcién mas acertada para hacer posible nuestro proyecto y buscar un futuro, con el
establecimiento de los pollos pretendemos establecer alianzas con organizaciones tales como, El



INPRHU, para comercializar nuestro producto y que sea mas conocido la mayor parte de las

poblaciones vecinas.

2.7.3. Cronograma valorado por componentes y actividades

NO | Actividad 2017
EIFIMIA|M|J |J |A]|S
1 Construccion de la galera
2 Compra de los pie de cria
3 compra de concentrado
4 Aplicacion de vitamina 'y
desparasitante
5 Destace
6 Venta de pollo

2.8. Estrategia de seguimiento y evaluacion

2.8.1. Monitoreo de la ejecucion.

El proyecto de produccion y comercializacion de Pollos de Engorde se estara monitoreando
mediante, Informe mensual el cual permitira conocer los avances que han sido propuestos,
registro contable, mediante esto el evaluador podra conocer sobre el manejo e inversion los
recursos financieros.

El objetivo de este seguimiento es detectar desviaciones respecto a la programacion inicial del

proyecto.

2.8.2. Evaluacion de resultados e impactos.

Las ventas de carne de pollo entero cada 45 dias, representan un total aproximado de 250 Ib, lo
que genera un ingreso bruto aproximado de 8,250.00 cordobas. Los principales puestos de ventas

gue se han abastecido 2 pulperias, 80 familias con venta directa.
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Hasta octubre 2018 se han vendido 1,000 libras de carne de pollo generando un ingreso de C$
33,000.00

Lo beneficiarios del proyecto han mostrado satisfaccion por la calidad de la carne, precio lo que

le ha permitido ahorro.

2.8.3. Actualizacién de Linea de Base.

La linea base del proyecto se actualizard semestralmente a través de encuestas, esto nos permitira

conocer los avances del proyecto y poder proyectar metas a futuro.

2.9. Aspectos legales y juridicos

El proyecto de comercializacion de carne de pollo ejecutado por 2 integrantes del Territorio del
municipio de San Lucas, Madriz debe cumplir con diferentes pasos para ofertar un producto

legalizado nacionalmente.

Para la legalidad del proyecto se asistiré a la renta e inscribir la microempresa, ademas se debe

inscribir en la alcaldia como sociedad andénima.

Sociedad anénima: Este tipo de sociedad pertenece a las sociedades de capital por excelencia,

no toma en cuenta las condiciones personales de los socios, sino de las aportaciones del capital.

“La sociedad anonima es una persona juridica formada por la reunién de un fondo comun
suministrado por accionistas responsables solo hasta el monto de sus respectivas acciones,
administradas por mandatarios revocables y conocida por la designacion del objeto de la

empresa’.

Caracteristica de las Sociedades Anonimas:

Su capital se divide en partes ideales llamadas “acciones “a su vez la funcion del capital es la de
privilegiar las tenencias accionarias sobre por las cualidades individuales de los miembros de la

compaiiia.
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* La responsabilidad de los socios se limita al valor de sus aportes, salvo algunas excepciones.

* La sociedad funciona sobre la base de un sistema pluriorganico, ya que esta disociada la
administracion (a cargo del directorio), el gobierno (a cargo de la asamblea), y la fiscalizacion

que dependera del consejo de vigilancia.

* Los derechos de los accionistas se hallan detenidamente reglamentados.
Constitucion de la Sociedad Anonima:

“La sociedad Anénima puede constituirse por dos o mas personas que suscriban la escritura

social que contengan todos los requisitos necesarios para su validez segin el Arto 124.

Arto 124: Las escrituras de sociedad andonima y de sociedad en comandita por acciones, deberan

contener para su validez:

* Los nombres, apellidos y domicilios de los otorgantes.

* La denominacién y el domicilio de la sociedad.

* El objeto de la empresa y las operaciones a la que destina su capital.

* El modo o forma en deban elegirse las personas que habran de ejercer la administracion o sea el
consejo o junta directiva de gobierno; cudl de ellas representara a la sociedad judicial o
extrajudicialmente; el tiempo que deben durar en sus funciones, y la manera de proveer las

vacantes.

* El modo o forma de elegir el vigilante o los vigilantes

* Los plazos y formas de convocacion y celebracion de las juntas generales ordinarias, y los casos

y el modo de convocar y celebrar las extraordinarias.

* El capital social, con expresion del valor que se haya dado a los bienes aportados que no

consisten en dinero, o del modo y forma que debe hacerse el avalto.
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* El niimero, calidad y valor de las acciones, expresando si son nominativas o al portador de
ambas clases; si las acciones nominativas pueden ser convertidas en acciones al portador o

viceversa.

* El plazo y modo en que deba enterarse el capital suscrito.

* Las ventajas o derechos particulares que se reserven los fundadores.

* Las reglas para la formacion de los balances, el calculo y la reparticion de los beneficios.
* El importe del fondo de reservas.

* El tiempo en que la sociedad debe comenzar y concluir su duracion no puede ser indefinida, ni

pasar de noventa y nueve afos.

* La sumision al voto de la mayoria de la junta debidamente convocada y constituida asi en juntas
ordinarias como en las extraordinarias, y modo de formar dicha mayoria para que sus

resoluciones sean obligatorias.

* La persona o personas que tengan la representacion provisional de las compafiias mientras se
procede al nombramiento de la junta directiva por la junta general de accionistas (Gilma Diaz y

Emilio Sénchez etc., 2016)

3. Material complementario

3.1 Bibliografia.
Rodriguez F. R. 2016. Formulacion de proyecto, UNAN — Managua)
Rodriguez F. R., 2017. Evaluacion de proyecto, UNAN — Managua

Velazquez O. Arbizu A., Punel J. Produccion y comercializacion de Pollos de engorde en la
comunidad las Palmas- Miraflor en el periodo del ario 2017 — 2019. UNAN —
Managuahttps://.lifeder.com<comp...
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www.ucom.org.ni<uploads<2013

https://es.m.wikipedia.org<wiki<Demo...

3.1 Anexos.

Anexo 1. Proyeccion de egresos

2018 2019

| SEMESTRE Il SEMESTRE | SEMESTRE Il SEMESTRE
Descripcion U/M  |Precio C$ |Fis |Fin Fis |Fin Fis |Fin Fis |Fin
Mano de obra
Cuidoy manejo hora 20| 280 5,600.00 | 280[ 5,600.00 | 280| 5,600.00 | 280| 5,600.00
Destace Hora 20[ 16 320.00 | 16 320.00 | 16 320.00 | 16 320.00
Distribuccidn de pollo Hora 200 8 160.00 | 8 160.00 | 8 160.00 | 8 160.00
Alimentacion 6
Concentrado de desarrollo Quinta 800 20 16,000.00 | 20| 16,000.00 | 20| 16,000.00 [ 20| 16,000.00
Medicamentos
Vitaminas Frascos 120 8 960.00| 8 960.00| 8 960.00 8 960.00
Desparasitante Frascos 100 8 800.00 8 800.00 8 800.00( 8 800.00
Antibiotico Frascos 100 8 800.00| 8 800.00| 8 800.00| 8 800.00
Pollos
Pie de crias unidad 25| 200( 5,000.00 | 200{ 5,000.00 | 200{ 5,000.00 | 200| 5,000.00
Pasaje de compra de pie de cria |Pasaje 140, 4 560.00 | 4 560.00 | 4 560.00 | 4 560.00
Servicios basicos
Agua mes 60| 4 240.00| 4 240.00| 4 240.00| 4 240.00
Energia mes 40| 4 160.00 [ 4 160.00 [ 4 160.00 [ 4 160.00
TOTAL 30,600.00 30,600.00 30,600.00 30,600.00

38




Anexo 2. Proyeccion de ingresos

DESCRIPCION 2018 2019
| SEMESTRE | Il SEMESTRE | SEMESTRE || SEMESTRE
UM [PUlibras |FIS. [FINANC. |FIS.  [FINANC. |FIS. |FINANC. |FIS.  |FINANC.
Venta de pollo enpeso vivo |Libras |~ 32.00 | 500] 16,000.00 | 400 12,800.00 |  400] 12,800.00 | 400.00 | 12,800.00
Venta de pollo destazado |Libras | 34.00 | 750| 25,500.00 |  600] 20,400.00 |  600] 20,400.00 | 600.00 | 20,400.00
Venta de menudos de pollo |Libras | 12,00 | 120 1,440.00 96/ 1,152.00 96| 1,152.00| 96.00| 1,152.00
Total 42,990.00 34,352.00 34,352.00 34,352.00

Anexo 3. Fotografias.
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