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Byungchae Jin, Francisco García and Robert Salomon
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满怀兴趣，我们阅读了展望系列第 84篇，文章主要阐述了 IFDI对科技创新与创业的影响。

1
在那个问题中， Pathak, Laplume和 Xavier-Oliveira列举了一些关于支持和反对 IFDI的争

论，他们认为：长久以来，我们一直在称赞发展中经济体从 IFDI 中受益，而没有恰当地

解释其成本 ；他们指出：我们不能忽略这些确存的问题，应当特别注意 IFDI对当地创新

与创业的影响，还应理解 IFDI 与创新之间的关系是一项重要的政策问题，因为它让我们

知道 IFDI是否能（与如何）促进经济增长 。 

 

解决 IFDI 对当地创新影响这一争论的核心在于外资企业是增强了当地企业的创新，还是

挤出了当地的创新。一种观点认为：由于知识的溢出效应，IFDI 会为当地企业带来更高
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水平的创新，此外，外资企业会激励当地企业将创新当成一种竞争手段，或者在纵向关系

中，更好地满足当地的科技需求。 

 

另一种观点则质疑 IFDI 的正面影响，并认为外资企业将当地企业置于缺乏创新、低利润

的市场地位，再则由于外资企业通常支付高工资，所以往往能吸引高技术劳动力，而将低

技术劳动力撇给本国企业——创新的一个关键因素。外资企业还可能降低当地创业的预期

回报，使那些潜在的创业者更愿意在外资企业就职，而非创业。 

 

为了解释一方观点，我们研究了 1990-2002年，IFDI对于西班牙制造业生产率与创新力的

影响，

2
 期间, 西班牙制造业获得了近 450亿英镑的 IFDI。

3
从传统指标来看，西班牙并非

发展中经济体，但相比它的 OECD 对手，它已经处于落后。有鉴于此，西班牙被认为是

一个中等收入的发达国家；

4
考虑到它介于发达市场与发展中市场间的地位，西班牙处在

测评 IFDI 与创新之间的关系的有趣地位。 

 

有趣的是，由于 IFDI 在特殊行业的增长，西班牙制造业企业提高了自身的生产率

(包括全要素生产率和劳动生产率)。然而，随着 IFDI 在同行业的增长，西班牙企业相继

减少了专利申请与新产品推介。 

 

研究发现，当考虑到 IFDI 的净收益时，区分生产率与创新更显重要，生产力和创新也许

无法获得相同结果，并且因此可能解释争论的两个不同方面。 
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例如，生产率在配置效率与技术效率上获得短期提高。因此，在一定程度上，西班牙的高

科技制造业落后于全球前沿技术，

5
 简单来看，其生产率的提高是“追赶效应”的结果—

—即西班牙企业采用了外资企业更具生产效率的技术。 

 

相反，在衡量长期增长成果时，创新则是一个更好的指标，在某种程度上，IFDI 挤出了

当地创新，它可能无法达到所需增长目标。因此，IFDI 实际上可能会阻碍当地企业科技

创新能力的发展，影响经济长期增长前景。

6
 

 

回到是否应当鼓励 IFDI 作为一项政策，我们有理由暂停该政策，根据研究，我们质疑

IFDI 是否是经济长期增长的催化剂，亦或者它只带来短期增长。可以肯定的是，IFDI 可

以创造就业，增加税收，提高当地企业生产率，这些成果在短期内会使东道国受益，提高

社会福利；但另一方面，当地创新可能会受损，经济长期增长与社会福利可能会受到抑制。 

 

综合考虑，IFDI 带来的短期利益与长期成本之间存在着潜在的取舍，这不是说不鼓励

IFDI，相反，外资进入补贴的政策应当慎重考虑，政策制定者要特别注意权衡，并制定与

长期发展目标相一致的政策。

7
 

 

(南开大学国经所刘洋翻译) 
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