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Rakentamisen sektori Ruotsissa
on ollut vahvassa kasvussa
viime vuosina.Tekijoita tarvitaan
paljon, toki kilpailuakin riittaa.
Puurakentaminen Ruotsissa on
hyvassa vauhdissa.

akentamista hallitsevat kotimaiset

ja paikalliset yritykset, vaikka kan-

sainvilisid kilpailijoita onkin paljon.
Usein projekteissa kuitenkin toimijan koti-
maisuus katsotaan eduksi. Vuonna 2013 al-
kanutta rakentamisen buumia ovat ruokki-
neet asuntopula ja alhaiset korot.

Kasvua on viime vuosina ollut eniten ker-
rostalojen ja erikoisasuntojen kuten opiske-
lija-asuntojen ja moduuliasuntojen miiris-
si. Moduuliratkaisuja kiytetdin laajalti pai-
vikotien ja koulujen osalta.

PUUN MERKITYS KASVUSSA

Ruotsissa rakentamisen painopiste on laa-
dussa ja suunnittelussa, mutta viime vuo-
sina on keskitytty entisti enemmin kesti-
viin kehitykseen ja vihredin rakentamiseen.
Tukholma oli vuonna 2010 Euroopan en-
simmdinen vihred piikaupunki, miki on
vahvistanut trendid ympiristdystivilliseen
rakentamiseen ja kestdvien materiaalien, ku-
ten puun, suurempaan kiyttoon.

Ruotsissa on pitkdin luonnollisesti ra-
kennettu puusta, mutta pitkdin yli kaksi-
kerroksiset rakennukset olivat kiellettyji pa-
loturvallisuussyistd. Tihin on tullut muutos
ja viime vuosikymmenini puun rakennus-
tekniset- ja ympiristolliset hyddyt on ym-
mirretty paremmin. Nykydin noin 10 pro-
senttia kerrostalorakennuksista rakennetaan
puurunkoisina.

Obheisesta kuvasta voi nihdi Ruotsin
pienpuutalovalmistajien tilauskannan sini-
selld ja toimitetut midric oranssilla. Pien-
puutalovalmistajien tilauskanta on kasvanut
tasaisesti ja voimakkaasti.

OMAKOTI- JA RIVITALOISSA KOVA KILPAILU

Vuonna 2016 puisia pienrakennuksia —
omakoti-, rivitalo- ja vapaa-ajan pienra-
kennuksia — toimitettiin 6505 kappaletta,
miki tarkoittaa 18 prosentin kasvua edelli-
seen vuoteen verrattuna.

Pienrakennusten valmistajilla on kuiten-
kin paljon kilpailua, ja suomalaisen pk-yri-
tyksen voi olla hankala saada myyntid Suo-
mesta kiisin. Markkinoille pyrkimisessi kan-
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Ruotsissa KASVAVA KYSYNTA
puutuotealan yrityksille

O Tilaukset

O Toimitukset

JWL/YLSNANISNHY YL XSNIAS

A Ruotsin puutaloteollisuuden tilausmaarat ja toimitukset

Ruotsin markkinoille
pyrkimisessa kannattaa
harkita ruotsalaisen
yrityksen perustamista.
Kevyempi mahdollisuus
on palkata ruotsalainen
myyntihenkilo.

nattaa harkita ruotsalaisen yrityksen perus-
tamista. Kevyempi mahdollisuus suoma-
laiselle yritykselle on palkata ruotsalainen
myyntihenkils.

CLT:N, LIIMAPUUN JA LEVYJEN MARKKINAKANAVIA

Suuret rakennushankkeet toteutetaan usein
kokonaisurakoina, jolloin yksi urakoitsija
on vastuussa koko hankkeesta. Niissi ta-
pauksissa tarvitaan aliurakoitsijoita ja kiin-
nostuneiden kannattaakin olla yhteydessi
kohteesta vastuussa olevaan projektipaillik-
koon.

Kaikilla talotehtailla ei ole niiden tuot-
teiden omaa valmistusta, joten talotehtai-
den toimittajaksi padseminen voi myds ol-
la mahdollista. Rautakauppaketjuihin on
my6s mahdollista pddstd toimittajaksi. T4-
mi kanava on kuitenkin eniten kilpailtu ja
sisiin on vaikea paisti.

Ikkunoiden, ovien ja portaiden osalta
arkkitehdit ja suunnittelijat ovat tirkeidssi

roolissa. Rautakauppaketjuissa on kova kil-
pailu myds niiden tuotteiden osalta. Ruot-
sissa tehddin kuitenkin koko ajan paljon re-
montointia ja korjausrakentamista. On ole-
massa yrityksid, jotka ovat erikoistuneet ik-
kunan vaihtoihin, mutta eivit kuitenkaan
itse valmista ikkunoita. Ruotsissa on myos
paljon yleishyddyllisid asuntoyhtiditd, joi-
den hankinnat ovat julkisia hankintoja.

MARKKINATUTKIMUS ETUKATEEN KANNATTAA

Kun yritys harkitsee laajentumista uudelle
markkina-alueelle, on erittdin olennaista tu-
tustua siihen jo etukiteen. Markkinatutki-
musta voi tehdi omalta tydpisteeltd inter-
netin avulla, mutta aina kannattaa myos
kiydi paikan pilld tutustumassa olosuhtei-
siin, toimintakulttuuriin, alan tapahtumiin
ja kauppoihin. Ruotsalaiseen liiketoiminta-
kulttuuriin kuuluvat kasvokkain kiytivit
neuvottelut ja keskustelut. Markkinatutki-
muksen teettdminen paikallisella tai kohde-
maata hyvin tuntevalla yritykselld on myds
varteen otettava vaihtoehto. m

SALLA KETTUNEN JA SANNA JOENSUU-SALO

Tiedot perustuvat Suomen metsikeskuksen
Jja Seindjoen ammattikorkeakoulun
teettdamddin Ruotsin puum/emmmism
koskevaan markkinatutkimukseen.
Tutkimuksen toteutti Nordic Export
Partners. Markkinatutkimus on saatavilla
tilattaessa: salla. kettunen@seamk.f.
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