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= ~Guidon-deuso =

El profesional formado como Licenciado en Relaciones Econémicas
Internacionales contara con los conocimientos, conceptos y principios que le
permiten desarrollar andlisis del comercio internacional de servicios,
especificamenteen el sistema de transporte a nivel internacional.

Esta unidad de aprendizaje tiene como objetivo contribuir en su formacién
profesional mediante la adquisiciéon de conocimientos, conceptos y principios
relacionados con el comercio internacional , el analisis de sus caracteristicas
que les permita interpretar condiciones especificas y presentar propuestas de
solucion a la problematica de investigacion especifica.

Un aspecto clave consiste en el andlisis del Acuerdo General de Comercio de
Servicios (AGCS), para la transportaciéon de mercancias, asi como otros
servicios relacionados con el comercio internacional (seguros, maniobras,
envase, embalaje, etcétera) y el sistema de transporte en sus diferentes
modalidades.
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~ ¢éQue muestra?

e De acuerdo al programa de la UA, se incluyen los principales conceptos y
caracteristicas del Acuerdo General de Comercio de Servicios en el marco de
la Organizaciéon Mundial de Comercio (OMC), el sistema de transporte, sus
modalidades, factores que inciden en su eleccidon y analisis, asi como los

canales de distribucion.

¢Como utilizarlo?

e La presentacion del material se hace de acuerdo a la programacion de la UA,
considerando que su avance ha sido disefnado para ir de lo general a lo
particular, iniciando con los principios generales de la OMC y el AGCS,
continua con el apartado de cadena de suministro, su relacion con el sistema
de transportey modalidades, hasta el canal de distribucidn.

Requerimientos de uso

e Equipo de codmputo (PC o laptop), con sistema operativo Windows y Office,
proyector de diapositivas. El documento se presenta en formato pdf a fin de
evitar distorsiones por otros sistemas operativos. Se puede solicitar en
version power point (ppt.)
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“Objetivo —

En la evaluacion del desempeifio de la empresa es
importante lograr un abastecimiento de materias
primas, insumos, mano de obra, etcétera que le permita
lograr sus objetivos a la vez que satisfacer las
expectativas de los consumidores, por lo que el alumno:

e Conocerd y comprendera los elementos que conforman la
cadena de suministro

e El Acuerdo General del Comercio de Servicios entre
paises con base en lineamientos de la OMC

e Los elementos que componen el sistema de transporte y
distribucion en su relacién con el desempefio de la
empresa.
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Acuerdo Internacional Comercio de Servicios
Organizacion Mundial de Comercio (OMC)

Acuerdo General de Comercio de Servicios (AGCS):

La Ronda Uruguay de la OMC (enero 1995) establecio
pedidos plurilaterales y negociaciones en reglas tales como
subsidios, reglamentacion nacional, etc. (OMC, 1995)

Sectores incluidos
e Todos los sectores de servicios, se excluye solo los servicios

suministrados en el ejercicio de facultades
gubernamentales.




Comercio Internacional de Servicios
Se refiere al suministro de un servicio

e 1) Suministro transfronterizo de un pais a otro

e 2) Consumo en el extranjero en un pais del consumidor de
otro pais.

e 3) Presencia comercial de un proveedor extranjero en el
pais del consumidor.

e 4) Movimiento de personas fisicas: por un proveedor
extranjero “persona fisica” presente en el pais del
consumidor.




/

\\7 e
AGCS: Reconocimiento mutuo

(Art. XI.2): Cada Estado Parte (EP) se
compromete a alentar a las entidades
competentes en sus respectivos
territorios, entre otras, a las de
naturaleza gubernamental, asicomo
las asociacionesy colegios
profesionales, en cooperacion con
entidades competentes de otros EP, a
desarrollarnormasy criterios
mutuamente aceptablespara el
ejercicios de actividadesy profesiones
pertinentes en la esfera de los
servicios, a través del otorgamientode
licencias, matriculas, etc.

(Art. VII.5): Siempre que sea
procedente, el reconocimiento debera
basarse en criterios convenidos
multilateralmente. En los casos en que
corresponda, los Miembros trabajaran
en colaboracién conlas
organizacionesintergubernamentales
y no gubernamentalescompetentes,
con miras al establecimientoy
adopciénde normasy criterios
internacionalescomunes en materia
de reconocimientoy normas
internacionalescomunes para el
ejercicio de las actividadesy
profesiones pertinentes en la esfera
de los servicios.
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Art. XIX.4: “El proceso de liberalizacion respetara el derecho de
cada Estado Parte de reglamentar y de introducir nuevas
reglamentaciones dentro de sus territorios para alcanzar los
objetivos de politicas nacionales relativas al sector servicios.”

Incluye medidas como trato nacional y acceso a mercados, sin
menoscabo de obligaciones emergentes y de los compromisos
especificos.

Las disposiciones sobre reglamentacion nacional son de orden
general (se aplica estén o no comprometidos dichos sectores).

s
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Liberalizacion comercial y cambio en sistema logistico

Fomento del
crecimiento
del comercio
internacional.

Inicia cambio
en orden
econdmico
mundial,
disminucion
del
proteccionism
0

Aumenta la
extension
territorial de
la produccion.
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Relocalizacion dindmica de las
actividades productivas.

Fragmentacion de las regiones
de produccioén (por regiony
por tipo de producto).

Reintegracion de la
produccion

Pérdida de espacios
geograficos (debido al traslado
de actividades productivas,
basicamente las intensivas en
mano de obra)

Desarrollo de redes gigantes de
transporte de servicios
especializados.

Maxima eficiencia en la
coordinacion de la produccién,
por medio de las cadenas de
abastecimiento.

Mejora en la oferta de servicios
de transporte derivado de las
tecnologias utilizadas.

/

Efectos de lafragmentacion del proceso productivo en el
comerciointernacional

Globalizacion de los mercados.

Homogenizacién de las
reglamentaciones, producto de
la desregularizacion.

Convergencia




El bienestar de las naciones esta relacionado con

Factor determinante para el desarrollo
el grado de desarrollo de su infraestructura

economico

\/

Brinda comunicacion permanente entre los
centros de poblacion con los polos regionales de
desarrollo, centros de producciéon y consumo

Facilita el acceso a servicios de educacion, salud y
varios mas

A\
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Factor para elevar la competitividad: reduce
costos y tiempos de transporte, facilita el acceso Contribuye a eliminar desequilibrios regionales
a mercados e integra cadenas productivas

Contribuye a fortalecer la paz social y la
seguridad

Fuente: SCT. Infraestructura de Transporte 2013-2018

\
0/

Le da un sentido de unidad a todo el pais
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adena de suministro, servicios de transporte y

competencia

La cadena de suministro (supply chain) se refiere a los diversos
procesos y fases que se requieren para cumplir con los
requerimientos del mercado y los objetivos de la empresa.

Incluye desde el abastecimiento de materias primas
(proveedores nacionales y extranjeros) hasta la venta del
producto y satisfaccion del cliente.

} Supply Chain Management {
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La logisticainversa se relaciona con la recuperacion de
los productos cuando ya han cumplido su vida util
(reciclaje), o reparacion. |

CAUSAS DE LA LOG - -

INVERSA
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~Admin de la cade e

ministracion de la cadena de suministro

Aspectosque involucra:

Identificacion de abastecimiento de materias primas.

Adquisiciony traslado de materias primas y otros insumos para la
produccion de bienes u otorgamiento de servicios.

Almacenamiento y control de abastecimiento a linea de produccion

Responsabledel flujode salida de materiales

Distribucion de producto del fabricante al cliente

Decisiones:

Localizacion de proveedores
Control de inventario
Formas de transporte
Programacion

Disefio de rutas

Seleccion de transportistas

b
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- Cadena de suministro y transporte

Las diferencias en los costos de transporte constituyen
una fuente de ventaja comparativa.

Afectan el volumeny la composicion del comercio.

Adicional interviene:
Gastos de empaques, envases y manejos
Primas de seguros.

Una mala administracion de costos son un obstaculo
para el comercio.

18
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Efectos del costo de transporte en libre comercio

Sin costo de transporte:

e Igualacion de precios de los productos y los precios de
factores de produccion (salarios, renta)

Con costos de transporte:

e Los productos de exportacion de bajo costo,
incrementan precios al exterior, producen menos,
consume mas y exporta menos.

e Los productos de importacion de alto costo: produce
mas bienes nacionales, importa y consume menos
bienes externos.

19
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Efectos del costo de transporte en libre comercio

Se reduce el volumen de comercio

Tiende a disminuir el grado de especializacionen la
produccion

Disminuyen las ganancias del comercio.

La comercializacion de los bienes depende de la
diferencia en precios entre paises

e El precio es menor en la nacion que exporta en relacion
al precio de la nacién que importa y la diferencia es
mayor al costo de transporte del producto.

20




PROCESOS LOGISTICOS CLAVE

TRANSPORTE

Medio de traslado de
personas o bienes desde un
lugar hasta otro.




PROCESOS LOGISTICOS CLAVE

TRANSPORTE
Clasificacion:
-

ELNSEIREs o Servicio de
de pasajeros
Personas
(
e Servicio de
Transporte , e S
. mercancias i B R
de Bienes
\_
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“El conjunto de instalaciones fijas, entidades
de flujo y un sistema de control que
permiten que las personas y los bienes
venzan la friccion del espacio geografico
eficientemente a los efectos de participar
oportunamente en ciertas actividades
preestablecidas.”

Papacostas y Prevendouros, 2001

“Un sistema de elementos fisicos
manejados por
organizaciones humanas destinado a
movilizar bienes y personas.”

“Tambien puede interpretarse como un subsistema de otro
sistema mas complejo de fuerzas sociales, economicas vy politicas que
denominaremos genericamente

Citado por: Agosta R. (2015) ‘'sistema de actividades ™.

Introduccion al transporte _
“El desafio que representa el

Analisis de los Sistemas de Transporte es el de
intervenir en el
complejo entretejido de la sociedad para
usar al transporte con efectividad, en coordinaciéon con otras acciones
publicas vy privadas, para alcanzar sus objetivos (los de la sociedad)”

Manheim, 1979
23




~—C0pciones de servicio y seleccion de la
forma de transporte

Carretera / |
Ferrocarril

Maritima

Aérea

Ductos
(tuberia)

Combinado

Intermodal

24




“Factore

\\
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ctores de tarifas de transporte de mercancias

Tonelaje transportado

Disponibilidad de la carga

Valor de la mercancia

Peso

Volumen

Posibilidad de robo

Dificultad para la estiba

Relacién peso - dimensién

Posibilidad de que la carga
sufra daino

ICI'II

Distancia arecorrer

Carga por vias alternas

Costode manejodela
carga

Entregay servicios
especiales

Seguros al transporte

Posibilidad de contar con
carga en el viajede retorno

25




EL TRANSPORTE COMO CAMPO DE ALIANZAS

El transporte se considera como una actividad
operacional. Un buen servicio de transporte
consolida el final de administracion en la cadena de

suministro.

26
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Ok jetlvos operacionales relacionados con el

servicio de transporte
<

e

CONGRUENCIA

: E COSTO/ PRECIO

ENTREGA

RAPIDA > _
\ /!‘\FLEX'B'”DAD 5 \ACCESO

RELACION/CON { |
EL CLIENTE CONFIANZA




“CRITERIOS DE ESPECIALIZACION EN EL TRANSPORTE

Compatibilidad
de Empaque

Compatibilidad Compatibilidad en
precio del canales de
producto distribucion

Compatibilidad de
indice de Productos no

utilizacion estacionales
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Infraestructura vial (1/2)

Compuesta por las carreteras,
Servicios anexos

La capacidad portante de las vias determinada por:
< Normas especiales de construccion de cada pais

<+De ellas dependen la capacidad de los equipos de
transporte.

29
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Infraestructura vial (2/2)

Servicios anexos
< Terminales,
<*Zonas de manejoy
<»Zonas de parqueo
< Terminales interiores:

El elemento esencial en el transporte intermodal es el camion
o remolque, que recoge o entrega la mercancia en el origen y
el destino.

30
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Transporte Terrestre

Elementos basicos para el desarrollo del transporte por
carretera:

dInfraestructura vial,
ATipo de vehiculos,
dOrganizacion empresarial

ATipo de carga.



http://images.google.com.mx/imgres?imgurl=http://escalhado.files.wordpress.com/2009/12/transporte-el-concepto-thumb2641697.jpg&imgrefurl=http://escalhado.wordpress.com/2009/12/09/contribucion-de-las-tic%C2%B4s-a-la-sociedad-transporte/transporte-el-concepto-thumb2641697/&usg=__v2GDK1QvjMcKaPCzrVgUybRRK_c=&h=300&w=300&sz=75&hl=es&start=15&um=1&itbs=1&tbnid=gSFYwHb65wZJHM:&tbnh=116&tbnw=116&prev=/images?q%3Dtransporte%26um%3D1%26hl%3Des%26tbs%3Disch:1
http://images.google.com.mx/imgres?imgurl=http://escalhado.files.wordpress.com/2009/12/transporte-el-concepto-thumb2641697.jpg&imgrefurl=http://escalhado.wordpress.com/2009/12/09/contribucion-de-las-tic%C2%B4s-a-la-sociedad-transporte/transporte-el-concepto-thumb2641697/&usg=__v2GDK1QvjMcKaPCzrVgUybRRK_c=&h=300&w=300&sz=75&hl=es&start=15&um=1&itbs=1&tbnid=gSFYwHb65wZJHM:&tbnh=116&tbnw=116&prev=/images?q%3Dtransporte%26um%3D1%26hl%3Des%26tbs%3Disch:1

Tipos de Vehiculos:

Camion de plataformaabierta

Camion con carroceria de estacasy lona para
cubierta

Camion cerrado tipo furgon, para carga general,
refrigerado o isotérmico

Camion tolva,
Camion tanque

Camiones para cargas especiales, por ejemplo:
transporte de vehiculos, animales, carga peligrosa
(radioactivas, flamables, gases, quimicas)

32




Naturalezade la Carga:

Las caracteristicas de la carga condiciona el tipo de
vehiculo.

carga general
liquidos e O o
cargas a granel Gj@ o 0@

carga unitarizada Ship _

Fruit K'Y cu
carga extra pesada 0 v ? @
carga extra dimensionada & @ _ 0*‘-“

carga peligrosas o 9 @ 0"“"

Caon

carga voluminosa

98
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Cotizaciondel transporte por carretera:

Valor de la tarifa por unidad de carga (incluidos o
excluidos maniobras)

Tipo de vehiculo a utilizar

Clase de seguro que posee

Cargos por manejos adicionales

Cargos por tiempo de espera ("stand by®)
Tiempo de transito, o
Condiciones de seguridad 9@
Control de seguimiento,
Condiciones de pago,
Documentos exigibles.

34
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——Transporte carretero internacional (1/2)

Traslado de mercancias desde un pais exportador hasta
un pais importador,

Cumple normas sobre transito aduanero internacional,

Cumple normas internacionales sobre operacion de
Servicios,

Utiliza empresas debidamente reconocidas
habilitadas por los distintos paises por donde circulara
la carga.

39




Transporte carretero internacional (2/2)

Regido por acuerdos o convenios internacionales que
han sido suscritos por los paises.

Las empresas transportadoras que prestan servicio
terrestre internacional deben obtener los permisos
reglamentarios en las normas nacionales e
internacionales.

36
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El contenedor de mercancia enviado a través de
camiones: su contenido no se vacia hasta que se rompe
el precinto por el consignatario cuando la mercancia es
descargada en destino.

e >
P Servicio de mercancias

Si estan implicados paises extranjeros, la mercancia se

traslada bajo tratados internacionales, los cuales
facilitan la inspeccion en las aduanas fronterizas
nacionales antes de alcanzar su destino final.
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http://images.google.com.mx/imgres?imgurl=http://www.erotrans.es/imatges/quisom.jpg&imgrefurl=http://www.erotrans.es/quien-somos.html&usg=__aZmz02NTNefPTdHnSsFvLUHmMDw=&h=328&w=303&sz=112&hl=es&start=7&um=1&itbs=1&tbnid=B5hBG5lR6ZQ3RM:&tbnh=118&tbnw=109&prev=/images?q%3Dmercancias%26um%3D1%26hl%3Des%26tbs%3Disch:1

\\
ervicios intermodales

Utiliza mdas de una modalidad de transporte para envio
de productos.

Incorpora el intercambio libre de equipo entre
transportes.

Este intercambio de transporte genera servicios no
disponibles con un solo consignatario

Se obtiene mayor beneficio por el uso de servicios
coordinados.

38
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Combinaciones de servicios intermodales

Ferrocarri
Ferrocarri

Ferrocarri

-camion (piggyback -plataforma)
-barco
-avion

Ferrocarri

-ducto

Camion-avion

Camion-barco (fishyback

Camion-ducto

Barco-ducto

Barco-avion

Avion-ducto

39




Agencias y servicios de envios pequenos

Organizaciones o empresas que se encargan del
manejo de envios de mercancias de pequeno
monto y tamano.

Aplica el envio de pequefios paquetes en carga
consolidada.

El diferencial de tarifa entre carga grande y

pequefia compensa los gastos operativos.

EMPRESAS DE.

MENSAJERIA
PAOQETERIA

i
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Paqueteria postal
Existe el envio de paqueteria postal, con
restricciones de peso, volumen y tipo de carga que
se puede transportar.

Existen empresas que cuentan con transporte
propio en todas las modalidades

Otras contratan transporte con grandes
transportistas, solo atienden directamente la
entrega y recoleccion local.
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DISTRIBUCION

* Consiste en hacer llegar el producto a su mercado meta.

* Se promueve, almacena el producto, ademas se asume parte
del riesgo financiero que surge durante el proceso de
distribucion.




Antes del arribo del producto al mercado
e Determinar que métodosy rutas se utilizaran.

e Establecer estrategias para los canales de distribucion y
distribucion del producto.

e Inspeccionar y ajustar las actividades y relaciones de
distribucion.
e El area de distribucion se encuentre con el flujo adecuado.

44




Canal de distribucion

Conjunto de personas y empresas comprendidas en la
transferencia de derechos de un producto del
productor al consumidor o usuario de negocios final.

vV

Productor Intermediarios Usuario Final

| ¢mmm==Gznal de Distribucign™——) |




Diseno de canales

tipo de canal.

la funcion
de la
distribucion.




Principales canales de distribucion

tictor 2 consumidor.

tictor =2 detallista > consumidor.
¢tor 2 mayorista = detallista 2 consumidor.

ctor = agente = detallista 2> consumidor.

tor =2 agente - mayorista = detallista 2 consum




uctor = distribuidorindustrial 2 usuario.

luctor 2 distribuidorindustrial 2 revendedor 2 usua

ctor = agente - usuario. |

tor 2 agente - distribuidorindustrial =2 usuario




Canales de distribucion multiples

El uso de estos es cuando el fabricante quiere llegar a
diferentes tipos de mercado, cuando vende:

El mismo producto (articulos deportivos o
seguros) y de negocios.

Productos no relacionados (educacion y
asesoria).

49




Factores para la eleccion de canales




McFlurry.
TIN LARINT

Intensiva

El productor vende a Selectiva

través de todo punto de
venta disponible en el

Exclusiva

El productor conviene
El productor se da a vender solo a un

q | conocer a través de intermediario: Los intermediarios
mercado y que € mayoristas y detallistas manejan

. : -Mayorista:
consuLmdor lpudlera <l 2l e o Distribucion exclusiva productos que
uscarlo : compiten directa o

razonablemente. -Detallista: indirectamente.

Concesion detallista
Exclusiva.

-Realizarimagen del producto

-Fortalecerel servicio al cliente -La facil venta impulsa a empresas
a pasar a una distribucion

intensivo (alto costo y menor
-Mayorinfluencia en precios desempefio de intermediarios).

-Mejorarel control de calidad

-Reduccion de puntos de venta.
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/ Intermediarios

Empresa comercial que presta servicios
relacionados directamente con la venta o compra
de un producto mientras éste fluye del productor al

consumidor.

52
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Clasificacion de intermediarios

Intermediarios Agentes
Comerciales Intermediarios

r N
Adquieren derechos
sobre los productos

gue ayudan a
comercializar.

(Nunca son duefnos de\
los productos, pero si
arreglan la
transferencia de
derechos.

4 N\
Ejemplo: Agentes de
viajes, corredores de
bienes raices, agentes

de los fabricantes.
\_ Y

Ejemplo: Mayoristasy
minoristas




Importancia de los intermediarios

Actuan como especialistas de ventas para sus proveedores y
sirven de agente de compras a los clientes.

Brindan un mejor surtido, costos de mano de obra reducidos
y menores precios al mayoreo.

Los intermediarios detallistas lo hacen practico. (gasolineras,
supermercados, o puntos de venta de entradas a los
espectaculos).

54




Otros canales

Distribucion directa: canal que
consta solo del productory el
cliente final, sin intermediarios
gue provean ayuda.

Impide el marketing gris por parte
de los distribuidores.

Optima

TOTTON WEAR

Distribucion indirecta: Un canal de
productor, cliente final y por lo
menos un nivel de intermediarios.

Determina el tipo de intermediario
gue servira mejor para sus
necesidades.
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—0Organizaciones que facilitan el proceso d
distribucion

Bancos, las companias de seguros, las empresas de
almacenaje y las companias de transporte.
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INTERNATIONAL TRADE

I MODULE-TEACHING UNIT IDENTIFICATION

TEACHING INSTITUTION: ECONOMY FACULTY

ACADEMIC PROGRAM:

Bachelor of International Economic Relations

Subject: Economic Theory and Specialized Economies

Approved by the
Academic and

Presentation Day:
January 2006

Program written by:

A | Date:
pproval Uate Dra. In C. S. Sara Quiroz Cuenca

February 20, 2006

Government
Boards of the
Faculty

Update:

April 30, 2014

Approval date: July
15, 2014

Update program by: Dr. at 5. C. Sara Quiroz and Dr. Cuenca. C.E.A.
Gabriela Munguia Vazquéz

MODULE-TEACHING UNIT NAME: International Trade

Practical . Type of Learning Learning Unit
Code Planned Hours Total Hours Credits Unit Character Training Core
Hours
L43166 4 2 6 10 Course Required Substantial

Prerequisites: Basic knowledge
on microeconomics

Learning Unit Background: None Consistent Learning Unit: None

Academic programs where it is offered: Bachelor of International Economic Relationships




Il. PRESENTATION

MNow a day's global economy is shaped by various economic, political, social and cultural relationships developed among different nations and
regions within it, causing other heterogeneous situations ranging from commercial and financial exchanges to cultural and social one. Each of
these situations reguire detailed analysis of the elements that are invalved on them, especially for Intemational Trade area, which is related to the
goods and services market, the capital market and the labor market and policies implemented by each country governments of in order to get the
maximum benefit for their people, from their entry into the world market.

The trained professional with a degree in International Economic Relationships will have knowledge, concepts and principles relate to the area of
international economics, specifically, international trade, allowing them to analyze and assess the complex interrelationships between nations in
the context of the global economy, in order to contribute to the decision making using maore elemeants for that.

This learning unit aims to contribute to their professional development through the acquisition of knowledge, concepts, and principles related to the
analysis and interpretation of economic relationships between countries and companies from different territories, through the evolution of the
theaoretical currents the trade pelicy instruments and partnerships that have been developed, providing explanation of the events that occur day to
day in the world economy, as well as searching and proposing solutions to specific situations.

lll. MODULE- TEACHING UNIT STANDARDS

PROFESSOR STUDENT

o  Curricular professor presentation. s A minimum of 80% of class attendance is required to present
+ Aftendance and punctuality to all sessions. the final exam.
+ Competency- based curriculum presentation, and set up » Punciuality to all sessions.

conditions and evaluation criteria. = Make reading, analysis and synthesis of texts programmed
» Provide guidance on the acquisition of knowledge and for the module-teaching unit.

concepts of international trade. s  Deliver the class work on time.
o  Guide students in the use of concepts in order to help them to » Answer any numerical or analytical laboratory exercises

analysis and applied them to specific situations. provided by the professor, according to each unit of
« Contribute to the critical analysis of the concepts and the competence scheduled.

Active, respectful and responsible participation.

Constructive critical analysis and teamwork attitude.
Research and final essay development.

Be punctual on the agreed dates for partial evaluations.
Abide by the regulatory guidelines established by the UAEM

validity of its application to the current environment.

s Answer guestions on various materials.

o Continually evaluate the student’s academic performance.

+ Abide by the regulatory guidelines established by the UAEM
and its academic body.
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and its academic body.

IV. GENERAL PURPOSE

Students will understand, analyze and explain international trade concepts and principles, as part of International Economics and the evolution of
theoretical paradigms which has explained International Economic Transactions.

V. GENERIC COMPETENCE

Knowledge and elements application of International economy’s concepts and principles.

International trade s knowledge of its categories, concepts and principles.

Understanding the theoretical paradigms evolution which have strengthened against the operators dynamics from the commercial
exchange between countries and regions.

Appreciation and knowledge of commercial transactions between companies in the international arena.

Knowledge of basic concepts applicable in international trade policy.

Identify social and economic issues, and policies affecting the international market.

Analyze the opportunities in the international market and technological aspects of the international economy.

Conduct studies and research regarding to international markets.

AREAS OF PERFORMANCE Vil. ACADEMIC CURRICULUM (Initial, training, increasing
complexity, differential field)
The professional trained in International Economic Relationships « Theoretical concept, guiding analysis - controlled
will have the knowledge and tools that will allow him to perform training and economic research

analysis, diagnosis and proposals making on international
economic exchange and trade policy aspects, as well as advising
and proposing solutions.
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Vill. STRUCTURE OF MODULE-TEACHING UNIT PERFORMANCE AREAS (Unit Name and subtopics)

1. International Trade Fundamentals

1 Conceptualization of intermational trade
-2 Mercantilist theory

-3 Absolute advantage theory,

A Comparative advantage theory,

.5 Theory of factor endowments

G " o RS

7

International trade New theories
1.7.1 The competitive advantage of nations
1.7.2 The inter-trade, intra-industry and intra-firm.
1.7.3 Industrial agglomeration theory.
1.7.4 Global economy advantages in the (e-commerce,

e-business, B2B)

2. Trade policy Elements

3. International trade Contemporary aspects

3.1 International trade in services

3.2 Eoreign investment in Mexico

3.2.1 Investment Statistics

3.2.2 Investment Attraction Program.

3.3 Protection of Intellectual Property (TRIPs, WIPO, IMPI).

Resolution of international commercial disputes (arbitration)

4. Trade and Economic Integration

4.1 Concept and forms of integration
4.2 Trading Blocks, origin and evelution

4.3 Effects and trends of economic integration
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IX. COURSE METHODOLOGY

e The concepts development of each of the units of competency into the learning unit will follow the order in which the structure is presented,
since each involves the application and knowledge from the one before, however in each of the units it must be included case studies. In
this way the student will be directed towards the application of concepts and principles which explain the international trade real problems,
making progress in its interpretation and complexity.

Aspectos

contemporaneos
del comercio
internacional

Comercio e
integracion
econdémica
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